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A GEOMETRICAL DEMONSTRATION OF STABILITY 
CONDITIONS IN INTERNATIONAL TRADE 


As De de DAY 


The intention of this note is to demonstrate the ROBINSON- 
HIRSCHMAN (1) stability conditions in international trade theory 
by means of simple diagrams of the type used by MARSHALL, in 
his Mathematical Appendix (2), and developed by MACHLUP (3). 
Our assumption is that of two trading nations, Britain and Ame- 
rica, with currencies in pounds and dollars respectively. In the 
diagram 3 which will be used in the analysis, the rate of exchange, 
expressed as the number of pounds required to buy one dollar, is 
represented on the Y axis. An upward movement on the diagram 
represents a devaluation of sterling. On the X axis is shown either : 

(a) The number of dollars received or paid out in a given period, 
expressed in terms of dollars. Thus, from Britain's standpoint, we 
have a diagram on which we can represent demand curves for 
foreign currency expressed in terms of foreign currency, and also, 
demand curves by the foreigner for home currency expressed in 
terms of the foreign currency (dollars) (In future, in this paper, 
I shall treat Britain and «home » as synonymous), or: 

(b) The number of dollar offered or demanded in any period, 
expressed in terms of pounds. The pair of curves we can derive on 
this diagram represent exactly the same facts as the pair on the 
other type of diagram, but it represents them in a different way. 
The home demand curve represents a demand for dollars at dif- 
ferent rates of exchange, expressed in terms of pounds. The foreign 
demand curve for home currency expresses a demand for pounds 
at different exchange rates, expressed in terms of pounds (4). 


(1) J. RoBInson, Essays in the Theory of Employment, London, 1937, 
pp. 183-206. A. O. Hirscuman, « Review of Economics and Statistics », 1949, 
pp. 50-53. 

(2) Principles. E. g. Note 3 Mathematical Appendix. 

(3) « Economica », 1940. 

(4) When the home and foreign elasticities of supply are infinite, the 
elasticity of demand for dollars is numerically identical with the British 
elasticity of demand for American goods and services. In similar circum- 


stances the elasticity of demand for pounds is identical with the American 
1 
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« Marshallian » geometry can easily be used to demonstrate 
the representation of the two elasticities on the two types of 
diagram. We will first consider the type where the X axis represents 
foreign currency measured in terms of dollars, and where à small 
change is made in the exchange rate from OA to OB (Figure 1). 


(AB.OF)—(FG.0A) AB 


A a 0G.0A * 0A 
AA à __ (CE.OF)—(DE.OA) . CE 
: à in 0G.0A wipe 
__ (CE.OF) — (DE.OA) 
LE CE.0G 
— 1 — DE ÇA Since the change is 
CE.OG very small, OG can 
GH.OA be here considered 
À sat eae a ata DG.0G as equal to OF. 
€ expressed 
Fig. : in aon — | — GH 


OG 


Where the foreign elasticity of demand for home currency 
is zero, the demand curve will coincide with a rectangular hyper- 
bola whose co-ordinates are the axes of the diagram. An elasticity 


elasticity of demand for British goods and services. This identity does not 
hold where elasticities of supply of goods and services are not infinite. Then 
the relationships between the elasticities of demand for the two currencies 
and the four goods elasticities is as follows. (HABERLER, « Kyklos», 1949, 
Vol. 3, p. 201) 


Where suffix h represents home (Britain) 
f represents foreign (America). 


Where affix y represents demand for or supply of goods. 


Where E without affix represents elasticity of demand for currency for trade 
purposes, no fixed payments existing. 


And where N represents elasticity of supply. 
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of unity will be represented by a vertical straight line, and an 
infinite elasticity by a horizontal straight line. 

The formula for the elasticity of the home demand curve for 
dollars on this type of diagram is the usual MARSHALL formula. 
If in Figure 1, CD is now regarded as a very small segment of 
the British demand curve for dollars, the elasticity at that point is 
represented by i 3 

We now turn to diagrams where demands for currencies on the 
X axis are represented in pounds, the home currency. In Figure 2, 


if there is a small change in the exchange rate from OA to OB, we 
see that 


Srerling 
“Sellers 8 et O 
un. 
, _ FH | GH 
Nr? 
AS: 
TADO 
CD 
OD 
Currencies 
expressed 
(9) in pounds 


Fig. 2 


When the elasticity is zero, the curve is a vertical straight 
line; when it is unity it is a straight line through the origin; 
when infinity a horizontal straight line. 

The formula for the home elasticity of demand for foreign 
currency can be derived as follows : 


OE OD 
OB OA AB 
Ky = OE FOX 
OB 
OD | OB | AB 
=|1- ROA 
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FH 2° AB 
= | Te COR TO 

FH ES pr 
(Sr: GE 

CD ceo ve CD bag 
= (ón TE PS 
= OC 
ia CE 


Or, by the more usual convention adopted above of regarding 
demand elasticities as positive 
OC 
CE 

When this elasticity is zero, it is represented by a straight 
line through the origin; when unity by a vertical straight line, 
and when infinity by a horizontal straight line. 

It appears simply from these formulae that if we start from 
a position of a zero balance of payments, than the balance will 
just continue if the sum of the elasticities of demand for the two 
currencies equal unity. The home demand curve for foreign 
currency and the foreign demand curve for home currency will 
coincide over the relevant range. 

More usually, there is a gap in the balance of payments 
before devaluation. 1t can be seen from our diagrams why the 
critical sum of the elasticities, at which the given absolute balance 
will continue to exist after a small change in the value of the 
currency is different from unity when there is an initial gap. 


En = 


1. - Conditions for the gap to be reduced in terms of foreign 
currency. 


The absolute size of the gap will be unchanged where the 
tangents to the demand curves at the given rate of exchange are 
parallel on the type of diagram where the X axis measures 
demands for currency expressed in foreign currency. Where the 
initial balance is unfavourable, the sum will be less than unity, 
except in the limiting case where the foreign elasticity is unity 
and the home elasticity is zero, in which case the gap retains its 
absolute size, whatever that may be (1). 

(1) This is the case where the two demand curves are vertical straight 
lines in the relevant range. Neither the demand for nor the supply of foreign. 


currency, measured in terms of foreign currency, alters, so clearly the gap 
remains unaltered. 
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We wish to derive a formula for the necessary sum of the 
elasticities of demand for the two currencies in order that the 
tangents to the two curves at the points where the curves are 
parallel when they cut a horizontal line representing the initial 
rate of exchange. Let the gap between the home demand for foreign 
currency and the foreign demand for home currency be the pro- 
portion p of the foreign demand for home currency. Now in Fi- 
gure 3, 


Sterling | 
price of 
dollars 


Currencies 
measured 
¡n dollars 
CD 

id ROS 

ee CO EME 

PAR AOL ICE 

But EG = CD 

CD CD 
A A (a6 pi AG + cE) 


where p is the original proportional gap in the balance of pay- 
ments. 
Similarly it can easily be found that the balance will remain 
unchanged where 
1+ p. Er 
LS on 


In order that we may have an improvement in the balance 
in the term of the foreign currency after devaluation, the sum 
of the two elasticities must be greater than a certain critical 
figure; this critical figure will be always less than or equal to 
one; it will be the smaller the larger the proportionate size of 


E, + Ef = 
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the gap before devaluation, and it will also be smaller the smaller 
is the American elasticity of demand for British currency (Britain 
being considered as the devaluing country). 


2. - Conditions for the reduction of the gap in terms of 
home currency. 


We shall have to use exactly the same type of analysis, except 
that we shall now use the type of diagram in which the X axis 
represents each country’s demand for the currency of the other 
country, expressed in terms of pounds. The limiting case where 
devaluation leaves the absolute size of the gap unchanged is again 
the case where the tangents are parallel. We shall see that the 
sum of the two elasticities which will give this result will be not 
less than unity, but not greater than 2. 

In Figure 4, 


Sterling | 
price of 
dollars 


Currencies 
measured 
in pounds 
BD 
cato 
p AE _ AG_ EG 
ee DC en AG 
psy SEE 
AG 
A BD 
AD + DG 
BD BD 
E E, = 1 — toe 
la AD par aD 
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Once again, we can define the critical sum of the elasticities 
in terms of E, or Ef. Simple substitution shows that for the 
trade balance to remain unchanged, 


E+ Ea 14 3 E 


and 
Er + Ey = 1 + p(1 — E). 


In other words, in order that we may have an improvement 
in terms of home currency after a devaluation, the sum of the 
elasticities must be greater than a certain figure; this critical 
figure will be the larger the larger is p, and it will also be the 
larger, the larger is the foreign elasticity of demand for British 
currency relatively to the British elasticity of demand for foreign 
currency. 


RIASSUNTO 


Una dimostrazione geometrica delle condizioni di stabilita 
nel commercio internazionale 


Questo articolo esamina gli effetti di una variazione del tasso di cambio 
sulla bilancia dei pagamenti, nel caso in cui gli scambi sono in una posi- 
zione iniziale di equilibrio (ipotesi Robinson-Lerner), e nel caso in cui vi è 
uno squilibrio iniziale negli scambi tra i due paesi (condizioni di Hirschman). 
Viene data una dimostrazione geometrica di questi effetti in termini di ela- 
sticità marshalliana, e gli effetti sono misurati sia nella moneta che si de- 
prezza che nell’altra moneta. 


RÉSUMÉ 


Une démonstration géométrique des conditions de stabilité 
dans le commerce international 


Cet article considère les effets d'un changement dans le taux des changes 
sur la Lalance des paiements dans les conditions suivantes: 4) les échanges 
sont en position initiale d'équilibre (hypothèse Robinson - Lerner); b) les 
échanges entre les deux pays ne sont pas initialement équilibrés (conditions 
de Hirschman). L’auteur donne une démonstration géometrique de ces effets 
dans les termes des définitions de Marshall de l’élasticité des prix; il 
exprime ces effets dans la monnaie du pays qui dévalue et dans la monnaie 


de l’autre pays. 
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ZUSAMMENFASSUNG 


Eine geometrische Darstellung der Voraussetzungen fuer die Stabilitaet 
des internationalen Handels 


Der vorliegende Artikel untersucht die Wirkungen einer Veraenderung 
der Wechselkurse auf die Zahlungsbilanz unter zwei Voraussetzungen : a) Aus- 
geglichene Haudelsbilanz (Robinson - Lerner Hypothese): 6) Urspruenglich 
unausgeglichene Handelsbilanz Zwischen beiden Laendern (Hirschman Hy- 
pothesen). Der Verfasser gibt eine geometrische Darstellung dieser Wir- 
kungen unter Anwendung von Marshalls Definitionen der Preiselastizitaet, 
sowohl fuer den Fall in welchem die Wirkungen in der Waehrung des 
abwertenden Landes gemessen werden, als auch fuer den Fall der Messung 
in der Waehrung des anderen Landes. 


RESUMEN 


Una comprobación geométrica de las condiciones de estabilidad 
en el comercio internacional 


Examina este articulo los efectos de una variación del tipo de cambio 
en la balanza de pagos, caso de que los intercambios estén en una posición 
inicial de equilibrio (hipótesis, de Robinson-Lerner), y caso de que haya 
desequilibrio inicial en los intercambios entre los dos paises (condiciones de 
Hirschman). De estos efectos se da una comprobación geométrica en términos 
de elasticidad marshallana, y se miden los efectos tanto en la moneda que 
se desvaloriza como eu la otra. 


DOMESTIC PRODUCTION AND FOREIGN TRADE; 
THE AMERICAN CAPITAL POSITION RE-EXAMINED MO 


WASSILY LEONTIEF 


« A fin d'étre absolument clair dans nos recettes, nous n'avons 
pas craint de répéter plusieurs fois un méme mot dans une phrase. 
Nos lecteurs nous seuront gré d’avoir évité les recherches de style 
dans un ouvrage qui n'en comporte pas ». 

French Cookbook by Tante Marie 


I. - THE STRUCTURAL BASIS OF INTERNATIONAL TRADE. 


Countries trade with each other because this enables them 
to participate in and profit from the international division of 
labor. Not unlike businesses and individuals, each area specializes 
in those lines of economic activity to which it happens to be 
best suited and then trades some of its own outputs for com- 
modities and services in the production of which other countries 
have a comparative advantage. The word comparative is in this 
connection of particular significance. 

The United States, for example, exports automobiles and 
imports newsprint. It does so because the quantity of Canadian 
paper which we can obtain in exchange for, say, a million dollars” 
worth of American cars is larger than the additional amount of 
newsprint which we would be able to produce at home if we 
withdrew the capital, labor and other resources now absorbed in 
the manufacture of one million dollars’ worth of automobiles and 
used it instead to increase the output of our domestic paper 
industry. Canada, for analogous but in a sense opposite reasons, 
finds it advantageous to obtain its automobiles from the United 


(*) Paper read on April 24, 1953 before the American Philosophical 
Society in Philadelphia, Pennsylvania. 

(*) The study described in this paper constitues a part of the systematic 
analysis of Structure of the American Economy conducted by the Harvard 
Economic Research Project. Miss Sue Smulekoff, assisted by Mrs. Nancy 
Bromberger, has prepared the statistical tables presented in this paper and 
performed the numerical computations underlying these tables. 
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States in exchange for newsprint rather than to divert resources 
from their present employment in its paper industry into an 
increased domestic production of cars. 

This explanation of the international exchange of goods and 
services in terms of the comparative advantage of the alternative 
allocation of resources in each of the tradimg countries, was 
originally developed in the writings of Davin RIciRDO and other 
so-called classical economists of the late eighteenth and the early 
nineteenth centuries. It still constitutes the basis of the modern 
theory of international trade. The theory of comparative costs — 
as many other economic theories — reigns, however, in the pages 
of college text books without actually governing the practice of 
empirical economic analysis. 

Until recently, we had so little systematic knowledge of the 
productive structure of our own or of any other national economy 
that the application of such general theoretical principles to 
the analysis and explanation of actual foreign trade relationships 
has been practically out of the question. Most of what has been 
said on that subject consisted of reasonable common sense conjec- 
tures or of plausible examples which — like the automobile and 
mewsprint reference used above -— serves well enough to illustrate 
the logic of the theoretical argument, but had hardly any specific 
base in detailed facts and figures (°). 

A widely shared view on the nature of the trade between 
the United States and the rest of the world is derived from what 
appears to be a common sense assumption that this country has 
a comparative advantage in the production of commodities which 
require for their manufacture large quantities of capital and 
relatively small amounts of labor. Our economic relationships 
with other countries are supposed to be based mainly où the 
export of such «capital intensive » goods in exchange for foreign 
products which — if we were to make them at home — would 


(*) As an example of the recent empirical studies in that field see 
G. D. A. MacnoucaLt, British and American Exports: A Study Suggested 
by the Theory of Comparative Costs. Part I, in « The Economic Journal », 
Vol. LXI, December 1951; also G. D. A. MacpougaLt, British and American 
Exports: A Study Suggested by the Theory of Comparative Costs. Part IT, 
in « The Economic Journal », Vol. LXII, September 1952. A succinct discus- 
sion of the theoretical problems involved can be found in P. A. SAMUELSON, 
International Trade and the Equalisation of Factor Prices, in «The 
Economic Journal», Vol. LVIII, June 1948; and International Factor- 
Price Equalisation Once Again, in « The Economic Journal», Vol. LIX, 
June 1949. 
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require little capital but large quantities of American labor. 
Since the United States possesses a relatively large amount of 
capital — so goes this oft repeated argument — and a compar- 
atively small amount of labor, direct domestic production of such 
« labor intensive » products would be uneconomical ; we can much 
more advantageously obtain them from abroad in exchange for our 
capital intensive products. 

Recent progress in the collection and systematic organization 
of detailed quantitative information on the structure of all the 
various branches of the American economy, accompanied by a 
parallel advance in the technique of large scale numerical compu- 
tation, now enables us to narrow the frustrating gap between 
theory and observation (?). 

This is the first preliminary progress report on a study desi- 
gned to analyze the structural basis of trade relationships between 
the United States and the rest of the world. 


IT. - DIRECT AND INDIRECT INPUT REQUIREMENTS. 


None of the basic factual information used here had to be 
collected especially for this particular inquiry. Both the statis- 
tical data and the analytical procedure employed constitute an 
integral part of the so-called input-output or inter-industry 
research program jointly conducted by various agencies of the 
government and private institutions, of which the Harvard Econ- 
omic Research Project is one. 

The factual information referred to above comprises many 
sets of figures of wich the largest and in a sense the most im- 
portant is organized in terms of a so-called imput-output table (*). 
This table describes the actual flow of commodities and services 
among all the different parts of the American economy. Specif- 
ically, it shows how each one of our manufacturing industries, 
each branch of agriculture, each kind of transportation and 
distribution — in short each sector of the American economy — 


(°) For description of the so-called input-output approach to structural 
economic analysis, see WassiLY LEONTIEF, and members of the Harvard Eco- 
nomic Research Project, Studies in the Structure of the American Eco- 
nomy, N. Y., Oxford Univ. Press, 1952, 

(4) Duane W. Evans and Marvin HorrENBERG, The Interindustry 
Relations Study for 1947, in «The Review of Economics and Statistics », 


Vol. XXXIV, May 1952. 
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depends upon every other sector. A single column of an input- 
output table, shows, for example, how many steel sheets, steel 
bars, and other steel products automobile manufacturers buy from 
the steel industry for every million dollars’ worth of cars they 
produce; it also shows how many yards (or dollars” worth) they 
need of upholstery material, how much paint from the chemical 
industry and so on. Similarly, the «steel industry column » of 
the same table describes the various kinds of inputs, such as, 
coal, ore, etc., which the steel industry must obtain from the 
other sectors of the economy in order to produce an additional 
million dollars’ worth of its own output which, of course, consists 
of various steel products. The table contains as many columns as 
there are separate industries so that it presents each link 
connecting any two sections of the economy. 

On the basis of the statistical information contained in an 
input-output table one can determine the effect of any given 
increase or decrease in the level of output in any one sector of 
the economy upon the rate of production in all the other sectors. 

Using the 1947 input-output structure of the American econ- 
omy as the basis of such computations, one finds that to produce 
an additional million dollars worth of automobiles the output 
of steel would have to increase by 235 thousand dollars, the 
output of chemicals by 58 thousand dollars, while raising the 
production of non-ferrous metals by 79, of textiles by 39 thousand 
dollars and so on. Even the communication services — telephone 
and telegraph — would have to contribute indirectly to the pro- 
duction of a million dollars” worth of additional automobiles. 

Column 2 in our table 1 shows the result of this particular 
computation. Without entering into the discussion of technical 
details it may be sufficient to observe that the magnitude of every 
one of the entries depends upon all the input-output relationships 
among all the sectors of the economy, and that the computation 
of each one of these figures is equivalent to the solution of a system 
of as many simultaneous equations as there are distinct sectors 
in the economy. 

The more minute the breakdown of industries in the basic 
input-output table, the more detailed the final results will be. 
The following analysis is based on a 200 industry breakdown 
consolidated in some of its stages — for purposes of computation 
and simplified presentation — into fifty sectors (38 of which trade 
their products directly on the international market). 
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TABLE 1 — Capital and Labor Requirements for the Final Output of 
One Million Dollars’ Worth of Motor Vehicles 


Requirements per Requirements per 
Output million dollars million dollars 
Industry2 require- |0f output of industry of final output of 
ments? listed on left motor vehicles 
Capital | Labor | Capital | Labor 
1 2 3 4 5 | 6 
(Thousands (Thousands| (Man (Thousands | (Man 
( y of dollars) | of dollars) years) |of dollars) | years) 
26. Motor vehicles (145) 1,457.45 565.8 60.340 824.6 | 87.942 
15. Iron and steel 235,14 | 1,026.3 | 77.777 | 2413 | 18.288 
19. Other fabricated metal products 118.25 | 713.5 | 95.335 | 84.5 | 11.273 
16. Nonferrous metals 78.69 | 1,001.6 55.715 | 78.8 4.384 
25. Other electrical machinery 75.50 551.1 102.638 AGENT 149 
22. Other non-electric machinery 60.70 | 775.7 | 96.579 | 471 | 5.862 
10. Chemicals 57.95 | 592.7 | 49.779 | 343 | 2.885 
12. Rubber products 56.19 493.1 90.172 10027 CRE 00 
31. Railroad transportation 50.18 | 3,343.3 | 153.640 | 167.8 | 7.710 
11. Products of petroleum and coal 46.85 | 1,397.2 29.843 65.5 | 1.398 
4. Textile mill products 39.29 | 493.6 | 110.563 19.4 | 4.344 
14. Stone, clay and glass products 33.64 | 1,026.3 | 128.539 34.5 | 4.324 
8. Paper and allied products 31.95 564.1 64.805 18.0 | 2.071 
34. Trade 31.82 984.8 | 165.876 31.3 | 5.278 
30. Coal, gas and electric power 29.50 | 2,222.6 99.318 65.6 | 2.930 
1. Agriculture and fisheries 27.53 | 2,524.4 82.025 69.5 | 2.258 
21. Metalworking machinery 27.48 | 1,246.9 | 130.705 34.3 3.592 
33. Other transportation 23.88 928.3 | 121.576 22.2 | 2.903 
9. Printing and publishing 19.72 436.0 | 114.038 8.6 2,249 
38. Business services 18.44 144.5 97.543 2.7 12199 
39. Personal and repair services 18.10 681.8 | 183.503 12.3 3.321 
6. Lumber and wood products 15.98 937.9 | 141.540 8.6 2.262 
5. Apparel 13.74 262.2 | 108.795 3.6 1.495 
29. Miscellaneous manufacturing 11.26 439.4 | 100.364 4.9 1.130 
37. Rental 10.68 | 8,156.5 16.324 87.1 174 
28. Professional and scientific equipment 10.35 841.8 | 133.129 8.7 1.378 
2. Food and kindred products 9.98 361.9 43.143 3.6 | 431 
36. Finance and insurance 9.83 28.2 92.242 sei | 907 
35. Communications 6.21 | 4,645.4 | 163.097 | 28.8 1.013 
44. Eating and drinking places 6.02 688.0 | 125.365 45008) .155 
27. Other transportation equipment | Dalai 759.0 | 122.419 SI .626 
13. Leather and leather products 5.06 2640 | 109 629 1.3 055 
23. Motors and generators 4.99 404.3. | 117.771 2.0 | .588 
24. Radios 4.65 | 449.0 | 124.097 A RTE 
7. Forniture and fixtures 4.28 485.1 | 116.923 2.1 .500 
18. Fabricated structural metals products 3.19 441.9 83.300 il .316 
20. Agriculture, mining and construction | 
17. Plumbing and heating supplies 2.67 509.9 99.388 1.4 .265 
40. Medical, educational and nonprofit org's. 2.05 | 2,689.5 | 253.044 5.5 519 
3. Tobacco manufactures .53 557.6 40.539 3 .021 
41, Amusements 10 | 1,082.9 ‘| 166.899 il .017 
Total requirements in all industries per million dollars of final output of motor vehicles 2,104.8 201.476 


a See footnote b for table 2. 
b The output required from each industry in order to produce one million dollars' worth of motor 


vehicles for export or domestic consumption. See EVANS and HorFENBERG, The Interindustry Rela- 
tions Study for 1947, « The Review of Economics and Statistics», Vol. XXXIV, May 1952, Table 6. 

e This figure includes the « back feed » within this Industry, i.e., the automotive industry'8 
purchases from itself, as well as the million dollars’ worth of motor vehicles going to final 
consumers and the amounts needed by the various other industries to meet their output requi- 
rements. For detailed explanation of the technical point involved, see Duane W. Evans, and 


MARVIN HoFFENBERG, loc. cit., pp. 137 and 140. 
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III. - CAPITAL AND LABOR INPUTS. 


The second and: the third sets of our statistical data (co- 
lumns 3 and 4, table 1) show the direct capital and labor require- 
ments of each industry. These figures are based on detailed 
information which tells us, for example, that to produce an 
additional million dollars? worth of finished cars, our automobile 
industry would have to invest in 175 thousand dollars” worth 
of new buildings, 266 thousand of additional machinery and many 
other fixed items. It also would have to increase its inventories 
of raw materials and « goods in process » by 124 thousand dollars. 
All together this adds up to 566 thousand dollars which represent 
the total additional capital (in 1947 prices) which would have to 
be invested in the American automobile industry if its capacity 
were raised so as to enable us to produce an additional million 
dollars” worth of cars per year. 

But this is only one part of the total additional capital which 
would have to be invested in the American economy in order to 
enable it to produce — say, for export purposes — these additional 
automobiles. As we saw before, the input of steel into the automo- 
bile industry will have to increase by 235 thousand dollars and 
the input of textile by 39 thousand. This, of course, means addi- 
tional investment in both the steel and textile industries. The 
magnitude of each of these capital requirements can be computed. 
To do so one must simply multiply the amount of capital which 
each of these two industries requires per million dollars of its 
capacity by the additional demand for its product indirectly 
generated by the million dollar rise in automobile output. The 
amounts of additional capital which each one of the various 
sectors of the economy would need in order to enable the United 
States to increase its automobile export by one million dollars 
are listed in column 5 of table 1. These add up to 2,105 thousand 
dollars which is the total amount of capital which the United 
States economy of 1947 had to invest for every million dollars” 
worth of cars produced for export or final domestic use. 

Like the top of an iceberg, visible above the surface of the 
water, the part invested in the automobile industry itself consti- 
tutes only a small portion of the total — 26 per cent to be exact; 
the rest is distributed among the other 42 productive sectors of 
the economy. Similar computations have been performed for each 
category of commodities and services which we export or import 
(in competition with domestic output). 
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Labor is the other primary factor, the availability of which 
must obviously have a decisive role in establishing the pattern 
specialization which determines the composition of our foreign 
trade. Not unlike capital, the man years which go into the pro- 
duction of, say, one million dollars” worth of automobiles are 
partly absorbed by the automobile industry itself but are partly 
employed also by all the other sectors of the economy. The 
computation of such direct and indirect labor requirements is 
quite analogous to the computation of the direct and indirect 
demand for capital (see columns 3 and 5, table 1). 

The summary of total quantities of capital and labor required 
for domestic production of each of the many types of commodities 
exported and imported by the United States is entered in columns 
2 and 3, table 2. 

In this table most of the 38 large industry and commodity 
groups are broken down into their components, described in terms 
of the more detailed 200 industry input-output classification. 

The figures entered in columns 2 and 3 were actually arrived 
at in two steps. First the indirect capital and labor requirements 
generated by one million dollars” worth of demand for the product 
of each of the composite 38 sectors were computed. This computa- 
tation (essentially a solution of corresponding system of linear 
equations) was performed in terms of the consolidated 50 industry 
input-output table. Next, the total capital and labor requirements 
respectively of each particular commodity type within the sector 
were obtained by adding its specific direct requirements to the 
previously computed (in a sense average) indirect requirements 
of the consolidated sector as a whole. Thus, the differences 
between the total capital and labor requirements of the industrial 
products belonging to the same consolidated sector are due entirely 
to the difference in their direct requirements, since their indirect 
requirements are assumed to be the same. 

The main reason for such a two-stage procedure is economic. 
If based throughout on the 200 x 200 input-output table the 
computation of direct and indirect requirements would cost a 
thousand dollars more. The errors caused by the short cut are not 
likely to be of decisive importance since the similarity of their 
structural relationship to the rest of the economy constituted the 
guiding principle in the aggregation of the individual industries 
into the larger sectors. What is even more important, whatever 
errors do occur in these basic computations, can have no biasing 
effect on the final results of our numerical analysis. The disregard 
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Taste 2 — Capital and Labor Requirements per Million Dollars of U. S. Exports and 
Import Replacements® - 1947 


Direct and Lai Requirements per million dollars i compar 
En exports and import replacemen of exp 
million dollars of sk ú Danone > Ge average (1947) composition an À imp 
final output pe an requir 
Industry? million | million ment: 
dollars | dollars Capital Labor 
of total | of steve 
Capitale | Labor? | exports®| imports Import. Import. 
Exports | replace. | EXPOríS | replace. Cap. | 1 
ali 2 3 4 5 6 7 8 9 10 
(Millions| (Man (Man (Man 
of dollars) years) |(Dollars)| (Dollars) | (Dollars) | (Dollars)| years) years) 
All industries 1,000,000 | 1,000,000 | 2,550,780 | 3,091,339 | 182.313 | 170.004 < 
E | ÉS 
1. Agriculture and fisheries (1-10a) 4.7120 158.710 100,987 251,526 | 475,851 | 1,213,463 16.028 40.872 
2. Food and kindred products | | 105,701 98,045 | 3,119,593h 3,349,589 | 159.847 183.508 < 
Meat packing and poultry (21) 3.0158 149.032 17,368 7,189 52,982 21,681 2.618 1.071 
Processed dairy products (22) 3.1334 165.081 15,217 2,429 | 47,681 7,611 2.512 .401 
Canning, preserving and freezing (23) 3.2287 206.505 11,446 48,043 | 36,956 155,116 2.364 | 9.921 
Grain mill products (24) 3.0375 146.371 | 45,928 1,522 | 139,506 | 4,623 6.723 .223 
Bakery products (25) 3.2447 221.331 468 32 | 1,519 104 .104 .007 
Miscellaneous food products (26) 3.2610 | 175.271 10,553 8,825 34,413 | 28,778 1.850 1.547 
Sugar (27) 4.1953 148.850 | 1,997 12,970 | 8,378 | 54,413 .297 1.931 
Alcoholic beverages (28) 3.2923 | 169.712 2,524 17,035 8,310 | 56,084 .428 2.891 
3. Tobacco manufactures (29) 3.2887 173.472 | 13,245 21,439 43,559 | 70,506 2.298 3.719 
4. Textile mill products 56,810 | 23,657 | 2,308,032 | 2,327,539 213.202 | 206.662 <a È 
Spinning, weaving and dyeing (30) 2.3114 215.250 53,758 9,796 | 124,256 | 22,643 11.571 2.109 
Special textile products (31) 2.3420 201.558 | 684 8,922 1,602 | 20,895 .138 1.798 
Jute, linen, cordage and twine (32) 2.3412 200.639 815 4,728 | 1,908 | 11,069 .164 .949 
Floor coverings (35a) 2.1591 154.206 | 15991 211 3,353 | 456 .239 .033 
5. Apparel | 21,129 36,029 | 1,661,527 | 2,213,875 | 233.802 | 207.139 | < 
Canvas products (33) 1.6106 237.848 174 0 280 | 0 .041 0 
Apparel except furs (34) 1.6050 250.169 15,493 12,630 24,866 20,271 3.876 3.160 
House furnishings, etc. (35b) 1.6492 188.151 4,479 1,814 7,387 | 2,992 .843 .341 
Furs (hunting and trapping) (10b) 2.6176 | 183.571 | 983 21,585 2,573 56,501 .180 3.962 


a All figures refer to 1947. 

b The thirty-eight composite industries are found in DUANE 
W. Evans and Marvin HoFFENBERG, The Interindustry Relations 
Study for 1947, in « The Review of Economics and Statistics », 
Vol. XXXIV, May 1952. The component industries are based 
on BUREAU OF Lasor STATISTICS, DIVISION OF INTERINDUSTRY 
Economics, Interindustry Relations Study, 1947 Emergency 
Model Classification; 1-25, 1952. In column 1, the numbers 
in parentheses correspond to this latter classification. 

Some of the 200-order industries were split in the process 
of aggregating them into the 50-order classification. These 
industries are indicated by a or b following the 200-order 
industry number. Their composition in terms of the Standard 
Industrial Classification is as follows: 


200-order industry SIC No. 

10a Fisheries 091 

10b Hunting and trapping 0741 

35a Floor coverings 2274, 2295 

35b House furnishings, etc. 2391-2399 

100a Boiler shop products 3443 

100b Fabricated pipe 3592 

112a Tractors 3521 

112b Industrial trucks 3565 

135a Electrical appliances 3621 

135b Heating appliances 3581, 3583, 
3584, 3589 

186a Radio broadcasting 771 

186b Advertising 731 


T. e derivation of these figures is given in the text (see 
page 335). The basic data on the direct capital requirements 
(capital coefficients) of individual industries were computed 
by the Harvard Economic Research Project. For a general 
description of methods, see WassiLY LEONTIEF and members 
of the Harvard Economic Research Project, Studies in the 
Structure of the American Economy, Chapter 6, New York, 
Oxford University Press, 1952. 


4 See text, page 15, for the derivation of these figu 
The direct labor requirements (labor coefficients) were co 
puted by the Harvard Economic Research Project from 
L. S. and census data. 

e Export figures are based on BUREAU Or LABOR STATISTI 
Division or INTERINDUS¥RY Economics, Table I—Interindus 
flow of goods and services by industry of origin and desti 
tion, section 6, October 1952. Exports are valued at produce 
value: transportation, insurance and trade margins | 
charged separately as export items. The total value of expc 
in 1947 was $ 16,678.4 million; the actual value of the expc 
of each industry can be obtained by multiplying each it 
in column 4 by $ 16,678.4. 

f Import figures are based on BUREAU oF LABOR STATIST: 
op. cit. All import figures refer to competitive imports or 
Imports are valued at domestic port value, i.e., foreign p 
value plus transportation, insurance, etc., plus duties. 1 
total value of competitive imports in 1947 was $ 6,11 
million; column 5 times $ 6,175.7 gives the actual value 
each type of competitive import. 


£ The sign «>>>» indicates that the export requirem 
ment; « < » shows the opposite. The signs « > » and « - 
mark differences amounting to less than 2 per cent of 
exceeds the corresponding requirements for import repla 
larger of the two italicized figures. 

For the meaning of the italicized figures, see page 

in text. 
. ! These two industries are numbered 38 and 41, respe 
ively, in Table 1. They are numbered consecutively h 
because the intervening industries do not directly particip 
in international trade. 

i Both the capital and labor coefficients for « Other n 
ferrous mining » (15) must be considered unreliable (too hi 
since they were based on output statistics which probably 
not include operations performed under the authority of 
Atomic Energy Commission. 
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TABLE 2 — Continued 


Direct and indirect > PTE A 
requirements per Requirements per million dollars of |Comparison 
million dollars of | Exports | Imports exports and import replacements of export 
final output per per of average (1947) composition and imports 
Industry» million | million ALI E IL ps 
dollars | dollars : | mentse 
ati of total | of total SEMI DATA LUN 
apitalc | Labord | exports* | imports‘ any | | 
port. | Import. 
| Exports | replace. | EXPorts | replace. Cap. | Lab. 
1 2 3 4 5 ee 7 AR gio 
(Millions | (Man | | (Man | (Man 
of dollars) years) | (Dollars) | (Dollars) | (Dollars) ' (Dollars) | years) | years) 
mber and wood products 10,223 31,787 | 1,560,785 1,617,910 | 242.003 | 231.636 | < | > 
ng (36) 1.6383 | 188.365 378 9,149 619| 14,989 .071 1.723 
ills, planing and veneer mills (37) 1.6383 251.604 7,153 20,435 11,719 33,479 1.800 5.142 
od (38) 1.3366 209.125 | 863 761 1,154 | 1,017 | .180 | .159 
cated wood products (39) 1.3465 226.188 1,217 632 1,639 851 | 275 | 143 
containers and cooperage (40) 1.3491 242.168 612 810 826 1,093 .148 .196 
| 
rniture and fixtures (41-43) 1.6821 233.687 2,075 437 3,490 | 735 | .485 | .102 
| 
er and allied products 9,743 103,616 | 1,726,891 | 1,859,722 | 165.764 | 161.346 | < = 
mills (44) 1.8611 152.803 1,337 42,732 2,488 | 79,529 | .204 6.530 
and paper board mills (45) 1.8611 | 167.325 4,401 60,447 8,191 | 112,498 .736 10.114 
rted paper products (46) 1.5346 | 169.389 4,005 437 6,146 | 671 .678 .074 
| | 
nting and publishing (47) 1.3216 196.597 4,329 1,425 5,121 | 1,883 | .851 .280 
lemicals | 49,153 105,398 | 2,337,851 | 2,390,120 | 167.681 147.602 < > 
trial inorganic chemicals (48) 2.2968 171.293 7,693 9,748 17,669 | 22,389 | 1.318 1.670 
trial organic chemicals (49) 2.8055 161.081 7,303 4,340 20,489 | 12,176 1.176 .699 
c materials (50) 2.5614 159.740 | 3,082 97 | 7,894 | 249 .492 .015 
>r (51) 2.5208 141.238 342 55,751 | 862 140,537 .048 | 7.874 | 
etic fiber (52) 2.9200 212.841 1,739 2,720 | 5,078 | 7,942 -370 .579 
sives (53) 2.2814 | 197.963 342 0 | 780. 0 .068 0 | 
and medicines (54) 2.1666 184.150 9,329 1,457 | 20,212 | 3,157 1.718 -268 
and related products (55) 2.1417 146.365 2,524 405 | 5,406 | 867 .369 | .059 | 
; and allied products (56) 2.0430 152.411 | 3,663 340 | 7,484 695 | .558 .052 
and wood chemicals (57) 2.4267 | 184.907 2,140 3,854 | 5,193 | 9,333 | .396 2135: | 
izers (58) | 2.3700 180.631 450 | 356 | 1,067 844 -081 .064 | 
able oils (59) 2.0071 128.889 | 2,734 | 20,063 | 5,487 | 178) .352 2.586 | 
al oils (60) 2.0062 136.738 | 1,079 2,672 | 2,165 | 5,361 | .148 .365 
llaneous chemical industries (61) 2.2467 170.497 6,733 3,595 15,127 | 8,077 | 1.148 613 
| | 
“rude petroleum and natural | | 
; (17) 3.2118 | 108.844 6,248 37,372 20,067 | 120,031 | .680 4.068 
| | 
roducts of petroleum and coal | 34,566 21,730 | 2,600,946 | 2,674,929 | 94.110 93.465 << > 
leum products (62) 2.5514 94.011 | 32,881 19,658 | 83.893 50,155 | 3.091 1.848 
and products (63) 3.8708 87.760 | 1,355 2,040 | 5,245 7,896 | ¿119 .179 
g and roofing materials (64) 2.3237 | 131.557 | 330 32 767, TAN .043 .004 
ibber products | | | 10,199 389 | 1,817,051 | 1,801,799 | 194.823 | 205.656 | > < 
and inner tubes (65) 1.8305 | 185.087 | 6,044 49 | 11,064. 90 1119 | .009 
llaneous rubber products (66) 1.7975 208.989 4,155 340 | 7,469 | 611 | .868 .071 
| = 
ather and leather products | | 5,054 | 5,974 | 1,667,016 | 1,668,681 | 233.874 221-101 ze = 
ng and finishing (67) 1.6900 | 183.095 1,901 | 2,817 | 312138! 4,761 | .348 516 
leather products (68) 1.6395 | 271.302 | 749 1,360 1,228 | 2,230 | .203 | .369 
ibber footwear (69) 1.6574 | 262.612 2,404 1,797 3,984 | 2,978 | 631 | .472 
| | | ” | 
one, clay and glass products | 12,788 27,560 | 1,961,425 12,345,091 | 192.211 177.794 << | = 
, sand, clay and abrasives (18) 2.5821 | 226.822 330 3,854 852 | 9,951 | .075 .874 | 
ur (19) 2.5821 | 139.703 1,385 0 3,576 | 0 .193 0 
nonmetallic minerals (20) 2.5821 154.790 881 17,456 2,275 45,073 .136 2.702 
(70) 1.9293 199.932 4,419 1,295 8,526 2,498 .883 .259 
at (71) 2.4944 167.940 1,043 0 2,602 0 175 0 | 
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TABLE 2 — Continued 


Direct and indirect 
requirements per 


Requirements per million dollars of 


Pr ee nd import replacements 
Di SE = Eros TARDE e (1947) composition 
Industry» del die i 
si E of tota 1 o E total, Capital Labor 
Capita Labor exports* | imports Exports Lepore Exporia ue 
1 2 3 4 5 6 7 8 9 
(Millions (Man (Man (Man 
of dollars) years) | (Dollars) (Dollars) | (Dollars) | (Dollars); years) years) 
Structural clay products (72) 17718 | 271.334 959 49 1,699 87 .260 .015 
Pottery and related products (73) 1.3682 | 261.934 929 2,477 1,271 3,389 .243 .649 
Concrete and plaster products (74) 1.6727 205.466 246 65 412 109 .051 .013 
Abrasive products (75) 1.4890 159.882 1,127 1,765 1,678 2,628 .180 .282 
Asbestos products (76) 1.4890 | 176.167 600 32 893 48 .106 .006 
Other miscellaneous nonmetallic mi- 
nerals (77) 1.4948 179.324 869 567 1,299 848 .156 .102 
15a. Iron ore mining (11) 3.1683 212.434 552 7,675 1,749 24,317 .117 1.630 
15b. Iron and steel 37,732 4,695 | 2,724,880 | 2,655,654 | 181.305 | 151.438 
Blast furnaces (78) 2.6394 142.525 396 3,676 1,045 9,702 .056 524 
Steel works and rolling mills (79) 2.7599 | 180.703 | 35,585 955 98,211 2,636 6.430 73 
Iron foundries (80) 2.0344 | 232.540 672 32 1,367 65 .156 .007 
Steel foundries (31) 2.0349 236.564 90 16 183 33 .021 .004 
Iron and steel forgings (92) 2.0311 | 179.672 989 16 2,009 33 .178 .003 
16a. Nonferrous metal mining 468 47,154 | 4,402,991 | 4,372,254 | 286.325 | 281.885 
Copper mining (12) 3.2280 197.862 0 5,263 0 16,989 0 1.041 
Lead and zinc mining (13) 2.6210 230.618 12 5,360 32 14,049 .003 1.235 
Bauxite mining (14) 2.6948 221.595 114 3,757 307 10,124 .025 .832 
Other nonferrous mining (15) 5.0347 310.689 342 32,774 1,722 | 165,007 | .106 | 10.183 
16b. Processing nonferrous metals 9,516 57,759 | 2,402,427 |2,445,385 | 149.222 | 127.461 
Primary copper (82) 2.4334 121.184 2,788 22,216 6,784 | 54,060 -338 2.692 
Copper rolling and drawing (83) 2.4348 155.831 1,565 49 3,811 119 .244 .008 
Primary lead (84) 2.4340 120.806 30 6,720 de 16,357 .004 .812 
Primary zinc (85) 2.4350 166.224 1,379 2,672 3,358 6,506 -052 444 
Primary metals, n.e.c. (86) 2.4348 131.553 396 18,913 964 | 46,049 .052 2.488 
Nonferrous metal rolling, n.e.c. (87) 2.4349 148.977 983 16 2,394 39 -146 -002 
Primary aluminum (88) 3.2849 144.156 204 761 670 2,500 .029 -110 
Aluminum rolling and drawing (89) 2.1816 177.628 1,769 0 3,859 0 .314 0 
Secondary nonferrous metals (90) 2.4355 125.398 282 6,396 687 15,578 -035 .802 
Nonferrous foundries (91) 2.1821 244.406 120 16 262 | 35 .029 .004 
17. Plumbing and heating supplies 3,202 49 2,048,157 | 2,046,700 | 211.118 | 204.647 
Metal plumbing and vitreous fixtures 
(97) 2.0510 223.913 1,085 0 2,225 0 .243 0 
Heating equipment (98) 2.0467 204.647 2,117 49 4,333 100 .433 .010 
18. Fabricated structural metal pro- 
ducts 4,053 179 1,748,187 | 1,796,648 182.087 178.771 
Structural metal products (99) 1.6954 183.767 2,518 49 4,269 83 .463 .009 
Boiler shop products (100a) 1.8348 178.945 1,539 130 2,816 239 219 .023 
19. Other fabricated metal products 3 16,531 1,262 «| 2,011,342 | 1,971,712 203.738 207.607 
Tin cans and other tinware (93) 2.1458 | 174.998 791 32 1,697 69 .138 .006 
Cutlery (94) 2.0414 | 241.579 1,229 178 2,509 363 .297 .043 
Tools and general hardware (95) 2.0421 227.946 3,130 259 6,392 529 SOLA -059 
Hardware, n.e.c. (96) 2.0459 228.406 1,811 16 3,705 33 414 .004 
Metal stampings (101) 1.8530 202.075 2,075 453 3,845 839 .419 .092 
Metal coating and engraving (102) 2.0457 264.165 0 0 0 0 0 0 
Lighting fixtures (103) 2.0419 195.244 2,140 16 4,370 33 .418 003 
Fabricated wire products (104) 2.0401 169.167 3,286 49 6,704 100 .556 .008 
Metal barrels, drums, etc. (105) 2.0397 164.918 486 130 991 265 .080 .021 
Tubes and foils (106) 2.0399 206.580 282 32 575 65 -058 057 
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Direct and indirect 


: Requirements per million s of i 
Fee doi ce Exports | Imports exports and Mago a pren 
final output per per of average (1947) composition and imports 
ur dome | dois "mentse 
Capitale | Labord me ors ee peat = e 
ni = Exports eee Exports ae ne Cap.| Lab. 
1 2 3 d 5 6 7 8 9 10 11 
(Millions (Man (Man (Man 
of dollars) years) | (Dollars) | (Dollars) | (Dollars) | (Dollars)| years) years) 
cellaneous fabricated metal pro- 
ucts (107) 2.0406 190.366 258 65 527 133 .049 .012 
el springs (108) 2.0397 | 172.761 0 0 0 0 0 0 
ts, bolts and screw machine pro- | | 
ucts (109) 1.8550 216.333 1,043 32 1,935 59 .226 007 | 
Agriculture, mining and construc- | 
ion machinery 34,518 | 5,667 | 2,083,252 |2,115,952 | 193.059 | 202.400| < | < 
ctors (112a) 2.1098 | 185.783 | 11,722 1,457 24,731 3,074 2.178 | 71 
m equipment (113) 2.1183 | 208.218 5,504 | 4,194 11,659 8,884| 1.146 | 873 | 
istruction and mining machinery | | 
114) 2.0541 188.271 12,081 16 24,816 33 2.275 | .003 | 
field machinery and tools (115)| 2.0541 204.419 5,211 0 10,704 0 1.065 | 0 | 
Metal working machinery (116-117) 2.1793 212.211 12,633 221 27,531 495 2.681 | .048 | 
Other non-electric machinery 58,836 3,238 1,907,679 |1,978,413 195.442 | 192.712) < | > 
ricated pipe (100b) 1.6724 | 176.071 0 0 0 0 0 | 0 | 
am engines and turbines (110) 1.6334 234.085 1,409 16 2,302 26 .330 .004 | 
ernal combustion engines (111) 1.6334 183.850 6,212 389 10,147 635 1.142 | .072 
ustrial trucks (112b) 1.8509 175.047 851 0 1,575 0 .149 0 
cial industrial machinery (118) 2.1146 202.575 19,684 1,943 41,624 4,109 3.988 .394 
nps and compressors (119) 1.8797 179.349 4,335 0 8,149 0 177 0 
vators and conveyors (120) 1.8754 181.040 2,452 0 4,599 0 444 0 | 
wers and fans (121) 1.8744 182.857 396 0 742 0 072 0 
ver transmission equipment (122)| 1.8749 | 204.820 162 0 304 0 .033 0 
ustrial machinery, n.e.c. (123) 1.8748 170.428 2,494 648 4,676 1,215 .425 .110 
nmercial machines and equipment, 
.e.c. (124) 1.8185 224.616 7,051 32 12,822 58 1.584 .007 
rigeration equipment (125) 1.6074 169.170 6,697 0 10,765 0 101330 0 
ves and fittings (126) 2.2257 211.626 2,782 0 6,192 0 .589 0 
1 and roller bearings (127) 2.2110 233.258 1,457 32 Speci gol .340 .007 | 
chine shops (128) 2.2131 212.277 156 0 345 0 .033 0 | 
ctrical appliances (135a) 1.6404 170.386 2,698 178 4,426 292 .460 .030 | 
Motors and generators (131) 1.3747 | 202.568 4,383 97 6,025 133 -888 .020 | 
Radios and related products (139) 1.5768 249.783 6,763 130 10,664 205 1.689 .032 | 
| 
Other electrical machinery | 
ing devices and graphite products 15,794 193 1,767,716 |1,771,503 218.121 202.073 E > 
129) 1.7708 200.531 1,745 16 3,090 28 .350 .003 | — : 
asuring instruments (130) 1.7748 224.339 714 16 1,267 28 .160 .004 
nsformers (132) 1.7713 204.589 971 0 1,720 0 .190 0 | 
trol apparatus (133) 1.7731 214.419 1,679 0 2,977 0 .360 0 | 
ding apparatus (134) Bly pi 183.887 1,289 49 2,284 87 237 .009 
ting appliances (135b) 1.7181 | 179.511 1,163 0 1,998 | 0 .209 0 
1lated wire and cable (136) 1.7663 172.350 1,457 16 2,574 28 pea! .003 
ine electrical equipment (137) 1.7690 297.422 971 0 1,718 0 .289 0 
tric lamps (138) 1.7678 226.812 726 32 1,283 57 .165 -007 
es (140) 1.7763 297.568 947 0 1,682 0 .282 0 
imunication equipment (141) 1.7744 231.621 2,147 32 3,810 57 .497 .007 
‘age batteries (142) 1.7695 154.318 576 16 1,019 28 .089 .002 
nary batteries (143) 1.7697 209.119 486 0 860 0 .102 0 
1y apparatus (144) 1.7742 276.505 923 16 1,638 28 .255 .004 
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TABLE 2 — Continued 
pres net Requirements per million dollars of 
oh ol Exports | Imports exports and import replacements 
dual Guo per per of average (1947) composition 
Industry million | million 
dollars | dollars i Labor 
of total | of total Care 
Capitalc | Labord | exports* | imports‘ Import. Import. 
| Exports | replace. | FXPOTtS | replace. 
1 Tire 4 5 he TINA 9 
(Millions (Man | (Man (Man 
of dollars) years) | (Dollars) | (Dollars) | (Dollars) | (Dollars); years) years) 
26. Motor vehicles | 61,151 1,085 | 2,104,799 |2,104,799 | 201.779 201.476 
Motor vehicles (145) 2.1048 | 201.476 | 59,892 1,085 126,061 2,284 | 12.067 .219 
Truck trailers (146) 2.1048 216.227 1,259 0 2,650 0, .272 0 
Automobile trailers (147) 2.1048 210.641 0 0 0 0 | 0 0 
27a. Other transportation equipment 20,236 1,247 | 1,678,459 [1,528,148 | 189.761 169.206 
Aircraft and parts (148) 1.7328 | 235.024 | 7,525 130 13,039 225 1.769 .031 
Locomotives (150) 1.6663 | 170.126 4,731 16 7,883 27 | .805 -003 
Railroad equipment (151) 1.6663 | 158.126| 6,433 | 0 10,719 0 1.017 0 
Motorcycles and bicycles (152) 1.5019 | 161.216 1,547 | 1,101 2,323 1,654 | 249 177 
27b. Ships and boats (149) 2.1404 | 263.615 5,360 810 11,473 1,734 | 1.413 214 
28a. Professional and scientific equip- 
ment | | 6,566 | 11,529 | 1,844,913 |1,840,559 | 251.904 | 238.442 
Scientific instruments (153) 1.8465 266.625 3,748 | 65 6,921 | 1208 .999 .017 
Medical and dental instruments and | | 
supplies (155) | 1.8437 | 229.939 | 2.039 97 3,759 179 .469 | .022 
Watches and clocks (156) 1.8405 238.387 779 | 11,367 1,434 20,921 .186 | 2.710 
| | | | | 
28b. Optical, ophthalmic and photo | i | 
equipment (154) 1.8465 311213) 4,707 680 8,692 | 1,256 1.465 | .212 
| | | | 
29. Miscellaneous manufacturing | | | | 
(157-163) 1.4382 ; 186.429 | 10,762 | 23,771 15,478 34,188 | 2.006 4,432 
30. Coal, gas and electric power | 22,083 1,133 | 1,790,214 ' 3,702,030 | 209.573 | 136.805 
Coal mining (16) 1.7821 209.883 | 22,011 259 39,226 | 462 | 4.620 .054 
Electric light and power (167) 4.2709 | 115.066 a 874 308 3,733 -008 | .101 
Natural, manufactured and mixed gas | ) | 
(168) 2.2676 | 97.194, 0 | 0 0 0 o: 0 
| | | | i 
31, Railroad transportation (169) 3.9285 | 186.879 | 40,957 | 0 160,900 | 0 | 7.654 0 
32. Ocean transportation (172) 2.6324 | 165.090 | 80,361 40,157 211,542 | 105,709 | 13.267 | 6.630 
| | | | 
3. Other transportation | | 20,068 | 2,364 |2,007,843 2,151,946 | 165.238 | 150.592 
pe (70) 1.1152; 152.922 , 9,018 | 0 10,057 | 0 1.379 | 0 
Warehousing and storage (171) 3.9155 | 376.255 | 1,529 | 0 5,987 0. 575 | 0 
Other water transportation (173) 4.2776 | 119.141) 3,933 696 16,824 2,977 .469 .083 | 
a transportation (174) 1.2650 | 163.866 ' 4,976 1,668 6,295 2,110 815 | 273 
Pipeline transportation (175) 1.8485 | 127.555 612 0 1,131 0! 078 | 0! 
Local and highway transportation | | | | | 
(178) 1.0436 | 173.106 0 | 0 0 | 0 | o 0 
| | 
parade bed | 62,302 0 | 1,417,208 | 185.452 | 
À holesale trade (176) 1.4157 | 185.346 | 62,158 | 0 87,997 O) 11521. 0 
Retail trade (177) 2.0683 ' 228.730 | 144 | 0 298 0, .033 | 0 
o- . o | | | | | 
5. Communications | 2272 | 0 5,097,887 246.360 | 
Telephone and telegraph (179) 5.0979 | 246.360: 2,272 | 0 11,582 0 560 | 0 
dio broadcasting (186a) 8310 57.460 | 0 | 0 o 0 0 | 0 
A ' ; | | | 
26. Banking, finance and insurance(181) .4699 134.774 | 8,106 | 16,516 3,809 | 7,761 1.092 | 2.226 
ci. Business services! (186b-187) 1.6345 240.990 | 156 0 255 | 0 038 0 
cs. Amusements! (190) 2.2801 | 237.204 | 7,687 0 17,527 0 1.823 0 
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of differences between the indirect capital and labor requirements 
of industries belonging to the same group has, furthermore, a 
theoretical reason which will become clear in the course of the 
later argument. 


IV. - COMPUTATION OF EXPORT AND OF IMPORT REPLACEMENT COSTS. 


Now we are ready to find out whether it is true that the 
United States exports commodities the domestic production of 
which absorb relatively large amounts of capital and little labor 
and imports foreign goods and services which — if we had pro- 
duced them at home — would employ a great quantity of indige- 
nous labor but a small amount of domestic capital. 

Let us imagine a situation in which the United States, for 
some reason wanted to reduce its dependence on foreign countries 
and, to achieve this end, decided to decrease both its imports 
and exports by one million dollars” each. Let us, in particular, 
examine the rather plausible case in which the reduction of exports 
is to be achieved by an equal proportional cut in each export com- 
modity so that after the reduction the percentage composition of 
exports remains unchanged. The same procedure can be applied 
to so-called competitive imports, i.e., imports of commodities 
which can be and are, at least in part, actually produced by 
domestic industries. The level of non-competitive imports which, 
conventionnally, are taken to comprise coffee, tea, jute (but not 
rubber, which can now be commercially synthesized) and a few 
other minor items, is assumed to remain at the same time un- 
changed. Such an exemption obviously has a good common sense 
basis. Moreover, within the context of the present analysis, it 
also has the closely related reason that labor and capital require- 
ments for the domestic production of, say, coffee, cannot be 
realistically assessed. For later reference, one might observe that 
hot houses and heating installations would in any case require 
inordinately large capital investment per million dollars’ worth 
of competitively produced Florida or California coffee. 

To replace a million dollars’ worth of imports we would have 
to raise the output of the corresponding United States industries. 
If competitive imports were, as has been assumed, cut proportio- 
nally all along the line, the domestic production of the specific 
goods involved would have to expand by the amounts equal to the 
reduction in the corresponding imports, i.e. by the same proportio- 
nal amounts. If, for example, newsprint constituted twenty per 
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cent of all competitive imports, and woollens ten, then in replacing 
the total of one million dollars’ worth of competitive imports, the 
domestic output of newsprint would have to be increased by two 
hundred thousand dollars and the production of woollens by one 
hundred thousand dollars. 

Such domestic production for replacing imports would mean 
additional direct and indirect capital and labor requirements. 
These can be determined in the following way. 

The large 200 industries input-output table of the American 
economy for the year 1947 shows the competitive imports for that 
year classified by the commodity groups into which they would fall 
if they had been produced by our domestic industries. Dividing 
each one of these figures by the aggregate dollar value of all compe- 
titive imports gives us the amounts by which the domestic outputs 
of these goods and services would have to be increased if our econo- 
my proceeded to replace commodity by commodity an aggregate mil- 
lion dollars’ worth of (proportionally reduced) competitive imports. 
Column 5 in table 2 shows the composition of an average million 
dollars’ worth of competitive imports. To compute the total 
amount of capital which would be required to produce domestically 
this particular collection of commodities, one has only to mul- 
tiply each of these figures by the corresponding capital requi- 
rements listed in column 2 and then find the sum total of the 
resulting products. The products — one for each kind of the 
competitive imports — are entered in column 7. 

An analogous computation yields the corresponding labor 
requirements. Column 9 shows the number of American man 
years which, in combination with the capital entered in column 
7, would have to be employed to replace the foreign goods and 
services listed in column 3 with similar goods produced domes- 
tically (°). 


(*) For the purposes of the present analysis, we were able to utilize the 
previously completed computation which shows the effects of any given 
change in «final demand » on the levels of output of all American industries. 
(See Evans and HorFENBERG, ibid.) The results of these original computations 
must, however, be subjected to a quantitatively not very significant but in 
principle very important adjustment. 

Common sense reasoning as well as actual experience shows that whenever 
any one of the American industries expands or contracts, the level of its 
operation tends to increase (or to decrease) its demand for imported inputs 
in a way analogous to the increases (or decreases) in its requirements for 
materials and services of domestic origin. An increase in the rate of our 
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The quantities of capital and of labor absorbed by the Amer- 
lean economy per million dollars of its 1947 exports can be 


domestic outputs will, therefore, in general, lead to a rise in the volume of 
the dependent imports. The usual input-output computations thus present the 
United States’ imports as depending on the level of final demand which, in 
particular, implies that any rise in exports would necessarily require an 
increase in imports. 

For the purposes of the present analysis, this conclusion should certainly 
be retained in respect to inputs which are unlikely to be replaced by a 
supply coming from domestic sources. Coffee, jute, tin, and a number of other 
raw materials can be safely included in this « non-competitive » category. 
In evaluating the effect of increased exports on domestic capital requirements, 
it seems to be reasonable to assume that whatever additional indirect demand 
for the above type of goods will arise, it will be satisfied by foreign sources 
In other words, in contemplating any possible changes in the level and the 
composition of our exports and imports—as they would result from alternative 
patterns of American foreign economic policy— it is reasonable to assume 
that the volume of such non-competitive imports will be in the future as in 
the past directly determined by structurally conditioned domestic requirements. 

With the typical competitive imports—such as cars, most other highly 
manufactured products, and also some raw materials such as, for example, 
crude oil—the situation is entirely different. If the problem of comparative 
costs, i.e., the question of possible alternative patterns of trade is to have 
any meaning in respect to such commodities, one must explicitly consider 
stepped-up domestic production as being an alternative to imports and vice 
versa. In this context, an increase in final demand and particularly an 
increase in export demand should not be assumed to result in an automatic 
rise in competitive imports. On the contrary, the domestic repercussion—for 
example, the change in domestic capital and labor requirements—of additional 
exports must first of all be computed on the assumption that whatever 
virtual demand for competitive importation might arise, it will be satisfied 
entirely and only through expansion of domestic output. The possibility of 
increasing the imports of such competitive commodities has to be considered 
as a separate alternative. The capital saving effects of such imports are 
explicitly taken into account when one separately postulates the expected 
changes in the level of specific competitive imports and computes the 
repercussion of such imports on domestic capital requirements. 

In a very open economy, such, for example, as the British the difference 
between the domestic reactions computed first on the assumption of an 
automatically induced change in the level of competing imports and then 
without such induced changes might be quite large; in the case of the 
United States—the most self-sufficient of the modern western economies— 
such discrepancy will be quite small. It was still, however, taken into 
account in the present study. 
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determined exactly in the same way. Column 4 in table 2 shows 
the composition of an average million dollars’ worth of the United 
States” exports. The quantities of capital and labor required to 
produce the indicated amount of each export — obtained by 
multiplying each figure in column 4 by the corresponding figure 
in columns 2 and 3 —are entered in columns 6 and 8, respectively. 


V. - EMPIRICAL FINDINGS AND THEIR INTERPRETATION. 


The principal findings of the quantitative factual analysis 
described above are summarized in the following figures: 


Domestic Capital and Labor Requirements per Million Dollars of U.S. 
Exports and of Competitive Import Replacements 
(of Average 1947 Composition) 


Import 


Exports Replacements 
Capital (dollars, in 1947 prices) . . . 2,550,780 3,091,339 
Labor, (man.vears) y ni. «ob sten 182.313 170.004 


These figures show that an average million dollars” worth of 
our exports embodies considerably less capital and somewhat more 
labor (*) than would be required to replace from domestic produc- 

(9) There exists a good reason to believe that the excess of the labor 
requirements per million dollars’ worth of American exports over the labor 
requirements for the equivalent amount of imports replacing output is actually 
larger than our computations shows it to be. 

Part of the labor input entering in both of these figures consists of 
agricultural labor. Agricultural employment figures are well-known to be 
biased in the upward direction partly because many persons living on the 
farms do not actually work on them aud partly because a very large portion 
of agricultural labor input is absorbed, one could nearly say wasted, in 
marginal subsistence farming. 

Since the agricultural employment contributes less to the labor requirement 
of our exports than it does to the replacement requirements for our competitive 
imports, any downward revision in that figure would tend to increase the 
difference between the two figures. 

The labor requirements shown in the summary table presented above 
are split between the agricultural and all other labor as follows: 


Agricultural and Non-Agricultural Labor Requirements per Million 
AS of U. S. Exports and of Compelitire Import-Replacement 
(of Average 1947 Composition) 


: Import 
Exports Replacements 

Agricultural labor (man years) . . . . . 22.436 40.934 
Non-Agricultural (man years) . . . . . 159.872 129.069 


Fotal' O ET 170.003 


tion an equivalent amount of our competitive imports. America’s 
participation in the international division of labor is based on its 
specialization on labor intensive, rather than capital intensive, 
lines of production. In other words, this country resorts to foreign 
trade in order to economize its capital and dispose of its surplus 
labor, rather than vice versa. The widely held opinion that — 
as compared with the rest of the world — the United States’ 
economy is characterized by a relative surplus of capital and a 
relative shortage of labor proves to be wrong. As a matter of fact, 
the opposite is true. 

What is the explanation of this somewhat unexpected result? 
The conventional view of the position which the United States 
occupies today in the world economy is based — as has been 
previously explained — first, on an empirical observation and 
second, on a factual assumption. The observation is that the United 
States possesses more productive capital per worker than any 
other country. It can hardly be disputed. 

To reach the conclusion that this means that there exists a 
comparative surplus of capital and a scarcity of labor in this 
country, the conventional argument must combine the foregoing 
observation with the implicit assumption that the relative pro- 
ductivity of capital and labor — if compared industry by in- 
dustry — is the same here and abroad. Concretely, this assertion 
means that if in the United States we can transform ten pounds 
of yarn into a corresponding amount of finished cloth by using, 
say, one man year and two thousand dollars’ worth of machinery, 
and transform a barrel of oil into gasoline by using one man year 
and twenty thousand dollars’ worth of equipment, the corres- 
ponding foreign industries can perform each of these two opera- 
tions either with exactly identical inputs of capital and labor 
or — if this is not the case — at least with inputs differing in both 
(and all the other) industries in the same proportion. So, for 
example, if in India one could weave ten pounds of yarn by using 
two man years and four thousand dollars’ worth of machinery 
(instead of one man year and two thousand dollars as in the 
Jnited States) the cracking of one barrel of oil could also be 
accomplished by using a double quantity of both factors, i.e., 
two man years and forty thousand dollars’ worth of equipment. 

Only on the basis of such an assumption, will the compar- 
ative costs argument necessarily lead to the conclusion that a 
country possessing a large stock of capital and a relatively small 
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number of workers will find it advantageous to specialize in 
industries which, in terms of its own productive possibilities, 
require much capital and relatively little labor. 

Let us, however, reject the simple but tenuous postulate of 
comparative technological parity and make the plausible alter- 
native assumption that in any combination with a given quantity 
of capital, one man year of American labor is equivalent to, say, 
three man years of foreign labor. Then, in comparing the relative 
amounts of capital and labor possessed by the United States and 


the rest of the world — a comparison used for the explanation 
of their respective specialization in capital or labor intensive 
industries respectively — the total number of American workers 


must be multiplied by three, which would increase our 1947 
labor force from 65 million to three times that number, i.e., 195 
million of «equivalent » foreign man years. Spread trice as 
thinly as the unadjusted figures suggest the American capital 
supply per «equivalent worker » turns out to be comparatively 
smaller, rather than larger, than that of many other countries. 

This, I submit, is the analytical explanation of the results of 
our empirical findings. In terms of the relative production possi- 
bilities here and abroad, the United States is rich in man power 
and poor in capital. This country resorts to foreign trade to 
save its capital and to dispose of its relative surplus labor. 

Our data obviously cannot explain why American labor is 
more productive than foreign labor. The problem of productivity 
is so intricate and has been so thoroughly discussed elsewhere 
that no casual remarks can possibly advance its solution. The 
following negative observation, however, has a direct bearing 
on the subject of the present analysis and on the possible inter- 
pretation of its principal findings. 

The extent to which the high relative efficiency of American 
man power causes this country to exchange goods which absorb 
relatively little capital for those which would require more capital 
if we chose to produce them at home, cannot be due simply to 
the large amount of capital which American industry uses per 
employed worker. 

The fact that workers are frequently replaced by machines 
cannot be denied. But such technological substitution, if profi- 
table in United States, would in general be profitable also in 
the corresponding industries abroad. The argument that the 
comparative shortage of capital might prevent the use of the 
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same labor-saving technology by foreign countries would only 
hold if international trade, i.e., the international division of labor, 
did mot exist. Actually, it does take place and if it were simply 
the problem of substituting capital for labor, foreign countries 
could and would imitate the American production practice indus- 
try by industry. At the same time, their production would be 
concentrated on those commodities which, both there as well as 
in the United States, require relatively little capital and large 
amounts of labor. The United States would for similar reasons 
concentrate on capital intensive industries and the trade between 
it and the rest of the world would consist in an exchange of Amer- 
ican capital intensive against foreign labor intensive goods (°). 
Our empirical findings indicate that in fact the opposite is true. 


(*) To clarify the internal logic of the argument leading to this assertion, 
let us consider—from the point of view of the world as a whole—the double 
problem of, first, allocating capital and labor between the various industries 
and, second, of locating the various industries in specific countries endowed 
with different relative amounts of capital and labor. 

If in accordance with the conventional argument, but in contradiction 
to the argument presented in this paper, one considers the technological 
possibilities to be the same throughout the world, i.e., if one assumes that 
with a given amount of capital and a given number of indigenous man years, 
every industry in England, in India or anywhere else is able to produce an 
output equal to that which the corresponding American industry could 
achieve with the same amount of capital and an equal number of (American) 
man years, that double task can be accomplished in the following two steps. 

First, considering the total stock of capital and the combined supply of 
labor of all countries and taking in account the total world demand for 
various commodities and services, the proverbial «invisible band » of 
competitive adjustment would determine on the basis of the uniform 
technological possibilities of the world as a whole—the proper amounts 
of capital and labor which each industry would best use per, say, every 
million dollars” worth of its respective output. Barring certain special, 
unusual situations, this decision could and would be made without any regard 
to the actual distribution of the combined labor and capital resources of the 
world between the different countries. This distribution could be taken into 
account separately in the next step in which all the individual industries 
would be actually assigned to the separate countries. In accordance with the 
« comparative supply of factors » considerations described in the first section 
of this paper, this second step will result in placing the industries requiring 
relatively large amount of capital into the countries comparatively well 
supplied with that particular factor and in locating the labor intensive lines 
of production in the areas having a comparatively larger supply of labor. 

As a final result of such efficient « comparative costs» allocation, the 
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Thus, without denying that capital can be substituted for 
labor, we must still look for some other reason in explaining the 
high productivity of labor in America as compared with the labor 
employed by similar industries abroad. 

Entrepreneurship and superior organization have often been 
mentioned in this connection. In accepting this most plausible 
explanation, we must, however, make the following comment. 
Both these, as well as such other factors as education or the 
general climate of our production oriented society do certainly 
make the American economy more efficient in the sense that it is 
able to achieve the same output of finished commodities and 
services with smailer inputs of capital and labor. There exists a 
definite statistical evidence that the man hour and the capital 
investment both measured per unit of output have been reduced 
in many of our industries through better utilization of equipment 
and more rational use of labor (*). To explain the comparative 
surplus of labor which our figures unmistakably reveal, we must, 
however, also infer that entrepreneurship, superior organization 
and favorable environment must have increased — in comparison 
with other countries — the productivity of American labor much 
more than they have raised the efficiency of American capital. 

From the point of view of sheer arithmetic, the American 
comparative capital shortage and labor surplus — as revealed in 


capital rich countries must specialize on the production and export of capital 
intensive goods, while the labor rich areas will produce and export labor 
intensive commodities, while importing goods which, when produced at home, 
would absorb comparatively large amounts of capital and little labor. 

It is particularly important to observe that under the assumption of 
technological parity the combination of capital and labor used in each 
industry —having been decided in the first stage of the two stage allocation 
procedure described above—will necessarily be the same in all the countries. 
For example, any specific textile product requiring much capital and little 
labor when made in the United States would require the same combination 
of these two factors also, if it had been produced in England, in India or 
in any other country. Being short of capital, i.e., of the factor which this 
product uses most, these other countries would, however, manufacture only 
relatively small amounts of that particular textile or even none at all. 

(°) See Wassity LEoNTIEr, Machines and Man, « Scientific American», 
1952, pp. 150-160. A different point of view is presented in the detailed 
factual study by L. Rosras, Comparative Productivity in British and Ame- 
rican Industry, Cambridge, Cambridge Univ. Press, 1948. 
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our figures — could, of course, be equally well explained if instead 
of assuming that American man years are more productive than 
foreign man years we took the labor productivity to be the same 
here and abroad, but at the same time assumed the United States 
capital to be less productive than its dollar equivalent in foreign 
countries. Such an alternative explanation, implying an absolute 
inferiority of the American productive technology, hardly would 
pass the test of empirical scrutiny; it is plainly contradicted by 
the fact an average American man year receives a much higher 
remuneration than the man year of labor employed in most other 
countries. 


VI. - EMPIRICAL ANALYSIS OF SUBSIDIARY RELATIONSHIPS. 


Before directing your attention to the wider economie impli- 
cations of these general conclusions, it is well to examine once 
more their empirical background. 

Although computed on the basis of a rather detailed industrial 
classification, the amounts of capital and labor used in the pro- 
duction of American exports and those required for the replace- 
ment of competitive imports have been compared above only in 
terms of the over-all averages. If the explanation which has been 
given to these quantitative findings is correct, similar relation- 
ships should also be discovered within separate commodity groups. 

A visual presentation of the quantitative relationships revea- 
led by the figures contained in the first four columns of table 2 
is given in figure 1. Since we deal here with essentially four- 
dimensional phenomena, they cannot possibly be described in an 
ordinary two-dimensional graph. Each one of the black-white 
blocks on the graph, figure 1, must be visualized as standing on 
the flat surface of the paper not unlike a diminutive skyscraper 
rising above the base map in a three-dimensional model of New 
York City. Each block represents a separate commodity type. 
Its position, or more exactly the position of its base, on the 
flat surface of the map reflects the capital-labor combination per 
million dollars of output required for its production in the United 
States; the capital requirement being measured upward along 
the scale marked along the left hand side of the chart, and the 
labor requirements — horizontally, along the man years scale 
entered along the bottom margin. 
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The length of the black strip in each block (in a truly three- 
dimensional figure it would be measured by its height above the 
capital-labor plane) represents the level of exports and the white 
strip, the imports of commodities of particular kind (see, for 
example, the explanation of the plot of Tobacco Manufactures (29) 
as given in the legend on the figure). 

To facilitate the identification of all the individual blocks on 
the graph, their numbers — entered in brackets after the name 
of each industry in column 1 of table 2 — are printed on a separate 
transparent sheet which can be superimposed on the graph. To 
make it possible to distinguish at a glance the proportions in 
which capital and labor are combined in the U.S. production of 
the various commodities, red reference lines are entered on the 
same overlay sheet showing the capital/labor ratios of $ 30,00 
per man year, $ 17,500 per man year, and so on. The capital/labor 
ratios, i.e., the slopes of these four lines are chosen so as to include 
as nearly possible one fifth of the total U.S. foreien trade turnover 
(i.e., of exports per million dollars of total exports plus imports 
per million dollars of total imports, as listed in column 4 and 
column 5 of table 2), into each of the resulting five radial segments 
in figure 1. 

One can clearly see that in the upper left hand part of the 
map, i.e., in the sectors containing goods which require for their 
production larger amounts of capital and comparatively small 
quantities of labor, the white parts tend to be taller than the black 
parts of the same blocks. As one moves towards the lower right 
hand corner, the black strips tend to become higher than the cor- 
responding white strips; the tendency to export goods requiring 
much labor and little capital for their domestic production and 
to import those which demand much capital and little labor can 
in other word be as clearly discerned in this detailed picture as 
it is reflected in the over-all averages presented above (°). 


(°) The following ten service industries are omitted from presentation 
in our figure: Railroad Transportation (31), Trucking (170), Warehousing 
and Storage (171), Pipeline Transport (175), Local and Highway Transportation 
(178), Wholesale Trade (176), Retail Trade (177), Banking, etc. (38), 
Amusements (38), Communications (35), and Other Water Transportation 
(173). Being essentially non-transportable, the products of these industries 
cannot enter in any direct competition with imputed products of the same 


kind. 
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The results of this visual examination are substantiated by 
the following numerical compilation. 


Exports and Imports Compared by Sectors with 
Different Capital Intensily 


Capital Per Man Trade Turnover * Percentege of Turnover 
Year (In Dollars) (In Dollars) Exporis Imports 
1 2 3 4 

More than 30,000 411,103 239 72 61 
30,000-17,750 394,465 47.90 52.10 
17,750-12,250 372,425 48.31 51.69 
12,250- 9,700 395,028 61.76 38.24 
Less than 9,700 393,869 69.62 30.38 
Aggregate 1,966,890 50.82 49.18 


* Turnover within the line segments is not exactly equal since they 
had to be summed for integral industries. Aggregate turnover differs from 
two million dollars due to rounding and the omission of the Other Nonferrous 
Mineral Mining industry—cf. footnote f, table 2. 


It shows that as the capital/labor ratio goes down, exports 
make up an ever larger and imports a smaller fraction of the 
corresponding foreign trade turnover. 

We have examined the over-all choice which the American 
economy makes when it allocates its capital and labor to produce 
a million dollars’ worth of the average combination of exportable 
goods instead of using them to replace an equivalent average 
combination of imports. Behind it are subsidiary choices based 
on differences in the labor and capital requirements of specific 
export and import goods belonging to the same commodity group 
and because of that directly competing with each other. The 
presence of direct competitive relationships — or at least of more 
direct competitive relationships than those which exist among 
all commodities entering international frade — is of the essence 
for the existence of such separate subsidiary allocation problems. 
A proper isolation and detailed quantitative description of such 
«internally competitive » groups constitutes the necessary pre- 
requisite for their empirical analysis. 

The study of this particular aspect of our primary data has 
not yet been completed ('”. A careful perusal of the composition 


('°) This study leads directly toward the problems involved in generalized 
formulation of interregional input-output theory. The distinction between 
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of American exports and imports as listed in columns 4 and 5 
of table 2 enables us, nevertheless, to delineate a number of 
commodity groups which might reasonably, i.e., on the basis 
of the general knowledge one has about them, qualify for pre- 
liminary analysis. As should be expected, they correspond rather 
closely to the thirty-eight consolidated industries described above. 
Some of the latter, however, had to be broken down so as 
to separate important sets of obviously non-competing operations, 
such as, for example, the mining and final fabrication of metals; 
from some others, single non-competitive components had to be 
eliminated. A large number of export and import goods (although 
all of these, of course, were included in the computation of the 
over-all average capital and labor requirements) had to be omitted 
from the following analysis because they either did not fall 
into any definite competitive set, or formed small sets containing 
only two or three items. 

Most commodities were actually combined in «internally 
competing » groups and each set was subjected separately to 
the same analysis which was previously applied to all exports 
and all competitive imports taken together. The average amount 
of capital and the average quantity of labor required to produce 
a million dollars” worth of exports falling within each such 
commodity group were computed; similar computations were 
performed for the corresponding sets of competitive — in this case 
directly competitive — imports. In each instance the average was 
obtained by weighting the capital and labor requirements of an 
individual product (as listed in columns 2 and 3 of table 2) in 
proportion to the value of the exports and imports of that par- 
ticular product per million dollars of the exports and imports 
respectively for the group into which it belongs as a whole. The 
results of these computations are entered (in italics) in columns 
6, 7, 8, and 9 opposite the names of the groups listed on the left 
in column 1. 

To facilitate the interpretation of these subsidiary computa- 


typically < domestic» and the predominately «international» commodities 
is as fundamental for such analysis as the lower order distinction between 
« national» and «regional» commodities used in the study of the regional 
structure of the United States’ economy. (See, WassiLY LEONTIEF, et al., 
Studies in the Structure of the American Economy, Cap. 4 and 5). 
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tions, the results of the comparison of the capital and labor 
requirements for export and import replacement within each of 
the twenty-six distinct « internally competitive » groups are shown 
in the last two columns (columns 10 and 11) of table 2. 
The sign « > » indicates that the export requirement exceeds the 
corresponding requirement for import replacement, « <» shows 
that the import replacement requirement is the larger of the two. 
To mark very small differences (amounting to less than 2 per cent 
of the larger of the two figures) which should perhaps be inter- 
preted as equalities, we used the signs « >» and «< ». 

The following box scores summarize the final results showing 
the values of exports and competitive imports which fall within 
each of the distinet « comparative cost types » per million dollars 
of all exports and competitive imports, respectively. Only 63 per 
cent of all exports and 59 per cent of imports fell into specifie 
competitive groups. The rest which did not fit into any one of 
them constitutes, so to say, a separate group. On the basis of 
its comparative labor and capital requirements for exports and 
import replacements, this residual group falls in the lower left 
box. It is represented by the bracketed figures. 


Exports (Unit: one thousand dollars) 
Capital 
| | | 
< |= > || Total 
=> : 
n E 10 45 O | 150 
al eae Le = 
< 
a > 97 78 | 0 176 
e asa eo n nn 
À > | 145 97 | 58 | 300 
(+ 309) (+ 309) 
Total | 348 220 58 
(+ 309) 


Domestic Production and Foreign Trade etc. 35 


Competitive imports (Unit: one thousand dollars) 
Capital 
< |= > | Total 
= ota 
< 98 6 0 104 
Lal e | 
à Ls 25 50 0 75 
CE EA È 
sari il Mos ae dial 
(+ 408) (+ 408) 
Total | 431 155 6 
(+ 408) 


The examination of these figures shows that the direct 
competition between exports and imports belonging to the same 
commodity groups is dominated by our relative capital shortage 
and labor surplus, as is the over-all average picture of American 
foreign trade which we have considered before. Goods of the type 
requiring comparatively more American man years (but a smaller 
amount of capital) on the export side have a lion’s share 
($ 145 + $ 309 thousand) of our exports, while our competitive 
imports consist primarily of goods ($ 308 + $ 408 thousand) which, 
if they were produced at home, would absorb relatively large 
quantities of capital but smaller amounts of American labor. 
Disregarding the labor requirement entirely, we also see that 
commodities requiring for their production relatively small 
amounts of capital dominate our exports ($ 348 + $ 309 thousand) 
while the capital intensive commodities — irrespective of their 
labor intensity — are preponderant among competitive imports 
($ 431 + $ 408 thousand). 

Invisible in all these tables but ever present as a third 
factor or rather as a whole additional set of factors determining 
this country’s productive capacity and, in particular, its compar- 
ative advantage vis-a-vis the rest of the world, are the natural 
resources : agricultural land, forests, rivers and, our rich mi- 
neral deposits. Absence of systematic quantitative information, 
similar to that which has been collected, organized, and used in 
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this paper with respect to capital and labor, prevents us as yet 
from introducing this important element explicitly into this 
preliminary analysis. 

However, indirect but clear signs of the influence of natural 
influence is revealed mostly in their deviation from the dominant 
pattern reflecting the comparative capital shortage and labor 
surplus of the American economy. Without embarking on a 
detailed but necessarily conjectural examination of such special 
cases, let me point to only a few of them as seen in figure 1. 

Near its lower right hand corner we find a few entries in 
which, contrary to the general tendency prevailing in that part 
of the graph, the white part of the block is taller than its 
black part. Consulting table 2, we find that these labor intensive 
and capital extensive industries showing such unusually weak 
position vis-a-vis competitive foreign imports comprise, Sawmill 
(37), Pottery (73) and Leather Products other than Shoes (68); 
all of them are based on natural materials in which the United 
State is obviously short as compared with the foreign countries. 
On the other side of the cluster among the capital intensive and 
labor extensive commodities of which we import as a rule more 
than we export, Sulphur (19), Meat Packing (21), and Grain 
Mill (24) products show a considerable export surplus. The 
United States is apparently comparatively well situated with 
respect to the domestic supply of such specific mineral and 
agricultural natural resources as are required in the production 
of these particular goods. 

Without the necessary additional information any further 
pursuit of this line of reasoning is bound to become highly 
speculative. Conjecture about facts is intriguing but — at least 
in the field of economics — essentially futile in the long run. 
Since the facts pertaining to this particular subject are now 
being collected and organized, it might be well to refrain from 
further speculation, however tempting it may be. 


VII. - SOME GENERAL IMPLICATIONS. 


This study has been designed to ascertain the structural 
basis of the United ‘States’ trade with the rest of the world. We 
find that, contrary to widely held opinion, our exchange of 
domestically produced goods for competitive imports serves as 
a means to compensate for the comparative shortage of our 


domestic capital supply and a corresponding over-supply of 
American labor. 
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Without attempting a systematic exploration of the possible 
wide - reaching implications of these empirical findings, let me 
merely mention here a few questions, the answers to which might 
be seriously affected by the results of this preliminary investi- 
gation. 

Foremost among them is the problem of the changing position 
of the United States in the world economy. A richly abundant 
supply of natural resources — as compared with capital and 
labor — dominated our early development and our trade relations 
with foreign countries up to about 1910. From the fact that at 
the present time capital appears to be comparatively more scarce 
than labor, one might surmise that this scarcity has dominated 
our entire economic development until now. This would mean 
that — in terms of a comparison with the rest of the world — 
our capital supply, while steadily growing, has still not caught 
up with the increase in our labor force, if the peculiarly high 
effectiveness of that labor force is taken into account. A larger 
supply of domestic capital, if not matched by a corresponding 
increase in domestic man power, will, in any case, reduce rather 
than increase the comparative advantage in labor supply on 
which our present exchange of goods and services with foreign 
countries seems to be based. In other words, a more rapid rise 
in our average productive investment per worker would diminish 
rather than increase the advantage derived by the United States 
from its foreign trade. Only a spectacular additional increase in 
domestic capital stock could tip the balance of comparative ad- 
vantage to the other side and thus bring about conditions which 
by common assumption are already supposed to exist, ie. a 
situation in which the United States would actually find it 
advantageous to use its foreign trade as a means to save American 
labor and to dispose of surplus American capital. In view of the 
determined effort of many so-called backward countries to increase 
their own capital stock, such tipping of the scale will take some 
time. On the other hand, the factors, whatever they may be, 
which are responsible for the peculiarly high relative productivity 
of American labor might soon become operative in other economies 
and thus accelerate the elimination of disparity between the 
effective comparative supply of capital and labor here and in 
foreign countries. This signifies, of course, a reduced incentive 
to the continued exchange of commodities and services between 
the United States and the rest of the world. 

Since no discussion of foreign trade is considered to be well 
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rounded off without some mention of free trade and protection, 
I conclude with an observation on that timeless subject. An 
increase in the United States’ tariff must obviously reduce the 
volnme of our competitive imports below what it otherwise 
would have been; by restricting the effective foreign demand for 
American goods, it would bring about also a corresponding cut 
in our exports. Since the exchange of goods and services with 
foreign countries serves as a means to relieve the pressure of our 
domestic labor surplus and our capital shortage, a partial closing 
of that valve will tend to increase such pressure. In other words, 
protectionist policies are bound to weaken the bargaining position 
of American labor and correspondingly strengthen that of the 
owners of capital. 


RIASSUNTO 


Produzione nazionale e commercio estero; 
riesame della posizione del capitale statunitense , 


Questo studio ha lo scopo di accertare la base strutturale del commercio 
degli Stati Uniti con il resto del mondo. Esso dimostra che, contrariamente 
all’opinione corrente, lo scambio di beni prodotti negli Stati Uniti con im- 
portazioni concorrenti serve come un mezzo per compensare la relativa scar- 
sità dell’ offerta di capitale nazionale e un corrispondente eccesso di offerta 
di lavoro americano. 

La teoria dei costi comparati non governa, in realtà, la pratica del- 
l’analisi economica empirica. Il recente progresso nella raccolta e nella or- 
ganizzazione sistematica di dettagliate informazioni quantitative sulla struttura 
delle diverse branche dell'economia americana, accompagnato da un parallelo 
progresso nella tecnica dei calcoli numerici su larga scala, rende possibile 
accorciare il deludente distacco fra teoria e osservazione. 

Questo è il primo rapporto preliminare sullo sviluppo di uno studio de- 
stinato ad analizzare la base strutturale delle relazioni commerciali fra gli 
Stati Uniti e il resto del mondo. 

Sia i dati statistici che il procedimento analitico impiegati formano parte 
integrante del così detto programma input-output o di ricerca interindustriale 
realizzato congiuntamente da diverse agenzie governative e da istituzioni 
private, una delle quali è |’ Harvard Economic Research Project. 

In base alle informazioni statistiche contenute in una tavola input-output 
sì può determinare l’effetto di un dato aumento o decremento del livello 
della produzione in qualsiasi settore dell'economia sul tasso di produzione di 
tutti gli altri settori. 

Il capitale e il lavoro direttamente impiegati da una particolare industria 
costituiscono solo una piccola parte delle entità totali di questi due fattori 
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assorbite dal complesso dell'economia per ottenere la produzione finale di 
quell'industria. Una considerevole frazione di quelle entità è impiegata in- 
direttamente, cioè, in tutti gli altri settori dell'economia. Per determinare le 
quantità totali di lavoro e capitale impiegate per la produzione di qualche 
merce o servizio particolare, si devono considerare ed addizionare gli impieghi 
diretti e quelli indiretti. 

La dettagliata analisi empirica presentata in questo studio dimostra che 
esportazioni statunitensi per un valore medio di un milione di dollari incor- 
porano considerevolmente meno capitale e alquanto più lavoro di quanto sa- 
rebbero richiesti per sostituire con la produzione interna un ammontare equi- 
valente di importazioni concorrenti. La partecipazione degli Stati Uniti alla 
divisione internazionale del lavoro è basata sulla propria specializzazione verso 
produzioni a lavoro intensivo piuttosto che a capitale intensivo. In altre 
parole, gli Stati Uniti ricorrono al commercio estero allo scopo di econo- 
mizzare il proprio capitale e di usufruire della propria eccedenza di lavoro, 
piuttosto che viceversa. 

Per spiegare i risultati empirici ottenuti, l'Autore propone di respin- 
gere il semplice ma esile postulato della parità tecnologica comparativa 
degli Stati Uniti con il resto del mondo e di fare la plausibile ipotesi alter- 
nativa che, in ogni combinazione con una data quantità di capitale, un 
anno-uomo di lavoro statunitense equivalga, diciamo, a tre anni-uomo di la- 
voro straniero. Ciò implica che, confrontando gli ammontari relativi di ca- 
pitale e lavoro posseduti dagli Stati Uniti e dal resto del mondo, il numero 
totale dei lavoratori statunitensi deve essere moltiplicato per tre, ciò che 
aumenterebbe le forze di lavoro del 1947 da 65 milioni a tre volte questa 
cifra, cioè 195 milioni di « equivalenti » anni-uomo stranieri. In base a questa 
moltiplicazione l’impiego americano di capitale per « operaio equivalente » 
risulta comparativamente minore, e non maggiore, di quello di molti altri 
paesi. 

Il grado in cui l’elevata efficienza relativa della mano d’opera costringe 
gli Stati Uniti a scambiare beni che assorbono relativamente poco capitale 
con beni che se fossero prodotti all’interno richiederebbero più capitale, non 
può essere dovuto semplicemente all’ elevato ammontare di capitale che l’in- 
dustria statunitense usa per lavoratore occupato. Il fattore imprenditoriale 
e l’organizzazione superiore, ed altri fattori come l'educazione o il clima 
generale della società orientata verso la produzione, rendono, certamente, 
l'economia degli Stati Uniti più efficiente nel senso che essa può conseguire 
la stessa erogazione di prodotti finiti e servizi con minori immissioni di 
capitale e lavoro. 

Per spiegare l'eccedenza comparata di lavoro che le cifre chiaramente 
rilevano, bisogna, però, anche inferire che il fattore imprenditoriale, la su- 
periore organizzazione e l’ambiente favorevole devono avere aumentato — in 
confronto ad altri paesi — la produttività del lavoro statunitense molto più 
dell’ efficienza del capitale. 
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RÉSUMÉ 


Production nationale et commerce extérieur ; 
la position du capital américain ré-examinée 


Cette étude a été entreprise pour établir la structure de base du com- 
merce des Etats-Unis avec le reste du monde. Elle montre que, contrairement 
à l'opinion généralement admise, les échanges américains de produits fa- 
briqués nationalement contre des importations concurrantes, sont un moyen 
de compenser la rareté relative de l'offre de capital domestique et une 
surabondance correspondante de l’offre de main-d'oeuvre américaine. 

La théorie des coûts comparés — comme beaucoup d’autres théories 
économiques — règne dans les pages des manuels universitaires, sans régler 
effectivement la pratique de l'analyse économique empirique. Les récents 
progrès dans la réunion et l’organisation systématique des informations 
quantitatives détaillées sur la structure de toutes les branches diverses de 
l’économie américaine, accompagnés d’un progrès parallèle dans la technique 
des calculs numériques à large échelle, rendent maintenant possible de res- 
serrer la faille décourageante entre la théorie et |’ observation. 

Il s’agit, ici, d’un premier rapport sur une étude destinée à analyser la 
structure de base des relations commerciales entre les Etats-Unis et le reste 
du monde. 

Les données statistiques et la procédure analytique employées constituent 
une part intégrante de ce que l’on appelle «l’input-output» ou recherche 
inter-industrielle, menée conjointement par plusieurs départements gouverne- 
mentaux et des institutions privées, dont le « Harvard Economic Research 
Project» fait partie. 

Sur les bases de l’information statistique contenue dans un tableau 
< d'input-output », on peut déterminer les effets d'une augmentation donnée 
ou d'une diminution dans le niveau de l’« output» dans n'importe quel 
secteur de l’économie sur le niveau de production dans tous les autres 
secteurs. 

Comme le sommet d’un iceberg, visible au-dessus de la surface de 
l’eau, le capital et le travail employés directement par n'importe quelle 
industrie constituent seulement une petite proportion des montants totaux 
de ces deux facteurs absorbés par l’économie dans son entier, pour produire 
« l’output » final de cette industrie. Une fraction considérable de ce montant 
est employée indirectement, c'est à dire dans tous les autres sectenrs de 
l’économie. Pour déterminer la quantité totale de travail et de capital utilisée 
pour la production d’une marchandise particulière ou d'un service, on doit 
évaluer et additionner ensemble les besoins directs et indirects. 

L'analyse empirique détaillée présentée dans cet article montre qu’en 
moyenne un montant d'un million de dollars des exportations USA nécessite 
considérablement moins de capital et légèrement plus de travail que n’en 
nécessiterait le remplacement par la production domestique d’un montant 
équivalent des importations compétitives. La participation américaine à la 
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division internationale du travail est basée sur sa spécialisation pour des 
productions necessitant plutôt l’intensité du travail, que l’intensité en capital. 
En d'autres termes ce pays se sert du commerce extérieur en vue d'écono- 
miser son capital et de disposer de son surplus de main-d’oeuvre plus que 
dans la réciproque. 

Pour expliquer ses découvertes empiriques, l'Auteur propose de rejeter 
le postulat simple, mais ténu, de parité technologique comparative des USA 
avec le reste du monde et de poser l'hypothèse d'une alternative plausible 
que dans toute combinaison avec une quantité donnée de capital, l’année 
de travail d’un homme américain est équivalente, pour ainsi dire, à trois 
années de travail d’un étranger. Cela implique que comparant les montants 
relatifs de capital et de travail détenus par les Etats-Unis et le reste du 


monde — une comparaison utilisée pour l’explication de leur spécialisation 
respective en industries utilisant beaucoup de capital ou en industries uti- 
lisant d'avantage de main-d'oeuvre, respectivement — le nombre total de 


travailleurs américains doit être multiplié par trois, ce qui ferait monter la 
force de travail USA pour 1947 de 65 millions à trois fois ce chiffre, 
c'est-à-dire 195 millions d'années de travail étranger « équivalentes ». 
Lorsqu’ on étend trois fois le montant du capital américain fourni pour «un 
travailleur équivalent», il devient comparativement plus petit, plutôt que 
plus grand, que celui de beaucoup d’autres pays. 

Jusqu'à quel point la haute efficience relative de la main d'oeuvre 
américaine oblige ce pays à échanger des produits qui absorbent relativement 
peu de capital pour ceux qui nécessiteraient plus de capital si on choisissait 
de les produire en Amérique, ne peut elle pas être simplement due à l’im- 
portance de capital que l'industrie américaine utilise par travailleur employé. 
L’ organisation supérieure aussi bien que d'autres facteurs comme l'éducation 
ou l’ambiance générale de la société orientée vers la production rend cer- 
tainement l’économie américaine plus efficiente dans ce sens qu’elle est 
capable de créer le même «output» de marchandises ou de services avec 
de plus petits «inputs» de capital et de travail. 

Pour expliquer le surplus relatif de main-d'oeuvre que les chiffres ré- 
vélent indubitablement, on doit, cependant, aussi inférer que l’activité des 
entrepreneurs, l’organisation supérieure, et l'ambiance favorable doivent 
avoir augmenté — en comparaison des autres pays — la productivité du 
travail américain beaucoup plus qu’ils ont augmenté l'efficience du capital 
américain. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Inlands Produktion und Aussenhandel ; 
Eine Neuuntersuchung der amerikanischen Kapitalposition 


Die vorliegende Untersuchung will die strukturelle Basis des Handels 
der Vereinigten Staaten mit der Aussenwelt feststellen. Sie zeigt, dass, im 
Gegensatz zu einer weit verbreiteten Anschauung, der amerikanische Austausch 
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von im Inland produzierten Guetern gegen konkurrenzfaehige Importe dazu 
dient um die verhaeltnismaessige inlaendische kapitalknappheit und das de- 
mentsprechende Ueberangebot an amerikanischer Arbeit zu kompensieren. 

Die Theorie der komparativen Kosten, — wie so viele andere Wirt- 
schaftstheorien, — herrscht in den Universitaetslehrbuechern ohne tatsaechlich 
die Praxis der empirischen Wirtschaftsanalyse zu beherrschen. Die Fort- 
schritte, die in der letzten Zeit in der Sammlung und Systematisierung von 
mengenmaessigen Detailinformationen ueber die Struktur all der verschie- 
denen Sparten der amerikanischen Wirtschaft gemacht worden sind, die 
ueberdies von einem parallelen Fortschritt in der Technik der Aufarbeitung 
grosser Mengen von grossen Zahleu begleitet wurden, haben es moeglich 
gemacht die so enttaeuschende Luecke zwischen Theorie und Beobachtung 
wesentlich zu verkleinern. 

Der Aufsatz bildet den ersten vorlaeufigen Bericht ueber die Fortschritte 
einer Untersuchung, die die strukturellen Grundlagen der Handelsbeziehungen 
der Vereinigten Staaten mit der uebrigen Welt analysieren will. 

Sowohl die statistischen Daten als auch das analytische Verfahren bilden 
einen integrierenden Bestandteil des sogenannten <input-output » Untersu- 
chungsprogramms der Beziehungen zwischen den einzelnen Industrien, das 
von verschiedenen Regierungsstellen gemeinsam mit privaten Institutionen 
u. a. dem sogenannten Harvard Economic Research Project durchgefuehrt 
wird. 

Von der statistischen Information ausgehend, die in einer « input-output » 
Tafel enthalten ist, kann man die Wirkung jeder gegebenen Erhoehung oder 
Verminderung des output in irgendeinem Sektor der Wirtschaft auf die 
Produktion in allen anderen Sektoren bestimmen. 

Gleich der Spitze eines aus dem Wasser herausragenden Eisbergs bilden 
Kapital und Arbeit, die unmittelbar von irgend einer Industrie verwendet 
werden, nur einen kleinen Teil der gesamten Mengen an diesen beiden Fak- 
toren, die von der Gesamtwirtschaft absorbiert werden, damit das Endprodukt 
jener Industiie erzeugt werden kann. Ein bedeutender Teil davon wird 
mittelbar verwendet, das heisst in allen anderen Sektoren der Wirtschaft. 
Zur Berechnung der Gesamtmengen an Kapital und Arbeit, die zur Erzeu- 
gung einer bestimmten Ware oder Dienstleistung verwendet wurden, muss 
man die mittelbaren und unmittelbaren Erfordernisse erheben und zusam- 
menrechnen. 

Die empirische Detailanalyse in dem vorliegenden Aufsatz zeigt dass 
amerikanische Exporte im Durchschnittswert von einer Million Dollar we- 
sentlich weniger Kapital und etwas mehr Arbeit enthalten als benoetigt 
wuerde um eine entsprechende Menge amerikanischer konkurrenzfaehigen 
Importe durch heimische Produkte zu ersetzen. Amerikas Beteiligung an 
der internationalen Arbeitsteilung ist auf seiner Spezialisierung auf arbeits- 
intensive statt auf kapitalintensive Erzeugungssparten aufgebaut. Mit anderen 
Worten ausgedrueckt benutzt dieses Land den Aussenhandel zur Ersparung 


von Kapital und zur Verwendung seines Arbeitsueberschusses und nicht 
umgekehrt. 
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Zur Erklaerung seiner empirischen Ergebnisse schlaegt der Verfasser 
vor das einfache Postulat der technologischen Paritaet der Vereinigten Staaten 
mit der uebrigen Welt fallen zu lassen und es durch die Hypothese zu er- 
setzen, dass in jeglicher Kombination mit einer gegebenen Kapitalmenge ein 
< Mannjahr » amerikanischer Arbeit drei « Mannjahren » auslaendischer Arbeit 
gleichwertig ist. Dies bedeutet, dass beim Vergleich der in den Vereinigten 
Staaten verfuegbaren Mengen an Kapital und Arbeit mit denen der uebrigen 
Welt die Gesamtzahl der amerikanischen Arbeiter mit drei zu multiplizieren 
ist; derart wuerde die Gesamtzahl der amerikanischen Arbeitskraefte des 
Jahres 1947 von 65 Millionen auf 195 Millionen equivalenter auslaendischer 
« Mannjahre » fuer die Zwecke dieses Vergleiches erhoeht werden. Der Ver- 
gleich dient zur Erklaerung der unterschiedlichen Spezialisierung auf Ka- 
pitalintensive und Arbeitsintensive Industriezweige. Wenn man die ameri- 
kanische Kapitalsausruestung per Arbeitskraft den Zahlen entsprechend durch 
drei dividiert, so ergibt sich, dass sie im Vergleich zu der vieler anderer 
Laender eher kleiner als groesser ist. 

Das Ausmass, in welchem die Vereinigten Staaten wegen der relativ 
hohen Produktivitaet des amerikanischen Arbeiters Gueter, welche relativ 
wenig Kapital absorbieren gegen solche austauschen, die mehr Kapital er- 
fordern wuerden, falls sie im Inland hergestellt wuerden, kann nicht einfach 
auf den grossen Kapitalanteil pro Arbeiter in der amerikanischen Industrie 
zurueckzufuehren sein. Unternehmertalent und bessere Organisation, aber 
auch andere Faktoren wie Erziehung und die Atmosphaere der amerikani- 
schen auf Produktion gerichteten Gesellschaft tragen alle dazu bei um 
die amerikanische Volkswirtschaft produktiver zu gestalten, das heisst sie 
ist imstande die selbe Menge von Fertigprodukten und Diensten mit einem 
geringeren Kapital und Arbeitsaufwand herzustellen. 

Zur Erklaerung des vergleichsweisen Ueberflusses an Arbeitskraeften, 
den die amerikanischen Zigfern unmissverstaendlich darstellen, muss man 
jedoch auch annehmen, dass Unternehmertalent, bessere Organisation und 
guenstige allgemeine Umstaende die Produktivitaet der amerikanischen 
Arbeit — im Vergleich mit anderen Laendern — wesentlich staerker erhoeht 
haben, als die Produktivitaet des amerikanischen Kapitals. 


RESUMEN 


Producción nacional y comercio exterior ; 
reexaminación de la posición del capital estadounidense 


Es el fin de este estudio el de averiguar la base estructural del comercio 
de Estados Unidos N. A. con el resto del mundo. Demuestra él que, al con- 
trario de la opinión corriente, el intercambio de bienes producidos en Estados 
Unidos N. A. por importaciones concurrentes, sirve como medio para com- 
pensar la relativa escasez de oferta de capital nacional y un correspondiente 
exceso de oferta de trabajo yanqui. 
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La teoria de costes comparados no gobierna, en realidad, la práctica del 
análisis económico empírico. El progreso reciente en la recolección y la 
organización sistemática de noticias pormenorizadas cuantitativas sobre la 
estructura de los distintos ramos de la economia norteamericana, acompañado 
de un progreso paralelo en la técnica de cálcnlos numéricos en gran pro- 
porción, posibilita abreviar el delusorio alejamiento entre teoría y observación. 

Es éste el primer parte preliminar sobre el desarrollo de un estudio 
cuyo objecto es el de analizar la base estructural de las relaciones comer- 
ciales entre Estados Unidos N. A. y el resto del mundo. 

Tanto los datos estadísticos como el procedimiento analitico empleados, 
forman parte integral del asi llamado programa « input-output» o bien de 
indagación interindustrial realizado conjuntamente por distintas oficinas 
gubernativas e institutos particulares, entre otros el « Harvard Economic 
Research Project ». 

En base a las noticias estadisticas contenidas en un cuadro « input- 
output», podemos determinar el efecto de un determinado acrecentamiento 
o decrecimiento del nivel de la producción en cualquier sector de la eco- 
nomia, sobre la tasa de producción de todos los demás sectores. 

El capital y el trabajo que una industria cualquiera emplea directamente 
constituyen tan sólo una pequeña parte de las entidades totales de estos dos 
factores que el conjunto de la economía absorbe para alcanzar la producción 
final de aquella industria. Una fracción considerable de esas entidades se la 
emplea indirectamente, esto es, en todos los demás sectores de la economia. 
Para determinar las cantidades totales de trabajo y capital empleados para 
la producción de alguna mercancia o servicio especial, tenemos que consi- 
derar y sumar los empleos directos y los indirectos. 

El análisis empírico detallado que por este estudio se presenta, demuestra 
que exportaciones estadounidenses, cuyo promedio de valor es de un millón 
de dólares, incorporan considerablemente menor capital y un tanto mayor 
trabajo de lo que necesitaría para substituir por la producción interior a un 
monto equivalente de importaciones concurrentes. La participación de Estados 
Unidos N. A. en la repartición internacional del trabajo, está basada en su 
propria expecialización hacia producciones de trabajo intensivo, antes que 
de capital intensivo. En otros términos, Estados Unidos N. A. recurre al 
comercio exterior con el fin de economizar su proprio capital y aprovechar sn 
proprio exceso de trabajo, antes que viceversa. 

Para aclarar los resultados empiricos alcanzados, propone el Autor 
rechazar el simple mas flaco postulato de la paridad tecnológica comparativa 
de Estados Unidos N. A. con el resto del mundo, y hacer la plausible hipó- 
tesis alternativa que, en cada combinación con una determinada cantidad de 
capital, un año-hombre de trabajo yanqui equivale, por asi decirlo, a tres 
años-hombre de trabajo extranjero. Esto trae consigo que, si cotejamos los 
montos relativos de capital y trabajo que Estados Unidos N. A. y el resto 
del mundo poseen, el número total de trabajadores yanquis se lo debe mul- 
tiplicar por tres, lo que aumentaría las fuerzas de trabajo del año de 1947, 
de 65 millones, hasta tres veces esta cifra, es decir 195 millones de equi- 
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valentes afios-hombre extranjeros. En base a esta multiplicación, la oferta 
yanqui de capital por cada «operario equivalente » resulta comparativamente 
menor, y no mayor, que la de muchos otros paises. 

El grado en que la elevada eficiencia relativa de la mano de obra ubliga 
a Estados Unidos N. A. a trocar bienes que absorben relativamente poco 
capital por bienes que, si se produjeran en el interior, requeririan mayor 
capital, no se lo puede sencillamente deber al elevado monto de capital que 
la industria estadounidense usa por cada un trabajador ocupado. El factor 
emprendedores y la organización superior, y otros factores como la educación 
y el clima general de la sociedad orientada hacia la producción, hacen, por 
cierto, a la economia de Estados Unidos N. A. más eficiente en un sentido 
que puede ella conseguir le misma producción de productos terminados y 
servicios, por medio de menores metimientos de capital y trabajo. 

Para explicar la excedencia comparada de trabajo que nuestras cifras 
claramente revelan, debemos, empero, inferir también que el factor empren- 
dedores, la superior organización y el ambiente favorable han de haber 
aumentado — en comparación con otros paises — la producibilidad del 
trabajo yanqui mucho más que la eficiencia del capital. 


A NEW LOOK AT THE DOLLAR PROBLEM AND THE U.S. 
BALANCE OF PAYMENTS (*) 


RAGNAR NURKSE 


The most essential condition for achieving a fuller converti- 
bility of currencies is a removal of the persistent disequilibrium 
in trade and payments between the dollar area and the rest of 
the world. Inconvertibility has not been the disease itself so 
much as a symptom of the stubborn maladjustment commonly 
called the dollar gap. In these circumstances discrimination in 
trade and exchange control has appeared to the dollar deficit 
countries as a way of preventing their mutual trade from being 
strangled by restrictions imposed on payments grounds on imports 
from the dollar area. 

Absence of such maladjustment as a prerequisite to converti- 
bility is particularly important for a currency like sterling, in 
which some 40 or 50% of the world’s trade is conducted. The 
pound sterling, being a world currency, would, if it were made 
more fully convertible, inevitably feel some of the strain of the 
world”s dollar disequilibrium, even if the dollar position of Britain 
herself or the sterling area as a whole had been brought into 
balance (1). 

But now, as we take a new look at the dollar gap, we find 
that it seems to have closed. Since the middle of 1952 the current 
account of the U.S. balance of payments has been practically in 
equilibrium: U.S. exports and imports of goods and services 
have almost exactly balanced. For a statistical account of this 
remarkable change I refer to the « Federal Reserve Bulletin » of 
October 1953. On top of a balanced current account there has been 


(*) An address delivered in London on November 24, 1953, in a lecture 
series on « Convertibility » under the joint auspices of the University of 
London and the Institute of Bankers. 

(1) I have developed this point in The Problem of Currency Converti- 
bility To-Day, « Proceedings of the Academy of Political Science », May, 1953. 
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a small trickle of private capital exports from the United States 
and a reduced though still substantial flow of U.S. government 
foreign aid. The net result has been an increase of over 2 billion 
dollars in the gold and dollar reserves of the outside world. 

This being so, is there any dollar problem left? If balance- 
of-payments statistics are to be the sole criterion, then 1 think 
we must admit that the problem, for the time being at least, has 
vanished. It can be argued that this marks the end of the post- 
war transition period (which thus turns out to have lasted seven 
years instead of the expected five) and that the basic prerequisite 
to making currencies such as the pound more freely convertible 
into dollars has been established. 

There is no denying that prospects for success on the road 
to convertibility have improved. Yet it does not follow that there 
is nothing more to be said on the dollar problem. I think there 
is something to be said, on its short-term as well as its long- 
range aspects. 


II. 


To take the short run first, it is possible that if we look a 
little more carefully behind the balance-of-payments statistics, 
we may find that a dollar problem, even now, can still be said 
to exist, for a number of reasons. 

First, reserves of gold and dollars are, on the whole, still 
relatively low in the world outside the United States. The gain 
that occurred in 1952-53 is a modest gain that still leaves the 
degree of international liquidity far below what was regarded 
before the war as normal and desirable in relation to the dollar 
volume of trade. Governments are understandably reluctant to 
give up their trade and exchange restrictions, including restrictions 
on convertibility, as long as their buffer stocks of gold and dollars 
are so inadequate. The question of reserves is fundamentally 
inseparable from that of balance or imbalance in the flow of 
international payments, but I cannot enter into it at greater 
length. 

A second reason for caution in interpreting the U.S. balance 
of payments for 1952-53 is that the position in that period was 
perhaps a little unusual. The twelve months from mid-1952 were 
marked by boom conditions in the United States combined with 
a certain amount of slack in the economy of Great Britain ‘and 
Western Europe generally. We have yet to see what sort of 
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balance can be maintained in a period of slackening in the United 
States and full activity in Europe. 

Thirdly, about a quarter of the improvement in the world’s 
current balance of payments with the United States in the last 
4 or 5 years has been due to a very special factor: U.S. government 
purchases of goods and services, mainly for military uses abroad. 
This item, which includes an increasing amount of offshore 
purchases, is dependent, by and large, on the state of international 
political tension rather than on normal economic forces. It is 
dependent presumably also on the willingness of Congress to allow 
military purchases from foreign instead of domestic American 
sources, and this, apart from political factors, may vary with 
business conditions in the United States. 

Lastly, we must remember that the world's demand for dollar 
goods is forcibly kept down by trade and exchange controls 
imposed on balance-of-payments grounds. To this extent the 
problem of disequilibrium is suppressed rather than solved. A 
” potential’ dollar gap may still exist even if the accounts as 
actually realised are in balance. Much of the improvement in 1952 
must have been due to stricter controls and discriminations, 
including the drastic import cuts of the sterling area last year. 
What we want is not simply an accounting balance, but a balance 
that can be maintained — with, of course, possible swings in either 
direction — without the need for the obnoxious discrimimatory 
restrictions. We have to keep in mind here not only the restrictive 
controls affecting especially dollar imports, but also the government 
subsidies and other special measures of assistance designed to 
expand the production of commodities now largely imported from 
dollar sources. Such direct assistance amounts to protection quite 
equivalent to, though perhaps more effective than, discriminatory 
import restrictions. Another form of discrimination that may have 
kept down purchases from the dollar area is the European Payments 
Union and the trade liberalization programme which applies to 
each member country’s imports from the rest of that group but 
not imports from outside. It is impossible to know what the U.S. 
balance of payments would have been in the absence of these 
various forms of discrimination, but it seems quite likely that 
instead of the approximately even balance actually realised by 
the outside world in 1952-53, there would still have been a sizable 
deficit. 

For these reasons 1 feel that it would be rash to hail the 
latest developments in the dollar balance of payments as a return 
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to ’ fundamental equilibrium ’. The improvement is encouraging : 
it should convince even the sceptics that the position is not as 
hopeless as some have believed it to be. Yet the present balamce 
is precarious. It is a position of equilibrium on the surface only : 
superficial rather than fundamental equilibrium. When we take 
into account the need for more reserves, the role of American mili- 
tary purchases and the existence of dollar import restrictions in 
the soft currency countries, we must, I think, admit that despite 
the favourable statistical showing a dollar problem still exists in 
the world even now. 


LEI 


So much for the short-term aspect of the matter. Casting our 
eyes beyond the present position it is relevant for us to consider 
also the possibility of a long-range dollar problem. As recently as 
August last, a distinguished American authority, Mr. Lewis 
DOUGLAS, in his report to the President, spoke of the ’ persistent 
tendency for the United States payment position to be in surplus 
with the rest of the world ”. Is this likely to be a chronic tendency 
and, if so, why? Now I am not one of those who would deny the 
possibility of balanced two-way trade between America and' the 
rest of the world. The principle of comparative advantage still 
works or rather can be made to work so as to keep trade balanced, 
given proper exchange rates and proper domestic monetary policies. 
It can be done; but it takes deliberate effort. Automatic forces 
can no longer be relied upon to maintain balance. On the contrary, 
there now exist strong automatic forces making for imbalance. 
They stem directly or indirectly from the great predominance of 
the United States in the present world economy. 

I am not convinced that the trouble comes only or mainly 
from a faster rate of advance in American productivity, as Pro- 
fessor WILLIAMS and Professor Hicks have suggested (1). If that 
were so, even the poorest country could create difficulties for the 


(1) J. H. Wictiams, in the Stamp Memorial Lecture, University of 
London, 1952, and J. R. Hicks, ‘An Inaugural Lecture”, < Oxford Economic 
Papers », June 1953. In Hicks’ model the trouble (a worsening in Europe's 
terms of trade) arises from American advances that are ‘import-biased ” 
rather than ‘uniform’ or ‘export-biased’. The model is faultless; but does 
it fit the facts? Productivity in U. S. export industries (even farming) seems 
to have advanced at least as much as in domestic industries since the 1930's. 


And the U. S. terms of trade have certainly worsened. y 
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rest of the world if it advanced more quickly than its wealthier 
neighbours. I would rather stress the general level of American 
productivity which is reflected in a level of real income, and hence 
a standard of living, far higher than in the rest of the world. The 
gap between real income per head in the predominant economy 
and in the world outside is mow enormous. And this gap has 
been getting wider rather than narrower. At the same time the 
world has in an obvious sense shrunk in size. Modern communi- 
cations have created a growing awareness of the international 
discrepancies in levels of living. The situation is quite without 
historical precedent. 

Advanced living standards exercise a strong attraction on 
the poorer countries. This has been called the ” demonstration 
effect ’. In a recent book (1) I related it particularly to the world’s 
backward areas. But the point is of general significance. The 
demonstration effect tends constantly to create new wants and 
so to stir up the propensity to consume in the poorer countries; 
it makes for inflationary pressures there and ultimately for ba- 
lance-of-payments difficulties. The orthodox prescription is that a 
country should always endeavour to live within its means. In 
the contemporary world, however, the trouble is precisely that 
1t becomes peculiarly hard for the poorer countries to keep their 
money incomes in line with their productive capacity or, in other 
words, to live within their means. In these circumstances the 
stage is set for a persistent or recurrent tendency to disequili- 
brium in international trade and payments. 

Although this theory relates partly to the action of monetary 
authorities as well as to «man’s actions in the ordinary 
business of life» (which MARSHALL defined as the object of 
economic study), the former can never be entirely independent 
of the prevalent behaviour and preference patterns of individuals 
in society. As I have remarked in a slightly different context, 
«through its central bankers, finance ministers and other autho- 
rities, acting under the pressure of public opinion, political insti- 
tutions, business interests, demand for credit and demand for 
foreign goods, a nation will generally contrive — however imper- 
fectly — to give effect to its scale of comparative necessity » (2). 


(1) Problems of Capital Formation in Underdeveloped Countries 
(1953), chap. III, where much more is said on this than is here possible. 

(2) Conditions of International Monetary Equilibrium, reprinted in 
« Readings in the Theory of International Trade», 1949, p. 23. 
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Any gap in a country’s external accounts is ultimately a 
question of real income. There must be some change in the terms 
of trade that will eliminate an external deficit. But, on top of 
the burden of closing the gap at the preexisting terms of trade, 
an adverse shift in the terms of trade further affects real income. 
For the poorer countries to endure such shifts may now be harder 
because the attraction of advanced living standards is stronger 
than ever before. 

There may be other arguments for the likelihood of a long- 
range dollar problem. But the simple hypothesis put forward 
above is one that strikes me as plausible. It supplements rather 
than conflicts with the classical theory of foreign trade on which 
we have been brought up. 

I do not wish to appear dogmatic. We cannot be certain that 
the dollar problem will remain with us in future years or decades. 
It would be unwise and dangerous to adopt a rigid policy attitude 
based' on a preconceived notion. It is perhaps best for the non- 
dollar countries to keep their defences flexible if and when the 
need for them arises. If it should happen that the dollar problem 
proved to be persistent or recurrent, it would mot take us by 
surprise. Meanwhile all efforts should be made to attack the trouble 
at its roots. 

In international trade and payments, one country's deficit 
is another’s surplus. When there is a lack of balance or threat 
of imbalance, action on both sides is likely to be needed. On 
the side of deficit countries (or potential deficit countries) the 
emphasis should be on realistic exchange rates and the control 
of inflationary pressures. We do not want and cannot in the 
long run afford the economic waste that goes with discriminatory 
restrictions on trade and foreign exchange; and from a political 
angle we do mot want a permanent dollar barrier splitting the 
free world in two. 

The goal cannot, however, be reached without proper action 
also by the surplus country. Why was there no persistent imba- 
lance in the nineteenth century? Some say because wages and 
prices were flexible. But nowadays we have flexible exchange 
rates; perhaps not flexible enough, but at least for major 
adjustments from time to time exchange rates are now universally 
recognised' as a legitimate instrument. No doubt in the nineteenth 
century what I have described as the ’ demonstration effect ? was 
not nearly as strong as mow: the gaps in income levels were 
smaller, and things like the radio, the films, aviation and television 
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did not exist. But what needs to be remembered also is the action 
of the leader at that time in unilaterally scrapping all tariff 
protection while exporting capital on a relatively large scale. If 
in other respects conditions were more conducive to equilibrium 
in the nineteenth century than now, such action by the leader is 
of even more crucial importance to-day than it was a hundred 
years ago. 


IV. 


As regards tariff policy it is sometimes objected that this 
comparison is not relevant to the present situation because Great 
Britain was highly dependent on essential imports of food. But 
surely, by abolishing protection, she made herself dependent, in 
the interest of her own national prosperity as well as of world 
trade and development. Had Britain remained protectionist a 
hundred years ago, she would have remained less industrialised, 
more self-sufficient, less prosperous. 

Reciprocity has been a central feature of the American trade 
agreements programme since 1934. Now the rule of reciprocity 
in tariff negotiations is in some respects a sensible rule, but it 
does not help to correct the particular problem of disequilibrium 
in the international balance of payments. The United States has 
made sizable reductions in its tariff duties, but only after long 
and hard bargaining in return for no less sizable tariff cuts by 
other countries. Since the other countries, however, have generally 
been in deficit on their dollar accounts, they have had to restrict 
their dollar imports, and the United States has had to agree to 
their use of quantitative trade and currency controls for this 
purpose. So the reciprocity rule in tariff matters has had a para- 
doxical and undesired result: tariff duties in dollar-deficit coun- 
tries have come to be replaced by direct import controls and 
inconvertible currencies. Had the American tariff cuts been uni- 
lateral, the deficit countries would not have had to reduce their 
tariffs and would have had less need for the objectionable direct 
controls and discriminations. 

The principle of reciprocity is based on the general idea of 
equality in international relations. But at least in economic 
affairs it is useless to pretend that countries are all equal. The 
world’s most prosperous and powerful nation — Great Britain a 
hundred years ago, the United States to-day — can do things 
that weaker countries cannot so easily do. 
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Sir DENNIS ROBERTSON a few months ago spoke of a « quasi- 
revolution in United States commercial policy » as one of the 
conditions for a successful restoration of convertibility (1). It 
is clear that such a revolution would have to go a good deal 
beyond the Reciprocal Trade Agreements Programme, which even 
in its original form cannot cope with the problem of imbalance, 
and which more recently has had its usefulness further curtailed 
by the escape and peril point clauses. The programme remains 
important to-day mainly for its ’ defensive’ value. For the tariff 
cuts made by the United States since 1934 have not been nailed 
down in any permanent legislation. The only tariff act that is 
on the statute books is still the 1930 Smoor-Hawtey tariff, to 
which we should automatically return if the Trade Agreements 
Act were allowed to lapse without anything else being put in its 
place (2). 

There are some who say that even a complete and unilateral 
removal of the United States tariff might not be enough to banish 
the dollar problem. I agree, it might not. We should not rely on 
that alone. But I cannot see any reason for doubting that it would 
contribute a substantial part of the solution. The ’ Bell Commitee ” 
report (8), which early this year came out with some moderately 
drastic proposals for tariff reduction and simplification, estimated 
the effect of these proposals at no more than 1 billion dollars 
of additional imports. That would not be a negligible contribution, 
though I should think that to put these proposals into effect 
would probably not be much easier politically than to abolish 
the tariff completely. 

The advocates of tariff reduction in the United States often 
voice what seems to me rather ill-founded optimism as regards 
the competitive effects on American industry. Certainly some in- 
dustries would have to be hurt or squeezed out of business alto- 
gether. The Economic Survey of Europe since the War (E.C.E., 
Geneva, 1953) has some illuminating passages contrasting the 
economic structure of Great Britain and Germany as it took 
shape under different tariff policies in the past. Similarly, if tariff 


(1) Internal and External Conditions of Convertibility, a speech at 
the Vienna Congress of the International Chamber of Commerce, May 20, 1953. 

(2) See C. WiLcox, Trade Policy for the Fifties, « American Economic 
Review », Papers and Proceedings, May 1953. 

(3) Public Advisory Board for Mutual Security, A Trade and Tariff 
Policy in the National Interest (Washington, D. C., February, 1953). 
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reduction in the United States were to mean anything, there would 
have to be some change in the economic structure of the country, 
making it more dependent on imports for things like clothing, 
pottery, children’s toys and other items (mainly, I presume, in 
the category of manufactured consumers’ goods). What is needed 
is a partial reversal of the abnormal self-sufficiency forced upon 
the American economy by war as well as tariff policy in the past. 
It would not be a painless process. And it would take some time; 
which in technical parlance means that the elasticity of United 
States demand for imports is greater in the long than in the 
short run. 

These structural changes would be very minor compared 
with those that the British economy went through under free 
trade, yet they would not be negligible. Some thought has been 
given in America (for instance, in the ’ Bell Report’) to the 
ways in which the impact of tariff cuts might be softened by 
measures to facilitate readaptation of labor and plant, through 
compensation, retraining and other schemes that might require 
government support. Such devices to promote structural change 
would no doubt be desirable. But it is important — and perhaps 
not always easy — to distinguish these devices from all measures 
that would simply replace tariff protection by other forms of 
open or concealed protection. For example, subsidies to industries 
exposed to foreign competition might easily be even more effective 
than tariff duties in keeping imports out. 

It is not my task here to consider what the political chances 
are for a quasi-revolution in U.S. commercial policy. There is 
no COBDEN to-day, and as one American writer has put it, « the 
American capacity for indifference to foreign trade is enor- 
mous ) (1). It is partly perhaps because foreign trade plays so 
small a part in our economic life, though this, on the face of it, 
should make it easier to adopt the changes required by the 
nation’s new position in the world. Congress might be swayed 
by some international emergency, but unfortunately a tariff cut 
is not and cannot be an emergency measure, depending as it does 
for its effectiveness on a gradual change in the make-up of Ame- 
rican industry. A domestic emergency like the one that led 
to the repeal of the Corn Laws in Great Britain is hardly 


(1) HERBERT STEIN, Next Steps in U.S. Trade Policy, « Lloyds Bank 
Review », October, 1953. 
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conceivable. But we need not despair. The Reciprocal Trade 
Programme was an enormous step forward in American trade 
policy, and further progress is mot out of the question. The 
dramatic repeal of the Corn Laws should not make us forget 
that the British revolution in commercial policy lasted at least 
from the HUSKISSON reforms of 1825 to the COBDEN-CHEVALIER 
treaty of 1860, a period of 35 years. In the United States. less 
than 20 years have passed since 1934. 

Those who cannot bear to face the need for increasing Ame- 
rican imports are often inclined to favour another way of bringing 
trade into permanent balance. They invite Europe, including 
Great Britain, to go out and compete more effectively with the 
United States in third markets and to displace American exports 
to these areas. Especially in the rest of the Western Hemisphere, 
from which American imports have greatly expanded, dollars can 
be earned by this indirect route, as Europe is well aware. In the 
United States it might indeed be politically easier to let American 
exports decline — for that is what it would mean — than to 
allow imports to rise. But in general this would hurt our most 
efficient industries while increasing imports would tend to hurt 
the least efficient ones. An expansion of American imports would 
obviously make for a better division of labour and a higher 
potential level of real income even in the United States. 

Besides, the displacement of American exports in third 
areas is not easy, partly just because these are generally products 
where America has the greatest comparative advantage, and 
partly because in markets outside the United States European 
goods are already relatively well established. It is above all in 
the United States itself that they need to enlarge their small 
and precarious foothold. This is illustrated by the astonishing 
fact that the rest of the dollar area (that is, mainly Canada, 
Cuba, Mexico, Venezuela and Colombia), whose combined purcha- 
sing power is only a small fraction of that of the United States, 
buys more goods from Europe than the United States does. The 
last Economic Survey of Europe, where this is pointed out (op. 
cit., p. 108), shows also that the real volume of U.S. imports from 
Western Europe in 1951, though it had increased, was still less 
than in the late 1920’s, even though the 1951 imports contained 
many defence items, as well as wine, spirits and liquor, which 
did not come in at all in the prohibition era of the twenties. 

Yet the fact remains that American imports in recent years 
have increased. Let us not belittle what has been achieved. 
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Comparing the position in the last twelve months with that in 
1948 we find that more than half of the improvement in the world”s 
current balance with the United States came about through 
increased commodity imports into the United States; exports 
declined little, if at all. That, as I have suggested, is the better 
way to balanced trade. The point is only that more along this 
way needs to be done to put international equilibrium on a sound 
and stable footing. 


V. 


In contrast to American imports, private foreign investment 
throughout the period since the war has fluctuated at a low level 
and without any sign of an upward trend. This has been disappoin- 
ting. We realise that one reason why the nineteenth century did 
not know of a chronic sterling shortage was the export of capital 
from the United Kingdom. There is in America a feeling of 
nostalgia for the nineteenth century environment that made this 
flow of overseas investment possible. The question is asked: 
can we not recreate that environment? 

Foreign investment might not be a substitute for, but at 
least it would be a good suppiement to tariff reduction and 
increasing American imports. It could provide a valuable offset 
to any adverse effect which tariff reduction might have on the 
general level of employment. It could at least be used to ” buy 
time” — time for the structural readaption of the American 
economy to take effect. Sooner or later, of course, private foreign 
investment leads to a return flow of dividends, interest and 
amortization, and the need for accepting more imports can then 
no longer be deferred. This return flow will be particularly quick 
to set in if the capital goes out in the form of direct business 
investments, and if these continue to earn anything like the high 
returns now obtained. But direct business investments are not 
enough. One of the most urgently needed developments is the 
restoration of public international investment as we used to know 
it (i.e. investment by public authorities financed by private foreign 
loans). The International Bank has hardly begun to fill the gap 
left by the disappearance of this type of investment, which was 
very important in the past. How important it was can be seen 
from the composition of Great Britain’s overseas capital assets 
outstanding in 1914. Roughly three-quarters of the total repre- 
sented investments of the public or public-utility type: 30% was 
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in loans to governments, as much as 40% in railway securities, 
and an additional 5% in other public utility undertakings. 

British foreign investment, as is well known, bore a high 
proportion to the British national income at dt time. It is 
equally well known that if we were to apply similar proportions 
to the United States national income to-day, we should get almost 
absurdly large figures; which confirms, I think, the view that there 
was something unique about Great Britain's foreign investment. 
It was unique in that the greater part of it (about two-thirds) 
went to the vast and empty fertile plains of North America, Au- 
stralia, the Argentine and other newly settled regions in the 
temperate zone of the world. It was unique in that it went to 
these places hand in hand with a great migration of people, 
including many skilled and enterprising people, from the British 
Isles as well as Continental Europe. The conditions that made 
this flow of private capital possible do not exist to-day and pro- 
bably cannot be recreated. 

The migration of people and the flow of capital were comple- 
mentary and supported one another. In the twentieth century 
the capital exports from the United States can be viewed rather 
as a substitute for the movement of people. Cheap labour, instead 
of being allowed to come to the United States, is supplied with 
American capital abroad. We want more capital to move out from 
the United States to work with the surplus labour in the world”s 
backward areas. But we should notice that in this situation, in 
sharp contrast to the dominant nineteenth-century pattern, capital 
is being urged to go out to work with people that have not grown 
up in a capital-minded milieu, and may not be culturally prepared 
for the use of Western equipment and technology. 

Keeping this situation in mind we can see the basic rationale 
for the American emphasis on direct American business invest- 
ments as a means of financing economic development abroad. 
The advantages rightly attributed to this type of investment are, 
first, that it goes out with American enterprise, tied up with 
American know-how, and, secondly, that it is likely to be pro- 
ductively used, not swallowed up, directly or indirectly, by imme- 
diate consumption. But it has disadvantages also. It is apt to 
create not only a dual economy but also a dual society. Above 
all, it often tends to promote lopsided rather than balanced 
growth, concentrating on raw-material production for export and 
quite naturally tending to keep away from production for the 
home market, because the home market in poor countries is 
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miserably small. In America we sometimes forget that this is 
precisely the so-called ’ colonial’ form of foreign investment, 
in oil fields, mines and plantations working for export to the 
advanced industrial countries. It played a relatively minor part 
in the nineteenth century. I doubt whether we can rely on it 
for more than a minor part to-day. Besides, even this ” colonial ” 
type of investment is not likely to happen on any significant 
scale unless there is an assured prospect of a steady and vigo- 
rous expansion in world demand for the raw materials which it 
aims to provide. 

There is not much hope to-day for re-creating the nineteenth 
century pattern of international investment. with its emphasis 
on the regions of recent settlement and the parallel migration 
of people. All the more imperative is it to devise a new pattern 
adapted to present needs and conditions. Much is heard nowadays 
of the unfavourable climate for private foreign investment. This 
includes political, social and cultural difficulties, but in many 
areas the physical environment too is unfavourable because of the 
lack of basic public facilities such as transport, power, water- 
works. In the economic development of the United States a 
hundred years ago, public authorities played a leading róle in the 
drive for ” internal improvements’ financed largely by capital 
imports. There is much room to-day for international financing 
of public improvements. Until the backward areas have acquired 
a skeleton framework of such overhead facilities, conditions there 
will not be particularly attractive for the more diversified smaller- 
scale business investments catering for domestic as well as export 
markets. 

These public works may not be at all profitable to start with. 
Some of them may turn out to be ’ white elephants ”, especially 
if the smaller diversified enterprises fail to materialise. But any 
form of capital investments is, in the last analysis, an act of faith : 
faith in the future. We have to take a chance. 

Such financing as may be possible on these lines should be 
based on the intrinsic merits and prospects of the schemes rather 
than on balance-of-payments grounds. Yet it could make an effec- 
tive contribution to the balancing of the world's dollar accounts — 
which is the basic condition of convertibility. Stabilization loans 
directly for balance-of-payments purposes may be open to the 
objection that the aid which they provide for real investment or 
consumption is based on a one-sided criterion and may not go to 
the countries most in need of it. American loans or grants to, say, 
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South-East Asia can help even Æurope’s dollar balance if Europe 
is able, through increased exports, to compete for the additional 
dollars — provided the dollars are not tied to American goods. 

Considering the needs of the backward areas, it is impossible 
not to conclude that an expansion of American capital exports for 
development purposes ought to be one of the principal ways of 
dealing with the dollar problem, not only by making dollars 
available for current purchases but also, in the longer run, by 
relieving the disparities in productivity and hence living levels, 
and so attacking the roots of the malady. 

Mr. R. F. Harrop in his illuminating paper on Imbalance of 
International Payments (1) points out that the American export 
surplus in 1950-52, financed by U.S. government aid, was relatively 
not much larger than in the 1930’s or in the 1920’s. In the thirties 
the surplus was covered by American gold purchases at the incre- 
ased dollar price of gold; in the twenties it was covered by 
American foreign investment, though much of that was concen- 
trated on Central Europe for other than normal development needs 
and came to grief there for political reasons. Any policy conclusion 
that one may wish to draw depends entirely on which period one 
chooses as the standard of comparison. Mr. Harrop’s choice is 
such as to support his case for an increase in the dollar price of 
gold. But it does not seem to me self-evident that the comparison 
should be with the nineteen-thirties rather than the twenties. 
Surely the export of capital from the United States is more in 
line with the basic needs of world development than a ” bonanza ? 
to the world’s gold producers. 


VE 


One sometimes encounters the simple notion that the restor- 
ation of convertibility abroad, coupled, if possible, with a relax- 
ation of discriminatory trade controls, would open the way to an 
increase in American exports to the rest of the world. Some recent 
statements on foreign trade policy seem to me to have raised false 
expectations in this respect. As I see it, convertibility and non- 
discrimination imply nothing more than a balance that can be 
maintained by other means than discriminatory restrictions on 
dollar payments. Such a state of balance would not necessarily 


(1) « Staff Papers », International Monetary Fund, April 1953, p. 9. 
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enlarge the scope for American exports. Only if the United States 
were to increase the supply of dollars through still more imports 
and foreign investment, only then could this expectation of greater 
exports be realised. 

In this talk I have set out my views as to what could be done 
on the American side towards creating conditions conducive to 
convertibility and non-discrimination. These conditions, I would 
like to stress, are good for their own sake and should not be looked 
upon merely as technical prerequisites to greater freedom in trade 
and currency exchange. It is a good thing in itself for America to 
reduce its tariff barriers and to increase foreign investment for 
economic development. 

Whether any action on such lines is likely in the near future 
is a question on which your guess is as good as mine. A substantial 
advance in United States foreign economic policy is by no means 
inconceivable. There is a danger, however, that the current impro- 
vement in the world's dollar balance, which may turn out to be 
short-lived, might reduce the political chances of getting some 
constructive action. As we all know, the foreign trade and invest- 
ment policies of the United States are now in the melting pot. 
It would be a pity if the present favourable appearance of the 
world’s dollar problem were to weaken the Randall report next 
March or compromise its fate in Congress. 

All hopes for a better balance in foreign trade rest also, of 
course, on the assumption that no serious slump is allowed to 
develop in the United States. The promptness with which Wash- 
ington seems to have reacted to the threat of a recession in recent 
months is encouraging. But it is wise to remember that nowadays 
a government or a party in power may feel that it cannot afford 
a slump, for obvious political reasons. Unfortunately, there are 
no similar political pressures working for an enlightened foreign 
economic policy. The best that can be hoped for is that an intel- 
ligent pursuit of the national interest will prevail. 


RIASSUNTO 


Un nuovo esame del problema del dollaro e della bilancia dei pagamenti 
degli Stati Uniti 


Il notevole cambiamento della bilancia dei pagamenti statunitense du- 
rante il 1952-53 sembra aver finalmente chiuso il « dollar gap ». Dati però 
il livello ancora inadeguato delle riserve monetarie e l'influenza delle spese 
militari americane e delle continue restrizioni estere alle importazioni in 
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dollari, non si puó essere certi di aver raggiunto, neppur ora, un «equilibrio 
fondamentale». E la possibilità che il problema del dollaro perduri o si ripre- 
senti a lungo andare non sembra affatto trascurabile, quando si considerano 
le grandi differenze nelle produttività, nei livelli di vita e — come alcuni 
esperti hanno sottolineato — nei tassi di progresso. L'Autore attribuisce im- 
portanza agli squilibri che potrebbero derivare dal « demonstration effect » dei 
livelli di vita più elevati, che tende a rendere difficile che i paesi poveri 
vivano secondo i propri mezzi. Nel secolo XIX questo effetto non aveva una 
importanza pari a quella che ha oggi; ed i salari ed i prezzi erano flessi- 
bili. Per tale ragione, una politica commerciale liberale ed esportazioni di 
capitali dall’ economia più sviluppata sono oggi anche più importanti di 
quel che furono cento anni fa. 

Il principio di reciprocità, su cui si basa dal 1934 la politica doganale 
americana, non offre alcun rimedio al problema dello squilibrio internazio- 
nale. Questo problema richiede riduzioni doganali unilaterali da parte degli 
Stati Uniti che, per essere efficaci, difficilmente potrebbero evitare di dan- 
neggiare qualche industria interna. Ovvero l’ Europa dovrebbe sostituirsi agli 
Stati Uniti nell’approvvigionamento dei terzi mercati; ciò danneggerebbe 
però, in linea generale, le industrie americane più efficienti anziché quelle 
meno efficienti. In questi ultimi anni le importazioni americane sono aumen- 
tate in misura notevole. Per contro, gli investimenti privati all’estero sono 
stati pochi e non hanno mostrato alcuna tendenza ad aumentare. Essi sono 
stati costituiti, per lo più, da diretti investimenti aziendali, che nei paesi 
poveri tendono, naturalmente, a concentrarsi nella produzione di materie 
prime per l'esportazione. I prestiti privati all’estero per investimenti pub- 
blici o di pubblica utilità, che prima del 1914 rappresentarono la più im- 
portante forma di esportazione dei capitali inglesi, sono virtualmente inesi- 
stenti. Ad ogni modo, oggi vi sono molte possibilità per il finanziamento 
internazionale di miglioramenti pubblici nei paesi poveri. Per affrontare il 
problema del dollaro, è preferibile una ripresa’ di questo tipo di esportazioni 
di capitali statunitensi, all'aumento del prezzo in dollari dell’oro. Le ridu- 
zioni tariffarie, gli investimenti all’estero e — last but not least — le mi- 
sure dirette a prevenire la depressione, sono tutte cose desiderabili per sè 
stesse e non solo nei confronti dei conti in dollari del mondo. 


RÉSUMÉ 


Un nouveau coup d’oeil au problème du dollar et de la balance générale 
des patements des Etats-Unis 


Le changement notable de la balance générale des paiements des Etats- 
Unis en 1952-53 semble avoir enfin supprimé le «dollar gap ». Mais si l’on 
considère le niveau encore insuffisant des réserves monétaires et le rôle joué 
à la fois par les dépenses militaires américaines et par les restrictions main- 
tenues en dehors des E. U. sur les importations dollars, on ne peut encore 
être sûr, même aujourd’hui, d’avoir atteint un « equilibre fondamental ». Et 
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les possibilités d’une persistance ou d'une réapparition à la longue du pro- 
bléme du dollar ne semblent pas du tout négligeables étant donné les grandes 
disparités qui existent entre les productivités, les niveaux de vie et — comme 
l’ont souligné plusieurs experts — les taux de progrès. L’Auteur lui-même 
attache quelque importance à l'instabilité qu'aménerait le « demonstration 
effect » de niveaux de vie plus élevés, qui tend à rendre plus difficiles aux 
pays pauvres de vivre selon leurs moyens. Au dix-neuvième siècle cet effet 
était loin d'avoir l'importance qu'il a de nos jours; et les salaires et les 
prix étaient flexibles. Aussi une politique libérale des échanges et l’expor- 
tation de capitaux de l’économie prédominante sont-ils même plus importants 
aujourd’hui qu’ils ne l’étaient il y a cent ans. 

Le principe de réciprocité, sur lequel s'est basée la politique américaine 
du commerce extérieur depuis 1934, n’offre aucune solution au problème du 
déséquilibre international. Ce problème exige, de la part des Etats-Unis, des 
réductions de tarif unilatérales qui, pour être effectives, ne peuvent manquer 
de faire du tort à quelques industries du pays. Ou bien l’ Europe devrait 
remplacer les exportations américaines sur les marchés extérieurs; mais 
ceci ferait tort en général aux industries américaines les plus efficientes au 
lieu des moins efficientes. Dans ces dernières années les importations amé- 
ricaines ont augmenté d’une manière remarquable. Par contre, les investis- 
sements privés à l’étranger ont été petits et n’ont montré aucune tendance 
à augmenter. Ils ont sourtout consisté en investissements directs d’entre- 
prises qui, dans les pays pauvres, tendent naturellement à se concentrer sur 
la production de matières premières pour l'exportation. Le prêt privé à 
l’étranger pour les investissements publics ou d'utilité publique, qui était 
de loin l’aspect prédominant de l’exportation des capitaux britanniques 
avant 1914, est pratiquement inexistant. Cependant il existe aujourd'hui de 
grandes possibilités pour le financement international d'améliorations d'ordre 
public dans les pays pauvres. La réapparition de ce mode d'exportation de 
capitaux des Etats-Unis est de beaucoup préférable à une augmentation du 
prix de l’or en dollars comme moyen de faire face au problème du dollar. 
La réduction des droits de douane, les investissements à l’ étranger et — last 
but not least — les mesures destinées à empêcher une dépression aux Etats- 
Unis sont toutes désirables en elles-mêmes et non seulement pour la sauve- 
garde des avoirs en dollar du monde entier. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Eine neue Untersuchung der Dollarfrage und des Zahlungsbilanzproblems 
der Vereinigten Staaten 


Die auffallende Entwicklung der U.S. Zahlungsbilanz in den Jahren 
1952/53 scheint die « Dollarluecke » endlich geschlossen zu haben. Wenn 
man sich aber die noch immer nicht ausreichenden Dollarreserven und die 
Rolle vor Augen haelt, die die amerikanischen Militaerausgaben und die 
weiterbestehenden Kinfuhrbeschraenkungen fuer Dollarimporte gespielt ha- 


A New Look at the Dollar Problem etc. 63 


ben, so kann man auch heute noch nicht mit Sicherheit annehmen, dass ein 
< fundamentales Gleichgewicht » erreicht ist. Auf laengere Sicht darf man 
das Weiterbestehen oder Wiederauftauchen eines Dollarproblems nicht aus- 
schliessen, besonders in Hinblick auf die grossen Unterschiede, die in der 
Produktivitaet, in den Lebenshaltungsniveaus und in der Entwicklungsge- 
schwindigkeit, wie sie von manchen Autoritaeten hervorgehoben wurden, 
bestehen. Der Verfasser selbst betont die Bedeutung des « Demonstrations- 
effektes » von hohen Lebenshaltungsniveaus, der es armen Laendern ersch- 
wert innerhalb ihrer Verhaeltnisse zu leben und der dadurch das Gleichge- 
wicht stoeren kann. Im neunzehnten Jahrhundert war dieser Effekt nicht 
annaehernd so stark wie heute; Loehne und Preise waren elastischer. Deshalb 
kommt heute einer liberalen Handelspolitik und Kapital-exporten der domi- 
nierenden Volkswirtschaft eine groessere Bedeutung zu als vor hundert 
Jahren. 

Der Grundsatz der Gegenseitigkeit, auf dem die amerikanische Zollpo- 
litik seit 1934 aufgebaut ist, bietet fuer das Problem des Mangels an inter- 
nationalem Gleichgewicht keinerlei Loesung. Diese Lage verlangt einseitige 
Zollermaessigungen seitens der Vereinigten Staaten. Derartige Ermaessi- 
gungen koennen nicht verfehlen einige heimische Industrien zu schaedigen, 
falls sie wirksam sein sollen. Die Alternative fuer Europa besteht in der 
Verdraengung von amerikanischen Ausfuhren von dritten Maerkten; dies 
wuerde aber die besten amerikanischen Industrien schaedigen statt der we- 
nigst tuechtigen. Amerikanische Exporte sind in den letzten Jahren stark 
gestiegen. Im Gegensatz dazu waren private Investierungen im Ausland ge- 
ring und haben keine steigende Tendenz gezeigt. Sie wurden hauptsaech- 
lich in der Form von direkten Geschaeftsanlagen getaetigt, die in armen 
Laendern natuerlich eine Konzentrationsneigung auf die Rohmaterialproduk- 
tion fuer den Export aufweisen. Private Auslandskreditgewaehrung fuer oef- 
fentliche oder public utility Anlagen, die Form, in welcher die britischen 
Kapitalexporte vor 1914 hauptsaechlich getaetigt wurden, besteht heute prak- 
tisch nicht mehr. Es bestehen aber heute viele Moeglichkeiten fuer die in- 
ternationale Finanzierung von oeffentlichen Verbesserungen in armen Laen- 
dern. Ein Wiederaufleben dieses Typus von Kapitalexporten aus den Verei- 
nigten Staaten ist aber einer Erhoehung des in Dollar ausgedrueckten Gold- 
preises weitaus verzuziehen und ist ein wirksameres Mittel fuer die Loesung 
des Dollarproblems. Zollherabsetzungen, Kapitalexport und insbesondere die 
Verhuetung einer Depression in den Vereinigten Staaten sind alle um ihrer 
selbst willen zu wuenschen und nicht nur dem Dollarkonto der Welt zuliebe. 


RESUMEN 


Un nuevo examen del problema del dólar y de la balanza de pagos de los 
Estados Unidos de Norte América 


El cambiamento notable de la balanza estadounidense de pagos durante 
1952-53 parece haber tapado finalmente al « dollar gap ». Pero, si conside- 
ramos el nivel, inadecuado todavía, de las reservas monetarias y la influencia 
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de los gastos militares estadounidenses y las continuas limitaciones del extran- 
jero a las importaciones en dólares, no podemos estar seguros de haber 
alcanzado, ni ahora siquiera, al equilibrio fundamental. Y la posibilidad de 
que el problema del dólar continúe siendo, o bien vuelva a presentarse con 
el tiempo, no parece que se la debe desestimar, cuando consideráremos las 
grandes diferencias acerca de las producibilidades, los niveles de vida, y — 
conforme unos expertos lo subrayaron — de las tasas de progreso. Atribuye 
el Autor importancia a los desequilibrios que pudieran traer origen del « de- 
monstration effect» de nivelos más elevados de vida, tendiendo a poner difi- 
cultades a que los paises pobres vivan según sus proprios recursos. Durante 
el siglo XIX, ese efecto no tenia importancia igual a la que tiene hoy, y 
los salarios y precios eran flexibles. Por esto, una politica comercial liberal 
y exportaciones de capitales de la economia más desarrollada son hoy más 
de importancia de lo que fueran cien años ha. 

El principio de reciprocidad, en el cual desde el año de 1934 se basa 
la politica aduanera yanqui, no proporciona remedio alguno para al problema 
del desequilibrio internacional. Ese problema necesita de reducciones uni- 
laterales de aduanas por parte de los Estados Unidos N. A. las que, para 
resultar eficaces, dificilmente poderian evitar de perjudicar a alguna que 
otra industria del país. De otro modo deberia Europa substituirse a los 
Estados Unidos de N. A. en lo tocante al abastecimiento de terceros mer- 
cados; pero esto perjudicaria, en lo general, a las industrias yanquis más 
eficientes, antes que las menos eficientes. Durante estos recientes años las 
importaciones estadounidenses aumentaron notablemente. Por lo contrario, 
las inversiones en el extraujero por parte de particulares fueron muy con- 
tadas y no manifestaron tendencia alguna a aumentar. Se trató, en su mayoria, 
de inversiones directas por parte de casas industriales que en los paises po- 
bres tienden, naturalmente, a concentrarse en la producción de primeras ma- 
terias para la exportación. Los empréstamos particulares en el extranjero 
para inversiones públicas o de utilidad pública que, antes del año de 1914 
representaban la forma más importante de exportación de los capitales in- 
gleses, se los puede estimar virtualmente inexistentes. De todos modos, hay 
muchas posibilidades en la actualidad para la financiación internacional de 
mejoramientos públicos en los paises pobres. Para hacer frente al problema 
del dólar, es de preferir una reanudación de esta clase de exportaciones de 
capitales yanquis, a un alza del precio en dólares del oro. Las reducciones 
arancelarias, last inversiones en el extranjero y — last but not least — las 
medidas tendiendo a prevenir la estancación de negocios, todas son cosas 


por si propias deseables, y no tan sólo en comparación con las cuentas en 
dólares en el mundo. 


SOME CONSIDERATIONS OF 
TRIANGULAR TRADE AS INFLUENCED 
BY RETENTION QUOTA ARRANGEMENTS (*) (:) 


UGo SACCHETTI 


Summary. 


This paper analyzes some aspects of triangular transactions 
under « retained currency » arrangements. More particularly, (1) 
it shows the conditions under which these transactions become 
profitable from the point of view of one or more private operators, 
and identifies the way in which these conditions depend on such 
factors as price differentials between «hard » and «soft » cur- 
rency areas, the size of the retention quota, the level of official 
exchange rates and the existence of «free » exchange rates; (2) 
it identifies the tendencies originated by such arrangements, in 
international trade and within domestic economies, as well as 
those possible actions or circumstances which may offset, totally 
or partially, such tendencies; and (3) it shows that the problem 
of giving value judgments on the effects of these transactions 
camnot be solved in the abstract, and that in each actual case, 
the solution involves the selection of appropriate criteria among 
the many that are applicable. 

In Part I the effects of the transactions under consideration 
are studied under various assumptions. First, the activity of the 
private «switch » operator is analyzed, and the conditions are 
established under which the transactions are profitable. For this 
purpose certain simplifying assumptions may be accepted, the 
underlying idea being that each single transaction is sufficiently 
small for the secondary repercussions on prices, incomes and 
factor movements to be negligible (paragraphs 1 to 5). We start 
with the simplest case of three countries, one operator and a 100 


(*) The author of this paper is a member of the staff of the Interna- 
tional Monetary Fund. In it, however, he only expresses his personal opinions. 
(1) The author wishes to thank Messrs. Barend A. de Vries and Roland 


Kalivoda for helpful comments and suggestions. 
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per cent retention quota; the operator uses the retention privi- 
leges of one country and buys and sells in two countries 
different from the first. We then enter into more complex cases, 
ending up with the more general case of n countries, two opera- 
tors and a retention quota less than 100 per cent. The results 
achieved in this section can be summarized as follows: (a) the 
essential condition for such a transaction to take place is a di- 
vergence in comparative prices expressed in one currency on the 
basis of the given par value exchange rates; this condition 
corresponds to the divergence in comparative costs in the classical 
theory of international trade when the institutional element re- 
presented by the established par values is taken into account; (6) 
the fact that the retention quota is less than 100 per cent makes 
it necessary that the divergence between comparative prices be 
larger than a certain amount. At a given dollar rate the smaller 
the retention quota the larger this amount will be; and (c) it 
is not essential that a «free » rate (’) exists for the « dollar » in 
the country the residents of which perform the transaction. Such 
a free rate would only result from the transactions if two or more 
operators are involved in the transaction and even then a free 
rate is not necessary if the parties agree to share profits and 
losses in given proportions. 

The derivation of the less simple formulae is given in the 
Appendix. 

The next section (paragraphs 6-12) studies the effects of the 
transactions in question when performed under competitive con- 
ditions by various operators. To achieve this, the simplifying 
assumptions of the first sections are gradually relaxed in order 
to approach less abstract situations. The effects on prices, factor 
movements, terms of trade, and on the foreign balance are taken 
into consideration under different assumptions as to monetary 
policy. 

The conclusions reached in this section are not very definite. 
They suggest that the effects on the allocations of factors of 
production, on the price levels in the various countries and on 
their balance of payments tend to be close to those which could 
result from a corresponding relaxation or elimination of import 
restrictions toward the «hard » currency area. It also appears 
that the characteristics of demand for, and supply of, free exchange 


(*) By a «free» rate is meant here a special market rate quoted for 
dollars derivad from these transactions. 
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are the same as those established in the traditional theory of 
foreign exchange. It is pointed out, however, that such tendencies 
can materialize only under certain circumstances and policies. 
It is further indicated that market imperfections, trade restrictions 
among the non-dollar countries, and certain likely monetary 
policies may prevent the effects mentioned above from materia- 
lizing totally or partially. From this, the conclusion is derived 
that the effects of the transactions under discussion cannot be 
known in advance but must be studied with reference to the 
particular circumstances and policies governing each individual 
case. 

The last section of Part I studies briefiy the chamges in the 
previous results which may derive from the participation of the 
countries involved in special payments arrangements, and the 
special position of the EPU arrangements is briefly taken into 
consideration. 

The above conclusions, by themselves, would already indicate 
that a value judgment of the mentioned effects could only be 
given in each single case and not in the abstract. But there are 
other reasons why an unqualified judgment is not possible. 

It is shown in Part II that even if we could be fairly certain 
in advance of the effects of the transactions im question, any 
value judgment of such effects would, as in any problem of this 
kind, depend on the choice of criteria or on the point of view of 
those making the judgment. Since there are many possible criteria 
— some of which are dealt with in the last paragraphs of the 
paper — it is impossible to give, in advance, value judgments 
of general validity. The concluding section of Par II contains 
some brief considerations with reference to the choice of appro- 
priate criteria for value judgments when such problems arise 
concretely. Those considerations, however, are essentially of a 
methodological character and do not deal with specific cases. 


Introduction. 


1. - In conditions of full convertibility of all currencies, 
both for domestic and foreign held balances, and in the absence 
of restrictions on imports, whether private triangular or multila- 
teral transactions take place depends on the existence of a diffe- 
rence in entrepreneurial capacity between countries. The necessary 
condition for each transaction to take place is the existence of 
a differential in the absolute prices of the commodity involved, 
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in the country of origin and in the country of destination, larger 
than the transportation and other incidental costs. 

Under discriminatory trade and exchange restrictions there 
may be, although not necessarily, an additional incentive for 
private triangular or multilateral transactions of a rather dif- 
ferent type, where certain practices, like «retention quotas », 
are adopted. The necessary condition for the latter transactions 
to take place is the non-uniformity in the intensity and manner 
with which such practices are applied in different countries; in 
the same way, non-uniformity in some factor mobility is one 
of the necessary conditions for the former transactions to take 
place. In other words, no transactions of the latter type indi- 
cated above could take place if restrictions and other practices 
were applied in a uniform fashion all over the world. 

It is with this type of transaction that we are concerned in 
these notes. The paper will be divided into two main parts. 
Part I contains the formal analysis of the conditions under which 
the transactions in question can take place. Part II contains 
some considerations on the possibility of existence of more than 
one criterion of profitability, and a discussion of criteria for 
value judgments. 

Paragraphs 2 to 5 of Part I contain an analysis of the 
transactions carried out by the individual operator under existing 
market conditions and given exchange rates. Paragraphs 6 to 12 
contain an analysis of the market changes in the various countries 
under the influence of these transactions. 


PART I 
a) The profitability conditions for the individual operator. 


2. - The method which will be followed in this Part I consists 
of establishing first the most simplified case under specific restric- 
tive assumptions, and of subsequently introducing more compli- 
cated hypotheses and special arrangements in order to approach 
gradually a lower levei of abstraction so as to be able to deal 
with the type of transactions which take place today in Europe. 

Let us establish the following set of simplifying assumptions, 
some of which will be relaxed in a later section of the paper: 

1) The products involved are all homogeneous. 

2) Supply and demand functions of the products involved 
are infinitely elastic with respect to the transactions under di- 
scussion. 
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3) No induced changes in the production functions of other 
products result from the transactions under discussion. 

4) Income effects of the transactions in question, and in 
particular the income effects on the balance of payments, are 
negligible. 

5) The results of the transactions in question are studied 
under the assumption of «everything else being the same ». 

6) No capital movement takes place. 

Let us suppose that, under these conditions, only three coun- 
tries are involved, as follows: (1) country E, — the residents of 
which are allowed to retain 100 per cent of the proceeds, in the 
currency of country A, deriving from exports of commodities 
originating in country E,. Such proceeds can be used for the im- 
portation of any commodity from A; (2) country E, — the re- 
sidents of which have to surrender 100 per cent of the proceeds in 
the currency of country A; (3) country A — where no import or 
export or payment restriction is enforced ('). Direct imports into 
E, and E, of A’s commodities are subject to restrictions and are 
limited to a certain fraction of the potential demand at the existing 
prices and exchange rates. The assumption as to exchange rates 
is that they are fixed on the basis of the par value (no broken 
cross rates). The differentiation in regulations relating to surren- 
der requirements and to import possibilities, as between E,, E, 
and A, is a necessary condition for the triangular transactions 
of the type described below to take place. 

Let us take a single commodity a produced in E,, the price 
of which is pa’ in terms of E,’s currency. If, at the given exchange 
rates, ps” is too high for commodity a to be sold in A’s market, 
no operator in E, can find it profitable to import a from E, and 
re-export to A. This is because (cross rates are assumed not to 
be broken) to the operator in E,, the price pa" is an element of 
his cost of production of a, to which at least transportation costs 
(ta? in E,'s currency) must be added. In other words, if pa’ is 
supposed to be too high for A’s market (pa°/t2°) must be too high 
also (*). This means that if such re-export transactions take place, 
insofar as they involve a loss, the loss must be at least compensated 
by a profit on a connected transaction. 


() «A» can be taken as standing for America, and in what follows we 
shall call A' s currency also «the dollar >. 

(2) It must be remembered that, as we said in paragraph 1, throughout 
our discussion differences in entrepreneurial ability are ruled out, unless 
otherwise specified. 


70 Ugo Sacchetti 


To simplify the case let us ignore transportation costs ta”. 
Let us assume that one resident of E, actually re-exports com- 
modity a to A where the selling price is pA, with pa < pì. Ri (Ri 
being the rate of exchange of E.’s currency in terms of A’s 
currency). To compensate the loss deriving from the re-export 
transaction, the resident of E, must avail himself of the possibility 
of keeping the proceeds in A’s currency and do either one of the 
following transactions: (1) sell A’s exchange (dollars) at a special 
(devalued) price; (2) import A’s commodities and resell them 
somewhere at a sufficiently high price. (For the sake of simplicity, 
a combination of the two types of transactions is ignored). If we 
concentrate, for the time being, on the importation of A’s com- 
modities (transaction 2), we may assume that they are sold in E,’s 
market. Let us suppose that in this transaction only one commodity 
b is involved. Its price in A is pé and in E, is py. Our task 
consists now in establishing the condition at which the whole 
transaction (that is, the combination of a’s re-export and b's re- 
export) is profitable for the private operator under the assumptions 
made. 

In the first place, we must accept that pi Ri > pp. (2.1) This 
is because we have assumed that the importation of 6 from A 
into E, is limited. This condition, however, must be supplemented 
by another which can be easily established as follows: 

If one physical unit of a is involved, its sale on A’s market 
produces pi dollars for E,’s operator. The dollar price of commodity 
b being ?,, the number of units of b which can be bought with pi 

A 


dollars is —. The proceeds of the sale of these units of b on E,’s 
P 
b > 
market, where the price is p,”, are — Pr. The prositability 


b 
condition is that such proceeds must be larger than the cost (pa?) 


of the single unit of commodity a originaly purchased; that is 


A 


Ame 2 
x Po af Parier 
b 
A 2 2 2 
Pi a Pa . È Pr E, 
(2.2) —-> —- which can also be written : (2.20) TE Pera 


This indicates that the condition of profitability for the private 
operator under our assumptions is that the comparative prices in 
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terms of the domestic currencies of the two commodities within the 
two markets must be different. It is not surprising that this con- 
dition corresponds exactly to the most elementary formulation of 
the theory of comparative costs since the limiting assumptions 
underlying both of them are the same. If no restrictions were 
enforced in E,, the above condition would have been established 
immediately. 

Inequality (2.2) further indicates that the private profitability 
condition is independent of the level of the exchange rates. 

A simple numerical illustration is probably helpful at this 
point. Let us assume that E, and E, have the same par value and 
that in both E, and E, the price of A’s currency is 4: 
Rí=1; Ri = 4; Ri = 4. The prices of the two commodities 
are established as follows : 


Country E, Country A 
Pa 16 3 
Pb 6 1 


It will be seen that they satisfy both (2.1) and (2.2) conditions. 
In fact, neither commodities can be exported from E, to A directly 


16 3 
because their price is too high at the exchange rate of 4; and 47 


; 16 3 son Hi : : 
Moreover, since en <> Tai this indicates that commodity @ is tne 


one which will be exported to A. Incidentally, this corresponds to 
the so-called Ricardian paradox. 

In these conditions, an operator in E, buys one unit of a in E, 
which costs him 16 E,’s currency units. He exports it to A and 
realizes 3 dollars with which he can buy in A 3 units of b. By 
reselling these units in E, he gets 18 E,’s currency units, with 
a profit of 2 in terms of E,’s currency. It is immediately evident 
that if the price of a in E, were 18, the transaction would be no 
longer profitable. A quick glance would show that the exportation 
of b instead of a would not be profitable either. 

To assume that the price of a in E. is 18, however, conflicts 
with condition (2.2), since = = = 

Before going further, we have to discuss the question whether, 
when (2.2) is fulfilled, the above hypothesis that pi < p? R? is 
or is not a necessary relationship between the prices of commodity 
a in E, and A. We have to discuss, in other words, whether the 
transactions in question involve only commodities which otherwise 
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would not have been exported from E, directly into A, or whether 
it involves also commodities which are already directly exported 
from E, into A. 

In order to answer this question let us suppose that the price 
of a in E, is somewhat lower than its dollar price at the given 
exchange rate; that is, that ph > pf R?. From this we get that 


2 
Pa 


ru Bee We can suppose, however, that the E, exporter is not 

Pa 

prepared to sell a to E.°s operator for less than pi R; since that 

is what he receives in domestic currency from his export to A. 

Therefore, E,'s operator must pay a price equal to pi R:. That 
2 


is: — =R,- This relationship would not conflict with (2.2), so 


a 
2 


p 
long as condition (2.1), that is — es B,, is fulfilled. It must be 
Py 
concluded, therefore, that the only necessary conditions are (2.1) 
and (2.2) and that the transactions in question may involve 

commodities which are directly exported from E. into A. 


3. - Let us introduce a small complication by assuming that 
less than 100 per cent of the proceeds in dollars can be retained. 
Let the retention quota be a, with 0 < a < 1. All the other 
assumptions remain unchanged. 

In this case the private profitability condition can be expressed 
as follows. The sale in country A of one unit of commodity a 
originating in E, where the price is p? results in pì dollars for 
the operator. He can retain ap; of these, while (1 — a)pì must 
be surrendered. The dollar price of commodity b being pj, our 


ap. 
operator can buy — units of b. These units are sold in E, at the 
Py 


A 


ey: . 2 «da a 2 
prevailing price ps”, and the proceeds of the sale are ap 


bp wn 


E,'s currency. ' ‘ 

The portion of dollar proceeds which is surrendered by the 
operator to his government, when expressed in E,’s currency, is: 
(1—0 pi. Ri. 
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The profitability condition is then : 


ee 2 
urta 
b 


If we divide both sides by pì we get: 


2 2 
ap p 
— +(1—-a)Ri>—. 
Di Pa 
This can be written : 
pî P, p 
b 
(3.1) — + (@— 1) — > —(—e)R 4, 
Py ER a 


It will be noted that this condition can be considered as the 
same as (2.2) with both sides of the imequality corrected by an 
additive element. The correction is a function of « as well as of 
the dollar rate of exchange in E,. To establish a clearer meaning 
of (3.1) we put it in the following form : 


pi p° Pp: 

b b 

(3.2) —_i>(1-@{(—-—R]|- 
Py ras b 


We have to establish now the algebraic sign of the right side 
of such inequality. We know that (1 — a) is positive. Moreover, 
2 


2 
from (2.1) we get that FA = ety that is ith DEA 
R b R, P b 
n 
This means that in (3.2) also in = =) is positive. 
Py 
Therefore, the right side of (3.2) is positive. The meaning of 
this is that when the amount of dollars retained is less than 100 
per cent of the dollar proceeds, it is not sufficient that the compa- 
rative prices are different, but it is necessary that they differ by 
more than the right side expression of (3.2), which is positive. The 
larger the difference which must exist between the comparative 
prices as in (3.2), the smaller the retention quota a, and the larger 
the divergence of the prices of b in E, and A respectively, with 
reference to the dollar exchange rate in E:. The case of a = 1 
(that is, 100 per cent retention quota) becomes, therefore, a special 
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EEE 


case. In such a case, formula (3.2) becomes identical to (2.2”), 
since the right side and the expression become zero. 
If we go back to our numerical example, we can show that 


4; : 
with the assumed prices a retention quota of 3 is sufficient to 


2 3 
make the transaction no longer profitable. With a = 3! the right- 


hand side of (3.2) is equal to 2 . a 
I = = the condition is not fulfilled. In fact, 
our operator, by selling one unit of a in A gets 3 dollars, of which 
he can use only 2 for the purpose of buying 6 in A. He buys, 
therefore, two units of b which he resells in E,, getting 12 units 
of E.’s currency. By surrendering the remaining dollar to his 
government, he gets 4 units of his country’s currency which are 
worth 4 units of E.’s currency. The total proceeds in E,’s currency 
are 16 units (12 + 4) of E.’s currency which equal the price (16) 
paid for the single unit of commodity a originally purchased. The 


transaction, therefore, is not profitable. It follows that with our 


e 4) = = . Since the left-hand 


sala 6 
side is equal to qe 


data any retention quota equal to, and less than, makes the 


2 
3 
transaction unprofitable. 


4. - We have now to relax our simplifying assumption that only 
three countries are involved. Let us call the other countries E,, 
E,, ... Em ... En. For reasons of brevity we shall deal with country 
En only, but it must be understood that what follows is valid also 
for any of the remaining countries E, ... En. 

The complication imvolved by the introduction of this new 
assumption can be handled very easily. In fact, the only change 
to be introduced in our preceding treatment consists of assuming 
that commodity b instead of being re-exported from E, to E,, is 
now re-exported to Em. Since, however, it must still be true that 
the total receipts for the private operator must be larger than 
his total outgoings, the only complication arises from the need 
of expressing receipts and outgoings in the same currency. This 
was automatic in the case of three countries where the whole 
transaction begins ánd ends in the same country, E,. For the 
purpose of making the comparisons easier, we express the trans- 
action in terms of E.’s currency. 
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Indicating the price of commodity b in country En by p,”, we 


can write the profitability condition, under a 100 per cent retention 
quota, as follows : 


A 
Pa m pm 2 
=P, 'R, > P,, that is 
b 
2 


pì pì pr DS p. 
(41) >; or (41) >. 
Pi Pp, E, Pi Pa 


These formulae, which could have been derived directly from 
(2.2) and (2.2”) respectively, express the usual concept that the 
condition of private profitability is that, given the exchange rates, 
the comparative price of the two commodities in country A must 
be different from the ratio of the prices, expressed in one currency, 
of the two commodities in the country of origin (commodity a) 
and in the country of destination (commodity b). In this way we 
get a little closer to the Ricardian formulation, but we cannot go 
so far as to say that the profitability condition is the existence 
of a difference in comparative prices in real terms because one 
institutional element — the exchange rate R.” — is essentially 
involved in the calculation, and such a rate is not necessarily 
an « equilibrium » one. We can only go so far as to say that no 
matter where d is sold the comparative prices of the two com- 
modities, expressed in one currency, at the given par value rates, 
must be different. 

The simplicity with which the introduction of a «fourth » 
country can be handled from the algebraic point of view should 
not conceal the relative importance of such a case with reference 
to the three countries’ case, from the private operator’s point 
of view. It is clear, in fact, that the introduction of « fourth » 
countries greatly enlarges the list of « 6 » commodities; that is, 
the likelihood of carrying out profitable transactions. This is 
especially relevant in the case country E. has a tight system of 
import restrictions also for commodities to be imported from E,, 
E, ... En. It is true, of course, that the extent to which there is an 
increase in the number of the commodities for which the private 
profitability condition is fulfilled depends upon the restrictiveness 
of the control system of countries E, ... Ex, insofar as imports 
from each other are concerned. 

A rapid calculation would show that a retention q» ta of less 
than 100 per cent would lead to the following condition, where 
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a is the retention quota (0 < a < 1): 


pe m mm p 
(4.2) 2 ia =) E e A or 
Ps b a 
m +m pî mm 
! b 2 a b 2 A 
(4.2) = A RES 
Pi Pa Py 


Comparing (4.2’) with (4.1’) we can see that this condi- 
tion is the same, mutatis mutandis, as the one in the case of three 
countries. It can be demonstrated that the right-hand side of 
(4.2?) is positive and we can repeat, therefore, that the introduc- 
tion of a retention quota of less than 100 per cent changes the 
private profitability condition in the sense that it is necessary 
not only that there is a difference between the comparative prices 
as in (2.2’) but also that the comparative prices must differ by 
more than the right-hand side of (4.2”). As in paragraph 3, the 
larger is such a necessary difference, the smaller is the retention 
quota and the larger is the divergence of the prices of b in Em and 
A respectively, with reference to the dollar exchange rate in E:. 


- Our next step consists of dropping our assumption that 
a Single operator performs the whole transaction. Our next 
assumption is that one operator performs the transaction concer- 
ning commodity @ and that another operator performs the trans- 
action concerning commodity 6. Both operators are E,'s residents. 
This change requires a corresponding assumption with regard to 
the dollar exchange: it must be assumed that the dollars retained 
by the exporter of a are fully transferable among residents and 
that the transactions in retained dollars take place in a market 
different from the official one. We shall call this the « free » market 
and we shall call «free» rate (r) the rate at which these 
exchange transactions take place. 

Our main purpose for the moment will be to establish the 
relationship between the « free » rate and the official rate, as well 
as the possible range of variability of the former. Let us start with 
the simplest case of three countries and a 100 per cent retention 
quota. Since the transaction concerning commodity a involves 
necessarily a loss, the operator must recover his loss by selling 
the retained exchange at a sufficiently high exchange rate. On 
the other hand the operator who performs the transaction con- 
cerning commodity b is prepared to pay for the retained exchange 
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up to a maximum rate. In other words, for the former the problem 
is that of establishing a minimum rate for the sale of retained 
exchange, whereas for the latter the problem is that of establishing 
a maximum rate which he can pay for the retained exchange. On 
an intuitive basis we have already established, therefore, that the 
«free » exchange rate is higher than the official one and that it 
can vary within a determined range. The complete proof of this 
can be found in Appendix. It is shown there that the following 
expression holds : 


p 7 p° 

i; b 

(5.2/) A DA ada ES e 
p, R, R, p, R, 


Since we know that the extreme terms of this inequality (5.2’) 


A 


G 
must be larger than 1 (see paragraph 2), we must also have — sn 
R 


1 
which indicates that the dollar «free» rate must be always 
above the official rate for the transaction to be profitable for both 
operators ('). Moreover, from (5.2?) we can establish what is the 
range within which the percentage premium of the «free » rate 
is sufficiently high (or sufficiently low) to satisfy the profitability 
conditions of both operators (*). If we apply the figures of our 
numerical example to (5.2°) we can see that any «free » rate 
within the range 5.33+6.0 (extremes excluded) satisfies the con- 
ditions in question. If we put ri = 5.5 the operator who deals 
with a has an outgoing of 16 in E.’s currency units and receipts 
for 3 dollars, which are equivalent to 16.5 of E,’s currency units 
at the assumed «free » rate. The operator who deals with b and 
who buys 3 dollars, has an outgoing for 16.5 but when he re- 
exports 3 units of b to E,, he gets 18 of E.’s currency units. 

In the case where four countries are involved, the fourth 
country being, as before, Em, we obtain the following expression 
which gives the range for the « free » rate (see Appendix) : 


di PE, 


(5.3) RR ni p' R* 


bem 1 a m 


(') The lower term may be equal to 1. 
(3) It can be seen that if we multiply each term of (5.2’) by R,*, and 
disregard the intermediate term, the expression is the same as (2.2). 
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In these inequalities the terms at the two extremes are expres- 
A 
sed in one currency as in paragraph 4. For the term — we can 


1 
repeat essentially the same considerations as in the case of three 
A 
fi 
A 
1 


of the « free » rate over the official rate can be at any level between 
the extremes terms of (5.3) above. 

We have to proceed now to the case where the retention quota 
is a (0 <a < 1). In this case it is intuitive that the seller of the 
«free » exchange will raise the minimum price at which he is 
prepared to sell the exchange. The proof of this and the size 
of the raise are shown in the Appendix. The expression for the 
range of the «free » rate is derived there and is as follows : 


countries : must be larger than 1, and the percentage premium 


2 Di pì 1 
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Without going through the usual process of derivation, we 
can write, finally, the formula relative to the case where: (1) four 
countries are involved; (2) the retention quota is less that 100 
per cent; and (3) the whole transaction is performed by two 
different operators. The formula follows : 


pr e pî R° 
b a 1— «a 
(6.6) AVESTE a = > A =: x 

Ps Rm R, > Pa Rm È 


This formula, however, is still based on the fact that E. is 
the country of origin of commodity a. The more general case, 
where commodity a originates in country E, (s = 1, 2,... n), is: 


m A 8 R° 

(5 7) P, Es Pax m l—a 
Ps Bacon ie He ie fmi 
When m = s = 1, formula (5.7) applies to transactions 

between A and E, only. In such a case it becomes: 

Pi ASTE 

> > EA 

Le x 
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This gives the range within which the « free » rate can oscil- 
late in E, if only « direct » trade with A and no «switch » trans- 
actions are involved. 

In order to avoid unnecessary verbal complications, in the 
following paragraphs we shall continue using the expression 
«country E.» to indicate the country of origin of a. We shall 
refer, accordingly, to formula (5.6) instead of (5.7). 


Appendix to Paragraph 5. 


1. - In the case of three countries, a 100 per cent retention 
quota and two operators, we have two profitability conditions. 
The profitability condition for the operator dealing with a is: 


2? À 4 A 
PAE O 


where rf is the dollar « free » rate in En. 
The profitability condition for the operator dealing with b is: 
2 2 
vee P,R 
SP Bis or pie =D 


A 
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The two conditions can be written as follows: 
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In order to establish the wanted relationship between the 
«free » rate and the official rate, we recall that 


A 
Bi 
1 A 
R, 
We can write, therefore : 
2 A 2 2 A 2 
P 4 4 ; Pi ri Pa 
(5.2) => —<R >; DAT Pea q rn 
Py R, LÉ Py R, 1 a 2 


2. - In the case of a 100 per cent retention quota, two oper- 
ators and four countries, we have a slight change in the final 
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formula. We write once again the profitability condition for each 
of the two operators. 


They are: 

2 2 

| ee | A A A p, E, 
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a 

and 
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But we know that : 
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3. - In the case of a retention quota a (0 < a < 1), with two 
operators and only three countries involved, one of the two 
private profitability conditions (the one relative to the transaction 
involving b) remains the same as in the case of 100 per cent 
retention quota. The other is as follows : 


p Ri <aperi+(L—a)p Ri; 
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The two conditions combined, after a few simple algebraic 
transformations are expressed! by : 


2 2 
se: ri PO = 


(5.4) 


> 
UE a 


Comparing (5.4) with (5.2°) we can see that they differ only 
in the term at the right-hand side of the inequalities. It would 
be easy to show that the difference between : 


DA 1l—au 
ap, J 
in (5.4), and: 
Pa 
PR, 
in (5.2), is: 
p.— Rp. 
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Since (pì — pi Ri) is positive by assumption, and since both 
(1 —a) and ap; R; are positive, the difference between the two 
terms is positive. This indicates that the reduction in the propor- 
tion of retained exchange results in lifting by the amount indicated 
by (5.5) the lower limit of the range within which any value of the 
percentage premium is sufficient to make both transactions pro- 
fitable. Since the upper limit remains unchanged, such a reduc- 
tion narrows the range in question. 
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ELASTICITY OPTIMISM AND PESSIMISM 
IN INTERNATIONAL TRADE 


PAUL STREETEN 


« The optimist proclaims that we live in the best of all 
possible worlds; and the pessimist fears this is true ». 
James Branch Cabell, The Silver Stallion, book iv, ch. 26. 


1. Introduction. — 2. Price elasticities and employment. - 2.1 Full 
employment in both countries. - 2.11 US demand and UK supply. - 2.12 
UK demand and US supply. - 2.13 Inflation. - 2.14 Terms of trade and 
international income distribution. - 2.15 Unemployment. - 2.2 Full Employ- 


ment in one country, unemployment in the other. - 2.8 Determination to 
maintain full employment in one country only. — 3. Asymmetry from terms 
of trade-income effects. — 4. Countries’ Reactions. — 5. Long-run elastici- 
ties. — 6. Income Elasticity of Demand for Imports. 


1. - Introduction. 


It has recently been argued in a number of places that greater 
optimism is justified with respect to devaluation as a remedy for 
balance of payments difficulties and as a method for the restoration 
of convertibility, than has been customary (1). Convincing reasons 
have been advanced that the elasticities (2) required for an impro- 


(1) Cf. e. g. Guy Orcutt, Measurement of Price Elasticities in Inter- 
national Trade, «Review of Economics and Statistics», May 1950. F. 
MacHLuP, Elasticity Pessimism in International Trade, « Economia Inter- 
nazionale », February 1950. MacmLuP introduced the phrase «elasticity pes- 
simism ». A. Smituies, Devaluation with Imperfect Markets and Economic 
Controls, « Review of Economics and Statistics », February, 1950. ARNOLD 
C. HARBERGER, Á Structural Approach to the Problem of Import Demand, 
« Proceedings of the American Economic Association », May, 1953, pp. 148-149. 
Jaco Viner, International Trade and Economic Development, also argues 
for high elasticities in connection with advocating the gold standard me- 
chanism, but for low ones in connection with flexible exchanges (pp. 69 f.). 

(2) We have argued elsewhere that the use of the concept ‘elasticity’ 
meets with difficulties. For the purpose of this paper, however, I ignore 
some of these difficulties. Cf. The Inappropriateness of Simple ‘Elasticity’ 
Concepts in the Theory of International Adjustments and National Income 
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vement in the foreign balance are smaller than is frequently 
thought, and that the actual elasticities are higher than statistical 
investigations have suggested. The argument that the required 
elasticities are smaller than the pessimists submit consists of two 
parts : if imports exceed exports before devaluation, there can be 
an improvement in the balance even although demand elasticities 
are low. I shall not be concerned with this argument here. The 
other part relates to the fact that low supply elasticities will be 
a favourable factor if demand elasticities are also low. 

In this paper I attempt to relate price elasticities to employ- 
ment levels and employment policies, and to discuss in this con- 
nection the argument that low supply elasticities will mitigate the 
unfavourable effects of low demand elasticities. In the course of a 
consideration of certain asymmetries, the argument that appre- 
ciation is indicated where depreciation fails is examined and the 
applicability of the kinked demand curve to international trade 
is discussed. Both the reactions of individual businesses and 
countries” trade policies are dealt with, and the argument that 
long-run elasticities are necessarily or usually higher than short- 
run elasticities is analysed and rejected. Finally, I suggest that 
if we turn our attention from price elasticities to the income 
elasticity of demand for imports of the surplus country we find 
both a more important element in balance of payments adjust- 
ments, and better grounds for a slightly less pessimistic view. 


2. - Price Elasticities and Employment. 


One of the most important factors determining elasticities is 
the level of employment and the utilisation of industrial capacity. 
Although, as far as I know, few reliable statistical calculations 
have related elasticities to employment and capacity, certain 
general considerations are at least plausible. I shall examine three 
cases. In each case there are two countries; the depreciating 
country produces in conditions of full, or of what is nowadays 
called «over-full » employment, i.e. under some inflationary 
pressure, which, however, is kept in check (1). In the first case, 


and Exchange Rates, « Quarterly Review of the Banca Nazionale del La- 
voro », October-December 1950, by T. BaLocH and PAuL STREETEN. The 
present paper has grown out of these joint articles and I have borrowed 
freely from Mr. BaLocH's ideas. 

(1) It is, of course, doubtful whether the concept <elasticity» can 
legitimately be applied to a situation of this kind. Perhaps the term should 
be replaced by « reactions of demand to price changes ». 
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the non-depreciating country works under similar conditions; in 
the second case there is unemployment and excess capacity im the 
second country; in the third case the second country is on the 
brink of unemployment without domestic policies to combat 
unemployment generated or aggravated by a reduction in its 
favourable balance. 

Let us call the two countries US and UK, and their currencies 
dollar and pound. The countries are fictional, in the sense in which 
all abstractions are fictions, but correspondence with actual 
countries is not entirely coincidental. There is no claim for great 
but only for some verisimilitude, at least in some respects. It will 
be suggested that there are reasons to believe that, if employment 
levels are taken into consideration, effects are likely to be asym- 
metrical in a way which would damp some of the elasticity 
optimism. 

By « disequilibrium » I mean a permanent tendency to gener- 
ate a deficit in the balance of payments. A deficit may take 
various forms, e.g. loss of gold or other liquid reserves, distress 
borrowing or distress liquidation of foreign assets, etc. To include 
in the definition of a «deficit » import restrictions or domestic 
unemployment would be begging the question. Devaluation, import 
restrictions and unemployment may be alternative methods of 
removing a deficit and achieving equilibrium, though clearly not 
all methods are equally effective or desirable. It seems preferable 
to talk of bad methods of achieving (neutral) equilibrium, than 
to say that « equilibrium » (implicitly and unwarrantedly valued 
as good) has not been achieved. The former brings out value 
judgments explicitly, the latter conceals behind a persuasive defi- 
nition value judgments not generally shared. To include, say, the 
presence of import restrictions in the definition of « disequilib- 
rium » produces the convenient result that the removal of these 
restrictions, and devaluation or deflation, become a necessity, 
although it is hoped, presumably, that the difference between 
logical necessity (what follows from a definition) and political 
or moral necessity (what ought to be done) will remain undetected. 
This is a good example of the sleight of the Invisible Hand (1). 


2.1 Full employment in both countries. 


First we assume that full employment and boom conditions 
prevail in both US and UK. In order to reduce or remove a 


(1) Cf. J. P. CorBETT, The Concept of Welfare in Economics, « Aris- 
otelian Society », Supplementary Volume XXVII, p. 213. 
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disequilibrium in the foreign balance the UK depreciates its 
currency (the pound) against the US currency (the dollar). 


2.11 US demand and UK supply. 


In the absence of market imperfections, US demand for UK 
exports will be fairly elastic for price cuts (1) (2). A market with 
excess demand is always ready to absorb more goods at the 
slightest provocation, which will be provided by the reduction of 
the dollar prices of UK exports. But the supply elasticity of UK 
exports will be low for rises in sterling prices. Productive capacity 
is fully used and cost curves may be rising steeply. Home demand 
is not likely to be responsive to price rises of exportable goods 
and this also will reduce the supply elasticity of exports. 

An important source of increased export supplies may, how- 
ever, be a low demand elasticity for imports. If more sterling is 
spent on imports, and domestic money incomes do not rise, factors 
and goods will be released. On the assumption that these factors 
are not specific to domestic production, exports could thus be 
increased. But it is not only the demand elasticity for imports, 
which will determine the supply elasticity of exports. The higher 
the supply elasticity of imports coupled with a low demand elasticity 
for imports, the greater will be the rise in the sterling value of 


(1) Strictly speaking, if there is inflationary pressure in the US and 
if US excess demand for imports from the UK exists, the demand elasticity 
will be irrelevant. Rationing of some kind, say through delayed deliveries, 
will equate demand to supply. It would seem that appreciation is indicated 
in such conditions, for however elastic US demand, dollar receipts would be 
bound to increase. But if account is taken not only of the demand schedule 
at given prices but also of the probable shifts of the demand curve (viz. the 
effects on goodwill) resulting from delayed deliveries, the long-run effects 
might be treated as if demand elasticities applied. As long as there is some 
supply elasticity, the price reductions may be looked upon as compensation 
for the delay in deliveries. 

(2) The presumption for a high elasticity for price cuts requires 
qualifications. First, there are the possible reactions of home competitors, 
who might object even in inflationary conditions. This is discussed more 
fully below. Second, there is the dollar import content of UK exports. From 
the point of view of the UK exporter, this is equivalent to a reduction in 
the foreign demand elasticity. Any given price reduction will lead to a 
smaller reduction abroad, the greater the import content of exports. The 
percentage price reduction to the US consumer would be even less if there 
is a US specific tariff. 
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imports, hence the greater the purchasing power which is « mop- 
ped up » by imports and the greater the volume of goods and 
factors released for exports. Thus a high US supply elasticity 
would, in these conditions, raise the UK supply elasticity of 
exports (1). 

Moreover, not only will the supply elasticity of exports be low, 
but the supply curves will shift to the left. Depreciation raises 
not only the demand for exports but also their costs, partly 
because imported raw materials are used in the production of 
exports, and because the prices of home-produced goods generally 
will rise as a result of substitution, partly because trade unions 
can press for wage increases in conditions of full employment 
when the cost of living rises as a result of devaluation. Specula- 
tion about upward price movements would aggravate this rise 
in costs. These shifts will reinforce the tendency of export prices 
to rise. 

Finally, the prices of exports would rise even in spite of high 
supply elasticities, if sellers are sufficiently well organized to 
raise prices monopolistically in lines where they believe foreign 
demand to be inelastic (2). This, like low supply elasticities and 
shifts in the supply curves, will raise the dollar prices towards 
their pre-devaluation level. 

The combination of elastic US demand (if it is elastic) with 
inelastic UK supply of exports and leftward shifts in the supply 
curves will reduce export receipts below what they would be if 
the supply elasticity were higher. The limitation of the efficacy 
of devaluation as a remedy in such conditions is the relatively low 
supply elasticity. Dollar receipts will not rise much, not because 
there is no potential demand but because it cannot easily be met. 
If the supply elasticity is zero, dollar receipts for exports 
would not increase at all. If dollar outlay on imports falls, the 


(1) By the same reasoning the US supply elasticity, in turn, is partly 
determined by the UK supply elasticity. Demand elasticities are also 
interdependent. Analysis of these elasticities in isolation would be misleading 
if foreign trade plays an important part in both countries. 

(2) Their belief may, of course, be erroneous and demand may in fact 
be more elastic. On the other hand, it has been argued that British 
manufacturers determine prices by adding a conventional margin to average 
cost and do not charge what the market will bear. This would imply that 
in some conditions this type of monopolistic (or oligopolistic) behaviour 
would result in prices which are lower than the purely competitive prices. 
This behavionr has been used as an argument for the appreciation of sterling. 
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balance will improve but it may require a large devaluation for 
it to improve sufficiently to wipe out a deficit. 

If, on the other hand, US demand elasticity for UK exports 
is low in spite of her full employment because market imperfec- 
tions are strong, dollar receipts will fall but UK’s low supply 
elasticity (and any monopolistic action of exporters) will mitigate 
this fall. 


2.12 UK demand and US supply. 


Let us consider next the UK demand elasticity for imports. 
Although demand for imports in conditions of full employment 
may be elastic for price reductions, it is likely to be inelastic 
for price rises. If imports are quantitatively restricted and there 
is no change in the volume of imports after devaluation, the 
« elasticity » will be zero and the dollar outlay on imports 
unchanged (1). If import restrictions are increased, the same 
additional restrictions could have been imposed without de- 
valuation. 

It has been argued that the rise in sterling prices will make 
restrictions easier to enforce (2). It is certainly true that the 
pressure on direct import controls may be relaxed, but only to 
be shifted to those controls that keep domestic inflation in 
check. The rise in domestic prices following upon devaluation 


(1) Directly, Britain’s dollar position vis-à-vis the USA was not greatly 
improved by the 1949 devaluation. But she increased her dollar earnings 
from, or rather decreased her dollar payments to, the rest of the sterling 
area and third countries such as Switzerland, Germany and Belgium, which 
are more seusitive to price differentials between American and British goods. 
The statistics of the nine months after devaluation might suggest superficially 
a very high demand elasticity for US goods. It is certainly true that the 
main factur responsible for the improvement in the dollar reserve of the 
sterling area was not the increase in the dollar value of exports but the 
sharp reduction in the value of imports. But this reduction was the result 
of two conditions. First, the decision to cut dollar imports by quantitative 
controls, taken by the Commonwealth Finance Ministers before devaluation ; 
second, the rising demand in the US, which greatly facilitated the diversion 
of US exports to the home market. 

The analysis of this paper cannot easily be tested by the events following 
the 1949 devaluation because the improvement in the dollar reserve was, in 
the beginning, largely the result of returning capital, and, later, of the 
American boom. 

(2) Cf. A. Smiruigs, loc. cit., p. 23. 
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will put an additional burden on the Exchequer if e.g. food 
prices are stabilized through subsidies. Alternatively, additional 
pressure from wage demands will have to be met. There will 
be no net «reduction of pressure » on controls if inflation is to 
be avoided. There will merely be a shift from direct controls 
of imports to indirect controls of imports via inflation-controls. 

Even if there are no restrictions on imports, demand elastic- 
ity is likely to be low for price rises in boom conditions in 
oligopolistic markets, at any rate in the short-run (1). MORT 
there are substitutes for imports, the producers of these sub- 
stitutes will tend to raise their prices too, since they are already 
working at capacity and will gladly pocket the extra profits. The 
fact that they match price rises will reduce the elasticity of 
demand for imports. If, on the other hand, no substitutes are 
available, demand will be inelastic because imports will tend to 
be necessities (2). Yet, as we have argued above, demand may 
well be elastic for downward movements of import prices. Domes- 
stic producers of rival products will have no incentives to match 
price reduction, they may even be glad to have some of the 
pressure of excess demand reduced. Hence price reductions will 
tend to meet with substantial increases in sales. The position 
has been represented as a «demand curve » (3) which is kinked, 
but in the opposite direction from that used for oligopoly with 
excess capacity (and unemployment). The suction, as it were, 
of the very high level of demand absorbs easily any additional 
supplies made available through price reductions, but demand 
cannot be easily weaned from imports when their prices rise, 
because the domestic price level rises too. 

There is lastly the US supply elasticity of imports to the 
UK. This will tend to be high for price reduction. UK”s deval- 
uation will cause a reduction in the dollar prices of US goods, 
which should find no great difficulty in being diverted to the US 
home market when UK demand falls. Where this is not possible, 
the elasticity will partly depend on the employment policy pursued 
by the US. If some unemployment is allowed to be generated, 
that in itself will raise her supply elasticity. 


(1) The long-run will be discussed below. 

(2) This effect would, of course, be symmetrical for appreciation. 

(3) Since the location of the kink depends upon the ruling price (exchange 
rate) it is no proper demand curve. The «curve» shifts with movements of 
price. Moreover, the existence of excess demand would make the demand 


elasticity irrelevant. See footnote 1 on page 88. 


92 Paul Streeten 


The combination of low demand elasticity and high supply 
elasticity of UK imports has, by itself, unfavourable effects on its 
terms of trade and on its balance of payments. The dollar outlay 
on imports must fall (with the important exception of zero elastic 
demand, i.e. quotas) and, if US demand for UK exports is elastic, 
dollar receipts must rise (unless their supply is zero elastic). 
But the improvement may be small. 

The answer to the difficulty of a low supply elasticity of 
exports is twofold. In the first place dollar prices need be 
reduced only in lines where demand is assumed to be elastic and 
supply is available to meet it. This requires private or public 
monopolistic organization of sellers, which may not always be 
easy. Where such a policy is successful, it would be equivalent 
to discriminatory subsidies on exports. In this case, if the esti- 
mates are correct, dollar receipts will increase by more, though 
the increase may still be insufficient. 

The second part of the answer is, if a small devaluation does 
not do the trick, a large devaluation will. Dollar receipts must 
increase and dollar outlay must fall. 

But there are at least three weighty arguments against a 
large devaluation, as against alternative measures of removing 
the deficit, on the present assumption of a favourable US demand 
elasticity for UK exports. First, the danger of inflation will be 
greater; second, international income distribution will be 
worsened, and third, unemployment may be generated. 


2.13 Inflation. 


The first argument against a large devaluation, where alter- 
native courses are open, is this: Even if devaluation initially 
narrows the gap in the balance of payments, a number of infla- 
tionary forces will be released, which it may be difficult or impos- 
sible to combat. In the first place, the increase in exports and 
the reduction in imports will have a multiplier effect, which 
it would be desirable to offset by measures that reduce money 
income without reducing employment. 

But this is not the only inflationary threat. If the UK terms 
of trade deteriorate as a result of a large devaluation (for the 
presumption why this should be so see below) in conditions of 
full employment, UK real income will be reduced. A reduction 
in real income is likely to raise the propensity to consume, 
certainly in the short and medium long run. With money income 
given (the fall in real income is due solely to a rise in import 
prices and their substitutes), not only the proportion consumed, 
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but the absolute amount spent on consumption will rise. It is 
usually overlooked in the analysis of this problem that changes 
in the expenditure on imports as a result of their price rises are 
not balanced by offsetting changes in the expenditure on domestic 
goods. Some of it comes out of reduced saving (1). 

The terms of trade effect will add to the difficulty of main- 
taining domestic stability and correcting the balance of payments. 
The greater the devaluation, the stronger the presumption that 
real income will fall, and hence the greater the probable rise in 
consumption expenditure. 

If, as a result of the initial improvement in the foreign balance, 
and of increased consumption in terms of money, resulting from 
the worsened terms of trade, investment also is increased, a third 
inflationary force with multiplier effect will be at work. 

Fourth, certain important variables are not continuous. A 
small devaluation might successfully reduce real wages, but a 
large rise in domestic prices will jolt trade unions into wage 
claims. If the policy is accompanied by a redistribution to profits, 
this will tend to increase savings (though it might also increase 
investment), but it will also make trade unions more restive and 
give additional grounds for wage claims. 

This effect will be reinforced if a large devaluation is accom- 
panied by the relaxation of selective import restrictions. The newly 
imported high-priced luxuries, by stimulating wants, will make 
it more difficult to keep wages down. Savings and exports are 
reduced, taxation is made more difficult, and imports are increas- 
ed, as a result of the availability of new luxuries. The «dem- 
onstration effect » (2), as it has been called, can provide an 
argument for the selective exclusion of want-creating imports, 
and in particular of those imports which go to a few and make 
the remaining people’s mouths water. Selective exclusion of im- 
ports is thus indirectly an essential weapon in the armoury of anti- 
inflationary and balance of payments policy, a weapon whose 
power goes beyond the foreign exchange saved directly through 
the restriction. 

If, instead of allowing wages to rise, the cost of living is 
stabilized through additional subsidies, these would either require 

(1) For a treatment of this problem, cf. Batocx and STREETEN, loc. cit., 
and Sven Laursen and LLoyp MerTzcer, Flexible Erchange Rates and 
the Theory of Employment, « Review of Economics and Statistics >, No- 
vember 1950. 

(2) See below page 96. 
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additional taxation or an increase in government expenditure 
over revenue. In either case the inflationary push will not be 
eliminated. 

It must therefore be concluded that exchange rate adjust- 
ments increase the difficulties of maintaining internal stability, 
quite apart from the multiplier effect, which is usually isolated 
in the analysis of this problem, and they may frustrate efforts 
to reduce the deficit. For if domestic money demand is not 
stabilized, export prices will rise, and this will offset the initial 
advantages of devaluation (1). 


2.14 Terms of trade and. international income distribution. 


The second argument against a large devaluation in com- 
parison with other measures is its effect upon the international, 
as distinct from the internal, income distribution. Even if it 
were possible to maintain internal money income stability, the 
income available to the devaluing country for internal redistri- 
bution will have shrunk as a result of the worsened terms of 
trade (2). 

Although it is theoretically possible that devaluation might 
improve the terms of trade of the devaluing country, this is most 
unlikely in the constellation of elasticities under consideration. 
In present-day actual conditions it is impossible (3). 


(1) The rise in the price of exports will be aggravated if a large 
proportion of imported raw materials are used in the production of exports. 
Speculation would create additional difficulties. 

(2) After some time, if internal monetary stability is maintained, benefits 
from the increased volume of trade may, of course, raise available income. 
But, according to the EpG6EeworTH-BIcKERDIKE-KAHN argument, a suitable 
overvaluation of the currency, which is not followed by retaliation, can 
prevent a country's real income from falling (or from rising less rapidly), if, 
should devaluation be adopted, the improvement from what is equivalent 
to an export tax would be smaller than the loss from what amounts to an 
import subsidy. 

(3) The 1949 devaluations were followed by a deterioration of the US 
terms of trade with the rest of the world. This must have helped some 
countries to avoid inflation or a sharp decrease in their standard of living, 
although it aggravated the difficulties of others. It also suggests that 
devaluation cannot have been the main cause in the spectacular improvement 
in the dollar reserves. Since the dollar prices of many sterling area exports 
rose, the improvement was brought about, to some extent, in spite of 
devaluation. 
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The argument usually advanced in favour of the presumption 
that the terms of trade will move against the devaluing country 
is that it will tend to be more specialized in its exports than in 
its imports; hence the prices of exports are likely to fall more 
in the world market than the prices of its imports. This argu- 
ment would, however, not be valid if a large group of countries 
devalued against one country. 

But there is a much more obvious reason why the terms of 
trade could not turn in favour of the UK. An improvement in 
the terms of trade would require a fall in the $ prices of UK 
imports which is greater than the fall in the $ prices of UK 
exports. 

UK imports are at present restricted directly by licences 
and quotas. The objective of the advocates of devaluation is to 
reduce or remove the quantitative restrictions and to increase the 
volume of trade. It is therefore impossible that the total quantity 
of imports would be smaller after devaluation than before. But 
unless it is smaller, there can be no fall in their prices; at best, 
these will be unchanged. The «terms of trade must therefore 
move against the devaluing country. If the advocates of deval- 
uation who hold out hopes of improved terms of trade mean that 
the volume of imports ought to be reduced sufficiently to depress 
the (foreign) prices of imports more than the (foreign) prices 
of exports, they surely stand condemned as more restrictionist 
than the despised « Restrictionists ». 

We can conclude therefore that in most probable conditions 
the terms of trade are likely to turn against the devaluing country; 
and inasmuch as devaluation takes the place of quantitative 
restrictions, they must turn against it. 

Although a low supply elasticity of exports will mitigate the 
deterioration in the terms of trade, unless foreign demand is zero 
elastic (e.g. import quotas abroad), any deterioration will impose 
an additional burden (analogous to the secondary transfer burden 
discussed by Keynes in connection with the German reparations) 
on a relatively already weak country. It will be difficult to 
persuade it to adopt this policy, or to subscribe to an internation- 
al code of rules which would impose this policy upon it, if 
alternative measures can lead to the same benefits from the 
international division of labour at a smaller sacrifice. 

Even if the claim of the elasticity optimists were justified, 
and UK demand for imports were highly elastic, the advantages 
to be reaped from import restrictions, if US supply is imelastic, 
are in these conditions a substantial improvement, or the pre- 
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vention of a serious deterioration, in U.K. terms of trade. To 
refrain from restrictions would mean a large sacrifice. 

The case against devaluation does not depend on an absolute 
deterioration in the terms of trade. It is sufficient to show that 
selective import controls would improve the terms of trade more 
than devaluation (even if it did improve them). To abandon 
appropriate selective controls therefore is bound to involve at 
any rate a relative deterioration in the terms of trade. 

Import restrictions are an alternative to devaluation, 
without the (absolute or relative) detrimental effects on the terms 
of trade. Selective import restrictions can be used to discriminate 
against imports in inelastic supply. 

The principle of selecting import restrictions for the purpose 
of internal stability (see above pp. 93-94 may conflict with the 
principle of selection for minimum deterioration in the terms 
of trade. In this case the two competing objectives would have 
to be weighed against each other. 

Professor NURKSE has recently introduced the « demonstra- 
tion effect » into the discussion of international trade problems 
(1). Policies that succeed in preventing a deterioration in the 
terms of trade of a relatively poor country will diminish inter- 
national inequality and thus help to raise savings amd exports 
in this country. Import controls, and particularly selective 
controls, work thus on two fronts towards international equilib- 
rium: my aiding to avoid extreme internal and international 
inequality they reduce both inflation and balance of payments 
deficits (2). 


(1) Raanar NuRKSE, Problems of Capital Formation in Underdeveloped 
Countries, chapter 3. 

(2) The stability and equilibrium argument for import controls is quite 
distinct from the welfare argument, although both point to the same con- 
clusion. 

The welfare argument for the reduction of extreme domestic inequalities 
must be qualified when applied to international distribution for at least two 
reasons. First, external diseconomies of consumption are likely to be less 
significant internationally than internally. People are more ignorant of 
standards in other countries, although awareness of them has been and is 
increasing. Even in the international field, the « demonstration effect», i. e. 
the stimulation of wants, not in order to emulate others, but as a result of 
becoming aware of superior consumption possibilities, may be more important 
than has usually been allowed for. See Ragnar NURKSE, op. cit. 

Second, redistribution between countries (measured by average income 
per head) will frequently be a redistribution from, say, a poor American to 
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It is, of course, true that import restrictions are far from 
ideal instruments of preventing aggravations of internal and 
international inequality and instability. Freeing of imports, 
combined with direct measures to establish the desirable income 
distribution, internally by taxes and lump sum grants between 
citizens, internationally by analogous transfers between coun- 
tries, would, of course, be preferable in theory. But they are not 
always or even usually practical alternatives. A good deal of 
confusion has been caused in the discussion of these problems 
by a lot of jargon and mathematics, which concealed the simple 
truth that what is potentially better, can easily be actually worse. 


2.15 Unemployment. 


The third argument against a large devaluation is the pos- 
sibility that it may create unemployment. This is consistent with 
the first argument as to the increased danger of inflation. 
Unemployment may arise for two reasons. To the extent to which 
one relies on the reduction in imports as a remedy, a large 
reduction (which may be necessary if exports do not expand 
easily) will reduce employment if imports are largely comple- 
mentary to domestic goods. In such a situation unemployment, 
due to a lack of raw materials, may be accompanied by price 


a rich Frenchman. The fact that a desirable international redistribution is 
not always accompanied by a corresponding individual redistribution is often 
overlooked in the anthropomorphic treatment of countries. Moreover, attempted 
redistributions through terms of trade alterations may hit not only poor 
individuals in rich countries but also poor countries. By no means all 
countries that are members of the dollar area are wealthier than, say, 
Britain. But the welfare argument for redistribution should not be based 
upon the crude utilitarian argument of greater equality per head. The 
« disutilities » which we attempt to mitigate arise not entirely and not so 
much from absolute inequalities as from reductions in habitual consumption. 
Thus Marshall aid was granted in order to prevent lapses from customary 
living standards rather than with the intention of equalizing living standards. 
The argument for improving the terms of trade against the dollar are not 
ways of snatching advantages from «richer » countries. If favourable terms 
of trade prevail (as a result of import restrictions, etc.) the argument is 
that to give them up would mean a sacrifice in customary standards. It would 
be valid even if (as it usually does) discrimination involves discriminating 
against poor and in favour of rich individuals and even, possibly, against 
poor and in favour of rich countries. For the significance of customary 


standards for equilibrium theory see below p. 101. 
7 
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rises due to the fact that the demand which is diverted from 
imports meets with an inelastic supply of domestic goods. 
Unemployment may be accompanied by inflation. 

Moreover, the change in the nature and composition of total 
demand (as distinct from its amount) resulting from devaluation 
will, if factors of production are- immobile, cause unemployment 
no less serious than that caused by a reduction in total demand. 
Where factors are imperfecly mobile it is by no means obvious 
that large price differentials are am effective method of encour- 
aging the shift. It is well known that a large divergence of 
price from long-run costs has frequently effects opposite to those 
desired. 


2.2 Full employment in one country, unemployment in the other. 


The second case which I shall consider is a fully or over- 
fully employed UK devaluing against the US where unemployment 
prevails. The supply elasticity of UK exports will be low for 
the reasons discussed above. But this time the US demand elas- 
ticity for UK exports will also be low. If there are unemployed 
resources in the US which can be used for import substitutes, 
price cuts cannot be expected to find demand very responsive. 
If there are rival US domestic products, their producers may 
match price reductions, rather than allow their excess capacity 
and overheads to swell further. Given the low demand elasticity, 
the low supply elasticity of exports will alleviate the unfavour- 
able effects on the balance of trade. Still, dollar receipts from 
exports must fall. 

The UK demand elasticity for imports will be low (for price 
rises) for the reason given above (1). The US supply elasticity 
of UK imports may now be high or low, for dollar price reduc- 
tions. It will be high if more unemployment is allowed to be 
generated. On the other hand, if the depression has been under 
way for some time and losses have been suffered by firms so that 
their financial reserves have been used up, they will mot cut 
production further but prefer to reduce prices in the face of 
shrinking demand. The weakened bargaining position of trade 
unions will facilitate cost and price reductions. This is also 


(1) Again, it must be remembered that if there is excess demand for 
imports in the UK at the ruling import prices and sterling is devalued, the 


demand elasticity is, strictly speaking, irrelevant until equilibrium price is 
reached. 
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consistent with the assumption that US demand for UK exports 
will be inelastic because US rivals will match price reductions. 
If UK demand for imports is inelastic a low US supply elasticity 
would increase the fall in dollar outlay, whilst a high US supply 
elasticity would reduce it and hence contribute to the deteriora- 
tion in the UK balance. 

We have seen that the obstacle to a substantial improvement 
in the foreign balance if both countries are fully employed and 
the devaluation is small, is the low UK supply elasticity of 
exports; if there is unemployment in the US, the obstacle to any 
improvement in the balance is the low US demand elasticity for 
UK exports. And the trouble about a large devaluation in the 
first case is the effect on internal and international distribution 
of income, although a low UK supply elasticity will prevent as 
sharp a deterioration in the terms of trade as a higher one, as 
long as the elasticity of demand is greater than zero. 

The asymmetrical reactions to price changes will be reinforc- 
ed if we consider not only the behaviour of firms but of whole 
countries. More about this below. 


2.3 Determination to maintain full employment in one country 
only. 


Let us take as a third case a fully employed UK depreciating 
against a US which, though not in a depression, has no policies 
to maintain full employment and would tolerate a certain amount 
of unemployment rather than allow her balance to deteriorate 
by as much as it would if compensatory policies were pursued. It 
is difficult to predict whether US demand for UK imports is likely 
to be more or less elastic than in different employment conditions. 
On the UK import side the situation will be worse than if the US 
had full employment policies. A low demand elasticity will be 
coupled with a high US supply elasticity: as UK demand falls 
off, US production is curtailed and there is that much less relief 
through price reductions of UK imports. 

If there is asymmetry of the type described in the last two 
cases, the problems raised by low demand elasticities will not 
be soluble, as is sometimes suggested (1), by appreciation of UK’s 


(1) E. g. ARTHUR J. BLoomFiELD, Foreign Exchange Rate Theory and 
Policy, « The New Economics », p. 312; R. F, Kaun, The Dollar Shortage 
and Devaluation, « Economia Internazionale », vol. iii, N. 1, Feb. 1950. 
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currency. For appreciation would help only if the demand 
elasticities for exports and imports are low for price movements 
in both directions (1). But US demand elasticity will be high 
for price rises if US competitors with excess capacity supply 
the rival product at prices which they do not raise (2); it may be 
low for price cuts if they follow those cuts. And the UK demand 
for imports will be elastic for price reductions if fully employed 
UK producers have no incentive to follow price reductions, and 
inelastic for price rises if (in the absence of price controls) they 
follow price rises. In such situations both appreciation and 
depreciation will tend to worsen the balance. 


3. - Asymmetry resulting from terms-of-trade-income effects. 


DUESENBERRY and MODIGLIANI, amongst others, have argued, 
and supported their argument with statistical evidence, that 
consumption is not only a function of income but also of the 
highest income attained in a previous period (3). The argument 
is easily extended to the demand for imports. Consumption and 
hence imports depend not only on present income but also on the 
standard of living to which people have become accustomed, and 
which they consider necessary. 

This is confirmed by observation and common sense. People 
try to cling to once attained higher standards, partly from habit, 
partly because they have entered into new commitments (4). The 
introduction of time as a relevant variable into the theory of 
consumption results in an asymmetrical behaviour whose implica- 


(1) If, however, foreign demand is «rationed » in some manner, such 
as accumulating waiting lists, appreciation must increase dollar receipts, 
however high the foreign demand elasticity, up to the equilibrium price. 
Beyond it, high elasticity will, of course, reduce dollar receipts after 
appreciation. 

(2) It will also be high for price rises in the long-run, because the 
U.S. can produce substitutes, can economize in imported materials, and can 
tap her own natural resources. 

(3) James DUESENBERRY, /ncome, Saving and the Theory of Con- 
sumer Behaviour (1949); Franco MopIGLIANI, in Studies in Income and 
Wealth, vol. XI (1949). 

(4) See MarsHaLL, Principles, p. 807, and GrorGEscu-RoEGEN, « Quar- 
terly Journal of Economics », Feb. 1950. Mr. BaLocH applied the argument 
to foreign trade problems in The Crisis of the Marshall Plan, « Economia 
Internazionale » vol. iii, No. 1, Feb. 1950, p. 38. 
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tions for welfare theory were discussed in footnote (2) on p. 97 
It is also important for equilibrium theory because the propen- 
sities to consume and to import will be different according to 
whether any given income level is reached via a reduction of a 
previously higher income, or vta an increase from a previously 
lower income. If imports are a function of past peak income, a 
reduction in income will reduce imports by less than an increase 
in income from the peak level would raise them. 

Now assume that the income changes are brought about by 
an alteration in the terms of trade. A deterioration in the terms 
of trade will then discourage import demand relatively little if 
the country has experienced much better times in the recent past. 
Demand will be « inelastic » for import price rises. The opposite 
is true if there are no fleshpots to hanker after, no past com- 
mitments to be fulfilled. 

An improvement in the terms of trade, which constitutes 
a rise in real income, will lead to a greater increase in imports 
if there was a recent peak than if mot. It follows that fleshpots 
in the past make import demand less elastic for rises and more 
elastic for falls in prices than absence of past peaks. 

Similarly, it will be difficult to wean people through price 
increases from exportable goods to which they have grown 
accustomed and committed, or to prevent them from consuming 
much more of them when their prices fall. The net effect may 
be merely a smaller increase in savings in the latter case, and a 
reduction in savings in the former. 

An obvious application of this argument is given by con- 
ditions of countries whose income has been reduced as a result 
of war damage or a heavy armaments burden. But there might 
be an even wider application of a slightly extended argument. 
Since it is not implausible to argue that consumption and import 
propensities are determined as much by past rates of increase, 
as by past levels, a DUESENBERRY-MODIGLIANI effect might be pro- 
duced by a slowing down in the rate of increase of income. The 
fact that the luxuries of to-day become the necessities of to- 
morrow suggests that we are attempting to maintain a certain 
rate of improvement rather than a given level of income. This 
argument is obviously connected with the « demonstration effect », 
also argued by DUESENBERRY. If true, it would contribute to an 
explanation of why balance of payments problems remain so 
intractable even after past income levels have been restored. 

In any case, taking account of time brings out a severe limita- 
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tion of the use of evidence of past income and price reactions 
for present and future policy purposes. Import propensities are 
not reversible in time, and knowledge of how much was imported 
as a result of price reductions on previous occasions does not tell 
us what would happen mow, unless the path on which the country 
in question, and other, richer, countries have travelled is taken 
into account. 

There is a further asymmetrical effect resulting from move- 
ments in the terms of trade. It is well known that attempts to 
gain improvements in the terms of trade are likely to be matched 
by retaliation abroad and are therefore rare (1). But devaluation 
coupled with the relaxation of import restrictions would force 
a country to forego an already attained advantage without much 
hope that the foreigners will lower their tariffs to compensate 
for the deterioration in the terms of trade. On the contrary, there 
is good reason to fear they might raise them (2). 


4. - Countries” reactions. 


It appears from the preceding discussion that devaluation 
has a better chance to reduce a country’s deficit if the surplus 
country ensures a high demand elasticity by taking measures to 
maintain full or even over-full employment and to reduce certain 
types of monopolistic and oligopolistic reactions in its market. 
In reality, however, it is more probable that the surplus country, 
instead of combating retaliatory actions amongst its firms, will 
aid and abet them. 

There are three other factors which have exactly the same 
asymmetrical effect upon the demand for a country’s exports and 
its own demand for imports as oligopolistic reactions in condi- 
tions of excess capacity. We have seen that oligopolistic behaviour 
of firms with excess capacity will tend to make demand elastic 
for price rises and inelastic for price cuts. The same effect is 
brought about by the reactions of countries in either of the 
three following cases: first, if the depreciating country attempts 
to replenish its reserves of foreign exchange and gold whilst the 
surplus country is itself very short of them and is anxious not 
to let them dwindle further; second, if the non-depreciating 
country is not willing or able to maintain full employment by 


(1) Cf. T. be Scirovszxy, A Reconsideration of the Theory of Tariffs, 
« Review of Economic Studies », vol. ix, No. 2. 
(2) Cf. R. F. Kaun, loc. cit. 
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domestic compensatory measures; third, if those trades in the 
non-depreciating country that are hit by the cheaper offers of 
goods supplied by the depreciating country, instead of matching 
price reductions, persuade their government to take retaliatory 
measures, such as subsidies, tariffs, or retaliatory depreciation (1). 
If any of these conditions is present, (and a fortiori if several 
together) depreciation is more likely to evoke retaliation than if 
the non-depreciating country's reserves were plentiful, or if it 
had other means of preventing unemployment, or if the industries 
likely to be harmed were less effectively organised pressure 
groups (2). Thus, taking account of fairly rapid retaliation, 
demand for the depreciating country’s products will in those 
conditions be inelastic for price reductions. On the other hand, 
an appreciation or an inflation create no similar incentives either 
to check the accumulation of reserves, or to stop increasing sales 
of home industries. Where demand is inelastic in the short run, 
the government will encourage the development of import substi- 
tutes and economy in the use of imports. Hence demand for upward 
movements in the prices of UK exports will be elastic (3). 
Thus if there is actual or threatening unemployment in the 
US her demand elasticity for UK exports and the UK demand 
elasticity for imports will be low, not only for the reasons 
discussed in section 2.2, but also because the desire to avoid a 
reduction in the US favourable balance or even the emergence of a 


(1) Cf. e. g. the escape clause in the US Reciprocal Trade Agreements 
Act recently given statutary effect. It provides for the imposition of higher 
duties or quotas whenever a product is « being imported into the United 
States in such increased quantities, either actual or relative, as to cause or 
threaten serious injury to the domestic industry ». Under this clause the 
American watch industry sought a higher tariff, although its sales had 
doubled since the agreement with Switzerland, because its relative share 
had declined. This brings out clearly the irrelevance of defining elasticity 
in terms of relative price alterations. If ifs and ans were pots and pans., . 

(2) The acquiescence of US exporters in a very substantial cut of 
foreign trade after the 1949 devaluation can be explained by the ease with 
which goods could be diverted to a domestic market in which demand was 
rising. 

(3) The first part of this argument does, of course, assume either that 
devaluation would be effective were it not for retaliation or that the reta- 
liating country fears that it might be effective. 

Particularly in the case of reserve shortages, the mere possibility of a 
loss can constitute a sufficient motive for retaliation. 
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deficit will encourage retaliation. On the other hand, measures 
which raise the prices of UK goods would not be matched. Simil- 
arly, a country which has to watch it reserves will match actions 
that make foreign products more competitive and will mot follow 
actions which reduce their rivalry. Again, this will make for low 
demand elasticities of exports and imports if a country depreciates, 
but high demand elasticities if it appreciates. The movements are 
analogous to those on a Chamberlinian industry and firm demand 
curve. Attempts to push exports through price reductions and 
curtail imports through price rises will be frustrated, but an 
attempt to raise export prices and reduce import prices (through 
appreciation) will not be « retaliated » against (1). 

This may be illustrated diagrammatically by kinked demand 
and supply curves of foreign exchange, although it should be 


fig. i liga ii 


remembered that the construction of such curves is not altogether 
legitimate. The relevant elasticities are interdependent, not inde- 
pendent, they are total and not partial, and neither money income 
nor real income nor its distribution can be assumed to be the 
same after finite movements in the exchange rates. The curves 


(1) This argument has been elaborated and stressed by Mr. T. BaLocH. Cf. 
e. g., The International Implications of Full Employment in The Economics 
of Full Employment, Oxford University Institute of Statistics. Professor 
Hicks also has recently suggested that ‘the theory of the «kinked demand 
curve » may well have a more important application to international trade 
than to other branches of economics” (Am Inaugural lecture, «Oxford 
Economic Papers», June 1953, p. 133 n.). 
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are certainly mot reversible demand and supply curves in the 
ordinary sense. OR is the ruling exchange rate at which demand 
for foreign exchange exceeds supply. The difference may be 
covered by a loss of liquid reserves, by distress borrowing, or by 
distress liquidation of foreign assets. Both a depreciation to OR’ 
and an appreciation to OR” would increase the excess demand. 
Fig i illustrates the situation when the gap is measured in terms 
of dollar receipts and outlays, Fig. ii in terms of sterling. Depre- 
ciation and appreciation are, of course, movements in opposite 
directions on the Y axes in the two diagrams. 

These asymmetrical reactions on the part of whole countries 
need not be certain. The mere risk that they might happen can be 
a sufficient reason for a country whose international liquidity 
is precarious to refrain from exchange rate alterations. 

There are also certain general arguments against both depre- 
ciation and appreciation. Just as firms are often reluctant to 
change selling prices either up or down, so certain possible 
repercussions militate against exchange rate variations in spite of 
probable short-run gains. In the first place the fulfilment of 
speculators’ expectations of exchange rate alterations places gains 
into the pockets of people who fulfil no economically valuable 
function. Second, the uncertainty about possible favourable 
results inevitably represents a cost item. If uncertainty is great, 
the possibility of losses may be a sufficient deterrent, in spite 
of the possibility of substantial gains. Third, for any given degree 
of exchange rate variation which aims at an improvement in the 
foreign balance, discriminatory taxes and bounties can achieve 
the same result with a smaller sacrifice in the standard of living, 
and with greater returns in liquidity. 


5. - Long-term elasticities. 


It is frequently said that although market imperfections may 
make for low short-term elasticities, their long-term values are 
likely to be high. Demand (for imports) can be switched when 
obstacles due to technical factors, habit, ignorance, etc. have been 
removed ; and supply (of exports) can be switched when analogous 
technical and taste adaptations (in the demand for substitutes) 
have been made. 


5.1 The belief in the growing force of competition in time is 
hardly ever supported by evidence. It resembles more an article 
of dogma, handed on from author to author, than an empirical 
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proposition. On the face of it, it would seem obvious that if 
it takes time to capture a market, this same market can also, 
in time, be recaptured. It is not likely that established suppliers, 
who have made extensive imvestments in establishing customer 
relationships and creating goodwill, would prepared to tolerate 
invasion of their markets by rivals without doing something to 
prevent it. 

The higher the long-run elasticity on the assumption that 
the prices of and selling expenditures on rival products are 
kept constant, the stronger will be the incentive to match price 
reductions, to pile up competitive advertising and other selling 
expenditure, and to tie one's clientele more tightly to one’s 
products. Even if there are more suppliers in the market, the 
demand that each is faced with may become less elastic (1). 

Moreover, the increase in selling expenditures of all kinds 
which have to be incurred in the foreign market means that for 
any given reduction in price by the exporter, price to the foreign 
consumer will be reduced proportionately less. If one unit of 
an export good costs £ 200, and if the dollar equivalent of £ 100 
has to be spent in America in order to sell it, a price reduction 
of 50% from 200 to 100, will reduce price to the American con- 
sumer by only 33.3%, i.e. from the dollar equivalent of £ 300 
to £ 200. In other words, the larger selling costs abroad, the 
less elastic will demand be to price reductions by exporters. And 
selling costs are likely to increase in the long run. 

The very fact which is proclaimed by the optimists as so 
cheering should be a ground for serious apprehension. Beware 
those sellers the demand for whose goods is elastic to relative 
price changes! Reductions will provoke retaliation, rises will lead 
to substitution (2). 

Proper attention should also be paid to the effects on compet- 
itive power of the level of employment and of monopolistic 
and oligopolistic actions. Price is not the only, and frequently 
not the most importani, variable. A certain amount of unem- 
ployment may give greater flexibility and hence speedier delivery, 
for which customers are often prepared to pay higher prices. 
Credit can be given more easily by large-scale monopolistic 
concerns with financial reserves. Retailers can be threatened 


(1\ Total demand may, of course, have been pushed up. But if that 
involves a loss to other industries they, in turn, will organize a counter-offensive. 
(2) See p. 100 footnote (2). 
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with sanctions if, for example, they are prepared to service or 
buy second-hand foreign motor-cars. All these retaliatory weapons 
are more effective in the «long-run », which is supposed to give 
the foreign supplier a better chance. The defence also organizes 
its forces more effectively in the long-run, and whether demand 
will in the long-run be much higher or little higher or perhaps 
even lower, after a price reduction, is quite uncertain. Even if 
it were much higher, the increasing uncertainty of the future 
would have the same effect on business as a low demand 
elasticity (1). 


5.2 It is, of course, true that supply can be increased more 
easily in the long-run than in the short-run. But it would be 
unfortunate if the additional supplies came into the market just 
when the counter-offensive had been launched and demand for the 
devaluing country’s exports had shrunk again. Or, even if it 
does not shrink but if demand becomes less elastic as a result of 
advertising etc., the increased supplies would be a nuisance. A 
smaller volume ot exports at higher prices would have increased 
dollar receipts. 


5.3 There are special difficulties in formulating the concept 
> long-run elasticity ’. We are not justified to assume that in 
the long run any of the following factors, all of which determine 
the elasticity, will remain unaltered: 1. income, employment and 
population; 2. investment; 3. distribution of income; 4. price 
levels. Movements in any of these will also move import and 
export demand and supply, and the effects of these shifts are 
more likely to swamp the effects of price variations the longer 
the run. 

One can speak either of shifts in the demand curves in 
which the relevant ’ elasticity ? would have to be derived from 
a curve that joins the relevant points of a series of shifting 
curves; or one can, formally, lump all these effects together 
and speak of a long-run total ” elasticity ’ of the foreign balance 
with respect to movements in the exchange rate, which would 


(1) An attempt of the UK to oust US exports in third countries runs 
up against the additional difficulty that US exports are marginal in relation 
to total US production. Given US desire to maintain her exports, this 
constitutes an element of strength. Concessions can be made more easily on 
marginal exports than on exports which represent a large proportion of 


home output. 
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incorporate income, distribution, investment, effects on the net 
change in the balance of payments. 

Then one could argue that these shifts are such that they 
are as likely to increase the demand for imports as to reduce it. 
Thus shifts to savings and deterioration in the terms of trade 
will cet. par. reduce the demand for imports, but new investment 
resulting from a shift in demand to home substitutes for imports 
and from new export demand, the multiplier effects of these 
changes, demand for wage increases, etc. will raise the demand 
for imports. But the uncertainty about the direction of the 
change can be a sufficient deterrent for a weak country with 
small international reserves to take the risks of devaluation. 

In a witty passage Professor VINER wrote : 


” The positive case for free trade has been expounded by 
economists almost wholly in terms of long-run considerations, 
and it is as a long-run argument that it is most nearly impre- 
enable against attack. But a brilliant English economist 
discovered a few years ago that in the long run we will all be 
dead, and ever since economists have been somewhat apologetic 
and shamefaced about their ancient habit of taking the long run 
view. It has been suggested, however, that the « we » in this epi- 
gram is somewhat ambiguous, and that in its ambiguity resides 
all its force. It is the special function of the social scientist to 
attract attention to the policies necessary if assurance is to be 
had that there shall still be life, if not for us, then for our 
descendants, after the short run is over. If the academic scholar 
tends to tilt the balance between the short and the long run 
somewhat unduly in favour of the distant and uncertain future, 
it is a provident counterpoise against the excessive predilection 


of the politician with the short life and the merry one - while it 
lasts’ (1). 


The trouble, however, with the long run is not that great 
attention ought not to be paid to it, but precisely its length, 
its distance and uncertainty. It is not that we ought not to heed 
it, but that we cannot. And if we pretend to do, we merely 
reflect what Mr. Worswick has aptly called the extremely high 
elasticity of expectation of economists. (A less kind man might 
have called it hysteria). Long-run theories in economics are 
interesting, because they mirror the short-run problems which 
agitate the minds of the contemporaries of their propounders. 


(1) Jacob Viner, International Economics, pp. 110-111. 
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(Malthusianism, underpopulation, secular stagnation, secular 
exhilaration, perhaps even the dollar shortage, are only a few 
examples of vast extrapolations from relatively temporary 
events). 

If one attempts, nevertheless, to look into the more distant 
results of a devaluation, perhaps the most important question is 
whether it is likely to remain a once-for-all adjustment, or whether 
the underlying forces make for repetitions of the performance. 

The case for devaluation is greatly weakened if the second 
alternative is envisaged. Recently, a growing body of respectable 
opinion has become convinced — on a variety of grounds — that 
there may be a long-run dollar shortage. Here, it may suffice 
to say that if income per head in the UK is and remains lower 
than in the US, and if the lower rate of increase in productivity 
causes a stronger pressure on money wages (1) and prices, the 
disparity in the real income, real expenditure, and price-cost 
structures of the two countries cannot be solved by a once-for-all 
devaluation. Indeed, devaluation might make the problem worse, 
both by increasing internal inflationary strain, and by reducing 
productivity through a deterioration in the terms of trade. Since 
the disparity is a dynamic factor, a series of devaluations would 
be necessary. 

The usual reply to this is that a series of devaluations would 
lead to a series of financial crises and to general chaos. Expecta- 
tions about foreign exchange movements would not only lead to 
capital flight and, if capital movements are controlled, affect the 
balance on current account through illegal and disguised capital 
transactions such as under-pricing of exports and over-pricing 
of imports. Expectations will also affect the domestic price level 
and invite inflation. If the movement is sufficiently fast or if 
the expectations are sufficiently elastic, they may lead to a 
repeated breakdown of the currency. Those who argue against 
repeated devaluations believe that an equilibrium rate of change 
in the rate of exchange would be self-defeating as soon as it is 


anticipated (2). 


(1) Workers set free through technological progress, as well as the 
reserve from the land, introduce an elasticity into the labour supply in the 
US which is absent in the UK. The connection between productivity and 
monetary conditions is, however, a complex one. 

(2) A high domestic interest rate may only confirm pessimistic expectations) 
rather than counteract them. 
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On the other hand, it could be argued that in certain condi- 
tions repeated exchange rate adjustments are perfectly feasible. 
Sufficient reserves would be required to stabilize the rate within 
reasonable limits and to prevent extreme movements. But as 
long as speculators can be kept guessing about future rates (and 
as long as the difference in the rate of productivity increase is 
not too great, there is no reason why they should not be kept 
guessing) occasional adjustments may be quite possible, and in 
favourable conditions desirable. 


6. - Income Elasticity of Demand for Imports. 


Irrespective of whether optimism or pessimism is justified 
with respect to the price elasticity of demand for imports, all 
available evidence suggests that demand and, to some extent, 
supply curves are not constant in time but subject to shifts, the 
most important causes of which are changes in money income and 
real income. Even if the recent renaissance of elasticity optimism 
were entirely justified, the ceteris paribus assumption with respect 
to income and retaliation effects, on which all partial elasticity 
arguments depend, could not be accepted. Even Professor 
HABERLER recognises that if « it really was harder in the twenties 
to transfer reparations into France and Great Britain than it 
would be now, the reason is surely not that then the elasticity 
of British and French demand for imports was smaller than it 
is now... The real reason is that there is inflation and full 
employment » (1). 

An analogous argument can be used for the difficulties 
presented by the ” transfer problem ” of the dollar shortage. The 
level of monetary demand in the United States is a much more 
volatile and significant element in the determination of her 
imports than movements in (relative or absolute) import prices. 

Since income and employment movements are much more 
significant in determining changes in the demand for imports 
of countries like the USA, it would be interesting to know how 
imports vary with income. Unfortunately, few reliable empirical 
studies have been carried out along these lines, but certain 
general observations can be made. 


(1) Reflections of the Future of the Bretton Woods System, « Papers 
and Proceedings of the American Economic Association », May, 1953, p. 86. 
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The income elasticity of demand for imports (i.e.d.i.) is 
determined by (1) the income elasticity of demand for import- 
type goods, (2) the elasticity of production of home-produced 
substitutes for imports, and, most important, (3) the elasticity 
of sales of home substitutes, which depend upon the amount of 
stocks accumulated. The i.e.d.i. will be greater, the greater is (1), 
and the smaller is (2) and (3). 

It appears that the i.e.d.i. also changes asymmetrically on 
some quite plausible assumptions, and that these may help to 
explain the paradoxical situation that both increases and 
decreases in US real income tend to rebound to the detriment 
of her importers. 


6.1 Let us first consider the i.e.d.i. for rises in income. Two 
stages must be distinguished, (a) recovery up to full employment, 
and (b) from full employment upwards. (a) During a recovery, 
the supply elasticity of substitutes for imports is likely to be 
high, hence the i.e.d.i. will be low, except for those goods for 
which both income elasticity is high and no home substitutes 
are available (1). 

(6) At full employment, again two cases must be distinguish- 
ed: the short run, when demand races ahead of inelastic supply, 


(1) Cocoa, tea, coffee, spices, bananas are goods not produced domestically 
in the USA but they are not typical in this respect of U.S. imports. See 
HERBERT K. ZASSENHAUS, « Papers and Proceedings of the American Economic 
Association », May 1953, p. 163 ff. See also ibid. ARNoLD HARBERGER’S very 
interesting A Structural Approach to the Problem of Import Demand, 
pp. 148-159. His stress of the importance of US domestic supply as import- 
competing seems to me to entail the opposite conclusions from those drawn 
by him. The very fact that US producers are vulnerable to import price 
changes will induce them to call for additional protection, or to protect 
themselves by matching price reductions, so that price elasticities of demand 
will be low for downward movements, when allowance for these reactions is 
made. But however «elasticities » are defined, and on whatever assumptions 
they are constructed, HARBERGER's argument does not lead to his conclusion 
that his «results tend to knock the empirical props from under these 
recommendations |discriminatory and restrictive policies] of the low-elasticity 
school and lend support to trade policies that rely firmly on the free price 
mechanism.» (p. 148). If anything they do the opposite. « The optimist 
proclaims that we live in a high «elasticity » world. The pessimist fears 
that this is true ». 
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and the long run, in which supply is more elastic and/or supply 
curves shift outwards. 

In the short-run situation of bottlenecks or general inflation, 
domestic supply elasticities are low, hence the i.e.d.i. can rise to 
its maximum. If stocks are low this will further benefit importers. 
This is the situation most favourable to importers, but it is, 
unfortunately, not likely to last long. 

In the longer run, domestic supplies will increase, stocks 
will be replenished, and the i.e.d.i. will fall to that extent. Over 
longer periods, increases in USA income are imcreases in real, 
and not only money income, and are the effect, as well as the 
cause of rising productivity and production. Although a high 
level of demand in the USA may benefit her importers in the 
short run, the long run prospects are less cheerful. 

Once again, the same facts which are hailed by the optimists 
(The US is a high-cost, high-living country) disturb the pessimist : 
just because the productivity of US substitutes rises rapidly, 
her i.e.d.i. will be low; just because the US ” lives high’ the 
i.e.d.i. of poorer countries will be high. 


6.2 Turning to the behaviour of the US i.e.d.i. when income 
falls, we can be certain that below full employment supply of 
domestic goods will be inelastic, hence the i.e.d.i. high. As demand 
curves shift to the left, and as prices fall, domestic suppliers of 
import substitutes may even supply more at the same (relative) 
prices. Imports will be reduced, not only because demand for 
import-type goods has fallen with income, but also because the 
supply of domestic substitutes has increased. 

It appears therefore that, though a rise in income ‘in the 
USA may not benefit her importers much, income reductions 
could be disastrous. 

Some of the hopes of the elasticity optimists are as pretty 
and tempting as butterflies; and as easy to squeeze. 
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L’ ECONOMIA INDUSTRIALE DELL’ EUROPA ORIENTALE (2) 


Sommario: 1. - Introduzione. — 2. - L'industrializzazione secondo gli schemi 
sovietici. — 3. - L'integrazione dell’orbita sovietica. — 4. - Lavoro e tenore di 
vita. — 5. - Il significato dei recenti mutamenti. 


1. - INTRODUZIONE. 


Dopo la morte di Stalin, in tutta l’orbita sovietica si sono avvertiti dei 
fremiti. L’ Europa orientale sembra esserne stata influenzata quanto la stessa 
Unione Sovietica. Poiché la polvere non si è ancora interamente posata, non 
è possibile esaminare la scena con completa accuratezza ed accertare la 
misura in cui il panorama economico ne è stato influenzato. Al punto in cui 
stanno le cose, può essere comunque lecito pronosticare un periodo in cui la 
continuazione della politica generale sarà accompagnata da alcune concessioni 
nella sfera economica. In altre parole, sembra prossimo un periodo di NEP, 
simile a quello che si ebbe in Russia nella terza decade del secolo. Poiché 
sono ora noti i maggiori cambiamenti di politica economica, sembra giunto 
il momento opportuno per fare un inventario della situazione. 

Se le recenti evasioni hanno fatto conoscere agli osservatori occidentali 
l’infelice situazione politica e le instabili condizioni economiche dell’ Europa 
orientale, è doveroso dire che durante la maggior parte dell’ ultimo mezzo 
secolo, i paesi che ora si trovano ad oriente della cortina di ferro non ebbero 
né equilibrio economico, né stabilità politica. La prima guerra mondiale 
segnò la fine del difficile equilibrio degli imperi turco ed austro-ungarico 
che si erano divisi le resposabilità politiche ed i frutti economici delle aree 
sotto-sviluppate d' Europa. Ed essa segnò l’inizio di un’era in cui l'equilibrio 
politico ed economico doveva spostarsi notevolmente da ovest ad est. Siamo 
ora testimoni di una fase particolarmente violenta di questo processo, che 
si è messo in moto un trentennio fa. Esso può essere meglio compreso se si 
esaminano alcuni dei principali lineamenti che caratterizzano la società del- 
l’ Europa orientale. 

I primi tentativi per risolvere i problemi economici più scottanti di 
quelle regioni sono stati fatti dopo la prima guerra mondiale, sconfitta la 
Germania, smembrato l'impero austro-ungarico e costituiti nuovi nuclei na- 
zionali nell’ Europa orientale e sud-orientale. Ad eccezione dell'Austria e 
della Cecoslovacchia, che ereditarono il patrimonio industriale austriaco, i 
paesi dell’area avevano in comune alcune importanti caratteristiche econo- 


(*) L'articolo si riferisce all'area attualmente sotto controllo sovietico, ossia 
Germania orientale, Polonia, Cecoslovacchia, Ungheria, Romania, Bulgaria ed 


Albania. 
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miche. In tutta l’area la popolazione cresceva ad un tasso annuo dell’ 1,5 
per cento circa, ossia con un ritmo pari a tre volte quello dell’ Europa occi- 
dentale. La produzione di beni non riusciva ad adeguarsi a questo tasso di 
incremento demografico. 

Almeno quattro persone su cinque vivevano in zone rurali e ben pit 
della meta della popolazione attiva, ossia una proporzione doppia di quella 
dell’ Europa occidentale, traeva di che vivere da attivita agricole. Un esercito 
di quasi dieci milioni di unita dissimulava altrettanti disoccupati e deprimeva 
il tenore di vita dei quaranta milioni di individui che costituivano la popo- 
lazione agricola. In media, ogni famiglia contadina dell’ Europa orientale di- 
sponeva di meta appena della terra posseduta da una famiglia contadina 
dell’ Europa occidentale; il rendimento in grano di ogni acro coltivato era 
la metà di quello ottenuto in occidente, ed il suo prezzo era la metà di 
quello che in Occidente si pagava. Contrariamente all’opinione comune, in 
tempi di depressione economica i paesi dell’area, anziché formare una unita 
economica, competevano l’un l’altro nei limitati mercati del mondo cui po- 
tevano accedere. Non é facile descrivere la povertá che questi svantaggi 
arrecavano ai centri rurali. Contemporaneamente, nei centri urbani i salari 
erano bassi ed i tassi di interesse proibitivi. Il consumo medio di beni in- 
dustriali era meno della meta di quello dell’ Europa occidentale. I redditi 
medi annui per capita non raggiungevano i 100 dollari. 

La combinazione della pressione demografica e della disoccupazione 
agricola, la mancanza di industrie e l’avvilente miseria delle città e delle 
campagne, sebbene non limitate all'area, erano particolarmente accentrate 
nell' Europa orientale. 

Per comune consenso, la soluzione dei problemi economici dell'area do- 
veva essere ricercata nell’ industrializzazione. Nell’ Europa occidentale, nel 
corso del secolo diciannovesimo, la maggior parte della popolazione in eccesso 
era stata assorbita dall'industria, e la densità della popolazioue agricola 
si era stabilizzata a meno di un individuo ogni cinque acri (due ettari), 
lasciando a disposizione dell’occupazione industriale una percentuale cre- 
scente di popolazione. Con l’applicazione dei miglioramenti agricoli, ogni 
agricoltore dell’ Europa occidentale riusciva a produrre alimenti di alto va- 
loro nutritivo per sé e per due altri membri non agricoltori della comunità. 
In oriente, invece, ogni contadino produceva, nel migliore dei casi, una 
varietà piuttosto uniforme di alimenti con alto contenuto di carboidrati, per sé 
e per un altro consumatore non agricoltore. Nell'intervallo tra le guerre, sono 
stati fatti molti sforzi per intensificare l'agricoltura ed industrializzare la 
vita economica dell' Europa orientale e, sebbene il capitale estero non sia 
affuito con troppa rapidità, alcuni progressi sono stati realizzati. In realtà, 
la produzione industriale è aumentata sostanzialmente nelle regioni agricole, 
mentre è rimasta stagnante nelle regioni industriali dell’ Europa, almeno 
sino a quando il riarmo non ha impresso un nuovo slancio vitale. 

Una gran parte degli investimenti industriali è stata male indirizzata. 
In un primo tempo, le aspirazioni nazionali hanno condotto ad una duplica- 
zione degli sforzi economici ed a una concorrenza non necessaria in un mercato 
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limitato di circa otto milioni di individui. In seguito, le ambizioni militari 
di Hitler hanno imposto all’ Europa orientale un programma di investimenti 
che non rispondeva agli interessi preminenti dell’area. Ciònondimeno, allorché 
la seconda guerra mondiale terminò, |’ Europa orientale, sebbene fosse ancora 
un’area essenzialmente agricola, aveva fatto alcuni progressi sulla via del- 
l’industrializzazione. La vecchia fama di regione agricola sottosviluppata non 
era più vera; tanto più che, con l’incorporazione delle zone rurali più arre- 
trate nell’ Unione Sovietica, i paesi dell’ Europa orientale venivano ad avere, 
nei nuovi confini postbellici, un grado di industrializzazione più elevato di 
quello avuto in precedenza. 

Nello stesso tempo, fuori dell’area si erano verificati profondi cambia- 
menti economici. I generi alimentari ed i prodotti agricoli, che tra le due 
guerre erano stati abbondanti ed a buon prezzo, erano divenuti scarsi e 
costosi. Le ragioni di scambio si erano modificate a favore dei paesi che 
esportavano prodotti agricoli. Sembrava che i paesi dell’ Europa orientale 
potessero impegnarsi in una crescente industrializzazione senza continuare a 
dipendere dall’occidente industrializzato per gli importanti aiuti finanziari 
di cui avevano bisogno. Infatti i primi piani postbellici, elaborati in gran 
parte da economisti di scuola non marxista, consideravano un cambiamento 
nella struttura economica che doveva dare ai paesi dell’ Europa orientale i 
vantaggi di una maggiore offerta di beni di consumo per il mercato interno 
e, insieme, di eccedenze agricole per |’ esportazione. 

Durante il conflitto, nella preparazione dei piani di ricostruzione, gli 
economisti compresero l’ordine di grandezza dei problemi da affrontare dopo 
le devastazioni e gli sconvolgimenti della guerra. Era convinzione comune 
che nei paesi in cui la propensione al consumo è alta e quindi la propensione 
al risparmio è limitata, la formazione di beni capitali richiede una certa 
contrazione dei livelli di vita, particolarmente tra la popolazione rurale. Data 
la scarsità e l’alto costo del lavoro specializzato, si ammetteva generalmente 
che in ogni programma di industrializzazione sarebbe stato consigliabile dare 
la precedenza alle industrie leggere e di beni di consumo, in cui il lavoro 
non specializzato può essere agevolmente impiegato senza gravare sul costo 
del prodotto finale, rimandando lo sviluppo delle industrie di beni capitali 
sino a che si fosse accumulato un volume di risparmio sufficiente ad inve- 
stimenti su larga scala e si fosse resa disponibile una massa di lavoratori 
specializzati sufficiente ai complicati processi dell'industria manifatturiera. 
Poiché tale prassi si ritrova in tutta la moderna storia economica, v’ erano 
buone ragioni per attendersi da essa il massimo successo. Questo tipo di 
industrializzazione prometteva un aumento netto del reddito nazionale, sia 
dall industria che dall'agricoltura. 


2. - L’ INDUSTRIALIZZAZIONE SECONDO GLI SCHEMI SOVIETICI. 


Al termine della guerra, la Russia Sovietica era troppo preoccupata dai 
problemi della propria ricostruzione economica per impegnarsi in una pia- 
nificazione a lungo termine dell' Europa orientale, in cui era divenuta potenza 
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dominante. Mentre consolidava la propria posizione politica nel vuoto lasciato 
dal collasso tedesco, essa non poteva contribuire alla restaurazione economica 
dell’area. In tutta 1 Europa orientale questo compito fu lasciato soprattutto 
al programma di aiuti e di ricostruzione dell’ U.N.R.R.A., che forni generi 
alimentari e beni industriali per circa un miliardo di dollari. I crediti ame- 
ricani e dell’ Europa occidentale aggiunsero altri 200 milioni di dollari. 

In seguito, i governi nazionali (allora tollerati dai partiti comunisti e 
dalle loro organizzazioni di rincalzo, ma non ancora dominati completamente 
da essi) attuarono programmi provvisori di ricostruzione. 

L'anno 1947 vide l’inizio di piani biennali in Cecoslovacchia e Bulgaria, 
e di piani triennali in Polonia ed Ungheria. Solo la Jugoslavia si impegnó 
in un ambizioso piano quinquennale, mentre in Romania e nella Germania 
orientale la situazione economica era troppo sconvolta per qualsiasi pro- 
gramma di ricostruzione che non fosse eccessivamente provvisorio. Ad ecce- 
zione del piano della Jugoslavia, i programmi postbellici, mentre davano 
grande rilievo all’ aumentata produzione di beni industriali, nel complesso 
erano volti alla ricostruzione anziché all’industrializzazione. Si dava un’im- 
portanza adeguata alle industrie di consumo, in cui investimenti limitati 
avrebbero permesso l’occupazione di una mano d’opera industriale relativa- 
mente numerosa e la cui aumentata produzione avrebbe consentito di elevare 
i tenori di vita. Contemporaneamente, però, non si trascurò affatto il bisogno 
di sviluppare le industrie di base. 

Col trascorrere del tempo, si è potuto osservare uno spostamento di in- 
teresse nell'esecuzione dei piani. Man mano che |’ Unione Sovietica conso- 
lidava la propria posizione politica in tutta l’area ed i governi dell’ Europa 
orientale si impadronivano delle leve di comando dell'economia mediante la 
nazionalizzazione su larga scala dell industria, dei trasporti, delle banche e 
del commercio estero, si tendeva a dare più risalto alla produzione di beni 
industriali di base anziché di generi alimentari e degli altri beni di consumo. 
Le deficienze dei piani potevano essere rilevate specialmente nelle industrie 
agricole ed edili e nel commercio estero. Non potendo aspettarsi dall’ Unione 
Sovietica che un aiuto materiale limitato, i paesi dell'Europa orientale con- 
tinuavano a rivolgersi all’occidente per gli scambi di beni e per un aiuto 
economico complementare. Nello stesso tempo, essi si avvicinavano |’ uno 
all’altro. La cooperazione tra i paesi dell’ Europa orientale si manifestò con 
l'accordo tra Polonia e Cecoslovacchia e col Bled Protocal, che legò Jugo- 
slavia e Bulgaria ponendo così le basi di un blocco balcanico. Entrambi gli 
accordi furono firmati nell’estate del 1947, in un periodo in cui 1” Unione 
Sovietica non aveva ancora palesato chiaramente le sue intenzioni a lungo 
termine nella sua nuova sfera europea di influenza. 

Il periodo di incertezza si chiuse allorché, poco dopo, l’ Unione Sovietica 
obbligò Polonia e Cecoslovacchia a ritirare la loro adesione all’invito di 
partecipare alla sessione dell’Europe Recovery Programme che stava per 
iniziarsi ed a respingere ogni ulteriore aiuto americano offerto nell’ambito 
del Piano Marshall. Questo intervento sovietico fu presto seguito dal risveglio, 
sotto il nome di Cominform, dell’Internazionale Comunista, che si era dissolta 


L’ economia industriale dell’ Europa orientale 119 
"e N Et SL NE | 


durante il periodo di alleanza con la Gran Bretagna e gli Stati Uniti. Il do- 
minio politico della Russia sovietica sull’area si perfezionó col colpo di stato 
di Praga del febbraio 1948, ma il suo impero subi una notevole scossa pochi 
mesi più tardi, quando il maresciallo Tito rifiutò di sottomettersi alle ri- 
chieste politiche ed economiche sovietiche. Dopo questo scacco, la politica 
economica sovietica nei riguardi nell’area cambiò notevolmente. Il modello 
sovietico fu imposto in tutta l’ Europa orientale senza alcuna limitazione. 

Si sostiene talvolta che, da allora, tutte le pianificazioni nell’ Europa 
orientale sono state coordinate, se non imposte, dalla Russia sovietica. Ciò 
significa semplificare troppo la realtà. Era la direzione politica, piuttosto che 
i dettagli esecutivi, il settore in cui l’ Unione Sovietica portava un attivo 
interesse. La pianificazione economica era dettata da considerazioni politiche, 
come la precedenza data alla creazione di un largo proletariato indastriale 
ed all’eliminazione dei residui della borghesia urbana e rurale. Di conse- 
guenza, in tutti i piani economici si diede la preminenza allo sviluppo del- 
l’industria pesante, alla creazione di aziende collettive agricole ed alla na- 
zionalizzazione dell’impresa privata. I piani che ebbero inizio nel 1949 e 
nel 1950 miravano ad appagare queste esigenze. In tutta l’area si annunzia- 
rono dei piani quinquennali, ad eccezione della Polonia in cui si iniziò un 
piano sessennale. I piani furono elaborati sul modello sovietico. Come nel- 
l’ Unione sovietica, la pianificazione fu principalmente diretta verso gli inve- 
stimenti e la produzione, mentre questioni importanti come le dimensioni 
della mano d’opera industriale e rurale, il volume ed il valore del consumo 
domestico e del commercio estero, furono trattate in maniera alquanto affret- 
tata. Si fecero conoscere pochi dati assoluti e la maggior parte degli obiettivi 
prefissati furono espressi come percentuali di una base lasciata di frequente 
incognita. 

Tutti i piani avevano alcune caratteristiche in comune. In tutti i paesi 
la precedenza assoluta era data alla creazione ed allo sviluppo delle industrie 
base per la produzione di combustibile e di energia, di ferro e di acciaio. 
Dell’investimento lordo totale che doveva assorbire da un quinto ad un quarto 
del reddito nazionale, almeno il 40° doveva essere speso nell'industria, 
mentre meno del 15 e del 20° erano riservati rispettivamente all'agricoltura 
ed ai trasporti. Anche alle costruzioni era dato un rilievo limitato. La pro- 
duzione di beni di consumo era trascurata deliberatamente. Ciò fu ammesso 
ufficialmente da Zapotocky, il Primo Ministro della Cecoslovacchia, che, pre- 
sentando nel 1949 il piano quinquennale, si preoccupò di disperdere «ogni 
illusione che un aumento del tenore di vita potesse essere considerato come 
il corollario necessario o persino dovesse precedere l’attuazione completa 
del piano ». Più sorprendente ancora della trascuratezza dei beni industriali 
di consumo fu quella dell'industria agricola che, per tradizione, costituiva la 
fonte di sussistenza per la maggioranza delle popolazioni dell’ Europa Orientale. 

Allorché le relazioni politiche tra oriente ed occidente peggiorarono, i 
piani dei principali paesi industriali dell’ Europa orientale furono revisionati 
per consiglio sovietico. In tutta l’area gli investimenti industriali e gli 
obiettivi di produzione furono aumentati notevolmente, in particolare per 
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quanto riguardava la produzione di beni capitali di investimento e di altri 
beni strumentali Gli obiettivi delle industrie pesanti furono raddoppiati o 
triplicati rispetto a quelli delle industrie leggere: ferro, acciaio e mete in- 
dustriali furono elevati del 50% e pit. Nello stesso tempo, i paesi del- 
l'Europa orientale dedicarono al riarmo, per la prima volta, larghe porzioni 
delle loro spese di bilancio. Le revisioni rivelarono ancora una volta carat- 
teristiche comuni e la mano direttiva della Russia sovietica. Contempora- 
neamente, fu istituito un consiglio di mutua assistenza economica che doveva 
funzionare da clearing e da organo di controllo su tutta l’ Europa orientale 
con un fondo di rotazione di 100 milioni di rubli (Komekon). Nel 1950 tutti 
i paesi dell’area erano divenuti membri dell’organizzazione. 

Si è spesso esagerata l’efficienza del consiglio che, essenzialmente, si 
limita ad esercitare un controllo attraverso il commercio estero, ma non si 
può dubitare della sua influenza sulla pianificazione nazionale di tutta |’ Eu- 
ropa orientale. Dopo le revisioni subite, i piani persero molte delle loro ca- 
ratteristiche nazionali. Vennero eliminati alcuni doppioni, nell'interesse del- 
l’integrazione dell’area. Poiché aveva il controllo completo dell’area, la 
Russia sovietica, lungi dall’avversare la cooperazione nell’ambito dell’area, 
la incoraggiò. In seguito a questo cambiamento di politica, venne stabilita 
una certa divisione del lavoro affinché in futuro i paesi dell’area, pur dispo- 
nendo delle stesse industrie base, potessero specializzarsi in determinati 
settori dell’industria manifatturiera. 

Prima di valutare il grado di successo della politica economica seguita 
nell’ Europa orientale, sarà bene dire qualcosa a proposito del potenziale 
industriale dell’area. Contrariamente all'opinione comune, i paesi dell’ Europa 
orientale, nelle loro frontiere post-belliche, dispongono, in parte, di risorse 
senza le quali non è possibile pensare all’industrializzazione. Ciò è partico- 
larmente vero per l’antracite nella Polonia e Cecoslovacchia, per la lignite 
nella Germania orientale, il petrolio in Romania e |’ energia elettrica nei 
principali paesi industriali dell’area. Considerando anche la Germania orien- 
tale, nel 1952 si produssero 110 milioni di tons di antracite ed il doppio di 
lignite, oltro a 55.000 milioni di kilowattora di energia elettrica. La produ- 
zione di petrolio naturale e sintetico può essere prudentemente stimata a 
10 milioni di tons, se vi si comprende anche la produzione dei pozzi di pe- 
trolio austriaci controllati dalla Russia; per 1' Europa orientale le stime sono 
dell'ordine di grandezza di 15 milioni di tons. Le risorse naturali di metalli 
ferrosi e non ferrosi sono d'altronde scarse. L’ Ungheria dispone però di 
larghi giacimenti di bauxite, la materia prima delle industrie dell’ alluminio 
dell’area. Gli impianti siderurgici dell’ Europa orientale dipendono, comunque, 
dal rifornimento dalla Russia di parecchi milioni di tonnellate di minerale 
di ferro. Per effetto di questa situazione e della scarsità di altre materie 
prime industriali, specie importanti metalli non ferrosi e fibre, le industrie 
dell’area dipendono in modo precario dalla stretta cooperazione economica 
con |’ Unione Sovietica. 

Considerando l’assenza di materie prime vitali, la scarsità di lavoro 
specializzato e la mancanza di esperienza imprenditoriale, i risultati della 
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pianificazione industriale dell’ Europa orientale appaiono notevoli. Occorre ri- 
levare, tuttavia, che le informazioni statistiche disponibili sono cosi diverse 
ed imperfette da impedire qualsiasi analisi dettagliata. Tutti i dati compositi 
come gli indici del reddito nazionale, della produzione industriale, dell’occu- 
pazione e della produttivita sono notoriamente gonfiati e persino i dati di 
produzione relativi a singoli beni non sono sempre sicuri. Infatti, dopo pochi 
anni di coordinazione, l’occultamento e la distorsione statistica sono, nel- 
l’ Europa orientale, quasi altrettanto completi che nella Russia sovietica dopo 
25 anni di pianificazione. Da questo lato, le recenti informazioni statistiche 
hanno recato ben poche modifiche. Mentre gli indici pubblicati mostrano che 
in tutti i paesi dell’area, ad eccezione della Germania orientale, la produzione 
è raddoppiata o triplicata rispetto agli anni che precedettero l’ultima guerra, 
i dati di produzione relativi alle merci base forniscono un quadro più modesto. 

In media, rispetto al livello prebellico, l'aumento di combustibile ed 
energia e di ferro ed acciaio è approssimativamente del 50%. Sebbene 
molto inferiori a quelli mostrati dagli indici, questi risultati sono davvero 
notevoli. Se i progressi continuassero ad un tale ritmo, in un futuro non 
lontano |’ Europa orientale si trasformerebbe da zona precipuamente agricola 
a zona fondamentalmente industriale. Sino a pochi mesi fa, la produzione 
delle industrie base era soprattutto di beni capitali di investimento ed equipag- 
giamento pesante, ma in circostanze diverse essa potrebbe costituire la base 
per un’economia più equilibrata. L’ area potrebbe allora produrre la maggior 
parte del proprio fabbisogno industriale e potrebbe divenire, in definitiva, 
un serio concorrente dell’ Europa occidentale nei mercati mondiali di beni 
strumentali e di consumo. 

La produzione industriale è sostanzialmente aumentata durante gli ultimi 
anni, ma i piani erano anche più ambiziosi. Essi non sono stati realizzati in 
numerosi paesi industriali dell’area, in particolare nella Germania orientale, 
Cecoslovacchia e Polonia, ed in numerosi ed importanti settori, come quello 
del combustibile, del carbone e dell industria pesante. Le insufficienze sono 
state anche maggiori in alcune industrie leggere e di beni di consumo. La 
mancata attuazione piena del piano è stata spesso un segno della difettosità 
del piano e della sua esecuzione. Ciò è stato messo in evidenza negli scorsi 
mesi quando, dopo la morte di Stalin, si è modificata l’accentuazione della 
pianificazione economica ed uno dopo l’altro i leaders comunisti sono stati 
costretti ad ammettere gli errori commessi nell’elaborazione e nell’ esecuzione 
del piano industriale. 


3. - L'INTEGRAZIONE DELL’ ORBITA SOVIETICA. 


In tutta 1 Europa orientale concessioni e confessioni, critiche ed auto- 
critiche sono state, negli ultimi mesi, così frequenti, da dare l'impressione 
che la pianificazione economica abbia fallito i suoi scopi e debba essere 
sottoposta a completa revisione. Ma ciò sarebbe lontano dalla realtà. Poiché 
se è certo che sono stati riconosciuti e, in qualche misura, riparati errori 
gravi non solo nell’ Europa orientale ma anche nella Russia sovietica, le con- 
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fessioni, anche a voce, non sono state altro che ammissioni di errori relativa- 
mente poco importanti. 

Pur avendo incontrato, nell’ Europa orientale, alcuni ostacoli e delusioni, 
l Unione sovietica ha ottenuto quanto si era prefissa : una stretta integrazione 
ed una effettiva coordinazione delle economie dell’ Europa orientale. Con- 
siderando il breve tempo avuto a sua disposizione, la Russia sovietica 6 
riuscita in buona parte ad imporre il proprio schema economico ai paesi della 
sua sfera d’influenza nell’ Europa orientale. In tutta l’area, ogni pianificazione 
è eseguita in modo uniforme, da Commissioni pianificatrici di Stato. Mentre 
i programmi di ricostruzione dei primi anni post-bellici mostravano notevoli 
variazioni nazionali, uno straordinario grado di uniformità si è avuto dal 
1949/50, allorché la pianificazione economica incominciò ad essere influenzata, 
se non proprio diretta, dalla Russia Sovietica. I piani hanno quasi tutti una 
durata di cinque anni e terminano contemporaneamente al piano quinquennale 
sovietico od un anno prima; in essi si riscontra lo stesso ordine di priorità 
che vi è in tutta la pianificazione sovietica. 

Le concezioni politiche fondamentali richiedono l’industrializzazione, la 
socializzazione e la collettivizzazione. Sin dall’inizio si diede la priorità allo 
sviluppo delle industrie base del combustibile e dell’energia, del ferro e 
dell’acciaio, ed all’ abolizione dell'impresa privata in città ed in campagna. 
Il programma politico fu completato senza tener conto delle perdite causate 
nella sfera economica. Misure meno drastiche avrebbero potuto essere meno 
costose a breve andare, ma avrebbero potuto compromettere le mire comu- 
niste a lungo andare. È per questo motivo che le considerazioni politiche 
superarono quelle economiche. La duplicazione degli sforzi e lo sciupio delle 
risorse che sono state causate da questo ordine di priorità possono essere 
comprese solo alla luce della filosofia sovietica. 

Mentre all’inizio tutti i paesi concentrarono i loro sforzi nella creazione 
delle industrie pesanti di base senza considerare la loro convenienza, si per- 
mise in seguito una certa specializzazione. La Germania orientale, ad esempio, 
data la sua capacità industriale, dovette specializzarsi nell’attrezzatura elettrica 
pesante e nelle macchine utensili pesanti. La Polonia, a spese della Germania 
orientale, si concentrò nella produzione di vagoni ferroviari, mentre si affidò 
alla Cecoslovacchia ed all’ Ungheria il compito di fornire, principalmente, i 
prodotti dell' industria pesante e leggiera. Sono stati fatti pochi tentativi ai 
fini della pianificazione dell’area, come la creazione di una combinazione 
industriale fra la Polonia e la Cecoslovacchia, ma il rilievo attribuito alla 
specializzazione industriale delle industrie pesanti nazionali ha fornito al- 
l’orbita sovietica un potenziale industriale abbastanza ben integrato ed un 
arsenale militare che solo pochi anni fa sembrava irrealizzabile. Alla fine 
del 1952 la disponibilità (per capita) di combustibile ed energia nell’ Europa 
orientale eguagliava quella nell’ Unione sovietica, ma quella di ferro ed ac- 
ciaio (per capita) era solo la metà di quella dell’Unione sovietica. La pro- 
duzione di beni manufatti delle industrie pesanti era ancora inferiore. 

Le misure grazie alle quali si è costruito, in un giro di pochi anni, 
questo impressionante potenziale industriale sono uniformi come i risultati 
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ottenuti. Nel passato le grandi potenze che dominavano } Europa orientale 
non hanno mostrato, per quest’ area, un tatto ed una sollecitudine adeguati. 
In confronto ai predecessori, la Russia sovietica è stata molto più abile di 
quel che furono gli amministratori di Hitler durante l’ultima guerra. Molto 
ha ottenuto con un dominio indiretto. Ciò ha reso la reggenza coloniale so- 
vietica meno insidiosa di quella delle altre potenze. La riforma monetaria e 
la politica di bilancio, la manipolazione dei prezzi ed il razionamento, le 
discriminazioni salariali e la fissazione di norme di lavoro sono solo alcuni dei 
numerosi mezzi che hanno assicurato il successo alla politica economica nel- 
P Europa orientale. Qui, come altrove, l’esempio sovietico ha fornito il mo- 
dello. L'eliminazione dei risparmi di guerra e la discriminazione contro i 
residui della borghesia urbana e rurale furono ottenuti nell’ Unione sovietica 
con la riforma monetaria del 1947. Da allora essa è stata seguita da asse- 
stamenti monetari analoghi, uel 1950 in Polonia, nel 1952 in Romania e 
Bulgaria e nel luglio del 1953 in Cecoslovacchia. 

Anche nell’ Europa orientale si introdusse il sistema sovietico di doppi 
mercati e doppi prezzi, sorto da condizioni di acuta scarsità, ma ovunque 
possibile esso è stato sostituito da un sistema di razionamento a premio 
e di pagamento dei salari in base ai risultati. La discriminazione costituisce 
un’arma preminente nella pianificazione economica sovietica, mentre l’e- 
guaglianza è considerata un residuo del sentimentalismo borghese. 

Le misure indirette non sono affatto l’unica forma con cui la Russia so- 
vietica ha esteso la propria influenza sull’ Europa orientale. Sono noti molti 
esempi di interferenza diretta nelle economie dell’area. Non è senza ragione 
che, alla fine della guerra, la Russia sovietica abbia cercato di riparare, col 
minimo ritardo possibile, i danni sofferti dalla propria industria ed agri- 
coltura. Le riparazioni prese dai paesi ex nemici superarono di gran lunga 
quelle stabilite su basi internazionali. Ad esempio, le riparazioni dell’ Un- 
gheria all’ Unione sovietica sono state stimate a più del triplo di quelle 
concordate nel trattato di pace. Inoltre, sono state fatte requisizioni su larga 
scala. Un esempio può bastare. I prelievi della Russia sovietica dagli ex 
territori tedeschi sottoposti all’amministrazione polacca furono in quel tempo 
valutati 50 milioni di dollari da Bierut, allora presidente del governo prov- 
visorio polacco. 

L'interferenza diretta sovietica negli affari economici dell’area ha ri- 
vestito altre forme di carattere più duraturo e, quindi, più serio. Questo è 
vero, in particolare, per le società anonime che furono fondate, in gran 
parte, sulla base di patrimoni tedeschi, reali o presunti, preesistenti nel- 
Europa orientale. Esse fornirono il pretesto per il controllo sovietico delle 
maggiori industrie dell’ area. Da quando furono istituite, le società fruirono 
di un trattamento preferenziale a riguardo dei prezzi e del fisco, dell’asse- 
gnazione di lavoratori e di materie prime, dell’acquisizione di valuta stra- 
niera e delle licenze commerciali. Per molti anni esse hanno goduto di di- 
ritti extra-territoriali, e la loro produzione è apparsa come produzione russa 
e, se inviata all’estero, come esportazione sovietica, contribuendo così a gon- 
fiare i saldi creditori sovietici nell’ Europa orientale. 
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In Ungheria le società operano in settori importanti come quelli del- 
l'estrazione della bauxite e della produzione dell'alluminio, del petrolio greggio 
e raffinato, dei trasporti fluviali e dell’aviazione civile. Anche in Romania 
le società anonime hanno assunto posizioni chiave. Tra le industrie control- 
late dalle società vi sono quelle del petrolio e del carbone, dell acciaio, del 
legno, dei prodotti chimici, delle assicurazioni e bancarie, dei trasporti flu- 
viali e dell'aviazione civile. Ugualmente ampia è la varietà delle industrie 
controllate dalle società anonime nella Germania orientale. 

Man mano che la partecipazione sovietica diretta ed il controllo della 
produzione industriale nell’ Europa orientale divengono meno convenienti, si 
sviluppano altre misure di sfruttamento. La manifestazione più notevole di 
ciò è stata l'espansione subita in questi ultimi anni dal commercio interno 
dell’area. Non è privo di significato il fatto che, nelle prime fasi dell’ in- 
filtrazione economica sovietica, il commercio estero fu chiaramente assente 
da ogni pianificazione. Un importante cambiamento si ebbe, a questo riguardo, 
dopo la rottura coll’occidente. Nella seconda fase della pianificazione della 
Europa orientale, il commercio figuró ad uno dei primi posti nella lista delle 
priorità. Gli accordi commerciali, che erano di solito stipulati per periodi 
collegati alla durata dei piani nazionali, stabilivano le dimensioni dello 
scambio bilaterale, i tipi di merci e le condizioni di consegna. 

I dati statistici sul volume e sul valore degli scambi non sono pubblicati. 
Essi sono tra i segreti più gelosamente custoditi dell'economia controllata 
sovietica. La Russia sovietica è pienamente conscia del pericolo di esporsi 
alle accuse di sfruttamento coloniale che potrebbero esserle rivolte qualora 
fossero conosciuti i particolari delle sue pratiche commerciali. Tuttavia, in 
questi ultimi anni sono divenuti disponibili sufficienti prove delle pratiche 
commerciali sovietiche. 

I processi di Kostov, l’ex vice primo ministro bulgaro, e dei membri 
del suo gabinetto, e di Slansky, l’ex segretario generale del partito comu- 
nista cecoslovacco, hanno portato alla luce molte prove della pressione eser- 
citata nell'Europa orientale sui capi politici comunisti. Kostov fu accusato 
di aver difeso gli interessi commerciali e finanziari del suo paese a spese 
dell’ Unione sovietica Slansky ed i suoi complici furono riconosciuti colpe- 
voli di reati simili, tradottisi, nei confronti dell’ Occidente, in eccessive 
esportazioni di beni di consumo e in eccessive importazioni di materie 
prime. 

Il Consiglio della Mutua Assistenza Economica, di cui tutti i paesi del- 
l'Europa orientale sono membri, ha una funzione centrale nella preparazione 
e nell'esecuzione delle transazioni commerciali nell’ambito dell’ orbita. 
Mentre abbondano le prove della mancanza di coordinamento, se non di di- 
rezione errata degli scambi, attraverso l’ ufficio del Consiglio, i programmi 
di commercio estero dei paesi dell' Europa orientale sono stati conformati 
alla pianificazione economica generale stabilita a Mosca. Si sono così potuti 
conseguire, in misura considerevole, l'integrazione economica dell’orbita so- 
vietica, il controllo delle attività industriali dei paesi dell’ Europa orientale 
ed un indirizzo degli sforzi conforme agli interessi dell’ Unione Sovietica. 


L’ economia industriale dell’ Europa orientale 125 


Come risultato, la dipendenza reciproca e l’indipendenza dal resto del mondo 
hanno fatto rapidi progressi. Mentre prima della guerra il commercio nel- 
l’interno dell’orbita ammontava, nel migliore dei casi, al 10% del valore 
totale degli scambi, nel 1949 esso era più della metá e nel 1950 era salito 
ai quattro quinti. Rispetto alla posizione commerciale della Germania prima 
dell’ultima guerra, la struttura degli scambi é cambiata completamente. La 
Germania aveva interesse ad assicurarsi delle basi di rifornimento di ma- 
terie prime vitali che fossero localizzate in posizioni strategiche, e ritardava 
così l’industrializzazione dell’ Europa orientale. Contrariamente a questo in- 
dirizzo, l’ Unione sovietica è ansiosa di scambiare una parte dei propri ge- 
neri alimentari e delle proprie materie prime con i beni capitali prodotti 
dalle industrie specializzate dell’ Europa orientale. Per tale motivo essa ne 
agevola l’industrializzazione. A conferma di quanto si è detto, il commercio 
tra oriente ed occidente è divenuto una voce marginale della pianificazione 
economica dell’ Eoropa orientale, e dovrebbe essere considerato come tale 
allorché nell’occidente si considera il significato della campagna mondiale 
per l'espansione degli scambi. È appena il caso di aggiungere che, data la 
spaciale natura dell’industrializzazione nell' Europa orientale, le merci di 
particolare interesse per gli importatori dell’ Europa occidentale, come grano, 
granaglie e legno, sono quasi sparite dalla lista dei beni disponibili per 
l'esportazione dall’ Europa orientale. 

In un’epoca in cui in occidente si fanno grandi sforzi per ridurre co- 
stantemente le pratiche restrittive, le economie dell’orbita sovietica si sono 
strette l’una all altra col risultato che oggi l’area è più autosufficiente di 
quanto lo sia stata in passato. Le probabilità di un rovesciamento di questa 
tendenza sono, in realtà, poche. Allorché si procedette a pieno ritmo al- 
l'attuazione coatta dei programmi di industrializzazione, nazionalizzazione 
e collettivizzazione, senza curarsi delle perdite umane e materiali, si po- 
sero anche solide fondamenta per l'economia comunista. Per effetto di ciò, 
si è materializzato un nuovo centro industriale, destinato a sopravvivere 
anche se si verificheranno alcuni cambiamenti nella direzione politica. Sino 
a quando rimarranno in carica i governi attuali, è probabile che nei pro- 
grammi di industrializzazione la priorità continui ad essere attribuita ai 
beni capitali ed all’attrezzatura pesante, e che la direzione in cui si fanno 
gli scambi continui ad essere volta ad oriente. In tali circostanze, ed a 
differenza di quanto avvenne tra le due guerre, è probabile che il commercio 
faturo tra oriente ed occidente giuochi solo un ruolo marginale nella vita 
economica al di qua ed al di là della cortina di ferro. 


4. - LAVORO E TENORE DI VITA. 


Una rassegna dei mutamenti strutturali delle economie dell’ Europa 
orientale sarebbe incompleta senza qualche accenno alle modifiche subite in 
questi ultimi anni dalle condizioni del lavoro industriale. Nei paesi dell’ Eu- 
ropa orientale, in meno di cinque anni sono state fatte modifiche che nel- 
l'Unione sovietica hanno richiesto 25 anni. Sotto l'influenza dell’armata 
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rossa e la supervisione dei dirigenti e degli esperti sovietici, i comunisti 
locali addestrati in Russia sono riusciti ad imporre lo schema uniforme della 
legislazione del lavoro e delle condizioni sociali sovietiche in società che, 
sino alla fine della guerra, avevano notevoli differenze nello sviluppo po- 
litico ed economico, nelle condizioni di lavoro e nei tenori di vita. La 
Germania orientale e la Cecoslovacchia erano paesi industrializzati in cui 
la legislazione del lavoro e le attivitá dei sindacati si erano molto svilup- 
pate prima che intervenisse il governo nazional-socialista di Hitler. Invece 
le industrie erano poco sviluppate in Polonia e in Ungheria ed ancor meno 
in Romania e Bulgaria, ove, anche prima delle invasioni belliche della 
Germania, le attivitá sindacali erano state frenate, se non eliminate, da go- 
verni non democratici o semi-fascisti. 

In queste condizioni, quando alla fine dell ultima guerra |’ Armata rossa 
avanzò dall’est, essa fu accolta in molte parti dell’ Europa orientale con sen- 
timenti di amicizia e di speranza. Le apprensioni circa il comportamento 
sovietico dopo la vittoria erano spesso messe deliberatamente da parte. Sino a 
che non ne furono impediti, i partiti politici e le organizzazioni dei datori 
di lavoro e dei lavoratori cooperarono con le autorità sovietiche nel ten- 
tativo di ricostruire le economie sconvolte dalla guerra e far rivivere, se 
non creare, la legislazione del lavoro ed i servizi sociali che erano stati 
a lungo negati. 

La storia dei primi anni post-bellici è stata diversa da paese a paese. 
L’insegnamento da trarre è che nell’ Europa orientale, fino al 1948, erano 
falliti tutti i tentativi effettuati dai partiti democratici e dai sindacati per 
creare o ricreare tollerabili condizioni di lavoro e di vita. Sotto il velo delle 
istituzioni democratiche era stata realizzata una stabile e sistematica infil- 
trazione comunista. Gradualmente i comunisti si erano aperti la via alle po- 
sizioni chiave nel Governo, nell’amministrazione, nell’industria, nei sindacati 
e nell'iniziativa individuale. Il colpo di stato in Cecoslovacchia segnò la 
fine di questo periodo della lotta dell'Europa orientale per l'indipendenza 
politica ed economica. In tutta l’area fu cosi sgombrata la strada per l’im- 
posizione del modello sovietico. 

La legislazione del lavoro e i servizi sociali, adottati oggi nell’ Europa 
orientale, sono una copia quasi esatta del modello sovietico, i cui principi 
sono stati osservati fino all'ultimo dettaglio : le variazioni locali sono limi- 
tate a mutamenti di minore importanza nell'esecuzione della politica. Molte 
delle leggi in vigore nell’ Europa orientale sono la copia, quasi parola per 
parola, delle corrispondenti leggi sovietiche. Il sistema di sfruttamento del 
lavoratora, che nei venticinque anni di pianificazione era stato trasformato, 
nella Russia sovietica, in un'arte raffinata, è stato introdotto nell' Europa 
orientale con poca perdita di tempo. Se i paesi dell’area avessero avuto la 
possibilità, dopo la guerra, di sciegliere il graduale sviluppo delle industrie 
per il cousumo e l'esportazione di continuare ad accettare l’aiuto estero, il 
processo di industrializzazione sarebbe stato meno penoso dello sviluppo delle 
industrie pesanti, attuato a ritmo forzato, basato su risorse essenzialmente 
interne e realizzato principalmente a spese del consumatore. 
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I salari e le condizioni di lavoro riflettono i sacrifici secondo cui nel- 
l'Europa orientale vengono condotti a termine i piani industriali. Come nella 
Russia sovietica, il sistema dei salari che è stato adottato nell’area e che è 
stato incorporato in codici del lavoro del modello sovietico, costituiscono un 
efficiente strumento nelle mani dei governi al potere. I salari sono rag- 
gruppati in un dato numero di sezioni. Germania orientale, Cecoslovacchia 
ed Ungheria hanno, come l’ Unione Sovietica, un sistema di otto gruppi, 
mentre la Bulgaria sembra aver trovato sette gruppi sufficienti per soddi- 
sfare le necessità della propria industria. La Polonia, d’altra parte, ha un 
numero maggiore di gruppi. In Romania la suddivisione in gruppi è stata 
particolarmente sviluppata poiché le industrie sono state divise, in base alla 
loro importanza, in cinque gruppi e questi a loro volta sono stati ulterior- 
mente suddivisi in otto sezioni ciascuno: recentemente è stata effettuata una 
ulteriore divisione. I gruppi dei salari sono regolati da organi governativi, 
quali la «Commissione Statale per i Salari » in Cecoslovacchia, e il «Co- 
mitato Nazionale per i Salari» in Ungheria. I gruppi sono incorporati in 
tariffe salariali pubblicate con decreti governativi. Come i livelli dei salari, 
essi non sono, in alcun modo, soggetti a negoziazione tra datore di lavoro 
e lavoratore. È l’amministrazione che decide in quale categoria ciascun la- 
voratore deve essere posto. Se, per ragioni politiche, un lavoratore è consi- 
derato immeritevole di ricevere il salario di un gruppo elevato, può essere 
classificato, senza diritto di appello, in un gruppo inferiore a quello corri- 
spondente alla sua capacità. 

Le variazioni dei salari da gruppo a gruppo sono ampie. In tal modo, 
viene dato ai lavoratori un forte incentivo a raggiungere una maggiore abilità 
nel proprio mestiere. Nel contempo si cerca di rompere la solidarietà della 
classe lavoratrice. Nella Germania orientale, dove prima della guerra la dif- 
ferenza di reddito fra lavoratori non qualificati in una stessa industria era 
in genere dell’ordine di 1:2, 6 ora più di 1:3 fra il gruppo più basso 
e quello più alto, ma, come nell’ Uuione Sovietica, la differenza tra il salario 
di un lavoratore tessile non qualificato e quello di un attivista in una fab- 
brica di acciaio è dell’ordine di 1:10. La differenza aumenta considerevol- 
mente quando si confrontino il salario del gruppo più basso di una industria 
leggera e il salario del gruppo più alto di un’industria base o pesante di 
importanza nazionale. Le differenze dei salari aumentano progressivamente, 
separando così i due o tre gruppi più elevati dalla massa dei lavoratori i 
cui salari differiscono relativamente poco l’uno dall’altro. In tutta 1' Europa 
orientale questo principio è adottato con piccole variazioni. 

Mentre in tutti i codici del lavoro i salari orari sono stati abbandonati, 
la tendenza generale è di rimpiazzarli, per quanto possibile, con un sistema 
di pagamento in base ai risultati. I codici del lavoro della Germania orien- 
tale e dell’ Ungheria stabiliscono specificatamente che i tassi orari saranno 
usati soltanto quando la natura del lavoro non è adatta per una valutazione 
a cottimo. Alcuni dei piani stabiliscono che per la fine del periodo corri- 
spondente al piano la grande maggioranza dei lavoratori debba essere im- 
piegata a tassi di cottimo, per esempio per il 1955 circa 1’ 85% dei lavo- 
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ratori della Germania orientale dovrá essere pagata a cottimo. Quando, prima 
della guerra, i tassi di cottimo erano calcolati in questi paesi sulla base 
dello studio del tempo e dei movimenti dei lavoratori medi impiegati in 
condizioni normali, il sistema era generalmente considerato come uno schema 
fornito di un soddisfacente incentivo. Ora, i tassi di cottimo sono vincolati 
a una norma tecnica che è determinata in base alla considerazione delle più 
favorevoli possibilità di produzione, dell’attrezzatura tecnica più moderna e 
dei «lavoratori d'assalto» più esperti. Il decreto ungherese sulle norme 
dichiara specificatamente che nell'elaborare le norme stesse, si faccia rife- 
rimento a lavoratori di efficienza più che media. È questa, più che qual- 
siasi altra parte del codice del lavoro, che ha eccitato i lavoratori indu- 
striali dell Europa orientale e ha condotto ad agitazione e ad aperte rivolte. 
Nella Germania orientale, il signor Ackermann, un dirigente comunista, in 
una notevole autocritica, alla fine di giugno del 1953, disse: « Noi com- 
mettiamo gravi errori specialmente a riguardo dell'aumento delle norme di 
lavoro. Li diciamo aumenti volontari, ma in realtà li ordinano dal di sopra». 
Il sistema dei tassi di cottimo, quale è in vigore nell’ Europa orientale, 
potrebbe non essere considerato del tutto biasimevole se non fosse applicato 
a gruppi di lavoratori piuttosto che a singoli, e accoppiato ad un ingegnoso 
sistema di premi pagati a coloro che superano la norma esistente. Mentre 
il tasso di cottimo offerto al lavoratore singolo lascia in gran parte alla di 
lui discrezione l'entità dell'aumento dello sforzo, il tasso di cottimo offerto 
a gruppi di lavoratori forza il più debole del gruppo ad accettare il passo 
del più forte. Ciò è tanto più vero quando siano offerti un premio o una 
gratifica supplementare per il sorpasso della norma. In alcuni paesi del- 
Europa orientale, le gratifiche possono costituire fino al 30% del salario 
totale. Il pagamento delle gratifiche è deciso dall’amministrazione che è li- 
bera di farlo in un settore, ma non in un altro se il piano richiede una par- 
ticolare concentrazione di sforzi in una direzione. È la combinazione della 
corresponsione delle paghe per gruppi di salari, per cottimi di gruppo e per 
premi, che conferisce all’attuale sistema salariale nell’ Europa orientale lo 
speciale carattere già noto, da diversi decenni, nella Russia sovietica. 
Come nella Russia sovietica, nella struttrra dei salari e del lavoro dei 
paesi dell’ Europa orientale è fatto ampio uso dei lavoratori d’assalto, degli 
attivisti e degli stakanovisti. La loro funzione particolare consiste nell’eser- 
citare pressioni sulle norme esistenti e sui livelli dei salari. Poichè il fondo 
totale per i salari è fissato in precedenza, un aumento della produzione e 
quindi della pretesa di salario dei lavoratori d’assalto comporta una ridu- 
zione del salario per coloro che non mantengono il passo dei lavoratori d'as- 
salto. La logica conseguenza di ciò è la revisione in aumento della norma. 
In alcuni casi, è stabilita una revisione della norma quando la maggioranza 
dei lavoratori l’ ha realizzata per un certo periodo di tempo. Il risultato 
del sistema in cui i lavoratori d’assalto fissano il ritmo del lavoro, é stato 
una riduzione dei salari percepiti dalla gran massa della classe lavoratrice 
industriale che non può sostenere il passo stabilito dai lavoratori d’assalto. 
Cosicché per elevare i propri redditi oltre i livelli minimi, i lavoratori 
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tendono a fare dello straordinario, ma recentemente questa tendenza é stata fre- 
nata. In diversi paesi dell’ Europa orientale é stato limitato il numero delle ore 
di straordinario permesse. A causa di tale limitazione, i lavoratori sono stati 
frequentemente costretti a fare dello straordinario senza paga addizionale. 
In tale modo sono stati probabilmente realizzati dei notevoli risparmi nei 
costi di produzione in alcune industrie dell’Europa orientale controllate 
dallo stato. Fino ad ora questi risparmi hanno puramente contribuito a 
confermare le perdite derivanti dallo sciupio di lavoro e materiale, ma in 
seguito potranno migliorare la posizione di concorrenza nei mercati esteri 
dei paesi dell’ Europa orientale. 

Un sistema di salari e di lavoro di questo tipo pud avere vigore soltanto 
se 6 accompagnato dalla piú severa disciplina di lavoro. E non mancano le 
prove che ciò esiste in tutta l’ Europa orientale. Quantunque nella maggior 
parte dei codici del lavoro non vi sia uno specifico riferimento all’ illegalità 
degli scioperi, essi sono stati repressi dovunque si siano verificati. Si ritiene 
che in Ungheria essi siano stati dichiarati illegali nel 1948. Nella Germania 
orientale in base agli statuti del Consiglio dei Sindacati gli scioperi possono 
effettuarsi soltanto nelle imprese private. L'ex Ministro della Giustizia della 
Germania orientale, Max Fechner, che era un tempo membro del Partito 
Social Democratico, ha pagato caramente la dichiarazione fatta dopo le in- 
surrezioni del giugno 1953, che era diritto dei lavoratori di scioperare per 
migliorare le condizioni di lavoro e di vita; egli é stato immediatamente 
destituito e messo in prigione. 

In tutta l’ Europa orientale sono stati introdotti numerosi decreti sulla 
disciplina del lavoro. Essi seguono tutti lo stesso modello. Ovunque sono 
stati introdotti libretti di lavoro che vengono rilasciati ad ogni lavoratore 
quando viene assunto nel suo primo impiego. Se un lavoratore lascia il suo 
posto senza l'autorizzazione del datore di lavoro, non può rioccuparsi salvo 
per mezzo di un cambio di lavoro. Ciò significa che egli può essere indi- 
rizzato ad un compito specifico. Un amministratore che impieghi un lavo- 
ratore che non esibisce il libretto di lavoro o la carta di identità di lavoro 
è soggetto a punizione. Similmente, severe disposizioni si applicano in caso 
di assenza. In Polonia, la legge sulla disciplina del lavoro promulgata nel 
1950, stabilisce che per un’assenza, senza una buona ragione, di tre giorni 
nel corso di un anno può essere imposta la deduzione della paga per un pe- 
riodo fino a un mese. Si può anche ordinare al colpevole di effettuare il 
lavoro ad un tasso di salario inferiore. Multe e punizioni di tale specie sono 
registrate sul libretto di lavoro. La legislazione disciplinare degli altri paesi 
dell’ Europa orientale è quasi identica alla legge polacca. 

La severa disciplina del lavoro è accompagnata da atti di discrimina- 
zione e favoritismo. Questi includono l'assegnazione preferenziale di abita- 
zioni e beni di consumo ai lavoratori d'assalto. Sino a che fu in vigore, il 
sistema di razionamento fu ampiamente usato come mezzo di discriminazione 
contro i membri indesiderabili o inutili della comunità. In diversi paesi del- 
l’area lo schema di razionamento è stato applicato in modo da costringere 
i membri delle vecchie classi medie, in particolare le donne nubili e i pen- 
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sionati, ad occuparsi nell'industria e i contadini indipendenti a entrare nelle 
collettività. Pensioni e indennità di malattia sono state usate allo stesso fine. 
Frequentemente, i sindacati sono stati incaricati dell'esecuzione di queste 
misure discriminatorie. 

In tutta 1 Eur»pa orientale i sindacati, dopo la fine della guerra, hanno 
subito una completa trasformazione ed hanno solamente il nome in comune 
con i sindacati del tipo occidentale. Essi sono diventati l’arma obbediente 
dei governi al potere ed hanno cessato di offrire qualsiasi protezione ai la- 
voratori che sostengono di rappresentare. Questioni relative ai tassi salariali 
ed alle contrattazioni per diversi anni non sono apparse nell’ ordine del giorno 
delle conferenze dei sindacati. Alla sessione plenaria del Consiglio dei Sin- 
dacati Polacchi, tenutasi a Varsavia agli inizi del 1953, il presidente del 
Consiglio ha definito le attività dei sindacati nel modo e ordine seguenti : 
« promuovere la supremazia del sindacato nell’emulazione del lavoro, com- 
battere il formalismo e la burocrazia nell’ emulazione del lavoro, rafforzare 
la disciplina del lavoro e sterminare la tolleranza verso l’assenteismo, uti- 
lizzare il lavoro del sindacato, incluse le attività educative e ricreative, 
nella lotta per il compimento del piano e lo sviluppo dell’emulazione del 
lavoro, coordinare le attività dei sindacati concernenti l'emulazione del la- 
voro con quelle dell’organizzazione economica statale, elevare la qualità della 
produzione, economizzare combustibili e materie prime, mostrare maggior 
cura per il benessere dei lavoratori, insegnare i metodi di critica e autocri- 
tica, e mostrare una costante vigilanza rivoluzionaria ». 

Gli altri sindacati nell’ Europa orientale non hanno deviato da questo 
modello di subordinazione allo Stato. Questo atteggiamento comporta una 
autorinuncia agli scopi per cui i sindacati erano stati un tempo costituiti. 
In assenza di una genuina rappresentanza dei lavoratori, è possibile, per i 
capi politici dei paesi dell’ Europa orientale come Zapotocky, affermare: 
«Coloro che ci chiedono di corrispondere ad ogni lavoratore, indipendente- 
mente dalla sua produzione, un salario che gli permetta di comprare tutte 
le sue razioni e anche qualche prodotto sul mercato libero, hanno torto » 
(6 giugno 1952, alla conferenza regionale del Consiglio del Partito del La- 
voro a Praga). Fino a che tali giudizi possono essere ufficialmente espressi 
nell’ Europa orientale, i lavoratori hanno poca speranza di conservare e mi- 
gliorare il proprio tenore di vita. 

I tenori di vita prevalenti nell’ Europa orientale sono un riflesso delle 
condizioni economiche e sociali create dopo la fine della guerra. Valutare 
le condizioni di vita nell' Europa orientale è un’impresa molto arrischiata. 
Come nell’ Unione Sovietica, tutte le informazioni statistiche su valori e 
prezzi e sulla composizione delle forze di lavoro sono cessate da diversi anni 
in tutti i paesi dell’ Europa orientale. Ma anche in mancanza di regolari 
rapporti statistici, è possibile stimare i livelli e le tendenze dei tenori di 
vita nei principali paesi industrializzati dell’area. Sufficienti informazioni 
sono deducibili dalle fonti semi-ufficiali e private. L'analisi di questi dati é 
molto istruttiva. Mentre nell’ Unione Sovietica negli ultimi cinque anni vi 
è stato un costante, sebbene lento, miglioramento del tenore di vita, che ha 
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recentemente raggiunto il livello prebellico, nell’ Europa orientale si è avuta 
una tendenza opposta. Non vi può essere dubbio che i tenori medi di vita, 
dopo una temporanea parziale ripresa prima del 1948, sono diminuiti negli 
ultimi anni e sono attualmente ben al di sotto dei livelli prebellici. 

Mentre le variazioni della produzione e del consumo di certi beni di 
consumo come i tessili e gli oggetti domestici sono troppo grandi e le quo- 
tazioni di prezzi troppo rare per permettere il calcolo di un completo bi- 
lancio familiare della classe lavoratrice, il costo settimanale dell’ alimenta- 
zione tipo (basato sul consumo prebellico) può essere determinato senza dif- 
ficoltà. Esso mostra chiaramente la tendenza generale dei salari reali. Nella 
Unione Sovietica il costo della alimentazione tipo è sceso da più di 15 ore 
lavorative per capita alla settimana, prima del 1950, a 10 ore nel 1953. Per 
contro nella maggior parte dei paesi dell’ Europa orientale il costo dell’ali- 
mentazione tipo nazionale (quantunque non quello di altri elementi) nel 1953 
era oltre il doppio di quello del periodo prebellico. Ciò è stato causato es- 
senzialmente dall’aumento delle ore lavorative e dall’inclusione delle donne 
nelle forze di lavoro dell'industria. Per evitare una troppo drastica caduta 
del reddito reale, i lavoratori sono stati costretti a lavorare più a lungo e 
più duramente, e i membri delle famiglie che prima non lavoravano sono 
stati obbligati ad impiegarsi. Anche così la spesa per l'alimentazione assorbe 
una parte del bilancio familiare maggiore di prima, lasciando alle spese non 
essenziali un minor ammontare che in passato. In tal modo, i livelli di 
magra assistenza, inferiori a quelli prebellici (sebbene non così come il cal- 
colo del lavoro necessario per l’alimentazione individuale tipo potrebbe sug- 
gerire), sono raggiunti con gli sforzi delle intere famiglie della classe lavo- 
ratrice anziché con il solo lavoro del tradizionale capo di famiglia. Tale 
sviluppo é stato naturalmente voluto dai regimi al potere, la cui concorde 
politica degli ultimi cinque anni è stata diretta verso l’aumento della pro- 
duzione nelle industrie pesanti riducendo simultaneamente |’ offerta e la do- 
manda di beni di consumo. 

La storia dell'attacco ai tenori di vita dei paesi dell'Europa orientale 
è ben documentata. I paesi prevalentemente agricoli, in cui la rappresen- 
tanza della classe lavoratrice è sempre stata debole o inesistente, sono stati 
colpiti per primi. In Polonia ed in Ungheria, simultaneamente all’abolizione 
del razionamento, i prezzi sono stati aumentati notevolmente, mentre i salari 
sono rimasti quasi immutati. In Cecoslovacchia e nella Germania orientale, 
dove prima della guerra i tenori di vita erano ben superiori a quelli dei 
paesi vicini, e dove, fino a quando Hitler la soppresse, la rappresentanza 
della classe lavoratrice era ben sviluppata, la pressione sui salari reali ha 
progredito più lentamente che nei paesi prevalentemente agricoli dell’ Europa 
orientale. Gli attacchi frontali ai tenori di vita dei lavoratori industriali 
sono stati evitati poiché i governi hanno preferito puntare sulla proletariz- 
zazione delle classi medie nella città e nella campagna. Però, lo scorso anno 
fa deciso che era giunto il momento di ridurre i tenori di vita dei paesi 
industriali dell’area a livelli prevalenti nei vicini paesi agricoli. Alla fine 
dello scorso maggio, fu effettuata in Cecoslovacchia una riforma monetaria 
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accompagnata dall'abolizione del razionamento, dalla ripresa degli acquisti 
sul mercato libero, e dall’ aumento della maggior parte dei prezzi al minuto. 
Come conseguenza, il costo dell’alimentazione tipo è aumentato da circa otto 
a undici ore (in confronto a 6,5 ore prima della guerra). Il mutamento è 
stato effettuato secondo la riforma monetaria sovietica del dicembre 1947, e 
i successivi adeguamenti monetari, sul modello sovietico, nella maggior parte 
dei paesi dell’ Europa orientale. Per quanto si può giudicare dalle scarse in- 
formazioni disponibili, misure simili erano state progettate e sarebbero state 
adottate nella Germania orientale, se non fosse stato per l’imprevista insur- 
rezione cui dette luogo l’attacco ai salari reali causato dall'aumento delle 
norme di lavoro. 


5. - IL SIGNIFICATO DEI RECENTI MUTAMENTI. 


Quando Stalin morì, alcuni osservatori al di fuori dell’ Unione Sovietica 
credettero che l’autorità centrale si sarebbe disgregata e l'Impero sovietico 
si sarebbe sfasciato. Un tale sviluppo può invero essere stato temuto anche 
da alcuni membri eminenti dell’«entourage » di Stalin. In realtà, l’edificio 
sovietico fu scosso, ma esso resse molto bene allo scotimento. Nella Germania 
orientale, che era l'anello più debole della catena degli avamposti imperiali 
sovietici dopo la fine della guerra, i disordini politici ed economici sono 
stati più gravi che altrove. Desta poca meraviglia che i capi comunisti della 
Germania orientale si siano sentiti obbligati a fare le prime concessioni. 
Nella Berlino orientale queste furono prese come sintomi di debolezza e con- 
dussero alle insurrezioni del 16 giugno 1953 che hanno segnato il punto 
critico della politica economica postbellica sovietica, paragonabile soltanto 
ai mutamenti causati dall’ammutinamento di Kronstadt del 1921. 

Al tempo delle insurrezioni della Germania orientale, la tensione era 
aumentata in Ungheria, e agli inizi di luglio un rimpasto di Governo fu 
accompagnato da un’importante dichiarazione politica del nuovo primo Mi- 
nistro Imre Nagy. Il suo è stato il primo pronunciamento pubblico, fuori 
della Germania orientale, di un cambiamento di politica economica: un in- 
sieme di confessioni e concessioni. I maggiori errori che, a parere del mi- 
nistro, erano stati commessi in passato, sarebbero da trovarsi nell'aver tra- 
scurato i tenori di vita urbani e rurali a causa della affrettata industrializ- 
zazione dell economia, della collettivizzazione dell’ agricoltura e della nazio- 
nalizzazione dell'impresa privata. « Dobbiamo dichiarare francamente — disse 
il primo Ministro Nagy — che il programma del Piano Quinquennale è su- 
periore alla nostra forza, la sua effettuazione colpisce eccessivamente le nostre 
risorse, esso impedisce lo sviluppo delle fondamenta materiali del benessere 
del paese, e recentemente ha finito col deteriorare il tenore di vita ». Egli 
si pronunziò egualmente sul danno arrecato dall'interferenza nell'impresa 
privata nella città e nella campagna. Nell’agricoltura, recenti contrattempi 
sono stati ampiamente causati «dal troppo rapido sviluppo delle collettività, 
non giustificato nè da un punto di vista economico nè politicamente ». 

Le ammissioni di passati errori hanno condotto a una serie di conces- 
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sioni consistenti in un rallentamento dell’industrializzazione, nel differimento 
della collettivizzazione, nell’ammissione dell’impresa privata e nell’eleva- 
zione dei tenori di vita. Queste nuove mete economiche sono state accom- 
pagnate da alcune concessioni politiche, come il rilascio di certi gruppi di 
internati non considerati «nemici dello Stato », e una sospensione delle de- 
portazioni. I mutamenti economici sono stati formulati in decreti comportanti 
un certo rilassamento dei controlli pubblici e un leggiero miglioramento dei 
tenori di vita. 

Nei mesi seguenti, uno dopo l’altro i Governi comunisti nell’ Europa 
orientale hanno annunciato nuovi programmi economici, non molto diversi 
da quelli introdotti in Ungheria. In effetti la somiglianza dei mutamenti è 
così rimarchevole che la coordinazione centrale, se non la direzione, non 
può essere messa in dubbio. Ciò è particolarmente evidente nel caso della 
politica agraria, al cui riguardo risulta essersi svolta agli inizi del 1953 una 
importante conferenza di esperti. Il primo Ministro polacco Bierut ha rico- 
nosciuto la direzione sovietica in tale settore quando, nel suo discorso da- 
vanti al Comitato Centrale del Partito lo scorso novembre, disse: «La dire- 
zione del Partito Comunista Sovietico ci ha dato uno splendido esempio di 
come formulare, con profonda conoscenza e in modo completo e dettagliato, 
il programma di lavoro ». Altre confessioni e concessioni sono state fatte in 
termini quasi identici. Per esempio, l'organo dei sindacati ufficiali della 
Germania orientale, in un articolo di fondo sulla nuova politica, ha usato 
quasi le stesse parole contenute nel discorso di Nagy sopra riportato: « Bi- 
sogna dichiarare francamente che il Consiglio dei Sindacati divide la re- 
sponsabilità degli errori commessi. Esso ammette l’errore di aver creduto 
che un rapido sviluppo dell'industria pesante avrebbe condotto a un rapido 
miglioramento del tenore di vita dei lavoratori. Ciò è stato provato essere 
falso ». Dichiarazioni simili sono state fatte in tutta 1” Europa orientale. 

Nessuna di esse è stata così esplicita come quelle fatte dai capi sovietici. 
Durante la sessione del Soviet Supremo tenutasi ai primi di agosto del 1953, il 
primo Ministro Malenkov e il Ministro delle Finanze Zverev fecero cenno ad 
un cambiamento di politica economica. Un mese più tardi Krushchev, il 
primo Segretario del Partito Comunista, recentemente nominato, fece un 
rapporto completo degli errori passati commessi nel settore agricolo e dei 
rimedi da adottare senza indugio. In ottobre, Mikoyan, Ministro del Com- 
mercio Interno, ha riconosciuto con eguale franchezza gli errori commessi 
nella produzione e nella distribuzione dei beni di consumo e ha introdotto 
appropriate misure per lo sviluppo del commercio e della produzione di ge- 
neri alimentari confezionati e altri beni di consumo industriali. E stato così 
fissato non solo il modello per la critica e |’ autocritica dell’azione passata, 
ma anche quello per la legislazione esecutiva regolatrice dell’azione futura. 

L' ultimo a seguire il nuovo indirizzo è stato il primo Ministro polacco, 
Bierut, che ha annunciato in novembre il programma del suo Governo. Sono 
così occorsi sei mesi perché il ciclo dei pubblici pronunciamenti, leggi e 
decreti, iniziatosi nel giugno 1953 nella Berlino orientale, fosse completato 
in tutta l'orbita sovietica Vi sono indizi di coordinamento nel livello più 
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elevato, ma vi é anche prova di improvvisazione e di variazione locale che 
richiedono una completa analisi prima che possano essere arrischiate delle 
generalizzazioni. Le ragioni dell’esitazione polacca ad adottare il nuovo in- 
dirizzo sono materia di particolari supposizioni. Molto probabilmente esse 
devono essere ricercate in fattori che erano assenti dalla scena politica nella 
Germania orientale e in Ungheria. In Polonia, che nei territori occidentali 
ultimamente acquisiti aveva trasformato le precedenti proprietà tedesche in 
fattorie statali, ai contadini sono state risparmiate gran parte delle priva- 
zioni causate dal corso della collettivizzazione. Ciò non significa che la po- 
polazione rurale polacca abbia favorito il regime al potere più di quanto si 
sia verificato in altre parti dell’ Europa orientale. Proprio all’inizio dello 
scorso anno, a causa di una serie di arresti, l’ opposizione organizzata aveva 
sofferto un grave colpo. Per contro, in altri paesi dell’Europa orientale, la 
opposizione nell’ambito e al di fuori del Partito Comunista era apparente- 
mente intatta quando dopo la morte di Stalin i nuovi capi della Russia so- 
vietica mostrarono qualche segno di indecisione. È significativo, per altro, 
che la Polonia si sia alla fine posta in linea con il nuovo indirizzo intro- 
dotto in tutta l’orbita sovietica. 

Prescindendo dalle dichiarazioni di politica sovietica, la comunicazione 
fatta dal primo Ministro polacco Bierut alla sessione plenaria del Comitato 
Centrale del Partito Comunista Polacco, è, fra tutti i recenti pronunciamenti 
economici, quello che fa maggiori rivelazioni. È auto-critico come i discorsi 
fatti del primo Ministro ungherese e dal Segretario generale del Partito 
Comunista Tedesco, ma è anche più dettagliato nelle proposte pratiche per 
l’azione futura. Il rapporto Bierut riguardava «I compiti del Partito nella 
lotta per un più rapido aumento dei tenori di vita delle classi lavoratrici » 
ed era accompagnato da due proposte, che il Comitato Centrale doveva adot- 
tare, su « Le realizzazioni nella esecuzione del Piano sessennale e principali 
compiti economici per il 1954-55 » e su «I compiti per lo sviluppo dell'a- 
gricoltura nel 1954-55 e per |’ assegnazione dei mezzi necessari all'aumento 
della produzione agricola ». Nel riassumere il contenuto del nuovo indirizzo, 
il Primo Ministro Bierut ha elencato dieci compiti principali che indicano, 
più chiaramente di altre precedenti improvvisazioni di alcuni dirigenti co- 
munisti dell’ Europa orientale, la direzione della politica economica che ci 
si deve attendere nei prossimi anni. 

I dieci punti principali della nuova politica economica polacca possono 
essere sintetizzati come segue: 1) aumentare la produzione complessiva del- 
l'agricoltura; 2) rettificare le crescenti necessità di investimento nell'agri- 
coltura; 3) riorganizzare completamente le stazioni di trattori meccanici; 
4) sviluppare considerevolmente l'industria delle macchine agricole; 5) ri- 
durre la disparità fra l'aumento della produzione di beni strumentali e quella 
di beni di consumo; 6) raggiungere un considerevole miglioramento della 
qualità dei prodotti industriali; 7) raggiungere un decisivo miglioramento 
nel lavoro dell’organizzazione commerciale dello Stato: 8) perseguire una 
politica di graduale diminuzione dei prezzi degli articoli di consumo di massa ; 
9) deviare il programma edilizio verso la costruzione di nuove case per i 
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lavoratori e di stabili per alloggio; 10) aumentare l'efficienza dei servizi 
pubblici. 

La dichiarazione politica polacca contiene tutti gli elementi di auto- 
critica e compromesso resi familiari dai precedenti pronunciamenti pubblici 
fatti in tutta l’orbita sovietica, ma il primo Ministro polacco è andato ben 
oltre nel porre il nuovo indirizzo nella sua propria prospettiva. Anche così, 
è oltremodo difficile valutare il pieno significato, in termini quantitativi, 
della nuova politica economica. Malgrado un improvviso afflusso di informa- 
zioni statistiche, la maggior parte di esse non fa riferimento a dati conosciuti 
per gli anni precedenti o per altri paesi. Pertanto, i confronti sia interna- 
zionali che storici sono, invero, imprese arrischiate. 

Grazie al difficile e accurato lavoro di ricerca degli economisti occi- 
dentali la contabilità nazionale dell’ Unione Sovietica può essere ricavata 
con un discreto grado di precisione. Lo stesso non si può dire dei paesi del- 
|’ Europa orientale. Le recenti informazioni non lasciano dubbio che in tutta 
l’area la pianificazione economica e la contabilità nazionale sono fatte sul 
modello sovietico. Ciò significa che l’analisi deve premunirsi contro i tra- 
bocchetti familiari della pratica statistica sovietica. I dati fondamentali sul- 
aumento della popolazione e delle forze di lavoro, sui salari e sui prezzi, 
sulla produzione neita e sul commercio sono ancora nascosti. La produzione 
industriale, la distribuzione e il commercio sono espressi in indici composti 
che presentano tutti i segni di doppi computi e di esagerazioni di prezzo. 
I dati del giro d’affari commerciali sono gonfiati da uno spostamento da 
prodotti agricoli precedentemente non registrati a prodotti manufatti stati- 
sticamente registrati. I fondi di consumo della contabilità nazionale dei paesi 
dell’ Europa orientale sembra includano, come nell’ Unione Sovietica, spese 
pubbliche, quale una parte della difesa nazionale, e non sono perciò compa- 
rabili con il concetto occidentale di spesa personale per il consumo. I raccolti 
risultano espressi in termini di prodotti biologici. Quantunque la scorsa pri- 
mavera il primo Ministro sovietico Malenkov abbia denunciato come non 
corretta la consuetudine di valutare i raccolti sulla base di prodotti apparenti 
piuttosto che effettivi, tale procedimento sembra essere rimasto in uso. 

Malgrado gli ostacoli inerenti a queste alterazioni statistiche, il signi- 
ficato della politica economica può essere valutato con un discreto grado di 
precisione. Alcuni adeguamenti al fine di migliorare il rifornimento di beni 
di consumo e elevare i tenori di vita, sono stati effettuati in tutta 1” Europa 
orientale. Riduzioni di prezzi sono state annunciate ovunque, eccetto in Ro- 
mania dove il sistema del doppio prezzo è ancora in vigore. Mentre nella 
Germania orientale le riduzioni riguardano soltanto i prezzi dei beni venduti 
sul mercato libero, in altri casi è stata pubblicata una lunga lista di ridu- 
zioni di prezzo per un vasto assortimento di merci. Quantunque sia difficile 
valutare l'esatta misura del miglioramento dei tenori di vita, va rilevato che 
in molti casi certi importanti prodotti di necessità quotidiana, come carne, 
grassi e latticini, sono esclusi dalle riduzioni di prezzo. Espresso in termini 
di alimentazione tipo il risparmio conseguente alle riduzioni di prezzo ascende, 
nella maggior parte dei casi, a meno del 5°, della spesa totale in generi 
alimentari. È verosimile che ciò accada anche per i prodotti industriali. 
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Per portare l’offerta di beni di consumo in linea con l’aumentata do- 
manda, sono necessari cambiamenti nella sfera della produzione. Alcuni di 
questi, come le riduzioni delle imposte e l’attenuazione dei controlli, sono 
destinati ad avere un effetto immediato, mentre è improbabile che altri, come 
lo spostamento di investimento dall'industria all'agricoltura e dall’industria 
pesante a quella leggiera, divengano efficaci prima del 1955. L’investimento 
nell’agricoltura deve essere aumentato notevolmente in diversi paesi, ma 
siccome in passato esso ammontava a meno del 10% dell’ investimento to- 
tale, lo spostamento che si porrà in rilievo sarà solo esiguo. Lo stesso è per 
il trasferimento di investimento dalle industrie pesanti a quelle leggiere che 
negli anni recenti sono state trascurate a tale punto che anche un notevole 
aumento avrà soltanto un effetto marginale. Ciò è tanto più vero in quanto 
è intenzione dei Governi dell’ Europa orientale di mantenere il livello degli 
investimenti totali pressochè immutato. Ciò significa che il loro carico di- 
venterà più lieve dato l’ aumento della produzione nazionale totale. Allo stesso 
tempo, poichè la maggior parte delle possibilità sono pienamente utilizzate, 
la nuova politica di investimenti importerà il rallentamento della ripresa 
delle industrie per il consumo e dell’offerta di beni di consumo. 

Questa interpretazione è confermata dalle informazioni disponibili sulla 
produzione attuale e progettata dalle industrie dell’ Europa orientale. Sfortu- 
natamente, la maggior parte delle dichiarazioni tace sui livelli attuali e sulle 
tendenze progettate della produzione di materie prime e beni strumentali, 
ma i piani polacco e rumeno, come quello sovietico, forniscono sufficienti in- 
formazioni per permettere una valutazione quantitativa. Da questa risulta 
chiaro che in ultima analisi l’importanza delle industrie base rimarrà quasi 
immutata e la produzione di beni di consumo agricoli e industriali difficil- 
mente sorpasserà gli obbiettivi del piano originale. Nella migliore delle cir- 
costanze, il mutamento della politica economica sarà sufficiente a rendere 
attuabile la realizzazione degli obbiettivi che nella loro prima redazione 
si erano dimostrati irraggiungibili. Nel caso dei rifornimenti alimentari, 
sembra positivo che anche i muovi provvedimenti non saranno sufficienti a 
compensare ie perdite passate e a rendere realizzabili i piani iniziali. 

Si giunge così forzatamente a concludere che i mutamenti annunciati 
in tutta 1 Europa orientale, avranno effetti marginali e non altereranno in 
misura significativa l'ordine delle priorità economiche. L’obbiettivo princi- 
pale rimane il consolidamento della base industriale, mentre, al tempo stesso, 
è progettato un lieve spostamento a favore del consumatore. Alcuni osserva- 
tori sono stati propensi a considerare i mutamenti come misure prese per 
sviare gli effetti di maggiori insuccessi economici. Anche se considerevoli 
errori sono stati commessi, l’analisi economica non autorizza tale interpreta- 
zione. La nuova concezione economica sembra essere stata dettata precipua- 
mente da considerazioni politiche più che economiche. È difficile evitare la 
conclusione che in un momento di debolezza politica al centro e di incertezza 
alla periferia dell’orbita sovietica i dirigenti comunisti abbiano deciso di 


tentare di ottenere un massimo di popolarità politica ad un minimo di costo 
economico. 
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La mancanza di maggiori concessioni nella sfera politica conferma questa 
interpretazione del nuovo indirizzo. Il programma di industrializzazione, collet- 
tivizzazione e nazionalizzazione resta immutato. Nel suo rapporto al Comitato 
Centrale, il primo Ministro polacco, Bierut, ha assicurato il proprio auditorio 
che la politica generale di industrializzazione sarà mantenuta e che « il com- 
pito fondamentale dell’ulteriore sviluppo dell’ industria pesante sarà trattato 
come indispensabile e sarà proseguito a velocità non diminuita >». Egual- 
mente, le concessioni fatte a contadini, commercianti privati e artigiani 
non comportano un cambiamento della concezione politica. In tutta 1’ Europa 
orientale i dirigenti comunisti si danno da fare per spiegare che la colletti- 
vizzazione dell'agricoltura rimane il fine ultimo. Nello scorso novembre il 
Presidente cecoslovacco Zatopocky disse: «il nostro compito principale è di 
rafforzare le collettività esistenti e rimuoverne le deficienze; noi costituiremo 
nuove collettività; non tollereremo lo scioglimento irresponsabile di quelle 
esistenti ». 

Cosi all’agricoltore individuale, come al commerciante privato e all’ar- 
tigiano, è stato soltanto concesso di sussistere fino a che lo Stato avrà con- 
solidato la propria posizione sufficientemente per esercitare il completo con- 
trollo su tutta l’iniziativa privata. Il limitato rilassamento dei controlli eco- 
nomici e il miglioramento dei tenori di vita non saranno accompagnati da 
un cambiamento del clima politico in cui vive la popolazione dell'orbita so- 
vietica. Questo è vero non solo per i membri delle classi medie urbane e 
rurali, ma anche per i lavoratori industriali nel cui interesse si dice l’area 
sia governata. Le norme di lavoro e le altre pratiche restrittive difficilmente 
sono state mitigate e alcuni degli improvvisati miglioramenti della scorsa 
primavera stanno per essere revocati In Romania, per esempio, sotto l’eufe- 
mistico titolo di « Il miglioramento del sistema dei pagamenti » il Consiglio 
dei Ministri ha, lo scorso novembre, preso decisioni sul raccorciamento delle 
scale salariali e sulle norme di lavoro. 

In tali circostanze, è probabile che l'equilibrio politico ed economico 
resti precario. Infatti, i Governi comunisti sembrano trovarsi di fronte a due 
oppositori: i dottrinari all’interno e gli scettici al di fuori delle file del 
Partito. I tentativi di Rakosi, il Segretario del Partito Comunista Ungherese, 
di denunciare come falso qualsiasi confronto con la Nuova Politica Econo- 
mica Sovietica della terza decade del novecento sembrano puntare in questa 
direzione. Egli, come altri Capi comunisti dell’ Europa orientale, ha ritenuto 
possibile cambiare senza avviso una politica di oppressione politica ed eco- 
nomica in un tentativo di riconciliazione politica per mezzo di concessioni 
economiche. Questa è l'essenza della Nuova Politica Economica. In un 
tentativo di screditare questa opinione Rakosi sembra difendersi contro i 
membri del suo Partito che apparentemente sostengono contro di lui il cam- 
biamento di politica. Allo stesso tempo, in tutto il paese, e nelle zone agricole 
in particolare, il cambiamento di enfasi fra il primo annuncio di Nagy di 
una nuova politica e l'interpretazione qualificativa di Rakosi, non è rimasto 
inavvertito. Gli oppositori del regime sembra abbiano fatto il confronto con la 
natura di breve durata dell'originale versione sovietica di Nuova Politica 
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Economica, ed é a riguardo di questa interpretazione che Rakosi ribadisce 
la continuità della Politica comunista e denuncia il confronto come falso. 

Finchè la scena politica ed economica rimane fluida, sarebbe un errore 
trarre conclusioni definitive a riguardo dell’attuale situazione. Ma mentre la 
possibilità di un ulteriore rilassamento economico non dovrebbe essere esclusa 
fino a che la lotta per la supremazia politica interna non sia decisa, non si 
deve pensare che i Governi comunisti abbiano abbandonato i loro piani a 
lungo termine di costituire una potente economia unificata che rappresenterà 
una sfida all’ Europa occidentale in pace o in guerra. Gli osservatori occi- 
dentali renderebbero un disservizio alla propria causa se approvassero le 
concessioni economiche e trascurassero questa sfida. 


AGRICOLA 


Isola dei Pescatori, febbraio 1954. 
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Europa orientale - Pianificazione economica 


Primi Piani Secondi Piani 
(Ricostruzione) (Industrializzazione) 
Investimento lordo | Investimento lordo 
‘Periodo «= = Periodo |_ | 5 
Investimento aah miliardi iront. di 5 i miliardi. | ere; 
del Piano gi monete oe dill del Piano! a ees milioni di 
nazionali | $ all'anno | nazionali I $ all'anno 
Germania Orientale . . 1949-50 (*) (*) 1951-55 28.6 1.740 
Cecoslovacchia LS . 1947-48 70.0 700 1949-53 504.3 2.000 
Polonia Ar Fotos 1947-49 340.0 1.130 1950-55 6.123.0 2.550 
Ungheria ys se es) 1947-49 6.0 170 1950-54 85.0 1.450 
Romania» #20: tt ca 1949-50 (*) (*) 1951-55 1.330.0 1.750 
Bulgaria . TA Us 1947-48 55.0 95 1949-53 425.0 295 
ARRET Industria ‘Agricoltura Edilizia | Industria Agricoltura! Edilizia 
(in % dell’investimento totale) i (in % dell’investimento totale) 
Germania Orientale . . (*) @) (*) 54 6 15 
Cecoslovacchia Gola te ac 36 a 20 46 8 12 
Polonia I: 3 Bs 39 13 9 45 12 8 
Ungheria . . e È pr 9 12 52 13 8 
Romania E no, 47 9 5 53 10 3 
Bulgaria . . e 45 6 11 43 18 4 
| 2 3 SA] “al e 
Industria | Industria | : Industria | Industria | : 
Produzione | pesante leggiera ee pesante leggiera ih es 
| (anteguerra = 100) | (anno ante-piano = 100) 
i 
Germania Orientale . . 90 (2) 209 157 
Cecoslovacchia dI 110 100 230 170 153 
Polonia 3 s > ‘ o 150 80 254 211 150 
Ungheria . È 5 e a 125 90 380 245 154 
Romania + «© . » « 160 (*) (5) (+) 188 
Bulgaria . A È 0 5 135 135 326 273 137 
| | | Sl; | > 
| È | ni 
Produzione | Produzione, Lavoro | ache lee Lavoro ce ste 
Industriale | (anteguerra = 100) | (aumento annuo percentuale) 
Germania Orientale . . 90 105 85 14.0 Da 11.5 
Cecoslovacchia oe darlo 110 105 105 9.4 3.4 5.8 
Polonia x . x o è 150 145 105 17.1 8.6 8.8 
Ungheria . = 5 È > 125 105 120 13.2 4.4 8.4 
Romana ose wen oe 160 (*) (69) (*) (à) (5) 
Bulgaria semen 135 (=) (*) 17.0 6.3 10.1 


(*) Dato non disponibile. 
Fonti: Dichiarazioni ufficiali. 
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Europa orientale - Reddito nazionale, produzione industriale, 
lavoro e produttivita 


(1948 = 100) 

Germania | Cecoslo- | polonia | Ungheria | Romania | Bulgaria 

orientale vacchia | 
Reddito Nazionale: 
1949 È 3 . 5 E M 129 113 107 130 ($) 102 
1950060648 Ses 159 121 129 151 (*) 117 
1951 ey em ae D 175 139 145 178 (3) 133 
195 2a aes os” A 192 161 160 187 (*) 157 
Produzione Industriale: 
1949 E O PRE Ta: 120 116 123 142 141 128 
1950 . AN * gra 151 134 155 192 194 157 
1951 CM ta to Mer 184 154 193 250 248 187 
TO E 214 183 232 310 307 220 
Lavoro Industriale: 
19494 OF, ARMAR 99 104 116 114 118 116 
TD Sos A ees 108 112 135 129 140 123 
1951 5 PANE. a 117 118 143 147 164 129 
19520 CR Soto 123 120 152 165 179 137 
Produttività nell'industria: 
(produzione per uomo) 
1949 A DS | ae 121 111 106 125 119 110 
1950 5 x Le Sere es 140 120 115 149 139 128 
1951 So CAT a 157 130 135 170 151 145 
MAA ey es eh Ge 179 152 153 188 172 161 


(*) Dato non disponibile. 
Fonti: Dichiarazioni ufficiali. 
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Europa orientale - Reddito nazionale, produzione industriale, 
lavoro e produttività 


(aumento annuo percentuale) 


| Germania 
| orientale | 
Reddito Nazionale: 
1949 29 
1950 e EA 23 
1951 ce Writes e Pret, Ce 10 
1952 10 
Produzione Industriale: 
1949 È . © : °°. 20 
EL a SS 26 
1951 A Ò 7 È A è 22 
LISIS a 16 
Lavoro Industriale: 
1949 Y: 
1950 9 
1951 8 
1952 5 
Produttività nell’industria: 
(produzione per uomo) 
1949 A 3 a È = 21 
1950 . . a 16 
1951 12 
1952 11 


(*) Dato non disponibile. 
Fonti: Dichiarazioni ufficiali. 


Cecoslo- 
vacchia 


D O1 00 a 


| | | 

| Polonia Ungheria | Romania ; Bulgaria 
| 

| 


17 
13 


ES) 
(ba, 
(*) 
(*) 


41 
37 
28 
24 


17 


14 
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Europa orientale - Produzione delle industrie base 

| Europa orientale inclusa Europa orientale 

| la Germania orientale esclusa la Germania orientale 

Anteguerra 1952 piel ee Anteguerra 1952 | gael 

Produzione 
(milioni di tons) 
Antracite 91.0 109.5 126.5 87.5 106.5 123.0 
Lignite e MORE 153.5 222.5 306.0 33.5 64.0 81.0 
Petrolio grezzo e sinte- 
tico (1) 11.0 10.0 16.5 10.0 8.5 15.0 
Elettricità (2) . 29.0 55.0 76.5 14.5 32.0 43.0 
Minerale di ferro 3.5 5.0 11.0 3.0 4.0 7.5 
Ghisa o 3.5 6.0 10.5 3.0 55 8.5 
Acciaio grezzo 7.0 10.5 15.5 5.5 9.0 12.5 
Acciaio laminato . 5.0 7.5 10.5 3.5 6.5 8.5 
Produzione 
(chilogrammi pro capite) 
Antracite 1 065 1 195 1 355 1 270 1 450 1 635 
Lignite Ac 1 800 2 430 3 280 490 875 1075 
Petrolio grezzo e sinte- 
tico (2) 120 100 165 130 105 185 

Elettricità (4) . 340 600 820 215 435 570 
Minerale di ferro 45 50 120 45 55 100 
Ghisa®. 01. 40 65 110 45 70 110 
Acciaio grezzo 85 115 165 80 120 165 
Acciaio laminato . 60 80 110 55 85 110 


(1) Incluso il petrolio austriaco della zona sovietica. 


(2) Miliardi di kwh. 


(3) Compresa la popolazione austriaca. 


(4) Migliaia di kwh. 
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Europa orientale - Obiettivi dei piani (prima e dopo la revisione del 1949/50) 


Antracite 
(milioni di tons) 
prima della revisione 

dopo la revisione 


Lignite 
(milioni di tons) 


prima della revisione 
dopo la revisione 


Petrolio grezzo 

(milioni di tons) 
prima della revisione 
dopo la revisione 


Elettricità 
(milioni di tons) 


prima della revisione 
dopo la revisione 


Minerale di ferro 

(milioni di tons) 
prima della revisione 
dopo la revisione 


Ghisa 
(milioni di tons) 


prima della revisione 
dopo la revisione 


Acciaio grezzo 

(milioni di tons) 
prima della revisione 
dopo la revisione 


Acciaio laminato 

(milioni di tons) 
prima della revisione 
dbpo la revisione 


Germania | 


orientale 
1955 


4.0 
3.5 


206.0 
225.0 


1.6 
1.6 


31.6 
33.4 


1.8 
3.6 


1.2 
2.0 


3.0 
3.1 


2.2 
22 


(*) Dato non disponibile. 
Fonti: Dichiarazioni ufficiali. 


| 


| 


Cecoslo- 
vacchia 


1953 


20.8 
25.0 


32.2 
38.6 


0.5 
0.5 


11.2 
12.2 


1.4 
3.7 


2.7 
4.0 


3.5 
4.6 


2.5 
3.3 


Polonia 


1955 


95.0 
100.0 


8.4 
8.4 


0.4 
0.4 


19.3 
19.3 


3.0 
3.0 


3.5 
3.5 


2.8 
4.6 


3.2 
3.2 


Ungheria 


1954 


1.0 
1.0 


4.3 
6.0 


Ed 
(a 


1.0 
1.3 


Romania 


1955 


0.2 
0.2 


8.3 
8.3 


10.0 
10.0 


4.7 
4.7 


7.4 
7.4 


0.8 
0.8 


1.2 
1.2 


0.8 
0.8 


Bulgaria 


1953 


0.5 
0.5 


6.1 
6.1 


1.8 
1.8 


0.1 
0.1 


0.0 
0.0 


0.0 
0.0 


0.0 
0.0 
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Europa orientale - Entrate e spese di bilancio 


ia | q | | 
| ra | er Polonia | Ungheria Sc | Bulgaria(1) 

Entrata 
(miliardi di monete naz.) 
1951 + ce. 0 ers 25.7 166.5 56.0 29.6 2a Ar 10.9 
1952 DUT D 0 Were 31.8 324.1 63.8 42.8 34.2 15.8 
1953 O Lou OUT oS (ba) 435.2 101.1 527 38.5 19.0 
Imposte sugli affari e sui 

profitti 

(in % dell'entrata) 

1951 Rd LETO 22.0 93.8 79.5 81.7 60.6 58.0 
1952 AR. ATA 26.0 80.9 72.0 74.8 65.6 64.9 
1953 SR Pele Sp (© 75.6 86.0 69.3 69.0 69.9 

Spesa 
(miliardi di monete naz.) 
1951 SR at eee à 25.5 166.2 51.9 29.5 PANES 10.7 
1952 ate A e - SIT 323.3 62.9 42.5 30.7 14.9 
1953 ie re De (5) 430.9 97.0 51.9 39.5 18.0 
Spesa per Veconomia naz. 
(in % della spesa totale) 
1951 AAA bake 21.0 52.1 40.7 62.0 46.5 46.4 
1952 De at orp 18.0 67.2 42.3 61.6 56.4 52.6 
1953 Pe MS oa (*) 59.1 50.9 61.2 54.9 58.0 

Spesa per la difesa 

(in % della spesa totale) 
1951 I N IT: — 9.4 UE 16.0 15.8 2-7 
1952 TAE 3 = 6.9 10.5 13.9 16.4 12.0 
1953 E LOT — 9.7 10.9 14.2 17.1 11.6 


(1) Dati corretti in base alle nuove unitá monetarie introdotte con la riforma. 
(*) Dato non disponibile. 
Fonti: Dichiarazioni ufficiali. 
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Europa orientale - Stato della socializzazione nel 1952 


G ani - a > - 
tala: i Polonia | Ungheria | Romania | Bulgaria 
| 
Industria 
(produzione lorda) . . 77 98 99 97 97 100 
Commercio 
(Cra c-attari)) = 0-20 i 60 97 93 82 76 98 
Trasporti 
(tonn/km:;)) . = =e 100 96 100 100 85 80 
Agricoltura 
(superficie agricola) . 2 44 19 29 21 53 
Reddito Nazionale 
(in monete nazionali) . (*) 88 75 76 70 77 
(*) Dato non disponibile. 
Fonti: Dichiarazioni ufficiali. 
Europa orientale - Commercio interno all’ orbita 
(cifra d'affari in % del totale) 
‘anteguerra 1948 | 1949 1950 | 1951 | 1952 
Germania Orientale . . 17 75 77 86 79 80 
Cecoslovacchia fee eye e 11 30 45 52 60 70 
Polonia Seni oe 7 34 43 59 58 67 
Ungheria e et cen. 13 34 46 61 67 71 
Romania 60 7s fe 18 71 82 83 79 85 
BUISATIA ag oe Gs 12 74 82 88 92 89 
Albania Gace Le + 5 38 100 100 100 100 


(1) Compresi gli scambi con la Cina. 
Fonti: Probleme Economice, Bucuresti, 1952. New Times, Moskva, 1953. 
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Europa orientale - Nuova politica economica 


(Riduzioni percentuali di prezzi del 1953) 


| ale | Ce Polonia Ungheria | Romania | Bulgaria 
Ro @) € | | 
Panel. er _ — 7-12 12-14 = 13 
A a o _ 20 — — — 12-20 
Patate e en = 14 (b) = = La == 
Zucchero. mir a. — 14 13 5-10 — — 
Carne di manzo . . . 10 — — = — 10 
RON Str EC “oe Me 20 — — — — 6-8 
BURTON — — = 3 = CEN 
Margarina, olio vegetale . 10-25 — — — — 10-11 
Uova eee = oo = =3 =$ = 
Birra ts NE A: 15 8-23 — 15-18 — 12 
Sigarette Re. 13 11-25 = _ — = 
TADACCO CC oo 10 fino a 14 — = — — 
Tessuti di cotone . . . 20 5-25 = 20-25 — 15 
Tessuti ditlana A: 23 5-50 10 10-25 — 5-17 
Seta e rayon. . . . 15 30-40 15-30 15 — 5-10 
Cala —- 25 — 10 15-33 — 10 
Calze e calzini "+. 10 5-48 13-30 10-30 = 5-10 
Biciclette a 15 — cs 5-27 — 10 
Carrozzini per bambini . 10 - 10 — — — 
Sveglie e orologi . . . 20 — — — — 12 


(a) Soltanto merci nei negozi di stato. 
(b) Soltanto fino alla fine di novembre. 
Fonti: Dichiarazioni ufficiali. 
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Europa orientale - Salari e prezzi 


Germania orientale Cecoslovacchia Polonia | Ungheria 


Ante- | Inverno Ante- |Inverno | Ante- |Inverno 


| Ante- |Inverno 
guerra | 1953/54 || guerra | 1953/54 guerra | 1953/54 


guerra | 1953/54 


Salari e prezzi: 
Salari per anno (monete 


nazionali) > a x È 1.920 3.100 13.200 12.000 1.800 10.800 1.440 11.400 
Salari orari (monete na- 
zionali) . . . 0.80 1.30 5.50 5.00 0.75 4.50 0.60 4.75 


Costo dell’alimentazione 
tipo (ore di lavoro per 
capita per settimana) . 6.50 (*) 8.65 (*) 6.65 10.50 6.00 11.50 8.25 12.50 


Salari reali: 
(Anteguerra = 100) 


Salari nominali . . . 100 160 100 90 100 600 100 790 
Costo della vita (**) . 100 215 100 145 100 1.030 100 1.220 
DAlATLETEAT "7 = fs 100 75 100 60 100 60 100 65 


(*) Compreso il 20% di generi alimentari acquistato sul mercato libero. 
(**) Basato sul solo costo dell’alimentazione. 


Europa orientale - Potere d’acquisto di generi alimentari (*) 
(in minuti di lavoro per chilo) 


Germania orientale| Cecoslovacchia Polonia | Ungheria 


| 
| Ante- | Inverno Ante- | Inverno Ante- | Inverno Ante- | Inverno 
| guerra | 1953/54 || guerra | 1953/54 || guerra | 1953/54 || guerra | 1953/54 


Pane, miscelato . . 25 26 28 34 24 44 40 38 
Farina, Grano . . . 35 66 38 58 48 96 60 70 
Patate Sl...» vi 6 11 8 8 16 10 20 
Zucchero o e 59 60 67 144 80 208 100 134 
Carne di manzo . . . 128 110 179 300 128 320 200 321 
matte. sae mr Os 17 15 18 26 20 40 30 45 
Burro, were 00. 240 210 260 528 320 800 330 872 
Margarina IR e 150 115 130 300 160 400 150 392 
Uova (ciascuna) . . . 9 7 8 17 8 24 10 38 


(*) Solo ai prezzi controllati. 
Fonti: Ufficiali e private. 
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Europa orientale - Nuova politica economica 
(Variazioni della produzione industriale) 


Germania Orientale | 1952 1953 1953 1953 
(miliardi di DM) Effettivo Piano originale | Nuovo piano Variazione % 
Industria pesante . . . 20.0 22.6 21.3 — 5.9 
Industria leggera . . . 13.0 13.9 14.2 — 3.2 
Totale Industria . . + 33.0 36.5 35.5 — 2.7 
1953 1954 1955 1955 
Effettivo Nuovo piano Nuovo piano 1953 = 100 
Industria pesante . . . 213 22.4 23.5 110.3 
Industria leggera . . + 14.2 15.6 17.2 121.1 
Totale Industria. . + 35.5 38.0 40.7 114.6 
Polonia | 1949 1953 1955 | 1955 
(1949 = 100) Effettivo Previsione Piano origina Mi Nuovo piano 
Industria pesante . . . 100 230 302 284 
Industria leggera . . . 100 199 211 245 
Totale Industria. . - 100 215 258 265 
Agricoltura. . +. + 100 109 163 160 
Reddito nazionale . . 100 161 212 204 
Romania Anteguerra 1953 1955 1955 
(milioni) Effettivo Previsione Piano originale | Nuovo piano 
Lignite (tons). . . . 2,500 6,100 8,530 8,500 
Petrolio grezzo (tons) . 8,600 9,300 10,000 11,000 
Acciaio (tons). . +. 0,150 0,750 1,250 1,000 
Cemento (tons) . . . 0,400 2,000 2,850 2,700 
Tessuti di cotone (mq.) . 20,000 180,000 266,500 250,000 
Tessuti di lana (mq.) . (*) (>) 39,400 32,500 
Scarpe di cuoio (paia) . (*) (*) 20,700 10,000 
Scarpe di gomma (paia). (*) (*) 2,700 4,000 
(per capita) 
Lignite (chili) . . . 159.0 372.5 513.0 513.0 
Petrolio grezzo (chili) . 548.0 568.0 603.0 664.0 
Acciaio (chili) ei oes 9.5 46.0 75.5 60.5 
Cemento (chili) . . . 25.5 122.0 172.0 162.5 
Tessuti di cotone (mq.) . T5 11.0 16.0 15.0 
Tessuti di lana (mq.) . (5) (©) 25 2.0 
Scarpe di cuoio (paia) . (*) (*) 1.2 0.6 
Scarpe di gomma (paia). (*) (*) 0.2 0.2 


(*) Dato non disponibile. 
Fonti: Dichiarazioni ufficiali. 


LA PROSPETTIVA ECONOMICA PER IL 1954 


Cinque anni or sono pronosticayo su questa rivista (1) che la recessione 
dell’attività economica, allora in atto, non si sarebbe tradotta in una de- 
pressione più grave simile a quella del 1933. E rilevavo che nel corso di 
venti anni si erano verificati dei cambiamenti fondamentali nella struttura 
dell'economia americana e nelle nostre opinioni a proposito di quello che si 
potrebbe e dovrebbe fare per mantenere la stabilità economica. Il poco im- 
portante rilassamento del 1949 passò alla storia come una crisi di stocks 
(inventory recession), le forze espansive si misero nuovamente in evidenza 
alcuni mesi prima dello scoppio della guerra coreana e l’intensificazione del 
riarmo provocò delle pressioni inflazionistiche. 

Poiché alcuni persistono nel ritenere che l'economia americana non possa 
essere prospera senza ingenti spese per la difesa, vale la pena di ricordare 
che il riassetto dalla recessione del 1949 ebbe luogo prima dell'inizio della 
guerra coreana. Le esperienze del 1949-50 tornano utili oggi, che sta nuova- 
mente maturando, negli Stati Uniti, una lieve recessione. Essa si manifesta 
proprio in un periodo in cui le spese per la difesa sono in via di ridu- 
zione ed ancora una volta molti si domandano se la recessione precipiterà 
in una seria depressione con conseguenze disastrose per il mondo libero 
o se le forze espansive inerenti alla nostra economia dinamica riprenderanno 
presto vigore. 

V’ è, nella situazione attuale, un altro motivo di interesse. Per la prima 
volta in venti anni il Partito Repubblicano ba il controllo della macchina 
governativa ed è propenso a restringere il ruolo del governo nella vita eco- 
nomica ed a confermare le più antiquate virtù del risparmio e dell'impresa 
privata. È davvero un'ironia della sorte che il partito che dovette abbando- 
nare il potere nel 1933 a causa della grande depressione, al suo ritorno si 
trovi a dover fronteggiare, quale primo e maggiore problema economico, 
proprio una recessione. Cosa farà l’amministrazione Eisenhower? Quale tipo 
di filosofia economica prevale ora a Washington? Degenererà, la recessione, 
in una depressione più grave? Ecco le questioni importanti alle quali dob- 
biamo cercare di rispondere. 


LA FILOSOFIA ECONOMICA DELL’ AMMINISTRAZIONE EISENHOWER. 


La più chiara e recente enunciazione della filosofia economica della nuova 
amministrazione va trovata nella Relazione Economica del Presidente che 
Eisenhower presentò al Congresso il 28 gennaio 1954. La relazione economica 
annuale introdotta con ]’« Employment Act del 1946 » è sempre stata attesa 


(1) J. D. CaLDERWOOD, The American Itecession: 1949 is not 1929, in « Eco- 
nomia Internazionale», vol. II, N. 3, 1949. 
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con naturale impazienza, ma mai forse tanto ansiosamente come quest'anno, 
data la ricostituzione del « Council of Economic Advisers» sotto la presi- 
denza di un economista molto apprezzato come Arthur F. Burns, già direttore 
del National Bureau of Economic Research. 

Nella prima pagina della relazione economica appare questa dichiarazione : 

« La nostra aspirazione economica é di aumentare il reddito nazionale, 
dividerlo equamente tra coloro che contribuiscono a crearlo, e realizzarlo in 
dollari di stabile potere d’acquisto. Per conseguire questo fine, occorre svin- 
colare completamente le forze dinamiche della nostra società. I programmi 
del governo debbono perciò essere intesi a favorire il mantenimento di una 
ragionevole stabilità durante i periodi di assestamento ed a incoraggiare lo 
sviluppo a lungo termine ». 

Questi ammirevoli sentimenti, in sé, non sono naturalmente eccezionali. 
Ciò che è significativo, invece, è la successiva descrizione particolareggiata 
delle condizioni del progresso e dei mezzi mediante i quali esso potrà essere 
mantenuto. 

Otto condizioni di pregresso sono elencate, ossia : la libertà individuale; 
l’esistenza di un sistema adeguato di incentivi per i lavoratori, i risparmiatori 
e gli imprenditori; il mantenimento di mercati aperti e di una effettiva con- 
correnza quali mezzi per avviare gli sforzi produttivi verso fini sociali; 
impulso al risparmio ed alla formazione del capitale; l’aumento costante 
del patrimonio di cognizioni scientifiche e tecnologiche, basato sulla ricerca 
e sullo sviluppo; un ragionevole grado di stabilità nel livello totale dell’oc- 
cupazione e del reddito; un minimo di sicurezza economica individuale; 
l'allargamento ed il rafforzamento dei legami economici tra gli Stati Uniti 
ed il resto del mondo. 

Per quanto concerne i mezzi per conseguire questi obiettivi, si pone in 
rilievo il duplice ruolo del governo e dell’ individuo. La relazione economica 
afferma «che è compito del governo, in una società libera, quello di creare 
un ambiente in cui |’ impresa individuale possa lavorare costruttivamente per 
adempiere ai fini del progresso economico ». In particolare il governo dovrebbe 
contribuire a superare le difficoltà personali, interessandosi della salute, della 
sicurezza e del benessere individuali; esso dovrebbe vigilare per impedire i 
pericoli sociali del monopolio; e dovrebbe servirsi dei suoi vasti poteri per 
promuovere il mantenimento dell’occupazione, del potere d’acquisto e di 
prezzi ragionevolmente stabili. Nella struttura sociale così creata, gli in- 
dividui hanno il dovere di lavorare, di risparmiare, di innovare, ed in ge- 
nerale di sfruttare fino in fondo le occasioni che si presentano loro. 

Volgendosi ad esaminare in dettaglio gli strumenti politici, la relazione 
economica afferma che «l’arsenale delle armi a disposizione del governo 
è formidabile ». Esso comprende il controllo creditizio esercitato attraverso 
il Federal Reserve System; le politiche di manovra del debito pubblico da 
parte del Tesoro; la facoltà del Presidente di modificare le condizioni ipo- 
tecarie relative al sistema di assicurazione federale; l’elasticità nell’ ammi- 
nistrazione del bilancio; la protezione agricola; la modificazione della strut- 
tura delle imposte; ed i lavori pubblici. Tuttavia, la frase più significativa 
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di tutte é forse la seguente: « Noi non esiteremo ad usare una qualsiasi o 
tutte queste armi, se la situazione lo richiederà >. 

Passeremo ora ad analizzare la situazione economica attuale e tenteremo 
di determinare quali saranno le forme concrete in cui si tradurrà, più vero- 
similmente, questa enunciazione di propositi. 


L' ASSESTAMENTO SUCCESSIVO NEGLI AFFARI. 


Considerandolo nel suo complesso, il 1958 è stato un anno insolitamente 
prospero da molti punti di vista. Il prodotto nazionale lordo ha raggiunto il 
livello record di 367 miliardi di dollari, il che rappresenta un aumento 
del 3,7 % rispetto al prodotto fisico del 1952. L'industria siderurgica ha 
prodotto 112 milioni di tons di ghisa ed acciaio, cifra record, e l’industria 
automobilistica ha vissuto uno dei migliori anni della sua storia con una 
produzione di 7 milioni tra automobili e autocarri. I redditi personali si sono 
elevati a 284 miliardi dì dollari. Vi è stata una disoccupazione molto limi- 
tata ed i prezzi sono stati relativamente stabili. Il settore più incerto del- 
l'economia è stato quello dell’ agricoltura, in cui il livello decrescente dei 
prezzi agricoli rispetto ai prezzi pagati dagli agricoltori ha provocato no- 
tevoli preoccupazioni tra i ceti rurali del paese. 

Per ottenere un quadro realistico delle tendenze economiche è però ne- 
cessario analizzare in modo più dettagliato ciò che è avvenuto nel corso del- 
l’anno. Troviamo allora che, nella maggior parte dei casi, i massimi della 
produzione e del reddito sono stati raggiunti nella tarda primavera ed al- 
l’inizio dell’estate e che nei mesi seguenti ed ai primordi dell’inverno vi 
sono stati tutti i segni di una contrazione. Nel secondo trimestre del 1963 il 
« prodotto nazionale lordo » (Gross National Product) è aumentato ad un tasso 
annuo di 370,7 miliardi di dollari; nel quarto trimestre il tasso è stato di 
365 miliardi. L'indice della produzione industriale del Federal Reserve Board 
è caduto dal livello record di 137 nel luglio a 128 in dicembre (1947-49 = 100). 
Nell’ottobre del 1953 la disoccupazione è stata di 1.162.000 unità, ossia 1,8% 
della popolazione attiva civile, la cifra più bassa dopo la fine della seconda 
guerra mondiale. Ma i dati di dicembre indicano un aumento a 1.850.000 
individui, ed i dati preliminari alla metà di gennaio a quasi 2,5 milioni. I 
sondaggi eseguiti all’inizio del 1954 confermano che l’attività economica 
tende a diminuire lentamente. 

Ora, è chiaro che l'economia americana ha raggiunto un punto cruciale. 
Nessuno può dire, considerando |’ evoluzione storica, che l’attuale situazione 
dell’ economia sia cattiva. Ma la questione vitale, che è ora al centro delle 
discussioni tra economisti, rappresentanti del governo e dirigenti di imprese 
e di sindacati, è se ciò che è stato chiamato un «assestamento successivo » 
(« rolling readjustment ») (ossia un assestamento che si estende successiva- 
mente da una parte dell'economia all'altra ma non si manifesta contempora- 
neamente in tutta la struttura economica) sia solo una cosa temporanea 0 
se i diversi rilassamenti si uniranno, rinforzandosi reciprocamente, e daranno 
luogo, eventualmente, ad una vera e propria depressione. I portavoce ammi- 
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nistrativi del Presidente esprimono la loro fiducia che il regresso rimarrá di 
proporzioni limitate e che la loro politica sarà sufficiente ad assicurare la 
stabilità ed a stimolare l'espansione. Persone come l'economista inglese 
Colin Clark, ora negli Stati Uniti, Paul Douglas, il senatore economista 
dell’ Illinois, e Walter Reuther, presidente del Congress of Industrial Or- 
ganizations, non sono, tuttavia, altrettanto fiduciosi. 

Allorché si analizzano le ragioni dell’attuale declino e la natura degli 
strumenti politici predisposti, è forse possibile essere ragionevolmente otti- 
misti circa il futuro. Sotto molti aspetti, il regresso è quanto ci si può at- 
tendere da un’ economia che stia superando un periodo di intensificate spese 
per la difesa, quale è stato quello in cui gli Stati Uniti si sono trovati dallo 
scoppio della guerra coreana al 1953. Ed è pure quanto ci si può attendere 
da un’economia che emerga da un periodo prolungato di inflazione monetaria. 
Infine, questo è proprio il genere di regresso che verosimilmente si mani- 
festa in modo periodico iu una economia sensibile, libera e dinamica, in cui 
l'espansione esige pause occasionali per |’ assimilazione dei guadagni. Sotto 
molti punti di vista, l’economia americana si è sviluppata per molti anni ad 
un ritmo forzato. V’é stato un gran volume di lavoro straordinario e moite 
persone sono entrate a far parte delle forze lavorative perchè allettate dalla 
domanda di lavoro originata dal programma di difesa. L'ammontare del la- 
voro straordinario è ora in fase di riduzione e molte di quelle persone ab- 
bandonano le forze di lavoro. Il volume della disoccupazione è ancora di poco 
superiore al livello normale. In realtà, per molti aspetti, la recessione di cui 
si parla è ancora nella fase riguardante le scorte. La diminuzione subita dal 
Prodotto Nazionale Lordo tra il secondo ed il quarto trimestre del 1953, è 
stata interamente imputata alla riduzione degli stocks. La spesa dei consu- 
matori, delie imprese e del governo è rimasta stabile. 


LE PREVISIONI PER IL 1954. 


Si è già discussa la filosofia dell’attuale amministrazione e si è data 
l’idea dell’ « arsenale di armi » a sua disposizione. Concluderemo questo ar- 
ticolo esaminando i piani più dettagliati che sono stati resi noti per l’anno 
in corso. 

In testa all elenco degli strumenti di politica economica è la politica 
monetaria, che è stata usata effettivamente nel 1953 per frenare all’inizio 
dell’anno le incipienti tendenze inflazionistiche e rendere meno caro e più ab- 
bondante il credito per |’ estate successiva. La Federal Reserve sembra ora 
perfettamente padrona della sua posizione strategica di regolatrice dell’ offerta 
monetaria della nazione, ed una politica monetaria flessibile è considerata 
una delle chiavi per conservare la stabilità dei prezzi e per espandere il 
livello della produzione e dell'occupazione. 

Un'altra leva importante è la politica fiscale. Nel suo messaggio del bi- 
lancio indirizzato al Congresso, il Presidente ha richiesto alcune modifiche 
alle leggi fiscali allo scopo di incoraggiare gli investimenti. Tali modifiche 
includerebbero un trattamento fiscale più liberale per le quote di ammorta- 
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mento e per le spese di ricerca e di sviluppo sostenute dalle società, la fine 
della doppia tassazione dei dividendi ed il permesso per le aziende indivi- 
duali e societarie di compensare, ai fini fiscali, le perdite di esercizio con 
gli utili dei due anni precedenti, anziché con quelli di uno solo. Inoltre, si 
è posto termine all'imposta sui sopraprofitti, e col 1° gennaio 1954 è entrata 
in atto una riduzione del 10% dell'imposta sul reddito personale, che for- 
nirà ai consumatori un volume di potere d'acquisto supplementare dell’ ordine 
di miliardi di dollari. 

Oltre agli sgravi fiscali, sono previste anche altre misure per sostenere 
e stimolare il consumo. In un messaggio speciale rivolto al Congresso e de- 
dicato al problema delle abitazioni, Eisenhower ha raccomandato una libera- 
lizzazione dell’assicurazione governativa sui prestiti concessi da enti finan- 
ziari a privati al fine di acquistare o modernizzare gli alloggi ed anche un 
modesto programma pubblico per la costruzione di case. L’ Amministrazione 
desidera anche che il sistema in vigore di compensi per disoccupazione sia 
esteso ai dieci milioni di lavoratori ancora esclusi, e che l'ammontare dei 
benefici pagati sia aumentato e la loro durata estesa. Dieci milioni di per- 
sone in più dovrebbero inoltre essere ammesse a fruire del sistema federale 


di pensioni di vecchiaia e l'ammontare di tali pensioni dovrebbe essere 
aumentato. 


Il Rapporto Economico rileva anche che i programmi di lavori pubblici 
dovrebbero essere studiati ed eseguiti per contribuire alla stabilità economica, 
ed essere accelerati nei periodi di stasi e frenati in quelli di boom. Si for- 
nisce anche l'interessante informazione che le autorità governative federali, 
statali e locali hanno fatto un tale lavoro nel progettare una riserva di opere 
pubbliche, che il solo governo federale potrebbe affrettare la sua spesa in 
questo settore in sei mesi o sette o tutt'al più entro un anno. Le costruzioni 
statali e locali, sebbene notevoli, sono molto inferiori al livello necessario 
per adeguarsi allo sviluppo economico e per eliminare il bisogno accumulato 
di estensione o miglioramento di pubbliche strade, scuole, ospedali, miglio- 
ramenti idrici, parchi, ecc. 

Per quanto concerne le relazioni economiche internazionali degli Stati 
Uniti, lo sviluppo più importante è stato naturalmente costituito dalla pub- 
blicazione del Rapporto della Commissione di Politica. Economica Estera di- 
retta da Clarence Randall. Questo rapporto presenta un ampio programma 
di liberalizzazione della politica commerciale statunitense, che include, tra 
l’altro, una estensione del programma di accordi commerciali reciproci (Re- 
ciprocal Trade Agreement Program), la semplificazione delle procedure do- 
ganali, la concessione al Presidente della facoltà di eseguire riduzioni uni- 
laterali nelle aliquote doganali, la fine della legislazione « Buy American», 
e l'accettazione da parte statunitense dell'espansione degli scambi di beni 
non strategici fra le nazioni occidentali ed il blocco sovietico. È estrema- 
mente incerto se tutte le raccomandazioni della Commissione Randall saranno 
accette o meno al Congresso, ma il rapporto è almeno la prova del fatto 
che 1 amministrazione è conscia dell'importanza delle relazioni commerciali 
e finanziarie internazionali nel quadro totale. 
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Oltre alle politiche cui si è già brevemente accennato, vi sono altri fat- 
tori latenti che invitano all’ottimismo. Vi sono fattori istituzionali come la 
maggiore stabilità del sistema bancario, l’ assicurazione federale sui depositi, 
e il sostegno dei prezzi agricoli. Vi è enorme aumento della popolazione, 
che equivale ad un aumento del consumo. Vi è la grande quantità di denaro 
speso nelle ricerche e nello sviluppo, che accelera il tasso di invecchiamento 
del capitale e richiede quindi un alto tasso di investimenti. Non solo il rap- 
porto tra capitale e prodotto non è, nell industria americana, eccessivamente 
alto, ma vi è anche il costante sorgere di nuove industrie, come la televisione 
e l’ elettronica, dei metalli leggeri come il titanio, dell’aria condizionata, del- 
l energia atomica, delle fibre sintetiche, dei motori a reazione, dei corret- 
tori del terreno, degli elicotteri, etc.. Tutto ciò costituisce un buon auspicio 
per gli investimenti e le rassegne della Securities and Exchange Commission 
e della McGraw Hill Book Company indicano che attualmente le imprese 
sono poco propense a modificare l’entità prevista delle loro spese di capitale, 
in seguito al lieve declino della produzione verificatosi dalla scorsa estate. 
Questo conferma l’idea che la situazione economica stia subendo solo una 
riduzione delle scorte. Infine, altri due fattori di stabilità possono essere in- 
dividuati nell’enorme volume di attività liquide in possesso del pubblico e 
nell'esistenza di un minimo irriducibile di spese governative su larga scala, 
non collegate alla difesa. 

Possiamo chiudere questo sguardo sull'economia americana all’inizio del 
1954 con un brano tratto dal paragrafo finale del rapporto economico. 

« La nostra economia è oggi molto prospera e poggia su basi molto 
forti... È probabile che il ridotto assestamento iniziatosi alla metà del 1953 
cessi presto, specialmente se si osserveranno le raccomandazioni dell’ammi- 
nistrazione. Queste raccomandazioni, come l’analisi della situazione corrente 
su cui esse si basano, comportano un costante elevamento del tenore di vita 
americano ed un'economia in decisa espansione. V’ è ragione per credere che 
il nostro sistema di impresa individuale, che è una delle meraviglie del 
mondo, continuerà ancora a lungo a produrre una ricchezza sempre maggiore 
ed un benessere largamente diffuso ». 


JAMES D. CALDERWOOD 


Ohio State University, febbraio 1954. 
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NOTE INFORMATIVE 


CONFERENZA INTERNAZIONALE 
SULL' ANALISI DELLE INTERDIPENDENZE STRUTTURALI 


(Varenna: 24 giugno - 11 luglio 1954) 


La Facolta di Economia e Commercio dell’ Universita di Pisa — acco- 
gliendo il gentile invito della Fondazione Varenna — ha promosso ed 
organizza una conferenza internazionale sull'analisi delle interdipendenze 
strutturali (Input-output Analysis). 

La conferenza si terrá a Varenna (Villa Monastero) dal 24 giugno 
all’ 11 luglio 1954, col duplice scopo : 


1) di considerare sistematicamente e di discutere criticamente la teoria 
delle interdipendenze strutturali, 

2) di studiare le applicazioni pratiche della teoria stessa, stimolando lo 
scambio d'informazioni sui risultati conseguiti nei diversi paesi in 
sede applicativa. 


I lavori della conferenza consteranno di un corso di 24 lezioni sulla 
teoria e sulle applicazioni dell’analisi delle interdipendenze strutturali, e 
di una serie di discussioni di seminario aventi per oggetto )”esame dei 
recenti sviluppi teorici e pratici del modello di Leontief. 

Il corso sarà diviso nelle seguenti sezioni : 


I) nozioni introduttive, 
II) la teoria delle interdipendenze strutturali, 
III) gli aspetti statistici e contabili del metodo, 
IV) le applicazioni del metodo, 
V) le esperienze nell’applicazione del metodo, 
VI) consuntivo e prevedibili sviluppi dell’ applicazione dell’ analisi delle 
interdipendenze strutturali, 


Durante le discussioni di seminario saranno trattati, tra l’altro, i se- 


guenti argomenti : 


- la stabilità delle relazioni strutturali, 
- i modelli dinamici, 

- il problema dell’aggregazione, 

- i metodi numerici di soluzione, 

- la programmazione lineare, 

- i problemi dello sviluppo economico. 


D A À À D na 
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La conferenza sarà presieduta dal prof. Wassily Leontief dell’ Univer- 
sitá Harvard. 

Parteciperanno alla conferenza studiosi degli Stati Uniti, di Gran Bre- 
tagna, Francia, Germania, Olanda, Norvegia, Danimarca, Austria e Italia. 
Saranno invitati a partecipare alla conferenza i rappresentanti degli orga- 
nismi internazionali, degli Istituti di Statistica, e degli uffici studi (pubblici 
e privati) dei diversi paesi. 

Il Comitato Organizzativo della conferenza é costituito dal Prof. Leontief 
(Harvard), dal Prof. Bruguier-Pacini (Università di Pisa), dal Dr. Barna 
(Commissione Economica per 1 Europa delle Nazioni Unite), dal Prof. Chenery 
(Università di Stanford), dal Prof. Travaglini (Universitá di Genova) e dalla 
Dr. Cao-Pinna (Comitato Interministeriale della Ricostruzione, Roma). 


CENTRO PER LA RICERCA ECONOMICA ED ECONOMETRICA 


Bando di Concorso per Borse di Studio 


1. - Il Centro per la Ricerca Economica ed Econometrica (Universita 
di Genova) bandisce un concorso nazionale, per titoli e per esami, per il 
conferimento : 
a) di quattro borse di studio annuali per ricercatori, dell’ importo 
di un milione di lire ciascuna; 


b) di due borse di studio annuali per allievi ricercatori, dell'importo 
di lire 500.000 ciascuna. 


2. - Sono ammessi al concorso i laureati in Economia e Commercio, in 
Giurisprudenza, in Scienze Statistiche ed Attuariali, in Scienze Politiche, 
e in Matematica. 


3. - I concorrenti ad una delle borse per ricercatori non debbono aver 
superato il 35° anno di età al 15 settembre 1954. I concorrenti ad una delle 
borse per allievi ricercatori non debbono aver superato il 30° anno di età 
alla stessa data. 


4. - Le domande di ammissione al concorso, scritte su carta semplice, 
corredate dall’estratto dell’atto di nascita, dal certificato dell’ università 
attestante la votazione conseguita all'esame di laurea e dall'indicazione del 
domicilio del concorrente agli effetti del concorso, dovranno pervenire alla 
Segreteria del Centro per la Ricerca Economica ed Econometrica (Facoltà di 
Economia e Commercio, Via Bertani 1, Genova) non oltre il 15 settembre 1954. 

Nella domanda di ammissione al concorso i candidati dovranno indicare 
esplicitamente se intendono partecipare al concorso per ricercatori, o a 
quello per allievi ricercatori. 


5. - Unitamente alla domanda e ai documenti sopraindicati, i concor- 
renti dovranno presentare, almeno in duplice copia, tutti i titoli scientifici e 
didattici (universitari e di Istituti nazionali ed esteri per studi e ricerche) 
di cui siano in possesso. 

Dovranno presentare, inoltre, un elenco (in carta libera e in sette copie) 
dei titoli e delle pubblicazioni. 

Fra i titoli scientifici, oltre alle pubblicazioni a stampa, potranno essere 
compresi anche lavori dattiloscritti (non manoscritti). 


6. - La Commissione giudicatrice si riserva di escludere dalle prove di 
esame quei candidati i cui titoli, a suo insindacabile giudizio, fossero insuf- 
ficienti. 

In mancanza di comunicazione di esclusione, i candidati si intenderanno 
ammessi alle prove di esame, nei giorni e nelle ore che saranno comunicati 
loro tempestivamente. 

7. - Tanto per i concorrenti ad una delle borse per ricercatore quanto 


per i concorrenti ad una delle borse per allievo ricercatore, gli esami con- 
sisteranno in due prove scritte e in una prova orale sopra temi riguardanti 
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le seguenti discipline: 1) Economia Politica; 2) Statistica Metodologica ed 
Economica; 3) Scienza delle Finanze; 4) Politica Economica e Finanziaria. 
I concorrenti ad una delle borse per ricercatore che avranno superato 

con esito favorevole gli esami di cui al comma precedente, saranno inoltre 
sottoposti ad una prova sopra un tema, fissato dalla Commissione giudica- 
trice, riguardante uno dei seguenti argomenti prescelto dal candidato stesso: 

a) teoria dei cicli economici; 

b) teoria dell interdipendenza fra sistema economico privato e sistema 
finanziario pubblico; 

c) teoria e misura del reddito e della ricchezza nazionali ; 

d) modelli econometrici e determinazione parametrica delle equazioni 
strutturali; 

e) analisi delle interdipendenze strutturali; 

f) programmazione lineare. 


8. - Tutti i concorrenti dovranno dimostrare di avere una buona cono- 
scenza della lingua inglese, e della lingua francese o tedesca. 


9. - La durata, le modalità e la data delle prove saranno fissate dalla 
Commissione giudicatrice. 


10. - Le prove di esame si svolgeranno a Genova, presso la sede del 
Centro per la Ricerca Economica ed Econometrica (Facoltà di Economia e 
Commercio - Via Bertani 1), nella prima metà del mese di ottobre 1954. 


11. - Durante il periodo di godimento della borsa, i vincitori del con- 
corso dovranno risiedere a Genova, non svolgere attività professionale od 
impiegatizia, e partecipare assiduamente e attivamente alla vita del Centro 
per la Ricerca Economica ed Econometrica, secondo le disposizioni che 
saranno loro impartite. 

Le borse saranno corrisposte in rate mensili posticipate. I beneficiari di 
ogni borsa decadranno da ogni diritto a rate non ancora scadute non appena 
venissero meno agli obblighi di cui al comma precedente. 


12. - La Commissione giudicatrice del concorso sarà formata da profes- 
sori dell’ Università di Genova componenti il Consiglio Direttivo del Centro 
per la Ricerca Economica ed Econometrica. 


13. - A giudizio insindacabile del Consiglio Direttivo del Centro per la Ri- 
cerca Economica ed Econometrica, le borse di studio per ricercatori assegnate 


in seguito al presente concorso, dopo il primo anno di godimento, potranno 
essere di anno in anno confermate: 


14. - Sempre a giudizio insindacabile del Consiglio Direttivo del Centro 
per la Ricerca Economica ed Econometrica, le borse di stadio per allievi 
ricercatori assegnate in conseguenza del presente concorso potranno, oltre 


che essere confermate per gli anni successivi, anche essere trasformate in 
borse per ricercatori. 


15. - La partecipazione al concorso comporta l'accettazione di quanto 
contenuto nel presente bando. 


BOLLETTINO BIBLIOGRAFICO zp EMEROGRAFICO 


DI 


ECONOMIA INTERNAZIONALE 


RECENSIONI 


ALLBAUGH L. G., Crete - A Case Study of an Underdeveloped Area (Princeton: 
Princeton University Press, 1953, pp. XX + 572, $ 7.50). 


Due scopi fondamentali si è proposta di raggiungere la Rockefeller Foundation 
nel curare la realizzazione di questo studio. Uno scopo specifico: quello di con- 
statare la possibilità o meno di un miglioramento del tenore di vita della popola- 
zione dell’isola di Creta e determinare i metodi con cui tale miglioramento po- 
trebbe essere conseguito. Uno scopo più generale: quello di rispondere ad una 
domanda di assillante attualità per governi, organismi internazionali, enti pub- 
blici e privati, studiosi e pratici: « What is to be done about underdeveloped 
countries the world over? — e, più particolarmente — What should be known 
about any underdeveloped area before moves toward its industrialization are 
made? How much of such necessary information can be obtained? ». 

Iniziata nel 1948, su invito rivolto dal Governo greco all'International Health 
Division della Rockefeller Foundation, la redazione del rapporto ha richiesto la 
collaborazione di valenti tecnici e specialisti, il superamento di numerose e no- 
tevoli difficoltà, e l'impiego di adeguati ed aggiornati metodi di rilevazione, do- 
cumentazione ed informazione. 

L'abbondante materiale è stato distribuito in tre parti: la prima parte contiene 
un rapido sommario dell’organizzazione e della metodologia relativa alla redazione 
del rapporto, dei principali problemi economici e sociali dell'isola, e delle possi- 
bili linee d'azione; la seconda parte fornisce una dettagliata analisi degli elementi 
che concorrono alla determinazione del livello di vita della popolazione dell’isola; 
la terza parte è costituita da amplissime e interessanti appendici (un totale di 246 
pagine) sulla metodologia usata per la redazione del rapporto. Il volume è ricco 
inoltre di numerose tavole, carte geografiche, grafici e fotografie. 

Il conseguimento dello scopo particolare dell’opera è implicito nella conclusione 
espressa dal rapporto stesso che il tenore di vita nell’isola di Creta è suscettibile 
di un sia pur lento, ma notevole miglioramento. Miglioramento condizionato però 
al soddisfacimento di alcune condizioni base: mentre da una parte la popolazione 
e il Governo dell’isola dovranno dare la loro piena cooperazione, dall’altra essi 
dovranno essere messi in grado di usufruire dei più moderni ritrovati tecnici e 
delle più aggiornate conoscenze scientifiche. 

A riguardo poi del più vasto fine perseguito dalla Rockefeller Foundation, 
e che è anche quello di maggior interesse per il lettore, si può ben affermare che 
la consultazione del volume riuscirà di utile guida a tutti coloro — governi, orga- 
nismi ufficiali, missioni di aiuto, investitori privati, economisti, sociologi — che do- 
vranno studiare ed affrontare i diversi problemi connessi alle aree sottosviluppate 
in genere. 


VAS 


ANGELOPOULOS A., Planisme et progrès social (Paris: Librairie Générale de Droit 
et de Jurisprudence, 1953, pp. 403, 1.200 frs.). 


In un suo precedente volume («Lo Stato e il progresso sociale ») l’Angelo- 
poulos aveva studiato e descritto gli scopi che si prefigge lo Stato moderno (il 
Welfare-State). A seguito e conclusione dei problemi posti in tale opera l'Autore 


164 Recensioni 


presenta oggi questo scritto nel quale si afferma che per raggiungere e consolidare 
gli obbiettivi del Welfare-State gli uomini di governo debbono attuare una nuova 
politica economica e sociale, le cui basi poggiano sulla « pianificazione democra- 
tica». Senza l’elaborazione di un « piano» economico non si può parlare di man- 
tenimento del pieno impiego e di neutralizzazione delle pressioni inflazioniste e 
deflazioniste nè, tanto meno, di massimizzazione del reddito nazionale. 

Per essere pienamente funzionale la « pianificazione democratica» (che l’Au- 
tore distingue da quella «integrale» e da quella «liberale») deve articolarsi in 
tre settori: 1) il settore pubblico, cui debbono essere trasferiti i «grandi mezzi di 
produzione » (ossia, essenzialmente le grandi imprese industriali e commerciali 
che hanno già acquisito, o tendono ad acquisire, un monopolio di fatto: banche, 
miniere, siderurgia, trasporti, ecc...); 2) il settore controllato, che comprende tutte 
le imprese private «medie» che non sono state nazionalizzate e giudicate ancora 
non «mature» per la nazionalizzazione; 3) il settore libero, cui appartengono le 
piccole imprese individuali non controllate, e per le quali la forma cooperativa 
potrebbe divenire il più utile modus vivendi. 

Per mezzo della pianificazione economica si determinano gli obbiettivi che lo 
Stato deve raggiungere: la concretizzazione del « piano » e, in particolare, lo studio 
dei suoi aspetti finanziari possono, tuttavia, essere posti in atto soltanto mediante 
l'elaborazione di un «bilancio economico nazionale ». Tale bilancio esige una ade- 
guata conoscenza della struttura delle quantità globali e delle relazioni che avvin- 
cono tali quantità: non si può, in altri termini, massimizzare il benessere della 
collettività se non valendosi di una analisi rigorosamente macro-economica, scevra 
delle vecchie idee che, come afferma Keynes, «hanno teso le loro ramificazioni 
in tutti gli angoli del nostro spirito ». 

In sintesi questo è il pensiero dell'Autore, il quale ha evidentemente tratto 
gran parte delle proprie conclusioni da un attento studio delle opere del Perroux 
(v., soprattutto, «Les comptes de la Nation»). Il volume è piuttosto prolisso, 
seppure coordinato: esso contiene, peraltro, capitoli che potranno riuscire partico- 
larmente interessanti a chi desideri approfondire il concetto di « pianificazione » 
e chiarirne la portata sociale. 


R. VIOLI 


AUTORI VARI, Introduzione ai problemi del lavoro. - I termini economici (Milano: 
Istituto Sociale Ambrosiano, 1952, pp. 436, L. 1.800). 


Con questo volume l’Istituto Sociale Ambrosiano inaugura una collana di 
studi sociali che analizza i differenti aspetti della problematica del lavoro nella 
società italiana. 

Nella prima parte sono illustrate le teorie demografiche più significative ed il 
diverso peso che esse hanno assegnato alla popolazione nella formazione della 
ricchezza ed in genere nel ritmo del progresso economico. Il secondo capitolo è 
dedicato all'esame del mercato italiano del lavoro ed all'importante problema del- 
l'orientamento, dell’istruzione e dell’addestramento professionali: gli Autori rile- 
vano in proposito l'opportunità che in questi delicati settori vengano diffuse le 
più riuscite esperienze degli altri paesi, e specialmente il metodo TWI (« Training 
Within Industry »). Chiude il capitolo l’esame dell’istituto del collocamento e del 
problema della mobilità «del lavoro in Italia. Nel terzo capitolo si espongono i 
legami tra la disoccupazione e le altre maggiori variabili economiche e si descri- 
vono i provvedimenti adottati in Italia nel corso degli ultimi anni per ridurre il 
volume del lavoro inoccupato o sotto-occupato. 

La seconda parte tratta dei seguenti argomenti: «Modalità di prestazione del 
lavoro », « Remunerazione del lavoro» e « Produttività del lavoro ». In particolare, 


Recensioni 165 


nel primo capitolo si delineano le tappe attraverso le quali si e giunti alla regola- 
mentazione attuale in materia di durata del lavoro e di impiego delle donne e dei 
minori e si descrivono gli istituti introdotti in Italia per salvaguardare l'integritá 
fisica e morale del lavoratore. Nel secondo capitolo si enunciano le leggi che, 
secondo le diverse teorie economiche, governerebbero la formazione del salario 
e si passano in rassegna i metodi e le forme di retribuzione oggi vigenti; vengono, 
quindi, commentate le variazioni intervenute in Italia nel corso degli ultimi de- 
cenni nei salari nominali, in quelli reali, nel costo della vita, nei consumi, ecc. 
L’ultimo capitolo è dedicato all’esame della produttività, considerata uno degli 
indici più rappresentativi del ritmo del progresso economico. Premesse alcune 
considerazioni dottrinarie, si espongono i metodi più comunemente usati per la 
sua misurazione e si esaminano criticamente i mezzi adottati in Italia per promuo- 
vere lo sviluppo. 

Nel complesso il volume, pur mantenendosi nell’ambito dei manuali divulgativi, 
non mancherà di essere accolto con piacere da quanti si interessano ai problemi 
sociali del lavoro. 


(CHE 


Bonnerous E., L'Europe en face de son destin (Paris: Presses Universitaires de 
France, s. a., pp. 386). 


DoTATION CARNEGIE POUR LA Paix INTERNATIONALE, L'intégration économique de 
l’Europe (Paris: Presses Universitaires de France, 1953, pp. VIII + 332, 860 frs.). 


REUTER P., La Communauté Européenne du Charbon et de l’Acier (Paris: Librairie 
Générale de Droit et de Jurisprudence R. Pichon et R. Durand-Auzias, 1953, 
pp. 320). 

LacareT J., MARTIN-DUMESNIL E., La Communauté Européenne de Défense, Etude 
analytique du Traité du 27 Mai 1952 (Paris: Librairie J. Vrin, 1953, pp. 275). 


Il problema dell'integrazione dei paesi dell’Europa occidentale è sempre in 
primissimo piano. Ne varranno a toglierlo dalle posizioni preminenti i continui 
ritorni nazionalistici che, essendo inattuali e poco commendevoli, ne ritardano il 
difficile progresso. Che il problema sia all’ordine del giorno, che l'interesse gene- 
rale sia notevole lo dimostra anche la fioritura crescente di scritti sui principali 
aspetti di tale integrazione, quello economico e quello militare, entrambi condizio- 
nati, per altro, dallo sviluppo concreto dell'idea politica paneuropea. 

Le opere che segnaleremo contribuiscono notevolmente a far meglio conoscere 
i problemi cui e legata l’unione europea. 

Il volume del Bonnefous ha un carattere generale, sebbene dedichi buona 
parte dello spazio all'esame delle questioni economiche. Il Bonnefous (autore del 
«piano » per la creazione di una Autorità Europea dei Trasporti — di cui parla 
brevemente a pp. 215-218) considera, con abbondanza di riferimenti storici, i 
problemi politici generali ed esamina l’opera del Consiglio d’Europa, il progetto 
della Comunità di Difesa ed i vari tentativi in corso per ia creazione sezionale 
e funzionale dell’unità europea. Il volume tratta, sia pure con grande rapidità, 
di tutte le più importanti questioni europee: si apre con una «préface» di André 
Siegfried e si chiude con una serie di documentazioni, con una cronologia e con 
una bibliografia che ignora, però, completamente, gli scritti in italiano e che, 
purtroppo, contiene molti errori di stampa. 

Un'opera dedita esclusivamente ai problemi economici è quella curata dalla 
Dotation Carnegie su «L’intégration économique de l’Europe». La direzione del 
lavoro è stata affidata a Lucien de Sainte-Lorette: hanno partecipato alla stesura 


166 Recensioni 


dei saggi Menahem, Vacher-Desvernais, Van der Mensbrugghe, Triffin ed altri 
esperti in materie economiche e sociali. Di particolare interesse sono gli scritti 
su «Le commerce intra-européen» e su «L’étalon monétaire européen depuis la 
guerre». Tutti i lavori sono improntati a grande obiettivita: le «réflexions sur le 
probléme européen», che chiudono il volume, invitano ad aver maggior fiducia 
nel sistema « funzionale » attualmente in corso. 

Il volume del Reuter é una delle più ben fatte analisi esegetiche del patto 
per la creazione di una Comunitá carbone-acciaio. Apre il volume una prefazione 
di Robert Schuman che descrive l’esordio del piano che da lui prende il nome. 
L'opera si divide in due parti: nella prima sono analizzate le «istituzioni» ed in 
particolare il loro funzionamento ed i rapporti con i paesi estranei alla Comunita; 
nella seconda parte viene esaminato il «regime del carbone e dell'acciaio» in 
conseguenza del patto. La seconda parte è, dal punto di vista economico, molto 
interessante: le norme relative alla creazione del mercato comune (vedi pp. 170- 
223) sono considerate in tutte le loro caratteristiche più significative: il lettore 
potrà, scorrendo lo scritto del Reuter, comprendere il perché di alcune recenti 
perplessità e reazioni alla applicazione delle misure di integrazione in questo 
settore. Per il Reuter, «au point de vue économique, à la différence des perspec- 
tives à court terme, qui sont obscures et tourmentées, les perspectives à long 
terme sont simples... il ne s’agit pas de ruiner l’industrie lourde dans aucun 
des pays membres; il s’agit de l’adapter à un marché, a une économie, à un 
ordre économique communs» (p. 303). D’accordo, questi sono i problemi: ma 
la grandiosità d’essi induce, ineluttabilmente, a pensare che possano essere risolti 
in modo completo solo in uno stato federale europeo! Ad ogni modo, il volume 
del Reuter, per le sue caratteristiche, è veramente utile per chiunque s’accinga 
allo studio della Comunità carbone-acciaio: ed è utile anche per coloro che, 
quali esperti, s’accingono ad attuare la prima Comunità economica europea. 

Nell'ambito della politica internazionale, il problema della Comunità Difensiva 
è oggi preminente, eppertanto lo studio analitico del trattato (siglato il 27 maggio 
1952) fatto dal Lagaret e dal Martin-Dumesnil, è quanto mai opportuno. In 
effetti, lo scopo del volume, di mettere a disposizione del lettore «à tout instant, 
un reinseignement sur chacun des éléments constituant le système», si può dire 
pienamente realizzato. Il testo del trattato, che gli stessi autori del volume quali- 
ficano come «trop rébarbatif », e riesposto e riesaminato in forma piana ed esau- 
riente. I principi generali, gli obiettivi, gli organi della Comunità sono considerati 
con acume: lo studio critico (parte III) riflette specialmente le opinioni francesi, 
ma può essere, in linea generale, condiviso anche partendo da altri punti di vista: 
forse maggiore svolgimento meritava il cap. V della parte III (La Communauté 
Européenne de Défense et le problème économique). Circa il futuro della Comu- 
nità le idee degli Autori sono esplicite e pienamente accettabili: la Comunità «est 
réalisable si les Etats signataires veulent qu'elle le soit. Ils sont convenus des 
moyens. Ils ont les ressources industrielles et la capacité technique» (p. 172). Ma, 
affinchè la Comunità funzioni occorre «comprendre, accepter l’esprit européen, 
penser «suprenational » avec tout l’application et l’abnégation indispensables»: è 
questo il compito grandioso cui è legato il patto della C.E.D.! Chiude ii volume 
una ben fatta «guida analitica per la lettura del trattato ». 

Al lettore attento e sollecito all'esame dei problemi dell’unione europea parrà 
affatto evidente che i volumi recensiti potranno trovare un’utile integrazione negli 
«Actes du Congrès International pour l’Etude des Problèmes Economiques de la 
Fédération Européenne »; che sono stati pubblicati nel Vol. VI, n. 1-2 di « Econo- 
mia Internazionale »: alla preparazione degli « Actes» hanno, come è noto, contri- 
cn de fra i maggiori economisti contemporanei e qualificate personalità 
politiche. 


ORD! 
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Menici G., Politica agraria (1945-1952) (Bologna: N. Zanichelli, 1952, pp. XXIX 
+ 441, L. 2.500). 


FEDERAZIONE NAZIONALE DEI DOTTORI IN SCIENZE AGRARIE, La riforma fondiaria (Pa- 
lermo, Perugia, Portici, 1951, pp. 610, L. 2.000). 


QUADERNI DI IUSTITIA, Libertà economica e proprietà fondiaria (Roma: Studium, 
1953, pp. 184, L. 800). 


Le tre pubblicazioni sono di grande attualità, chè trattano ampiamente, sia 
pure con diverso stile e con diversa enfasi, dei maggiori problemi agricoli italiani. 

Il volume del Medici — preparato a cura di Corrado Barberis, a cui si deve 
la «nota introduttiva » a sfondo prevalentemente politico — investe tutte le prin- 
cipali questioni contemporanee della agricoltura italiana: dalla riforma fondiaria 
ai contratti agrari, all’organizzazione dell’attività agricola (specialmente montana) 
e della distribuzione dei prodotti agricoli. La parte di più grande interesse è, 
senza dubbio, la prima, sui « Presupposti e orientamenti della riforma fondiaria ». 
Dopo aver fatto un profilo storico-geografico dell’argomento, il Medici esamina con 
abbondanza di particolari (benchè con alquanto ottimismo) l’attuazione della legge 
stralcio. Nell’esame della difficile riforma, Egli è ispirato, in modo precipuo, dalla 
considerazione di quelle esigenze sociali che già in tempo passato aveva caratte- 
rizzato altri suoi scritti (vedi « L’Agricoltura e la riforma agraria », pubblicato nel- 
l'ottobre 1946), epperò non trascura l’esame più ampio del problema economico 
generale in cui, ovviamente, le soluzioni particolari del problema agricolo trovano 
limitazioni e, insieme, adeguamenti. 

La raccolta di lezioni su «La riforma fondiaria », preparata dalla Federazione 
Nazionale dei dottori in Scienze Agrarie, costituisce un’esposizione veramente 
ampia ed accurata dei problemi connessi alla applicazione delle varie leggi di 
riforma. Le «lezioni» sono state preparate per tre corsi di specializzazione tenuti 
presso le università di Palermo, Napoli (Portici) e Perugia, e volti ad addestrare 
i giovani al compito di rettamente attuare la «riforma ». La prima parte che ha, 
in certo senso, carattere istituzionale, comprende scritti di Rossi Doria, De Simone, 
Platzer, Bandini, Medici, etc.. Esposti in forma agevolissima sono in particolare 
gli scritti del De Simone su «la legislazione sulla riforma fondiaria », del Maz- 
zocchi Alemanni su «il problema degli insediamenti nei territori latifondistici », 
del Croce su «la trasformazione fondiaria in relazione alla riforma ». La seconda 
parte concerne studi a carattere prevalentemente geografico: Tofani, Grimaldi 
e Riccardo Medici considerano la riforma in Maremma, Rossi Doria la riforma 
silana, Prestianni e Platzer la riforma in Sicilia e Pampaloni la riforma in Sar- 
degna; Vanzetti, Marinacci e Borgioli trattano dei problemi agricoli centro-setten- 
trionali, Casini, Prinzi e Zanini dei problemi agricoli del mezzogiorno. Il quadro 
delle condizioni in cui sta sviluppandosi la «riforma fondiaria » è veramente com- 
pleto: da esso un lettore avveduto può dedurre le gravi difficoltà che occorrerà 
superare per trasformare l’agricoltura delle zone più depresse d’Italia. Chiude il 
volume un’appendice in cui sono ampiamente riportate le norme legislative riguar- 
danti la riforma. 

Anche il «Quaderno» (n. 3) di Iustitia è quanto mai interessante: esso 
riporta gli atti stenografici integrali del quarto Convegno Nazionale di Studi 
dell’ UGCI (Unione Giuristi Cattolici Italiani) che ebbe luogo in Roma nel novem- 
bre 1952. Le relazioni al Convegno furono presentate dai professori Vito («Il prin- 
cipio e i limiti della libertà economica »), Medici (« Ragioni e prospettive econo- 
miche e sociali della riforma fondiaria »), Santoro-Passarelli (« Proprietà e lavoro 
in agricoltura ») e Segni («Struttura giuridica della proprietà fondiaria »). Le 
discussioni sono state veramente vivaci; lo sviluppo del Congresso ebbe particolare 
riguardo a quelli che possono essere considerati — stando alle asserzioni di alcuni 
dei più noti congressisti — i temi sottintesi dal congresso: la applicazione della 
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«legge stralcio » e il progetto di riforma dei contratti agrari. Oltre alle relazioni 
meritano di essere segnalati, per l’acutezza delle osservazioni, gli interventi dei 
proff. Pagani, Rossi, Astuti, Archi, e dei dottori Romanelli, Trabucchi e Gotti-Lega. 


lr. 


PIROZYNSKI ZB., System budzetowy Polski Ludowej. (Il sistema di bilancio della 
Polonia Popolare) (Warszawa: Polskie Wydawnistwa Gospodarcze, 1952, pp. 268, 
ZLI). 


Questo lavoro di Pirozynski costituisce il primo tentativo di un'analisi esau- 
riente delle basi del nuovo sistema di bilancio della Polonia Popolare, sorto dalla 
riforma del 1 gennaio 1951. La sua importanza, però, non s’esaurisce nell’arricchi- 
mento quantitativo ch’esso arreca alla scarsissima letteratura contemporanea po- 
lacca sull'argomento, ma si completa nel ben più importante contributo qualita- 
tivo di profonde innovazioni ch'esso introduce nel modo di impostare e di trat- 
tare il tema in questione. A nessuno degli autori, infatti, che, in Polonia, nel ven- 
tennio prebellico s'erano occupati dei problemi complessivi del bilancio dello stato 
— Krzyzanowski, Radziszewski, Rybarski, ecc. — era mai venuto in mente di 
realizzare un collegamento più profondo del sistema di bilancio con i rapporti e 
con i processi economici e di rilevarne le funzioni economiche nell’economia capi- 
talistica. Il centro di gravità veniva, così, nella scienza polacca anteguerra, a 
trovarsi spostato dall’analisi delle funzioni economiche sulla descrizione della fun- 
zione strutturale e dei problemi tecnici del bilancio, il cui stesso ruolo nella ripar- 
tizione del reddito nazionale era ignorato ed il cui aspetto politico era trattato solo 
dal lato formale. Rompendo con questa tradizione, formatasi nelle condizioni del 
sistema economico capitalistico e dei compiti dello stato capitalistico, il Pyrozynski, 
valendosi dell’analogia storica tra l'ordinamento economico-sociale dell'URSS e 
quello della Polonia Popolare, ha adottato, ed adattato a questo Suo lavoro, il 
metodo di trattazione dei problemi del bilancio elaborato nell’URSS ed ormai ge- 
neralmente applicato nelle loro monografie dagli autori sovietici. Così, mentre da 
un lato, attraverso la messa in evidenza dello sfondo politico del bilancio socialista, 
del suo carattere e dei suoi effetti politici, A. lo rivela come strumento forgiatore 
del futuro socialista della nazione, dal punto di vista economico i problemi del 
bilancio in socialismo vengono da Lui presentati come una derivazione diretta del- 
l'ordinamento economico e collegati con i problemi della formazione e della ri- 
partizione del reddito nazionale. L’idea dell’unione e della reciprocità di influenza 
tra bilancio e base economica pervade tutte le considerazioni dell’A., che disinvol- 
tamente opera con il metodo dialettico, ponendo in evidenza il nesso causale dei 
fenomeni, le loro reciproche correlazioni ed i mutamenti da essi subiti nel corso 
della loro evoluzione. 

L’oggetto vero e proprio del lavoro di Pirozynski, ossia il sistema di bilancio 
della Polonia Popolare, forma il contenuto dei tre ultimi dei cinque grandi capitoli 
complessivi di cui consta. Questi tre capitoli trattano rispettivamente: a) della 
struttura del bilancio dello Stato; b) del processo di stabilizzazione del bilancio, 
dalla fase di progettazione alla sua approvazione finale; c) dell'attuazione del bi- 
lancio e dei principi della contabilità nazionale. Gli altri due capitoli sono di ca- 
rattere introduttivo: teorico l’uno, storico l’altro. Il primo di essi costituisce un’espo- 
sizione dei compiti e dei principi del sistema di bilancio nell’economia socialista. La 
fonte di questi viene additata nei compiti dello stato socialista e nelle funzioni del 
denaro a servizio della loro realizzazione. Sulla base di questi elementi si con- 
cretano i compiti delle finanze socialiste ed i compiti ed i principi del sistema di 
bilancio come perno del sistema finanziario dello stato. Nel secondo dei due capi- 
toli introduttivi l’A. ha tracciato il disegno panoramico-orientativo delle fasi di 
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sviluppo del sistema finanziario che precedette e condusse in Polonia alla riforma 
del bilancio dello stato. 

L’analisi delle funzioni del sistema di bilancio nel quadro dei compiti dello stato 
socialista e sullo sfondo dei processi di formazione e di ripartizione del reddito 
nazionale, nonché la precisa definizione del posto che il sistema di bilancio occupa 
nel sistema finanziario del paese e del suo rapporto verso gli altri piani finanziari 
costituisce senza dubbio un notevole apporto dell’A. alla teoria del bilancio socia- 
lista. Tanto più, percid, dispiace che il merito di questa importante integrazione 
trovi un contrappeso negativo nell’omissione di quell’esame dei singoli problemi 
delle entrate e delle uscite dello stato, che completano il contenuto del bilancio 
e la cui attenta considerazione rientra, coerentemente, anche nei metodi di espo- 
sizione degli autori sovietici. Il proposito di limitare il campo di esplorazione alla 
descrizione dei principi e della meccanica del funzionamento del bilancio come 
strumento di realizzazione dei compiti dello stato socialista non ci sembra giusti- 
ficare il discostamento, proprio su questo punto, dalla tecnica espositiva presa a 
modello, e vorremmo che alla lacuna fosse posto rimedio in occasione di una au- 
spicata nuova edizione del volume. In essa, del resto, potrebbe trovar posto una 
sia pur breve esposizione critica del sistema di bilancio anche della Polonia capi- 
talistica. Tale supplemento di indagine — utilissimo ai fini del rilievo della fon- 
damentale differenza dei due sistemi di bilancio — è, a nostro avviso, più ancora 
che comportato, richiesto dal carattere prevalentemente storico, nonchè didattico, 
di questo contributivo lavoro. 


M. I. ALVIGINI 
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ALLACHVERDJAN D. Il reddito nazionale dell’U.R.S.S. (Moskva: Gospolitizdat, 1952, 
ISO kop.) 


Il lavoro è diviso in quattro capitoli — preceduti da una ¿ntroduzione — sul 
reddito nazionale sovietico, rispettivamente dedicati: 1) alla riproduzione so- 
cialista « allargata », 2) alla natura ed ai fattori di sviluppo, 3) alla riparti- 
zione e 4) all'incremento del reddito nazionale sovietico. 


Arcuri DI Marco Luci, Studi sulla distribuzione del traffico agrumario siciliano 
(Banco di Sicilia - Osservatorio Economico) (Palermo: Banco di Sicilia, 
1953, pp. 94 + 13 tav. + 20 grafici + 20 cartogrammi). 


Lo studio si divide in cinque parti: «Nota introduttiva », « Andamento e di- 
stribuzione stagionale del traffico », «Distribuzione territoriale del traffico », 
«Correnti del traffico », « Consumo interno ». L’esposizione è completata da 
ampie tavole statistiche e da numerosi grafici. 
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1000 kVA (con annesso elenco corredato dei principali dati caratteristici) e 
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zione al 31 maggio 1953) (Roma: A.N.I.D.E.L., 1953). 


Relazione del Consiglio all'assemblea dei soci (Roma: A.N.ID.E.L., 1953, pp. 
57 + XXII tab. + 19 tav.). 


Banca Nazionale del Lavoro, 1l legno - Produzione e commercio (Roma: Banca 
Nazionale del Lavoro, 1953, pp. 271). 


Raccolta di notizie e dati statistici riguardanti la produzione, il commercio, 
il consumo internazionali del legno che la Banca Nazionale del Lavoro ha pub- 
blicato in occasione della « Mostra Internazionale del Legno » organizzata dalla 
V Fiera Campionaria di Trieste. 


Bank of Finland, Institute for Economic Research, Year Book, 1952 (Helsinki: 
Bank of Finland, 1953, pp. VIII + 56). 


BERTIEAUX RAYMOND, Aspects de l’industrialisation en Afrique Centrale (Bruxelles: 
Institut des Relations Internationales, 1953, pp. 318). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Biazzi ALBERTA, Le teorie economiche dei costi comuni e Vinci FELICE, Sui fonda- 
menti dell'economia (Milano: Università degli Studi, Istituto di Scienze Eco- 
nomiche e Statistiche, 1953, pp. 45, L. 500). 


Burns ARTHUR F., Business Cycle Research and the Needs of Our Times - 33rd 
Annual Report (New York: National Bureau of Economic Research, 1953, 
pp. 86). 


L’Autore — nuovo consulente economico del Presidente degli Stati Uniti — 
sottolinea la necessità di uno studio approfondito sull’efficienza della politica 
statale per eliminare « booms » e depressioni. La sua analisi mette chiaramente 
in evidenza l’importanza della ricerca economica come guida alla politica. 
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Cámara Oficial Española de Comercio Industria Agricultura y Navegación de 
Tetuan (Marruecos), Memoria del año 1952 (Tetuan: Cámara Oficial Española 
de Comercio Industria Agricultura y Navegación). 


Cámaras Oficiales de Comercio y de la Industria de Madrid, La Economia de Ma- 
drid en 1951 (Memoria comercial e industrial) (Madrid: Cámaras Oficiales de 
Comercio y de la Industria de Madrid, 1952, pp. 469). 


Camera di Commercio, Industria e Agricoltura di Firenze, Memoria sulla Camera 
di Commercio ed Arti di Firenze capitale (Firenze, Camera di Commercio In- 
dustria e Agricoltura, 1953, pp. 31). 


Il volumetto e stato pubblicato dalla Camera di Commercio di Firenze in oc- 
casione del XXXII Congresso Nazionale per la Storia del Risorgimento e della 
«Mostra di Firenze Capitale ». Esso contiene numerosi documenti e dati sta- 
tistici di interesse storico. 


Camera di Commercio, Industria e Agricoltura di Piacenza, Atti del Convegno Na- 
zionale sulle utilizzazioni del metano (Piacenza: Camera di Commercio, In- 
dustria e Agricoltura, s.a., pp. 168, L. 1.500). 


Cassa per le opere straordinarie di pubblico interesse nell’Italia meridionale 
(Cassa per il Mezzogiorno), Atti del Convegno di Napoli (13-14 ottobre 1952) 
(Roma: Cassa per il Mezzogiorno, 1952, pp. 278). 


CASTELLINO GiovaNNI, Le norme legislative sulla rivalutazione per conguaglio mo- 
metario (Torino: Unione Industriale, 1953, pp. 61). 


La monografia riunisce vari scritti rivolti ad « individuare le principali questioni 
che la vigente legislazione in materia e le recenti istruzioni ministeriali la- 
sciano insoddisfatte ». 


Centro per la Statistica Aziendale, Terminologia unificata della remunerazione e 
del costo del lavoro nel settore industriale (Quaderni della Camera di Com- 
mercio Industria e Agricoltura di Firenze) (Firenze: Camera di Commercio 
Industria e Agricoltura, 1953, pp. 222). 


CÉPÈDE MICHEL et LencELLE Maurice, Economie alimentaire du globe - Essai 
d’interprétation (Préface d’André Mayer de l’Institut) (Paris: Librairie de 
Médicis, 1953, pp. 654, frs. 1890). 


Questo volume sarà recensilo in uno dei prossimi fascicoli. 


Chambre de Commerce de Genéve, Quatre-vingt-huitieme rapport annuel - 
Exercice 1952 (Genéve: Chambre de Commerce de Geneve, 1953, pp. 144). 


Chambre de Commerce Internationale, Le Congrés de Vienne - 18-23 Mai 1953 
(Vienne: Chambre de Commerce Internationale, 1953, pp. 100). 


La pubblicazione, dedicata al XIV Congresso della Camera di Commercio In- 
ternazionale, contiene numerosi articoli concernenti la ricostruzione economica 
dell’ Austria. 


Chambre de Commerce de Marseille, Activité Economique de la Circonscription 
en 1952 (Marseille: Chambre de Commerce, 1953, pp. 249). 


Comitato Nazionale per la Produttività, Il Convegno Sindacalisti Democratici re- 
duci da missioni negli U.S.A. (Roma: Comitato Nazionale per la Produttività, 
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Comitato Nazionale per la Produttività, L’esportazione di prodotti dell'industria 
meccanica (Rapporto del Gruppo di Lavoro per l’Industria Meccanica sulle 
possibilità di sviluppo delle esportazioni meccaniche italiane) (Roma: Comi- 
tato Nazionale per la Produttività, 1953, pp. 34). 


Committee for Economic Development, The Research and Policy Committee, Tax 
and Expenditure Policy for 1953 (New York: Committee for Economic Deve- 
lopment, 1953, pp. 20). 


Questa analisi della politica fiscale statunitense e divisa in otto parti: « Le 
prospettive del bilancio », « Gli obbiettivi di politica economica», «Le que- 
stioni di politica di bilancio », « Equilibrare il bilancio », «Le riduzioni fiscali 
in programma », «La chiave per equilibrare il bilancio », «La necessità di 
revisionare il bilancio », «La via ” sana” per giungere alla riduzione del- 
l’onere fiscale ». 


Conseil Economique, Etudes et Travaux: 


Les diverses formes du métayage - II (Monographics départmentales) (Paris: 
Presses Universitaires de France, 1953, pp. VIII + 553, 1500 frs). 


Les problemes de la recherche scientifique et tecnique (Paris: Presses Uni- 
versitaires de France, 1953, pp. 223, 450 frs.). 


Il primo volume raccoglie le monografie riguardanti i diversi tipi di alleva- 
mento del bestiame nei vari Dipartimenti francesi. Il secondo volume riguarda 
lo stato attuale dei lavori di ricerca scientifica e tecnica in Francia. Si divide 
in tre parti: «I problemi della ricerca», «Lo stato della ricerca in Francia », 
«I rimedi ». 


CopPLAND DoucLas, Problems of the Sterling Area with Special Reference to Austra- 
lia (Essays in International Finance No. 17) (Princeton, N. J.: Princeton Univer- 
sity, Department of Economics and Social Institutions, September 1953, pp. 28). 


L’Autore sì propone di studiare l'evoluzione dell’area della sterlina e, in par- 
ticolare, i problemi che Vappartenenza a tale area ha provocato per l’Australia, 
e le ragioni che Vhanno indotta ad accettare le limitazioni implicite negli ac- 
cordi che regolano la «sterling area ». 
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Trade of Canada 1951-52 (Ottawa: Dominion Bureau of Statistics, 1953, pp. 118, 
$ 1,00). 


Dominion Bureau of Statistics, Travel Between Canada and Other Countries 1952 
(Ottawa: Dominion Bureau of Statistics, 1953, pp. 47, cents 40). 


La pubblicazione mette in evidenza l’andamento del turismo canadese nel 
1951-52. Si compone di quattro parti: «Principali sviluppi del turismo fra 
il Canada e gli altri paesi », « Spese turistiche statunitensi nel Canadá », « Tu- 
risti canadesi negli Stati Uniti», « Turismo fra il Canada ed i paesi stranieri ». 
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FaLrarIs (de) GruLio, Lettera dal Venezuela (Quaderni dell’emigrazione - 5) 
(Bologna: Camera di Commercio, Industria e Agricoltura, 1952, pp. 31). 


L’Autore considera à problemi connessi al trasferimento di un imprenditore 
italiano in uno stato di oltremare. La materia è distribuita in otto parti: « Pre- 
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oltremare », «La preparazione; l’arrivo al paese; primi contatti», « L’orien- 
tamento verso un'attività concreta », « Agricoltura », «Industria », « Commer- 
cio», «La grande avventura ». 


Federazione Nazionale dei Cavalieri del Lavoro: 


Il cinquantenario dell'ordine al merito del lavoro - 1901-1951 (Roma: Fede- 
razione Nazionale dei Cavalieri del Lavoro, 1951, pp. 213). 


Elenco dei Cavalieri del Lavoro dalla fondazione dell'ordine (Roma: Federa- 
zione Nazionale dei Cavalieri del Lavoro, 1953, pp. 85). 


FoRSTMANN ALBRECHT, Geld und Kredit (Vol. I e Vol. II) (Gottingen: Vandenhoeck & 
Ruprecht, 1952, pp. 821). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


GRAHAM BENJAMIN & Dopp Davip L., Security Analysis (New York: McGraw- 
Hill Book Co., 1951, pp. XIII + 770, Lgs. 3.00). 
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Institut für Weltwirtschaft an der Universität Kiel, Die Weltwirtschaft - 1953 - 
Heft 1 (Kiel: Institut fúr Weltwirtschaft an der Universitat Kiel, Juni 1953, 
pp. 132 + 47). 


Il volume si divide in tre parti: « Sguardo all'economia mondiale», « L’eco- 
nomia dei vari paesi del mondo nel 1952», « L'attività dei mercati (per pro- 
dotti) ». Una ricca appendice statistica raggruppa i dati fondamentali relativi 
all'economia di 23 paesi. 


Institut National de la Statistique et des Etudes Economiques, Collection de Con- 
joncture et d'Etudes Economiques, Le Marché Mondial des Céréales par 
Hubert d'Hérouville (Paris: Presses Universitaires de France, 1953, pp. X + 223, 
1200 frs.). 


L'A. analizza gli elementi che influenzano la produzione e il consumo mon- 
diale dei cereali. Egli si sofferma a considerare il problema della produttivita 
in questo particolare settore economico. Nella terza parte considera un aspetto 
essenziale della politica agricola: Vadattamento della produzione alle esigenze 
del consumo. L'opera si chiude con una ampia appendice statistica e bi- 
bliografica. 


Instituto Nacional de Estatística: 


Comércio Externo - Vol. 1 - Comércio por mercadorías e países 1952 (Lisboa: 
Instituto Nacional de Estatística 1953, pp. CI + 212). 

Comércio Externo - Vol. II - Comércio por países e mercadorias - 1952 (Lisboa: 
Instituto Nacional de Etatística, s.a., pp. XXIH + 831, $ 90,00). 
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International Monetary Fund, Fourth Annual Report on Exchange Restrictions 
(Washington: International Monetary Fund, 1953, pp. IX + 343). 


Istituto Cotoniero Italiano, Servizio Statistica, Annuario Statistiche Tessili - 1952 
(Milano: Istituto Cotoniero Italiano, 1953, pp. 238). 


L’annuario si divide in quattro parti: «Industria cotoniera », «Industria delle 
fibre artificiali », «Industria laniera », « Consumi tessili nel mondo ». 


Istituto Nazionale della Previdenza Sociale, Servizio statistico attuariale, Notizie 
statistiche 1948-1951 (Roma: Istituto Nazionale della Previdenza Sociale, 1953, 
pp. XXVII + 432). 


La pubblicazione presenta, in forma sintetica, le principali motizie statistiche 
riguardanti le forme assicurative e le gestioni speciali affidate all Istituto Na- 
zionale della Previdenza Sociale. E° particolarmente sviluppata la parte relativa 
al periodo 1948-1951. 


Kamer van Koophandel en Fabrieken voor Amsterdam, Verslag van de Werk- 
zaamheden der Kamer en van de Toestand van Handel Nijverheid en Verkeer 
- 1952 (Amsterdam: Kamer van Koophandel en Fabrieken, 1953, pp. XIV + 
446 + 70 + 3 grafici). 


Relazione per il 1952 della Camera di Commercio di Amsterdam. 


LEHE (von) Erich, Hamburg Commercial Treaties from seven Centuries (Hamburg 
Economic Studies - VII) (Hamburg: Hamburg Department of Foreign Trade, 
1953, pp. 79). 


La pubblicazione riunisce i principali trattati commerciali stipulati dalla città 
di Amburgo dal XIV secolo in poi. Essa è corredata da interessanti notizie 
storiche e riproduzioni fotografiche. 


Lewis WILLIAM ARTHUR, Aspects of Industrialisation (Cairo: National Bank of 
Egypt, 1953, pp. 41). 


Si tratta di tre lezioni tenute alla Società Fuad I di Economia Politica, di Sta- 
tistica e di Legislazione del Cairo nel marzo-aprile 1953. In esse l'Autore si 
propone di considerare alcuni problemi dell’industrializzazione relativi ai paesi 
in cuì il tenore di vita è basso, e privi di combustibili a buon mercato e di 
giacimenti metalliferi. 


LOMBARDINI SIRO, Il monopolio nella teoria economica (Milano: Società Editrice 
« Vita e Pensiero », 1953, pp. XI + 317, L. 1.700). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


MeaDE James E., Problems of Economic Union (Chicago, Ill: The University of 
Chicago Press, 1952, pp. IX + 102). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Nations Unies, Bureau International du Travail, Rapport du Comité Spécial du 
Travail Forcé (Genève: Nations Unies, 1953, pp. VII + 657, 15 frs. sv.). 


Il Comitato Speciale del Lavoro Forzato ha raccolto nel suo rapporto la do- 
cumentazione relativa all’adozione del sistema del lavoro forzato nei principali 
paesi del mondo. L’inchiesta ha rivelato l’esistenza di sistemi di coercizione 
fisica, che minacciano i diritti fondamentali della personalità umana e infran- 
gono i principi della Carta dell’O.N.U.: gli Autori del rapporto propongono 
l'abolizione totale di ogni sistema di lavoro forzato. 
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Nations Unies, Comité de l'Assistance Technique, Programme élargi d'assistance 
technique pour le développement économique (New York: Nations Unies, 
1953, pp. V + 381, $ 3.50). 


Il quinto rapporto dell Ufficio di assistenza tecnica al Comitato dell’assistenza 
tecnica riguarda: «Il programma ampliato di assistenza tecnica nel 1952 », 
«Aspetti finanziari del programma ampliato », « Progetti eseguiti nel 1952 », 
«Programma approvato per il 1953, incidenze finanziarie nel 1954 e nuovi 
progetti per il 1954 ». 


Nations Unies, Commission Economique pour l’Europe, Comité du Charbon, Ten- 
dances de la consommation de charbon dans les zones occidentales d'Alle- 
magne (Genève: Nations Unies, 1953, pp. II + 185, $ 0.80). 


Lo studio ha lo scopo di analizzare il consumo di energia della Germania 
Occidentale. Esso si divide in quattro parti: « Bilancio riassuntivo dell'energia »; 
«Il consumo: industria, trasporti e focolari domestici »; « L’offerta di energia »; 
«I rapporti fra Vofferta e la domanda ». 


Nations Unies, Commission Economique pour l’Europe, Politique des loyers dans 
les pays d'Europe (Genève: Nations Unies, 1953, pp. 71, fr. suisses 1,26). 


Lo studio e diviso in quattro parti: «Introduzione », «Il sistema attuale di 
controllo degli affitti», « Gli effetti del blocco degli affitti», « Conclusioni ed 
eventuali soluzioni». La pubblicazione e completata da quattro allegati rela- 
tivi, rispettivamente, alle « origini e fonti » ed alla politica dei fitti in Jugoslavia, 


in Svizzera e in Francia. 


Nations Unies, Conseil Economique et Social, Commission Economique pour 
l’Europe, Combustion - Réalisations accompliés par certains pays d'Europe 
dans le domaine de l’assistence technique et de la formation professionnelle 
(Genève: Nations Unies, Avril 1953, pp. VI + 117). 


Analisi dei livelli di assistenza tecnica e di formazione professionale raggiunti 
in alcuni paesi europei a riguardo dell'utilizzazione razionale dei combustibili 
solidi. Le informazioni sono state attinte direttamente dai paesi interessati, 
ossia: Germania Occidentale, Belgio, Danimarca, Francia, Italia, Polonia, Regno 
Unito, Svezia. 


Nations Unies, Organisation pour l’Alimentation et l’Agriculture, Prix des produits 
agricoles et des engrais en 1952-1953 (Genéve: Nations Unies, 1953, pp. 60 
+ 19, $ 0,40). 


Lo studio é il terzo di wna serie di studi annuali sullo stesso argomento. La 
materia e distribuita in sei capitoli: «I movimenti dei prezzi nel corso degli 
ultimi anni », «Mutamenti apportati alla regolamentazione dei prezzi pagati 
agli agricoltori », «Mutamenti soppravvenuti nei prezzi dei prodotti agricoli 
del 1951-52 e 1952-53», « L’evoluzione dei prezzi pagati dagli agricoltori per 
i concimi chimici ei prodotti di afforaggiamento dal 1951-52 al 1952-53 », « Pre- 
visioni concernenti i mutamenti dei prezzi nel 1953-54», « Alcuni problemi di 
confronto dei prezzi ». 


Nemscuak Franz, Offentliche und private Wirtschaft im Dienste der Gesamtwirt- 
schaft (Osterreichisches Institut für Wirtschaftsforschung) (Wien: Osterrei- 
chisches Institut fiir Wirtschaftsforschung, 1953, pp. 17). 


Conferenza tenuta dall’Autore su «Economia pubblica e privata a servizio 
dell’economia nazionale» a Klagenfurt in occasione di una riunione della 
« Arbeitsgemeinschaft der ósterreichischen Gemeinwirtschaft ». 
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O.E.C.E: 


Bulletins Statistiques de l’O.E.C.E., Définitions et méthodes. - Première Partie: 
Production Industrielle (Paris: O.E.C.E., 1953, pp. 63). 


La Coopération Economique Européenne - Cinquième Rapport établi pour le 
Conseil de l'Europe par l'Organisation Européenne de Coopération Economique 
(Paris: O.E.C.E., 1953, pp. XXXV + 47). 

Les industries du bois aux U.S.A. - II - Le bois dans la construction (Paris: 
O.E.C.E., 1953, pp. 118). 

Les industries du bois aux U.S.A. - III - La boissellerie (Paris: O.E.C.E., 
1953, pp. 44). 

Les industries du bois aux U.S.A. - IV - Traitement et préservation du bois 
(Paris: O.E.C.E., 1953, pp. 102). 


Union Européenne de Paiements - Troisième Rapport Annuel du Comité de 
Direction (Paris: O.E.C.E., 1953, pp. 127 + 4 tav. + 2 grafici). 


Protocole Additionnel N. 4 portant Amendement à l’Accord sur l'Etablissement 
d’une Union Européenne de Paiements (Paris: O.E.C.E., 1953, pp. 8). 


Rapport sur l’évolution de la situation des matières sulfureuses au cours de 
Vannée 1952 (Paris: O.E.C.E., 1953, pp. 35). 


Rapport Intérimaire sur les matieres tannantes (Paris: O.E.C.E., 1953, pp. 10). 
Au service de l’Europe (Paris: O.E.C.E., 1953, pp. 83). 


La situation charbonnière européenne en 1953 et 1954 - Rapport du Comité 
du charbon (Paris: O.E.C.E., 1953, pp. 36). 


Il primo volume apre una nuova edizione (la seconda) della serie « Definizioni 
e Metodi » usati dall'O.E.C.E. nella redazione del suo bollettino statistico. Esso 
contiene tutte le: notizie che riguardano la rilevazione della produzione in- 
dustriale. Il quinto rapporto dell'O.E.C.E. si divide in quattro parti: « Dati som- 
mari sull'evoluzione economica dei paesi membri nel corso del 1952-53 »; « Gli 
scambi intra-europei nel 1952-53»; «Questioni concernenti i pagamenti »; 
« Attività dell’organizzazione nei diversi campi». Il terzo, quarto e il quinto 
volume fanno parte di una serie di cinque rapporti di esperti europei sulle in- 
dustrie del legno negli Stati Uniti (Missioni di Assistenza Tecnica 59 A e 59 B). 
La sesta pubblicazione contiene il terzo rapporto annuale del Comitato di 
Direzione dell’U.E.P. Seguono il protocollo addizionale n. 4 di ammenda al- 
l'accordo sull’istituzione di una Unione Europea dei Pagamenti, il rapporto 
sull’evoluzione della situazione delle materie solforose nel corso del 1952 ed 
il «rapporto ad interim » sulle materie concianti. La decima pubblicazione riu- 
nisce tredici conferenze riguardanti le principali attività dell’O.E.C.E. preparate, 
nel periodo aprile-giugno 1953, a cura della « Radiodiffusion francaise ». Infine, 
l’ultima pubblicazione contiene un rapporto del Comitato del Carbone sulla 
« situazione europea del carbone nel 1953 e nel 1954». 


República de Panama, Contraloría General de la República, Dirección de Esta- 


dística y Censo, Extracto Estadístico de Comercio Exterior - Años 1947-1948 
(Panama: Dirección de Estadística y Censo, s.a., pp. XCVIII + 721). 


Retail Trade Board, Boston Chamber of Commerce, Boston Conference on Dis- 


tribution - 1952 (A National Forum for Problems of Distribution) (Boston: 
Chamber of Commerce, 1952, pp. 104). 


La pubblicazione riunisce gli interventi effettuati in occasione della 240 Con- 
ferenza annuale sulla distribuzione patrocinata dalla Camera di Commercio 
di Boston im cooperazione con la « Harvard University Graduate School of 
Business Administration », con il « Boston University College of Business Admi- 
nistration» e con il «Massachusetts Institute of Technology ». 
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RrepLE HERMANN, Hermann Heinrich Gossen 1810-1858 (Winterthur: Verlag P. G. 
Keller, 1953, pp. IX + 137, frs. 12). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Schweizerische Gesellschaft fiir Statistik und Volkswirtschaft, Eidgenóssisches 
Statistisches Amt, Schweizerische Bibliographie fiir Statistik und Volkswirtschaft 
1950-52 (Bern: Eidgenóssisches Statistisches Amt, 1953, pp. XXVIII + 259). 


La « Bibliografia svizzera di statistica e di economia politica » comprende tutte 
le opere pubblicate in Svizzera e una scelta geografica di opere straniere o 
di articoli tratti da riviste private o da pubblicazioni ufficiali, apparsi in 
un’unica edizione o con periodicità irregolare, di carattere scientifico, concer- 
nenti la statistica e l’economia politica. Non è fatto cenno a lavori periodici 
che saranno raccolti in un fascicolo speciale al fine di evitare inutili ripetizioni. 
La bibliografia è classificata in base al sistema decimale internazionale. 


SEGURA FRANCISCO, Introduction to the Doctrine of Economic Humanism (« The 
Third Solution ») (Barcelona: 1953, pp. 64). 


SIEMENS & HaLske Aktiengesellschaft, Report on the 105th business year und 
SIEMENS-SCHUCKERTWERKE Aktiengesellschaft, Report on the 50h business year 
(Berlin: Siemens, 1953, pp. 58). 


Social Security Administration, Annual Report of the Federal Security Agency - 
1951 (Washington: Social Security Administration, 1952, pp. VII + 79, cents 25). 


Social Security Administration, Annual Report of the Federal Security Agency - 
1952 (Washington: Social Security Administration, 1953, pp. VIII + 80). 


Société Belge de Banque, Coup d'oeil sur la Belgique (Bruxelles: Société Belge 
de Banque, 1953, pp. 78). 


SPIEGEL Henry WILLIAM, The Development of Economic Thought (New York: 
John Wiley & Sons, e London: Chapman & Hall, 1952, pp. XII + 811, $ 6,50). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Statistical Papers - Series T, Vol. IV, No. 1-2, Direction of International Trade - 
Annual Issue (Annual Data for the Years 1937, 1938 and 1948-1952) (New 
York: Statistical Office of the United Nations, International Monetary Fund, 
International Bank for Reconstruction and Development, s.a., pp. 444, $ 0,50). 


Il volume contiene i dati relativi alla direzione del commercio internazionale 
nel 1937, 1938 e 1948-1952. La materia è suddivisa per paese e per area geo- 
grafica. La consultazione è facilitata da indici dettagliati. 


Statistiska Centralbyran, Statistisk Arsbok for Sverige - 1953 (Stockholm: Sta- 
tistiska Centralbyran, 1953, pp. XXII + 448, kr. 6). 


La 40% edizione dell’Annuario statistico svedese (redatta in svedese ed inglese) 
si divide in ventisei parti: « Geografia e clima », « Popolazione », « Statistiche 
delle famiglie », « Statistiche demografiche (eccettuate le cause di morte) >; 
« Agricoltura e pesca», « Foreste », « Miniere, cave, industrie», « Commercio 
estero », « Navigazione », « Trasporti e comunicazioni », « Banche », « Assicu- 
razioni (eccettuate le assicurazioni sociali) », « Prezzi, costo della vita e con- 
sumo», «Liquori alcoolici », « Cooperazione, costruzioni e case», « Mercato 
del lavoro e salari», « Assicurazioni sociali », « Benessere sociale », « Salute 
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pubblica e cause di morte », « Giustizia, crimini e prigioni », « Istruzione, vita 
culturale », « Reddito personale, reddito nazionale », « Imprese di Stato », « Fi- 
nanze pubbliche », « Elezioni », « Sguardo internazionale ». 


Stevens RoBERT D. The Role of the Library of Congress in the International 
Exchange of Official Publications - A Brief History (Washington: The Library 
of Congress, 1953, pp. 85). 


Breve storia delle funzioni che ha avuto la Biblioteca del Congresso ameri- 
cano nello scambio internazionale di pubblicazioni ufficiali. 


Tata Industries Ltd., Department of Economics and Statistics, Statistical Outline 
of India - 1953 (Bombay: Department of Economics and Statistics, 1953, 
pp. Il + 46). 


Questo annuario statistico indiano è suddiviso in undici parti: « Reddito na- 
zionale », « Popolazione », « Risorse naturali », «Industria e trasporti », « La- 
voro industriale », « Commercio estero», « Banche e assicurazioni », « Finanze 
pubbliche », « Prezzi», «Primo piano quinquennale 1951-56», « Varie ». 


Tatur S. K., Il calcolo dei costi e la redditività (Moskva: Akademija Nauk, 1951, 
pp. 165, 6r.). 


Una esposizione dei sistemi di consolidamento del calcolo dei costi nell'impresa 
industriale sovietica, basata sull'esame dei principi della forma di « Chozrasciot » 
(calcolo dei costi) attualmente applicata nell’industria, con esclusione dell'analisi 
storica delle sue varie trasformazioni nel tempo. 


Twentieth (The) Century Fund, Annual Report 1952 (New York: Twentieth (The) 
Century Fund, s.a., pp. 88). 


Union de Banques Suisses, L’Autriche (Zurich: Union de Banques Suisses, 1953, 
pp. 32). 


Unione Italiana Fabbricanti Birra e Malto, Panorama dell'industria della birra - 
Studio statistico sull’industria della birra in Italia e all’estero (Milano: Unione 
Italiana Fabbricanti Birra e Malto, 1953, pp. 40). 


United Nations, Food and Agriculture Organization, European Timber Statistics 
1913-1950 (Geneva: United Nations, 1953, $ 1,75). 


Il volume concerne le ricerche relative alle esigenze dell'economia europea a 
riguardo del legno. Sono state calcolate, per ciascun paese d’Europa, le cifre 
relative al commercio e alla produzione del legno e dei prodotti derivati; tali 
cifre sono state raggruppate in tre serie di tavole, dedicate, rispettivamente, 
alla «produzione », agli «scambi commerciali » e al «consumo ». Il periodo 
considerato va dal 1913 al 1950, eccettuati gli anni di guerra per i quali non 
sì dispone di statistiche sufficienti. 


United States Council of the International Chamber of Commerce Inc., The Expan- 
sion of Trade (New York: International Chamber of Commerce, 1953, pp: 15). 


Rapporto preparato dalla Commissione sulla Politica Commerciale dell'« United 
States Council of 1.C.C.». Gli autori invitano il Governo statunitense ad adot- 
tare una politica che incoraggi le importazioni cercando, nel contempo, di ri- 


durre le conseguenze dannose per i settori dell’economia fino ad oggi «pro- 
tetti » dallo stato. 
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United States Department of Labor, The Workers’ Story 1913-1953 - Labor Year- 
book N. 11 (Washington: United States Department of Labor, 1953, pp. VIII + 
143, cents 45). 


L’annuario si divide in undici parti: «Chi è il lavoratore americano? », « L’en- 
tità della produzione americana », « Tenore di vita del lavoratore americano », 
«Il lavoratore e il suo compito », « Protezione del lavoro», « Protezione del 
lavoratore disoccupato », « Le libertà del lavoratore », «I sindacati dei lavo- 
ratori », «I contratti collettivi », «I ministeri del lavoro », «Il ministero statu- 
nitense del lavoro ». In appendice sono riprodotti alcuni «dati riguardanti la 
storia dei lavoratori americani» e Velenco delle pubblicazioni del ministero 
statunitense del lavoro. 


Universita di Palermo, Annali della Facoltà di Economia e Commercio, (Anno VI - 
1952, Fasc. I e II) (Palermo: Università, 1952, pp. 270, L. 600). 


Il volume, dedicato alla memoria del Prof. Paolo Ricca Salerno, raggruppa 
alcuni suoi scritti. Tali scritti sono riuniti nelle seguenti parti: «I costi asso- 
ciati nell'odierna organizzazione dell’impresa »; « Contributo alla teoria eco- 
nomica della finanza »; «La tradizione italiana e i compiti odierni nella scienza 
delle finanze »; « Sul concetto di pressione tributaria ». Apre il volume una 
introduzione di Giuseppe Frisella Vella. 


Vatcrev V. M., Organizzazione e pianificazione della circolazione monetaria nel- 
VU.R.S.S. (Moskva: Gosfinizdat, 1952, pp. 287, 7r. 40 kop.). 


Nel lavoro sono esaminati i principi ed i metodi dell’organizzazione e della 
pianificazione della circolazione monetaria nel URSS, in base al programma 
del corso universitario dedicato a questo argomento. I capitoli VII ed VIII sono 
stati scritti da I. E. Jagodiny sotto la direzione dell'autore. 

Indice del volume: Cap. I: I principi fondamentali della circolazione mone- 
taria nell URSS; II: Il sistema di pianificazione della circolazione monetaria 
del URSS; III: I metodi per stabilire i bilanci dei redditi monetari e delle 
uscite della popolazione; IV: Il piano di cassa della Gosbank; V: L'attuazione 
del piano di cassa della Gosbank; VI: L’organizzazione della circolazione del 
denaro presso le imprese, le organizzazioni e le istituzioni; VII: Il controllo 
bancario sull’impiego dei fondi salariali; VIII: L’organizzazione dei servizi di 
cassa e di emissione della Gosbank. 


Vinci FeLIce, I fondamenti dell’’economia (Milano: Istituto Editoriale Cisalpino, 
1953, pp. 318, L. 2.800). 


Questo volume sara recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Vinci FELICE, Statistica ed economica nella nostra enciclopedia matematica (Uni- 
versitá degli Studi di Milano - Istituto di Scienze Economiche e Statistiche - 
Quaderni XVII) (Milano: Universita degli Studi, 1953, pp. 25). 


Lo studio si divide in sette parti: « L’elasticità dei consumi e le nuove inter- 
polazioni e perequazioni dinamiche », «Le distribuzioni dei redditi hanno con- 
dotto al metodo interpolatorio e perequativo delle differenze », «Il metodo delle 
differenze e alcune notizie storico-bibliografiche secondo la nostra Enciclope- 
dia Matematica», « Alcuni punti controversi e un’applicazione singolare del 
teorema del Bernoulli», «I pericoli della statistica negli schemì teorici del 
calcolo delle probabilità », «I cosiddetti testi di rappresentatività e il metodo 
dei profili », «Il calcolo delle preferenze è un ramo delle matematiche troppo 
recente perché ne sia possibile la divulgazione enciclopedica ». 


Ziircher Handelskammer, Bericht über das Jahr 1952 (Zürich: Zürcher Handels- 
kammer, 1953, pp. 110). 


SEGNALAZIONI EMEROGRAFICHE 


Accounting Research, London. 


July 1953. - Baxter W. T. and Gower L. C. B., The Share of No-Par-Value. - 
Harper P., The Use of Statistics in Consumer Research. - Fuerst E., A Flow Chart 
for Social Accountants. - Scorr J. A., The Brothers. - AMERMAN G., The Mathe- 
matics of Variance Analysis. 


Actualité (L”) Economique, Montréal. 


Avril-Juin 1953. - MinviLLe E., Le chef d'entreprise. II. Type professionnel et 
social. - BLANCHARD Y., Vers une connaissance philosophique de l’activité écono- 
mique. - DELORME J., Les coopératives de crédit aux Etats-Unis. - ANGERS F. A. 
et ALLEN P., Evolution de la structure des emplois au Canada. I. De l’artisanat 
au capitalisme manufacturier. - PARENT G. H., La représentation commerciale du 
Canada à l'étranger. 


Juillet-Septembre 1953. - MELANCON J., L'administration financière de la petite 
entreprise. - BÉDARD C. M., En marge du nouveau projet canadien de canalisation 
et d'aménagement hydro-électrique du réseau Grands-Lacs-Saint-Laurent. - An- 
GER F. A. et ALLEN P., Evolution de la structure des emplois au Canada. II. Effets 
de la révolution industrielle dans les manufactures. - Gosat G., La sécurité sociale 
en France. - GARDNER G., Problèmes d’adaptation dans le Grand-Nord canadien. 


Allgemeines Statistisches Archiv, München. 


Zweites Heft 1953. - JURKAT E., Marketing Research. - BUSHERT G., Der Aussen- 
handel im internationale Vergleich. - SPILKER H., Zur Berechnung des Massenein- 
kommens. - SCHLESINGER H., Berchnung und Aussagewert des Masseneinkommens. 
- SrarwaD H. H, Einwirkungsmóglichkeiten der amtlichen Statistik auf die 
Offentlichkeit. - Hosse H., Beschaffung, Lagerung, Absatz und Kosten des Ein- 
zelhandels. GIEHL R., Der Einsatz der Log Abax-Statistik-und Buchungsmaschine 
bei der Aufbereitung der Einkommensteuerstatistik 1950, 


American (The) Economic Review, Menasha, Wis. 


September 1953, Part. 1. - CHRISTENSON C. L., The Theory of the Offset Factor: 
The Impact of Labor Disputes upon Coal Production. - HoLzman F. D., The Burden 
of Soviet Taxation. - Marcus E., Cyclical Turning Points: Canada, 1927-1939. - 
STIGLER G. J., Sraffa's Ricardo. 


September 1953, Part 2. - Bowen H. R., Graduate Education in Economics. 


American (The) Political Science Review, Menasha, Wis. 


June 1953. - PrircHerr C. H., Libertarian Motivations on the Vinson Court. - 
Lipson L., The Two-Party System in British Politics. - CAMPBELL A., GURIN G. 
and Miter W. E., Political Issues and the Vote: November, 1952. - SMUCKLER 
R. H, The Region of Isolationism. - Wricut G., Agrarian Syndicalism in Postwar 
France. - HoLcomBe A. N., American View of European Union. - BEHRMAN 
J. N., Political Factors in U.S. International Financial Cooperation, 1945-1950. - 
Eccer R., Nature over Art: No More Local Finance. - Ostrom V., State Admini- 
stration of Natural Resources in the West. - CaLowELL L. K., Technical Assistance 
and Administrative Reform in Colombia. - Kuappurt M., The Role of the Mili- 
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tary in Middle East Politics. - Key V. O., Jr. Partisanship and County Office: 
The Case of Ohio. - Scammon R. M, British By-Elections 1952. 


September 1953. - Research in Comparative Politics (Report of the Inter Uni- 
versity Summer Seminar on Comparative Politics, Social Science Research Council. 


Comments on the Seminar Report). - La Patompara J. G., The Italian Elections 
and the Problem of Representation. - FRISCHKNECHT R. L. The Democratization 
of Administration: The Farmer Committee System. - Cutp Davis K., Some Re- 


flections of a Law Professor about Instruction and Research in Public Admini- 
stration. - THompson K. W., Collective Security Reexamined. - CassiveLLI C. W., 
The Law of Oligarchy. - Davey H. W., The Legislative Council Movement in the 
United States, 1933-1953. 


Annales des Sciences Economiques Appliquées, Louvain. 


Juillet 1953. - Aperçu de la conjoncture économique en Belgique. - Vars U., La 
hiérarchie dans la structure de l'entreprise. - NusBaum S. La convention entre 
les Etats-Unis et la Belgique pour éviter la double imposition et prévenir l'évasion 
fiscale en matière d’impôts sur les revenus (avec préface de M. L. Jacquet). 


Septembre 1953. - Aperçu de la conjoncture économique en Belgique. - VAEs U., 
Choix du type de hiérarchie. - Levaux V., L'information des actionnaires. 


Décembre 1953. - Aperçu de la conjoncture économique en Belgique. - BONvoIsIN 
P., Le système bancaire belge. - DE GUERTECHIN L., Les reviseurs d'entreprises. 
- DELANDE H., Le problème de l’or. - VLAEMMINCK J.-H., Le droit dans l’entreprise. 


Annals (The) of the American Academy of Political and Social Science, 
Philadelphia. 


July 1953. - NATO and World Peace - Background Considerations - Current Poli- 
cies - The Areas Involved - Liberation - Appraisals of NATO - Addendum. 


September 1953. - Congress and Foreign Relations - Background - Foreign Relat- 
ions Functions of the Congress - Legislative-Executive Relations - Conclusion. 


November 1953. - The Impact of Atomic Energy - Nuclear Weapons - Nuclear 
Power - Political Power - Individuals in Society. 


Aussenwirtschaft, Bern. 


Juni 1953. - BacHMANN H., BossHarpt A., Lùrorr F., Betrachtungen zur Aus- 
senwirtschaft. - Kuna E., Probleme der westeuropaischen Landwirtschaftsintegra- 
tion. - ALLENSPACH H., Die Abkommen über die deutschen Auslandsschulden. - 
Hua W., Aus der Tátigkeit des Schweizerischen Instituts fúr Aussenwirtschafts- 
und Marktforschung im Jahre 1952. 


September 1953. - BacHMANN H., BossHarpr A., LUTOLF F., Betrachtungen zur Aus- 
senwirtschaftspolitik. - HABERLER G., Die Konjunkturaussichten in den Vereinigten 
Staaten von America. - Baape F., Die Wiedereinschaltung Deutschlands in den 
Welthandel nach dem zweiten Weltkrieg. - ALLENSPACH H., Probleme der Export- 
risikogarantie. 


Banca Nazionale del Lavoro Quarterly Review, Roma. 


April-June 1953. - Sayers R. S., A Second-Year Review of Mr. Butler’s Monetary 
Policy. - Lutz V., Italian Economic Developments in 1952 as Reported by the 
Bank of Italy. - Fepericr N., Some Aspects of the Italian Demographic Situation: 
the First Results of the 1951 Census. - A. V. R., The Natural Gas Industry in 
Italy. - Rowan D., Central Banking in the Commonwealth. 
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Bancaria, Roma. 


Giugno 1953. - Amoroso L., La moneta nella Federazione europea. - « ÁLPINUS », 
Considerazioni sull'attuale squilibrio dei pagamenti internazionali. - Parasassi M., 
Il mito della convertibilità. - ACHTERBERG E., Le Banche tedesche e i loro azionisti. 
- PeLLERI P., L'andamento del mercato finanziario dal febbraio al giugno 1953. 


Luglio 1953. - Savers R. S., Azione e funzioni della Banca centrale nell’Inghilterra 
d'oggi - Farrorosi T, In tema di contabilità dello Stato: Ancora del bilancio unico. 
- Fmosto L., L’esame dei bilanci d’impresa nella pratica bancaria e professionale. 
II. - PeLLERI P., L'andamento del mercato finanziario nel luglio 1953. 


Agosto 1953. - STUCKEN R., Particolarità del sistema monetario e bancario tedesco. 
- DeLLa Porta G., Su di un modello integrativo della teoria classica e di quella 
keynesiana. - ScHEFFER C. F., La Banca centrale dell’Indonesia e il suo avvenire. 
- PeLLERI P., L'andamento del mercato finanziario nell’agosto 1953. 


Settembre 1953. - Resta M., Il paradosso della situazione economica internazionale 
ed i suoi presunti rimedi. - Cosciani C., Problemi fiscali della Comunità europea 
del carbone e dell’acciaio. - Fmosto L., L’esame dei bilanci d’impresa nella pratica 
bancaria e professionale. III. - MacnanI L., L’anno bancario 1952-53. - PELLERI P., 
L’andamento del mercato finanziario nel settembre 1953. 


Ottobre 1953. - MENICHELLA D., Credito agrario e politica economica. - PIERONI O., 
Problemi attuali di credito agrario in Sardegna. - NicoLINI F., Le origini del Banco 
di Napoli. - Fatrorost T., I bilanci degli enti sovvenzionati dallo Stato. - BLom 
F. W. C., Progressi e prospettive dell'economia olandese. - PeLLERI P., L'andamento 
del mercato finanziario nell’ottobre 1953. 


Novembre 1953. - ParRAvICINI G., Il credito. I. - WieBEL M., Aspetti della ricostru- 
zione economica tedesca. - FarrorosI T., La riforma della pubblica amministra- 
zione. - PeLLERI P., L'andamento del mercato finanziario nel novembre 1953. 


Banque, Paris. 


Mai 1953. - MARIN X., Les récentes modifications au Droit des sociétés par actions. 
- Vitters B., La Caisse Nationale des Marchés de l’Etat. - LALLEMENT P. Le Con- 
tentieux dans la Banque. - ScHLoceL M., Le financement du commerce interna- 
tional. - TissieR J. et Love A., GUENSER G., Les banques et la monnaie en Suisse. 


Juin 1953. - Gicnoux C. J., Vicissitudes et méthodologie européennes. - Marin X., 
Les récentes modifications au droit des sociétés par actions (suite). - VILLERs B., 
La Caisse Nationale des Marchés de l’Etat (suite et fin). - Bosca J., Le rapport du 
Conseil National du Crédit. - LALLEMENT P., Le Contentieux dans la Banque (suite 
et fin). - La progression vers la liberté des marchés. - SepiLLor R., Ombres sur le 
franc. - James E., Le Congrès des Economistes de langue francaise. 


Banque de Bruxelles Quarterly Survey, Bruxelles. 
N. 2-3, 1953. - HarroD R., Great Britain and Currency Convertibility - BREPOELS 
H., Notes and Documents: The National Income in 1952. 

Barclays Bank Review, London. 


August 1953. - A City View of the Budget. - The Progress of the World Bank. - 
British Film Production. 


November 1953. - Tariffs Under G.A.T.T. - Sources of Saving. - The Sudan Gezira 
Scheme. 
Boletín de Estudios Económicos, Bilbao. 


Septiembre 1953. - ALBINANA GARCÍA-QUINTANA C., En torno a la contribución 
general sobre la renta. - FERNÁNDEZ J. A., La sociedad total. - SANCHEZ-ASIAIN 
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J. A., De las soluciones a la depreciación monetaria. - EZcURDIA J. L., La estructura 
de la balanza comercial española. 


Bulletin de l’Institut de Recherches Economiques et Sociales, Louvain. 


Août 1953. - DUQUESNE DE LA VINELLE L., Contribution à l'étude de la maturité 
économique. - ROMANIUK A. et DE Groote J., L'écart inflatoire dans une économie 
planifiée du type soviétique. - D'UrseL M., La productivité aux Etats-Unis. Sa 
mesure et son interprétation. 


Septembre 1953. - Durpriez L.-H., La conjoncture économique de la Belgique. 


Bulletin Mensuel de Statistique, Paris. 


Supplément Avril-Juin 1953. - L'énquéte par sondage l'emploi (fin). - Résultats 
du recensement des fonctionnaires de l'Etat effectué en 1952. - Statistique des 
constructions bénéficiant des prêts spéciaux du Crédit Foncier. Année 1951 et 1°" 
trimestre 1952. - Les salaires en France en 1952. - Répartition des entreprises 
commerciales et artisanales d’après l'importance de leur chiffre d’affaires en 
1949 (fin). 


Supplément Juillet-Septembre 1953. - Statistique des permis de construire. An- 
née 1952. - Immatriculation des véhicules automobiles neufs en 1952. - Les acci- 
dents corporels de la circulation routière en 1951. - Une enquête par sondage sur 
les loyers des locaux d’habitation. - Les chiffres d’affaires déclarés aux administra- 
tions fiscales en 1951. - Répartition des entreprises d’après leurs chiffres d’affaires 
et leurs bénéfices nets fiscaux en 1950. Entreprises soumises à l'impôt sur les 
sociétés et entreprises soumises a la taxe proportionnelle sur les bénéfices indus- 
triels, commerciaux et artisanaux (à l’exclusion des entreprises dont le bénéfice 
est fixé forfaitairement). 


Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Oxford. 


April 1953. - TURNER H. A., SMITH R., The Slump in the Cotton Industry, 1952. - 
HoLLanp D. G., SeERs D., Economic Developments in 1952 and Future Prospects. - 
Lomax K. S., Recent Productivity Changes in the British Cotton Industry. 


May 1953. - Day A. C. L., Convertibility and the European Payments Union. - 
Partison J. S., Expenditure of Glasgow University Students. - Dawson R. F. F., 
Ownership of Cars and Certain Durable Household Goods. 


June & July 1953. - LypaLL H. F., National Survey of Personal Incomes and Sa- 
vings. - Conway F. An Index of Teachers’ Salaries. - ScHuLz T., A * Human 
Needs’ Diet: April, 1953. - Grippin T. K., A Note on the Use of Statistics about 


Savings. 


August 1953. - KnowLes K. G. J. C., Coe H. J. D., Rates and Earnings in London 
Transport. - TURNER H. A., Unemployment in Textiles. 


September 1953. - Exvin G. H., Earnings and Living Standards. A Comment. - 
ScHuLz T., Wies P., A Rejoinder. - WiLes P., Average Wages in U.S.S.R. 


Canadian (The) Journal of Economics and Political Science, Toronto. 


August 1953. - MarsHaLL H., The Role of the Dominion Bureau of Stastistics. - 
EAsTERBROOK W. T., Innis and Economics. - Waines W. J., Dominion-Provincial 
Financial Arrangements. - DoucLas M. Welfare and Redistribution. - BoULANG 
K. E., Toward a General Theory of Growth. - Warp N., The Redistribution of 1952. 
- O’ConneL M. P., The Ideas of Henri Bourassa. - Lewis G. K., A Forgotten 
Classic of English Life and Government. - Hiccins B., A Note on Taxation and 


Inflation. 
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Comunita (La) Internazionale, Roma. 


Luglio 1953. - GuccenHEIM P., Universalismo e regionalismo europeo nel diritto 
internazionale. - Papi G. U., Teoria dello sviluppo economico. - Monaco R., Le 
comunità sopranazionali nell'ordinamento internazionale. 


Ottobre 1953. - BenvenuTI L., Illusioni e realtà delle Nazioni Unite. - PRASSI T. 
e Aco R., Osservazioni sul problema della revisione dello Statuto delle Nazioni 
Unite. - CarLI G., Luci ed ombre della politica europeistica. - STERPELLONE A., La 
politica internazionale degli Stati Uniti nel passaggio dall’Amministrazione demo- 
cratica all’amministrazione repubblicana. - Dr Simone G. M. Le Nazioni ed il finan- 
ziamento dello sviluppo delle economie arretrate. 


Critica Economica, Roma. 


Giugno 1953. - A. P., Nostro Paese. - TRENTIN B., L'ideologia della Confindustria e 
i problemi dello sviluppo economico nazionale. 


Agosto 1953. - A. P., Nostro Paese. - VALLE P., Appunti sull’economia italiana. - 
TRENTIN B., Gli industriali italiani e l’imperialismo americano. 


Ottobre 1953. - A. P., Nostro Paese, - BARBADORO I, Rampazzo L., Considerazioni 
sull'emigrazione italiana. 


Econometrica, Chicago, Ill. 


July 1953. - Mercier R., Comptabilité Nationale et Tableaux Economiques. - 
Srrotz R. H., McAnutty J. C. and Naxnves J. B., Jr. Goodwin's Nonlinear Theory 
of the Business Cycle: An Electro-Analog Solution. - SoLow R. M. and SAMUEL- 
son P. A. Balanced Growth under Constant Returns to Scale. - KLEIN L. R. and 
Mooney H. W., Negro-White Savings Differentials and the Consumption Function 
Problem. - GEORGESCU-ROENGEN N., Note on Holley's « Dynamic Model». - HoLLEY 
J. L., Comment on Georgescu-Roegen’s Note on «A Dynamic Model». 


Economia Internazionale, Genova. 


Agosto 1953. - BiLimovicH A. D., A Model of the Undulatory Economic Process. - 
FRANCHINI-STAPPO A., Di alcune condizioni relative all’accrescimento del reddito 
nazionale. - HoseLITZ B. F., Social Structure and Economic Growth. - Marrama V., 
Intorno al concetto di sviluppo economico. - Ruerr J., Influences Regulating the 
Amount of Currency and the Institutional Problem of Money. - BaLocH T., Ripresa 
economica attraverso la depressione. Note sulla situazione britannica. - PosTHUMA 
S., Note on Convertibility. - RoBERTSOon W., A Note on the Sterling Area Dollar 
Pool. - Van DER MENSBRUCGHE J., La politique commerciale de la Communauté 
Européenne du Charbon et de l’Acier. - Warts H. and Procopé V., The Problem 
of Compensating Property Losses. Experiences Gained from the Compensation 
Policy for Displaced Persons in Finland. 


Novembre 1953. - Amonn A., Die allgemeine Problematik der Zinstheorie. - 
Dickinson H. D., Some Observations on the Marginal Utility of Income and on 
the Equitable Tax. - LAUFENBURGER H., Aspects politique, économique et social 


de la réforme de la fiscalité francaise. - Meter G. M., The Problem of Limited Eco- 
nomic Development. - AKHTAR S. M., The Land Tenure Situation in Pakistan. - 
Thomas B., Le migrazioni e la «viabilità» economica dell’Europa Occidentale. - 
ZUNARELLI E., Svalutazione monetaria ed eccessi fiscali in Italia. 


Economica, London. 


August 1953. - JewkEs J., Monopoly and Economic Progress. - FLEMING M., Opti- 
mal Production with Fixed Profits. - Conen J., The Element of Lottery in British 
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Government Bonds, 1694-1919. - CARTTER A. M., A New Method of Relating British 
Capital Ownership and Estate Duty Liability to Income Groups. - LANCASTER K., 
A Refutation of Mr. Bernardelli. 


Economic (The) Journal, London. 


September 1953. - Paisx F. W., Open and Repressed Inflation. - WiLson T., Pro- 
fessor Robertson on Effective Demand and the Trade Cycle. - RoBINSON J., Imper- 
fect Competition Revisited. - Any P., Fluctuation in Incomes of Primary Produ- 
cers: À Comment. - Hamserc D., Income Growth in Secular Stagnation and Infla- 
tion. - TRIANTIS S. G., Economic Progress, Occupational Redistribution and Inter- 
national Terms of Trade. - KaupER E., Genesis of the Marginal Utility Theory. 


Economie Appliquée, Paris. 


Janvier-Mars 1953. - Rorrier G., L’Economie britannique depuis la guerre. - 
Peacock A. T. et McKirrerick T. E. M. Commentaires sur l’article précédent. - 
Liste E., Le Centre britannique du Charbon et de l’Acier. - Niveau M. et Rot- 
TIER G., Les paiements extérieurs du Royaume-Uni, 1945-1952. - Day A. C. L., 
Commentaires sur l’article précédent. - Niveau M., L’organisation de la zone 
sterling et le rôle international de la livre. - BareAu P., Commentaires sur l’article 
précédent. - Liste E., Note sur les investissements britanniques dans la zone 
Sterling. - Witson J. S. G., Commentaires sur la note précédente. 


Economist (De), Haarlem. 


Mei 1953. - Detrcaauw G. Th. J., Emigratie als bijdrage tot vermindering van den 
bevolkingsdruk in Nederland (L’emigrazione come contributo alla riduzione della 
pressione demografica in Olanda). - Dirker F. W., Recente discussies over de 
grondslagen van de leer der optimale maatschappelijke welvaart (Recenti discus- 
sioni sui principi della teoria del benessere sociale ottimo). - De MEeESTER E. D, 
Internationale economische kroniek (Cronaca economica internazionale). 


Juni 1953. - Brezet J. C., De huidige positie van het aandeel als beleggingssobject 
(L’attuale posizione delle azioni come oggetto di investimento). - DeLrcaauw G. 
Th. J., Emigratie als bijdrage tot vermindering van den bevolkingsdruk in Neder- 
land (II) L'emigrazione come contributo alla riduzione della pressione demo- 
grafica in Olanda) (II). - Varg W. L., Opmerkingen en Aantekeningen (Note e 
osservazioni). 


Juli-Augustus 1953. - De Ross F., Geldwaarde-theorie als dynamisch problemem 
(La teoria del valore dell'oro come problema dinamico). - GREIDANUS G., De insta- 
biliteit van de exportmarkten der minder ontwikkelde landen (L'instabilita dei 


mercati di esportazione dei paesi sottosviluppati). 


Egypte (L’) Contemporaine, Le Caire. 


Juillet 1953. - EL MoLLa Y., American Cotton Policy through the thirties (A new 
approach to cotton price determination). - Nasr Z. A., Confusions élémentaires 
et theorie keynésienne. - Bapr A. M., Le connaissement comme moyen de preuve 
en droit égyptien (en langue arabe). 


Ekonomista, Warszawa. 


Kwartal II, 1953. - Lance O., Rewolucyjna tresc nauki Karola Marksa (Il contenuto 
rivoluzionario della dottrina di C. Marx). - Gropek A., Znajomose dziel Marksa w 
Polsce przed rokiem 1883 (La conoscenza delle opere di Marx in Polonia prima 
del 1883). - Secomsx1 K., Zagadnienia obnizki kosztów inwesticji (I problemi della 
diminuzione dei costi degli investimenti). - SokoLow D., Podstawowe prawo eko- 
nomiczne wspélezesnego kapitalizmu (La legge fondamentale economica del capi- 
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talismo contemporaneo). - SroLinskI F., Na marginesie pracy Jana Mlota «Kto z 
czego zyje» (In margine al lavoro di Jan Mlot «Di che uno vive»). - SWIECICKI 
M., Reprodukcja sily roboczej spoleczenstwa a zjawiska ludnosciowe (La riprodu- 
zione della mano d'opera sociale e i fenomeni demografici). 


Etudes Economiques, Mons. 


Septembre 1953. - Viro F., Le problème du plein emploi en Italie. - FREROTTE M. 
L'économie du réarmement (II). Implications économiques du réarmement dans 
les pays de PO.T.A.N. - ORBAN M. Le passage de la microéconomie à la macroéco- 
nomie. - CANART G., L'évolution des banques belges en 1952-53. - Dupont J. A., 
Le statut des reviseurs d’entreprises. - Trine A., L'évolution de la législation 
sociale. 


Europa Archiv, Frankfurt a.M. 
Juni 1953, N. 12. - BarzeL R., Die Errichtung des Gemeinsamen Marktes für Stahl. 


Juli 1953, N. 13. - Wier P., Wirtschafts- und Organisationspolitik in westeuropäi- 
schen Kohlenbergbau bis zur Errichtung der Montanunion. - Die Commonwealth- 
Konferenz in Lodon vom. 3. bis 9. Juli 1953. 


Juli-August 1953, N. 14/15. - BODIGHEIMER W., Die Stellungnahme des Montanpar- 
lamentes zu dem ersten Tatigkeitsbericht der Hohen Behórde. - BRÜGEL J. W., Die 
Internationale der Genossenschaften. 


August 1953, N. 16. - LAUBERT R., Deutschland im Netz der Europastrassen. 


September 1953, N. 17. - FABER D., Entwicklung und Lage der Wohnungswirtschaft 
in der sowjetischen Besatzungszone 1945 bis 1953. 


Federal Reserve Bulletin, Washington. 


June 1953. - Labor Market Developments. - 1953 Survey of Consumer Finances. 
Part I. The General Financial Position and Economic Outlook of Consumers. - 
Collection of Checks by Federal Reserve Banks. 


July 1953. - Recent Credit and Monetary Developments. - 1953 Survey of Consu- 
mer Finances. Part II. Purchases of Durable Goods in 1952 and Buying Plans for 
1953. - Wartime and Postwar Credit Demands of Large Corporations. - Estimated 
Liquid Asset Holdings of Individuals and Businesses. 


August 1953. - Residential Real Estate Developments. - 1953 Survey of Consumer 
Finances: Part. III. Housing of Consumers. - The Balance Sheet of Agriculture, 
1953. 


September 1953. - Agricultural Supply and Price Developments. - 1953 Survey of 
Consumer Finances: Part IV. Net Worth of Consumer, Early 1953. 


Finansi i Kredit, Sofija. 


N. 10, 1951. - SapuNDJEv D., Kapitalnoto stroitelstvo v SSSR i u nas (I grandi 
lavori nell'URSS e in Bulgaria). - Srosanov A., Spestovnossta - vajen faktor za 
finansirane na sotzialisticeskoto stroitelstvo y nas. Nasciata spestovna politika (I ri- 
sparmi - importante fattore per il finanziamento dell’edificazione del socialismo in 
Bulgaria. La politica bulgara del risparmio). - Nixotov Cu., Djrjiavnite taksi v 
Narodnata republika Blgarija (Le imposte statali della Repubblica Popolare di 
Bulgaria). 


Fomento Social, Madrid. 


Julio-Septiembre 1953. - In memoriam P. Joaquin Azpiazu, S.I. (1887-1953). - 
DeL VALLE F., Trayectoria y significado social del P. Azpiazu. - Obras y artículos 
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del P. Joacquín Azpiazu, S.I. - AzPIazU J., Moral profesional en la Banca, en la 
Bolsa y en el Comercio. - Brucarota M., Legitimidad de la acción sindical sobre 
los salarios. 


Foreign Affairs, New York. 


July 1953. - OPPENHEIMER J. R., Atomic Weapons and American Policy. - Hupson 
G. F., Will Britain and America Split in Asia? - WoLre B. D., The Struggle for 


the Soviet Succession. - WiLes P., The Soviet Economy Outpaces the West. - 
PEARSON L. B., Canada’s Northern Horizon. - EagLETON C., Excesses of Self-Deter- 
mination. - SIEGFRIED A., The Suez: International Roadway. - East W. G., The 


Mediterranean: Pivot of Peace and War. - Munro L. K., New Zealand and the 
New Pacific. - FERNswortH L., Spain in Western Defense. - BALLANTINE J. W., The 
Future of the Ryukyus. 


October 1953. - DEAN A. H., The Bricker Amendment and Authority Over Foreign 
Affairs. - MoseLy P. E., The Kremlin's Foreign Policy Since Stalin. - DEXTER BS 
Locarno Again. - ARMSTRONG H. F., The Grand Alliance Hesitates. - VON DEM 
BusscHE A. German Rearmament: Hopes and Fears. - WuirrLesey D. Kenya, 
the Land and Mau Mau. - Kveper D, «Territorial War»: The New Concept of 
Resistance. - Harrop R., Self-Help and «Helpfulness» in British-American Trade. 
- Trac J. J., Jr., The Rebirth of North Norway. - Caro O., Soviet Colonialism 
in Central Asia. - KuLskI W. W., Class Stratifications in the Soviet Union. 


Giornale degli Economisti e Annali di Economia, Milano. 


Maggio-Giugno 1953. - Barri P., Il dollaro e loro. - Murray R. A., Alcune con- 
siderazioni sui problemi della finanza pubblica come scienza politica. - DEMARIA G., 
La stentata evoluzione dell’economia cerealicolo-carneo-lattiero-casearia e misure 
economiche per il suo progresso. 


Luglio-Agosto 1953. - GamBINO A., Il Ricardo del Ferrara. - De VercoTTINI M., Sugli 
indici di riproduzione. - Papi G. U., Patologia economica. - TomasELLI A., Ancora 
sull’insufficienza logica della concezione meccanicistica nella fenomenica econo- 
mica. - Curozo I, Osservazioni sulla instabilità dell’equilibrio dinamico nella 
macro-dinamica. - DemarIA G., La stentata evoluzione dell'economia cerealicolo- 
carneo-lattiero-casearia e misure economiche per il. suo progresso. 


Settembre-Ottobre 1953. - Fossatt A., Achille Loria nella storia del pensiero eco- 
nomico italiano. - Vrro F., La posizione dell’uomo nel pensiero economico contem- 
poraneo. - LENTI L., La fecondità matrimoniale in Italia dal 1930 al 1950. - SENSINI 
G., La ricerca delle leggi economiche mediante l’interpolazione dei dati statistici. 
- FRISELLA VELLA G., L'economia meridionale e il suo sviluppo. 


Industria (L’), Milano. 


N. 3, 1953. - Cuenery H. B., Analisi delle modificazioni strutturali dell'economia 
italiana. - Ricossa S., La programmazione lineare ed il metodo del simplesso. - 
PREDETTI A., Ricerca econometrica sulla domanda e l’offerta di tessuti di cotone 
in Italia dal 1928 al 1938. - Popper C., La povertà dello storicismo. 


Industrie, Bruxelles. 


Juin 1953. - Prertre A., Le relèvement de l’économie allemande. - Royer J., L’ac- 
cord général sur les tarifs douaniers et le commerce. - BEKAERT L., Les choses en 
face. - DUMONTIER F., Le béton précontraint. - HENRARD J., Les centres de re- 
cherches. - KUNTSCHEN C., En Suisse: problemes financiers et sociaux. 


Juillet 1953. - Reynaup P. L., Les relations sociales en France (I). - TIBERGHIEN E., 
La production et la distribution de l’électricité en Belgique. - LALOIRE M., La distri- 
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bution, ce bouc émissaire. - Srroopants P., La télédiffusion du Couronnement. - 
CharLIER A. L'économie américaine et la paix. - Ducroca A., Les accélérateurs 
de particules devant la physique moderne. - Le palais de Beaux-Arts. 


Août 1953. - ReynauD P. L. Les relations sociales en France (II). - Tabet W., Les 
machines-outils de construction belge. - ABEELEN (van den) G., En guise de préam- 
bule. - Linsman M. et Poutrart W., La machine mathématique I.R.S.I.A. - F.N.R.S. 
- Ducroce A., L'électronique a-t-elle créé l'imagination artificielle? - VERSCHRAE- 
GHEN L., Eden ou apocalypse. 


International Affairs, London. 


July 1953. - GatHorne-Harvy G. M., The Democratic Monarchy. - MANSERGH N., 
The Commonwealth at the Queen's Accession. - Lorp Layton, Little Europe and 
Britain. - Suessor J., The Place of the Bomber in British Policy. - Spry G., Eco- 
nomic Changes in the Canadian Prairie Provinces. - Bewes T. F. C., The Work of 
the Christian Church Among the Kikiyu. - Lonericc S., The Decline of the West: 
in the Middle East. 


October 1953. - WiLmor C., Britain's Strategic Relationship to Europe. - COLLAR 
H. J., British Commercial Relations with China. - HawTrey R. G., Confidence and 
Convertibility. - Monror E., The Arab-Israel Frontier. - Coate W. A. The Con- 
dition of Arab Refugees in Jordan. - Hasicut M, The Special Position of 
Switzerland in International Affairs. - BELL C., The United Nations and the West. 


Investigación Económica, México. 


Primer Trimestre 1953. - Vas Garcia E., Europa impulsa sus exportaciones. - 


RIVERA F., Gerencia administrativa y desarrollo económico. - VAN GLINSTRA- 
BLEEKER R. J. P., Algunos aspectos de la emigración y la inmigración. - GUTIERREZ 
A. F., Desarrollo de actividades primarias en el último decenio. - BARBER B., El 


Ingreso Nacional. 


Secundo Trimestre 1953. - Torres GAITAN R., El desarrollo de la economía nacional 
y de sus principales sectores. - CeceNA J. L., Inversiones internacionales privadas 
en el siglo XX - Mesa redonda sobre resultados y tendencias del desarrollo 
económico. - SANCHEZ SARTO M., Los procesos de integración económica en Europa 
y en América Latina. - NAVARRETE A., Jr., Algunos efectos de la situación econó- 
mica internacional en la economía mexicana. - Mesa redonda sobre la economía 
mundial y sus efectos en el desarrollo económico de México. - Bravo J. M., Revisión 
de ideas sobre la planeación industrial. 


Jahrbücher für Nationalôkonomie und Statistik, Stuttgart. 


Juli 1953. - Preiser E., Der Kapitalbegriff und die neuere Theorie. - MeInHoLD H., 
Ansátze zu einer internationalen Wirtschaftspolitik. - Brack E. F., Market Theory 
of Walras and Marshall. - Peter H., Zur Axiomatik der modernen Wirtschafstheorie. 


Journal de la Société de Statistique de Paris, Paris. 


Avril-Mai-Juin 1953. - VENDRYES et MaLTERRE R., Le mouvement brownoide de 
l’homme et des animaux. - FLaus L., Les lieux de travail et zones d'habitation 
du département de la Seine. - Hermirre M., Application des méthodes statistiques 
aux problèmes de la gestion des patrimoines immobiliers. 


Juillet-Aoút-Septembre 1953. - Baubez G., Le hasard et les causes rythmées. - 
Detain P., Possibilité de calcul d'un indice du coût de la construction. - CÉpkDeE M., 
Chronique des Statistiques agricoles. - Viennor P., Chronique de Production 
Industrielle. 
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Journal of Farm Economics, Menasha, Wis. 


August 1953. - Lone E. J., Freedom and Security as Policy Objectives. - Fox K. A., 
Factors Affecting the Accuracy of Price Forecasts. - Hrapy E., WoopworTH R., 
Catron D. and Asuton G., Productivity and Substitution Coefficients in Pork Output. 
- Wimiams W. F., Price Expectations and Production Plans. - McDonaLD S. L., The 
Integration Process and Agricultural Problems. - STREET J. H., The « Labor Vacuum » 
and Cotton Mechanization. - GRAF T. F., Hedging - How Effective Is It? 


November 1953. - Fismer W. and SCHRUBEN L. W., Linear Programming Applied 
to Feed-Mixing Under Different Price Conditions. - BLACK J. D., Economics in 
Agricultural College Curricula. - HatHAWAY D. E., Agricultural Policy and Farmers’ 
Freedom: A Suggested Framework. - RicHTER J. H., Agricultural Integration in 
Europe. - JoHNson P. R., Alternative Functions for Analyzing: A Fertilizer- 
Yield Relationship. - ToLLey G., Minimizing Grain Storage Costs. - WoRKING BS 
Hedging Reconsidered. - RAUCHENSTEIN E., Forage-Grain Substitution: Its Impor- 
tance in the Economics of Milk Production. - AnpERSon R. L., Proper Planning 
Reduces Research Errors. - ScHweNG L. D, Agricultural Problems of the Middle 
East. 


Journal (The) of Finance, Chicago, Ill. 


May 1953. - BaGLey DanIEL E., Reports on Maturing Research. - DAUER E. A, 
Increasing Public Understanding of Consumer Credit. - DEAN J., Brown J. A. 
Bronson H. C., THompson L. E., Burrers J. K., Needed Research in Finance. - 
Murray H. C., McCracken P. W., BacH G. L., Reterson R. L., Wuirrirsey C. R., 
WaLLich H. C., CLARK J. D., Round Table on the Patman «Textbooks» II. - 
BURRELL O. K., Doucazz H. E., ConkLinN G. T., Jr., Piser L. M., Horranp R. C., 
Technical Aspects of Treasury Financing. - CoLean M. L., AsHLey T. E., Bartets R., 
SHAY R. F., HoweLL P. L., Critical Survey of Direct Federal Regulation. 


September 1953. - Harkavy O., The Relation between Retained Earnings and 
Common Stock Prices for Large, Listed Corporation. - DERNBURG H. J., Some Basic 
Aspects of the German Debt Settlement. - SHATTUCK L. A., Jr. The Recapture of 
Insiders’ Profits. - Pao Lun CHENG, A Note on the Progressive Consumption Tax. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago, Ill. 


August 1953. - Friepman M., Choice, Chance, and the Personal Distribution of 
Income. - VoziN L., Stalin's Last Testament and the Outlook for Kolkhozy during 
the Succession. - Muscrave R. A., On Incidence. - REZNECK S., Unemployment, 
Unrest, and Relief in the United States during the Depression of 1893-97. - 
ROTTENBERG S., Wage Effects in the Theory of the Labor Movement. 


October 1953. - Davis J. S., The Population Upsurge and the American Economy, 
1945-80. - ROTHENBERG J., Conditions for a Social Welfare Function. - KNIGHT F. H., 
SHISTER J., Professor Tawney; Essayist and Christian Socialist. - HarsanvI J. C., 
Cardinal Utility in Welfare Economics and in the Theory of Risk-taking. - 
ADELMAN M. A. Dirlam and Kahn on the A & P Case. - Dirtam J. B., and Kann 
A. E., A Reply. 


Journal of the American Statistical Association, Menasha, Wis. 


June 1953. - BerLE A. A., Wesley Clair Mitchell: The Economic Scientist. - 
Garvy G., The Velocity of Time Deposits. - BURKHEAD J., Changes in the Functional 
Distribution of Income. - Marks E. S., MauLpin W. P., NisseLson H., The Post- 
Enumeration Survey of the 1950 Census: A Case History in Survey Design. - 
Deminc E. On the Distinction Between Enumerative and Analytic Surveys. - 
Karz L., Confidence Intervals for the Number Showing a Certain Characteristic 
in a Population when Sampling is Without Replacement. - BrownLee K. A, 
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Hopces J. L., Jr., RosENBLATT M., The Up-and-Down Method with Small Samples. 
- Gotus A., Designing Single - Sampling Inspection Plans when the Sample Size 
is Fixed. - Dwyer P. S. and Waucx F. V., On Errors in Matrix Inversion. - 
KimsaLL B. F. A Multiple Group Least Squares’ Problem and the Significance 
of the Associated Orthogonal Polynomials. - Ras D., Estimation of the Parameters 
of Type III Population from Truncated Samples. - Proceeding of the 112th Annual 
Meeting. 


Journal of the Statistical & Social Inquiry Society of Ireland, Dublin. 


106th Session 1952-53. - Kine F. C., Drifting to Absolutism? - SENIOR B. J., Agri- 
cultural Education and Research. - JoHNsTON J., Economic Leviathans. - O’BRIEN L., 
The Northern Ireland Housing Trust. - Grace E. A., Accounting and Economic 
Decision. - NUGENT R. The Economic Future of Northern Ireland. - Srarrorp B., 
The International Labour Organisation. 


Kansallis-Osake-Pankki Economic Review, Helsinki. 


N. 3, 1953. - Watpen J. W., Cost Crisis in the Export Industry. - Totonen K. J., 
Finnish Roads and Motor Traffic. - VaLvanne H., Public Finance: The Outlook. 


Kansantaloudellinen Aikakauskirja, Helsinki. 


Nide III, 1953. - VaLLeE O., Näkôkohtia uusien teollisuuskasviemme kansantalou- 
dellisesta merkityksestä (L’importanza economica dei nuovi impianti industriali in 
Finlandia). - BercHotm T., Sähkôn káyttó ja elintaso (Il consumo di elettricità e 
il tenore di vita). - FouasTeDT G., Maassammuutto Suomessa ja sità kuvaava tilasto 
(Migrazioni interne in Finlandia). - Lacus K., Kulutustasosta eri maissa (Un ten- 
tativo di comparazione dei livelli di consumo). 


Kyklos, Bern. 


Fasc. 1, 1953. - Eli F. Heckscher ï - Exxtis H. S. American Economic Aid to 
Europe in Retrospect. - SHUBIK M., The Role of Game Theory in Economics. - 
PIATIER A., Nouvelles méthodes pour l'étude de la conjoncture (ID). - KAUFMANN J., 
Trends in United States Tariff Policies. 


Fasc. II, 1953. - Boutpinc K. E. Economic Issues in International Conflict. - 
BaumoL W. J., Firms with Limited Money Capital. - BerNACER G., Sparen, Kapital 
und Zins. Eine kritische Betrachtung. - BouLbincG K. E. Economic Theory and 
Measurement. - Rospotsky R., Das «Kapital im allgemeinen» und die « Vielen 
Kapitalien ». - Kapp K. W., Eucken’s Posthumous Work on Economic Policy. 


Lloyds Bank Review, London. 


July 1953. - HacenBUCH W., The Rationale of the Social Services. - BLack E. R., 
Policies and Operations of the World Bank. - Tress R. C., Trends in Public Finance. 


Manchester (The) School of Economic and Social Studies, Manchester. 


September 1953. - Lomax K. S., Allocation and Programming in Modern Economics. 
- Evans G., Wage Rates and Earnings in the Cotton Industry from 1946 to 1951. - 
TarLow A., The Underlying Issues of the 1949-50 Engineering Areas 1939-1951. 


Metroeconomica, Trieste. 


Agosto 1953. - TINBERGEN J., The analysis of unemployment figures and the alleged 
correspondence between causes and cures. - KLATZMANN J., L'élasticité de la demande 
des produits agricoles aux différents stades du circuit commercial. - Koycx L. M, 
Long-term foreign trade elasticities. A note. - PREINREICH G.A.D. (+), Replacement 
in the theory of the firm. 
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Midland Bank Review, London. 


August 1953. - The National Debt Examined. - Business Conditions in Northern 
Ireland. 


Moneta e Credito, Roma. 


2° Trimestre 1953. - Sayers R. S., Il secondo anno del Cancelliere Butler. - 
TAGLIACARNE G., Calcolo del reddito nelle provincie e regioni d'Italia nel 1952. 
- Papi G. U., Carri G., Masera F., Problemi di economia internazionale. - SCHNEIDER 
E., Errori fondamentali nella recente letteratura anti-keynesiana. 


Nationalokonomisk Tidsskrift, Kobenhavn. 


1-2 Hefte, 1953. - LunpBERG E. Aktuelle problem i svensk ekonomisk politik 
(Problemi attuali della politica economica svedese). - Dano S., Pengelon, og reallon 
(Salari monetari e salari reali). - Groes L., Er detailhandelen rationel - og for 
hvem? (E’ efficiente il commercio al dettaglio? E per chi?). - PEDERSEN J., Udligning 
af lejeniveauerne i reldre og nyere ejendomme (Eguaglianza dei livelli di rendita 
fra i vecchi e i nuovi proprietari). 


National Provincial Bank Review, London. 


May 1953. - Camu L., Post-war Financial and Monetary Developments in Belgium. 
- DENNISON S. R., Industry in Transition. 


August 1953. - ANDERSON D. F., A Sketch of the British Shipping Industry in 
1953. - Hopper H. G., Agriculture, Policy and Prospects. 


Oxford Economic Papers, Oxford. 


June 1953. - Hicks J. R., An Inaugural Lecture. - RicHarpson G. B., Imperfect 
Knowledge and Economic Efficiency. - ZawabzkI K. K. F., The Economics of the 
Schuman Plan. - GRIBBIN T. K., Production Costs in the Gas Industry. - Hopkins 
S. V., Industrial Stoppages and their Economic Significance. 


Political Science Quarterly, Lancaster, Pa. 


June 1953. - TANNENBAUM F., The University Seminar Movement at Columbia 
University. - NAKASIAN S., The Security of Foreign Petroleum Resources. - PaL- 
MER R. R., Notes on the Use of the World « Democracy ». - KLEmER F. M., White 
House Intervention in Labor Disputes. - MarsHALL J.. Human Foundations of 
the State and Law. - Fincey M. I, Land, Debt, and the Man of Property in 
Classical Athens. 


September 1953. - Coppan A., The Decline of Political Theory. - HucHes C. A., 
Semi-responsible Government in the British West Indies. - Curti M, Human 
Nature in American Thought: The Age of Reason and Morality, 1750-1860. - 
Coven J. B., Economic Development in India. - Quinn H. F., The Rôle of the 
Liberal Party in Recent Canadian Politics. - RosenstIEL A, An Anthropological 
Approach to the Mau Mau Problem. - In Memoriam: Robert Murray Haig. 


Population, Paris. 


Avril-Juin 1953. - BÉnarD J., La répartition des dépenses de la population fran- 
caise en fonction de ses besoins. - De ViLLELE G., Un exemple de prévision des 
besoins scolaires: les Vosges. - DouBLer J., Sécurité social et démographie. - 
Henry L., Une richesse démographique en friche: les registres paroissiaux. - 
Gératin H., Le problème de l'alcoolisme dans les territoires d’outre-mer. - Face A, 
La Révolution française et la population. - SUTTER J., Deux instituts de popula- 
tion: de génétique, au Danemark, de généalogie au Canada. 
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Juillet-Septembre 1953. - Bourcrois-PicHaT J., Perspectives sur la population 
active européenne. - Arts P., Sur le origines de la contraception en France. - 
Henry L.. Vues sur la statistique des familles. - CROCQUEIEILLE J., Etude démo- 


graphique de quelques villages Likouala (Moyen-Congo). - Sutter J. et TABAH L., 
Structure de la mortalité dans les familles consanguines. - PrrITz E., La jeunesse 
dans la population active de la France. - Daric J., La localisation de quelques 
professions libérales dans Paris et le départer:ent de la Seine. 


Probleme Economice, Bucaresti. 


Februarie-Martie 1953. - Karl Marx - Genialul intemeietor al comunismului stiin- 
tific (Editorial) (Carlo Marx - Il genio fondatore del comunismo scientifico). - 
Dorosev I, Legea economica fundamentala a socialismului (traducere) (La legge 
economica fondamentale del socialismo) (traduzione). - Prrrescu T., I. V. Stalin 
despre conditiile preliminare principale ale pregatirii trecerii spre comunism 
(I. V. Stalin e le premesse per la preparazione della transizione al Comunismo). - 
ALEXIU P., Legea desvoltarii planificate (proportionale) a economiei socialiste 
(La legge dello sviluppo pianificato (proporzionale) in un’economia socialista). - 
Soare H., Maretele constructii ale comunismului si importanta lor economica (Le 
grandi costruzioni del comunismo e la loro importanza economica). - PETRESCU S., 
Industria constructiilor de masini, factor important ín progresul tehnicii productiei 
socialiste (L’industria meccanica, un importante fattore nel progresso tecnico 


della produzione socialista). - Martus A. si BRUDARU P., Succesele desvoltarii 
economice a tarilor de democratie populara (I successi dello sviluppo economico 
nelle democrazie popolari). - STtRoJa L., Dependenta coloniala a Americii Latine 


(La dipendenza coloniale dell’America Latina). 


Public Finance-Finances Publiques, Amsterdam. 


N. 3, 1953. - CARTER C. F., The International and Domestic Financial Policy of the 
United Kingdom, 1953. - ScHM6LDERS G., Die Angleichung der Europàischen 
Steuersysteme. - HIùLHOUSE A. M. and Copeman H. W. M., Tax Courts in Western 
Germany. - Tokoyama T., Economic Recovery and Public Finance in Postwar 
Japan. 


Quarterly (The) Journal of Economics, Cambridge, Mass. 


August 1953. - Grossman G., Scarce Capital and Soviet Doctrine. - Hotton R. H., 
Marketing Structure and Economic Development. - ALLIN B. W., Is Group Choice 
a Part of Economics? - HarBURY C. D. and Rasxinp L. J., The British Approach 
to Monopoly Control. - BERNSTEIN P. L., Profit Theory - Where Do We Go From 
Here? - ScoviLLeE W. C., The Huguenots in the French Economy, 1650-1750. - 
Rosen G., Japanese Industry Since the War. 


Review (The) of Economics and Statistics, Cambridge, Mass. 


August 1953. - Macx R. P., The Process of Capital in Inventories and the Vertical 
Propagation of Business Cycles Fabianism Revisited. Introduction (S. E. Harris) - 
Appraisals of New Fabian Essays (A. Schlesinger, Jr., S. H. Beer, J. K. Galbraith, 
D. McCord Wright). - Fisuer G. H., Endogenous and Exogenous Investment in 
Macro-Economic Models. - Stevens C. M, Regarding the Determinants of Union 
Wage Policy. - SkeocH L. A., Food Prices and Ration Scale in the Ukraine, 1946. 
- Katz S. I, The Canadian Dollar: A Fluctuating Currency. 


Review (The) of Economic Studies, Cambridge. 


N. 53, 1952-53. - Seers D., The Role of National Income Estimates in the Statistical 
Policy of an Underdeveloped Area. - Peacock A. T., Social Security and Inflation: 
A Study of the Economic Effects of an Adjustable Pensions Scheme. - REITER S., 


Segnalazioni emerografiche 193 


Trade Barriers in Activity Analysis. - Corpen W. M. The Maximisation of Profit 
by a Newspaper. - WECKSTEIN R. S., On the Use of the Theory of Probability in 
Economics. - BUCHANAN J. M., The Theory of Monopolistic Quantity Discounts. - 
Davison R. K., The Alleged Excess Burden of an Excise Tax in the Case of an 
Individual Consumer. - Pearce I. F., Total Demand Curves and General Equili- 
brium. - Rees G. L., Price Effects and the Foreign Trade Multipliers. 


Review of the Economic Conditions in Italy, Roma. 


July 1953. - CoPpoLa D’Anna F., The Parliamentary Enquiry on Unemployment. - 
Two Months of Economic Activity in Italy. - Italian Economy in Two Recent 
official Documents. - Marrer F., Problems Connected with the Economic Deve- 
lopment of Sardinia. 


September 1953. - D’AtBerco E., Sameness of the Premises of International Finan- 
cial Cooperation Throughout Time. - Two Months of Economic Activity in Italy. - 
Baccut ANDREOLI S., Economic Development Problems in Libya. - Agricultural 
Credit in Italy. 


Revue d'Economie Politique, Paris. 


Mai-Juin 1953. - Gortz-Girey R., Salaires et inflation depuis la seconde guerre 
mondiale. - Rousseaux P., Les critères d'appréciation du bien-être économique. 
- PrapeL P. M, L’optimum d'investissement. - BunLe H., Nécrologie: Armand 


Julin. - Rist C., L’économie de Paul Samuelson. 


Juillet-Octobre 1953. - Courtin R., Avant-propos. - Henry L., La situation démo- 
graphique de la France. - Dumas R., L’évolution des prix. - Froment R. Le 
revenu national. - PELLER J., L’Union française d'outre-mer. - CoLLIaRD C. A. 
Législation et politique fiscales. - CouLBors P., Le Budget, la Trésorerie, la Dette 
publique. - MoLiexE F., Le marché de l’argent à court terme et le marché des 
changes. - MiLtET J., Les caisses d'épargne. - Haour P., Les émissions. - DESSIRIER 
J., La bourse des valeurs. - FOURASTIÉ J., Les assurances. - Fromont P., La produc- 
tion agricole. - PIATIER A., La production industrielle et le commerce intérieur. - 
Borpaz R. et ERGMANN R., La reconstruction et le logement en France. - WEILLER 
J., Echanges extérieurs et politique commerciale. - LAGNIER A., Evolution des 
transports. - Levy-BruHL R., L’évolution des salaires. - DeHove G., Le mouvement 
ouvrier et la législation sociale. - ANTONELLI E., La Sécurité sociale. 


Revue de Science et de Législation Financiéres, Paris. 


Juillet-Septembre 1953. - Kriz M. A. Le prix de l'or et la convertibilité des mon- 
naies. - Peacock A. T., Politique fiscale et budget national en Grande Bretagne. - 
TrEvoux F., Temps et impôts: la double imposition dans le temps. - CoscianI C., 
La nature de l’activité financière. - Voss A., Les finances de la ville de Paris dans 
le cadre des finances locales françaises. - NEUMARK F., Problèmes d'actualité bud- 
gétaire et fiscale en Allemagne occidentale. 


Revue des Sciences Economiques, Liege. 


Juin 1953. - LAMBERT P., La doctrine de John Maynard Keynes. - BARNÉRIAS J. S., 
Quelques définitions fondamentales 4 propos de la balance des paiements. 


Revue Economique, Paris. 


Juillet 1953. - Aymarp P., Interférence du crédit public et du crédit privé dans 
les nouvelles techniques bancaires. - WickHam S., Intégration et diversification 
des entreprises. - Temuac E., Fluctuations de l'Economie Politique. - GABILLARD J., 
Le financement des guerres napoléoniennes. - Vincent L. A. et MarrmYs G., La 
situation économique. 
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Septembre 1953. - Brousse H., La productivité du travail. - KLATZMANN J., La 
modernisation de l’agriculture. - HouLLIER F., Les plans de modernisation, 1946- 
1952. - Carrez J., Le commerce des produits agricoles. - CoUTIN P., Fiscalité et 
para-fiscalité. - MiLHau J., L'avenir de la viticulture française. - Fromont P., Les 
projets d'expansion agricole européenne. 


Novembre 1953. - Sauvy A. La rémunération progressive. - BoupEVILLE J. R., 
Leontief et l'étude du circuit économique. - MENDÈs-FRANCE P., La convertibilité 
internationale des monnaies. - BLocH-LaîNé F., DeLLAS J., TEYSSIER D’ORFEUIL A., 
Courcier M., Etudes sur les zones monétaires: la zone sterling, la zone escudo, la 
zone franc. - Vincent L. A. et Martruys G., La situation économique. 


Revue économique et sociale, Lausanne. 


Juillet 1953. - PETITPIERRE M., La neutralité suisse. - CHAUDET P., La situation du 
canton de Vaud dans l'économie suisse. 


Octobre 1953. - Jaccarn P., Les thèses de Petty-Fisher-Clark-Fourastié sur les 
conditions du progrès économique et sociale. - DucomMun C.-F., Productivité et 
chômage. - CHoParp T., Productivité et collaboration. L’état du problème en Suisse. 


Revue International du Travail, Genève. 


Juin 1953. - VERMEULEN A., La participation collective aux bénéfices. - BEA- 
GLEHOLE E., Une mission d'assistance technique dans les Andes. - Buxton W. L., 
Les sections de réadaptation professionnelle en Grande Bretagne. - NETTER F., 


Technique de la sécurité sociale et démographie. 


Juillet 1953. - Wicny P., Les migrations dans les pays sous-évolués en voie d'indus- 
trialisation. - GHosx B., Problèmes et méthodes d’éducation ouvrière. - Symons 
W. G., Problèmes d'inspection du travail dans les pays d’Europe. - Newsy J., 
L’Association internationale pour l’échange d'étudiants en vue de l’acquisition 
d'une expérience technique. 


Août 1953. - CLARK C., Population et niveaux de vie. - BERNARD J., Le compa- 
gnounage. - Jansson K., L'emploi des invalides dans l’industrie. - EveLPIDIS C., 
Aspects économiques et sociaux de la Grèce. 


Rivista bancaria, Milano. 


Luglio-Agosto 1953. - E. d’A., Una più realistica politica economica italiana? 
(Cronache). - La VoLPE G., Alfonso de’ Pietri Tonelli. - LAUFENBURGER H., Studio 
psicologico della Finanza pubblica (ID). - GarINo CANINA F., Alti e bassi dell’in- 
dustria tessile italiana nell’ultimo triennio. 


Settembre-Ottobre 1953. - E. d'A., Necessita e modi d'assestamento economico 
(Cronache). - SensINI G., Differenza tra l’altezza dei prezzi in Economia pura e 
l’altezza dei prezzi in Economia applicata. - FABBRINI A. Rilievi su l’evoluzione 


storico-teorica della Banca Centrale. - Amato A. Sulla pressione tributaria e le 
sue variazioni. 


Rivista di Diritto Finanziario e Scienza delle Finanze, Pavia. 


Giugno 1953. - GrIZIOTTI B., Il principio della solidarietà finanziaria. - SELAN V., 
Degli effetti di distorsione delle imposte sui consumi. - Poti O., La riforma tribu- 
taria: questioni particolari. - NAPOLITANO L., La rivalutazione per conguaglio mo- 


netario dei titoli azionari. - RivaLta M., L'esecuzione forzata sul denaro dello 
Stato. 


Rivista di Economia Agraria, Roma. 


Giugno 1953. - RiccHIonI V., Storia di una quotizzazione demaniale non riuscita. - 
VERONA O. e Perini D., Qualche indagine sopra i danni prodotti da cause avverse 
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alla coltura del frumento (1950-1951). - OrLaNDo G., Due indagini sulla stagiona- 
lità del lavoro agricolo e sul grado d'impiego annuo dei lavoratori agricoli. - 
ZEzza A., Il costo d’impiego delle trattrici. - PAGNIELLO D., Sviluppi ed esigenze 
della propaganda agraria in Italia. 


Settembre 1953. - Verona O. e Perini D., Danni prodotti dall'insorgere di cause 
avverse alla coltura della vite. - STEFANELLI G., Le trattrici esistenti in Italia negli 
anni 1951 e 1952. - CapeccHI I. I vivai pistoiesi. 


Rivista di Politica Economica, Roma. 


Giugno 1953. - D'IrroLrro G., L'equilibrio evolutivo del soggetto economico ed il 
dimensionamento delle grandezze economiche. - GItioLI CaseLLI M. Gli effetti del 
moltiplicatore del commercio estero sul reddito nazionale in regime di scambi 
internazionali vincolati. - CLEMENTI F., Sul grado di concentrazione dell’industria 
in Italia. 

Luglio-Agosto 1953. - CicLiana C., Riflessi dell'economia italiana sul problema 
militare. - SENSINI G., Considerazioni intorno ai problemi di massimo e di minimo 
in varie scienze. - FANTINI O., I movimenti di capitali nella teoria e nelle recenti 
esperienze. - AMATO A., Note sui cosiddetti principii del bilancio statale. 


Settembre 1953. - Fioravanzo G., Traffici marittimi ed esigenze belliche. - Cassan- 
pro P. E., Sulla produttività e sulla sua misura. - Cremona DeLLacasa D. Il « Pi- 
gouvian Effect». - Resta M. E’ cessato il dollar gap? 


Rivista Internazionale di Scienze Sociali, Milano. 


Luglio- Agosto 1953. - GeMELLI (fr.) A., Un esperimento su «morale» e «motiva- 
zione» nel lavoro dell’operaio dell’industria. - Viro F., La pubblica amministra- 
zione e l’attività economica dello stato moderno. - SyLos LasINI P., Qualche osser- 
vazione sul monopolio e sul monopsonio. 


Rivista Internazionale di Scienze Sociali, Milano. 


Settembre-Ottobre 1953. - FeRoLDI F., Alcune considerazioni sui beni di consumo 
durevoli. - MazzoccHi G. C., La funzione del consumo come strumento di previ- 
sione e d’analisi ciclica. - GRILLI C., Rapporto pubblico delle scelte economiche. 


Sankhya (The Indian Journal of Statistics), Calcutta. 


Volume 12, Parts 1 and 2. - MAHALANOBIS P. C., Some Aspects of the Design of Sam- 
ple Surveys. - Guosu M. N., An Extension of Wald's Decision Theory to Unbounded 
Weight Functions. - RADHAKRISHNA Rao C., Some Theorems on Minimum, Variance 
Estimation. - Basu D., An Example of Non-Existence of a Minimum Variance 
Estimator. - Basu D., On Symmetric Estimators in Point Estimation with Convex 
Weight Functions. - RADHAKRISHNA Rao C., Minimum Variance Estimation in Distri- 
butions Admitting Ancillary Statistics. - Basu D., On a Class of Admissible Esti- 
mators of the Normal Variance. - RusHTon S., On Sequential Tests of the Equa- 
lity of Variances of Two Normal Populations with known Means. - BAHADUR R. R., 
A Property of the t-Statistic. - BHATTACHARYYA A., On Some Uses of the t-Distri- 
bution in Multivariate Analysis. - GAYEN A. K., The Inverse Hyperbolic sine Tran- 
sformation on Student's t for Non-Normal Samples. - NAGABHUSANAM K., Some 
Aspects of Stationary Time Series. - Mann H. B., On the Estimation of Parame- 
ters Determining the Mean Value Function of a Stochastic Process. - FINNEY D. J., 
The Estimation of the Edso for a Logistic Response Curve. - Primrose E. J. F., 
Resolvable Balanced Incomplete Block Designs. - CHANDRA SEKAR C. and CHAKRA- 
porty P. N., On the Concept and Use of Orthogonal Semi-Polynomials. - CHanp M. 
and Banerst A. K., A Statistical Study of Absenteeism in Indian Labour. - 
MAHALANOBIS A. Statistical Quality Control in an Indian Manufacturing Concern. 
- Report of the Sub-Commission on Statistical Sampling. 
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Schweizerische Zeitschrift für Volkswirtschaft und Statistik, Basel. 


Juni 1953. - BeLow F., Zollorobleme und deren quantitative Beurteilungsmoó- 
glichkeiten im internationalen Vergleich. - STAUFFER E., Die gesellschaftliche Funk- 
tion des Fúhrers in elementaren Gruppenbeziehungen. 


August 1953. - GoLay J., Les tendances actuelles du Marché des Capitaux. - 
RoesLe E., Das Anglageproblem. - ACKERMANN E., Über den Erkenntniswert der 
Statistik des Kapitalmarktes. 


Oktober 1953. - Mayer H., Zur Frage der Rechenbarkeit des subjektiven Wertes. 
- Sayers R. S., Open Market Operations in English Central Banking. - JAQUEMENT 
G., Die schweizerische Kapitalverkehrsbilanz. - Haun L. A., Uber Wirtschafts- 
prognosen. - Jenny O. H., Eine Haushaltungsrechnung über fünfzig Jahre. 


Skandinaviska Banken Aktiebolag - Quarterly Review, Stockholm. 


July 1953. - Jacossson P., Investment without Inflation. - De Grrr G., The Swedish 
Iron and Steel Industry To-day. - Company Balance Sheets for 1952. - The Swe- 
dish Bond Market. - ArpPI G., The University of Uppsala and the Gustavian Pro- 
perties. 


Social Research, New York. 


Spring 1953. - KALLEN H. M, Social Philosophy and the War of the Faiths. - 
SINGER H. W., Obstacles to Economic Development. - Papover S. K., Madison as a 
Political Thinker. - DE ScHweInITZ K., Jr. Free Enterprise and Democracy. - 
WUNDERLICH F., Codetermination in German Industry. - WyLer J., Working Capital 
and Output. - Wacner H. R., The Scope of Mannheim’s Thinking (Note). 


Summer 1953. - RATNER S., The Development of Dewey's Evolutionary Naturalism. 
- Wyter J., The Formation of the Swiss Democracy. - Jonas H., A Critique of 
Cybernetics. - Kroer (van der) J. M., Collectivism in Indonesian Society. - 
ALEXANDER C., Infant Mortality and Longevity. - Maritain J., Breviary of Hate. 


South African (The) Journal of Economics, Johannesburg. 


June 1953. - De Kock M. H., Die Wenslikheid van ’n Konsolidasiebeleid onder 
die Heersende Ekonomiese Omstandighede in die Unie van Suid-Afrika. - Sa- 
MUELS L. H., The Gilt-Edged Market in South Africa. - Scorr J., The Klerksdorp 
Goldfield. - Horwoop O. P. F., Product Pricing Policy. - ParsH F. W., Aspects of 
the British Economy and Some Current Economic Problems. 


September 1953. - KeLLy T. H., Economics as a Tool of Business Management. - 
Hurt W. H., The Notion of Money of Constant Value. Part. I. - WiysnHoLps H. 
W. J., The Theory of International Trade. A New Approach. - Sroops W. H. The 
South African Fishing Industry. - STCLAIR O., David Ricardo (Review Article). 


Southern (The) Economic Journal, Chapel Hill, N. C. 


July 1953. - Havens R. M., The Significance for American Policy of British Reserve 
Losses. - CouLsorn W. A. L., Principal Contributions to Interest Rate Theory 
Since Keynes’s General Theory. - Dewey Daane J., Interest Rate Movements Since 
1940. - Kennepy W. F., Economic Ideas in Contemporary Literature. The Novels 
of Thomas Wolfe. - Jonnson J. L., Industry-Mix and Wage Rates in Kentucky. - 
BroeHL W. G., Jr, Trade Unionism and Full Employment. - Aaron B., Public 
Opinion and the Union Shop. 


Soviet Studies, Oxford. 


July 1953. - Carr E. H., Stalin. - Wappams H., The Church in Soviet Russia. - 


Davies R. W., Short-Term Credit in the USSR. - Reppine A. D., Employment and 
Productivity in USSR Railroads. 


Segnalazioni emerografiche 197 


Statistica, Milano. 


Aprile-Giugno 1953. - BarBERI B., Statistica e calcolo delle probabilità. - Capoc- 
cia O., Sulla graduazione intensiva. - Cusimano G., Di alcune relazioni lineari 
secondo la teoria della regressione ponderata. 


Luglio-Settembre 1953. - Barsenst G., Osservazioni sulla ricerca dell'associazione 
di caratteri istologici. - BELLETTINI A., Distribuzione dei redditi e composizione 
familiare. - Lenzi R., La eliminazione degli iscritti agli uffici di collocamento. 


Statistiques et Etudes Financières, Paris. 


Juin 1953. - Le commerce extérieur de la France en 1952. - La situation financière 
des collectivités locales en 1951. - Statistiques. - Grande Bretagne. L’Economic 
Survey pour 1953. Le budget de l’exercice 1953-1954. Le revenu national, 1948-1952. 


Juillet 1953. - Rapport du service des Etudes économiques et financières sur le 
budget économique de l’année 1953. - L’évolution de la Trésorerie en 1952. - La 
statistique du chiffre d'affaires en 1951. - Statistiques. - Belgique-Pays-Bas. 
L’adaptation de la présentation du budget de l’Etat en vue de permettre son inté- 
gration dans la comptabilité nationale. 


Aoùt 1953. - L’évolution des opérations du Trésor au cours du premier trimestre 
1953. - L'évolution des moyens monétaires et financièrs mis á la disposition de 
l’économie au cours du premier trimestre 1953. - Statistiques. - Luxembourg. La 
situation économique et financière. - Pakistan. Le budget de l’Etat pour l’exercice 
1953-1954 et la situation économique et financière. 


Statistiques et Etudes Financières - Supplément Finances Comparées, Paris. 


N. 14-15, 1952. - Le revenu national américain (Concepts, sources et méthodes 
d’évaluation): Evolution du revenu national de 1929 à 1950 (non reproduit). Les 
concepts de base des statistiques du revenu national. - Sources et méthodes d’évo- 
lution du revenu national. - Produit national brut en dollars constants 1929-1950. 
- Statistiques. 


N. 16, 1952. - La fiscalité en France et à l’étranger (III): Allemagne Occidentale. 
- Canada. - Italie. - Pays-Bas. 


Studi Economici, Napoli. 


Marzo-Aprile 1953. - Gancemi L., Gli sviluppi della vita sociale ed economica 
sovietica ed un recente scritto di Stalin. - TacLiacaRNE G., L'Italia è sovrapopo- 
lata? - RAINONE C., Tendenze e ricerche degli scrittori italiani di economia pub- 
blica nella seconda metà del secolo XVIII. 


Maggio-Agosto 1953. - Dr’ STEFANI A., Idee tributarie di trent'anni fa. - HILDEBRAND 
G. H., Applicabilità del pensiero di Keynes al problema della disoccupazione in 
Italia. - TacLIiacozzo G., Croce e il liberalismo economico. - Resta P., Sugli indici 
di capitalizzazione dei titoli azionari. 


Settembre-Ottobre 1953. - CoppoLa DANNA F., Considerazioni sulla politica com- 
merciale e monetaria degli Stati Uniti (a proposito della Commissione Randall). - 
STEFANI G., Asterischi dottrinari sulle Finanze della Federazione europea. - Gan- 
cemi L., Sull’insegnamento universitario delle scienze economiche in Italia. Rilievi 
e proposte. 


Novembre-Dicembre 1953. - ARENA C., Evasione all'imposta di perequazione tri- 
butaria. - Perino A., Per la storia delle relazioni della Sicilia nei traffici interna- 
zionali del Medioevo. - DELLA Porta G., Il risparmio di interesse sul debito pub- 
blico: osservazioni e riflessioni. - FALANGA L., L’ordinamento bancario argentino. 
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Trimestre (El) Económico, México. 


Abril-Junio de 1953. - ViLLaseNoR E., La estructura bancaria y el desarrollo eco- 
nómico de México. - DURÁN M. A. Politica de crédito cooperativo. - Zayas E. V., 
La instituciones financieras del Uruguay y la movilización de los ahorros. - 
Nurxse R., Formación de capital y desarrollo económico. - Sincer H. W., El plan 
brasileño « Salte». - SaLeRA V., Nota sobre la mecánica del desarrollo económico. 


Vniescnjaja Torhovlija, Moskva. 


N. 1, 1953. - Ivanov N., Ikonnikov I, Ukrepljenije mirovovo rynka stran demo- 
kraticeskovo lagerja (Il consolidamento del mercato mondiale dei paesi del blocco 
democratico). - Torsusev N., Vniescnetorgovaja ekspansija S-SC-IA v stranach 
Zapadnoj Evropy (L'espansione del commercio estero statunitense nei paesi del- 
l'Europa Occidentale). - Sencrurov K., Rynok lesnych i tzelliylozno-bumajinych 
tovarov kapitalisticeskich stran (Il mercato dei prodotti forestali, di carta e cel- 
lulosa dei paesi capitalistici). 


N. 2, 1953. - InozeNTZEv N., O nekotorych osobennostjach sovremennoj konjunktury 
kapitalisticeskovo chozjajstva (Di alcune caratteristiche dell'attuale congiuntura 
dell economia capitalista). - KuyByscev A. Uspiescnoje razvitije narodnovo cho- 
zjajstva Cechoslovakii (Il favorevole sviluppo dell’economia nazionale cecoslovacca). 
- Kiocek V., Podjom ekonomiki Vengrii (L’espansione dell'economia ungherese). 
- InsKov, Ju., Obostrenije konkurentnoj borby na rynke oborudovanija kapitalisti- 
ceskich stran (L’inasprimento della concorrenza sul mercato delle attrezzature dei 
paesi capitalistici). - Perrov I., NIKOLAJEVA A., Zakabalenije Turtzii amerikanskim 
kapitalom (L’asservimento della Turchia da parte del capitale americano). 


N. 3, 1953. - Virsasov K., Uspiescnoje razvitije ekonomiki evropejskich stran 
narodnoj demokratii (L’espansione economica dei paesi europei a democrazia popo- 
lare). - BexLesciov D., Bocpanov O., Proval Beniljuska (Il fallimento del Benelux). 
- SOLODOVNIKOV V., Rynok chlopka kapitalisticeskich stran (Il mercato cotoniero 
dei paesi capitalistici). - GRIGORIEv N., Ienatsev P., K polojeniju na rynkie pscenitzy 
kapitalisticeskich stran (Sulla situazione dei paesi capitalistici sul mercato del 
frumento). 


N. 4, 1953. - Gorrunov V., Vnescnetorgovyje zvjazi Kitajskoj Narodnoj Respubliki 
(I rapporti commerciali con l’estero della Repubblica Popolare Cinese). - IKONNI- 
Kov I., Sujienije mirovovo kapitalisticeskovo rynka (La contrazione del mercato 
capitalistico mondiale). - Kozarez K., K polojeniju na rynke nefti kapitalisticeskich 
stran (Sulla situazione del mercato petrolifero dei paesi capitalistici). - Pucix E., 
Ekonomika i vnescnjaja torhovlja Italii (L’economia ed il commercio estero 
dell’Italia). - Jasnovsxis N., Dve linii rezvitija mejidunarodnoj torhovli oborudo- 
vaniem (Due linee di sviluppo del commercio internazionale delle attrezzature). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva. 


N. 4, 1953. - ParrioNov D, Likvidatzija protivopolojinosti mejidu umstvennym i 
fiziceskim trudom v SSSR i puti unicjtojienija susc-cestvennovo razlicija mejidu 
nimi (L’eliminazione del contrasto tra il lavoro intellettuale e quello fisico nel- 
l'URSS ed i mezzi per addivenire al superamento della loro sostanziale diver- 
genza). - BECIN A., O znacenii osnovnych polojenij marksovoj teorii vozproizvodstva 
dlja sotzialisticeskoj ekonomiki (Sull'importanza dei principi fondamentali della 
teoria della riproduzione per l'economia socialista). - BACIURIN A., O rentabeljnostj 
v sotzialisticeskoj promysclennosti (Sulla redditività nell’industria socialista). - 
Gracev F., Burjuaznyje «teorii » natzionalnovo dochoda na slujibe imperializma 
(Le «teorie » borghesi del reddito nazionale a servizio dell'imperialismo). - Eme- 
LJANOV A., K voprosu o predmete otraslevych ekonomik (Sul problema dell’oggetto 
delle economie di settore). - ROMANCENKO G., O predmete ekonomiki sotzialisticesko- 
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vo seljskovo chozjajstva (Sull’oggetto dell'economia dell'agricoltura socialista). - 
OVCINNIKOVA V., O proizvodstvennych i chozjajstvennych uspechach ukrupnionnych 
kolchozov (Sui successi produttivi ed economici delle super-aziende agricole col- 
lettivizzate). 


N. 5, 1953. - MicHasLov A., Dva laherja - dvie protivopolojnyje linii ekonomi- 
ceskovo rasvitija (Due blocchi - due linee opposte di sviluppo economico). - 
KozLov G., Triumf tvorceskovo marksisma (Il trionfo del marxismo creatore). - 
ZVORYKIN A., Vozdjejstva osnovnovo ekonomiceskovo zakona sovremennovo kapi- 
talisma na razvitje techniki v kapitalisticeskich stranach (L'influenza della legge 
fondamentale del capitalismo contemporaneo sullo sviluppo della meccanizzazione 
nei paesi capitalistici). - KRAJEVA A., O znacenii praviljnovo ispoljzovanija zemli 
kak osnovnovo sredstva proizvodstva v selskom chozjajstve SSSR (Sull'importanza 
di un retto sfruttamento della terra come mezzo fondamentale di produzione nel- 
l'economia agricola dell'URSS). - CePRAKov V., Mejidunarodnyje monopoli i 
obostrenije vnutriimperialisticeskich protivorecij (I monopoli internazionali e Pina- 
sprimento delle contraddizioni in seno al capitalismo). - ZyrLiN L., SosENSKIJ I, 
Burjaznaja ekonomiceskaja statistika na slujbe imperialisticeskoj reakzii (La sta- 
tistica economica borghese a servizio della reazione imperialistica). 


N. 6, 1953. - JANCENKO S., O nepreryvnom roste sotzialisticeskovo proizvodstva 
kak uslovii podgotovki perochoda k kommunismu (L’incremento costante della 
produzione socialista come condizione della preparazione della transizione al co- 
munismo). - Boyko A. Perspektivy razvitija mechanizazii stroitelstva v pjatoj 
pjatiletke (Le prospettive di sviluppo della meccanizzazione dell’industria di co- 
struzione nel quinto piano quinquennale). - Zecosev S., O roste kapitalinych 
vlojienii kolchozov i povyscenii ich effektivnosti (Sull’incremento degli investi- 
menti di capitale dei kolchoz e sull’aumento della loro effettività). - Prrrova S., 
Ekonomiceskie voprosy v proizvedenijach D. I. Pisareva (I problemi economici 
nelle opere di D. I. Pisarev). - DuDpINSKJI I, Ukreplenije i razvitije mirovovo de- 
mokraticeskovo rynka (Il consolidamento e lo sviluppo del mercato democratico 
mondiale). - AvariN V., Uglubenije krizisa kolonialnoj sistemy imperialisma (L’ina- 
sprimento della crisi del sistema coloniale dell’imperialismo). 


Weltwirtschaftliches Archiv, Hamburg. 


Band 70, Heft 2, 1953. - MoeLLER H., Gleichschritt der Banken. - Dickson H., Fo- 
rest Rotation. A Contribution to the Theory of the Optimum Investment Period. - 
GierscH H., Akzelerationsprinzip und Importneigung. - Dewey D, The Income 
Surplus Theory of Capital Accumulation: An Unfriendly Appraisal. 


Westminster Bank Review, London. 


August 1953. - CLARK C., On Having It Both Ways. - Croome H., Numbers and Food: 
Britains Contribution. - Banking in Kent. - Europe's Oil Refineries. - E. P. U. 
Carries On. - The Coal Outlook (with Diagram). 


Wirtschaftsdienst, Hamburg. 


Juni 1953. - Scauzz-Kiesow P., Zur Frage der Seehafentarife der Bundesbahn 
im Nichtwettbewerbsgebiet. - Laun R., Voraussetzungen fiir demokratische Wahl- 
rechtssysteme. - FreUND M., Sozialstruktur und Wahlordnung. - HELLAUER E., Die 
Wiederbelebung der britischen Warenmárkte. - Jaska E., Die landwirtschaftliche 
Entwicklung Lateinamerikas. - Cresta M., Die Auswirkungen der italienischen 
Agrarreform. - Srern L., Nachkriegsentwicklung des japanischen Schiffbaus. - 
MorGENBESSER H., Die Lage der deutschen Werftindustrie. - FLEcK R., Legislative 
Information im Dienste der Aussenhandelsforderung. 


Juli 1953. - KaLBITZER H., Investiert die Hohe Behórde in Deutschland? - Garz W., 
Môglichkeiten und Grenzen eines Abbaus der Exportforderungsmassnahmen. - 
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PreusKER V. E., Sozialverpflichtete Marktwirtschaft. - EHLeRT F. O., Strukturve- 
ränderungen des argentinischen Einfuhrbedarfs. - Romiyn W., Bevólkerungsdy- 
namik und Wirtschaftsentwicklung in den Niederlanden. - FrIscH A., Die franzó- 
sische Textilindustrie. - HUHLE F., Die Rundfunkindustrie in Westdeutschland. - 
Emxen A. F. Voraussetzungen und Absatzmôglichkeiten der westdeutschen 
Fernsehindustrie. 


August 1953. - HeLLwIG F. Das wirtschaftspolitische Programm der CDU. - 
STEINMETZ W., - Privateigentum und Leistungswettbewerb: Grundlagen wirtschaft- 
licher Freiheit und sozialer Sicherheit. - BERGHANDLER L., Markenartikel und Markt- 
wirtschaft. - SCHWENZNER J. E., Marke und Preis als Bestimmungsgrúnde für den 
Verbraucher. - DieBItscH W., Die Werbung in der Diskussion. - HENZLER R., Der 
Markenartikel als dkonomischer Problemkreis. - BEHRENS K. C., Becker W. D. Die 
Problematik horizontaler und vertikaler Preisbindungen. - Luco-Romero A., Wirts- 
chaftliche Motive der Markenartikelwerbung in den USA. - Berry M. Die Kon- 
kurrenz der Markenartikel in den Usa. - VicarT G. P., Der Handel mit Markenar- 
tikeln in Grossbritannien. - Frisch A., Der Warenverteilungsapparat in Frankreich. 
- DIETRICH A., Markenartikel auf dem schwedischen Markt. - Scumipt J. H., Die 
Werbung und der Markenartikel. 


Zeitschrift für die gesamte Staatswissenschaft, Tübingen. 


3 Heft, 1953. - VoN ZWIEDINECK-SUDENHORST O., Typus und Gesetz. Von Grenzen 
erkenntnistheoretischer Methoden. - TauTscHER A., Die offentlichen Unternehmen 
und ihre wirtschaftspolitischen Aufgaben. - LEHMANN W. C., Sozialokologie. Eine 
Methode der Gemeindeforschung in den Vereinigten Staaten von America. - 
WissLER A., Aufgabenstellung der empirischen Wirtschaftsforschung. - WENTZCKE P., 
Wege zur Politik im Vormárz. Heinrich von Gagern und Otto von Bismarck. - 
PAULICK H., Die verfassungsrechtiichen Bindungen des Gesetzgebers beim Erlass 
von Steuergesetzen. - DENEKE J. F. V., Das Parlament als Kollektiv. 


4 Heft, 1953. - Gini C., Historischer Rückblick auf die Entwicklung der Psychologie 
der Arbeit und der Akkumulation. - SULTAN H., Gesellschaftliche Strukturwand- 
lungen und nationalokonomische Theorie. - Bayer H., Produktivitàtssteigerung. 
- Beckmann M. Aktivitàtsanalyse der Produktion und des Wirtschaftens. - ScHMIDT 
D., Das Quotenproblem in der Produktionswirtschaft. - Amonn A., Kants Auf- 
fassung von der Urteilskraft des Richters. - Jacosy H., Hobbes und Tocqueville. 


Zeitschrift fiir Nationaldkonomie. 


Band XIV, Heft 1. - Mayer H., Leo Illy (Schónfeld) + - SURANYI-UNGER T., 
Amerikanische Beziehungen zur wirtschaftlichen Integration Europas. - DANNEBERG 
O., Zur Problematik der Wechselkurse in Osterreich. - Kiune O., Zur ókonome- 
trischen Behandlung wirtschaftlicher Ganzheitsprobleme (dargestellt insbesondere 
am Verältnis des Preises zu seinen Kosten- und Gewinnbestandteilen). - 
ALBERT H., Der Trugschluss in der Lehre vom Giitermaximum. - SZNAHOVICH J., 
Zur Entwicklung der Preistheorie in Deutschland. - WEINBERGER O., Zur Erinnerung 
an Alfonso de Pietri-Tonelli. 


REGESTI EMEROGRAFICI 


L” Istituto di Economia Internazionale riassume i principali articoli dei principali pe- 
riodici economici e politici del mondo. 

Lo spoglio viene eseguito sopra un complesso di 829 pubblicazioni, appartenenti a 58 
diversi paesi e a 11 organismi internazionali. I regesti sono redatti dai seguenti ricercatori 
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I. - PROBLEMI ECONOMICI GENERALI. 


(2544) EC 2 

DeLLa Porta GLauco, Su di un modello 
integrativo della teoria classica e di quel- 
la keynesiana (« Bancaria », Roma, ago- 
sto 1953). 


cuni punti lasciati in ombra sia dai classi- 
ci, sia dai seguaci di Keynes e tiene conto 
degli aspetti reali e monetari della realtà 
economica. In particolare, il modello pro- 
posto consente di trarre alcune conclusioni 
in tema di politica fiscale e monetaria, con- 
clusioni che si possono riassumere nelle 


Introducendo l’effetto del tasso di inte- 
resse sulle funzioni keynesiane del rispar- 
mio e dell’investimento e l’effetto del red- 
dito sulle curve di offerta e di domanda di 
capitale è possibile costruire uno schema 
logico che integri la teoria classica e la 
teoria keynesiana. Tale schema spiega al- 


seguenti: 1) la politica monetaria può ar- 
restare l’espansione del reddito e sbarrare 
il passo all’inflazione, ma non è possibile 
che essa produca una espansione del red- 
dito partendo da un basso livello dello 
stesso; 2) la politica fiscale può stimolare 
una economia depressa, ma può essere in- 
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sufficiente a frenare un processo inflazio- 
nista a carattere esplosivo. (R. V.) 


(2545) EC 3 
Jaccarp P., Le tesi di Petty-Fisher-Clark- 
Fourastié sulle condizioni del progresso 
economico e sociale («Revue économi- 
que et sociale », Lausanne, ottobre 1953). 


Secondo Adamo Smith, la prosperità di 
una nazione dipende dalla misura in cui 
vi è attuata la divisione del lavoro. W. Pet- 
ty, invece, ritiene che essa vada anche at- 
tribuita alla proporzione delle forze di la- 
voro, occupate nei settori secondario e ter- 
ziario. C. Clark, nel 1940, ha dimostrato 
la rigorosa esattezza della tesi del Petty: 
dalle statistiche disponibili, infatti, risulta 
che tra reddito medio e percentuale del 
lavoro terziario (rispetto alla popolazione 
attiva globale) esiste una correlazione po- 
sitiva fortissima. Prima ancora che dal 
Clark, comunque, questo fatto era stato 
chiaramente rilevato da A. G. B. Fisher; 
sin da 1935, infatti, egli aveva messo in 
luce l’importanza economico-sociale dei 
trasferimenti della popolazione attiva dal 
settore primario al secondario ed al ter- 
ziario. J. Fourastié ha ripreso la teoria 
Petty-Clark-Fisher ed ha cercato di perfe- 
zionarla, adottando un criterio di classifi- 
cazione dei tre settori fondamentali, basato 
sulla misura in cui essi sono influenzati 
dal progresso tecnico. Questo criterio (che 
fa del settore terziario la chiave di volta 
della ricchezza di un popolo) dà tuttavia 
luogo a classificazioni instabili. Ciò impe- 
disce confronti internazionali, sia nello spa- 
zio che nel tempo. (GH) 


II. - PROBLEMI DELL'AGRICOLTURA E DELLE 
INDUSTRIE ESTRATTIVE. 


(2546) EE (161) 17 

Norme per l’ulteriore sviluppo dell’alleva- 
mento sovietico dei bestiame  («Isvie- 
stija », Moskva, 26 settembre 1953). 


La necessità di soddisfare la crescente 
domanda di prodotti di stalla da parte 
della popolazione sovietica richiede l’ado- 
zione urgente di misure atte ad eliminare 
le lacune ed i difetti che si riscontrano 
nel settore dell’allevamento del bestiame. 
Una delle cause principali dell’arretramen- 
to di questo ramo dell’agricoltura sovieti- 
ca risiede nell’infrazione del principio fon- 


damentale comunista della cointeressenza 
materiale dei lavoratori allo sviluppo del- 
la produzione, all’incremenio della sua 
redditività. I fatti dimostrano che i prezzi, 
fino ad ora vigenti, di consegna e d’acqui- 
sto da parte dello Stato dei prodotti del- 
l’alirnentazione non creavano gli stimoli 
economici necessari allo sviluppo di que- 
sto settore. D'altra parte, nelle consegne 
agli ammassi dei prodotti di stalla si veri- 
fica lo snaturamento del principio delle 
quantità obbligatorie per ettaro, stabilito 
dal partito e dal governo. Per ovviare a 
questo stato di cose, Consiglio dei Mini- 
stri dell URSS e Comitato Centrale del 
Partito hanno riconosciuto la necessità di 
aumentare i prezzi di consegna e d’acqui- 
sto dei prodotti dell'allevamento. I prezzi 
di consegna per il bestiame ed i volatili 
da cortile, ceduti allo Stato in qualità di 
forniture obbligatorie sono stati aumentati 
di 5,5 volte, quelli per il latte ed il burro 
di 2 volte, ecc. Viene, inoltre, riconosciuta 
l'opportunità di rimettere ai Kolchozy il 
loro indebitamento degli anni passati di 
prodotti dell’allevamento verso lo Stato se- 
condo la situazione risultante al 1° gen- 
naio 1953. Nel 1954 sarà introdotto il siste- 
ma delle norme costanti per ettaro nei 
confronti delle consegne obbligatorie dei 
prodotti di stalla. Tra le misure di prossi- 
ma adozione nel settore dell’allevamento 
particolare importanza riveste la mecca- 
nizzazione di questo ramo dell’agricoltura, 
nel quale fino ad oggi prepondera il lavoro 
manuale. Poichè, d’altra parte, lo sviluppo 
di questo settore è impensabile senza la 
previa creazione in ogni kolchoz e sovchoz 
di una solida base foraggera, il Consiglio 
dei Ministri dell'URSS e il Comitato Cen- 
trale del partito hanno stabilito dei piani 
per un’allargamento delle aree e per un 
considerevole aumento della produttività 
dei foraggi. E’ stato inoltre stabilito di in- 
crementare al massimo la costruzione di 
nuove stalle per il bestiame, a complemento 
o a sostituzione di locali inadatti e perni- 
ciosi per la produttività e l’esistenza degli 
animali. La pianificazione ed il controllo 
dell’attuazione dei compiti prestabiliti ver- 
ranno d'ora in poi effettuati in base alla 
situazione risultante al 1° ottobre di ogni 
anno: con questa misura si persegue lo 
scopo di creare condizioni più favorevoli 
tanto allo sviluppo dell’alimentazione nel- 
le aziende collettivizzate e in quelle statali, 
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quanto ad un migliore sfruttamento dei 
foraggi e dei locali disponibili e alla con- 
segna ed alla vendita allo Stato del be- 
stiame ingrassato nel corso del periodo 
estivo. (M. I. A.) 


(2547) PE (416) 26 
La riforma agraria nel Messico (« L’Eco- 
nomie », Paris, 1° ottobre 1953). 


Fino alla metà del secolo XIX la maggior 
parte dei contadini messicani, che costi- 
tuiva la quasi totalità della popolazione, 
aveva vissuto sotto un regime di proprietà 
collettiva, istituito all’epoca degli Aztechi 
e mantenuto in vigore dagli occupanti spa- 
gnoli. Nel 1856 Juarez decretò il fraziona- 
mento delle proprietà collettive, intenden- 
do favorire la formazione della piccola 
proprietà terriera; ma l’effetto fu esatta- 
mente contrario. Le terre collettive venne- 
ro gradatamente riunite nelle grandi ha- 
ciendas, appartenenti quasi esclusivamente 
ad americani, e il proletariato rurale cad- 
de nella più squallida miseria. I moti in- 
surrezionali del 1911 contro la dittatura di 
Porfirio Diaz si trasformarono in una «ri- 
voluzione agraria». Le misure legislative 
del 1917, tendenti a creare una forma di 
borghesia indigena con il ritorno della 
proprietà frazionata, non dettero risultati 
migliori di quelli ottenuti in passato da 
Juarez. L’antica tradizione della terra pos- 
seduta e coltivata in comune si imponeva. 
La restituzione delle terre sollevò proble- 
mi di carattere giuridico e finanziario. Al- 
la fine del 1924 erano stati distribuiti ap- 
pena 2 milioni di ettari, pari all’1% della 
superficie complessiva dei terreni agricoli; 
nel 1934 non erano stati raggiunti i 10 mi- 
lioni di ettari. In quell’anno, con l’elezione 
a presidente del generale Cardenas, la ri- 
forma agraria ebbe un impulso decisivo; 
durante i 6 anni del suo mandato, furono 
distribuiti 20 milioni di ettari di terra. La 
congiuntura economica determinata dalla 
II guerra mondiale ha avviato verso l’in- 
dustrializzazione. Nel campo agrario si è 
verificato un arresto nella distribuzione 
delle terre: da alcuni anni la grande pro- 
prietà è andata ricostituendosi, con l’ap- 
poggio dei dirigenti politici, a detrimento 
della classe contadina. Il problema sociale 
è grave quasi come nel 1910. In tale clima, 
non è da escludere che possano affermarsi 
dottrine e movimenti estremisti. (mM. P.) 


(2548) EE (116) 17 
Il dilemma agricolo: esportare di più o 
importare di meno? («L’Economie », 


Paris, 15 ottobre 1953). 


Il disagio degli agricoltori francesi è im- 
putato principalmente all’insufficiente ren- 
dimento delle coltivazioni, all’instabilità 
degli sbocchi ed all’eccessiva differenza tra 
i prezzi offerti ai produttori e quelli chiesti 
ai consumatori. Il governo tenta di rimuo- 
vere le cause del fenomeno mediante la 
riorganizzazione dei mercati agricoli. Ma 
per eliminare il malessere è necessario an- 
che migliorare la bilancia commerciale 
dell’agricoltura: dal 1951, infatti, le impor- 
tazioni di prodotti alimentari sono sempre 
state superiori alle esportazioni ed il de- 
ficit è andato aumentando in misura viep- 
più allarmante. Per aumentare le vendite 
all’estero gli agricoltori francesi dovreb- 
bero ridurre i costi di produzione me- 
diante l’uso su vasta scala delle macchine 
agricole; purtroppo, però, lo sviluppo del- 
la meccanizzazione è condizionato dall’e- 
spansione della produzione e questa, a sua 
volta, dall’esistenza di sbocchi adeguati. 
Per spezzare questo circolo vizioso, è ne- 
cessario quindi che il governo intervenga, 
finanziando il miglioramento della tecnica 
produttiva ed assicurando, all’interno ed 
all’estero, più ampi mercati di vendita. 

(GF) 


(2549) (PE) (415) 23 

Una nuova politica agricola negli Stati 
Uniti? (« L’Economie », Paris, 22 ottobre 
1953). 


Alcuni sperano un prossimo mutamento 
di rotta nella politica agricola statuniten- 
se. Il Segretario di Stato all’Agricoltura 
propende, infatti, per il ritorno al mer- 
cato libero, finanziariamente auto-sufficien- 
te. Agli inizi del 1954 egli dovrebbe pre- 
sentare al Congresso alcuni progetti di ri- 
forma dell’attuale politica di sostegno dei 
prezzi, alla quale si dovrebbe sostituire 
un sistema di prezzi flessibili. In linea ge- 
nerale, verrebbero fissati due prezzi: uno 
per il consumo interno, l’altro da appli- 
carsi alle esportazioni. La nuova politica 
non è, ovviamente, accetta alla associazio- 
ne federale degli agricoltori americani, po- 
co disposta a perdere il sostegno del go- 
verno; d’altronde, è innegabile che l’at- 
tuale politica agricola ha favorito l’accu- 
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mulo di stocks indesiderati e, indiretta- 
mente, ha causato una continua diminu- 
zione dei prezzi a partire dalla primavera 
del 1951. Oggi è, comunque, troppo presto 
per prevedere quale legislazione succederà 
alla « Agricultural Adjustment Act» del 
1949: l’abbandono del sostegno dei prezzi 
agricoli sembra, tuttavia, poco probabile, 
e ciò soprattutto per ragioni politiche. 


(R. V.) 
(2550) (PE) (111) 23 
L’agricoltura britannica ad una svolta 


(« L’Economie », Paris, 29 ottobre 1953). 


Nel 1870 l’agricoltura inglese era in pie- 
no rigoglio, grazie soprattutto al protezio- 
nismo governativo ed alla supremazia in- 
dustriale del paese. A partire da quel- 
l’anno, però, la Gran Bretagna fu costretta 
a seguire l’indirizzo liberista del commer- 
cio internazionale e dovette aprire il pro- 
prio mercato alla produzione straniera. Il 
declino agricolo che ne conseguì aggravò 
le ripercussioni della crisi mondiale del 
1929. Questo fatto indusse l’Inghilterra a 
ritornare, nel 1931, ad una politica prote- 
zionista e ad inaugurare, nel 1939, un vero 
e proprio dirigismo agricolo, che apportò 
notevoli benefici al settore interessato. Re- 
centemente, il governo ha manifestato l’in- 
tenzione di ritornare a un regime di li- 
bertà, che dovrebbe consolidare l’espan- 
sione della produzione agricola interna. I 
produttori si oppongono strenuamente a 
questo provvedimento, giudicato prematu- 
ro per una agricoltura da poco rinvigorita. 


(G. F.) 


(2551) EE (116) 17 

Le «zones-témoins », fattore di produttivi- 
tà agricola (« L’Economie », Paris, 29 ot- 
tobre 1953). 


Per stimolare la produttività, elemento 
chiave del problema agricolo francese, 
l'Association Générale des Producteurs de 
Blé ha creato dei nuclei sperimentali, in- 
caricati di diffondere fra gli agricoltori di 
taluni villaggi luso della tecnica agricola 
più razionale e moderna. I successi con- 
seguiti hanno indotto il governo a sosti- 
tuirsi all’A.G.P.B. e ad estendere e perfe- 
zionare l'iniziativa. L'esecuzione di ciascun 
programma di miglioramento è finanziata 
in tre modi: con sovvenzioni statali, con 
prestiti speciali e con contributi personali 
degli agricoltori interessati. (G. F.) 


(2552) | EE (121) 18 
Carbone tedesco per l’Europa («The Eco- 
nomist », London, 7 novembre 1953). 


Le variazioni della produzione e del 
consumo tedeschi di carbone hanno una 
grande importanza per gli altri paesi eu- 
ropei. Dal 1950-51 al 1951-52 il consumo 
tedesco di combustibili solidi è passato da 
111,2 milioni di tonnellate a 130,4 milioni. 
Non è probabile che nel futuro si verifi- 
chino aumenti dello stesso ordine di gran- 
dezza. Siccome il tasso di incremento del- 
la produzione interna ha subìto una note- 
vole flessione, è probabile che una ripresa 
sensibile dell’attività industriale tedesca 
comprometta in seria misura l’approvvigio- 
namento di carbone degli altri paesi eu- 
ropei. (CES 


(2553) EE 8 

L’eccedenza mondiale di grano («The Fi- 
nancial Times», London, 9 dicembre 
1953). 


Il prezzo del grano trattato in base al- 
l’Accordo internazionale è attualmente al- 
lo stesso livello del corrispondente prezzo 
di mercato libero. Essi si aggirano sugli 
1,89 dollari per bushel in confronto al 
massimo di 2,05 dollari per bushel fissato 
dall’Accordo. Il prezzo di mercato libero 
riflette ora con maggior precisione la si- 
tuazione del surplus mondiale. Non vi è 
più un prezzo che possa essere considerato 
veramente mondiale: anche il mercato di 
Chicago diventa sempre più inadeguato 
alla funzione di barometro della tendenza 
del mercato mondiale del grano. E’ proba- 
bile che il riporto del prossimo anno ri- 
sulti ben superiore. In base a valutazioni 
della F.A.O. risulterebbe che domanda e 
offerta si troveranno probabilmente in 
pareggio nel 1956-57. In un periodo più 
prossimo è probabile che la tendenza dei 
prezzi del grano continui al ribasso. (v. s.) 


III. - PROBLEMI DELL'INDUSTRIA. 


(2554) EE (1) 20 

UmRaTH H., La politica degli alloggi nel- 
l'Europa Occidentale («Revue Interna- 
tional du Travail», Genève, settembre 
1953). 


Il problema degli alloggi può essere ri- 
solto solo eliminando lo squilibrio esistente 
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tra le possibilità finanziarie della doman- 
da ed i prezzi praticati dall’offerta. Diversi 
mezzi possono essere adottati per conse- 
guire tale fine: 1) la riduzione del costo 
di produzione; 2) la stabilizzazione del 
tasso di interesse ad un livello moderato; 
3) l'incremento della produttività nel set- 
tore primario e secondario. L'aumento del 
reddito nazionale che ne deriverebbe, di- 
stribuito alle classi a reddito inferiore, le 
metterebbe infatti in grado di pagare degli 
affitti rimunerativi. Sino a che ciò non sa- 
rà possibile, occorrerà adottare un sistema 
di sovvenzioni edilizie. La redistribuzione 
dei redditi che esso comporterà sarà as- 


solutamente giustificata dall’ importanza 
economica e sociale della «casa». (G. F.) 
(2555) EE (161) 19 


Direttive per l'allargamento e il migliora- 
mento della produzione sovietica di pro- 
cotti industriali di largo consumo (« Isvie- 
stija », Moskva, 28 settembre 1953). 


Il Consiglio dei Ministri dell'URSS e il 
Comitato del Partito Comunista, prenden- 
do le mosse dal compito principale di as- 
sicurare un ulteriore miglioramento del 
livello materiale di vita della popolazione 
sovietica, hanno riconosciuto la necessità 
di forzare nel corso dei prossimi 2-3 anni 
lo sviluppo dell’industria leggera sovietica 
in modo da raggiungere un quantitativo 
di prodotti industriali di largo consumo 
più adeguato ai bisogni della popolazione. 
L’aumento preventivato, per il periodo sud- 
detto, della produzione di questo settore 
industriale è di circa il 50 per cento. Per 
riferire alcune cifre: nel 1956 la produzio- 
ne di lanerie dovrà risultare aumentata, ri- 
spetto al 1950, di 2 volte, quella delle se- 
terie di 5,2 volte, delle cotonate del 70 per 
cento, delle calzature di cuoio del 70 per 
cento, delle macchine da cucire di 5,9 vol- 
te, delle biciclette di 5,8 volte, degli oro- 
logi di 3,2 volte, dei radioricevitori e dei 
televisori di 5 volte, dei mobili di 3,9 volte. 
Per ottenere questa produzione si proce- 
derà ad un imponente potenziamento del- 
l’industria leggera. Già nel periodo 1954-56 
entreranno in funzione numerosi nuovi 
stabilimenti per la lavorazione industriale 
della lana, della seta, del cotone, del lino, 
grandi maglifici e calzaturifici. Altre nu- 
merose imprese saranno ricostruite, allar- 
gate e rimodernate nella attrezzatura. Gli 
investimenti del Ministero dei prodotti in- 


dustriali di largo consumo ascenderanno 
nel prossimo anno a 5.850 milioni di rubli. 
Con la disposizione del Partito e del Go- 
verno è previsto lo sviluppo di tutti i 
settori dell’industria leggera sovietica e 
l'attuazione notevolmente anticipata dei 
compiti prestabiliti del quinto piano quin- 
quennale. E’ previsto un aumento consi- 
derevole della produzione di tutti quanti 
i tessuti. Già nel 1954 saranno prodotti: 
5.549 milioni di metri di cotonate, 242 mi- 
lioni di metri di lanerie, 504 milioni di me- 
tri di seterie. Sempre nel 1954 dovranno 
essere, tra l’altro, prodotti articoli di abbi- 
gliamento per 44.014 milioni di rubli, 326 
milioni di capi di maglieria, 673 milioni di 
paia di calze per uomo e per donna. L’au- 
mento quantitativo della produzione del- 
l'industria leggera sovietica, dovrà, per 
precisa disposizione del Governo e del 
Partito, essere accompagnato da un note- 
vole miglioramento dell’attuale basso li- 
vello delle caratteristiche qualitative e del- 
l'assortimento di tutti i prodotti di questo 
settore, con particolare riferimento ai tes- 
suti, alle calzature ed agli articoli casa- 
linghi. (M. I. A.) 


(2556) EE (116) 19 

Ripresa delle esportazioni, speranza del- 
l’industria tessile (« L'Economie », Pa- 
ris, 29 ottobre 1953). 


Dopo le difficoltà del 1952, l’industria 
tessile francese sembra essere entrata in 
un periodo di congiuntura favorevole. 
L'espansione è dovuta non tanto ad un 
maggiore consumo interno, quanto piutto- 
sto all’aumentata domanda estera. La ri- 
presa è più intensa nel settore del cotone, 
che fu uno dei più danneggiati dalla crisi. 
La situazione va considerata però con 
cauto ottimismo: la concorrenza estera è 
notevole ed i costi devono essere ancora 
ridotti. (Gr) 


(2557) (PE) (136) 28 

SANCHEZ Rivera J., L'industrializzazione 
della Spagna («El Economista », Madrid, 
31 ottobre 1953). 


Ciò che può effettuarsi fin d’ora e l’in- 
stallazione di industrie produttrici di ma- 
nufatti che vengono attualmente importati 
con grave peso per la bilancia dei paga- 
menti. Sotto tale aspetto, l’industrializzazio- 
ne, quantunque onerosa al principio, ri- 
sulterà, in un immediato futuro, molto 
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vantaggiosa sia dal punto di vista economico 
che dal punto di vista politico. L'indu- 
strializzazione deve perd essere associata 
al principio della autosufficienza. Essa non 
deve assolutamente essere progettata in 
previsione di una esportazione. Premessa 
necessaria per una produzione per l'espor- 
tazione e la riduzione del costo del ciclo 
produttivo. E ciò può essere realizzato so- 
lo con anni di costoso lavoro di organiz- 
zazione tecnica. (e SI 


(2558) (PE) (1) 47 

Il controllo degli affitti in Europa («The 
Financial Times », London, 5 novembre 
1953). 


La percentuale delle abitazioni affittate 
è attualmente circa il 75-80% in Svizzera; 
il 75% nel Regno Unito, in Italia e Olanda; 
il 60% in Belgio, Danimarca e Svezia; il 
55% in Francia e nella Germania occiden- 
tale; il 40% in Finlandia. Le altre abita- 
zioni sono occupate dai proprietari. La mi- 
sura degli aumenti concessi sugli affitti 
delle abitazioni costruite prima della guer- 
ra varia da paese a paese. Gli aumenti 
sono stati relativamente più sensibili in 
quei paesi in cui a causa dell’inflazione le 
spese di mantenimento hanno superato 
l'ammontare dell’affitto bloccato. Il Belgio 
e la Francia hanno adottato speciali misure 
per liberare la struttura degli affitti. Solo 
nel Regno Unito, alle cattive conseguenze 
del controllo degli affitti ha fatto riscontro 
una politica di inazione. (v. s.) 


(2559) EE 14 

Il mercato mondiale dello zucchero e le 
sue difficoltà («L’Economie», Paris, 28 
gennaio 1954). 


La produzione mondiale dello zucchero 
si eleva a 37 milioni di tonnellate annue, 
di cui 33 milioni affluiscono in pochi gran- 
di mercati chiusi e solo 4 vanno ad ali- 
mentare il mercato libero. Poiché questa 
struttura accentua gli squilibri del mer- 
cato, i paesi produttori e consumatori han- 
no stipulato un accordo che entrerà in vi- 
gore il 1° maggio 1954 e che dovrebbe 
garantire ai primi uno sbocco sicuro a 
prezzi equi ed ai secondi un approvvigio- 
namento minimo regolare. L'Accordo con- 
tribuirà certamente a regolarizzare il mer- 
cato. Esso non riuscirá tuttavia a risol- 


vere le difficolta che i paesi europei stan- 
no attraversando a causa della vivace con- 
correnza che lo zucchero di canna fa alla 
loro piú costosa produzione di zucchero di 
barbabietola. (G. F.) 


1V. - PROBLEMI DEL COMMERCIO INTERNO - 
PrEZzZI - CONSUMO. 


(2560) EE (161) 44 

Bykov P., Realtà e necessità del commercio 
interno dell'URSS e l’esperienza d'una 
grande provincia sovietica (« Isviestija », 
Moskva, 8 settembre 1953). 


Dati i progressi raggiunti nell’URSS dalla 
produzione di beni di largo consumo e con- 
siderata l'espansione dell’agricoltura il com- 
pito di sviluppare la circolazione mercan- 
tile interna, di migliorare il commercio sta- 
tale, cooperativo e kolchoziano acquista ca- 
rattere di urgenza ed importanza capitale. 
La realtà attuale e le conseguenti neces- 
sità del commercio interno dell’URSS bal- 
zano evidenti dalla considerazione d’un 
solo esempio caratteristico, quello della si- 
tuazione nella provincia di Molotov. Mal- 
grado il continuo allargamento della re- 
te delle imprese commerciali (nel 1952 sol- 
tanto sono stati aperti oltre 250 nuovi ma- 
gazzini, 150 spacci e diecine di mense), il 
loro numero è sempre lontano dal coprire 
il fabbisogno provinciale e l’insufficienza 
risulta per di più aggravata da una irra- 
zionale distribuzione delle merci. Partico- 
larmente trascurate, in questo senso, sono 
le zone boscose e quelle campestri: sono 
già diversi anni che la provincia non at- 
tua i piani della circolazione mercantile. 
E ciò non già per mancanza di prodotti o 
per mancanza di domanda, ma per il con- 
gestionamento delle merci nei depositi e 
nelle basi. L’incapacita dei dirigenti delle 
imprese commerciali e la loro amministra- 
zione balorda e controproducente sono la 
vera causa di questa disorganizzazione che 
si risolve in un danno gravissimo per lo 
Stato. I mercati periferici della provincia 
hanno, nell’ultimo quadriennio, effettuato 
versamenti in meno al bilancio dello Sta- 
to per un ammontare di 15 milioni di ru- 
bli ed hanno richiesto allo Stato oltre 17 
milioni ad integrazione del proprio circo- 
lante. Gli stessi hanno chiuso la prima me- 
tà dell’anno corrente con una riserva di 
prodotti eccedente di una volta e mezza i 
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«normativi» e con un supero di quasi 1 
milione e mezzo delle spese preventivate 
di circolazione: la maggior parte di que- 
st'ultimo ammontare fu impiegato per il 
pagamento degli interessi di un credito 
bancario collegato con le rimanenze di mer- 
ci in eccedenza ai normativi. Quanto alle 
« perdite fuori piano » — costituite da mul- 
te e ammende per il ritardato pagamento 
di debiti, per scarico irregolare dei vago- 
ni ecc. ecc. — nel primo semestre dell’an- 
no in corso la cooperativa provinciale di 
consumo ha dovuto pagare 2,4 milioni di 
rubli, che si sono aggiunti ai 4 milioni e 
mezzo della stessa sborsati come supero 
delle spese di circolazione nella sfera del 
commercio al minuto. (M. 1. A.) 


(2561) (PE) (161) 32 

Misure governative per Vincremento del 
commercio sovietico («Isviestija», Mo- 
skva, 23 ottobre 1953). 


Malgrado il continuo aumento del com- 
mercio nell’URSS la domanda della po- 
polazione non viene soddisfatta interamen- 
te. Ciò è da attribuirsi ai gravi difetti che 
ancora sussistono nell'organizzazione com- 
merciale sovietica. Gli addetti a questo 
settore non si curano di studiare la do- 
manda della popolazione, commettono gra- 
vi errori nell’opera della distribuzione e 
del trasporto delle merci. In alcune zone 
ancora non è stato organizzato il commer- 
cio di tutti i prodotti necessari. Spesso le 
organizzazioni di commercio accettano dal- 
l'industria una produzione di qualità sca- 
dente e di confezione difettosa, ignorando 
gli interessi del consumatore e non si val- 
gono delle leve economiche messe a loro 
disposizione ai fini della lotta per il mi- 
glioramento delle caratteristiche qualitati- 
ve e per l’allargamento dell’assortimento 
dei prodotti di largo consumo. Per assicu- 
rare un rapido miglioramento del commer- 
cio sovietico il Consiglio dei Ministri del- 
l'URSS e il CC del Partito comunista han- 
no stabilito di aumentare nel 1954, rispet- 
to al 1950, del 72 per cento (a prezzi com- 
parati) contro il 70 per cento progettato 
per il 1955, il volume delle merci immesse 
sul mercato statale e su quello cooperativo: 
ossia di superare già nel prossimo anno le 
quote del piano quinquennale, assicurando 
per il 1955 il raddoppio della circolazione 
merci al minuto rispetto all'anno 1950. 


La disposizione governativa in questione 
contempla pure una serie di importanti 
misure per il miglioramento dei servizi 
dell’alimentazione pubblica. Nel corso dei 
prossimi due-tre anni nelle città e nelle 
zone agrarie del paese saranno costruiti ed 
aperti 11.000 nuovi locali pubblici tra ri- 
storanti, mense, caffè, bar ecc. Sarà mi- 
gliorata la qualità ed allargato l’assorti- 
mento delle vivande e curata una migliore 
preparazione del personale di servizio. Per 
assicurare la vendita di tutti quanti i pro- 
dotti necessari alla popolazione nel periodo 
1954-56 verranno aperti al pubblico 40.000 
nuovi magazzini, « specializzati» ed a ca- 
rattere « universale ». Nello stesso periodo 
verranno costruiti frigoriferi per una ca- 
pacità di 575 mila tonnellate ed un gran 
numero di depositi per la conservazione 
delle merci. (M. I. A.) 


(2562) EE (116) 44 
Produrre o vendere, dilemma del 2° Piano 
(« L’Economie », Paris, 3 dicembre 1953). 


Il 2° piano economico francese (1953- 
1957), succedendo al Piano Monnet (1947- 
1952) ha lo scopo di favorire lo sviluppo dei 
settori base e di dare maggiore impulso al- 
le attività che influiscono direttamente 
sul tenore di vita. Si prevede che, entro 
il 1957, la produzione aumenterà in media 
del 25% e l’esportazione del 40%. Le in- 
dustrie di trasformazione occupano 2,6 mi- 
lioni di salariati, ossia oltre il 40% degli ef- 
fettivi dell'industria francese e nel 1952 
hanno realizzato un giro d’affari di 4.800 
miliardi di franchi. La capacità attuale del- 
le industrie di trasformazione permette- 
rebbe di superare del 30% il livello di pro- 
duzione raggiunto nel 1952. Alcune riser- 
ve si fanno, peraltro, a riguardo dell’au- 
mento delle esportazioni: l’industria fran- 
cese, nel complesso, non è attualmente in 
grado di sostenere la concorrenza stranie- 
ra. Alcuni fattori che sono alla base della 
disparità esistente fra i prezzi francesi e 
i prezzi stranieri (tassi dei cambi, oneri so- 
ciali e fiscali, costo del credito) sfuggono 
all’azione degli imprenditori e rendono la 
politica di liberazione degli scambi peri- 
colosa per l’industria francese. Il mas- 
simo sforzo deve essere compiuto dagli 
imprenditori; in particolare devono essere 
curati la modernizzazione dei metodi, il 
miglioramento delle relazioni fra fornitori 
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e clienti, la riforma della distribuzione, lo 
sviluppo del credito ai consumatori. 


(m. P.) 

V. - PROBLEMI BANCARI E MONETARI - 
BoRrse. 

(2563) EE (123) 42 


GoLay J., Le tendenze attuali del mercato 
del capitale («Schweizerische Zeitschrift 
für Volkswirtschaft und Statistik», Ba- 
sel, agosto 1953). 


Per due ragioni, una di carattere interno 
— connessa con i rapporti della Svizzera 
con l’estero —, Valtra di carattere esterno, 
dovuta a circostanze specifiche del paese e 
legata alla sua politica economica, il mer- 
cato del capitale elvetico e oggi caratteriz- 
zato da una abbondanza che, per quanto 
paradossale possa sembrare, è quasi diven- 
tata un peso per l'economia nazionale. Le 
difficoltà della previsione d’una modifica- 
zione a breve scadenza della struttura del 
mercato, di un cambiamento nell’evoluzio- 
ne del tasso dell’interesse, d’una contrazio- 
ne delle sue disponibilità, non esclude, pe- 
rò, la possibilità di alcune constatazioni. 
Le origini dei fondi del mercato del ca- 
pitale è anzitutto il risparmio nelle sue va- 
rie forme, la cui fonte è il lavoro. Ora, la 
Svizzera è un paese economico e lavora- 
tore la cui produzione sorpassa oggi il 
consumo di 400 milioni di franchi. Si pone 
quindi per essa la necessità di trovare uno 
sbocco all’eccedenza per evitarne l’accumu- 
lazione. Fino ad oggi, però, il collocamen- 
to di fondi all’estero è stato impedito dal 
timore delle nazionalizzazioni, delle restri- 
zioni monetarie, delle difficoltà di trasferi- 
mento, delle clausole discriminatorie, dei 
rischi di socializzazione integrale. Il paese 
ha subito troppe volte l’esperienza del sa- 
crificio, al sorgere della minima (difficoltà, 
dei servizi d’interesse e degli importi di di- 
vise previsti per il turismo. Tuttavia oc- 
corre sperare nella possibilità d’un ravvi- 
vamento dei movimenti di capitale sotto 
l’egida della Banca Internazionale di Ri- 
costruzione e Sviluppo, grazie alla quale si 
potrebbe ricreare un vero mercato di pre- 
stiti internazionali garantiti da questo isti- 
tuto. Sarebbe un primo passo verso con- 
dizioni più normali e forse il ritorno alla 
solidarietà dei vari mercati nazionali, pre- 
ludio al consolidamento delle valute. Ciò di 
cui oggi il mondo specialmente abbisogna 


è di monete stabili; non sono i paesi eco- 
nomicamente deboli, o poco sviluppati, o 
alla ricerca di capitali, quelli che manca- 
no, ma un minimo di sicurezza. E’ questa 
la condizione in base alla quale la Sviz- 
zera potrebbe riprendere più largamente il 
suo servizio di prestiti all’estero. Il suo 
mercato del capitale vi troverebbe il pro- 
prio utile e tutti i paesi interessati ne sa- 
rebbero i beneficiari. (M. I. A.) 


(2564) EE 16 

Kriz A. M. Il prezzo dell’oro e la conver- 
tibilità monetaria (« Revue de Science et 
de Législation Financières», Paris, lu- 
glio-settembre 1953). 


L'aumento del prezzo dell’oro in termini 
di dollari agevolerebbe, secondo i suoi so- 
stenitori, il ripristino della convertibilità 
generale delle monete. Se si vuole evitare 
che, nell’attuale mancanza di movimenti 
equilibratori internazionali di capitali, i 
paesi deficitari proteggano le esigue ri- 
serve auree di cui dispongono riducendo 
le importazioni (e quindi a spese dell’oc- 
cupazione interna), è necessario aumentare 
il loro valore. In realtà, l’attuale distribu- 
zione del metallo giallo farebbe sì che il 
plus-valore realizzato avvantaggerebbe i 
paesi a moneta forte in misura predomi- 
nante e gli altri, più bisognosi, in misura 
ridotta. I fautori dell'aumento del prezzo 
dell’oro sostengono inoltre che questa mi- 
sura migliorerebbe la liquidità internazio- 
nale. Il circolante dei singoli paesi avrebbe 
una copertura maggiore e ciò aumenterebbe 
la fiducia nella moneta, facilitando l’as- 
sestamento monetario. Questa opinione non 
tiene conto del fatto che non sarebbe fa- 
cile neutralizzare l’espansione dei mezzi di 
pagamento e che i paesi interessati non 
farebbero che procrastinare l’inevitabile 
adozione delle misure atte a risolvere il 
problema dei pagamentti internazionali. 
Inoltre, la rivalutazione dell’oro si tra- 
sformerebbe in una sovvenzione dei paesi 
che ricevono oro a favore dei paesi pro- 
duttori del metallo ed a favore di quelli che 
spendono all’estero il plus-valore delle lo- 
ro riserve. (G. F.) 


(2565) EE (0) 4 

Papi G. U., L’obiettivo della convertibilità 
delle monete («Il Risparmio », Milano, 
settembre 1953). 
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La situazione delle monete europee è ta- 
le che non esiste un unico rapporto fra 
l’una e l’altra, bensì molteplici rappor- 
ti. Per rendere le monete nuovamente con- 
vertibili occorre in primo luogo raggiun- 
gere la stabilità del potere d’acquisto della 
moneta. A tal fine si deve aumentare la 
produzione di beni e servizi e perseguire 
Vequilibrio della bilancia dei pagamenti. 
Come conseguenza l’aumento del reddito 
e del risparmio nazionali consentirà di ot- 
tenere l’equilibrio del bilancio dello Stato. 
Occorre inoltre una stretta coordinazione 
tra le politiche economiche dei vari paesi 
ed una collaborazione internazionale senza 
riserve. (VAS?) 


(2566) (PE) (116) 12 
Il tasso di sconto ed il credito («L'Eco- 
nomie », Paris, 24 settembre 1953). 


Sino al 1939 la Banca di Francia si ser- 
vì del tasso di sconto per proteggere il 
valore del franco dai movimenti sfavore- 
voli dell’oro (prima del 1914) o dei cambi 
(dopo la prima guerra mondiale). A par- 
tire dal 1940 si preferì invece seguire una 
politica di credito a buon mercato, che per- 
mettesse di ridurre l’onere del debito pub- 
blico; il tasso di sconto, che dal 1939 era 
al 2%, fu così ridotto nel marzo 1941 al- 
11,75% e, nel gennaio 1945, all’1,625%. Al- 
la fine del 1945 la politica creditizia fu 
rovesciata; la nazionalizzazione della Ban- 
ca di Francia e delle 4 maggiori banche 
di deposito (B.N.C.I., Comptoir National 
d'Escompte de Paris, Crédit Lyonnais e 
Société Générale) permise allo Stato di con- 
trollare l’intero apparato creditizio. Il tas- 
so di sconto fu portato nel 1947 al 2,5% 
ed al 3% e, giudicando insufficiente il con- 
trollo quantitativo, si introdusse anche 
quello qualitativo. Dal 1948 al 1951, e sal- 
vo un rilassamento temporaneo nel 1950, 
il controllo del credito fu ulteriormente raf- 
forzato. Il 1952 fu un anno di transizione; 
la diminuzione dei prezzi mondiali che si 
verificò in quell’anno valse ad arrestare 
il processo inflazionistico. La contrazione 
della domanda di credito che ne è conse- 
guita ha permesso alla Banca di Francia, 
il 7 settembre 1953, di ridurre il tasso di 
sconto al 3,5%. (Gr) 


(2567) (PE) (123) 46 
La concezione Svizzera della convertibilità 


valutaria («Neue Ziircher 


Zeitung », 
Zürich, 27 settembre 1953). 


La concezione svizzera della convertibi- 
lità delle valute, che si manifesta nella li- 
bera utilizzabilità del franco, poggia su due 
criteri fondamentali: una valuta è conver- 
tibile anzitutto quando il possessore resi- 
dente nel paese può per qualsiasi scopo 
cambiarla in ogni altra moneta estera, e, 
secondariamente, se alla sua libera utiliz- 
zazione all’estero non si interpongono osta- 
coli di natura politico-commerciale. Se ta- 
le concezione si confronta con quella alla 
base del piano inglese per la convertibilità 
della sterlina si osserva che con questa non 
sarebbero i possessori residenti nel paese 
che dovrebbero ottenere la possibilità del 
libero cambio della loro valuta nazionale, 
ma sarebbe la sterlina che, senza riguardo 
ai sistemi monetari vigenti in altri paesi, 
dovrebbe poter essere liberamente cam- 
biata in tutti gli stati esteri in qualsiasi al- 
tra valuta, dollaro compreso. Conseguente- 
mente tale convertibilità della sterlina non 
si arresterebbe neppure là dove oggi si fer- 
ma quella del franco svizzero, ossia si 
estenderebbe anche ai paesi a moneta non 
convertibile, mentre ciò che nella conce- 
zione svizzera costituisce il nocciolo della 
convertibilità monetaria, nel progetto bri- 
tannico non viene affatto, almeno nella 
prima fase, perseguito. Epperò da parte 
inglese non viene praticamente tenuta in 
molto conto la liberalizzazione degli scam- 
bi quale componente della convertibilità 
monetaria. Pertanto da parte svizzera si 
ritiene che la concezione britannica della 
convertibilità della sterlina dovrebbe es- 
sere riveduta. L’esempio pratico del fran- 
co convertibile ed i suoi rapporti con le va- 
lute che non lo sono dovrebbe poter in- 
dicare anche agli altri paesi una via pra- 
ticabile verso una convertibilità ragione- 
vole, perseguibile successivamente da due 
lati: attraverso una progressiva liberalizza- 
zione degli scambi, anche nei riguardi del- 
la zona del dollaro, e mediante un conse- 
guente allentamento delle restrizioni di 
pagamento per i residenti nel paese. In 
futuro tra i paesi a valuta convertibile po- 
trebbe aversi un movimento libero di pa- 
gamenti, mentre i rapporti tra questi ed i 
paesi a valuta non convertibile potrebbero 
essere regolati attraverso l’Unione europea. 
L’ulteriore funzionamento del sistema plu- 
rilaterale di scambi e di pagamenti im- 
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pedirebbe una ricaduta dei paesi a mone- 
ta non convertibile nel puro bilateralismo e 
salverebbe al tempo stesso i presupposti 
della liberalizzazione fin qui raggiunta dai 
paesi dell'Europa Occidentale. (M. I. A.) 


(2568) EE (0) 4 

CHLEPNER S., Il problema della convertibi- 
lità monetaria («Industrie», Bruxelles, 
ottobre 1953). 


La situazione monetaria internazionale 
può essere consolidata solo se si riuscirà 
ad instaurare, in un regime di cambi sta- 
bili, una convertibilità generale e libera. 
Sebbene, in sede teorica, la base metallica 
non sia indispensabile, nelle attuali condi- 
zioni è difficile concepire un sistema mo- 
netario staccato completamente dall’oro. 
L’importanza del metallo giallo sarà co- 
munque tanto minore quanto più stretta ed 
efficace sarà la cooperazione internazionale. 
E’ chiaro che i mezzi migliori ai fini del 
consolidamento delle valute e della con- 
vertibilità dipenderanno in gran parte dal- 
l'evoluzione economica e politica del mon- 
do nei prossimi anni. (GE) 


(2569) (PE) (111) 46 

HawrTREY A. G., Fiducia e convertibilità 
(« International Affairs», London, otto- 
bre 1953). 


Il successo di ogni politica monetaria di- 
pende in gran parte dai tassi di cambio 
e dalla fiducia riposta nel modulo mone- 
tario. Grazie alla politica seguita dal go- 
verno inglese, la sterlina ha riguadagnato 
gran parte della perduta fiducia del pub- 
blico. I progressi fatti sulla via della con- 
vertibilità non devono però essere conside- 
rati con eccessivo ottimismo. Le disponibi- 
lità estere di sterline costituiscono un peso 
potenziale ancora troppo grave per l’eco- 
nomia britannica. (GIRO) 


(2570) EE (2) 42 

Tyson G., Risparmio e pianificazione in 
Asia («Lloyds Bank Review», London, 
ottobre 1953). 


Attualmente, in Asia ogni governo mira 
alla realizzazione di un piano economico. 
Un rapporto della Commissione Economica 
dell'ONU per l’Asia e l’Estremo Oriente — 
ECAFE — pone in luce alcuni fatti che i 
pianificatori asiatici ignorano e di cui il 


mondo è scarsamente informato. Sono gli 
stranieri che in passato hanno fornito, spe- 
cie ai paesi dell'Asia Meridionale e Sud- 
Orientale, la maggior parte dei capitali di 
investimento e di riserva. In questo do- 
poguerra, i nuovi governi asiatici hanno 
seguito due principali linee politiche che, 
in determinate circostanze, si sono rivelate 
contrastanti. Essi hanno assicurato alle va- 
rie categorie di lavoratori una maggiore 
‘quota dei profitti della produzione; ma 
tale provvedimento è stato la conseguenza 
non già di un aumento della produzione 
stessa, ma di una riduzione della parte di 
utile destinata agli imprenditori e ai di- 
rigenti. Questa redistribuzione del reddito 
ha influito sfavorevolmente sull’investimen- 
to, poichè il capitale è passato dai rispar- 
miatori tradizionali a coloro che, per le 
condizioni economiche in cui si trovano, 
risparmiatori non sono nè potranno mai 
diventare. Altrettanto negativo al riguar- 
do è stato il rialzo del livello dell’imposi- 
zione fiscale. Oggi i vari governi, dopo aver 
formulato vasti piani economici, hanno ri- 
levato una grave scarsità di risparmio in- 
terno proprio in un momento in cui, per 
vari motivi, gli investimenti stranieri son 
venuti a mancare. Gli asiatici in genere 
sono prevenuti contro l’afflusso di capitali 
dall’estero perchè non riescono a conside- 
rarlo scevro da latenti finalità politiche. 
Tuttavia, anche se gli sviluppi futuri fa- 
voriranno il risparmio nazionale, i capita- 
li stranieri saranno sempre necessari alla 
realizzazione dei piani governativi. (M. P.) 


(2571) (PE) (121) 46 

RicHEBACHERT K., La Germania di fronte al 
problema della convertibilità monetaria 
(« Der Volkswirt - Wirtschafts- und Fi- 
nanz-Zeitung », Frankfurt a. M., 7 no- 
vembre 1953). 


Esistono ben tre diverse concezioni della 
convertibilita. I piani escogitati per il Mar- 
co tedesco e per la Lira sterlina mirano 
alla convertibilita «esterna », la quale af- 
fatto non si identifica con quella universale 
del dollaro americano, che a sua volta dif- 
ferisce dal sistema di convertibilità del 
Franco svizzero. Nè si tratta di differenze 
formali e senza importanza reale: a se- 
conda che la scelta sia fatta per una strada 
piú che per un'altra si avranno conse- 
guenze fondamentalmente diverse sia nel- 
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l'ambito commerciale che in quello politi- 
co-economico. Benchè la convertibilità 
«alla Svizzera » sia da molti assai apprez- 
zata in Germania e venga indicata come 
il modello per un DM convertibile, il mi- 
nistro Erhard — uno dei principali obbiet- 
tivi della cui politica economica é appunto 
rappresentato dal ritorno alla convertibilità 
nei pagamenti internazionali — la respinge 
invece decisamente e non senza buoni mo- 
tivi. La prima esigenza nei confronti d'un 
sistema di convertibilitá deve esser quella di 
incrementare la divisione internazionale 
del lavoro, e a questo mira appunto la 
convertibilità esterna, in netto contrasto 
con il sistema svizzero che obbliga il com- 
mercio estero ad uscire dalle sue strade na- 
turali per avviarlo nel letto di Procuste 
del bilateralismo. La convertibilità esterna 
guarda al mercato mondiale, mentre il si- 
stema svizzero e diretto al mercato inter- 
no. Volerlo imitare sarebbe tanto più in- 
sensato in quanto la convertibilita interna 
costa soltanto divise e lascia tutto il resto 
allo stato di prima. La multilaterale Unio- 
ne Europea dei Pagamenti costituisce gia, 
al confronto, un gran passo in avanti. 
L’obbiezione più grave che può essere mos- 
sa all’EPU è ch’essa obbliga ogni singolo 
paese a mettere a lungo andare la propria 
bilancia dei pagamenti in equilibrio con il 
resto del gruppo, benchè sia impossibile 
che i presupposti strutturali di tutti i pae- 
si membri concordino. Conseguentemente 
anche qui, anche se su più larga base, si 
ha una rimozione del commercio estero 
dalle sue vie naturali. Tutto sommato l’a- 
dozione della convertibilità esterna si pre- 
senta come l’unica possibilità di ottenere 
un sistema di convertibilità adatto allo svi- 
luppo economico e tale da permettere uno 
sfruttamento ottimo dei rapporti commer- 
ciali internazionali. (M. I. A.) 


(2572) (PE) (111) 46 

Harrop R., Pagliuzze nel vento («The Fi- 
nancial Times», London, 10 novembre 
1953). 


Secondo alcuni osservatori economici il 
raggiungimento della convertibilità della 
sterlina dovrebbe avere la precedenza sulla 
abolizione delle restrizioni discriminatorie. 
Questa affermazione fa sorgere alcuni dub- 
bi. Al riguardo, si osserva che un forte 
ostacolo al conseguimento della convertibi- 


lità è rappresentato dalla scarsità di dollari 
dell'Europa Continentale. Se la decisione 
americana di accettare valuta «debole» in 
pagamento dei prodotti in «surplus» può 
apportare un sostanziale beneficio al pro- 
blema della sterlina, occorre tuttavia te- 
ner presente che vi sono seri ostacoli po- 
litici interni che impediscono, per ora, l’a- 
dozione di una più liberale politica di im- 
portazioni da parte degli Stati Uniti. Inol- 
tre, i nuovi accordi adottati dal Sud Africa 
costituiscono un rovesciamento del proble- 
ma «prima la convertibilità, poi l’abolizio- 
ne delle discriminazioni ». Il caso del Sud 
Africa si riconnette, per la Gran Bretagna, 
in linea generale, al problema dello svi- 
luppo coloniale. E” opinione corrente che 
gli investimenti relativi a tale sviluppo do- 
vrebbero essere affrontati ove la bilancia dei 
pagamenti abbia raggiunto un surplus: ciò 
non è accettabile. In effetti, è sulla situa- 
zione economica interna che dovrebbe es- 
sere basata ogni decisione, a seconda che 
essa consenta, o meno, di soddisfare agli 
impegni concernenti gli investimenti colo- 
niali senza detrimento per le esportazioni. 
Anche se la fornitura di beni capitali al- 
le colonie da parte della Gran Bretagna e 
non di altri paesi — a meno che essi for- 
niscano aiuti finanziari — può sembrare 
una forma di discriminazione, lo sviluppo 
coloniale appare, nell’attuale situazione di 
mancato equilibrio, opportuno e desidera- 
bile sia dal punto di vista britannico che 
dal punto di vista dell’area della sterlina 
nel suo complesso. (R. v.) 


(2573) EE 17 

Che cosa significa l'offensiva sovietica del- 
l’oro («The Statist», London, 14 novem- 
bre 1953). 


In questi ultimi tempi si sono registrati 
prezzi bassissimi sul mercato dell’oro. In 
particolare, sul mercato di Zurigo il prez- 
zo libero e il prezzo ufficiale sono attual- 
mente quasi identici. L’odierna situazione 
sembra dovuta alle forti vendite di oro ef- 
fettuate sul mercato libero dal governo so- 
vietico. Le scorte dell’U.R.S.S. sembrano 
essere molto elevate: se la cortina di ferro 
si sollevasse permettendo alle banche cen- 
trali dei paesi occidentali di acquistare oro 
mediante scambio di prodotti finiti con 
l’U.R.S.S. — senza modifiche del prezzo 
ufficiale dell'oro — la convertibilità mone- 
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taria diverrebbe realizzabile senza l’aiuto 
statunitense. (R. v.) 


(2574) EE (115) 47 

Il fidanzamento del fiorino e del franco 
belga (« L’Echo de la Bourse», Bruxel- 
les, 13-14 dicembre 1953). 


Si è tenuta recentemente a Lussembur- 
go una conferenza interministeriale sui 
problemi del Benelux. Una delle questio- 
ni centrali dell'ordine del giorno è stata 
quella della liberazione dei movimenti dei 
capitali. L'argomento è di estremo interes- 
se: se si vuole che le economie integrande 
si adattino col minimo attrito alla confor- 
mazione di mercato unico, è necessario che 
le reazioni dell'apparato economico alla li- 
bera trasferibilità delle merci siano tem- 
perate dalla libera mobilità dei capitali. Le 
discussioni hanno permesso un notevole av- 
vicinamento delle tesi belga ed olandese. 
La maggiore difficoltà da superare consi- 
ste nel trovare un mezzo di trasferimento 
dei capitali, che non sia collegato all’unità 


di conto U.E.P. (GE) 
VI. - LE FINANZE PUBBLICHE. 
(2575) EE (415) 9 


Pagare per la sicurezza (« The Economist », 
London, 26 settembre 1953). 


Le previsioni relative al bilancio degli 
Stati Uniti per il corrente anno finanzia- 
rio mettono in evidenza un'entrata di 68,3 
miliardi di dollari ed un deficit di 3,8 mi- 
liardi di dollari. Nel prossimo anno finan- 
ziario le entrate diminuiranno di circa 8 
miliardi di dollari principalmente per la 
cessazione della « excess profits tax» e per 
la riduzione del 10% delle « individual in- 
come taxes ». Se non si ricorrerà a nuove 
fonti di entrata, per pareggiare il bilancio 
sarà necessario ridurre le spese di circa 12 
miliardi di dollari. Più dell'85% della ri- 
duzione delle spese sono state quest'anno 
ottenute a spese del « national security pro- 
gramme». E’ improbabile che sensibili ri- 
sparmi possano venire realizzati nel set- 
tore dell’amministrazione. E le decurtazioni 
nel «national security programme» diffi- 
cilmente potranno essere aumentate. (v. s). 


(2576) EE (111) 24 
Durr P., Effetto della elevata imposizione 
sul rinnovamento della flotta (« The Fi- 


nancial Times», London, 23 novembre 
1953). 


La flotta mercantile britannica ha su- 
perato la propria consistenza prebellica. 
Ma, mentre la flotta delle navi serbatoio 
è aumentata di circa un terzo, il tonnellag- 
gio della flotta da carico è diminuito. Di 
particolare importanza è stata la diminu- 
zione nel settore dei tramps: da 3,4 mi- 
lioni di tonnellate nel 1939 a circa 3 milio- 
ni di tonnellate nel 1950 e a meno di 2,5 
milioni di tonnellate nel 1953. Negli ultimi 
tre anni il tasso medio di rinnovamento 
per la flotta dei tramps è stato di circa 
70.000 tonnellate all'anno. E si prevede ri- 
marrà così basso anche per i prossimi tre 
anni. La situazione per i carichi di linea 
è solo leggermente migliore. Molti proprie- 
tari hanno dichiarato che, nelle attuali con- 
dizioni di elevata imposizione e di costi di 
costruzione in aumento, non possono rin- 
novare le proprie flotte. (v. s.) 


(2577) (PE) (121) 9 

TERHALLE F., La coordinazione della poli- 
tica finanziaria fra il Governo centrale 
e i paesi membri nella repubblica fede- 
rale tedesca («Revue de Science et de 
Législation Financières», Paris, ottobre- 
dicembre 1953). 


Dopo il 1871, la coordinazione finanziaria 
fra lo Stato federale tedesco e i singoli 
stati ha costituito oggetto di diversi regola- 
menti. Attualmente, tale coordinazione e 
provvisoriamente basata su di una proroga 
dell'articolo 107 della legge costituzionale, 
secondo la quale la ripartizione definitiva 
delle imposte regolate dalla legislazione 
«concorrenziale » (imposte sui redditi, sulle 
transazioni, imposte di consumo) dovreb- 
be attuarsi al 31 dicembre 1954. Circa le 
competenze, la legge fondamentale del 1949 
ha cercato di conciliare le preoccupazioni 
fiscali, tecniche e politiche. Si è deciso che 
i dazi doganali, i monopoli fiscali, le im- 
poste di consumo (fatta esclusione per la 
birra), le imposte sui trasporti, le imposte 
sulla «cifra di affari» e sui prelevamenti 
straordinari di capitale fluiscano al Go- 
verno federale, mentre l’imposta sul red- 
dito (persone fisiche e morali), l’imposta 
permanente sulla ricchezza, i diritti di suc- 
cessione, le imposte reali di carattere lo- 
cale spettino ai governi-membri, o ai co- 
muni e raggruppamenti di comuni. Oltre 
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a questa ripartizione, detta « verticale», la 
costituzione tedesca del 1949 prevede anche 
la ripartizione « orizzontale », in base alla 
quale il governo federale pud pretendere 
una quota parte dell’imposta sul reddito 
per fornire aiuti finanziari ai «paesi eco- 
nomicamente deboli» e puó «compensare 
gli oneri differenziali dei paesi agiati e dei 
paesi poveri». In complesso, la regolamen- 
tazione della competenza amministrativa 
in materia fiscale non ha ripristinato la 
centralizzazione, che pur aveva funzionato 
in modo egregio dal 1919 al 1945. Cid e 
dovuto a ragioni di carattere politico. An- 
che in questo campo, oltre che in quello 
tecnico-economico, la coordinazione finan- 
ziaria fra il governo federale ed i governi 
locali resta una « questione aperta >». (R. v.) 


VII. - ScAMBI CON L'ESTERO - BILANCIA DEI 
PAGAMENTI - PROBLEMI VALUTARI. 


(2578) EE (121) 46 

Bucuert G., Il commercio estero nel con- 
fronto internazionale (« Allgemeines Sta- 
tistisches Archiv», München, 37 Band, 
II Heft, 1953). 


L’aumento delle difficoltà nell’ambito dei 
pagamenti internazionali ha finito con il 
portare il commercio estero al centro della 
politica economica. Non solo al confronto 
di entrambe le correnti mercantili, ma an- 
che all'ammontare assoluto del loro valo- 
re viene attribuito, come criterio del be- 
nessere economico, maggiore importanza 
di prima, ciò che ha indotto i governi al 
ricorso a misure ora limitative ed ora 
espansive del commercio estero. Si è sem- 
pre più radicato l’uso di considerare il va- 
lore ‘dell’importazione e dell’esportazione 
o anche del movimento commerciale este- 
ro come una grandezza a sè stante. Si ar- 
riva a comprendere nel concetto di « com- 
mercio mondiale » la somma degli scambi 
con l’estero di tutti i paesi, senza tener 
conto delle transazioni commerciali inter- 
ne, come se i soggetti economici, anzichè 
gli abitanti di questi paesi, fossero i paesi 
stessi. Sembra pertanto lecito domandarsi 
se, dato che nello scambio estero si consi- 
dera il commercio complessivo dei mem- 
bri di una popolazione, possano essere raf- 
frontati e addizionati scambi di zone com- 
pletamente diverse. Anche ammettendo 
una relativa utilità in questo metodo com- 
parativo, nel campo della valutazione dei 


risultati statistici del commercio estero so- 
no da registrare almeno due aberrazioni. 
La prima si verificò quando dovettero es- 
sere stabilite cifre comparative con l’an- 
teguerra per la Germania occidentale. Le 
difficoltà che si frapponevano a ciò erano 
certamente grandi, ma il procedimento 
adottato. (abolito, poi, nel 1951) per stabi- 
lire queste cifre si dimostrò insufficiente 
in quanto non teneva conto della contra- 
zione postbellica del commercio tra le due 
zone, risoltosi in una accresciuta necessità 
di scambi con l’estero da parte della Ger- 
mania Occidentale. Il secondo errore con- 
siste nell’abitudine di ricondurre le cifre 
del commercio estero ad una base comu- 
ne ponendole in relazione con il numero 
degli abitanti, ossia calcolando il commer- 
cio estero pro capite. L’entità degli scam- 
bi commerciali con l’estero non dovrebbe 
formare l’oggetto di confronti internazio- 
nali, i quali, a causa della problematica 
della statistica commerciale, non possono 
che portare a conclusioni errate. (M. I. A.) 


(2579) (PE) (0) 1 

Il controllo internazionale degli aiuti all’e- 
sportazione («L'Echo de la Bourse», 
Bruxelles, 13-14 settembre 1953). 


Il Consiglio delle Federazioni industriali 
europee, riunitosi a Londra, ha esaminato 
le proteste inglesi per gli aiuti all’esporta- 
zione concessi da alcuni paesi europei. Du- 
rante le numerose sedute, si è cercato di 
elaborare un sistema di controllo intra- 
europeo dei sussidi diretti ed indiretti al- 
l'esportazione. Le discussioni sono state di 
notevole interesse: attraverso l'esame delle 
forme che i sussidi hanno rivestito nella 
pratica, si è cercato di definire in modo 
inequivoco cosa debba intendersi per aiu- 
to all'esportazione. Purtroppo, nel corso 
della riunione, non è stata raggiunta alcu- 
na intesa soddisfacente. (GE) 


(2580) EE 17 

Kriz M. A., Il movimento internazionale 
di oro e di dollari nel periodo 1945-1953 
(« Bulletin d’Information et de Docu- 
mentation », Bruxelles, ottobre 1953). 


Nel giugno 1953 le riserve mondiali in 
oro e dollari (eccettuate le riserve statuni- 
tensi) superavano, sia pure lievemente, il 
livello registrato alla fine del 1945. Tale 
miglioramento è variato da paese a paese, 
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ma ha riguardato tutti i principali paesi 
del mondo. Nel complesso, i movimenti in- 
ternazionali di oro e dollari sono stati do- 
minati, fino al dicembre 1947, dalle ven- 
dite di oro fatte dai paesi continentali del- 
lEuropa Occidentale, dal Canada, dall'A- 
merica latina e dai paesi asiatici non- 
membri dell’area della sterlina, agli Stati 
Uniti. Durante lo stesso periodo, la con- 
trazione delle riserve in oro e dollari del- 
l’area della sterlina è stata moderata, so- 
prattutto a causa dell’apporto di divise pro- 
venienti dal prestito canadese e america- 
no. A partire dal 1948, il flusso internazio- 
nale di oro e dollari è stato caratterizza- 
to, da un lato, da una continua restaura- 
zione delle riserve dell'Europa occidenta- 
le continentale, del Canada, dell'America 
latina e dell'Asia e, d'altro lato, da quattro 
ondate successive interessanti l’area della 
sterlina. Questa, infatti, vide diminuire le 
sue riserve fra il marzo 1948 e il settem- 
bre 1949; le riacquistò, compensando am- 
piamente e superando le precedenti per- 
dite, fra l’ottobre 1949 e il giugno 1951; 
tornò a perdere oro e dollari nel periodo 
luglio 1951 - marzo 1952; cominciò lenta- 
mente a ricostituire le sue riserve alla fine 
del 1952. I fattori che hanno contribuito 
al graduale progresso delle riserve mone- 
tarie verificatosi dopo il 1948 sono in parte 
di carattere permanente e in parte di ca- 
rattere temporaneo. Fra i primi, si pos- 
sono annoverare gli alti livelli della pro- 
duzione agricola e industriale, la riduzione 
della pressione inflazionista ed il progres- 
sivo ristabilimento di una migliore posi- 
zione concorrenziale in molti paesi indu- 
striali dell'Europa Occidentale. Fattori pu- 
ramente temporanei sono stati, invece, gli 
aiuti statunitensi, le spese del riarmo ame- 
ricano effettuate all’estero, il mantenimen- 
to dei controlli sulle transazioni commer- 
ciali e valutarie con i paesi del dollaro. 
In complesso, i recenti sviluppi economici 
internazionali fanno sperare in una sicura 
ripresa della posizione economica di molti 
paesi dell'Europa Occidentale, ma hanno 
rafforzato la convinzione. che per sostene- 
re l’attuale situazione dovranno essere 
adottate, dagli Stati Uniti e dagli altri pae- 
si del mondo, politiche miranti ad agevo- 
lare lo sviluppo del commercio mondiale. 

(R. v.) 


(2581) (PE) (116) 40 
La Francia riprende a liberalizzare (« L’E- 
conomie », Paris, 1° ottobre 1953). 


Il grave squilibrio della bilancia dei pa- 
gamenti ha costretto la Francia a sospen- 
dere, nel febbraio 1952, la liberalizzazione 
dei propri scambi con l’estero. Le proteste 
dei paesi debitori e gli inviti dell’O.E.C.E. 
a ritornare alla politica precedente, hanno 
avuto ora una parziale soddisfazione. Il go- 
verno ha infatti deciso di liberalizzare 
18% degli scambi con i paesi dell’O.E.C.E. 
Il provvedimento ha un’importanza piut- 
tosto simbolica, data la situazione ancora 
critica del commercio estero francese. Il 
governo ha inoltre modificato la regola- 
mentazione dei conti E.F.-AC.: le importa- 
zioni realizzate per il loro tramite saranno 
rigorosamente controllate dall’Ufficio dei 
Cambi. Gli speculatori non potranno quin- 
di servirsi più di questi conti per realiz- 
zare, mediante importazioni inutili, illeciti 
guadagni valutari. La soluzione della crisi 
della bilancia francese dei pagamenti può 
tuttavia essere trovata solo riducendo i 
prezzi di esportazione. (G. F.) 


(2582) (PE) (355) 40 
Sud Africa e Sterlina (« The Economist», 
London, 24 ottobre 1953). 


Il Sud Africa ha deciso di abolire, a par- 
tire dal 1° gennaio 1954, i controlli discri- 
minatori sulle importazioni provenienti 
dall'area del dollaro. Sinora, la severa di- 
scriminazione praticata per i beni non es- 
senziali aveva favorito la Gran Bretagna e 
gli altri stati a valuta debole. L'annuncia- 
ta abolizione delle pratiche discriminato- 
rie costringerà ora questi paesi a compe- 
tere con quelli del dollaro. Le importazio- 
ni nette dall’area del dollaro saranno sal- 
date in oro. Le importazioni nette dagli 
altri paesi, diminuite degli investimenti at- 
tivi in sterline, saranno pagate con invii 
di oro a Londra. In ogni caso questi invii 
non potranno essere inferiori a Lst. 50 mi- 
lioni annui. Se la Gran Bretagna e gli al- 
tri paesi a valuta debole riusciranno ad 
affermarsi sul mercato sudafricano, il va- 
lore delle rimesse in oro potrá anche su- 
perare, e notevolmente, questa cifra. 


(G. F.) 
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(2583) EE (111) 52 

HunswortH J., Un surplus deludente («The 
Bankers Magazine», London, novembre 
1953). 


Secondo l’Economic Survey for 1953 il 
Regno Unito, per essere in grado di au- 
mentare le riserve d’oro, aveva. bisogno 
di una eccedenza annuale nelle partite cor- 
renti di 300-350 milioni di sterline. L’ob- 
biettivo avrebbe dovuto essere raggiunto 
nel 1953 e la politica governativa avrebbe 
dovuto creare la base per la sua realizza- 
zione. Il forte deficit di 414 milioni di ster- 
line del 1951 era stato trasformato nel 1952 
in una eccedenza di 148 milioni di sterline. 
I dati relativi ai primi sei mesi del 1953 
rivelano che la situazione della bilancia 
dei pagamenti non ha presentato gli svi- 
luppi sperati. Importazioni ed esportazioni, 
produzione, investimenti e consumo non 
sono ancora stati sviluppati nella direzio- 
ne che renda possibile una regolare ecce- 
denza di 300-350 milioni di sterline nella 
bilancia dei pagamenti. La politica econo- 
mica non ha trionfato sull’opportunità po- 
litica. (v. s.) 


(2584) EE (1) 52 

S. W., Il turismo e la pit importante «in- 
dustria d'esportazione » europea («Neue 
Zürcher Zeitung», Zürich, 8 gennaio 
1954). 


Dalla relazione, purtroppo uscita con 
gran ritardo soltanto ora, dell'O.E.C.E. su 
«Il turismo in Europa durante il 1952», 
balza evidente come il turismo rappresenti 
la principale industria d'esportazione eu- 
ropea, ossia quella che piú d'ogni altra 
apporta dollari all'Europa Occidentale. 
Nel 1952, infatti, ad una complessiva espor- 
tazione mercantile dei paesi-O.E.C.E. ver- 
so gli Stati Uniti d'America pari — in va- 
lore — all’ammontare di 1841 milioni di 
dollari, corrisponde un’introito di 398 
milioni di dollari che gli stessi paesi han- 
no percepito sotto forma di spese effettua- 
te dai turisti americani, costo del viaggio 
compreso. Ossia i proventi del turismo han- 
no, nell’anno considerato, costituito il 22 
per cento del valore dell'esportazione di 
merci verso gli Stati Uniti. Complessiva- 
mente, dal turismo, gli Stati dell’Europa 
Occidentale hanno introitato, nel 1952, 1350 
milioni di dollari, di cui 1200 milioni ven- 
nero incassati dai paesi-O.E.C.E. Questi 


ultimi hanno registrato complessivamente 
un totale di 18 milioni di turisti. Il nu- 
mero dei turisti americani è passato a 
332.000 da 225.000 nel 1951 e le corrispon- 
denti entrate in dollari dei paesi-O.E.C.E. 
sono così aumentate nel 1952 in ragione 
del 33 per cento. (M. I. A.) 


(2585) (PE) (121) 46 

H. T., L’allentamento del controllo sulle 
divise nella Germania Occidentale 
(«Neue Zürcher Zeitung», Zürich, 27 
gennaio 1954). 


Le autorità competenti di Bonn (Bun- 
desregierung) e di Francoforte (Bank 
Deutscher Länder) stanno aprendo larghe 
brecce nel muro del controllo valutario. 
Per intanto viene annunciata la liberaliz- 
zazione nell’ambito del trasferimento dei 
proventi da patrimonio anche rispetto ai 
capitali accumulati posteriormente all'8 
agosto 1950. Queste possibilità di trasfe- 
rimento vengono intese per tutti i paesi 
— senza discriminazione dell’area del dol- 
laro — con i quali la Repubblica federale 
mantiene relazioni diplomatiche; restano, 
pertanto, esclusi i paesi oltre la cortina di 
ferro, ma sono previste anche eccezioni al- 
la regola. Non ancora decisa, ma prevista, 
è la possibilità di concedere piena trasfe- 
ribilità ai cosidetti «piccoli conti» costi- 
tuiti da crediti originari in marchi bloc- 
cati, fino alla concorrenza di DM 50.000. 
Liberalizzazioni e semplificazioni sono inol- 
tre previste nell’ambito dello scambio del- 
le merci. La procedura per l’importazione 
verrà amministrativamente sveltita in ge- 
nerale, e non soltanto nei confronti del- 
l’area EPU, rispetto alla quale i contin- 
gentamenti saranno pressochè aboliti. Mi- 
sure saranno presto adottate anche per ri- 
durre le restrizioni all'importazione ed al- 
l'esportazione delle banconote. Pure allo 
studio è l’adozione di una limitata conver- 
tibilità estera in seguito alla quale sarà 
permesso agli stranieri di aprire nella Re- 
pubblica federale dei conti in marchi, li- 
beramente utilizzabili nel caso che il tito- 
lare del conto risieda nell’area del dollaro, 
e nel caso contrario impiegabili per paga- 
menti in tutte le altre valute. In futuro, 
perciò, una discriminazione sussisterà an- 
cora soltanto tra due zone valutarie — l’a- 
rea del dollaro e tutti gli altri paesi —, 
mentre cadrà la discriminazione, ossia l’e- 
sclusione della convertibilità, tra le valute- 
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EPU e le valute dei 17 paesi con i quali 
la Germania Occidentale mantiene un si- 
stema di compensazione bilaterale. (M. 1. A.) 


VIII. - PROBLEMI DEI TRASPORTI E DELLE 
COMUNICAZIONI. 


(2586) EE (161) 37 
Rizika J. W., Il trasporto aereo mercantile 
nell Unione delle Repubbliche Socialiste 
Sovietiche («The Journal of Air Law 
and Commerce», Chicago, No. 2 - 1953). 


La prima linea aerea mercantile fu isti- 
tuita in Russia nel 1921 da una società 
russo-tedesca, la «Deruluft» (Deutsch- 
Russische Luftverkehrs-Gesellschaft), per 
per il percorso Mosca-Konisberg. Nel qua- 
dro del 1” piano quinquennale (1928-32) 
i servizi aerei mercantili furono affidati alla 
« Dobroflot »; nel 1932 la «Dobroflot» e 
tutte le altre compagnie precedentemente 
fóndate furono sciolte e riorganizzate sotto 
la direzione dell'« Amministrazione Gene- 
rale della Flotta Aerea Civile». L’« Aero- 
flot» ha dato un forte impulso ai servizi 
aerei interni e gradatamente esteso la rete 
del traffico nei territori stranieri. Attual- 
mente l’Unione Sovietica ha il controllo 
delle linee aeree di tutti i paesi satelliti. 
Anche l’attività aeronautica deve seguire 
il programma di sviluppo economico. Ri- 
spetto alle previsioni, il 1° piano quinquen- 
nale fu realizzato nella misura del 100% 
soltanto nel primo anno; nei quattro suc- 
cessivi si ebbero più scarsi risultati. I dati 
riguardanti il periodo 1941-44 non sono sta- 
ti resi noti; cal 1945 in poi sono sporadici 
e poco attendibili. Nel 1952 l’estensione to- 
tale della rete aerea sovietica era di 
km. 270.000; 8 milioni di passeggieri e 350 
mila tonn. di merci (di cui 23.000 tonn. 
di posta) sono stati trasportati per via ae- 
rea, percorrendo complessivamente 185 
milioni di km. Si prevede per il 1960: 
l'estensione della rete aerea a km. 390.000; 
il trasporto di 115 milioni di passeggieri e 
di tonn. 880 milioni di merci, per un per- 
corso di 345 milioni di km. E’ incontesta- 
bile il primato dei russi nell'impiego de! 
mezzo aereo di trasporto commerciale: nel 
1938 l'aviazione civile dell'URSS ha tra- 
sportato 50.960 tonn. di merci contro 3.300 
trasportate dall’aviazione statunitense, e la 
superiorità si è manifestata fino allo scop- 
pio della II guerra mondiale. Nel 1946, i 
quantitativi di merci trasportate erano 


pressoché uguali. Nel 1951 la tariffa statu- 
nitense per passeggiero variava da 4,5 a 
5,6 cents per miglio e quella sovietica (in 
base al cambio ufficiale dell’epoca) da 6,5 


a 8,5 cents. (M. P.) 
(2587) EE (121) 37 
Hizperr W., Problemi dei trasporti delle 

ferrovie tedesche («Der Volkswirt - 


Wirtschafts-und Finanz-Zeitung », Frank- 
furt a.M., 24 ottobre 1953). 


Un esame delle difficolta in cui attual- 
mente si dibattono le ferrovie federali te- 
desche, unito ad un confronto con la situa- 
zione in altri paesi, conduce alle seguenti 
conclusioni: 1) anche molte altre ammini- 
strazioni ferroviarie sono alle prese con 
notevoli difficoltà economiche e finanziarie, 
provocate dall'incremento dei trasporti au- 
tomobilistici privati; 2) la maggior parte dei 
paesi ha, tuttavia, saputo trarre da questo 
sviluppo conclusioni ben definite di natura 
specialmente tariffaria e finanziaria, che 
hanno migliorato decisamente la situazio- 
ne delle ferrovie. Nell’attuale situazione 
delle ferrovie federali alla politica tedesca 
dei trasporti non restano che due alterna- 
tive: 1) la continuazione dell’attuale svi- 
luppo; 2) la piena libertá commerciale. Vo- 
lendo evitare entrambe queste possibilita 
estreme di soluzione, in conformità al pun- 
to di vista unanime della politica dei tra- 
sporti statale, dell’economia e della scienza 
dei trasporti, non resterebbe che realizza- 
re una sintesi degli obblighi sociali delle 
ferrovie con la loro piena libertá commer- 
ciale. Fino ad oggi, infatti, le ferrovie fe- 
derali hanno dovuto sopportare solo il pe- 
so dei loro doveri nei confronti dell’eco- 
nomia nazionale, mentre, in aperto con- 
trasto con le regole dell’attivita commer- 
ciale, venne loro impedita ogni libertá di 
iniziative di adeguamento nella sfera di 
stabilizzazione di prezzi e di tariffe. Oggi 
le ferrovie federali sono ancora fonda- 
mentalmente disposte a riconoscere l’obbli- 
go tariffario per esse stabilito e gli obbli- 
ghi di trasporto ad esse addossati, impe- 
gnandosi cosi ad assicurare i loro servizi 
per tutte le zone del paese, siano esse 
strutturalmente forti sotto il rispetto eco- 
nomico oppure deboli. Poichè, perd, non 
può esservi dubbio che il rigore tariffario 
ha esercitato una influenza assai sfavore- 
vole sulla situazione delle ferrovie nella 
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loro concorrenza con altri mezzi di tra- 
sporto, ne deriverà almeno la necessità del 
ricorso ad una serie di provvedimenti, 
quali una più elastica manipolazione delle 
tariffe, l’abolizione delle concezioni per i 
trasporti automobilistici ecc. (M. I. A.) 


IX. - PROBLEMI DEL LAVORO - PROBLEMI 
DEMOGRAFICI - POLITICA SOCIALE. 


(2588) EE (416) 48 

Van GLINSTRA-BLEEKER R. J. P., Alcuni 
aspetti dell’emigrazione e dell’immigra- 
zione («Investigación Económica », Mé- 
xico, D. F., primo trimestre 1953). 


L’emigrazione è desiderabile se la po- 
polazione cresce più rapidamente delle 
possibilità di occupazione o se l’aumento 
è tale che risulti impossibile mantenere lo 
stesso tenore di vita. Che essa sia possibile 
dipende dalla capacità di assorbimento del 
paese ricevente. Tale capacità dipende dal 
possibile aumento della produzione, a sua 
volta condizionato dal tasso di formazione 
del capitale (incluse le importazioni di ca- 
pitale), dalla domanda dei diversi prodotti 
all’interno ed all’estero e dalle conseguenti 
necessità di importazioni in relazione alla 
situazione della bilancia dei pagamenti. E’ 
possibile una valutazione del livello di 
emigrazione desiderabile per il Messico. La 
composizione della corrente di emigrazio- 
ne dipende dall'emigrazione potenziale, 
dalle necessità e dalla politica dei paesi 


riceventi e dalla politica migratoria del 
paese di emigrazione. (v. s.) 
(2589) EE 8 


CLark C., Popolazione e tenore di vita 
(«Revue Internationale du Travail», 
Genève, agosto 1953). 


Alcuni ritengono che l’elevamento del 
tenore di vita dipenda da una diminuzio- 
ne del tasso d’aumento demografico. In 
realtà, la legge dei rendimenti decrescen- 
ti ha applicazioni pratiche molto limitate. 
In altre parole, le regioni agricole del glo- 
bo, se fossero coltivate tutte secondo la 
tecnica più progredita, potrebbero nutrire 
una popolazione molto superiore a quella 
attuale. Affinché sia possibile espandere la 
produzione in misura superiore all’incre- 
mento della popolazione occorrono tre con- 
dizioni. In primo luogo è necessario faci- 
litare l'emigrazione dalle regioni isolate e 


sovrapopolate: questa condizione non è 
indispensabile ai grandi paesi. In secondo 
luogo, occorre lasciare dei mercati aperti 
alle esportazioni dei paesi in via di indu- 
strializzazione. Infine, i paesi piccoli e de- 
boli dovrebbero poter ottenere dall’estero 
i capitali necessari al loro sviluppo eco- 
nomico. (CRE) 


(2590) EE (164) 1 

Foucstept G., Migrazione interna in Fin- 
landia (« Kansantaloudellinen Aikakau- 
skirja », Helsinki, Nide III, 1953). 


Nell’anteguerra la mobilità della popola- 
zione dei centri urbani era maggiore di 
quella della popolazione delle campagne. 
In seguito si è verificato il contrario: la 
frequenza del movimento migratorio dalle 
città ai paesi ha raggiunto il doppio della 
frequenza del movimento in senso inver- 
so. Comparando i dati relativi ai movi- 
menti della popolazione all'interno della 
nazione si osserva che, nei distretti in cui 
la natività è minore e forte e l'emigrazio- 
ne verso paesi stranieri, gli spostamenti 
della popolazione da regione a regione so- 
no di scarsa entità. Gli emigranti «inter- 
ni» hanno generalmente un’età compresa 
fra i 15 e i 34 anni. Nel 1951 l’aumento 
determinato nella popolazione cittadina da 
tale movimento era costituito per il 74% 
da individui appartenenti a quel gruppo 
di età. I capi famiglia e gli emigranti senza 
congiunti rappresentavano il 47% circa del 
totale. Contrariamente a quanto normal- 
mente si suppone, e cioè che il movimento 
dei congiunti degli emigranti sia di secon- 
daria importanza, si è rilevato che esso 
rappresenta più della metà della normale 
corrente migratoria. (M. P.) 


(2591) EE (131) 14 

Cassanpro P. E., Sulla produttività e sulla 
sua misura (« Rivista di politica econo- 
mica », Roma, settembre 1953). 


Per meglio definire il concetto di « pro- 
duttività », è opportuno distinguere tra 
produttività tecnica e produttività econo- 
mica (o redditività). La prima esprime un 
valore fisico, ossia la quantità di prodotto 
ottenibile con date quantità di fattori pro- 
duttivi. La seconda costituisce una inter- 
pretazione economica della produttività 
tecnica ed è un concetto squisitamente 
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aziendale. Non ha senso, quindi, parlare 
di produttività sociale o nazionale: l'orga- 
nismo economico di una collettività non 
può essere assimilato, da un punto di vi- 
sta tecnico, all’archetipo aziendale di di- 
mensioni normali. (CNE) 


(2592) (PE) (116) 20 

RicHarp R., Il sindacalismo francese da- 
vanti al problema della produttività 
(«Revue Internationale du Travail», 
Genève, settembre 1953). 


In numerosi paesi dell'Europa Occiden- 
tale, le organizzazioni sindacali considera- 
no con crescente interesse la possibilità di 
attenuare, mediante l’aumento della pro- 
duttività, le divergenze esistenti nella di- 
stribuzione del reddito. In Francia, le or- 
ganizzazioni sindacali e padronali hanno 
accettato di praticare una politica comu- 
ne in tale direzione. Il 25 luglio 1953 i sin- 
dacati liberi hanno creato il « Centre In- 
tersyndical d’études et de recherches de 
productivité ». Nelle imprese di numerosi 
settori industriali, inoltre, e col concorso 
degli organi ufficiali per la produttività e 
dei sindacati professionali interessati, gli 
imprenditori hanno iniziato l’applicazione 
di misure razionalizzatrici del 


processo 
produttivo. (G. F.) 
(2593) EE (257) 1 


Il Giappone guarda al futuro - sovrapopo- 
lazione e bisogno di commercio con la 
Cina («The Times», London, 14 settem- 
bre 1953). 


L’instabilità economica del Giappone è 
dovuta in primo luogo alla pressione de- 
mografica: 85 milioni di abitanti che au- 
mentano ogni anno, per l’incremento na- 
turale, di un milione di unità. Il Giappone 
riesce a trarre dal proprio territorio una 
parte notevole (i 4/5) del fabbisogno ali- 
mentare. Tuttavia, data l’impossibilità di 
un’emigrazione su vasta scala, è indispen- 
sabile incoraggiare il controllo delle na- 
scite. Un altro fattore di instabilità è rap- 
presentato dagli alti costi di produzione. 
Per equilibrare la bilancia dei pagamenti, 
fortemente deficitaria, è necessario amplia- 
re gli sbocchi esteri. Se i rapporti politici 
tra il mondo libero e la Cina si stabilizze- 
ranno su una base di pacifica convivenza, 
i prodotti giapponesi potranno ritornare 


sul loro mercato tradizionale, che è quello 
cinese. Per affermarsi, però, il Giappone 
dovrà battere la concorrenza inglese, ri- 
ducendo i prezzi di esportazione al livello 
internazionale. (Gare?) 


(2594) EE (123) 14 

Ducommun C. F., Produttivita e disoccu- 
pazione («Revue Economique et Socia- 
le», Lausanne, ottobre 1953). 


La disoccupazione è sovente attribuita 
ad un aumento della produttività non ac- 
compagnato da un incremento corrispon- 
dente del potere d’acquisto collettivo. Que- 
sta opinione è contraddetta dalla storia 
economica: dal 1800 ad oggi, infatti, la ca- 
pacità produttiva dell’essere umano si è 
almeno centuplicata, mentre la durata del 
lavoro si è semplicemente dimezzata. L'e- 
same dei fatti dimostra che il progresso 
tecnico allarga i mercati e che la disoccu- 
pazione congiunturale è dovuta alle disar- 
moniche variazioni delle componenti eco- 
nomiche fondamentali. La disoccupazione 
può anche essere tecnologica. Ma in tal 
caso la sua eliminazione deve essere per- 
seguita non già con l’arresto del progres- 
so tecnico, ma con altri mezzi, quali ad 
esempio l’adozione di misure compensa- 
trici. (G. F.) 


(2595) EE 1 

H. G., Progressi nella sistemazione dei ri- 
fugiati («The World Today», London, 
ottobre 1953). 


L’esistenza di larghe masse di rifugiati, 
frutto dei perturbamenti politici della no- 
stra epoca, ha fatto sorgere, già da alcuni 
decenni, l’assillante problema della loro si- 
stemazione In un primo tempo la Lega 
delle Nazioni volle provvedervi mediante 
il Nansen Office prima e l’Office of the 
League High Commissioner for Refugees 
poi. In seguito, perdurando il fenomeno, 
tale compito fu affidato successivamente 
all’Intergovernmental Committee on Refu- 
gees (1938), all’International Refugee Or- 
ganization (1947), all’United Nations High 
Commissioner for Refugees ed al Comitato 
creato nell’International Conference on 
Migration (Bruxelles, 5 dicembre 1951). 
Recentemente, questo organismo ha modi- 
ficato il proprio nome in quello di Inter- 
governmental Committee for European 
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Migration. Mediante l’I.C.E.M. i paesi oc- 
cidentali sperano realizzare una migliore 
distribuzione della popolazione e raffor- 
zare, contemporaneamente, l’economia dei 
paesi d’oltremare d’immigrazione. (G. F.) 


(2596) EE (0) 15 

Il lavoro nella Comunità Europea del Car- 
bone e dell’Acciaio («The World To- 
day», London, novembre 1953). 


I principali problemi del lavoro nella 
Comunita Europea riguardano: la qualifi- 
cazione delle varie categorie di lavoratori, 
la determinazione dei limiti imposti dai 
paesi membri al libero movimento della 
mano d'opera per ragioni sanitarie, la coor- 
dinazione delle procedure di registrazione 
delle domande e offerte di impiego nel- 
l'ambito della Comunità, la garanzia che 
le misure di sicurezza sociale non ostaco- 
lino il trasferimento dei lavoratori. L'osta- 
colo maggiore ad una effettiva mobilità 
della mano d’opera è costituito dalla man- 
canza di alloggio per i lavoratori (sono no- 
te le loro condizioni disagiate in Francia, 
in Germania, in Belgio e, particolarmente, 
nella Ruhr). Questo grave problema, co- 
me pure quello della « disoccupazione tec- 
nologica » ed altri di minore importanza 
sono, stati sfruttati dai comunisti per la 
propaganda a sfavore del Piano Schuman. 
Secondo il sindacalista Finet, nel settore 
del lavoro l’Alta Autorità manca di poteri 
positivi. E’ opportuno perciò che l’Alta 
Autorità proponga, e i paesi partecipanti 
accettino di buon grado, una più stretta 
e disinteressata collaborazione per asse- 
condare le richieste dei lavoratori e assi- 
curare il buon fine del Piano. (M. P.) 


X. - SITUAZIONE ECONOMICA DEI VARI PAESI, 


(2597) EE (221) 1 

Il censimento del 1951 e l’occupazione 
(« The Eastern Economist», New Delhi, 
6 novembre 1953). 


Secondo il Census Report of 1951, su un 
totale di 357 milioni di abitanti 249 milioni 
appartengono alle classi agricole; e di que- 
sti, 240 milioni vivono nei villaggi. Gli abi- 
tanti appartenenti alle classi non agricole 
ascendono a 108 milioni. Circa la metà di 
questi appartiene alla popolazione rurale. 
L'altra metà e 9 milioni di appartenenti 
alle classi agricole costituiscono la popo- 


lazione urbana. Escludendo il settore agri- 
colo, le forze lavorative ammontano a cir- 
ca 41 milioni di persone, di cui 8,6 milioni 
di donne. Il numero dei lavoratori occu- 
pati è quasi uguale a quello dei lavoratori 
indipendenti. Però, mentre i primi predo- 
minano nelle zone urbane i secondi pre- 
dominano in quelle rurali. (45) 


(2598) EE (412) 61 

Spry G., Mutamenti economici nelle pro- 
vince canadesi delle praterie (« Interna- 
tional Affairs», London, luglio 1953). 


Da dieci anni il Canada gode di una cer- 
ta prosperita economica. Questo periodo 
e stato caratterizzato da una intensa atti- 
vita commerciale con l'estero; da un flusso 
di investimenti pari ad oltre un quinto 
del reddito nazionale; dall'incremento del- 
la produzione di generi alimentari, polpa 
di legno e carta, metalli base; dalla valo- 
rizzazione di nuove risorse, quali il mine- 
rale di ferro, l’uranio, il petrolio, il me- 
tano. Il fenomeno di espansione si e veri- 
ficato in tutto il paese e in particolare nel- 
le province delle praterie; in questa vasta 
zona ha avuto inizio lo sfruttamento del 
sottosuolo e delle risorse forestali gia at- 
tuato nell’Ontario e nel Quebec da oltre 
una generazione. Inoltre, le praterie si so- 
no rivelate ricche di giacimenti petroliferi 
e di metano per un volume fino ad oggi 
sconosciuto. Questa scoperta viene ad 
estendere la base dell'economia delle pra- 
terie, che in passato dipendeva esclusiva- 
mente dalla produzione dei cereali. La pre- 
senza delle materie prime e la domanda 
erescente di beni di consumo e strumentali 
rendono possibile l’installazione di impian- 
ti elettrici e di alcune industrie pesanti 
sia nel Manitoba come nel Saskatschewan 
e nell’Alberta. Recentemente sono stati 
scoperti giacimenti di minerale di uranio 
nelle rocce pre-cambriane del Canadà occi- 


dentale. (M. P.) 
(2599) EE (415) 47 
Investimenti nell America Latina («Cuba 


Económica y Financiera», La Habana, 
agosto 1953). 


Dal 1947 al 1949 gli investimenti degli 
Stati Uniti nell America Latina aumenta- 
rono di circa 550 milioni di dollari all’an- 
no: notevole fu l'afflusso di capitale nel- 
l'industria petrolifera del Venezuela. Nel 
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1950 e nel 1951 l'aumento fu in media di 
250 milioni di dollari. E tale sembra sia 
stato anche nel 1952. Dopo la guerra gli 
investimenti degli Stati Uniti nell’America 
Latina sono stati effettuati quasi intera- 
mente sotto forma di prestiti della Export- 
Import Bank: nei sette anni terminati col 
dicembre 1952 ne sono stati autorizzati per 
un totale di 863 milioni di dollari. Le au- 
torizzazioni di prestiti della Banca Inter- 
nazionale per la Ricostruzione e lo Svilup- 
po a favore dell’ America Latina ascende- 
vano, al dicembre 1952, a 365 milioni di 
dollari. Di questi, oltre il 75% è rappre- 
sentato da prestiti al Brasile, al Messico e 
alla Colombia. (Vin Ss) 


(2600) EE (221) 61 

Mocs S., Gandhi, Keynes e il filatoio 
(« Economic Digest», London, settembre 
1953). 


In India l’occupazione nel settore agri- 
colo ha carattere stagionale; fra l’epoca 
del raccolto e quella delle piogge, cioe per 
4 o 5 mesi all’anno, 120 milioni di lavo- 
ratori restano inattivi. Il sistema keynesia- 
no di prevenire la disoccupazione incre- 
mentando il consumo non è applicabile 
nell’India d’oggi. La disoccupazione è già 
in pieno sviluppo e l'applicazione del si- 
stema esigerebbe l’impiego di ingenti ca- 
pitali, che l’India non ha, e una facile 
mobilità di mano d’opera, che in India non 
può essere attuata. Secondo il pensiero di 
Gandhi, l’uomo e gli animali, e non le mac- 
chine, devono costituire in India la prin- 
cipale fonte di energia. L'andamento di un 
grande stabilimento di filatura e tessitura 
risente le variazioni che avvengono nei 
mercati, sia per quanto riguarda le ven- 
dite, sia per quanto si riferisce alle di- 
sponibilità di certe materie prime, come 
ferro, acciaio, cotone e filati d’importazio- 
ne; il lavoro del filatoio, invece, dipende 
dalla produzione e dal mercato locale. La 
grande aspirazione di Gandhi fu appunto 
quella di sviluppare l’artigianato. Gli esem- 
pi della Svizzera e del Giappone mostrano 
come la piccola industria si affermi e pro- 
gredisca con l’impiego di,macchine sem- 
plici costruite per uso domestico. (mM. P.) 


(2601) EE (221) 60 
Inadeguatezza del Piano (« The Eastern 
Economist », New Delhi, li settembre 
1953). 


L’inadeguatezza del Piano Quinquennale 
Indiano non è dovuta a mancanza di ini- 
ziativa da parte del governo; il principale 
ostacolo sta nella scelta del progetto di 
espansione. Secondo l’opinione del Mini- 
stro del Commercio e dell’Industria, Kri- 
shnamachari, le maggiori difficoltà non so- 
no da ricercarsi nel campo finanziario; la 
politica delle importazioni non necessita 
di mutamenti sostanziali; ma i settori a cui 
deve essere volta l’attenzione al fine di 
una soluzione del problema sono quelli 
della produzione e dei trasporti. L'India 
gode oggi di una buona posizione valuta- 
ria nei confronti dell’estero. L’espansione 
dovrebbe essere attuata, usufruendo del- 
l'importazione di capitali, in particolare 
per quanto riguarda lo sviluppo delle fer- 
rovie. Inoltre esistono riserve di valuta 
estera sufficienti per l’installazione di una 
nuova acciaieria. Il programma nazionale 
per incrementare la domanda di beni al 
fine di assorbire la produzione in aumen- 
to è connesso ad un alto livello di pro- 
pensione al consumo. La riduzione dei 
prezzi dei prodotti alimentari, a prescin- 
dere dalle eventuali ripercussioni politiche 
che ne deriverebbero, rimane la condizio- 
ne essenziale per l'ampliamento del Piano. 

(M. P.) 


(2602) EE (151) 61 

ALsHOF B., Mutamenti nell’economia jugo- 
slava («Der Volkswirt - Wirtschafts-und 
Finanz-Zeitung », Frankfurt a.M., 12 set- 
tembre 1953). 


Tra i moderni esperimenti comunisti di 
socializzazione uno dei più interessanti è 
quello rappresentato dal passaggio, effet- 
tuato in Jugoslavia, dell’amministrazione 
dell'economia del paese agli operai. Que- 
sta viene tolta allo Stato in base alla teo- 
ria marxista del suo «tramonto» e del 
passaggio dei suoi compiti alla «società ». 
Il tentativo jugoslavo mira a restituire alle 
singole imprese la libertà di concorrenza 
ed a promuovere la loro iniziativa, come 
mezzi ritenuti necessari ed urgenti per sot- 
trarre le aziende statali ad uno stato di 
passività catastrofica e l’economia nel suo 
complesso all’improduttività cronica. Le 
funzioni dello Stato nella direzione ammi- 
nistrativa del paese non sono ancora, in 
questo periodo di transizione, completa- 
mente cessate, ma la loro abolizione pro- 
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gressiva e in atto. Si attende ora di vedere 
fino a qual punto le masse operaie saranno 
in grado di far uso dei diritti loro accor- 
dati per il miglioramento della loro situa- 
zione. La constatazione che, per intanto, 
può essere fatta è questa: né la parteci- 
pazione dei lavoratori alla direzione ed 
agli utili aziendali, né il ripristino della 
libera concorrenza tra le aziende hanno 
potuto impedire all'economia jugoslava di 
sfociare in una situazione assai difficile. La 
colpa di ciò è assai meno da ricercare nel- 
le direzioni aziendali amministrative o de- 
centralizzate quanto nell’errata politica 
economica dello Stato, che, anziché mirare 
a sviluppare le ingenti ricchezze naturali 
del paese, sfruttandole per il fabbisogno in- 
terno e per l’esportazione, si è invece 
preoccupata, in omaggio ad un principio, 
ad incrementare l’industria pesante, pri- 
vandosi, così, da sola della sua base natu- 
rale. Il piano economico recentemente an- 
nunciato lascia però supporre l’introduzio- 
ne di mutamenti radicali. Solo allora si 
potrà giudicare se la nuova fase di socia- 
lizzazione sarà veramente una benedizione 
per Veconomia nazionale. (M. I. A.) 


(2603) EE (415) 62 
CLARK C., Sintomi del pericolo di uno 
slump («The Manchester Guardian », 


Manchester, 16-17 novembre 1953). 


Le considerazioni che seguono si riferi- 
scono unicamente all'economia statuniten- 
te, una crisi della quale avrebbe ripercus- 
sioni limitate — seppure per nulla trascura- 
bili — sulle economie europee (parzialmen- 
te indipendenti dal mondo del dollaro). Al- 
lorché un imprenditore decide di ridurre i 
propri stocks, ritenendoli eccessivi, egli 
riduce contemporaneamente di un’uguale 
misura le vendite di un altro imprendi- 
tore. Se ciò avviene su scala sufficiente- 
mente ampia, ne consegue una riduzione 
generale delle vendite ed una contrazione 
dell’attività produttiva. In questi ultimi 
anni, i movimenti discendenti di questo ti- 
po sono stati arrestati e rovesciati dalle 
vendite addizionali provocate da maggiori 
esportazioni, da più larghe spese statali, 
da una riduzione delle tasse, da facilitazioni 
nel mercato monetario, dal soddisfacimento 
di qualche domanda latente di beni durevo- 
li. Se però queste reazioni protettive non 
dovessero intervenire, la decisione di ridur- 


re gli stocks si propagherebbe come una 
reazione a catena, precipitando la situa- 
zione economica a livelli infimi. Le equa- 
zioni matematiche di cui alcuni anni fe 
si mostrarono le virtù predicenti, indicano 
ora qualcosa di molto inquietante. Esse si 
basano sull’ipotesi di: a) un immutato li- 
vello reale delle spese statali; b) una ri- 
duzione delle imposte sul reddito e sugli 
affari di 5 miliardi di dollari l’anno (a 
partire dal prossimo gennaio); c) un li- 
vello pressoché immutato della circolazio- 
ne monetaria; d) un aumento futuro nel 
costo delle costruzioni simile a quello pas- 
sato; e) una riduzione del commercio este- 
ro statunitense. Le equazioni indicano che, 
ferme restando queste condizioni, gli af- 
fari si contrarranno progressivamente rag- 
giungendo, alla metà del 1954, le dimen- 
sioni ridotte dél 1949. Anziché arrestarsi 
come fece allora, il processo proseguirà 
però ulteriormente, a meno che non vi si 
pongano adeguati rimedi. Non è detto che 
la crisi debba raggiungere le dimensioni 
del 1929, dato che vi sono fattori che po- 
trebbero impedirlo. Uno di essi è costi- 
tuito dalla ridotta offerta di case rispetto 
alla popolazione ed al reddito reale; se i 
costi delle costruzioni, attualmente molto 
alti, saranno ridotti, entrerà in azione una 
importante domanda addizionale di case. 
Un altro fattore favorevole è rappresen- 
tato dalla maggiore propensione del Con- 
gresso e dell’opinione pubblica ad inter- 
venire per arrestare un'eventuale crisi. E’ 
molto dubbio, tuttavia, che tale intervento 
sia tempestivo e di proporzioni sufficienti. 
Esso dovrebbe consistere infatti o di una 
riduzione delle imposte (specialmente di 
quelle sul consumo) di almeno 20 miliardi 
di dollari l’anno (a partire dal 1° luglio 
prossimo), oppure di un prestito corrispon- 
dente ai paesi esteri (che dovrebbero uti- 
lizzarlo per effettuare acquisti sul mercato 
statunitense). Se tale intervento non sarà 
effettuato entro la prima metà del 1954, 
il governo non riuscirà a scongiurare la 
crisi. E” probabile che i membri del Con- 
gresso, pur ammettendo di dover fare qual- 
cosa, non riconoscano la necessità di un 
intervento delle dimensioni prospettate. In 
tale caso la crisi non potrebbe essere evi- 
tata ed avrebbe nel mondo conseguenze 
economiche e soprattutto politiche di una 
portata incalcolabile. (Ge BE.) 
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(2604) EE (415) 62 
Pericolo americano («The Manchester 
Guardian », London, 17 novembre 1953). 


Gli economisti statunitensi sono abba- 
stanza concordi nel pronosticare una reces- 
sione dell'economia americana dell’ordine 
di grandezza del 5-10%. Secondo Colin 
Clark, invece, essa sarebbe ben più grave 
e raggiungerebbe proporzioni disastrose 
per tutto il mendo occidentale. I primi so- 
no convinti che il governo riesca ad ar- 
restare la recessione; il secondo ritiene 
che i provvedimenti statali o sarebbero in- 
feriori al necessario (una riduzione delle 
tasse di 20 miliardi di dollari l’anno) o 
non sarebbero sufficientemente tempestivi. 
Tutto ciò non è molto convincente. L’eco- 
nomia americana ha una stupefacente ela- 
sticità; e gli uomini d’affari, che si sono 
mostrati prudentissimi in tutti questi ul- 
timi anni, non manifestano alcuna inten- 
zione di ridurre le dimensioni dell’appa- 
rato produttivo. (a. E.) 


(2605) EE (522) 61 

MicHELEF G., L’evoluzione economica del 
Brasile dal 1937 al 31 ottobre 1953 
(«Lloyd Anversois », Anvers, 18, 19, 21- 
22 novembre 1953). 


Tra il 1937 ed il 1953 l'indice dei prezzi 
all'ingrosso è aumentato in Brasile di 6,35 
volte. Il fenomeno e dovuto alle ripetute 
ed eccessive rivendicazioni salariali che, 
provocando una parallela espansione nei 
prezzi, hanno determinato una caduta pro- 
porzionale nel potere d'acquisto del mo- 
dulo monetario. Cid ha alterato la bilan- 
cia commerciale con l’estero che, dal 1951, 
e gravemente deficitaria. 1l governo ha cer- 
cato di fronteggiare la situazione riducen- 
do le importazioni, agevolando gli espor- 
tatori, liquidando i debiti piú urgenti, fa- 
cendosi concedere un prestito dal Fondo 
Monetario e modificando i tassi di cambio 
con l'estero. 1 benefici di queste misure 
possono essere solo temporanei. Il conso- 
lidamento permanente dell’economia bra- 
siliana esige l’arresto degli aumenti sala- 
riali e un adeguamento piú realistico dei 
tassi di cambio al diminuito valore del 
cruzeiro. (G. F.) 


(2606) EE (116) 60 
Dal primo al secondo piano Monnet («The 
Economist », London, 21 novembre 1953). 


La prima fase di esecuzione del piano 
Monnet per il rimodernamento dell'in- 
dustria francese è terminato. La relazione 
del Commissariat Général rileva che, ec- 
cettuati alcuni settori (carbone, elettricità, 
petrolio, acciaio e cemento), i risultati rag- 
giunti sono lungi dall’essere soddisfacenti. 
La fragilità dell'industria manifatturiera è 
attribuita alla debolezza dell’agricoltura. Il 
settore primario, come è noto, pur impie- 
gando in Francia un terzo della popola- 
zione attiva, fornisce solo un quinto del 
prodotto nazionale. Il basso livello dei ren- 
dimenti unitari, della meccanizzazione, del 
credito e dell’istruzione tecnica concorrono 
a procrastinare l’assestamento agricolo. Si- 
nora, gli investimenti sono stati coperti 
per il 45% con fondi pubblici e per il 38% 
circa con l’autofinanziamento. Non è cer- 
to che, nei prossimi anni, i fondi siano di- 
sponibili in misura adeguata alle esigenze 
del piano. (6, FI) 


(2607) EE (343) 60 

Notizie dal Congo - L'esecuzione del piano 
decennale (« L’Echo de la Bourse», Bru- 
xelles, 25 e 26 novembre 1953). 


Il Ministero delle Colonie ha comuni- 
cato alcuni dati relativi all'esecuzione del 
piano decennale di sviluppo del Congo 
Belga. Nel primo semestre del 1953 gli 
impegni assunti si sono elevati a 3.090 mi- 
lioni (contro 5.217 milioni nel 1951 e 4.411 
milioni nel 1952). Il ritardo verificatosi 
nell'esecuzione del piano durante i primi 
anni è stato così parzialmente compensato 
dal maggior sviluppo degli investimenti 
durante l’anno corrente. Al 30 giugno 1953, 
erano stati eseguiti studi stradali per 4.250 
km. ed intrapresi lavori per 445 km. L'am- 
pliamento della rete ferroviaria e del par- 
co procedono rapidamente. Il programma 
dei trasporti idrici ed aerei è in fase di 
avanzata esecuzione. Nel 1955 entreranno 
in funzione le centrali idro-elettriche di 
Zongo e di Tshopo. Gli impianti di Al- 
bertville e di Ruzizi sono in fase di studio. 
Sono stati ultimati quasi 3.000 alloggi per 
indigeni ed altri 2.000 sono in corso di 
costruzione. Per quanto riguarda il setto- 
re agricolo, al 30 giugno 1953 erano stati 
già distribuiti 120.000 lotti ed approntati 
quasi 3 milioni di ettari. (CEN) 


(2608) (PE) (111) 39 
BaLocH T., Tendenze americane e politica 


Regesti emerografici 223 


britannica («The Banker», London, di- 
cembre 1953). 


Un assestamento dell’economia statuni- 
tense avrebbe ripercussioni gravissime 
sull'economia britannica. Da un lato, in- 
fatti, altererebbe il volume degli scambi 
con gli Stati Uniti, deprimendo le. esporta- 
zioni inglesi verso quel mercato ed espan- 
dendo invece le importazioni da esso. Dal- 
l’altro, influenzerebbe le relazioni com- 
merciali dell’Inghilterra con i terzi paesi, 
di cui ridurrebbe drasticamente il potere 
d’acquisto. E’ opportuno non affrettarsi 
nella via della liberalizzazione e cercare 
piuttosto di rendere meno vulnerabile l’e- 
conomia britannica. A tal fine, si potrebbe 
stipulare un accordo con i paesi produt- 
tori di materie prime, per fornire ad essi 
un aiuto finanziario in cambio di un trat- 


tamento discriminatorio a favore delle 
merci inglesi. (GEE) 
(2609) EE (161) 60 


PAVELJEV A., Osservare rigorosamente la 
disciplina statale («Isviestija», Moskva, 
15 dicembre 1953). 


Benchè i quadri — in tutti i settori del- 
la vita politica, economica e culturale del- 
la nazione cresciuti ed educati dal Partito 
comunista — compiano nella loro stragran- 
de maggioranza il loro dovere verso la pa- 
tria, vi sono pur sempre nell’URSS molti 
lavoratori che continuano a peccare di 
formalismo nei confronti dell’incarico loro 
affidato, che non dimostrano la necessaria 
energia nella lotta per la realizzazione del- 
le direttive del partito e del Governo, che 
ai superiori interessi d’ordine nazionale 
antepongono quelli locali o di settore, in- 
correndo con ciò in grave infrazione della 
disciplina dello Stato e pregiudicando il 
raggiungimento delle sue mete sociali. Co- 
me caratteristico esempio di infrazione 
della disciplina statale va pure considerato 
il comportamento di quei dirigenti che, in- 
sistendo nel loro attaccamento ai vecchi 
sistemi di lavoro, tollerano una produzione 
di qualità inadeguata alle nuove esigenze, 
e l’inosservanza delle disposizioni governa- 
tive per l’attuazione, da parte delle impre- 
se da loro dirette, dei piani di accumula- 
zione e degli impegni verso il bilancio del- 
lo Stato. Tuttavia, quale delitto maggiore 
di tutti va considerato il vezzo della men- 
zogna da essi esercitata verso il partito e 


lo Stato, i tentativi di nascondere il vero 
stato delle cose, di abbellire il lavoro del- 
l'impresa o dell’organizzazione da essi di- 
retta. Tutto sommato è giocoforza ricono- 
scere che il mezzo più efficace per educa- 
re i quadri nello spirito di una rigorosa 
osservanza della disciplina statale è un ben 
organizzato controllo della produzione, 
Questo, se effettuato giornalmente, per- 
mette di scoprire e di eliminare in tempo 
gli errori ed i difetti che possono anni- 
darsi nell’apparato sovietico, di affrontare 
decisamente le infrazioni alla disciplina 
dello Stato e tutte le manifestazioni di ir- 
responsabilità, di negligenza e di atteg- 
giamento formalistico nei riguardi delle 
decisioni governative, di sradicare l’insin- 
cerità e la mancanza di coscienza. L’espe- 
rienza dimostra che spesso anche i miglio- 
ri lavoratori, se lasciati a sè stessi, senza 
controllo e verifica della loro attività, co- 


minciano a guastarsi ed a «burocratiz- 
zarsi >. (M. I. A.) 
(2610) EE (415) 62 


SAMUELSON P. A., Può l'America controlla- 
re una depressione? («The Financial 
Times », London, 24 dicembre 1953). 


Per controllare la depressione non si de- 
ve fare eccessivo affidamento sulla possi- 
bilità di un aumento spontaneo di spesa 
da parte del consumatore, o sugli effetti di 
una riduzione dei prezzi o di un aumento 
della produttivita. La responsabilità prin- 
cipale d'azione deve ricadere sulla Banca 
Centrale e sulle Autorità fiscali. Non esi- 
ste una combinazione tipo in cui i diversi 
strumenti di politica debbano essere im- 
piegati. Il Federal Reserve ha vaste possi- 
bilita di manovra con la diminuzione del 
tasso di interesse e le facilitazioni del cre- 
dito. Si può sicuramente prevedere che 
ogni riduzione dell'imposizione si concreti 
in un aumento della spesa per il consumo. 
Un ponderato aumento della portata dei 
«transfer welfare» schemes avrà gli stessi 
effetti espansionistici della riduzione del- 
l'imposizione. Se i programmi di difesa 
e di aiuti all’estero sono stati ridotti più 
per paura dell’inflazione che per una loro 
effettiva minore necessità sarà ragionevole 
ripristinarli. Ma non vi è alcuna necessità 
politica nè economica per usare il pro- 
gramma di difesa come un palliativo. 


(VISO) 
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(2611) EE (415) 62 

Perchè permettere una recessione? («The 
Guaranty Survey», New York, gennaio 
1954). 


Un lieve declino dell’attività economica 
statunitense è bastato ai fautori dell’inter- 
vento statale per sollecitare dal governo 
stimolanti anti-depressivi. Questa richie- 
sta sottintende un desiderio di «boom» 
perpetuo che è del tutto irrealistico. Du- 
rante la fase di espansione l’attività eco- 
nomica subisce delle distorsioni che devono 
essere inevitabilmente corrette. L’assesta- 
mento può provenire solo dallo stesso or- 
ganismo economico mediante un adegua- 
mento spontaneo dell’offerta alla mutata 
struttura della domanda. Gli sforzi del go- 
verno per evitare la crisi non possono che 
prolungare l’esistenza delle distorsioni e 
quindi aggravarne le conseguenze.  (G. F.) 


(2612) EE (415) 62 

Timore di una recessione (« National City 
Monthly Letter on Business and Econ- 
omic Conditions», New York, gennaio 
1954). 


La preoccupazione maggiore con cui si 
affronta il 1954 deriva dalla possibilità che 
l’attuale riduzione delle ordinazioni si tra- 
sformi in una crisi economica. Questa opi- 
nione di C. Clark non è condivisa intera- 
mente dagli esperti economici. Nel passa- 
to le recessioni del tipo prospettato dal 
Clark sono state precedute da un'attivis- 
sima speculazione commerciale e borsisti- 
ca; nulla del genere sta accadendo oggi. 
Inoltre egli sembra sottovalutare l’influen- 
za della politica economica governativa e, 
soprattutto, le qualità dinamiche dell’eco- 
nomia americana. L'analisi matematica, 
basandosi unicamente su quantità macro- 
scopiche, tende infatti a vedere l'economia 
invariabilmente più statica, impersonale e 
meccanica della realtà, trascurando l’in- 
fluenza delle innovazioni e del progresso 
tecnologico per cui, negli Stati Uniti, si 
stanno spendendo ogni anno con notevoli 
successi quasi 4 miliardi di dollari. (a. F.) 


(2613) EE (161) 46 
H. H. I, L'Unione Sovietica ed i mercati 
mondiali («Neue Zürcher Zeitung», 


Zúrich, 24 gennaio 1954). 


Le operazioni del Narodnyj Bank e del 
Monopolio sovietico per il commercio este- 
ro sui mercati internazionali dei metalli 


preziosi e delle materie prime, particolar- 
mente intensificatesi in questi ultimi tempi, 
hanno dato la stura ad una infinità di 
congetture. Tuttavia un’analisi delle im- 
portazioni fino ad oggi effettuate dall’URSS 
sia dall’area della sterlina che da altri pae- 
si liberi, anche tenendo conto degli obbli- 
ghi russi di pagamento in base all’accordo 
anglo-sovietico sui debiti, non offrono al- 
cuna spiegazione plausibile della natura e 
del significato di queste vendite sui mer- 
cati mondiali, nè alcuna possibilità di pre- 
visione della loro durata. Si ha, però, mo- 
tivo per ritenere che l’aumentato interesse 
dell URSS all’acquisto di derrate e di beni 
di consumo si basi su due cause. Anzitutto, 
gli ultimi acquisti sovietici non sono af- 
fatto serviti esclusivamente a coprire il 
fabbisogno nazionale. Secondariamente, è 
facile argomentare che il Governo sovieti- 
co ha ripreso a perseguire lo scopo di con- 
solidare l’indipendenza economica del suo 
paese e di elevarne il tenore di vita. In- 
sieme ad una notevole necessità potenziale 
di prodotti esteri l’Unione Sovietica regi- 
stra da tempo minori possibilità di introiti 
da esportazioni tradizionali, ovviamente 
decurtate dall’aumentato consumo interno, 
ed è quindi costretta a colmare questa la- 
cuna con vendite di materie prime indu- 
striali e di metalli preziosi di produzione 
propria. Data l’impenetrabilità della poli- 
tica sovietica ogni giudizio sulla grandezza 
e sulla durata di questa lacuna appare im- 
possibile. E’ certo, però, che se l’URSS 
estenderà — come per più di un segno ap- 
pare probabile — i suoi acquisti dal mon- 
do libero anche al macchinario per la pro- 
duzione di beni di consumo, le sue vendite 
all’estero di materie prime e di metalli pre- 
ziosi potrebbero durare per molto tempo 
e raggiungere proporzioni assai considere- 


.voli. Essendo, infatti, l'Unione Sovietica il 


maggior produttore di manganese della 
terra, ed uno dei maggiori quanto al pla- 
tino e all’oro, e disponendo, inoltre, di for- 
ti quantitativi d’argento quale derivato 
della sua produzione di metalli non fer- 
rosi, essa dispone di fonti sufficienti per 
effettuare compere a lungo andare senza 
pregiudicare il fabbisogno interno. Tutta- 
via il perdurare della presente campagna 
di acquisti non potrà dipendere dalle of- 
ferte disponibili dell'URSS, bensì dagli ob- 
biettivi politici ed economici che il suo go- 
verno persegue. (M. I. A.) 
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(2614) E (415) 62 

Varca E., Verso la crisi economica negli 
Stati Uniti (« Pravda », Moskva, 28 gen- 
naio 1954). 


La crisi che, malgrado le solenni pro- 
messe preelettorali di Eisenhower, ha or- 
mai investito l’economia degli S. U. è una 
crisi di superproduzione, determinata da 
cause obbiettive e non già subbiettive, co- 
me dagli « economisti» americani si è ten- 
tato di spiegare, rovesciando il rapporto 
causa ed effetto. Trattasi, dunque, di una 
crisi di tipo «classico », che rientra per- 
fettamente nella teoria scientifica delle cri- 
si economiche elaborata da Marx: dappri- 
ma la saturazione dei magazzini, quindi 
la contrazione della produzione di mezzi 
di consumo, infine la depressione nella sfe- 
ra dei mezzi di produzione. Tutti quanti i 
dati manifestano l’inevitabilità dell’ulterio- 
re caduta della produzione negli Stati Uni- 
ti (ciò che, tuttavia, non esclude un au- 
mento della produzione nei singoli mesi, 
così come è avvenuto nell’agosto del 1953). 
Ciò si può prevedere in base ai seguenti 
fatti concreti: a) alla fine di ottobre 1953 
la somma delle commesse inattuate da par- 
te delle imprese statunitensi era inferiore 
di 13 miliardi di dollari rispetto alla cor- 
rispondente data del 1952, ossia in ragione 
del 18 per cento. La somma delle nuove 
commesse era in ottobre inferiore di 2 mi- 
liardi rispetto alla stessa data dell’anno pri- 
ma. In novembre e in dicembre la situa- 
zione peggiorò ancora. b) La forte diminu- 
zione della produzione di acciaio è l’indi- 
ce d’una riduzione in atto della produzione 
di beni strumentali, e ciò è confermato, 
oltre che dall’informazione pubblicistica, 
anche dal licenziamento di mano d’opera 
da parte di molte imprese. c) Nell’ottobre 
del 1953 la costruzione di nuove case d’a- 
bitazione indicava una flessione del 10 per 
cento rispetto all’ottobre del 1952. d) Le 
scorte di merci degli imprenditori privati 
erano alla fine di ottobre di 80 miliardi di 
dollari. Una diminuzione delle scorte co- 
stituite può essere determinata solo dalla 
riduzione della produzione, dalla discesa 
dei prezzi e, in parte, anche dall’avaria e 
dalla distruzione. Solo in tal modo — me- 
diante la crisi — si ristabilisce in regime 
capitalistico il rapporto normale tra la 
produzione e le scorte di prodotti. (m. 1. A.) 


(2615) EE (415) 62 

Política economica nella recessione (« Na- 
tional City Monthly Letter on Business 
and Economic Conditions», New York, 
febbraio 1954). 


Il Presidente Eisenhower ha più volte di- 
chiarato che, per arrestare un’eventuale 
recessione, il governo. ricorrerà ai seguen- 
ti mezzi: 1) ad una politica flessibile nel 
settore creditizio e dell’amministrazione 
del debito pubblico; 2) a misure fiscali 
per stimolare il consumo e gli investimenti; 
3) ad un’adeguata politica di prestiti, ga- 
ranzie, assicurazioni ed aiuti; 4) al raffor- 
zamento delle misure di assicurazione per 
la vecchiaia e la disoccupazione; 5) a mi- 
gliori programmi agricoli; 6) a lavori pub- 
blici; 7) ad una più estesa partecipazione 
al commercio ed agli investimenti inter- 
nazionali. Il governo deve però usare que- 
ste armi al momento opportuno, ossia solo 
se la recessione minaccerà di degenerare 
in una vera e propria crisi; se infatti si 
dovesse tentare di impedire sistematica- 
mente tutti gli assestamenti dell'organismo 
economico, si finirebbe per precipitarlo nel- 
l’inflazione. (at) 


(2616) EE (415) 62 

Il messaggio economico americano rispon- 
de a Colin Clark (« The Statist », London, 
6 febbraio 1954). 


Secondo l'economista Colin Clark, quat- 
tro sono i sintomi che fanno presagire 
prossima una grave depressione: 1) la 
scarsità del denaro; 2) l’alto volume degli 
stocks rispetto alle vendite; 3) la diminu- 
zione degli investimenti in nuovi impianti 
ed attrezzature; 4) il tono un po’ depresso 
del settore edilizio. La relazione economica 
di Eisenhower al Congresso costituisce 
una risposta indiretta ai timori del Clark, 
essendovi descritte le misure a disposizio- 
ne del governo per scongiurare una crisi. 
I principali provvedimenti consistono in: 
1) agevolazioni creditizie a favore del mer- 
cato edilizio; 2) sgravio fiscale per inco- 
raggiare i nuovi investimenti; 3) espansio- 
ne del credito. Nel complesso, tali misure 
sono dirette a stimolare gli investimenti, 
anziché il consumo, come sarebbe richiesto 
dai principi economici di Keynes e dalle 
aspirazioni di Colin Clark. (G. F.) 
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(2617) EE (ill) 62 
Orecuov F., Sotto la paura della crisi 
(« Pravda », Moskva, 6 febbraio 1954). 


La contrazione del 6 per cento ultima- 
mente verificatasi nella produzione indu- 
striale degli Stati Uniti rispetto al livello 
massimo raggiunto in questo settore nel 
dopoguerra, ha messo in allarme la Gran 
Bretagna. La recente dichiarazione di Co- 
lin Clark sul « Manchester Guardian », che 
quella che vien definita «depressione » 
economica «porterà gli Stati Uniti alla 
crisi», ha sollevato timori d'un possibile 
inasprimento della concorrenza sul mer- 
cato estero, con conseguenze deleterie per 
l'esportazione dei paesi dell'impero britan- 
nico. Questa minaccia appare tanto più 
preoccupante, in quanto si può dire che 
l’intera economia inglese dipende appunto 
dallo sviluppo dell’esportazione. Questa 
non è soltanto la fonte dei guadagni dei 
monopoli, ma è necessaria per pagare l'im- 
portazione di viveri e di materie prime, 
da cui dipende in gran parte l’industria 
inglese. L’esportazione è pure necessaria 
per la copertura di enormi debiti contrat- 
ti in base a prestiti all’estero, nonchè al 
mantenimento dell’occupazione della popo- 
lazione inglese. Ora, le cifre, anche a pre- 
scindere dal paventato aggravamento, par- 
lano già un linguaggio preoccupante. Se- 
condo i dati del «Bulletin of Industry», 
del Reparto informazioni del Ministero in- 
glese delle finanze, dal 1950 al 1952 la quo- 
ta dell’Inghilterra tra i dieci maggiori pae- 
si esportatori è scesa dal 26 al 22 per cen- 
to. Queste cifre rivelano che nella sfera 
del commercio d’esportazione l’Inghilterra 
sta perdendo le proprie posizioni. In tali 
circostanze appaiono tanto più giustificate 
le sempre più risolute richieste degli am- 
bienti commerciali inglesi per un allarga- 
mento dei rapporti commerciali della Gran 
Bretagna con i paesi del blocco democrati- 
co-popolare, l’economia dei quali, esente 
com’è da crisi, garantisce un mercato sta- 
bile. (M. I. A.) 


XI. - POLITICA COMMERCIALE INTERNAZIO- 
NALE. 


(2618) (PE) (123) 40 
BeLow F., I problemi doganali e le possi- 
bilità della loro valutazione quantitativa 
nel confronto internazionale («Schwei- 


zerische Zeitschrift für Volkswirtschaft 
und Statistik», Basel, giugno 1953). 


Nell’ambito d’un ordinamento economico 
regionale di natura politica i problemi do- 
ganali giocano un ruolo relativamente se- 
condo rio. Il fatto, però, ch’essi vengano 
spesso spinti in primo piano e che siano 
presi come punto di partenza per provve- 
dimenti di più vasta portata indica la loro 
importanza psicologica. Lo studio delle 
questioni tecniche ed economiche della 
problematica doganale è forse il più atto 
ad indicare le vie attraverso le quali pos- 
sono essere rimossi ostacoli di varia natura 
nei legami economici di gruppi di popoli. 
Nel caso che il tentativo di ordinamento 
in seno a gruppi di paesi prenda le mosse 
dall'ambito doganale tecnico od economico 
— in forma di Low Tariff Club, di Free 
Trade Area o di Zollunion — il presup- 
posto indispensabile dovrà essere la stabi- 
lizzazione di basi statistiche comparabili. 
Nel principio del dazio ad valorem e nei 
modelli tipo di schemi tariffari esistono 
gia tali basi, ma la loro utilizzazione non 
è ancora entrata nell’uso comune. Per lo 
schiarimento dei rapporti quantitativi nel 
raffronto internazionale si dispone di nu- 
merosi spunti, dei quali, però, sarà neces- 
sario tendere ad un ulteriore sviluppo me- 
todico. I punti che si possono inquadrare 
statisticamente sono i seguenti: a) la va- 
lutazione ed il raffronto dei livelli dogana- 
li nazionali; b) i punti di vista fiscali nella 
politica doganale; c) la ripartizione per 
gruppi del provento doganale. Non sono, 
per contro, statisticamente inquadrabili i 
mutamenti che possono verificarsi nella 
struttura complessiva d’una economia per 
effetto d’una variazione o di una aboli- 
zione totale dei dazi. (M. I. A.) 


(2619) (PE) (121) 40 

La politica commerciale e valutaria della 
Repubblica Federale Tedesca (« Bulle- 
tin d’Information et de Documentation », 
Bruxelles, novembre 1953). 


Negli anni postbellici la maggiore preoc- 
cupazione delle autorità federali tedesche 
è stata quella di stabilizzare il D.M. e di 
equilibrare la bilancia dei pagamenti. La 
politica commerciale e valutaria da esse 
seguita ha contribuito efficacemente a rag- 
giungere tali obbiettivi. Il potere d’acqui- 
sto reale del D.M. è nettamente aumentato, 
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sia all'interno che all’estero. Le riserve 
valutarie ed in dollari della Bank Deu- 
tscher Lánder sono aumentate in misura 
considerevole e la Repubblica Federale è 
riuscita a superare le due gravi crisi del- 
PU.E.P. divenendone il maggiore creditore. 
Attualmente, la bilancia dei pagamenti è 
in equilibrio, e si ritiene che sia opportuno 
conservare, anche per il futuro, l’indirizzo 
valutario e commerciale sinora seguito. 


(G. F.) 


(2620) EE (0) 17 

DE Keuster J., Le tariffe doganali ed il 
commercio internazionale («Lloyd An- 
versois », Anvers, 19 novembre 1953). 


Dal 17 settembre al 24 ottobre 1953 si è 
tenuta a Ginevra l’ottava sessione delle 
Alte Parti Contraenti del G.A.T.T.. La Gran 
Bretagna è stata autorizzata a conservare 
un regime preferenziale di franchigia per 
le importazioni dal Commonwealth e ad 
aumentare i dazi applicati alle importazio- 
ni dagli altri paesi. La franchigia sarà per- 
messa unicamente per le merci esentate 
dopo il gennaio 1939. Gli aumenti doganali, 
dal canto loro, potranno essere applicati so- 
lo previa consultazione con i paesi espor- 
tatori. Questi hanno il diritto di chiedere 
un arbitrato, qualora si ritengano lesi dal 
provvedimento inglese. Circa la domanda 
di ammissione presentata dal Giappone, è 
stato convenuto che le Alte Parti Con- 
traenti saranno libere di concedere a tale 
paese le agevolazioni tariffarie previste 
nell’Accordo. L’ammissione del Giappone 
sarà probabilmente contrastata dall’Inghil- 
terra, Australia, Nuova Zelanda, Africa del 
Sud, Rodesia del Sud, Burma, Francia e 
Cecoslovacchia. (G. F.) 


XII. - ISTITUTI E PROBLEMI ECONOMICI IN- 
TERNAZIONALI, 


(2621) (PE) (0) 19 

SANCHEZ Sarto M., I processi di integrazione 
economica in Europa e nell'America La- 
tina («Investigación Económica», Mé- 
xico, D. F., secondo trimestre 1953). 


L'idea della integrazione economica del- 
l’Europa occidentale ha finora fatto brec- 
cia nelle istituzioni governative. Bisogna 
entusiasmare gli altri due poderosi fattori 


dell'integrazione: le unità imprenditoriali 
e le grandi masse della popolazione. A tal 
fine bisogna eliminarne i difetti che la 
rendono preoccupante e intollerabile per 
settori molto vasti della popolazione. La 
rimozione di diversi ostacoli è necessaria 
per impedire che il Programma di Integra- 
zione Economica Centroamericana — fra 
Guatemala, Repubblica del Salvatore, Co- 
starica, Nicaragua e Honduras — fallisca 
per ragioni politiche e per insufficiente co- 
noscenza della realtà. A tale considerazione 
erano ispirati coloro che all’ Assemblea di 
Tegucigalpa (Honduras) segnalarono la ne- 
cessità di dare la priorità alle iniziative 
relative all’agricoltura e all’allevamento ri- 
spetto a quelle industriali. (v. s.) 


(2622) EE (0) 16 

Coppé A., Il piano Schuman e Vintegrazio- 
ne economica europea («Revue des 
Sciences économiques », Liège, settembre 
1953). 


La «linea di minore resistenza» verso 
l'integrazione economica dell'Europa par- 
te dal mercato comune del carbone e del- 
l’acciaio, per giungere, attraverso altri 
mercati comuni, dapprima industriali e poi 
agricoli, ad una armonizzazione fiscale e 
sociale e, quindi, ad una forma di integra- 
zione monetaria. Condizioni essenziali per 
la riuscita dell’integrazione economica eu- 
ropea sono la creazione di un adeguato 
ambiente psicologico, l’abbandono della 
sovranità economica a favore di istituzioni 
« europeizzate », il perseguimento di una 
politica liberale, l’equa suddivisione degli 
oneri, la progressività del processo integra- 
tivo. (R. V.) 


(2623) EE (0) 16 
Lepuc G., Una banca europea di investi- 
menti? («Banque », Paris, settembre 1953). 


Per contribuire a risolvere il problema 
dell’integrazione europea, sono stati ela- 
borati alcuni progetti per una Banca eu- 
ropea di investimenti. Il suo compito do- 
vrebbe consistere nel facilitare il coordina- 
mento delle diverse economie, indirizzando 
i capitali verso gli investimenti più con- 
formi alllarmonico sviluppo dei paesi be- 
neficiari. Il Consiglio d’Europa ha accolto 
l’idea ed ha auspicato la creazione di un 
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organismo bancario per finanziamenti a 
lungo termine in Furopa e nelle colonie 
dei paesi europei. Per adeguare i bisogni 
alle risorse disponibili, sarebbe però op- 
portuno ottenere un aiuto in dollari dagli 
Stati Uniti e limitare la competenza della 
banca istituenda ad un minor numero di 
colonie d’oltremare. La realizzazione del 
progetto integrerebbe in misura notevole 
l'opera, forzatamente lacunosa, della Ban- 
ca Internazionale per la Ricostruzione e 


lo Sviluppo. (Ge) 
(2624) EE (0) 15 
Un successo internazionale: la B.I.R.D. 

(« L’Economie », Paris, 10 settembre 


1953). 


La Banca Internazionale per la Ricostru- 
zione e lo Sviluppo (B.I.R.D.) fu creata il 
27 dicembre 1945 per accelerare la rico- 
struzione economica mondiale, stimolare 
gli investimenti privati all’estero e conce- 
dere prestiti per fini produttivi. Il capitale 
della Banca è di 10.000 milioni di dollari, 
divisi in 100.000 quote di 100.000 dollari ca- 
dauna. Le disponibilità finanziarie proven- 
gono dal capitale sottoscritto e dalla ven- 
dita di obbligazioni. Al 30 giugno 1953 il 
capitale sottoscritto era 9.036 milioni di 
dollari; il valore delle obbligazioni emesse 
e non estinte 556,4 milioni; il totale lordo 
dei fondi disponibili 1.584,399 milioni; il 
totale dei versamenti fatti 1.103,261 milio- 
ni. Alla stessa data, erano stati concessi 78 
prestiti per un valore globale di 1.590,768 
milioni. I primi 4 prestiti furono concessi 
nel 1947 alla Francia, Danimarca, Lussem- 
burgo e Paesi Bassi. I prestiti successivi 
possono essere così raggruppati: America: 
357 milioni di dollari; Europa: 237 milioni; 
Asia e Medio Oriente: 187 milioni; Africa: 
132 milioni; Australasia: 150 milioni. 


(6.5) 
(2625) EE (116) 58 
SERVOISE R., L'Unione Francese dinanzi 


allintegrazione economica europea (« Po- 
litique Etrangère», Paris, settembre-ot- 
tobre, 1953). 


I caratteri dell’economia francese costi- 
tuiscono dati di fatto che permettono di 
misurare le prospettive di una integrazio- 
ne in una economia «europea» dell’oltre- 


mare francese, dei paesi europei e della 
Francia stessa e di fissare, inoltre, alcune 
condizioni necessarie all'istituzione di un 
mercato comune basato sulla libera circo- 
lazione dei prodotti, degli uomini e dei 
capitali. In complesso, si pud affermare che 
le prospettive dell'integrazione economica 
europea sono, alla lunga, favorevoli per 
l’oltremare francese e per i paesi europei, 
mentre sono dense di rischi per l’economia 
francese dati gli attuali elevati suoi costi 
di produzione. In linea generale, si pud 
concludere che l'integrazione del comples- 
so francese all’ Europa è limitata dal grado 


di integrazione Francia-oltremare.  (R. v.) 
(2626) EE (0) 15 
Gienoux C. J., Il Fondo Monetario o Vor- 

todossia circospetta («Banque», Paris, 


ottobre 1953). 


Nella recente sessione del F.M.I., la com- 
missione permanente ha presentato un rap- 
porto in cui, pur constatando il migliora- 
mento della situazione monetaria interna- 
zionale, esprime la necessità di risolvere 
il problema della convertibilità monetaria. 
Il rapporto rileva esplicitamente le con- 
seguenze negative che la politica com- 
merciale statunitense ha sulla situazione 
finanziaria dei paesi «non dell’area del 
dollaro ». La commissione permanente non 
ha tuttavia affrontato con sufficiente corag- 
gio il problema dell’aiuto americano, indi- 
spensabile per realizzare la convertibilità 
generale delle monete. I rappresentanti 
statunitensi, pur elogiando gli sforzi fatti 
dai vari paesi sulla via della convertibili- 
tà, hanno comunicato che il loro governo 
non può ancora prendere alcuna decisione 
in proposito. La riluttanza americana ad 
un aiuto fattivo e la circospezione del rap- 
porto su questo punto importantissimo han- 
no sollevato numerose critiche. (G. E.) 


(2627) EE (0) 1 

HarDEN I, La penuria di dollari è un pro- 
blema risolto? (« Der Volkswirt - Wirt- 
schafts-und Finanz-Zeitung Frankfurt a. 
M., 10 ottobre 1953). 


Quando si discute dell'aumento re- 
gistratosi nelle riserve valutarie tedesche 
si tralascia spesso di considerare come la 
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cosa sia in gran parte nient'altro che la 
manifestazione particolare di una tendenza 
mondiale. Negli ultimi due anni quasi tutti 
i paesi hanno visto salire le loro riserve 
in oro e in dollari e la causa principale di 
questo aumento è da ricercare nei muta- 
menti verificatisi nella bilancia dei paga- 
menti americana. Senza dubbio le riserve 
tedesche, grazie, in parte, agli sforzi effet- 
tuati nell’ambito delle esportazioni, e in 
parte a circostanze accidentali, come le spe- 
se di occupazione, hanno registrato, ri- 
spetto ad altri, un incremento maggiore. 
Ma gli sforzi tedeschi non sarebbero stati 
coronati da successo se la penuria di dol- 
lari non si fosse allentata in tutto il mon- 
do. Dell’aumento che dal 1952 si è verifi- 
cato nelle riserve mondiali di oro e di dol- 
lari alla Germania Occidentale è toccato 
circa un quinto. Di ciò si dovrebbe tener 
conto in sede di discussione in merito al- 
l'opportunità dell'abolizione del controllo 
sulle divise ed all’instaurazione della con- 
vertibilità. La prudenza è in questo caso 
tanto più doverosa, in quanto nulla garan- 
tisce che il miglioramento sia duraturo. 
Al contrario, sono attualmente in azione 
numerose forze suscettibili di provocare 
sfavorevoli mutamenti nello sviluppo di 
questi ultimi anni e di ripiombare il mon- 
do nella penuria di dollari. Il principale 
di questi fattori è la probabilità di una si- 
stematica diminuzione delle prestazioni 
gratuite del Governo americano. Solo con 
difficoltà il Congresso ha potuto recente- 
mente approvare ancora la stanziamento 
di 4,5 miliardi di dollari per la continua- 
zione dell’aiuto militare ed economico al- 
Vestero, per il quale Eisenhower aveva 
chiesto 5,3, e Truman 7,6 miliardi. Contem- 
poraneamente il Congresso ha stabilito un 
termine per il Mutual Security Program. 
La discussione, inoltre, in merito alla pos- 
sibilità d’una sostituzione all’estero degli 
stanziamenti governativi con gli investi- 
menti privati si è recentemente conclusa a 
Washington con risultati tutt'altro che in- 
coraggianti. Gli aspetti futuri della poli- 
tica commerciale americana permangono, 
pertanto, imprevedibili. Se gli attuali sin- 
tomi d’una depressione economica doves- 
sero aggravarsi, anzichè un passo verso la 
liberazione degli scambi — solo teorica- 
mente postulata dal Governo — si avrà nel 
prossimo anno a registrare un regresso. 


Nella « recession » del 1949, grazie alla bre- 
ve durata (6 mesi) della depressione eco- 
nomica tale contrazione non fu grave, an- 
che se diede non poco da fare ai paesi del- 
la zona della sterlina. Ma non è detto che 
tutte le crisi debbano avere un decorso 
breve come quella del 1949 ed allora le ri- 
percussioni sull'importazione sarebbero più 
drastiche, con le conseguenze che si pos- 
sono immaginare per le riserve di oro e 
di dollari di tutti i paesi del mondo. 

(M. I. A.) 


(2628) EE (0) 1 
CopLanp D., Area della sterlina: mutamen- 
ti nella struttura del commercio (« Eco- 
nomic Digest», London, novembre 1953). 


Rispetto al 1937, le esportazioni del Re- 
gno Unito verso i paesi dell’area della 
sterlina sono salite dal 48% circa del to- 
tale, al 55%. Per contro, rispetto al volu- 
me totale, le esportazioni di tali paesi ver- 
so il Regno Unito sono sensibilmente di- 
minuite. Nel dopoguerra la domanda di 
forniture per la difesa é stata superiore a 
qualsiasi altra in periodo di pace. Cid ha 
influito sul commercio dei paesi dell’area 
della sterlina che producono su vasta sca- 
la le materie prime impiegate nella fab- 
bricazione degli armamenti. Si e verifica- 
to, specialmente negli Stati Uniti, una ten- 
denza della domanda di tali materie a su- 
perare la capacita produttiva. Questa si- 
tuazione e di importanza decisiva per i pae- 
si dell’area della sterlina e potrà influire, 
parimenti al problema dell’offerta di capi- 
tali, sulla struttura e sullo sviluppo eco- 
nomico dell’area stessa. Essi dovranno con- 
tinuare ad incrementare la loro produzio- 
ne di beni di consumo e a migliorare la 
situazione dei trasporti e del rifornimento 
di energia elettrica; ma la vera fonte di 
ricchezza, per gli anni a venire, risiederà 
nell'esportazione delle materie base e dei 
generi alimentari, la cui domanda è in 
continuo aumento. In tal caso, il problema 
dell’offerta di capitali e quello del com- 


mercio convergeranno verso uno stesso 
punto. (M. P.) 
(2629) EE (0) 16 


ARMENGAUD A., L'integrazione economica 
europea e la Comunità del Carbone e 
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dell’ Acciaio («Politique étrangère», Pa- 
ris, novembre 1953). 


L'integrazione economica per settori, di 
cui il Piano Schuman costituisce la prima 
applicazione pratica, non sembra il mez- 
zo migliore per assestare l'economia del- 
l’Europa Occidentale. Questa non ottima 
applicazione del mezzo al fine e aggravata 
dalla leggerezza con cui si e stipulato il 
Patto Carbone-Acciaio. L'incompleta coor- 
dinazione dei numerosi fattori che influen- 
zano le singole produzioni nazionali sta 
infatti creando tra i paesi membri degli 
attriti molto perniciosi. Se si desidera ap- 
plicare nel modo migliore il metodo «per 
settori », occorre equiparare gli oneri delle 
industrie in lizza nel mercato comune del- 
le imprese complementari. Inoltre, è ne- 
cessario concentrare le risorse finanziarie 
ed attribuirle ad una autorità comune, in- 
caricata di coordinare gli investimenti nei 
paesi membri e di promuovere lo svilup- 
po delle appendici africane. Solo in questo 
modo sarà possibile razionalizzare la pro- 
duzione e ridurre il deficit globale che l’Eu- 
ropa ha verso gli altri paesi. (GRES) 


(2630) EE (0) 15 

L'Unione Europea dei Pagamenti fra due 
fuochi (« L'Economie »,. Paris, 5 novem- 
bre 1953). 


La situazione del commercio inter-euro- 
peo è preoccupante. Mentre l’Italia, il Por- 
togallo, l’Olanda, la Svezia, la Svizzera, la 
Germania, il Belgio hanno «liberato » più 
del 75% delle proprie importazioni, la 
Gran Bretagna, l’Austria e la Francia han- 
no «liberato », rispettivamente, soltanto il 
58%, il 35% e 18% del commercio di im- 
portazione. La Turchia e l'Islanda non han- 
no applicato alcuna «liberalizzazione ». In 
particolare, l’atteggiamento della Francia e 
della Gran Bretagna ha notevolmente in- 
tralciato il normale funzionamento del- 
l’U.E.P., in quanto i due paesi detengono 
i due quinti del commercio intra-europeo. 
Di fronte ai paesi deficitari nei confronti 
dell’U.E.P., vi è, poi, il caso della Ger- 
mania, divenuta oggi fortissima creditrice, 
che mal sopporta le pastoie create al fun- 
zionamento dell’Unione dei Pagamenti so- 
prattutto, dal comportamento della Fran- 
cia. Secondo i rappresentanti tedeschi al 


Consiglio dell’O.E.C.E., si dovrebbero im- 
pedire i deficit derivanti da una politica 
economica e finanziaria sbagliata. In real- 
tà, negli ambienti francesi si osserva che 
il maggior pericolo nei confronti del com- 
mercio inter-europeo è costituito non tan- 
to dall’accumularsi di notevoli deficit — il 
che rappresenta un ostacolo di natura es- 
senzialmente tecnica —, quanto dalla pro- 
gressiva formazione di eccedenze « impor- 
tanti». In altri termini, 1'U.E.P. rischia di 
essere compromessa più dalle ambizioni te- 
desche che dal comportamento del gover- 
no francese. (R. v.) 


(2631) EE (0) 17 

GARDNER H., Il risultato della Conferenza 
di Sidney (« Der Volkswirt - Wirtschaft- 
und Finanz-Zeitung », Frankfurt a. M, 
23 gennaio 1954). 


Benche si sappia con certezza, anche se 
non ufficialmente, che nella Conferenza 
economica del Commonwealth, recentemen- 
te conchiusasi a Sidney, animate ed esau- 
rienti sono state le discussioni in merito 
alle prospettive della congiuntura ameri- 
cana, invano si cercherebbe nel Comitato 
un’esposizione concreta delle misure che il 
Commonwealth nel suo insieme o i suoi 
singoli membri intraprenderebbero nel ca- 
so che l’andamento di questa congiuntura 
costringesse il mondo ad una sistematica di- 
fesa contro una crisi. Sicuro, per il mo- 
mento, resta, di questa Conferenza, il po- 
sitivo effetto psicologico d'un consolidamen- 
to della fiducia mondiale. I dirigenti, in- 
fatti, dell'impero inglese hanno dato, sta- 
volta, un addio definitivo alla mentalità 
dell’« Austerity >», e ciò costituisce, gia per 
sè, un guadagno rispetto al risultato del 
convegno dei ministri delle finanze, di due 
anni or sono. Mentre allora, in piena cri- 
si della sterlina, non si pariò che di restri- 
zioni, ed il temporale non tardò a scate- 
narsi sotto forma di un rincaro dei crediti 
e di una drastica flessione delle importazio- 
ni, a Sidney si fu invece in grado di di- 
chiarare come ormai superata la crisi della 
sterlina e di affermare la crescente fiducia 
in atto per questa valuta. Di conseguenza 
il tenore della Conferenza ha potuto sta- 
volta spostarsi sul motto «espansione »: 
espansione nei settori della produzione, 
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della produttività e dell’esportazione, nel- 
la sfera dell’apertura del Commonwealth 
ed in quella dell’apporto di capitali nel- 
l'impero della sterlina attraverso Londra. 
Si ha motivo per ritenere che l’industria 
del Commonwealth verrà potenziata in mo- 
do da incrementare considerevolmente la 
sua capacità concorrenziale anche conti- 
nuando la generale politica finanziaria an- 
ti-inflazionista. Per quanto riguarda l’espor- 
tazione di capitale dalla Gran Bretagna 


nell’area della sterlina è lecito desumere 
ch’essa verrà liberalizzata, ma la scarsità 
di capitali sul mercato londinese e la pe- 
nuria di progetti transoceanici economica- 
mente sostenibili richiederanno certamente 
un procedere assai cauto. La Conferenza di 
Sidney ha rinnovato l'adesione del Com- 
monwealth al piano della convertibilità va- 
lutaria e la sua fedeltà al GATT e all’EPU 
ed a tutte le altre istituzioni internazionali. 

(M. I. A.) 


LE CURVE DI INDIFFERENZA «PER UNA COMUNITA' »: 
ANALISI CRITICA 


ORLANDO D’ALAURO 


Sommario: 1. - Premessa. — 2, - Le curve di indifferenza « per un 
individuo »: a) l'interpretazione « logica » dell’ Edgeworth. — 3. b) l’inter- 
pretazione « sperimentale » del Pareto. — 4. - Le differenze fra le due inter- 
pretazioni. — 5. - I caratteri delle curve di indifferenza. — 6. - La «non 
intersecabilità » delle curve. — 7. - Le curve di indifferenza « per una co- 
munità ». L'adozione fatta da Edgeworth. — 8. - L’esposizione Paretiana 
del concetto di « massimo per una collettività» e le curve di indifferenza 
«per una comunità ». — 9. - Le applicazioni del Leontief e del Viner. — 
10. - La teoria del Kaldor ed il principio di compensazione. — 11. - La 
teoria del De Scitovsky. — 12. - L’esposizione dell’ Hicks. — 13. - Il criterio 
adottato dall’ Hicks e l'elemento distributivo. — 14. - Le costruzioni ado- 
perate dal Baumol, dallo Stolper e dal Gorman. — 15. - Il confronto fra i tre 
indirizzi fondamentali adottati. — 16. - Distribuzione del reddito e curve di 
indifferenza « per una comunità ». — 17. - Le condizioni che limitano l’im- 
piego delle curve di indifferenza « per una comunità ». — 18 - Alcune con- 
siderazioni finali circa la caratterizzazione di « una curva» e di « un fascio » 
di curve di indifferenza « per una comunità ». 


1. — L’adozione delle curve di indifferenza nell’esame dei 
problemi afferenti il commercio internazionale, la finanza pub- 
blica e la cosiddetta economica del benessere, non è pacificamente 
accolta. In effetti, l’impiego delle curve di indifferenza nel campo 
macroeconomico si è, non di rado, rivelato arbitrario o tale da 
togliere efficacia a dimostrazioni che avrebbero potuto divenire più 
esaurienti se fossero state compiute con l’ausilio di altri mezzi 
di indagine. 

Nello studio che segue, prendendo le mosse dalle curve di 
indifferenza «per un individuo », cercheremo di esaminare ed 
adeguatamente limitare l’impiego delle curve di indifferenza « per 
una comunità ». Considereremo, in particolare, le formulazioni 
dovute al KALDOR, al Dp ScIiTOVSKY e all’HICKS ed esporremo, 
infine, quella che ci sembra debba essere la corretta adozione di 
tale delicato strumento euristico. 

La significazione delle normali curve di indifferenza « per un 
individuo » è, indubbiamente, diversa da quella delle curve di 
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indifferenza «per una comunità »: la riconsiderazione ab initio 
delle curve di indifferenza « per un individuo » viene effettuata al 
solo scopo di dare maggior rilievo alla disamina. La precisazione 
di concetti in parte noti vuole evitare inutili rinvii e, insieme, 
permettere una agevole esposizione, laddove necessario, delle sole 
questioni di sostanziale difformità, rivelatesi nello svolgimento 
dell’analisi critica. 


2. — Data la finalitá del nostro lavoro, non ci attarderemo 
a considerare ew professo lo sviluppo della teoria generale delle 
curve di indifferenza (1): indicheremo solo, in una breve sintesi, 
le caratteristiche fondamentali degli indirizzi dell’ EDGEWORTH e 
del PARETO. 

a) L'interpretazione dell’EpGEWorRTH ha finalità precipua- 
mente espositive (2). Egli postula la misurabilità dell’utilità ed 
usa le curve di indifferenza per rappresentare relazioni funzionali 
fra quantità di beni le cui combinazioni recano uguale soddisfa- 
zione : le curve di indifferenza sono il luogo geometrico dei punti 
corrispondenti a combinazioni aventi la stessa utilità. 

Supposto che si abbiano due beni X ed Y (3) l’utilità totale 


(1) La bibliografia riguardante le curve di indifferenza, è, come noto, 
legata specialmente ai nomi di EDGEWORTH, PARETO, BARONE, Amoroso, 
FisHER, SLUTSKY, JOHNSON, etc. Segnaleremo le varie trattazioni man mano 
che, nel corso del lavoro, verrà fatto il riferimento al contributo specifico di 
ciascun autore. Per dettagliate esposizioni analitiche si vedano i lavori del- 
VALLEN (R. G. D.) (The Nature of Indifference Curves in «The Review 
of Economic Studies », Vol. I (1933-34), pp. 110-121, e Mathematical 
Analysis for Economists, London, 1937, trad. ital. a cura del Prof. A. Uggé 
(Milano, 1947), pp. 134-139, 314-317, 482-486). Molto chiara è anche l’analisi 
recentemente fatta da H. WoLp nel volume Demand Analysis (Stockholm, 
1953), cap. 4. 

(2) EbGeWoRTH (F. Y.), Mathematical Psychics, London, 1881, p. 21 
(trad. ital. del prof. V. Dominedò in « Nuova Collana di Economisti », Torino 
1937, Vol. IV): vedi, per riferimenti vari, p. 215 e segg.). Per alcune pre- 
cisazioni ed estensioni del concetto di EbGEWoRTH è anche opportuno far 
riferimento al volume di J. Fisuer: Mathematical Investigations in the 
Theory of Value and Prices (in « Transactions of the Connecticut Academy », 
vol. IX, luglio 1892) specie parte II, cap. I°. 

(3) Volendo fare una esposizione geometrica occorre limitarsi a consi- 
derare due beni. Come ovvio, se si considera un numero di beni maggiore 
di due il ragionamento non cambia: bisogna, però, in tal caso, usare rap- 
presentazioni analitiche. KENNET J. Arrow ha, peraltro, mostrato come una 
scala di preferenza riguardante più di due beni possa essere determinata fa- 


Le curve di indifferenza « per una comunità» ete. 235 


complessiva derivante dal loro consumo è una funzione delle 
quantità possedute : 


U= D (x, y) [1] 


x 


Se U è costante, la curva che rappresenta la funzione è una 
«curva di indifferenza ». Evidentemente, essendo tale funzione 
implicita con valore costante in tutti i suoi punti, il suo diffe- 
renziale totale é nullo, ossia: 

9 D Pp 


9 
57 TOA [2] 


3. — b) Per l’interpretazione del Pareto (1) le curve di indif- 
ferenza si considerano sperimentali e prescindono dalla misu- 
rabilità dell’utilità. « Sperimentali — ben osserva il Ricci — 
non già perchè esperimenti così minuti, come il Pareto suppone 
circa le indifferenze o le preferenze degli individui, possono real- 
mente farsi: ma perchè non ripugna alla nostra logica il sup- 
porre di poterli fare » (2). 


cendo riferimento alle variazioni di due soli beni alla volta (The Determination 
of Many-Commodity Preferences Scale by Two-Commodity Comparisons, 
in « Metroeconomica », Vol. IV, fasc. III, dicembre 1952, pp. 105-115). A ri- 
guardo delle condizioni di integrabilitá o di non-integrabilità nel caso di un 
numero di beni « superiore a due», si veda, in special modo, l'articolo del 
Grorcescu-Roreen N., The Pure Theory of Consumer's Behaviour in 
«The Quarterly Journal of Economics», Vol. 50, N. 4, agosto 1936, pp. 
545-593, specie sez. III. Sulle condizioni di integrabilità vedi anche DEMARIA G., 
Principi generali di logica economica (Milano, 2.a ediz. 1948) p. 225 e segg.. 

(1) Il PARETO enunciò, come noto, la sua teoria verso la fine del secolo 
scorso. Nel marzo e nel giugno 1900 il «Giornale degli Economisti » pub- 
blico (da p. 215 a 235 e da p. 511 a 549) un Sunto di alcuni capitoli di 
un nuovo trattato di economia pura del prof. Pareto dedicato essenzial- 
mente all'esame — specie il secondo fascicolo — della teoria delle linee 
d’indifferenza. Nel Manuale di economia politica (Milano, 1906) e succes- 
sivamente nel Manuel d’ economie politique (Paris, 1909, 2.a ed. 1927), la 
cui « appendice matematica » è molto più ampia di quella dell’edizione ita- 
liana, il Pareto rifini la sua teoria. Una esposizione sintetica e, in certo 
senso, perfezionata, se ne ha nello scritto Economie mathémalique, prepa- 
rato per l'Encyclopédie des Sciences Mathématiques Pures et Appliquées 
(1911) (tradotto nella « Nuova Collana di Economisti », Torino 1937, Vol. IV, 
pp. 333-381). 

(2) U. Ricci, Pareto e l'economia pura, «Giornale degli Economisti », 
gennaio-febbraio 1924. (Saggio ripubblicato, con modifiche, nel volume Tre 
economisti italiani. Pantaleoni-Pareto-Loria, Bari, 1939: la frase riportata 


è a p. 140). 
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Ogni curva di indifferenza ha un «indice »: le combinazioni 
« indifferenti » hanno lo stesso indice: le combinazioni « prefe- 
rite » hanno, invece, un indice «ordinalmente » più elevato. 
Dalle scelte vengono dedotte le « funzioni indici » dell’utilità. 

Supposto che si abbiano a disposizione quantità diversa- 
mente combinate dei beni X ed Y, una curva d’indifferenza rap- 
presenta le combinazioni le cui scelte sono «indifferenti ». La 
funzione di una curva d’indifferenza — che è una « funzione indice 
di utilità » (1) — è, pertanto: 


{(a;y) = C = costante. [3] 


(La variazione del valore della costante indica il passaggio 
da un gruppo ad un altro di combinazioni indifferenti; indica, 
cioé, il passaggio dall’una all’altra curva d'indifferenza). 

Evidentemente, il differenziale della [3] sara: 

af aftr. 


— du + Lope Oo. 
> dx - ae ay == 0 [4] 


Il fascio delle curve d'indifferenza è rappresentabile con la 
funzione : 


PE) [5] 
in cui uw ='f (æ, y) e, quindi, 
I= F [f(z,y)] [6] 


(F e una funzione crescente monotona di u). 


(1) È necessario però limitare l’arbitrarietà delle «funzioni indice ». 
Esse devono, per poter rappresentare |’ utilità, rispettare le disuguaglianze 
fondamentali che caratterizzano le « funzioni dell’utilità ». Se la f(x, y) è, 
cioè, una « funzione indice dell’utilità » devono essere 

af af èf af 


dx Zoi 2 x? Se oy SI 9y* 


Vedi, a riguardo delle « funzioni indici», L. Amoroso, Meccanica eco- 
nomica, 1942, p. 11 e segg.. 

Considerazioni ed estensioni interessanti del concetto di «funzione uti- 
lità » si trovano nello scritto dello SLUTSKY (E), Sulla teoria del bilancio 
del consumatore, in « Giornale degli Economisti», luglio 1915 — specie 
§ 2. Vedi anche W. E. Jounson, Pure Theory of Utility Curves, «The Eco- 
nomic Journal», Vol. XXIII, dicembre 1913, pp. 483-513 e H. ScHuLTz, The 
Theory and Measurement of Demand, Chicago, 1938, pp. 13-22. 
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Le equazioni differenziali [2] e [4] sono, dal punto di vista 
formale, pressochè identiche : differiscono però, come ben si com- 
prende, sostanzialmente, poichè la [2] è legata al postulato della 
misurabilità dell’utilità, mentre la [4], partendo dalla esclusione 
di tale postulato, dipende solo dalle scelte quantitative. 


4. — Abbiamo ritenuto opportuno ripresentare, come si è 
detto, per finalità propedeutiche, nelle loro caratteristiche formali, 
le interpretazioni dell’EDGEWORTH e del PARETO. 

Nella teoria «delle scelte » del PARETO sono note le curve 
d’ indifferenza (dedotte sperimentalmente) ma è incognita «la 
superficie del piacere cui appartengono » (1). Nella teoria «del 
piacere » dell’EDGEWORTH « si suppone nota la superficie del pia- 
cere ) e successivamente si determinano le curve di indifferenza. 

L’impiego delle curve paretiane evita, cioè, ogmi ragiona- 
mento a riguardo della misurabilità dell’utilità; misurabilità che, 
per il vero, come ben osserva l’AMOROSO, lascia piuttosto perplessi 
in quanto «non è suffragata da nessuna intuizione sperimentale » 
(Meccanica economica, op. cit., p. 12). Nè alcuna delle indagini 
lontane e recenti è mai riuscita a dimostrare senza ambagi la 
possibilità di misurare l’utilità. Laddove fosse possibile, la misu- 
razione della utilità permetterebbe, come è ovvio, la compara- 
zione dei livelli delle utilità individuali riguardanti beni e tempi 
diversi, la comparazione interindividuale dei livelli di utilità e, 
di conseguenza, renderebbe inequivoco il concetto di utilità col- 
lettiva e possibile e agevole la aggregazione delle utilità indivi- 
duali nel calcolo della utilità collettiva. 

E’ proprio la impossibilità di misurare la utilità, ed insieme 
la necessità di affrancarsi da questo onere limitativo, che ha 
portato alla generale accettazione del modello paretiano. In esso 
la determinazione delle posizioni di indifferenza (e quindi dell’an- 
damento delle curve di indifferenza) è essenziale per stabilire il 
comportamento economico individuale, mentre nella interpreta- 


(1) Le parole sono del BoninseGnI (P.), che fin dal 1902, nell’articolo 
I fondamenti dell economia pura, « Giornale degli Economisti», febbraio 
1902 — vedi specialmente da p. 109 a p. 125 — esaminò con acutezza la 
differenza fra le due concezioni. Per i confronti fra le due teorie vedi anche 
A. H. Osorio, Théorie mathématique de l'échange, Paris, 1913, pp. 313-318; 
W. ZawapzKI, Les mathematiques appliquées à l’économie politique, Paris, 
1914, pp. 140-155; H. ScHuLTz, op. cit., pp. 13-18. 
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zione dell'EDGEWORTH il sistema delle curve di indifferenza —- in 
virtù dell'ipotesi della misurabilità dell’utilità (1) — € pleonastico. 

Ma le due interpretazioni sono ancor più diverse poichè par- 
tono da punti diametralmente opposti. La interpretazione del- 
1” EDGEWORTH ha un significato puramente logico e si basa su 
ragionamenti astratti che possono prescindere dalla considerazione 


(1) La misurabilita della utilità è, per EDpGEWORTH, indiscutibile: os- 
serva il SamueLson (P.) (Foundations of Economic Analysis, Cambridge, 
Mass., 1947, p. 206): « individual utility — nay social utility — was as real 
as his morning jam»! Ed invero nella Mathematical Psychics, a p. 245 
della traduzione italiana, si legge: «Il piacere è misurabile e tutti i piaceri 
sono fra di loro commensurabili, nel senso che una qualsiasi quantità di una 
certa specie di piacere, sentita da un soggetto, è uguagliabile alla stessa 
quantità di altre specie di piacere sentite da altri soggetti ». Ora questa as- 
serzione è veramente molto ampia. Anche coloro che oggi sostengono che la 
utilità è misurabile limitano alquanto la portata della loro affermazione. 
J. Neumann e O. MorGESTERN (che, come è noto, hanno ripreso la questione 
della misurabilità della utilità ponendo comparazioni di utilità riferite a 
combinazioni probabilistiche) affermano: « We have not obtained any basis 
for a comparison, quantitatively or qualitatively of the utilities of different 
individuals » (Theory of Games and Economic Behaviour (Princeton, 2.a ed., 
1947, p. 19, n. 3) (Nell’appendice : The Axiomatic Treatment of Utility — 
che trovasi nella 2.a ediz. a pp. 617-632 — vi sono prove niente affatto con- 
vincenti della possibilità di un «numerical treatment » dell’utilità). Anche 


B. De FinerTI — che pur in parte condivide (per l'aspetto probabilistico) 
la concezione di Neumann e MoRGENSTERN — osserva che «non ha senso 
confrontare ... utilità di diversi individui (e quindi sommarle, ecc.)...» 


(Sulla preferibilità, « Giornale degli Economisti », novembre-dicembre 1952, 
p. 708) (Dato lo scopo di questo lavoro, non ci dilunghiamo sulla questione 
della misurabilità dell'utilità. Rinviamo agli studi recenti di Vickery, 
FRIEDMAN, Savage, MARSCHAK, BAUMOL, ALCHIAN). 

Non ci interessano, e quindi non ne facciamo che un accenno, le osser- 
vazioni fatte dal Lance (0.) (in The Determinateness of Utility Function, 
«The Review of Economic Studies >, I, 1933-34, p. 218-225, specie p. 219) 
e dal BrgnarpeLLI (H.) (in Notes on the Delerminateness of the Utilily 
Function, « The Review of Economic Studies », II, 1934-35) sull'implicito 
riconoscimento della misurabilità dell'utilitá che trovasi in PARETO (nel 
Manuel, p. 264, nel corso dello svolgimento del secondo postulato che pone 
in evidenza la possibilitá di determinare differenze uguali fra scelte diverse), 
in parte accolte dallo ScHuLTZ (op. cit., p. 647 Appendia - Postulates of the 
Theory of Choice and Their Bearing on the Problem of the Measurability 
of Utility). Per la critica di queste osservazioni si veda il lavoro di Zac- 
CAGNINI (E).: Razionalita della domanda e criteri d'indipendenza dei 
beni, « Giornale degli Economisti », marzo-aprile 1946, pp. 224-233. 
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di tutti gli altri elementi che determinano le scelte del consu- 
matore. La interpretazione del Parero è, invece, basata sulla con- 
siderazione di dati sperimentali, su dati che, come tali sono, per 
ipotesi, vincolati a tutte le condizioni esistenti in concreto. 

In certo senso la differenza fra le due interpretazioni è ana- 
loga a quella che corre fra la curva di domanda nella sua inter- 
pretazione logica (curva di domanda teorica) e la curva di domanda 
nella sua interpretazione statistica (curva di domanda empirica). 

Fra le due interpretazioni delle curve d’indifferenza si rileva, 
in effetti, lo stesso contrasto che, purtroppo, e non di rado, sorge 
anche in altri rami dell’economica, allorchè si confrontano ragio- 
namenti fondati su base esclusivamente logica e su base speri- 
mentale. 


5. — Come è noto, le proprietà caratteristiche delle curve 
d’indifferenza (facendo sempre riferimento a due soli beni) sono 
le seguenti : 


A) ogni curva — nei casi normali — è inclinata negati- 
vamente; 

B) ogni curva — sempre nei casi normali — è convessa nei 
confronti degli assi coordinati perché, per rimanere nell’ambito 
delle scelte indifferenti, occorre che a successive ed uguali dimi- 
nuzioni nella disponibilitá del bene sostituito corrispondano au- 
menti più che proporzionali nella disponibilità del bene che ad 
esso si sostituisce; 

C) ogni curva d’indifferenza non ha punti di intersezione 
con se stessa o con le altre curve del « fascio », di curve di cui 
fa parte: il cosiddetto parallelismo delle curve è giustificato dal 
fatto che la stessa combinazione quantitativa di beni non può 
corrispondere a diversi livelli d’indifferenza. La non-intersezione 
è la diretta conseguenza della relazione di transitività cui è logi- 
camente legata la costruzione di fasci di curve di indifferenza. 
La conservazione del parallelismo è, evidentemente, condizionata 
alla invarianza delle circostanze in cui vengono prodotti o tra- 
sferiti i beni considerati, e non solo essi. 


6. — La proprietà che ai fini della nostra trattazione più ci 
interessa, è la terza. La mancanza di punti di intersezione dipen- 
de, come si è detto, dal fatto che le curve di indifferenza sono 
costruite partendo dal legittimo presupposto della stabilità della 
situazione economica che intendono rispecchiare. In ogni caso, la 
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costruzione di una curva riguardante due beni mira a definire, 
ceteris paribus, la condotta di un individuo supposto che non 
varino le sue condizioni personali: sotto il vincolo, cioè, della 
clausola rebus sic stantibus. 

Un fascio di curve di indifferenza può servire a indicare quale 
potrebbe essere o sarebbe la condotta di un consumatore se 
rimangono immutate le condizioni di base che hanno servito alla 
individuazione delle curve. Se varia la struttura delle condizioni 
economiche di un individuo, se variano i gusti — e non solo se 
variano le quantità disponibili di un bene rispetto ad un altro, 
come è di regola indicato nelle esposizioni didattiche — non varia 
solo la sua posizione di equilibrio quale consumatore, ma tutto 
il suo sistema di indifferenza. 

La trascuratezza o la dimenticanza di queste elementari e 
implicite condizioni di validità che sono alla base di ogni sistema 
di curve di indifferenza porta, inevitabilmente, a fare deriva- 
zioni e ragionamenti non sempre corretti. 

7. — L’utilizzazione del concetto di indifferenza nell’ambito 
dei problemi riguardanti le collettività è stata fatta impiegando 
curve e fasci di curve di indifferenza simili a quelli « individuali ». 

Per una adeguata disamina indicheremo distintamente le 
applicazioni fatte da alcuni autori, cercando di porre in evidenza 
le caratteristiche distintive delle varie interpretazioni. 

L” EDGEWORTH ha adottato le curve di indifferenza col pre- 
cipuo fine di porre in rilievo, per mezzo di una esposizione più 
precisa e più chiara, ragionamenti per se stessi quasi intuitivi. 
Ciò serve a spiegare perchè egli sia passato facilmente, senza 
particolari limitazioni, dalle curve di indifferenza « individuali » 
alle curve di indifferenza « per una comunità ». 

Accolto il postulato della misurazione della utilità ed am- 
messa la possibilità di confronti interpersonali, non è certo disa- 
gevole passare dalle situazioni d’indifferenza «individuali » alle 
situazioni d’indifferenza « collettiva » ottenute adottando in modo 
puro e semplice il procedimento additivo. 

E° evidente che se si seguono le ipotesi edonistiche, se si acco- 
glie l’esposizione esclusivamente «logica » dell’EDGEWORTH, non 
vi può essere alcun dubbio che siano pienamente valide, per le 
curve di indifferenza «per una comunità », tutte le proprietà 
indicate per le curve di indifferenza « per un individuo », com- 
presa quella del tendenziale « parallelismo » delle curve. 
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L’EDGEWORTH impiegò, è ben noto, le curve di indifferenza 
« per una comunità » in alcuni famosi articoli sullo scambio inter- 
nazionale (1). Egli defini le curve «loci of positions of equal 
advantage »: e le utilizzd per determinare i vantaggi e gli svan- 
taggi derivanti ad una collettività dagli ostacoli al commercio 
internazionale. Ed egli fece ció senza particolari giustificazioni, 
riprendendo integralmente il concetto di curva di indifferenza 
precisato nella Mathematical Psychics, e trattando le relazioni 
fra le nazioni alla stessa stregua delle relazioni fra gli individui. 


8. — Negli scritti del Parrro scarsi sono i riferimenti alle 
possibilità di impiegare curve di indifferenza « per una comunità » 
(vedi Manuel, Cap. III, i paragrafi : 65, 99, 109 e 112, fra quelli 
che danno qualche indicazione). In genere egli affermò che i 
ragionamenti fatti per gli individui potessero valere anche per 
le collettività: e ritenne che si potesse passare dalle curve 
«individuali » alle curve «per una comunità » senza partico- 
lari limitazioni. Tuttavia, per una più esatta nozione di quello 
che potrebbe essere il significato delle curve di indifferenza « per 
una comunità » secondo PARETO, è bene considerare la sua ampia 
trattazione riguardante i problemi della collettività. 

E’ ben nota la posizione del PARETO circa la determinazione 
della ofelimità collettiva e in particolare dei « massimi di ofe- 
limità collettiva ». Egli distingueva un «massimo per una col- 
lettività » (determinabile a prescindere da qualsiasi compara- 
zione interindividuale della ofelimità, e rappresentato da confi- 
gurazioni abbandonabili solo con vantaggio per qualche membro 
della collettività, e danno per gli altri membri) e un « massimo 
di una collettività » (determinabile solo nel caso in cui fosse pos- 
sibile la comparazione interindividuale delle ofelimità, e corri- 
spondente, appunto, alla somma massima delle ofelimità indi- 
viduali). E”, per altro, anche noto che nella determinazione del 
«massimo per una collettività » (il solo massimo che il PARETO 
riteneva esistesse nell’ambito economico) egli differenziava un 
problema di distribuzione ed un problema di produzione: sup- 
poneva risolto il primo e collegava alla soluzione del secondo 


(1) The Pure Theory of International Values, « The Economie Journal» 
Vol. IV, 1894. L’articolo — che era stato pubblicato diviso in tre parti — 
è stato riprodotto con modifiche e con qualche riduzione nei Papers Relating 
to Political Economy (London, 1925), Vol. II°, pp. 3-60. 
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il raggiungimento del massimo di utilita per la collettivita (1). 
In particolare egli considerava «position de maximum d’ophé- 
limité celle dont il est impossible de s’éloigner d’une quantité 
très petite, en sorte que toutes les ophélimités dont jouissent les 
individus, sauf celles qui demeurent constantes, recoivent toutes 
une augmentation ou une diminution ». 

Secondo la concezione paretiana (2) una posizione « ottima » 
— corrispondente ad un massimo di utilitá collettiva — esclude 
possibili variazioni o movimenti che potrebbero migliorare la 
posizione di alcun componente la collettività. E al riguardo il 
LITTLE (3) precisa che «an « optimum » position was one in which 


(1) Manuel, p. 362 e app. p. 617. Alcune chiare indicazioni si hanno 
già nel Cours, Vol. II, $ 520 e 721. Il Barone nel famoso articolo Jl mi- 
nistro della produzione nello stato collettivista, « Giornale degli Econo- 
misti », 1908 — ristampato in BaronE E., Le opere economiche, Bologna, 
1937, Vol. I, pp. 229-298) riprese e sviluppò l'argomento. Vedi specialmente 
p. 261 e segg. della ristampa. 

Nel Trattato di sociologia generale il PARETO spiegò (2a ed. - 1923, 
Vol. III a p. 297, $ 2130) che la eterogeneità delle ofelimità elementari 
individuali porta alla impossibilità di determinare, da un punto di vista 
esclusivamente economico, un massimo di ofelimità della collettività, mentre 
può esistere il massimo di ofelimità per la collettività (precisato nel pre- 
cedente $ 2129) 

Non è questa la sede per discutere delle importanti questioni connesse 
alla determinazione del « massimo » in senso paretiano. Vedi, per alcune in- 
teressanti precisazioni, gli articoli di M. Fasiani. Contributi di Pareto alla 
scienza delle finanze, «Giornale degli Economisti », marzo-aprile 1949, in 
particolare pp. 163-167); di A. Borpin, Di taluni massimi di utilità col- 
lettiva, ibid. pp.174-189); di V. Dominend, Le condizioni del massimo col- 
lettiro di ofelimità secondo Pareto (ibid, pp. 190-198). Vedi anche G. De- 
MARIA, Principi generali di logica economica, (già cit., pp. 305-315) per 
alcune considerazioni critiche riguardo alla «condizione di massimo paretiano». 
Un esame dei criteri per determinare la convenienza collettiva trovasi in 
G. La Vocpe, Convenienza economica collettiva (Padova, 1948). 

(2) Vedi l’interpretazione di essa fatta dal SAMUELSON (Foundations..., 
op. cit., p. 212). 

(3) I: M D. LITTLE, A Critique of Welfare Economics (Oxford, 1950) 
p. 86. Egli ha, per altro, posto in chiara evidenza (p. 90 e segg.) l’ambi- 
guita di una definizione di «benessere » che non faccia riferimento anche 
alla «distribuzione ». Ma il PARETO, nell’ Appendice all'edizione francese del 
Manuel — a p.617 — si esprime chiaramente a questo riguardo : « Certaines 
règles de distribution étant adoptées, on peut rechercher quelle position 
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it was impossible to put any individual «on a higher indiffe- 
rence curve » without causing someone to drop to a lower one ÿ. 
In altri termini, ciò significa che il benessere della collettività 
raggiunge un massimo allorchè le sue risorse produttive sono 
utilizzate in modo tale che sarebbe impossibile che una persona 
divenisse più soddisfatta (ossia fosse posta su una curva d’indif- 
ferenza (individuale) avente un indice maggiore) senza far sì 
che almeno un’altra divenisse meno soddisfatta (ossia fosse messa 
su una curva d’indifferenza (individuale) avente un indice minore). 

Da quanto detto innanzi si può dedurre la sostanza del 
principio paretiano: «Il benessere di una collettività aumenta 
quando almeno uno degli individui che la compongono divenga 
più soddisfatto, senza che alcun altro venga danneggiato » (1). 

Considerando il benessere (soddisfazione, utilità) di una col- 
lettivita, il Parero afferma che esso dipende dalla disponibilità 
dei beni e non esclude, di certo, che esso possa aumentare in 
conseguenza di un aumento delle disponibilità degli individui 
aventi redditi relativamente bassi anche se ciò avviene a detri- 
mento delle disponibilità degli individui aventi redditi relativa- 


donne, toujours en suivant ces règles, le plus grand bien étre possible aux 
individus de la collectivité. 

Considérons une position quelconque, et supposons qu'on s'en éloigne 
d'une quantité très petite, compatiblement avec les liaisons. Si en faisant 
cela on augmente le bien étre de tous les individus de la collectivité, il est 
évident que la nouvelle position est plus avantageuse á chacun d’entre eux; 
et vice versa elle l’est moins si on diminue le bien être de tous les individus. 
Le bien étre de certains d’entre eux peut d’ailleurs demeurer constant, sans 
que ces conclusions changent. Mais si au contraire ce petit mouvement fait 
augmenter le bien étre de certains individus et diminuer celui d’autres, on 
ne peut plus affirmer qu'il est avantageux à toute la collectivité d’effectuer 
ce mouvement » 

(1) Questo concetto corrisponde alla nozione di benessere sostanzialmente 
usata dall’ HoreLLine (M.) nell’articolo The General Welfare in Relationship 
to Problems of Taxes and Railway and Utility Rates, « Econometrica », 
Vol. 8, n. 3, luglio 1938, pp. 242-269. L' Hicks (J. R.) in The Foundations 
of Economics Welfare, «The Economic Journal», Vol. XLIX, n. 196, di- 
cembre 1939, pp. 700-701, accoglie il criterio senza limitazioni particolari. 
Anche il Lance (0.) (in The Foundations of Welfare Economics, « Econo- 
metrica », Vol. 10, n. 3-4, luglio-ottobre 1942, p. 223) usa tale concetto, pre- 
cisando che «it comprises all propositions of welfare economics except those 
which relate to the optimum distribution of incomes ». La prioritá paretiana, 
anche in questo campo, è indiscutibile. 
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mente alti. Ma, ammessa e sostenuta la impossibilità di effet- 
tuare, da un punto di vista economico obbiettivo, raffronti inter- 
personali di utilità, egli si limita a considerare solo gli effetti 
delle variazioni nelle disponibilità dei beni causate da motivi 
afferenti la produzione in senso lato. 

Supposta la invarianza dei gusti e della distribuzione, sup- 
posta la coerenza economica nelle decisioni degli individui com- 
ponenti la collettività, nello schema paretiano le maggiori dispo- 
nibilitá assolute dei beni debbono guidare le « preferenze » della 
scelta della comunità. 

La esposizione grafica di questo ragionamento dá luogo alle 
curve di indifferenza «per una comunità » che, nello schema 
paretiano, rappresentano posizioni riflettenti un « benessere co- 
stante della comunità », riferite a combinazioni diverse dei beni 
che compongono il suo reddito reale. Evidentemente, per le ipo- 
tesi considerate, queste curve « per una comunità » devono avere 
le stesse caratteristiche possedute dalle curve « per un individuo ». 


9. — Anche il LEONTIEF (1) è passato dalle curve d’indiffe- 
renza (per un individuo » alle curve d'indifferenza «per una 
comunità » senza alcuna particolare osservazione e senza porre 
alcuna particolare limitazione. Egli ha usato le curve d’indiffe- 
renza per esprimere in modo agevole e semplice, in una formu- 
lazione sintetica, i teoremi fondamentali della teoria del com- 
mercio internazionale : per «provide a comparatively simple and 
handy tool of representation and analysis for the problem 
involved » (p. 493). La utilizzazione è stata fatta «to disclose the 
intimate connection between the «national » and the « interna- 
tional » elements of economic equilibrium » (stessa p.): in tutta 
l’esposizione il LEONTIEF è rimasto sostanzialmente fedele all’in- 
dirizzo paretiano ed ha utilizzato il parallelismo logico e natu- 
rale delle curve. 

Il VINER (2) ha seguito, trattando della teoria del commercio 
internazionale, l’esposizione del LEONTIEF. Egli tuttavia ha accen- 
nato all’importanza della distribuzione del reddito nella deter- 


(1) W. W. Leontier, The Use of Indifference Curves in the A nalysis 
of Foreign Trade, « The Quarterly Journal of Economics », Vol. XLII, n. 3, 
maggio 1933, pp. 493-503. 

(2) J. Viner, Studies in the Theory of International Trade, New York, 
1937, p. 520 e segg.. La frase citata trovasi a p. 523. 


Le curve di indifferenza «per una comunità» ete. 245 


minazione delle curve di indifferenza di una comunità ed ha 
‘affermato che l’intersezione è impossibile se le curve «were 
genuine consumption-indifference curves, independent of the actual 
allocation of production ». La sua esposizione non mira a dimo- 
strare che tutti i componenti di una collettività traggono effet- 
tivamente vantaggi (in termini di «real income ») dagli scambi 
internazionali, ma che tutti gli individui potrebbero trarre van- 
taggi (0, nel caso limite, non dovrebbero avere svantaggi) dallo 
sviluppo degli scambi internazionali (1). 


10. — Le applicazioni fatte dal LEONTIEF e dal VINER rical- 
cano, nella sostanza, lo schema paretiano e non aggiungono 
nulla di particolare alla definizione stessa di curva d'indifferenza 
«per una comunità ». Suscettibili di maggiore sviluppo sono, 
invece, le esposizioni dovute al KALDOR, al DE Scrrovsky e 
all’ Hicks, le quali mirano a dare, a tali curve, un più ampio 
significato. 

Il contributo del KALDOR (2) è, senza dubbio, degno di par- 
ticolare rilievo. Egli definisce una curva d’indifferenza « per una 
comunità » come «the locus of point representing a costant real 
income for the community as a whole », e ne espone, in una breve 
sintesi, possibilità e limiti d’impiego. I concetti — per altro molto 
contrastati (3) — che sono alla base della sua formulazione sono 
indicati con chiarezza : « A meno che i gusti ed i redditi monetari 
degli individui differiscano, o vari la distribuzione dei redditi, le 
posizioni rappresentanti un costante reddito reale per la comunità 
in complesso non implicano un invariato reddito reale per ciascun 
individuo preso separatamente. 


(1) Per un esame di questa particolare proposizione vedi SAMUELSON (P. 
A.), The Gains from International Trade, «The Canadian Journal of 
Economics and Political Science », May 1939 — riprodotto in Readings in 
the Theory of International Trade, 1949, pp. 239-252. 

(2) N. Kaupor, A Note on Tariffs and the Terms of Trade, « Econo- 
mica », Vol. VII, n. 28, November 1940, pp. 377-378. 

(3) Si veda la nota del KaLpor, Welfare Propositions of Economics 
and Interpersonal Comparisons of Utility, « The Economic Journal », Vol. 
XLIX, September 1939, pp. 549-552 riguardante le opinioni espresse dal 
Roggins (L.) in Interpersonal Comparisons of Utility: A Comment. (« The 
Economic Journal », Vol. XLVIII, December 1938, pp. 635-641) e dell’HarROD 
(R. F.)in The Scope and Method of Economics, « The Economic Journal », 
September 1938, pp. 389-397. 
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Alcuni individui starann peggio ed altri meglio. Tuttavia il 
reddito reale potrebbe essere considerato costante per la comu- 
nitá nel complesso se, supponendo che quelli che sono in condi- 
zioni peggiorate siano compensati nelle perdite da coloro che 
hanno migliorate le condizioni, questa redistribuzione dei redditi 
lasciasse il reddito reale di ciascuno allo stesso livello di prima ». 
Il KaLpor basa, cioè, la sua teoria, sul principio di compensa- 
zione, riprendendo, sostanzialmente, un criterio già introdotto dal 
PARETO e, ancor più, dal BARONE (1). 


(1) Il principio di compensazione è uno degli argomenti di base della 
«economia del benessere ». Esso può dedursi dall'esposizione paretiana (v. 
Manuel, pp. 354-365 e pp. 617-657: siamo però d’accordo con il SAMUELSON, 
che il PARETO lo adoperò in un modo generico, senza molte precisazioni — 
Foundations...., op. cit., p. 214) ma fu decisamente sviluppato dal BARONE (E.) 
nell'articolo Jl ministro della produzione nello stato collettivista, già cit.. 
Il Barone così si espresse: «Il massimo (di libera concorrenza) significa 
semplicemente questo, che, sostituendo, con altra, una o più delle condizioni 
caratteristiche della libera concorrenza non si potranno mai migliorare le 
condizioni di tutti: anzi, se taluni da queste sostituzioni si avvantaggiano, 
il loro guadagno è minore della perdita di coloro che ne sono danneggiati * 
sicchè, quand'anche a coloro che guadagnano si togliesse tutto ciò che 
guadagnano dalla sostituzione, per darlo a coloro che dalla sostituzione sono 
stati danneggiati, questi ultimi non potrebbero mai riprendere tutti la posi- 
zione di prima e alcuni rimarrebbero sempre con danno» (p. 249 della 
ristampa). 

Ci sembra utile un accenno ai criteri di compensazione adoperati da 
alcuni noti studiosi di « welfare economics ». 

Il criterio usato da KALDOR è indicato nel testo: egli considera che le 
compensazioni possano avvenire impiegando tasse e sussidi tali da rendere 
indifferente la posizione per tutti i componenti di una collettività supposto 
costante il reddito reale e variabili le combinazioni dei beni che servono a 
formarlo (v. art. in « Economica», già cit. e la precedente nota Welfare 
Propositions of Economics....» anch'essa già cit.). 

L’ Hicks, che già nell'art. The Foundations of Welfare Economics aveva 
accolto il criterio del KaLnor, nell'articolo The Rehabilitation of Consumer’s 
Surplus (in. « The Review of Economic Studies», Vol. VIII, n. 2, 1940-41, 
p. 108 e segg.) conferma che la compensazione può essere ritenuta possibile, 
da un punto di vista obbiettivo, se il cambio che dovrebbe originarla produce 
«an unequivocal improvement» nella « efficienza produttiva » tale da per- 
mettere che i vantaggi superino gli svantaggi, anche considerando il periodo 
a venire. 

In sintesi il criterio KaLDor- Hicks considera favorevoli al benessere di 
una collettività quelle mutazioni, dal punto di vista della efficienza produt- 
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Da questa precisazione il KALDOR trae lo svolgimento della 
sua teoria in tema di curve di indifferenza. Il ragionamento che 
egli utilizza è semplice ed è esposto nella nota n. 2, a p. 378 


tiva (e quindi della disponibilità dei beni), che fanno sì che le persone che, 
in conseguenza del cambio, guadagnano, potrebbero più che compensare 
quelli che perdono. La critica più serena di questo criterio trovasi in LITTLE: 
A Critique of Welfare Economics, già cit. — specie pp. 90-98: non ci pare, 
però, che la critica colpisca la sostanza delle argomentazioni). 

A integrazione del criterio KALDoR-H1cKs, il De Scirovsky considera anche 
il problema della distribuzione che i due economisti inglesi hanno volutamente 
trascurato. Per il De ScrrovskY non basta un miglioramento nella efficienza pro- 
duttiva per far decidere l’opportunità dell'accoglimento di un determinato cambio. 
Occorre che la convenienza della mutazione derivi anche dall’esame della con- 
venienza da un punto di vista distributivo. « We propose to make welfare pro- 
positions on the following principle. We must first see whether it is possible in 
the new situation so to redistribute income as to make everybody better off than 
he was in the initial situation; secondly, we must see whether starting from 
the initial situation it is not possible by a mere redistribution of income 
to reach a position superior to the new situation, again from everybody's 
point of view. If the first is possible and the second impossible, we shall 
say that the new situation is better than the old was. If the first is impos- 
sible but the second possible, we shall say that the new situation is worse; 
whereas if both are possible or both are impossible, we shall refrain from 
making a welfare proposition » (A Note on Welfare Propositions in Eco- 
nomics, gia cit., pp. 86-87). Il De Scirovsky ha applicato il suo criterio 
— riesponendolo sotto altra forma — nell'articolo A Reconsideration of the 
Theory of Tariffs, già cit.; il Graar (J. De V.) nell art. On Oplimum 
Tariff Structures (in «Review of Economic Studies», Vol. XVII, n. 1, 
1949-50, pp. 47-59) lo ha applicato seguendo un ragionamento formalmente 
rigoroso. Rimane, per altro, il difetto fondamentale della esposizione : quello di 
considerare l’aspetto distributivo seguendo criteri strettamente economici: il 
che è tutt’affatto discutibile. Nei suoi scritti recenti il De ScrrovsKy (il volume 
Welfare and Competition, già cit. e l’art. The State of Welfare Economics, 
in «The American Economic Review», Vol. XLI, n. 3, giugno 1951, pp. 
303-315) non ha recato alcun altro serio argomento di appoggio alla sua tesi. 
Circa il criterio De ScitovskY e la sua applicabilità si veda ancora LITTLE 
— op. cit., pp. 98-109: questi ha tentato introdurre un criterio «a tre sensi» 
per decidere circa la desiderabilità o meno di un mutamento economico. 

È da ricordare a questo proposito che il Bereson (Burke) (A.) ha cer- 
cato di superare molte delle difficoltà indicate, attraverso la formulazione di 
una « social welfare function », la quale è considerata come funzione dipen- 
dente dal benessere di ciascun membro della comunità, dalla quantità dei 
prodotti consumati e dai servizi resi da ciascuno di essi (y. A Reformulation 
of Certain Aspects of Welfare Economics, «The Quarterly Journal of 
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dell’articolo in «Economica » già citato. Per l’importanza che 
esso ha al fine delle ammissioni che seguiranno, vale la pena 
di riprodurlo, con qualche parafrasi facendo riferimento al 
grafico I. 

« Si considerino due merci A e B a disposizione degli indi- 
vidui di una comunità: le quantità di esse disponibili si indi- 


Grafico I. 


chino rispettivamente sull’asse delle ascisse e delle ordinate. La 
retta OR indica un rapporto costante fra i due beni: pertanto, 
supposto che i redditi reali siano espressi nei due beni, ogni 
punto a destra del punto P, segnato su tale retta esprime redditi 
reali più elevati, così come ogni punto a sinistra redditi meno 


Economics », Vol. LII, n. 4, febbraio 1938, pp. 310-334). Non sembra che 
il tentativo — molto lodato dal SAMuELSON in Foundations, p. 219 — possa 
dirsi riuscito: chè anche esso implica quei giudizî di valore, — specie al 
fine della aggregazione delle funzioni di benessere dei singoli individui, — 
che sono le cause prime di molte critiche alla «welfare economics» (vedi, 
al riguardo, KENNETH Arrow: A Difficulty in the Concept of Social 
Welfare, « The Journal of Political Economy», Vol. LVIII, n. 4, agosto 
1950, pp. 328-346). 

A riguardo dell'analisi del principio di compensazione, si vedano anche 
le interessanti considerazioni fatte da W. REDER in Studies in the Theory 
of Welfare Economics (New York, 1947), specie cap. I e VIII (il REDER 
ignora, per altro, la priorità della scuola italiana) e KennETH J. Arrow in 
Social Choice and Individual Values, (New York, 1951), cap. IV. 
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elevati. Evidentemente non possono esservi lungo OR, due punti 
che rappresentino lo stesso reddito reale. Ciò si può ripetere per 
un’altra linea OR. rappresentante un diverso rapporto fra i due 
beni A e B. Per altro, su questa linea vi sarà un solo punto (P.) 
dove il reddito reale è lo stesso di P,. Considerando altre linee 
OR, OR,,... OR» su di esse sarà agevole trovare PUB ES Es 
PA che corrispondono allo stesso reddito reale in P,. Unendo tutti 
i punti Pi (+ = n) si ottiene la curva di indifferenza «per una 
comunità » corrispondente al reddito reale P,: tale curva ha un 
andamento simile a quello delle ordinarie curve d’indifferenza 
«individuali ». Evidentemente ciò implica l'ammissione che le 
curve di indifferenza « per una comunità », come le curve d’indif- 
ferenza individuali, non possano intersecarsi ». 

La costruzione del KALDOR potrà essere giudicata troppo sem- 
plice e priva di alcune cautele che il passaggio dai ragionamenti 
microeconomici ai ragionamenti macroeconomici richiederebbe : 
non può, però, essere trascurata per l’efficacia e l’evidenza 
espositiva. 


11. — Devesi al DE ScITovsKy l’impiego di curve d'indiffe- 
renza « per una comunità » in base ad un criterio che si discosta 
decisamente dalla formulazione tradizionale. Nel riesaminare la 
teoria classica dei dazi doganali (1) egli afferma che « free trade 
can be shown to be beneficial to the universe as a whole but has 
never proved to be the best policy for a single country » (p. 89), 
e cerca di dimostrare il suo assunto con l’ausilio delle curve di 
indifferenza. Nel far ciò, egli respinge l’indirizzo dell’ EDGE- 
WORTH (2) di «trattare i paesi come gli individui » e postula 
l’esigenza di costruire delle curve di indifferenza « per comunità » 
seguendo la moderna teoria economica del benessere e superando 
le opposizioni dipendenti dalla impossibilità di «comparazioni 
interpersonali d’utilità ». 


(1) T. De SorrovskY, A Reconsideration of the Theory of Tariffs, già 
cit.. Nel recente volume Welfare and Competition (London, 1952) il De 
ScIrovsKy ha, per altro, trattato solo per inciso delle « community preferences» 
(pp. 73-75) senza riprendere le affermazioni fatte nell' articolo qui indicato. 

(2) Egli dice che l’ EpGEWokTH «either was unaware of the difficulties 
attending the use of community indifferences curves, or he did not deign to 
justify what to him may have seemed a perfectly legitimate commonsense 
approach, treating countries as individuals» (p. 89). 
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La costruzione del DE ScITovsKY concerne curve di indiffe- 
renza (per una comunità » strettamente legate al criterio della 
distribuzione del «benessere » fra i membri della comunità. 
In particolare egli afferma : 

«Una volta data la distribuzione del benessere, è determinata 
la forma della curva d’indifferenza della comunità. Tuttavia, 
mentre un punto nel piano può corrispondere ad una infinità di 
distribuzioni del benessere, una curva d’indifferenza di una comu- 
nità determina unicamente il benessere di ciascun membro della 
comunità. Siccome le curve di indifferenza rappresentano una 
data distribuzione di benessere, esse hanno le stesse proprieta 
delle curve di indifferenza individuali (pendenza negativa e con- 
vessità). Le relazioni fra le diverse curve d'indifferenza « per 
una comunità » però non obbediscono alle regole dei fasci di 
curve di indifferenza « individuali », poichè esse non rappresen- 
tano la stessa distribuzione di benessere. ln altre parole esse pos- 
sono intersecarsi! » (p. 94 - Nel testo originale l’ultima frase 
non è in corsivo). 

Nello schema adottato dal DE SCITOYSKY è chiaro che: 

1) le curve di indifferenza «per una comunità » hanno 
indici corrispondenti al «livello » ed alla « distribuzione » del 
benessere ; 

2) le curve di indifferenza « per una comunità » possono 
intersecarsi se varia la «distribuzione del benessere »: ossia, 
possono divenire « indifferenti ) posizioni corrispondenti a diversi 
« livelli » di benessere. Al riguardo il Dp Scrrovsky serive: « We 
can state as a general rule that of two situations one is better 
than the other if it lies on a higher indifference curve and if 
the two indifference curves do not intersect between their relevant 
points. If they do intersect... then each situation is worse (or 
better) than the other for its own welfare distribution; and 
according to our convention we must regard the two situations 
as equally good » (pp. 94-95). 


12. — L’HIcKS ha ripreso (1) ed ha cercato di completare la 
formulazione del DE Scrrovsky, dopo aver ammesso che anche il 


(1) J. R. Hicks, Les courbes d'indifference collective, « Revue d'Eco- 
nomie Politique », settembre-dicembre 1949, pp.378-384. Vedi anche, per la 
precisazione dei concetti dell' Hicks, i suoi articoli: The Foundations of 
Welfare Economics, in «The Economic Journal», Vol. XLIX, n. 196, di- 
cembre 1939, gia cit., e The Valuation of the Social Income, in « Econo- 
mica », Vol. VII, n. 26, maggio 1940, pp. 105-124, specie pp. 108-111. 
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sistema paretiano possa servire alla costruzione di curve d’indif- 
ferenza «collettive » («per una comunità »). 

Secondo l’HICKS «on peut tracer la courbe d'indifférence 
collective seulement en référence à une particulière situation 
initiale » (p. 581). Egli parte dall’ipotesi che nelle curve d'indif- 
ferenza « collettive » («per una comunità ») «les quantités ini- 
tiales ont été distribuées d'une manière optima » (cioè in modo 
che siano uguali i rapporti marginali di sostituzione per gli 
individui componenti la collettività), ed opina che «on peut forte- 
ment douter dans quelle mesure il est permis de penser à une 
courbe collective comme à un membre d’une famille ». Aggiunge, 
infine, per definire le proprietà ed i limiti delle curve di indiffe- 
renza (per una comunità »: «La courbe d’indifférence collective 
distingue simplement les collections de biens qui, si elles étaient 
à la disposition du groupe, suffiraient à rendre chaque individu 
dans le groupe aussi satisfait qu'il etait initialement et celles 
qui n’y suffiraient pas. Elle ne fait pas davantage » (p. 581). 

Queste considerazioni hanno portato l’HICKS alle stesse con- 
clusioni del DE Scitovsky: « La maggior parte delle proprietà 
delle curve di indifferenza individuali deriva dalla loro apparte- 
nenza a delle famiglie, e in particolare dalla regola che due curve 
che appartengono alla stessa famiglia non possono mai interse- 
carsì ». « Aucun principe tel que celui-ci ne peut exister dans 
le cas de courbes d’indifférence collectives. En effet, il est très 
facile d'imaginer des cas de courbes que Pon pourrait supposer 
appartenir à la même famille, et qui, néanmoins, se coupent » 
(pp. 581-582. Non in corsivo nel testo originale). 

In effetti, la formulazione dell" HICKS considera : 

1) Vipotesi di un passaggio ad una curva d'indifferenza 
«per una comunitá » avente un indice superiore, che puó provo- 
care, fra i membri della collettivitá, una distribuzione tale che 
«nessuno di essiy venga a trovarsi in una situazione peggiore 
mentre « qualcuno » viene a trovarsi in una situazione migliore; 

2) l’ipotesi di un passaggio ad una curva d’indifferenza 
«per una comunità » avente un indice superiore, che può esser 
suscettibile di recare una redistribuzione, fra i membri della col- 
lettivita, che potrebbe anche porre « qualche membro » in una 
situazione meno vantaggiosa. 

Nella prima ipotesi le curve d’indifferenza «per una comu- 
nità » non possono intersecarsi, ma nella seconda ipotesi — se- 
condo l’Hicks — le curve possono intersecarsi: l’intersezione 
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starebbe a dimostrare che dei vantaggi potrebbero derivare dalla 
diversa distribuzione delle mutate quantitá di beni a disposizione 
della collettivita (1). 


13. — Abbiamo ritenuto opportuno far ricorso ad una ampia 
citazione dello scritto dell’HIcKs per porre in maggior risalto 
i motivi delle nostre critiche. 

Sostanzialmente, egli, discorrendo di curve d’indifferenza 
«per una comunità », adopera due criteri: 

a) il criterio della « variazione del livello » dell’utilità col- 
lettiva (benessere), dipendente dalla diversa disponibilità dei beni; 

b) il criterio della « distribuzione » delle quantità dei beni 
disponibili. 

Adottando il primo criterio, e considerando la « distribu- 
zione » dei beni come mon influente — per la precisione, non 
influente in modo negativo — sul livello della utilità collettiva, 


(1) Afferma, in particolare, 1 Hicks: «S'il y avait un mouvement vers 
Q, mais si l’hypothèse sans perte n’était pas justifiée, alors, quand nous en 
viendrions à tracer notre courbe d’indifférence collective basée sur Q, nous 
n’aurions aucune raison pour laquelle la courbe I, ne devrait pas couper la 
courbe I, (ainsi que nous avons tracé la figure). Les deux courbes appartien- 
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draient à la même famille en ce sens qu’elles sont relatives aux préférences 
de la méme entité, mais la règle de la non-intersection ne tiendrait pas. 

Si ceci arrivait, nous pourrions seulement dire qu’un mouvement de P 
vers Q offrait un gain potentiel du point de vue de la distribution Py ‘et 
qu’un mouvement de Q vers P offrait un gain potentiel du point de vue de 
la distribution Q. Et nous devrions observer que ces propositions ne s'ex- 
cluent pas ». 
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HICKS arriva correttamente ad affermare che le curve di indif- 
ferenza « per una comunità » non possono intersecarsi. 

Invece, adottando il secondo criterio — ed ammettendo che 
la « distribuzione » dei beni possa avere influenza anche di carat- 
tere negativo sulla utilità collettiva — egli arriva ad affermare 
la possibilità di intersezione delle curve di indifferenza « per 
una comunità ). 

Mentre l’adozione del primo criterio è essenziale, ci sembra 
che non possa essere ragionevolmente sostenuta la adozione del 
secondo criterio. Invero, l’impiego del fattore distributivo com- 
plica in modo mon giustificabile il sistema ordinario delle curve 
di indifferenza: anzi lo rende non rettamente adoperabile (1). 

In effetti, seguendo l’HICKS, sul piano cartesiano bisogne- 
rebbe poter individuare, facendo riferimento alle quantità dei beni 
X ed Y disponibili: a) Za posizione della funzione indice dell’uti- 
lità collettiva dipendente dalle combinazioni diverse delle quantità 
di X e di Y a disposizione della collettività ; b) la posizione della 
funzione indice dell’utilità collettiva dipendente dalla diversa distri- 
buzione delle quantità X ed Y fra i membri della collettività. 

Ci sembra che l’HICKS adottando il secondo criterio abbia 
trascurato gli elementi su cui si basa l’impiego delle curve d’in- 
differenza ; chè, infatti, egli ha trascurato il fatto che le modifiche 
dei «gusti ») e, nel caso delle curve di indifferenza «per una 
comunità », dei « redditi », non riguardano queste esposizioni, le 
quali considerano come un «dato » la distribuzione dei beni o 
dei redditi. Un «fascio » di curve di indifferenza ha un signifi- 
cato solo se ciascuna curva d’indifferenza sia costruita conside- 
rando variazioni delle quantità disponibili dei beni (nel caso di 
due beni: dei beni indicati sugli assi delle ascisse e delle ordi- 
nate), e considerando tutte le altre condizioni vincolate dalla 
clausola rebus sic stantibus. 


(1) L’analisi dell’ Hicks si discosta alquanto dall'indirizzo da lui nor- 
malmente seguito. Altrove, infatti, — vedi l’art. The Foundations of 
Welfare Economics, già cit. — egli insiste sulla opportunità che gli eco- 
nomisti trascurino le questioni riflettenti la distribuzione e basino le loro 
considerazioni solo su motivi riguardanti l'efficienza produttiva. Nell’articolo 
che qui particolarmente si esamina, egli afferma: « La réalisation de l’in- 
térét général dépend d’une distribution appropriée » (p. 584): ma non spiega 
(e come lo potrebbe ?) che cosa debba intendersi per « distribuzione ap- 
propriata ». Evidentemente, parlando di «curve di indifferenza collettive» 
si è scostato dal criterio KALDOR in tema di « Welfare Economics » per ac- 
cogliere in pieno il criterio DE Sciroysky. 
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L'altra limitazione implicita nell'impiego delle curve d’indif- 
ferenza è che esse fotografano la situazione «in un dato istante », 
sono cioé statiche: l’adozione di una stessa curva d'indifferenza 
per considerazioni riguardanti tempi diversi presuppone — e ció 
deve essere esplicitamente affermato — che nell’intervallo non 
siano affatto variate le posizioni d’indifferenza riguardanti l’in- 
dividuo o la comunità. 

Evidentemente se tutte le condizioni e limitazioni esposte 
sono, come di regola, rispettate, le curve d’indifferenza — « indi- 
viduali » o « per una comunità » che sieno — non possono e non 
devono intersecarsi. Se ciò avvenisse, verrebbe meno il significato 
stesso di curva di indifferenza. 


14. — Poche considerazioni richiedono i tentativi, per costruire 
le curve di indifferenza « per una comunità ». fatti dal BAUMOL 
e dallo STOLPER. 

Il BaumoL (W. J.) (1), pur essendo relativamente scettico 
circa la utilità ed il significato delle curve di indifferenza « per 
una comunità », ha escogitato, per costruirle, un metodo piuttosto 
laborioso. Egli ha adoperato il procedimento additivo delle curve 
«individuali » ed il concetto di « compensazione », ed è arrivato 
a conclusioni che non ci sembrano soddisfacenti. Da un punto 
di vista generale anche egli sostiene il criterio della illogicità 
dell’intersezione delle curve di indifferenza. 

Anche lo STOLPER (W. F.) (2) usa il procedimento additivo 
per passare dalle curve di indifferenza «individuali » alle curve 
di indifferenza « per una comunità ». Egli prende le mosse da una 
«curva di trasformazione ) cui collega curve di indifferenza « indi- 
viduali » in base alle quali determina punti di « egual pendenza » 
(ossia riguardanti identici rapporti marginali di sostituzione). 
Successivamente somma le quantità corrispondenti a tali punti 


(1) L'articolo in cui il BaumoL (W. J.) spiega la sua costruziorie è The 
Community Indifference Map: A Construction, in « The Review of Economic 
Studies», Vol. XVII, n. 44, 1949-50, pp. 189-197. Gli stessi argomenti sono 
riportati nel volume Welfare Economics and the Theory of the State 
(London, 1952, p. 47 e.segg.). A riguardo delle concezioni su cui si fonda 
la costruzione del BaumoL vedi anche l'articolo Community Indifference, 
«The Review of Economic Studies », Vol. XIV, 2, 1947-48, n. 35, pp. 44-48. 

(2) A Method of Constructing Indifference Curves, « Schweizerische 
Zeitschrift für Volkswirtschaft und Statistik», Vol. 86, n. 2, aprile 1950, 
p. 150-157. 
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per ottenere le grandezze necessarie per la costruzione delle curve 
di indifferenza «per una comunità ». In tal modo egli riesce ad 
evitare ogni «interpersonal utility comparison» e si mantiene 
sulla linea paretiana. La costruzione dello STOLPER é affatto intui- 
tiva e pur non essendo eccessivamente precisa riesce a dare una 
idea adeguata del procedimento che potrebbe essere seguito nella 
costruzione di curve di indifferenza «per una comunità » par- 
tendo da curve «individuali » sperimentalmente determinate. 
Il recente scritto del GorMAN (W. N.) che collega le curve 
d'indifferenza « per una comunità » alle «utility possibility sur- 
faces » (1) non reca alcun nuovo specifico contributo alla costru- 
zione delle curve d’indifferenza « per una comunità ». Da notare 
solo che, secondo il metodo adottato dal GORMAN, « un dato sistema 
di curve d’indifferenza individuali porta ad un solo fascio di curve 
d’indifferenza per una comunità se, e solo se, le « ENGEL curves » 
per i diversi individui sono, agli stessi prezzi, rette parallele » (2). 
Come si vede, limitazioni su limitazioni, per ottenere risultati 
non sempre completamente soddisfacenti! 


15. — La esposizione delle varie opinioni circa l’importanza 
e il significato delle curve di indifferenza « per una comunità » 
ha avuto lo scopo di ritrarre i caratteri differenziali delle diverse 
formulazioni e di criticare alcune interpretazioni che si discostano 
da quelle che debbono ritenersi le caratteristiche fondamentali 
delle curve. 

Si è visto come il desiderio di superare le difficoltà dipen- 
denti dalla misurabilità della utilità abbia indotto la maggior 
parte degli economisti a preferire, anche per le curve « per una 
comunità », lo schema paretiano. Epperò non tutti quelli che 
l’hanno usato hanno impiegato le cautele che lo schema stesso 
implicava. 

Da un punto di vista generale, abbiamo individuato tre indi- 
rizzi distinti : 


(1) Community Preference Fields, « Econometrica », Vol. 21, n. 1, gen- 
naio 1953, pp. 63-80. L'impiego dello schema dell’ « utility possibility curve » 
è stato fatto anche dal BaumoL, sia pure con intenti leggermente diversi. 

(2) Circa l’applicazione delle «curve di EnceL» al campo delle curve 
di indifferenza, vedi l'interessante, ma non agevole, articolo del Watp (A.), 
The Approximate Determination of Indifference Surface by Means of 
Engel Curves, « Econometrica », Vol. 8, n. 1, gennaio 1940, pp. 144-175. 
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a) quello di LEONTIEF e di Viner, i quali interpretano le 
curve di indifferenza «per una comunità » alla stessa stregua 
delle curve di indifferenza «individuali » e, pertanto, non fanno 
riferimento a fatti distributivi (ipotesi implicita della invarianza 
della distribuzione del reddito); 

b) quello del KALDOR, che considera le curve di indifferenza 
« per una comunità » come loci dei punti rappresentanti un red- 
dito reale costante per la comunità (ipotesi delle variazioni com- 
pensate nella distribuzione del reddito); 

c) quello di Dm Scirovsky e di Hicks, i quali impiegano 
le curve di indifferenza « per una comunità » facendo riferimento 
a criteri distributivi (ipotesi della variazione nella distribuzione 
del reddito). 

I due primi indirizzi, dati i presupposti, portano alle ovvie 
conclusioni che le curve di indifferenza «per una comunità » 
hanno la stessa proprietà delle curve di indifferenza « per un indi- 
viduo »: e, prima fra tutte, la proprietà del relativo parallelismo. 

Il terzo indirizzo ammette, invece, che, in date situazioni, 
le curve di indifferenza « per una comunità » possano, a differenza 
delle curve « per un individuo », intersecarsi. 

Abbiamo cercato di dimostrare che il terzo indirizzo non ha 
salde fondamenta e che, se il concetto di indifferenza viene retta- 
mente applicato e vengono esattamente precisate le circostanze 
in cui opera, anche le curve di indifferenza « per una comunità » 
non possono e non debbono intersecarsi. 

Da un punto di vista generale, ci sembra che il DE SCITOVSKY, 
l’HICKS e coloro che come essi ragionano, non impieghino le curve 
di indifferenza « per una comunità » in un modo preciso. 

Non si può infatti discutere adottando diverse basi di par- 
tenza. E” pacifico che il « benessere » economico di una colletti- 
vità (utilità collettiva) dipende sia dal « livello della produzione 
(reddito) » che dalla « distribuzione del prodotto (reddito) », ma 
è vero anche che è pressochè impossibile giudicare, mantenendosi 
solo sul piano economico, la diversa importanza della « distribu- 
zione del reddito » e, ovviamente, stabilire quali siano le distri- 
buzioni del reddito che rendano massimo il benessere economico 
collettivo. Ogni questione concernente la distribuzione del reddito 
è legata a considerazioni etiche e politiche e non può essere va- 
gliata in base a criteri meramente economici. 


16. — Nel diagramma che segue vi è una esposizione sinte- 
tica di ciò che abbiamo affermato. In esso sono rappresentati due 
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sistemi di distribuzione del reddito: il primo (a cui corrispon- 
dono le curve di indifferenza con indici 1,1 € In;:) che si riferisce 
ad una supposta distribuzione Alfa, il secondo (a cui corrispon- 
dono le curve di indifferenza con indici Is,, e Is,:) che si riferisce 
ad una supposta distribuzione Beta. 

Considerando la distribuzione Alfa è agevole rilevare : 

a) che le combinazioni rappresentate da P, e da P, sono, 
per la collettività, « indifferenti ), così come sono « indifferenti » 
le posizioni P, e P,; 

b) che le combinazioni rappresentate da P, (o da P.) sono 
« preferite » a quelle rappresentate da P, (o da P.). 


LE PRIMO 


p,1 
Is2 
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Considerando la distribuzione Beta è anche agevole rilevare : 
a’) che le combinazioni rappresentate da S, e da S. sono, 
per la collettività, « indifferenti », così come sono « indifferenti » 
le posizioni S, e Si; 
b’) che le combinazioni rappresentate da S, (o da S.) sono 
« preferite » a quelle rappresentate da S, (o da $). 

In base alle argomentazioni esposte non si può dire se la 
curva di indifferenza ls, riguardante — e includente — le com- 
binazioni S, e $, si riferisca a situazioni preferibili a quelle rap- 
presentate dalla curva di indifferenza I»: e includenti le combi- 
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nazioni P, e P. (Considerazioni identiche possono farsi per i 
confronti fra le altre curve) (1). 

Nè hanno veruna importanza i punti R, e Re, R, e R,, che 
riguardano intersezioni di curve appartenenti a sistemi diversi, 
a «mondi » diversi, che non ammettono confronti, quali potreb- 
bero essere quelli derivati dai due gruppi di curve riportati nel 
grafico (2). 

Nella esposizione fatta è data la « prima premessa » (sistema 
di indifferenza Alfa e Beta), ma manca la «seconda premessa )) 
(relazione fra i sistemi di indifferenza Alfa e Beta) e quindi non 
può essere dedotta la « conseguenza o illazione » (« preferenza », 
«non preferenza » o «indifferenza » delle posizioni del sistema 
Alfa rispetto alle posizioni del sistema Beta) che dovrebbe colle- 
gare le tre proposizioni. Cade, cioè, ogni possibilità di ragiona- 
menti sillogistici. 

Indubbiamente, l’andamento e la posizione delle curve di indif- 
ferenza « per una comunità ) possono variare : 


(1) È tuttavia evidente, ad esempio, che la «combinazione S,» debba 
essere preferita alle «combinazioni rappresentate dalla curva I,,,>, e che 
alla «combinazione P,» siano preferibili le «combinazioni rappresentate 
dalla curva Is,, ». Non sono però possibili confronti generali fra la « curva 
passante per S,> (cioè la Is,,) e la «curva Ip,, ». 

(2) Si supponga, per assurdo, che il confronto sia possibile. E questo 
può, a prima vista, esser ritenuto giustificabile allorchè si accetti la inter- 
pretazione paretiana, basata su dati ottenuti sperimentalmente e che, quindi, 
potrebbero discostarsi da quelli dedotti partendo da una ipotesi di pura 
coerenza e razionalità delle scelte. Ma, a nostro avviso, è da escludere che 
ciò possa aver rilievo in una indagine teorica come quella che stiamo ef- 
fettuando. 

Dal grafico III, accettato il principio di transitività, che sta alla base 
delle curve d’indifferenza, si rileva quanto segue (la dimostrazione è 
assiomatica): 

Se la l,,, taglia la Ip, e la Ip,3, bisogna inferirne, considerando gli 
indici di utilità riguardanti le diverse combinazioni P,, R,, P,, R,, che le 
combinazioni P, e P, hanno lo stesso indice. 

Infatti, considerando la curva Ip,,, P,=R,, ma, data la curva I 
R, =R,, e, per la curva I,,,, R, =P, e, quindi, P, — P,. 

Ii che, data la definizione del «fascio» primo di curve di indifferenza 
(e ció, invero, riguarda ogni fascio di curve) costituisce, evidentemente, 
una effettiva reductio ad absurdum ! 

Non vi è nulla da eccepire a riguardo della molteplicità delle curve 
impiegate poichè nella definizione di «fasci di curve di indifferenza » è 
implicita l'ammissione della continuità del campo. 


S.1) 
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1) perchè varia la grandezza del reddito disponibile per 
la comunità; 
2) perchè, pur rimanendo costante il reddito totale, varia 
la distribuzione di esso fra gli individui componenti la collettività. 
Gli effetti di entrambi i fattori di variazione non sono però 
riassumibili in uno stesso «fascio » di curve di indifferenza. 
Ad ogni modo, da un punto di vista generale, si può osservare 
che la variabilità, nel tempo, della grandezza del reddito è mag- 
giore della variabilità pertinente i rapporti di distribuzione del 
reddito stesso. Mentre non si commette un grave errore allorchè 
sì considerano posizioni di indifferenza riguardanti epoche non 
molto distanti e si trascurano le variazioni nelle leggi di distri- 
buzione del reddito, non sembra ciò possa dirsi allorchè si consi- 
derino posizioni relative a consistenti variazioni nella distribu- 
zione del reddito. In questo caso la comparazione fra curve di 
indifferenza « per una comunità » può avere una qualche impor- 
tanza solo se è riferita (salvo che si considerino redistribuzioni 
rapide quali quelle dipendenti da rivoluzioni, guerre, regimi iper- 
inflazionisti) a periodi piuttosto lunghi di tempo. Ma ciò facendo, 
non si può più parlare di comparabilità delle scelte «di una 
comunità », poichè in periodi lunghi di tempo variano non solo 
i gusti degli individui, ma la stessa composizione della popola- 
zione: ed un raffronto sarebbe possibile solo se si ammettesse la 
comparazione interpersonale, e quindi la misurazione, della uti- 
lità individuale e collettiva. Il che, fino a che si accoglie il cri- 
terio paretiano, è da escludersi in modo assoluto. 


17. — L’analisi fatta serve a spiegare i motivi che ci hanno 
indotto a sostenere che le curve di indifferenza « per una comu- 
nità » debbano essere basate sul presupposto che rimanga immu- 
tata la legge di distribuzione del reddito e debbano riguardare 
solo la variabilità nella quantità dei beni disponibili per una 
collettività. In questo caso non può esserci alcun dubbio che mag- 
giori disponibilità di beni siano preferite a minori disponibilità, 
e che date combinazioni di beni siano della stessa importanza di 
altre combinazioni solo se, dal punto di vista della collettività, 
l'aumento della «utilità collettiva » (benessere) derivante dal 
bene la cui disponibilità è aumentata, compensi la perdita della 
«utilità collettiva » derivante dal bene la cui disponibilità è 
diminuita. 

Tutto questo richiede che, nel considerare le curve di indif- 
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ferenza «per una comunità », all’invarianza fondamentale dei 
gusti e delle condizioni personali implicite nelle curve di indiffe- 
renza « per un individuo », venga ad aggiungersi l’invarianza 
della legge di distribuzione interindividuale del reddito. 

Se si vuole, considerando una comunità, tenere in debito 
conto l’utilità collettiva (benessere) che ai suoi componenti deriva 
anche da una diversa distribuzione del reddito, occorre rinun- 
ciare a precisare in un «fascio » di indifferenza le diverse com- 
binazioni e far ricorso ad una « social welfare function » seguendo 
lo schema introdotto dal BERGSON (in A Reformulation of Certain 
Aspects of Welfare Economics, « The Quarterly Journal of 
Economics », Vol. LIT, n. 2, febbraio 1938, p. 310 e segg., già cit.) 
e sviluppato dal SAMUBLSON (Foundations... op. cit. p. 221 e segg.) 
e dal TINTNER (G.) (in A Note on Welfare Economics, « Econo- 
metrica », Vol. 14, gennaio 1946, pp. 69-78). I valori di tale fun- 
zione riguardano loci in un iperspazio d’indifferenza, e dipendono 
non solo dalle quantità dei consumi individuali dei varî prodotti 
e servizî, ma dall’entità delle soddisfazioni individuali e dalla 
distribuzione del benessere fra i membri della comunità. Eviden- 
temente, fa d’uopo appena sottolinearlo, tale funzione generale 
e sintetica non ha che il valore di una formulazione astratta ed è 
suscettibile di rappresentazioni esclusivamente analitiche. 


18. — L’esposizione che abbiamo fatta rivela, ci sembra in 
modo esauriente, le condizioni che limitano l’impiego delle curve 
d’indifferenza « per una comunità ». 

Se si adotta il procedimento « logico » edgeworthiano si acco- 
glie il concetto di benessere collettivo come sommatoria dellé 
utilità individuali: e ciò comporta, evidentemente, l’accoglimento 
di tutte le limitazioni riguardanti le curve d’indifferenza « indi- 
viduali ». 

Se si segue il procedimento «sperimentale » paretiano, si 
devono ammettere, per precisare le nozioni di indifferenza o pre- 
ferenza, le normali proprietà di coerenza economica, fra cui quella 
essenziale della transitività e la considerazione di alternative che 
siano sempre comparabili. Questi vincoli precisano il significato 
delle scelte individuali e collettive, ma costringono a trascurare 
ogni questione concernente la distribuzione, o meglio, la varia- 
zione nella distribuzione, nelle curve d’indifferenza, tanto « indi- 
viduali » che « per una comunità ». 

Accolto, per i molti motivi dianzi addotti, il procedimento 
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paretiano, occorre stabilire quale è la formulazione che noi pro- 
poniamo. 

A nostro avviso, le curve d’indifferenza « per una comunità » 
dovrebbero essere caratterizzate in base ai seguenti principi. 


A) Una curva di indifferenza « per una comunità » dovrebbe 
rappresentare le combinazioni di beni che corrispondono ad una 
costante utilità collettiva (benessere). La indifferenza delle scelte 
collettive proverebbe, appunto, la invarianza nelle soddisfazioni 
collettive. 


B) Un fascio di curve di indifferenza « per una comunità » 
dovrebbe comprendere curve riguardanti livelli diversi di utilità 
collettiva (benessere) ma una situazione invariata dal punto di 
vista distributivo. La preferenza delle scelte collettive dovrebbe 
riflettere solo una variabilità nei beni a disposizione della comu- 
nità, e implicherebbe una invarianza nella distribuzione inter- 
individuale. 

Siamo consapevoli che tutti i vincoli indicati limitino la pos- 
sibilità di applicazione delle curve di indifferenza « per una comù- 
nità ». Ma riteniamo che non vi siano alternative: l’impiego non 
corretto delle curve non potrebbe che portare ad incertezze nelle 
esposizioni ed a risultati sostanzialmente insoddisfacenti. E que- 
sto bisognerebbe che fosse in ogni modo evitato poichè, è ben noto, 
le curve di indifferenza non sono fine a sè stesse, ma sono stru- 
menti atti ad agevolare ulteriori e più complessi ragionamenti. 


SUMMARY 


Community Indifference Curves: A Critical Analysis 


The use of «community indifference curves» requires a preliminary 
investigation of «individual » indifference curves according to the « logical » 
interpretation of Edgeworth and the «experimental» one of Pareto. In the 
former, which assumes utility to be measurable, the use of indifference 
curves is simply pleonastic; in the latter, which takes account of choice, 
the use of indifference curves is essential for correct theoretical exposition. 
The two interpretations differ fundamentally. Edgeworth's interpretation 
rests on an abstract model which excludes consideration of elements which 
determine choices. Pareto’ s interpretation, on the contrary, is based on ac- 
tual conditions. For various reasons Pareto’ s interpretation is usually prefer- 
able. Among the characteristics of indifference curves that of « not-intersect- 


ing » is emphasized. 
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Edgeworth employed « community indifference curves » without any par- 
ticular limitations. Pareto, on the other hand, in adopting community in- 
difference curves, linked the use to his treatment of problems concerning 
the community. His definition of the concept of «maximum per a commu- 
nity» is important. Leontief's and Viner's use of community indifference 
curves substantially follows Pareto’s theory. Of particular importance are 
the formulations of Kaldor, De Scitovsky and Hicks: they use the compen- 
sation principle, which was originally formulated by Pareto and, in a spe- 
cial manner, by Barone. Kaldor discusses collective indifference curves on 
the assumption of changes, which can be compensated within an existing 
income distribution; De Scitovsky and Hicks, on the other hand, discuss 
assumption income redistribution. In their view the curves can, in given 
circumstances, intersect. The adoption of the redistribution criterion is not 
considered suitable for a precise definition of community indifference curves. 
The correct use of sets of community indifference curves implies the as- 
sumption that the law of income distribution does not change and that only 
the quantities of available goods are variable. Community indifference curves 
and maps of such curves are defined on the basis of a criterion compatible 
with constant income distribution. 


RÉSUMÉ 


Les courbes d’ indifference « pour une communauté»: analyse critique 


L’ emploi d’une courbe d’ indifference « pour une communauté » demande 
examen préalable des courbes d’ indifférence « pour un individu » selon les 
interprétations : «logique » d’Edgeworth et «expérimentale » de Pareto. 
Dans la première, qui présuppose la « possibilité de mesurer» |’ utilité, 
l’emploi des courbes d’indifférence constitue simplement un pléonasme; dans 
la deuxième, qui examine les choix, l’emploi des courbes d’ indifférence est 
indispensable á un développement correct de la théorie. Les deux interpré- 
tations sont fonciérement différentes. Celle d’ Edgeworth est basée sur des 
considérations abstraites qui excluent une partie des éléments qui détermi- 
nent le choix; l’interprétation de Pareto d' autre part se rattache à toutes 
les conditiors existant dans la réalité. Pour des motifs divers on donne 
généralement la préférence à |’ interpretation de Pareto. Parmi les caracté- 
ristiques des courbes d’indifférence on souligne le fait de la « non- inter- 
section » des courbes. 

Edgeworth a employé sans limitation les courbes d’ indifférence « pour 
une communauté ». L'adoption par Pareto des courbes d’ indifférence « pour 
une communauté > est, par contre, reliée á son traitement des problémes con- 
cernant la collectivité: de grande importance est sa précisation du concept 
de «maximum pour une collectivité». L' utilisation de la courbe d' indiffé- 
rence « pour une communauté» par Leontief et Viner suit de près l’ exposi- 
tion de Pareto. Les élaborations de Kaldor, De Scitovsky et Hicks ont une 
importance particulière: elles utilisent le principe de compensation qui a 
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été formulé d'abord par Pareto et, d’ une fagon particuliére, par Barone. 
Kaldor considére des courbes d' indifférence « pour une communauté » basées 
sur l’hypothèse de variations compensées dans la distribution du revenu. De 
Scitovsky et Hicks d'autre part se servent de |’ hypothése de la variation 
dans la distribution du revenu: il retiennent, par conséquent, que dans des 
situations données les courbes peuvent se couper. L’ adoption du critére dis- 
tribatif n’est pas jugée apte à permettre une définition précise des courbes 
d’indifférence « pour une communauté ». L'emploi correct de « faisceaux de 
courbes d'indifférence pour une communauté » implique 1 admission de l’im- 
muabilité de la loi de distribution du revenu et la seule variabilité des quan- 
tités de biens disponibles. Les courbes et les faisceaux de courbes d’indiffé- 
rence sont par PA. caractérisés d’après un critère qui respecte |’ invariance 
de l’aspect distributif. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Die Indifferenzkurven «fuer eine gemeinschaft » : eine kritische Analyse 


Die Anwendung der Indifferenzkurven «fuer eine Gemeinschaft » setzt 
die Ueberpruefung der Indifferenzkurven «fuer ein Individuum » voraus, 
wobei die «logische» Interpretation von Edgeworth und die « experimen- 
tale » von Pareto zugrundezulegen sind. Fuer die erstgenannte, die die « Mess- 
barkeit » des Nutzens voraussetzt, bedeutet die Verwenduug der Indifferenz- 
kurven einfach einen Pleonasmus, waehrend im zweiten Fall, in dem die 
Wahlakte untersucht werden, die Iudifferenzkurven fuer eine korrekte theo- 
retische Darstellung unentbehrlich sind. Beide Iuterpretationen sind grund- 
saetzlich verschieden. Edgeworth geht von abstrakten Erwaegungen aus, die 
von einem Teil der Elemente absiehen, welche die Wahlakte beeinflussen, 
waehrend Paretos Interpretation an alle in der Wirklichkeit vorhandenen 
Bedingungen geknuepft ist. Aus verschiedenen Gruenden wird die Darstel- 
lung Paretos im allgemeinen vorgezogen. Das Fehlen eines Schnittpunktes 
der Kurven wird besonders hervorgehoben. 

Edgeworth hat die Indifferenzkurven «fuer eine Gemeinschaft» ohne 
besondere Einschraenkungen angewandt. Pareto hingegen hat sie mit 
seiner Behandlung der Probleme der Gemeinschaften verbunden: von 
besonderer Bedeutung ist seine praezise Definition des Begriffes des 
« Maximums fuer eine Gemeinschaft ». Leontief und Viner benutzen in ibrer 
Anwendung der Indifferenzkurven « fuer eine Gemeinschaft » im wesentlichen 
den von Pareto entwickelten Begriff. Von besonderer Bedeutung sind die 
Darstellungen von Kaldor, De Scitovsky und Hicks: sie wenden das Kom- 
pensationsprinzip an, dessen urspruengliche Formulierung Pareto und be- 
sonders Barone zu verdanken ist. Kaldor legt seiner Betrachtung der 
Indifferenzkurven « fuer eine Gemeinschaft» die Hypothese von kompensierten 
Variationen in der Einkommensverteilung zugrunde. De Scitovsky und Hicks 
bedienen sich ihrerseits der Anuahme von Variationen in der Einkommens- 
verteilung: sie nehmen an, dass sich die Kurven in bestimmten Situationen 
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schneiden koennen. Die Einfuehrung des Begriffes der Verteilung scheint 
eine praezise Definition der Indefferenzkurven «fuer eine Gemeinschaft » 
nicht zu gestatten. Die korrekte Anwendung von « Buendeln von Indifferenz- 
kurven fuer eine Gemeinschaft » setzt die Unveraenderlichkeit des Verteilungs- 
gesetzes des Einkommens voraus und die alleinige Moeglichkeit der Ve- 
raenderung der verfuegbaren Guetermenge. Die Indifferenzkurven werden 
unter Zugrandelegung der Invarianz des Verteilungsgesichtspunktes charak- 
terisiert. 


RESUMEN 


Las curvas de indiferencia «para una comunidad» : análisis crítico 


El empleo de curvas de indiferencia «para una comunidad > requiere 
el propedéutico examen de las curvas de indiferencia «para un individuo», 
según las interpretaciones : «lógica» de Edgeworth, y «experimental» de 
Pareto. En la primera, la que presupone la « mensurabilidad » de la utilidad, 
el uso de la curvas de indiferencia es sencillamente pleonástico; en la segunda, 
la que considera a las selectas, es el uso de curvas de indiferencia esencial 
para una exposición teórica correcta. Son ambas interpretaciones fundamen- 
talmente distintas. La interpretación de Edgeworth se basa en considera- 
ciones abstractas, las que prescinden del entremetimiento de una porción de 
los elementos que determinan a las selectas. Por lo contrario está la inter- 
pretación de Pareto vinculada en todas las condiciones existentes en concreto. 
Debido a varios motivos, la interpretación de Pareto es por lo común la 
preferida. Entre las caracteristicas de las curvas de indiferencia se da realce 
a la de la « no intersecabilidad» de las curvas. 

Edgeworth empleó sin limitaciones peculiares las curvas de indiferencia 
« para una comunidad ». La adopción de curvas de indiferencia « para una 
comunidad » que izo Pareto, está, en cambio, relacionada con su discursear 
de éste sobre los problemas referentes a la colectividad; es de importancia 
que él haya fijado el concepto de « máximo para una colectividad ». La uti- 
lización que Leontief y Viner hicieron de curvas de indiferencia « para una 
comunidad > imita, substancialmente, la exposición de Pareto. Tienen impor- 
tancia especial las disertaciones que se las debe a Kaldor, De Scitovsky e 
Hicks: aprovechan ellas el principio de compensación, cuya originaria enun- 
ciación se la debe a Pareto y, en especial, a Barone. Considera Kaldor curvas 
de indiferencia « para una comunidad », admitiendo por hipótesis variaciones 
compensadas en la distribución del rédito; De Scitovsky e Hicks, en cambio, 
consideran el hipótesis de la variación en la distribución del rédito: por lo 
cual opinan ellos que, en caso de situaciones determinadas, pueden las curvas 
intersecarse. La adopción del criterio distributivo no se la conceptúa apta 
para permitir una definición exacta de las curvas de indiferencia « para una 
comunidad ». El empleo correcto de « haces de curvas » de indiferencia « para 
una comunidad » entraña la admisión de la inmutabilidad de la ley de di- 
stribución del rédito y la sola variabilidad de las cantidades de bienes di- 
sponibles. Curvas y haces de curvas de indiferencia se los caracteriza en 
base a un criterio que respeta lo invariable del aspecto distributivo. 


CONTRIBUTION A LA CONSTRUCTION D’UNE THÉORIE 
DE LA DISTRIBUTION DU REVENU 


JEAN MARCHAL 


S'il est un domaine où la science économique soit déficiente, 
c'est bien, à notre sens, celui de la distribution du revenu 
national entre les groupes sociaux et entre les individus. Certains 
crieront au paradoxe. En fait, nous ne songeons nullement à 
nier les multiples progrès de détail qui ont été réalisés. Mais 
nous sommes frappés par la disparition de toute vue d’ensemble 
apte à nous renseigner sur le mécanisme de la formation des 
revenus et leurs tendances d'évolution. En un mot, nous n’avons 
plus de théorie de la répartition au sens plein du mot, nous ne 
disposons plus d’un modèle explicatif complet, sur lequel nous 
puissions fonder une politique rationnelle (1). 

Pour faire comprendre notre pensée, rien de mieux que jeter 
un coup d’oeil sur les théories ou modèles sur lesquels ont vécu 
mos prédécesseurs. 

a) Au point de départ se place ce que l’on peut appeller 
avec un peu d’indulgence le modèle de QUESNAY. Simple ébauche, 
ce modèle n’est cependant pas sans qualité. Macro-économique, il 
s'efforce de décrire le fonctionnement d’une société, caractérisée 
techniquement, par la prépondérance de l’agriculture et sociologi- 
quement par l’existence de trois groupes sociaux: propriétaires 
fonciers, agriculteurs, artisans et commerçants. Partant de l’idée 
que le revenu agricole est dominant (2), QUESNAY avance que le 
montant de ce revenu dépend des avances faites à la terre. 


(1) Voir dans le même sens Joan Ropinson, Essay in Marxian Eco- 
nomics, p. 40; Mary J. Bowman, Theories of Income Distribution: Where 
do we stand ?, «Journal of Political Economy», déc. 1948, p. 533 et, 
débordant le cadre de la répartition, F. Perroux, L'alliance de l’exwi- 
gence abstraite et de l'exigence expérimentale dans l'économie positive, 
« Revue d’ Economie Politique», 1947, p. 673. 

(2) Nous prenons ce mot dans le sens que lui donne F. PErroux, 
Esquisse d’une théorie de l’économie dominante, « Economie appliquée», 
aoút-septembre 1948, p. 243 et Note sur le dynamisme de la domination, 
« Economie appliquée », avril-juin 1950, p. 245. 
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Pour augmenter ces avances, il faut enrichir les paysans et, pour 
ce faire, pour atteindre ce qu'il appelle un bon prix, QUESNAY 
pense qu'il suffit de débarrasser l’agriculture de toute réglemen- 
tation, de pratiquer une politique libérale. Le modèle est donc 
utilisé d’une manière toute moderne pour légitimer une recom- 
mandation pratique. 

Les objections sont aisées. Dans son étude du revenu agricole, 
QUESNAY commet des confusions constantes entre le revenu en 
nature et le revenu en valeur. Posant que le revenu agricole 
commande celui des autres groupes sociaux, ce qui était sans 
doute exact de son temps, il ne rend nullement compte des méca- 
nismes de formation de ces autres revenus. 

b) Le modèle de Ricarpo est plus élaboré. Il est macro- 
économique, sociologique et dynamique. Macro-économique en ce 
qu’il considère l’économie britannique dans son ensemble. Socio- 
logique en ce qu’il repose sur trois groupes sociaux qui sont ceux 
de l’Angleterre du début du 19e siècle: propriétaires fonciers, 
travailleurs, entrepreneurs capitalistes. Dynamique puisqu'il pré- 
cise non seulement les lois de formation des revenus mais leurs 
perspectives d'évolution. D’après RICARDO, le loyer du sol est 
déterminé par le degré de pression de la population sur les terres 
disponibles et le taux du salaire par le degré de pression de la 
population sur le fonds des salaires. Quant au profit, c’est un 
résidu. Se référant à la loi de MALTHUS, RICARDO indique que la 
rente est destinée à croître, que le salaire doit demeurer stable 
mais à un niveau très bas, enfin que le profit doit fléchir. 

Ce modèle est critiquable. On a montré que RICARDO confond 
fâcheusement les deux notions de flux et de stock (1). Par ailleurs, 
si sa théorie de la rente est assez vigoureusement élaborée, celle 
du salaire et, plus encore, celle du profit sont fâcheusement 
imprécises. Du moins retiendra-t-on que le modèle ricardien avait 
un caractère pratique. Aussi bien a-t-il été utilisé tout au long 
du 1% siècle pour justifier un ensemble de mesures parmi 
lesquelles une hostilité systématique à toute institution d'assis- 
tance (2). 


(1) V. K. E. Boutpine, A Reconstruction of Economics, chap. XIX, 
p. 245 & s. (New York 1950). 

(2) V. F. ScHaLLER, De la charité privée aux droits économiques & 
sociaux du citoyen, Neuchâtel € Paris, 1950. 
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c) A l’heure actuelle, personne ne se réfère plus au schéma 
de RICARDO. Le modèle retenu est un modèle tout différent, qui 
a été esquissé par J. B. Say et mis au point par L. WALRAS. 

Selon Say et WALRAS, toute la théorie de la répartition doit 
se construire autour de l’action des entrepreneurs sur les marchés 
de facteurs et de produits. 

Ces entrepreneurs, ce sont comme tous les agents économiques 
retenus par les classiques, des individus qui recherchent, en toutes 
circonstances et de la façon la plus rationnelle, le maximum de 
gain monétaire. Ce qui les particularise, c’est le procédé mis en 
oeuvre pour obtenir ce gain. D’autres cèdent leur travail, prêtent 
leurs capitaux, louent les éléments naturels dont ils disposent. 
Les entrepreneurs se consacrent à la production. Pour ce faire, 
ils ont besoin de facteurs. Sur les marchés du travail, du capital 
et des éléments naturels, ils entrent donc en contact avec les 
détenteurs de ces facteurs et de ces relations naissent des prix : 
le salaire, l’intérêt, la rente. Vendant sur d’autres marchés les 
produits fabriqués aux consommateurs, les entrepreneurs encais- 
sent des prix de vente. La différence entre ces prix de vente et 
les prix de revient constitués par l'addition des salaires, intérêts 
et rentes payés, fait apparaître un profit qui est le revenu des 
entrepreneurs. 

Ce profit est-il d’une autre nature que le salaire, l’intérêt 
ou la rente? Ni Say, ni WALRAS ne le pensent. Le profit rému- 
nère la fonction d'entreprise comme le salaire, l’intérêt et la 
rente rémunèrent les apports de travail, de capital et d’éléments 
naturels. S'il est généralement plus élevé que le salaire, c’est, 
nous explique Say, parce que le travail d’entrepreneur est moins 
offert que le travail ordinaire, que la fonction d’entrepreneur 
exige des qualités dont la réunion n’est pas commune. Mais le 
profit est, lui aussi, issu du marché. Son taux est fixé par la loi 
de l’offre et de la demande. Comme toutes les autres rémunéra- 
tions, c’est un prix de facteur. 

L'analyse présente des caractéristiques qui l’opposent, sur 
beaucoup de points, aux analyses antérieures. Elle traduit une 
structure, qui est celle du capitalisme atomique, tel qu'il est 
réalisé dans ses grandes lignes en France et en Angleterre au 
19e siècle, et un état d'esprit, qui est celui de la bourgeoisie, 
classe dominante de l’époque. 

Partant de l’entreprise et prenant pour cadre le marché, elle 
est, en effet, micro-économique. Adoptant l'optique de l’entre- 


268 Jean Marchal 


preneur elle considere tous les facteurs de production, aussi bien 
le travail que le capital ou les éléments naturels, comme des 
objets de marché. Dans le salaire comme dans les autres rému- 
nérations, elle voit donc uniquement des prix et rien que des prix, 
autrement dit des éléments de coûts et, en aucune manière, des 
revenus, autrement dit, des moyens d’existence pour certains 
groupes sociaux. 

De ces revenus abstraits, que sont les prix de facteurs, il faut 
cependant passer aux revenus concrets, touchés par les individus. 
L'opération s’opère sans difficulté par addition ou multiplication. 
Lorsqu'il s’agit d'individus qui fournissent un seul facteur de 
production, la théorie se borne à indiquer qu’il convient de mul- 
tiplier le prix de l’unité de facteur, déterminé comme il vient 
d’être dit, par la quantité de ce facteur cédée sur le marché. 
Lorsqu'il s’agit d'individus qui fournissent plusieurs facteurs de 
production, on procède de la même façon en se bornant, pour 
obtenir le revenu finalement perçu, à additionner les sommes 
résultant de la cession des divers types de facteurs. Ce qu’il faut 
souligner seulement, c'est que les revenus concrets ainsi obtenus 
par multiplication ct addition sont considérés comme ne pouvant 
être la siège d'aucune réaction propre. En d'autres termes, des 
causes existent qui, par l’intermédiaire des fluctuations de l’offre 
et de la demande, sur le marché du travail par exemple, peuvent 
provoquer la hausse ou la baisse du prix de Vheure de travail. 
Mais ce prix étant déterminé, le salaire hebdomadaire ou mensuel 
qui en résulte pour les ouvriers s’impose à eux, quel que soit son 
montant et quelque niveau de vie qu’il autorise, sans que ces 
ouvriers puissent exercer aucune influence sur lui. L’action va 
toujours et nécessairement des prix de facteurs aux revenus con- 
crets. Jamais elle ne peut aller des revenus concrets aux prix 
de facteurs. Il n’y a pas de cause susceptible d’agir directement 
sur le salaire hebdomadaire ou mensuel, de provoquer son relè- 
vement s’il ne permet pas de satisfaire les besoins vitaux et 
d'entraîner par contrecoup, la hausse du prix de l’heure de travail. 

Telles sont, croyons-nous, les grandes lignes du modèle tradi- 
tionnel, celui qui a longtemps inspiré et inspire encore nombre 
de chercheurs au point de départ et dans lequel ils tentent de 
faire entrer les conclusions de leurs recherches particulières. 

Dans cet article, nous voudrions d'abord en faire la critique 
puis rechercher par quelle méthode on peut tenter de construire 
un modèle nouveau et amorcer cette construction. 
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I 
POURQUOI LE MODÈLE TRADITIONNEL EST CRITIQUABLE. 


Jusqu'à une époque récente, toutes les théories relatives au 
salaire, à l’intérêt ou au profit, se sont développées dans le cadre 
général que nous venons d’indiquer. 

Au cours des dernières années, quelques auteurs ont tenté 
de reprendre la question et de reconstruire la théorie de la répar- 
tition sur une base macro-économique. On citera, sans étre certain 
de n’oublier personne, M. KALECKI (1), K. E. BOULDING (2), 
J. T. DUNLOP (3), et O. LANGE (4). La tentative de DUNLOP est 
peut-étre moins explicitement macro-économique que celles de 
KALECKI ou de BOULDING mais elle présente cependant ce carac- 
tere en raison de l’étude de la part des salaires dans le revenu 
global et de la théorie des marchés joints. Quant á LANGE, si son 
livre ne contient pas à proprement parler une théorie de la 
distribution, il ne faut pas oublier que son modèle est plus com- 
plet et plus réaliste que celui de WALRAS, qu'il tient compte des 
monopoles et oligopoles et des réactions monétaires et conduit à 
une théorie de la répartition. 

Aucun de ces auteurs cependant ne nous semble avoir saisi 
toutes les conséquences qu'implique le changement de position. 
Aucun, croyons-nous (5) ne s’est aperçu de la nécessité, fonda- 
mentale à nos yeux : 


(1) Micxez Kateckt, The distribution of National Income, Readings in 
the Theory of Income Distribution, p. 197. 

(2) KenneTH E. BouLbinG, A reconstruction of Economics, New York 
1950. 

(3) Joux T. Dunuop, Wage determination under Trade-Unions, Oxford 
1950. 

(4) O. Lange, Price flexibility and employment, 1944. 

(5) V. par exemple K. E. BouLpinG, op. cit. p. 246: « We shall approach 
it by the method of comparative balance sheets that we have found useful 
earlier, treating income as essentially a gross increase in net worth, We 
shall assume that there are two kinds of economic organisms business and 
households ». 

Pour notre part, nous pensons que les organismes économiques retenus 
«business and households» sont utilisables pour une théorie de la production 
mais qu’ils sont insuffisants pour une théorie de la distribution car ils ne 
correspondent pas, de ce point de vue, à des groupes sociaux homogènes, dont 
on puisse préciser le comportement. 
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1% De substituer, au moins pour la construction de la 
théorie de la répartition, á une étude des revenus considérés 
comme des objets, une étude du comportement des groupes qui, 
nous allons le montrer, tiennent avant tout les revenus pour des 
moyens d’existence et réagissent, dans de nombreux cas, en fonc- 
tion du niveau et du mode de vie que ces moyens permettent 
de mener. 

2°) De s’attacher, non seulement aux revenus abstraits con- 
sidérés comme des éléments déterminants des revenus concrets 
mais également á ces revenus concrets eux-mémes, parce que ce 
sont ces revenus concrets qui sont, dans de nombreux cas, pris 
en considération par ceux qui les perçoivent et qu’ils peuvent 
dès lors être le siège d’actions propres. 

Cette double exigence apparaît, à notre avis, dès que l’on 
tente de réfléchir sur les faiblesses du modèle traditionnel et de 
mettre à jour les causes profondes pour lesquelles il a cessé 
d’être valable. 


A) A notre sens, ce modèle peut être accepté, au moins à 
titre de première approximation, pour rendre compte des méca- 
nismes de la répartition dans le capitalisme du 19e siècle. 

A cette époque, il est bien vrai que toute la société s’organise 
autour de l’entrepreneur. Cet agent central considère, non seule- 
ment le capital et les agents naturels mais également le travail 
comme de purs et simples objets de marché (1). Dirons-nous qu’il 
impose son optique à tous les autres membres de la société. 
Ce serait sans doute exprimer d’une manière trop simple un 
phénomène complexe. En réalité, l'entrepreneur et sa façon de 
faire sont eux-mêmes le produit de causes plus profondes. C’est 
toute la philosophie d’une époque qui s'incarne en lui. Tout con- 
court alors pour faire du salaire, de l'intérêt, de la rente, des 
prix de marché et rien de plus. S’agissant du salaire, on retiendra 
qu’en France, pendant tout le 19e siècle, les travailleurs à domi- 
cile demeurent plus nombreux que les travailleurs d’usine (2). 
Mais surtout les ententes entre ouvriers sont interdites, ces enten- 
tes qui pourraient leur permettre d’imposer la prise en considé- 
ration de leur situation dans ce qu’elle a de particulier, d'amé- 


(1) V. dans le même sens: JoHAN Akerman, Cycle et structure, « Revue 
Economique », janvier 1952, p. 2. 

(2) V. les chiffres dans M. CoLLInET, Essai sur la condition ouvriére, 
Paris, 1952. 
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nager les formes du salaire ou de provoquer le relèvement de son 
taux lorsque celui-ci ne permet pas de satisfaire certains besoins 
considérés comme minimum, bref de conférer au salaire, en plus 
de son caractère de prix, un caractère de revenu ou, si l’on veut, 
de moyen d'existence d'un groupe social. S'agissant de l'intérêt, 
on relèvera que les pouvoirs publics s’abstiennent de toute inter- 
vention massive sur le marché des capitaux. Sans doute ce marché 
et spécialement celui de l’escompte est surveillé par la Banque 
d'émission mais le comportement de celle-ci est très simple: elle 
relève son taux d’escompte lorsque les cours de la devise natio- 
nale baissent sur le marché des changes et que l’or fuit du ter- 
ritoire; elle l’abaisse dans le cas contraire. Pour rendre compte 
du salaire et de l’intérêt, une analyse qui se limite strictement 
aux phénomènes d’offre et de demande peut paraître suffisante. 

Ce que l’on peut reprocher seulement au modèle, c’est la 
façon curieuse dont il traite l’entrepreneur. Cet entrepreneur, 
Say et WALRAS commencent par le placer au centre même de 
l’analyse. C’est le primum mobile et l’on pourrait presque écrire : 
au commencement était l’entrepreneur. C’est cet agent privilégié 
qui prend la décision de produire et, ayant pris cette décision, 
se porte acheteur de services et vendeur de marchandises, donnant 
naissance aux phénomènes de production et de répartition. C’est 
cet agent qui impose son optique à tous les autres participants 
à la production. C’est en lui que s’incarne et par lui que pénètre 
une certaine conception de la société. Or cet individu central, 
par un étonnant renversement des choses, se trouve, à son tour, 
traité comme un pur et simple objet de marché. Les conditions 
requises pour être entrepreneur ne sont nullement analysées. 
On concevrait qu'il faille, pour devenir entrepreneur, posséder 
un certain capital, à partir duquel il soit possible d'emprunter 
d’autres capitaux. Mais une recherche de ce genre, qui prolon- 
gerait certaines réflexions de SMITH et de RICARDO, n’est nulle- 
ment tentée. Et il faut bien comprendre qu’elle poserait à la 
théorie régnante des problèmes que celle-ci ne saurait résoudre 
sans se renier. Elle conduirait, en effet, à admettre, que la rému- 
nération du capital change de nature selon le comportement de 
son possesseur, qu'entre les mains de l'entrepreneur et ES la 
collaboration d'autres éléments, le capital donne naissance à un 
type de rémunération: le profit, tandis io les mains d’un 
simple prêteur, il est à la source de l’intérét. Tout au contraire, 
les diverses théories explicatives du profit dans ce cadre de pensée 
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soulignent que le capital propre à l’entrepreneur doit être con- 
sidéré exactement comme du capital emprunté, qu'il y a lieu de 
déduire, pour le rémunérer, un intérêt, calculé au taux du marché 
et que, dans la rémunération qui reste entre les mains de l’entre- 
preneur, seul est véritablement profit ce qui excède cet intérêt. 
De même, on n’insiste nullement sur les caractéristiques parti- 
culières du travail de direction, pourtant si différent du travail 
d'exécution à tous les degrés. On admet simplement que ce travail 
doit être rémunéré par un salaire au taux du marché, salaire qui 
doit être également déduit du profit brut pour obtenir le profit pur. 
Finalement, l’entrepreneur dont on avait exalté originairement 
le rôle central se réduit à une sorte de robot qui opère mécani- 
quement la liaison entre les marchés de services et les marchés 
de produits. Quant au profit, il se dissout curieusement, ne sub- 
sistant de façon générale qu’en raison du nombre insuffisant 
d’entrepreneurs ou à la faveur des imperfections de la concur- 
rence (1). 

En d'autres termes, il semble bien que les constructeurs du 
modèle traditionnel se sont pris à leur propre jeu. Nous ne 
croyons pas qu’à l’origine ils aient eu la claire conscience de ce 
que le modèle construit par eux n’était valable que pour un 
certain type de société. Tout au contraire, ils s’imaginent for- 
muler des lois pour toutes les sociétés. Du moins placent-ils 
l’entrepreneur au centre de leur recherche et adoptent-ils, avec 
raison étant donnée la situation de leur temps, son optique et 
spécialement sa façon de considérer les services productifs pour 
traiter de la rémunération de ceux-ci. Mais dans la? suite, ts 
s’imprégnent tellement de cette optique qu’ils finissent par traiter 
l'entrepreneur de la même façon que celui-ci traite les autres 
apporteurs de facteurs, par considérer les services de l’entre- 
preneur de la même façon que celui-ci considère ceux des autres, 
c’est-à-dire comme de purs et simples objets de marché. Le système 
est clos. Il s’est détaché de son créateur et prétend vivre d’une 


(1) V. dans le même sens l’article de Mary J. Bowman, op. cit. p. 536-7, 
où l'auteur, après avoir souligné que la théorie du profit est en pleine con- 
fusion, suggère d’oublier la définition du profit résultant de l'incertitude 
économique et de prendre comme basé de recherche la distinction entre le 
revenu des fonds prétés et le revenu des fonds fournis par le propriétaire. 
V. également notre article The Construction of a New Theory of Profit, 
« American Economic Review», vol. XLI, n. 4, Septembre 1951. 
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vie propre. Mais, ce faisant, les constructeurs du modéle s'écar- 
tent de la réalité, ils s’interdisent de parvenir jamais à une 
explication valable du profit, par contre-coup ils se condamnent 
à ne pas dépasser un certain degré de profondeur dans leurs 
explications du salaire et de l'intérêt et surtout, ce qui est peut- 
être le plus grave, ils se ferment le seul chemin (1) qui aurait 
peut-être pu les amener à comprendre que leur système d’expli- 
cation était simplement relatif, valable pour une conception du 
monde et une époque, ils s’enferment dans une économie qu’ils 
croient à tort fondamentale et qui est simplement pour eux une 
prison dont ils n’ont même plus le désir de s'évader. 


B) Que l’on accepte ou non la critique que nous venons de 
présenter, critique qui atteint le modèle dans son essence et 
souligne ses limites dans l’économie même et pour l’époque pour 
lesquels il a été construit, il est impossible, pensons-nous, de 
ne pas reconnaître que, sans être devenu entièrement inutile, 
il a beaucoup perdu de sa valeur dans les structures actuelles 
de l’économie. 

Ces structures sans doute ne sont pas identiques dans tous 
les pays demeurés capitalistes. Pour ne retenir que trois cas, 
elles varient selon que l’on se trouve en Angleterre, en France 
ou aux Etats-Unis. Il serait grave de l’oublier. Néanmoins dans 
ces trois états, l’évolution présente suffisamment de points com- 
muns pour que, au moins, dans une première approximation, 
on puisse les traiter ensemble (2). 

Au modèle traditionnel on peut, dans l’état actuel des choses, 
présenter une objection centrale, savoir qu’en s’ordonnant autour 
de l’action de l’entrepreneur sur des marchés, il place au centre 
de l’analyse une institution qui, dans nombre de cas, n’est plus 
au centre de l’action. Trop souvent dès lors les phénomènes et 
spécialement ceux relatifs à la répartition, sont saisis par leur 
petit côté et l’on se trouve dans l’impossibilité de mettre à jour 
les facteurs profonds, véritablement déterminants. 


(1) Ce chemin est celui qu'a suivi J. ScHumPeTER. En ramenant à la vie 
l'entrepreneur, en en faisant à nouveau un individu actif, il s’est rapproché de 
la réalité, mais il a du même coup gravement ébranlé le schema walrasien. 

(2) Nous devons signaler toutefois que notre analyse est centrée avant 
tout sur l’économie française que nous connaissons mieux que les autres. 


Certaines retouches seraient sans doute à apporter pour passer aux autres 
économies. Nous ne pouvons songer à y procéder dans le cadre de cet article. 
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De façon plus précise, il nous semble qu’une observation 
même sommaire des mécanismes par lesquels s’opère actuellement 
la répartition, conduit à présenter, à l’encontre du modèle tra- 
ditionnel, une double critique : 

a) Les partisans de la méthode traditionnelle n’ont pas 
compris que l’apparition de groupes se substituant à une infinité 
d’acheteurs et de vendeurs isolés et de petites dimensions, trans- 
formait de façon essentielle la notion de marché. 

En régime de concurrence parfaite, acheteurs et vendeurs 
sont soumis à la loi du marché. Certes, l’offre et la demande 
qui se manifestent sur ce marché et donnent naissance au prix, 
sont le résultat des préférences et des possibilités de l’ensemble 
de ces acheteurs et de ces vendeurs. Mais il est impossible à l’un 
de ces acheteurs ou de ces vendeurs, en modifiant son offre ou 
sa demande particulière, d’agir sur le prix. Si, pour rester fidèle 
à la concurrence, on écarte l’hypothèse d’une action simultanée 
d’un grand nombre d’acheteurs ou de vendeurs, on est conduit à 
cette conclusion que la recherche doit nécessairement se limiter 
à des considérations relatives à l’offre et à la demande, telles 
qu'elles se manifestent sur le marché. Il est impossible d’aller 
plus loin et l’on est presque nécessairement amené à considérer 
comme des données échappant à la science les préférences de ces 
acheteurs et de ces vendeurs. Dès l’instant, au contraire, que la 
concurrence disparaît et qu’un petit nombre d’acheteurs et de 
vendeurs importants restent seuls en présence, les notions d’offre 
globale et de demande globale perdent beaucoup de leur intérêt. 
Ce qui importe, c’est l’offre particulière ou la demande particu- 
lière de chacune des parties en présence et ces offres et demandes 
s’expliquent, dans leur montant initial et leurs variations ulté- 
rieures par le comportement des parties. Du marché ou de ce 
qu’il en reste, l’intérêt se déplace vers ces comportements eux- 
mêmes. Aussi bien sont-ce ces comportements que mettent au 
premier plan la théorie du duopole ou la théorie des jeux. Mais il 
est difficile d’aller très loin lorsqu'on reste à un très haut niveau 
d’abstraction. 

Si, pour revenir à la théorie de la répartition, nous faisons 
application au travail, nous devons constater que celui-ci ne 
s’est jamais négocié sur un marché de concurrence parfaite. 
Le patron, disait déjà SMITH, représente une coalition naturelle. 
De surcroît, même lorsque la législation les interdit, les ententes 
entre patrons sont toujours plus aisées que les ententes entre 
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ouvriers. La demande de travail dès lors a toujours été moins 
atomique que Poffre. Enfin, comme nous l’avons déjà indiqué, 
l’optique patronale, cette optique tendant à considérer les services 
comme des objets et à s’attacher uniquement à leur prix, coinci- 
dait avec l'optique sociale générale. Rien d’étonnant dès lors à 
ce que l’ancienne théorie ait analysé très sérieusement la demande 
de travail et qu’elle ait établi des liens précis entre cette demande 
et la demande des produits fabriqués. Au contraire, les travail- 
leurs, offreurs de travail, étaient infiniment nombreux. Ils 
n’avaient pas le droit de s’associer. Ils ne pouvaient exercer sur 
le marché une action que par leur présence. Leur nombre comptait 
seul. Du jour où l’on a rejeté comme simpliste l’hypothèse primi- 
tivement retenue par MALTHUS et RICARDO, d’une action méca- 
nique du niveau de vie sur la matalité et la mortalité et, par ce 
canal, sur l'offre de travail, on a été amené à délaisser toute 
étude approfondie de l’offre et à considérer plus ou moins celle-ci 
comme une donnée. Mais, dès l’instant où les travailleurs s'asso- 
cient en unions puissantes, susceptibles de discuter à égalité avec 
les unions patronales, tout change. Le marché se transforme 
à tel point qu'il aurait peut-être été plus clair de dire qu'il 
disparaît et donne maissance à une institution nouvelle assez 
différente. Le comportement patronal risque de se modifier quelque 
peu, les patrons associés ne se conduisant pas exactement comme 
des patrons isolés. Mais surtout, à côté de ce comportement 
patronal qui demeure important, il y a lieu désormais de tenir 
compte du comportement ouvrier. 

Or ce comportement ouvrier découle de facteurs que la théorie 
traditionnelle n’a pas l’habitude d’analyser, bien plus, qu’elle 
ne peut retenir sans se modifier profondément, mais qu'il n’y 
a cependant aucun motif d'exclure de la science. Entre autres 
choses, on s’aperçoit notamment que ce qui importe, dans ce 
secteur, ce n’est pas le priz de l’unité de travail mais le salaire 
hebdomadaire ou mensuel perçu par l’ouvrier, compte tenu des 
heures supplémentaires en usage (1). Car si le prix de l’heure 


(1) B. F. HaLey (Value and Distribution, Survey of Contemporary 
Economies, p. 26) note également que la théorie de la distribution s’est 
limitée jusqu’à présent à l’analyse des causes déterminant le taux unitaire 
de rémunération des facteurs. Quoiqu’une telle analyse, nous dit-il, puisse 
contribuer à la compréhension des parts fonctionnelles correspondantes, peu 
de progrès a été fait à ce niveau de l’analyse. Cependant l’influence de 
Keynes peut amener l’attention sur ce problème. 
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de travail est ce qui entre dans le coût de production et donc 
retient l’attention du patron, le salaire hebdomadaire ou mensuel 
est ce qui permet de vivre et donc intéresse exclusivement 
l’ouvrier. Tandis que le patron rapproche le prix de l’heure de 
travail du prix de vente du produit par l’intermédiaire du coût de 
production, l’ouvrier compare le salaire hebdomadaire ou mensuel 
et le coût de la vie et sa réaction est commandée par ces deux don- 
nées, autrement dit par l’évolution de son salaire réel. Ce qu'il ne 
faut pas perdre de vue toutefois, c’est que l’ouvrier ne peut 
efficacement agir que par l’intermédiaire des syndicats. Du degré 
d’entente existant entre ceux-ci, de leur cohésion interne et de 
leur organisation, du nombre de leurs membres rapproché de 
celui de la population active, de leur idéologie, de leurs succès 
ou de leurs échecs antérieurs dépend donc l'intensité de la 
réaction ouvrière aux variations du salaire réel. C’est toute une 
nouvelle recherche qui s’ouvre, une recherche qui exigera des 
instruments nouveaux mais que la science économique ne peut 
se dispenser de mener, si difficile soit-elle, à moins de démis- 
sionner. 

Si l’on passe du marché du travail au marché des capitaux, 
on constate des phénomènes du même genre. Certes le taux de 
l'intérêt se forme toujours sur un marché mais ce marché 
est dans une large mesure pris en main par les pouvoirs publics 
et ce serait une analyse bien superficielle que celle qui se limiterait 
aux phénomènes d'offre et de demande qui se manifestent sur 
ce marché et négligerait d'approfondir le comportement des pou- 
voirs publics et les motifs de ce comportement. 

b) Par ailleurs, les partisans de la méthode classique 
ferment les yeux sur le fait qu’en des secteurs essentiels de l’éco- 
nomie, il n’y a plus rien qui ressemble, même de loin, au marché 
décrit par les classiques. 

Dans nombre de pays, aux Etats-Unis et en France no- 
tamment, les prix des produits agricoles de base sont pris en 
mains par les pouvoirs publics. La raison de cette intervention 
est le désir de maintenir le revenu des agriculteurs à un niveau 
satisfaisant. Aux Etats-Unis, les dispositions principales sont 
contenues dans les Agricultural Adjustment Acts. Des prix de 
parité sont déterminés qui ont pour but de stabiliser le pouvoir 
@achat des produits agricoles en produits industriels ou en 
services, en se référant á une période de stabilité du marché. 
A partir de ces prix de parité, le gouvernement fixe des prix 
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de soutien, dont la Commodity Credit Corporation doit, le cas 
échéant, avancer le montant aux agriculteurs et auxquels elle 
peut étre contrainte d'acquérir le produit. Des systèmes du 
méme genre se rencontrent en France pour le blé et le vin. 
Dans tout ce domaine, des mécanismes jouent donc, qui ne sont 
pas ceux du marché mais n’en demeurent pas moins susceptibles 
d’une étude scientifique. 

Dans les structures modernes de l’économie, le marché tend 
donc á perdre son ancienne prépondérance. Une conséquence 
importante en découle, savoir que les groupes ou les pouvoirs 
publics peuvent étre amenés à distribuer, sous forme de revenus, 
davantage de pouvoir d’achat en monnaie qu'il n’existe de mar- 
chandises disponibles aux prix pratiqués. Les entrepreneurs du 
capitalisme atomique pouvaient aussi le faire mais dans des 
limites infiniment plus étroites. Dans ce cas, le marché va 
retrouver ses droits. Si les pouvoirs publics ne parviennent pas, 
par Pimpót, l’emprunt ou la propagande à décider une partie 
de ce pouvoir d’achat á se retirer du marché, une hausse générale 
des prix se produira qui rétablira brutalement l’équilibre. Du 
point de vue de la répartition, cela signifie que tous les revenus 
précédemment distribués vont étre réduits dans leur pouvoir 
d’achat. Mais pourquoi vont-ils être réduits? Essentiellement 
parce que des augmentations trop nombreuses ou trop impor- 
tantes ont été accordées. 

D'où il suit qu’un groupe quelconque, celui des salariés par 
exemple, devrait, s’il comprenait véritablement le jeu des mé- 
canismes économiques actuels, pour défendre vraiment ses inté- 
rêts, livrer une bataille sur deux fronts. Il devrait d’abord, 
comme il le fait actuellement, chercher à obtenir des augmentations 
de salaire nominal de la part du patronat avec lequel il est en 
contact direct. Mais ensuite il devrait — et de cela il n’est pas 
toujours aussi conscient — surveiller avec soin, bien qu’en 
apparence cela ne le regarde pas, les augmentations qui sont 
accordées par le jeu du marché ou d’autres institutions, aux 
entrepreneurs, aux agriculteurs, aux fonctionnaires et s'opposer, 
dans la mesure où il le pourrait, à des augmentations trop 
nombreuses ou trop fortes, insister ensuite auprès des pouvoirs 
publics pour qu’une partie en soit récupérée par voie d’impôts 
ou autrement, pour la raison que ces augmentations risquent, 
en s’additionnant les unes aux autres et en s’ajoutant à celle 
dont lui-même a bénéficié, de provoquer la baisse de la valeur 
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de la monnaie et, par cet intermédiaire, la réduction de son 
pouvoir d'achat. En bref, chaque groupe, s'il était parfaitement 
logique, ne devrait pas se borner à défendre son revenu nominal, 
il devrait également livrer la bataille du revenu réel. 

Au total, l’approche classique suppose que 1” institution 
centrale du régime, celle par laquelle tout passe, c’est un marché 
de concurrence. Cette méthode était acceptable du temps de Say 
ou de WaLras. Sans doute était-elle particulièrement défectueuse 
en ce qui concerne le profit et ne permettait-elle pas de traiter 
tout-à-fait à fond le problème de la répartition. Mais son utilité 
était certaine. De nos jours, celle-ci s’est réduite. D’un côté, les 
marchés de facteurs ont cessé, dans une large mesure, d’être 
concurrentiels et, par là, de constituer de vrais marchés ou, si 
l’on préfère des marchés au sens ancien du mot. D’un autre 
côté, ils ne représentent plus le seul mécanisme par lequel se 
forment les revenus. 


II 
COMMENT CONSTRUIRE UN MODÈLE NOUVEAU. 


A une analyse micro-économique prenant pour base l’entre- 
prise et le marché, il faut done substituer, pour comprendre 
véritablement les phénomènes de la répartition, une analyse macro- 
économique, qui saisisse directement l’ensemble du système, avec 
tous ses mécanismes et sous tous ses aspects. A une analyse 
fondée sur un concept tiré de l’examen d’une structure qui s’est, 
depuis le 19e siècle, profondément transformée, concept abstrait 
et rigide et dont, par voie déductive, on prétend simplement 
extraire tout le suc, il faut substituer une analyse reposant sur 
des catégories directement découpées dans la réalité et évoluant 
en méme temps qu'elle. Ce qui s'impose, comme l’a souligné MARY 
J. BOWMAN (1), c'est un retour aux faits, mais non pas aux faits 


(1) «On the one hand, écrit Mary J. Bowman (op. cit. p. 537) there 
is a need for an inductive approach that will start with easily identifiable 
empirical categories of income receivers such as wage earners, independent 
proprietors, corporate officials, money lenders, investors incorporate securities 
and rent receivers. On the other hand there is a need for some fundamentally 
new classification of the forces at work in the determination of Incomes.... 
A deductive schema based on such an abstracted classification of the relevant 
forces would be corrected by inductive analysis and vice-versa. This is in 
fact merely the usual method of Science ». 


Contribution à la construction d'une théorie etc. 279 


he es EE Se EA 


du passé, auxquels se sont normalement attachés les anciens 
économistes et qu’ils ont traduits dans des concepts auxquels ils 
ont seulement eu le tort d’attribuer un caractère absolu et général 
mais aux faits d’aujord hui, à ces faits dont les théoriciens, comme 
le remarque W. EUCKEN (1) ont un peu trop tendance à laisser 
l’étude aux business schools. 

A ce retour, nous voudrions contribuer en précisant la mé- 
thode de détermination des catégories, les conditions et les limites 
du passage des catégories aux concepts, enfin en esquissant les 
catégories et champs qu'il nous paraît nécessaire de retenir, 
à l’heure actuelle, pour la construction d’une théorie de la répar- 
tition (2). 


A) Méthode de détermination des catégories. 


Tout économiste soucieux d’atteindre une réalité sociale véri- 
table doit s'attacher à ne jamais perdre de vue deux idées (3). 
1°) La première est qu'aucun phénomène économique par- 
ticulier ne peut être étudié dans ce qu’il a de profond sans 
référence aux institutions qui l’environnent, à l’esprit qui anime 
ces institutions en un mot au système économique où il baigne. 
La partie ne peut jamais être comprise indépendamment du tout. 
2) La seconde est que le monde économique, comme toute 
chose vivante, est en perpétuelle transformation. Il y a des 
périodes où l’évolution est rapide, d’autres où elle est lente. 
Il n’en est aucune où elle cesse. 

Ceci étant, on est conduit à penser que les concepts dont se 
servent les économistes déductifs et spécialement les mathémati- 
ciens, ne sont que l’expression temporaire, photographique, de 
catégories qui constituent la réalité première et sont en constante 
évolution. Ces catégories elles-mêmes doivent être conçues, non 
comme des choses, mais comme l'expression vivante (4) et par 
conséquent changeante de rapports entre groupes sociaux. A cette 


(1) W. Eucken, The Foundations of Economics, London, 1950, p. 105. 
(2) Pour la rédaction de cette partie, nous avons repris, parfois textuelle- 
ment, parfois en les modifiant, certains passages d'un article que nous avons 
publié dans la « Revue Economique » (1952, n. 2, avril) sous le titre: Ap- 
proches & catégories à utiliser pour une théorie réaliste de la repartition. 
(3) V. dans le même sens J. ScHuMPETER, Capilalism, Socialism and 
Democracy, London, 1947, 2° édit. p. 82 et W. Eucken, op. cit. p. 221. 
(4) J. SCHUMPETER, op. cit. p.14, parle de «live entities that exist as such ». 


280 Jean Marchal 


condition seulement — l’on ne saurait trop insister sur ce point — 
les catégories permettent de comprendre les phénomènes d’une 
manière autre que superficielle et, en même temps, de suivre 
leurs transformations dans le temps (1). 

La grande erreur des économistes du 19e siècle fut, en effet, 
conformément à l'esprit de l’époque, de vouloir construire les 
sciences de l’homme sur le modèle des sciences de la nature, 
de prétendre, sous prétexte d’impartialité et d’objectivité, ne 
considérer que des choses, d’objectiver les rapports sociaux, de 
tenir ces rapports pour une donnée ultime au delà de laquelle 
il est impossible d’aller et que l’on peut étudier indépendamment 
des hommes qui leur donnent naissance. Quiconque s’engage dans 
cette voie est rapidement amené à figer les catégories, à les 
transformer en concepts et à donner à ces concepts eux-mêmes 
une existence qu’ils n’ont pas. A partir de ces concepts, issus 
des catégories qui se rencontrent à un moment donné, il tente 
d’analyser un monde qui a parfaitement pu se transformer. 
Sa construction s’adapte de plus en plus difficilement à la réalité 
qu'elle prétend traduire. 

Une relation précise doit donc être établie entre chaque 
catégorie retenue et les caractères particuliers du ou des groupes 
sociaux qui, par leur activité au sein de la collectivité, leur 
donnent naissance (2). Etudier le salaire, par exemple, ne peut 
mener loin si l’on se borne à appréhender cette rémunération 
de l’extérieur, comme un objet, et à constater qu’elle est géné- 
ralement la contrepartie d’un apport en travail. Pour que l’ana- 
lyse soit vraiment fructueuse, il faut passer de l’objet au sujet, 
préciser les conditions où se trouve le groupe social qui fournit 
ce travail et encaisse cette rémunération, rechercher si les indi- 
vidus qui composent ce groupe ont ou non d’autres ressources, 
si, jointe à ces autres ressources, la rémunération en question 


(1) V. le rapport de J. BARTOLI au Congrès des Economistes de langue 
française, 1950. 

(2) Peut-être convient-il de préciser, pour répondre à une objection 
éventuelle, que l’étude envisagée au texte ne doit pas être purement de- 
scriptive mais, puisque; comme le dit très bien G. BacHELARD (Le rationa- 
lisme appliqué, Paris 1949, p. 38) «il n'y a de science que de ce qui est 
caché», que cette étude doit être menée suivant une stricte méthode et 
aboutir à mettre au jour des relations non évidentes au premier abord. Pour 
notre part, nous nous rallierions volontiers à la sociologie en profondeur pronée 
par G. Gurviren (La vocation actuelle de la sociologie, Paris, 1950, p. 97). 
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leur permet de subsister, si les conditions dans lesquelles ils 
sont obligés de se placer pour l'obtenir, leur paraissent ou non 
acceptables, s'ils sont isolés ou groupés en associations, quelle 
est l’organisation intérieure de ces associations, leurs relations, 
quelle est enfin la situation générale du groupe au sein de la 
collectivité. 

Seule une étude de ce genre permettra de déceler les tensions 
qui peuvent exister au sein d'un groupe ou d’un groupe à l’autre, 
seule elle donnera la possibilité de suivre l’évolution de la caté- 
gorie, de comprendre pourquoi, alors même parfois que ses formes 
extérieures n’ont pas changé, le salaire est autre chose que ce 
qu'il était il y a un siècle, que ses lois de formation se sont 
transformées. Seule, elle permettra de voir si la catégorie autre- 
fois unique ne doit pas être dissociée, s’il n°y a pas lieu, par 
exemple, de distinguer, et peut-être d'opposer, les travailleurs 
simples et les travailleurs qualifiés, les travailleurs des villes et 
les travailleurs des campagnes, les manuels et les bureaucrates, 
d’avancer que les rémunérations touchées par les uns et les autres, 
bien que couramment qualifiées de salaires, ont pris ou non des 
caractères différents. 

Pour faire comprendre notre pensée, indiquons, sans pouvoir 
développer, que si le travail est considéré en France et en Angle- 
terre au 19e siècle comme un simple objet de marché, c’est que 
les travailleurs auxquels on interdit de s'associer, me peuvent 
imposer la prise en considération de leur comportement. Seul 
compte le point de vue de l’entrepreneur. Dans la suite, cet état 
de choses a entrainé de bas salaires, ce qui, en liaison avec 
d'autres causes, a provoqué, malgré la résistance des pouvoirs 
publics, l’apparition de syndicats. Intervenant sur le marché du 
travail, ceux-ci ont entraîné une modification des lois de forma- 
tion du salaire. Celui-ci reste bien un prix pour l’entrepreneur 
mais ajoute á cette qualité celle de revenu et en cette qualité 
donne naissance á des réactions nouvelles (1). 


(1) Aux Etats-Unis, les choses ne se sont pas passées exactement de la 
méme fagon. Beaucoup de causes ont joué et notamment le fait que, par suite 
du défrichement des terres de l'Ouest, les travailleurs ont conservé pendant 
longtemps des possibilités d'évasion qui leur ont permis, méme sans s'as- 
socier, d'obtenir des salaires plus élevés. Le syndicalisme s'est développé 
plus tard et il a acquis un esprit différent des syndicalismes européens. La 
considération de la qualité de revenu pour le salaire s’est finalement imposée 
mais suivant un rythme et dans des formes propres. Voir sur ce point l'inté- 

19 
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D’aucuns se demanderont peut-être avec inquiétude si, en 
déplaçant ainsi le centre de l’étude de l’objet au sujet de la 
relation, considérée comme une chose, au groupe qui est à son 
origine, on ne fait pas disparaître toute objectivité et, par là 
même, si l’on ne met pas fin à toute recherche véritablement 
scientifique. Qu'il y ait risque est évident et il serait puéril de 
le nier. Mais ce risque nous ne sommes pas libres de ne pas le 
courir. Ou, plus exactement, nous me pouvons l’éliminer qu’en 
optant pour le superficiel, autrement dit en mettant fin à toute 
étude sérieuse et par lá même utile. 

Si un danger existe d’ailleurs, il ne faut pas croire qu'il 
soit inéluctable. Il est plus difficile certainement dans les sciences 
sociales que dans les sciences de la nature de demeurer honnête, 
d'oublier ses préférences, de faire le départ entre ce qui est et 
ce que l’on souhaite mais ce n'est pas impossible. Les rapports 
entre la froide constatation de ce qui est et de ce qui véritable- 
ment sera et l’affirmation de ce que l’on voudrait qui soit, sont 
certes nombreux et subtils, surtout lorsqu'on étudie des comporte- 
ments. Les liens entre la théorie qui explique et la doctrine qui 
commande sont plus compliqués que ne l’imaginent certains éco- 
nomistes un peu naïfs. Mais la dissociation n'est pas impossible. 
On peut étre objectif dans le sens d'impartial et de scientifique 
sans s’attacher nécessairement à des objets. Le nier conduirait 
à soutenir qu'aucune science sociale ne pourra jamais se cons- 
truire, qu’il n’y a de science que du monde physique. 


B) Passage des catégories aux concepts. 


L'étude des catégories, dont nous venons de parler, ne sau- 
rait, en aucun cas, représenter, à elle seule, toute la recherche 
économique. Un moment vient où l’économiste qui veut mettre à 
jour certaines relations cachées, ce qui est le but même de la 
science, doit tirer des catégories étudiées des concepts sur lesquels 
il tentera d’asseoir une construction en utilisant toutes les res- 
sources de la déduction et, le cas échéant, des mathématiques. 


Il est essentiel toutefois de souligner que cette recherche 


ressant article d’E. TriLHac (Essai d'une théorie des théories du salaire, 
< Droit Social » Oct. & Nov. 1950 spécial, p. 363), lequel utilise la distinction 
de J. M. CLARK entre comptabilité privée et comptabilité sociale (présentée 
dans The Economics of Overhead Costs, Chicago 1923 & The Soctalizing 
of Theoretical Economics, dans The Trend of Economics, New-York 1924). 
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déductive doit étre menée en liaison avec Vanalyse sociologique 
et sous son contrôle. 

Nombre d’économistes, à l’heure actuelle, ont l’habitude de 
se livrer, d’abord, à une analyse de courte période, puis, lorsque 
celle-ci est terminée, de passer à la longue période. Cette façon 
de faire a pour but, dans leur pensée, d'introduire des complica- 
tions successives et de se rapprocher de la réalité. Elle nous 
paraît très défectueuse. Elle conduit ceux qui y recourent à 
utiliser [pour leur analyse de courte période des concepts qu’ils 
sont bien obligés, puisque l’évolution réelle ne se laisse pas 
découper en tranches et n'offre pas de courtes périodes directe- 
ment saisissables de prendre chez leurs prédécesseurs. Ces con- 
cepts sont très souvent périmés, correspondant à une structure 
disparue ou en voie de disparition (1). La construction assise sur 
eux cadre mal avec la réalité. Ultérieurement, ces auteurs tentent 
de passer à la longue période. Mais comme, pour cette opération, 
ils entendent s’appuyer sur les résultats de leur analyse de courte 
période, ils se trouvent gênés et ne parviennent pas à réintro- 
duire, dams son intégralité, le fait de l’évolution. S’ils y arri- 
vaient, ils s'apercevraient que presque toutes les conclusions de 
leur analyse de courte période sont remises en cause. Aussi bien 
est-on obligé de constater qu’à l’heure actuelle la théorie de longue 
période est peu avancée et que, dans la mesure où des résultats 
ont été atteints, ce fut sans passer par une analyse de courte 
période et souvent en opposition avec cette analyse. 

A notre sens, il convient de renverser l’ordre des opérations. 
On commencera par une analyse de longue période en suivant 
l’évolution des catégories de la manière précédemment indiquée. 
De ces catégories, on précisera l’état dans la période la plus rap- 
prochée, en incluant, si possible, dans cet état, les tendances 
actuelles de transformations, ce que certains appellent les ten- 
sions. A partir de ces catégories, il sera possible de construire 
des concepts valables pour la période présente et non pour les 
périodes antérieures et sur la durée de validité desquelles on ne 
se fera pas d’illusion. Sur la base de ces concepts, une analyse 


(1) Dans sa préface (p. VIII) à la 2e édition de sa Theorie der ge- 
sellschastlichen Wirtschaft (Túbingen, Mohr 1924) F. vox Wieser justifie 
le maintien d'exemples antérieurs à la guerre de 1914 par cet argument que 
le monde d’avant 1914 a plus de valeur démonstrative que la société désé- 
quilibrée, incertaine de ses voies qui a suivi. Le risque d’un écart grandis- 
sant entre la théorie et la réalité est évident. 
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de courte période, menée à l’aide de procédés logiques ou mathé- 
matiques, permettra d’arriver à une théorie générale, à un mo- 
dèle de fonctionnement et d’évolution. 

Certains auteurs, tout en reconnaissant la nécessité des deux 
analyses, par catégories et par concepts, ont avancé qu'elles 
devaient nécessairement se développer sans liens l’une avec l’autre. 
Entre l’une et l’autre approche, disent-ils, il n’y a pas de pont. 
Pour notre part, nous avouons ne pas très bien comprendre ce 
que peuvent être des concepts qui ne seraient pas issus d’une 
recherche sociologique antérieure (1). Nous craignons qu’ils me 
proviennent en fait d’une analyse sommaire et portant sur une 
structure périmée. A notre sens, la difficulté provient de ce que 
l’on prétend mener l’analyse de courte période avant l'analyse 
de longue période. Si l’on retourne l’ordre des opérations, on 
s’aperçoit que l’analyse par catégories peut fournir des concepts, 
sujets à révision périodique sans doute mais chargés de sens et 
proches de la réalité. Et c’est sur ces concepts à base sociologique, 
contenant déjà tous les résultats de l’analyse précédente, que 
l’on mettra en oeuvre les procédés logiques (2). 

Dira-t-on que la première opération doit être laissée aux 
sociologues et que la seconde seule est le fait des économistes? 
C’est une position souvent adoptée mais, à notre avis, très dange- 
reuse. L'économiste qui n’a pas travaillé lui-même sur les caté- 
gories a, l’expérience le montre, une tendance presque invincible 
à les appauvrir de toute une partie de leur contenu lorsqu'il les 
transforme en concepts pour sa recherche de courte période. 
Phénomène très grave puisqu'une analyse logique peut bien tirer 
des concepts tout ce qu’ils contiennent mais qu’elle est manifeste- 
ment incapable d'y ajouter quoi que ce soit. Pour notre part, 
nous soutiendrions volontiers qu’il n’y à pas de frontière entre 


(1) V. la suggestive comparaison faite par W. Eucken, op. cit., p. 319 
note 1, entre les détracteurs de GALILÉE et certains économistes, v. également 
p. 323 note 9. 

(2) En prenant la position indiquée au texte, nous croyons être d'accord, 
au moins dans la ligne générale, avec JoHAN AKERMAN selon lequel on ne 
peut prendre pleinement conscience de la réalité qu’en utilisant succes- 
sivement plusieurs procédés. Voir ses ouvrages Das Problem der sozialóko- 
nomischen Synthese, Lund, 1938 et Ekonomisk Teori, deux. vol. Lund, 
1939 (Ce dernier ouvrage est en suédois mais une traduction frangaise doit 
être prochainement publiée.) - voir également son intéressant article Cycle et 
structure, < Revue Economique », 1952, p. 1. 
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la science économique et la sociologie, que tout économiste doit 
nécessairement étre sociologue, de la méme facon qu'il doit étre 
mathématicien ou historien, faute de quoi il se sert mal de ces 
disciplines. Parmi les plus grands dangers qui menacent la science 
économique actuelle, il faut certainement inscrire ceux qui résul- 
tent du cloisonnement excessif des disciplines. Nous avons de bons 
analystes et c'est heureux. Mais peut-étre faudrait-il aussi quel- 
ques esprits synthétiques, ne serait-ce que pour rouvrir des voies 
aux analystes. 

Dès lors, on comprend mieux pourquoi le modèle traditionnel 
de la répartition est critiquable. Ce n'est pas son caractère con- 
ceptuel qui est en cause. Ce qu'on lui reproche, c'est de s'appuyer 
sur des concepts anciens dans un secteur où l’évolution est par- 
ticulièrement rapide. 


C) Catégories et champs à retenir pour la construction d'un 
nouveau modèle. 


Ceci étant, nous voudrions, pour faire ressortir la fécondité 
de la méthode et le flux de vitalité qu’elle injecte à l’analyse, 
esquisser, en laissant à une étude postérieure le soin de la justi- 
fier pleinement, les catégories de revenus qu'il convient, à notre 
sens, de retenir pour la construction d'une théorie générale de 
la répartition tendant à rendre compte du fonctionnement de 
l’économie, telle qu’elle se présente dans ses structures actuelles. 
L'auteur tient à souligner que sur ce point il commence seule- 
ment sa recherche et l’un des buts de cet article est de provoquer 
des suggestions tendant à la prolonger, voire à la rectifier. Par 
ailleurs, s’il pense que son étude est valable pour tout le capita- 
lisme occidental, il a cependant songé en premier lieu à l’éco- 
nomie française, qu’il connaît mieux que toute autre, établissant 
simplement des liaisons avec l’économie américaine chaque fois 


qu'il l’a pu. 


Ces catégories de revenus sont issues — peut-être est-il bon 
d’y revenir une dernière fois — d’une étude du comportement 


des groupes qui les perçoivent. Lorsqu'il s’agit de construire une 
théorie de la production, la nature du bien livré est primordiale. 
Mais lorsqu'on entend s’occuper de la répartition, cette grande 
oubliée, cette même mature du bien livré n'importe que dans la 
mesure où elle influe sur les moyens mis en oeuvre pour acquérir 
le revenu et pour maintenir ou tenter de maintenir son montant 
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á un niveau considéré comme suffisant. Ce sont ces moyens qui 
sont essentiels et on me peut les comprendre qu'en analysant du 
point de vue sociologique la situation od se trouvent les divers 
groupes sociaux en lutte pour le partage du revenu national. 
Dans ces conditions, nous pensons, après consultation notam- 
ment des comptabilités nationales de divers pays, qu'il y a lieu 
de retenir les revenus essentiels suivants pour lesquels nous nous 
sommes efforcés de forger des noms caractéristiques (1). 

a) Le salaire défini comme le revenu des travailleurs non 
qualifiés, autrement dit le revenu de ceux qui, ne disposant ni 
d’une fortune, ni d’une entreprise industrielle ou commerciale, 
ni d’une terre ou d’une richesse naturelle quelconque, n’ayant 
reçu aucune formation professionnelle poussée, doivent, pour sub- 
sister, céder leur force de travail. Le salaire, c’est, en somme, 
le revenu de l'individu qui n’a pour vivre que son intelligence 
et ses deux bras, le revenu de l’homme qui n’est ni capitaliste, 
ni chef d’entreprise, ni propriétaire foncier, ni technicien, mais 
simplement homme, dans le sens le plus humble du mot et rien 
de plus (2). Le salaire, c'est le revenu humain à l’état pur. 

Mais il ne faut jamais oublier que, dans la société moderne, 
l’homme et très spécialement le travailleur que nous venons de 
définir, n’est jamais isolé mais toujours très fortement encadré. 
Habitant le plus souvent dans des agglomérations, cantonné à 
l’intérieur des villes dans certains quartiers, dits quartiers ou- 
vriers, il adhère à des syndicats, eux-mêmes groupés en fédéra- 
tions et confédérations nationales. Dans certains pays comme 
l’Angleterre, un seul groupement se rencontre, dont font partie 
tous les travailleurs : le Trade Unions Congress. Dans d’autres, 
plusieurs centrales se disputent les ouvriers et les employés : 
en France, la Confédération Générale du Travail, la Confédéra- 
tion Française des Travailleurs Chrétiens, Force Ouvrière, aux 


(1) P. A. SamuELsoN (Economics, An Introductory Analysis, New-York, 
1948, p. 73) a présenté une classification des revenus par catégories qui 
présente des points communs avec la nôtre. Dans les revenus de la propriété, 
il distingue les revenus fixes d’intérêt et les dividendes. Il met à part le 
revenu des agriculteurs. Enfin il subdivise les salariés en plusieurs groupes: 
ouvriers non qualifiés, ouvriers qualifiés, employés et business executive. 

(2) En France, la définition correspond à ce que les documents officiels 
et privés appellent des manoeuvres ou des ouvriers spécialisés (O. S.,) ces 
derniers représentant des individus qui ont subi une rapide formation les 
rendant aptes à servir un type de machine dans une industrie déterminée. 
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Etats-Unis l’American Federation of Labor, le Congress of 
Industrial Organisations, en Allemagne le Deutscher Gewerk- 
schaftsbund et la Deutsche Angestellten Gewerkschaft. Mais tout 
en rendant parfois plus difficile l’action commune, cette circons- 
tance ne s'oppose pas à l’existence d'un comportement unique 
vis-à-vis de la rémunération touchée. Au total, le salaire, c’est 
le revenu de l’homme syndiqué ou, si l’on préfère, pour tenir 
compte du fait que tous les travailleurs ne sont pas syndiqués, 
c'est le revenu de l’homme défendu par le syndicat (1). 

b) Du salaire, revenu des travailleurs non qualifiés, nous 
distinguerons les appointements, revenu des contremaítres, ingé- 
nieurs, agents de maîtrise, en un mot de tous ceux que l’on 
désigne sous le terme général de cadres (2). Les partisans de la 
classification traditionnelle ne manqueront pas de nous objecter 
que ces individus apportent eux aussi du travail à l’entreprise. 
Mais c'est jouer sur les mots car ce que ces individus dispensent 
au chef d’entreprise, ce n’est plus du travail simple mais du 
travail qualifié au sens le plus précis du terme. Certes la plupart 
de ces individus ne disposent, comme ceux du groupe précédent, 
d’aucune fortune personnelle, encore qu'ils soient en général moins 
déshérités qu’eux. Mais les circonstances leur ont permis de 
recevoir une instruction supérieure. Ils apportent des connais- 
sances et des capacités. L’appointement, c’est encore un revenu 
humain mais c'est le revenu de l’homme qui a recu une forma- 
tion poussée. 


(1) Pour la France, M. CoLLINET (Essai sur la condition ouvrière, 
Paris, 1952) a montré que les organisations ouvrières se sont profondément 
transformées depuis le 19e siècle. C’ étaient autrefois des associations libres 
et volontaires d’ouvriers qualifiés, qui se réunissaient en syndicats de métiers 
et avaient une compétence professionnelle, des habitudes et des préoccupations 
identiques. Ce sont aujourd’hui des organisations de masse, reposant sur des 
fédérations d'industrie, embrigadant des manoeuvres ou des ouvriers spécia- 
lisés, beaucoup plus entre les mains de fonctionnaires et de bureaucrates 
qu’animées par des militants. Leur comportement pour la détermination des 
salaires s'en est évidemment ressenti. 

(2) M. KALECKI (op. cit.) et J. T. DunLoP (op. cit.) distinguent également 
le revenu des travailleurs manuels et le revenu des cadres. Dans le document 
officiel Cmd 7933 (Londres 1950, Stationary Office) présenté au Parlement 
britannique par le Secrétaire d’Etat aux Finances en avril 1950 (Tableau 8, 
Composition du revenu des particuliers) la distinction est également faite 
entre les salaires correspondant à «la rémunération des cadres de l’industrie 
privée et de |’ administration civile » et les « wages» qui représentent « la 
rémunération des autres salariés ». 
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Aussi bien ces individus s’opposent-ils moins brutalement aux 
chefs d’entreprise avec lesquels ils traitent. Associés à la direc- 
tion, ils prennent, dans beaucoup de cas, une mentalité capita- 
liste, alors qu’ils ne sont pas capitalistes. Aux Etats-Unis, ils 
demeurent généralement en dehors des syndicats. En France, 
certains ont adhéré aux organisations ouvrières mais la plus 
grande partie sont regroupés dans une organisation spéciale : 
la Confédération Générale des Cadres. En Allemagne, ils se 
retrouvent de préférence au sein de la Deutsche Angestellten 
Gewerkschaft (1). Aussi bien défendent-ils leur rémunération par 
des moyens très différents, ne recourant que très rarement à la 
grève, utilisant de préférence la position privilégiée qu’ils occu- 
pent dans l’usine. En France certains prétendent que leur cause 
se confond avec celle des ouvriers. Mais, en fait, il y à souvent 
opposition. Le problème dit de l’éventail des salaires, les discus- 
sions sur l’ouverture de cet éventail le marquent bien. Revenu 
de l’homme qui a reçu une formation, l’appointement est, en 
même temps, le revenu de l’homme en contact avec la direction. 

c) En troisième lieu, nous trouvons le revenu des fonction- 
naires: agents de l’Etat ou des collectivités publiques, auquel 
nous réserverons l’appellation de traitement, (2). 

Ici encore, on objectera qu'il s’agit de gens qui vendent leur 
travail: travail simple ou travail qualifié et qui, à ce titre, 
devraient être intégrés à l’un des deux groupes précédents. 
On ne manquera pas d’ajouter que, du point de vue sociologique, 
il n’y a guère de différence entre les ouvriers ou les employés 
qui s'embauchent dans des usines d’Etat et ceux qui travaillent 


(1) En mars 1951, le DEUTSCHER GEWERKSCHAFTBUND groupait 5.641 000 
membres, dont 4.692.000 ouvriers, 599.000 employés et 349.000 fonctionnaires. 
Mais les employés et fonctionnaires étaient surtout ceux des échélons infé- 
rieurs. Les employés supérieurs se retrouvaient dans la DEUTSCHE ANGESTELLTEN 
GEWERKSCHAFT (300.000) et les fonctionnaires supérieurs dans le BEAMTENBUND 
(200.000). 

(2) Dans le document officiel anglais Cmd 7933, le revenu des fonc- 
tionnaires n’est pas distingué du revenu des autres travailleurs dans le 
tableau 8, mais la distinction est faite dans le tableau 17 (compte revenu 
des particuliers) où les versements aux employés sont répartis en quatre 
groupes, selon qu’ils émanent d’entreprises, d'autorités civiles, d'autorités 
militaires ou d’autres particuliers. En France, le Rapport sur les Comptes 
économiques de la nation (reproduit dans «Statistiques et Etudes financières», 
mars 1951, p. 239) oppose les salaires du secteur entreprises aux traitements 
du secteur public. 
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dams des usines privées, ceux-ci vivant dans les mémes quartiers, 
ordonnant leurs budgets de la méme facon, faisant partie des 
mêmes syndicats, qu'il n’y a pas non plus de différences fonda- 
mentales entre les individus qui constituent les cadres des entre- 
prises privées et ceux qui peuplent les grandes administrations 
publiques. Cela est exact et il faut reconnaître que l’évolution 
récente a tendu à rapprocher la condition des agents de l’Etat 
et celle des agents du commerce et de l’industrie privée. 

Malgré tout, des différences persistent, tenant précisément 
au fait que, dans un cas, l’employeur est un entrepreneur privé 
tandis que, dans l’autre, c’est une collectivité publique. Le risque 
de licenciement est infiniment moins grand pour le fonctionnaire 
grand ou petit, que pour l’agent de maîtrise ou pour l’ouvrier 
privé. Pendant longtemps, les fonctionnaires ont répugné au syn- 
dicalisme. Ils y répugnent toujours dans certains pays. En France 
ils s’y sont résolus mais ils n’adhèrent pas toujours aux mêmes 
centrales, marquant une préférence pour certaines qu’ils tendent 
à imprégner d'un esprit moins ouvriériste. La défense de leur 
rémunération ne s'opére pas exactement de la méme facon, elle 
n'est pas soumise aux mémes servitudes, elle n'aboutit pas aux 
mémes résultats. De facon générale, le fonctionnaire est un homme 
qui se trouve plus près du pouvoir, qui en connaît mieux les 
arcanes et les détours, qui, normalement, préfère la négociation 
à laquelle il est rompu, à la pression brutale. Dans une économie 
qui tend à se socialiser, la différence entre le revenu de ceux 
qui sont fonctionnaires et le revenu de ceux qui sont ouvriers 
et employés tend à s’atténuer. Nous ne croyons pas qu’à l’heure 
actuelle, en Europe occidentale ou aux Etats-Unis, toute diffé- 
rence ait disparu. 

d) Se présente ensuite le profit industriel et commercial 
ou revenu des entrepreneurs. 

Par ce terme, nous entendons des individus dont la première 
caractéristique est de disposer d’une somme en monnaie. Cette 
somme, ils entendent la faire fructifier. Pour ce faire, ils se por- 
tent acquéreurs de facteurs de production au moyen desquels ils 
fabriquent des biens qu’ils s'efforcent d’écouler aussi avantageu- 
sement que possible sur des marchés qui ne sont pas nécessaire- 
ment concurrentiels. Contrairement à ce qu'avancent certains, 
la production n'est donc pas le but ultime de l’entrepreneur mais 
seulement le cadre et le moyen choisis par lui pour accroítre 
sa richesse. Le revenu qui nous retient en ce moment apparaît 
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donc lié à la possession par son titulaire d’une entreprise ou d’un 
pouvoir d’achat monétaire permettant de créer ou d’acquérir une 
entreprise. Il résulte essentiellement de la position stratégique 
privilégiée occupée par les entrepreneurs dans la société capitaliste. 

Contrairement aux travailleurs, simples ou qualifiés, et aux 
capitalistes prêteurs qui peuvent être considérés comme des appor- 
teurs de facteurs, les entrepreneurs sont essentiellement des dis- 
joncteurs de prix, leur gain ne pouvant découler que d’une action 
empêchant deux catégories de prix de se rejoindre: ceux qui 
entrent dans le coût de production et ceux qui constituent le prix 
de vente, les prix des facteurs et les prix des biens. Pour ce 
faire, nous avons essayé de le montrer (1), les entrepreneurs 
industriels et commerciaux sont amenés à agir, non pas seule- 
ment dans le cadre des marchés mais, par l'intermédiaire d’en- 
tentes ou de groupements divers, sur les formes elles-mêmes des 
marchés et sur toute la structure du système économique. Le profit 
industriel et commercial est donc le revenu, non plus de l’homme 
en soi ou de l’homme qui a reçu une formation mais de l’homme 
qui est parvenu à se hisser à une position stratégique privilégiée 
et qui utilise cette position. 

A l’intérieur de cette catégorie, d’ailleurs, on peut se deman- 
der s’il n’y a pas lieu d'établir des subdivisions et de distinguer, 
et éventuellement d’opposer, comme obéissant à des lois diffé- 
rentes, le profit des entreprises à capital personnel et le profit 
des sociétés anonymes, et, au sein de celles-ci, la rémunération 
des administrateurs, ou tantiémes, et la rémunération des action- 
naires, ou dividende (2). 

e) Du profit industriel et commercial, il y a lieu, pensons- 
nous, de distinguer soigneusement le profit agricole, qui est d'une 


(1) V. notre article The Construction of a New Theory of Profit dans 
« American Economic Review», vol. XLI, n° 4, sept. 1951. 

(2) Mary J. Bowman, op. cil. p. 537, suggère d’utiliser pour la cons- 
truction de la théorie de la répartition, un certain nombre de catégories 
empiriques, parmi lesquelles independant proprietors, corporate officials et 
investors incorporate securities. V. également au sujet des administrateurs 
de sociétés R. A. Gorpon, Business Leadership in the Large Corporations, 
Washington, 1945, chap. XII € XIV; J. L. BAKER, Executive Compensation 
Payments by Large and Small Industrial Companies, « Quarterly Journal » 
may 1939, p. 404-434 et Grorce B. Hurrr, Sociul Aspects of Enterprise in 
the Large Corporation, Philadelphia, 1950. 
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nature différente (1). Cette assertion va à l’encontre de toute une 
tradition qui voit dans le fermier le type même de l’entrepreneur. 
Qu'il exerce son activité dans l’agriculture ou dans l’industrie, 
l’entrepreneur des classiques est un individu qui achète des fac- 
teurs de production et qui fabrique des biens. En fait, des diffé- 
rences très importantes existent entre les producteurs agricoles 
et les entrepreneurs de l’industrie et du commerce. La première 
est que, par suite de l’action des circonstances atmosphériques 
et, de façon générale, de leur plus grande dépendance vis-à-vis 
de la nature, les agriculteurs ne peuvent, comme les industriels 
et les commerçants, fixer à leur gré le volume de leur production, 
en fonction des prix qui s’établissent sur le marché. Plus exacte- 
ment, leur action est lente et ne peut porter que sur des moyennes 
étendues sur plusieurs années (2). 

Par ailleurs, les agriculteurs sont nombreux et dispersés. 
Il leur est presque impossible de se grouper en associations pure- 
ment privées comme ont fait les industriels en de nombreux sec- 
teurs et, par cet intermédiaire, d’agir sur les formes du marché 
et les prix. L’expérience montre qu’en de nombreux pays, Etats- 
Unis et France notamment, les agriculteurs ont été amenés à 
utiliser la puissance que leur donne leur nombre en régime de 
suffrage universel, à réclamer l'intervention des pouvoirs publics, 
à substituer aux prix de marché, pour tous les grands produits 
de base, ceux dont ils tirent l’essentiel de leurs ressources, des 
prix sociaux, arbitrés directement ou indirectement par la puis- 
sance publique et comportant pour eux un revenu suffisant. 

A quiconque ne se laisse pas impressionner par la tradition 
classique, le profit des exploitants agricoles apparaît donc comme 
découlant de mécanismes tout-à-fait distincts et très différents 
de ceux qui donnent naissance au profit industriel et commercial. 
Le profit industriel est le revenu de l’homme aux prises avec 
les mécanismes du marché, le profit agricole est le revenu de 
l’homme largement écrasé encore par la nature, malgré les pro- 
grès de la science et, par suite, moins à son aise pour se 
débattre parmi les complexités du marché. Le profit industriel 


(1) Le document officiel anglais déjà cité Cmd 7933 recense à part 


(tableau 8) les revenus des exploitations agricoles. 
(2) Sur Pimpossibilité où se trouve l’agriculteur de calculer un cofit 


unitaire ex ante, voir notre ouvrage Le mécanisme des prix, 2e édition, Paris, 


1948, p. 131 et 248. 
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est souvent le fruit d'un marché transformé, parfois asservi; 
le profit agricole résulte plutót d'une élimination du marché. 
f) L'intérét constitue une derniére catégorie de revenus. 
Nous le définirons comme le revenu des préteurs. Dès l’abord, 
ce revenu apparaît assez différent, moins directement humain que 
les précédents. Ce n’est plus son travail ou une activité que 
fournit le préteur mais un objet. Sans doute, on notera que celui 
qui apporte du travail qualifié, ajoute à ses dons le résultat 
d’une éducation reçue, que celui qui se trouve à la tête d’une 
entreprise ou d’une ferme, m'a généralement pu y accéder que 
par héritage, possession d’un capital monétaire, relations ou 
compétence exceptionnelle. A l’apport spécifiquement humain se 
mêlent des éléments réels. Derrière la rémunération de ces indi- 
vidus persiste cependant une présence humaine dont on peut 
juger les effets bons ou mauvais mais qui demeure visible et con- 
tinue de s’exercer jour après jour dans le présent. Le préteur, 
lui, fournit une chose. Sa rémunération découle de son droit de 
propriété sur cette chose, de la possibilité qui lui est reconnue 
par la législation d’interdire à autrui de s’en servir sans son 
autorisation. Certains, sans doute, avanceront que cette chose, 
dont il cède temporairement la disposition à autrui, le prêteur 
l’a épargnée, qu'il l’a constituée en s'abstenant de consommer la 
totalité du revenu gagné par son travail ou son activité. Mais 
cela n’est que partiellement exact car le prêteur peut avoir reçu 
la chose par héritage. S’il en est propriétaire, c’est une fois 
encore, pour une raison d’ordre institutionnel, parce que la légis- 
lation reconnaît le droit à héritage. Nous sommes donc amenés 
à constater, indépendamment de toute arrière-pensée laudative ou 
critique, que le droit à revenu du prêteur est tout entier contenu 
dans un objet. Qu'il y ait eu apport de sa part ou de la part d'indi- 
vidus dont il est seulement l’ayant-droit, que cet apport soit ou non 
le fruit d’un sacrifice, le fait qu’il se situe dans le passé, qu’il 
est maintenant incorporé à un objet, détaché de l’individu et sur 
lequel il ne peut plus exercer son action que dans la mesure 
où la législation y consent, lui confère une particulière vulné- 
rabilité. Revenu d’objet, revenu de législation, revenu vulnérable, 
trois idées qui s’enchainent. Aussi bien sait-on que contrairement 
aux travailleurs, aux techniciens, aux fonctionnaires, aux agricul- 
teurs, les prêteurs n’ont jamais su s’associer efficacement pour 

la défense de leurs rémunérations. 
Il est enfin une catégorie que les spécialistes français et 
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anglais (1) s’étonneront peut-étre de ne pas trouver dans une 
étude qui entend se développer dans les structures modernes de 
l’économie: c’est celle des prestations de Sécurité Sociale que 
nombre de comptabilités nationales recensent précisément à 
part (2). 

Ces prestations posent un problème délicat. S’attachant au 
fait qu’elles sont payées sans contrepartie, sans apport à la pro- 
duction, en considération simplement des besoins des individus 
et de leur appartenance à la collectivité, on peut être tenté d’en 
faire une catégorie autonome de revenu. En faveur de cette thèse, 
certaines considérations peuvent être invoquées. A l’heure actuelle, 
dira-t-on, en France et en Angleterre, on tend à considérer que 
l’homme âgé, malade ou accidenté et, à ce titre, incapable de 
travailler pour gagner sa vie, l’homme qui, ayant des enfants, 
ne peut, par son seul effort, se procurer un revenu suffisant pour 
vivre convenablement, l’homme enfin qui, désireux de travailler, 
ne trouve pas à s’employer par suite de circonstances économi- 
ques, ont le droit de se tourner vers les pouvoirs publics et de 
leur demander un revenu. Les prestations de sécurité sociale 
représenteraient ainsi le revenu auquel peut prétendre tout homme 
qui, membre d’une collectivité, éprouve des besoins exceptionnels, 
considérés comme légitimes et primordiaux par cette collectivité. 

Du point de vue auquel nous nous sommes placés, certaines 
difficultés surgissent cependant. A l’origine, en effet, en France 
comme en Angleterre, les prestations de Sécurité Sociale ont été 
prévues seulement en faveur des individus les plus pauvres, de 
ceux qui, fournissant du travail non qualifié, touchaient des 
salaires faibles et se trouvaient dans l’impossibilité de faire face 
aux charges supplémentaires résultant de la survenance d’enfants 
ou de constituer des réserves pour le cas de maladie, d'invalidité, 
de vieillesse ou de chômage. Elles se présentaient, selon l’expres- 
sion alors adoptée, comme un complément du salaire. Mais dans 
la suite, en France et en Angleterre, une même évolution a 
étendu le bénéfice de la Sécurité Sociale à des catégories toujours 
plus larges de la population. Les cadres les touchent au même 


(1) Aux Etats-Unis, il n’y a pas d'organisation comparable à la Sécu- 
rité Sociale française ou à la Sécurité Sociale anglaise. 

(2) C’est le cas notamment des comptabilités nationales anglaise & fran- 
çaise. Voir le Document officiel anglais Cmd 7933 et, pour la France, Les 
Comptes économiques de la nation, déjà cités. 
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titre que les employés et les ouvriers. Les membres des professions 
libérales y accèdent également. Mais cette extension pose un 
problème. Les prestations ainsi prévues au profit de nouveaux 
groupes sociaux sont-elles de même nature que les prestations 
anciennes, celles qui étaient prévues pour les seuls travailleurs 
non qualifiés? Nous ne le pensons pas. Le travailleur non qualifié 
se trouve dans l'impossibilité, en France et en Angleterre, de 
supporter, sans aide, une charge exceptionnelle. Il n’en va pas 
de même des employés supérieurs ou des entrepreneurs. Ceux-ci 
touchent des rémunérations plus fortes. Ce qu’ils risquent, en cas 
de survenance d’enfants ou de maladie par exemple, c’est seule- 
ment une dégradation de leur condition. Bien plus puisque les 
prestations de Sécurité Sociale ne sont pas elles-mêmes hiérar- 
chisées, puisqu'elles ne sont pas calculées en fonction du revenu 
de base, les titulaires devront, de toutes façons, se résigner à 
cette dégradation qui sera simplement atténuée. Des conflits 
enfin peuvent mettre aux prises les groupes sociaux à propos de 
la Sécurité Sociale. Certains qui en étaient exclus, demandent à 
en: bénéficier. D’autres, qui en font partie, tentent, par des arti- 
fices législatifs ou par la fraude, de se soustraire aux cotisations, 
tout en participant aux prestations, ce qui leur permet de réaliser 
des gains au détriment des autres groupes. On ne peut donc 
parler d'un comportement unique des bénéficiaires de la Sécurité 
Sociale. Chacun des groupes précédemment distingués réagit dif- 
féremment dans le cadre de cette institution. Celle-ci apparaît 
comme l’un des champs clos où se déroule la lutte des divers 
groupes sociaux. En son sein se forment, non un revenu unique, 
profitant à une seule catégorie de bénéficiaires, mais une série de 
revenus, ou, plus exactement, d’éléments de revenus, perçus par 
des groupes sociaux qui s'opposent. Aussi bien la comptabilité 
nationale française a-t-elle soin de distinguer les prestations socia- 
les bénéficiant aux salariés et retraités et les prestations béné- 
ficiant aux chefs d’entreprise (1). C’est dans cette voie, à notre 
sens, qu'il convient de s'engager. 

De tout ceci il résulte que les champs de bataille où s’affron- 
tent aujourd’hui les groupes sociaux sont sinon plus nombreux, 
du moins de types’ plus diversifiés qu'autrefois. Jadis, c’étaient 
presque exclusivement des marchés qui se différenciaient sim- 
plement par le degré de concurrence. Aujourd’hui, ces marchés 


(1) Voir Les comptes économiques de la Nation, déjà cités. 
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subsistent mais des uns aux autres il n’y a presque plus de com- 
mune mesure. La théorie générale des prix, construite par réfé- 
rence à ce qui se passe sur le marché des produits, ne sert plus 
à grand chose pour comprendre le choc des organisations ouvriè- 
res et patronales sur ce que l’on appelle encore par habitude le 
marché du travail. Mais surtout, à côté de ces marchés, de nou- 
veaux Champs clos ont surgi: les organismes où se déterminent 
les prix et les revenus agricoles, la Sécurité Sociale en France 
et en Angleterre et surtout le budget où se discutent les impôts 
et les dépenses publiques, enfin, dans la mesure où les marchés 
subsistent, ils sont l’objet d’une pression constante, de la part 
des entrepreneurs notamment mais pas d’eux seuls (1), et qui 
tend à en modifier les formes. Si l’on veut comprendre véritable- 
ment les phénomènes de la répartition, ce sont ces champs de 
bataille qu’il faut étudier scientifiquement. Le mode d’explication, 
les facteurs retenus risquent de dérouter tous ceux qui sont atta- 
chés aux schémas traditionnels et, au premier chef, les esprits 
purement déductifs et mathématiciens. Certains avanceront peut- 
être qu’en dehors de l'étude des marchés, il n’y a pas de science 
possible. Ce n’est pas notre avis. Une telle attitude aboutirait 
à cantonner la recherche à un secteur limité de la réalité. Elle 
correspondrait à une véritable démission de la science. 


Ayant procédé à la détermination des catégories et des champs 
de bataille, l’économiste qui veut étudier les phénomènes de la 
répartition ne se trouve évidemment pas au bout de sa tâche. 
A partir de concepts, issus des catégories et les représentant 
dans leur état à un moment donné, il tentera de préciser le méca- 
nisme de la répartition dans une structure déterminée de l’éco- 
nomie, structure localisée dans le temps et dans l’espace. Au cours 
de cette opération, il devra toutefois — le risque est très grand — 
éviter avec soin de se prendre à son propre jeu. En d’autres 
termes, il ne devra pas perdre de vue que les concepts qui servent 
de base à sa construction, n’ont pas d’existence propre, qu'ils 
correspondent simplement à un état provisoire des catégories, 
seules réelles. Or ces catégories, par le fait qu'elles vivent, ou 
si l’on préfère, qu’elles servent de support à des mécanismes de 


(1) V. notre article déjà cité sur le profit. 
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production et de répartition, qui fonctionnent et nécessairement 
ne satisfont pas tout le monde, vont, tót ou tard, lentement ou 
rapidement, se transformer. Intimement unis aux mécanismes de 
fonctionnement, auxquels s'attachent la plupart des théoriciens 
modernes, existent des mécanismes d’évolution qu’on ne peut, 
sans inconvénient, ignorer. Pour reconnaître ces mécanismes d’évo- 
lution, dont l’effet est, au bout d’un certain temps, de modifier 
le jeu des mécanismes de fonctionnement (1), le retour à l’ana- 
lyse sociologique de longue période est nécessaire. Ainsi la recher- 
che de courte période apparaît comme devant être complètement 
intégrée, noyée dans une analyse de longue période. 

Dans un article récent (2), ANDRÉ MARCHAL écrit: «Les 
économistes américains estiment que le glissement d’un régime 
de liberté à un régime autoritaire serait la conséquence de leur 
impuissance à découvrir la formule capable d’assurer le bien- 
être de la société par une procédure de maximisation tenant 
compte à la fois des politiques structurelles (action sur les coef- 
ficients) et non structurelles (action sur les variables exogènes) 
du gouvernement et aussi des ajustements des variables exogènes 
incontrôlés et des changements structurels inintentionnels ». Et il 
ajoute: «Les constructeurs de modèles ont bien aperçu que si 
une économie intégralement planifiée et centralisée, peut se con- 
tenter du concours de statisticiens et d’économètres, une économie 
semi-libérale et seulement orientée, devrait s’assurer la collabo- 
ration de sociologues ». 

Nous ne sommes pas certains qu’une économie intégralement 
planifiée puisse se contenter de statisticiens et d’économétres car 
il y a des réactions que la dictature la plus implacable ne peut 
faire disparaître et dont, à la longue, elle est bien obligée de 
tenir compte. Mais une économie semi-libérale, une économie qui 
entend sauvegarder ces libertés essentielles auxquelles nous tenons 
plus qu’à la vie et les concilier avec la nécessaire organisation 


(1) V. ce que dit T. Haavetmo (The Probability Approach in Econo- 
metrics, « Econometrica », vol. XII, 1944, supplément, p. 26) des ruptures 
qui peuvent se produire dans la structure des données et entrainer rempla- 
cement d'une relation simple par une relation différente. 

(2) Anpré Marchal, Les fluctuations économiques aux Etats-Unis, 
« Revue Economique», janvier 1952, p. 119. L'auteur fait référence à l’in- 
troduction de Jacob MarscHaK à l'ouvrage de T.C. Koopmans, Statistical 
Inference in Dynamic Economic Models, monographie n° 10 de la CowLEs 
Commission. 
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de la société, le peut moins encore. De toute évidence, elle ne 
pourra se maintenir que si les économistes acceptent, pour lui 
fournir les modèles dont elle a besoin, de s'adjoindre des socio- 
logues et avec leur collaboration, non pas d’ajouter quelques 
considérations sociologiques externes á leurs constructions, sans 
les modifier réellement, mais de refondre leur science dans le sens 
d'une intégration véritable des facteurs sociologiques. 


RIASSUNTO 


Contributo alla costruzione di una teoria della distribuzione del reddito 


Storicamente, tre modelli generali sono stati successivamente presentati 
per spiegare la ripartizione del reddito nazionale tra i privati e la forma- 
zione dei redditi individuali: il modello di Quesnay, quello di Ricardo e 
quello di Say e Walras. Sono indicati i caratteri di quest'ultimo modello, 
oggi considerato tradizionale. 

I) Perche il modello tradizionale é criticabile. A) A titolo di prima 
approssimazione, questo modello può essere accettato per spiegare i mecca- 
nismi della ripartizione nell’economia capitalistica del XIX secolo. Vi è 
tuttavia una difficoltà, relativa al modo in cui viene considerato l’impren- 
ditore, centro di tutto il sistema. B) Date le strutture attuali, questo mo- 
dello ha perduto molto del suo valore. a) La trasformazione dei mercati dei 
fattori produttivi in seguito all'apparizione di gruppi organizzati rende ne- 
cessario uno studio del comportamento di questi ultimi. b) In settori essen- 
ziali dell'economia, non vi è più nulla che rassomigli, neppure lontanamente, 
ai mercati descritti dai classici. 

II) Come costruire un nuovo modello? Necessità di far riferimento 
non più ai fatti del passato ma a quelli di oggi. A) Metodo di determina- 
zione delle categorie. Trasformazione costante dei redditi in funzione dei 
rapporti dei gruppi sociali. B) Passaggio dalle categorie ai concetti. Neces- 
sità di far precedere l’analisi di periodo breve da un’analisi di periodo 
lungo, che fornisca i concetti base e precisi i loro limiti di validità. C) Ca- 
tegorie e settori da considerare ai fini della costruzione di un nuovo mo- 
dello: il salario o reddito dei lavoratori non qualificati, lo stipendio o red- 
dito dei dirigenti, la retribuzione o reddito dei funzionari, il profitto indu- 
striale e commerciale o reddito degli imprenditori, il guadagno agricolo, 
l’interesse o reddito dei mutuanti. Il problema posto dalle prestazioni della 
Sicurezza Sociale. 


SUMMARY 
Contribution to a New Theory of Income Distribution 


The distribution of the national income among the population and the 


formation of individual incomes have in the past been explained by means 
20 
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of three general models: that of Quesnay, that of Ricardo, and that of Say 
and Walras. The characteristics of this latter model, which is today consi- 
dered as the traditional one, are set out in the article. 

I) Grounds for criticism of the traditional model. A) As a first ap- 
proximation, this model is acceptable as an explanation of the mechanism 
of distribution in the capitalist economy of the 19th century. There is, how- 
ever, a difficulty with regard to the manner in which the entrepreneur is 
considered, who is the centre of the entire system. B) For the structures 
of the present, this model has lost much of its value. a) The change in the 
markets of the factors of production as a result of the emergence of orga- 
nized groups necessitates study of the latters’ behaviour. b) In essential 
sectors of the economy, there is today nothing which even remotely resem- 
bles the markets described by the classics. 

II) How is a new model to be constructed? It is necessary to take 
account no longer of the facts of the past, but of the facts of today. A) Me- 
thod of determining the categories. Continual change in incomes as a func- 
tion of the relations between social groups. B) Passage from categories to 
concepts. Need for an analysis of the long period prior to the analysis of 
the short period, the former providing basic concepts and determining the 
limits of their validity. C) The categories and sectors to be considered in 
the construction of a new model: wages or the income of unskilled labour, 
salaries or the income of managing and administrative personnel, emolu- 
ments or the income of civil servants, industrial and commercial profit or 
the income of entrepreneurs, agricultural earnings, the interest or the in- 
come of investors. The problem arising out of Social Security benefits. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Beitrag zu einer Theorie der Einkommensverteilung 


Zur Erklaerang der Verteilung des Volkseinkommens und der privaten 
Einkommensverteilung wurden nacheinander 3 Modelle allgemeiner Natur 
aufgestellt: das Modell Quesnay’s, das von Ricardo und das von Say und 
Walras. Das letztere, das heute als traditionell angesehen wird, wird in 
diesem Aufsatz bescirieben. 

I) Warum ist das traditionelle Modell angreifbar? A) Fuer eine 
erste Approximation kann man dieses Modell zur Erklaerung des Vertei- 
lungsmechanismus der kapitalistischen Wirtschaft des XIX. Jahrhunderts 
annehmen. Die Stellung aber, die dem Unternehmer darin zugewiesen wird, 
die ihn in den Mittelpunkt des ganzen Systems stellt, bringt gewisse Schwie- 
rigkeiten mit sich. B) Unter den derzeit gegebenen Strukturverhaeltnissen 
hat das Modell einen grossen Teil seines Wertes eingebuesst. a) Die Umwand- 
lung der Maerkte der Produktionsfaktoren infolge des Auftauchens von 
organisierten Gruppen erfordert eine Untersuchung des Verhaltens dieser 
Gruppen. b) In den wichtigsten Sektoren der Wirtschaft findet man nichts 
mehr, das auch nur von Weitem den Maerkten aehnlich ist, wie sie die 
Klassiker beschrieben haben. 
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II) Wie soll man ein neues Modell konstruieren? Man muss sich 
auf die Tatsachen der Gegenwart und nicht auf die der Vergangenheit be- 
ziehen. A) Methode der Bestimmung der Kategorien. Fortwaehrende Um- 
wandlung der Einkommen je nach den Beziehungen der sozialen Gruppen 
zueinander. B) Uebergang von den Kategorien zu den Konzepten. Erfor- 
dernis einer Analyse der langen Perioden vor einer solchen der kurzen 
Zeitabschnitte. Erstere soll die Grundbegriffe liefern und ihre Geltungsbe- 
reiche abgrenzen. C) Kategorien und Sektoren, die zum Zwecke der Kon- 
struktion eines neuen Modells zu untersuchen sind: der Lohn oder das 
Einkommen der nicht qualifizierten Arbeiter, die Gehälter oder das Ein- 
kommen der Fuehrenden, die Gehaelter oder das Einkommen der Beamten, 
der industrielle und kommerzielle Profit oder das Einkommen der Unter- 
nehmer, der landwirtschaftliche Gewinn, der Zins oder das Einkommen der 
Geldverleiher. Das Problem der Sozialversicherung. 


RESUMEN 


Contribución a la construcción de una teoría del reparto del rédito 


Históricamente, tres modelos generales fueron presentados sucesiva- 
mente para explicar la repartición del rédito nacional entre los particulares, 
y la formación de réditos individuales: el modelo de Quesnay, el de Ri- 
cardo, y el de Say y Walras. Se indican los rasgos de este último modelo, 
que al presente se le considera tradicional. 

I) Lo porque es criticable el modelo tradicional. A) A titulo de 
primera aproximación, se lo puede aceptar, este modelo, para explicar los 
mecanismos de la repartición en la economia capitalistica del siglo XIX. Hay 
sin embargo una dificultad, referente al modo según el cual se considera 
al empresario, quien es el centro de todo el sistema. B) Con las estructuras 
actuales, perdió este modelo mucho valor. a) La transformación de los mer- 
cados de factores productivos, debido a la aparición de grupos organizados, 
hace necesario un estudio sobre el comportamiento de estos grupos. b) En 
los sectores esenciales de la economia, ya no hay nada más que se parece, 
siquiera con la menor aproximación, a los mercados que los clásicos descri- 
bieran. 

II) ¿Como construir un modelo nuevo? Necesidad de no referirnos 
más a hechos de lo pasado, sino a los del presente. A) Método de determi- 
nación de categorias. Transformación constante de los réditos en función de 
las relaciones de los grupos sociales. B) Pasaje desde las categorias a los 
conceptos. Necesidad de que un análisis de largo espacio de tiempo sea an- 
tecedente al análisis de corto espacio, para que proporcione aquél los con- 
ceptos básicos y determine exactamente sus limites de validez. C) Categorías 
y sectores por considerar con el fin de construir un modelo nuevo: el sa- 
lario o rédito de obreros no calificados, el honorario o rédito de dirigentes, 
la remuneración o rédito de funcionarios, el beneficio industrial y comercial 
o rédito de empresarios, las ganancias agricolas, el interés o rédito de presta- 
mistas. El problema planteado por las prestaciones de la Seguridad Social. 


UN SEMPLICE MODELLO ECONOMETRICO RELATIVO 
AL SISTEMA ECONOMICO ITALIANO, 
PER IL PERIODO 1948-1952 


ADALBERTO PREDETTI 


Oltre a studi di carattere micro-economico, alcuni econo- 
metrici hanno compiuto indagini in merito ai sistemi econo- 
mici di determinati Paesi, con l'impiego di modelli composti di 
un numero piú o meno elevato di equazioni. Talune di queste 
indagini riguardavano il periodo prebellico; altre, ma in numero 
minore, quello postbellico. 

In Italia, a quanto ci risulta, non sono stati compiuti 
studi del genere; principalmente, per la mancanza di osserva- 
zioni empiriche, necessarie per misurare statisticamente i para- 
metri contenuti nelle relazioni strutturali. Orbene, grazie alle 
rilevazioni effettuate dall’Istituto centrale di statistica e dal 
Centro per la statistica aziendale, è stato possibile compiere 
un indagine sul sistema economico italiano, per gli anni 1948-1952. 

Nonostante le limitazioni cui sottostanno i modelli plurie- 
quazionali (limitazioni ben note agli econometrici ed in gran 
parte proprie delle analisi economiche di carattere quantitativo), 
siamo d’avviso che il nostro modello possa fornire utili indica- 
zioni sul valore numerico di alcuni importanti parametri riguar- 
danti il sistema economico italiano. Oltre a ciò, 1” indagine 
compiuta ci ha permesso di verificare l’attendibilità di alcune 
rilevazioni statistiche di grandi aggregati, intraprese dai due 
suddetti Istituti. 


1) ESPOSIZIONE DELLE RELAZIONI COMPONENTI IL MODELLO ECONO- 
METRICO. 


Premesso che per la brevità del periodo di osservazione abbia- 
mo preferito valerci di relazioni non stocastiche, nel presente 
lavoro ci proponiamo di esaminare : 

a) la funzione del consumo; 
b) la funzione della domanda degli investimenti; 
c) la funzione della domanda di lavoro dei dipendenti privati. 


Un semplice modello econometrico etc. 301 
"EEA ES II 


a) Funzione del consumo. 


Lo studio del fenomeno « consumo » è stato compiuto impie- 
gando due diverse equazioni. La prima contiene, al secondo mem- 
bro, una sola variabile: il reddito nazionale ai prezzi di mer- 
cato (1); nella seconda relazione, invece, appaiono quattro varia- 
bili, ottenute dalla disaggregazione del reddito nazionale. Per- 
tanto, la nostra ipotesi di base è che le quantità di beni consu- 
mati varieranno al mutare del reddito a disposizione dei consu- 
matori; per cui, in periodi di prosperità i consumatori aumen- 
teranno i loro acquisti, mentre in periodi di depressione i con- 
sumi diminuiranno. Dobbiamo altresì aggiungere che entrambe 
le equazioni del consumo sono state formulate in base all’ipotesi 
avanzata da D. H. ROBERTSON, secondo la quale il consumo in 
un dato periodo di tempo è una funzione del reddito percepito 
in un periodo precedente. Compito primo, dunque, è stato quello 
di stabilire lo sfasamento temporale da attribuire alla variabile 
«reddito nazionale ai prezzi di mercato ». 

a’) Consideriamo la collettività italiana e classifichiamo i 
suoi componenti in alcune categorie, a seconda dei periodi di 
tempo nei quali essi percepiscono il loro reddito. Potremo, quindi, 
stabilire le seguenti tre categorie: operai; dirigenti, impiegati e 
pensionati; individui che esercitano un’attività economica indi- 
pendente. Orbene, tenuto conto dei periodi di tempo mei quali 
essi vengono in possesso dei loro emolumenti avremmo dovuto 
stabilire: uno sfasamento di 15 giorni per i redditi percepiti 
dagli operai; di 30 giorni per gli appartenenti alla seconda 
categoria; ed uno sfasamento di poco superiore a quest’ultimo 
(da 30 a 60 giorni) per coloro che esercitano un’attività econo- 
mica indipendente. 

In base a questo criterio e poichè il fenomeno « consumo » è 
esaminato per anni solari, avremmo dovuto considerare, segna- 
tamente, i redditi percepiti dagli appartenenti alle tre suddette 
categorie economiche nel mese di dicembre. Senonché tale mese 
difficilmente potrebbe essere assunto quale (normale », sia per 
l’entità dei redditi percepiti (la maggior parte degli individui gode, 


(1) Poiché il fenomeno «consumo » comprende i beni prodotti in Italia 
(al netto delle esportazioni) e quelli importati dall estero, nella relativa 
equazione strutturale abbiamo posto la variabile « reddito nazionale ai prezzi 
di mercato » in luogo di « prodotto netto ai prezzi di mercato », allo scopo 
di tener conto dell'apporto netto dall' estero. 
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come è noto, di redditi superiori per effetto delle gratifiche nata- 
lizie) quanto per l’ammontare delle spese in beni di consumo. Nè 
d’altro canto, almeno così riteniamo, può essere ritenuto rap- 
presentativo, ai nostri fini, il mese di novembre, nel quale parte 
del reddito percepito è destinato a far fronte a spese di carattere 
stagionale (riscaldamento ed abbigliamento). In vista di ciò, 
abbiamo preferito risalire al mese di ottobre; adottando, di con- 
seguenza, uno sfasamento temporale di tre mesi. Quindi, si sup- 
porrà che il livello del consumo della collettività italiana, in un 
dato anno solare, dipenda dall’ammontare dei redditi percepiti 
dai suoi componenti nei primi tre trimestri dello stesso anno più 
quello relativo agli ultimi tre mesi dell’anno precedente. Per- 
tanto, la funzione del consumo potrà essere espressa dalla seguen- 
te relazione lineare : 


[1] Cr= og Rezaya 


ossia, il consumo complessivo della collettivitá italiana al tem- 
po t (C,) dipende dal reddito nazionale ai prezzi di mercato 
del corrispondente periodo, corretto da uno sfasamento trime- 
strale (R;-,;,) e da un parametro a, (propensione marginale al 
consumo). Precisiamo che la variabile C, è endogena; esogena 
R,-1/4, essendo predeterminata. 

Oltre a ciò si è voluto considerare l’impiego del reddito 
a disposizione dei consumatori italiani, relativamente a due capi- 
toli di spese, che hanno assorbito il 78,1% dei consumi globali 
nel 1951 ed il 77,3% nel 1952. Essi riflettono i «consumi ali- 
mentari ) e «le spese in vestiario, abbigliamento, tessuti per 
uso casalingo, ecc. » (1). Questa ulteriore analisi è stata com- 
piuta per valutare statisticamente la propensione marginale della 
nostra collettività rispetto ai due suddetti capitoli di spesa; 


(1) I dati relativi ai « consumi alimentari » e « vestiario, abbigliamento, 
tessuti per uso casalingo, ecc. » sono valutati dall'Istituto centrale di stati- 
stica e sono contenuti nelle Relazioni generali sulla situazione economica 
del Paese, presentate annualmente al Parlamento dal Ministro del Tesoro. 
Per maggior comodità essi sono stati riportati nella tabella n. 1. in appendice. 
In merito ai criteri seguiti dall'Istituto centrale di statistica per la valutazione 
delle spese per le due suddette voci si rinvia a Studi sul Reddito Nazionale, 
in Annali di Statistica, serie VIII, vol. III, cap. III, par. 9 « Destinazione 
economica del reddito nazionale », pagg. 120-121. | 


Un semplice modello econometrico etc. 303 
_—————+—++—e€e ‘e e III een at SE 


ed a tale riguardo sono state formulate le due seguenti relazioni : 


117 At = ae Rt_114 
(17 Vi = as Riafa 


dove At e Vi (variabili endogene) esprimono, rispettivamente, 
il valore dei consumi alimentari e le spese effettuate, nel tempo t, 
in vestiario, abbigliamento, tessuti per uso casalingo, ect; 1 
parametri a,, a, le propensioni marginali al consumo per i due 
suddetti capitoli di spesa; R;_44 il reddito nazionale ai prezzi 
di mercato, con sfasamento trimestrale. 

a”) Per quanto concerne la seconda equazione strutturale 


relativa al «consumo » essa è stata ottenuta, come si è detto 
in precedenza, disaggregando il reddito nazionale ai prezzi di 
mercato in quattro variabili: «reddito spendibile dei dipendenti 
privati » (1), « reddito spendibile dei dipendenti pubblici » (2), 
«reddito spendibile dei pensionati statali e di coloro che hanno 
usufruito di prestazioni degli Istituti di Previdenza » (8), « red- 


(1) Secondo uno studio compiuto dal Prof. F. BANDETTINI — del Centro 
per la statistica aziendale — Un indice del reddito di lavoro dipendente, 
in « Previdenza Sociale », marzo-aprile 1952, il « reddito spendibile » è quello 
derivante da salari, stipendi ed assegni familiari; con esclusione dei contri- 
buti per la previdenza sociale. In merito ai criteri seguiti dall’ A. per de- 
terminare tali redditi, si rinvia alla pubblicazione citata. Al Prof. BANDETTINI 
rivolgo il mio vivo ringraziamento per avermi fornito chiarimenti ed ulteriori 
osservazioni empiriche, non risultanti nel Suo studio. 

(2) La voce «dipendenti pubblici» comprende tutti i dipendenti dello 
Stato (compreso le FF. SS.), le forze armate (esclusi i militari di leva), i 
dipendenti dei Comuni, delle Provincie, delle Opere Pie, delle Camere di 
Commercio, ecc. 

(3) Il «reddito spendibile dei pensionati statali e di coloro che hanno 
usufruito di prestazioni degli Istituti di Previdenza » comprende le pensioni 
statali, dirette ed indirette, erogate dai vari ministeri ed Aziende autonome, 
nonchè le somme in danaro corrisposte dagli Istituti di Previdenza (esclusi 
gli assegni familiari, in quanto già compresi nel reddito spendibile dei di- 
pendenti privati e pubblici). 

Gli ammontari annuali delle pensioni statali, dirette ed indirette, sono 
stati desunti dai bilanci di previsione di ciascun Ministero, dopo aver operato 
la media aritmetica degli importi previsti in due esercizi finanziari conse- 
cutivi. D'altro canto, i valori annuali delle prestazioni in danaro degli Istituti 
di Previdenza sono stati tratti dal Compendio Statistico Italiano, per gli 


anni 1951 e 1953. 
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dito spendibile degli individui che esercitano un’attività econo- 
mica indipendente » (1). 

Agli effetti delle operazioni di stima, però, le suddette quat- 
tro variabili sono state raggruppate in due classi. Nella prima, 
sono inclusi i compomenti della collettività italiana che, in via 
induttiva, presentano un’elevata propensione al consumo; nella 
seconda, coloro che hanno una minore propensione. Pertanto, 
dopo aver attribuito alle variabili in esame uno sfasamento tri- 


mestrale — per le ragioni esposte al punto a’) — la nuova rela- 
zione del consumo assumerà la forma : 
[1] Ce = Ba (Stasa + S 1414 + S"t-1/4) + Ba St-1J4 


dove: St, St, S”, sono, rispettivamente, il reddito spendibile 
dei dipendenti privati, di quelli pubblici, dei pensionati statali 
e di coloro che hanno usufruito prestazioni degli Istituti di Pre- 
videnza; S'”, il reddito spendibile degli individui che esercitano 
un’attività economica indipendente: t-1/4 lo sfasamento trime- 
strale; 8, e B, due parametri che indicano le propensioni mar- 
ginali al consumo. 

Nella suddetta relazione strutturale la variabile C, è endo- 
gena; le rimanenti: St-1/4, S't14, S't-171 9 S'i-4ja esogene. 

Prima di esaminare la funzione della domanda degli investi- 
menti precisiamo che solo l’equazione del consumo contrassegnata 
con [1] farà parte del modello; le restanti, ossia: [I], 
[I], [I"] saranno considerate separatamente. 


b) Funzione della domanda degli investimenti. 


L’esame del fenomeno «investimenti netti ) è avvenuto in 
base all’ipotesi che, in un dato periodo di tempo, esso sia fun- 
zione del reddito che i componenti di una data collettività hanno 
conseguito in passato. L’esistenza di uno sfasamento temporale 
nel reddito è, senza dubbio, necessaria perchè la nostra indagine 
rimanga, il più possibile, aderente alla realtà. 

Purtroppo, ia brevità del periodo di tempo osservato unita- 


(1) In questa categoria sono compresi: i commercianti, i professionisti, 
i capitalisti, gli artigiani, gli agricoltori diretti, ecc. La relativa serie tem- 
porale è stata ottenuta sottraendo dal valore del reddito nazionale, ai prezzi 
di mercato, i redditi spendibili relativi alle tre categorie economiche di in- 
dividui: dipendenti privati, dipendenti pubblici, pensionati statali e coloro 
che hanno usufruito di prestazioni degli Istituti di Previdenza. 


Un semplice modello econometrico etc. 305 


mente all’impossibilità di disporre di serie statistiche rilevate 
almeno trimestralmente, non ci hanno permesso di stabilire, 
mediante l’osservazione empirica, la grandezza di tale sfasa- 
mento (1). Pertanto, in vista del tempo richiesto per la forma- 
zione del risparmio, la sua raccolta ed il suo utilizzo in attività 
produttive, abbiamo attribuito alle variabili, che appaiono nel- 
l’equazione della domanda degli investimenti, uno sfasamento 
annuale. 

Poichè i componenti della collettività italiana sono stati rag- 
gruppati in quattro categorie: dipendenti privati; dipendenti 
pubblici; pensionati statali e coloro che hanno usufruito di pre- 
stazioni di Istituti di Previdenza; ed individui che esercitano 
un’attività economica indipendente; la nostra equazione strut- 
turale degli investimenti netti accoglierà, nel secondo membro, 
le suddette quattro variabili (2). Ossia : 


[2] I IU (Sea -+ Sia + 51-14) a Vs Su 


in cui: I, rappresenta l’ammontare complessivo degli investi- 
menti netti effettuati in Italia, al tempo t; St-1, S't-4, 1-4, S1-4 
sono, rispettivamente, i redditi spendibili degli appartenenti alle 
quattro categorie economiche di individui, in cui è stata divisa 
la nostra collettività; redditi relativi al tempo t-1, ossia aventi 
uno sfasamento temporale di un anno; i parametri y,, y: sono 
le propensioni marginali ad investire. 

La variabile I, è endogena; le rimanenti, invece, essendo 
predeterminate, sono considerate esogene. 

Evidentemente la suddetta relazione riproduce solo in parte 
il fenomeno «investimenti ». In effetti, il volume degli investi- 
menti effettuati da una collettività in un dato periodo di tempo 
dipende da molteplici fattori; alcuni di natura tecnica (gradi di 
capacità produttiva inutilizzata, nuove possibilità offerte dalla 
tecnica industriale, ecc.) ed altri di natura economica (i profitti 


(1) In merito alla determinazione dello sfasamento temporale esistente 
tra il movimento di date variabili economiche e nel caso che lo studioso 
non disponga di alcuna indicazione a priori, per indagini compiute in pre- 
cedenza, si seguono, generalmente, due diversi criteri: mediante un grafico sto- 
rico, che mostra lo sviluppo delle variabili che si considerano; oppure, mediante 
l'applicazione di particolari procedimenti statistici (correlazione multipla). 

(2) Come per l'equazione del consumo, contrassegnata con [1], nella re- 
lazione [2] abbiamo raggruppato in due classi gli appartenenti alla nostra 
collettività, a seconda della loro diversa propensione ad investire. 
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conseguiti dalle societá, ma non distribuiti agli azionisti; il tasso 
di interesse; le disponibilità monetarie delle società; il volume 
delle scorte; ecc.). Inoltre, migliori risultati sarebbero stati con- 
seguiti qualora avessimo potuto disaggregare la variabile I, in: 
investimenti in impianti ed attrezzature ; in scorte ; ecc. Purtroppo, 
però, la mancanza di ulteriori serie temporali di osservazioni 
empiriche non ci ha permesso di costruire un’equazione strut- 
turale contenente un numero di variabili maggiore di quello 
che appare nella [2]. 


c) Funzione della domanda di lavoro dei dipendenti privati. 


Oltre alle due relazioni precedenti abbiamo voluto esaminare 
anche quella relativa alla domanda di lavoro dei dipendenti pri- 
vati, per determinare la parte di prodotto netto del settore pri- 
vato, al costo di fattori (1), destinato a tale categoria economica 
di individui; non dimenticando che il volume degli emolumenti 
dipende da molti fattori: dalla produttività della mano d'opera, 
dalla potenza dei sindacati, dallo stato di occupazione, dalla 
legislazione, ecc. 

Supponendo che tra le due ricordate variabili esista una 
relazione diretta, per cui le retribuzioni ai dipendenti privati 
aumentano con il crescere del valore della produzione e vices 
versa, abbiamo stabilito la seguente equazione di tipo lineare : 


[3] S =5P, 


dove: S: è il reddito spendibile dei dipendenti privati; P+ il pro- 
dotto netto del settore privato, al costo dei fattori; è un para- 
metro che esprime la quota del prodotto netto destinato agli 
appartenenti della categoria economica in esame. Entrambe le 
variabili St e P: sono considerate endogene. 


x x + 


Ciò premesso, data la presenza di quattro variabili endogene : 
consumo complessivo (C:), investimenti netti (I:), reddito spen- 


(1) Come risulta dalla pubblicazione Studi sul Reddito Nazionale op. cit. 
il prodotto netto del settore privato, al costo dei fattori, è stato ottenuto dopo 
aver determinato il valore complessivo della produzione di beni e servizi del 
settore in questione e sottratto da tale valore quello delle materie prime ed 
ausiliarie impiegate nella produzione. Si è dedotto, altresì, l'ammontare degli 
ammortamenti dei capitali fissi impiegati nel processo produttivo. 
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dibile dei dipendenti privati (S,), prodotto netto del settore pri- 
vato, al costo dei fattori (P,), il nostro modello sara costituito 
dalle seguenti equazioni : 


[1] Ci = 8, (Sepa + Sia + Stay) + 8, 5-44 


ossia il consumo della collettività italiana, al tempo t, dipende 
dal reddito che i dipendenti privati, i dipendenti pubblici, i pen- 
sionati statali e coloro che hanno usufruito di prestazioni degli 
Istituti di Previdenza, e gli individui che esercitano un’attività 
economica indipendente, hanno percepito nel periodo t-1/4; 


[2] Ty = y (Sta + Sia + Sia) + y, Si 


ovvero gli investimenti netti effettuati in Italia al tempo t sono 
funzione dei redditi percepiti, nel periodo t-1, dagli appartenenti 
alle quattro categorie economiche di individui, in cui abbiamo 
diviso la nostra collettività; 


[3] =P, 


cioè gli emolumenti erogati ai dipendenti privati dipendono dal 
livello del prodotto netto del settore privato, al costo dei fattori; 


[4] Ci + L = Ste +8: + SU + 5” (1) 


il valore del consumo e degli investimenti netti risulta dalla 
somma dei redditi percepiti dai cittadini italiani. 

Oltre a ció, dovremo stimare i parametri contenuti nelle 
relazioni [I], [I’] e [17], di cui al punto a’). 


[1] Ce ="«, Riina 


il consumo complessivo al tempo t dipende dal reddito nazionale, 
ai prezzi di mercato, del corrispondente periodo di tempo, a meno 
di uno sfasamento trimestrale ; 


[I°] At = xy Ri-1/4 


il valore dei beni alimentari consumati dalla collettività italiana, 
al tempo t, è funzione del reddito nazionale, ai prezzi di mer- 


(1) L'ultima relazione (identità contabile) è stata posta per completare 
il sistema. 


HU ee A AA 
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cato, del periodo t-1/4; 
[ES] Vi —— ¡My Ri-1/4 


le spese in vestiario, abbigliamento, tessuti per uso casalingo, ecc. 
effettuate al tempo t dipendono dal reddito percepito dai citta- 
dini italiani nel periodo t-1/4. 

Tutte le variabili comprese nel modello e nelle ulteriori tre 
equazioni strutturali sono espresse in miliardi di lire 1952. 
Mentre quelle che appaiono nelle relazioni relative al « consumo », 
ossia quelle contrassegnate con [I], [I], [1], [1], sono state 
deflazionate applicando i coefficienti di trasformazione dei valori 
della lira, in base agli indici del costo della vita; il deflaziona- 
mento delle variabili risultanti nelle relazioni degli « investimenti 
netti » e della « domanda di lavoro dei dipendenti privati » — cioè 
le [2] e [3] — è avvenuto mediante i coefficienti di trasforma- 
zione dei valori correnti della lira, in base agli indici dei prezzi 
in grosso (1). 


2) IDENTIFICAZIONE DELLE EQUAZIONI STRUTTURALI E STIMA DEI PARA- 
METRI. 


Prima di stimare i parametri contenuti nel modello dobbiamo 
esaminare se le osservazioni empiriche, relative alle variabili che 
appaiono nel sistema, possono realmente fornire informazioni sui 
parametri considerati e risultanti nel modello. In altri termini, 
dobbiamo verificare se le relazioni strutturali, che compongono 
il modello, sono identificabili. 

Premesso che la stima dei parametri sarà effettuata non 
simultaneamente, ma equazione per equazione, sarà sufficiente 
verificare se il modello soddisfa alla condizione necessaria; 
ossia se il numero delle variabili non comprese in ogmi relazione, 
ma figuranti nel sistema, risulta sempre almeno eguale a quello 
delle equazioni strutturali meno uno. Poichè, come è facilmente 
dimostrabile, tutte le relazioni del sistema soddisfano a questa 
condizione, diremo che il modello è identificato. 

Ciò premesso, esponiamo i valori numerici dei parametri con- 
tenuti nelle equazioni [I], [1], [I"] e nel modello, ottenuti 
applicando il metodo dei minimi quadrati : 


(1) I relativi valori sono stati tratti dal Compendio Statistico Italiano 
1953, pagg. 310-311. 
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[1] Cr = 0,748 ri-sj4 (1) 

[1°2] at = 0,257 risa 

[ES] ve = 0,110 rig 

[19] St == 1016 a sia LE e 0,076 aa 
[29] iy = 0,036 (sia + sua + 8-4) + 0,191 54 

[8*] st == 0,312 pr 


dove le lettere minuscole esprimono, come è noto, le deviazioni 
delle corrispondenti variabili economiche dalle rispettive medie 
aritmetiche. 

Dall’equazione strutturale [I] si può ricavare il valore del 
moltiplicatore italiano, sostituendo nella relazione : 


ad «, il valore 0,748. Ne risulta che k è uguale a 3,968 (2). 

Per determinare la differenza risultante tra i dati osservati 
e quelli calcolati, dopo aver risalito dagli scarti ai valori originali 
(non si dimentichi che i valori dei parametri stimati sono espressi 
in termini di scarti), dovremo sostituire, in tali relazioni, alle 
variabili i valori assunti nel tempo e posti nella tabella n. 1, 
in appendice. Tale raffronto è stato effettuato mediante dia- 
grammi, disegnati a pagg. 312-313. 

Iniziamo, dunque, dalla relazione del consumo, contrasse- 
gnata con [I]: 


[18] Ct = 0,748 Pi—4/4 


(1) A questo riguardo rammentiamo che Gene H. Fisuer nell’ articolo 
A Simple Econometric Model for the United States, 1947-1950, pubblicato 
in «The Review of Economics and Statistics», febbraio 1952, pagg. 46 e 
seguenti, ha stimato la propensione marginale al consumo statunitense in 
0,608, impiegando una relazione simile alla nostra. Sebbene il periodo di 
tempo da noi considerato non sia lo stesso di quello contemplato dallo studioso 
americano, purtuttavia possiamo dire che, all’ incirca, la propensione marginale 
al consumo della collettivitá italiana, rispetto a quella statunitense, risulte- 
rebbe superiore di quasi il 25%. 

(2) Per quanto concerne la relazione tra il moltiplicatore ed il reddito 
secondario, si veda, in particolare, F. pi Fenizio, Economia politica, E. 
Hoepli, Milano, 1951, pagg. 500 e seguenti; M. De VERGOTTINI, Considera- 
zioni sul calcolo del reddito nazionale dell’ Italia nel 1952, in « L’ In- 


dustria », 1953, n. 3, pag. 504. 
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Dopo aver sottratto da ogni variabile i valori assunti dalle 
rispettive medie aritmetiche, ossia : 


(C, — 7.430,594) == 0,748 (Rita — 8.344, 921) 
otterremo : 
C, = 0,748 Ri-1/4 + 1.188,593 


Sostituendo i valori annuali deflazionati, avremo : 


1948 6.599,204 = 0,748 - 7.323,976 + 1.188,593 = 6.666,927 
1949 6.983,667 = 0,748 - 7.702,406 + 1.188,593 = 6.949,992 
1950 7.665,077 = 0,748 - 8.498,233 + 1.188,593 = 7.545,271 
1951 7.899,022 = 0,748 - 9.027,512 + 1.188,593 = 7.941,172 
1952 8.006,000 = 0,748 - 9.172,479 + 1.188,593 = 8.019,607 


Consideriamo, ora, l’equazione [1]: 
[12] ar = 0,257 riali 
da cui: 
(A; — 4.410,80) = 0,257 (Ri-—1j4 — 8.844,921) 
ossia : 
At = 0,257 Ri-1j1 + 2.266,155 
Quindi : 


1948 4.109,046 = 0,257 - 7.323,976 
1949 4.291,305 = 0,257 - 7.702,406 
1950 = 4.463, 861 0,257 - 8.498,233 2.266,155 = 4.450,201 
1951  4.565,167 = 0,257 - 9.027,512 2.266,155 = 4.586,225 
1952  4.633,000 = 0,257 - 9.172,479 + 2.266,155 = 4.623,482 


2.266,155 = 4.148,417 
2.266,155 = 4.245,673 


Per quanto concerne l’equazione [1'”]: 
[19] vr = 0,110 riale 
avremo : 
(Vi — 1.113,80) = 0,110 (Ri_4)4 — 8.344,921) 
cioè : 
Vi = 0,110 Riu + 195,859 


Dunque : 


19:8 1.004,07: = 0,110 : 7.323,976 + 195,859 = 1.001,496 

1949 1.030,229 = 0,110 - 7.702,406 + 195,859 = 1.043,124 

1950 1.139,125 = 0,110 - 8.498,233 + 195,859 = 1.130,665 

1951 1.251,000 = 0,110 - 9.027,512 + 195,859 = 1.188,885 
+ 


1952 1.145,000 


Il 


0,110 + 9.172,479 195,859 = 1.204,832 
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Esaminiamo ora la relazione strutturale [1°] : 


[1°] Cit== 1,016 (st—4/4 a SII dk 5"”_1/4) DE 0,576 sayy 
(Ci — 7,480,594) = 1,016 (Sir + Si-41 + Sia — 3.897,249) + 
+ 0,576 (S44), — 4.447,671). 


OVVero : 
Ci = 1,016 (Sisa + Stays + 89-414) + 0,576 8" 474 + 909,131 


Pertanto : 


1948 6.599,204 1,016 : 3.483, 458 0,576 - 3.840,518 6.660, 462 
1949  6.983,667 1,016 - 3.661,241 0,576 - 4.041,162 + 909,131 = 6.956,661 


+ + 909,131 
+ + 

1950  7.665,077 = 1,016 - 3.983,480 + 0,576 - 4.514,753 + 909,131 7.556,845 
+ + 
+ + 


I 


Il 


1951 7.899,022 1,016 + 4.075,025 0,576 + 4,952,487 209,131 = 7.901,988 
1952  8.006,000 = 1,016 - 4.283,044 0,576 + 4.889,135 909,131 = 8.077,018 


In merito all’equazione degli investimenti netti [2°]: 
[28] i, = 0,036 (se_a + sia + 5-4) + 0,191 5, 
avremo : 
(I, — 1.056,230) = 0,036 (S,_, + Sr, + Si — 8.808,939) + 
+ 0,191 (S”%_4 — 4.365,366) 
I, = 0,036 (Sta + Sra + St_1) + 0,191 S%-4 + 85,323 


Da cui: 
1919 920,608 = 0,036 - 3.360,272 + 0,191 - 3.658,985 + 85,323 = 905,159 
1950 1.012,704 = 0,036 - 3.831,272 + 0,191 - 4.394,125 + 85,323 = 1.062,527 
1951 1.108,608 = 0,036 - 3.692,213 + 0,191 - 4.571,356 + 85,323 = 1.091,372 
1952  1.183,000 = 0,036 : 4.352,000 + 0,191 - 4.837,000 + 85,323 = 1.165,862 


Infine, dall’equazione relativa alla domanda di lavoro dei 
dipendenti privati : 


[38] se= 0,312 pi 
(St — 2.502,838) = 0,312 (P, — 6.095,846) 
Sh = 0,312 Pi =— 600,934 


avremo : 


19148  2.091,310 = 0,312 - 4.984,204 + 600,934 = 2.156,03: 
1949  2.375,435 = 0,312 : 5.403,350 + 600,934 = 2.286,77) 
1950 2.652,833 = 0,312 - 6.352,809 + 600,934 = 2.583,010 
1951 2.532,613 = 0,312 : 6.547,776 + 600,934 = 2.643,80 
1952  2.862,000 = 0,312 : 7.191,000 + 600,934 = 2.844,525 
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Il raffronto tra l’andamento delle serie temporali dei dati 
osservati e calcolati è stato compiuto mediante i seguenti dia- 
grammi; in numero eguale a quello delle equazioni strutturali 
formulate in precedenza, tranne la [4] che è un’identità contabile. 


[19] Cr = 0,748 Rey, + 1.188,593 [1/8] At = 0,257 Rey, + 2.266,155 
(in miliardi di lire 1952) (in miliardi di lire 1952) 


8100 


48 49 50 51 52 48 49 50 51 52 
— Ct (eq. del consumo: dati osservati) — At (eq. beni alimentari: dati osserv.) 
--- Cr (eq. del consumo: dati calcolati) --- At (eq. beni alimentari: dati calcol.) 


[I] Vi = 0,110 Re 1), + 195,859 [19] Ce = 1,016 (St-1),+S't-1), + S'y) + 
(in miliardi di lire 1952) + 0,576 S’/"4-1), + 909,131 
(in miliardi di lire 1952) 


48 49 50 54 52 48 49 50 54 52 
— Vi (eq. vestiario, ecc.: dati osservati) — Ci (eq. del consumo: dati osservati) 
--- V! (eq. vestiario, ecc.: dati calcolati) --- Cr(eq. del consumo: dati calcolati) 
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[29] Ie — 0,036 (Si4 +8S4-4+8%-1)+ [3%] St =0,312 Pi + 600,934 
+ 0,191 S'%4_4 + 85,323 (in miliardi di lire 1952) 
(in miliardi di lire 1959) 
1200 
1150 


1100 


1050 


950 


900 
49 50 51 52 48 49 50 51 52 
— It (eq. investimenti netti: dati os- — Si (eq. domanda lavoro dipendenti 
servati) privati: dati osservati) 
--- It (eq. investimenti netti: dati cal- --- St(eq. domanda lavoro dipendenti 
colati) privati: dati calcolati) 
CONCLUSIONI 


Come è stato detto all’inizio, con la presente indagine eco- 
nometrica, di natura dinamica, ci siamo proposti di misurare 
i valori numerici di taluni importanti parametri del sistema 
economico italiano, per gli anni 1948-1952; nonché di verificare 
l’attendibilità delle osservazioni empiriche impiegate. Orbene, esa- 
miniamo, sia pure brevemente, i risultati conseguiti. 

Innanzitutto, il valore del parametro che appare nell’equa- 
zione strutturale [I] conferma l’elevata propensione marginale 
al consumo della collettività italiana. E tenuto conto dei risultati 
conseguiti dalla stima delle relazioni [I] e [1”], ne deriverebbe 
che se il reddito nazionale del periodo ottobre 1952 - settem- 
bre 1953 avesse raggiunto il livello di 9800 miliardi di lire 1952, 
le spese in beni di consumo, per il medesimo periodo di tempo, 
ammonterebbero ad oltre 8600 miliardi, di cui quasi 4800 miliardi 


21 
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in consumi alimentari e circa 1275 miliardi in vestiario, abbi- 
gliamento, tessuti per uso casalingo, ecc. (1). 

Per quanto concerne, poi, il valore assunto, nella [1*], dalla 
propensione marginale al consumo dei dipendenti privati, dei 
dipendenti pubblici, dei pensionati statali e di coloro che hanno 
usufruito di prestazioni, in danaro, degli Istituti di Previdenza, 
appare evidente che esso à sensibilmente superiore a quello reale. 
A nostro avviso, oltre alla relativa attendibilità del reddito nazio- 
nale, due ordini di cause hanno contribuito, principalmente, ad 
ottenere un valore in eccesso. In primo luogo, le valutazioni degli 
emolumenti corrisposti alle prime due categorie di individui (St 
e S) sono leggermente in difetto; in secondo luogo, per man- 
canza di osservazioni empiriche, non abbiamo potuto considerare 
le prestazioni in natura degli Istituti di Previdenza e, soprat- 
tutto, le prestazioni, in danaro ed in natura, effettuate dalle 
varie opere assistenziali. Pertanto, una parte non irrilevante del 
reddito nazionale ai prezzi di mercato (dall’8 al 10%), attri- 
buita agli individui che esercitano un’attività economica indipen- 
dente, dovrebbe essere trasferita agli appartenenti alle categorie Ss, 
S’%, Se. In questo modo, la propensione marginale al consumo 
di queste ultime tre categorie di soggetti economici avrebbe 
un’elevata probabilità di corrispondere a quella effettiva. 

I due ordini di cause or ora esposti hanno pure influenzato, 
sebbene in misura quasi trascurabile, le relazioni strutturali degli 
investimenti netti e della domanda di lavoro dei dipendenti pri- 
vati. Infatti, mentre il valore numerico stimato della propensione 
marginale ad investire dei dipendenti privati, dipendenti pub- 
blici, pensionati statali e coloro che hanno usufruito delle pre- 
stazioni di Istituti di Previdenza risulta leggermente in difetto, 
la propensione marginale ad investire degli individui della cate- 
goria S”", è lievemente in eccesso. 

Infine, dalla equazione [3*] risulterebbe che, a meno della 
costante, circa un terzo del prodotto netto del settore privato, 
al costo dei fattori, è distribuito ai dipendenti privati sotto forma 
di salari, stipendi ed assegni familiari. 


(1) Dall'applicazione del metodo dei minimi quadrati alla relazione: 


Ci = x Rx 
si è ottenuto: 
C; = 0,787 Rr — 884,708 . 


Pertanto, se nell’anno 1953 il reddito nazionale ai prezzi di mercato — de- 
flazionato in lire 1952 — fosse ammontato a 9800 miliardi, le spese in beni 
di consumo sarebbero risultate di circa 8600 miliardi di lire. 
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SUMMARY 
A Simple Econometric Model of the Italian Economic System, 1948-1952 


Economic models with several equations, intended to show the inter- 
dependent variations of a given number of phenomena, have for some time 
been used in research of a quantitative character. Besides being employed 
for micro-economic studies, such models have also been applied to the 
economie systems of particular countries, either for the interwar or the post- 
war period, for the study of cyclical fluctuations. 

In Italy, however, the use of econometric models has so far been limited 
to the study of demand and supply with respect to certain products and not 
for any macro-economic research. The reason for this is chiefly the scarcity 
of empirical observations which are needed for the statistical measurement 
of the parameters of structural relations. 

Since the end of the last war the Istituto Centrale di Statistica and the 
Centro per la statistica aziendale at Florence have collected some interesting 
empirical material on the basis of which the Author has attempted to make 
a study of the Italian economic system for the period 1948-1952. 

The object of the greatly simplified model was twofold: first, to furnish 
some indications on the probable numerical value of certain important 
parameters in the Italian economic system; and second, and most important, 
to verify the reliability of certain statistical aggregates computed by the 
above-mentioned Institutes. 

In the present study the Author examines the consumption function; the 
function of investment demand; and the function of labour demand in the 
private sector. Seeing that the period of observation was so short, non- 
stochastic relations bave been used. 

There are four endogenous variables: total consumption; net investment; 
private employee compensation and the net product of the private sector. 
The model therefore has four equations. Further, three equations were set up, 
regarding total consumption, food consumption, expenditure on clothing of 
all kinds, household textile goods etc. 

All the variables contained in the model and in the additional structural 
equations are expressed in 1952 lire. These figures were obtained by deflating 
current values by the transformation coefficients of the lira based on the 
cost of living index, for some variables, and for others, based on the 
wholesale price index. 

Before assigning values to the parameters contained in the model, the 
Author investigated whether the empirical observations relative to the variables 
appearing in the system could really furnish information about the parameters 
under consideration, which resulted from the model. In other words, he 
tried to see whether the structural relations could be identified. Then he 
applied the method of least squares, for each equation separately; the values 
obtained were then confronted with those observed, also in diagrammatic form. 
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Besides commenting on the values of the parameters obtained, the 
Author shows the need for undertaking a reassessment of the series utilized, 
so as to achieve a greater degree of reliability, and for publishing statistical 
data on the transfer of incomes, in view of their importance in Italy. 


RÉSUMÉ 


Un modèle économetrique simple relatif à l’économie italienne 
pendant la période 1948-1952 

Depuis quelque temps les modèles économetriques à plusieurs équations 
destinés à démontrer les variations interdépendantes d’un nombre donné de 
phénomènes sont utilisés pour des recherches de caractère quantitatif. De 
tels modèles adaptés à des études micro-économiques servent également à 
l’étude des fluctuations cycliques de pays déterminés pour la période d'avant 
ou celle d’après guerre. 

En Italie les modèles économetriques ont été appliqués d’une façon limitée 
à l’étude de |’ offre et de la demande de certains produits; ils n’ont pas été 
utilisés pour la recherche macro-économique. On en trouvera la cause surtout 
dans le nombre très restreint d' observations empiriques qui seraient neces- 
saires pour mesurer à l’aide de la statistique les paramètres des relations 
structurelles. 

Depuis la fin de la dernière guerre |’ Istituto Centrale di Statistica et 
le « Centro per la statistica aziendale » de Florence ont accompli quelques 
recherches intéressantes; sur cette base l’ Auteur à fondé une analyse du 
système économique italien pendant la période de 1948 à 1952. 

Le but du modele, très semplifié, est d'une part de fournir certaines in- 
dications sur la valeur numérique probable de quelques paramètres importants 
de l’économie italienne et surtout de vérifier la possibilité d’appliquer cer- 
taines statistiques de grands aggregats resultant de recherches entreprises 
par les Instituts mentionnés ci-dessus. 

Dans son étude |’ Auteur examine la fonction de la consommation, celle 
de la demande d’investissements et la fonction de la domande de main 
d’ oeuvre. Vu la courte periode d’observation, des relations non stocastiques 
ont été utilisées. 

Le modèle est composé de quatre équations correspondant aux quatre 
variables endogènes présentées, à savoir : la consommation, les investissements 
nets, le revenu dépensable des travailleurs, le produit net du secteur privé. 
L'auteur y ajoute trois équations se référant à la consommation générale, la 
consommation de produits alimentaires, les dépenses pour l’habillement, pour 
les textiles à usages domestique, etc. 

Toutes les variables comprises dans le modèle et les équations additio- 
nelles sont exprimées en lire valeur de 1952; les valeurs courantes ont été 
transformées sur la base des indices du coût de la vie ou de ceux des prix 


de gros pour certaines variables. 
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Avant d'estimer les paramètres contenus dans le modèle l’Auteur pose 
la question de savoir si les observations empiriques relatives aux variables 
du système peuvent vraiment fournir des informations sur les paramètres du 
modèle. En d’autres termes il vérifie si les relations structurelles sont iden- 
tifiables. La méthode des carrés minima est appliquée séparément à chaque 
équation et les valeurs ainsi obtenues sont comparées avec celles qui découlent 
de l’observation. L’ Auteur se sert également de diagrammes à cet effet. 

Il commente les valeurs des paramètres obtenus et met en relief la ne- 
cessité de contrôler à nouveau les séries utilisées. Il souligne l’intérêt qu'il 
y aurait à publier les données statistiques sur le transfert des revenus en 
vue de leur importance pour |’ Italie. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Ein einfaches oekonometrische Modell der italienischen Volkswirtschaft fuer 
den Zeitabschnitt 1948-1952 


Seit einiger Zeit werden oekonometrische Modelle, die durch mehrere 
Gleichungen definiert sind und die zur Dastellung der abhaengigen Varia- 
tionen einer gegebenen Anzahl von Erscheinungen bestimmt sind, zu Unter- 
suchungen quantitativen Charakters verwendet. Derartige Modelle wurden 
mikro-oekonomischen Untersuchungen angepasst, wurden aber auch darueber 
hinaus auf die Wirtschaftssysteme bestimmter Laender angewendt, so z. B. 
auf das Studium der Wirtschaftsschwankungen in der Vor- und Nach- 
kriegszeit. 

In Italien wurden bisher oekonometrische Modelle nur fuer Untersu- 
chungen von Angebot und Nachfrage einiger Produkte verwendet, nicht 
aber fuer makro-oekonomische Untersuchungen. Die Begruendung dafuer 
ist hauptsaechlich in Fehlen von genugend empirischen Beobachtungen zu 
suchen, die fuer die statistische Messung der in den strukturellen Bezie- 
hungen enthaltenen Parameter unerlaesslich sind. 

Seit Kriegsende haben das Istituto Centrale di Statistica und das « Centro 
per la statistica aziendale » in Florenz einige interessante Erhebungen durch- 
gefuehrt; der Verfasser stuetzt seinen Versuch einer Untersuchung des ita- 
lienischen Wirtschaftsystems in der Zeit von 1948-52 darauf. 

Zweck des aeusserst vereinfachten Modells ist nicht nur die Gewin- 
nung gewisser Hinweise auf den wahrscheinlichen Wert einzelner wichtiger 
Parameter der italienischen Volkswirtschaft, sondern auch die Ueberpruefung 
der Verlaesslichkeit einiger statistischer Erhebungen grosser Agregate, die 
von den beiden angefuehrten Instituten unternommen worden sind. 

In dem vorliegenden Artikel Untersucht der Verfasser die Konsum- 
funktion, die Funktion der Investitionsnachfrage und die der Arbeitsnach- 
frage. Wegen der Kuerze der Beobachtungsperiode werden nicht-stochasti- 
sche Beziehungen verwendet. 

Vier endogene Variabeln ergeben ein von vier Gleichungen definiertes 
Modell: Gesamteinkommen, Nettoinvestierungen, verfuegbare Arbeitseinkom- 
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men, Nettoprodukt des privaten Sektors. Darueber hinaus werden drei Glei- 
chungen aufgestellt, die sich auf den Gesamtkonsum, auf den Lebensmittel- 
konsum, die Ausgaben fuer Kleidung, Haushalttextilien etc., beziehen. 

Alle im Modell und den zusaetzlichen Gleichungen enthaltenen Varia- 
beln sind in « 1952 Lire » ausgedrueckt; fuer einige Variabeln wird der 
Umrechnungskoeffizient der Lire auf Grund des Lebenskosten-index errech- 
net, fuer andere werden die Grosshandelspreise zugrundegelegt. 

Ehe der Verfasser auf die Schaetzung der im Modell enthaltenen Para- 
meter eingeht, untersucht er ob die empirischen Beobachtungen bezueglich 
der im System enthaltenen Variabeln tatsaechlich geeignet sind Informa- 
tionen ueber die sich aus dem Modell ergebenden Parameter zu liefern. Mit 
anderen Worten: er ueberprueft ob die strukturellen Beziehuugen identifi- 
zierbar sind. Sodann wird die Methode der quadratischen Minima auf jede 
einzelne Gleichung angewendet; die sich ergebenden Werte werden mit den 
beobachteten verglichen, wobei auch Kurven herangezogen werden. 

Der Verfasser kommentiert die Werte der erhaltenen Parameter und 
betont darueber hinaus die Notwendigkeit einer Neuberechnung der benutz- 
ten Serien um einen hoeheren Grad von Verlaesslichkeit zu erreichen; auch 
sollten die statistischen Daten ueber die Uebertragung der Einkommen ve- 
roetfentlicht werden, da sie fuer italien von wesentlicher Bedeutung sind. 


RESUMEN 


Un modelo econométrico sencillo referente al sistema económico italiano, 


durante el período de 1948-1952 


Desde hace largo tiempo los modelos económicos pluriecuacionales, in- 
terpretados como instrumentos para indicar la variación interdependiente de 
un número determinado de fenómenos, se los empleó por los estudiosos para 
investigaciones de carácter cuantitativo. A más de haberlos adoptado para 
estudios micro-económicos, esos modelos se los empleó, en especial, en lo 
refereute a sistemas económicos de paises determinados — ya sea durante 
el periodo prebélico, o durante el sucesivo — para el estudio de las fluc- 
tuaciones cíclicas. 

En Italia, por lo contrario, encontraron los modelos económicos applica- 
ción, hasta ahora, limitadamente al estudio de la demanda y oferta de unos 
cuantos productos; niuguna aplicación en lo tocante a estudios macro-eco- 
nómicos. La causa de esto se la debe rebuscar, principalmente, en la escasez 
de observaciones empíricas, las que son necesarias para medir estadistica- 
mente a los parámetros que caben en las relaciones estructurales. 

Como que, después del fin del último conflicto, el Istituto Centrale di 
Statistica, y el Centro per la statistica aziendale en Florencia, llevaron 
a cabo unas averiguaciones importantes, efectuó el Autor, como tentativa, 
una indagación sobre el sistema económico italiano, referente al periodo 


de 1948-1952. 
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Objeto del modelo, muy simplificado, fue no tan sólo el de proveer unas 
cuantas indicaciones acerca del valor numérico probable de unos importantes 
parámetros del sistema económico italiano, sino también, y principalmente, 
el de cerciorarse sobre lo atendible de unas averiguaciones estadisticas de 
grandes conjuntos, que los dos institutos susodichos emprendieron. 

Por el estudio que nos ocupa, examina el Autor la función del consumo; 
la de la demanda de inversiones; la función de la demanda de trabajo por 
parte de dependientes particulares. Debido a la brevedad del periodo de 
observación, no pudieron aprovecharse relaciones no estocásticas o de toda 
confianza. 

La presencia de cuatro variables endógenas: consumo global; inver- 
siones netas; rédito gastable por los dependientes particulares; producto 
líquido del sector de particulares; resulta el modelo estar compuesto de 
cuatro ecuaciones. Además de esto, se construyeron tres ecuaciones, en lo 
tocante al consumo en su conjunto total, el consumo de bienes alimenticios, 
los gastos para el vestuario, atavios, tejidos para el uso casero, etc.. 

Todas la variables incluidas en el modelo y en las ecuaciones estructu- 
rales ulteriores, se las expresó con liras de 1952, obtenidas deflacionando 
los valores corrientes por los coeficientes de transformación de la lira en 
base a los indices del coste de la vida, en lo referente a unas de las varia- 
bles; y de los precios al por mayor, en lo de otras. 

Antes de evaluar a los parámetros contenidos en el modelo, examinó el 
Autor si por acaso las observaciones empíricas relativas a las variables que’ 
aparecen en el sistema, pudieren realmente suministrar informes acerca de 
los parámetros considerados y resultando en el modelo. En otros términos, 
fue investigado acerca de si se puede individualizar a las relaciones estruc- 
turales. Después de esto fue aplicado el método de mínimos cuadrados, por 
separado por cada cual ecuación ; y los valores que se obtuvieron se los co- 
tejó con los observados, de una manera diagramática también. 

A más de comentar los valores de los parámetros obtenidos, el Autor 
subraya la necesidad de llevar a cabo una averiguación más de las series 
aprovechadas, para alcanzar un grado de mayor veracidad, y publicar los 
datos estadísticos acerca de la transferencia de réditos, debido a lo impor- 
tante de ellos en Italia. 


SOME CONSIDERATIONS OF 
TRIANGULAR TRADE AS INFLUENCED 
BY RETENTION QUOTA ARRANGEMENTS 


UGo SACCHETTI 


PART II 


b) The Analysis of Market Adjustments. 


6. - Before starting the gradual relaxation of the restrictive 
assumptions listed at the beginning of paragraph 2, we shall make 
some brief considerations with regard to two aspects of the trans- 
actions in question which have not been examined so far ('). One 
of the two aspects is represented by the primary impact on the 
balance of payments of the countries involved under a 100 per 
cent retention quota. Barring differences in entrepreneurial abil- 
ity, it is clear in the first place that the dollar balances remain 
unaffected in each of the countries involved. In fact, the only 
country involved in dollar transactions is E,, but our assumption 
is that the whole of the dollar receipts are spent in imports. In 
the second place, the over-all balance in country E, always 
improves, and so does the non-dollar balance; except in the case 
where commodity b is sold in E,. This is because of the private 
profits involved in the transactions. In the third place, when b 
is not sold in E,, the general rule is that the country(ies) which 
import b always have a deterioration in the non-dollar balance, 
and thus in the over-all balance. The deterioration is equal to E,’s 
profits on b’s transaction in the case commodity a was produced 
in the same country to which 6 is exported; and it is equal to 
the full price of b’s imports where a is produced in a different 
country. In the last case, the country where @ is produced 
experiences a net improvement in the non-dollar balance, (and 
thus in the over-all balance), equal to the domestic price of a. 


() We limit these considerations to the case of « trade promotion ». 
In the case of «trade diversion» the effects on the partial balances of 


E, are obvious. 
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Whether these changes in the non-dollar foreign balances will 
give rise to gold or dollar payments depends on the existence 
of payments agreements or special multilateral arrangements that 
will be taken into consideration in a later section of the paper. 
The second aspect to be mentioned regards the destination 
of dollar goods. Since from the consumption viewpoint the avail- 
ability of dollar goods, in the assumed circumstances, would lead 
to some welfare improvement, it is important to look at the 
destination of commodity b from this viewpoint. Nothing positive 
can be said in this respect, since the destination depends on the 
A 
e Be 
PL Mi 
or to any of the corresponding conditions of the more complex 
cases, we can infer that, R”, being given, the tendency of the 
operators will be to look for the (relatively) low priced commodity 
a and for the (relatively) high priced commodity b. Although the 
relative prices of any two commodities in the various non-dollar 
countries need not be the same, the presumption is that by and 
large a will be bought in the country which has a «low » price 
level, and b will be sold to the country which has a «high » price 
level. To the extent that this happens, the outcome of the trans- 
actions in question is not of different form than what would 
have taken place in the event of a total or partial elimination of 
direct dollar restrictions. 


relative prices. If we look, however, at condition (2.2”) 


1. - In this and in the following paragraphs we are going to 
relax some of the assumptions made in paragraph 2. The result 
of this will be, among other things, that we are going to evaluate 
certain effects of the transactions in question in the countries 
involved. Furthermore, we are going to discuss once again the 
question of the «free» dollar rate but from a different viewpoint. 

In the preceding paragraph where the problem under consid- 
eration was related to the behavior of the individual operators, 
we treated the « free » rate as a given quantity and as a datum 
for the individual; in the same way as in the theory of the firm, 
the price of a product is considered as a datum for the firm. This 
sort of partial equilibrium analysis, however, must now be 
supplemented by a more general treatment in order to establish 
how and at what level the «free » rave is established as a result 
of the action of the individual operators under given competitive 
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conditions and under less than infinitely elastic demand and supply 
curves. In this and in the following paragraphs, therefore, we 
are going to relax gradually most of the limiting assumptions 
listed in paragraph 2. 

To simplify the analysis, let us keep unchanged assumption 
(1) as in paragraph 2, that is, that the products involved are all 
homogeneous; and assumption (6); that is, that no capital move- 
ment takes place. Assumption (4) is modified as follows: income 
effects of the transactions in question are not negligible. For the 
time being we assume, however, perfect domestic factor mobility 
and price flexibility, so that full employment prevails. In these 
conditions there are no income effects, except for those deriving 
from income redistribution which we neglect. Assumption (5) is 
left unchanged, with the following specification: the governments 
of the various countries do not attempt to counteract the in- 
flationary and deflationary effects of the transactions in question. 

For the considerations which follow, the height of the retention 
quota is not relevant; so we simply assume that a retention quota 
has been fixed at a. 

Let us concentrate in the first place on the effects on prices 
only, and let us refer to formula (5.6) which we transcribe : 


m A 2 2 


di ik 
b 1 m a 
(5.6) IA SF A 7 RS SR È 
b Rin R, FP m 


The fixed exchange rates and « being given, the quantities 
under consideration are the four p’s. The intermediate term 
rA 


R — can be neglected for the time being. 


If we follow a single transactión, under the new assumptions, 
through each of its various steps, we can say that, by and large, 
it tends to cause an increase in pa; a decline in p%.; an increase 
in p4,; and a decline in p”,. The result of these possible changes is 


m 


Py 
that the value of FE 


A 


tends to decrease, whereas the value of 


b m 
2 2 
p, R | 
È - tends to increase. In other words, the divergence 
Lg Pa Rin 


between the comparative prices tends to be gradually reduced 
until it becomes so small that the transaction becomes unprof- 
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itable ('). Without entering into details, it will suffice to say 
here that the path along which the values of the two fractions just 
transcribed move, depends on the values of the elasticity of de- 
mand and supply of the two commodities in the countries involved. 

The description just given of the process through which the 
divergence between comparative prices of commodities a and b is 
eradually reduced is, however, an oversimplification. It neglects 
the fact that, in the general case, there are other commodities 
with respect to which the transactions in question are profitable ; 
and that operators start dealing with these commodities once the 
profits which can be realized in dealing with a and/or b has 
reached a sufficiently low level. To give an example, let us 
suppose that there is a range within which changes in quantities 
demanded and supplied of commodity « take place without 
change in price, both in country E, and A; whereas the price of 
commodity b, both in A and En is subject to appreciable changes 
within a range corresponding to that relative to a. Since, in these 
conditions, the value of the right-hand term of (5.6) does not 
change, the changes in the divergence between comparative prices 
take place only because of changes in p4, and p”,. In this respect 
it must be observed, in the first place, that p”, stands for the 
price of b in any «fourth» country, including E, and E,. It 
follows that when the price of b in the country where originally 
1t was the highest, has sufficiently declined to reach the level 
prevailing in another country, transactions in the direction of 
the latter country will be started. From this moment, if the oper- 
ators keep increasing the volume of these transactions, the price 
of à declines in both countries in a uniform fashion until it reaches 
the level of the price in still another country. This process can 
go on until the price of b is equalized in all the countries at the 
lowest level which makes the transactions profitable. Before this 
happens, however, many other markets might be involved; for, 
at a certain point in the process it might become profitable to 
start dealing with commodity c which presents a sufficiently high 
divergence between comparative prices compared to the reduced 
divergence between comparative prices for a and b. We could 
repeat for c what we said for a and d with regard to the gradual 
decline of « p”, », and the correlative spreading of the transactions 


(') We know that under less than 100 per cent retention quota (a < 1) 
it is not necessary to reach equality in comparative prices to make the 
transaction unprofitable. 


Some Considerations of Triangular Trade as Influenced etc. 325 


to more countries; but the process is simple enough without further 
illustration. The point to be made here is that there is a tendency 
to the progressive enlargement of the field of this type of opera- 
tions, involving both new countries and new commodities, so 
that a very large volume of transactions can be involved before 
the bottom of the profitability is reached for each commodity for 
which the profitability condition existed initially. The picture, of 
course, would be completed if we assumed that also the prices of 
a were subject to change, but this change in the assumptions 
would not change the substance of the conclusions. It must be 
mentioned also that the introduction of any restriction to inter- 
national transactions would result in the fact that the potential 
possibilities of expansion would be exhausted more rapidly. When 
this situation is reached, the volume of transactions ceases to 
increase. 


8. - In a later section it will be shown that market imperfec- 
tions have the same effect as restrictions in preventing the process 
of expansion from going all the way to the point mentioned above. 
But for the time being we shall work on the hypothesis that such 
imperfections are absent and that the whole process takes place 
without obstacles. It is important that this simplifying hypothesis 
is kept in mind as a qualification to the conclusions which we will 
reach in this paragraph and in the preceding paragraph 7. 

There are at least three aspects of the situation resulting 
from the carrying out of the transactions in question, which must 
be studied separately : (a) the effects on the use of factors of pro- 
duction; (b) the effects on the price level in different countries; 
and' (c) the effects on the terms of trade. The exchange rate and 
the balance of payments will be considered in later sections (’). 

(a) With respect to the use of factors of production, we must 
stress the point, in the first place, that once the par values and 
the retention quotas are established, the fact that the operators 
are E,’s residents does not make the profitability conditions and 
the extent to which the transactions are carried out, dependent 
on the prices, costs and other factors in E,. Therefore, the changes 
in the productive activity in the countries involved take place 
on the basis of the demand and production functions in each 
country. This does not exclude that country E, has a part in 


(‘) We must remember that income effects are still disregarded for the 
reason indicated at the beginning of paragraph 7. 
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such a process of adjustment, but to the extent that this 
happens it is due to the characteristics of its demand and 
production functions and not to the fact that its residents perform 
the transactions in question. In other words changes in the use 
of factors of production which occur in E, would take place to 
the same extent in the case the transaction was carried out by 
residents of En. 

This being said, the main point under consideration here 
is that, under our assumption of full factor mobility and price 
flexibility — and therefore of full employment — the increase 
in the volume of transactions in a implies a movement of factors 
of production towards the industry producing a and away from 
other industries, in country E,. If prices were such that commodity 
b would be re-exported to E,, we can say that factors move away 
from the industry producing b towards the industry producing 
a (*). But it is not necessarily so since b can be re-exported to 
any other country. In country A, however, it is true that certain 
factors must move away from the industry producing a and 
towards the industry producing b. All this can be expressed by 
saying that within the various countries involved, factors move 
away from those industries which are comparatively less efficient 
and towards the industries which are comparatively more effi- 
cient. (°). This may be called the specialization effect. The extent 
to which it is carried out depends, among other things, on the type 
and level of restrictions which countries Es... Em enforce with 
regard to imports of commodities from E,. If no such restrictions 
were enforced, the specialization effect would differ from that 
which would result from the abolishment of direct dollar restric- 
tions in the various non-dollar countries only to the extent of 
the impact of a retention quota of less than 100 per cent. It is 
also clear that non-dollar restrictions are one of the means by 
which the specialization effect in relationship to the dollar area 
can be prevented from taking place; and this must be kept in mind 
when the question of the possibility of induced changes in the 
restrictive systems of the various countries following the adoption 
of retention quotas is discussed. 


(*) This does not necessarily imply that all the factors moving towards 
industry producing @ must come from industry producing b. 

(*) Here the word «efficient» is used with reference to the working 
of the price mechanism, but no value judgment is involved. 
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(6) The second major aspect to be taken into consideration 
is represented, as was said above, by the effects on the price level 
in different countries. Under our assumption that no direct or 
indirect counteracting action is taken by the countries involved 
with respect to the price variations induced by the transactions 
in question, we can develop our reasoning once again by following 
individual transactions from the particular angle in which we are 
interested. 

Generally speaking, the effect of our transactions is to raise 
the prices of the commodities which are exported and their substi- 
tutes and to depress the price of commodities which are imported 
and their substitutes. There are forces, therefore, which tend to 
push the price level upwards and forces which tend' to push it 
downwards. No statement can be made as to which of the two 
is going to prevail unless specific situations are assumed. 

Recalling what we said at the end of paragraph 6 (*), with 
the reservations made there, we can say that if, as a special case, 
in each country the price level were the same as in other non- 
dollar countries, at the given exchange rates — however loose 
this expression may be — the final effect of these transactions 
would be to depress the price level in each country in an approx- 
imately uniform degree. This would correspond to the increase 
in efficiency as indicated in the preceding point (a). 

The case assumed above, however, is a special one. The gen- 
eral case is represented by the situation where, at the given 
exchange rates, the price level in each country is not the same as 
in other non-dollar countries. In this case there is a good presump- 
tion, as we said in paragraph 6, that those commodities that are 
exported to A tend to be purchased in countries where the price 
level is relatively low. Likewise those commodities that are 
exported from A tend to be sold to countries where the price level 
is relatively high. The gradual effect of these transactions, both 
direct and indirect, through substitute goods, will be to enlarge 
the group of the commodities, the price of which is raised or de- 
pressed, and then to increasingly affect the price level in each 
country. Since it can be expected, on the basis of what we just 
said, that the individual prices in the countries with a relatively 
high price level tend to be reduced, and that the opposite is likely 
to occur in the countries with a relatively low price level, the 


(1) That is, that countries are likely to be affected in different ways if 
they have « different price levels » in the initial position. 
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combined result of such transactions would be a tendency to the 
equalization of price levels in the various countries, at the given 
exchange rates. Expressing the same thing in a slightly different 
and still less precise language, we can say that there is a tendency 
to equalize the degree of inflation in the various countries. Still 
another way of expressing this idea consists of saying that the 
degree of «isolation » of the price systems of the various non- 
dollar countries tends to be reduced much in the same way as in 
the case of relaxation of dollar restrictions. 

We must remember at this point that such a conclusion 
follows, among other things, from the assumption that the mone- 
tary policy of the countries involved is such that the tendency 
above is not counteracted in any way, directly or indirectly. As 
a matter of fact, our other assumptions as to factor mobility 
and price flexibility involve that the redistribution of factors of 
production between industries creates no problem at all. There- 
fore, no occasion should arise for the government or the banking 
system to act in such a way as to counteract the effects on prices 
deriving from the transactions in question. For this reason we 
would hardly be justified in dropping at this juncture the assump- 
tion as to monetary policy. It must be mentioned, mevertheless, 
that the result of the redistribution of factors and incomes might 
be such that involves a weakening, in a relative sense, of the po- 
sition of certain groups in the economy, and the government might 
consider such a change an « undesirable » one, from a social or 
other point of view. 

If this happens, some counteracting action might be taken, 
directly or indirectly; and such an action may have the result of 
preventing the tendency mentioned above from materializing, 
totally or partially. This would mean that the comparative prices 
might be influenced in such a way as to maintain the initial 
divergence or to prevent them from being reduced to a sufficiently 
low level to make the transactions in question unprofitable. The 
occurrence of this fact would show itself on the balance of pay- 
ments, aS we will see in due time. 

(c) The third aspect which we take into consideration is 
represented by the effects on the terms of trade of the countries 
involved. The assumption that all the products are homogeneous 
operates in such a ways as to limit the considerations about the 
effects of the transactions in question to the commodities involved. 
By and large, it seems possible to state that the terms of trade of 
country E,, the residents of which perform the transactions in 
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question, does not change; at least to the extent that the commod- 
ities involved are purchased and sold in countries other than Fi. 

What happens to other countries cannot be said a priori. 
Abstracting from the conceptual and statistical difficulty of includ- 
ing new commodities in the valuation of the terms of trade, we 
have to make some hypothesis as to the general position of the 
country under discussion. We can say, then, that countries where 
the general price level is «low », tend, relatively speaking, to 
improve their terms of trade, because of the tendency to buy there 
the products to be sold in A, and to sell in other countries the 
products originating in A. For the same reasons the terms of trade 
of countries where the price level is « high », relatively speaking, 
tends to worsen during the process. 

At this point it must be observed that the values of the elastic- 
ities are of vital importance for the analysis. If, within the range 
of the transactions involved, the supply elasticity of the products 
exported from A is extremely high, the terms of trade of the 
country with a « high » price level can remain unchanged for all 
practical purposes. Likewise, if the supply elasticity of commodity 
a is extremely high the terms of trade of the country with a 
«low» price level can remain practically unchanged, and so 
forth. Countries with an «intermediate » price level may improve 
or worsen their terms of trade during the process depending on 
the values of elasticities ('). 

We must now drop the assumption that all products are ho- 
mogeneous. With this more concrete assumption we can no longer 
ignore the effect of the change in price of certain products on 
the price of similar products. To give an example, if the elasticity 
of A’s demand for commodity a is less than infinity, the increased 
sale of a may result not only in the reduction of the price of a, 
but also in the reduction of the price of another commodity, c, 
exported directly by another country. It follows that, whereas the 
drop in p4 affects the profitability condition for E,’s operator, 
and not necessarily the terms of trade of the country where «a 
originates ; the terms of trade of another country may be worsened 
by such transactions. There is no reason to assume that E,’s 
terms of trade is exempt from this influence: on the contrary, 
it can be affected in the same way as the terms of trade of other 


countries. 
Insofar as commodity 6 is concerned, it could be possible to 


(1) Assuming that no interfering action is taken. 
22 
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imagine a similar cross effect on the price of other commodities 
previously exported by A. Such a possibility, however, can be 
completely ruled out on account of the fact that the assumption 
as to the existence of restrictions in the various non-dollar coun- 
tries amounts to assuming the existence there of a repressed 
demand for A's goods, and, therefore, that additional quantities 
of A”s goods can be absorbed without significant substitutions 
taking place. 

(d) Before closing this paragraph we have to make a conside- 
ration that we deem appropiate at this juncture, but that is also 
valid for every single part of these notes. In the first few para- 
graphs we have been working on extremely simplified assumptions 
and the results obtained there must be regarded as extreme in 
one direction. At a certain moment we have somehow relaxed 
some of those assumptions. But, since we have kept unchanged 
the assumption as to the absence of imperfections, we have carried 
the process of economic changes to its extreme consequences. As 
we said at the beginning of this paragraph, the conclusions which 
we reached with regard to the reduction to the minimum in the 
divergence between comparative prices, to the full movement of 
factors of production towards more efficient activities, to the 
equalization of the price levels, and to the corresponding changes 
in the terms of trade, must be considered, however, as equally 
extreme as those under the simplified assumptions. All the de- 
scribed changes, therefore, must be understood in the sense of 
tendencies which can materialize to a greater or lesser degree de- 
pending on the restrictions which non-dollar countries keep for 
their reciprocal trade; on the severity of controls over the origin 
of imported commodities; on the liberality of the regulations as to 
the range of commodities which can be imported by using retained 
dollars. 

When specific cases are studied, therefore, much care should 
be used in order to avoid that extreme, and incorrect, conclusions, 
one way or the other, are derived. Additional imperfections and 
their impact will be taken into consideration in the following 
paragraphs. 


9. - In paragraph 7 we studied the behavior of the comparative 


prices which enter into the profitability condition, and for sake of 
A 
simplicity we disregarded the intermediate term 


in formula 


1 
(5.6). It will be recalled that r4 is the «free » dollar rate and 
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that Ri is the official dollar rate in E, (*). We must discuss now 
the meaning of such a «free » rate as well as the way it is de- 
termined. 

From the previous discussion it is evident that the rate is 
not an essential part of the transaction in question. It is only 
the result of the fact that the whole transaction is split into two 
triangular transactions. If this does not happen, or if the two 
operators get into some arrangement in which profits and losses 
are combined and the net result shared in a predetermined way, 
there is no need for a «free» rate. To put the same thing 
in another way, the «free » rate is a dependent variable and is 
not independent in the way the prices of the commodities a and 
b are. The latter determine in a decisive way whether or not the 
transactions are carried out; and only when the prices are such 
that the transactions can be carried out, there is the possibility 
of, although not the need for, a « free » rate. 

Insofar as the determination of the « free » rate is concerned, 
we have to recall what we said in paragraph 7 about the move- 
ments of the comparative prices. We concluded there that the 
divergence between the comparative prices tends to be gradually 
reduced to the point the transactions become barely profitable. 
It is evident from (5.6) that if this happens the «free » rate is 
uniquely determined. But we cannot feel satisfied with this notion 
alone. There is an infinite number of ways the two extreme terms 
of (5.6) can get closer and closer; and we must establish how 
the path through which they do so is determined. More particu- 
larly, since there is a demand for and a supply of « free » exchange, 
we must determine the characteristics of these two functions. 

In the first place, if the elasticities of demand and supply 
of commodity b are extremely «high», while those of the 
demand supply of a are relatively «low » it is clear that it is 
the lower extreme (*) of (5.6) that moves towards the higher one. 
In this case the «free » rate will tend to establish itself at a 
level corresponding to the higher extreme term of (5.6). 

In the second place, the elasticities of demand and supply 
of a and d determine the elasticity of demand and supply of 


(*) In this way we get the percentage premium of the « free » rate over 
the official one. In those cases where the operators exchange « rights » to 
perform transactions, formula (5.6) can be used to determine the price of 
the «right». 

(*) The one on the right hand. 
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« free) exchange. To see the relationship between these elastici- 
ties, let us suppose, for a moment, that r4 is given, and is at 
a level which permits highly profitable transactions for the buyer 
of exchange (that is, the operator who deals with commodity b). 
This operator will tend, then, to purchase more exchange in order 
to buy more of V in A and resell it in Em (m = 1, ... n.). Since, 
however, in doing so he pushes the price of b in A upwards and 
the price of db in Em downwards, at one point he will stop demand- 
ing more exchange. It is evident that the more rapidly the price 
of b increases in A and decreases in Em, the more rapidly he will 
reach that point. 

Since the rapidity with which the price of b in A increases 
depends on its elasticity of supply, and the rapidity with which 
the price of b in Em decreases depends on its elasticity of demand, 
we can say that the elasticity of demand for « free y exchange is 
the higher, the higher the elasticity of supply of the dollar com- 
modity to be imported, and the higher the elasticity of its demand 
in the country where it is re-exported. 

By the same reasoning we can conclude that the elasticity 
of supply of «free y exchange is the higher, the higher the elas- 
ticity of supply of the commodity to be exported to the dollar 
market and the higher the elasticity of its demand in the dollar 
market. 

It can be seen that these two propositions correspond exactly 
to those made in the traditional theory of foreign exchanges when 
third markets are substituted for the domestic market. The consid- 
eration of competitive products and of the elasticities of their 
demand and supply leads also to corresponding results (’). 


10. - Before proceeding to the relaxation of the remaining 
limiting assumptions we should pause briefly to consider the 
results reached so far. It appears possible to state at this point 
that in many ways the effects of these transactions coincide with 
those which would derive from the gradual relaxation of dollar 
restrictions. This is true especially with regard to the reallocation 
of the factors of production, and to the movements in the price 
levels. 


(*) For a comparison see, for example: Fritz MacHLUP, The Theory 
of Foreign Exchanges, « Economica », Vol. VI (New Series), November 1939, 
pp. 375-97 aud February 1940, pp. 23-49; reprinted in « Readings in the 
Theory of International Trade », Blakistone 1949, pp. 104-158. 


Some Considerations of Triangular Trade as Influenced etc. 333 


Moreover, what is even more interesting, although not sur- 
prising, is that at every step we have conclusions which are 
extremely close to, if not coincident with, the various proposit- 
ions established in the theory of international trade under cor- 
responding assumptions. We found, in fact, that the determinant 
condition is the existence of a ordene in comparative prices, 
which is very close to the theory of comparative costs; that there 
is a tendency to the equalization of price levels, USO to 
a mechanism of international readjustments which is close to 
that under the pure gold standard; that the demand and supply 
functions of the «free» exchange have characteristics which 
correspond to those established in the case of a two-countries 
world, and so forth. 

These similarities are important, not so much as a curiosity, 
but as elements in forming some basis for value judgments, as we 
shall see later in these notes. 


11. - Let us relax now our remaining limiting assumption. Let 
us assume that there is not perfect knowledge of markets, prices, 
qualities, etc. In these conditions our neat ordering of commo- 
dities according to the divergence in comparative prices; our 
swift shifts from one commodity to another as soon as the change 
in comparative prices would dictate to do so; and our swift shifts 
of commodity b exports from country E, to country Es (as soon 
as the price change in E, makes it profitable to do so) suffer 
from more or less serious « frictions » which have a corresponding 
impact on all the processes of adjustment which we have studied 
in the paragraph above. To assume specific degrees of imperfections 
at this point would be almost useless, since the possibility that 
they correpond to the imperfections in one real situation which 
may come up for consideration, is extremely remote. On the other 
hand, to construct a long series of models in the abstract would 
involve an amount of work which would hardly be rewarded by 
the usefulness of the results. It appears that the better course is 
to limit ourselves to the present brief considerations of a general 
character, to which we add the remark that, from the point of 
view of the interference with the various readjustment mechanisms, 
the imperfections in question operate in the same way as restric- 
tions. In each concrete case the «perfect » model should be 
adjusted to the various given rigidities which the case presents. 

The second major relaxation concerns the assumption of per- 
fect price flexibility and factor mobility. As a matter of fact, we 
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should relax separately each one of these two assumptions. But 
once we decide to move towards more concrete hypotheses there 
is no justification for stopping at an intermediate one which is 
probably on the same level of abstraction as the original one. 

One of the major implications of our new assumption is that 
full employment is no longer a necessary situation, not even at 
the moment the transactions in question are supposed to start. 
This implication, in turn, has a great importance for the assump- 
tion as to the monetary and credit policies of the countries invol- 
ved. In this respect, we admit now the possibility of « counter- 
acting actions ». 

To show the impact of the new assumptions, let us suppose 
that a country Em with a relatively low price level has unemployed 
factors of production. In this case, it is to be expected that the 
transactions in question result in an increase in exports of En's 
products. Moreover, if the unemployment of factors were due to 
price inflexibility rather than to factor immobility, and if the 
monetary and credit policies are adjusted to the need of the 
increasing activities, the upward change in the price level which 
was supposed to take place under our former assumptions can be 
ruled out at present, at least until a « bottleneck » is reached 
in some sectors. On the other hand, the highly elastic supply, that 
is, the absence of changes in individual prices, affects our former 
statements as to the changes of terms of trade in favor of Em and 
has a corresponding impact on the elasticity of supply of «free » 
exchange in E,. These « brakes » to the movements which would 
take place under « perfect » conditions would be softened, howe- 
ver, if we make the assumption that the expansion in activity in 
En requires a reallocation of factors previously employed. It must 
be pointed! out, finally, that to the extent that there is an expan- 
sion in activity, income effects are no longer absent. In particular, 
there must be a volume of induced imports that partially offsets 
the increase in exports which supposedly takes place. 

It is not necessary, however, that the country with unemployed 
factors has a relatively low price level. As a matter of fact the 
unemployment may very well be the result of the fact that the 
price level has been increasing in the past, and that for this 
reason some firms, in the absence of new restrictions or exchange 
rate changes, have been excluded from the market. In this case 
it is true that the imports which can be expected from the trans- 
actions in question tend to depress the price level; but whether 
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this takes place or not depends on the monetary and credit policy 
of the country. The course of action, in this respect, might be 
heavily imfluenced by the fact that, with imperfect price flexibility 
and factor mobility, the increased imports tend to put more factors 
out of employment. This event is more likely to induce the govern- 
ment to take counteracting measures in order to avoid the worsen- 
ing of the employment situation. Such measures are likely to be 
implemented by a monetary and credit expansion which can 
probably offset the impact on the price level of the transactions 
in question. If this is the case, the negative income-induced 
changes in imports which would have taken place under our 
previous assumptions might be completely lost. 

Between the two extreme cases just formulated, there are all 
the other situations where various degrees of rigidities in prices 
and factor movements, various degrees of orthodoxy in monetary 
and credit policies, might cause the various readjustments to 
be more or lless close to those under the « perfect» situation. 
In any case, we get farther from the possibility of establishing 
a unique pattern of changes under the impact of the trans- 
actions in question. This is due not only to what we have 
just said with regard to imperfect factor mobility and price 
flexibility, but also to what we said earlier about the impact of 
restrictions, of imperfect knowledge, of retention quotas less than 
100 per cent, and so forth. In this connection, we have to add that 
transportation expenses, handling charges, commissions, and so 
forth, also tend to keep us away from « perfection ». 

From this point of view, the considerations included in the 
preceding paragraphs must be taken not as an attempt to predict 
the results of the transactions in question. There is no unique 
answer to this. We have, rather, attempted to isolate the various 
elements which are operative and the direction along which they 
tend to push the system; as well as the possible obstacles to such 
movements and their impact, so that for each concrete case under 
study the interplay of the various forces can be appraised in a 
comprehensive picture. 


12. - With the reservations implicit in what we just stated, 
we are going to study now the effect of the transactions in 
question on the balance of payments of the countries involved. 
We assume throughout that the non-dollar countries do not change 
dollar restrictions in the period under discussion because of 
changes in reserves. 


336 Ugo Sacchetti 


Let us dispose first of the simplest aspect of the problem : 
A’s balance of payments. Under our assumption that no capital 
movement takes place, and, thus, that the retained dollar re- 
ceipts from the sale of a are all spent in the purchase of b, the 
foreign balance of A, under 100 per cent retention quota, can 
change only because of a change in the terms of trade. To study 
the possibility of such a change in A’s terms of trade, we can 
assume that the change in demand for b does not affect the 
price of b in A, which is a convenient simplification and probably 
mot far from the truth if A is the United States of America. In 
this way we are left with the possibility of changes in the price 
of imported products. In this respect, the additional supply of 
commodity a might depress the price of a itself and the price of 
commodities for which a is a substitute. If this happens, the 
terms of trade turn in favour of A, and A’s foreign balance is 
bound to improve. The size of the improvement depends on the 
elasticity of demand for a, and on the cross elasticity of demand 
for similar products with respect to the price of a. The preli- 
minary conclusion is, therefore, that A’s foreign balance may 
either remain unchanged or improve. But, in the more general 
case of a retention quota of less than 100 per cent, A’s receipts 
are short of outgoings by an extent which is a function of a. 
This leads to the general conclusion that A”s foreign balance 
may, ceteris paribus, improve, remain unchanged or worsen 
depending on the combination of the values of the mentioned 
elasticities and of the retention quota a. 

The case of E, and other countries is more complicated. In 
the general case, E, occupies a special position insofar as its 
dollar foreign balance improves by an amount which is the 
function of the retention quota a; that is to say, the smaller 
the retention quota, the larger the improvement. But this is 
only one component of the total change which may take place 
in its foreign balance. With regard to other components, E,’s 
position is not different from that of other non-dollar countries 
— except for the fact that no dollar loss due to diversion of 
dollar trade takes place. Each of these countries is subject to 
the following component changes in the foreign balance : 

(1) A change due to the possible change in the terms of 

trade vis-a-vis country A; 

(2) A change due (a) to the relative initial position in the 
price level; and (b) to subsequent variations therein 
under different counteracting actions (this is subject 
to the qualifications stated in earlier paragraphs) ; 
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(3) A change due to income effects of changes in economic 

activity and employment ; 

(4) A change due to price-induced movements of factors of 

production away from dollar export activities; 

(5) A change due to price-induced variation in direct trade 

following the price variations under (2) above; 

(6) A change due to the income-induced changes in imports 

abroad; and 

(7) A change due to changes in terms of trade vis-a-vis non- 

dollar countries. 

The determination of the size of each component change for 
each country would involve the setting up of a system of general 
equilibrium equations, including income functions and price 
functions, under some arbitrary conditions concerning the mon- 
etary and credit policy. The task would seem disproportionate 
to the results which can be obtained, but this is not a sufficient 
reason for giving up the whole subject. We may content our- 
selves with more modest results, being aware of the simplifica- 
tion which we introduce. 

If we have reason to believe that the volume of transactions 
is relatively small, we can neglect income effects altogether 
(changes under (3) and (6)), and we can assume that the changes 
in direct trade between non-dollar countries due to changes in 
the price levels are negligible because of possible counteracting 
actions (changes under (5) and (2) (b)). If this is accepted we 
are left with changes under (1), (2) (a), (4) and (7). 

Change under (1) is always on the negative side ('). This 
means that some non-dollar countries are liable to see their 
dollar balance worsened, whereas the dollar balance of others 
may remain unaffected. E, may belong to the former group or 
to the latter. If it belongs to the latter, it keeps unchanged the 
positive dollar gain under the direct result of the retention 
quota; if it belongs to the former, the net results may be an 
improvement, a worsening, or a zero change in the dollar bal- 
ance, depending on the amount of the retention quota and on 
A’s demand elasticity for those of its products which are effected 
by the transactions. 

Change under (4) is almost certainly negative. To the extent 
that factors of production are moved away from dollar export 


(1) See paragraph 8 (c). 
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activities there is a net loss of direct dollar receipts for the 
country where the shift takes place. It is true that the reduction 
in exports might result in some improvement in the terms of 
trade, but it can hardly be imagined that this improvement 
results in a dollar gain equal to, or larger than, the loss due 
to the reduction in exports. 

With regard to the dollar balance we may conclude so far 
that : 


(1) it is bound to worsen for the mon-dollar world as a whole; 


(2) it is bound to worsen for most of the countries indivi- 
dually taken; and 


(3) it may worsen, remain unchanged or improve for the 
country, the residents of which perform the transactions 
in question. 


But at this point we must take imto consideration the effect 
of the diversion of the established dollar trade of countries other 
than E,. We know that this diversion worsens the dollar bal- 
ances of countries other than E, by the amount equal to the value 
of the diverted exports and tends to improve the dollar balance 
of E, only in the case of a retention quota of less than 100 per cent. 
Moreover, the possibility exists that, apart from the values of the 
elasticities, the ability of E,’s operators, as exporters of En’s 
commodities, into A’s market, may be inferior to the ability and 
experience of Em’s exporters themselves. This may be an additional 
cause of deterioration in terms of trade and, thus, of a loss of 
dollar receipts for the non-dollar area as a whole. 

These considerations reinforce points (1) and (2) of our pre- 
liminary conclusions above, and slightly improve point (3). In 
general terms, our final conclusions with regard to the dollar 
balance are, therefore, that: 


(1) it is bound to worsen for the non-dollar world as a whole; 


(2) it is bound to worsen for the non-dollar countries individ- 
ually taken; except that 


(3) it may improve, remain unchanged or worsen for the 
country, the residents of which perform the transactions 
in question. 

Insofar as the non-dollar balance is concerned, the change 
in each country depends not only on whether its dollar trade is 
subject to diversion but also on whether it tends to be more a 
source of supply of commodities to be exported to A through E, 
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than the outlet of A’s products involved in the transactions. This, 
we said, depends, by and large, on the relative position of the 
price levels; and, of course, on how tight restrictions are with 
respect to reciprocal trade ('). 

A point about which there should be no doubt is that the 
diversion of Em's dollar trade results in an improvement of its 
non-dollar balance and in a deterioration of E,’s non-dollar bal- 
ance. Nothing definite can be added beyond this. We can only 
indicate what is likely to take place in two extreme positions 
between which all the other cases can be formulated. 

A country with a certain amount of unemployment and with 
a relatively low price level may improve its balance on one account 
and worsen it on another account. To the extent that the expansion 
in activity promoted by the foreign demand does not affect the 
price level, the export gains are not offset by any price-induced 
decline which might otherwise take place. Insofar as individual 
commodity prices do not change, however, a worsening in the terms 
of trade might take place if in other countries prices increase. 
The net effect, however, is likely to be a net positive change in 
the non-dollar foreign balance, especially when the change due 
to diversion of dollar trade is taken into account. The opposite 
might be true in the opposite case. 

Any further elaboration of the various possibilities may have 
the result of rendering the present exposition even more cumb- 
ersome. 


c) Changes in Reserves Under Special Payments Arrangements. 


13. - In developing the foregoing considerations about the 
possible changes in the foreign balance of the countries involved, 
we have kept the dollar balance separated from the non-dollar 
balance. From the point of view of international payments the 
distinction is an important one, especially when the assumption 
is made that the foreign-held balances in non-dollar currencies 
are inconvertible. That distinetion looses part of its importance, 
however, when special arrangements are assumed which involve 
some degree of convertibility of foreign balances. These arrange- 


(*) Country E,’s foreign balance tends to improve for a special reason 
which does not apply to others’, that is, because of profits of private operators 
who perform the transactions in question. 
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ments can be of many types: they can be bilateral payments 
agreements including the proviso that when the balance in favor 
of one or the other country is above an established ceiling, the 
excess must be paid 100 per cent in gold; they can be triangular 
or multilateral, with different ceilings set for the different 
countries; or they can be multilateral, with gold payments to 
be made according to certain rules, as in the case of E.P.U. The 
existence of these arrangements does not alter the reciprocal 
position of the non-dollar area, vis-a-vis the dollar area, insofar 
as the changes in the dollar balance are concerned. But for 
individual non-dollar countries such arrangements can be of great 
importance in certain circumstances. 

For the sake of brevity and concreteness, let us make reference 
to the E.P.U. From the point of view of an individual country, 
the existence of E.P.U. may change the importance of the preced- 
ing considerations. In the preceding paragraphs the expressions 
worsening and improvement of dollar balance were used to denote 
not only the balance itself but also the reserve position of the 
country. Under E.P.U. this is no longer necessarily so. Let us 
illustrate this point with an example. 

Suppose, in the first place, that as a result of the transactions 
in question some factors of production are shifted from dollar 
export activities to the production of a commodity which is 
exported through such transactions. As we said, this involves a 
net dollar loss for the country. If the country's position in the 
E.P.U., however, were represented by a cumulative deficit larger 
than its quota with the E.P.U., the expansion of exports results, 
ceteris paribus, in an improvement of the gold reserves position 
equal to the expansion itself. Whether or not there is a net gold 
or dollar gain from this source alone depends on the relationship 
between the coefficients of production of the factors shifted in the 
two industries involved and between the elasticity of demand for 
the two products in country A. Where there is a gain, it is possible 
that the gain continues to exist even after the country has reduced 
its deficit to a level within the last tranche of its E.P.U. quota or 
even below that level. There must be a point, however, where the 
gain ceases to exist. This point may be different for different 
countries, depending, among other things, on the factors men- 
tioned above. 

In the second place, it must be said that the expansion of 
exports through the transactions in question may take place 
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without interfering with the production of dollar export commod- 
ities. Such expansion, by itself, results always in a gold or dollar 
gain under E.P.U., except when the balance falls in the lower 
tranches. The size of the gain depends, of course, on the cumulative 
position of the country; and this depends, in turn, on the changes 
im imports due to the transactions under consideration. From this 
viewpoint it is evident that the separate consideration which we 
have made of exports according to the type of factors employed for 
their production, is useful for illustrative purposes but it is of 
little practical importance. What is important is the initial 
position, the net change in the cumulative position of the country 
with the E.P.U. and the size of the dollar loss in direct trade. 
Depending on these changes — which, in turn, depend on the 
factors indicated above — the possibility exists for individual 
countries, because of the E.P.U. mechanism, to achieve a net dollar 
gain or loss, apart from the gain or losses due to other causes. 

The story is somehow simpler in the case of countries which 
tend to import the commodities involved in the transactions under 
consideration. Such commodities originate in A and it can be 
hardly imagined that their importation affects negatively dollar 
exports via movements in factors of production (*). Unless the 
corresponding deterioration in the mon-dollar balance is offset 
by an improvement therein due to diversion of dollar exports, 
there are to be certain gold and dollar losses, besides those 
involved independently of E.P.U., and such losses are determined 
by the net negative changes in the cumulative position with the 
E.P.U. (except for the position within the low tranches). 

In conclusion, the existence of E.P.U. may involve different 
things for individual countries participating in it. With respect 
to what would: otherwise take place, it may increase or reduce 
the dollar gain (country E,); it may totally or partially offset the 
dollar losses; and it may increase the dollar losses of individual 
countries depending on the circumstances. 

The above considerations are important for the discussions in 


the following paragraphs. 


(1) As a matter of fact, if we could assume that such imports are 
permitted to exert their downward pressure on the price level, it should 
be argued that the volume, and possibly the value, of dollar exports might 


increase. 


342 Ugo Sacchetti 


Part III 


Criteria for Value Judgments. 


14. - The particular aspects that the transactions under 
discussion present, when they are considered as taking place 
under special arrangements, show that from the viewpoint of 
gold reserve accumulation, such transactions may be profitable 
to private individuals as well as to the country as a whole. We 
have also seen, however, that after a certain point, while the 
private profitability condition may continue to exist, the country’s 
profitability condition, so to speak, does not exist any longer; 
and thus a conflict arises. It is not our purpose to discuss the 
solution of this conflict. Since, however, a value judgment would 
be involved if a solution were aimed at; and since the need for 
such value judgment may arise in many other circumstances, we 
have to take this problem under consideration. 

As a general premise let us say at the very beginning that 
at the end of this discussion we are not going to make one state- 
ment that the transactions in question are (good » or «bad »; 
a «step in the right direction» or a «step in the wrong direction»; 
or similar unqualified verdicts. After all, the awareness of the 
possibility of all sort of developments — as we have seen in Part I 
— should be a sufficiently strong warning to keep us away from 
any verdict of the type exemplified above. The problem, however, 
is even more complex for the simple reason that to give a value 
judgement one needs a «reference situation » to use as a back- 
ground or as an «ideal»; and that there are many possible 
« reference situations », or standards. Our main purpose is to 
discuss briefly the various criteria for value judgment. 


15. - In the preceding paragraph we have mentioned that, 
on the basis of gold or dollar gains or losses, there may arise a 
conflict between private profitability and the country’s profita- 
bility. Whatever the solution of this conflict, the dollar gains or 
losses may be used by the country as a criterion among many. 

For no other reason than the need of an orderly exposition, 
we may classify the criteria for value judgment into (a) «real »; 
(6) «monetary»; and (c) «institutional»; as well as into 
«national » and «international ». 
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(a) In Part I of these notes we have seen that the effect of 
these transactions on the allocation of the factors of production 
within each country is close to that which might result, under 
the same conditions, from the relaxation of restrictions. The same 
thing can be expressed by saying that, at the given set of exchange 
rates, the transactions in question would result in a more effi- 
cient allocation of factors of production from an international 
point of view. In other words, if the situation which would result 
from the absence of restrictions, under the existing exchange rates 
and other institutional characteristics, is considered the optimal 
«reference situation », the mentioned effects of the transactions 
under study on the allocation of the factors of production should 
be taken as the major element on which to base the value judgment 
from an international viewpoint ('). 

The concept of a « more efficient » international reallocation 
of resources, however, does not necessarily coincide with the 
concept of optimal reallocation of domestic resources that a 
certain country is considering and attempting to bring about. Such 
a country may try to achieve that result by using, among other 
things, restrictions; and from that country’s national point of 
view the criteria for value judgment can be put as follows: are 
these transactions a contributing factor or an element of disturb- 
ance with reference to the process which is supposed to bring 
about the wanted reallocation? It is not difficult to see that the 
two criteria can lead to different judgments. 

Another criterion for value judgment may be based on the 
economic aspects of another concept which is somehow related 
to that of «efficient allocation of resources »; namely « essen- 
tiality ». In its actual application in the case of restrictions, 
«essentiality » includes sociological, political, economic, historical 
elements in such a way as to render impossible a clear character- 
ization of the concept. To the extent that it is related to the 
productive process, and applied for the purpose of selecting 


(') Although we do not enter into considerations of economic dynamics, 
it may be worthwhile pointing out that expectations might play an important 
role in influencing reallocation of factors. If the expectations are that the 
transactions in question are liable to be stopped at any moment, it is rea- 
sonable to assume that the reallocation of factors is affected in that sense 
that few enterprises requiring relatively long periods of amortization are 
started. From this aspect, the results under the transactions in question 
are different from those obtainable by abolishing restrictions. 
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imports, the concept of «essentiality » comes close to that of 
«efficiency » as discussed above. In fact, certain imports may 
be considered as essential insofar as they contribute in the 
achievement of that allocation of resources that is judged as the 
optimal one. The criteria for value judgment can be put once 
again in the form of a question: do the transactions in question 
contribute to, or interfere with, the obtainment of the desired 
import composition? The possibility of a conflict arises once again 
for the reason given above; an international criterion may be 
different from a national criterion ; and with two different criteria 
we have different value judgments. 

The difference is bound to be even wider when the other 
mentioned elements included in the concept of essentiality are 
taken into consideration. Actually, for some of these elements 
there hardly can be an international concept of «optimum ». 

A third «real » criterion can be derived from the fact that 
the foreign balance is an employment (income) generating factor. 
If volume of employment rather that the type of allocation of 
productive factors is the main concern, the transactions in ques- 
tion can be judged following the criterion that whatever generates 
employment with respect to what would happen in its absence is 
to be considered in a favorable way; and vice versa. But here 
again the national criterion and the international criterion may 
easily lead to different results. A variant of this criterion could 
be derived by referring to volume of international trade rather 
than to employment. 

(b) Before entering into the discussion of « monetary » cri- 
teria, we must say, although it is hardly necessary, that the 
separate illustration of the various criteria above and below does 
not imply that a value judgment must necessarily be based on 
only one of them. It is true, of course, that a combined application 
of some of them may lead to even wider differences in judgments. 

One of the major « monetary » criteria is based on the idea 
that it is desirable to have a certain level of gold and dollar reser- 
ves held by the monetary authorities. In this connection we have 
already illustrated some of the possible developments associated 
with the transactions in question under special arrangements. We 
know that some individual countries may experience a gain in 
gold and dollar reserves, whereas others lose reserves. If the 
reserves are below the level which is considered desirable, it 
follows immediately, according to the present criterion, that 
whenever the reserves increase as a result of the transactions in 
question, these are judged in a favorable way, and vice versa. 
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Here again we might have, however, the conflict between 
national and international criteria. The judgment as to what a 
« desirable » level of reserves is, must be based on elements and 
conditions which are directly connected with the viewpoint from 
which the judgment is made. When the national and international 
viewpoints are considered from this angle, it can be realized that 
the elements and conditions behind the international one are, at 
least, larger in number than those behind the national one. The 
difference in the conditions must not necessarily lead to different 
results as to the level which is considered «desirable», but probably 
this is generally the case. It follows that a given change in the 
reserves of one country may be considered favorably or unfa- 
vorably according to this viewpoint, and that the value judgment 
of transactions which result in such a change is correspondingly 
different. 

Another « monetary » criterion is connected with the attitude 
with respect to changes in the price level. In the preceding par- 
agraphs we have seen in which way and how the price level of 
different countries may be affected by the transactions in ques- 
tion, under specific assumptions as to the monetary and credit 
policy. We need only to add that here again differing views, and 
corresponding differing value judgments may be held with respect 
to such changes. 

(c) «Institutional » criteria for value judgments are implicit 
in unfavorable comments which sound like this: «such transac- 
tions must be condemned because they disrupt the control mech- 
anism ». The general idea behind these criteria is that once a 
certain set of administrative rules is established, the extent to 
which they are enforced is the basis for value judgments. The 
typical way of making these judgments consists of providing 
those actions which contribute to a better enforcement of the 
rules with reference to a certain standard; and of condemning 
those actions which directly or indirectly circumvent the rules or 
void them, totally or partially, of their content. 

With reference to the transactions in question, we can see 
that from an international point of view, and from the Fund’s 
point of view, they may be looked upon as one way of circum- 
venting the general rule of uniformity in exchange rates. From 
the national viewpoint of the countries the residents of which do 
not perform the transactions in question, these are looked upon 
as a cause which reduces the effectiveness of their contro] system. 
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The value judgments to which these criteria lead are obvious : 
unless there is a dispute on the «correctness » of the existing 
par values, the national and the international one probably 
coincide in many cases, even though the coincidence is due to 
different reasons. The possibility of conflicts, however, cannot be 
excluded even in this case. To give an example, we may think of 
the hypothetical situation where the agreed international rule 
is that any surrender requirement constitutes a restriction on 
exchange transactions and should not be enforced. In this case 
the «international » value judgment on the action by the country 
which relaxes the surrender requirement hitherto enforced, may 
conflict with the «national » value judgment of other countries 
which find these control systems partly crippled because of that 
action. 

These conflicts, however, and all the other possibilities of 
conflict between national and international criteria which we 
have briefly discussed under the various headings are probably 
not as sharp as those which might arise between «institutional » 
and «real » criteria. An outstanding case of this type of conflict 
arises when the attempt is made to use simultaneously the « intern- 
ational real » criterion based on the concept of efficient allocation 
of resources and the «international institutional » criterion based 
on the idea of conformity to the established rules. We have seen 
that one of the effects of our transactions is to set in motion a 
reallocation of factors of production towards greater efficiency ; 
and that another effect, although not a necessary one, is to break 
the rule of uniformity in the exchange rates at the parity level. 
Our present conclusion is that under one criterion these trans- 
actions should be judged in a favorable way; under the other 
criterion they should be condemned. 

We can add the following general conclusions from the 
considerations developed in this Part II: 

(a) The problem of giving value judgments on the transactions 
in question cannot be solved in the abstract because of the 
conflicting results which would derive from the application of 
the various criteria. A choice of consistent criteria is, therefore, 
a first essential step to reach a solution. 

(0) A guiding rule in making such a choice consists of fol- 
lowing the principles governing, and the characteristics of, the 
environment within which the judgment is made. 

Once the choice of the criterion, or criteria, is made, the 
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determination of the effects of the transactions in question, in 
each actual case, is the second essential step. The considerations 
developed in Part I of these notes are meant to be of assistance 
in going through this second step. 


RIASSUNTO 


Di alcuni aspetti degli scambi internazionali triangolari 
în regimi di «divise libere» per gli esportatori 


Il presente articolo studia alcuni aspetti delle operazioni commerciali 
triangolari che hanno luogo in regimi di « divise libere » per gli esportatori. 
Più in particolare, 1) esso pone in rilievo le condizioni in cui queste opera- 
zioni diventano profittevoli dal punto di vista d’uno o più operatori privati; 
e stabilisce in che misura queste condizioni dipendono da vari fattori come: 
differenze di prezzi tra aree a moneta «solida » ed aree a moneta « debole », 
l’entità della proporzione delle « divise libere » e l’esistenza di tassi di cambio 
«liberi»; 2) esso stabilisce quali sono le tendenze che traggono origine da 
questi sistemi valutari, sia nel commercio internazionale sia nell’ambito delle 
economie nazionali, e così pure quali sono quelle misure o circostanze di fatto 
probabili che possono neutralizzare in tutto o in parte quelle tendenze; e 
3) esso pone in rilievo che il problema di dare apprezzamenti sugli effetti 
delle operazioni in discorso non può essere risolto in astratto, e che in ciascun 
caso concreto la soluzione di tale problema implica la scelta di criteri adeguati 
tra quelli che sono suscettibili di utilizzazione. 

Nella Parte I gli effetti delle operazioni in questione sono studiati sotto 
varie ipotesi. Si esamina dapprima l’attività dell’operatore privato e si sta- 
biliscono le condizioni che devono essere presenti affinchè le operazioni siano 
per lui vantaggiose. A questo fine si possono accettare certe ipotesi sempli- 
ficatrici in considerazione del fatto che ciascuna operazione è di entità relativa 
così piccola che le ripercussioni sui prezzi, sui redditi e sulla distribuzione 
dei fattori produttivi possono essere trascurate. L'analisi parte dal caso più 
semplice di tre paesi, un solo operatore ed una percentuale di divise libere 
del 100 per cento: l'operatore acquista e rivende nei due paesi diversi da 
quello in cui risiede. Si entra, quindi, in casi sempre più complessi per finire 
con quello generale di x paesi, due operatori ed una percentuale di « divise 
libere » inferiore al 100 per cento. I risultati cui quest’ analisi conduce pos- 
sono essere così riassunti : 

a) la condizione essenziale affinchè queste operazioni abbiano luogo è 
il divario tra i prezzi comparati espressi in una sola moneta, sulla base delle 
parità monetarie esistenti; questa condizione corrisponde alla divergenza tra 
i costi comparati nella teoria classica del commercio internazionale ; 

5) il fatto che la percentuale di « divise libere » è inferiore al 100 
per cento comporta la necessità che la divergenza tra i costi comparati non 
solo esista, ma sia superiore ad un certo ammontare. Per un dato cambio con 
il dollaro, tale ammontare è tanto maggiore quanto minore è la « percentuale»; e 
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c) non è necessario che nel paese di residenza degli operatori vi sia 
un «cambio libero » per il dollaro. Tale «cambio libero » può sorgere soltanto 
se vi sono due o più operatori, ed anche in tal caso esso non è necessario 
se le dne parti raggiungono un accordo sulla ripartizione degli utili e delle 
perdite in proporzioni determinate. 

La derivazione delle formule meno elementari è fornita nell'Appendice. 

Nei paragrafi da 6 a 12 gli effetti delle operazioni in questione sono 
studiati nell’ ipotesi che esse siano compiute da parecchi operatori in condi- 
zioni di concorrenza. A tale scopo le ipotesi semplificatrici dei paragrafi 
precedenti sono progressivamente abbandonate in modo da avvicinare la trat- 
tazione a situazioni sempre meno astratte. Gli effetti sui prezzi, sulla distri- 
buzione dei fattori produttivi, sulla « ragione di scambio » internazionale, e 
sul saldo della bilancia dei pagamenti vengono studiati sotto ipotesi differenti 
riguardanti la politica monetaria. 

Le conclusioni cui si giunge in questa analisi non sono molto sicure. 
Esse indicano che gli effetti sulla distribuzione dei fattori produttivi, sui 
livelli dei prezzi nei vari paesi e sulla loro bilancia dei pagamenti tendono 
ad essere simili a quelli che potrebbero derivare da una riduzione equivalente 
e da un’eliminazione delle restrizioni alle importazioni dall’area a moneta 
«forte». Risulta inoltre che le caratteristiche delle funzioni di domanda e 
di offerta delle divise sono identiche a quelle che si riscontrano nella teoria 
corrente dei cambi esteri. Viene, però, posto in rilievo che tali tendenze 
possono prendere consistenza soltanto in presenza di determinate circostanze 
e direttive politiche; e che le imperfezioni di mercato, le restrizioni quanti- 
tative tra i paesi non appartenenti all'area del dollaro e certe politiche mo- 
netarie da ritenere probabili possono impedire totalmente o parzialmente la 
realizzazione degli effetti suddetti. Da ciò si deriva la conclusione che gli 
effetti delle operazioni in parola non possono essere noti a priori ma devono 
essere studiati con riferimento alle circostanze particolari ed alle direttive 
politiche che prevalgono in ciascun caso specifico. 

Alla fine della Parte I vengono brevemente esaminate le variaziomi da 
apportare ai risultati sopra indicati per il fatto della partecipazione a speciali 
accordi monetari dei paesi coinvolti. La posizione speciale dell'accordo per 
l’ Unione Europea dei Pagamenti è presa brevemente in considerazione. 

Le conclusioni di cui sopra, di per se stesse, già basterebbero per indi- 
care che un apprezzamento degli effetti in parola può essere formulato sol- 
tanto in casi concreti e non in astratto. Ma vi sono altri motivi per cui un 
apprezzamento di validità generale non è possibile. 

Nella Parte II viene mostrato come, anche se fosse possibile prevedere 
con buona approssimazione gli effetti delle operazioni in parola, qualsiasi 
apprezzamento di merito degli effetti medesimi dipende, come in ogni pro- 
blema del genere, dalla scelta dei criteri o dal punto di vista di coloro che 
fanno l'apprezzamento. E poichè molti sono i criteri possibili — e alcuni di 
essi vengono esposti negli ultimi paragrafi dell’ articolo — è impossibile for- 
mulare a priori apprezzamenti che abbiano una validità generale. La Parte II 
si chiude con alcune brevi considerazioni relative alla scelta di criteri ade- 
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guati quando tale problema si presenti in concreto. Queste considerazioni, 


pero, sono di natura essenzialmente metodologica e non si riferiscono a casi 
specifici. 


RÉSUMÉ 


Quelques aspects des échanges triangulaires internationaux et l'influence 
RC : È A ‘ 
de l'existence de systèmes de «rétension» de devises étrangères par les exportateurs 


Cet article analyse quelques aspects des echanges triangulaires interna- 
tionaux, qui tirent leur origine de l' existence de systèmes de «rétention » de 
devises étrangéres par les exportateurs. 

Plus particulièrement, 1) l’article expose les conditions dans lesquelles 
ces échanges deviennent profitables du point de vue d'un ou plusieurs en- 
trepreneurs privés, et caractérise l’état de dépendance de ces conditions vis 
à vis de facteurs tels que, par exemple, différences de prix entre régions à 
monnaie «faible» et régions à monnaie «forte », le pourcentage de devises 
que les exportateurs peuvent retenir par devers eux, le niveau des changes 
officiels et l’existence d'un marché « libre » des changes; 2) l’article identifie 
les tendances qui sont causées par les systèmes en question, dans le com- 
merce international et dans chaque économie nationale, ainsi que les actions 
ou circonstances éventuelles qui peuvent neutraliser les dites tendances, 
totalement ou partiellement; et 3) l’article démontre qu’il n’est pas possible 
de se prononcer dans l’abstrait sur la désirabilité des effets qui découlent 
de ces systèmes et que, dans chaque cas concret, la solution suppose le choix 
préliminaire d'un criterium parmi tous ceux susceptibles d'utilisation. 

La première partie traite des effets des échanges en question, en partant 
de certaines hypothèses. L'examen du comportement de l'entrepreneur privé 
conduit à établir les conditions dans lesquelles ces échanges sont profitables. 
L'on peut, pour ce faire, accepter certaines simplifications, l’idée dominante 
étant que l’importance de chaque opération est assez faible pour qu’il soit 
possible d'ignorer les répercussions secondaires sur Jes prix, les revenus et 
sur l'allocation des facteurs de production. Choisissons pour commencer le 
cas le plus simple: soient trois pays, un seul opérateur, et une rétention 
de 100 pour cent par l’exportateur des devises qu’il reçoit. L'opérateur qui 
bénéficie du privilège de rétention dans le pays où il réside, vend et achète 
daas les deux autres. L'on passe successivement à des cas plus compliqués 
pour aboutir au cas le plus général de » pays, deux opérateurs et une ré- 
tention inférieure à 100 pour cent. Les résultats obtenus dans ces premières 
pages peuvent se résumer ainsi: 

a) La condition essentielle dont dépend |’ existence de ces opérations 
est la différence entre les prix comparés exprimés en termes d’une monnaie 
sur la base des parités monétaires données. Cette condition correspond à la 
différence entre les coûts comparés dans la théorie classique du commerce 
international. 

b) Si le pourcentage de rétention est inférieur à 100 pour cent il est 
également nécessaire que la différence entre les prix comparés soit supérieure 
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à une quantité déterminée. Pour un taux de change du dollar donné, cette 
quantité varie en raison inverse du pourcentage de devises retenu par l’expor- 
tateur; et 

c) Il n’est pas essentiel qu’il existe un taux « libre » pour le « dollar» 
dans le pays de résidence des « opérateurs ». Un tel taux libre n’émergerait 
de ces transactions que si deux ou plusieurs opérateurs participent à la tran- 
saction, et même dans ce cas, un taux libre n’est pas inéluctable si les parties 
en présence tombent d'accord sur la répartition des profits et des pertes. 

La méthode grâce à laquelle les formules les moins simples ont été 
obtenues est indiquée dans l’Appendice. 

Les pages suivantes (paragraphes 6-12) sont consacrées à l’étude des 
effets des transactions en question, lorsque réalisées en régime concurrentiel 
par différents opérateurs. Dans ce but, les hypothèses simplificatrices des 
pages précédentes sont peu à peu modifiées de façon à analyser des situations 
plus concrètes. Les effets sur les prix, les mouvements des facteurs de pro- 
duction, les «termes of trade », et le solde des comptes avec |’ étranger sont 
examinés dans des hypothèses différentes quant à la politique monétaire. 

Les conclusions de l’étude exposées au cours des paragraphes six à douze 
ne sont pas très arrêtées. Elles donnent à penser que les effets sur l’allocation 
des facteurs de production, sur le niveau des prix des pays considérés comme 
sur leurs balances des paiements tendent á se rapprocher de ceux qui pour- 
raient résulter d'un relâchement correspondant ou de l’élimination des re- 
strictions à 1 importation visant les pays à monnaie « forte». Il semble 
également que les caractéristiques de la demande et de l’offre des devises 
soient identiques à celles qui sont analysées dans la théorie traditionnelle 
des changes étrangers. L’on observe cependant que de telles tendances ne 
peuvent se manifester que si se trouvent réunies certaines conditions quant 
aux circonstances et aux politiques commerciale et monétaire. Les conclusions 
font également état de ce que les imperfections du marché, les barrières 
commerciales en vigueur parmi les pays autres que ceux de la zone dollar, 
et des politiques monétaires (que l’on peut considérer comme probables) 
peuvent limiter ou annuler les effets indiqués ci-dessus. L’on conclut de tout 
ceci qu’il n’est pas possible de déterminer à l’avance les effets des transac- 
tions en question, mais qu’il faut les étudier dans chaque cas individuel en 
tenant compte des particularités, des circonstances et des politiques en vigueur. 

Les dernières pages de la première partie sont consacrées à une étude 
brève des modifications qu'il peut être nécessaire d'apporter aux résultats 
ci-dessus par suite de l’existence d'accords spéciaux de paiements; le cas 
particulier de l’ Union Européenne des Paiements est rapidement examiné. 

Les seules conclusions précédentes suffisent à établir que ce n’est pas 
dans l’abstrait, mais dans chaque cas particulier, qu'il peut être question 
d'exprimer un jugement sur les effets considérés. Pour d'autres raisons 
encore, n’est pas possible un jugement <in abstracto ». 

La deuxième partie démontre que même s’il était possible de prévoir 
avec une précision raisonnable les effets des transactions en question, tout 
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jugement des ces effets dépendrait encore, comme dans tout probléme de 
cette nature, du choix d’un critère ou de l'attitude personnelle du critique. 

Puisqu’ il existe de nombreux critères — certains d’entre eux sont men- 
tionnés dans les derniers paragraphes de cet article — il est impossible de 
formuler à priori un jugement de portée générale. La fin de la deuxième 
partie traite brièvement du choix de critères appropriés à la formulation 
d'un jugement. Cependant, ces considérations ressortent essentiellement de 
la méthodologie et ne visent vas de cas spécifique. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Einige Aspekte der dreiseitigen kommerziellen Transaktionen 
im Bereich der « Devisenfreiheit» fuer Exporteure 


Der vorliegende Artikel untersucht einige Aspekte der dreiseitigen 
kommerziellen Transaktionen, die im Bereich der « Devisenfreiheit » fuer 
Exporteure durchgefuehrt werden. 

Den fo]genden drei Punkten wird besondere Aufmerksamkeit geschenkt: 
1) die Bedingungen unter denen derartige Operationen fuer einen oder 
mehrere private Haendler Gewinne bringen koennen; der Verfasser stellt 
fest in welchem Masse diese Bedingungen von verschiedenen Faktoren 
abhaengen, wie z. B. Preisunterschiede zwischen Gebieten mit « harten » 
Waehrungen und Gebieten mit <schwachem» Gelde, der Prozentsatz an 
freien Devisen und das Bestehen « freier » Wechselkursen ; 2) der Verfasser 
stellt fest welche Tendenzen jene valutarischen Systeme hervorgebracht 
haben, sei es im internationalen Handel, sei es innerhalb der verschiedenen 
Volkswirtschaften, und sucht nach Massnahmen oder Umstaenden, die geeignet 
sind darartige Tendenzen ganz oder teilweise auszuloeschen; schliesslich hebt 
der Verfasser 3) hervor, dass die Wirkungen der erwaehnten Operationen 
nicht auf abstrakte Weise festgestellt werden koennen. Man muss vielmehr 
in jedem konkreten Fall die Loesung eines derartigen Problems durch Auswahl 
der richtigen kriterien versuchen. 

Im ersten Teil werden die Wirkungen der erwaehnten Operationen unter 
verschiedenen Annahmen studiert. Zuerst wird die Taetigkeit des privaten 
Haendlers untersucht und die Bedingungen, die zu erfuellen sind, damit 
die Operationen ihm Vorteil bringen. Zu diesem Ende kann man gewisse 
vereinfachende Annahmen zulassen, wenn man die Tatsache beruecksichtigt, 
dass jede einzelne Operation von verhaeltnismaessig geringer Bedeutung 
ist, dass ihre Wirkung auf die Preise, auf die Ertraegnisse und auf die 
Verteilung der Produktionsfaktoren ausser Betracht bleiben kann. Die Analyse 
geht von dem einfachsten Fall aus, d. h. von drei Laendern, einem einzigen 
Haendler und 100% freien Devisen ; der Haendler kauft und verkauft in 
den beiden Laendern, in denen er nicht seinen Wohnsitz hat. 

Er geht dann auf immer kompliziertere Faelle ueber um schliesslich zu 
dem allgemeinen mit  Laendern, zwei Haendlern und einem Prozentsatz 
von freien Devisen der kleiner als hundert ist, zu gelangen. Die Ergebnisse 
dieser Untersuchung lassen sich folgendermassen zusammenfassen : 


352 Ugo Sacchetti 


a) die Grundbedingung fuer die Moeglichkeit derartiger Operationen 
besteht im Unterschied zwischen den komparativen Preisen, die in einer 
einzigen Waehrung ausgedrueckt sind wobei die bestehenden Waehrungspari- 
taeten zu Grunde gelegt werden; diese Bedingung entspricht den Abwei- 
chungen zwischen den komparativen Kosten, wie sie die klassische Theorie 
des internationalen Handels annimmt ; 

b) die Tatsache, dass der Prozentsatz an « freien Devisen » kleiner als 
100 ist bedeutet notwendigerweise, dass die Abweichungen zwischen den 
komparativen Kosten nicht nur bestehen, sondern auch einen gewissen 
Ausmass uebersteigen. Fuer ein gegebenes Austauschverhaeltnis zum Dollar 
ist dieser Betrag um so groesser je geringer der « Prozentsatz » ist; 

c) es ist nicht notwendig, dass im Wohnsitzland des Haendlers « Devi- 
senfreiheit» gegenueber dem Dollar besteht. Diese « Devisenfreiheit » kann 
nur dann entstehen, wenn 2 oder mehrere Haendler vorhanden sind. Aber 
auch in einem derartigen Falle ist sie nicht unbedingt notwendig, wenn die 
beiden Parteien ein Abkommen ueber die Verteilung der Gewinne und Ver- 
luste abschliessen. 

Die Ableitung der komplizierteren Formeln wird in einem Anhang 
beigebracht. 

In den Paragraphen 6-12 werden die Wirkungen der geschilderten 
Operationen unter der Annahme untersucht, dass sie von mehreren Haendlern 
unter Konkurrenzverhaeltnissen durchgefuehrt werden. Zu diesem Zweck 
werden die vereinfachenden Annahmen der vorhergehenden Paragraphe nach 
und nach aufgegeben, um die Ausfuehrungen weniger abstrakten Situationen 
anzunaehern. Die Wirkungen auf Preise, auf die Verteilung der Produktions- 
faktoren, auf die internationalen « Austauschverhaeltnisse » und auf den Saldo 
der Zahlungsbilanz werden unter Zugrundelegung verschiedener Hypothesen 
bezueglich der Waehrungspolitik untersucht. 

Die Schlussfolgerungen aus dieser Analyse scheinen nicht allzu sicher 
zu sein. Sie zeigen, dass die Wirkungen auf die Verteilung der Produktions- 
faktoren, auf das Preisniveau in verschiedenen Laendern und auf deren 
Zahlungsbilanz die Tendenz haben sich denen anzunaehern, die sich aus einer 
gleichwertigen Reduktion und aus einer Abschaffung der Importbeschraen- 
kungen fuer Waren aus Laendern mit <harter» Waehrung ergeben koennten. 
Es ergibt sich ueberdies, dass die charakteristischen Merkmale der Angebots 
und Nachfrage-Funktionen der Devisen denjenigen gleichen, die man in der 
ueblichen Theorie des Aussenhandels finden kann. Es wird aber auch heraus- 
gearbeitet, dass derartige Tendenzen nur dann Gestalt annehmen koennen, 
wenn bestimmte Umstaende und politische Rischtlinien vorliegen. Es ergibt 
sich ferner, dass die Unvollkommenheiten des Marktes, die mengenmaessigen 
Beschraenkungen zwischen den Laendern, die nicht dem Dollarraum ange- 
hoeren und gewisse Formen der Waehrungspolitik die ebengeschilderten 
Wirkungen ganz oder teilweise verhindern koennen. Daraus ergibt sich die 
Schlussfolgerung, dass die Wirkungen der besprochenen Operationen nicht 
a priori erkannt werden koennen, dass sie vielmehr in Bezug auf die beson- 
deren Umstaende und die politischen Richtlinien studiert werden muessen, 
die in jedem einzeluen besonderen Falle vorhanden sind. 
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Am Ende des Teiles 1 werden die Variationen kurz untersucht, denen die 
obengeschilderten Resultate unterliegen, falls die einbezogenen Laender be- 
sondere Waehrungsabkommen abschliessen. Die besondere Lage der euro- 
paeischen Zahlungsunion wird ebenfalls kurz in Betracht gezogen. 

Die Schlussfolgerungen aus all dem wuerden an sich schon genuegen um 
zu zeigen, dass eine Bewertung der geschilderten Wirkungen nur fuer kon- 
krete Faelle und nicht im Allgemeinen abstrakt vorgenommen werden kann. 
Es gibt aber noch andere Gruende derentwegen eine allgemeingueltige 
Bewertung unmoeglich ist. 

Im Teil II wird gezeigt, dass jegliche Bewertung, wie bei allen Problemen 
dieser Art, von der Auswahl der Kriterien oder des Gesichtspunkt derer 
abhaengt, die die Bewertung vornehmen, selbst wenn es moeglich waere die 
Wirkungen der behandelten Operationen annaehernd vorauszusehen. Weil 
aber die Anzahl der moeglichen Kriterien gross ist — einige werden in den 
letzten Absaetzen des Artikels dargestellt — ist es unmoeglich a priori Bewer- 
tungen zu formulieren, denen Allgemeingueltigkeit zukommt. Teil II schliesst 
mit einigen kurzen Bemerkungen betreffend die Auswahl angemessener Kri- 
terien, falls ein derartiges Problem sich konkret darbietet. 

Diese Bemerkungen sind aber im Wesentlichen metodologischer Natur 
und beziehen sich nicht auf bestimmte Faelle. 


RESUMEN 


Algunos aspectos de neyoctaciones triangulares 
efectuadas mediante las «cuotas de retención » de divisas 


Este estudio analiza algunos aspectos de negociaciones triangulares que 
se efectúan mediante las «cuotas de retención » de divisas. Principalmente 
1) señala las condiciones bajo las cuales estas transacciones son provechosas 
desde el punto de vista de uno o más operadores privados y muestra como 
esas condiciores dependen de factores tales como disparidad de precios entre 
las regiones de moneda «dura» y las de moneda «blanda », el tamaño de 
la cuota de retención, el nivel de las tasas de cambio oficial y el de las tasas 
de cambio libre; 2) identifica las tendencias originadas por las cuotas de 
retención en el comercio internacional y dentro de las economías domésticas 
asi como las medidas posibles o circunstancias que puedan neutralizar total 
o parcialmente tales tendencias; y 3) señala que el problema de evaluar los 
efectos de negociaciones triangulares no puede ser resuelto en abstracto y 
que en cada caso real la solución implica escoger ciertos criterios, que se 
juzgan más apropiados, de entre los muchos que son aplicables. 

En la primera parte se estudian los resultados de la negociaciones que 
se consideran bajo varias suposiciones, En los primeros párrafos se analizan 
las actividades del operador del «switch» y se establecen las condiciones 
bajo las cuales las transacciones serian provechosas. Con este objeto, se 
aceptan ciertas suposiciones que simplifican el análisis, ya que la idea básica 
es que cada negociación individual es tan pequeña que las repercusiones se- 
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cundarias de la misma sobre precios, ingresos y movimiento de factores de 
produccién puedan ser ignoradas por insignificantes. Comenzamos con el más 
sencillo caso de tres paises, un operador y una cuota de cien porciento de 
retención ; el operador utiliza los privilegios de retención de un pais y vende 
y compra divisas en otros dos paises distintos. De ahi entramos a casos más 
complejos y terminamos con el caso general de n paises, dos operadores y 
una cuota de retención menor de cien porciento. Se puede hacer un resumen 
de los resultados de esta sección en la siguiente manera: 

a) para que haya tal negociación la condición básica es una diver- 
gencia en los precios comparativos que resultan en una moneda al aplicar 
el tipo de cambio de paridad ; esta condición correspondería a la «divergencia 
en los costos comparativos de la teoría clásica del comercio internacional; 

b) el hecho de que la cuota de retención sea menor del cien porciento 
hace necesario que la divergencia entre los precios comparativos exceda una 
cierta cantidad. A cierta tasa de cambio del dólar, cuanto menor sea la cuota 
de retención, tanto mayor seria esta cantidad; y 

c) no es esencial que exista un cambio «libre» para el « dólar » en 
el pais cuyos residentes efectúan la transacción. Tal cambio «libre » resul- 
taria solamente si dos o más operadores tomasen parte en la negociación, 
pero aún asi no seria necesario el cambio libre si los interesados se pusiesen 
de acuerdo en compartir ganancias y pérdidas en proporciones dadas. 

La derivación de las fórmulas más complicadas se da en el Apéndice. 

La siguiente sección (párrafos 6-12) estudia los efectos de las negocia- 
ciones en cuestión realizadas bajo condiciones competitivas. Para esto, las 
suposiciones simplificadoras hechas en la primera sección son gradualmente 
abandonadas a fin de aproximarse a situaciones menos abstractas. Se toma 
en consideración el efecto sobre precios, movimiento de factores de produc- 
ción, términos del intercambio y balanza de pagos, bajo varias suposiciones 
relativas a la politica monetaria. 

Las conclusiones a que se llega en esta sección no son muy definitivas. 
Ellas sugieren que los efectos sobre la distribución de factores de produc- 
ción, lo mismo que sobre el nivel de precios en varios paises y sobre la 
balanza de pagos, tienden a acercarse a los que podrían resultar de un cor- 
respondiente relajamiento o eliminación de las restricciones de importaciones 
de las regiones de moneda «dura». También parecería que las caracteristicas 
de la demanda y de la oferta de cambio libre fuesen las mismas que las 
establecidas en la teoria tradicional de cambio extranjero. Se indica, sin em- 
bargo, que tales tendencias podrian materializarse únicamente bajo ciertas 
condiciones y ciertas políticas. Se indica además que las imperfecciones del 
mercado, las restricciones de comercio entre paises que no están en el área 
dólar, y ciertas politicas monetarias, podrían impedir parcial o totalmente la 
materialización de los efectos mencionados. De esto se deriva la conclusión 
de que no se puede conocer de antemano los efectos de las negociaciones en 
cuestión sino que ellos deben estudiarse en relación a las circunstancias par- 
ticulares y las politicas pertinentes en cada caso individual. 

La última sección de la primera parte estudia brevemente los cambios 
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en los resultados anteriores que podrian derivarse de la participación de 
paises que han entrado en convenios especiales de pagos y se considera bre- 
vemente la posición especial de los arreglos de la Unión Europea de Pagos. 

Las conclusiones arriba expuestas indicarian por si mismas que sólo se 
podrian evaluar los resultados mencionados en cada caso concreto y no en 
un sentido general y abstracto. Además de esto, existen otras razones que 
harian imposible un juicio absoluto, 

Se demuestra en la segunda parte que, aunque se pudiera estar relativa- 
mente seguro de los efectos de las negociaciones en cuestión, cualquier eva- 
luación de sus efectos dependería, como en cualquier problema de esta indole, 
del criterio adoptato o del punto de vista del que los juzga. Como hay va- 
rios criterios posibles, algunos de los cuales son tratados en los últimos 
párrafos de este estudio, es imposible dar, por anticipado, juicios de validez 
general. La última sección de la segunda parte contiene breves considera- 
ciones concernientes a la selección de criterios apropiados para formarse 
juicios de valor en los problemas concretos que se presenten. Estas conside- 
raciones son, sin embargo, esencialmente metodológicas y no se refieren a 
casos especificos. 


RASSEGNE ECONOMICHE 


WESTERN INFLUENCE ON THE GROWTH 
OF EASTERN POPULATION 


We are accustomed to consider the population problem of the Far East- 
ern countries as an outcome of Western influence: by fighting the repres- 
sive checks, brought by Malthus under the headings crime and misery, 
checks that kept mortality on a high level, the Westerners have set free 
an increase of numbers far in excess of the increase in means of subsistence. 
Hence a decline in the standard of living of the rural masses and a struggle 
for bare life in which millions and millions, old and young, perish or pine. 
This reasoning, on the surface, seems clear and simple. Yet it is not con- 
vincing, it does not satisfy, because it lets unexplained why in Western 
countries this same influence, this suppression of the checks to population 
increase, has exactly been the lever of a development beyond comparison. 
Involuntarily the question crops up, why in Europe and America the result 
has been just the opposite: an enormous rise in the general level of welfare, 
a broadening of the individual possibilities to gain a decent living, and a 
stagnation in tte increase of population, which has changed the problem of 
surplus-population into the problem of a declining population (1). 

The reason why the same forces in the East have brought about the 
reverse of what they set in motion in the West has to be discovered, not 
only because scientifically it is an interesting problem, but even more so 
because we, Westerners, are responsible for what we brought and still bring 
to the East, and because we have to adjust our policy to what appear to 
be the special conditions holding in these societies. 

Undoubtedly it would ease our minds if we could declare that the 
shortcomings of the Eastern masses, in following the lead of Western capi- 
talism, is their own fault, that we have given them the tools and that they 
should have done the job; that it is purely a question of lack of ability, 
lack of intelligence, lack of integrity, lack of spirit, of energy, of enter- 
prise. But, is that so? Do these people individually lack indeed the quali- 
ties of mind and character necessary to turn the Western example to good 
account? They themselves will answer that human nature is the same every- 
where, and they may be right. In any case it will not do to cast the blame 
on their mentality before we have ascertained that there are no social imped- 
iments in their way to capitalism. And these impediments abound. First, 
their social development has taken another course, and in this course had 
advanced much farther before it clashed with capitalism. We are apt to 
compare Eastern social conditions with those in our middle ages: we use 
terms like feudalism as if the present situation in Eastern countries is in 


(1) W.B. Reppaway, The Economics of a Declining Population, London, 
1939, 1946. 
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every way the same as it was in Europe in the 14th century. Do not misun- 
derstand me, I do not deny that there is resemblance on many points between 
social relations in medieval Europe and 18th century Far East, but there 
are differences too, and one of them is so essential that it alters the whole 
picture. This fundamental difference is the difference in population density, 
especially the density of the rural population, and in consequence the abso- 
lutely deviating numerical proportion between town and conntryside. This 
difference, even, is strengthened by another one. In the East these distinct 
Oriental societies have elashed with a full blown Western capitalism, techni- 
cally, organizationally, and financially highly advanced, internationally con- 
nected, and centralized. In the West it has taken centuries for the urban 
centers to grow in continuous interdependence with tbe countryside. At the 
beginning it was a small number of peasants in a vast territory that had 
to procure food and labor to small industries and small trades in a few 
towns. There was a balance between the capacities of both parts, technically 
and numerically. And in that balancing interrelation both, the towns and 
the countryside, have developed. Of course in this evolution the towns have 
always taken the lead, they have procured the dynamic forces, they have 
set the example, they have traced the new, capitalistic ways. But agricul- 
ture has followed suit and become capitalistic too. Its connection with urban 
industries has remained so close that never the balance between town and 
country could be lost entirely, that always some coherence between the 
levels of rural and urban welfare was maintained, that the increasing pro- 
ductivity of labor in industries in the end always could find its repercussion 
in an equally increasing productivity in agriculture. The homogeneity of the 
society as a whole, in the Western countries, was never seriously threatened, 
in the long run. The towns opened expanding markets to the products of 
the countryside and, on the other hand, the increasing buying power of the 
peasants assured the urban products of trade and industry their necessary 
demand. 

Such are the conditions in the Western countries. In the Eastern world, 
however, the situation is fundamentally different. Here agriculture has re- 
mained chietly selfproviding, and here the productivity of peasant labor is 
so small that the bulk of the population has to till the soil, overintensively, 
for hardly more than their own bare living. John Lossing Buck, an author- 
ity on Chinese farm economy, states (1) that the growing of the communi- 
ty’s food requires about 85 per cent of the population in the Wheat Region, 
North China, and 70 to 77 per cent in the Rice Region, Middle and South 
China. This means that in the Wheat Region the productivity per farm 
person is so little above his own consumption that only 15 per cent of the 
population can be set free from the primary task of providing food, while in 
the Rice Region it is estimated that there is food enough produced to allow 
between 23 and 33 per cent of the population to engage in other occupa- 


(1) Joan Lossina Buck, Land Utilization in China, Shanghai, 1937, p. 470. 


Western Influence on the Growth of Eastern Population 361 
> 


tions, providing other kinds of satisfactions. On an average, therefore, out 
of every five families four are needed as tillers of the soil and, at best, 
only one is available to provide the other necessaries and amenities of life, 
and to make living possible in government, religious and other occupations- 
idlers and invalids included. This, not only, lets not much room for indus- 
try, trade and free professions, but it also makes increase of population 
dependent on the disposal of cultivable waste grounds, the more so because 
the proportion of available labor to the cultivable grounds in the densely 
populated parts of the Eastern countries is already so unfavorable that on 
the existing fields neither substitution of labor by capital in the form of 
mechanization of cultivation, nor further labor-intensification are possible. 
This means that expansion of production is only feasible by the clearing 
of new grounds. But where are these waste grounds, these tens of millions 
of cultivable acres, to be found? The requirements are too manifold: within 
reach, suitable for permanent cultivation, passably fertile, with bearable 
climatic conditions, and so on. I fear that they will prove to lie in dream- 
land. And, even supposing that grounds of these qualifications could be 
found, and also the millions of peasants prepared to migrate to them, still 
thereby the problem of surplus population would not have found its solu- 
tion, because, in this way, the expansion of the population as well as the 
increase of production would only be static: no development in whatever 
sense would accompany it. Where formerly 300 million petty farmer-fami- 
lies had toiled and moiled, now perhaps 310 would be in the same plight. 
And, in so far as especially the enormous multitudes, the Foules d'Asie, 
as Dennery calls them, create the Eastern population problem, its solution 
would be made even more difficult. 

We Westerners, who have penetrated into these Eastern countries may 
be compared to the apprentice sorcerer in Goethe's poem, we have spoken 
the magic word by which the natural law of human multiplication was freed 
from several of its repressive checks, but now we do not know the formula 
to stem the rising tide, we are powerless against the ever increasing crowds 
seeking a living that is nowhere to be found. 1 will give one example to 
illustrate my point. In 1948 a Dr. Winfield wrote a book on the land and 
the people of China, a book in which he summed up a life of toil in the 
interest of that country (1). During his years of practice his principal fight 
had been against the diseases caused by the general use of human excreta 
for manure, a practice that alone permitted the Chinese soil to support so 
vast a population. He sums up nine faecalborne diseases of which one is 
infestation with the common ascarid round worms, a disease causing extreme 
debility, and so wide spread that Dr. Winfield estimates the total live weight 
of the worms at work on any one day at some 130.900 tons, roughly equiva- 
lent to two million adult human beings. Notwithstanding their wide spreading 


(1) GeraLD F. WinrIBLD, China: the Land and the People, New York, 1950, 
rev. ed. 
24 


362 J. H. Boeke 


these nine intestinal diseases together form only one third of the preventable 
diseases. Preventable here means that the diseases are under control in the 
West. For a physician this is a terrible statement. And yet Dr. Winfield 
comes to the conclusion that, for a period perhaps as long as 30 years, the 
death rate should not be reduced too quickly, but every effort should be 
concentrated on the propagation of birth control. Coming from a medical 
man, this advise seems to me the most crushing judgment on the serious- 
ness of the population problem in all the Eastern countries. For in most 
of the other countries of the Far East, and in India, the situation is as bad 
as in China. Moreover, even in this advice Dr. Winfield is unduly optimistic. 
He cannot make plausible that 30 years should suffice to revert a process 
that has been going on for hundreds of years. 

And yet, in my opinion, Dr. Winfield points in the right direction when 
he advises to concentrate every effort on the propagation of birth control. 
I return to this topic later on. 

First I have to deal with another question, namely, if it is not possible 
to solve the problem of overpopulation by an increase of production. In 
trying to answer this question we should constantly keep in view the fact 
that we have to alter the balance between agricultural and non-agricultural 
occupations in countries where at present 80 per cent of the population 
depends on farming. Some advocate technical and agricultural ameliorations. 
A courageous agronomist like Buck even declares (1) « perhaps a 25 per cent 
increase in total production by more intensive methods and by modern 
techniques would be a conservative estimate of the possible increase econom- 
ically in China’s agricultural production with the known methods». But, 
supposing that the whole technical program could be carried into practice, 
that the common experience could be shirked that after a few years the 
yield per acre from improved varieties begins to decline rapidly (2), and 
that a 25 per cent increase in agricultural output could be reached before 
a corresponding increase in population should have neutralized this outcome, 
what would have been the economic asset of this gigantic exertion ? The 
answer of the economist is simple but positive: that in default of ready 
markets for the extra-supply of farm products by 80 per cent of the popu- 
lation prices would collapse to such a low level that the whole scheme 
would fall to the ground, and the peasants be worse off than before it was 
started, because of debts incurred to capitalize the improvements and because 
of exhaustion of their fields. No ultimate restoration of the balance between 
agriculturists and non-agriculturists on a new level can alter this course of 
events. 


By way of preparatory illustration I might cite a footnote in a report 
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New Delhi, 1946, cited by KinasLey Davis, The Population of India and Pakistan, 
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of the I. L. O. on industrial labor in Japan (1), a footnote which in its 
succinctness better than a long argument points out the adverse situation 
of agriculture in this country: « Tamana gojiou ni Shikishima hilotsou 
(50 choux pour une boite de cigarettes). Ce dicton courant résume élégam- 
ment la situation actuelle de l’agriculture japonaise». This in spite of the 
fact that in Japan, thanks to the development of trade and industry, the 
market for agricultural products is much less unfavorable than in any of 
the other Far Eastern countries. Mass products, and in particular agricul- 
tural mass products, always have to cover needs that are very inelastic. 
Therefore, the agricultural overpopulation, or more exactly, the overpopu- 
lation in the villages, prevents any restoring of the balance between agri- 
cultural and non-agricultural occupations and threatens to make illusory in 
its results every measure tending to raise the general level of welfare by 
enhancing production. 

I will give two examples to elucidate my point of view, one in the 
field of industry, the other in the field of agriculture. In industry I choose 
the development of the small industries in Japan (2). According to the 
census of Japan of 1930, in that year 53 per cent of the total of those 
industrially occupied were working in small workshops of under 5 persons, 
59 per cent in those of under 10 persons, 70 per cent in those of under 50 
persons. This high percentage of workers in small workshops already points 
to the fact that labor is so dirt-cheap that handicraft to a large extent 
can compete with modern mechanized large industries. That this cheapness 
of manual labor is a consequence of rural overpopulation also appears from 
the following fact. In these small industries town and country compete but, 
whereas, according to the authorities (3), the urban small industries, carried 
on by slum dwellers, are in a deplorable condition, in most rural districts, 
where some domestic industry has taken root, general living conditions are 
better than in those devoted solely to farming. Now the drift of the argument 
I gather from these facts is this: Industrialization is one of the means 
advocated to fight overpopulation. But in Japan, as in other Far Eastern 
countries, this rural overpopulation is so overwhelming that more or less 
unqualified manual labor in masses is supplied at wages which merely suffice 
to supplement the farmers’ family budget, but which, by themselves, are 
not at all sufficient to cover even the barest living. This rural oversupply 
of labor fixes too the urban wage level in so far as urban labor has to 
compete with rural labor, although in the towns the laborers have to live 
completely by these wages. 

The other example is taken from Java. Here the soya bean (called 
kedelee) had found its modest place in the native menu and, about the 
year 1920 was partly produced locally, partly imported. When, however, in 


(1) Le travail industriel au Japon, Genève, 1933, p. 7. | 
(2) Teiiro Uyepa, The Small Industries of Japan, Shanghai, 1938, 
(3) Te1yiro UYEDA, 0. c., p. 4. 
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consequence of the depression, several sources of money income for the 
village people had dried up and ways had to be found to replace them by 
inserting new cash-crops in the customary crop rotation, the kedelee culti- 
vation was propagated (1) by the agricultural advisers, and the import brought 
under a strict quota to protect the price against foreign competition. 
The campaign was most successful. The soyabean output in ten years, from 
1929 to 1939, rose from 1.1 million to 3.2 million quintals. However, this 
was only the technical outcome. The economic result, apart from the exclu- 
sion of foreign producers, lay beyond the reach of the government, and in 
this respect the kedelee experiment was a failure. Neither the home market 
nor the export could absorb the vast extra-supply at fair prices. Whereas 
the annual income from this crop in the decennium 1920 to 1929 had been 
18.4 million guilders, in the following decennium, from 1930 to 1939, it 
had fallen to less than 14 million guilders, in spite of the tripled output. 
The cause of this failure, again as in the other example, was the lack of 
balance between supply and demand in consequence of the rural overpopu- 
lation and of the overwhelming percentage of small farmers as against that 
of non-agriculturists, who had to make up for the demand. 

So far my examples. I now have to resume the thread of my argument 
which in extreme simplification runs thus: In, already, densely populated 
societies of mainly foodfarmers Western influence has caused population 
still further to increase by the fighting of the repressive checks that raise 
mortality. The result has been stupendous. Although the deathrate remains 
very high and although the fertility of the women is relatively low, the 
generality of marriage causes the increase to be continuous. When we esti- 
mate the population in the part of Asia between India and Japan at one 
billion and the net increase at 1 per cent, every year 10 millions are added 
to the crowd. 

What can we do for them? Supposing that one third of them have to 
be breadwinners, where and how can we find their means of subsistence ? 
That is one problem — the least ambitious. But there is another. By the inces- 
sant growth of numbers and the cultivable grounds giving out, the condi- 
tion of the farmers has deteriorated, their standard of living sunk lower 
and lower. This process cannot last. Means have to be found to enhance 
the productivity of agricultural labor. 

It is this problem that has specially occupied the minds of the differ- 
ent planners and social reformers in West and East, in national and inter- 
national organizations, in governmental and private endeavors. 1 will not 
go into details about their policies and proposals. In the first part of my 
preamble I have tried to make clear that in my opinion no measure of 
economic policy, be it ever so ambitious, can cope with the enormous task 
either to enlarge, throughout the extent of agriculture — for that it should 
be generul is a conditio sine qua non — the productivity of farm labor, 


(1) « Landbouw », vol, VII (1931-1932), Kedelee, Buitenzorg (Java), 1932. 
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or to restore the balance between agricultural and non-agricultural occupa- 
tions by relieving the countryside from its surplus population and giving 
them productive employ in industry and trade. An Indian author (1) who 
calculated the number of villagers that would have to be removed from the 
interior to allow the remaining peasants to use their labor capacity in their 
traditional, unproductive and over-intensified foodproduction, came to the 
conclusion that one third of the village people would have to be involved. 
Just imagine the extent of the task to find employment for scores of millions 
of men and women, let alone the difficulty to procure the capital and to 
organize the financing. Moreover, I hope I made clear to you, that even if 
the technical organizational and financial side of the business could be 
effected satisfactorily, the whole effort would strand upon the deficiency of 
markets and of demand. 

To prevent all misunderstanding I want to state here explicitly that 
this argument does not contest the importance of industrialization, of colo- 
nization, of irrigation or of any kind of economic planning. What I argue 
is only that these plans never can serve to solve the population problem, 
even partly, and that therefore they should be judged after their own 
merits only. 

In general, I do not think that the population problem in Far Eastern 
countries should be tackled by opening new ways of productive employment, 
and I have the following reasons for my declinatory attitude. The increase 
in population in these countries is of a wasteful kind, that is to say, is 
the result of a high birthrate and a high deathrate, the high birthrate not- 
withstanding abortion is a general practice and even infanticide still exists. 
It is the oriental conception of life which underlies this increase. The small 
farmer needs a wife as well as children to help him in the fields and at 
home — the children even when they are still of tender age — and to 
care for him when he is old and dead. His wife may refuse to have a lot 
of children, but not so because she is concerned about their future, but 
because it is a burden to bear them and because they threaten to become 
a burden to care for. There is little foresight and little prudence, it is only 
their extreme poverty that keeps family expansion in check, and therefore 
it is to be feared that, as soon as new means of existence are opened and 
they are enabled to raise their standard of living the least bit, the increase 
of population will be accelerated. Perhaps it will not even be possible to 
achieve this. All these technical openings, descending upon them from the 
outside, have to be local and specified; they always are minimal compared 
with the enormous supply of surplus labor. Therefore, as soon as, for instance, 
a new mill is opened or an irrigation work is constructed, from all sides 
wage laborers, colonists, traders and artisans flock in, if need be from hun- 
dreds of miles away, to take their part in this possibility to supplement 


(1) TarLOx Sinan, Poverty and Social Change: A Study in the Economic 
Reorganisation of Indian Rural Society, London and Bombay, 1945. 
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their scanty means of living. This will press down the price of labor and 
make infeasible any effort to raise the general level of welfare. According 
to this point of view, therefore, there are two reasons why technical help 
here has to remain unfruitful: first, because without altering the mentality 
of the people involved, i.e. of the rural masses, the only reaction to be 
expected is an acceleration of the increase of population, and, second, because 
this thechnical help can never grow to such an extent that it might influence 
the general standard of living. 

This whole argument leads to the conclusion that all technical, matter— 
of—fact economic policy, however useful it may be to the leading classes in the 
countries concerned and to tie development of the societies as such, has no 
social —democratic character, in that it cannot further the interests and the 
welfare of the rural masses, in that it neither relieves the population pres- 
sure nor raises the miserably low living standard in the hundreds of thou- 
sands of villages. 

But then, what kind of help has to come in its stead, help which truly 
aims at bettering the living conditions, yes, even at changing the concep- 
tion of life of the small peasantry ? To answer this question I have to 
change my role of the sober, matter-of-fact, perhaps even pessimistic, critic 
of actual policy with that of the idealistic, according to some perhaps even 
utopian, social planner. 

However, I will expose no plans. Only I shall lay bare the roots of a 
constructive social policy for Eastern societies by pointing out the ways 
which may lead to village restoration, and by explaining, first of all, why 
Western influence has made this village restoration more urgent than ever 
it was before. Here too, most positively, the population problem lies at the 
bottom, and a population problem, at that, which is caused by the penetra- 
tion of Western capitalism, so that it would be inexcusable if this aspect 
were left unmentioned. 

At the beginning, the social structure of the Eastern societies was 
embodied mainly in the villages, It is true that above these villages there 
were men in political power, even, may be, a complete hierarchy of them. 
But the influence of their sway hardly penetrated into village life. No more 
had towns as centers of production any significance for the rural commu- 
nities. It was only under the impact of the West that all this has changed. 

What, now, were the aspects of this impact? First, Western or wester- 
nized government began to meddle with the villages and to modernize their 
administrative policy. All kinds of matters which before had been admin- 
istered by the villagers, in their own and to them compreiensive way, were 
made government concern: jurisdiction, education, administration, police, 
defence, public works, and, may be, even worship. This was an essential 
impoverishment of village life, for although the off-shoots of this Western 
ordination spread over the villages in the shapes of village headmen and 
village scribes, yet the tenor of the activities of these functionaries, passed 
the understanding of the common man, let alone the higher officials, who 
were complete strangers. Sir Malcolm Darling, an eminent authority on 
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village life in the Punjab, in one of the three books he wrote on this sub- 
ject cites (1) a saying of these parts running: « Upar Kartar, niche patwar», 
which means «The Creator above, the patwari (the village scribe) below », 
implying that there is nothing of moment in between. And even about ee 
village scribe they declare « The patwari is too much for us, how can we 
know about bigger men? » 

Undoubtedly all the activities, summed up before by me, are performed 
much better, much more thoroughly by a centra] government, administering 
in a Western spirit, according to modern Western principles and standards. 
But to the rural people this change meant that an all-important complex 
of interests and duties was blotted out from their daily life, a spiritual im- 
poverishment, a weakening of communal relations, without equal, and, what 
is still moore weighty, a taking away of responsibility, whereby, as it were, 
the villagers were pushed back into minority, into infancy, into serfdom 
and passivity. By this policy a social dualism was created, whereby almost 
all care of social affairs was withdrawn from the villages and transferred 
to a higher plane, invisible and incomprehensible to the small man. What on 
this plane was regulated, provided, decided, and organized, reached the villagers 
in the forms of ready made prescriptions, commands, interdictions, institu- 
tions, proclamations and taxes from abroad. I shall not now enlarge upon 
the consequences of relations of this kind between the government and its 
mass-subjects, in fear of losing the thread of my argument. But I have to 
make one exception, because it actually comes under my subject, and even 
leads me to a further argument. This exception is a simple question: how 
can one expect from a rural community which in this way is weakened and 
ignored, from its people which are in this way kept under and put under 
tutelage, that they will be able to bring up a sense of responsibility for 
the increase of their numbers? There is every chance that those who are 
treated as children also will act like children. Therefore it is only common 
sense that, when one aims at taking in hand systematically the problem of 
overpopulation — that means, if one tackles it from the side of birth fre- 
quency — one of the means of affecting the reproduction rate shall be the 
strengthening aud enriching of the communal tie by charging the village 
community with a real, autonomic task, performed by them in their own 
spirit and with their own means, and by treating the village members as 
grownups and as responsible persons. 

This strengthening and enriching of the village community, this re- 
emancipation of its members, also for another reason has become more 
urgent. The penetration of the West in the countries of tbe Far East has 
got other consequences: it has deprived the villages of their social élite, of 
their upper ten, and therewith of their leaders in social and cultural 
respect. Formerly the villages had their natural leaders in tbe members of 


(1) MaLcoLm L. DARLING, Wisdom and Waste in the Punjab Village, Oxford, 
1934, p. 144. 
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the village aristocracy, the landlords, the élite by birth, by personality, by 
riches. They have left the villages in the lurch as these lost their inde- 
pendence and their standing in the social and political structures of wider 
compass, aud as, on the other hand, in the towns, the West began to allure 
the élite with new opportunities aud chances of riches, of power and in- 
fluence, of adventure and freedom, of development and diversion, of offices, 
dignities and amusements. In this way the countryside has been deprived 
of its foremen, of its examples, of its dynamic cultural aristocracy. And its 
popular culture thereby has become inanimate and petrified. 

There is no chance that the days of yore will return and that once 
more a rural gentry will come to life. This means that a policy of village 
restoration shall have to follow more democratic ways, that it shall have to 
be taken in hand by the small folk themselves, according to their own 
lights. Unquestionably, this is a very serious handicap, but at the same 
time it may prove to be a fertile seminary for rural revival of a popular 
democracy. 

Yet one might doubt whether Eastern society is ripe for this democratic 
social policy, because, in every aspect, it still is based upon inequality: the 
different social relations to which every individual, young and old, has to 
conform, almost always are characterized by supremacy or authority and by 
subordination, seldom by co—ordination. One meets with this phenomenon of 
inequality not only in the stronger ties of families and relatives and in all 
kinds of communal relations and religious connections, but also there where 
our modern society has pushed through the contractual relation of legally 
equals. To Eastern societies, especially, is pertinent Le Play’s statement 
«que les inégalités dérivent de la nature humaine ». So in Eastern societies 
parties prefer to give a patriarchal character to the employer-employee rela- 
tion and seek and accept as normal leadership in every social activity. 
However, this leadership has to find its base in personality, not in election 
or appointment. The village people are open to guidance but do not want 
to have the vote. 

Village restoration will have to take account of this fact. If a new 
spirit has to be awakened — or, as I should like to presume, an old spirit 
to be reawakened — the awaking will have to come from village leaders, 
village guides, not for a year, nor for any other fixed term, but so long and 
so continuously till the new spirit has been assimilated in the village tra- 
dition and, hallowed by this, is accepted as selfevident and natural and as 
such may live on without further incentive. 

It will not be a simple task to find or to make the new village lead- 
ers, capable of taking the place left vacant by the old landed aristocracy. 
Yet this is the point on which everything hinges. The Eastern nations 
shall want their best sons for it. For this leadership shall have to be com- 
bined with the awakening of a strong feeling of local social responsibility 
in the people themselves. This has to be its aim, for only in this way this 
feeling of social responsibility may extend to family matters. Here lies the 
core of the whole matter: what is needed are not technical improvements 
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but is a new mentality, a new rural philosophy of life, the new light, as 
Darling termed it (1). And this can only be brought home to them on the 
spot, in the most extreme decentralization, and in a patient endeavor of 
years at a spell. 

However, in this true popular policy one favorable factor can be point- 
ed out. I already explained that the combating of overpopulation by the 
increase of production has to remain sterile because of the impossibility to 
make it nationwide, everywhere of sufficient strength, and with immediate 
results on the whole line. In every sense it will appear infeasible to make 
supply and demand balance. But when war is waged in the spiritual domain 
of village restoration these necessities no longer obtain. Then the sphere of 
action may be, even has to be, small; then the time may be, even has to 
be, slow; then only one thing counts, to win by faith, charity and patience, 
angelic patience. 


J. H. Borke 


Leyden University. 


(1) MaLcoLm Lyauu DARLING, Rusticus loquitur or The Old Light and the 
New in the Punjab Village, Oxford University Press, 1930. 


IL PROBLEMA DEL FINANZIAMENTO IN EGITTO 


I. - IL FINANZIAMENTO ESTERO. 


Col nuovo regime del luglio 1952, |’ Egitto è entrato in una fase co- 
struttiva : i problemi di diverso ordine che lo assillano è da prevedere che 
riceveranno le soluzioni da lungo tempo richieste. 

Un elevato incremento demografico, una produzione insufficiente, una di- 
stribuzione dei redditi molto ineguale e riferita ad uno dei livelli di vita 
più bassi del mondo, tali sono i sintomi del profondo squilibrio che rivela 
l’esame della situazione economica egiziana. 

Un' attenzione molto viva è stata prestata da diversi anni al primo ele- 
mento di squilibrio, ossia al sensibile incremento della sua popolazione. Per 
ridurre questa notevole pressione demografica, dovranno essere applicate prima 
o poi delle misure radicali, poiché tutti gli sforzi per un miglioramento so- 
ciale sarebbero votati al fallimento qualora il tasso della produzione e del 
reddito pro capite si mantenessero al livello attuale. 

Le correnti di opinione che si profilano già contro la poligamia, il di- 
ritto di ripudio e l’ età precoce del matrimonio, lo sviluppo dell’ istruzione 
e dell’ educazione, una politica di frazionamento dei forti agglomerati urbani 
ed anche di emigrazione verso il Sudan od i paesi arabi vicini daranno certo 
dei risultati apprezzabili. Ma è col « birth-control» che si potrà rimediare 
a questo angosciante problema di sovrapopolamento. 

D' altra parte, la riforma agraria — prima manifestazione della larghezza 
dello spirito realista dei nostri dirigenti — avrà un effetto diretto sulla con- 
centrazione della proprietà fondiaria e sul sistema di sfruttamento agricolo, 
che era basato sul bisogno sempre maggiore di terre coltivabili. Essa assi- 
curerà una migliore distribuzione dei redditi agricoli e sarà, nel campo po- 
ilitco, lo strumento decisivo per abolire i residui feudali delle provincie. Si 
prevedono certo, per il periodo iniziale, alcune difficoltà a proposito della pro- 
duttività; vi è motivo di sperare che esse saranno progressivamente superate, 
con tappe graduali, grazie soprattutto alla diffusione ed alla riorganizzazione 
delle cooperative e delle altre associazioni agricole. 

Ma, nel bilancio dell’ economia egiziana, figurano all’ attivo le ricchezze 
non sfruttate o non sufficientemente valorizzate, la cui estensione apre al 
Paese delle prospettive magnifiche. Queste non sono troppo lontane da noi; 
il Consiglio Permanente della Produzione e le commissioni tecniche stabili- 
ranno, in base ad una graduatoria dei bisogni accuratamente predisposta, i 
settori più favorevoli: la fertilizzazione delle terre aride, lo sfruttamento del 
sottosuolo, |’ irrigazione, la costruzione di strade, lo sviluppo ed il migliora- 
mento dell'industria costituiranno altrettanti obiettivi della loro attività. 

Tutto ciò richiede |’ azione combinata della tecnica e del capitale : 
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a) Il programma del Punto IV della dottrina di Truman prevede la 
concessione dell’ aiuto tecnico ai paesi insufficientemente sviluppati; e 1’ ac- 
cordo concluso con gli Stati Uniti permette di trarre profitto dall’ esperienza 
degli esperti americani delegati in Egitto, mentre missioni egiziane sono in- 
viate negli Stati Uniti per compiervi un tirocinio di studi pratici. 

Un’ assistenza tecnica può inoltre essere ottenuta dagli organismi quali- 
ficati dell’ O. N. U. Infine, paesi evoluti come la Francia, la Gran Bretagna, 
la Repubblica Federale Tedesca e l’Italia forniranno volentieri |’ aiuto dei 
loro specialisti che potranno beneficiare di agevolazioni per lunghe permanenze. 

5) Quanto alle risorse finanziarie necessarie all’ esecuzione dei progetti 
elaborati, esse dovranno essere commisurate agli ampi risultati che si vor- 
ranno ottenere. E” ovvio pensare di utilizzare, anzitutto, le risorse locali na- 
turali ed umane di cui |’ Egitto dispone, e di assicurare il finanziamento del 
loro impiego mediante mezzi interni. Ciò si accorda, d’altronde, con i punti 
di vista della Banca Internazionale per la Ricostruzione e lo Sviluppo. Nel 
suo rapporto del 1947, si dichiara infatti esplicitamente che, « nella realiz- 
zazione di un investimento produttivo delle risorse locali, le responsabilità 
principali devono essere assunte dallo stesso governo locale, mediante il ri- 
corso a sane pratiche di carattere fiscale e monetario ». 

La base del problema è dunque il risparmio autoctono. Ma, benché sia 
uscito rafforzato dalla guerra, esso non è in grado di soddisfare da solo tutte 
le domande, e man mano che l’ attuazione del Piano progredirà, lo sarà ancor 
meno. Un rapporto degli esperti dell’ O. N. U. osserva a questo proposito che, 
mentre nei paesi a rapido sviluppo economico la formazione del capitale in- 
terno ammonta a più del 10% del reddito nazionale, nei paesi sotto-sviluppati 
il tasso d'investimento netto non supera il 5% di tale reddito. 

E’ evidente, perciò, che un aiuto estero complementare è indispensabile. 
Poiché i capitali locali saranno utilizzati nell'acquisto delle materie prime 
che si trovano in Egitto, nel pagamento della mano d’ opera, nel fondo cir- 
colante, ecc., il fine principale di tale aiuto sarà di mettere a nostra dispo- 
sizione le divise occorrenti ad acquistare l'attrezzatura e l’ equipaggiamento 


necessari. 
Ora, solo i capitali americani potrebbero essere, in realtà, investiti in 
Egitto, dato che il risparmio europeo è stato indebolito — come è noto — 


dalle guerre e dalle successive svalutazioni. Purtroppo, nel programma del 
punto IV vi è a questo proposito una clausola che non si presta ad alcun 
equivoco, poiché essa fonda la sua politica di collaborazione finanziaria sul- 
l’opera dei capitali privati del Nuovo Mondo. Ci si rende così conto del- 
l’ ampiezza delle difficoltà che si oppongono attualmente agli investimenti 
internazionali di origine privata, per somme corrispondenti agli immensi bi- 
sogni dei paesi arretrati. CAS 
Infatti, i trasferimenti dei capitali privati obbediscono a condizioni di 
sicurezza e di rimunerazione. Ed occorre subito osservare che, nei paesi più 
o meno nuovi, le « vere occasioni » tendono a non ripresentarsi più: ne ab- 
biamo la prova negli affari di petrolio del Medio Oriente, in cui gli accordi 
sono costantemente soggetti a revisioni a vantaggio dei paesi produttori. 
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D' altra parte, una redditività soddisfacente dei capitali privati sarebbe 
difficilmente ottenibile nelle imprese primordiali, destinate a promuovere la 
produzione verso ulteriori e più rimunerative realizzazioni. Ed il tasso di in- 
teresse dovrebbe essere modesto, per permettere un aumento del risparmio 
localo e rendere contemporaneamente possibile il rimborso graduale degli in- 
vestimenti stranieri. 

La condizione imposta dal punto IV, che limita in realtà la portata fi- 
nanziaria del contributo americano, fu d'altronde, diciamolo di passaggio, 
l'oggetto di una controversia fra il Dipartimento di Stato americano e l’Isti- 
tuto degli affari pubblici. Questo organo raccomandava che |’ investimento 
fosse composto di capitali pubblici per la maggior parte, in ragione di 6 
miliardi di dollari all’ anno per 50 anni. La discussione si chiuse tuttavia 
col trionfo della tesi del Dipartimento di Stato americano, che sosteneva 1 
metodi tradizionali di investimento privato e lasciava allo Stato il compito 
dell’ aiuto tecnico. 

Osserviamo anche, incidentalmente, che nel 1950 gli Stati Uniti offrirono 
all’ Egitto il loro concorso sia nel campo tecnico che in quello finanziario. 
La Commissione Interministeriale Egiziana, nella sua risposta del 20 agosto 
1950, credette dover dare una risposta reticente, accettando solo l’ offerta di 
assistenza tecnica, nel quadro previsto dall’ O. N. U. Questa risposta fu det- 
tata soprattutto da motivi politici. Ma se anche fosse stata favorevole, non 
sarebbe stato possibile soddisfare allora una condizione fondamentale posta 
da Washington; si richiedeva infatti, anzitutto, un inventario delle risorse 
nazionali egiziane. Questo inventario non poté essere compilato, poiché le 
notizie statistiche erano Jacunose su molti punti. Altri fattori negativi — e 
specialmente la Legge sulle società anonime — avrebbero d’altronde osta- 
colato la cooperazione proposta. 

Nell attesa di una politica, sia egiziana che statunitense, che agevoli 
l'investimento dei capitali privati, vi sarebbe la possibilità di ottenere degli 
apporti finanziari per il tramite del seitore pubblico, e per conseguenza al 
di fuori delle regole individuali e degli imperativi di mercato. Si potrebbero 
forse concludere dei prestiti diretti interstatali (e ciò presuppone degli ac- 
cordi politici) o dei prestiti presso l’ organismo americano che si è specializ- 
zato in questo genere di operazioni : 1 Export-Import Bank. 

Dal canto suo, la Banca Internazionale per la Ricostruzione e lo Svi- 
luppo, ritenendo quasi assolti i suoi compiti ricostruttivi, si indirizza sempre 
più, da qualche tempo, verso il finanziamento dello sviluppo economico. La 
Banca dispone, come è noto, di fondi d’ origine pubblica — 20°/, delle sot- 
toscrizioni d’origine — e di fondi privati derivanti dai suoi prestiti obbliga- 
zionari. Ma i suoi statuti sono rigidi; essa non può prestare che ai governi 
o con la loro garanzia; non assume partecipazioni rischiose; le somme da 
essa anticipate sono miolto limitate, poiché la Banca Internazionale non è 
stata concepita per competere con gli investimenti privati, né per funzionare 
come opera tilantropica. 

Alcuni esperti dell’ O. N. U., rendendosi conto di queste difficoltà orga- 
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niche, hanno progettato la creazione di un vasto organismo che funzioni 
come una specie di Corporazione Finanziaria Internazionale, disponga di mezzi 
appropriati e segua principi più elastici e meno interessati. Sará allora pos- 
sibile disporre di crediti considerevoli ed impiegarli per ridurre lo scarto 
del livello di vita che separa i paesi arretrati dai più favoriti, scarto che, 
senza il loro aiuto, si accentuerá ulteriormente a causa delle scoperte e dei 
perfezionamenti che si avranno nei paesi industrializzati. 


IT. - IL FINANZIAMENTO INTERNO. 


1. - Il risparmio locale. — Per quanto concerne il finanziamento interno, 
la prima delle due grandi strozzature iniziali — costituita dalla debolezza 
dell'esperienza locale — sta per ricevere, come vedremo, le soluzioni neces- 
sarie; la seconda — mancanza di investimenti esteri — 6 pit difficile da 
eliminare. Sino a che non saranno riuniti tutti gli elementi indispensabili 
per ottenere dall’ estero un aiuto finanziario, il risparmio egiziano dovrà ini- 
ziare quasi solo il processo di investimento. Ma è noto che esso non è an- 
cora familiarizzato con gli impieghi in valori mobiliari e che esso ha una 
spiccata preferenza per l’oro, i biglietti tesaurizzati, le terre, i beni impro- 
duttivi. 

In realtà, il risparmio locale non ha ancora trovato incoraggiamenti suf- 
ficienti a fargli adottare questa forma di ricchezza realmente democratica. 
Per di più, fattori contrari, semipermanenti o congiunturali, hanno bloccato 
ogni disposizione favorevole: pesanti oneri fiscali sulle società, inquisizioni 
fiscali ed intervento dello Stato nella loro amministrazione, limitazione dei 
loro guadagni, aggravio degli oneri sociali, sviluppo dell’ autofinanziamento 
data la carenza del mercato finanziario, mancanza di protezione per |’ azionista, 
ecc.. Infine, l’ esiguità del reddito nazionale limita 1’ aumento del risparmio. 

Nella fase attuale, il processo di investimento nel mercato finanziario 
egiziano si urta del resto a fattori che rallentano notevolmente lo slancio 
che |’ tigitto conobbe senza discontinuità a partire dal 1930 col nuovo regime 
doganale e, se l'abolizione dei capitolati nel 1937 provocò nella curva degli 
investimenti un periodo di indecisione, esso fu tosto arrestato dall’ intensa 
attività del periodo bellico. 

Ma il regime fiscale sempre più gravoso, il controllo dei cambi che in- 
tralcia i movimenti dei capitali, il blocco dei crediti in sterline subito poco 
dopo l’ uscita dell’ Egitto dall area della sterlina nel 1947, infine la legge 
del 1948 sulle Società Anonime ed anche — perchè nasconderlo — una ten- 
denza alla xenofobia hanno costituito altrettanti fattori sfavorevoli agli in- 
vestimenti privati. 

La penuria di capitali investibili ha già avuto per il paese le più gravi 
conseguenze, ossia : 

a) un ristagno dell’ economia: il progresso richiede, per la sua stessa 
natura, delle iniziative costanti che non possono manifestarsi se non quando 
vi sono capitali disposti ad accettarne i rischi. Per di più, in alcuni settori, 
la creazione di imprese avrebbe richiesto mezzi considerevoli; e la difficoltà 
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incontrata nel raccoglierli ha posto in realtá le imprese esistenti al riparo 
di una nuova concorrenza: la modernizzazione dell’ equipaggiamento nazionale 
ne è risultata danneggiata. 

5) seconda conseguenza : si è pervenuti ad un auto-finanziamento spro- 
porzionato ; ci si lamenta molto, in Egitto e altrove, dei dividendi così esigui 
e delle riserve considerevoli che si accumulano presso talune società indu- 
striali, per proteggersi dal rischio derivante dalla debolezza del nostro mer- 
cato finanziario. 

c) un’altra conseguenza della mancanza di investimenti si riscontra 
nell’ aumento dell’ indebitamento e nelle strettezze reali di tesoreria delle 
imprese di recente creazione soprattutto, le quali non possono ricorrere al- 
l’ aumento del capitale a causa della discesa dei corsi sotto il valore nomi- 
nale: di qui la necessità di ricorrere a prestiti onerosi. 

d) infine, last but not least, un netto rallentamento del progresso so- 
ciale che si sarebbe manifestato qualora |’ espansione industriale fosse stata 
ottenuta con un finanziamento meno oneroso. 

Per conoscere la preferenza del risparmio egiziano per la liquidità, basta 
dare uno sguardo all'importanza dei biglietti tesaurizzati in rapporto al vo- 
lume dei biglietti in circolazione. Un semplice raffronto col totale dei depo- 
siti bancari dimostra che questa tesaurizzazione manifesta una rara costanza 
e non ha molta inclinazione a costituire una riserva utilizzabile ai fini d’ in- 
vestimento. E’ ciò che alcuni autori definiscono « falso risparmio » e la sua 
presenza è fonte di squilibrio economico, poiché ha per risultato di far uscire 
dal circuito dei mezzi di pagamento importanti. 

Per essere indirizzato verso gli impieghi attivi, il risparmio privato — 
che va dalla semplice tesaurizzazione ai depositi di risparmio — non può 
che seguire il processo di una lunga evoluzione basata su una completa edu- 
cazione e stimolata da un fisco orientato in modo favorevole verso i valori 
mobiliari. 

Ma anche se il risparmio volesse partecipare direttamente al progresso 
economico, il suo effetto sarebbe assai limitato. In realtà è stato stimato che 
i bisogni di investimento in Egitto sarebbero dell'ordine di grandezza di 
100 milioni di lire egiziane per anno. Ora, i servizi dell’ O. N. U. hanno con- 
statato che un’ economia in fase espansiva non può dedicare ai beni di pro- 
duzione molto più del 5°/, del reddito nazionale, il che corrisponde, per l’E- 
gitto, a 30 milioni di Sterline Egiziane: cid dà la misura dello sforzo da 
compiere qualora, lo ripetiamo ancora una volta, il risparmio non sia reticente. 


2. - L'intervento dello Stato. — Dato |’ assenteismo o I’ insufficienza 
del risparmio, e per supplire alla sua scarsità, lo Stato dovrebbe intervenire 
per instaurare una politica di credito e fare investire fondi pubblici egiziani, 
al fine di appoggiare le iniziative e fornire i mezzi di finanziamento interno 
indispensabili alle anticipazioni produttive. 


La politica da seguire è quella che permetterà di mettere in moto l’e- 
spansione economica. 
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Nella scelta delle fonti alle quali lo Stato attingerá per il finanziamento 
dell’ economia, 6 essenziale considerare il volume del Reddito Nazionale e la 
sua ripartizione sociale. Gli ultimi calcoli apparsi si riferirono all’ anno 1945 
e furono valutati a circa 600 milioni di Sterline Egiziane, cifra che dimostra, 
se occorresse, la debolezza del tenore di vita. 

Ora, 6 noto che le spese pubbliche del bilancio egiziano hanno raggiunto 
più del 35°/, del Reddito Nazionael, coefficiente che dimostra che non é 
possibile prendere in esame un aggravio fiscale, che ridurrebbe ancor piú la 
parte disponibile per il settore privato. 

Rimane dunque la risorsa del prestito pubblico, che permetterà di for- 
nire mezzi agli organismi pubblici e semipubblici di cui raccomandiamo la 
creazione, ed a rinforzare gli istituti di credito esistenti. 

Si tratta quindi di una politica di cui ammettiamo molto volentieri il 
carattere inflazionista, ma che costituirà un finanziamento preliminare 
dei lavori produttivi ed anche semi-produttivi da eseguire. Lo sbilancio che 
ne deriverebbe per un certo numero di anni non dovrebbe destare allarme. 
Noi desideriamo rassicurare nel modo migliore, e subito, gli spiriti, poiché 
in Egitto viviamo nella fobia permanente dei disavanzi di bilancio e nella 
mania, ritenuta un po’ fuori moda nei grandi paesi democratici, dei bilanci 
ben bilanciati. Questo vero e proprio complesso, noi lo dobbiamo ai ricordi 
dolorosi delle spese stravaganti dell’ epoca di Ismail Pascià; egli fece sì che 
l'esecuzione dei lavori pubblici previsti durante tutti questi anni fosse so- 
spesa nella proporzione del 60°/,, per avere la civetteria, confessata del resto 
con un certo candore, di trasformare i disavanzi in eccedenze di bilancio. 

Vi sarebbe d'altronde molto da dire sulla struttura del Bilancio Egiziano, 
e sull'importanza delle spese pubbliche improduttive che esigono l’ applica- 
zione di imposte sempre più pesanti, senza che ne derivi una contropartita 
di vantaggi sociali o di altro genere. 

In Gran Bretagna, i disavanzi di bilancio, nel piano Beveridge ad e- 
sempio, lungi dall’ essere considerati con inquietudine, sono al contrario de- 
terminati in anticipo in modo tale che il peso dei prestiti pubblici sia neu- 
tralizzato dall' aumento del Reddito Nazionale inglese. Questi disavanzi sa- 
ranno considerati severamente solo se, alla fine del ciclo espansivo, non 
saranno riassorbiti progressivamente dalle maggiori entrate fiscali derivanti 
dallo sviluppo economico e dall’ aumento dei redditi. 

Si vede dunque che l’ inflazione che noi pronostichiamo sarà provvisoria, 
poiché essa non dovrebbe superare di massima la durata del periodo ciclico, 
e non sarà neppure nociva perché si baserà su lavori produttivi od avrà fini 
indirettamente benefici; inflazione malsana è infatti quella provocata dai bi- 
sogni anti-economici dello Stato: spese suntuarie, spese di riarmo. 

In questo problema del prestito pubblico, d’altra parte, ci sembra che 
si dimentichi che lo Stato resta detentore, in contro-partita, di una Riserva 
Generale di cui la maggior parte è, in realtà, bloccata provvisoriamente in 
partecipazioni, prestiti e stocks di cotone. Un’ altra quota, anch’ essa bloccata, 
della Riserva Generale è costituita dai 24 milioni di sterline egiziane che 
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furono versati agli istituti internazionali dell’ O. N. U.: Fondo Monetario In- 
ternazionale e Banca per la Ricostruzione e lo Sviluppo. Osserviamo tuttavia 
che almeno i 20 milioni che si trovano presso il Fondo Monetario non sono de- 
stinati a finanziare una politica di sviluppo, dato che il loro scopo è di coprire, 
secondo gli statuti del Fondo Monetario, gli squilibri « non fondamentali ». 

D'altronde, |’ inflazione essenziale che raccomandiamo sarà anzitutto e 
soprattutto un’ inflazione creditizia; mediante essa la mobilizzazione dei 
crediti bancari e di quelli degli organismi creditizi privati, pubblici e semi- 
pubblici finanzierà nel miglior modo le domande, cosicché si possa infine 
dire, per riprendere l’espressione di un rapporto della Banca di Francia, 
«qu’il n’y a pas d' exemple que les initiatives saines aient été découragées 
faute de fonds». L'inflazione diretta della moneta, ossia |’ emissione di bi- 
glietti di banca, sarà il secondo provvedimento, la misura accessoria da 
adottarsi nel caso in cui le istituzioni di credito e le banche si vedano so- 
vraccaricate dalle richieste di fondi. 

Ma quale sarà l’obiettivo di questa politica creditizia ? 

Un triplice fine guiderà la sua azione. Essa avrà per compito: 

1) di accelerare l’attività economica con la concessione di crediti a 
corto e medio termine e di sviluppare un vero mercato monetario. 

2) di favorire i crediti a lungo termine ed i crediti di ricambio (cre- 
diti a medio termine rinnovabili sino a totalizzare dei crediti a lungo ter- 
mine), accordando un sostegno efficace agli organismi privati di credito già 
esistenti. 

3) di creare degli organismi parastatali, o organismi pubblici o se- 
mi-pubblici, la cui funzione preminente sarà di accordare crediti a lungo e 
medio termine alla produzione industriale ed agricola. 

Il successo di questa politica di credito, che costituirà, come abbiamo 
già detto, un finanziamento preliminare della produttività nazionale, dipenderà 
essenzialmente : 

1) da un governo forte che abbia l’ indispensabile continuità di opi- 
nioni e contribuisca con la sua influenza dominante a stimolare le riforme 
educative per una migliore moralità; 

2) da un piano economico chiaramente delineato, con una scala ben 
coordinata dei bisogni prioritari, e che non permetta eccessive divergenze 
tra crediti e produzione ; 

3) da un buon funzionamento del controllo dei cambi: occorrerà tut- 
tavia che i fattori psicologici e lo spirito civico creino l’ ambiente necessario 
affinché |’ uscita clandestina dei capitali, che non è quasi possibile arrestare, 
non abbia più luogo; 

4) da una grande elasticità nelle produzioni progettate, per permettere 
al « moltiplicatore » di agire con un buon rendimento. (Che l’ Egitto sia de- 
stinato ad un grande sviluppo è confermato da solidi dati; noi sappiamo 
che a questo proposito tutti i rapporti degli esperti internazionali sono par- 
ticolarmente favorevoli e l'inventario delle risorse non sfruttate che sarà 
compilato dal Consiglio Permanente della Produzione non deluderà le spe- 
ranze suscitate); 
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5) Il successo della politica creditizia dipenderá anche dall’ impiego 
dei fondi anticipati per scopi produttivi; è questa la condizione più difficile 
da riscontrare, perché è impossibile controllare 1’ « ultimo impiego », o meglio 
l’ «ultimo uso», malgrado la cooperazione leale, posto che ci sia, delle ban- 
che commerciali. 

6) da una relativa stabilità dei prezzi. In effetti, è indispensabile che 
l’ inevitabile rialzo dei prezzi provocato dalla applicazione del programma 
di investimento e dalla costruzione degli apparati produttivi sia rallentato, 
senza essere bloccato, mediante un duplice intervento dello Stato: 

1) un intervento diretto : 

a) mediante una tariffa doganale moderata dei soli prodotti di base, 
che prenda in esame tutti gli interessi esistenti. Man mano che la produzione 
si espande, occorrerebbe realizzare uno svincolamento progressivo da questa 
tariffa. 

b) mediante un sistema di sovvenzioni e perequazioni. 

2) Un intervento indiretto della Banca Centrale, sul volume della circo- 
lazione dei biglietti: attraverso la manipolazione dei coefficienti di disponi- 
bilità delle banche e un controllo quantitativo dei crediti bancari, accompa- 
gnato da operazioni di mercato aperto. La variazione dei tassi di sconto e di 
interesse ed una revisione dei tassi bancari completeranno le misure indirette. 

Una osservazione importante che vorremmo qui fare è che |’ accresciuto 
volume del circolante non dovrebbe essere necessariamente considerato come 
la causa determinante dell’ aumento dei prezzi, poiché sovente |’ aumento ne 
sarà solo la risultante. Noi lo constatiamo chiaramente oggi che, in rapporto 
al 1939, la circolazione dei biglietti è stata moltiplicata per 9, i prezzi al- 
l’ ingrosso e della vita per 4 solamente, la velocità di circolazione essendo il] 
segno dell’attività o del ristagno degli affari. 

D’ altronde, in questo settore mobile dei prezzi, i fattori psicologici non 
sono forse preponderanti? E la stabilità più o meno relativa dei prezzi non 
dipende, oltre che dalle reazioni umane, dalla stabilità dei redditi, dai tempi 
di produzione e di distribuzione, dalla situazione internazionale? Ed infine 
non la si dovrebbe intsgrare in quella molto più vasta di una politica creditizia? 


3. - La politica creditizia — La politica creditizia, quale la concepiamo, 
sarà diretta dal Comitato Supremo del Credito della Banca Centrale, al quale 
occorre aggiungere i rappresentanti più qualificati del Consiglio Permanente 
della Produzione, delle banche commerciali e degli organismi di credito pri- 
vati, pubblici o semi-pubblici. 

La legge n° 57 del 1951, ponendo le basi per una Banca Centrale, ha, 
con ciò stesso, inaugurato una politica di direzione del credito. Sin dal 1920 
la Conferenza Monetaria Internazionale di Bruxelles aveva raccomandato a 
questo fine la creazione di Banche Centrali. Lo studio del problema, ripreso 
al Cairo nel 1934, mise in evidenza gli ostacoli di diversa natura che avreb- 
bero reso inefficaci le direttive di una Banca Centrale in Egitto, in parti- 
colare la dipendenza della sterlina egiziana da quella inglese e |’ esistenza 


di agenzie di banche straniere che si rifornivano dalle case-madri. 
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La guerra ed il periodo successivo furono propizi alla realizzazione del 
progetto: i due ostacoli furono superati grazie alle circostanze e, seppur 
dopo molte esitazioni, la National Bank d' Egitto non fu nazionalizzata come 
le altre banche centrali, la sua amministrazione è passata progressivamente 
a egiziani e le sue azioni sono state rese nominative. 

La nostra Banca Centrale, collocata alla sommità della gerarchia finan- 
ziaria, ha tutte le caratteristiche principali delle Banche similari: Banca 
d' emissione e di Stato, banca di clearing e di ultima istanza, essa accentra 
presso di sé, conformemente all’ articolo 19 della legge n° 57 del 1951, i 
depositi bancari in una proporzione stabilita dal Comitato Supremo (attual- 
mente 15°/, degli impegni a vista), e, inoltre, ha il diritto, in base all’ art. 
20 di questa legge, di fissare anche la natura e la misura della liquidità 
delle banche commerciali. Infine, l’ articolo 21 le conferisce il potere di chie- 
dere alle varie banche chiarimenti sulla situazione finanziaria o supplementi 
d’informazione. Non v'é dubbio che, in tutta la rete bancaria, è già stato 
creato un clima favorevole di cooperazione, che non è difficile che s’ estenda 
a tutti gli organismi di distribuzione del credito, sì da permettere al prin- 
cipio del controllo creditizio da parte dalla Banca Centrale di raggiungere 
la sua piena efficacia. 

Benché le operazioni di sconto non si siano sviluppate ed il risconto sia 
ancora ai suoi primi passi (dato che le banche non ne sentono ancora un vero 
bisogno), la sua autorità è stata rinforzata da un fatto nuovo: si tratta del 
funzionamento del Controllo dei Cambi che obbliga ormai le agenzie delle 
banche straniere a conservare nel paese l’ eccedenza delle loro disponibilità 
liquide e ad indirizzarsi nel futuro alla Banca Centrale per i loro bisogni. 
A ciò occorre aggiungere la facoltà che la banca possiede, grazie all’ art. 16 
della Legge n° 57 del 1951, di intraprendere operazioni commerciali anche 
piccole, se l'interesse pubblico lo richiede. 

Ma l’azione dei pubblici poteri e della Banca Centrale nell’ orientamento 
del credito dovrebbe essere più decisiva per quanto riguarda la politica di 
finanziamento che noi preconizziamo. 

Questo risultato potrà essere raggiunto mediante: 

1) il perfezionamento di una tecnica di credito a breve termine. Ana- 
logamente al credito a lungo termine, il metodo classico è il ricorso al mer- 
cato finanziario. Noi sappiamo tuttavia che, in periodo di crisi, l’ appello al 
risparmio non è inteso e, in ogni caso, viene a costare troppo caro. 

I principi bancari, d'altronde, tendono a fissare la scadenza delle anti- 
cipazioni in base alla natura dei depositi, dato che i crediti a medio e lungo 
termine vengono concessi solo sulle risorse proprie delle banche, sui loro 
impegni a termine o sulle loro emissioni di obbligazioni (la Banca Misr, ad 
esempio, col gruppo da essa creato). Indubbiamente, il rigore di questi prin- 
cipi è mitigato, nella pratica, dal rinnovo quasi automatico dei crediti a 
breve termine, e dai crediti medi di ricambio che finiscono per divenire cre- 
diti a lungo termine. D'’ altra parte, non vi è in Egitto una distinzione molto 
netta tra banche di deposito e banche di finanziamento, dato il carattere 
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empirico del mercato monetario, che la creazione della Banca Centrale nel 
1951 tenta di organizzare. 

Il vivo bisogno di crediti a medio termine aveva già provocato il fun- 
zionamento di organismi specializzati pubblici e semi-pubblici, come il Cre- 
dito Agricolo, il Credito Ipotecario, la Banca Industriale, il cui scopo era 
precisamente di venire in aiuto dei settori dell’ agricoltura e dell’ industria 
che non potevano normalmente ottenere le risorse necessarie. 

Questo esempio di finanziamento istituzionale mostra come, nella tec- 
nica creditizia, l’azione indiretta dello Stato si riveli primordiale. E 1 inter- 
vento degli organismi pubblici apparirà, almeno per noi, indispensabile tutte 
le volte che si avrà una divergenza fra depositi ed occupazione. 

Questa formula ci sembra sana e decisiva. La sua portata dovrebbe es- 
sere considerevolmente estesa rafforzando i mezzi finanziari degli enti esi- 
stenti, e soprattutto creando degli istituti parastatali che avrebbero un ruolo 
capitale accanto al sistema bancario. Inoltre, dovrà essere loro riconosciuta 
la facoltà di rinnovare le disponibilità, accordando ad essi il risconto presso 
la Banca Centrale e, quindi, permettendo a questa di meglio coordinare le 
proprie direttive e consolidare la propria autorità. 

2) In secondo luogo, la politica creditizia avrà effetti positivi grazie al 
controllo quantitativo delle operazioni bancarie — che l’articolo 20 della 
legge n° 57 del 1951 lascia d’altronde prevedere — ossia mediante |’ intro- 
duzione di tassi di liquidità in rapporto con gli impegni. 

I metodi quantitativi comporterebbero, inoltre, la politica tradizionale del 
tasso di sconto, di cui occorre sempre dimostrare l’ efficacia, e soprattutto la 
politica delle operazioni di mercato aperto : acquisti e vendite di titoli di 
Stato e di valori mobiliari, effettuati dalla Banca Centrale sul mercato dei 
valori. Queste operazioni di mercato aperto permetteranno di assorbire op- 
pure di immettere nel mercato mezzi di pagamento ed eserciteranno un’ in- 
fluenza sui tassi di interesse. Quale sarà l’importanza delle operazioni di 
marcato aperto in Egitto ? E’ difficile essere categorici su questo punto, data 
l’angustia dei nostri mercati e dato anche, come si è sempre constatato, che 
il principio dei vasi comunicanti è d'importanza assai scarsa per il nostro 
mercato dei valori. Lo si è ben visto in questi ultimi anni: mentre il cotone 
sfiorava i 200 talleri, la nostra quota registrava dei sensibili regressi! In 
ogni caso, le operazioni di mercato aperto avranno ripercussioni immediate, 
che occorrerà in seguito consolidare con l'intervento di fattori più durevoli. 

Per assicurare il successo di queste operazioni, la Banca Centrale do- 
vrebbe intraprenderle in seguito ad un ribasso pronunciato ed in maniera 
progressiva, date le fluttuazioni violente che nou mancherebbero di verificarsi 
sia all'acquisto che alla vendita. Inoltre, occorrerà preparare il clima della 
Borsa, senza il quale si rischierà di operare a senso unico, ossia « acquistare 
sempre e non riuscire mai a vendere ». 

Occorrerà d'altra parte che, per stimolare il mercato, la Banca Centrale 
renda nota la sua intenzione di agire in mercato aperto. Le Banche potranno 
facilitare in concorrenza le anticipazioni su titoli. 

Le operazioni di mercato aperto sarebbero molto utili se, in un mercato 
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stimolato dagli acquisti, si volessero emettere a condizioni vantaggiose dei 
titoli di Stato o dei valori mobiliari. 

Non è inutile ricordare qui che l’importazione autorizzata, o clandestina, 
dei titol1 egiziani di provenienza estera, che è in qualche modo il segno del 
disinvestimento dei capitali europei, provoca la più grave perturbazione nelle 
nostre Borse Valori. Essa ha gli effetti delle operazioni su di un mercato 
aperto in modo intempestivo, operante nel senso opposto, dato che i pacchetti 
venduti in borsa determinano una flessione generale di tutta la quota e fa- 
voriscono il rialzo dei tassi a lungo termine. 

Per risolvere questa questione spinosa, noi proponiamo che la Banca 
Centrale rimpatri, per conto di Investment Trusts (che hanno molto successo 
negli Stati Uniti, in Gran Bretagna, Svizzera, Belgio, etc. e di cui soste- 
niamo la creazione), i titoli delle Società egiziane che si trovano all’ estero 
ed occupano un posto relativamente importante nella nostra bilancia dei conti. 

Poiché, come è noto, questi titoli sono quotati sul mercato europeo a 
prezzi incredibilmente bassi, il loro acquisto sarà molto vantaggioso alla 
folla dei piccoli risparmiatori degli Investment Trusts. 

3) La politica di credito sarà anche efficace con un controllo qualita- 
tivo delle concessioni creditizie, che si combinerà col controllo quantitativo 
previsto dagli articoli 19 e 20 della legge n.° 57 del 1951. Questo controllo 
qualitativo, ottenuto con la creazione presso la Banca Centrale di un Servizio 
Centrale dei rischi, analogo a quello esistente nella Banca di Francia, ser- 
virebbe anzitutto a centralizzare le informazioni relative alle domande di 
credito della clientela più importante, così che i servizi di informazione di 
ciascuna banca possano attingere da fonte sicura le notizie desiderate. Gli 
altri compiti, molto più importanti per l’argomento che ci interessa, si rife- 
riscono ad una disciplina selezionatrice della rete distributrice del credito : 
per le domande di credito superiori ad una certa cifra, le banche e gli altri 
organismi consegneranno al Servizio Centrale dei Rischi delle dichiarazioni 
in cui saranno indicate l’ importanza e la natura delle anticipazioni richieste, 
nonché quelle che avranno potuto essere accordate. Oltre un ammontare ancor 
più elevato, occorrerà ottenere una autorizzazione preventiva della Banca 
Centrale. 

Il controllo qualitativo mediante dichiarazioni bancarie, la cui corretta 
interpretazione sarà eseguita in base ad un piano generale che dovrà essere 
applicato, sarà, più forse del controllo quantitativo, il fattore fondamentale 
grazie al quale l’attività economica potrà essere orientata verso i settori più 
interessanti o verso quelli meno congestionati, esercitando in tal modo una 
influenza indiretta sul livello dei prezzi. 

4) La politica creditizia si varrà pure di due misure generali, ispira- 
teci anch’ esse dal Consiglio Nazionale di Credito Francese, atte a permet- 
tere il controllo quantitativo globale della circolazione, per poter lottare 
contro un'inflazione non giustificata dall’ evoluzione della congiuntura: 

a) un limite massimo totale di risconto (nonché un limite massimo 
particolare di risconto per ogni organismo, in proporzione delle sue attività). 
Questi limiti massimi globali saranno abbassati od aumentati, a seconda, ad 
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esempio, che le risorse disponibili saranno giudicate sufficienti per i bisogni 
economici. Le dichiarazioni al Servizio Sociale dei Rischi di cui abbiamo già 
parlato, avranno anche qui, una funzione interessante e riveleranno l’impor- 
tanza delle domande di credito, dei crediti concessi e di quelli che non po- 
tranno essere accordati ; 

b) un fondo minimo di titoli pubblici, ossia un portafoglio imposto 
alle banche ed agli organismi di credito, composto di Buoni del Tesoro in 
una proporzione che dovrà essere determinata dal Comitato Supremo sia in 
relazione ai loro impegni, sia in relazione ad un minimo imposto in prece- 
denza. Questi Buoni del Tesoro, che le banche e gli altri enti dovranno te- 
nere, saranno considerati nel calcolo del coefficiente di liquidità che il Co- 
mitato Supremo dovrà eseguire. 

5) Nel nostro piano generale di finanziamento, infine, raccomandiamo 
l'investimento in Buoni del Tesoro della maggior parte delle riserve li- 
quide delle banche commerciali, centralizzate nella Banca Centrale in virtù 
dell’articolo 19 della legge n.° 57 del 1951. Nell'agosto 1951 queste riserve 
bancarie, che non fruttano alcun interesse, sono ascese, in rapporto agli im- 
pegni a vista, al coefficiente enorme del 46°/,, ossia a S. E. 72,5 milioni, 
mentre il quoziente legale non è che del 15°/, (23 milioni di S. E.) Appena 
trascorsa la stagione del raccolto, queste cifre sono l'indice più sicuro del- 
l’inattività economica del paese e forse della prudenza un po’ eccessiva delle 
banche, malgrado il loro orientamento più accentuato verso gli affari indicati 
in precedenza. 

Quanto ai Buoni investiti, la Banca Centrale dovrebbe scontarli od ac- 
cordare un compenso su essi, man mano che le domande di credito dovranno 
essere soddisfatte. Il risconto sarà effettuato ad un tasso tale che le banche 
e le altre istituzioni non dovranno averne pregiudizio. 

D'altra parte, non sarà inutile rendere elastico il rapporto delle riserve 
bancarie, fissato dal Comitato Supremo al 15°/, degli impegni a vista. Si 
potrebbe rendere questo rapporto meno rigido fissando due limiti, uno minimo, 
poniamo, del 5”/, ed uno massimo del 25°/,, tra i quali la percentuale sa- 
rebbe determinata in funzione della situazione economica del paese. Negli 
Stati Uniti, ad esempio, il Banking Act del 1935 aveva autorizzato il Fe- 
deral Reserve Board a variare il coefficiente a seconda della categoria delle 
banche e della natura dei depositi. Dopo la fine della guerra, si è fatto largo 
uso di questa tecnica quantitativa, poiché il rapporto è stato modificato 
15 volte. 

La nostra proposta di investire in Buoni del Tesoro le riserve — nella 
totalità o quanto meno in una misura minima da stabilirsi — si accorda con 
gli esempi relativamente recenti del Belgio e dell’Italia. Essa contribuirà a 
facilitare le emissioni ed il collocamento dei titoli pubblici, ed a mobilizzare 
le riserve bancarie in relazione allo sviluppo economico. Non scordiamo 
d'altra parte che, prima del 1947, data del controllo dei cambi con Londra, 
le banche e gli altri istituti avevano l'abitudine di investire sul mercato di 
Londra, sotto forma di titoli del Prestito di Guerra (War Loan) e di titoli 
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di risparmio (Saving Bonds) l’eccedenza delle loro liquidità non impiegate in 
Egitto. 


4. - La inflazione monetaria. — Se il finanziamento preliminare dei pro- 
getti produttivi lo richiedesse, i mezzi sopra proposti e che proverrebbero da 
un’ inflazione creditizia, dovrebbero essere allora integrati da misure acces- 
sorie relative ad una influzione monetaria limitata. Abbiamo visto in pre- 
cedenza che il fabbisogno annuo di investimenti è stato stimato, per |’ Egitto, 
di un ordine di grandezza di 100 milioni di sterline egiziane, mentre il ri- 
sparmio locale non potrebbe probabilmente aumentare che di una trentina di 
milioni l’anno. 

Siamo quindi indotti ad avanzare i seguenti suggerimenti : 

1) Il limite massimo totale assegnato dall’art. 14 della legge n.° 57 
del 1951, per la copertura dei biglietti di banca con Buoni del Tesoro spe- 
ciali, potrebbe essere portato a livelli superiori dietro parere conforme del 
Comitato Supremo del Credito o del Consiglio Permanente della Produzione. 

2) Analogamente, il limite indicato dall’art. 15 della stessa legge per 
i prestiti che la Banca Centrale concede al governo e che è attualmente pari 
al 10°/, della media delle entrate di bilancio nei tre anni precedenti, potrebbe 
essere progressivamente aumentato. Inoltre, sarebbe il caso di concedere allo 
Stato una maggior dilazione per il rimborso degli anticipi, fissandola ad 
esempio a cinque anni, anziché ad un solo anno come è attualmente. 


CONCLUSIONE. 


Così come è stato concepito, questo studio ha inteso ricercare obiettiva- 
mente i mezzi per ovviare nel miglior modo possibile ai diversi ostacoli finan- 
ziari che intralciano presentemente lo sviluppo economico dell’ Egitto. I nostri 
suggerimenti valgono tanto quanto frutterà la loro esecuzione. Essi rassomi- 
gliano, insomma, a quelle ricette di laboratorio che la pratica si incarica di 
limare e di ammorbidire al contatto dei fatti e secondo il luogo e le cir- 
costanze in cui esse sono applicata. 

Forse, le misure che siamo stati indotti a racomandare e la cui appli- 
cazione non potrà essere perseguita che progressivamente in un paese non 
ancora sufficientemente sviluppato, sembreranno alquanto ardite ad alcuni 
spiriti nutritisi alle fonti ortodosse ed a coloro che non possono liberarsi di 
un vero e proprio complesso dovuto al ricordo delle prodigalità dei tempi di 
Ismail Pascià. Noi rispondiamo che è proprio con le soluzioni drastiche che 
si dissiperà la sclerosi che affligge i diversi meccanismi della nostra vita 
economica, e che si proteggerà il movimento cooperativo così importante ai 
giorni nostri, accelerando in tal modo il rinnovamento sociale delle classi 
medie, artigiane ed agricole. 

I controlli della Banca Centrale, la conversione delle risorse non impie- 
gate delle banche in Buoni del Tesoro egiziano non devono essere interpre- 
tati come i segni di una subordinazione delle banche, ma come la manife- 
stazione di una politica di espansione e di orientamento economici. D'altronde, 
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la notevole estensione del risconto presso la Banca Centrale, mentre rinfor- 
zerà l’autorità di quest'ultima, assicurerà alle banche commerciali in uno 
spirito di collaborazione una grande mobilizzazione dei crediti e tempererà 
il rigore delle nuove disposizioni. 

Queste esigenze non sono state forse comprese anche negli altri paesi 
in cui i benefici della libertà sono apprezzati almeno quanto in Egitto? Il 
credito istituzionale accordato dagli organismi parastatali non svolse forse 
una funzione di primo piano in Belgio quando si dovette superare la crisi 
del 1934, molto prima dunque della seconda guerra mondiale ? 

Abbiamo avuto d’altra parte cura di porre le nostre proposte di una 
inflazione monetaria moderata su basi che ci sono sembrate sane, in modo 
da adattare progressivamente bisogni e risorse. Le spese di bilancio, le emis- 
sioni di biglietti ed i prestiti pubblici saranno coperti con la creazione dei 
redditi distribuiti mediante il finanziamento istituzionale che abbiamo pro- 
posto, e mediante una migliore applicazione della tecnica del medio termine. 
Se i redditi distribuiti sono consolidati, ossia se il risparmio permette di 
rimborsare i crediti mediante le eccedenze disponibili alla fine del ciclo pro- 
duttivo, non si avrà inflazione malsana. I procedimenti seguiti saranno stati 
benefici e le spese dello Stato regolate, senza dover ricorrere ad un aumento 
delle imposte. 

Ma occorre ancora rilevare che molte misure di questa politica creditizia 
saranno di carattere provvisorio; esse saranno mitigate progressivamente e, in 
ogni caso, eviteranno di creare indefinitamente un mercato artificiale. Oc- 
correrebbe applicare un piano di espansione, ben coordinato ed eseguito con 
civismo da tutti, in modo tale che i crediti seguano le richieste. Occorre- 
rebbe soprattutto che il risparmio, fonte tradizionale di ogni finanziamento, 
fosse incoraggiato con tutta una serie di atti dettati da uno spirito favore- 
vole alle iniziative; si creerebbe in tal modo quel famoso « clima di fiducia » 
senza cui il risparmio si nasconde, deperisce e muore. E questa stessa atmo- 
sfera di fiducia dovrebbe essere diffusa oltre le nostre frontiere, per attirare 
i capitali stranieri atti ad essere investiti nel nostro paese e risolvere forse 
in tal modo il problema del finanziamento in Egitto. E qui che entrerà in 
gioco la volontà politica dei nostri dirigenti, considerata nel più ampio si- 
gnificato della parola. Ed è per effetto di questa volontà politica che sarà 
possibile assicurare all’ Egitto in modo permanente un maggior benessere 
economico. 


JEAN G. EconoMIDES 
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G. Det Vecchio, La sintesi economica e la teoria del reddito (Padova: CEDAM, 
1950, L. 2400). 


G. DeL Vecchio, Introduzione alla finanza (Padova: CEDAM, 1954). 


Con la pubblicazione del volume su «La sintesi economica e la teoria del 
reddito » e di quello su la « Introduzione alla finanza » il Prof. Gustavo Del Vec- 
chio ha posto la parola fine alle sue Lezioni di Economia Politica che assommano 
cosi a ben cinque volumi. 

Nella « Sintesi economica » il Del Vecchio, ricordando la celebre frase di Maf- 
feo Pantaleoni, secondo il quale esistono solo due scuole di economisti: quella di 
coloro che sanno l'economia e quella di coloro che non sanno l’economia, afferma 
di appartenere ad una classe di economisti i quali considerano la scienza « come 
un’opera costante, continua e successiva, per cui l’edificio della scienza stessa 
risulta come una serie di piani che si aggiungono a quelli precedenti in modo da 
costituire un tutto solido ed armonico ». Con ciò stesso indicando il metodo seguito 
che è quello di inquadrare i diversi problemi seguendone l’evoluzione dottrinale, 
puntualizzandone gli aspetti positivi e negativi, quest'ultimi anche preziosi in 
quanto indicano le vie che non è opportuno seguire in quanto sterili. 

Un posto particolare merita nella trattazione la Parte prima (Cenni storici dei 
sistemi sintetici di economia) dove, da Sismondi a Ferrara, da Marx a Keynes, da 
Pareto a Hicks, in poco più di 60 pagine è condensato, con magistrale e felice 
mano, lo sviluppo del pensiero economico dalle origini ai nostri giorni. In appen- 
dice è riportata la monografia sul «Prodotto netto e Monopolio », stampata nel 
1905 e oramai introvabile, che dopo 40 anni si appalesa ancora fresca, piena di 
spunti e, come gran parte della produzione del Del Vecchio, anticipatrice di molte 
visioni moderne. La Seconda parte della monografia è riportata in appendice alla 
Parte Quarta. 

Interessante nella Parte terza (Problemi della sintesi economica) l’analisi della 
teorica keynesiana dove, in contrasto con molti autori, specialmente nostrani e 
francesi, l’A. afferma che «la teoria e la politica dell’occupazione non possono con- 
siderarsi più come una teoria particolare ma costituiscono un sistema generale, 
in quanto col credito, colla politica finanziaria e con la politica dei consumi non 
si investe solo una parte, bensì l’intero sistema economico ». A tale affermazione 
il Del Vecchio giunge premettendo che il sistema del Keynes è un abbozzo di 
teoria, che va interpretata e integrata e che essa ha dato luogo a numerose false 
interpretazioni, tra cui una delle più gravi è quella di confondere la teoria del- 
l'occupazione del Keynes con la teoria dell'inflazione per fini di occupazione. 

La Parte Quarta (Problemi interni) e la Parte Quinta (Problemi internazio- 
nali) è costituita prevalentemente da articoli già stampati in varie riviste e ben 
noti. 

Il volume si chiude con una dichiarazione di fede ante litteram nella libera- 
lizzazione degli scambi. Trattando, infatti, dell'intervento dello Stato nei rapporti 
del commercio internazionale l’A. dimostra come «l’interesse di ogni paese è, in 
massima, quello di favorire la eliminazione degli ostacoli negoziando riduzioni da 
parte degli altri contro riduzioni proprie, anche prendendo l’iniziativa di ridu- 
zioni con provvedimenti unilaterali, o quanto meno sostituendo ostacoli alle im- 
portazioni meno gravi di quelli intollerabili oggi generalmente applicati ». 

Spiccato carattere di originalità ha «La introduzione alla finanza» rispetto 
alla maggior parte dei manuali esistenti in quanto in esso si segue il metodo cui 
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s'è in precedenza accennato e si dà una trattazione critica dei principi finanziari 
accostandoli agli sviluppi della teoria economica. 

Una esposizione storica delle teorie economico-finanziarie rappresenta, secondo 
l'A, non un lusso erudito ma la via più semplice per arrivare ad afferrare il 
contenuto della scienza delle finanze. Seguendo, infatti, l'evoluzione storica del pen- 
siero scientifico si può arrivare a determinare il sistema della teoria economica fi- 
nanziaria, non secondo opinioni o gusti arbitrari, ma secondo quelle intrinseche ne- 
cessità che si sono proprio manifestate storicamente attraverso la formazione e la 
dissoluzione delle varie dottrine finanziarie. Dopo aver rilevato che i fenomeni fi- 
nanziari hanno avuto una importanza fondamentale e un largo posto nelle dottrine 
mercantilistiche e che i fisiocratici hanno, successivamente, non solo meglio rie- 
laborato le nozioni preesistenti, ma addirittura ricostruito ex-novo un edificio 
sopra presupposti determinati e con una logica ferrea, l’A. puntualizza che il 
sistema dello Smith è, in sostanza, una revisione, correzione e generalizzazione dei 
principi della fisiocrazia e sottolinea l’importanza dei noti quattro canoni e delle 
conseguenze che ne derivano. 

L'esposizione del sistema del Ricardo, che costituisce un vero gioiello del 
genere, porta l’A. a sottolineare che non esistono dei problemi finanziari differenti 
dai problemi economici, ma che esistono, al contrario, questi ultimi problemi con 
le loro soluzioni di carattere economico, le quali, nella finanza, trovano precisa- 
mente la loro più notevole applicazione. Analizzata la posizione della scuola del 
grado finale di utilità e la critica effettuata alla teoria ricardiana, il Del Vecchio 
passa ad esaminare il metodo degli equilibri economici particolari e la teoria clas- 
sica della finanza. Da notare come in tale sede l’A. risolva brillantemente il pro- 
blema della autonomia della teoria finanziaria. Se si parte, egli afferma, dal con- 
cetto che l’offerta dei beni e servizi presenta importanti fenomeni di discontinuità 
e se si constata che questi caratteri sono tanto prevalenti nel fenomeno finanziario 
da essere caratteristici di esso, allora, senza commettere alcun errore logico, senza 
spezzare l’unità dei fatti, si supera la questione dell’autonomia della teoria finan- 
ziaria. Infatti con la teoria della imperfetta divisibilità dell’offerta si può costituire 
una serie di proposizioni che, senza essere logicamente staccate dall'economia gene- 
rale, hanno però un concreto e particolare riferimento ai problemi della finanza 
pubblica. Ma se è possibile tale autonomia rispetto all'economia essa non lo è 
più rispetto alla politica economica e, allora, la soluzione meno imperfetta al pro- 
blema della collocazione delle tre discipline consiste nel considerarle quali stadi 
successivi nel passaggio da una maggiore ad una minore astrazione di un inscin- 
dibile sistema teorico. 

Nel Capitolo Quinto l’A. fa un po’ il punto sui « Contributi alla finanza delle 
teorie classiche e neo-classiche ». Egli rileva anzitutto l’invalidità scientifica del 
principio del massimo benessere generale. Rifacendosi alla concezione paretiana, 
che è precisa ed è la sola che consenta una costruzione teorica economica, nota 
che essa non serve per lo studio dei fenomeni finanziari in quanto nessuno po- 
trebbe negare l’applicazione di un sistema di politica economica e di finanza solo 
perchè alcuni pochi ne risultano danneggiati mentre molti altri ne saranno avvan- 
taggiati. Rileva poi la non misurabilità dell’utilità, e di conseguenza l’impossibilità 
di costruire una teoria economica del prezzo politico, e il significato limitato della 
costruzione delle curve di domanda e di offerta, e quindi dello studio degli effetti 
dell'imposta. Considerato, infine, lo studio dei problemi speciali conclude che anche 
qui il risultato della analisi economica è in sostanza negativo. Ma, prosegue, il 
fatto «che la teoria economica ad un certo punto non arriva a spiegare il feno- 
meno finanziario, non è soltanto importante per la finanza, ma è anche positi- 
vamente importante per l’economia, perchè mette in evidenza sperimentalmente 
il punto in cui una teoria si arresta e quindi quali sono le sue concrete possibilità 
di sviluppo ». 

Nei Capitoli Sesto, Settimo ed Ottavo il Del Vecchio analizza le nuove teorie 
economiche dinamiche e l’alternativa sociologica, rilevando la novità e continuità 
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della teoria economica, e nel Capitolo Nono conclude la sua fatica ponendosi il 
seguente problema: quale e la posizione delle nuove teorie economiche di fronte 
ai concreti fatti finanziari? 

«A primo aspetto — scrive l’A. — sembra ovvia l’alternativa, che è del resto 
generalmente accettata, fra l’opinione per cui sarebbero gli elementi economici 
a determinare i fatti finanziari (spiegazione economica del fatto finanziario) e 
l’altra per cui il fenomeno finanziario sarebbe fondamentalmente, irriducibilmente, 
organicamente, all’infuori del rigoroso campo di applicazione dei principi della 
economia. Per chiarire subito la nostra posizione, diciamo senz’altro che la solu- 
zione consiste non nell’accettare questa alternativa, bensì nel mostrare invece 
come gli elementi economici abbiano in finanza carattere determinante, ma non 
siano sufficienti a dare una precisa determinazione del fatto finanziario stesso. In 
altri termini, gli elementi economici determinano una certa zona, che potremmo 
chiamare di arbitrio politico, dentro la quale operano i fattori extra-economici più 
diversi, capaci di influenzare e determinare i fatti finanziari, ma appunto sola- 
mente entro i limiti di natura economica di tale zona. E’ questa una soluzione 
conforme proprio ad alcuni dei più notevoli insegnamenti delle nuove teorie 
economiche, i quali non pretendono affatto di dare sempre ed in ogni caso la 
soluzione puntuale e precisa dei problemi; ma fondamentalmente distinguono fra 
quelle combinazioni che consentono una precisa posizione di equilibrio stabile, ed 
altre soluzioni di vario genere, rappresentate appunto o da zone di indetermina- 
zione o da punti molteplici o da altre combinazioni diverse dall’unico punto che 
nella teoria elementare si suppone come sola soluzione di un dato problema ». 

Conclusione questa che in gran parte accettiamo anche noi. 

x Non è il caso di rilevare in questa sede i meriti scientifici del Del Vecchio, 
universalmente noti, piuttosto riteniamo doveroso sottolineare, considerando non 
solo i volumi recensiti ma l’intera collana delle Lezioni, la ricchezza della trat- 
tazione e la profondità e originalità dell'analisi. E” superfluo aggiungere che, come 
in tutte le sue opere, anche qui l’A. ha sollevato dubbi, accennato a soluzioni e 
indicato nuove vie di attacco, fornendo così allo studioso, e specialmente ai gio- 
vani, occasioni di meditazione per ulteriori raffinamenti e sviluppi, spunti tutti 
che ci auguriamo non vadano perduti. 
G. DELLA PORTA 


DI NarpI G., Le banche di emissione in Italia nel secolo XIX (Torino: U.T.E.T., 
1953, pp. XII + 436, L. 2700). 


La collana di «Storia e Dottrine Economiche » che il prof. Jannaccone cura 
per l’Unione Tipografico-Editrice Torinese si è arricchita di una nuova interes- 
sante opera. In essa il Di Nardi studia attentamente l’evoluzione delle banche 
italiane di emissione dalla metà del secolo XIX all’anno 1943: il presente volume, 
dedicato al periodo che va fino al 1893, è il primo dei due di cui consterà l’opera 
completa. 

La prima parte del volume considera gli ordinamenti e le vicende delle ban- 
che di emissione dei diversi Stati italiani sino al 1865. Vengono esaminate prima 
di tutto le banche di emissione in Piemonte: la Banca di Genova, istituita il 16 
maggio 1844, la Banca di Torino, creata il 16 ottobre 1847, e la Banca Nazionale, 
sorta nel 1849 dalla fusione delle prime due. Dopo alcuni cenni sulle istituzioni 
e l’attività dei tre istituti, l’A. tratta in dettaglio del funzionamento della Banca 
Nazionale nei periodi 1850-58 e 1859-65, soffermandosi ad inquadrare l’evoluzione 
della sua gestione in funzione della situazione economica generale. Il secondo 
capitolo descrive il processo di fusione delle banche di emissione esistenti in 
Toscana prima dell’unificazione, la costituzione della Banca Nazionale Toscana nel 
1857 e la sua attività sino al 1865. Il terzo capitolo è dedicato, infine, alle banche 
di emissione dello Stato Pontificio e del Regno delle Due Sicilie che sopravvis- 


390 Recensioni 


sero all’unificazione del Regno, ossia alla Banca Romana, alla Banca Pontificia 
delle Quattro Legazioni ed ai Banchi di Napoli e di Sicilia. 

La seconda parte dello studio segue gli istituti di emissione per tutta la 
durata del corso forzoso, ossia dal 1866 al 1882; anche essa é divisa in tre capi- 
toli. Il primo concerne l’introduzione del corso forzoso nel 1866 e descrive l'evo- 
luzione comparata dei diversi istituti emittenti e le loro relazioni, quali si mani- 
festarono nelle condizioni di concorrenza prevalenti sino al 1874. Il secondo capi- 
tolo illustra la legge del 30 aprile 1874, con cui lo Stato intervenne a disciplinare 
Pattivitá ed i rapporti reciproci delle varie banche di emissione. Il terzo capitolo 
si sofferma sugli effetti di tale legge — che fu la prima a regolare in modo orga- 
nico la materia — e sull’andamento del mercato monetario e finanziario nel periodo 
1875-82, che vide maturare l’abolizione del corso forzoso. 

La terza parte del volume è dedicata al decennio che va dal ripristino della 
convertibilità nel 1883 alla grande crisi bancaria ed alla costituzione della Banca 
d’Italia. Il primo dei tre capitoli che la costituiscono descrive le caratteristiche e 
la portata della legge Magliani del 7 aprile 1881, per l’abolizione del corso forzoso, 
e della legge Luzzatti del 30 giugno 1891, per il riordinamento della circolazione 
bancaria. Nel capitolo successivo, l’A. riferisce le vicende della circolazione e l’an- 
damento della situazione delle banche emittenti dall'abolizione del corso forzoso 
al 1893. L’ultimo capitolo è dedicato alla grande crisi bancaria che scoppiò in quel- 
l’anno: vi si espongono le rivelazioni al Parlamento sulla situazione degli istituti 
di emissione ed i risultati dell’ispezione straordinaria effettuata all’inizio del 
1893. Vivace e accurata è l’esposizione delle vicende politiche, economiche e mone- 
tarie che accompagnarono la crisi bancaria e sfociarono il 10 agosto 1893 nella 
costituzione della Banca d’Italia. 

Il volume è una elaborata e scientificamente precisa descrizione degli eventi 
storici che caratterizzano l’evoluzione degli istituti emittenti italiani sino alla fine 
del secolo XIX. In secondo luogo, e qui il lavoro si distacca da una qualsiasi opera 
descrittiva, l’A. ha saputo collegare e confrontare la realtà storica con la teoria 
pura, soccorrendo con la seconda per sintetizzare logicamente la complessa varietà 
della prima. La dovizia dei dati e dei riferimenti sempre ben scelti, l’acume e la 
chiarezza con cui è stata svolta la complessa analisi, fanno sì che l’opera possa 
essere indubbiamente annoverata fra quelle davvero utili sia agli storici della 
economia, sia a coloro che per motivi scientifici o professionali si interessano di 
politica economica monetaria. 


INTERNATIONAL BANK FOR RECONSTRUCTION AND DEVELOPMENT: 


Surinam - Recommendations for a Ten Year Development Program (Bal- 
timore: The Johns Hopkins Press, 1952, pp. XXVI + 271, $ 5.00). 


The Economic Development of Jamaica (Baltimore: The Johns Hopkins Press, 
1952, pp. XVIII + 288, $ 5.00). 


The Economic Development of Nicaragua (Baltimore: The Johns Hopkins 
Press, 1953, pp. XXXII + 424, $ 5.00). 


The Economic Development of Ceylon (Baltimore: The Johns Hopkins Press, 
1953, pp. XXXII + 829, $ 7.50). 


The Economic Development of Mexico (Baltimore: The Johns Hopkins Press, 
1953, pp. XXIV + 392, $ 10.00). 


The Economic Development of British Guiana (Baltimore: The Johns Hopkins 
Press, 1953, pp. XX + 366, $ 6.00). 


La serie dei rapporti redatti dalle missioni speciali della Banca Internazionale 
per la Ricostruzione e lo Sviluppo ha raggiunto, nel breve periodo di quattro 
anni, il suo undicesimo volume. Agli studi sulle economie della Colombia, di 


Recensioni 391 


Cuba, del Guatemala, della Turchia e dell’Iraq (1) hanno fatto seguito, in ordine 
cronologico, quelli sulle economie del Surinam, della Giamaica, del Nicaragua, di 
Ceylon, del Messico e della Guiana britannica. 

La collana, che rappresenta ormai un complesso di oltre 5000 pagine, testi- 
monia egregiamente l’assidua e vasta opera svolta dalla Banca Internazionale 
per la Ricostruzione e lo Sviluppo nel campo dell’assistenza tecnica ai paesi sot- 
tosviluppati. 

Per una più consona valutazione del lavoro compiuto e dei risultati rag- 
giunti occorre considerare che ogni rapporto è il frutto dell’opera concomitante 
e coordinata di economisti e tecnici specializzati: opera svolta in ogni singolo 
paese, per periodi a volte anche lunghi, normalmente a diretto contatto con i 
fenomeni analizzati. 

I rapporti sono tutti redatti con accuratezza e dovizia di dati statistici e for- 
niscono così un quadro completo della situazione economica dei diversi paesi. 
In molti casi, anzi, essi costituiscono indubbiamente la migliore, se non l’unica, 
fonte attendibile di informazioni a riguardo dei paesi stessi. 

Ma è proprio la molteplicità delle relazioni che conferisce alla collana il pregio 
più rilevante non solo ai fini pratici ma anche teorici: la possibilità, cioè, di 
effettuare raffronti, di rilevare uniformità e difformità di situazioni, di cause 
ed effetti, di valutare comparativamente i provvedimenti proposti. 

Si può affermare con fondatezza che i rapporti della Banca Mondiale, cui 
va associato il volume Crete - A Case Study of an Underdeveloped Area (2) della 
Rockefeller Foundation, costituiscono ormai una fonte di imprescindibile rife- 
rimento in materia di sviluppo economico. 

Le conclusioni della missione che ha redatto il rapporto sul programma di 
sviluppo per il Surinam riflettono un certo ottimismo a riguardo del futuro del- 
l'economia di questo piccolo paese. Il Surinam, forse meglio conosciuto come 
Guiana olandese, con una popolazione inferiore al quarto di milione, eterogenea 
mescolanza di parecchi gruppi razziali, ha le sue principali risorse produttive 
nell’agricoltura, nelle foreste tropicali e nei depositi di bauxite che sono fra i 
migliori del mondo. I componenti della missione ritengono che con un adeguato 
sviluppo di tali risorse il Surinam potrà essere in grado, entro dieci anni, di rinun- 
ciare a sovvenzioni e donazioni esterne, mantenendo contemporaneamente inal- 
terato o addirittura migliorando il tenore di vita della popolazione. E’ all’uopo 
preventivata la spesa minima di 53 milioni di dollari, oltre a 16 milioni di dollari 
per un eventuale «supplementary program» destinato a progetti con grado infe- 
riore di priorità. Nelle intenzioni dei compilatori, il rapporto era destinato a 
fornire al Surinam Planning Bureau un ausilio per la formulazione di un pro- 
gramma decennale di sviluppo. Come tale esso si concreta essenzialmente in 
commenti, rilievi, suggerimenti ed emendamenti ad un piano preliminare del 
Surinam Planning Bureau stesso, preso come base di partenza. : 

La Giamaica si trova oggi in una fase cruciale del proprio sviluppo politic 
ed economico. Nel prossimo futuro si dovranno effettuare importanti passi verso 
un completo autogoverno. Ma il successo di questa « venture may well be jeopardized 
unless economic progress can also be assured». Dalla valutazione delle possi- 
bilità economiche del paese i membri della missione hanno tratto la convinzione 
che molto possa esser fatto per rialzare il livello generale del tenore di vita 
e per diminuire notevolmente la disoccupazione. Il piano decennale di sviluppo 
è indubbiamente « ambizioso », ma è giustificato dall’inefficacia «di timide mezze 
misure per risolvere i problemi del futuro». Da 85 milioni di sterline nel 1950, 
l'ammontare del reddito nazionale dovrebbe raggiungere nel 1962 un livello com- 
preso fra un minimo di 136 milioni e un massimo di 150 milioni di sterline. La 


(1) Per i rapporti relativi a Cuba, al Guatemala e alla Turchia vedi « Economia 
Internazionale», Vol. VI, N. 3, agosto 1953. Per il rapporto relativo all'Iraq vedi 
«Economia Internazionale », Vol. V, N. 4, novembre 1952, | 

(2) Vedi « Economia Internazionale», Vol. VII, N. 1, febbraio 1954. 
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realizzazione del programma richiederá da parte del Governo una spesa straor- 
dinaria di 28-35 milioni di sterline. Sará peró necessario anche l'intervento del- 
l’investimento privato, in parte notevole fornito dal capitale straniero. La posi- 
zione di preminenza che l'agricoltura occupa nella economia della Giamaica si 
riflette naturalmente anche sul programma che non trascura pero l’armonico svi- 
luppo degli altri settori. Va ricordata, fra l’altro, l’importanza attribuita all'in- 
dustria turistica per le prospettive che presenta a riguardo delle possibilità di 
aumento dell'occupazione. 

I lavori della missione che ha redatto il rapporto sull’economia del Nicaragua 
si sono protratti dal luglio 1951 al maggio 1952. Gia durante questo periodo il Go- 
verno del Nicaragua aveva cominciato ad attuare, in cooperazione con la mis- 
sione stessa, una serie progressiva di provvedimenti costituenti, nel complesso, 
un importante preliminare al programma di sviluppo economico generale. La 
struttura economica del paese presenta molti dei punti deboli e delle manche- 
volezze tipiche dei paesi sottosviluppati. Particolari vicende politiche hanno ac- 
centuato lo stato depressivo scoraggiando fino a non molti anni fa ogni sorta 
di iniziativa di progresso. Ciononostante, la missione ha potuto constatare che 
pochi altri «underdeveloped countries have so great a physical potential for 
growth and economic development as does Nicaragua». Sulla base di tali con- 
statazioni essa ha formulato un piano quinquennale di sviluppo simultaneo e coor- 
dinato di tutti i settori della vita economica e sociale: 59 milioni di dollari sa- 
ranno necessari per la realizzazione di un minimum di obbiettivi, mentre l’opti- 
mum richiederà una spesa addizionale di 17 milioni di dollari. Si tratta, per 
riconoscimento degli stessi compilatori, di un programma di attuazione tutt’altro 
che facile. Premessa necessaria al suo successo è l’introduzione nella vita del 
paese di nuove concezioni, nuove leggi, nuovi istituti, nuove tecniche. E’ per 
questo che le maggiori difficoltà sorgeranno proprio nelle fasi iniziali di realiz- 
zazione del piano stesso. 

Negli ultimi 75 anni il numero degli abitanti dell’isola di Ceylon si è pressochè 
triplicato. Malgrado ciò il tenore di vita di quella popolazione è andato miglio- 
rando ed è attualmente uno dei più elevati fra quelli dei paesi dell’Asia meri- 
dionale. Fattore determinante di questa posizione di preminenza è stato il no- 
tevole sviluppo verificatosi nel frattempo nella produzione del tè, del caucciù 
e della palma da cocco. A queste coltivazioni sono attualmente destinati circa 
i due terzi della superficie agraria del paese e il valore complessivo della relativa 
produzione rappresenta oltre i tre quarti del valore totale della produzione agri- 
cola. Dalla corrente di esportazioni alimentata da queste produzioni l'economia 
dell’isola ha tratto finora la propria linfa vitale e la possibilità di pagare le im- 
portazioni di generi alimentari per i quali è sempre crescente la dipendenza 
dall'estero. Ma il paese non può fare assegnamento su una ulteriore espansione 
delle esportazioni tradizionali per mantenere la produzione e la popolazione «on 
a parallel course» e continuare ad importare un’elevata proporzione del proprio 
fabbisogno alimentare. Ed invero il tasso annuo di aumento della popolazione di 
Ceylon è oggi uno dei più alti del mondo: circa il 2,4% per i prossimi dieci 
anni. Per contro, il paese, che deve importare oltre la metà del proprio fabbi- 
sogno di riso — alimento base di quella popolazione — ha cominciato a risentire 
della tensione creatasi dopo la guerra sul mercato mondiale di questo prodotto. Il 
Governo e la popolazione devono perciò affrontare il compito di espandere e 
differenziare le fonti di produzione del paese «fast enough to maintain the 
tempo of progress». E a ‘tale necessità è ispirato il rapporto della missione che, 
a richiesta del Governo di Ceylon, ha formulato le proprie raccomandazioni a 
riguardo di un programma di sviluppo per il periodo ottobre 1953-settembre 1959. 

A differenza degli altri rapporti, The Economic Development of Mexico non 
è stato redatto da una speciale missione della Banca Mondiale, ma da un comi- 
tato misto costituito da due membri dello staff della Banca e dagli economisti 
messicani Raul Ortiz Mena, della Nacional Financiera S. A., e Victor L. Urquidi, 
del Banco de México, entrambi ben conosciuti ai lettori delle riviste economiche 
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messicane. L’impostazione di questo studio differisce alquanto da quella preva- 
lente negli altri rapporti. Gli Autori si sono prefissi di esaminare Vandamento, 
gli effetti e le fonti di finanziamento degli investimenti nel Messico nel periodo 
1939-50, e di valutare gli sviluppi che si prospettano per i prossimi dieci anni a 
riguardo del reddito nazionale e della bilancia dei pagamenti del paese. Il nucleo 
principale della trattazione è così costituito da una dettagliata analisi degli inve- 
stimenti e della produzione nei settori agricolo, minerario, industriale, dei tra- 
sporti e delle comunicazioni. Anche il settore dei servizi di « education, public 
health and welfare» viene considerato, ma forse in misura non adeguata all’im- 
portanza, dagli stessi Autori esplicitamente riconosciuta, che detti servizi pre- 
sentano in relazione allo sviluppo economico. Degna di nota è la documentazione 
statistica: oltre 150 tavole che occupano quasi due terzi del volume. Molti sono 
i dati che vengono pubblicati per la prima volta. Ben a ragione gli Autori espri- 
mono la speranza che le serie da essi impostate vengano tenute regolarmente 
aggiornate. 

The Economic Development of British Guiana è il più recente dei rapporti 
delle missioni organizzate dalla Banca Mondiale. Quella della Guiana britannica 
è una «developing economy». In molti settori il grado di sviluppo raggiunto è 
già discretamente elevato. La pubblica amministrazione, l'ordinamento fiscale, i 
settori dell'educazione e della salute pubblica sono qui in una fase di evoluzione 
sufficiente per garantire una sana base all’ulteriore progresso dell’intera economia. 
Un apprezzabile piano di sviluppo è già stato attuato nel periodo 1946-52. Fra la 
metà del 1948 e la metà del 1951 il reddito nazionale è aumentato, in termini 
reali, di circa il 14%. Negli ultimi anni l’investimento lordo si è mantenuto ad 
un livello pari ad oltre il 20% del reddito nazionale. Ma l’elevato tasso di aumento 
della popolazione, conseguente al successo della lotta contro la malaria e la 
febbre gialla, è il fattore che più di ogni altro ha ispirato le raccomandazioni 
della missione. Data la crescente popolazione, un elevato ammontare di investi- 
menti è la condizione essenziale per conservare o aumentare l’attuale tenore di 
vita. Le difficoltà da superare sono tutt'altro che trascurabili. A parere della 
missione, però, il programma di investimento da essa proposto per il periodo 
1954-58 dovrebbe produrre un aumento del 20% nel reddito nazionale e del 
6% nel reddito personale. 

V. SIROTTI 


STAVENHAGEN G., Geschichte der Wirtschaftstheorie (Gottingen: Vandenhoeck und 
Ruprecht, 1951, pp. 320, brosch. DM 15,30). 


ABEL W., Agrarpolitik (Gôttingen: Vandenhoeck und Ruprecht, 1951, pp. 420, 
brosch. DM 27). 

Werner W., Handwerkspolitik (Gottingen: Vandenhoeck und Ruprecht, 1952, 
DD 325/S1D)). 

PREDOBL A, Aussenwirtschaft - Weltwirtschaft, Handelspolitik, Währungspolitik 
(Gôttingen: Vandenhoeck und Ruprecht, 1949, pp. 354, brosch. DM 15). 


Con questi quattro lavori, dovuti alla penna di altrettanti tra i più noti stu- 
diosi di economia di Germania, il «Grundriss der Sozialwissenschaft» ha fatto 
un notevole passo innanzi sulla via del raggiungimento dello scopo propostosi 
dall’editore: di tracciare, cioè, per i suoi esigenti lettori, con le biffe successive 
di una produzione a carattere monografico-manualistico, un itinerario panoramico 
sul contenuto caratteristico delle singole ramificazioni della scienza sociale, fino 
allo stato attuale della rispettiva ricerca scientifica. 

Nel primo dei volumi qui considerati, G. Stavenhagen ha limpidamente scan- 
dito sulla scala diatonica dei 15 capitoli che lo compongono le successive note 
fondamentali dell’intero sviluppo storico della teoria economica. La Sua espo- 
sizione parte a rigagnolo dall’accenno alle origini più remote e progressivamente 
si ingrossa a fiume per l'affluenza dell’analisi descrittiva dei successivi contri- 
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buti teorici, i più moderni inclusi. Il centro è costituito dalla presentazione della 
teoria della localizzazione industriale, che si innesta sul tronco della teoria delle 
forme di mercato e degli ordinamenti economici, e che sfocia nella più vasta e 
complessa teoria economica spaziale. L’estremo terminale del lavoro sintetizza 
la sostanza della più recente teoria monetaria e rapidamente informa sullo stato 
attuale dell’indagine scientifica sulle congiunture. Sempre concisa ma precisa, più 
penetrante che diffusa, epperò più istruttiva che appariscente, l’esposizione dello 
Stavenhaben è caratterizzata dall’affiorare persistente di un senso acuto della 
intima logica connettiva degli sviluppi cronologici: e questa Sua sensibilità per le 
connessioni temporali, integrata — per di più — da una massiccia conoscenza dei 
risultati recentissimi della ricerca storica, Gli ha contributivamente permesso di 
apportare interessanti precisazioni ed emendamenti, in non pochi punti fonda- 
mentali, al quadro tradizionale dell’evoluzione della teoria economica. 

Degli stessi pregi — formali e sostanziali — di sobrietà, di chiarezza esposi- 
tiva e di obbiettività, che si riscontrano nel lavoro or ora presentato, sono pure 
dotate le due successive monografie della collana di R. Schaeder: quelle di W. 
Abel e di W. Wernet, rispettivamente dedicate alla politica agraria ed alla politica 
dell’artigianato. L'Abel ha basato il Suo lavoro ad un tempo sulla teoria e sull’os- 
servazione e l’ha strutturalmente avviato da una linda epitome propedeutica dei 
presupposti storici necessari a meglio capire le complicazioni successive. E” appunto 
dal coordinato complesso dei molteplici elementi analitico-descrittivi di queste 
ultime che sorge il quadro della situazione attuale dell’agricoltura e del contadi- 
nato tedesco, che l’Autore ha delineato nei suoi aspetti e problemi in forma tanto 
più completa, in quanto non s’è limitato alla presentazione, pur particolareggiata, 
della situazione in Germania, ma l’ha integrata con un utile confronto internazio- 
nale, ed ha quindi considerato i tratti salienti dell'economia agraria anche negli 
altri paesi europei. Particolare interesse dal punto di vista del metodo espositivo 
presentano in questo studio le parti dedicate ai problemi di maggiore attualità, 
che l’Autore ha efficacemente lumeggiato sotto il profilo economico-sociale: ricor- 
diamo, tra gli altri, i capitoli che trattano del ruolo dello stato nell’ambito della 
difesa, dell’incoraggiamento, della direzione e della progettazione della produzione 
agraria; dell’organizzazione dello smercio dei prodotti agricoli; della politica dei 
prezzi, e della regolazione dei mercati interno ed internazionale. Sicuramente da 
questo bel libro dell’agronomo di Gottingen trarranno profitto non soltanto gli 
studiosi e gli studenti di agraria, ma, in quanto costituisce un compendio rigorosa- 
mente imparziale, dal punto di vista politico, dell’intera scienza dell’agricoltura, 
esso è pure destinato ad esser di guida utilissima agli impiegati ed ai funzionari 
dell’amministrazione dello stato, degli organi dell’agricoltura e delle sue organiz- 
zazioni professionali, nella loro pratica attività quotidiana. 

Se l’opera, però, dell'Abel ha, per così dire, egregiamente compendiato, vol- 
garizzato ed aggiornato l’ardua materia di un tema al cui studio e alla cui trat- 
tazione non era mai mancato in Germania un interessamento anche fecondo di 
risultati notevoli — la monografia del Wernet sulla politica dell’artigianato colma, 
invece, decisamente una lacuna nella letteratura economica tedesca, in quanto 
sulla natura e sul ruolo di questo intricatissimo settore dell'economia nazionale 
non esisteva ancora, in cotesto paese, un lavoro veramente scientifico e completo. 
Perchè tale, infatti, è questo del Wernet, cui va riconosciuto il merito precipuo 
d’essersi coraggiosamente disincagliato dai ceppi d’una inveterata quanto pregiu- 
dizievole abitudine: quella di confinare l’artigianato nella angusta cornice di trat- 
tazioni dedicate alla politica industriale e di sbrigare un tanto complesso argo- 
mento con una semplice valutazione riassuntiva, generalmente condensata nella 
sottolineazione di punti di vista storici, epperò basata su conoscenze e su conce- 
zioni da tempo incompatibili con la realtà. La radicale correzione che il Wernet 
con questo Suo lavoro ha apportato a queste tradizionali ma anacronistiche impo- 
stazioni, è stata resa possibile: da un lato, dalla raccolta, dalla valutazione e dalla 
valorizzazione adeguata di tutto il materiale praticamente accessibile; dall’altro, 
dall’abile agganciamento ch’Egli ha saputo effettuare della particolare teoria del 
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gruppo economico considerato con quella generale dell’economia moderna. Dal 
duplice impegno, un duplice risultato: la compilazione di un manuale veramente 
esauriente e sicuro per ogni interessato all’approfondimento della conoscenza di 
questo importante settore: per la politica dell’artigianato, la costituzione di una 
solida base teorica per il superamento e per la soluzione dei Suoi complessi com- 
piti attuali. 

L’ultimo lavoro di questa serie presa in esame, quello di A. Predóhl, tratta 
dell'economia estera nel suo triplice aspetto di economia mondiale, di politica 
commerciale e di politica valutaria. La concezione che informa questa contribu- 
tiva trattazione s'origina — anche per esplicita ammissione dell'Autore — dal 
Suo convincimento della impossibilita di comprendere giustamente, senza la pre- 
ventiva conoscenza ed intelligenza della struttura economica spaziale del mondo, 
quei problemi di economia estera, che altro non sono che le singolari complica- 
zioni risultanti dall'intersecazione e dal parallelismo di spazio statale e di spazio 
economico. In questo presupposto si aggancia, e da esso si enuclea e limpida- 
mente si snoda, la formulazione di una teoria dell’ordinamento spaziale, che si 
compendia nell'inserimento dei problemi di economia estera nella totalità spa- 
ziale dell’economia del mondo. Questa teoria costituisce, in primo luogo, una 
feconda integrazione di quella tradizionale del commercio internazionale: i vec- 
chi strumenti di quest'ultima, infatti, restano ancor solo indispensabili nell’am- 
bito della soluzione di problemi che — come quelli monetari — sono di carattere 
non-spaziale. Secondariamente la teoria predóhliana dell’ordinamento spaziale si 
risolve — come ben lo dimostra quest'abile trattazione — in un valido strumento 
di analisi dell’attuale situazione economica mondiale: di penetrazione più inter- 
pretativa delle sue immanenti tendenze: di piú sicura individuazione delle possi- 
bilità esistenti della costituzione di un nuovo ordine economico internazionale. 
Considerata dal punto di vista metodologico, per la concezione cui s'ispira del 
commercio estero come parte dell’ordinamento spaziale dell’economia, e della po- 
litica commerciale come aspetto del rapporto di spazio statale e spazio economico, 
questo lavoro dell’economista di Kiel si riallaccia, in sostanza, a quella serie di 
trattazioni che — conforme alla tradizione anglosassone — esaminano gli scambi 
internazionali in forma sistematica e ne studiano la politica sulla base d'una 
teoria del commercio estero. Epperd esso richiama, da un lato, la concezione di 
Ohlin del commercio internazionale come caso speciale del commercio interregio- 
nale: e, dall’altro, il tentativo operato dal Lósch di sostituire l’intera teoria del 
commercio estero con una teoria dell'economia spaziale. Il rispetto, però, per 
questa tradizione anglosassone, che in Germania ha avuto nell’Haberler il suo 
esponente più significativo, non si spinge nel Predohl fino al consenso illimitato 
alla teoria esatto-quantitativa in cui quella s'era arenata. E appunto costituisce 
uno dei meriti maggiori dell'autore di questo lavoro quello di avere accanto alla 
teoria esatto-quantitativa parimenti fatto valere la teoria qualitativo-sociologica, 
e di essersi, così, proficuamente reinserito in quella tradizione di marca più 
prettamente tedesca che in Max Weber e in Werner Sombart aveva avuto : 
suoi grandi maestri. In questo senso la concezione del Predóhl si avvicina di 
piú a quella dell'Eulenburg che a quella dell'Haberler, e la Sua presa in consi- 
derazione del concetto di totalitá crea un Suo interessante contatto pure con il 
piú recente pensiero del Pútz, anche se da questi, poi, Egli dissente sul punto 
specifico della teoria della totalità di conto Gottl-Ottlilienfeld. 


M. I. ALVIGINI 


Tuomas B., Migration and Economic Growth - A Study of Great Britain and 
the Atlantic Economy (Cambridge: Cambridge University Press, 1954, 
pp. XXV + 362, 42 s.). 


La fatica del prof. B. Thomas costituisce una salutare trasfusione di positi- 
ie ; È ; È 
vismo nell’esangue teoria classica delle relazioni tra sviluppo di un’economia 
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libero-scambista e migrazioni internazionali di uomini e di capitali. Per supe- 
rare le manchevolezze della letteratura classica, l’Autore propone di adottare un 
concetto di sviluppo economico che attribuisca alla mobilità internazionale del 
lavoro e del capitale una maggiore importanza. In concreto, l’Autore propone di 
considerare la comunità delle nazioni atlantiche come un’unica economia e di 
trarre, dall’analisi dei flussi transoceanici di capitali, uomini e merci che si mani- 
festarono durante il sec. XIX, elementi per uno studio più realistico della natura 
dello sviluppo economico. 

Nella prima parte del volume («Ipotesi »), si illustrano i precedenti dottri- 
nari del problema e si descrive uno schema teorico che dovrebbe utilmente con- 
tribuire ad interpretare il processo storico di sviluppo dell'economia atlantica. 
Nella seconda parte (« Descrizione »), si espone e si esamina criticamente il ma- 
teriale statistico relativo all'emigrazione inglese e irlandese tra il secolo XIX e 
XX. La terza parte (« Analisi»), che costituisce il fulcro del lavoro, è formata di 
8 capitoli. Nel primo di essi si esaminano le relazioni esistenti tra le fluttuazioni 
secolari minori delle migrazioni transatlantiche (ottenute depurando le serie sto- 
riche relative della tendenza secolare) e quelle analoghe dello sviluppo econo- 
mico statunitense e inglese nell’ottantennio ch termina con l’anno 1913. I dati 
mostrano che, nei periodi di maggiore emigrazione, l'aumento del reddito reale 
tendeva a decrescere nel Regno Unito e ad accelerare negli Stati Uniti; in altre 
parole, il ritmo dell’evoluzione dell'economia internazionale era governato dai 
movimenti periodici di lavoro e di capitale dal vecchio al nuovo mondo. Nel 
secondo capitolo l’Autore indaga se esistano le prove di una relazione negativa 
tra il tasso dell'emigrazione estera ed il grado della mobilità interna, mentre nel 
capitolo successivo (cap. IX) Egli esamina le variazioni della struttura del mer- 
cato americano del lavoro alla fine del secolo. Nel cap. X si dimostra che il red- 
dito nazionale per capita, i salari reali, il livello dell'occupazione e la parteci- 
pazione del lavoro alla formazione del reddito nazionale ebbero fluttuazioni seco- 
lari minori, aventi lo stesso segno del settore delle costruzioni edili e segno 
opposto a quello delle esportazioni. Alla luce di queste constatazioni, l'Autore 
esamina quindi gli squilibri che le restrizioni americane hanno fatto sorgere nel- 
l'economia atlantica e le possibilità che possono offrire al riguardo i dominions 
britannici. L’ultimo capitolo contiene un riassunto delle conclusioni raggiunte e 
delle prospettive per il futuro. Nelle quattro appendici che chiudono l’opera, 
infine, si espongono alcuni problemi di metodologia statistica che l’Autore ha 
dovuto affrontare nel corso della trattazione e si riportano per esteso le serie 
storiche su cui si è basata l'indagine. 

Una profonda conoscenza della teoria economica ed una sagace manipola- 
zione dei dati statistici concorrono a dare al volume un indubbio interesse. Per 
ogni economista pensoso del progresso della propria scienza, il lavoro del prof. 
Thomas è inoltre un invito a meditare sulla fecondità di una maggiore applica- 
zione dello strumento storico nell'analisi economica. Ed è qui, più che nell'abile 
trattazione del tema centrale, che risiede, a parer nostro, il maggior motivo di 
interesse e di merito del volume. 


G. FELLONI 


TINBERGEN J., On the Theory of Economic Policy (Amsterdam: North-Holland 
Publishing Company, 1952, pp. 78, 13 sh.). 


Il volumetto e il primo della Collana di «Contributions to Economic Analy- 
sis» che gli editori (J. Tinbergen, P. J. Verdoorn e H. J. Witteveen) hanno ini- 
ziato allo scopo di «stimolare lo scambio delle informazioni scientifiche e rin- 
forzare la cooperazione internazionale nel campo economico ». 

Il lavoro del Tinbergen trae le maggiori ispirazioni dallo schema dei «mo- 
delli di decisione » che, come noto, è stato introdotto dal Frisch nell’ambito scien- 
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tifico, quale particolare applicazione, al campo politico economico, dei. modelli 
econometrici. 

Sostanzialmente, lo studio del Tinbergen ha lo scopo: 

a) di porre in rilievo i caratteri dei modelli di decisione; 
b) di esporre alcune applicazioni di tali modelli; 
c) di analizzare i problemi generali riguardanti la politica economica. 

Senza dubbio la prima delle trattazioni è la più ben fatta. Anche se talora 
pecca di non eccessiva sistematicità, l'esposizione è chiara e mostra quali deb- 
bano essere le considerazioni da tenersi in debito conto nell'impiego dei modelli 
di decisione. Il che spiega, ad abundantiam, il loro valore tutto affatto relativo 
(il Tinbergen, del resto, lo riconosce - v. pag. 64 e segg.) e le limitazioni che 
esso implica anche dal punto di vista teorico. 

Specialmente interessanti, per la parte descrittiva ed anche per la esposi- 
zione matematica (si richiede, per la comprensione, una modesta conoscenza del 
calcolo matriciale), sono i capitoli da III a VII, ove si considerano le equazioni 
strutturali, si fa una analisi del significato dei «parametri» e degli «obiettivi» 
politici e si pone in evidenza la importanza delle cosiddette « condizioni limita- 
tive ». 

Le esemplicazioni riguardano in special modo l’Olanda, nel periodo 1949- 
50. Varî sono i modelli considerati: basti, per fare un accenno, il problema di 
politica economica esaminato nel primo esempio: «What level of the rate of 
exchange and of public expenditure is necessary in order to equilibrate the 
balance of payments under conditions of high employment, given to situation (of 
the Netherlands) mid 1949? » (pag. 21). 

Il modello considera diciannove equazioni (di cui una relativa alle condi- 
zioni limitative), trascura i «dati», propone due «strumenti» (parametri poli- 
tici) (svalutazione e modifiche nella spesa pubblica) e due obiettivi (equilibrio 
della bilancia dei pagamenti e conservazione del pieno impiego). Insomma, tutti i 
problemi più importanti dell'economia olandese, messi a posto con poche cifre! 

Evidentemente, un po’ troppo arbitrio e semplicismo, e troppo poco rea- 
lismo! Possiamo essere anche d’accordo con l’ Autore, che la interdipen- 
denza dei problemi di politica economica sia «too pronounced to make the verbal 
approach sufficient»: non riteniamo, però, che sia sufficiente un certo numero 
di equazioni per dare una idea anche approssimativa del come, nell’ambito di 
tali complesse interdipendenze (che occorre tengano conto anche della natura 
aggregativa dei fenomeni ricordati), si possa agire per realizzazioni concrete. 
Occorre, a questo punto, domandarsi: se è ben vero che questi schemi econo- 
metrici siano appena meglio che nulla, non vi è pericolo che essi, imperfetti come 
sono, orientino malamente le politiche economiche? Indubbiamente ciò è possi- 
bile. Eppertanto lo stesso Tinbergen richiama a modestia i creatori di tali schemi 
(e quindi fa professione di modestia egli stesso) nell'esame (cui dedica gli ultimi 
tre capitoli del suo libretto) dei problemi generali riguardanti la politica eco- 
nomica. Gli ultimi capitoli sono equilibrati: concernono il fenomeno politico in 
tutta la sua grandiosità: e così integrano, certamente, l’esclusivo tecnicismo dei 
capitoli precedenti. 

Il lavoro del Tinbergen è, insieme, interessante e stimolante. Vorremmo con- 
sigliarlo a coloro che credono agevole l’attuazione di una politica economica qual- 
siasi, e a coloro che, pur non avendo tal fede, attendono dallo sviluppo della 
scienza economica, e dell’econometria in particolare, consigli circa la possibilità 
di adottare più adeguati e affinati strumenti euristici. 


O. D'ALAURO 
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Basler Handels- und Industrieverein, 77. Jahresbericht über das Jahr 1952 (Basel: 
Buchdruckerei Karl Werner AG, 1953, pp. 296, s. p.). 
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Edizione bilingue (olandese ed inglese) dell’annuario statistico dei Paesi Bassi 
per gli anni 1951-1952. 


Central Organisation of Academics in Sweden (The), Academic Trade Unions in 
Sweden (Stockholm: Sveriges Akademikers Central Organisation, 1953, 
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studiare il comportamento del consumatore marsigliese. L’esposizione è di- 
visa in 3 parti: 1) alimentazione, 2) abbigliamento, 3) alloggio, equipaggia- 
mento domestico, detergenti. 


CLÉMENS RENÉ ed altri, L’Assimilation culturelle des Immigrants en Belgique (Ita- 
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Il volume è il frutto di una inchiesta eseguita dal Seminario di Sociologia 
dell’Università di Liegi sull’assimilazione culturale degli immigranti. Nella 
prima e nella seconda parte sì illustrano la struttura e le condizioni della popo- 
lazione straniera in Belgio. La terza parte permette di confrontare à risultati 
di interviste con «testimoni privilegiati » (capi di aziende, di servizi sociali, di 
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_ me parti, infine, sì analizza il movimento di ascensione degli Italiani immi- 
grati prima del 1940 e si espongono i risultati di un’inchiesta sull’attitudine 
dei belgi verso gli stranieri. 
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Raccolta dei suggerimenti del Research and Policy Committee per una po- 
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sociali e di bilancio delle eccedenze d’alcool da cui è oppressa l’economia 
francese. 


Crane Rosert I., Aspects of Economic Development in South Asia (New York: 
Institute of Pacific Relations, 1954, pp. III + 138, $ S.U. 2.00). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Day A. C. L., The Future of Sterling (Oxford: At the Clarendon Press, 1954, pp. 228, 
PAs, (CO) 


Questo volume sara recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


DENNETT R. and Jounson J. E. (ed. by), Negotiating with the Russians (Boston: 
World Peace Foundation, 1951, pp. XII + 310, $ S.U. 3.50). 
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York: Institute of Pacific Relations, 1953, pp. 58, $ S.U. 1.00). 


Gobierno de El Salvador, Ministerio de Economía, Proyecto de aprovechamiento 
hidroeléctrico del Rio Lempa - Antecedentes y Documentos 1949-1951 (S. Sal- 
vador: Ministerio de Economía, 1953, voll. 2, pp. XII + VIII + 763, s. p.). 


Gooprich LELAND M. and HamBro Epwarp, Charter of the United Nations - Com- 
mentary and Documents (Boston: World Peace Foundation, 1946, pp. 413, $ 
S.U. 2.50). 


GRAHAN BENJAMIN and Dopp Davm L., Security Analysis - Principles and Technique 
(London: McGraw-Hill House, 1951, pp. XIV + 770, 60 s.). 


Questo volume sara recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Griziorrr KRETSCHMANN JENNY, Politica economica e finanziaria (Milano: A. Giuf- 
fré, 1954, pp. VI + 276, L. 1.200). 


Questo volume sará recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Groves Harotp M., La finanza di uno stato moderno (Milano: Sperling & Kupfer, 
1953, pp. 766, L. 2.400). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Handelskammer Bremen, Bericht über das Jahr 1953 (Bremen: Handelskammer, 
1953, pp. 172, s.p.). 


Handelskammer Hamburg, Bericht über das Jahr 1953 (Hamburg: Handelskam- 
mer, 1953, pp. 232, s. p.). 
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Hartoc F., De Economische Betrekkingen Tussen Europa en de Vernonden Over- 
zeese Gebieden (Den Haag: Centraal Planbureau, 1954, pp. 12, s. p.). 


Hsia Ronan, Price Control in Communist China (New York: Institute of Pacific 
Relations, 1953, pp. III + 96, $ S.U. 1.50). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Institut fiir Weltwirtschaft an der Universitàt Kiel, Die Weltwirtschaft - 1953, 
Heft 2 (Kiel: Institut fiir Weltwirtschaft an der Universitàt Kiel, 1953, 
pp. 178 + 53, DM 10). 


Il secondo fascicolo semestrale pubblicato dall’Istituto di Economia Interna- 
zionale dell’Università di Kiel nel 1953 illustra le condizioni economiche di 
39 paesi e l'andamento dei mercati di 16 merci. 


Institut National de Statistique, Annuaire Statistique de la Belgique et du Congo 
Belge: Tome 73, Année 1952 (Bruxelles: Institut National de Statistique, s. a., 
pp. XXXVIII + 563, Fr. b. 100). 


Institut National de Statistique, Annuaire Statistique de la Belgique et du Congo 
Belge: Tome 74, Année 1953 (Bruxelles: Institut National de Statistique, s. a., 
pp. XXXVIII + 585, Fr. b. 100). 


Institut National de la Statistique et des Etudes Economiques: 


Mémento économique: La Grèce (Paris: Institut National de la Statistique 
et des Etudes Economiques, 1952, pp. 308, Fr. f. 1.200). 


Mémento économique: La Pologne (Paris: Institut National de la Statistique 
et des Etudes Economiques, 1953, pp. 263, Fr. f. 1.600). 


Mémento économique: L’Autriche (Paris: Institut National de la Statistique 
et des Etudes Economiques, 1952, pp. 314, Fr. f. 1.200). 


Mémento économique: Le Benelux (Paris: Institut National de la Statistique 
et des Etudes Economiques, 1953, pp. 486, Fr. f. 1.900). 


I volumi fanno parte della collana di memorie economiche dell’Institut Na- 
tional de la Statistique et des Etudes Economiques. Essi costituiscono una det- 
tagliata analisi della situazione economica attuale e delle prospettive future 
dei quattro paesi per quanto riguarda la loro popolazione, occupazione, agri- 
coltura, industria, commercio, finanze pubbliche, moneta e credito, prezzi e 
salari, contabilità nazionale. Accanto a questi temi comuni sono pure trat- 
tati con dovizia di particolari le caratteristiche di maggior rilievo dell’eco- 
nomia di ciascun paese. 


Instituto Nacional de Estatistica: 


Anudrio estatístico 1952 (Lisboa: Instituto Nacional de Estatistica, 1953, 
pp. VIII + 449, 100$00). 


Classificacao Internacional Tipo, por Actividades, de todos os Ramos da Acti- 
vidade Económica (Lisboa: Instituto Nacional de Estatistica, 1953, pp. 37, 
5$00). 


International Monetary Fund: 


Balance of Payments Yearbook, vol. 5 (Washington: International Monetary 
Fund, 1954). 


Summary Proceedings of the Eight Annual Meeting of the Board of Gover- 


nors, September 1953 (Washington: International Monetary Fund, pp. IX + 
165, s. pi). 4 
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Irwin Mary (ed. by), American Universities and Colleges - Sixth Edition 1952 


(Washington: American Council on Education, 1952, pp. XII + 1105, $ 
S.U. 10.00). 


Il volume costituisce la più autorevole ed aggiornata guida degli istituti di 
istruzione superiore esistenti negli Stati Uniti, Alaska, Hawaii e Porto Rico. La 
prima parte e composta di sei capitoli informativi della storia, filosofia, orga- 
nizzazione, amministrazione, finanziamento e possibilità educative degli istituti 
superiori americani. La seconda parte è una raccolta ordinata di notizie rela- 
tive a 904 università e «colleges». Per ciascuno, vengono dati un cenno sto- 
rico ed informazioni dettagliate sui requisiti di ammissione e di laurea, tasse, 
alloggio, esenzioni, iscrizione, istituti e personale di ogni università o «college » 
classificati per materia, biblioteche, pubblicazioni, finanze, ecc. L'appendice con- 
tiene alcune informazioni integrative e la classificazione delle istituzioni de- 
scritte in base a criteri diversi per agevolarne la consultazione. 


Istituto per gli Studi di Economia, Annuario della Congiuntura. Vol. V: 1952-53 - 
Parte Prima: L'economia Italiana (Milano: Istituto per gli Studi di Economia, 
1953, pp. XVI + 730, L. 3000). 


Il volume è una rassegna statistica ampiamente commentata degli sviluppi 
dell'economia italiana nel corso degli ultimi anni. L’opera è costituita di un- 
dici capitoli e di due appendicè I primi trattano i seguenti argomenti: « Ca- 
ratteristiche generali della congiuntura», « Aspetti demografici e sociali», 
«Mercato monetario e finanziario », « Prezzi, salari e costi», «Le fonti di 
energia », « Agricoltura », « Attività industriale », « Trasporti e comunicazioni », 
«Consumi e scambi interni», « Scambi con l'estero » e « Finanze pubbliche ». 
Le appendici, invece, concernono «La politica riguardante gli scambi con 
l’estero » e «La legislazione economica ». 


Kamer von Koophandel en Fabrieken, Rotterdam - Statistiek van Handel, Nijver- 

heid en Verkeer 1951-1952 (Rotterdam: Kamer van Koophandel en Fabrieken, 
s.a., pp. 157). 
La pubblicazione della Camera di Commercio ed Industria di Rotterdam è 
una raccolta di statistiche relative al commercio, industria e movimento di 
Rotterdam durante il biennio 1951-1952. Il volume è in quattro lingue: olan- 
dese, francese, inglese e tedesca. 


KEIRsTEAD B. S., An Essay in the Theory of Profits and Income Distribution (Ox- 
ford: Basil Blackwell, 1953, pp. 110, 10 s. 6 p.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Knorr KLAUS and PATTERSON GARDNER, A Critique of the Randall Commission Report 
(Princeton: Princeton University, 1954, pp. 66. s. p.). 


L’opuscolo è stato ricavato dal resoconto stenografico di un dibattito durante 
il quale diciassette economisti, tra cui K. Knorr, T. C. Schelling, R. Triffin, 
J. Viner e C. Wilcox, discussero criticamente il Rapporto Randall sulla po- 
litica economica estera del governo statunitense. 


Kiinc Emu, Bilateralismus und schweizerische Handelspolitik (Zürich und St. 
Gallen: Polygraphischer Verlag AG, 1953, pp. XII + 156, Fr. 19.40). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Konjunkturinstitute, Nationalbudget fiir ar 1954 (Stockholm: Konjunkturinstitutet, 
1954, pp. III + 114, kr. 2,50). 
Esposizione ed analisi del bilancio economico della Svezia relativo al 1953 e 
previsioni per il 1954. 
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Le Cam Lucien, On Some Asymptotic Properties of Maximum Likelihood Estimates 
and Related Bayes’ Estimates (Berkeley and Los Angeles: University of Cali- 
fornia Press, 1953, pp. 54, $ S.U. 0,75). 


Lévy Pau, Random Functions: General Theory with Special Reference to Lapla- 
cian Random Functions (Berkeley and Los Angeles: University of California 
Press, 1953, pp. 62, $ S.U. 0,50). 


Marx Dante, Jr, International Shipping Cartels: A Study of Industrial Self- 
Regulation by Shipping Conferences (Princeton: Princeton University Press, 
1953, pp. XIII + 323, $ S.U. 6,00). 


Questo volume sará recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Ministerio de Relaciones Interiores, Venezuela 1953 (Caracas: Direción Nacional 
de Información, 1953, s. p.). 


MUKHERJEE RAMKRISHNA, The New Czechoslovakia (Bombay: Current Book House, 
1951, pp. VIII + 104, 4 s. 6 d.). 


Questo volume sará recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Mutual Security Agency, The Structure and Growth of the Italian Economy (Rome: 
Mutual Security Agency, 1953, pp. 165). 


Questo volume sará recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Nations Unies - United Nations: 


Les problemes de l’agriculture éuropéenne (Genève: Nations Unies, 1954, 
pp. VI + 93, $ S.U. 0.80). 


Il volume riunisce i risultati di un’indagine eseguita congiuntamente dalle 
segreterie della C.E.E. e della F.A.O. per studiare i problemi dell’agricoltura 
europea e le misure più opportune per la loro soluzione. La materia è di- 
stribuita in cinque capitoli: « Principali fattori che influenzano la produttività 
dell’agricoltura europea», «Il consumo dei generi alimentari », «La politica 
agricola nell'Europa occidentale », «La politica agricola nell'Europa orientale 
e nell’Unione Sovietica », «Il commercio dei prodotti agricoli in Europa». 


Rapport sur l’économie mondiale 1951-1952 (New York: Nations Unies, 1953, 
pp. XII + 154, $ S.U. 1.50). 


Il quinto rapporto dell’O.N.U. sulla situazione economica mondiale si rife- 
risce agli anni 1951-1952 ed è diviso in due parti. La prima parte analizza 
i cambiamenti intervenuti nell'economia nazionale dei diversi paesi appar- 
tenenti a ciascuna delle seguenti categorie: 1) paesi economicamente svilup- 
pati, ad economia basata sull’impresa privata; 2) paesi ad economia centra- 
lizzata e 3) paesi insufficientemente sviluppati. La seconda parte è consa- 
crata all’analisi dei cambiamenti verificatisi negli scambi commerciali e nei 
pagamenti internazionali 4) dei paesi dell'Europa occidentale, del Giappone e 
degli Stati Uniti; 5) dei paesi a produzione primaria; 6) dei paesi dell’ Europa 
orientale e della Cina continentale. 


Rapport sur un Fonds Spécial des Nations Unies pour le développement écono- 
mique (New York: Nations Unies, 1953, pp. IX + 67, Fr. s. 2.00). 


Repertoire des Resolutions de l’Assemblée Générale - VIIlème Session: 15 
septembre - 9 décembre 1953 (Genève: Nations Unies, 1953, pp. VIII + 174, s. p.). 


Il primo volume contiene le raccomandazioni formulate dalla Commissione 
ad hoc per la creazione, le operazioni, la gestione ed il controllo di un Fondo 
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speciale per il finanziamento dello sviluppo economico. Il secondo é una rac- 


colta organica delle decisioni prese dall'Assemblea generale durante la sua 
ottava sessione. 


Les conditions économiques au Moyen-Orient 1951-1952 (New York: Nations 
Unies, 1953, pp. IX + 191, $ S.U. 1.75). 


Il volume descrive le condizioni economiche attuali e le possibilita di svi- 
luppo futuro dei paesi del Medio-Oriente. Vi si delineano le tendenze dei 
prezzi, delle finanze pubbliche, del commercio estero e della bilancia dei pa- 
gamenti e si esaminano la natura degli investimenti esteri in Medio Oriente 
ed il problema dei rifugiati in Palestina. 


Economic Survey of Asia and the Far East 1953 (Bangkok: E.C.A.F.E., 1954, 
pp. VIII + 161, $ S.U. 1.50). 


La rassegna economica dell'Asia e dell’Estremo Oriente per il 1953 è stata 
preparata dalla Segreteria dell’Economic Commission for Asia and the Far 
East. La prima parte è dedicata all’esame dei maggiori problemi che assillano 
gli stati membri (posizione alimentare, diminuzione delle esportazioni, finanza 
pubblica e processo di assestamento, problemi e politiche di sviluppo). Nella 
seconda parte si descrivono le condizioni economiche di ciascuno di essi. 


General Agreement on Economic Regulations for International Road Transport 
(Geneva: United Nations, 1954, pp. 38, $ S.U. 0.50). 


x 


La pubblicazione è stata redatta dal Comitato per i trasporti della Commis- 
sione Economica per l'Europa e riproduce il testo dell’ Accordo generale per 
la regolamentazione economica dei trasporti internazionali su strada, che fu 
stipulato il 17 marzo 1954 dai rappresentanti di dodici paesi europei. 


La concurrence entre l’acier et Valuminium (Genève: Nations Unies, 1954, 
pp. III + 173, Fr. s. 5.00). 


Quelques progrès réalisés en 1953 dans la technique de la siderurgie (Genève: 
Nations Unies, 1954, pp. 39 + 2, Fr. s. 1.00). 


Récents développements dans la situation de l’énergie électrique en Europe 
1951-1952 (Genève: Nations Unies, 1953, pp. VI + 92 + 42, s. p.). 


Netsser Hans and MopicLianI Franco, National Incomes and International Trade 


(Urbana: University of Illinois Press, 1953, pp. XVIII + 396, $ S.U. 7.50). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


NeLson GeorcE R., Freedom and Welfare - Social Patterns in the Northern Coun- 


tries of Europe (Copenhagen: Ejnar Munksgaard, 1953, pp. XIII + 539, 36 s.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


New Japan - vol. 6, 1953 (Tokyo: The Mainichi Newspapers, 1953, pp. 568, s. p.). 


Annuario in lingua inglese che illustra, con dovizia di fotografie, la vita del 
Giappone moderno nei seguenti settori: « Politica ed economia », « Arte, cul- 
tura e vita», «Commercio ed Industria », «Turismo ». Il volume è corredato 
di un elenco delle più importanti aziende del paese, con numerose notizie circa 


la loro sede, capitale, composizione degli organi amministrativi, ecc. 


Norme per Vammissione negli Stati Uniti di 60.000 italiani (Roma: Italiani nel mon- 


do, 1954, pp. 62, L. 120). 
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Nourse EpwIN G., Economics in the Public Service (New York: Harcourt, Brace 
and. Co., 1953, pp. XI + 511, $ S.U. 6.00). 


Il volume è consacrato alla storia dellEmployment Act americano del 1946. 
La prima delle tre parti che lo costituiscono descrive i numerosi aspetti del 
concetto di politica economica nazionale e in quale modo essa abbia dato ori- 
gine alle modifiche istituzionali che culminarono nell’Employment Act del 1946. 
La seconda parte è una rassegna commentata dell’applicazione della legge dal 
luglio 1946 ad oggi. Nella terza parte l'Autore espone la propria interpreta- 
zione del fenomeno ed illustra à problemi sorti in questi anni e le loro pos- 
sibili soluzioni future. 


Organisation Européenne de Coopération Economique: 


Aspects de la Normalisation aux Etats-Unis et en Europe (Paris: O.E.C.E., 
1953, pp. 95, s. p.). 


Rapporto di una missione inviata negli Stati Uniti sotto gli auspici dell’O.E.C.E. 
e della M.S.A. allo scopo di studiare le soluzioni americane del problema del- 
Vuniformizzazione («normalisation » in francese, « standardisation » in inglese). 


Economic Conditions in Denmark, Iceland, Norway and Sweden (Paris: 
O.E.C.E., 1953, pp. 46, s. p.). 


Economic Conditions in the Federal Republic of Germany (Paris: O.E.C.E., 
1953 DD: 29; SD). 


Economic Conditions in the United Kingdom (Paris: O.E.C.E., 1953, pp. 25, s. p.). 
Economic Conditions in the United States (Paris: O.E.C.E., 1953, pp. 26, s. p.). 


Situation et problemes de l'économie des pays du Bénélux (Paris: O.E.C.E., 
1953 DD: 93:15 100) 


Situation et problemes de l’économie française (Paris: O.E.C.E., 1953, pp. 34, s.p.). 


Situation et problemes économiques - Autriche, Portugal, Suisse (Paris. 
O.E.C.E., 1954, pp. 34, s. p.). 


Rassegna della situazione economica di alcuni paesi membri dell’O.E.C.E. e 
degli Stati Uniti durante il 1953. La serie completa degli studi sará prossi- 
mamente riunita in un solo volume. 


Rapport sur la situation des matières tannantes en 1950, 1951 et 1952 (Paris: 
O.E.C.E., 1954, pp. 33, s. p.). 


Rapport sur l’évolution de la situation des matières sulfureuses au cours du 
premier semestre 1953 (Paris: O.E.C.E., 1954, pp. 7 + tav., s. p.). 


Résumé du premier programme annuel de l'Agence Européenne de Produc- 
tivité (Paris: O.E.C.E., 1954, pp. 19, s. p.). 


Osservazioni e proposte sull’ordinamento delle societa commerciali (Milano: 
A. Giuftré, 1953, pp. 31, s. p.). 


PENROSE E. F., Economic Planning for the Peace (Princeton: Princeton University 
Press, 1953, pp. XIV + 384, $ S.U. 7.50). 


Questo volume sara recensito in uno del prossimi fascicoli. 


Perry Harvey J., Taxation in Canada (Toronto: The University of Toronto Press, 
1953, pp. XV + 421, $ S.U. 7.50). 


Questo volume sara recensito in uno dei prossimi fasciccli. 
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PHeLPs WILLIAM CLyDE, Instalment Sales Financing: Its Services to the Dealer - 


An Important Function of the Sales Finance Company (Baltimore: Commer- 
cial Credit Company, 1953, pp. 99, s. p.). 


La monografia concerne l’attività delle Compagnie sorte negli Stati Uniti per 
il finanziamento delle vendite a rate ed i servizi che esse possono rendere al 
commercio all’ingrosso ed al dettaglio nel settore automobilistico. Per com- 
prendere l’importanza di tali società, basti dire che, nel 1952, la Commercial 
Credit Company, una delle tre maggiori società americane del genere, concesse 
agevolazioni finanziarie per oltre 2.900 milioni di dollari. 


PoLak J. J., An International Economic System (London: Ruskin House, 1954, 
pp. 180, 21, s.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


PosTEL CLAUDE, L’aéroport de Paris - Contribution à l’étude des problemes du 
transport en Europe (Paris: A. Colin, 1953, pp. 190, Fr. f. 850). 


Indagine sull’importanza che un grande aeroporto internazionale come quello 
di Parigi può avere nel quadro dell'economia moderna. 


RANADIVE B. T., India’s Five Year Plan - What It Offers (Bombay: Current Book 
House, 1953, pp. X +259, $ S.U. 3.00). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


RapparD WiLiam E., Mélanges d’études économiques et sociales offerts à William 
E. Rappard (Genève: Faculté des Sciences Economiques et Sociales de ]’Uni- 
versité, 1944, pp. XX + 493, s. p.). 

Il symposium pubblicato dalla Facoltà di Scienze Economiche e Sociali del- 
l’Università di Ginevra in onore del Prof. W. E. Rappard è costituito di nove 


monografie scritte dai professori J. Piaget, L. Hersch, E. Milhaud, A. Babel, 
C. Burky, E. Folliet, C. Terrier, F. Reyrenn, R. Jouvet. 


Riccio STEFANO e PaoLuccI FERNANDO, Il danno bellico - Commento alla legge sui 
danni di guerra (Padova: CEDAM, 1954, pp. XII + 217, L. 1.000). 


Il commento alla legge sui dannì di guerra, approvata dal Senato il 17 di- 
cembre 1953 e pubblicata sulla Gazzetta Ufficiale del 31 dicembre 1953, è stato 
suddiviso dagli autori in cinque parti fondamentali: « Disposizioni generali », 
«L'accertamento del danno bellico », « Pagamento dell’indennizzo e del con- 
tributo », « Disposizioni particolari a singole categorie di beni», « Disposi- 
zioni comuni e finali ». 


Roserts Henry L., Recent Book on International Relations (Reprinted from «Fo- 
reign Affairs», An American Quarterly Review, New York, July 1953, pp. 675 
to 691). 


Roussier MicHeL et STEPHAN Maryvonne, Les Publications officielles des Institu- 
tions Européennes (Paris: Dotation Carnegie pour la Paix Internationale, 1954, 


DD TEL EL 00 


La bibliografia si riferisce alle pubblicazioni apparse tra la fine della guerra 
e l’ottobre 1953. 


Royal Institute of International Affairs, Annual Report of the Council 1952-1953 
(London: Royal Institute of International Affaires, s. a., pp. 71, 1 s.). 


SAWER GEOFFREY and Others, Federalism in Australia (Melbourne: F. W. Cheshire, 
1949, pp. 189, 12 s. 6 p.). 
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Le sei relazioni che compongono il volume hanno lo scopo di esaminare i 
pregi ed i difetti della costituzione australiana alla luce delle recenti espe- 
rienze. Esse sono state scritte da G. Sawer, G. Greenwood, T. Playford, L. F. 
Giblin, J. A. McCallum e R. S. Parker e furono presentate al quindicesimo 
corso estivo dell’Istituto Australiano di Scienze Politiche. 


SHERE Louis, Sugar Taxation in the Caribbean and Central American Countries 
(Washington: Pan American Union, 1952, pp. 1 + 22 + 16 t. + 7 + 6 
te MS Sas): 


SHimkIN DemIiTRI B., Minerals - A Key to Soviet Power (Cambridge: Harvard 
University Press, 1953, pp. 452, $ S.U. 8.00). 


Questo volume sara recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


SPIEGEL WiLiam Henry, The Development of Economic Thought - Great Econo- 
mists in Perspective (New York: J. Wiley & Sons, 1952, pp. XII + 812, 
$ S.U. 6.50). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi f2scicoli. 


Statistiska Centralbyran: 
Industristatistik ar 1951 (Helsinki: Statistiska Centralbyran, 1954, pp. 111, s. p.). 


Utrikeshandel arspublikation 1952 (Helsinki: Statistiska Centralbyran, 1953, 
DD: 289; SD.) 


I due volumi costituiscono rispettivamente una rassegna statistica dell'industria 
finnica durante il 1951 ed un annuario del commercio estero finlandese re- 
lativo al 1952. 


Statistisk Sentralbyra: 


Det norske Skattesystems virkninger pa den personlige inntektsfordeling 
(Oslo: Statistisk Sentralbyra, 1954, pp. 103, kr. 3.00). 


Nasjonalregnskap 1900-1929 (Oslo: Statistisk Sentralbyra, 1953, pp. 141, kr. 3.50). 


Okonomisk Utsyn over Aret 1953 (Oslo: Statistisk Sentralbyra, 1954, pp. 110 + 
18, kr. 4.00). 


Statistisk Arbok for Norge 1953 (Oslo: Statistisk Sentralbyra, 1953, pp. 395, 
kr. 5.00). 


La prima pubblicazione é dedicata agli effetti del sistema fiscale norvegese 
sulla distribuzione dei redditi personali. La seconda pubblicazione riunisce e 
commenta i dati statistici relativi alla contabilita nazionale della Norvegia dal 
1900 al 1929. La terza pubblicazione e una rassegna della situazione economica 
del paese, esaminata mel quadro delle tendenze economiche mondiali. La 
quarta pubblicazione, infine, e l’annuario statistico norvegese per il 1953. 


Svenska Handelsbanken, Economic Survey 1953 (Stockholm: Svenska Handel- 
sbanken, 1954, pp. 73, s. p.). 


TarsHIs Lorte, The Elements of Economics (An Introduction to the Theory of 
Price and Employment) (Boston: Houghton Mifflin Company, 1947, pp. XII + 
699, $ S.U. 5.50). 


Questo volume sara recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


TURNER RosERT K., Editor, Partners in the Free World (Boston: World Peace 
Foundation, 1951, pp. X + 103, s. p.). 


Resoconto della conferenza che si tenne a Niagara Falls dal 31 maggio al 5 
giugno 1951 tra rappresentanti americani e canadesi sui problemi di politica 
estera di comune interesse. 
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U.N.E.S.C.O., La technique des conferences internationales (Paris: U.N.E.S.C.O., 
1951, pp. 84 + 5, s. p.). 


Unione Industriale di Torino, L'imposta sull’energia (Torino: Unione Industriale 
di Torino, 1954, pp. 47, s. p.). 


United States Department of Agriculture: 


Agricultural Economic and Statistical Publications (Washington: U. S. Go- 
vernment Printing Office, 1952, pp. II + 83). 


Agricultural Statistics 1952, (Washington: U. S. Government Printing Office, 
1952, pp. X + 676, $ S.U. 2.00). 


Crops and Markets - 1952 Edition (Washington: U. S. Government Printing 
Office, s. a., pp. 128, $ S.U. 0.60). 


Crops and Markets - 1953 Edition (Washington: U. S. Government Printing 
Office, s. a., pp. 126, $ S.U. 0.60). 


Università degli Studi di Torino, Annuario per l’anno accademico 1952-53, anno 
549° dalla fondazione (Torino, Università degli Studi, s. a., pp. 385). 


Universitair Instituut voor de Overzeese Gebieden, Afrika in de Wereldeconomie 
(Anvers: Universitair Instituut voor de Overzeese Gebieden, 1951, pp. 127, s. p.). 


Il volume riunisce le dieci comunicazioni presentate nelle due Giornate di 
Studi Coloniali tenutesi a Gand in occasione della 6° Fiera Internazionale. 


University of California, A Progress Report of the Institute of Industrial Relations 
1945-1952 (Berkeley and Los Angeles: University of California, 1953, 
Dp:#57%%S D.) 


WEBER WILHELM, Theorie und Politik der Beschäftigung (Wien: Manzsche Verlags- 
und Universitätsbuchhandlung, 1954, pp. 173, s. p.). 


Questo volume sara recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Weger WILHELM, Wirtschaftswissenschaft von heute - Ein Uberblick über moderne 
ókonomische Forschungen (Wien: Springer-Verlag, 1953, pp. 214, s. p.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Wiener Bôrsekammer, Bericht über das Gescháftsjahr 1953 (Wiener: Borsekammer, 
1954, pp. 44, s. p.). 


WIIJNMAALEN J. C., De besparingen van de Nederlandse Volkshuishouding voor 
en na de oorlog (Den Haag: Centraal Planbureau, 1953, pp. 6, s. p.). 


World Peace Foundation, The United Nations at Work: Basic Documents (Bo- 
ston: World Peace Foundation, 1947, pp. 147, $ S.U. 0.40). 


Woyrinskey W. S. and Woytinsxy E. S. World Population and Production - 
Trends and Outlook (New York: The Twentieth Century Fund, 1953, pp. 
LXXII + 1268, $ S.U. 12.00). È 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Zinkin Maurice, Asia and the West (New York: Institute of Pacific Relations, 
1953, pp. XII + 304, s. p.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli 
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Accounting Research, London. 


October 1953.- LuBEFF A., The Finance of Public Companies. An Exploratory Study 
of Two Industries. - Eney H., Income and Capital in Income Taxation. Distributions 
by Companies. - BANERJEE K. C., The Mathematics of Variance Analysis and the 
Possibilities of its Application. - AMERMAN G., The Mathematics of Variance Ana- 
lysis. II. - Bray F. S., The Formal Principles of Public Company Accounting. 
- Montero M. N., The Distinction Between Sub-Accounts and the Sides of an 
Account. 


Actualité (L’) Economique, Montréal. 


Octobre-Décembre 1953. - Harvey P., L’organisation corporative dans la province 
de Québec. - Rouquer La GARRIGUE V., Les tendances actuelles de l’économétrie. 
- BROUILLETTE B., Le port de Vancouver. - ALLEN P., Evolution de la structure 
des emplois au Canada. III. Etalement de la révolution industrielle. - GARDNER G., 
La valeur stratégique du Grand-Nord. 


Allgemeines Statistisches Archiv, München. 


Drittes Heft 1953. - KRIEGER K., Beklemmungen gegeniiber des Statistik in 
Deutschland. - Trustept H., Die Bedeutung der zeitlichen Auswahl bei Erhebungen, 
insbesondere bei Repräsentativerhebungen. - ZINDLER H., Uber die Anwendung 
von Stichprobenverfahren zur Kontrolle der Bearbeitung von Kartei- und 
Erhebungsunterlagen. - Bonac V., Die Volkszählung 1953 in Jugoslawien. - 
KuUHN A., Conurbation in Grossbritannien. - DENEFFE P., Probleme der Baupreissta- 
tistik und Baupreisindexberechnung. 


Viertes Heft 1953. - ANDERSON O., Moderne Methoden der statistischen Kausal- 
forschung in den Sozialwissenschaften. - BLIND A., Probleme und Eigentümlich- 
keiten sozialstatistischer Erkenntnis. 


American (The) Economic Review, Menasha, Wis. 


December 1953. - Dorrman R., Mathematical or «Linear», Programming. - 
ABBOTT L., Vertical Equilibrium - Quality Competition. - PHILBRooK C., « Rea- 
lism» in Policy Espousal. - WeInBERG R. S., «Full Employment» 1955-1960. 


American (The) Political Science Review, Menasha, Wis. 


December 1953. - HERRING P., On the Study of Government. - HamMmarsKJoLD D., 
The United Nations and the Political Scientist. - Bretron H. L., The German 
Social Democratic Party and the International Situation. - Hatt H. D. The 
British Commonwealth of Nations. - Wueare K. C., The Nature and Structure 
of the Commonwealth. - Brapy A., Nationalism and Democracy in the British 
Commonwealth: Some General Trends. - GREENE F., Neutralization and the Ba- 
lance of Power. - Cavers D. F., The Developing Field of International Legal 
Studies. - Kerrm-Lucas A. The Political Theory Implicit in Social Casework 
Theory. - STOURZH G., Reason and Power in Benjamin Franklin's Political Thought. 
- Davi P. T., Purposes, Procedures, and Outcomes of the Cooperative Research 
Project on Convention Delegations. - Marcy C., A Note on Treaty Ratification. 
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Annales de Sciences Economiques Appliquées, Louvain. 


Février 1954. - Aperçu de la conjoncture économique en Belgique. - CoLLIN E 
Les banques et la réglementation du change. - D’Harze M., Le fonds monétaire 
international et la collaboration monétaire internationale durant la derniére 
décade. - BeLLIS J., Les prix imposés. - ScHILLINGS L., La prévision et la prépa- 
ration du travail appliquées aux travaux d'entretien. 


Annals (The) of The American Academy of Political and Social Science, 
Philadelphia. 


January 1954. - New Goals in Police Management: Basic Patterns of Enforcement. 


- The Enforcement Arms. - Police Manpower. - New Approaches to Old 
Problems. 


Aussenwirtschaft, Bern. 


Dezember 1953. - BACHMANN H., BossHaRpT A. Lirour F., Betrachtungen zur 
Aussenwirtschaftspolitik. - GseLL E. und ALLeNSPACH H., Langfristige Exportkredite. 
- Okonomische Auswirkungen der politischen Spaltung Europas. - BACHMANN x; 
Das Postulat flexibler Wechselkurse. 


Banca Nazionale del Lavoro Quarterly Review, Rome. 


July-September 1953. - Carr G., The Italian Balance of Payments Problem. - 
ZaccHIa C., Features of the Present Italian Customs Tariff. - Parr G. U., Some 
Lines for the Practical Organisation of European Markets. - Barri P., The Dollar 
and Gold. 


Bancaria, Roma. 


Dicembre 1953. - Reynaup P.-L., Le leggi economiche del risparmio e la psicologia 
moderna. - PARRAVICINI G., Il credito - II. - Kayigi T., L’evoluzione del sistema 
bancario giapponese nel dopoguerra. - PELLERI P., L’andamento del mercato fi- 
nanziario nel dicembre 1953. 


Gennaio 1954. - Gumucci U., La «funzione del consumo» negli sviluppi della 
teoria economica moderna. - ANGELONI V., Cambiale ipotecaria e sue rinnova- 
zioni. - PeLLERI P., Le borse italiane nel 1953. - PeLLERI P., L’andamento del 
mercato finanziario nel gennaio 1954. 


Banque, Paris. 


Juillet 1953. - Baubin L., Coup d'oeil sur l’économie espagnole. - Marin X., Les 
récentes modifications au droit des sociétés par action (fin). - Rapport du 
Conseil National du Crédit (septième rapport annuel). - Bosca J., L'évolution du 
crédit pendant le premier trimestre 1953. - Campion G. L., L'amortissement indus- 
triel et ses aléas. - Bontoux C., Le XIV° Congrès de la Chambre de Commerce 
Internationale: «Le Commerce mondial, affaire de tous». 


Août 1953. - Simon P., L'aube d'un nouveau libéralisme. - Campion G. L., L'amor- 
tissement industriel et ses aléas (suite et fin). - Le rapport du Conseil National 
du Crédit (septième rapport annuel) (suite et fin). - De Larrre J. M, Le 
climat financier de l’entreprise dans la vie américaine. - Banque des règle- 
ments internationaux. - Institut technique de banque du Conservatoire National 
des Arts et Métiers. - Liste de banques françaises inscrites et de banque fran- 
çaises radiées. 

Septembre 1953. - Lemuc G., Une Banque européenne des investissements? - 


Turor P., Balance des paiements courants et opérations en capital. - Compte 
rendu des opérations de la Banque de France (extraits). - BaupiN L., Un nouveau 
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service bancaire au profit des travailleurs étrangers en France. - GUENSER G., 
Monnaie et banque en Italie. - L'Assemblée de l’Association des Banquiers 
mexicains. - ETIENNE G., L'horizon économique et financier des Etats-Unis. - 


Les comptes bancaires du mari et de la femme (note sur une étude de droit 
anglais). 


Octobre 1953. - Gienoux C. J., Le Fonds Monétaire ou l’orthodoxie circonspecte. 
- Compte rendu des opérations de la Banque de France (extraits) (suite). - 
Marin X., La gage commercial. - Scutocen M., Tissier J. et Love A. Les crédits. 
à moyen terme mobilisables destinés au financement d’investissements. 


Novembre 1953. - JEUNE A.-L., Le problème de la Trésorerie en 1953 et 1954. - 
Marin X., Les décrets réglementaires et la Banque. - DescHamPs J., L'Union Euro- 
péenne de Paiements. - CERCLER R., Réflexions sur l’économie alimentaire mon- 
diale. - SircrrRIED A., L'Age du Secrétariat. - DEFLASSIEUX J., La 6° session de 
l'International Banking Summer School. 


Décembre 1953. - Mossé R., La vente à crédit aux Etats-Units. - PLaAIsaNT R. et 
GULPHE P. La faillite et le réglement judiciaire (Avant-projet de la Commission 
de réforme du Code de Commerce). - Marin X., Les décrets réglementaires et la 
Banque (suite et fin). - PuPIN R., L'évolution de l'épargne en France. - ScHLoceL M. 
Tissier J. et Love A., Les crédits a moyen terme mobilisables destinés au finance- 
ment d'investissements. - Poisson J.-P. Banque et Notariat. 


Banque de Bruxelles Quarterly Survey, Bruxelles. 


N. 4 - 1953. - Gérarp M. L., Belgium and Industrial Investment. 


N. 1 - 1954. - Economic and Financial Situation in Belgium. 


Barclays Bank Review, London. 
February 1954. - The Chairmen's Statement. - Banks and the Bank Rate. - 
Freedom for Commodities. - Bahrain and Qatar. 

Boletín de Estudios Económicos, Bilbao. 


Enero 1954. - IPARRAGUIRRE D., El modelo económico de Leontief. - Gómez J. M. 
y DE CELADA A., El tratamiento jurídico de la impugnación de balances. - 
SÁNCHEZ-ASIAIN J. A., Más de la contribución sobre la renta. - BELDA F., Libertad 


sindical. 
Bulletin de l’Institut de Recherches Economiques et Sociales, Louvain. 


Novembre 1953. - Szaso D., L'étude de la société urbaine. Synthèse de recherches. 


- HourtarT F., Les paroisses de Bruxelles 1803-1951. - Corin G., Une profession 
féminine: l’assistante sociale. 


Decembre 1953. - Worrrin M. la conjoncture économique de la Belgique. 


Février 1954. - Lamratussy A. L'offre en période infra courte. - Hrymans J., 
L’épargne des sources de chaleur et d'énergie en Belgique. - Deckers S., La 


production d'électricité et la consommation de charbon dans les centrales électri- 


ques de Belgique. - LamraLyssy A., Quelques aspects du développement de l’in- 
dustrie de raffinage du pétrole en Belgique. 


Bulletin Mensuel de Statistique, Paris. 


Supplément Octobre-Décembre 1954. - Les causes de décès en 1952 (Résultats 
préliminaires). - Acquisitions et pertes de la nationalité francaise contrôlées par 
le Ministère de la Santé Publique et de la Population (Années 1951-1952). - 
L'enquête par sondage sur l’emploi d'octobre 1952. - Les salaires dans l’industrie 
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et le commerce en 1951 (d’après les déclarations de salaires «1024» fournies par 
les chefs d’entreprises à l'Administration des Contributions Directes). - Les dépenses 


et les consommations des ménages à Paris, Rennes et dans dix-sept grandes 
villes de Province (Novembre-décembre 1951). 


Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Oxford. 


October & November 1953. - LypaLL H. F. National Survey of Personal Incomes 
and Savings: Part IV. Personal Savings and Consumption Expenditure. - HARBURY 
C. D., Nevin E., The Instability of Sterling Commodity Prices. 


Canadian (The) Journal of Economics and Political Science, Toronto. 


November 1953. - BritnELL G. E., Perspective on Change in the Prairie Economy. 
- Fay C. R., Newfoundland and the Labrador Potential. - MALrory J. R., Dele- 
gated Legislation in Canada. - BLyrH C. D., Statistics of Canada’s Balance of 
Payments. - JoHNson H. G., Equilibrium Growth in an International Economy. 


Centro de Estudos Económicos Revista, Lisboa. 


N. 13 - 1953. - Lopez GUIMARAES DOS Santos J., Disponibilidades em matérias- 
primas minerais na metrópole. - DE Bivar GUERRA L., A administracáo e conta- 
bilidade dos colégios da Companhia de Jesus, nos séculos XVII e XVIII. 


Comunita (La) Internazionale, Roma. 


Gennaio 1954. - SALVATORELLI L., Occidente e Oriente nel 1953. - SPIERENBURG D. P., 
La Comunità europea del carbone e dell’acciaio. Fatti e prospettive. - Mata- 
copI G. F., Problemi della politica di integrazione economica europea. - JAcoBSEN P., 
Il Comitato per le migrazioni ed il problema della sovrapopolazione europea. - 
Socini R., La questione della Saar e l’attuale posizione internazionale del suo 
territorio. 


Critica Economica, Roma. 


Dicembre 1953. - A. P., Nostro Paese. - Prccio E., Aspetti della politica finan- 
ziaria dal 1947 ad oggi. - Muraro G., Note sull’industria della carta. - Cono- 
scianr L., Alcune caratteristiche sull'industria italiana della gomma. - Brus W., 
Sull’attività della legge del valore nel periodo di transizione dal capitalismo 
al socialismo. 


Econometrica, Chicago, Ill. 


October 1953. - Arrais M. Le Comportement de l'Homme Rationnel devant le 
Risque: Critique des Postulats et Axiomes de l'Ecole Américaine. - Fox K. A, 
A Spatial Equilibrium Model of the Livestock-Feed Economy in the United 
States. - FisHER W. D., On a Pooling Problem from the Statistical Decision View- 
point. - DvorRETZKY A., KIEFER J. and Wozrowirz J. On the Optimal Character 
of the (s, S) Policy in Inventory Theory. - DEBREU G. and. HERSTEIN I. N., Non- 
negative Square Matrices. - McGarvey D., A theorem on the Construction of 
Voting Paradoxes. 


January 1954. - May K. O., Transitivity, Utility, and Aggregation in Preference 
Patterns. - Deereu G., A Classical Tax-Subsidy Problem. - BERNOULLI D, Expo- 
sition of a New Theory on the Measurement of Risk (Translated by Dr. Louise 
Sommer). - Bettman R., Some Problems in the Theory of Dynamic Programming. 
- Nixamo H., On the Programming of Nonlinear Production Functions. - GEOR- 
cescu-Rorcen N., Note on the Economic Equilibrium for Nonlinear Models. - 
Aras M. L’utilisation de l’Outil Mathématique en Economique. - Barney M. J., 
Edgeworth's Taxation Paradox, and the Nature of Demand Functions. - TINTNER G., 
The Teaching of Econometrics. 
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Economia Internazionale, Genova. 


Febbraio 1954. - Day A. C. L., A Geometrical Demonstration of Stability Con- 
ditions in International Trade. - Lkeowrier W., Domestic Production and Foreign 
Trade; The American Capital Position Re-examined. - NurKse R., A New Look 
at the Dollar Problem and the U. S. Balance of Payments. - SaccHETTI U., Some 
Considerations of Triangular Trade as Influenced by Retention Quota Arrange- 
ments (Part I). - STREETEN P., Elasticity Optimism and Pessimism in International 
Trade. - AcricoLa, L'economia industriale dell'Europa orientale. - CaLpERwoop J. D. 
La prospettiva economica per il 1954, 


Economica, London. 


November 1953. - Picou A. C., Long-run Adjustments in the Balance of Trade. 
- BAUER P. T., Concentration in Tropical Trade: Some Aspects and Implications 
of Oligopoly. - CARTER A., Dutch Foreign Investment, 1738-1800. - Lees D. S., 
The Technique of Monetary Insulation, December 1932 to December 1937. - La 
Nauze J. A., The Conception of Jevons’s Utility Theory. - ALLEN G. C., A Note 
on Monopoly and Economic Progress. 


February 1954. - ALLEN R. G. D., Seasonal Variation in Retail Prices. - KENNEDY C., 
Concerning Utility. - Wizson J. S. G., Credit Rationing and the Relevant Rate 
of Interest. - CoLemaN D. C., Combinations of Capital and of Labour in the 
English Paper Industry, 1789-1825. - Woop O., A Cumberland Colliery During the 
Napoleonic War. - Day A. C. L., Relative Prices, Expenditure and the Trade 
Balance: A Note. 


Economic (The) Journal, London. 


December 1953. - Lorp Brann, A Banker’s Reflections on Some Economic Trends. 
- SWERLING B. C., Buffer Stocks and International Commodity Problems. - Prats 
S. J., The Estimation of Equivalent-Adult Scales from Family Budgets. - CARTER 
C. F., A Revised Theory of Expectations. - Morcan T., Distribution of Income in 
Ceylon, Puerto Rico, the United States and the United Kingdom. - WRIGHT A. L., 
A Note on Disequilibrium and the Effects of the Elasticities of Supply and 
Demand. - SILBERSTON A., A Note on Plant Mechanisation and Utilisation. 


Economic (The) Record, Melbourne. 


November 1953. - ButLiN S. J., Richard Charles Mills. - Wicrams D. B. and 
KeLLy J. H., The Beef Industry in Northern Australia. - Foster C., Australian 
Manufacturing and the War of 1914-18. - Srmpson-Lee G. A. J., New South Wales 
Traders’ Protection Association, 1923-44. - Gamba C., The Role of the State in 
Underdeveloped Areas. 


Economie Appliquée, Paris. 


Avril-September 1953. - ANTONELLI E., Léon Walras et Carl Menger à travers 
leur correspondance. - Jarre W., La théorie de la capitalisation chez Walras. 
- Lepuc G., Léon Walras et ses devanciers. - Kuznets S., Les différences inter- 
nationales dans la formation du capital et son financement. - SURANYI-UNGER TH., 
Une reconstruction de l’analyse des systèmes économiques. - Peacock A. T., Sur 
la théorie des dépenses publiques. - CHAMBRE H., Planification spécifique et sta- 
tistiques soviétiques. - RoTTIER G. et ALBERT J.-F. Le redistribution des revenus 
entre groupes sociaux en 1949. 


Economist (De), Haarlem. 


September 1953. - TERVOOREN E. P. M., Het Sterling-gebied (L'area della sterlina). 
- DE Recr J. T. P., De ontwikkeling van de landbouwcredietinstellingen in Ne- 
derland (Lo sviluppo del credito all’agricoltura in Olanda). 
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October 1953. - FRIETEMA H. J., Wereldbevolking en wereldvoedselproductie (Po- 
polazione mondiale e produzione mondiale di generi alimentari). - HoeLeN H 


Concurrentie, kartellering en kartelwetgeving (Concorrenza, cartelli e legisla 
zione dei cartelli). 


at À 


November 1953. - Them H., Enige kwantitatieve aspecten van het probleem der 
hulpverlening aan onderontwikkelde landen (Alcuni aspetti quantitativi del pro- 
blema della concessione di aiuti ai paesi sottosviluppati). - KLaassen L. H., No- 
titie betreffende Karl Marx bijdrage tot de economische theorie (Note sul con- 
tributo di Marx alla teoria economica). 


December 1953. - Van pER Kooy, Het sociaal element in het economisch leven 
(L’elemento sociale nella vita economica). - RADEMARKER S. J. Het ontwerp- 
Ziekenfondswet (La progettata legge sulla cassa malattie). 


Egypte (Le) Contemporaine, Le Caire. 


October 1953. - EL Savep A. H. EL Datay, The Birth Rate and Fertility Trends in 
Egypt. - Hampy A.-H., A Histo-political Analysis for the Schemes for Arab Unity. 
The Causes of Its Failure and Success. - Mecum A. R. A., The Keynesian Econo- 
mics - Once More. - Sacus M, La propriété agraire en Egypte avant et après la 
réforme. - Hassan A.R.M., L’Idéalisme et le Matérialisme dans l’analyse écono- 
mique (in lingua araba). 

Janvier 1954. - SHABANA Z. M., An Analysis of the World Trade Barriers to 
Egyptian Cotton. - EL Din Sam G., An Appraisal of the Classical Theory - 


Barr A, La signification du chèque d’après l'article 337 du Code Pénal (en 
langue arabe). 


Ekonomisk Tidskrift, Uppsala. 


Mars 1953. - ARvmsson G., Om rántans grunder (Su le basi per l’esistenza del 
reddito). 


Juni 1953. - AKERMAN J., Samhällsvetenskapliga forskningsuppgifter. Nagra syn- 
punkter (Alcune riflessioni sui progetti di ricerca nelle scienze sociali). - BENTZEL 
R. o. HanseN B., Om simultanitet i ekonomiska modeller (Sulla simultaneità nei 
modelli economici). 


September 1953. - Montcomery A., Eli Heckscher som vetenskapsman (Eli 
Heckscher come scienziato). - LinpaHL E., Om Keynes’ ekonomiska system (Sul 
sistema economico del Keynes). - AKERMAN G., De samhállsvetenskapliga examens- 
forslagen (Proposte di esame delle scienze sociali). 


Estudos Económicos, Rio de Janeiro. 


Setembro e Dezembro de 1953. - Notas sobre Estruturas e Problemas do Desen- 
volvimento Económico - Brasil. - Contribuicáo para o Estudo do Problema Cambial. 
O Problema Cambial a Longo Prazo - O Problema da Escola de Aprendizagem 
Industrial no Brasil. - Novas Medidas Internacionais em Prol do Desenvolvimento 
Económico. 


Europa Archiv, Frankfurt a. M. 
Oktober 1953, N. 19. - Cammann H, Grossbritannien und die Europäische 
Zahlungsunion. 
Oktober 1953, N. 20. - Thesen zur monetáren Integration Europas. Ergebnisse 
einer Untersuchung der Europáischen Vereinigung fúr wirtschaftliche und soziale 
Entwicklung (CEPES). 
November 1953, N. 21. - VoLLe H., Die Sozialarbeit der Briisseler Paktmächte im 
Rahmen einer europäischen Sozialpolitik. 
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November 1953, N. 23. - Studien zum Fóderalismus. Ergebnisse einer amerikani- 
schen Untersuchung über die Probleme einer europäischen Staatengemeinschatt. 


Dezember 1953, N. 24. - Studien zum Fóderalismus. Ergebnisse einer amerikanischen 
Untersuchung über die Probleme einer europáischen Staatengemeinschaft (Fort- 
setzung). 


Januar 1954, N. 2. - Treve W., Politik des Reisens? Eine Untersuchung über die 
Bedeutung von Auslandsreisen für die Schaffung eines Europabewusstseins. I. 
Europareisen und Europabewusstsein in der Neuzeit. - KLeBES H., Die britischen 
Gewerkschaften als politische Organisationen. 


Februar 1954, N. 3. - BeLow F., Die Grundlagen der europäischen Landwirtschaft. 
Eine Bestandsaufnahme, 1. Teil. 


Federal Reserve Bulletin, Washington. 


October 1953. - United States Balance of Payments in 1952-53. - Member Bank 
Earnings, First Half of 1953. 


November 1953. - Expenditures in 1953. - Revised Indexes of Department Store 
Sales and Stocks, by Major Departments. 


December 1953. - «1953 Revision of the Monthly Index of Industrial Production >. 


January 1954. - Recent Production and Price Developments. - Extensions and 
Repayments of Consumer Instalment Credit. - Inter-Agency Bank Examination 
School. 


Fomento Social, Madrid. 


Octubre-Diciembre 1953. - Inquietudes 'Patronales (editorial). - A cincuenta 
anos de Léon XIII (editorial). - AzprazU J., ¿ Tiene la Empresa obligación moral 
de aumentar los salarios insuficientes? - BRUGAROLA M., La evolución del sindica- 
lismo y la reglamentación de la producción. - DeL VALLE F., El hombre que supo 
ser rico. 


Foreign Affairs, New York. 


January 1954. - Wriston H. M., The Voices of America. - ATTLEE C. R., Britain 
and America: Common Aims, Different Opinions. - Gross E. A., Revising the 
Charter. - BroDIE B., Nuclear Weapons: Strategic or Tactical? - Warson-Warr R., 
Radar Defense Today - and Tomorrow. - TimosHENKO V. P., Agriculture in the 
Soviet Spotlight. - Papa E., Midde Ground Between America and Russia: An 
Indian View. - Mattory W. H., Making a Friend of Indonesia. - CARTER G. M, 
Can Apartheid Succeed in South Africa? - Patterson G., Israel's Economic Pro- 
blems. - JacoBI C., The New German Press. 


Giornale degli Economisti e Annali di Economia, Milano. 


Novembre-Dicembre 1953. - Gasparini I., Alcuni problemi di equilibrio mone- 
tario. - GANGEMI L., Economia induttiva e finanza induttiva. - PARRAVICINI G., 
Dazi generali ad valorem all’importazione e all'esportazione: della loro simmetria 
con riferimento anche ad altre imposte. - Cotomso B., Intorno al metodo degli in- 
tervalli di confidenza e alla teoria dei testi per ipotesi statistiche secondo J. Ney- 
man ed E. S. Pearson. . 


Indian (The) Economic Review, Delhi. 


February 1952. - Doss M., The Problem of Marginal-Cost Pricing Reconsidered. 
- Gana D. R., Pre-Conditions of Economic Development. - GancuLI B. N., Prin- 
ciples of Protection in the Context of Under-Developed Countries. - KisHore B. R., 
Risk of Investment in Corporate Ventures in India. - Rao V. K. R. V., Investment, 
Income and the Multiplier in an Under-Developed Economy. 
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August 1952. - SINGER H. W., The Mechanics of Economic Development. - THADANI 
J. N., Transport and Location of Industries in India. - Rao V. K. R. V., Full 
Employment and Economic Development. 


February 1953. - Tsuru S., Marx's tableau economique and « Under-Consumption » 
Theory. - GancuLI B. N., An Analysis of New China's Agrarian Reform Law. - 
Ram V. S., Bank Capital in India. - Rao V. K. R. V., Deficit Financing, Capital 
Formation and Price Behaviour in an Under-Developed Economy. 


August 1953. - Moore F. J., Some Aspects of Industrialization and Co-operative 
Development in Under-Developed Areas. - GANGULI B. N., Reorganization of Chi- 
nese Agriculture After Land Reform. - SHenoy B. R., Static Equilibrium Theories 
of Saving. 


Industria (L”), Milano. 


N. 4 - 1953. - Carnap R., Che cos'é la probabilità? - Grarprva B., La program- 
mazione lineare della produzione nell'impresa. - CoLomso B., Analisi sequenziale 
della correlazione nelle variabili normali. - Saraceno P., Lo sviluppo indu- 
striale delle regioni meridionali e l’attività della Cassa per il Mezzogiorno. 


N. 1 - 1954. - SCHNEIDER E., Interesse e quantita di moneta nella teoria macroeco- 
nomica della formazione del reddito. - Cao-Pinna V., Analisi delle relazioni inte- 
rindustriali di singoli settori produttivi. - RicHr O., Calcolo ed usi dei coefficienti 
di «attivazione » di due importanti settori industriali nel quadro dell’economia 
italiana. - PERETTI R., Valutazione degli effetti indiretti provocati dall'incremento 
delle esportazioni italiane di prodotti meccanici nel periodo 1950-1952. 


Industrie, Bruxelles. 


Septembre 1953. - Mosse R., Le problème des salaires. - LANNOYE J., La prospérité 
dépend-elle encore des patrons? - DasseL E., Quelques problemes de structure 
d’organisation. - De BRABANDERE E., L'information technique du consommateur. - 
Lecterc E., Quelques considérations sur les problèmes d’eau en chaudière. - 
Haceporn G. C., Les perspectives de l’économie américaine. - DUMORTIER F., 
L’électrification du B. C. K. - MorrarD J. et LAURENT-NEUPREZ J., La Cour de 
Justice du pool charbon-acier devra-t-elle statuer sur la constitutionnalité de son 
reglement de procédure. 


Octobre 1953. - CHLEPNER S., Le probleme de la convertibilité monétaire. - GÉRARD 
M. L., Les conditions budgétaires et fiscales de l'intégration économique inter- 
nationale. - Henrap J., Problèmes routiers. - MERTENS DE WiLmaARS C., La méthode 
des tests, ses avantages et ses limites. - Meruris J., Peinture et industrie. - 
Roucerort S., La Bourse. - VAILLANT J., Les curieuses origines de l’electricité 
industrielle. 


Novembre 1953. - DELSINNE L., Promotion ouvrière et productivité. - DrecHsEL M. 
Le problème économique wallon. - Vanes F. R., Problèmes de l’économie fla- 
mande. - Wautier J., L'importance économique et sociale de l’assurance-vie. - 
BeLpERBOs C., Applications récentes du caoutchouc naturel. - BoLeN F., Le film au 
service de l’industrie. - WiLLENSZ A. Le Palais des Expositions de Charleroi. - 
BossELER N., Productivité et prix de revient. - Lecoco Y. Les défilés belges de 
modes en Allemagne. 


Décembre 1953. - BegaERT L., Discours aux Américains. - FOURASTIÉ J., La pré- 
vision économique et le chef d'entreprise. - Davin L. E., La Belgique et l’éco- 
nomie de demain. - ARMSTRONG T., Le potentiel économique de l’Arctique russe. 
- Cmaupoir H., La paléontologie au service du mineur. - MALABARD ye Lessor 
économique du Maroc. - DELACcRE Y., L'imprimerie au service de l’industrie. 
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Janvier 1954. - Mason M., Tâches de 1954. - DevmuLez G. Les ingénieurs et 
l’accroissement de la productivité en Belgique. - Sauvy A., Problèmes de popu- 
lation en Europe occidentale. - Seron-Watson H., La Russie soviétique après 


Staline. - BosseLER N., Réduire les prix de revient. - Les ciments métallurgiques. 


International Affairs, London. 


January 1954. - Lewis B., Communism and Islam. - COURTNEY A., The Background 
of Russian Sea-Power. - CARLETON A., Syria Today. - Hamsro E., The International 
Court of Justice. - Lras G., Satellite States in the Post-Stalin Era. - BENTWICH N., 
The Decline of the West in the Middle East. A Jewish Comment. - Asram M. B., 
The Racial Picture in the Southern States of the U.S.A. 


Investigación Económica, México. 


Tercer Trimestre 1953. - Lopez Rosapo D. G., La politica de elevación de los 
niveles de vida. - PADILLA ARAGON E., La política de precios y los niveles de vida. 
- Ramirez Gómez R. El problema de la habitación y los niveles de vida. - 
BUSTAMANTE E., La política fiscal y los niveles de vida. - Martinez DOMINGUEZ G., 
Propuestas prácticas para elevar los niveles de vida. Mesa redonda sobre los 
efectos de la política de desarrollo económico en los niveles de vida. 


Cuarto Trimestre 1953. - Lopez Rosano D. G., La situación monetaria de México. - 
FLores DE La Pena H., La mecánica de la inflación. - ARÁMBURU M. La industria 
siderúrgica en la Gran Bretaña. - PorasH R., Alamán y el Banco de Avio. - 
Doeric, La estructura económica de Suiza. - Després E. y KINDLEBERGER C. P., 
Lecciones de la experiencia postbélica en el mecanismo de ajuste de pagos inter- 
nacionales (Comentarios de A. O. Hirschman y R. Triffin). - Martinez Le CLAINCHE 
R. y OrnELAS KÜCHLE R., Principales aspectos de la economía mundial. 


Jahrbücher für Nationalokonomie und Statistik, Stuttgart. 


Dezember 1953. - Rose K., Die Bedeutung des Akzelerationsprinzips fúr die 
Dynamisierung des Keynes'schen Systems. - BRANDT K., Die Problematik der 
Stagnation im wirtschaftlichen Wachstumsprozess. - ABEL W., Wüstungen und 
Preisfall im spátmittelalterlichen Europa. - UnGERER W., Horten und Hortungsvor- 
liebe. - Maur A., Zur Kritik der Lehre vom Grenznutzenniveau. Eine Erwiderung 
an Wilhelm Krelle. - KreLLE W., Replik. 


Journal de la Société de Statistique de Paris, Paris. 


Octobre-Novembre-Décembre 1953. - Roy R., Remarques sur la notion de produc- 
tivité. - Gorra P., Le contrôle statistique des parités monétaires. - CAUBOUE P., 
Chronique des statistiques bancaires et des questions monétaires. 


Journal of Farm Economics, Menasha, Wis. 


December 1953. - Proceeding of the Annual Meeting of The American Farm Eco- 
nomic Association Meeting Jointly With the Western Farm Economics Association. 
August 18-20, 1953, Corvallis, Oregon. 


Journal (The) of Finance, Chicago, 1ll. 


December 1953. - WALTER J. E., Liquidity and Corporate Spending. - Howarp W. M. 
Catastrophe Reinsurance Coverages of American Fire Insurance Companies. - 
McDonatp S. L., The Internal Drain and Bank Credit Expansion. - BUCKINGHAM 
W. S., Jr. Compensation and Profits in British Nationalized Industries. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago, Ill. 


December 1953. - Cameron R. E., The Crédit Mobilier and the Economic Deve- 
lopment of Europe. - TIMOSHENKO V. P., New Soviet Economic Plan: Its Agricul- 
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tural Aspect. - WARBURTON C., Money and Business Fluctuations in the Schumpe- 
terian System. - GURLEY J. G., Fiscal Policy in a Growing Economy. - Morcan 
J. N., The Structure of Aggregate Saving: Correction and Addendum. 


Journal of the American Statistical Association, Menasha, Wis. 


September 1953. - FERBER R., Measuring the Accuracy and Structure of Business- 
men’s Expectations. - Brown J. A. C., HOUTHAKKER H. S., and Prats S. J., Electronic 
Computation in Economic Statistics. - Simmons W. R., The Elements of an Indu- 
strial Classification Policy. - Brunk M. E. and FEDERER W. T., Experimental De- 
signs and Probability Sampling in Marketing Research. - CARTER H., Improving 
National Marriage and Divorce Statistics. - ManpeL B. J., Sampling the Federal 
Old-Age and Survivors Insurance Records. - DANIEL C., Statistics in Chemical 
Experimentation. - Epstein B. and Sonex M. Life Testing. - Goopman L. A., Methods 
of Measuring Useful Life of Equipment Under Operational Conditions. - Kinc E. pa 
On Some Procedures for the Rejection of Suspected Data. - HyRENIUS H., On the 
Use of Ranges, Cross-Ranges and Extremes in Comparing Small Samples. - RIDER 
P. R., The Distribution of the Product of Ranges in Samples from a Rectangular 
Population. - ProscHan F., Confidence and Tolerance Intervals for the Normal 
Distribution. - Berkson J., A. Statistically Precise and Relatively Simple Method 
of Estimating the Bio-Assay with Quantal Response, Based on the Logistic Function. 
- MosHman J., Critical Values of the Log-Normal Distribution. - KEMPTHORNE O. 
and BarcLay W. D. The Partition of Error in Randomized Blocks. 


December 1953. - CocHRAN W. G., MostTELLER F., Tuxey J. W., Statistical Problems 
of the Kinsey Report. - LADERMAN J., LITTAUER S. B., Weiss L., The Inventory 
Problem. - FoLey D. L., Census Tracts and Urban Research. - DeminG W. E., On 
a Probability Mechanism to Attain an Economic Balance between the Resultant 
Error of Response and the Bias of Nonresponse. - RosHwats I., Effect of Weighting 
by Card-duplication on Efficiency of Survey Results. - Foot R. J., The Mathema- 
tical Basis for the Bean Method of Graphic Multiple Correlation. - ANDERSON R. L., 
Recent Advances in Finding Best Operating Conditions. - Dursin J., A Note on 
Regression when there is Extraneous Information about One of the Coefficients. - 
Hearty M. J. R. and Dyke G. V., A. Hollerith Technique for the Solution of Normal 
Equations. - Weizer H., The Use of Runs to Control the Mean in Quality Control. 
- Romer P. R., Truncated Poisson Distributions. - CLARK R. E., Percentage Points 
of the Incomplete Beta Function. - Savace I. R., Bibliography of Nonparametric 
Statistics and Related Topics Errata. 


Kansallis Osake-Pankki Economic Review, Helsinki. 


N. 4, 1953. - ELLA K. J., Development of Agricultural Technique and Agricultural 
Policy. - LauriLa E., On the Determination of Fluctuations in the Wage and Salary 
Level. - A Review of the Economic Development during the third Quarter of 1953. 


N. 1, 1954. - HereMAKI P., On the End of Rationing. - Rossi R., The World Bank. 
- A Review of the Economic Development during the Last Quarter of 1953. 


Kansantaloudellinen Aikakauskirja, Helsinki. 


Nide IV, 1953. - Tamminen M. O. W. Louhivouri (In memoria di O. W. Louhi- 
vouri). - RóPkeE W., Maksutase ja valuuttojen vaihtokelpoisuus (Bilancia dei Paga- 
menti e convertibilità). - Osara N. A., Eráitá valtion metsátalouden ongelmia ja 
tavoitteita (Le foreste demaniali) - MEINANDER N., Valtiontalous käännekohdassa 
(L'economia nazionale ad una svolta). 


Nide I, 1954. - TUNKELO A., Piirteitá Kansantaloudellisen Yhdistyksen 70-vuoti- 
selta taipaleelta (Settantesimo anniversario dell’Associazione Economica Finlande- 
se). - ANNALA V., Voidaanko suhdannevaihtelut poistaa? (Possiamo liberarci dei 
cicli economici?) - Rossi R., Rahapolitiikan keinoista ja mahdollisuuksista Suomessa 


422 Segnalazioni emerografiche 


(Su alcuni metodi di politica monetaria e loro usi in Finlandia). - PERALAINEN A, 
Kulutusykkóverotus ja veroluokat (Imposizione fiscale per unità di consumo e 
classi di reddito). - Razaoza V., Kysyntäfunktioista säännôstelyn vallitessa (Le 
funzioni della domanda in periodo di razionamento). 


Kyklos, Bern. 


Fasc. III, 1953. - Cuessa F., Depressed Zones and Economic Progress. - NATHAN O., 
Development of Underdeveloped Countries and the Economics of Poland since 
1945. - Von Wiese L., Grundprobleme der Authropologie in den U.S.A. - Gr C., 
Die Theorie vom óffentlichen Nutzen. - AckLev G., The Theory of Inflation. - 
Bout H., Zum Problem der Wirtschaftssysteme. 


Lloyds Bank Review, London. 


October 1953. - Stein H., Next Steps in U. S. Trade Policy. - Tyson G., Savings 
and Planning in Asia. - SELDON A., The British Brewing Industry. 


January 1954. - MarJoLIN R., The European Trade and Payments System. - 
Brocan D. W., The House of Lords and its Reform. - Yamey B., The Evolution 
of Shopkeeping. 


Manchester (The) School of Economic and Social Studies, Manchester. 


January 1954. - WALKER D., Some Economic Aspects of the Taxation of Companies. 
- Kitroy A., The Task and Methods of the Monopolies Commission. - Coppock 
D. J., The Theory of Effective Demand in the 1920’s. - Jackson J. M. British Exports 
and the Scale of Production. 


Medunarodni Problemi, Beograd. 


Januar-Mart 1954. - NixoLova V., Berlinska konferencija u svetlosti politike veli- 
kich sila (La Conferenza di Berlino nel quadro della politica delle grandi po- 
tenze). - Cvyetic B., Borba oko Evropske odbranbene zajednice - borba za Evropu 
(La lotta per la Comunità Europea di Difesa - lotta per l'Europa). - Kyosrarov T., 
Otecestveni front u Bugarskoj (Il fronte popolare in Bulgaria). - Apamovic M., 
Integracija istocnoevropskih zemalja (L'integrazione dell'Europa orientale). - Pri- 
BICEVIC B., Neki privredni problemi Poljske (Alcuni problemi economici della 
Polonia). - PELICON I, Stocarstvo u Sovjetskom Savezu (Aumento del bestiame 
nell’Unione Sovietica). 


Metroeconomica, Trieste. 


Dicembre 1953. - SHagLE G. L. S., On the meaning and measure of uncertainty. - 
Neisser H., The ajustment of supply. - Jensen A., Application of stochastic pro- 
cesses to an investment plan. - PARKER H. R., Some notes on risk. 


Midland Bank Review, London. 
November 1953. - Postwar Capital Development in Britain. - Diminishing Scope 
of the Ministry of Food. - Business Conditions in Scotland. 

Moneda y Crédito, Madrid. 


Septiembre 1952. - LAUFENBURGER H., El comportamiento del contribuyente. - Esta- 
PE F., Historia Económica e Historia de España. - Onopy O., La inflación en Brasil. IL 


Diciembe 1952. - Cuestiones arancelarias al rayar el siglo XX (Cartas de Flores 
de Lemus al Ministro de Hacienda García Alix). - SCHUMPETER J. A., La Econo- 
metría de Irving Fisher. - BELTRÁN FL6REz L., Sobre la iniciación al estudio de la 
Economía. A propósito de un libro reciente. 
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Marzo 1953. - Cuesta Garricós I. La Banca española en 1952. - Rorc J. H., La 
Economía inglesa en 1952. 


Junio 1953. - Cuestiones arancelarias al rayar el siglo XX. (Cartas de Flores de 
Lemus al Ministro de Hacienda García Alix) IL - NAHARRO J. M., Un anónimo del 
siglo XVII sobre el proteccionismo textil en Aragón. 


Moneta e Credito, Roma. 


3° Trimestre 1953. - Rowan D., Le Banche centrali nel Commonwealth britannico. 
- Garacuso G., LirrERT H., Il credito all’esportazione in Francia e in Germania. 
- ALHAIQUE C., Osservazioni sul credito industriale per il Mezzogiorno. - ZAccHIA C., 
Rilevazioni in tema di tariffe doganali. - FEDERICI N., Aspetti della situazione de- 
mografica italiana. 


4° Trimestre 1953. - GamBINo A., La ricostruzione dei depositi bancari in Italia. - 
BARBERI B., Le imprese industriali e commerciali italiane secondo i risultati del 
censimento 1951. - Carr G., Problemi dell'UEP e politica commerciale. - OPITZ G., 
Il deposito cumulativo dei titoli nelle banche tedesche. 


Nationalokonomisk Tidsskift, Kobenhavn. 


3-4 Hefte, 1953. - ANDERSEN P. N. Pengepolitikkens dilemma (Il dilemma della 
politica monetaria). - Con E., Dansk handvaerk og industri ved midten af det 19. 
arh. (La mano d’opera danese e l’industria alla metà del secolo XX). - Winpinc P., 
Konvertibilitetssporgsmalet (Il problema della convertibilità). - Panam J., Frems- 
kridt og social retfaerdighed (Progresso e giustizia sociale). 


5 Hefte, 1953. - Brems H., Beskaeftigelsesteoriens oplaegning (Analisi della teoria 
dell'occupazione). - Foc B., Bilateralt monopol i den internationale handel (Il 
monopolio bilaterale nel commercio internazionale). 


National Provincial Bank Review, London. 


November 1953. - Morcan A. E., The Young Worker in British Industry. - Links 
with the Past. 


February 1954. - Hunter E., The Steel Industry in 1954. - HyneR W. J. H., Re- 
flection from New York. 


Oxford Economic Papers, Oxford. 


October 1953. - CopLanp D., The Full-employment Economy, with Special Refe- 
rence to Wages Policy. - LINDGREN G., How Long does a Company Live? - 
ROTHENBERG J., Marginal Preference and the Theory of Welfare. - ARMSTRONG W. E., 
A Reply. - STREETEN P., The Effect of Taxation on Risk-taking. - Wmes P. J. D, 
Scarcity, Marxism, and Gosplan. - Hart P. E., Competition and Control in the 
British Sugar Industry. 


Political Science Quarterly, Lancaster, Pa. 


December 1953. - KULISCHER E. M., Teeming Asia and the West. - Curti M, 
Human Nature in American Thought: Retreat from Reason in the Age of Science. 
- McWuinney E., « Sovereignty » in the United Kingdom and the Commonwealth 
Countries at the Present Day. - Wricut G., Catholics and Peasantry in France. - 
Wicciamson C., American Suffrage and Sir William Blackstone. - LEISERSON À. 
Problems of Methodology in Political Science. 


Population, Paris. 


Octobre-Décembre 1953. - Tañam F., La population du monde et les besoins en 
matières premières. - Girarp A, L'orientation et la sélection des enfants d'áge 
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scolaire dans le département de la Seine. - PICQUENARD S., SUTTER J., Sur le 
nombre des infirmes en France. - Sauvy A., Le problème démographique et racial 
en Afrique du Sud. - Henry L., La fécondité des mariages au Japon. - LEGEARD C., 
Documentation et bibliothéque de l'Institut national d'études démographiques. 


Probleme Economice, Bucuresti. 


Mai-Junie 1953. - Viciu Ch. si Popescu I, Intarirea economico-organizatorica a 
gospodariilor agricole colective, una din sarcinile desvoltarii agriculturii (Il con- 
solidamento economico-organizzativo delle aziende agricole collettivizzate, uno dei 
compiti dello sviluppo dell'agricoltura). - Super M., Pentru desvoltarea continua 
a industriei lemnului, hartiei si celulozei (Per l’ùlteriore sviluppo dell'industria 
del legno e della cellulosa). - LoNceaR C., Pentru indeplinirea ritmica a progra- 
mului de productie in industria metalurgica (Per l'esecuzione ritmica del pro- 
gramma produttivo nell'industria metallurgica). - Tanase A., Generalizarea gospo- 
daririi socialiste interne, mijloc pentru imbunatatrea continua a activitatii intre- 
prinderilor noastre (L'adozione generale del «calcolo dei costi» all'interno della 
fabbrica, mezzo per l’ulteriore miglioramento dell'attivita delle nostre imprese). - 
Marcovici L., Necontenitul progres al technicii în U.R.S.S. (Il costante progresso 
della tecnica nell URSS). - Bruparu P., Poporul coreean în lupta pentru refacerea 
tarii (Il popolo coreano in lotta per la ricostruzione del paese). - Duca FL., Deca- 
derea economiei Frantei dupa cel de al doilea razboi mondial (La decadenza del- 
l'economia francese dopo la seconda guerra mondiale). 


Iulie-August 1953. - Pentru o revista economica militanta (Editorial) (Per una 
rivista economica militante). - K6PPIcH G. si SIGLER C., Desvoltarea industriei usoare 
factor important pentru ridicarea continua a nivelului de trai al oamenilor muncii 
(Lo sviluppo dell’industria leggera, importante fattore dell’ulteriore elevamento del 
livello di vita dei lavoratori). - GHIoceL V., Sa economisim metalul necesar indu- 
strializarii socialiste a patriel noastre (Per l'economia del metallo necessario all'in- 
dustrializzazione socialistica del nostro paese). - Topor V., Pentru intarirea brigazilor 
permanente de productie in gospodariile agricole colective (Per il consolidamento 
delle brigate permanenti di produzione nelle aziende agricole collettivizzate). - 
FERENBAC I. Intarirea muncii de evidenta si statistica in R.P.R. (Il rafforzamento 
del lavoro di statistica e di registrazione nella RPR). - Nicutceanu C., Bugetul de 
Stat al U.R.S.S. per anul 1953 (Il bilancio di Stato dell’URSS per l’anno 1953). - 
Matasev I, Venitul national si folosirea lui in societatea socialista (Il reddito nazio- 
nale e la sua utilizzazione nella società socialista). - Lupu F., Adancirea paupe- 
rizarii oamenilor muncii in tatrile capitaliste (L'aggravarsi dell'impoverimento dei 
lavoratori nei paesi capitalistici). 


Public Finances - Finances Publiques, Amsterdam. 


N. 4, 1953. - Notice. - Facan E. D., The Shifting of Sales Taxes under Joint Costs. 
- Iro H., Direct Taxes in Japan and the Shoup Report. - Dur J. F., The Economic 
Effects of Local Non-Property Taxes. - Lanpers F. M. and Hamirton H. D. A 


Survey of State Budget Agencies. - Hicks U. K., The U. S. Federal Debt - A 
Correction. 


Review of the Economic Conditions in Italy, Roma. 


November 1953. - CoPpoLa D'ANNA F., Revisionary Trends and Apprehensions Re- 
garding G.A.T.T.’s Future. - Two Months of Economic Activity in Italy. - Me- 
RENDI A., Italian Forests. - DELLA Porta G., Italy’s Railway Problem. 


January 1954. - BRESCIANI TURRONI C., Medium-Term Export Credit Insurance and 
Finance. - Marrer E., Natural Gas and Natural Steam in the Italian Economy. - 
ILaRpI S., Italian Mining Legislation. - GIARRATANA A., Oil and Methane in Italy. - 
GIARRATANA A., Delivery and Utilisation of Methane in Italy. - SPANTIGATI G., The 
Italian Refinery Industry. 
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Review (The) of Economics and Statistics, Cambridge, Mass. 


November 1953. - On The American Economy in 1960. - Bourpinc K. E., Projection, 
Prediction, and Precariousness. - SLICHTER S. H., Growth and Stability. - Hansen A. 
H., Long-Run and Short-Run Adjustments. - MENDERSHAUSEN H., First Tests of the 
Schuman Plan. - Isarp W. and KUENNE R. E., The Impact of Steel upon the 
Greater New York-Philadelphia Industrial Region: A Study in Agglomeration 
Projection. - SCHULLER G. J., The Secular Trend in Income Distribution by Type, 
1869-1948: A Preliminary Estimate. - SCHALLER H. G., Veterans Transfer Payments 
and State per Capita Incomes, 1929, 1939 and 1949. 


February 1954. - GOLDSMITH S., Jaszr G., KAITZ H., and LIEBENBERG M., Size Distri- 
bution of Income since the Mid-Thirties. - KLEIN L. R. and MarcoLis J ., Statistical 
Studies of Unincorporated Business. - Scmirr E., A Note on Depreciation, Repla- 
cement, and Growth. - Fox K. A., Structural Analysis and the Measurement of 
Demand for Farm Products. - SuLrAn P. E., Unionism and Wage-Income Ratios: 
1929-51. - Nove A., A Note on the Volume of Soviet Investment. - Karz S. i 
Sterling Instability and the Postwar Sterling System. - Meyer J. R. and Muuer L., 
Jr., Some Comments on the « Simultaneous-Equations Approach». - KUHN J. W., 
The Usefulness of the Factor Cost Concept in National Income Accounting. - 
BouLpinc K. E., Correction and Apology. 


Review (The) of Economic Studies, Cambridge. 


N. 54, 1953. - SAMUELSON P. A., Prices of Factors and Goods in General Equilibrium. 
- CorLETT W. J., Hague D. C., Complementarity and the Excess Burden of Taxa- 
tion. - Haztewoop A., Colonial External Finance Since the War. - Turvey R., 
Recoupment as an Aid in Financing Nineteenth-Century Street Improvements in 
London. - ZawabzkI K. K. F., Investment, Saving and the Inflationary Gap: Some 
Comments on Dr. Hansen’s Models. - SoLow R., A Note on the Price Level and 
Interest Rate in a Growth Model. 


Revista de Economia Politica, Madrid. 


Mayo-Septiembre 1952. - FUENTES QUINTANA E. y PLAZA Prieto J., Perspectivas de 
la Economía española (1940-1953). - RopRIcuEz E., La experiencia Pinay. (Disyunti- 
vas de la política económica francesa). 


Revista de la Facultad de Ciencias Económicas, Buenos Aires. 


Septiembre-Octubre de 1952. - Yocca J., Del usufructo en el Código Civil Argen- 
tino. - Diez MierEs A., Cuarta Conferencia Hemisférica de Seguros. - Repetto L. G., 


El petróleo, bien económico de la Nación (Su doctrina). - SasA A., El impuesto 
a los beneficios extraordinarios. - Cascarini J. M., Sobre las reservas en los 
Seguros Sociales. - Brome J., Bibliografía sobre ciclos económicos. - ESTEVEZ A., 


La literatura sobre el Banco Central de la República Argentina. 


Noviembre-Diciembre de 1952. - Diez Mierez A., Función económica y naturaleza 
jurídica del trust receipt (recibo judiciario) en las ventas marítimas. - DE Tezanos 
Pinto M. A. Los elementos objetivos y subjetivos del impuesto immobiliario en 
la República Argentina. - Domincuez P., Integral de Dirichlet. - Rocco A., El 
impuesto a los beneficios extraordinarios. - Estevez A., La literatura sobre el Banco 
Central de la República Argentina (continuación). 


Marzo-Abril de 1953. - Editorial. - Exposición del Excmo. Sr. Presidente de la 
Nacion, don Juan Perón. - Mensaje y proyecto de ley. - Gráficos del 2” Plan 
Quinquenal de Gobierno. - Dacnino Pastore L., La industria ha de alcanzar el 
máximo desarrollo computable con el equilibrio económico y social. - DE TEZANOS 
Pinto M. A. La legislación impositiva y el núcleo familiar de acuerdo con los 
objetivos del 2° Plan Quinquenal. - VaLseccHI F., El salario familiar y el Segundo 
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Plan Quinquenal. - BRUNENGO P., La planificación hidráulica en el segundo 
Plan Quinquenal. - CarLevarr I. J. F. Economia Papelera Argentina. - PICHON 
Rivière J., La filosofía de la conducción en el Segundo Plan Quinquenal. - Mac 
DoneLL E., El régimen de las empresas en el Segundo Plan Quinquenal. - Gon- 
ZÂLEZ CLIMENT A., Los transportes y las telecomunicaciones en el Segundo Plan 
Quinquenal. - Bes BaLaGuÉ C., El sistema cooperativo nacional y el problema 
de la vivienda económica en el Segundo Plan Quinquenal. - ALLHEIMEN H., Nuestra 
pesca marítima en el Segundo Plan Quinquenal. 


Mayo-Junio de 1953. - Editorial. - Brome J., Bibliografía del año 1952 sobre ciclos 
económicos. - CARRANZA CASARES R., De la emisión de obligaciones en la nueva 
ley de Sociedades Anónimas de España de 1951. - Drez Mieres A., Ensayo sobre una 
bibliografía sociológica. - EsTÉvEz A., La literatura sobre el Banco Central de la 
República Argentina. 


Revue d’Economie Politique, Paris. 


Novembre-Décembre 1953. - GonnarD R., Quelques considérations sur les rapports 
de la liberté et de propriété. - GE CH., La naissance de la «Revue d’économie 
politique» vue a travers la correspondance de Charles Gide et Léon Walras. - 
PENGLAOU C., Aspects actuels du contrôle du crédit. - Mamet P., Unité ou plura- 
lité des cadres de comptabilité nationale. 


Revue de l’Institut International de Statistique, La Haye. 


N. 1-2, 1953. - Stuart A., Rice Président honoraire. - Darmots G., Analyse générale 
des liaisons stochastiques; étude particuliere de l'analyse factorielle linéaire. - 
GILBERT M., The organisation of national accounts statistics in under-developed 
countries: A report on Turkey. - Hamaker H. C., « Average confidence » limits for 
binomial probabilities. - Prats S. J., A note on heteroscedastic errors in regression 
analysis, with comment by H. Theil. 


Revue de Science et de Législation Financieres, Paris. 


Octobre-Décembre 1953. - BRONFENBRENNER M., L'économie japonaise face à l’indé- 
pendance. - MoranGe G., Exercice du pouvoir réglementaire en matière fiscale. - 
TERHALLE F., Coordination des compétences de politique financière entre la fédé- 
ration et les pays dans la République fédérale allemande. - Durour J., Droit 
économique et droit fiscale. - Costantino C., Impôt général sur le revenu et 
fluctuations économiques. - NAHARRO J. M., Evolution et problèmes essentiels du 
régime fiscal espagnol. 


Revue des Sciences Economiques, Liège. 


Septembre 1953. - CorrÉ A., Le plan Schuman et l'intégration économique euro- 
péenne. - Morrni-Compy J., Réflexions d'un économiste français sur la producti- 


vité américaine. - Brauvois R. G., A propos de l’enseignement économique dans 
les Universités. 


Décembre 1953. - Meurice J., Quelques aspects de l’Expansion commerciale belge. 
- Kun P. Benelux et l'intégration européenne. Une opinion néerlandaise. - JAUNE 
R., L’assistance technique aux pays sous-développés, sous les auspices de l’O.N.U. 


Revue Economique, Paris. 


Janvier 1954. - LEcaILLoN J., Liaisons directes et liaisons inverses entre les reve- 
nus dans l’économie américaine contemporaine. - Denis H., Productivité et renta- 
bilité. - BAUCHET P., Le nouveau mercantilisme et le déséquilibre Europe-USA. - 
CHAUFOURNIER R. A. Profession - Revenu - Dépense. - Vincent L. A., La situa- 
tion économique. 
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Revue économique et sociale, Lausanne. 


Janvier 1954. - KELLER P., Le franc suisse dans le monde actuel. 


Revue International du Travail, Genéve. 


Septembre 1953. - UMRATH H., La politique des loyers dans l’Europe de l'Ouest. - 
Le Code du travail de la France d'outre-mer: La portée et les effets probables de 
la nouvelle loi (P. Rivière) Quelques considérations d'ordre économique (P. 
Devinat). - TREMELLONI R., L'enquête du Parlement italien sur le chômage. - 
RicHarD R., Le syndicalisme français devant les problèmes de la productivité. 


Octobre-Novembre 1953. - LAROQUE P. et ZELENKA A., L'équilibre international du 
coût de la sécurité sociale. - Lanny E. A., L'application effective des normes inter- 
nationales du travail. - OLsson B., Le marché commun de l’emploi des pays nor- 
diques. - Fist H., L'accroissement de la productivité en Israël. - Jam S. K., Une 
expérience de développement rural dans l’Inde: Le projet-pilote d'Etawah. 


Décembre 1953. - La trente-sixième session de la Conférence International du 
Travail, Genève, juin 1953. - KirkaLoY H. S., L'évolution des relations profession- 
nelles en Grande-Bretagne. - MARIE-ANDRÉ DU Sacre COEUR (Soeur), Travail cou- 
tunier et législation sociale en Afrique noire française. - WaLKER Linares F., Le 
syndicalisme rural au Chili. 


Janvier 1954. - DEJARDIN J., Corps médical et sécurité sociale. - Garcés V. G., 
L'immigration et la politique «indigéniste » en Amérique latine. - PARENTI G., La 
construction de logements et la lutte contre le chômage en Italie: les premiers 
résultats du plan Fanfani. - SmieroN M., L'emploi des femmes en Grande Bre- 


tagne. 


Rivista bancaria, Milano. 


Novembre-Dicembre 1953. - E. d’A., « Svolta storica » nel campo politico ed eco- 
nomico? (Cronache). - BRESCIANI TURRONI C., L'assicurazione e il finanziamento dei 
crediti a medio termine all'esportazione. - GARINO CANINA A., I tributi sul carbone 
e sull’acciaio ed il mercato della Comunità Europea. - FABBRINI L., Caratteristiche 
dell’evoluzione della Banca Centrale nell’ultimo ventennio. 


Rivista di Diritto Finanziario e Scienza delle Finanze, Pavia. 


Settembre 1953. - Gota C., Nuove analisi della pressione comparata delle imposte 
e applicazioni alla politica finanziaria. - Forte F., Alcuni problemi fondamentali 
del diritto tributario nel «Sistema» di E. Blumenstein. - GRILLO R., Costi di pro- 
duzione e fenomeni di « obsolescenza » degli impianti tecnici: aspetti economico- 
aziendali e giuridico-tributari. - STEFANI G., Riflessioni economiche e finanziarie 
sulla frode fiscale. 


Dicembre 1953. - GrIZIOTrTI B., Le spese pubbliche nella scienza delle finanze. - 
Forte F., Teoria dei tributi speciali. 


Rivista di Economia Agraria, Roma. 


Dicembre 1953. - Rossi-Doria M., Per una visione integrale dei problemi della 
riforma agraria. - De Francisci S., Ricerche sul prezzo di trasformazione dei 
foraggi in aziende della pianura pistoiese-fiorentina. - MANFREDINI GASPARETTO M. 
L., Politica economica agraria della Gran Bretagna (1947-1953). - CAMERANI V., 
Note per uno studio bibliografico e storiografico dell'agricoltura italiana. 


Rivista di Politica Economica, Roma. 


Ottobre 1953. - Bonessa E., Alcuni aspetti del problema dell'industria aeronautica 
italiana. - Percotest F. Su alcuni problemi concernenti gli «accordi economici 
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collettivi». - GIANNINI A., Sulla tutela del produttore e della produzione nell’opera 
cinematografica. - DELLA Porra G., Curve di indifferenza e ripartizione del rispar- 
mio tra depositi bancari e titoli di Stato. 


Novembre-Dicembre 1953. - Pacces F. M., Lo sviluppo delle aree arretrate come 
politica economica internazionale. - Fantini O., Classi, ceti e categorie nella strut- 
tura economica moderna. - RinaLpi À, L’I.G.E. e l’indirizzo della produzione. 


Gennaio 1954. - LAUFENBURGER H., Reddito, incrementi patrimoniali, valore ag- 
giunto, come base di tassazione. - CoPPoLA D'ANNA F., Il piano Beyen, il progetto di 
statuto della comunità politica e l'integrazione economica dell’Europa. - Peco F., 


La politica di investimenti dell’Alta Autorità Carbosiderurgica. 


Rivista di Studi Politici Internazionali, Firenze. 


Luglio-Settembre 1953. - Da San Basso al Campidoglio. - CaroseLLI F. S., Gli 
accordi anglo-libici. - Macnirico G., Federazione europea ed Autorità specializ- 
zate. - JACOMINI DI SAN Savino F., L’Occidente, l’Italia e l'Albania. 


Ottobre-Dicembre 1953. :- Trieste, paravento della politica jugoslava? - CoMNENE 
N. P., Trieste nei ricordi di un diplomatico. - Lori G., Stati Uniti - Gran Breta- 
gna. - MacgisrratI M. Berlino 1937: Campodimaggio. - GENTILI R., Sviluppi dell'al- 
leanza atlantica. - Cora G., Cecil Rhodes, costruttore dell’Impero. - Vepovaro G., 
Due maestri: Gemma e Baldoni. 


Rivista Internazionale di Scienze Sociali, Milano. 


Settembre-Ottobre 1953. - FeROLDI F., Alcune considerazioni sui beni di consumo 
durevoli. - MazzoccHi G. C., La funzione del consumo come strumento di previ- 
sione e d’analisi ciclica. - GRILLI C., Rapporto pubblico delle scelte economiche. 


Novembre-Dicembre 1953. - FaBBRINI L., La matrice dell’economia italiana e gli 
sviluppi dell'analisi delle interdipendenze strutturali. - Manrra M. R., Econome- 
tria della pubblica istruzione. - PITIGLIANI F., Pianificazione economica e demo- 
crazia. 


Rivista Italiana di Economia Demografia e Statistica, Roma. 


Aprile-Dicembre 1953. - SENSINI G., Considerazioni intorno ai movimenti nume- 
rici delle popolazioni umane. - DE FinETTI B., A proposito di una ricerca sull’an- 
damento della mortalità nelle età senili. - BarBERI B., Alcuni dati provvisori sulle 
cause congiunte di morte in Italia. - SALVEMINI T., Su alcuni aspetti della disso- 
miglianza e della concordanza tra variabili statistiche, con applicazione alle distri- 
buzioni degli sposi secondo l’età. - Somocyr S., L’ora della nascita e della morte. 
- Amaro V., Indagine sulle nascite plurime. La misura statistica della multiparità. 
- CACCIAFESTA R., E’ possibile la rivalutazione dei capitali nella assicurazione-vita? 
- Vasant L., La distribuzione di X? e di una sua verifica sperimentale. - Ema- 
NUELLI F., Sulla determinazione, all’epoca del bilancio, delle riserve matematiche 
di una compagnia di assicurazione sulla vita. - CapoccrA O., Le sommazioni mobili 


per colonna. - Quarto N., Equazione logistica applicata allo sviluppo delle Fer- 
rovie. 


Rivista italiana di Scienze Commerciali, Milano. 


N. 1-2, 1953. - Giuseppe Carlo Colli: in memoriam. - ScHNEMER E., Le analisi cicli- 
che nella teoria economica. - SANTARELLI A., Dati e considerazioni sull'andamento 
del reddito nazionale e i suoi rapporti con lo sviluppo economico. - Caprara U., La 
« produttività » nell'economia dell'impresa. - FeRoLDI F., Considerazioni sull'indu- 
stria automobilistica italiana. - TRIDENTE N., La Fiera del Levante strumento di 
sintesi economica. - DIENA L., Su un nuovo sistema di addestramento nelle indu- 
strie. - UBERTI-BoNA I, Precursori, maestri, metodi e dottrine nella «Storia della 
Università Bocconi». - MrezzasaLma E., Sulla protezione del lavoro nazionale. - 
TaccanI E., Aspetti del problema salariale. - CunIeTtTI M. Discussione fiscale sulla 
trasformazione ed incorporazione sociale. - BarLETTA S., Sul controllo degli enti 
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previdenziali. - Casart M., Congiuntura del bimestre. - AVENATI Bassi L., Note di 
previdenza sociale. 


N. 3-4, 1953. - Maur A., Un problema fondamentale trascurato dalla teoria del 
commercio estero. - Peco F., La comunita del carbone e dell’acciaio. - TOMASELLI A., 
Micro e macro economia nello sviluppo storico e scientifico. - Dazzo A., Il voto 
del socio in conflitto di interessi ed i poteri del presidente dell’assemblea. - DE 
Toma A., Gli scritti economici di Jeremy Bentham. - BENVENUTI G., Le Società 
familiari e l’Assicurazione Infortuni sul Lavoro. - CUNIETTI M., Il Comitato e la 
Responsabilità dei suoi aderenti. - CasarI M., Congiuntura del bimestre. 


N. 5-6, 1953. - F. F., Enrico Falck: In Memoriam. - UBERTI Bona I, La libertà 
d'impresa e i suoi limiti nel diritto positivo italiano. - CARATTI V., La questione 
della brevettabilità dei procedimenti per la preparazione di medicinali nella dot- 
trina e giurisprudenza più recenti. - Peco F., Il mercato comune dell'acciaio come 
ritorno alla logica di libero scambio. - Drena L., Le relazioni umane nelle imprese. 
- Lovari M., Degli oneri che incidono sul prezzo delle commesse degli Enti Sta- 
tali. - Cunierri M, L’associazione e la fondazione. - MenicI E., Problemi attuali 
nelle industrie delle confezioni (abbigliamento maschile). - Casarr M., Congiuntura 
del bimestre. 


N. 7-8 - 1953. - Scunemer E., N. A. L. J. Johannsen e J. M. Keynes. - SCHNACK 
H. W., La teoria della depressione in N. A. L. J. Johansen e J. M. Keynes. - 
BasseTTI P., Il problema dell’occupazione italiana nella prospezione di recenti 
schemi dinamici. - Trrra A., Problemi della «leva dei capitali». - Guasti A., A 
proposito di riforme fiscali nel settore delle società. - Gennaro P., La politica pub- 
blicitaria dell'impresa. - GaLLorri R., Il metodo LIFO di valutazione delle rima- 
nenze. - Casari M., Congiuntura del bimestre. 


Sankhya (The Indian Journal of Statistics), Calcutta. 


Volume 12, Part 3. - RicHarpsoN L. F., Three Arm-races and Two Disarmaments. 
- RADHAKRISHNA Rao C., Discriminant Functions for Genetic Differentiation 
and Selection. - Lam I., Contribution to the Calculus of the Mathematical 
Expectation. - WaLsH J. E., Large Sample Confidence Intervals for Density 
Function Values at Percentage Points. - Ray D., On Estimating the Parameters 
of Bivariate Normal Population from Doubly and Singly Linearly Truncated 
Samples. - Masuyama M., A Rapid Method of Estimating Basal Area in Timber 
Survey - An Application of Integral Geometry to Areal Sampling Problems. - 
FisHER R. A., Statistics. - Yates F., The Work of the United Nations Sub-com- 
mission on Statistical Sampling. 


Schweizerische Zeitschrift fiir Volkswirtschaft und Statistik, Basel. 


Dezember 1953. - WAGNER V. F., Verkehrsgleichung, Nationalókonomie und Physik. 
Ein Symposium. - Amonn A., Die Quantitátstheorie in der älteren, neueren und 
neuesten Literatur. - SAGAROFF S., Das Ohmsche Gesetz als Gegenstand eines 
Vergleichs in der theoretischen Nationalókonomie. - WALTER E. J., Quantitätstheorie, 
Verkehrsgleichung und Ohmsches Gesetz. - Dúrr K., Nochmals: Physik und Na- 
tionalókonomie. - Wacner V. F., Die Interpretation der Verkehrsgleichung und ihre 
Bedeutung für die ükonomische Theorie. - Ryser W. und ImBODEN A., Die Bevül- 
kerungsentwicklung im schweizerischen Berggebiet seit hundert Jahren. 


Skandinaviska Banken Aktiebolag - Quarterly Review, Stockholm. 


October 1953. - Jacopsson P., Keynes: Costs and Controls. - KUGELBERG B., Indu- 
strial Democracy. - ÓSTLIND A., Some Trade Dilemmas of Small States. - Interest 
on Housing Credits in Different Countries. 


January 1954. - Change of Editor: Dr. Einar Huss Leaves the Quarterly Review. 
- Jacossson P., Convertibility as Practical Problem. - Wricut C. M, Effective 
Promotion of European Exports through Export Credits Guarantees. - AKERHIELM 
K., The Welfare Policy of the Uddeholm Company. 
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Social Research, New York. 


Autumn 1953. - Ricuter J. H., Population and Food Supply. - GRAEBER I, An 
Examination of Theories of Race Prejudice. - ALEXANDER R. J., Splinter Groups 
in American Radical Politics. - HEIMANN E., Atheist Theocracy. - Baratz M. S., 
Public Housing: A Critique and a Proposal. - VoLkarT E. H., Aspects of the 
Theories of W. I. Thomas. - BRECHT A., The German Army in Retrospect (Note). 


Winter 1953. - Deyrup T. J., Executive Agreements under the Bricker Amendment. 
- WEINTRAUB S., The New Monetary Policy. - PFRETZSCHNER P. A., Urban Rede- 
velopment: A New Approach to Urban Reconstruction. - VAN DER KROEF J. M, 
Chinese Assimilation in Indonesia. - HinkLe G. J., Rejoinder to Volkart (Note). 


South African (The) Journal of Economics, Johannesburg. 


December 1953. - Jones J., Aspects of the Union Government’s Income and 
Expenditure on Loan Account, 1910-1950. - Bruce C. M. F., Some Comments on 
the Current State of Price Theory. - Hurr W. H., The Notion of Money of Con- 
stant Value. Part II. - Cuamserrs S. P., The Changing Pattern of Britain’s Trade and 
Industry. - Havmanp W. E., Tobacco Farm Organization, Costs and Land Use in 
Southern Rhodesia. - DE Loor B., The Application of Modern Sampling Methods 
to Economic and Social Statistics. - WaLLis P. F. D., The National Finance Cor- 
poration. 


Southern (The) Economic Journal, Chapel Hill, N. C. 


October 1953. - Sommers G. G., Effects of North-South Wage Uniformity on Southern 
Coal Production. - SreeLE H. F., The Impact of Multi-Unit Bargaining on Indu- 
strial Relations. - Luck T. J., Effects of the Taft-Hartley Act on Labor Agreements, 
1947-1952. - Ratcurorp B. U., The Tax Status of Social Security Benefits. - CoHEN S., 
Wage Stabilization. - A Regional Eye View. - Price H., Investment in Belgium in 
the Post War Period. 


January 1954. - Ratcurorp B. U., Patterns of Economic Development. - Donovan 
C. H., Debt Management and Federal Reserve Credit Policy Since 1945. - 
FisHmaN L., Consumer Expectations and the Consumption Function. - MansrIELD E., 
Congressional Alteration of the Executive Budget. - Toner J. L., Union Shop 
Under Taft-Hartley. 


Soviet Studies, Oxford. 


October 1953. - Koutatssorr E., Soviet Education and the New Man. - Huticxa K,. 
Political Education in Soviet Schools. - BeLorr M., The Foundation of Soviet 
Foreign Policy. - Nove A. Rural Taxation in the U.R.S.S. 


January 1954. - Nove A., Some Notes on the 1953 Budget and the Peasants. - 
SCHLESINGER R., The Decisions on Agriculture. - BLock A., Soviet Housing - The 
Historical Aspects. 


Statistica, Milano. 


Ottobre-Dicembre 1953. - Scarpovi I, L'organizzazione periferica dei servizi sta- 
tistici nella situazione e nelle prospettive attuali. - Lenzi R., L'equivalente econo- 
mico di disoccupazione permanente. - BERGONZINI L., Un sondaggio sui guadagni 
di un gruppo di famiglie operaie industriali emiliane. 


Statistiques et Etudes Financières, Paris. 


Septembre 1953. - Les sociétés d'investissement en France. - L'impót sur le 
revenu des personnes physiques en 1952. - La balance des payements en 1952. 
- Statistiques. - Grande Bretagne: Structure et rôle de la trésorerie. 
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Octobre 1953. - La France et la politique de libération des échanges. - Les bons 
du Trésor et le public. - Statistiques. - Allemagne occidentale. L'évolution fi- 
nancière de 1949 à 1953. - Syrie. La réforme monétaire de mars 1953. 


Novembre 1953. - Le budget de 1953. - Opérations effectuées par la Caisse des 
Dépôts et Consignations (année 1952). - L'évolution des moyens monétaires et 
financiers mis à la disposition de l’économie au cours du deuxième trimestre 
1953. - Statistiques. - U.R.S.S., Le budget de 1953. 


Décembre 1953. - Les avantages fiscaux à l'exportation en France et à l'étranger. 
- L'évolution des opérations du Trésor au cours du deuxième trimestre 1953. - 
Statistiques. - Grande-Bretagne. Le livre bleu sur le revenu national et les 
dépenses du Royaume-Uni, de 1946 à 1952. - Japon. La situation économique et 
financière et le budget de 1953-1954. 


Statistiques et Etudes Financières - Supplément Finances Comparées, Paris. 
N. 17-18 - 1953. - «La planification financière en U.R.S.S. ». 


N. 19-20 - 1953. - «La fiscalité en France et à l’étranger (IV)»: France - Algérie 
- Tunisie - Maroc - Espagne - Luxembourg. 


Statistiques et Etudes Financières - Supplément Statistiques, Paris. 


N. 15 - 1952. - Balance des payements de l’année 1951 entre la zone franc et 
les pays étrangers. - Statistique des salaires distribués dans l’industrie et le com- 
merce en 1950. 


N. 16 - 1952. - Rapport sur la situation des Sociétés d'Assurances, de capitalisation 
et des autres entreprises régies par le décret-loi du 14 juin 1938 (Année 1950). - 
Rapport du Conseil d'Administration de la Caisse Autonome de gestion des bons 
de la Défense Nationale, d'Exploitation Industrielle des Tabacs et Allumettes et 
d'amortissement de la Dette publique (Année 1949). - Les produits de l’enregis- 
trement, des domaines et du timbre pendant les années 1948, 1949, 1950 e 1951. 


Transactions of the Manchester Statistical Society, Manchester. 


Session 1952-53. - Brown A. J., Some Reflections on the Cost of Atomic Energy. 
- Lomax K. S., Allocation and Programming in Modern Economics. - HouLpsworTH 
H. S., The Task and Methods of the Monopolies Commission. - Lunt T. J., Sta- 
tistics in Industry - A Post-War Review. 


Transport and Communications Review, New York. 


April-June 1953. - The International Union of Official Travel Organizations. - 
Progress in Cargo-Handling Technique Reflected by the Rapid Growth of ICHCA. 
- Latcut J. C., Transportation Problems in Southern Africa (With special refe- 
rence to the Union of South Africa). - SveIsTrRUP P. P., Some Problems in Planning 
Transportation. 


July-September 1953. - WiBerForce R. O., The Rome Convention on Surface 
Damage Caused by Aircraft. - HONDELINK E. R., Transport and Communications 
Problems in Development Programmes. - Hutrer R., The Transport Problem 
within the European Coal and Steel Community. - Bonpon G. L. M. L., Extension 
to Ten European Administrations of the Joint Operating of a Stock of Goods 


Wagons. 


October-December 1953. - Kine R. F., International Minimum Uniform Regulations 
for the Licensing of Moto-Vehicle Drivers. - NicHoLs C. L., The International 
Hydrographic Bureau. - Marx D, Jr., Shipping Conferences. - HARBESON R. W., 
Cost-Finding in Rail Transportation: Some Lessons from American Experience. 
- Survey on Transport in Central America. 
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Trimestre (El) Económico, México. 


Julio-Septiembre de 1953. - MarchaLL J., Efectos económicos de ciertas prácticas 
de cambios múltiples. - García A., La planificación de Colombia. - CaLcacno A. E., 
La asistencia técnica transformadora. - PotasH R. A., El «Comercio esterior de 
México » de Miguel Lerdo de Tejada. - FLores E., La reforma agraria de Bolivia. 


Octubre-Diciembre de 1953. - VILLASEÑOR E., Pazos F., Santa Cruz A. P., XX 
Aniversario de « El Trimestre Económico ». - UrquIDI V. L., Márquez J., MANOERA 
Ortiz R., El presupuesto como estabilizador del desarrollo económico. - SUNKEL O., 
Una metodología para analizar la estructura de los ahorros. - Sweeney T. D, 
La balanza de pagos de México, 1947-1950. - BazanT J., Minería medieval de la 
plata y el cobre en Europa Central. - Sincer H. W., La mecánica del desarrollo 
económico: respuesta al Dr. Salera. 


Vniescnjaja Torhovlija, Moskva. 


N. 5, 1953. - Bacanov B., O monopolii vnescnej torhovli v evropejskich stranach 
narodnoj demokratii (Sul monopolio del commercio estero nei paesi europei a 
democrazia popolare). - A. N., Vnescnjaja torhovlja Japonii v 1952 g. (Il com- 
mercio estero giapponese nel 1952). - DRoBJasKo A., Polojienije na rynke kauciuka 
(La situazione sul mercato del caucciù). 


N. 6, 1953. - P. G., Uspescnoje razvitije Mongolskoj Narodnoj Respubliki (Il sod- 
disfacente sviluppo economico della Repubblica Popolare di Mongolia). - SoLo- 
MONOV A., GaLov N., Vnescnjaja torhovlia Franzii (Il commercio estero francese). 
- SERGHEEV V., Ekonomiceskoje polojenije i vnescnjaja torhovlja skandinavskich 
stran v 1952 g. (La situazione economica e il commercio estero dei paesi scan- 
dinavi nel 1952). - KRrasovsKaza A., Rynok udobrenij kapitalisticeskich stran (Il 
mercato dei fertilizzanti dei paesi capitalistici). 


N. 7, 1953. - Pisarez I, Razvitije narodnovo chozjajstva Polsci (Lo sviluppo del- 


l'economia nazionale polacca). - RuBLEvsKiJ I, Polojienije na rynke tekstilnovo 
oborudovanija kapitalisticeskich stran (La situazione del mercato dell’attrezzatura 
tessile dei paesi capitalistici). - KosToLEVSKIJ M., Sostojanije rynka zelliulozno- 


bumajinych tovarov kapitalisticeskich stran (La situazione del mercato dei pro- 
dotti celluloso-cartacei dei paesi capitalistici). 


N. 8, 1953. - Urimov I., O konjunkture kapitalisticeskovo chozjajstva v pervom 
polugodii 1953 g. (Sulla congiuntura dell'economia capitalistica nel primo se- 
mestre del 1953). - R. G. i K. A., Polojienie na rynke sery i piritov kapitalisticeskich 
stran (La situazione sul mercato dello zolfo e delle piriti dei paesi capitalistici). - 
Pastuscengo M., Torhovlija chlopciatobumajinymi tkanjami i prjajiej na kapita- 
listiceskom rynke (Il commercio di cotonate e di filati sul mercato capitalistico). 


N. 9, 1953. - LAvRENTJEV A., Ekonomiceskoje razvitije Bolgarii (Lo sviluppo eco- 
nomico della Bulgaria). - Lisin S., Vniescnjaja torhovlja Irana v 1952/53 g. (Il 
commercio estero dell’Iran nel 1952-53). - EcLison, Rynok zvjetnych metallov kapi- 
talisticeskich stran (Il mercato dei metalli leggeri nei paesi capitalistici). - 
Ramazaszev D., Iz praktiki Vniescnjetorhovoj Arbitrajnoj Komissii (Dalla prassi 
della Commissione Arbitrale per il Commercio Estero). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva. 


N. 7, 1953. - SiomIN S., Za luc-scee planirovanije i ispolzovanije vnutripromysclen- 
nych reservov (Per una migliore planificazione ed utilizzazione delle riserve in- 
dustriali). - Arias Z., O nekotorych voprosach teorii sovjetskich denegh (Di 
alcuni problemi della teoria del denaro sovietico). - EJDELNANT A., Rasstrojstvo 
kapitalisticeskich denejinych sistem v period obsc-cevo krisisa kapitalisma (La 
disorganizzazione dei sistemi monetari capitalistici in epoca di crisi generale del 
capitalismo). - Sciarkov A., Japonskij narod pod gniotom amerikanskich monopolij 
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i japonskoj reakzii (Il popolo giapponese sotto il giogo dei monopoli e della rea- 
zione interna). - VasiLJova V., Burjuaznaja nauka na strajie kolonialnovo grabejia 
i ugnetenija (La scienza borghese a servizio dell'asservimento e della spoliazione 
coloniale). - KorNIENKo A, Velikji russkij revolutzioner i myslitel (Un grande 
rivoluzionario e pensatore russo). 


N. 8, 1953. - Orechovic P., Nekotoryje voprosy struktury tovarooborota sovjetskoj 
torhovli (Problemi della struttura della circolazione mercantile nel commercio so- 
vietico). - Saciko N., O putjach izpoljzovanija vnutrennych rezervov srednych i 
nebolscich predprijatij mascinostrojenija (na primerje zavodov Novosibirska) [(Sui 
modi di utilizzare le riserve interne delle imprese meccaniche medie e grandi 
(sull’esempio delle fabbriche di Novosibirsk)]. - ScraBaLiN N., O znacenji sovremennoj 
techniki dlja rosta selskochozjajstvennovo proizvodstva v SSSR (L’importanza del 
macchinario moderno per l’incremento della produzione agraria sovietica). - LEMIN 165 
Borba mejidu glavnymi kapitalisticeskimi derjiavami za hospodstvo v kolonijach 
i zavisimych stranach (La lotta tra le principali potenze capitalistiche per il 
predominio nelle colonie e nei paesi dipendenti). - ZvyLyev R., « Evropejskoje 
objedinenije uglija i stali» i protivorecija mejidu evo uciastnikami (Il « pool 
europeo carbone-acciaio » e i contrasti tra i paesi partecipanti). 


N. 9, 1953. - Santatov A., Imperialisticeskaja borba za strateghiceskoje syrio (La 
lotta imperialistica per le materie prime strategiche). - Jukov N., Gricortev G., 
Ekonomiceskaja ekspansija zapadnoghermanskich monopolij (L'espansione eco- 
nomica dei monopoli della Germania Occidentale). - Susc-ceNKo V., Anglo-ame- 
rikanskoje sopernicestvo v Kanade (La rivalità anglo-americana nel Canada). - 
STRUMILIN S., Rabocije russkoj manufaktury k konzu xvur v. (Gli operai del- 
l'industria manifatturiera russa alla fine del XVIII secolo). - ZamoLov N., K charak- 
teristike ekonomiceskich vzgljadov N. I. Zibera (Sulla caratterizzazione delle 
idee economiche di N. I. Ziber). 


Weltwirtschaftliches Archiv, Hamburg. 


Band 71, Heft 1, 1953. - ZIMMERMAN L. J., GRUMBACH F., Saving, Investment and 
Imperialism. - Horrmann W. G., Wachstum und Entwicklungsaussichten der ame- 
rikanischen Wirtschaft. - SURANYI-UNGER T., Probleme einer Koordination der 
Wirtschaftsformen. - Beckmann M. J., The Partial Equilibrium of a Continuous 
Space Market. - Lanner J., British Monetary Policy 1945-1952. 


Band 71, Heft 2, 1953. - Hartoc F., European Economic Integration: A Realistic 
Conception. - Kotms H., Volkswirtschaftliche Gesamtrechnungen, Nationalbudgets 


und ókonometrische Gesamtmodelle. - DeminG W. E. Die Verantwortung der 
Betriebsführung für die Anwendung statistischer Methoden in der deutschen 
Industrie. - KasnacicH-ScHmm J., Der kameralistische Geld- und Kreditbegriff. 


Westminster Bank Review, London. 


November 1953. - De JouveNEL B., Some Facts About the French Economy. - 
Peacock A. T., The Hyperbarbarous Technology. - ALLEN G. R., On Not Having It 
Both Ways. - Export Credit Guarantees: The Department, The Exporter, and 
The Banker. 


Wirtschaftsdienst, Hamburg. 


September 1953. - Scummwt H., Verkehrskoordinierung durch Verteilung der 
gemeinwirtschaftlichen Aufgaben. - ZIEGLER O., Verstaatlichung und Reprivati- 
sierung im englischen Verkehrswesen. - STÓDTER R., Die deutsche Seeschiffahrt 
im Wiederaufbau, Teil I. - ZELLHORN P., Die wirtschaftliche Lage der westdeutschen 
Binnenschiffahrt. - BranpT L., Die Wettbewerbssituation der Deutschen Bundesbahn 
gegenüber anderen Verkehrstrágern. - SELASINSKY (v.) À, Strassenbaukosten und 
ihre Aufbringung. - Wacner J., Luftfrachtaufkommen und Exportvolumen. 
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Oktober 1953. - Herrmann W., Müglichkeiten und Grenzen einer Finanzreform. 
- RirscHL H., Gutachten zur grossen Steuerreform. - STÓDTER R., Die deutsche 
Seeschiffahrt im Wiederaufbau, Teil II. 


November 1953. - SPIEGELHALTER F., « Lohndumping » - ein statistisches Würfelspiel. 
- Roper B., Gibt es ein internationales Olkartell? 


Dezember 1953. - Die Probleme der amerikanischen Auslandinvestitionen. - 
WERTHEIMER R., Voraussetzungen zur Lenkung amerikanischen Investitionskapitals 
nach Deutschland. - GRUBER G., Welchen Weg nimmt die amerikanische Aussen- 
handelspolitik? - Gross H., Lassen sich die deutschen Handelsbeziehungen zu Nah- 
und Mittelost intensivieren? 


Januar 1954. - ANDREAE W., Zur Weiterentwicklung unserer Sozialordnung. - 
OrtLIEB H.-D., Voraussetzungen für eine bessere Sozialordnung. - KinG E., Funktion 
und Verantwortung der Gewerkschaften in der heutigen Wirtschaftsordnung. 


Wirtschaftskonjunktur, Miinchen. 


Heft 2, 1953. - Teil I: Die wirtschaftliche Lage im Frühsommer 1953. - Kraftiger 
Auftrieb auf breiter Basis. - Investitionsgüter holen wieder auf. - Günstige 
Entwicklung der Bauwirtschaft. - Einkommen und Verbrauch. - Teil II: 
Zahleniibersichten. 


Heft 3, 1953. - Teil I: Die wirtschaftliche Lage zu Herbstbeginn 1953. - Unge- 
schwächte Expansion. - Günstiges Bild der Weltkonjunktur. - Preisdruck bei 
steigenden Umsátzen. - Stimmen zur amerikanischen Konjunkturlage. - Teil II: 
Zahlenübersichten. 


Wirtschaft und Recht, Zürich. 


Heft 1, 1954. - Geyer E., Zur Frage der Genossenschaftsbesteuerung. - HeroLD H., 
Das Abzahlungsgescháft und seine Probleme. - Jómr W. A. Die städtische Wirt- 
schaftskonferenz - ein neues Organ der kommunalen Wirtschafts-und Sozial- 
politik? - Ltrotr F., Das kreditpolitische Instrumentarium der Schweizerischen 
Nationalbank. 


Zeitschrift fiir die gesamte Staatswissenschaft, Tiibingen. 


Heft 1, 1954. - FREYER H., Die Mensch und die gesellschaftliche Ordnung der 
Gegenwart. - FECHNER E., Gewaltanwendung und Gewaltüberwindung als Notwende 
im Recht. Ein soziologischer Beitrag zur Frage des Friedens. - WIEDENFELD K., 
Eigentum und Enteignung. - BENDIx R., The Self Legitimation of an Entrepre- 
neurial Class: The Case of England. - BÜCcHNER R., Walter Euckens Grundsätze 
der Wirtschaft. - Von MErNG O., Marginale Preistheorie und tatsáchliche Preis- 
bildung. - RICHTER R., Probleme des Rationalprinzips. - Esawa D. Uber die 
Struktur des Konsumentenraumes. - KasnacicH-ScHMmm, Produktionskredit und 
Konsumtivkredit. 


REGESTI EMEROGRAFICI 


L' Istituto di Economia Internazionale riassume i principali articoli dei principali pe- 
todici economici e politici del mondo. 

Lo spoglio viene eseguito sopra un complesso di 829 pubblicazioni, appartenenti a 58 
liversi paesi e a 11 organismi internazionali. I regesti sono redatti dai seguenti ricercatori 
lell’ Istituto: Giuseppe FELLONI, MATILDE PITTALUGA, VITTORIO SIROTTI. 

Soltanto una piccola parte dei regesti eseguiti viene pubblicata nel Bollettino Emero- 
rrafico di Economia Internazionale. 

I regesti pubblicati nel Bollettino sono distribuiti secondo una classificazione semplice, 
von eccessivamente sistematica e non eccessivamente analitica. Cid ai fini pratici della ra- 
nda lettura e consultazione. 

Ai fini scientifici, l’Istituto di Economia Internazionale usa una propria classificazione 
istematica, nella quale è stato in parte applicato il criterio decimale. Le lettere e le cifre 
he precedono ciascun regesto del Bollettino (che trovansi, precisamente, sull’angolo destro 
uperiore del regesto) corrispondono alla classificazione sistematica introdotta e usata dal- 
” Istituto. 

Il Bollettino Emerografico di Economia Internazionale è posto in vendita in fascicoli 
rimestrali separati. 

Per l'eventuale ritaglio e l’eventuale schedatura dei sinyoli regesti — da parte di uni- 
versità, istituti scientifici, biblioteche, centri di studio, enti economici, aziende, studiosi e 
pratici — 1 fascicoli trimestrali del Bollettino Emerografico di Economia Internazionale 


vengono stampati soltanto sulla pagina anteriore di ciascun foglio. 


La classificazione det regesti qui adottata è la seguente : 


I. - Problemi economici generali. 
II. - Problemi dell'agricoltura e delle in- 
dustrie estrattive. 
III. - Problemi dell’industria. 


IV. - Problemi del commercio 
Prezzi - Consumo. 


interno - 


V. - Problemi bancari e monetari - Borse. 
VI. - Le finanze pubbliche. 


I. - PROBLEMI ECONOMICI GENERALI. 


(2632) EE (161) 59 

Trironov D., Sul problema della forma e 
del contenuto di alcune categorie eco- 
momiche in socialismo (« Voprosy Ekono- 
miki», Moskva, n. 10, 1953). 


Le categorie e le leggi dell’economia 
politica nel suo complesso rappresentano 
il riflesso teorico dell’ordinamento econo- 
mico della società e del processo regolare 
del suo sviluppo. Poichè ogni società ha 
un suo particolare assetto economico, solo 
ad essa inerente, le categorie e le leggi del- 


VII. - Scambi con l’estero - Bilancia dei 
pagamenti - Problemi valutari. 

VIII. - Problemi dei trasporti e delle co- 
municazioni. 


IX. - Problemi del lavoro - Problemi de- 

mografici - Politica sociale. 

X. - Situazione economica dei varî paesi. 
XI. - Politica commerciale internazionale. 
XII. - Istituti e problemi economici inter- 

nazionali. 


l'economia politica hanno un carattere sto- 
ricamente transitorio: riflettono le partico- 
larità di una data formazione e perdono il 
loro significato con l’avvento di nuove con- 
dizioni storiche. Tuttavia formazioni diver- 
se presentano anche tratti comuni: non 
esiste una società che non abbia lavoro, 
produzione e riproduzione, proprietà sui 
mezzi di produzione e sui beni prodotti, e 
una base economica. Le definizioni genera- 
li, valevoli per tutte le epoche storiche, non 
rivelano le caratteristiche particolari dei 
vari modi di produzione. Cionondimeno es- 
se hanno un’importanza enorme per l’ana- 
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lisi delle categorie economiche specifiche e 
delle leggi regolatrici di qualsiasi formazio- 
ne, in quanto rivelano le condizioni econo- 
miche generali senza le quali non si può 
pensare nessuna società. Partendo dalle de- 
finizioni generali di lavoro, di produzione 
e di riproduzione, di proprietà e di base 
economica occorre analizzare la particolare 
forma storica della loro manifestazione. Al- 
le categorie economiche specifiche è ne- 
cessario riferire quelle categorie la cui na- 
scita ed il cui sviluppo si ricollegano a de- 
terminate condizioni storiche. Queste con- 
dizioni sono: 1) il tipo di rapporti di pro- 
duzione, storicamente determinato, che for- 
ma il contenuto economico di questa o di 
quella formazione sociale; 2) la produzione 
commerciale e la circolazione mercantile 
(tovarnoje proizvodstvo i tovarnoje obra- 
schtschenije), le quali non esistono in tutte 
quante le condizioni storiche, benchè con- 
servino la loro validità nelle diverse forma- 
zioni economico-sociali. Le categorie econo- 
miche specifiche valide in socialismo posso- 
no essere suddivise in due gruppi: categorie 
che sorgono solamente nelle condizioni del 
socialismo, e categorie collegate con l’esi- 
stenza della produzione da mercato, e che, 
di conseguenza, esistevano già nelle for- 
mazioni presocialistiche, ma che restano 
valide anche per la società socialista. Quel- 
le categorie economiche, per contro, che 
esprimono rapporti di produzione storici 
specificatamente capitalistici, han cessato di 
esser valide in socialismo. Così, ad esem- 
pio, in questo ordinamento la mano d’ope- 
ra ha cessato di esser merce ed i mezzi 
di produzione non sono più capitale. Con 
l'eliminazione delle classi sfruttatrici e del- 
lo sfruttamento dell’uomo per l’uomo è 
scomparsa anche la divisione del tempo la- 
vorativo in tempo necessario e tempo sup- 
plementare, e del lavoro — in lavoro ne- 
cessario e pluslavoro. Tuttavia in sociali- 
smo si conservano, e sono utilizzate nell’in- 
teresse della società, le categorie economi- 
che collegate con la produzione commercia- 
bile, come la merce, il valore, il denaro, il 
prezzo, il commercio, il credito, le banche, 
il salario ecc. Una accurata analisi di que- 
ste categorie rivela come la loro partico- 
larità risieda nel fatto che, pur ricordando 
esse, quanto alla forma esterna, le catego- 
rie delle formazioni presocialistiche, si dif- 
ferenziano, invece, quanto al loro contenu- 
to, radicalmente, da queste ultime, in quan- 


to esprimono un tipo diverso di rapporti 
economici. Il Partito comunista dell’Unione 
Sovietica nella sua pratica attività di dire- 
zione della vita economica del paese, ha, 
appunto, sempre preso le mosse dall’analisi 
marxista del processo storico, stabilendo 
una rigorosa distinzione tra le manifesta- 
zioni superficiali ed i processi profondi del- 
lo sviluppo. Ciò ha assicurato ed assicura 
una direzione giusta e scevra di soluzioni 
di continuità dell’evoluzione economica del 
paese. (M. I. A.) 


(2633) (PE) (118) 18 

KuroY A., I compiti e i metodi della Com- 
missione per i Monopoli («The Manche- 
ster School of Economic and Social Stu- 
dies », Manchester, gennaio 1954). 


Durante i suoi quattro anni di vita la 
Commissione per i Monopoli ha già fatto 
sei rapporti al Board of Trade ed è attual- 
mente al lavoro per altre cinque relazioni. 
Ciò è stato possibile per la piena coopera- 
zione delle industrie oggetto delle indagini 
e per l’organizzazione del lavoro realizzata 
in modo che solo pochi membri debbono 
intimamente interessarsi delle fasi prelimi- 
nari di ciascuna inchiesta. Le principali 
caratteristiche dei compiti e dei metodi del- 
la Commissione sono: 1) i criteri sono em- 
pirici e non ideologici; 2) il potere di prova 
è completo, la delucidazione e la difesa sen- 
za restrizioni; 3) i rapporti sono molto este- 
si, ma non riportano alcuna informazione 
che non sia strettamente attinente all’in- 
chiesta; 4) il pubblico interesse è conside- 
rato sotto molteplici aspetti (inclusa la pro- 
sperità dell’industria interessata) ed è va- 
lutato da una Commissione in cui sono rap- 
presentati interessi ed esperienze diverse. 


(va SI) 


(2634) EE (415) 62 

SAMUELSON P., Stabilizzatori insiti e stabi- 
lizzatori inseribili nell'odierna economia 
americana (« Mondo Aperto », Roma, feb- 
braio 1954). 


Gli stabilizzatori « automatici» che en- 
trerebbero in funzione al verificarsi di de- 
terminate circostanze sono tre: il sistema 
tributario che reagisce prontamente agli 
eventuali aumenti o riduzioni del reddito 
nazionale; i programmi di spese governative 
nel campo della previdenza sociale e della 
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politica economica; l’impiego su vasta scala 
di risorse produttive da parte del governo. 
Gli ambienti politici americani sono favo- 
revoli all'introduzione, in caso di necessità, 
di stabilizzatori supplementari di quelli au- 
tomatici già in vita (che sono in grado di 
annullare o ridurre fortemente soltanto fe- 
nomeni depressivi lievi). I provvedimenti 
dovrebbero riguardare principalmente la 
riduzione di imposte, il controllo del cre- 
dito, le spese governative. Sarebbe assurdo 
affermare che le oscillazioni della vita eco- 
nomica possano essere totalmente e'imi- 
nate; tuttavia bisogna riconoscere che, per 
mezzo degli stabilizzatori, effettivi e poten- 
ziali, verranno attenuati squilibri che altri- 
menti avrebbero potuto condurre a fasi di 
depressione paragonabili a quelle di alcuni 
periodi passati. (m. P.) 


(2635) EE (0) 9 

Hunziker W., Sviluppo e tendenze del tu- 
rismo moderno («Revue de Tourisme », 
Berne, gennaio-marzo 1954). 


Nel turismo del dopoguerra si è verifi- 
cato uno sviluppo generale di vastissime 
proporzioni. Nè questa favorevole evolu- 
zione va considerata chiusa. Anche nel ca- 
so di eventuali crisi economiche bisogna 
ammettere che le correnti turistiche nazio- 
nali e internazionali si troveranno sempre 
ad un livello molto superiore a quello an- 
teguerra. L'aumento delle frequenze è stato 
ed è accompagnato da profonde metamor- 
fosi qualitative e strutturali. I problemi sol- 
levati dal turismo sociale in rapporto alla 
regolazione ed al finanziamento delle va- 
canze e dei viaggi esigono imperiosamente 
soluzioni adatte di carattere nazionale e 
internazionale. Il turismo è ormai un mo- 
vimento di masse, ma racchiude in sè an- 
che tutti i pericoli del collettivismo. Uno 
dei compiti più importanti che incombono 
alle persone, organizzazioni e autorità re- 
sponsabili della formazione del turismo, 
deve essere quello di garantire un tratta- 
mento quanto mai individuale. (v. s.) 


(2635) EE (415) 19 
E’ forse un lusso la piccola impresa? («Le 
Monde », Paris, 21 marzo 1954). 


Le statistiche ufficiali rivelano che negli 
Stati Uniti esiste un numero molto ele- 
vato di medie e piccole aziende (182% del- 
le imprese industriali occupa infatti un 


personale effettivo inferiore alla media na- 
zionale, che è di 59 persone per azienda). 
La tesi della concentrazione industriale è 
stata notevolmente pregiudicata dall’accre- 
sciuta importanza che le medie e piccole 
aziende sono venute acquistando nell’eco- 
nomia americana. La spiegazione di ciò va 
probabilmente trovata nel fatto che gli im- 
prenditori sono vieppiù convinti dell’esi- 
stenza di una «dimensione ottima» per 
ciascun tipo di impresa. In quasi tutti i set- 
tori dell’industria, le imprese medie sono 
le più efficienti e prospere. Le differenze di 
efficienza sono molto maggiori tra le azien- 
de piccole o piccolissime, in cui gioca mag- 
giormente il fattore imprenditoriale. Nor- 
malmente la redditività delle piccole im- 
prese risente delle variazioni della congiun- 
tura molto più delle imprese maggiori. Mal- 
grado l’alta « mortalità infantile » (che col- 
pisce sino a 250.000 aziende l’anno), la pic- 
cola impresa ha saputo conservare all’eco- 
nomia americana il gusto del rischio. 


(GiB) 


II. - PROBLEMI DELL'AGRICOLTURA B DELLE 
INDUSTRIE ESTRATTIVE. 


(2637) (161) 62 

VoLin L., L’ultimo testamento di Stalin e 
le prospettive per i kolchozy durante la 
successione (« The Journal of Political 
Economy », Chicago, Ill, agosto 1953). 


Nell’articolo «I problemi economici del 
Socialismo nell’URSS », ch’era destinato a 
diventare il suo testamento, Stalin dedica 
principalmente la sua attenzione a due que- 
stioni della sfera agraria: 1) la posizione 
del kolchoz e, conseguentemente, dei con- 
tadini nell’attuale sistema sovietico del- 
l'URSS e dei suoi satelliti; 2) le prospettive 
per il futuro, dal punto di vista organiz- 
zativo, dell’azienda collettivizzata. L’espo- 
sizione del primo punto non costituisce, 
in sostanza, che un abile espediente tattico 
per preparare il lettore allo scoppio della 
bomba che Stalin fa esplodere in sede di 
trattazione delle prospettive per il futuro, 
sotto forma di suggerimento di unificazio- 
ne dei due settori statale e cooperativo. 
Egli afferma che se i due settori venissero 
unificati in un unico sistema produttivo, 
col diritto di disporre di tutti i prodotti ne- 
cessari ai consumatori, lo scambio di mer- 
cato, con la sua «economia monetaria » 
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sparirebbe. Fino ad allora, però, esso ri- 
marrà «come un elemento necessario ed 
utilissimo nel sistema della nostra econo- 
mia nazionale». La coesistenza, tuttavia, 
dei due settori, finchè durerà, e, conseguen- 
temente, del mercato di scambio, ostaco- 
lerà sempre più, seconde Stalin, « uno svi- 
luppo potente delle nostre forze produt- 
tive impedendo una pianificazione statale 
totale dell'economia nazionale, e particolar- 
mente dell’agricoltura ». Trattando del me- 
todo per addivenire alla unificazione dei 
due settori Stalin è a tutta prima vago, pur 
disapprovando subito nettamente una con- 
fisca diretta della proprietà kolchoziana. 
Sulla fine dell’articolo, però, si fa più con- 
creto e propone niente di meno che l’eli- 
minazione del commercio kolchoziano e la 
sostituzione di uno scambio diretto, una 
specie di «baratto » (produktoobmen) del- 
la produzione cooperativistica per quella 
dell’industria nazionalizzata. Questo « barat- 
to » tra stato e kolchoz — che contraendo 
il mercato privato faciliterebbe la transi- 
zione dall’attuale stadio socialistico al co- 
munismo e «permetterebbe di includere 
nell’orbita della pianificazione nazionale la 
proprietà basilare dei kolchozy, la loro pro- 
duzione » — richiederebbe, però, secondo 
Stalin, «un enorme aumento del volume 
dei beni forniti dalle città ai villaggi, e 
quindi dovrà essere introdotto senza fret- 
ta, dopo l'accumulazione dei prodotti in- 
dustriali ». Però « esso dovrà essere intro- 
dotto con fermezza, senza tentennare, ridu- 
cendo passo per passo la sfera dello scam- 
bio di mercato ed espandendo la sfera del 
«baratto ». Questa è, dunque, la risposta 
di Stalin alla questione delle prospettive nel 
futuro per i kolchozy. Ci vuol poco a ca- 
pire che il suo testamento mira all’abolizio- 
ne non solo del limitato mercato privato, 
ma anche — di conseguenza — dei già 
ridottissimi appezzamenti di terreno a col- 
tivazione personale ed a produzione pre- 
valentemente commerciale, che tanto cari 
sono al cuore dei contadini collettivizzati, 
ma che sempre hanno rappresentato una 
spina nel fianco del Cremlino. Ciò che Sta- 
lin, in sostanza, propone è una monopoliz- 
zazione più compatta di tutto lo scambio o 
commercio con i kolchozy da parte dello 
Stato sovietico. Una politica di monopoli- 
smo paragonabile a quella delle compagnie 
privilegiate (chartered companies) dell’era 
mercantilistica verso le colonie oltremare. 


Con questa sola differenza: che il colonia- 
lismo sfruttatore di Stalin non è diretto 
contro lontani paesi, ma contro la Russia 
stessa. (M. I. A.) 


(2638) EE (412) 17 

Jones S. N., Il ruolo dell’agricoltura nel- 
l'economia canadese («Société Belge 
d’Etudes & d’Expansion - Bulletin Bi- 
mestriel », Liège, agosto-settembre-otto- 
bre 1953). 


Sebbene la sua importanza relativa sia 
andata progressivamente diminuendo, l’agri- 
coltura costituisce sempre la principale at- 
tività economica del Canadà. La notevole 
espansione dell’industria è favorita dallo 
sviluppo della meccanizzazione agricola, 
che rende disponibili per il settore secon- 
dario notevoli masse di lavoro. Lo svilup- 
po dell’agricoltura canadase è alimentato 
dal movimento di immigrazione dall’Eu- 
ropa (costituito in notevole parte di agri- 
coltori) e dall’uso di varietà particolar- 
mente adatte alle condizioni climatiche ed 
ambientali del paese. Una parte cospicua 
della produzione agricola, sovrabbondante 
rispetto ai bisogni del paese, è collocata al- 
l'estero; la congiuntura dei mercati di 
esportazione ha perciò un notevole peso 
sull'economia canadese. (G. F.) 


(2639) EE (143) 17 

Hansen I., La struttura dell’agricoltura da- 
nese («Société Belge d'Etudes & d'Ex- 
pansion - Bulletin Bimestriel», Liège, 
agosto-settembre-ottobre 1953). 


In Danimarca l’attività agricola è eser- 
citata da circa 200.000 aziende, di cui 180.000 
hanno una superficie inferiore a 30 ettari, 
circa 20.000 tra 30 e 60 e meno di 4.000 su- 
periore a 60. Il 42% della superficie è col- 
tivato a cereali; il 18% a barbabietole e 
patate; il 21% è destinato a prati ed il 
15% a pascoli permanenti. L'agricoltura, 
in cui domina il sistema cooperativo, è 
estremamente intensiva ed i rendimenti so- 
no tra i più alti del mondo. Sebbene la 
produzione sia sensibilmente superiore a 
quella prebellica ed i prodotti agricoli co- 
stituiscano i 2/3 delle esportazioni, la Da- 
nimarca è costretta ad importare foraggi 
ed alimenti per il bestiame: le condizioni 
climatiche non sono infatti favorevoli alle 
culture molto proteiniche. (Gary) 


Regesti emerografici 439 


(2640) (PE) (131) 23 

FANFANI A., Uno sforzo italiano per il pro- 
gresso dell’agricoltura: «il Piano dode- 
cennale » («Société Belge d’Etudes & 
d’Expansion - Bulletin Bimestriel », Liè- 
ge, agosto-settembre-ottobre 1953). 


I fattori che ostacolano lo sviluppo del- 
l'agricoltura italiana sono costituiti soprat- 
tutto dall’insufficiente meccanizzazione e 
dall’insoddisfacente stato delle opere irri- 
gue. Per sopperire a queste difficoltà il 
governo ha istituito, con legge 25 luglio 
1952, un fondo finanziario di rotazione che 
durerà 12 anni e sarà alimentato da un 
prestito della Tesoreria di 125 miliardi di 
lire, versabili in cinque quote annuali di 
25 miliardi. In base a tale legge, gli agri- 
coltori che desiderano acquistare macchi- 
ne agricole, o costruire edifici rurali od 
opere irrigue, possono richiedere un pre- 
stito pari ai 3/4 dei capitali necessari, ad 
un tasso del 3% netto annuo ed ammor- 
tizzabile in un periodo di 5-12 anni. Le 
somme pagate dagli agricoltori a titolo di 
rimborso dei prestiti e di pagamento degli 
interessi, vanno ad alimentare automati- 
camente il fondo disponibile. Allo spirare 
dei 12 anni, il fondo cesserà di concedere 
prestiti e le somme versate dagli agricol- 
tori saranno restituite alla Tesoreria, sino 
al rimborso integrale dell’anticipo di 125 
miliardi. Si prevede che il piano stimolerà 
investimenti agricoli per oltre 500 miliar- 
di di lire. Le richieste di prestiti sono co- 
spicue e ciò fa bene sperare nel successo 
dell’iniziativa. (G. F.) 


(2641) (PE) (164) 23 

ELLILA K. J., Sviluppo della tecnica agri- 
cola e politica agraria (« Kansallis-Osake- 
Pankki Economic Review», Helsinki, 
1953-4). 


La proprietà rurale finnica sta subendo 
un processo di frazionamento. Nell’inter- 
vallo tra gli anni prebellici ed il 1950, 
l'estensione globale delle proprietà di ol- 
tre 25 ettari è infatti diminuita dal 30% 
al 18% della superficie agricola totale. Per 
contro, l’estensione delle proprietà di 5-10 
ettari e di 2-5 ettari è aumentata rispetti- 
vamente dal 19% al 25% e dal 10% al 13%. 
Poiché le proprietà minori tendono ad es- 
sere meno redditizie, questo frazionamen- 
to viene ad ostacolare il successo di una 
politica produttivistica. E’ necessario mo- 


dificare l’indirizzo della politica agricola 
in modo da dare una maggiore economi- 
cità alla gestione delle aziende rurali. A 
tal fine, sarebbero desiderabili la generale 
intensificazione delle coltivazioni, una mag- 
giore diffusione delle culture industriali 
(barbabietola da zucchero), il raggruppa- 
mento delle aziende troppo piccole in uni- 
tà più prossime all’optimum, l’estensione 
del sistema svedese di noleggio delle mac- 


chine agricole, ecc. (G. F.) 
(2642) EE 8 
KAHANE J., Un’opinione  sull’agricoltura 


mondiale (« Westminster Bank Review », 
London, febbraio 1954). 


La distribuzione geografica della produ- 
zione agricola mondiale per capita é estre- 
mamente varia. E l’intensità degli sforzi 
che ciascun paese dovrebbe compiere per 
adeguarla al fabbisogno interno è molto 
diversa, raggiungendo valori massimi per 
l'America Latina e l’Estremo Oriente e va- 
lori via via minori per il vicino Oriente, 
l'Africa e il Nord America. L'espansione 
della produzione agricola necessiterebbe di 
larghi investimenti a lungo termine. At- 
tualmente, gli investimenti pubblici inter- 
nazionali nei paesi bisognosi provengono 
dai territori metropolitani e dalla Banca 
Internazionale per la Ricostruzione e lo 
Sviluppo. L’entità dei capitali resi in tal 
modo disponibili è però molto limitata. In 
tali condizioni, è opportuno incoraggiare 
gli schemi di sviluppo che richiedono com- 
parativamente minori capitali e una mag- 
giore applicazione della «tecnica». L'as- 
sistenza della FAO sarà, in questo settore, 


di grande importanza. (GE) 
(2643) EE 17 
Un mercato sovrabbondante: il grano 


(« L'Economie », Paris, 11 febbraio 1954). 


L’Accordo Internazionale del Grano del 
23 marzo 1949 stabilisce i contingenti mi- 
nimi di grano che i paesi firmatari si im- 
pegnano a scambiarsi ed i limiti entro cui 
può variare il loro prezzo (prezzo min.: 
dollari 1,50 lo staio - prezzo max.: dolla- 
ri 1,80). Nell'aprile del 1953, in sede di rin- 
novo del trattato, i paesi esportatori hanno 
chiesto ed ottenuto un aumento del prezzo 
massimo a $ 2,05. L'Inghilterra non ha ac- 
cettato di ratificare l’accordo. Data l’im- 
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portanza del paese rinunziatario (la Gran 
Bretagna è il maggior importatore di gra- 
no, assorbendo il 30% del totale mon- 
diale), l'Accordo non regolera più che i 2/5 
del commercio mondiale (anzichè i 2/3 co- 
me nel 1952-53). Questa portata ridotta fa 
dubitare della sua efficacia. (GP) 


(2644) EE (116) 17 
La Francia produce troppo grano? (« L’E- 
conomie », Paris, 18 febbraio 1954). 


Anche la Francia risente le difficoltà del 
mercato mondiale del grano, appesantito 
da un eccesso dell’offerta. All’aumento dei 
rendimenti unitari (che ha permesso di ot- 
tenere nelle due ultime campagne una pro- 
duzione di grano di 86 milioni di quintali) 
ha infatti fatto riscontro una costante di- 
minuzione del consumo interno di pane, 
che oggi richiede soli 48 milioni di quin- 
tali di grano. Per risolvere le difficoltà del 
mercato, il 30 settembre 1953 la Commis- 
sione dell’Agricoltura dell'Assemblea Gene- 
rale ha deciso che, per le campagne 1954, 
1955, 1956 e 1957, il prezzo del grano sarà 
stabilito per decreto. Esso sarà calcolato 
sulla base di 3.600 fr. e corretto annual- 
mente in base alle variazioni del costo del- 
la vita e del prezzo dei prodotti industria- 
li necessari all’agricoltura. Il prezzo così 
ottenuto sarà inoltre ridotto dell'1% l’an- 
no, per tenere conto dell’aumento della 
produttività, e aumentato o diminuito di 
un altro 6%, per tenere conto delle varia- 
zioni dei raccolti e del rendimento medio 
annuo. Per riassorbire le eccedenze, il de- 
creto ha inoltre stabilito di fissare, anno 
per anno, il tasso delle trattenute da pra- 
ticarsi alle consegne di grano. Malgrado i 
provvedimenti, il problema  dell'assorbi- 
mento delle eccedenze resta inquietante; 
anche se il governo ha accettato di coprire, 
in via eccezionale, il 49,2% dei bisogni del- 
l’esportazione, è difficile che esso riconceda 
il suo aiuto nei prossimi anni. (CES) 


(2645) EE (161) 17 

L'incremento della produzione cerealicola 
come presupposto dello’ sviluppo generale 
dell’agricoltura Sovietica («Pravda», 
Moskva, 7 marzo 1954). 


Benchè dai successi dell'economia gra- 
naria dipenda l’ulteriore sviluppo di tutti 
gli altri settori dell’agricoltura, l’attuale li- 


vello della produzione cerealicola sovieti- 
ca, sia nei riguardi dell’entità complessiva 
del raccolto che della produzione da mer- 
cato, risulta insufficiente al punto da non 
coprire i bisogni crescenti dell’economia 
nazionale. Una delle principali cause del 
divario tra la disponibilità e la richiesta 
nel settore granario sovietico risiede nei 
grossolani errori commessi dal Gosplan e 
dai Ministeri dell’agricoltura e dei Sovchozy 
dell’URSS nell’ambito della pianificazione 
delle superfici arative particolarmente de- 
stinate alle granaglie ed alle erbe foragge- 
re. In seguito ad una adozione indiscrimi- 
nata del sistema dell’avvicendamento delle 
culture, che invece richiede una rigorosa 
considerazione delle caratteristiche partico- 
lari delle diverse zone del paese, le semine 
cerealicole avevano finito con il subire nel- 
l’Ucraina, nel Caucaso settentrionale, nelle 
zone del Volga e della fascia centrale di 
terra nera una notevole contrazione. Si è, 
pertanto, venuta a formare la necessità di 
un aumento della produzione granaria tale 
da assicurare allo stato, nel corso dei pros- 
simi anni, attraverso le consegne e gli ac- 
quisti, una quantità di cereali maggiore 
del 35-40 per cento di quella ottenuta nel 
1953. La maniera di risolvere questo pro- 
blema è stata appunto indicata nella recen- 
te disposizione del CC del Partito comu- 
nista sovietico: «Sull’ulteriore aumento 
della produzione cerealicola nazionale e 
sull’assimilazione delle terre vergini». In- 
sieme a quella dell'incremento della pro- 
duttività, che resta il compito fondamentale 
dell’agricoltura, il Partito addita al paese 
la necessità del ricorso, negli anni 1954- 
55, all’allargamento della superficie semi- 
nata a cereali, in ragione di non meno di 
13 milioni di ettari, mediante l’assimilazio- 
ne di terre vergini nelle zone del Kazach- 
stan, della Siberia, degli Urali, del Lungo- 
volga ed in alcune zone del Caucaso setten- 
trionale. Una parte principale di questi 
compiti affidati al settore agrario spetterá 
ai Sovchozy, che nel corso dei prossimi due- 
tre anni dovranno portare la consegna di 
cereali alllammasso ad un minimo di 500 
milioni di pudi, per non parlare dell'obbli- 
go, che dovranno soddisfare, di maggiori 
consegne allo Stato di tutti i prodotti di 
stalla. L'immediata adozione di un vasto 
programma governativo di miglioramento 
dell’organizzazione e del lavoro di queste 
aziende porrà fine alle cause del loro ar- 
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retramento e della loro scarsitá produttiva 

e determinerà la loro rapida trasformazione 

in aziende modello altamente redditive. 
(M. 1. A.) 


(2646) (PE) (111) 23 
Política agricola in transizione («The Eco- 
nomist », London, 27 marzo 1954). 


Il Governo inglese intenderebbe aiutare 
in futuro l’agricoltura alle seguenti con- 
dizioni: 1) l’obiettivo principale degli agri- 
coltori deve consistere in un aumento del- 
l'efficienza economica, ossia in un miglio- 
ramento della qualità, in un maggiore ap- 
pagamento dei gusti dei consumatori ed 
in una riduzione dei costi unitari di pro- 
duzione. 2) L’aiuto del governo sarà colle- 
gato alle condizioni del mercato, in modo 
che il livello della produzione sia deter- 
minato unicamente dalla domanda e dal- 
l’efficienza della produzione. 3) Il costo 
dell’aiuto statale sarà progressivamente di- 
minuito. La traduzione pratica di questi 
principi irreprensibili è molto difficoltosa. 
Quest'anno, il Governo è stato costretto a 
fare agli agricoltori numerose concessioni. 


(Gor) 


(2647) EE (161) 17 

L'importanza per l’agricoltura sovietica del 
compito di guadagnare nuove terre 
(« Pravda», Moskva, 29 marzo 1954). 


Nella disposizione governativa del 28 
marzo: « Sull’aumento della produzione ce- 
realicola mediante l’assimilazione di terre 
vergini», basata sulla precedente disposi- 
zione del Plenum del CC del Partito co- 
munista dell’ URSS del 2 marzo, vengono 
definite le misure concrete che dovranno 
essere adottate per la realizzazione di que- 
sto programma fondamentale di espansione 
della produzione agricola nazionale. Nel 
documento in questione vien posto in ri- 
lievo come l’allargamento dell’area semi- 
nata a granaglie attraverso l’assimilazione 
di terre incolte o vergini nel Kazachstan, 
nella Siberia, nelle regioni degli Urali e del 
Volga, e, in parte, nel Caucaso settentrio- 
nale costituisca una fonte importante e as- 
solutamente reale di incremento della pro- 
duzione cerealicola in breve tempo. In que- 
ste zone esistono, infatti, distese enormi 
di terreno incolto a fertilissima terra nera, 
sul quale, in base alle esperienze di kol- 


chozy e di sovchozy d’avanguardia, è pos- 
sibile ottenere ottimi raccolti senza rile- 
vanti investimenti supplementari. Epperò il 
compito che il Governo affida agli organi 
di partito, governativi ed agricoli, alle Sta- 
zioni di macchine e trattori ed alle azien- 
de statali e collettivizzate di queste zone è 
quello di realizzare, nel corso degli anni 
1954-1955, attraverso il guadagno di nuo- 
ve terre, un potenziamento di non meno 
di 13 milioni di ettari del patrimonio dei 
seminati a colture cerealicole, e di otte- 
nere nel 1955 da queste terre 1.100-1.200 
milioni di pudi di grano, di cui 800-900 mi- 
lioni di pudi dovranno costituire il con- 
tingente commerciabile. Già nel corso del 
1954 l’allargamento dell’area seminata a 
frumento e ad orzo dovrà in queste zone, 
secondo le previsioni del piano nazionale, 
essere di 2,3 milioni di ettari, di cui 1,8 
milioni nei kolchozy e 0,5 milioni nei 
sovchozy. La produzione cerealicola nelle 
nuove terre verrà interamente meccaniz- 
zata, ciò che permetterà di effettuare tutti 
i lavori campestri nei migliori termini agro- 
tecnici e con il minimo impiego di lavoro. 
Alle Stazioni di macchine e trattori ed alle 
aziende agricole statali locali saranno que- 
stanno assegnati 120 mila trattori (calco- 
lati in 15 HP), 10 mila macchine combi- 
nate ed il necessario corredo di tutte le 
altre macchine e strumenti agricoli. Ciò 
che ora resta da fare è di badare allo 
sfruttamento massimo del macchinario mes- 
so a disposizione e di pensare a comple- 
tare al più presto i quadri mediante la 
mobilitazione organizzata di mano d'ope- 
ra previamente istruita e debitamente qua- 


lificata. (M. I. A.) 
TIT. - PROBLEMI DELL'INDUSTRIA. 
(2648) EE (416) 19 


FLores Ropricuez R., Il processo di indu- 
strializzazione nel Messico e i suoi ri- 
sultati («Revista de Economia», México, 
D. F., 15 ottobre 1953). 


Diverse sono le deficienze che impedi- 
scono lo sviluppo organico dell’industria 
messicana e che si concretano in genere 
in elevati costi di produzione. Alcune de- 
rivano dalle dimensioni degli impianti in- 
dustriali: notevole parte dell’industria uti- 
lizza una bassa percentuale della capacita 
installata. Notevole è pure la proporzione 
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dei piccoli impianti la cui produttivita é 
molto bassa. Non adeguata é la conside- 
razione dei problemi di localizzazione: la 
industria è concentrata in maggior parte 
nella regione centrale del ‘paese, e cid 
provoca congestione e intenso uso di mezzi 
di trasporto e squilibrio nei servizi pub- 
blici urbani. Il problema più grave è quello 
della scarsa integrazione dell’industria: esi- 
ste un gran numero di imprese che effet- 
tuano fasi isolate dei processi di produzione 
sviluppando principalmente quelle fasi a cui 
corrisponde un minor valore aggiunto. 
(v. s.) 


(2649) EE (412) 19 

Energia e sviluppo economico (« Commer- 
cial Letter of the Canadian Bank of 
Commerce », Toronto, novembre 1953). 


L'ammontare totale di energia (esclusa 
quella derivata dalla legna) impiegata nel 
Canadá e aumentato del 133% dal 1926 al 
1952. Nello stesso periodo la popolazione 
è cresciuta di circa il 50%. Nel 1926 le 
fonti di energia erano cosi ripartite: 82% 
carbone; 12,3% petrolio; 3,7% forza idrau- 
lica; 2% gas naturale. Nel 1952 la ripar- 
tizione si è cosi modificata: 45% carbone; 
42% petrolio; 9% forza idraulica; 4% gas 
naturale. Notevole è stato nel frattempo lo 
sviluppo delle fonti nazionali di energia. 
In particolare, la produzione media gior- 
naliera di petrolio è passata da 20.841 ba- 
rili nel 1946 a 169.000 barili nel 1952. Le 
risorse canadesi sono notevoli non solo per 
la loro entità, ma anche per la loro distri- 
buzione che coincide con quella delle ma- 
terie prime da trasformare e per il fatto che 
in certe regioni l’abbondanza di un tipo 
di energia compensa la mancanza degli 
altri. (v. s.) 


(2650) EE (257) 19 

Ripresa dell’industria giapponese delle co- 
struzioni navali («The Times», London, 
4 dicembre 1953). 


Circa i nove decimi della flotta giappo- 
nese erano stati affondati o danneggiati du- 
rante la guerra. I cantieri, per contro, 
avevano subito pochi danni cosi che, dal 
1948 ad oggi, il Giappone ha potuto rim- 
piazzare un terzo delle perdite. Due sono 
i principali handicaps dell'industria giap- 
ponese delle costruzioni navali: l’alto costo 


dell’acciaio proveniente dagli Stati Uniti e 
le elevate spese di interesse per il finan- 
ziamento bancario. 1 provvedimenti annun- 
ciati dal Governo dovrebbero produrre una 
riduzione media dell'11% dei costi delle 
costruzioni navali. E ció, unitamente alle 
economie che i costruttori cercano di rea- 
lizzare, potrebbe consentire all'industria 
giapponese di quotare prezzi inferiori a 
quelli dei paesi occidentali. L'industria giap- 
ponese ha inoltre il vantaggio di effet- 
tuare le consegne molto piú rapidamente 
che i cantieri di altri paesi. (v. s.) 


(2651) EE (131) 20 

PARENTI G., La costruzione di alloggi e la 
lotta contro la disoccupazione in Italia. 
I primi risultati del piano Fanfami (« Re- 
vue Internationale du Travail», Genève, 
gennaio 1954). 


Come è noto, l’obbiettivo del piano Fan- 
fani e quello di elevare il livello dell’occu- 
pazione mediante l'investimento, nell’in- 
dustria delle costruzioni edili, di ingenti 
capitali, forniti dai lavoratori occupati e 
dallo Stato. In quattro anni di lavoro (il 
piano ebbe inizio il 1” aprile 1949 e ter- 
minera il 31 marzo 1956) sono stati conse- 
guiti risultati soddisfacenti. Era stata pre- 
vista una spesa totale di 280 miliardi di 
lire per la costruzione di 762.000 vani di 
abitazione. Al 31 maggio 1953 erano stati 
costruiti 377.000 vani, per l’ammontare di 
141 miliardi, ed erano in preparazione 
198.000 vani per l’ammontare di 82 miliar- 
di. Per quanto riguarda l’occupazione, i 
cantieri dell’Ina-Casa hanno registrato che 
dal 1° aprile 1949 al 31 maggio 1953 sono 
state effettuate 30 milioni di giornate di 
lavoro, equivalenti all'impiego di circa 50 
mila operai; a questi va aggiunto il nume- 
ro delle persone che hanno trovato un’oc- 
cupazione al di fuori dei cantieri nelle 
branche di attività connesse all’edilizia. A 
seguito del rialzo dei prezzi fu necessa- 
rio, nel novembre 1951, elevare la cifra ba- 
se del costo per vano (L. 400.000, stabilite 
dalla legge) del 15% circa. (M. P.) 


(2652) EE (121) 19 

Come è stata raddoppiata la produzione 
tedesca (« The Times», London, 8 gen- 
naio 1954). 


Nel 1951 il valore degli investimenti in 
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impianti fissi nell'industria tedesca era su- 
periore al corrispondente valore nel Regno 
Unito. 1 piccoli investimenti sono stati fino 
ad ora finanziati con l'emissione di azioni 
e obbligazioni. La parte preponderante é 
affluita da fonti governative, dagli aiuti 
americani e da enti speciali. La forte con- 
correnza in materia di prezzi ha ora no- 
tevolmente ridotto i profitti da potersi im- 
piegare per il finanziamento di nuovi im- 
pianti e costruzioni industriali. Le fonti de- 
gli investimenti non sono peró scomparse. 
La situazione dell'industria tedesca dimo- 
stra che le difficolta di finanziamento de- 
gli investimenti non ne hanno impedito il 
progresso. (v. s.) 


(2653) EE (161) 19 

Feporovic M, La capacità produttiva di 
un'impresa industriale e le basi metodi- 
che per il suo calcolo (« Voprosy ekono- 
miki», Moskva, n. 2, 1954). 


Nel quinto piano quinquennale l’incre- 
mento della potenzialità produttiva indu- 
striale viene realizzato nell’URSS attra- 
verso il ricorso a tre fonti: 1) nuovi inve- 
stimenti; 2) ampliamento e rimodernamento 
delle fabbriche esistenti; 3) miglioramento 
dell’utilizzazione della potenzialità produt- 
tiva mediante il rinvenimento delle riser- 
ve in essa celate. I compiti supplementari 
recentemente affidati all'industria del- 
URSS hanno aumentato l’importanza par- 
ticolarmente di quest’ultimo punto. La po- 
tenzialità produttiva può esser definita co- 
me l’erogazione massima d’una produzione 
di qualità standardizzata e nell’assortimen- 
to migliore, conseguita con l’attrezzatura 
tecnologica in dotazione ad una unità in- 
dustriale, in base all'adozione d'una tecno- 
logia d’avanguardia e nelle condizioni di 
un’elevata organizzazione del lavoro, di 
eliminazione di tutti i cosiddetti «uzkije 
mesta» (punti deboli) nella catena tecno- 
logica con l’osservanza delle norme pro- 
gressive tecnico - economiche di sfrutta- 
mento degli impianti, di impiego delle ma- 
terie prime e dei materiali e di piena uti- 
lizzazione del fondo di tempo lavorativo 
massimo. Alla base del calcolo della capacità 
produttiva in efficienza debbono essere po- 
sti: 1) l’intera attrezzatura dell’impresa, sia 
quella impiantata che quella temporanea- 
mente smontata oppure approntata per il 
montaggio e momentaneamente collocata 


nei depositi; 2) la tecnologia più moder- 
na della produzione, basata sui progressi 
tecnologici più vantaggiosi, realizzati con 
attrezzatura analoga sia in imprese pro- 
gressive che in speciali reparti ed impian- 
ti modello; 3) la massima organizzazione 
del lavoro ed i metodi di lavoro ad alto 
rendimento, realizzati dagli operai avan- 
guardisti nelle migliori imprese del ramo; 
4) gli indici (norme) tecnico-economici pro- 
gressivi di utilizzazione del macchinario, 
raggiunti dai «novatori» della produzione 
nelle analoghe imprese avanguardiste del- 
lo stesso ramo; 5) l’attrezzatura a massima 
potenzialità produttiva ai fini dell’elimina- 
zione dei « punti deboli» nella catena tec- 
nologica; 6) l’intero fondo massimo annuo 
di tempo produttivo, ossia 8760 ore, sia 
per le fabbriche a lavoro continuo che per 
quelle a lavoro periodico, indipendentemen- 
te dal regime in base al quale lavorano e 
dal periodo di arresto per riparazioni nel- 
l’anno di pianificazione; 7) le norme pro- 
gressive (coefficienti di immissione) di im- 
piego di materie prime, di semilavorati, di 
combustibile, di energia ecc. raggiunte dai 
«novatori »; 8) una produzione ad alte ca- 
ratteristiche qualitative (standardizzata) 
con una quantità fissa di tipi superiori; 9) 
un assorbimento ottimo della produzione 
atto ad assicurare il pieno funzionamento 
di tutti quanti i settori produttivi del- 
l'impresa. Da indice di utilizzazione, pro- 
gettata od effettiva, della potenzialità pro- 
duttiva in efficienza, deve servire il coeffi- 
ciente di capacità, che rappresenta il rap- 
porto dell’erogazione, progettata od effetti- 
va, con la massima produzione possibile. 

(M. I. A.) 


(2654) EE (121) 19 

Krart H., Apparenza e realtà nel settore 
delle costruzioni navali tedesche » (« Der 
Volkswirt — Wirtschafts - und Finanz - 
Zeitung», Frankfurt a. M., 6 febbraio 
1954). 


Per l’industria tedesca di costruzioni na- 
vali il 1953 è stato un anno-record. Ven- 
nero, infatti, costruite 230 navi per una 
stazza lorda complessiva di 720.000 tonnel- 
late, contro t. 504.000 nel 1952, 302.000 nel 
1951 e 141.000 nel 1950. Nel passato, in un 
solo anno — nel 1922 — la cifra del 1953 
era stata superata di 22.000 tonnellate. Nel 
1913 i cantieri navali tedeschi avevano co- 
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struito navi per 465.000 tonnellate, nell’an- 
no di congiuntura 1929 per 420.000 e nel- 
l’ultimo anno prima dello scoppio della se- 
conda guerra mondiale per 503.000 ton- 
nellate. Il risultato grandioso del 1953 ven- 
ne ottenuto nei confini della Repubblica fe- 
derale mentre le cifre in raffronto dell’an- 
teguerra si riferiscono a tutto il Deutsches 
Reich di allora. Un’impresa dell’industria 
tedesca di costruzioni navali, la Deutsche 
Werft di Amburgo, ha nuovamente rag- 
giunto nel 1953 — riguardo al tonnellag- 
gio approntato — il primo posto tra i can- 
tieri del mondo, che aveva occupato nel 
1938. Nella graduatoria dei grandi paesi 
costruttori del mondo la Germania figura 
al secondo posto, dopo la Gran Bretagna. 
Il giro d’affari dei cantieri della Ger- 
mania Occidentale ha raggiunto nel 1953 
l'imponente cifra di 1,4 miliardi di DM, 
mentre la cifra dell’anno precedente era 
stata di 1 miliardo. Poco più del 20 per 
cento del giro d’affari complessivo riguar- 
da le riparazioni, che nel 1951 e nel 1952 
avevano rispettivamente assorbito il 50 ed 
il 30 per cento. Tonnellate 420.000 di nuo- 
ve navi vennero — sempre nel 1953 — ap- 
prontate per gli armatori tedeschi; le ri- 
manenti 300.000 riguardano le commesse 
estere, che in tal modo hanno assorbito il 
35 per cento del giro d’affari contro il 40 
per cento del 1952. Il totale delle costru- 
zioni venne effettuato con l’impiego di 80 
mila uomini, mentre nell’anteguerra l'in- 
dustria tedesca di costruzioni navali ne oc- 
cupava almeno 100 mila. Questi risultati ap- 
paiono tanto più notevoli quando si consi- 
derino gli smantellamenti di cantieri ed il 
fatto che l’abolizione .delle restrizioni per 
nuove costruzioni fu decretata soltanto nel 
1951. Benchè, rispetto all’indice dell’indu- 
stria tedesca nel suo complesso, l’indice 
di produzione dei cantieri navali risulti an- 
cora notevolmente inferiore, questi, tutta- 
via, hanno riacquistato nel mondo la loro 
fama di prima e la sola esportazione di 
navi ha raggiunto nel 1953 il valore di 300 
milioni di DM, escluse le riparazioni. 
Questa, però, è solo l'apparenza. Un esa- 
me in profondità mostra che l’industria te- 
desca di costruzioni navali ha potuto solo 
scarsamente — a causa del persistere per 
sei anni delle restrizioni imposte alla pro- 
duzione — sfruttare la favorevole congiun- 
tura postbellica. L’unico vantaggio rima- 


sto dal tempo del boom coreano è un buon 
cuscinetto di commesse, ancora oggi con- 
siderevole. Ma già a partire dal 1952 le or- 
dinazioni di nuove costruzioni hanno co- 
minciato a decrescere e nel 1953 non hanno 
più rappresentato che una frazione mini- 
ma delle consegne. La notevole flessione 
verificatasi sui mercati dei noli ha, natu- 
ralmente ,esercitato i suoi effetti sullo spi- 
rito d’iniziativa degli armatori. Contempo- 
raneamente i costi dell’industria cantieri- 
stica sono andati aumentando ed il finan- 
ziamento di nuove costruzioni si è fatto più 
difficile. Il futuro è perciò estremamente 
incerto. Particolarmente preoccupati sono 
i cantieri medi e quelli piccoli. (M. I. A.) 


(2655) EE (121) 19 

MorcENBESSER H., Le forniture navali nella 
Repubblica Federale («Wirtschaftsdienst», 
Hamburg, aprile 1954). 


Di pari passo col progresso della na- 
vigazione internazionale si è sviluppato un 
genere particolare di commercio: quello 
delle forniture navali. Il commerciante di 
tale ramo deve essere molto esperto: l’ete- 
rogeneità delle merci che gli vengono ri- 
chieste esige una conoscenza vasta e pro- 
fonda degli ambienti commerciali nazionale 
ed internazionale. Lo sforzo ricostruttivo 
del dopoguerra è stato particolarmente ar- 
duo per questo settore. A differenza degli 
enti portuali e delle compagnie di naviga- 
zione, pur essendo ad essi strettamente col- 
legato, non ha ricevuto alcuna forma di 
aiuto governativo, nè gode delle agevola- 
zioni della legge a favore delle esportazio- 
ni. Il forte ribasso dei noli ha costretto i 
fornitori di bordo a praticare prezzi minimi 
per non veder diminuire la domanda da 
parte delle compagnie danneggiate dal fe- 
nomeno. I fornitori marittimi tedeschi chie- 
dono oggi che siano loro accordate miglio- 
ri condizioni di credito bancario; essi sono 
concordi nel ritenere questo mezzo di fi- 
nanziamento più conveniente delle conces- 
sioni di capitali contemplate nel program- 
ma del Ministero del Piano Marshall. In 
particolare, i commercianti di Amburgo 
sollecitano la ricostruzione dei depositi 
franchi per le merci tedesche soggette a 
dazio, già distrutti dai bombardamenti. 

(m. P.) 
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(2656) EE (0) 15 
I siderurgisti europei si orientano verso la 
costituzione di un cartello di esportazio- 
ne («Le Monde», Paris, 6 aprile 1954). 


La situazione attuale del mercato del- 
l’acciaio nei paesi della C.E.C.A. giustifica 
il pessimismo di numerosi produttori. Co- 
me risulta dalle statistiche degli ultimi 
anni, nella lotta tra i paesi della Comuni- 
tà e la Gran Bretagna per affermarsi sui 
terzi mercati, quest’ultima sta miglioran- 
do sensibilmente la propria posizione; nel 
1953, infatti, le esportazioni di acciaio dei 
sei paesi continentali sono diminuite dello 
0,6%, mentre quelle inglesi sono aumen- 
tate del 7%. Nella lotta, i paesi del piano 
Schuman sono handicappati dall'impegno 
(sancito a Bruxelles) di non vendere a 
prezzi inferiori a quelli stabiliti nell’ac- 
cordo e dal maggior costo che essi de- 
vono sostenere per l’approvvigionamento 
delle materie prime. Per sottrarsi all’im- 
pegno del prezzo minimo, i siderurgisti dei 
sei paesi stanno studiando il modo di as- 
sicurare ad ogni siderurgia nazionale una 
esportazione nei mercati mondiali propor- 
zionale alla misura in cui essa concorse nel 
1953 alle esportazioni totali di acciaio dai 
paesi della C.E.C.A. Inoltre, a Parigi ed a 
Diisseldorf sono in corso delicate tratta- 
tive per costituire un cartello dell’acciaio, 
che dovrebbe assicurare ai partecipanti un 
prezzo minimo, una ripartizione dei mer- 
cati esteri ed il controllo reciproco. 

(G. F.) 


(2657) EE (116) 19 

Le industrie francesi e la liberazione degli 
scambi («L’Economie», Paris, 8 aprile 
1954). 


La Camera di Commercio di Parigi ha 
preso posizione nello spinoso problema del- 
la liberazione degli scambi che la Francia 
deve affrontare in questi giorni. Secondo 
VYeminente organo della capitale, il sem- 
plice fatto della liberazione degli scambi 
non può bastare ad eliminare la disparità 
dei prezzi e l’inferiorità competitiva che 
affliggono l’economia francese. Queste im- 
passes possono scomparire solo a seguito 
di un programma governativo coerente ed 
energico. La necessità di provvedimenti ap- 
pare chiara allorché si esamina la situa- 
zione delle maggiori industrie francesi dei 
tutte, si riscontra che il livello francese dei 


costi di produzione è generalmente supe- 
riore a quello delle industrie corrisponden- 
ti degli altri paesi. Ciò dipende, tra l’al- 
tro, dai più alti salari e dai più elevati co- 
sti delle materie prime, nonché da fattori 
strutturali come l’insufficiente specializza- 
zione delle imprese, l’uso di processi tec- 


nologici sorpassati, etc. (G. F.) 
(2658) EE (116) 18 
Risultati e obiettivi dell’ammodernamento 


delle miniere francesi di carbon fossile 
(« L'Economie », Paris, 20 maggio 1954). 


La produzione francese di carbone è lie- 
vemente diminuita nel 1953: 54,5 milioni di 
tonnellate contro 57,3 nell’anno preceden- 
te. Mentre le miniere della Lorena hanno 
mantenuto il livello produttivo dell’anno 
precedente, si sono notate sensibili contra- 
zioni nel Centre-Midi e nel Nord-Pas-de- 
Calais. Con lo sviluppo delle industrie del 
carbon fossile, la Francia può rimediare 
alla sua posizione di svantaggio rispetto 
ad altri paesi, favoriti dalla struttura e 
dalla ricchezza dei propri giacimenti. A 
questo fine si prodiga l'ente Charbonnages 
de France, parallelamente allo sforzo di 
ammodernamento delle installazioni al fon- 
do e alla superficie delle miniere. Nel qua- 
dro del Secondo Piano di Sviluppo e Am- 
modernamento gli obiettivi sono stati così 
fissati: bacino Nord-Pas-de-Calais: mi- 
gliorare il sistema di distribuzione e assi- 
curare la capacità di concorrenza rispetto 
alla Ruhr, specie mediante operazioni di 
concentrazione; bacino Lorena: aumentare 
la produzione per raggiungere, nel 1960, il 
livello di 17 milioni di tonnellate, da de- 
stinare alle cokerie e ad alimentare il con- 
dotto che porterà prossimamente a Parigi 
parte del gas derivante dalla produzione 
del coke; bacini Aquitania, Loira, Ceven- 
ne: attuare la concentrazione delle varie 
gestioni per lo sfruttamento e la regolariz- 
zazione delle vendite di carbone. (M. P.) 


1V, - PROBLEMI DEL COMMERCIO INTERNO - 
Prezzi - CONSUMO. 


(2659) (PE) (1) 47 

La politica dei fitti in Europa (« Bollettino 
del Servizio Studi Economici A. de Pie- 
tri Tonelli », Venezia, n. 6, 1953). 


Il controllo dei fitti si estende a circa 
il 75% di tutte le abitazioni in Svizzera e 
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nei Paesi Bassi, a circa il 70% nel Regno 
Unito, al 60% in Danimarca ed in Italia, 
al 50-55% nella Germania occidentale, al 
50% in Francia, al 45% in Svezia, al 35- 
40% nel Belgio, ed al 30-35% in Finlan- 
dia. Prima conseguenza diretta del control- 
lo dei fitti è stata la caduta del prezzo del- 
l'alloggio in rapporto a tutte le altre voci 
del costo della vita. Il controllo dei fitti 
ha però causato altre sperequazioni. Gli ef- 
fetti primari hanno poi prodotto conse- 
guenze secondarie, fra cui soprattutto quel- 
la di allargare lo scarto tra la domanda e 
l'offerta di case. La scarsezza di alloggi fre- 
na inoltre la mobilità del lavoro. Il fatto 
che in molti paesi gran parte della pro- 
prietà immobiliare si trova in un pessimo 
stato di manutenzione non costituisce per 
sè una prova che il controllo dei fitti sia 
la causa di questa trascuratezza. (V1) 


(2660) EE 17 

Kepary Y. S., Tendenze mondiali nell’ar- 
gento mel dopoguerra («Reserve Bank 
of India Bulletin», Bombay, dicembre 
1953). 


Nel corso del 1952, la produzione di ar- 
gento dell’emisfero occidentale é stata di 
149 milioni di once di fino. Di queste, 50,4 
milioni spettano al Messico, 39,8 agli Stati 
Uniti, 25,2 al Canada e 18,9 al Peru. Sin dal 
1934 gli Stati Uniti hanno adottato una po- 
litica di sostegno dell’argento, basata sul- 
Vobbligo del Tesoro di acquistare ad un 
dato prezzo la produzione nazionale. Seb- 
bene questa politica non abbia dato i frut- 
ti sperati (aumento della proporzione delle 
riserve monetarie di argento rispetto a 
quelle d’oro), essa ha avuto nondimeno im- 
portanti ripercussioni mondiali. Il primo 
effetto fu l’aumento del prezzo mondiale 
dell’argento, che costrinse la Cina ad ab- 
bandonare, nel 1935, il monometallismo ar- 
genteo. In seguito essa ha permesso di ste- 
rilizzare notevoli quantitativi di metallo e 
di impedire movimenti sfavorevoli nel mer- 
cato internazionale. L’argento è richiesto 
per fini monetari o per usi industriali; nel 
dopoguerra questi sono divenuti nettamen- 
te più importanti dei primi. Il maggior mer- 
cato mondiale è oggi New York; ciò è do- 
vuto all’entità della produzione statuniten- 
se ed all'importanza della domanda ameri- 
cana di argento straniero per fini indu- 
striali (la produzione nazionale essendo as- 


sorbita dal Tesoro). Vengono quindi, in or- 
dine di importanza, Londra e Bombay. Nel 
dopoguerra i prezzi quotati sul mercato 
londinese hanno seguito dappresso quelli 
di New York; i prezzi dell'argento a Bom- 
bay, si sono, invece, mantenuti considere- 
volmente più alti e solo ultimamente si 
sono avvicinati alla parità mondiale. 


(G. F.) 


(2661) EE (111) 4 

Asrams M., Dall’austerità all’abbondanza 
(« The Financial Times», London, 28 
gennaio 1954). 


Durante il 1953 il consumo dei principali 
generi alimentari è notevolmente aumen- 
tato nel Regno Unito. Si è avuta per con- 
tro una diminuzione dei consumi di pata- 
te, di pane, di margarina, e di conserve, 
sintomo di uno spostamento verso un te- 
nore di vita più elevato. L'andamento del- 
la produzione alle fonti di rifornimento fa 
prevedere abbondanti disponibilità per il 
1954. il problema per il consumatore e per 
gli organi politici riguarderà il pagamento 
di tali disponibilità. Nel 1951 le spese per- 
sonali per l’alimentazione ascesero a circa 
3000 milioni di sterline. Da allora l’indice 
dei prezzi dei generi alimentari importati 
è rimasto pressoché costante mentre vi è 
stata una notevole riduzione dei sussidi ali- 
mentari. Nel 1953 la spesa per l’alimenta- 
zione ha raggiunto i 3600 milioni di sterline. 
I generi alimentari rappresentano attual- 
mente il 32% della spesa personale totale 
in beni di consumo e servizi. (VES) 


(2662) (PE) (151) 40 

Liberalizzazione del commercio interno in 
Jugoslavia («Commercial Information », 
Beograd, marzo 1954). 


Ampi provvedimenti di liberalizzazione 
della rete commerciale sono stati intro- 
dotti in Jugoslavia all'inizio del 1954. Il 
precedente diritto discrezionale dello Stato 
di interferire nelle questioni di costituzio- 
ne e cessazione di imprese commerciali è 
stato sostituito da un sistema normativo. 
Precedentemente le imprese commerciali 
erano la sola ed esclusiva forma di orga- 
nizzazione con decine, e alle volte centi- 
naia, di negozi completamente dipendenti. 
Con la nuova legislazione il negozio è stato 
incluso come una nuova forma di piccola 
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organizzazione di vendita nella struttura 
della rete commerciale, Il grado di indi- 
pendenza dei negozi dalle proprie imprese 
commerciali è determinato dagli statuti 
dell'impresa e dal contratto fra impresa e 
negozio. (v. s.) 


(2663) EE (161) 55 

Il nuovo ribasso dei prezzi di Stato al mi- 
nuto nel’URSS (« Pravda», Moskva, 1 
aprile 1954). 


Il nuovo ribasso dei prezzi al minuto de- 
cretato in data 1° aprile dal Consiglio dei 
Ministri dell’ URSS e dal CC del Partito 
comunista dell’Unione Sovietica è il set- 
timo nel dopoguerra. In conseguenza di 
questa nuova riduzione dei prezzi la popo- 
lazione sovietica otterrà, solo nell’ambito del 
commercio statale e di quello cooperativo, 
un guadagno diretto di non meno di 20 mi- 
liardi di rubli all'anno, senza contare l’utile 
supplementare che le deriverà dalla ridu- 
zione dei prezzi sul mercato kolchoziano. 
Il provvedimento di ribasso, che riguarda 
principalmente gli articoli di largo consu- 
mo dei settori alimentare ed industriale, 
passa da un minimo di riduzione del 5 per 
cento per le più importanti derrate ad un 
massimo di 44,5 per cento stabilito per il 
carburante e per i lubrificanti. L’adozione 
della nuova disposizione di ribasso dei prez- 
zi è stata, naturalmente, resa possibile so- 
lo dalla possente espansione di tutti i ra- 
mi dell’economia nazionale, dall’incremento 
costante della produttività del lavoro e dal- 
la diminuzione dei costi della produzione 
industriale. Basti ricordare che nel 1953 il 
volume della produzione industriale sovie- 
tica ha sorpassato di 2 volte e mezza il li- 
vello raggiunto nell’anno anteguerra 1940. 
Dal 1949 al 1953 il reddito nazionale del- 
l'URSS è aumentato del 62 per cento, ed 
ha nel 1953 superato di più del doppio 
il livello del 1940. Epperò anche il benes- 
sere della popolazione sovietica mostra un 
costante aumento. Solo negli ultimi quat- 
tro anni l'ammontare complessivo dei red- 
diti degli operai e degli impiegati e di 
quelli degli agricoltori è aumentato, te- 
nendo conto delle riduzioni dei prezzi di 
Stato al minuto, del 60 per cento. Conse- 
guentemente è aumentata la capacità d’ac- 
quisto della popolazione e s’è quindi in- 
tensificato il commercio interno. Nel 1954 
attraverso la rete del commercio statale e 


di quello cooperativo sarà venduto alla po- 
polazione oltre il doppio di prodotti rispet- 
to al 1940. Le quote stabilite dal quinto pia- 
no quinquennale, sia nell’ambito della cir- 
colazione mercantile che nella sfera di pro- 
duzione di articoli di largo consumo, ver- 
ranno raggiunte anticipatamente, nel cor- 
so di soli quattro anni. (M. I. A.) 


V. - PROBLEMI BANCARI 
Borsp. 


(2664) (PE) (317) 26 

EL Cuarer EL LABBANE M. Il ruolo del cre- 
dito agricolo e cooperativo nella riforma 
agraria in Egitto («Société Belge d’Etu- 
des & d'Expansion - Bulletin bimestriel, 
Liège, agosto-settembre-ottobre 1953). 


E MONETARI - 


La riforma agraria egiziana ha un tripli- 
ce scopo: 1) ridurre la estensione delle sin- 
gole proprietà terriere a favore dei piccoli 
proprietari; 2) favorire il trasferimento dei 
capitali locali dalla terra all'industria; 3) 
elevare il tenore di vita dei lavoratori agri- 
coli ed industriali, seriamente minacciato 
dal continuo aumento della popolazione e 
dalla limitatezza delle terre arabili. La leg- 
ge agraria del 1952 prevede, quale ultima 
tappa della riforma, il raggruppamento dei 
coltivatori in cooperative agricole. L'esito 
di questa fase condiziona il successo del- 
l’intera riforma. Per tale motivo, il gover- 
no ha creato un Istituto di Credito Agrario 
e Cooperativo, che dovrebbe ridurre le dif- 
ficoltà finanziarie dei coltivatori e delle coo- 
perative. Tale organismo avrá quindi un 
ruolo di primaria importanza nello svol- 
gimento della riforma. (G. F.) 


(2665) (PE) (1) 11 

G. F., Le riforme monetarie europee tra il 
1944 e il 1952 («Bollettino del Servizio 
Studi Economici A. de Pietri Tonelli», 
Venezia, n. 6, 1953). 


Dalla fine del 1944 alla metà del 1952 si 
contano in Europa ben 24 riforme mone- 
tarie. Le riforme adottate si proponevano 
vari scopi, tra i quali il principale era 
quello di prevenire o fermare l’inflazione 
dei mezzi monetari. Altri obbiettivi furono 
l'accertamento delle disponibilità moneta- 
rie in possesso dei singoli privati o ditte e 
la redistribuzione per fini politici e sociali 
di tali beni. Le riforme monetarie euro- 
pee quasi ovunque raggiunsero i vari sco- 
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pi che si erano proposte; soltanto l'infla- 
zione, generalmente, non fu eliminata an- 
che ove il provvedimento venne compiuto 
correttamente. (v. Ss.) 


(2666) (PE) (1) 11 

Recenti mutamenti nella politica moneta- 
ría («International Financial Statistics ». 
Washington, 11 novembre 1953). 


Dopo lo scoppio della guerra di Corea, 
nel giugno 1950, diversi paesi avevano au- 
mentato il tasso di sconto della banca cen- 
trale. Successivamente, il Belgio e la Ger- 
mania occidentale hanno riabbassato il 
tasso di sconto al di sotto del livello del 
giugno 1950; la Finlandia e l'Olanda lo 
hanno riportato a quel livello; l’Austria, 
la Danimarca, la Francia e il Regno Unito 
pur effettuando delle riduzioni, lo hanno 
mantenuto al di sopra di quel livello; molti 
altri non hanno effettuato alcuna riduzione. 
Un ruolo importante nella politica mone- 
taria hanno assunto anche le restrizioni 
quantitative e qualitative del credito. Un 
certo rilassamento si e verificato, in diversi 
paesi, anche in questo settore. (v. s.) 


(2667) (PE) (0) 4 

Convertibilita - Di chi sara la prossima 
mossa? («The Banker», London, marzo 
1954). 


Il problema della convertibilita e stato 
ripreso recentemente in quattro occasioni 
diverse. La Commissione Randall, ricono- 
scendo che la sterlina — finanziando il 40% 
del commercio mondiale totale — è una 
valuta chiave, ha raccomandato alcune mi- 
sure per rafforzare le riserve inglesi. Tali 
misure includono la mobilizzazione delle 
disponibilita in oro e divise convertibili del 
Fondo Monetario Internazionale (pari a 3,3 
miliardi di dollari), al fine di utilizzarne 
una proporzione maggiore a protezione del- 
la sterlina; e la stipulazione di accordi tra 
il Federal Reserve System e altre banche 
centrali straniere, per adottare una politi- 
ca creditizia di sostegno della sterlina. Nei 
dibattiti che si stanno svolgendo a Parigi 
per il rinnovo dell'E.P.U., Germania Occi- 
dentale e Belgio (i maggiori creditori) han- 
no proposto di aumentare la proporzione 
dei pagamenti in oro e di fissare una sca- 
denza per i debiti contratti da oltre 18 


mesi. I rappresentanti inglesi hanno ri- 
battuto che l’accoglimento di tali proposte 
costringerebbe la Gran Bretagna a consi- 
derare l’Europa come un’area a moneta 
«dura » e quindi a ridurre le sue importa- 
zioni dal continente. La Germania occiden- 
tale, procedendo nella via della convertibi- 
lità, ha deciso tra l’altro di liberalizzare le 
importazioni dall'area del dollaro di circa 
2000 beni, elevando al 40% la proporzione 
delle importazioni in dollari libere da li- 
cenza. Provvedimenti di questo genere, se 
non sono accompagnati da adeguati con- 
trolli sulle riesportazioni, finiranno per pro- 
vocare una drastica contrazione delle ri- 
serve in dollari della Repubbica Federale 
Tedesca ed un contemporaneo aumento 
della sua posizione creditizia in seno al- 
l’E.P.U. Nel suo rapporto annuale, l’O.E.C.E. 
ha infine rilevato l’opportunità di stimolare 
la produzione europea, anche a costo di ri- 
durre le riserve europee di divise estere. 
Qualora si seguissero questi suggerimenti, 
il ritorno alla convertibilità sarebbe rinvia- 


to alle calende greche. (G. F.) 
VI. - LE FINANZE PUBBLICHE. 
(2668) EE (2) 61 


Imposizione e sviluppo economico nei pae- 
si asiatici («Economic Bulletin for Asia 
and the Far East», Bangkok, novembre 
1953). 


Dato l’alto tasso di incremento demogra- 
fico dei paesi asiatici, l'elevamento del te- 
nore di vita di quelle popolazioni richiede 
un tasso di investimento netto annuo su- 
periore al 5%. Nelle attuali condizioni, un 
programma di sviluppo di queste dimensio- 
ni darebbe luogo ad un processo inflazio- 
nistico che deformerebbe gli investimenti 
e danneggerebbe larghi strati della popo- 
lazione. L'inflazione può essere evitata alle 
sole condizioni di ‘ottenere un aiuto estero 
(il che sembra però molto problematico) o 
di aumentare il risparmio interno, assolu- 
tamente insufficiente al presente. Un mag- 
gior volume di risparmio, tuttavia, non può 
risultare tanto dai risparmi delle aziende 
private o dall’astinenza volontaria dei con- 
sumatori, quanto da una imposizione più 
severa che permetta la mobilizzazione per 
fini di investimento di risorse adeguate. 


(G. F.) 
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(2669) (PE) (0) 2 

GARINO-CANINA A., I tributi sul carbone e 
sull’acciaio ed il mercato della Comunità 
Europea («Rivista Bancaria», Milano, 
novembre-dicembre 1953). 


La pressione tributaria cui sono soggetti 
i prodotti del settore carbo-siderurgico e 
molto diversa nei paesi del piano Schuman. 
Cid ha creato contrasti tra gli stati mem- 
bri (e specialmente tra Francia e Germa- 
nia) si che l’Alta Autorità ha dovuto in- 
caricare una commissione internazionale di 
studiare la questione di principio che e al- 
la base dei dissensi (preminenza dei di- 
ritti dei produttori o preferenza per quelli 
dei consumatori?). Poiché il Trattato non 
consente di modificare l’ordinamento fisca- 
le dei singoli paesi, l'Alta Autorità e co- 
stretta ad accettare i sistemi tributari na- 
zionali come un dato di fatto. Malgrado gli 
sforzi per contemperare le varie tendenze, 
le difficolta d'ordine tributario sono lungi 
dall'essere appianate. Per risolvere il pro- 
blema, e necessario procedere ad una re- 
visione degli ordinamenti fiscali dei singoli 
paesi membri. Tale revisione e particolar- 
mente opportuna per l'imposta sulla cifra 
d'affari, date le sue notevoli ripercussioni 
sui prezzi e l'importanza del gettito da 
essa assicurato. (G. F.) 


(2670) EE (111) 9 

Waker D., Alcuni aspetti economici del- 
Vimposizione sulle societa («The Man- 
chester School of Economic and Social 
Studies », Manchester, gennaio 1954). 


Gli elevati tassi di imposizione posti sui 
profitti societari dopo la fine della guerra 
non hanno avuto un grave effetto sull’eco- 
nomia inglese. Non si può però sostenere 
che essi abbiano contribuito notevolmente 
a combattere l’inflazione o a promuovere 
una maggiore concorrenza nell’industria o 
una più equa distribuzione del reddito o 
della proprietà. Il livello generale degli in- 
vestimenti delle società non è stato sfavo- 
revolmente influenzato dal livello dell’im- 
posizione. Gli aumenti di imposizione non 
sono stati traslati sul consumatore sotto 
forma di prezzi più alti. L'aumento dell’im- 
posizione sulle società è stato quasi esatta- 
mente compensato da una riduzione del 
reddito reale degli azionisti. (v.28.) 


(2671) EE (136) 9 

SÁNCHEZ Rivera J., Le imposte dirette e in- 
dirette nel regime tributario («El Eco- 
nomista », Madrid, 16 gennaio 1954). 


Sono gli aumenti delle imposte indirette 
che, con i conseguenti rialzi dei prezzi, gra- 
vano maggiormente sulle classi medie e 
proletarie. Ma poichè nelle nazioni contem- 
poranee tali classi costituiscono almeno i 
quattro quinti della popolazione, la ridu- 
zione di tale tipo di imposte significherebbe 
privare la finanza pubblica del suo cespite 
piú fruttifero. Tutte le riforme in tal sen- 
so, fra cui quella attuata in Spagna nel 
1911, hanno avuto conseguenze negative per 
le finanze pubbliche e, dopo poco tempo, 
l’imposta soppressa ha dovuto essere ripri- 
stinata o sostituita con altra forma di im- 
posizione indiretta. Imposte dirette e indi- 
rette debbono essere sempre mantenute nei 
limiti segnati dalla ricchezza e dalla capa- 
cità tributaria di ciascun paese. (v. s.) 


(2672) EE (116) 19 

In Francia gli oneri fiscali e salariali sono 
piu elevati che all'estero («Le Monde», 
Paris, 31 gennaio-1 febbraio 1954). 


La disparità tra i prezzi francesi ed este- 
ri non deriva solo dalla differente strut- 
tura dell'industria (caratterizzata in Fran- 
cia da una piú accentuata dispersione geo- 
grafica delle imprese, dall’insufficiente spe- 
cializzazione e dall’uso di tecniche produt- 
tive e commerciali piú arretrate). Essa pro- 
viene anche dai maggiori oneri salariali, 
sociali e fiscali ai quali le imprese nazionali 
sono soggette. Il salario medio francese, 
sebbene inferiore a quello belga, e infatti 
superiore del 10% a quello tedesco, del 27% 
a quello olandese e del 33% a quello ita- 
liano. Se si aggiungono ad esso gli oneri 
fiscali e sociali (inferiori solo a quelli ita- 
liani), lo scostamento tra i costi delle im- 
prese nazionali ed estere aumenta ulterior- 
mente. (CHE) 


(2673) EE (116) 9 

LAUFENBURGER H., La distinzione fra impo- 
ste dirette e indirette (« Rivista di dirit- 
to finanziario e scienza delle finanze », 
Milano, marzo 1954). 


L'esperienza francese contemporanea met- 
te in evidenza che dal punto di vista tec- 
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nico, amministrativo e giuridico le frontie- 
re fra le imposte dirette ed indirette sono 
cancellate. Anche l’argomento economico 
della ripercussione o meno non giustifica 
piú la vecchia distinzione. Si assiste ad un 
considerevole progresso dal punto di vista 
delle possibilità di ripercussione di un'im- 
posta diretta come quella sulle società ed 
a un regresso della sorte delle ripercussio- 
ni per un’imposta indiretta per definizione: 
il tributo sulla produzione sta per diven- 
tare una imposta sul valore aggiunto e sul 
profitto lordo. Occorre rivedere la teoria 
dell’aliineamento delle imposte nel qua- 
dro della futura Europa. Si e infatti finora 
messo l’accento sulle sole imposte dette in- 
dirette la cui incorporazione differenziale 
nel prezzo provocherebbe delle distorsioni 
incompatibili con una unione economica e, 
all’evenienza, con una unione doganale eu- 
ropea. (v. s.) 


(2674) EE (121) 9 
Le imposte tedesche («The Financial Ti- 
mes >», London, 12 marzo 1954). 


Le riforme fiscali proposte in Germania 
dal Ministro delle Finanze mirano princi- 
palmente ad una redistribuzione degli one- 
ri in base ad un modello piú normale. Nel 
periodo di ricostruzione il Governo tede- 
sco aveva adottato sensibili discriminazioni 
a favore di alcune industrie (edilizia, co- 
struzioni navali, e altre industrie produt- 
trici di beni strumentali), con conseguenti 
saggi «normali» di imposizione diretta 
molto elevati. Le discriminazioni sono ora 
considerate non più necessarie. Alcune im- 
poste indirette dovranno essere aumenta- 
te. Ma il saggio complessivo dell'imposizio- 
ne diretta deve essere diminuito anche a 
rischio di uno squilibrio del bilancio. Data 
la necessità di creare un mercato dei ca- 
pitali le autorità tedesche sono propense 
a dare incentivi alla distribuzione degli 
utili. (v. s.) 


(2675) EE (11) 9 

Peacock A. T., La finanza pubblica e il 
Welfare State («The Banker », London, 
aprile 1954). 


Il finanziamento dei servizi sociali è com- 
pito del Governo centrale, delle Autorità 
locali e del National Insurance Funds, cia- 
scuno con conti separati e ciascuno respon- 


sabile delle spese relative a forme diverse 
di servizi. Le spese a carico del Governo 
sono principalmente quelle per il National 
Health Service e per i sussidi alimentari 
e assistenziali. Sia le Autorità locali che 
il National Insurance Funds sono però sus- 
sidiati dal Governo centrale. La parte del- 
le spese totali per servizi sociali finanziata 
dal Governo è passata da circa il 55% pri- 
ma della guerra a circa il 74% nel 1950-51. 
Dal 1937 al 1951 la maggiore espansione si 
è verificata nei servizi sanitari, di educa- 
zione e nei sussidi alimentari; i servizi più 
direttamente concernenti l’assistenza di po- 
vertà sono diminuiti relativamente agli al- 
tri servizi. Ciò è stato il riflesso di persi- 
stenti condizioni di pieno impiego. L'ef- 
fetto del Welfare State sul livello di atti- 
vità dipende dal tipo di spese effettuate. 
La percentuale di spese per beni e servizi 
è rimasta relativamente costante negli ulti- 
mi anni. (v. s.) 


VII. - SCAMBI CON L’ BSTERO - BILANCIA DBI 
PAGAMENTI - PROBLEMI VALUTARI. 


(2676) EE (131) 52 

M. Av., La bilancia turistica dell’Italia con 
Vestero («Statistica del Turismo», Ro- 
ma, gennaio 1954). 


Una valutazione reale della partita at- 
tiva della bilancia turistica deve prescin- 
dere dai dati ufficiali delle divise affluite 
al Tesoro e attenersi invece ai risultati di 
una stima delle spese dei turisti stranieri 
in relazione al numero di questi, al nu- 
mero delle giornate di presenza e al costo 
medio della vita turistica. Analogo proce- 
dimento dovrà essere adottato per la va- 
lutazione della partita passiva dato che 
questa non puó essere rappresentata dal 
solo ammontare delle divise di vario tipo 
concesse dall'Ufficio Italiano dei Cambi ai 
turisti italiani recatisi all’estero. Il saldo 
attivo della bilancia turistica così calcolata 
ha raggiunto nel 1952 i 124 miliardi di lire. 

(v. s.) 


(2677) EE (122) 46 

Per la prima volta attivo il commercio este- 
ro austriaco («Internationale  Wirt- 
schaft », Wien, 12 febbraio 1954). 


Per quanto concerne gli scambi commer- 
ciali esclusivamente, ossia non tenendo con- 
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to delle forniture ERP, il commercio estero 
austriaco registra per l’anno 1953, per la 
prima volta dopo la fondazione della repub- 
blica, un attivo di 838 milioni di scellini, 
mentre nel 1952 esisteva ancora un passivo 
di 1805 milioni. Calcolando le forniture ERP 
il passivo ascende a 78 milioni di scellini 
soltanto, ciò che è ben poco in confronto ai 
3162 milioni del 1952. Praticamente si può 
dire che il commercio estero austriaco ha 
nel suo complesso raggiunto l’equilibrio. 
Nella sfera degli scambi commerciali — 
sempre escludendo le forniture ERP — 
le importazioni ascendono a 12,35 miliardi 
di scellini (contro 12,00 nel 1952) e le espor- 
tazioni a 13,19 miliardi circa (contro 10,80 
nell’anno precedente). Le importazioni, per- 
ciò, sono praticamente rimaste invariate, 
mentre le esportazioni hanno subìto un in- 
cremento di 2,4 miliardi di scellini. 

(M. I. A.) 


(2678) EE (151) 46 

Una breve rassegna dell’attività del com- 
mercio estero della Jugoslavia nel 1953 
(« Commercial Information», Beograd, 
marzo 1954). 


Il 1953 è stato un anno di intensa attività 
per le relazioni commerciali con l’estero 
della Jugoslavia. Numerosi accordi sono 
stati stipulati o rinnovati e sono state av- 
viate trattative per la stipulazione di pros- 
simi accordi. Nel corso del 1953 alcuni pae- 
si dell’UEP (Inghilterra, Germania, Olan- 
da, Turchia, Grecia, Svezia, Danimarca) 
hanno accordato di applicare alla Jugosla- 
via il proprio regime di liberalizzazione. 
Particolari sforzi sono stati effettuati per 
eliminare la tendenza di certi esportatori 
e importatori jugoslavi a restringere la 
propria attività a un numero molto limi- 
tato di mercati esteri. Gli accordi stipula- 
ti con la Grecia e la Turchia hanno con- 
sentito una notevole espansione del volu- 
me del commercio con tali paesi. (v. s.) 


(2679) (PE) (111) 11 

Maggiore libertà per Uoro e la sterlina 
(« The Economist», London, 27 marzo 
1954). 


Due importanti misure sono state prese 
in Gran Bretagna per una più ampia li- 
bertà finanziaria. La prima è costituita dal- 
la riapertura a Londra del mercato dell’o- 


ro. Il provvedimento è stato reso possibile 
dalla caduta del prezzo del metallo giallo 
che, eliminando l’aggio, impedisce una quo- 
tazione della sterlina in termini di oro sfa- 
vorevole ad essa. Il mercato opererà sotto 
il controllo della Banca d’Inghilterra e ad 
esso parteciperanno solo gli operatori au- 
torizzati (Banca d'Inghilterra, banche au- 
torizzate ad eseguire operazioni finanzia- 
rie con l’estero e quattro aziende speciali). 
L’oro potrà essere venduto da chiunque, 
ma potrà essere acquistato solo da deter- 
minate categorie di operatori. La seconda 
misura consiste nell’ampliamento della tra- 
sferibilità multilaterale della sterlina. Il 
sistema dei conti trasferibili è stato esteso 
a tutti i paesi «non sterling» ad eccezione 
dell’Ungheria, Turchia, Persia e dei paesi 
dei conti americani e canadesi. Inoltre, so- 
no sparite le restrizioni all’uso della sterli- 
na dei conti trasferibili, che potrà essere 
utilizzata non solo per le operazioni corren- 
ti ma anche per quelle di natura finanzia- 
ria. Il provvedimento è stato reso possi- 
bile dall’apprezzamento delle diverse qua- 
lità di sterline e dalla riduzione delle dif- 
ferenze tra esse e la parità ufficiale. 

(G. F.) 


(2680) (PE) (0) 1 

Il finanziamento del commercio fra Orien- 
te ed Occidente (« The Banker », London, 
aprile 1954). 


Il commercio fra Oriente ed Occidente 
ha subìto nel 1952 un notevole declino in 
conseguenza delle restrizioni ad esso impo- 
ste. E’ molto probabile che la contrazione, 
più in volume che in valore, sia prosegui- 
ta nel 1953. La contrazione è naturalmente 
più sensibile se si fa riferimento al 1938. 
La sterlina è stata ampiamente usata nel 
finanziamento multilaterale del commercio 
russo. Ciononostante il commercio fra 
Oriente ed Occidente continua ad effettuar- 
si principalmente in base ad accordi bila- 
terali ed è perciò soggetto ai difetti e alle 
restrizioni di tale modello. Fra i paesi del 
«blocco del rublo» vi è la completa tra- 
sferibilità dei saldi in rubli. Manca però 
qualsiasi trasferibilità o convertibilita di 
questi saldi in monete dei paesi occiden- 
tali o in oro. Se tale mancanza potesse es- 
sere eliminata si creerebbero migliori pos- 
sibilità di rendere multilaterale il commer- 
cio fra Occidente ed Oriente. (v. s.) 
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VIII. - PROBLEMI DEI TRASPORTI E DELLE 
COMUNICAZIONI. 


(2681) (PE) (0) 6 

Marx D., Le Shipping Conferences («Trans- 
port and Communications Review », New 
York, ottobre-dicembre 1953). 


Le shipping conferences operano attual- 
mente sulla maggior parte delle rotte com- 
merciali oceaniche. Alcune di esse sono an- 
cora organizzate in base ad accordi stipulati 
nel diciannovesimo secolo. Il sistema delle 
conferences costituisce un metodo di auto- 
regolamento di un’industria in gran parte 
soggetta alla giurisdizione di nazioni diver- 
se, con differenti leggi e differenti usi com- 
merciali. Si ritiene generalmente che la 
prima conference sia stata la Calcutta Con- 
ference, costituita nel 1875 fra compagnie 
di linea che univano quel porto al Regno 
Unito. Le conferences possono dover far 
fronte alla concorrenza di altre conferen- 
ces, dei tramps, di compagnie di linea non 
aderenti alle conferences stesse. Se tale 
concorrenza può aver impedito la realiz- 
zazione di profitti di monopolio non ha pe- 
rò evitato gli altri abusi derivanti dal po- 
tere monopolistico delle conferences. (v. s.) 


(2682) EE (0) 6 

Le difficoltà della marina mercantile mon- 
diale (« L'Economie », Paris, 4 febbraio 
1954). 


Nel 1939 la flotta mercantile mondiale 
stazzava 68,5 milioni di tonnellate; nel 1952 
la cifra era salita a 87,2 milioni e nel 1953 
a 93,3. Tale sviluppo sembra però sul punto 
di subire un arresto. Durante il 1953 ai can- 
tieri navali americani non è stata commes- 
sa alcuna nuova costruzione per usi mer- 
cantili. I cantieri britannici hanno ricevu- 
to ordinazioni per sole 520.000 tonnellate 
(contro 1.200.000 del 1952). L'aumento del- 
le flotte giapponese e tedesca acuisce le 
difficoltà derivanti dal ribasso dei noli e 


dalla contrazione della domanda che ha se- 


guito la fine della guerra coreana. Per 
quanto riguarda la flotta petroliera, seb- 
bene essa sia andata aumentando in cifre 
assolute e percentuali, si sono manifestate 
anche per essa delle diminuzioni inquie- 
tanti nelllammontare delle ordinazioni. 
(Gr!) 


(2683) EE (1) 49 
Le ferrovie, legame europeo («L'Econo- 
mie », Paris, 25 febbraio 1954). 


Le società ferroviarie europee sono tutte 
deficitarie, ad eccezione di quelle olandese 
e svizzere. Le cause di questa situazione 
vanno imputate all’obbligo cui sono sotto- 
poste di sfruttare linee non sufficientemen- 
te redditizie, di tenere parco e personale 
adeguati alle punte di traffico (e quindi 
sovrabbondanti rispetto alle necessità nor- 
mali), di accordare tariffe preferenziali a 
determinate categorie di viaggiatori, all’uso 
di tariffe ad valorem ed ai gravi oneri so- 
ciali. Per affrontare il problema dei tra- 
sporti ferroviari su scala europea, nel 1951 
si è affidato all Union Internationale des 
Chemins de Fer (U.I.C.) una funzione coor- 
dinatrice ed un ruolo di rappresentanza 
delle varie società ferroviarie del continen- 
te. L'U.IC. ha intrapreso lo studio di vari 
progetti che dovrebbero permettere una 
più intensa utilizzazione del materiale. Ta- 
li progetti, in parte già in fase di attuazio- 
ne, includono tra l’altro la riduzione a due 
sole classi dei servizi passeggieri, l’adozio- 
ne di una tariffa europea, la costituzione di 
un «pool» dei vagoni (oggi in atto per 
160.000 vagoni), etc. (G. F.) 


(2684) EE (131) 49 

VINCELLI P., Il movimento della navigazio- 
ne («Congiuntura Economica», Milano, 
marzo 1954). 


La consistenza della flotta mercantile ita- 
liana, all’inizio del 1954, era di 4396 natanti 
per complessive 3.722.471 tonnellate di staz- 
za lorda con un aumento di 193.239 t.s.l. 
rispetto all’anno precedente. Il movimento 
complessivo nei porti italiani ha fatto regi- 
strare le seguenti cifre: natanti arrivati, 
135.501 per 68.714.386 tonnellate di stazza 
netta; merci sbarcate, 39.106.761 tonnellate; 
passeggieri sbarcati, 3.843.925; natanti parti- 
ti, 135.535 per 68.680.037 tonnellate di staz- 
za netta; merci imbarcate, 14.525.236 ton- 
nellate; passeggieri imbarcati 3.849.911. I 
pescherecci adibiti alla navigazione per la 
grande pesca partiti da porti nazionali so- 
no stati 1663 per 43.557 tonnellate di stazza 
netta. Hanno fatto ritorno dalle zone pe- 
scose 1657 pescherecci che hanno sbarcato 
11.166 tonnellate di prodotti. Il totale del- 
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le provviste di bordo imbarcate su natanti 
nazionali ed esteri è asceso complessiva- 
mente a 1.201.423 tonnellate. (v. s.) 


(2685) EE (0) 7 
Suez ed il commercio mondiale (« L’Eco- 
nomie », Paris, 1° aprile 1954). 


Malgrado le vicende della vita politica 
egiziana, nel 1953 il traffico attraverso il 
canale di Suez è aumentato ulteriormente, 
raggiungendo i 92,9 milioni di tonnellate 
di stazza netta. Nella ripartizione per ban- 
diera, il primo posto spetta all'Inghilterra 
(33,7% del tonnellaggio totale), seguita dal- 
la Norvegia (14,9%), dalla Francia (9,1%) 
e dalle flotte del Panama e della Liberia. 
In netta diminuzione è l’importanza rela- 
tiva della bandiera americana; in aumento, 
invece, quella delle flotte giapponese e te- 
desca. Il traffico delle merci è stato di 90,4 
milioni di tonnellate (con un aumento del- 
l’8,2% rispetto al 1952). Esso è stato costi- 
tuito principalmente da idrocarburi (56,6 
milioni di tonn.) e da merci « secche » (33,7 
milioni). Il traffico nel senso Nord-Sud è 
rimasto pressoché stazionario (22,5 milioni 
nel 1953 contro 22,0 milioni nel 1952); quello 
dal Sud al Nord, invece, è aumentato del 
10% rispetto al 1952, toccando i 67,8 milioni 
di tonnellate. (G. F.) 


(2686) EE (116) 25 
Presente e futuro delle vie navigabili del 
Nord (« L'Economie », Paris, 8 aprile 1954). 


La rete navigabile del nord della Fran- 
cia ha un’estensione di 600 km. circa. Essa 
è costituita specialmente dal tronco che va 
da nord-ovest a sud-est collegando il Ma- 
re del Nord e la Schelda. Da esso si dipar- 
tono numerose ramificazioni verso il Nord, 
in direzione del Belgio, e verso il sud. Nel 
1952 il traffico totale della rete navigabile 
francese è stato di 49,8 milioni di tonn., di 
cui 9 circa spettano ai canali del nord; il 
traffico ha riguardato soprattutto il carbone 
(5 milioni di tonn.). Per migliorare la rete 
e permettere la navigazione a battelli di 
portata maggiore, il governo ha predisposto 
un piano di ammodernamento ed equipag- 
giamento che comporterà lavori per 40 mi- 
liardi. Il piano prevede l’ampliamento del 
tronco Dunkerque-Bauvin (per i battelli 
di 350 tonn.) ed il compimento del canale 
del Nord, già eseguito per tre quarti. Que- 


st'opera riveste particolare importanza, poi- 
ché permetterebbe una riduzione del 30% 
nelle tariffe di trasporto. Il costo necessario 
per ultimare i lavori è di 14 miliardi, che 
potrebbero essere ammortizzati in 5-10 an- 
ni, data l’alta redditività dell’opera. (c. F.) 


IX. - PROBLEMI DEL LAVORO - PROBLEMI 
DEMOGRAFICI - POLITICA SOCIALE, 


(2687) EE (116) 1 

Utilità degli studi demografici (« Moniteur 
Officiel du Commerce et de l’Industrie », 
Paris, 17 dicembre 1953). 


Le variazioni a breve termine della si- 
tuazione economica sono attentamente se- 
guite e misurate con l’ausilio di numerosi 
indici. L'evoluzione dei fenomeni demogra- 
fici, invece, è in genere trascurata data la 
comune impressione che essi si evolvano 
con estrema lentezza. Questa opinione è 
infondata: sebbene le variazioni dell’entità 
numerica della popolazione siano limitate 
(almeno in Francia), la struttura dell’ele- 
mento demografico subisce profonde modi- 
ficazioni. Ogni abitante è un consumatore e 
spesso anche un produttore, in misura di- 
versa a seconda dell’età, del sesso, dello 
stato civile, del numero dei figli, dell’am- 
biente sociale, della professione, della resi- 
denza. La conoscenza della ripartizione del- 
la popolazione secondo queste caratteristi- 
che permette una previsione più fondata 
della struttura presente e futura del mer- 
cato dei singoli beni. Essa è quindi fonda- 
mentale tanto per ciascuna impresa che sul 
piano nazionale. (G. F.) 


(2688) EE (0) 5 

JACOBSEN P., Il Comitato per le Migrazioni 
ed il problema della sovrapopolazione eu- 
ropea («La Comunità Internazionale », 
Padova, vol. IX, gennaio 1954). 


Almeno cinque paesi europei (Austria, 
Germania, Grecia, Italia ed Olanda) soffro- 
no di un eccesso di popolazione rispetto al- 
le possibilità locali di occupazione. Teorica- 
mente, le eccedenze potrebbero essere smal- 
tite in tre modi: a) assorbimento interno 
della mano d’opera, mediante una vasta po- 
litica di investimenti e di sviluppo della 
produzione; b) trasferimenti della mano 
d'opera nell'interno dell'Europa; c) emigra- 
zione oltremare. La prima soluzione, essen- 
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do molto costosa per il paese interessato, 
non può essere perseguita oltre certi limiti. 
La seconda soluzione, pur avendo sinora 
alimentato notevoli correnti migratorie, 
non può permettere di assorbire un volume 
molto superiore all’attuale, date numerose 
circostanze politiche ed economiche. L’uni- 
ca soluzione suscettibile di dare risultati 
su scala sufficiente è quindi la terza. Dal- 
l’inizio della sua attività alla fine del 1953 
il C.I.M.E. (Comitato Intergovernativo per 
le Migrazioni Europee) ha provveduto al- 
l’emigrazione dall’Europa di 164.502 perso- 
ne; nel 1954, esso si propone di far partire 
118.000 persone. Se si vuole che l’esube- 
ranza demografica di cui soffre l’Europa sia 
ridotta in misura sufficiente, i movimenti 
migratori promossi dal Comitato dovrebbe- 
ro però essere di un ordine di grandezza 
almeno doppio, ossia dovrebbero essere di 
circa 250.000 persone l’anno per almeno 10 
anni. (G. F.) 


(2689) EE (11) 1 

Sauvy A., Problemi della popolazione nel- 
l'Europa occidentale (« Industrie », Bru- 
xelles, gennaio 1954). 


Il problema dell’eccedenza demografica 
nell’Europa occidentale presenta le seguen- 
ti soluzioni: aumento della mortalità, ridu- 
zione della natalità, emigrazione, aumento 
del numero delle occupazioni produttive. 
Escludendo, per ovvie ragioni, la prima so- 
luzione e prendendo in considerazione la 
seconda, si rileva che essa comporta 
uno svantaggio non trascurabile: l’invec- 
chiamento della popolazione. Il dilemma 
« crescere ancora di numero o invec- 
chiare» dà luogo al conflitto fra struttura 
e dimensione. La terza soluzione può sem- 
brare, a priori, l’unico rimedio. In generale, 
però, non sono i disoccupati che emigrano: 
sono, invece, i lavoratori più attivi, più 
operosi. Un’emigrazione in massa dall’Eu- 
ropa lascerebbe in patria i vecchi, i malati, 
i deboli, cioè la parte della popolazione che 
è a carico della società; quest'onere, suddi- 
viso fra un numero minore di contribuenti, 
causerebbe una riduzione della redditività 
delle imprese e, di conseguenza, una nuova 
ondata di disoccupazione. Conviene dunque 
seguire una politica economica e sociale di 
sviluppo, effettuando soprattutto investi- 
menti atti a creare nuove fonti di occupa- 
zione. A questo riguardo si osserva che 


l'integrazione europea sarebbe meglio in- 
dirizzata se le varie comunità riguardasse- 
ro non già le branche industriali preesi- 
stenti ma quei settori dell'economia per i 
quali devesi attuare una produzione di 
massa. (m. P.) 


(2690) EE (0) 5 

BasTER J., Aspetti economici della sistema- 
zione dei rifugiati della Palestina (« The 
Middle East Journal», Washington, in- 
verno 1954). 


Alla fine di giugno del 1953 vi erano 
871.748 rifugiati arabi dipendenti dall’assi- 
stenza delle Nazioni Unite: 208.560 in Egit- 
to, 475.620 in Giordania, 102.095 nel Libano 
e 83.473 in Siria. Una soluzione al problema 
di questi rifugiati è stata finora cercata in 
base al presupposto che la sistemazione con 
provvedimenti economici migliorerebbe le 
prospettive di un accomodamento politico. 
L’esperienza suggerisce che un’azione ba- 
sata sull’ipotesi totalmente opposta avreb- 
be più probabilità di dare dei risultati. Il 
ripristino di relazioni pacifiche fra gli Stati 
arabi e Israele creerebbe nuove opportunità 
economiche sia a breve che a più lungo 
termine. Per quanto concerne la maggio- 
ranza contadina della popolazione rifugia- 
ta, coloro che non potessero o non deside- 
rassero ritornare alle antiche residenze do- 
vrebbero essere incoraggiati a spostarsi 
verso l'Iraq e la Siria, dove nei prossimi 
dieci o quindici anni è previsto un più ra- 
pido sviluppo agricolo e, in particolare, una 
più rapida apertura di nuove aree di terra 
irrigata. (v. s.) 


X. - SITUAZIONE ECONOMICA DEI VARI PAESI. 


(2691) EE (0) 

EJDELNANT A., La decadenza dei sistemi mo- 
netari capitalistici in periodo di crisi ge- 
nerale del capitalismo (« Voprosy Eko- 
nomiki», Moskva, n. 7, 1953). 


La scissione del mercato unico mondiale 
e l’inasprimento della crisi generale del 
capitalismo in seguito alla seconda guerra 
mondiale hanno ulteriormente aggravato la 
decadenza dei sistemi monetari capitalistici. 
Questa e altresì collegata con l’inasprirsi 
della pressione del capitale monopolistico 
statunitense nella sfera valutaria e dei pa- 
gamenti internazionali, con la sua tendenza 


EA 
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a sfruttare il caos valutario del mondo ca- 
pitalistico e la crisi delle bilance dei pa- 
gamenti dei paesi occidentali ai fini della 
realizzazione della propria espansione. La 
crisi dei sistemi monetari del capitalismo si 
esprime nell’allontanamento dei paesi ca- 
pitalistici dallo standard dell’oro, nell'in- 
flazione, nell'infrazione del processo di al- 
lineamento della svalutazione interna ed 
estera in seguito all'elevazione di barriere 
al libero movimento dell'oro, della valuta 
e delle merci tra i singoli paesi, ció che, a 
sua volta, conduce all'inasprimento della 
crisi dei pagamenti internazionali degli sta- 
ti capitalistici. In periodo di crisi generale 
del capitalismo l’inflazione presenta una se- 
rie di caratteristiche specifiche. Anzitutto 
essa ha assunto un carattere cronico e si 
è estesa a tutti i paesi capitalistici. Essa 
viene sfruttata dai monopoli, insieme alla 
conseguente caduta dei corsi dei cambi, co- 
me strumento del loro arricchimento a spe- 
se delle masse lavoratrici. In tal modo la 
decadenza dei sistemi monetari del capita- 
lismo e la svalutazione delle valute di que- 
sto ordinamento, non si presentano soltanto 
come risultato, ma anche come strumento 
di lotta dei monopoli per i massimi profitti. 
Ur'altra espressione caratteristica della de- 
cadenza dei sistemi monetari capitalistici 
e il caos valutario, per cui i corsi dei cambi 
hanno cessato di formarsi per effetto della 
libera domanda ed offerta delle valute este- 
re e sono invece fissati dagli organi gover- 
nativi ad un livello in genere non corri- 
spondente al valore interno delle valute 
date, e che assicura ai monopoli dei paesi 
maggiori i massimi guadagni dal commer- 
cio estero. Questo carattere dei corsi dei 
cambi, come pure la pratica della loro mol- 
teplicità, significa il crollo del processo di 
mercato di allineamento dei cambi ed il 
conseguente peggioramento del caos valu- 
tario. Pertanto nella sfera della circolazione 
monetaria, analogamente a quanto si ri- 
scontra in altri settori dell’economia mon- 
diale, si registrano oggi due opposte linee 
di sviluppo: quella del consolidamento del- 
la circolazione monetaria nell'URSS e nei 
paesi a democrazia popolare, e quella del- 
l'aggravamento della crisi valutaria nei 
paesi capitalistici. Queste due opposte linee 
di sviluppo sono determinate dal contrasto 
degli effetti della legge economica fonda- 
mentale del socialismo, da un lato, e della 


legge fondamentale del capitalismo contem- 
poraneo dall'altro. (M. I. A.) 


(2692) EE (161) 11 

ATLAS Z., Problemi della teoria del denaro 
sovietico (« Voprosy Ekonomiki», Mo- 
skva, n. 7, 1953). 


Il perdurare nella societá socialista, sia 
pure in una sfera limitata, della produzio- 
ne da mercato, e quindi la validitá della 
legge del valore, comportano anche la pre- 
senza del denaro, dell’« economia moneta- 
ria» («denjezdnoje chozjajstvo »). L'esi- 
stenza e l’utilizzazione del denaro in un 
ordinamento che esclude la proprietà pri- 
vata e lo sfruttamento di classe derivano 
dalla sua natura fondamentalmente diversa 
da quella del capitale. Il denaro ha subìto 
nell' URSS, nel processo del suo sviluppo, 
notevoli mutamenti. La valuta dell’epoca 
socialistica si differenzia da quella del pe- 
riodo dell’economia pluristratificata di tran- 
sizione. Il processo di trasformazione della 
natura e delle funzioni del denaro si attua 
in socialismo, nelle cui condizioni esso a 
poco a poco cessa di esprimere i rapporti 
antagonistico-classisti che ancora esprime- 
va durante l’economia di transizione, per 
esprimere, invece, i rapporti di produzione 
socialistici, specialmente quelli che inter- 
corrono tra le due classi affratellate degli 
operai e dei contadini. Il denaro sovietico 
è un equivalente universale del tutto nuo- 
vo: è una vecchia forma che si è progressi- 
vamente imbevuta di un nuovo contenuto 
e che è stata utilizzata per l’organizzazione 
di una nuova realtà: dapprima per la co- 
struzione del socialismo, poi per lo svilup- 
po della sua economia e per la preparazione 
del suo passaggio alla fase suprema del co- 
munismo. L’originalita e, al tempo stesso, 
la contraddizione del denaro nell’ordina- 
mento socialista consiste nel fatto ch’esso 
funziona, qui, contemporaneamente, nella 
sfera delle merci (beni di consumo) ed in 
quella dei valori non commerciabili (mezzi 
di produzione). Fintantochè, infatti, il fun- 
zionamento del denaro sovietico anche nel- 
la sfera dei valori non commerciabili co- 
stituirà una necessità a causa del perdurare 
delle due attuali forme di produzione, non 
sarà possibile, volendo definire il denaro 
sovietico, limitarsi soltanto al concetto di 
equivalente universale ed alle due funzioni 
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concrete che lo costituiscono (misura del 
valore e mezzo di circolazione): ma sarà 
necessario riflettere nella sua nozione il 
fatto dei subordinamento, in ultima analisi, 
del suo funzionamento alla legge economi- 
ca fondamentale del socialismo. Il denaro 
sovietico è, dunque, qualcosa di più, e di 
più completo, di un semplice equivalente 
universale: è un equivalente universale, 
cioè, utilizzato dalla società sovietica, in 
corrispondenza alle esigenze della legge 
economica fondamentale del socialismo, co- 
me strumento universale della registrazio- 
ne, della pianificazione e del controllo della 
produzione e della ripartizione dei beni ma- 
teriali in tutta l'economia nazionale. 

(M. I. A.) 


(2693) (PE) (123) 9 

L’Hui.Lier J., Il sistema delle riserve di 
crisi in Svizzera («Société Belge d’Etudes 
& d’Expansion - Bulletin Bimestriel », 
Liège, agosto-settembre-ottobre 1953). 


Non si deve credere ad un periodo di 
prosperità indefinito. Il perfezionamento 
della teoria dei cicli economici suggerisce 
piuttosto l’esistenza di fasi alternate di 
espansione e di contrazione. Conscio di que- 
sta realtà, il governo svizzero ha istituito, 
il 3 ottobre 1951, un sistema basato su age- 
volazioni fiscali che dovrebbe far parteci- 
pare l'economia privata alla lotta contro le 
depressioni economiche. In base a tale si- 
stema, le aziende che istituiscono un fondo 
di riserva pagano normalmente i contributi 
fiscali su di esso, ma il governo si impegna 
a rimborsare loro tali somme, qualora esse 
decidano di investire i fondi risparmiati 
nelle modalità previste dalla legge. Per 
ciascuna azienda, il fondo non può essere 
inferiore ad un minimo, calcolato — a scel- 
ta dell’interessato — in base al volume dei 
salari pagati, al valore contabile degli 
stocks, ecc. Il governo stabilisce gli usi cui 
le riserve devono essere utilizzate ed i ter- 
mini entro i quali ciò deve avvenire, affin- 
ché le aziende acquistino il diritto al rim- 
borso (ossia la data di inizio della depres- 
sione e la scadenza entro la quale gli inve- 
stimenti vanno effettuati). (G. F.) 


(2694) EE (251) 61 
Sviluppo economico della Cina comunista, 
1949-1953 (« Economic Bulletin for Asia 


and the Far East», Bangkok, novembre 
1953). 


Dalla fine della guerra civile, l'economia 
cinese ha subito un deciso sviluppo ed una 
sensibile trasformazione strutturale. La ri- 
forma agraria è stata condotta a termine in 
una superficie abitata da circa 300 milioni 
di cinesi; le organizzazioni di mutuo aiuto 
si sono diffuse sino a coprire i due quinti 
della popolazione agricola; alla fine del 
1952, inoltre, lo stato aveva nazionalizzato 
180% dell'industria pesante, il 40% di quel- 
la leggera, la totalità delle ferrovie ed il 
60% della navigazione interna. Alla stessa 
data le aziende commerciali di stato ese- 
guivano il 90% del commercio di importa- 
zione e di esportazione, la metá circa di 
quello all'ingrosso ed il 30% di quello al 
dettaglio. Nel 1952, la produzione agricola 
ed industriale aveva raggiunto ed in taluni 
casi superato le punte ante 1949. Facendo 
uguale a 100 il livello relativo a tali mas- 
simi, si ha che nel 1952 l'indice della pro- 
duzione era 109,9 per i raccolti alimentari, 
156 per il cotone grezzo, 143 per l’elettricità, 
95 per il carbone, 119 per il petrolio grezzo, 
102 per la ghisa, 148 per l’acciaio. La strut- 
tura del commercio estero ha subìto una 
trasformazione analoga a quella degli altri 
paesi dell’orbita sovietica, trasformazione 
caratterizzata da una netta deviazione del- 
le correnti di traffico verso 1U.R.S.S. ed i 
paesi dell’Europa orientale. (G. F.) 


(2695) (PE) (611) 39 

James C. W., La politica economica estera 
dell’Australia («The Australian Outlook», 
Melbourne, dicembre 1953). 


La politica economica estera riguarda: 
1) movimenti di capitali a lunga o a breve 
scadenza; 2) scambio di prodotti; 3) scam- 
bio di servizi. La politica economica estera 
dell'Australia è basata prevalentemente 
sulla prima; a partire dall'immediato dopo- 
guerra, essa è stata particolarmente volta 
alla concessione di aiuti all’estero per la 
ricostruzione (per i bisogni più urgenti) e 
per lo sviluppo economico (per fornire ap- 
poggio ai paesi sottosviluppati, specie attra- 
verso il Piano di Colombo). D'altro canto, 
il governo australiano ha provveduto ad in- 
viare tecnici ed esperti nei paesi dell’Asia 
sud-orientale, favorendo, nello stesso tem- 
po, l’entrata degli stranieri a fini di adde- 
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stramento professionale o di studio. La po- 
litica australiana si è scarsamente interes- 
sata agli scambi commerciali con l’estero; 
si è avuto un caso di sanzioni economiche 
(nei confronti della Cina comunista e, me- 
no formalmente, dei paesi del blocco sovie- 
tico) e alcuni tentativi di accordi commer- 
ciali per determinati prodotti. Per ‘quanto 
riguarda i rapporti con le grandi Potenze, 
si è rilevato, negli ultimi tempi, un certo 
raffreddamento. (M. P.) 


(2696) EE (348) 61 

Progressi in Tanganica - Tolleranza razzia- 
le ed espansione economica («The Ti- 
mes », London, 31 dicembre 1953). 


Gli attriti sociali più gravi del Tangani- 
ca vanno gradualmente scomparendo gra- 
zie ad una maggiore tolleranza razziale. Lo 
sviluppo economico del paese è perseguito 
in due direzioni fondamentali: raggiungere 
l’autosufficienza alimentare ed attrarre la 
popolazione dalle colline sovrapopolate (a 
causa delle migliori condizioni ambientali) 
alle pianure, meno coltivate a causa della 
siccità e della mosca tse-tse. I numerosi 
progetti allo studio o in via di applicazione, 
puntano tutti in queste direzioni. Sebbene 
il Tanganica non sia un paese «ricco », le 
sue risorse sono più equilibrate di quelle 
dei paesi confinanti. La ricchezza maggiore 
è il sisal (che costituisce circa un terzo 
delle esportazioni totali del paese); vengono 
poi il cotone, il caffè ed i diamanti. (6. F.) 


(2697) EE (116) 60 

Il secondo « Piano di ammodernamento e 
attrezzatura » în Francia (« Mondo Aper- 
to», Roma, febbraio 1954). 


Il secondo piano francese di ammoderna- 
mento e attrezzatura (1953-57) si propone 
di realizzare un miglioramento del tenore 
di vita della popolazione e l’equilibrio del- 
la bilancia dei pagamenti. Il raggiungimen- 
to di tali obiettivi è condizionato ad un au- 
mento del 25-30% nella produzione indu- 
striale e del 40% nelle esportazioni. Gli 
ambienti competenti sono scettici a tale ri- 
guardo; infatti, ammesso che la 1* condi- 
zione potesse verificarsi, sorgerebbe in un 
secondo tempo il problema del prezzo e 
l'industria francese dovrebbe cedere di 
fronte alla massiccia concorrenza straniera. 
Riguardo agli investimenti, sono state pro- 


poste due cifre per il 1954: una massima, 
di 1805 miliardi, e una minima, di 1745 mi- 
liardi; mentre, per gli anni dal 1955 al 
1957, sono stati suggeriti tre tipi di politica 
da seguire per ottenere il maggiore svilup- 
po possibile dei mezzi finanziari e l'incre- 
mento del potere d’acquisto. 1) Lo Stato 
manterrà l’attuale percentuale d'investi- 
mento, 2) oppure diminuirà la percentuale 
d’investimenti, lasciando accrescere la par- 
tecipazione dei privati, 3) oppure favorirà 
l'investimento privato per attenuare il flus- 
so degli investimenti pubblici, ossia svol- 
gerà una politica per lo sviluppo del rispar- 
mio privato. La ripresa del risparmio pri- 
vato non sarebbe però, in ogni caso, suffi- 
ciente a coprire i fabbisogni finanziari del- 
le imprese, per cui esse saranno ancora 
costrette ad attuare l’autofinanziamento. E’ 
innegabile, in tale situazione, la necessità 
dell’intervento da parte delle banche a con- 
dizione che ciò non nuocia alla stabilità 


monetaria o all’equilibrio delle banche 
stesse. (M. P.) 
(2698) EE (161) 60 


L’economia sovietica nel 1953 («Pravda », 
Moskva, 2 febbraio 1954). 


Il comunicato dell’Ufficio centrale di sta- 
tistica presso il Consiglio dei Ministri del- 
VURSS: «I risultati di attuazione del piano 
statale di sviluppo dell’economia nazionale 
dell'URSS nel 1953 », mostra come l’econo- 
mia sovietica si sviluppi a ritmo accelerato 
secondo i principi della «riproduzione so- 
cialista allargata » (ras-scirennovo vozpro- 
izvodstva). Il piano annuale è stato realiz- 
zato dall’industria nazionale nella misura 
del 101 per cento. La complessiva produ- 
zione industriale dell'URSS è aumentata nel 
1953 in ragione del 12 per cento rispetto 
al 1952 e del 45 per cento in confronto al 
1950. Contemporaneamente è stato raggiun- 
to un ulteriore miglioramento degli indici 
economici del lavoro: la diminuzione dei 
costi della produzione industriale, ad esem- 
pio, è stata nel 1953 superiore al 5 per 
cento. Nel settore agricolo è stato nel 1953 
realizzato, rispetto al 1952, un incremento 
di 1 milione e 400 mila ettari della super- 
ficie coltivata. L'area seminata a frumento 
è stata allargata di 2 milioni di ettari. Mal- 
grado le sfavorevoli condizioni meteorolo- 
giche il raccolto cerealicolo del 1953 non 
si è, quantitativamente, discostato molto da 
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quello effettivo del 1952. La produzione 
delle patate è stata pari a quella dell’anno 
precedente, che è stato invece notevolmen- 
te superato quanto al raccolto del cotone, 
della barbabietola da zucchero, del giraso- 
le, degli ortotrutticoli e delle cucurbitacee. 
Nella sfera del commercio interno si è re- 
gistrato — nell’ambito dei settori statale e 
cooperativo — un aumento delle vendite (a 
prezzi comparati) del 21 per cento rispetto 
al 1952. Gli investimenti a favore dell'edi- 
lizia, superiori dell'11 per cento a quelli 
del 1952, hanno reso possibile la costruzio- 
ne di case per una superficie complessiva 
di oltre 28 milioni di metri quadrati. Oltre 
400 mila sono state le nuove case costruite 
nelle campagne. Rispetto al 1952, nel 1953 
il reddito nazionale dell’ URSS e aumentato 
dell’8 per cento. Il comunicato in questione 
dell’Ufficio di Statistica pone, però, ancora 
in rilievo come questi soddisfacenti risul- 
tati siano stati accompagnati da insufficien- 
ze che richiedono la più rapida possibile 
eliminazione. Il piano annuale di produzio- 
ne non è stato nel 1953 attuato dai seguen- 
ti ministeri: metallurgia, industria carbo- 
nifera, trasporti e costruzioni meccaniche 
pesanti, industria materiali da costruzione 
dell'URSS e industria del legno e della car- 
ta dell URSS. Alcuni ministeri non hanno 
raggiunto le quote prestabilite di erogazio- 
ne di alcuni tipi di prodotti. Oltracciò, nep- 
pure è stato nel 1953 assolto il compito del- 
la diminuzione prestabilita dei costi nel- 
l'ambito dell’industria nazionale, ciò che 
viene attribuito al mancato sfruttamento 
delle riserve di produzione. Il comunicato 
denuncia ancora la persistente aritmicità 
che si riscontra nel lavoro di numerose im- 
prese industriali, l’inferiorità delle caratte- 
ristiche qualitative di gran parte dei pro- 
dotti delle industrie leggera ed alimentare 
e l’insufficienza del loro assortimento, non- 
chè il dispendio antieconomico, che ancora 
si registra in troppi casi, di materie prime, 


di semilavorati e di combustibile. (m. 1. A.) 
(2699) EE (257) 61 
Preoccupazioni economiche in Giappone 


(«Finanz und Wirtschaft», Zürich, 19 
febbraio 1954). 


Il Giappone è preoccupato per l’equi- 
librio della sua economia. Il periodo di 
rapida ripresa dalle conseguenze della 
guerra, che, specie in seguito allo scop- 


pio del conilitio coreano, aveva nel 1952 
poriato a 136 — rispetto alla media 
degli anni 1934-36 — l'indice di produzione 
dell’industria, sta ristociando nella stessa 
situazione dell’immediato dopoguerra: dit- 
ficoltà di approvvigionamenio di materie 
prime e di derrate, e di smercio dei propri 
prodotti sui mercati mondiali. L'incidenza 
delle esportazioni sul reddito nazionale nip- 
ponico, che negli anni 1934-36 aveva toc- 
cato il 18,5 per cento, non raggiunge oggi 
neppure il 10 per cento. La perdita della 
Manciuria e della Cina come mercati di 
sbocco e come paesi fornitori di materie 
prime, il progressivo affermarsi dell’india 
come concorrente per numerosi prodotti, 
la necessità d'importare carbone dagli Sta- 
ti Uniti a prezzi tre volte maggiori di quel- 
li praticati in USA e in Inghilterra — mal- 
grado una produttività industriale assai in- 
feriore e l’esistenza di un costo del lavoro 
più alto che in questi due paesi —, hanno 
reso il Giappone troppo caro e le difficoltà 
di smercio hanno, conseguentemente, crea- 
to un grave deficit della sua bilancia com- 
merciale. Poichè, sia per ragioni economi- 
che che politiche, non è pensabile una so- 
luzione del problema mediante il ricorso a 
misure restrittive delle importazioni, non 
rimarrà che puntare sulllammodernamento 
degli impianti al fine di raggiungere un 
incremento delle esportazioni attraverso la 
diminuzione dei costi e dei prezzi. Tuttavia, 
più che sugii effetti a lunga scadenza di 
un aumento della produttività, si spera sul- 
le conseguenze immediate dell’abolizione 
del «Battle Act», che ridarebbe al Giap- 
pone la possibilità di scambi con la Cina. 

(M. I. A.) 


(2700) EE (111) 62 
Questa rumorosa recessione (« The Ban- 
ker », London, marzo 1954). 


Da sei mesi a questa parte, i mercati di 
Wall Street e di Londra hanno mostrato 
una notevole concordanza. Malgrado la 
contrazione dell’attività produttiva statuni- 
tense, Wall Street non dà per il momento 
segni di inquietudine e Londra riflette un 
comportamento analogo. La situazione del 
mercato londinese è però in parte giusti- 
ficata dalle buone prospettive interne, con- 
cretatesi in un continuo aumento della 
produzione (nel dicembre l’indice era su- 
periore del 7,5% al livello del dicembre 
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1952 ed a meta gennaio la disoccupazione 
era inferiore di 79.000 unitá a quella della 
meta di gennaio 1953). Il margine di sicu- 
rezza e tuttavia ancora esiguo. Per questa 
ragione, e necessario che gli uomini d'affari 
inglesi continuino a sorvegliare attenta- 
mente l’andamento di Wall Street. (a. E.) 


(2701) EE (13) 61 
Stati-tascabili prosperi («The Financial 
Times », London, 5 marzo 1954). 


Nei quattro stati-tascabili europei — 
Monaco, Liechtenstein, San Marino, Andor- 
ra — l'imposizione è estremamente lieve. 
Cio e dovuto in parte alle ridottissime spe- 
se pubbliche e in parte al fatto che i go- 
verni di tali paesi fanno ricorso, con suc- 
cesso, ad altre fonti di reddito. Quantun- 
que non abbia riacquistato l’importanza 
prebellica il turismo e ancora la principale 
fonte di reddito per il Principato di Mo- 
naco. Le radiotrasmissioni commerciali for- 
niscono praticamente le intere entrate del 
Governo di Andorra. Dopo la guerra, an- 
che nella repubblica di Andorra si è svi- 
luppata l'industria turistica, ma la piú im- 
portante risorsa di vita di quella popola- 
zione e ancora il contrabbando. La vendita 
di francobolli e la registrazione di società 
straniere sono le principali fonti di en- 
trata del bilancio del Liechtenstein. San 
Marino e il più povero dei quattro stati- 
tascabili: circa i due terzi della popolazio- 
ne sono impiegati del Governo. San Marino 
è il solo dei quattro stati per il quale non 
vi siano buone prospettive economiche. 

(v. s.) 


(2702) EE (161) 61 
Curusc-ciov N. S., I risultati economici di 
quattro anni come base dei nuovi compiti 
dell'economia sovietica nel prossimo fu- 
turo (« Isviestija », Moskva, 7 marzo 1954). 


Quattro anni sono passati dalle ultime 
elezioni alle attuali. In questo periodo il 
partito comunista dell’URSS ha indefessa- 
mente atteso alla realizzazione del compito 
che nelle elezioni del 1950 si era impegnato 
ad assolvere: l’ulteriore espansione dell’in- 
dustria sovietica. La produzione dell’acciaio 
dell URSS ha superato nel 1953 di quasi 15 
milioni di tonnellate la produzione di 4 
anni fa, ossia è stata superiore di 2 volte 
e mezza a quella dell’anno anteguerra 1940; 


rispetto a quello dello stesso anno di con- 
fronto la produzione dei laminati è stata 
superiore di 2,2 volte, ossia di 11 milioni 
di tonnellate. Nei settori carbonifero e pe- 
trolifero l’estrazione è rispettivamente au- 
mentata, nel quadriennio, del 36 e del 58 
per cento: quella del carbone è raddoppia- 
ta rispetto al 1940, avendo raggiunto nel 
1953 i 320 milioni di tonnellate, e quella 
del petrolio è aumentata, in confronto al- 
l’anno anteguerra, del 70 per cento, avendo 
toccato 52 milioni di tonnellate. La produ- 
zione dell’industria meccanica sovietica ha 
sorpassato nel 1953 di 2,2 volte quella di 
quattro anni fa e di 3,8 volte quella del 
1940. La produzione di energia elettrica ha 
superato nel 1953 i 133 miliardi di Kwh., os- 
sia è aumentata, nel quadriennio, del 71 
per cento in seguito all’ulteriore potenzia- 
mento di 11 milioni di Kwh. della capacità 
produttiva delle centrali elettriche del pae- 
se. Per avere un’idea più chiara dell’impor- 
tanza di questo incremento dell’apparato 
produttivo energetico dell URSS basta pen- 
sare che il famoso piano GOELRO contem- 
plava un aumento della potenza delle cen- 
trali elettriche pari a 1 milione 750 mila 
Kw. Cio vuol dire che nel corso di 4 anni 
sono state sorpassate di oltre 6 volte le quo- 
te di cui il detto piano prevedeva il rag- 
giungimento nel corso d'un periodo di 10- 
15 anni. E ora che nel URSS è stata creata 
un'industria potente, il Partito comunista 
ed il Governo sovietico hanno la possibilità 
di attendere — pur senza trascurare l’ul- 
teriore sviluppo dell’industria pesante, che 
resta la base delle basi dell'economia nazio- 
nale — anche al potenziamento a ritmo ac- 
celerato delle industrie leggera ed alimen- 
tare e ad una decisiva espansione delle 
possibilità produttive dell'economia agraria. 
Questo è, appunto, il programma governa- 
tivo che dovrà esser realizzato nel corso 
del prossimo quadriennio. (M. I. A.) 


(2703) EE (222) 61 

GRIFFITHS P., La ripresa economica del Pa- 
kistan (« The Financial Times », London, 
5 aprile 1954). 


Durante il 1952 le riserve di oro e ster- 
line del Pakistan erano cadute da 1480 a 
600 milioni di rupie. Nel 1953 tali riserve 
hanno potuto essere aumentate di 120 mi- 
lioni di rupie. La restrizione delle impor- 
tazioni ha però causato una diminuzione 
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delle entrate statali, che provenivano per 
oltre il 50% da entrate doganali. D'altra 
parte la progettata riduzione di 260 milioni 
di rupie nelle spese del bilancio 1953-54 po- 
trá essere realizzata solo per il 50%. E si 
prevede che le spese per il 1954-55 aumente- 
ranno ancora fino a 1110 milioni di rupie. 
Il Ministro delle Finanze spera di poter co- 
prire le maggiori spese con un maggiore 
gettito delle imposte sulle vendite e delle 
«excises tax». Lo sviluppo della produtti- 
vita nel Pakistan e manifesto tanto nel set- 
tore dell’agricoltura quanto in quello del- 
industria. (v. s.) 


(2704) EE (161) 61 
Il bilancio dell’Unione Sovietica per il 1954 
(« Isviestija », Moskva, 23 aprile 1954). 


Il bilancio di Stato dell’Unione Sovietica 
per il 1954, sottoposto all’approvazione del 
Consiglio Supremo dell'URSS, contempla 
alle entrate la somma di rubli 571,8 miliar- 
di, e alle uscite la somma di 562,7 miliardi, 
prospettando, così, un’eccedenza delle en- 
trate sulle uscite dell'ammontare di 9,1 mi- 
liardi di rubli. La parte più importante del- 
le uscite è rappresentata dagli stanziamenti 
per lo sviluppo dell'economia nazionale: 
queste assegnazioni, che ascendono a 326,7 
miliardi, sorpassano del 19,8 per cento gli 
stanziamenti preventivati per il 1953. Per 
la costruzione di imprese nell’industria di 
generi alimentari e di articoli di largo con- 
sumo è previsto, con 14 miliardi, il raddop- 
pio delle assegnazioni del 1953. Per la fine 
dell’anno in corso la produzione di articoli 
di largo consumo dovrà raggiungere il li- 
vello previsto per la fine del 1955, cosicchè 
il quinto piano quinquennale dovrà, ri- 
guardo alla produzione di questi articoli, 
venire attuato anticipatamente, in soli quat- 
tro anni. Le uscite dello Stato a favore del- 
lo sviluppo dell’agricoltura ascenderanno a 
74,4 miliardi di rubli, ossia aumenteranno 
del 42,4 per cento rispetto al 1953. Sempre 
rispetto al 1953 gli stanziamenti per le mi- 
sure di carattere culturale-sociale saranno 
superiori del 10 per cento, ossia raggiunge- 
ranno l'ammontare di 141,3 miliardi. Solo 
per la pubblica istruzione, per l’addestra- 
mento dei quadri, per lo sviluppo della 
scienza e delle arti sono previsti 67,1 mi- 
liardi, mentre per le assicurazioni sociali, 
per le pensioni e per l’assistenza alla ma- 
ternità e all’infanzia verranno spesi 44,9 
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miliardi. Come per gli anni passati, l’aumen- 
to delle entrate del bilancio del 1954 sarà 
principalmente assicurato dai maggiori con- 
tributi delle imprese socializzate in base al- 
l’ulteriore allargamento della produzione 
ed alla diminuzione dei costi di produzione, 
che saranno accompagnati da una contem- 
poranea riduzione delle imposte pagate dal- 
la popolazione. (M. I. A.) 


XI. - POLITICA COMMERCIALE INTERNAZIO- 
NALE. 


(2705) (PE) (257) 40 

Il fine della politica di autonomia econo- 
mica («Fuji Bank Bulletin », Tokyo, ago- 
sto 1953). 


Il piano OKANO intende assicurare al 
Giappone una maggiore autonomia econo- 
mica ed un più ampio flusso di esporta- 
zioni. Gli obiettivi principali che il piano 
intende raggiungere nel 1957 sono i se- 
guenti: espansione dell’attività industriale 
al livello 180,5 (1934-36 — 100); aumento 
della produzione industriale a 170,0 (1934- 
36 = 100) e della produzione agricola ed 
ittica a 121,3 (1932-36 = 100); incremento 
delle esportazioni a 1.460 milioni di dolla- 
ri (1952: 1.169 milioni) e riduzione delle 
importazioni a 1.666 milioni (1952: 1.790 
milioni); accrescimento del reddito nazio- 
nale dai 53,68 miliardi di yen del 1952 a 
65,5 miliardi. E” probabile che la realizza- 
zione del piano sia ostacolata da varie dif- 
ficoltà. Tra queste vanno comprese le va- 
riazioni sfavorevoli dei tassi di cambio con 
l'estero e dei prezzi e la possibilità che il 
risparmio interno non riesca a fornire i 
mezzi elevati necessari all’esecuzione del 
piano (2 miliardi di yen). Nel comples- 
so, le difficoltà sono connesse alla molte- 
plicità degli elementi politici ed economici 
che potranno interferire nell’attuazione del 
progetto. (GURS) 


(2706) (PE) (0) 1 

CoPpPoLA D'ANNA F., L’avvenire dell'Accordo 
Generale sulle Tariffe doganali e sul 
Commercio (GATT) («Mondo Aperto», 
Roma, dicembre 1953). 


Nell’8* sessione dell'Accordo Generale 
sulle Tariffe doganali e sul Commercio è 
stata affermata la necessità di modificare il 
testo dell’Accordo stesso. Malgrado i note- 
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voli successi conseguiti, l’efficienza del 
G.A.T.T. è infatti inceppata da numerosi 
ostacoli, tra cui principalmente la mancan- 
za di un vincolo che obblighi i singoli Par- 
lamenti nazionali ad osservarne le decisio- 
ni. La gravità di questo ostacolo è dive- 
nuta evidente con le recenti « evasioni » 
contrattuali decise dal Congresso america- 
no. Il futuro del G.A.T.T. dipende in gran 
parte dall’orientamento che adotteranno gli 
Stati Uniti. Se il Congresso e gli altri Par- 
lamenti nazionali non accetteranno di dare 
all’Accordo una forte base giuridica ed 
un’autorità incontestabile, l’esperimento 
sembra destinato a fallire. (G. F.) 


(2707) (PE) (0) 1 

Kuin P., Benelux e integrazione europea 
(«Revue des Sciences Economiques », 
Liège, dicembre 1953). 


L’esperienza dei paesi del Benelux in 
materia di integrazione economica forni- 
sce utili ammaestramenti per un processo 
simile su scala europea. In sintesi, essi pos- 
sono essere così precisati: a) la creazione di 
un’unione o di una comunità doganale pos- 
sono condurre ad un aumento molto im- 
portante degli scambi commerciali recipro- 
ci; b) le differenze nei livelli di vita non 
costituiscono generalmente un ostacolo, ma 
dànno luogo a rimostranze da parte di ta- 
luni settori; c) tali lamentele hanno una 
risonanza molto maggiore delle opinioni 
favorevoli espresse dai settori beneficiati: 
vi sono quindi importanti ragioni per dare 
una larga pubblicità agli aspetti favorevoli 
delle realizzazioni conseguite; d) i giornali 
più influenti dei diversi paesi non dovreb- 
bero perdere l’occasione per difendere gli 
interessi dei consumatori il cui benessere, 
in ultima analisi, deve aumentare; e) in 
regime democratico, il consolidamento non 
può sovente realizzarsi che mediante com- 
promessi; f) la libertà degli scambi com- 
merciali europei non può conciliarsi con la 
sovranità nazionale in materia economica e 
finanziaria che mediante la flessibilità dei 
corsi di cambio. (G. F.) 


(2708) (PE) (317) 40 

SHABANA Z. M., Un'analisi delle barriere 
commerciali mondiali al cotone egiziano 
(«L'Egypte Contemporaine», Le Caire, 
gennaio 1954). 


Gli ostacoli al commercio internazionale 
sorti durante l’ultimo venticinquennio han- 
no ridotto notevolmente le esportazioni di 
cotone dall'Egitto, danneggiando la situa- 
zione economica di quel paese, che nel co- 
tone ha la principale fonte di benessere. 
Sul mercato europeo, la diminuzione delle 
vendite e stata causata soprattutto dai 
maggiori acquisti di cotone statunitense che 
i paesi europei hanno effettuato servendosi 
degli aiuti E.C.A. Sul mercato americano, 
la diminuzione delle vendite è stata provo- 
cata dalla politica protezionistica che i col- 
tivatori del sud sono riusciti ad assicurarsi 
(tale politica è del tutto ingiustificata, dato 
che su quel mercato non vi è alcun prodot- 
to nazionale che possa competere col cotone 
egiziano a fibra lunga e le industrie ma- 
nifatturiere preferiscono sospendere la lo- 
ro attività, piuttosto che servirsi del cotone 
americano, di qualità peggiore). Un ultimo 
ostacolo a maggiori vendite estere è rap- 
presentato dal dazio di esportazione intro- 
dotto dal governo egiziano. Come è noto, la 
misura dovrebbe permettere di raccogliere 
fondi sufficienti a sopperire alle difficoltà 
dei filatori locali, costretti ad acquistare la 
materia prima agli elevati prezzi del mer- 
cato ed a rivendere il filato ai relativamen- 
te peggiorati prezzi ufficiali. Se si desidera 
promuovere, con maggiori esportazioni di 
cotone, la ricchezza del paese, è necessario 
che il governo egiziano adotti alcuni prov- 
vedimenti tra cui: a) l'istituzione di un or- 
ganismo che si dedichi allo studio dei mer- 
cati mondiali del cotone; b) accordi com- 
merciali con gli altri paesi, per una ridu- 
zione reciproca delle barriere doganali; c) 
scambio del cotone egiziano a fibra lunga 
con cotone estero a fibra corta (relativa- 
mente più vantaggioso per l’industria egi- 
ziana); d) scambio multilaterale delle ec- 
cedenze. (G. F.) 


(2709) (PE) (415) 39 

GARDNER R. N., Dopo Randall - una dichia- 
razione americana (« The Banker», Lon- 
don, marzo 1954). 


Sebbene il rapporto Randall sia impostato 
su una filosofia liberale, le proposte in es- 
so formulate non provocherebbero, se ac- 
colte da un’amministrazione condiscenden- 
te, che un moderato aumento delle impor- 
tazioni americane, Anche a riguardo degli 
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investimenti all'estero, le raccomandazioni 
della Commissione non risolverebbero che 
parzialmente il problema dello squilibrio 
tra gli Stati Uniti ed il resto del mondo, 
dato che esse si tradurrebbero non gia nel- 
la concessione di prestiti statali, quanto 
nell'incoraggiamento degli investimenti pri- 
vati. Infine, la Commissione respinge l'o- 
pinione che il governo dovrebbe concedere 
altri fondi per promuovere il ritorno alla 
convertibilitá o per stimolare lo sviluppo 
economico dei paesi sottosviluppati. 11 Rap- 
porto ha cosi servito — se non altro — a 
definire in termini inequivocabili i limiti 
dell’azione americana. Non bisogna sentir- 
si delusi da tali conclusioni: le proposte 
della Commissione non fanno che riflette- 
re l’opinione corrente, nota gia da diverso 
tempo. (G. F.) 


(2710) (PE) (141) 40 
La tariffa doganale svedese sotto revisione 
(«Index », Stockholm, marzo 1954). 


La tariffa doganale in vigore in Svezia 
venne introdotta il 1° gennaio 1930. A par- 
tire da quell’anno, l’incidenza percentuale 
dei dazi andò costantemente diminuendo, 
giungendo oggi ad uno dei livelli più bas- 
si del mondo. Nel 1950 i proventi doganali 
svedesi furono solo il 6% del valore totale 
delle importazioni; la percentuale fu invece 
9 per il Benelux, 14 per la Germania Oc- 
cidentale, 15 per l’Inghilterra e gli Stati 
Uniti, 17 per la Francia e 21 per l’Italia. 
In questi ultimi anni, l'economia del pae- 
se ha subìto numerose modifiche che han- 
no reso necessaria una revisione della pro- 
tezione doganale ed un migliore adegua- 
mento di essa alle condizioni economiche 
reali. Una Commissione ad hoc è stata crea- 
ta dal governo nel 1952. E’ impossibile sa- 
pere quando la Commissione terminerà i 
suoi lavori. Si ritiene tuttavia che ciò non 
potrà avvenire prima del 1955. (G. Y.) 


(2711) (PE) (116) 40 

Si possono liberare gli scambi senza prote- 
zione doganale? («L’Economie », Paris, 
4 marzo 1954). 


La Francia è stata più volte invitata a 
riprendere il processo di liberalizzazione 
degli scambi, interrotto a causa delle diffi- 
coltà intervenute nella sua situazione eco- 
nomica, Se da una parte è necessario ade- 


rire a questo invito, dall'altra è indispen- 
sabile permettere all'economia francese di 
adattarsi ad un mercato europeo concorren- 
ziale. Il Ministero dell’Industria e del- 
l’Energia ha preparato un piano che do- 
vrebbe soddisfare le due esigenze median- 
te una liberalizzazione frazionata nel tem- 
po. Non è probabile che il progetto venga 
approvato dal governo, in cui prevale il 
desiderio di una liberalizzazione ampia ed 
a breve scadenza. Anche se questa tesi do- 
vesse predominare, l’economia francese po- 
trebbe essere protetta mediante una legge 
simile alla «Key Industry Act» inglese, 
che permetta di sottoporre a dazio in qual- 
siasi momento le importazioni che si rive- 
lassero perniciose all’industria nazionale. 
(Gr) 


(2712) 
Liberazione degli scambi 
Paris, 7 marzo 1954). 


L'esaurimento delle riserve monetarie e 
la scarsità dei mezzi di pagamento per 
Vestero obbligarono M. Fauré a revocare, 
nel 1952, le misure liberalizzatrici prese 
nel corso degli anni precedenti. Le cause 
che determinarono quella crisi (massiccie 
importazioni e riluttanza ad accettare il 
franco in previsione di un ralzo dei prez- 
zi e di un’ulteriore svalutazione) sono ora 
sparite: i prezzi sono rimasti stabili o so- 
no persino ribassati; la minaccia di aumen- 
ti salariali è stata allontanata; e le riserve 
sono state ricostituite. In considerazione di 
ciò, M. Fauré intende accrescere la propor- 
zione delle importazioni libere dall’interno 
dell'O.E.C.E. La liberalizzazione non sarà 
però brutale, ma progressiva. L’economia 
francese potrà quindi — se lo vorrà — 
adattare la propria struttura alla concor- 
renza estera. (G. F.) 


(PE) (116) 40 
(«Le Monde», 


(2713) (PE) (121) 46 

La Germania fa un altro lungo passo verso 
la convertibilita («The Statist », London, 
13 marzo 1954). 


Secondo quanto annunciato dalla Bank 
Deutscher Lánder le banche commerciali 
straniere nella Germania Occidentale sa- 
ranno tra breve autorizzate ad aprire dei 
« foreigner - DM - accounts» nei quali i 
«non-residenti» potranno versare i ricavi 
in DM delle proprie esportazioni nella Ger- 
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mania Occidentale. L'importatore tedesco 
potrà liquidare il proprio debito solo con 
versamento alla Bank Deutscher Länder. 
La disposizione rappresenta un ulteriore 
passo del DM verso la piena convertibilitá 
ed è destinata a facilitare le esportazioni 
tedesche. La misura in cui gli esportatori 
stranieri potranno sfruttare i vantaggi dei 
« foreigner-DM-accounts » dipenderà dalle 


restrizioni valutarie in vigore nei loro 
paesi. (v. s.) 
(2714) (PE) (121) 46 


Deutsche Mark contro Sterlina? («L'Eco- 
nomie », Paris, 8 aprile 1954). 


I due provvedimenti presi recentemente 
dalla Bank Deutscher Lánder dimostra- 
no che la Germania occidentale si sta av- 
viando decisamente verso la convertibilità. 
Il primo provvedimento consiste nell'avere 
liberato totalmente, a partire dal 1° aprile 
1954, l’introduzione nella repubblica fede- 
rale di DM, che in precedenza non pote- 
va superare il limite di 300. Il secondo 
provvedimento consiste nella creazione di 
un sistema di conti esteri simile a quello 
applicato ai possessori di sterline che ri- 
siedono in paesi non appartenenti né al- 
l’area del dollaro, né a quella della ster- 
lina. In base al nuovo sistema, col 1° aprile 
i non residenti possono aprire presso le 
banche di commercio estero due tipi di con- 
ti: quelli in DM liberamente convertibili 
e quelli in DM parzialmente convertibili. 
I conti del primo tipo possono essere aper- 
ti dai non residenti stabiliti nella zona del 
dollaro ed in essi sono accreditati i pro- 
venti in marchi derivanti da transazioni 
commerciali e finanziarie effettuate con la 
zona del dollaro; i crediti di tali conti so- 
no liberamente convertibili in qualsiasi 
moneta, compreso il dollaro. I conti del 
secondo tipo possono essere aperti presso le 
banche dei paesi a moneta debole dai non 
residenti stabiliti in tali paesi, previa au- 
torizzazione della banca d’emissione. I con- 
ti sono alimentati dai marchi guadagnati 
con operazioni commerciali e finanziarie ef- 
fettuate con paesi non appartenenti alla 
zona del dollaro ed i crediti possono essere 
convertiti in qualsiasi moneta ad eccezione 
del dollaro. Tutte le operazioni relative ai 
nuovi conti si fanno in base ai corsi uf- 
ficiali tedeschi od ai corsi fissati dalla Bank 
Deutscher Lánder, I rischi di fluttuazioni 


nei corsi sono quindi minimi e non si do- 
vrebbero avere corsi «liberi» del DM di- 
vergenti da quelli ufficiali, dato che in ogni 
momento il DM «libero» può essere con- 
vertito nel DM normale. Gli esperti riten- 
gono che le misure adottate rinforzeranno 
notevolmente la posizione internazionale del 
DM. (G. F.) 


XII. - ISTITUTI E PROBLEM! ECONOMICI IN- 
TERNAZIONALI, 


(2715) EE (0) 16 

Van KLEFFENS A., La federazione funzionale 
e Vallargamento della sua giurisdizione 
(« Société Belge d’Etudes & d’Expansion 
- Bulletin Bimestriel», Liège, agosto- 
settembre-ottobre 1954). 


I trattati internazionali del tipo C.E.C.A. 
non delimitano che in modo approssimato 
i limiti dei poteri conferiti all’organo su- 
pernazionale che essi istituiscono. Il tribu- 
nale della C.E.C.A. ha, al riguardo, una 
competenza esclusiva, dato che esso è il 
solo organo competente a giudicare la va- 
lidità delle decisioni dell’Alta Autorità e 
del Consiglio dei Ministri, ad esclusione dei 
tribunali nazionali. La priorità assoluta del- 
la norma internazionale, che è alla base del 
piano Schuman, costituisce un ostacolo al- 
l'adesione dell'Inghilterra, la cui legisla- 
zione dovrebbe riprendere il trattato e con- 
vertirlo in diritto interno. Per permettere 
l'adesione inglese, lasciando intatta l’esten- 
sione della giurisdizione interna, occorre- 
rebbe che gli stati membri convenissero 
che: 1) ogni qualvolta la giurisdizione in- 
terna entra in conflitto con quella della 
C.E.C.A., ciascuno degli stati membri ha 
il diritto di chiedere alla Corte di Giustizia 
la constatazione del conflitto; 2) qualora il 
giudizio della Corte diverga da quello del- 
la giurisdizione interna, siano applicati i 


principi dell’art. 88 del trattato della 
C.E.C.A. (CHE) 
(2716) EE (111) 58 


TURNER J., La Gran Bretagna ed il proget- 
to di « Pool verde» (« Société Belge d’E- 
tudes & d’Expansion - Bulletin Bime- 
striel », Liège, agosto-settembre-ottobre 
1953). 


Qualora partecipasse al Pool verde, l’In- 
ghilterra potrebbe essere sollecitata ad im- 
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porre dei dazi sulle importazioni alimenta- 
ri provenienti dai paesi del Commonwealth 
(attualmente esenti da dazi o sottoposti a 
tariffe preferenziali). Sebbene l’Inghilterra 
non sottovaluti l’utilità di una cooperazione 
più stretta tra i paesi continentali, l’opi- 
nione pubblica inglese si opporrebbe ad una 
convenzione che introducesse un tratta- 
mento meno favorevole ai produttori del 
Commonwealth. E’ necessario che l’Euro- 
pa apprezzi nella giusta misura l’impor- 
tanza delle importazioni alimentari inglesi 
dai paesi del Commonwealth e dagli altri 
paesi extra-europei. (G. F.) 


(2717) EE (0) 15 

RICHTER J. A., L’integrazione agricola del- 
l'Europa («Journal of Farm Economics », 
Menasha, Wis., novembre 1953). 


Il governo degli Stati Uniti — che appog- 
gia la cooperazione economica internazio- 
nale e gli sforzi europei per il raggiungi- 
mento dell’unificazione — si è mostrato 
sempre favorevole ai programmi di inte- 
grazione del mercato europeo, rilevando che 
essi avrebbero permesso l’abolizione degli 
ostacoli al libero commercio non solo nel- 
l'ambito dell'Europa, ma anche riguardo ai 
rapporti commerciali europei con il resto 
del mondo. Dal punto di vista economico 
devesi, tuttavia, considerare che, a causa 
dei disaccordi manifestatisi fra i vari paesi 
direttamente interessati, la realizzazione del 
programma potrebbe degenerare in una sor- 
ta di « cartello » inter-europeo con contrat- 
ti d'acquisto a lungo termine. Riguardo al- 
le ripercussioni di tale integrazione sul 
mercato delle esportazioni statunitensi si 
osserva che tutti i piani per un aumento 
della produttività, della produzione e de- 
gli scambi inter-europei sono volti alla so- 
luzione del problema della bilancia dei pa- 
gamenti, in particolare nei confronti del- 
l’area del dollaro. Soltanto a lunga scaden- 
za, quindi, l’unificazione dell’Europa, con 
il miglioramento del tenore di vita e at- 
traverso una proficua utilizzazione delle 
risorse interne, potrà promuovere la divi- 
sione internazionale del lavoro e del com- 
mercio mondiale. (mM. P.) 


(2718) EE (21) 61 
HIMADEH S. B., L'evoluzione sociale e lo svi- 
luppo economico del Medio Oriente 


(« Bulletin International des Sciences So- 
ciales », Paris, N. 4, 1953). 


Numerose iniziative sono sorte nel Medio 
Oriente in questi ultimi anni per favorire lo 
sviluppo di quelle popolazioni. Si è ormai 
riconosciuto che la soluzione del problema 
più grave dei paesi arabi, la povertà, non 
deriva tanto dalla mancanza di risorse na- 
turali, quanto dall’insufficiente valorizzazio- 
ne di quelle esistenti, dalla eccessiva spere- 
quazione dei redditi e della ricchezza e 
dalla passività secolare delle masse. Per 
migliorare la situazione, i governi arabi 
hanno intrapreso un’opera di sviluppo eco- 
nomico e sociale che comincia a dare i pri- 
mi frutti. I successi di tale politica, tutta- 
via, dipenderanno dalla facilità con cui si 
riuscirà a risvegliare nelle popolazioni ara- 
be, mediante la libertà di pensiero e l’edu- 
cazione intellettuale, il senso sociale e l’o- 
rientamento mentale che caratterizzano i 
popoli più progrediti. (G. F.) 


(2719) EE (111) 50 

Le risorse del Commonwealth ed il loro 
sviluppo («The Times», London, 18 di- 
cembre 1953). 


E’ necessario intensificare lo sfruttamento 
delle risorse del Commonwealth, ora eser- 
citato in prevalenza da aziende private. A 
tal fine, i singoli governi dovrebbero accre- 
scere i pubblici servizi (trasporti, comu- 
nicazioni, ecc.) e favorire il flusso degli in- 
vestimenti privati nell’agricoltura e nelle 
industrie estrattive. Il fabbisogno finanzia- 
rio è coperto in parte dalle risorse locali, 
in parte dai capitali, attualmente in au- 
mento, forniti dal Regno Unito e dalla Ban- 
ca Internazionale. Purtroppo, però, i regi- 
mi fiscali di alcuni paesi, specialmente In- 
dia e Ceylon, non sono molto favorevoli 
ai capitali esteri. Inoltre, si ha l’impressio- 
ne che le facilitazioni e le risorse finan- 
ziarie messe a disposizione per lo svilup- 
po del Commonwealth non siano accolte 
con entusiasmo adeguato. (GRE) 


(2720) EE (0) 15 

DELPEREE A., L’integrazione europea e le 
sue conseguenze sociali» (« Industrie», 
« Bruxelles, febbraio 1954). 


L'integrazione europea è l’unità e l’e- 
spansione economica dell’Europa occiden- 
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tale a mezzo del mercato comune. Fra la 
tesi neo-liberale e quella interventista vi 
e posto per tutta una serie di soluzioni in- 
termedie per ricostruire l'Europa. La po- 
litica migratoria dei diversi paesi dovrebbe 
essere riveduta in funzione dei bisogni fon- 
damentali dell'Europa. Al di lá del com- 
pleto impiego, sicurezza fondamentale, si 
impone l’assicurazione contro i rischi so- 
ciali. All’equilibrio internazionale del li- 
vello di protezione sociale occorre aggiun- 
gere la nozione dell’equilibrio dei costi 
dei regimi di assicurazione sociale. Le ten- 
denze delle legislazioni sociali europee sono 
molto simili; si impongono delle messe a 
punto nel quadro europeo. L'armonizzazione 
preliminare delle spese salariali non è né 
possibile, né indispensabile. Il primo mezzo 
per tendere efficacemente all’integrazione 
europea consiste ancora nel realizzare il ri- 
sanamento interno di ciascun paese. 

(v. s.) 


(2721) EE (0) 17 

La recessione americana e la Conferenza 
di Sydney (« Enterprise », Dacca, 16 feb- 
braio 1954). 


La caduta dei prezzi delle materie pri- 
me esportate dai paesi dell'Asia del Sud e 
Sud-Est ha compromesso il finanziamen- 
to di molti piani di sviluppo dei paesi 
stessi. Vi e il pericolo che ulteriori econo- 
mie compromettano altri schemi che sono 
da considerarsi essenziali per la vita e il 
benessere delle popolazioni di quell’area. 
Tale problema ha occupato un posto pre- 
minente nell'ordine del giorno della Con- 
ferenza Economica del Commonwealth 
svoltasi a Sydney. La Gran Bretagna ha 
promesso di far quanto possibile per aiu- 
tare i paesi del Piano di Colombo. La ne- 
cessità più urgente dei paesi dell'Asia del 
Sud e Sud-Est è però una stabilizzazione 
dei prezzi mondiali. (v. s.) 


(2722) EE (35) 61 

Hance W. A. Potenzialità economica del- 
la Federazione dell’Africa Centrale («Po- 
litical Science Quarterly», New York, 
marzo 1954). 


L’area complessiva dei tre paesi (Rode- 
sia del Sud, Rodesia del Nord e Nyasaland) 
che dovrebbero costituire la federazione 
dei territori britannici dell’Africa Centrale 


ascende a circa 486.000 miglia quadrate. La 
popolazione e costituita da 6.250.000 afri- 
cani, 200.000 europei e 20.000 altri, princi- 
palmente indiani. Dopo la guerra, la rete 
ferroviaria e stradale è diventata insuffi- 
ciente alle necessità di trasporto. Solo una 
piccola parte del territorio può essere fa- 
vorevolmente destinata alla coltivazione 
mista intensiva; la maggior parte (forse due 
terzi) è adatta soltanto per il pascolo. Le 
possibilità di sviluppo nell’area sono suf- 
ficienti ad attrarre investimenti su larga 
scala, purchè possano essere risolti i pro- 
blemi umani. La Banca Internazionale per 
la Ricostruzione e lo Sviluppo ha concesso 
un prestito per lo sviluppo delle fonti di 
energia e un altro per l’espansione e il mi- 
glioramento delle ferrovie. (v. S.) 


(2723) EE (0) 16 

L’Alta Autorità ha i mezzi per praticare 
una politica autonoma di investimenti? 
(« Le Monde », Paris, 7 marzo 1954). 


In materia di investimenti, l’Alta Auto- 
rità del Carbone e dell’Acciaio ha il di- 
ritto di dare consigli sui progetti delle sin- 
gole imprese e di impedire gli investimen- 
ti finanziati mediante sussidi, aiuti, ecc. 
contrari al trattato. Essa ha il dovere di 
definire gli obiettivi generali (che per al- 
tro non impegnano alcuno); è per tale mo- 
tivo che l’Alta Autorità ha dichiarato di 
voler raggiungere entro 4 anni i 50 mi- 
lioni di tonn. di acciaio (1953: 42 milioni). 
L’Alta Autorità, infine, ha la facoltà di fi- 
nanziare gli investimenti, non appena il 
prelievo sulla cifra d’affari abbia fornito 
un gettito sufficiente. Anche qualora di- 
sponga di risorse adeguate, l’Alta Autorità 
non è tuttavia perfettamente autonoma in 
materia, dato che non può concedere prestiti 
ad aziende degli stati membri senza l’au- 
torizzazione delle autorità finanziarie locali. 
Queste considerazioni valgono a chiarire i 
limiti di un’autorità supernazionale, allor- 
ché la sua attività è limitata ad un solo set- 
tore. In breve, l’integrazione per settore 
non può essere raggiunta senza l'integra- 
zione totale. (G. F.) 


(2724) (PE) (0) 1 

De Keuster J., L'evoluzione del Benelux 
(« Lloyd Anversois », Anvers, 25 marzo 
1954). 
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Nella riunione del 6 febbraio scorso i mi- 
nistri del Benelux hanno deciso di presen- 
tare all'O.E.C.E. una lista di liberalizzazioni 
comuni; contemporaneamente, essi hanno 
convenuto di integrare le loro politiche 
commerciali per giungere, in capo a due 
anni, ad una stipulazione comune di fron- 
te a terzi degli accordi commerciali e dei 
pagamenti dei tre paesi. Un altro risultato 
e consistito nell’accettazione da parte olan- 
dese della politica proposta dal Belgio in 
materia di circolazione dei capitali; i tre 
paesi sembrano cosi finalmente d'accordo 
nel liberare, entro due anni, i trasferimen- 
ti e gli investimenti di capitale. La pru- 
denza eccessiva dell’Olanda (che nel 1953 
aumento i salari del 5% solamente) e le 
misure deflazioniste in essa adottate ri- 
schiano tuttavia di aggravare le disparita 
tra i costi di produzione, che tante diffi- 
colta hanno creato al Benelux. Inoltre, l'as- 
senza di coordinamento nelle politiche eco- 
nomiche e sociali tende a trasformarsi in 
un regime artificiale di eccezioni prote- 
zionistiche sempre piú complicato, che le 
disparità salariali non contribuiranno cer- 
tamente a ridurre. (G. F.) 


(2725) EE (0) 15 

Problemi dell'integrazione economica nel- 
VEuropa Occidentale ed Orientale (« Eu- 
ropa Archiv», Frankfurt a. M., nn. 6-7, 
20 marzo-5 aprile 1953). 


I progressi realizzati nel dopoguerra per 
il raggiungimento dell'obbiettivo d'una inte- 
grazione interstatale dell’economia dell’Eu- 
ropa Occ. sono assai scarsi, ed ancora non si 
profila una decisa volonta di abbandonare la 
tendenza storica all’autarchia. Alla penu- 
ria di risultati fa contrasto una pletora di 
piani da cui fa capolino la tendenza ge- 
nerale a preferire tentativi di soluzione da- 
gli obbiettivi cosi grandiosi da eccitare la 
fantasia, ma da permettere scarsissime pre- 
visioni d’una lore concreta realizzazione. 
Le esperienze fatte sinora hanno solo di- 
mostrato che le condizioni e le istituzioni 
vigenti nell’Europa occidentale richiedono, 
al fine dell'integrazione, un modo di pro- 
cedere rigorosamente empirico. Ogni pro- 
blema particolare domanda una soluzione 
particolare, e non é possibile che per un 
gruppo di paesi, le cui economie si fonda- 
no sull’iniziativa privata ed i cui governi 
in misura crescente assumono responsabi- 


lita e si assicurano diritti d’intervento, il 
problema dell'integrazione possa risolver- 
si in base ad un principio generale, ad 
esempio quello della libera concorrenza o 
quello della pianificazione internazionale. 
Le prospettive per il futuro di una solu- 
zione del problema appaiono, poi, ancor 
più incerte se si considera che i magri ri- 
sultati fin qui ottenuti sono tutto quanto 
s'è riusciti a realizzare malgrado la pre- 
senza dei presupposti favorevoli ai passi 
più decisivi. L'economia europea si trovava, 
infatti, nel dopoguerra in una fase gene- 
rale di espansione. Quando la produzione 
aumenta ovunque e importanti investi- 
menti vengono effettuati in quasi tutti i 
settori, e la piena occupazione è raggiun- 
ta, l'adattamento delle strutture produtti- 
ve alle esigenze della divisione internazio- 
nale del lavoro dev’essere meno costosa e 
deve incontrare minor resistenza. Perciò 
il presupposto per un ulteriore progresso 
nel futuro verso l’obbiettivo dell’integrazio- 
ne internazionale non potrebbe essere che 
un persistere dell’espansione. Un rallenta- 
mento dell’incremento produttivo, per non 
dire del ristagno, rendono l’economia ed il 
datore di lavoro solo preoccupati della 
conservazione delle posizioni di sbocco e 
delle possibilità di occupazione esistenti. 
Senza una continua espansione economica 
anche le più modeste spinte in avanti sul- 
la strada dell’integrazione internazionale 
hanno poche probabilità di successo. 

(M. I. A.) 


(2726) EE (0) 16 

CAPANNA A., La C.E.C.A. e l’espansione eco- 
nomica (« Mondo Aperto », Roma, aprile 
1954). 


Il bilancio della C.E.C.A. per il 1953 non 
è stato favorevole. Rispetto al 1952 la pro- 
duzione del carbone è diminuita dell’1%, 
quella dell’acciaio del 5%. Il regresso non 
è proprio dei paesi della C.E.C.A., ma ha 
colpito anche altri paesi. Il fenomeno è sta- 
to causato da regressi nelle esportazioni e 
da una certa diminuzione dell’attività eco- 
nomica nei paesi della C.E.C.A. Un inter- 
vento diretto sui settori carbone e acciaio, 
inteso ad aumentarne i consumi, avrebbe 
ben poca probabilità di successo. Data 
Vinterdipendenza fra una politica generale 
di espansione e quella dei fattori sottoposti 


LI 


alla C.E.C.A., per agire su questi ultimi è 
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necessario intervenire sulla politica gene- 
rale dei paesi partecipanti. Finché perd 
l'integrazione riguarda solo determinati set- 
tori o comunque solo aspetti limitati delle 
economie, rimanendo ogni singolo sovrano 
ed arbitro nei riguardi dei fattori economi- 
ci fondamentali, essa non potrà che dare 
risultati limitati ai fini dell'espansione eco- 
nomica. (v. s.) 


(2727) (PE) (0) 1 

DE KEUSTER J., Una documentazione stati- 
stica sul Benelux («Lloyd Anversois », 
Anvers, 16 aprile 1954). 


L'annuario statistico 1953 del Benelux 
fornisce interessanti dati relativi alla strut- 
tura e allo sviluppo demografico, economi- 
co, sociale e culturale del Belgio, dei Paesi 
Bassi e del Lussemburgo. 1 dati relativi al 
commercio con l'estero nel 1952 sono con- 
frontati con quelli dei quattro principali 
paesi commerciali: 


Paese di provenienza o di destinazione Importaz. Esportaz. 

(in milioni di $) 
Belgio e Lussemburgo 2.444 2.439 
Paesi Bassi 2.240 2.107 
Benelux ae Fe 3.979 3.846 
Germania occidentale 3.854 4.037 
Francia 4.548 4.047 
Regno Unito 9.748 7.542 
Stati Uniti 10.745 15.026 


Il volume delle merci importate ed espor- 
tate é stato, sempre nel 1952, rispettivamen- 
te di t. 38.885.000 e t. 20.337.000 per il Bel- 
gio-Lussemburgo e di t. 29.643.000 e t. 
19.215.000 per i Paesi Bassi. Il traffico ma- 
rittimo internazionale dei porti del Bene- 
lux si é svolto come segue: nel 1952, nei 
porti belgi e olandesi sono, rispettivamen- 
te, arrivate t. 17.778.000 e t. 13.241.000 e sono 
partite t. 37.015.000 e t. 15.745.000 di merci. 

(M. P.) 


(2728) (PE) (0) 1 

De STYCKER C., La liberazione dei movimen- 
ti di capitali nei paesi del Benelux 
(« Economisch - Statistische Berichten », 
Rotterdam, 28 aprile 1954). 


I capitali depositati o investiti nel terri- 
torio dell’U.E.B.L. (Unione Economica Bel- 
gio-Lussemburgo) da cittadini olandesi go- 
dono di una libertà di movimento quasi 
completa. Tuttavia, la facoltà di trasferire 
fondi dail’U.E.B.L. all’Olanda non è stata, 
fino ad ora, sfruttata in larga misura; que- 
sta situazione deriva dal fatto che la di- 
sponibilità di fondi riveste grande impor- 
tanza in Belgio ed i possessori di capitali 
sono scarsamente disposti ad effettuare in- 
vestimenti all’estero. Inoltre, eccettuato 
l'acquisto di valori mobiliari, tutti gli inve- 
stimenti stranieri in Olanda sono soggetti a 
speciale autorizzazione, che viene concessa 
solo nel caso che essi presentino un certo 
interesse per l’economia nazionale. La de- 
cisione recentemente presa dai governi del 
Benelux di liberare i movimenti di capi- 
tali nel territorio dell’unione tende soprat- 
tutto ad abolire ogni tipo di controllo. In 
particolare, i cittadini belgi e lussembur- 
ghesi potranno, senza limiti di sorta, inve- 
stire, rimpatriare o reinvestire (senza che 
questo nuovo investimento debba obbliga- 
toriamente essere della stessa natura del 
primo) i capitali che essi posseggono in 
Olanda; nessun ostacolo sarà posto al tra- 
sferimento di nuovi capitali dall'Olanda al- 
l’U.E.B.L. e viceversa e al loro impiego in 
titoli, in immobili, nel campo industriale, 
commerciale o finanziario, ecc. Al fine di 
evitare che essi influenzino negativamente 
la posizione dei paesi membri dell’U.E.P., 
tali trasferimenti potranno essere effettua- 
ti attraverso il mercato libero, oppure, sot- 
to forma di scambi di titoli belgi, lussem- 
burghesi, congolesi e olandesi a mezzo del- 
le Borse dell’U.E.B.L. e dell’Olanda. 

(m. P.) 


A SUGGESTION FOR SIMPLIFYING THE THEORY 
OF INTERNATIONAL CAPITAL MOVEMENTS 


H. W. ARNDT 


Professor NURKSE recently remarked that «economic theory 
tends inevitably to lag behind the actual course of events. But 
in the field of international capital movements this lag has been 
unusually great » (1). He pointed out that, throughout the great 
period of international investment before 1914, international 
economics was dominated by the Ricardian assumption of inter- 
national immobility of factors. By the time OHLIN revised the 
theory to incorporate international movements of labour and 
capital, «the classical assumption of international immobility 
of productive factors had become almost perfectly valid im 
fact » (2). 

This note is concerned with another striking lag in the 
theory of international capital movements, in this case behind 
general economic theory rather than the actual course of events. 
Almost every textbook tells students that capital moves inter- 
nationally «from countries where it [is] plentiful and cheap to 
those where it [is] scarce and expensive » (3). Textbook writers 
will usually mention exceptions, such as «abnormal capital mo- 
vements », but these are not held to invalidate the received 
doctrine that «normal » capital movements move from capital- 
rich (low interest) to capital-poor (high interest) countries. 

It does not require much knowledge of the real world to realise 
that this received doctrine does not square with the facts. 

First, one of the facts of the real world, at any rate of the 


(1) R. NurKsE, Problems of Capital Formation in Underdeveloped 
Countries, Blackwell 1953, p. 120. 

(2) Ibid. p. 121. 

(3) C. P. KINDLEBERGER, International Economics, Irwin 1953, p. 323 ; 
see also, e. g., P. T. ELLswoRTH, The International Economy, Macmillan, 
1950, p. 124; G. v. HABERLER, The Theory of International Trade, Mac- 
millan 1937, p. 5; P. A. SamMUELSON, Economics, 2nd ed. McGraw Hill 
1951, p. 663 f. 
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post-1914 world, is that capital fails to move from capital-rich 
to capital-poor countries. 

Secondly, interest rates are not always higher in capital- 
poor than in capital-rich countries; and where they are higher, 
the reason is not primarily that implied in the conventional 
doctrine. 

Thirdly, capital does not always move from low-interest to 
high-interest countries. 

The object of this note is to suggest that all these paradoxes 
can be resolved by the simple and long overdue device of extend- 
ing to the theory of international investment the Keynesian 
(or Wicksellian) theory of domestic investment, and especially 
the distinction between the rate of interest and the marginal 
efficiency of capital (1). 


(1) One reason why the Keynesian distinction between the rate of 
interest and the marginal efficiency of capital has not been applied to in- 
ternational investment may be that in a closed economy, only real, not 
financial, investment is investment for the economy as a wbole, while net 
foreign investment adds to the national capital whatever the form it takes. 
A survey of the literature on international capital movements has revealed 
only four authors who clearly distinguish between foreign lending at interest 
and foreign investment for profit. One is OnLin who states that «the most 
important stimulus to export and import of capital is certainly differences 
in the rate of interest» but also mentions that « during some periods the 
opportunity to make substantial profits by placing capital in new countries 
has served as an even more powerful inducement to foreign investment than 
interest differences » (Interregional and International Trade, Harvard 
U. P. 1935, pp. 332, 334). Since OHLin's book appeared before the General 
Theory, he could hardly be expected to use the Keynesian terminology, 
but it is perhaps surprising that he did not introduce the similar Wicksellian 
distinction in this context. Another writer who steers completely clear of 
the real theory of interest in his discussion of international capital movements 
is D. B. Mars, World Trade and Investment, Harcourt 1951. The two 
writers who come closest to the approach suggested here are M. ABRAMOVITZ, 
Economics of Growth in B. F. Harey (ed.), Survey of Contemporary Eco- 
nomics, vol. II, Irwin 1952, p. 154; and A. I. BLoomFIELD, Capital Imports 
and the American Balance of Payments 1934-39. Chicago 1950, pp. 30ff. 
Cf. also BucHanan’s statement in his survey of recent developments in 
the theory of international investment (in which he does not touch on this 
aspect) that <amongst economists, international investment... got caught up 
in the [Keynesian] emphasis upon the relations between broad economic 
aggregates... » and his afterthought in a footnote: « At least this is presumably 
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The received doctrine that capital moves internationally from 
capital-rich (low interest) to capital-poor (high interest) coun- 
tries is, of course, a hangover of the classical («real ») theory 
of interest. If the rate of interest is the price of capital, it fol- 
lows automatically that it will be high where capital is scarce 
and that capital will be invested where it can obtain the highest 
return (interest). In domestic monetary theory, WICKSELL, point- 
ed out fifty years ago, and KEYNES further explained, that, 
except perhaps in the very long run, it is necessary to distin- 
guish between the «natural » rate of interest or marginal effi- 
ciency of capital and the «market » rate or Keynesian «rate 
of interest ». The former (together with the rate of interest) 
determines the rate of real investment, the latter (together) with 
liquidity preference) the rate of financial «investment» or 
willingness to lend. Obviously, this distinction is just as rele- 
vant to international as to domestic private investment. 

Private international investment, like domestic (financial) 
investment, can take all sorts of forms, purchases of foreign 
securities of different maturities, bonds and equities, and direct 
investment. The importance of the distinction between the mar- 
ginal efficiency of capital and the rate of interest is best illustra- 
ted by considering the two extreme cases which also, as it hap- 
pens, have historically been the two most important forms of 
private international investment, direct investment and pur- 
cheases of foreign bonds (the latter in the nineteenth century, 
the former more recently). 


(i) Direct Investment. 


Direct investment, like all private real investment, is deter- 
mined (given the rate of interest) by the marginal efficiency of 
capital. «The fundamental explanation of the growth of direct 
investments is of course the profit opportunities that these in- 
vestments afford. With due allowance for risk, the type of in- 
vestment promising the larger return will be preferred to one 
lees remunerative» (1). To the business firm contemplating a 


true. The later 1930's are singularly barren of publications dealing with 
international investment problems other than those dealing with problems 
of capital flight, exchange control, and direct trade controls» (in B. F. 
HALEY, op. cit., p. 312). 

(1) D. B. MARSH, op. cit., p. 497. 
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project of direct investment abroad, what matters is the return 
(net of tax) it can expect on the capital it proposes to invest in 
the foreign business. The prevailing rate of interest on money 
loans in the foreign country is a matter of almost complete 
indifference. 

In order to explain why such direct international investment 
does take place or why it does not, and what forms it assumes, 
one needs to consider why the marginal efficiency of capital in 
some countries and in some fields of investment is higher than 
in others. This analysis has been ably carried out by a number 
of writers (1). 

With the received doctrine in mind, the question to ask is 
why direct international investment so largely fails to move from 
capital-rich to capital-poor countries. The answer, briefly, is 
that the marginal efficiency of capital, allowing for all risk 
considerations, is very rarely higher in capital-poor than in 
capital-rich countries. 

In the first place, the extra risks of investment in a foreign 
country, due to ignorance by the investor of local conditions, 
possible discrimination against foreign capital, exchange rate 
uncertainty and other factors (2), will tend to depress investors’ 
subjective estimate of the prospective return on foreign as com- 
pared with domestic investment in general. The fact that these 
risks have greatly increased since the nineteenth century with 
the disintegration of the world market economy, the decline in 
exchange stability and freedom of exchange transactions, and 
the development of political climates hostile to capitalist enter- 
prise, no doubt largely accounts for the decline in private inter- 
national investment in the present century. This first point might 
be expressed by saying that the ratio of the marginal efficiency 
of capital to the marginal productivity of capital is, in general, 
smaller on foreign than on domestic investment. 

But this can hardly be the whole answer. If the flow of real 
investment throughout the world were determined by the rela- 
tive factor endowment of different areas, a far larger propor- 
tion of total private investment should take place in the capital- 


(1) E. g., KINDLEBERGER, op. cit., ch. 18; Marsu, op. cit., ch. 30; ABRA- 
MOVITZ, Op. cit., pp. 153 ff. 

(2) E. g., Buchanan, op. cit., p. 344f; T. BaLocH, Some Theoretical 
Aspects of Postwar Foreign Investment, O.E.P., 1945. 
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poor underdeveloped countries, even allowing for the extra 
risks of foreign investment, than is actually the case. The fact 
is that even the marginal productivity of capital is less closely 
related to relative factor endowments than the received doctrine 
assumes. It is not nearly as high in capital-poor relatively to 
capital-rich countries as might be expected, and it may even be 
higher in the latter. 

As has been pointed out by a number of contributors to 
current discussion of the problems of underdeveloped coun- 
tries (1), most fields of private investment in capital-poor under- 
developed countries are much less profitable than their lack of 
capital equipment would suggest. The reason, fundamentally, 
is that the marginal productivity of capital, and therefore the 
profitability of investment, depend greatly on opportunities of 
taking advantage of increasing returns based on external eco- 
nomies. Capital-poor countries, because their stock of capital 
equipment is small, have a low per capita income and therefore 
a small market. Moreover, so long as they remain in the « vi- 
cious circle of poverty », their market fails to expand and thus 
deprives investment in these countries of the advantage of redu- 
ced risks of loss in an expanding economy. In both ways, the 
marginal productivity of capital is kept down in capital-poor 
countries by lack of external economies in ALLYN YOUNG’S 
sense (2). In addition, capital-poor countries usually lack most 
of the specific complementary «factors » which develop as a by- 
product of economic growth and are prerequisites of a high 
marginal productivity in developed countries; a work force with 
high and varied skills (including technicians, scientists, and busi- 
ness managers), a large and varied stock of complementary capi- 
tal equipment (including basic industries and social overhead 


(1) Especially NuRKSE, op. cit.; H. W. Singer, Obstacles to Economic 
Development, « Social Research », Spring 1953; and P. N. RosensTEIN-Ropan, 
Problems of Industrialisation of E. de S. E. Europe, « Economic Journal», 
June-Sept. 1943) from whose ideas the following paragraphs are largely 
derived; cf. also S. H. FRANKEL, The Economic Impact on Under-Developed 
Societies, Blackwell 1953, pp. 72f. 

(2) Nurxse prefers to say that «the marginal productivity of capital in 
the poor countries as compared with the rich, may be very high indeed, but 
not necessarily in private business terms > (op. cit., p. 27). In the context 
of a theory of private capital movements, this comes to the same thing. 
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capital), and such basic services as efficient public administra- 
tion and a developed banking and monetary system (1). 

Once these facts are recognised, it is not in the least sur- 
prising that investment in capital-poor countries is usually less 
attractive than in capital-rich countries. They also help to 
explain why direct investment in underdeveloped countries has 
generally been confined to investment in industries producing 
for export to the large markets of the developed countries; and 
why capital has moved much more readily to empty areas of the 
world: which were simultaneously being by settled migrants from 
the lending countries who, by their attitudes, skills and personal 
connections, automatically provided some of the external econo- 
mies, than to areas densely populated by people largely lacking 
in these qualities. Finally, they explain why the movement of 
direct investment capital is in no way directly influenced by 
interest differentials; why direct investment often takes place at 
the same time in both directions between two developed coun- 
tries, British firms investing in the United States and American 
firms in Britain (2); and why capital sometimes moves from 
capital-poorer to capital-richer countries, attracted by the greater 
profit opportunities, the higher marginal efficiency of capital in 
the latter. 


(ii) Investment in Foreign Bonds. 


When one turns to the other historically important type of 
foreign investment, the purchase of foreign bonds, one is in a 
different world. The reason why, and the manner in which, 
investment in foreign bonds differs from direct investment is 
immediately obvious when one thinks of the domestic equivalents, 
financial « investment » in bonds and real investment. Relative 
interest rates, which are of mo significant concern to the busi- 
ness firm comparing the relative rates of profit to be expected 
from real investment in one country or another, are elearly of 
very great importance to the person interested in lending out 


(1) The Author has elaborated these points in a paper, External Eco- 
nomies Reconsidered, to be published shortly. 

(2) If MarsH is correct in his view that « the most important cost dif- 
ferentials affecting direct investment do not concern wages or taxes but are 
associated with the costs of transport» (op. cit., p. 499) direct investment 
is attracted, cel. par., to distant rather than to capital-poor markets. 
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money at interest. Not that financial investors will always prefer 
bonds offering a higher rate over those with a lower interest 
yield. Purchase of foreign bonds, in particular, may be inhi- 
bited by some of the same special risks of foreign investment 
which deter direct investment. But there is every reason to be- 
lieve, and much evidence, that, cet. par., capital is attracted 
from one country to another by the offer of higher interest 
rates (1). 

To that extent, received doctrine is valid for foreign invest- 
ment in fixed interest bearing securities in a way in which it is 
clearly invalid for direct foreign investment. But received doc- 
trine does mot merely argue that capital will move from one 
country in which interest rates are low to another in which 
interest rates are high; it also assumes that interest rates will 
in fact be higher in some countries than in others, and that the 
countries with high interest rates will be the capital-poor, those 
with low interest rates the capital-rich countries. Both these 
assumptions require examination. 

In a perfect and free world capital market, there could be 
no interest difference for identical loams in different countries. 
There could clearly be only one rate of interest for loans of the 
same maturity and risk. What the (pure bond) rate would be in 
such a market would depend on the world supply and world 
demand for loanable funds. An increase in the marginal effi- 
ciency of capital (or a decline in the rate of saving or money 
supply or an increase in liquidity preference) anywhere in the 
world would tend to raise the rate of interest, thus diverting 
funds towards investment in the areas where the marginal effi- 
ciency of capital is relatively highest and away from areas and 
fields of investment which were profitable at the lower but are 
no longer profitable at the higher rate of interest. Any actual 
differences in interest rates prevailing in different countries, 
therefore, must be due to imperfections of the world capital 
market. 

By far the most important of these imperfections is, of 
course, the variety of risks incurred by the lender to the borro- 


(1) Another not insignificant difference between long-term financial and 
direct international investment is that in the case of the former the initiative 
usually lies with the borrower, in the case of the latter with the lender ; 
cf. OHLIN’s references to the former as « passive », the latter as « active > 
investment (op. cit., pp. 350, 370). 
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wer in another country which have already been mentioned. The 
less the lender knows about the credit-worthiness of the foreign 
borrower, and the less favourable what he does know, the less 
willing will he be to lend or the higher the risk premium he 
will demand. Foreign borrowers, therefore, may have access to 
the capital market of another country only if they are prepared 
to offer a higher rate of interest; and in many cases they may 
have no access at all because the required risk premium is pro- 
hibitive (or because credit is, in effect, rationed). The more 
developed the capital market, with specialised institutions which 
reduce, spread or take over lender’s risk, the more mobile will 
capital be between two countries and the smaller the difference 
in interest rates. Legal restrictions on capital exports and such 
provisions as those giving domestic bonds preferential status over 
foreign bonds as trustee securities (1) may be other sources of 
imperfection. Insensitivity to interest differentials, due to the 
cost (bother) of taking advantage of them, is yet another, though 
the insensitivity of the majority will not matter so long as there 
is a substantial sensitive group at the margin (2). 

The effect of all such imperfections is to separate one natio- 
nal capital marke im some degree from others. In the extreme 
case, in a completely isolated national capital market which is 
otherwise uncontrolled, the rate of interest will be determined 
entirely by the interaction of the domestic supply of and demand 
for funds, without reference to interest rates abroad. In practice, 
some intermediate position has usually prevailed. High-class 
borrowers, especially Governments, from some countries have 
often been able to borrow abroad at interest rates little if any 
higher than those charged to domestic borrowers in the lending 
country (most obviously, of course, in the main international 
money markets): while less well-knownor creditworthy borro- 
wers of the same countries, and any borrowers from countries 


(1) In this sense, the British Colonial Stock Acts, to which OHLIN refers 
as an example of the State «organizing the market to the advantage of the 
borrowers » for political reasons (op. cit., p. 333), may be said to have eli- 
minated an imperfection of the capital market. 

(2) J. R. Hicks in Readings in Monetary Theory (American Economic 
Association), Blakiston 1953, p. 20. There are, of course, offsetting factors, 
e. g. a higher subjective risk rate on home investment which induces capital 


flight abroad, or a desire by investors to spread their portfolios by including 
foreign securities. 
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in lower standing, have had to pay higher rates or more often 
found it impossible to raise funds at all. Since no one will bor- 
row abroad if he can borrow more cheaply at home, interna- 
tional lending will normally occur from countries where interest 
rates are low to countries where interest rates are higher (1). 

To the extent, therefore, that national capital markets do 
not form one perfect homogeneous world capital market, inte- 
rest rates must be expected to differ in different countries. But 
to validate the received doctrine, it must also be shown that 
interest rates will in fact be higher in capital-poor than in 
capital-rich countries; and a fortiori, that they would be higher 
in the absence of any international capital movements. 

Presented in terms of à monetary theory of interest, the 
presumption in favour of a high level of interest rates in a 
capital-poor country rests on the argument that in such a coun- 
try money incomes and the supply of funds from current saving 
will be small, while the demand for funds will be high because 
the marginal productivity of capital and therefore the desire to 
invest will be high. There are several reasons why this pre- 
sumption may be invalid, even in the absence of international 
capital movements. 

The first and most important has been discussed in con- 
nection with direct investment: the marginal productivity of 
capital may not, im fact, be higher in a capital-poor country. 
A second, which does not apply to direct foreign investment but 
may be very important in keeping down the domestic demand 
for investible funds in a capital-poor underdeveloped country, 
is lack of enterpreneurs willing to take advantage of such 
domestic investment opportunities as do exist. Between them, 
these two factors may mean that a small supply of funds is 
matched by a small demand, despite a small stock of existing 
capital equipment, so that interest rates remain low. It may 
be suggested that this proves too much, for it is, after all, a 
notorious fact that interest rates in underdeveloped countries 
are very high. But such high rates, charged in India and China 
by local money lenders, may not reflect a high «pure » rate; to 
a very large extent they probably reflect high risk premia in 
the absence of developed credit institutions. 


(1) In other words, a higher « pure » rate in country À will normally 
be required to induce borrowers from country À to pay the risk premium 
charged by lenders in country B. 
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With reference to countries with modern monetary systems 
and Government economic controls, two further factors should 
be added which may keep down interest rates « artificially ». An 
increase in demand for funds may be prevented from raising 
interest rates by a corresponding increase in the supply of 
money. Since, in the absence of other controls of investment 
demand and in conditions of full employment, such credit 
creation would of course be inflationary, this is a factor which 
can operate only for short periods and is of little significance. 
More important nowadays is the possibility that Governments 
may keep down interest rates by direct controls of investment, 
by policy decisions in the case of public investment and by 
licensing or other direct controls in the case of private 
investment (1). 

Once these simple considerations are incorporated in the 
theory of international capital movements, a good many facts 
about such movements in the real world, which have been found 
difficult to reconcile with received doctrine and have had to be 
described as « exceptional » or « abnormal », are easily explained. 
There is nothing surprising in the fact that the Governments of the 
British Colonies and American railroad companies were able to 
float bonds in the pre-1914 London capital market at interest 
rates only fractionally if at all higher than those ruling on 
corresponding domestic bonds; nor even that British investors 
were prepared to lend abroad at rates little if any higher than 
those obtainable on domestic securities. We can account for the 
fact that Governments in some underdeveloped countries have 
in recent years been able to borrow at home no less cheaply, 
or more cheaply, than abroad (2). It becomes clear why foreign 
business firms undertake direct investment in underdeveloped 
countries to exploit investment opportunities neglected by 
domestic enterprise; why capital from less capital-rich countries 
flowed to New York in 1929 to take advantage of high speculative 


(1) Interest rates can also be kept down by domestic credit rationing, 
but this will make little difference to international capital movements, since 
the domestic excess demand for funds will attract foreign capital at higher 
rates. High liquidity preference, of course, of which hoarding of precious 
metals and investment in land in underdeveloped countries may be regarded as 
symptoms, works the other way: it tends to keep interest rates high. 

(2) Cf. KINDLEBERGER, op. cit., p. 334. 
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profits on the stock exchange (1) and in the 1930’s to exploit 
opportunities for speculative profits on changes in exchange 
rates; conversely, why in some circumstances capital moves from 
a high to a low interest country to escape what are regarded 
as greater risks of domestic (financial) investment, while at 
other times capital fails to move from low high interest countries 
if the subjective risk rate on foreign investment outweighs the 
interest differential. 

What has been «abnormal» since the 1930's has not been 
the nature of international capital movements but the retention 
of a theory of international investment for twenty years after 
the same theory had been discarded in relation to domestic 
investment. 


RIASSUNTO 


Un suggerimento per semplificare la teoria dei movimenti internazionali di capitale 


Secondo la dottrina tradizionale, il capitale si muove internazionalmente 


x 


dai paesi dove è abbondante e a buon mercato, ai paesi in cui è scarso e 
costoso. Negli ultimi anni si è venuto sempre più constatando che questa 
dottrina non corrrisponde ai fatti. Il capitale si muove sempre meno dai 
paesi ricchi a quelli poveri di capitale; non sempre i tassi di interesse sono 
più elevati nei paesi poveri che nei paesi ricchi; e il capitale non sempre 
si muove dai paesi con basso tasso di interesse a quelli con tasso di inte- 
resse elevato. Come sempre accade in questi casi, la teoria dei movimenti in- 
ternazionali del capitale è diventata una disordinata discussione di casi ecce- 
zionali, di « movimenti anormali di capitale». Questo articolo dimostra che la 
trattazione può essere riordinata sostituendo alla teoria dell'interesse reale, 
che è alla base della dottrina tradizionale, la distinzione fra 1’ efficienza 
marginale del capitale e il tasso di interesse monetario attualmente accet- 


tata nella teoria dell’ investimento interno. 


(1) Buchanan explains this episode in terms of the « very high interest 
rates available in New York in 1929 » (op. cit., p. 309); actually most of the 
foreign capital that came in went into equities on the New York stock 
exchange, for speculative profit. Investment in foreign equities, even for 
dividend income, like investment in domestic equities, stands somewhere 
between lending at interest and real investment; the return is affected both 
by the marginal efficiency of capital and the rate of interest. Foreign com- 
mercial credit granted by exporters to their customers, to which OHLIN 
refers as another exception to conventional doctrine (op. cit., p. 337), is in this 
respect no different from any other direct investment in a business. 
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RÉSUMÉ 


Une suggestion pour la simplification de la théorie 
des mouvements internationaux du capital 


Selon la doctrine traditionnelle, le capital se déplace des pays où il est 
abondant et à bon marché vers des pays où il est rare et cher. Au cours des 
dernières années on a pu constater de plus en plus que cette doctrine ne 
correspond pas à la réalité. Les capitaux vont de moins en moins des 
pays riches aux pays pauvres. Les taux d’intèrêt ne sont pas toujours plus 
élevés en pays pauvres qu’en pays riches et les capitaux ne se déplacent 
pas toujours de pays à taux d’intérêt bas vers ceux à taux élevés. Comme 
cela arrive souvent dans de pareils cas, la théorie des mouvements inter- 
nationaux des capitaux est devenue une discussion désordonnèe de cas exep- 
tionnels «de mouvements anormaux de capitaux». L'article démontre que 
l’on peut remettre de l’ordre dans la discussion en substituant à la théorie 
de l’intérêt réel, qui est à la base de la doctrine traditionnelle, la distinction 
entre l'efficience marginale du capital et le taux d’intérêt monétaire, 
distinction acceptée par la théorie des investissements internes. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Vorschlag zur Vereinfachung der Theorie der Internationalen Kapitalbewegungen 


Die traditionelle Theorie nimmt an, dass das Kapital sich aus kapital- 
reichen Laendern, in denen es billig ist, nach Gebieten bewegt, in denen 
es knapp und teuer ist. Im Laufe der letzten Jahre has es sich immer mehr 
gezeigt, dass dies nicht mit den Tatsachen uebereinstimmt. Immer weniger 
Kapital stroemt aus reichen Laendern in Kapitalarme; der Zinsfuss ist 
in Kapitalarmen Laendern nicht immer hoeher als in reichen und das 
Kapital bewegt sich nicht immer aus Laendern mit niedrigem Zinsfuss, 
in jene mit hohem. Wie dies immer in derartigen Faellen geschieht, ist 
die Theorie der Internationalen Kapitalbewegungen in eine ungeordnete Dis- 
kussion aussergewoehnlicher Faelle « von abnormalen Kapitalbewegungen » 
ausgeartet. Der vorliegende Artikel zeigt, dass die Diskussion in Ordnung 
gebracht werden kann, indem man die Theorie des Realzinses, die der tradi- 
tionelle Doktrin zugrunde liegt, durch die Unterscheidung zwischen dem 
Grenzertrag des Kapitals und dem Geldzinsfuss ersetzt. Diese Unterschei- 
dung wird von der Lehre der internen Investierungen allgemein angewandt. 


RESUMEN 


Sugestión para simplificar la teoría de movimentios internacionales de capital 


Según la doctrina tradicional el capital se mueve internacionalmente 
desde los paises donde es abudante y barato, hacia los paises en que es 
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escaso y costoso. Durante los ultimos años, fue constando cada vez más que 
esta doctrina no se corresponde a los hechos. Anda moviéndose el capital 
de menos en menos de los paises ricos a los que son pobres de él; no 
siempre son los tipos de interés más elevados en los países pobres que no 
en los paises ricos; y no siempre se mueve el capital, desde los paises de 
tipo bajo de interés a los cuyo tipo es elevado. Según siempre se acontece 
en esos casos, la teoría de movimientos internacionales de capital se ha lle- 
gado a ser una discusión desordenada de casos excepcionales, de « movimien- 
tos anormales de capital». Demuestra este artículo que la disertación se la 
puede reformar substituyendo la teoria del interés real, que está en la buse 
de la doctrina tradicional, con la distinción entre la eficiencia marginal del 
capital, y el tipo de interés monetario, según es esta distinción aceptada en 
la actualidad en la teoría de la inversión interior. 


PROBLEMES MONETAIRES INTERNATIONAUX 
D’AUJOURD’HUI ET DE DEMAIN (*) 


ATTILIO GARINO CANINA 


x 


Il y a un siècle environ, grâce à FrÉDÉRIC BASTIAT, on 
exaltait, malgré des contradictions évidentes et non négligeables, 
ce que l’économiste français avait défini dans son ouvrage bien 
connu les «Harmonies économiques». Aujourd’hui une partie au 
moins de l’humanité pense, avec une foi qui est sans doute plus 
grande, à une plus vaste et plus harmonieuse intégration des 
économies des différents peuples, en particulier de ceux de l’Eu- 
rope Occidentale, intégration qui devrait même être non seule- 
ment économique, mais politique, sociale et spirituelle. Cette 
foi dans un avenir meilleur subsiste tout en étant souvent en 
opposition avec les événements plus ou moins heureux, dans le 
domaine de la politique internationale. 

Tout en se limitant à l’examen de la situation purement 
économique, on est forcé de reconnaître que, malgré les efforts 
faits par divers pays, plusieurs contradictions demeurent encore. 
Nous ne parlerons pas de la croissante pression fiscale, quand 
le besoin de réduire les prix de revient se fait de plus en plus 
vif et urgent; nous ne parlerons pas davantage du retrait du 
marché et quelquefois même de la destruction de certains pro- 
duits, dans le but de favoriser la hausse des prix, alors que les 
conditions d’existence sont en train de devenir pour une grande 
partie de l’humanité, de plus en plus difficiles. Il suffit de rap- 
peler, en nous référant surtout aux problèmes plus étroitement 
liés au sujet de cette conférence, qu’au moment où la nécessité 
d'encourager les échanges commerciaux apparaît plus urgente, 
de graves difficultés s’y opposent, causées par les nombreuses 
mesures restrictives du commerce extérieur, en contraste avec 
les libérations promises et en grande partie annihilées en fait 
par plusieurs formes de protectionnisme plus ou moins déguisé, 
tendant souvent à altérer les courants commerciaux, en même 


(*) Conferenza tenuta il 6 maggio 1954 all Istituto Universitario degli 
Studi Europei in Torino. 
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temps que la stabilité monétaire. Des obstacles au libre transfert 
des capitaux, de sévères contrôles des changes, des difficultés de 
nature différente pour les paiements internationaux ne manquent 
pas, malgré l'institution de plusieurs organismes monétaires et 
bancaires internationaux, et notamment de l’Union Européenne 
des Paiements (U.E.P.). Moins encore on est arrivé à éliminer 
les graves restrictions à l’immigration de main-d'œuvre des pays 
ayant une population excédentaire par rapport aux capitaux et 
aux matières premières disponibles, vers d’autres pays dont la 
densité démographique est bien inférieure et où les possibilités 
d’emploi utile des masses de travail sont plus vastes, grâce à 
une plus grande abondance de capitaux, d'installations et de 
matières premières ; d’où l’aggravation pour les premiers du pro- 
blème urgent du chômage, tandis que dans les autres pays d’im- 
portantes forces productives ne sont pas complètement utilisées. 
Malgré les efforts tendant à assainir la situation de déséquilibre 
économique et social, encore accrue par la dernière guerre mon- 
diale et qui à seulement commencé à se réduire lentement en 
ces dernières années, des rivalités politiques et des antagonismes 
nationaux de nature différente, ainsi que plusieurs autres con- 
tradictions d’ordre économique, subsistent encore malheureuse- 
ment, en contraste violent avec le but souhaité de l’intégration 
européenne : la haute aspiration restée hélas si longtemps insa- 
tisfaite, de Kant à Saint-Simon, de Gioberti à Cattaneo, à Maz- 
zini, dans le monde intellectuel; de Charlemagne à Louis XIV, 
de Napoléon à Guillaume II, dans les efforts d’unification sous 
l’hégémonie d’un prince; du programme de la «Mitteleuropa » 
et de la «Paneuropa» au projet d’une «Europäische Grossraum- 
wirtschaft » et au plan d’intégration européenne, dans le domaine 
de la plus récente planification économique. La nécessité d’ac- 
complir tout ce qui est possible pour réaliser la haute aspiration 
séculaire pour le progrès de la civilisation est désormais évidente. 

Sans vouloir exagérer l'importance du facteur économique 
dans la vie des peuples, il faut néanmoins en tenir compte, même 
si son action est fréquemment peu connue d’une grande partie 
de l’humanité. 

Il existe dans le domaine économique des éléments qui demeu- 
rent souvent inapercus par une partie de l’humanité et qui cepen- 
dant déterminent, ainsi que des trames invisibles de notre vie, 
des altérations profondes dans la production, dans les échanges, 
dans l’équilibre économique et social en général. 
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Parmi ces éléments, il faut citer spécialement la monnaie 
et le système monétaire, dont l’importance déjà remarquable dans 
le passé devient sans cesse plus grande, en raison du déséquilibre 
existant dans le domaine économique et en particulier dans le 
domaine commercial et monétaire international. La monnaie con- 
serve actuellement, dans ses différentes formes, des fonctions 
chaque jour plus délicates et complexes. L'organisation du crédit 
est plus vaste, les liaisons économiques entre les différents pays 
sont plus étroites; mais par suite des répercussions dérivant des 
altérations de la valeur du circulant et des multiples fluctuations 
monétaires toujours plus graves, cette organisation demeure cepen- 
dant encore insuffisante. En effet, le problème monétaire que sous 
certains aspects on peut presque considérer comme le reflet, ou 
mieux la synthèse de la vie économique et politique, se pose à 
nouveau actuellement, comme cela s'était du reste déjà produit 
dans le passé à plusieurs reprises, dans toute son importance, 
surtout en ce qui concerne l’organisation monétaire de la Fédé- 
ration Européenne. 

Les problèmes monétaires, ainsi que je l’ai déjà déclaré, ont 
toujours été de grande importance, depuis ceux concernant l’or 
et qui furent l’objet, pendant de longs siècles, de débats passion- 
nés, en raison des graves perturbations que les hauts et les bas 
de la production et de la distribution des métaux précieux pro- 
duisirent dans la vie économique et sociale de l’humanité. 

L’ histoire de Por, comme celle de l’argent, nous rappelle 
des luttes âpres, des événements qui ont parfois quelque chose 
de si fantastique qu’ils semblent toucher à la légende. Guerres 
et conquêtes, tributs et lauriers, temples et autels, expéditions 
hardies et découvertes importantes vont à travers les âges, de 
pair avec l’histoire de lor. Mais l’or ne rappelle pas seulement 
les guerres, les pillages, la violence, il n’est pas uniquement le 
signe tangible de la défaite ou de la victoire: il se rattache 
aussi à la foi religieuse et s’associe effectivement aux premières 
formes du culte. Des mouvements intenses de métaux précieux 
se sont associés aux croisades, qui furent les premières à en 
faciliter le passage d’un continent à l’autre, en rétablissant les 
échanges et toute:la vie économique de l’Occident à l'Orient. 
L'or, ainsi que l’argent, a même concouru, d’après ce qu’affirme 
Sombart, à la formation du capitalisme (1). 

(1) A. Garino CANINA, Problèmes internationaux de l'or, « Recueil 


des Cours de l’Académie de Droit International de la Haye », tome XXXVII 
(1931 - III), Paris, 1931, p. 215. 
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Mais si les variations des ressources en métaux précieux par 
rapport aux besoins de la population ont produit, dans les siècles 
passés, de profondes altérations non seulement dans l’allure des 
prix, mais aussi dans toute la vie économique et sociale en 
général — et plusieurs problèmes monétaires en surgirent, graves 
et préoccupants, — on ne doit pas oublier qu'en des temps assez 
rapprochés, le problème de l’or se fit plus aigu, en particulier 
au cours de la grave crise de 1930-1931, déterminant ainsi de 
très graves répercussions sur la distribution de l’or. D’impor- 
tantes masses de ce métal furent centralisées aux Etats-Unis, 
en Angleterre, en France et dans d’autres pays où des capitaux 
considérables affluaient grâce à la sécurité plus grande que ces 
pays offraient aux investissements, réduisant ainsi les réserves 
des autres pays. Les différents événements monétaires qui se sont 
succédés à un rythme accéléré au cours de ces derniers temps et 
qui ont atteint leur sommet pendant la grave crise de la circu- 
lation de l’or en 1931, ont soulevé de nombreux débats sur la 
fonction de la monnaie-or. Ces débats nous rappelent les diffé- 
rents jugements émis à cet égard lorsqu'au moment des impor- 
tantes exportations d’or de l'Amérique (Mexique et Pérou) et 
des exploitations effectuées par les Portugais en Afrique et en 
Asie, les avantages de l’or dans le domaine monétaire étaient 
souvent apparus douteux, du fait des graves perturbations appor- 
tées à la vie économique internationale par l’abondance du noble 
métal. Nous retrouvons le même scepticisme non seulement dans 
la pensée de plusieurs économistes qui vivaient à l’époque où 
les masses d’or affluaient de l’Amérique à l’Europe, mais encore 
dans les écrits littéraires, parmi lesquels je désire rappeler ici 
l’ouvrage original et bien connu, plein d’esprit et d’humour, de 
Terenzio Boccalini «Ragguagli di Parnaso e pietra di paragone 
politica», à propos du jugement défavorable, relatif à Christophe 
Colomb. En effet, imaginant que Christophe Colomb s'adresse au 
dieu Apollon en le priant de bien vouloir lui accorder l’immor- 
talité en récompense de la découverte de l’Amérique, Boccalini 
attribue au dieu une réponse tout à fait défavorable, accusant 
le navigateur très courageu et renommé d’avoir apporté, avec 
ses découvertes, de grandes masses d’or et d’argent — sources 
de tous les malheurs de l’humanité — du nouveau à l’ancien 
monde, où «les choses nécessaires à la vie humaine» — ainsi affir- 
mait-on déjà en ce temps 14 — «chaque jour davantage montent 
de prix, tandis que la pauvreté des gens devient sans cesse plus 
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grande» (1). Ceci est un reflet évident, dans le domaine littéraire 
aussi, d’une situation économique anormale et de la mentalité 
du temps. 

Par un étrange concours de faits et d’idées réapparurent des 
éléments défavorables à la réalisation du régime-or, que l’on 
croyait impropre à remplir les mêmes fonctions que par le passé 
et incapable de servir de base à l'établissement d’une politique 
dirigée. En effet on croyait qu’il fallait préférer le billet à la 
monnaie métallique, grâce à une plus grande possibilité d’en 
varier la quantité selon les exigences de la vie économique et 
en tenant compte des circonstances accidentelles. 

Mais si le problème de l’or, après la phase critique de 1931, 
peut désormais être considéré comme dépassé — le régime-or 
étant dans sa forme moderne imparfaite limité seulement à quel- 
ques pays — on ne doit certainement pas négliger les problèmes 
monétaires d’aujourd’hui, du fait même que le délicat mécanisme 
du «gold standard» ne peut plus fonctionner en l’absence de 
conditions normales de vie économique dans le monde interna- 
tional et il n'en faut pas moins chercher une nouvelle organisa- 
tion monétaire efficace remplaçant l’ancienne. Les problèmes 
monétaires qui se posent présentement aux savants et aux hommes 
d'Etat, en vue de la formation d’une Fédération Européenne, 
sont particulièrement importants, surtout si l’on tient compte 
de la situation actuelle de déséquilibre dans les domaines éco- 
nomique, Commercial et monétaire internationaux. Il ne faut 
done pas négliger une telle situation pour affronter la solution 
du difficile problème d’une coordination des nombreux systèmes 
monétaires et de la création d’un régime unitaire avec une mon- 
naie commune, la monnaie européenne, programme dont la réa- 
lisation à depuis longtemps préoccupé les savants. 

Une telle coordination est d’importance extrême pour la réa- 
lisation du programme d’unification monétaire et de la durable 
adoption d’une monnaie unique. L’absence d’une telle condition 
indispensable à la réalisation d’un plan monétaire si hardi fut 
la cause de l’échec des nombreux projets précédents pour l’insti- 
tution d’une monnaie internationale. En fait, ni le plan audacieux 
préparé par la «Royal Commission on international coinage» 
en 1867 et étudié dans ses modalités par JEVONS pour donner à 


(1) T. Boccauni, Ragguagli di Parnaso e pietra di paragone poli- 
tico, Bari, Laterza, 1912, vol. 2°, p. 302. 
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la livre sterling la fonction importante de monnaie internatio- 
nale (1), mi le projet de PARNES selon lequel il aurait fallu pour- 
voir à la circulation interne au moyen d’un papier-monnaie 
national convertible en monnaie internationale (émise en quan- 
tité fixe par une Union des Etats et distribuée entre ceux-ci 
en proportion de chaque circulation nationale) — monnaie inter- 
nationale qui aurait dû servir aux paiements étrangers — ne con- 
nurent aucun succès (2). D’autres propositions récentes, telles 
que celles de WANDERLIP, Président de la National City Bank 
de New York (3) et de Dunpas WHITE (4) — de même que les 
plus récents plans monétaires de WHITE et de KEYNES, ne furent 
pas mieux accueillis. Aucun des programmes d’unification du 
marché monétaire et de création d’une monnaie unique n’a donc 
pu être jusqu’à présent réalisé. De même sont restées dans le 
domaine de l’utopie les propositions plus anciennes tendant à sta- 
biliser la valeur de la monnaie, qualifiée précisément d'«idéale », 
dont nous trouvons des traces fréquentes dans les ouvrages des 
économistes italiens du 18ème siècle, qui d’après une conception 
naïve voulaient que cette monnaie (formée de cuivre «qui ne 
change jamais») (5) garde une valeur invariable parmi les nom- 
breuses autres «variées et changeantes », expression sincère du 
vif désir existant déjà à cette époque de posséder une mesure 
stable des valeurs, tout à fait indépendante de l’appréciation ou 
de la dépréciation des métaux précieux et d’avoir un régime 
monétaire basé sur une seule unité monétaire (6). 

Mais si les projets, utopiques dans le temps le plus éloigné, 
plus élaborés ensuite, mais cependant toujours peu pratiques et 
concrets, n’ont pu trouver jusqu'ici une réalisation effective et 


(1) W. S. Jevons, Investigations in currency and finance, Londres, 
1884, pp. 246 et suiv. 

(2) A. Lorta, Zl valore della moneta, « Biblioteca dell’ Economista », 
série IV, vol. 6-7-8, pp. 151. 

(3) A. Lussé, La réconstruction économique en Europe: chimeres et 
réalités, « Economiste Français» du 14 Janvier, 1922, pp. 33 et suiv. 

(4) J. Dunpas WHITHE, A gold weight as the international unit of 
value, « The Economic Journal », Septembre 1921, pp. 395 et suiv. 

(5) C. A. Broggia, Trattato delle monete, « Scrittori Classici di Eco- 
nomia Politica (Custodi)», tome V, p. 113. Và, 

(6) A. Garino Canina, Dalla moneta «ideale» degli economisti ita- 
liani del secolo XVIII al moderno cartalismo monetario, « Scritti vari di 
Economia e Finanza », Tarin, 1952, pp. 178 et suiv. 


durable, il faut voir maintenant comment pourra étre réalisée 
l’idée de créer la coordination des différents systèmes monétaires 
et l’unification du marché monétaire dans une Europe Fédérée, 
basée sur une monnaie commune. 

C'est à dessein que j'ai rappelé dès le début de cette con- 
férence les graves défauts d’équilibre existant même actuelle- 
ment dans le domaine économique et surtout dans la vie monétaire 
internationale; j'ai insisté sur la nécessité de chercher à éliminer 
ces déséquilibres ou d’en réduire au moins la gravité, cette con- 
dition étant essentielle pour réaliser n’importe quel projet de 
coordination des systèmes monétaires particuliers des Etats mem- 
bres de l’Europe Fédérée. Il faut donc examiner les aspects les 
plus saillants d’une telle situation et il ne sera pas sans intérêt, 
je pense, de donner d’abord un rapide coup d’eil à la situation 
actuelle du commerce extérieur et à la balance des paiements 
internationaux de l’Europe Occidentale, au cours de ces der- 
nières années. 

La grande expansion, aussi bien en valeurs qu’en volume, 
du commerce mondial, qui a eu lieu en 1951 s’est arrêtée en 1952; 
durant cette année, la valeur globale des importations et des 
exportations des pays pour lesquels on a des données, a diminué 
de 3%, c’est-à-dire de 158 à 153 milliards de dollars (1). L’année 
1953 marque également une expansion moindre du commerce exté- 
rieur par rapport à 1951, bien qu'elle laisse apparaître quelque 
amélioration eu égard à l’année précédente. Pour l’Italie surtout, 
le déficit de la balance commerciale à été considérable (556,9 mil- 
liards de lires pour 1953), avec une petite diminution sur le 
niveau du déficit 1952 (582 milliards). 

La situation de la balance commerciale de l’Italie s’est encore 
un peu améliorée pendant le premier trimestre de l’année cou- 
rante surtout en ce qui concerne la zone du dollar. Mais si elle 
s’est améliorée pour l'Italie, ainsi que pour presque tous les 
autres pays de l’Europe occidentale (2), par contre on doit consta- 


(1) Banca dei Regolamenti Internazionali, Ventitreesima Relazione An- 
nuale (1% Avril 1952 - 31 Mars 1953), Genève, 8 Juin 1953, p. 97. 

(2) L’ Europe, aux frais des consommations et des investissements, avait 
déjà sensiblement amélioré sa situation par rapport aux échanges avec les 
Etats-Unis; en effet, selon |’ « Economist» (27 Janvier 1953, p. 893), on 
pourrait considérer que le déficit en dollars de l’ Europe était passé de 7 
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ter une certaine aggravation de la situation de l’Italie par rapport 
à la zone de l’Union des Payements Européens. A cause de l’amé- 
lioration de nos exportations vers les Etats-Unis, on remarque 
quelques contractions de notre balance des paiements, dont le 
déficit reste cependant toujours considérable (190,2 milliards de 
lires en 1953, en tenant compte des aides américaines évaluées 
à 133,1 millions de dollars) (1). Mais on peut constater une cer- 
taine amélioration de la balance des payements de l’Italie si l’on 
compare les données concernant 1953 avec celles des années pré- 
cédentes, et on espère que l'amélioration pourra continuer. 
Toutefois, si une certaine reprise de nos exportations s’est véri- 
fiée par rapport à la zone du dollar, une analyse de nos courants 
commerciaux par zone monétaire met en évidence en même temps 
expansion de nos achats et une petite contraction des ventes 
en U.E.P. Un tel état de choses a d’évidentes répercussions égale- 
ment sur notre situation auprès de l’U.E.P. Notre balance des 
payements accusait effectivement en Mars dernier un déficit assez 
considérable (143,3 millions de dollars), qui cependant résulte 
temporairement réduit à cause du prêt de 22.900.000 dollars, 
fait à l’Italie par la Suisse. La situation de l’Italie auprès de 
1”U.E.P. ne s’est pas améliorée en Avril (172 millions de dollars 
de déficit); mais la situation de la France et du Royaume-Uni est 
aussi assez grave. En effet, les déficits de la France (881,4 millions 
d’unités de comptes, équivalent au dollar des Etats-Unis), et du 
Royaume-Uni (712,8 millions) étaient en Avril encore très consi- 
derables. Parallèlement, la situation de l’Allemagne Occidentale 
(avec un excédent de 1.034,9 millions d’unités de comptes), de la 
Belgique et du Luxembourg (385,5 millions) et des Pays-Bas 
(329,9 millions) s’est sensiblement améliorée. 

Le déséquilibre vraiment important, dans la situation auprès 
de l’U.E.P. des différents Etats-membres, nous donne une idée 


milliards en 1947, à 3 milliards vers la moitié de 1952. Cette amélioration 
a continué encore pendant la dernière année. 

En effet, alors que dans le deuxième trimestre 1952 le compte marchan- 
dises, services, donations et capitaux privés de l’Europe par rapport à l’année 
1951, montrait un déficit de 58 millions de dollars, dans la deuxième tri- 
mestre de l’année passée il présentait un actif de 212 millions de dollars. 
(Nations Unigs, « Bulletin Economique pour l’Europe », Genève, Novembre 
1953, pp. 55). 

(1) G. DeLL’AMore, /l commercio estero nel quadro della politica eco- 
nomica italiana, Milan, 1954, p. 19. 
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des conditions de leurs balances des paiements et commerciales. 
Ce déséquilibre pourra être difficilement éliminé, tant que dure- 
ront les contrôles, les complications bureaucratiques et les diffi- 
cultés toujours existantes dans les échanges et dans l’organisa- 
tion monétaire. Il faut encore remarquer á ce propos que les per- 
sistants déficits de la balance commerciale de certains Etats- 
membres risquent de provoquer le maintien ou méme, en certains 
cas, l’aggravation des restrictions de change et de commerce 
entre les différents pays. 

Il faut rappeler, en même temps, les préoccupations mo- 
nétaires bien justifiées de plusieurs Etats, la nette amélioration 
du mark et de la livre sterling. En effet, la balance commerciale 
de l’Allemagne Occidentale montrait à la fin de 1953 un actif 
de 2,5 milliards de marks, grâce surtout au progrès sensible qui 
a eu lieu dans l’économie allemande : la monnaie allemande a at- 
teint presque la parité officielle. La livre sterling elle-même peut 
être considerée presque une monnaie forte. En effet, la livre ster- 
ling transférable bilatérale, à la fin de l’année passée, était 
cotée à New York 2,765 dollars environ, soit approximativement 
99% de sa valeur officielle (2,80 dollars) et elle à atteint actuel- 
lement presque la parité officielle, bien que la cote des autres 
types de livre sterling soit encore inférieure à la parité. 

La situation de déséquilibre dans le domaine monétaire et 
dans les échanges commerciaux, le manque de coordination dans 
les différents systèmes monétaires nationaux et la fermeté diffé- 
rente des monnaies paraissent aggravés par les difficultés bien 
connues des budgets souvent déficitaires des divers Etats. Ces 
chiffres, qui selon Goethe ne gouvernent pas, il est vrai, le mon- 
de, mais font bien connaître avec quel discernement ce dernier 
est administré: ces chiffres de budget indiquent une situation 
générale tout à fait défavorable, exception faite cependant pour 
quelques rares pays. Il faut rappeler ici le budget fédéral des 
Etats-Unis, qui pour l’année fiscale 1953 a montré un passif de 
9,4 milliards de dollars, passif qui, pour un pays riche tel que 
l’Amérique du Nord, ne peut inquiéter si l’on tient compte surtout 
qu’une partie du déficit est due aux aides financières apportées 
aux Etats étrangers. En effet, le budget prévu pour 1954, de 
même que celui envisagé pour 1955, laissent espérer une progressi- 
ve compression du déficit. Mais pour les pays qui disposent de 
ressources bien moindres et dont la structure et la consistance 
financière sont faibles, le déficit budgétaire peut toujours donner 
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lieu à des préoccupations pour leur avenir monétaire, dans la 
crainte surtout d’avoir à recourir à des accroissements de circu- 
lation, pour le solde du budget lui-même ou de la balance des 
paiements. Il n’est pas nécessaire de poursuivre plus loin l’exa- 
men de la situation des échanges étrangers, des conditions mo- 
nétaires et de celles du budget de l’Etat des divers pays, pour 
se persuader de la persistance d’un déséquilibre non négligeable 
dans les domaines commercial, monétaire et financier et qui 
accroît les difficultés de réaliser immédiatement les projets d’uni- 
fication monétaire basée sur une monnaie européenne unique. 
Nous pensons que c'est seulement d’une façon progressive qu’on 
pourra parvenir à l’intégration souhaitée de l’Europe Occiden- 
tale, dans le domaine monétaire. Il faut tout de méme examiner 
les principaux projets formulés jusqu'ici pour l’organisation mo- 
nétaire de la future Europe Fédérée, dans le but de discerner 
ceux qui sont profitables et pour mieux connaître les difficultés 
à affronter. 

Un projet intéressant de création d’un vaste système moné- 
taire de l’Europe Fédérée a été présenté au Congrés International 
pour l’Etude des Problèmes Economiques de la Fédération Eu- 
ropéenne, qui a eu lieu à Gênes en Septembre 1952. On a remar- 
qué que le régime-or, irréalisable à l’époque actuelle, comme on 
sait, dans la plus grande partie des pays, présenterait aussi les 
inconvénients d’une élasticité insuffisante et surtout ne permet- 
trait pas une politique monétaire apte à diriger la vie écono- 
mique nationale. Un contrôle trop rigide des dépenses et de la 
politique monétaire du pays étant dangereux, on souhaite une 
vaste coordination monétaire européenne. 

On voudrait créer un régime monétaire fédéré, qui puisse 
associer au mécanisme propre du régime-or quelques-unes des 
caractéristiques de la politique monétaire dirigée, sous le con- 
trôle évidemment de l’autorité monétaire fédérée. 

Pour atteindre ce but il faudrait tout d’abord établir une 
unité de mesure commune des valeurs, le «franc européen»; ses 
rapports avec l’or, variables dans certaines limites, devraient 
être établis et reconnus par le Fonds Monétaire International. Il 
faudrait de plus accorder les politiques monétaires interne et 
externe de la Fédération. 

Il serait également nécessaire de résoudre le difficile problè- 
me de régler les revenus monétaires ou la demande totale en 
fonction des possibilités du système productif, de façon à assurer 
à chaque pays la production optima et la stabilité des prix. 
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L'autorité monétaire devrait aussi développer une action in- 
tense conforme aux intérêts particuliers de chaque pays et 
aux tendances de la politique économique générale. 

En ce qui concerne enfin les rapports monétaires externes 
de la Fédération, il foudrait arriver à une cotation unique des 
changes extra-européens et à une seule balance des paiements de 
l’Europe Occidentale. 

L'autorité monétaire devrait enfin intervenir pour régulariser 
les cours des changes dans les limites prévues par des achats et 
des ventes de devises étrangères. Elle devrait se proposer aussi 
le but de la formation d’une importante réserve d’or et de de- 
vises appréciées. L'autorité monétaire devrait en outre exercer 
un contrôle particulier sur les investissements privés et publics, 
sur les changes, sur la politique commerciale, etc... des pays 
membres. 

Une marge d'autonomie devrait néanmoins être permise à 
chaque «district fédéral»: ainsi, sous le contrôle de l’autorité 
monétaire fédérée, les banques mationales des différents pays 
pourraient conserver le rôle important du financement de l’éco- 
nomie de chaque «district fédéral». Naturellement, dans une 
phase ultérieure du développement de l’organisation unitaire de 
l’Europe fédérée, on devrait arriver également à coordonner les 
budgets publics et ceux des instituts d’émission de chaque pays 
membre, comme aussi leurs politiques commerciales et du 
crédit (1). 

En même temps que le projet monétaire rapporté plus haut, 
qui représente le point d’arrivée définitive de l'intégration euro- 
péenne en ce qui concerne la circulation, on a proposé également 
d’autres projets de réforme de la situation monétaire actuelle, 
projets tendant vers une situation plus equilibrée dans le domai- 
ne commercial et monétaire des divers pays de l’Europe Occi- 
dentale. En réalité, pour obtenir la convertibilité intégrale des 
devises de chaque pays, condition indispensable pour toute inté- 
gration monétaire, il faudra réaliser d’abord l’assainissement mo- 
nétaire, ainsi que l'équilibre, au moins relatif, de la balance 
commerciale des Etats adhérents. Ceci ne pourra évidemment 


(1) R. Mossé, Système et politique monétaires de l'Europe Fédérée, 
« Actes du Congrés International pour l'Etude des Problèmes Economiques 


de l’Europe Fédérée », < Economia Internazionale », Gênes, Février-Mars 
1953, pp. 175 et suiv. 
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pas être obtenu sans l'élimination de toutes les formes de bila- 
téralisme dans les paiements internationaux, des restrictions du 
commerce extérieur et des contróles des changes. En effet, le 
projet d'intégration monétaire de l’Europe Fédérée du Professeur 
TRIFFIN de l’Université de Yale, propose la réalisation du système 
d’amélioration graduelle de la situation actuelle (1). On a aussi 
proposé de former une sorte de «pool» des devises appréciées et 
de chercher á éliminer par des compensations réciproques entre 
les différents Etats fédérés, l’insuffisance, souvent considérable, 
pour certains d’entre eux, de dollars et autres devises appréciées. 
Un dépôt en or, formé de contributions américaines et européen- 
nes devrait même vaincre les difficultés monétaires transitoires 
des pays dépourvus de ces devises recherchées et servir à régu- 
lariser les cours des changes par les emprunts appelés «de transi- 
tion», qui pourraient être favorisés par l’intervention opportune 
du Fonds Monétaire International et du Comité de Direction de 
l’Union Européenne des Paiements. 

On a aussi remarqué que l’adoption d'une nouvelle unité 
monétaire (que l’on pourrait appeler «interfranc » ou «franc eu- 
ropéen ») devrait entraîner, par elle même, le désir général d’évi- 
ter l’inflation interne ainsi que la dévaluation de la monnaie des 
différents Etats à cause de la résistance psycologique, que l’in- 
flation et la dévaluation soulèveraient en produisant la perte du 
privilège d'intercirculation de la monnaie de chacun des pays 
en cause. 

Pour cette raison l’adoption d’une monnaie commune devrait 
constituer un facteur extrêmement influent dans la direction des 
politiques nationales (2). 

Il est clair que l’émission d’une monnaie commune est in- 
concevable sans un minimum de fédération politique et que sa 
principale portée pratique serait de contraindre les pays membres 
récalcitrants à restaurer leur propre monnaie. Mais il faudrait 
tout d’abord réaliser la restauration des monnaies des différents 
pays, tandis que jusqu’à présent, malgré le progrès déjà fait 
dans le domaine monétaire international, on n’a encore réussi à 
réaliser ni une restauration monétaire générale, ni le retour à 


(1) R. Trirrin, Système et politique monétaires de l’Europe Federee, 
« Actes du Congrès International pour l’Etude des Problèmes Economiques 
de l’Europe Fédérée », « Economia Internazionale » citée, pp. 207 et suiv. 

(2) Dotation Carnegie pour la paix internationale: 1” intégration écono- 
mique de l'Europe, Presse Universitaire de France, Paris 1953, p. 178. 


494 Attilio Garino Canina 


un équilibre satisfaisant des échanges internationaux. Il faut 
d’ailleurs considérer l’émission d’une monnaie commune plutôt 
comme le point d'arrivée que comme le point de départ d’une 
réforme monétaire internationale. 

Le problème de la stabilisation monétaire de la Fédération 
Européenne doit être considéré sous deux aspects: d’une part, 
celui de l’unification des systèmes monétaires des pays de l’Eu- 
rope Occidentale par l'institution d’une monnaie et la coordina- 
tion de toute sa vie commerciale et de toute sa politique finan- 
cière et économique, situation définitive, qui représente le but 
de la réforme souhaitée; d’autre part, celui des mesures néces- 
saires pour favoriser le passage de la phase actuelle de déséqui- 
libre monétaire et des échanges commerciaux à la situation fi- 
nale de coordination des différents régimes monétaires. Les deux 
aspect du problème sont particulièrement intéressants. 

Certes, comme on l’a déjà dit, il est impossible d’introduire 
d’une manière stable un système monétaire unitaire avec une 
monnaie unique pour tous les pays de l’Europe Occidentale, tant 
que toutes les difficultés présentes persisteront : les graves res- 
trictions du commerce extérieur, qui donnent naissance à la for- 
mation d’échanges indirects («cross rates») tendant à aggraver 
les déviations des courants commerciaux (1), les contrôles des 
changes, les licences d'importation et d’exportation, les diffé- 
rentes discriminations, l’obligation faite en certains cas aux ex- 
portateurs qui sollicitent une licence pour exporter certaines mar- 
chandises, de vendre également une deuxième marchandise pour 
laquelle la demande est très faible. Tout ceci tend nécessairement 
à diminuer l’élasticité du marché. 

A ce propos, on ne doit pas oublier que la nécessité d’inten- 
sifier les échanges est déterminée non seulement par l’exigence 
d’un retour à une situation d’équilibre commercial sur le plan 
international, mais aussi par d’autres raisons très importantes : 
l'obligation de faire face au manque, que l’on entrevoit déjà, de 
produits alimentaires dont la production est revenue à peu près 
au niveau d'avant guerre, tandis que la population a augmenté 
de 10%. Comme on prévoit pour 1960 une augmentation ultérieure 


(1) A. Garino Canina, Cambi indirelti, accordi bilaterali e scambi 
commerciali, « Actes officiels du Congrés international de parlamentaires et 
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de la population de 11% par rapport à l’actuelle (1), si l’on veut 
éviter (je ne dirai pas la famine dans le monde, comme quelqu'un 
en exprimait la crainte), mais toute préoccupation d’insuffisance 
de produits alimentaires, il faudra évidemment accroître la pro- 
duction et surtout libérer largement les échanges de façon qu’ils 
puissent tendre vers l'intégration économique d’une aire la plus 
grande possible. 

Mais la situation actuelle en ce qui concerne l’equilibre mo- 
nétaire et des échanges dans le domaine international est mal- 
heureusement encore bien loin de celle dont nous souhaitons la 
réalisation très proche. 

Il est vrai que le Royaume-Uni à accordé à partir du 22 Mars 
dernier le transfert de la livre sterling à plusieurs pays, qui, ne 
faisant partie ni de la zone sterling ni de celle du dollar, ne 
jouissaient pas des avantages des comptes transférables, de sorte 
qu’on a mis fin à des centaines de conventions bilatérales. 

Mais bien que les précédents 57 types de livres sterling, 
différents les uns des autres à cause de la différente possibilité 
de réalisation de la devise anglaise, soient maintenant réduits 
à 4 seulement, une considérable quantité d’autres restrictions 
de change et de commerce extérieur existe malheuresement encore 
en Europe, et je passe sous silence la politique des changes mul- 
tiples actuellement en vigueur pour différents pays de l’Amerique 
Gu Sud. Il est donc indispensable de prendre plusieurs mesures 
pour atteindre l’unification monétaire souhaitée. Mais, tout en 
réalisant de telles réformes, il ne faudra jamais négliger de tenir 
compte des liaisons étroites existant entre l’équilibre des balances 
commerciales et des paiements internationaux et la situation éco- 
nomique générale de chaque pays. 

Une des plus importantes mesures à prendre pour atteindre 
l’unification monétaire est sans doute celle des libérations des 
échanges. Evidemment, les libérations devront être accordées 
loyalement par tous les Etats, tandis qu’aujourd’hui les diffé- 
rences entre les politiques commerciales des pays d'Europe sont 
considérables. En effet, à la fin de 1953 on a eu, il est vrai, un 
pourcentage moyen de libérations de 75% pour tous les pays de 
l’Organisation Economique de la Communauté Européenne 


(1) Voir à ce propos les données rapportées par U. Papi de l Université 
de Rome dans son discours, du 11 Février de l’année courante, dont on 
peut lire un résumé dans «24 Ore» du 11 Février 1954; ainsi que les 
données provenant du « Population Reference Bureau Report » de Washington. 


496 Attilio Garino Canina 


(O.E.C.E.), chiffre considéré globalement, (contre un pourcen- 
tage de 71% à la fin de Juin de la même année); mais ces libé- 
rations ont été accordées dans des proportions bien différentes 
d’un Etat à l’autre: pour l'Italie, le pourcentage a été de 99,70; 
pour l’Allemagne Occidentale de 92, tandis que pour le Royaume 
Uni on à à peine atteint 75,30%. La France, qui, après une lon- 
gue période pendant laquelle la libération des échanges en ce 
qui concerne les importations n’avait pas dépassé 8% et plus 
tard 18%, a élevé le pourcentage à 53% à partir du mois d’Avril, 
mais il faut en outre tenir compte des droits de compensation 
et d’autres formes de protectionnisme plus ou moins manifestes 
récemment accordées par la France. 

Mais à ce propos il ne faut cependant pas croire que l’arti- 
fice, auquel plusieurs Etats ont recours, de limiter les importa- 
tions puisse servir à résoudre de façon stable les difficultés qui 
dérivent des déséquilibres de la balance. En effet, une telle limi- 
tation des importations peut apporter quelque soulagement tem- 
poraire à la balance des paiements, mais elle se retourne tôt ou 
tard contre le pays qui a introduit de telles restrictions, comme 
le démontre la récente expérience de la France et de l’Angleterre : 
la production, dans ces pays, a augmenté moins rapidement que 
dans ceux qui avaient suivi une politique de larges libérations et 
en certains cas elle a méme diminué (1). 

Ces libérations devront ensuite étre accordées en évitant na- 
turellement les formes de protectionnisme plus ou moins mani- 
festes qu’on emploie aujourd’hui, quand on réalise une politique 
de double prix en faveur des pays importateurs, ou bien une 
politique tendant à faciliter l’exportation d’une manière plus ou 
moins déguisée. I] faudra empêcher également les formes de pro- 
tectionnisme actuelles, au moyen de discriminations fiscales ou 
de droits de compensation, ces derniers consistant en un impôt 
additionnel tendant à balancer la taxation plus grave à laquelle 
la marchandise aurait été soumise si elle avait été produite dans 
le pays. Les formes de protectionnisme déguisées sont parfois 
réalisées au moyen de la soi-disant «ristourne» à l’exportation, 
c’est-à-dire en accordant à l’exportateur la franchise ou bien le 
remboursement d’une somme ultérieure pour les impôts payés non 


(1) C. Bresctani-Turroni, L'assicurazione e il finanziamento dei cre- 
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par celui-ci, mais par d’autres entreprises dans les phases anté- 
rieures de fabrication. Si on ne peut masquer avec des for- 
mes déguisées de protectionnisme les libérations promises, il 
faut aussi éviter les manoeuvres particulières de crédit au profit 
des entreprises exportatrices. 

Ces libérations devront enfin être étendues non seulement 
aux marchandises et aux services, mais aussi à la main-d'oeuvre, 
en rendant possible une distribution rationnelle des facteurs de 
production capables d’augmenter le rythme de la productivité 
et du progrès économique. 

Il est évident qu’on ne pourra réaliser l’abolition des bar- 
rières douanières que d’une manière graduelle, si l’on tient 
compte surtout des exigences des pays à développement écono- 
mique arriéré et qui pourraient trop se ressentir d’un rapide 
changement de politique commerciale (1). Il faudra aussi chercher 
à harmoniser les différentes politiques monétaires nationales en- 
tre elles et avec la politique monétaire fédérée, la politique fiscale 
et des charges sociales des différents Etats. 

Les autorités fédérées devraient, en outre, tâcher de mettre 
fin à toutes les formes de «dumping» provenant de la déprécia- 
tion de la monnaie et persuader les gouvernements de ne pas faire 
face aux frais pour les travaux publics, dans le but de réaliser 
une politique du plein emploi, grâce à un élargissement de la 
circulation, mais en ayant recours, au contraire, aux emprunts 
et aux impôts. 

C'est seulement au moyen d’un système monétaire interna- 
tional basé sur un équilibre économique et commercial assez du- 
reble, que l’on peut espérer introduire de façon stable la monnaie 
européenne substituée aux monnaies nationales, en rendant plus 
faciles et commodes les contrats et toutes les relations d’affaires 
entre les différents pays. Mais comme parmi ceux-ci il en est 
dont la situation économique et financière est encore assez dif- 
ficile, il faudra les aider par des moyens divers. Dans les périodes 
de conjoncture cyclique défavorable ou seulement dans les phases 
de conjoncture saisonnière, il sera particulièrement utile d’accor- 
der des prêts aux pays qui se trouveront dans une situation dif- 
ficile pour régler le solde de leur balance et maintenir stable la 
valeur de leur monnaie. On devrait aussi tâcher d’accélérer et 


(1) UmireD Nations, Economic Survey of Europe since the War, 
Genève, 1953, pp. 218 et suiv. 
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d'intensifier la formation de réserves monétaires en tablant sur 
le sentiment de solidarité des Etats fédérés. De telles mesures 
pourront également être utiles dans le cas où la situation de dé- 
ficit de la balance commerciale de l’Europe et de la zone du dollar 
en général se prolongerait. Ce déficit pour l’Italie, comme pour 
d’autres pays de l’Europe Occidentale, a été récemment atténué 
en grande partie. Mais si un tel déficit venait de nouveau à pren- 
dre des proportions considérables, il faudrait penser à réduire 
les importations européennes de la zone du dollar, en tâchant 
d’augmenter les exportations vers cette zone, en intensifiant en 
même temps les échanges entre les pays de l’Europe Occidentale. 
Il est évident que s’il s’agissait de variations dans la distribution 
géographique des importations et des exportations, il faudrait tenir 
compte également de l’influence que de telles variations dans la 
direction du commerce extérieur pourraient exercer sur les prix 
intérieurs et, par le moyen des variations du coût de la vie, sur 
la circulation et sur la fermeté de la monnaie des différents pays. 
Il serait également utile, pour réduire les inconvénients d’un éven- 
tuel manque de dollars, d'envisager la coordination avec le Fonds 
Monétaire International de l’U.E.P. (1). 

Les réformes qui tendent à une opportune coordination écono- 
mique et monétaire entre les Etats membres, présupposent évi- 
demment une collaboration plus étroite entre les Gouvernements 
et surtout entre le Trésor, les Banques Centrales et les autorités 
fiscales, afin de mieux organiser la politique monétaire des 
divers pays. 

Les problèmes monétaires se révèlent intéressants et particu- 
liérement importants, non seulement en ce qui concerne les condi- 
tions nécessaires pour réaliser l’unification souhaitée, dans le do- 
maine de la circulation de l’Europe Fédérée, mais aussi sous 
certains aspects des modalités du futur réglement monétaire. 

Sûrement, les difficultés les plus grandes résultent de la trans- 
formation de la situation actuelle de déséquilibre économique et 
particulièrement commercial et monétaire, en celle d’équilibre, au 
moins relativement stable, et du passage à une coordination ou 
mieux à l’harmonisation de la politique monétaire, commerciale, 
fiscale et économique des pays adhérents condition indispensa- 
ble à la réalisation d’une intégration européenne durable. Mais cer- 


(1) A. Garino Canina, Dalla moneta aurea a quella europea, « Ri- 
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tains problèmes concernant la future unification des systèmes mo- 
nétaires nationaux me sont certes pas négligeables. 

Un problème préliminaire consistera à examiner si, lorsqu’on 
pourra introduire une monnaie unique, il sera préférable de main- 
tenir encore pendant quelque temps une double circulation, la 
circulation des monnaies nationales et celle de la monnaie fédérale 
- problème posé récemment par quelques auteurs (1). Mais à ce 
propos, on peut remarquer que, puisque de nombreuses expériences 
ont mis en évidence qu'il est impossible de garder en même temps 
en circulation deux monnaies ayant toutes les deux force libéra- 
toire mais différentes capacités d’achat, il sera préférable d'adop- 
ter la monnaie européenne, aussitôt que la situation économique 
internationale le permettra, en éliminant le plus tôt possible toute 
autre circulation. 

Un autre problème auquel l’unification du régime monétaire 
et l’introduction d’une monnaie unique pourraient donner naissan- 
ce, est celui des rapports entre la monnaie-argent européenne (le 
«franc européen » ou l’«interfrane ») et la monnaie-or dans la zone 
du dollar — dans le cas où des variations dans le pouvoir d’achat 
du noble métal ou du métal blanc, provoquées par l’établissement 
d’une sorte de bimétallisme imparfait, se présenteraient. Ce pro- 
blème n’est absolument pas urgent ni aussi grave que celui qui 
avait surgi dans les siècles passés, lorsque le bimétallisme était 
un régime monétaire largement adapté et que de graves répercus- 
sions dérivaient des profondes et sensibles variations des rapports 
entre la valeur des deux métaux. On sait en effet que dans les pays 
où le bimétallisme imparfait était en vigueur, lorsque des varia- 
tions sensibles de la valeur d’une des deux monnaies survinrent, 
ce bimétallisme ne put plus fonctionner et se transforma en un 
type monétaire alternatif. De graves déséquilibres surgirent dans 
le domaine de la circulation comme dans celui du commerce exté- 
rieur. Un exemple classique de ce phénomène nous est offert par 
les Indes entre 1893 et 1899. Pendant cette période, par suite des 
sensibles variations dans les rapports entre la valeur de l’or et de 
l'argent, de graves déséquilibres se produisirent dans la valeur 
des deux monnaies or et argent, dans les rapports entre métal brut 


(1) R. Mossé, Système el politique monétuires de l’Europe Fédérée, 
« Actes du Congrès International pour l’ Etude des Problèmes Economiques 
de la Fédération Européenne », « Economia Internazionale » citée, p. 180. 
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et monnaie correspondante et, enfin, des altérations considérables 
dans les courants commerciaux (1). 

Déjà auparavant, vers 1848, avec la dévaluation du noble mé- 
tal par suite de la découverte de vastes territoires riches en or, 
en Californie et en Australie, comme il était avantageux de fondre 
l’argent, celui-ci finit par disparaître en grande partie de la cir- 
culation, tandis que l’or subissait la même vicissitude du fait de 
l’épuisement des mines aurifères (après 1870). On sait aussi que 
les unions monétaires ne purent résister aux répercussions des 
grandes variations de valeur de l’argent d’abord, de l’or ensuite. 

Les différents problèmes que posera l’unification du système 
monétaire international une fois réalisée, sont sûrement très inté- 
ressants. Mais à l’heure actuelle, ceux encore irrésolus, qui se ré- 
fèrent à l’organisation efficace de marchés monétaires unifiés et 
à la création d’une monnaie unique, revêtent, comme on l’a déjà 
remarqué, un caractère d'importance et d’urgence tout à fait par- 
ticulier. Les difficultés que l’on aura à vaincre pour réaliser l’in- 
tégration monétaire de l’Europe Fédérée sont ainsi nombreuses et 
importantes, mais les avantages qui en découleront seront aussi 
nombreux et importants. 

En effet, il serait non seulement très utile et pratique de pou- 
voir développer toutes les rélations d’affaires et effectuer toutes 
les négociations, ayant une unique mesure des valeurs (et ceci, 
quoique, n’étant pas une condition indispensable, faciliterait ce- 
pendant les échanges), mais on éliminerait en même temps le dan- 
ger du «dumping » qui dérive des primes à l’exportation ou éven- 
tuellement à l’importation, provenant de la dépréciation de la 
monnaie, l’unification du marché européen étant basée sur une seu- 
le mesure des valeurs. 

Dans une économie unifiée, non seulement pour la liberté des 
échanges mais aussi pour le système monétaire, on aurait aussi 
l’avantage considérable de pouvoir transférer les capitaux, de les 
distribuer ou de les employer d’une façon conforme aux exigences 
des Etats-membres de la Fédération. En effet, on ne rencontrerait 
plus les obstacles qui entravent aujourd’hui le libre mouvement 
de l’épargne. Ces obstacles proviennent des mesures limitatrices 
de certains pays, de la moindre sûreté des investissements (due 
dans quelques cas à la crainte d’une dépréciation ultérieure de la 


(1) A. Loria, J! valore della moneta, « Biblioteca dell’ Economista », 
vol. cité, pp. 106-113. 
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monnaie et à des réformes monétaires dangereuses), de l’appréhen- 
sion d’une onéreuse charge fiscale ou bien encore de raisons d'ordre 
politique et social. Les effets bienfaisants d’une distribution ration- 
nelle des capitaux et d’autres facteurs de production sont trop évi- 
dents pour que je doive les rappeler ici. Nous nous souvenons tou- 
jours des graves inconvénients dérivant des transferts de capitaux, 
dans des périodes de vie monétaire profondément troublées; de 
l’émigration au cours des dernières guerres, de capitaux liquides 
d’un continent à l’autre, dans la recherche d’un investissement 
sûr ; des profondes altérations survenues à certaines époques entre 
emprunts à courte et à longue échéance. De ce fait, dans certaines 
périodes de graves appréhensions pour l’avenir, on témoigna d’une 
vraie aversion à l’égard des investissements de capitaux; ce fut 
là un vrai «chômage» de capitaux, pour employer l’expression 
typique de Liesse (1). L’avantage considérable d’éviter les trans- 
ferts de capitaux pour les raisons qu’on vient de rappeler, ne se- 
rait pas le seul. On aurait également lavantage d’éliminer les 
mouvements effectués par les capitalistes et les banquiers, dans 
l'intention de spéculer sur la différence de change. Les transferts 
exécutés dans l’espoir de gagner sur les écarts entre les taux d'in- 
térêts des pays communicants n'auraient qu’une importance abso- 
lument négligeable. 

Avec les avantages déterminés par l’élimination des transferts 
anormaux, des spéculations sur le change, des fuites de capitaux 
dues aux appréhensions d’ordre politique ou économique, on pour- 
rait aussi réaliser, du moins dans le domaine de l’Europe Fédérée, 
une distribution plus naturelle de la main-d'oeuvre ainsi que des 
capitaux, dans l'intérêt des pays économiquement arriérés parti- 
culièrement, mais aussi et surtout du progrès économique dans 
un monde plus libre et plus prospère. Les transferts de capitaux 
et leur investissement selon les exigences de la vie économique dans 
les différents Etats de l’Europe Fédérée, pourraient être facilités 
également par l’unification du marché européen sous l’aspect fiscal, 
en mettant fin, ou du moins en réduisant sensiblement, les cas de 
double imposition qui ont lieu actuellement, précisément à cause 
du conflit des mesures législatives différentes d’un pays à l’autre. 
La coopération internationale en matière d’impôts, basée d’une 


(1) A. Garino Canina, Le « gold standard» et son avenir dans les 
rupports internationaux, « Recueil des Cours de l’Académie de Droit In- 
ternational de la Haye», tome LVI (1936-II), Paris 1936, p. 482. 
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part sur la collaboration des législateurs et, d'autre part, sur la 
liserté des mouvements de capitaux, donnant la possibilité de réa- 
liser la meilleure des distributions de richesses entre les diverses 
utilisations présentes et futures, évitera donc les préjudices qui 
dérivent actuellement des cas fréquents de double imposition et 
aussi ceux, plus graves, dus à l’altération de la distribution nor- 
male et naturelle des différents facteurs de production. 

La situation nettement favorable au progrès économique que 
j'ai cherché à esquisser serait sûrement une source de grands avan- 
tages, si l’intégration venait à s’étendre non seulement à l’Europe 
Occidentale, mais encore à des aires plus vastes; en effet, les 
effets favorables seront d’autant plus importants que le rayon d’ac- 
tion de la coopération internationale sera plus grand. 

La réalisation d’une Europe fédérée et prospère sera déjà 
néanmoins une victoire remarquable et souhaitée sur toutes Îles 
formes d’égoîsme et d’étroitesse des rivalités nationales, rivalités 
qui représentent des facteurs évidents d’instabilité politique, donc 
économique, et qui retardent l’évolution du bien-être de la com- 
munauté. Ce sera aussi une grande victoire sur les idées bornées 
existant actuellement au sujet des grands horizons de la vraie ci- 
vilisation, laquelle ne peut être inspirée que par le sentiment de 
la liberté et de la solidarité internationales. 

Ensuite, on pourra penser à élargir les limites de l’Europe 
unifiée. La création de nombreux organismes ayant un caractère 
international, dont on connaît l'importance et l'efficacité dans la 
vie économique, sociale et politique, est bien un signe des temps 
et nous laisse tout espoir en un progrès ultérieur sur la voie diffi- 
cile qu’on est déjà en train de parcourir. Mais on ne pourra vrai- 
ment bâtir cet édifice grandiose de civilisation et de paix, que sur 
la base du sentiment de la solidarité humaine. Une collaboration 
plus sincère et loyale dans les domaines monétaire, commercial et 
fiscal comme dans celui de la politique des communications et des 
transports et, enfin, dans celui concernant les problèmes fonda- 
mentaux du travail, est la condition essentielle pour un progrès 
plus intense et durable vers une nouvelle ère de paix et de justice. 
A ce progrès, il est évident que nous devons consacrer tous nos 
efforts en vue d’un meilleur avenir de l’humanité jusqu'ici trop 
largement éprouvée en son labeur millénaire, par tant de guerres, 
par tant de conflits politiques, économiques et sociaux. 

On ne peut pas oublier enfin que pour faire une Europe Fé- 
dérée, bien que bornée aux domaines monétaire et commercial, 


Problèmes monétaires internationaux d'aujourd'hui et de demain 503 
N E ae 


il faut aussi former une «conscience européenne), qui puisse 
rassembler et unir par des liens idéaux les esprits, dans la per- 
suasion que, malgré les sacrifices temporaires, il est nécessaire de 
mettre toujours plus en valeur l’Europe, cette vieille Europe dont 
l’unité spirituelle, qui a ses racines dans le processus millénaire 
d’élaboration de la civilisation gréco-romaine et chrétienne en celle 
occidentale, doit trouver une expression concrète d’une unité po- 
litique et économique basé sur la solidarité et sur la coopération 
internationales. A cette Europe, inférieure á aucun autre continent 
par la variété, la spontanéité et la grandeur de son esprit spéculatif 
et de son génie artistique, qui donna au monde ses hommes uni- 
versels: philosophes, poètes, hommes de science, artistes, promo- 
teurs de vastes mouvements d’idées, animateurs de foules et guides 
géniaux de peuples, nés de cette terre qui éclaira le monde avec 
tant de lumière, à cette Europe, il faut souhaiter avec une foi sin- 
cère une époque de concorde et de paix, qui lui permette de mar- 
cher dans la voie du progrès et d’avancer sur le chemin si difficile 
conduisant vers une civilisation toujours plus élevée. 


RIASSUNTO 


Problemi monetari internazionali del giorno d’oggi e di domani 


Messi rapidamente in luce i principali contrasti tuttora esistenti nel 
mondo economico internazionale, l'Autore richiama l’attenzione sulla neces- 
sità di fare tutto il possibile per ridurre, se non eliminare, gli attuali anta- 
gonismi, tendendo verso l'alta meta dell’integrazione europea. 

Riferendosi in particolar modo alla situazione monetaria internazionale, 
egli pone in evidenza tutta l’ importanza che essa non solo ebbe durante le 
svariate vicende dei secoli scorsi, ma presenta sovrattutto all’epoca nostra, 
ricordando i tentativi precedentemente fatti per unificare i differenti sistemi 
monetari ed introdurre, in pari tempo, una moneta internazionale. Si sofferma 
quindi a porre in luce l’ opportunità di attuare un migliore coordinamento 
del commercio estero ed un risanamento della situazione monetaria dei di- 
versi paesi, prendendo in esame gli squilibri tuttora esistenti nella vita eco- 
nomica internazionale. 

Dato uno sguardo alla situazione dell’ Unione Europea dei Pagamenti 
(U. E. P.) per quanto si riferisce ai principali Stati, l'Autore esamina 
alcuni progetti relativi all’organizzazione monetaria della futura Europa Fe- 
derata, per vedere quali di essi siano da preferirsi e quali difficoltà ancora 
si debbano superare per poter giungere ad un coordinamento efficiente dei 
diversi sistemi monetari. Egli considera quindi il problema della stabilizza- 
zione monetaria, sia dal punto di vista dell’ unificazione dell’ ordinamento 
monetario attuale e del coordinamento della politica commerciale, monetaria, 
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finanziaria ed economica dei diversi Stati — il che rappresenterebbe la si- 
tuazione definitiva —; e l’altro aspetto, dei provvedimenti e delle riforme, 
cioó, da attuarsi per favorire il passaggio dalla fase attuale di squilibrio 
monetario e degli scambi internazionali ad una situazione di un, almeno re- 
lativo, equilibrio. Dopo un sintetico esame di siffatta situazione, l’ Autore 
conclude affermando di ritenere impossibile introdurre in modo stabile un 
sistema monetario unitario assiso su una moneta comune per tutti gli Stati 
dell’ Europa Occidentale, finchè persisterà l’attuale stato di squilibrio e finchè 
rimarranno ancora in vigore le numerose disposizioni restrittive, attualmente 
esistenti. Egli propone pertanto diverse riforme e svariati provvedimenti atti 
ad agevolare il passaggio dall’attuale situazione a quella di un, almeno 
relativo, equilibrio degli scambi e dei diversi sistemi monetari. Passa, 
inoltre, a considerare alcuni problemi riguardanti la futura unificazione del 
regime monetario dell’ Europa Occidentale, e particolarmente il problema 
riguardante i rapporti, che potrebbero sorgere tra la moneta d’argento europea 
(ossia il «franco europeo» o l’«interfrane >») e la moneta aurea in circola- 
lazione nella zona del dollaro. 

L' Autore mette, infine, in luce i molteplici vantaggi economici, derivanti, 
sotto vari punti di vista, dall’unificazione dei sistemi monetari dell’ Europa 
Occidentale, nella tiducia che, col formarsi di una «coscienza europea >, 
— la quale insieme riunisca con vincoli ideali gli spiriti nella convinzione 
che, nonostante inevitabili sacrifici transitori, sia necessario sempre meglio 
valorizzare questa vecchia Europa, che ha illuminato il mondo di sì viva 
luce, — possa finalmente arridere ad una parte almeno dell'umanità un’éra 
di concordia e di pace, che ad essa consenta ulteriori progressi sul difficile 
cammino della civiltà. 


SUMMARY 


International Monetary Problems of Toduy and Tomorrow 


After a brief survey of the chief differences in the present-day inter- 
national economic world, the author stresses the need for doing everything 
possible to diminish, if not to eliminate, the present divergences with a 
view to approaching the high aim of European integration. 

With particular relerence to the international monetary situation, the 
author underlines their importance not only during the changing course of 
past centuries, but above all also in our own times. He recalls previous 
attempts at unifying the different monetary systems and introducing an 
international currency. He dwells on the advantages of achieving better 
coordination in foreign trade and of improving the monetary situation of the 
various countries. He discusses the present disequilibria in international 
economic life. 

The author then briefly surveys the situation of the European Payments 
Union (E.P.U.) with respect to the principal countries, and examines some 
of the projects relating to the monetary organization of the future Federation 
of Europe, with a view to discovering which of them are preferable and 
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what difficulties remain to be surmounted prior to efficient coordination of 
the various monetary systems. He then considers the problem of monetary 
stabilization, from the point of view both of unification of the existing 
monetary order and of coordination of trade, monetary, fiscal and economic 
policies in the various countries - which would constitute the final situation. 
The author also considers the measures and reforms to be introduced with 
a view to facilitating the passage from the actual situation of disequilibrium 
in currencies and international trade to a situation of, at least relative, equi- 
librium. Having examined the situation, the author concludes that it is in 
his view impossible to introduce, with any hope of stability, a uniform mo- 
netary system based on a common currency for all the countries of Western 
Europe, so long as the present state of disequilibrium continues and so long 
as the now operative numerous restrictive measures remain. None the less, 
the author puts forward suggestions for a number of reforms and measures 
susceptible of facilitating the transition from the present situation to one 
of, at least relative, equilibrium of trade and of the various monetary systems. 
He goes on to consider some problems relating to the future unification of 
the monetary systems of Western Europe, and more particularly the problem 
of the.possible future relations between a European silver currency (such as 
the « European franc» or the « Interfranc >) and the gold currencies of the 
dollar area. 

The author finally describes the numerous economic advantages deriving, 
under various points of view, from a unification of the monetary systems of 
Western Europe. He is confident that a « European consciousness », will 
emerge which, apart from spiritual ties, will unite men's minds also by the 
conviction that, notwithstanding inevitable temporary sacrifices, there is a 
real need for an ever better valorization of this old continent of Europe, which 
has illuminated the world with its brilliant ligbt. Such a common spirit, he 
concludes, will enable at least a part of mankind to look forward to an era 
of harmony and peace which would allow men to progress a little further 
on the difficult path of civilization. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Internationale Waehrungsprobleme der Gegenwart und Zukunft 


Der Verfasser beleuchtet zuerst die Hauptgegensaetze, die heute innerhalb 
der internationalen Wirtschaft bestehen und lenkt die Aufmerksamkeit anf 
die Notwendigkeit, dass alles geschehe, was moeglich ist, um die Ge- 
gensaetze, die die europaeische Integration gefaehrden, auszuschalten oder 
wenigstens abzuschwaechen. 

Er legt besonderes Gewicht auf die internationale Waehrungslage und 
betont die Bedeutung, die ihr nicht nur waehrend der mannigfachen Wech- 
selfaelle vergangener Jahrhunderte zukam, sondern die auch heute im vollen 
Umfang weiterbesteht. Er erinnert an die frueheren Versuche zur Vereinhei- 
tlichung der verschiedenen Waehrungssysteme und zur gleichzeitigen Ein- 
fuehrung eines internationalen Geldes. Er setzt weiter die Notwendigkeit 
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einer verbesserten Koordinierung des Aussenhandels und der Sanierung der 
Waehrungslage der verschiedenen Laender ins rechte Licht und untersucht 
dabei insbesondere die gegenwaertig bestehenden Gleichgewichtsstoerungen 
des internationalen Wirtschaftslebens. 

Nach einem Ueberblick ueber die Lage der Europaeischen Zahlungs- 
union (E.Z.U.) untersucht der Verfasser einige Plaene fuer die Waehrungs- 
organisation des zukuenftigen foederierten Europa. Er versucht festzustellen 
welcher Art sie sein sollte und was fuer Schwierigkeiten zu ueberwinden 
sind ehe man eine wirksame Koordinierung der verschiedenen Waeh- 
rungssysteme erreichen kann. Er betrachtet das Problem der Waehrungs- 
stabilisierung unter dem Gesichtspunkt der Waehrungsvereinheitlichung und 
dem der Koordinierung der Handelspolitik, sowie der Geld-, Finanz- und 
Wirtschaftspolitik der verschiedenen Staaten. Es sind dies alles Gesichts- 
punkte, die sich auf die endgueltige Regelung beziehen; es wird aber auch 
der Aspekt des Ueberganges nicht vernachlaessigt, das heisst der Massnabmen 
und Reformen, die geeignet sind den Uebergang vom mangelnden Gleichge- 
wicht der Waehrungen und der internationalen Wechselkurse zu einem, 
wenigstens relativen Gleichgewicht zu erleichtern. Auf Grund seiner 
Untersuchungen kommt der Verfasser zu dem Ergebnis, dass es unmoeglich 
ist ein einheitliches Waehrungssystem und ein allen Staaten Westeuropas 
gemeinsames Geld dauernd einzufuehren, solange der gegenwaertige Zustand 
mangelnden Gleichgewichtes und die zahlreichen Beschraenkungen wei- 
terbestehen. Er schlaegt eine Reihe von Reformen und Massnahmen vor, 
die geeignet erscheinen um den Uebergang von der gegenwaertigen Lage 
zu einem wenigstens relativen Gleichgewicht der Wechselkurse und der 
Waehrungssysteme zu erleichtern. 

Er geht sodann zur Behandlung einiger auf die kuenftige Vereinheit- 
lichung des Geldwesens in Westeuropa bezueglichen Probleme ueber und 
untersucht insbesondere die Beziehungen zwischen dem europaeischen Sil- 
bergeld (auch europaeischer Franc oder « Interfranc >» genannt) und dem 
Goldgeld des Dollarraumes. 

Der Artikel beleuchtet am Schluss die zahlreichen wirtschaftlichen 
Vorteile, die sich unter verschiedenen Gesichtspunkten aus der Vereinheit- 
lichung der westeuropaeischen Waehrungen ergeben wuerden ; er gibt der 
Hoffnung Ausdruck, dass die Bildung eines « europaeischen Gewissens », 
welches die Geister in der Ueberzeugung einigen wuerde, dass trotz unver- 
meidlicher Uebergangsopfer die fortschreitende « Valorisierung » des alten 
Europa unumgaenglich ist, des alten Europa, das der Welt mit so strahlendem 
Licht geleuchtet hat und dass man nur auf diesem Wege fuer einen Teil 
der Menschheit wenigstens eine Epoche der Eintracht und des Friedens 
herbeifuehren kann. 


RESUMEN 


Problemas monetarios internacionales del dia de hoy y de mañana 


Después de rápidamente evidenciados los contrastes principales, que existen 
todavia en el mundo económico internacional, llama el autor la atención sobre 
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la necesidad de hacer todo lo posible para reducir, si no es eliminar, los anta- 
gonismos actuales, para tender hacia la alta meta de la integración europea. 
Refiriéndose en especial a la situación monetaria internacional, hace 
patente él la evidencia de toda la importancia que ella tuvo no sólo durante 
las variadas vicisitudes de los siglos pasados, sino que ella manifiesta sobre 
todo en nuestra época, recordando las tentativas que se hicieron anteriormente 
para unificar los distintos sistemas monetarios e introducir, al mismo tiempo, 
una moneda internacional. Se detiene luego en poner de manifiesto lo con- 
veniente de realizar una mejor coordinación del comercio extranjero y un 
saueamiento de la situación monetaria de los varios paises, haciendo el examen 
de los desequilibrios existiendo todavia en la vida económica internacional. 
Después de echado una mirada a la situación de la Unión Europea 
de Pagos (U.E.P.) en lo tocante a los Estados principales, examina el 
autor unos proyectos referentes a la organización monetaria de la Europa 
Confederada, para ver cuáles de entre ellos son de preferir y cuáles son las 
dificultades aún por salvar para poder alcanzar una coordinación eficiente de 
los diversos sistemas monetarios. Toma luego él en consideración el problema 
de la estabilización de la moneda, ya desde un punto de vista de la unificación 
de la politica comercial, monetaria, financiera y económica de los distintos 
Estados — lo que representaria la situación definitiva — y otro aspecto, 
relativo a provisiones y reformas, es decir, por efectuar para facilitar el paso 
desde la fase actual de desequilibrio monetario e intercambio internacional, 
hasta una situación siquiera de un equilibrio politico. Después de un sintético 
examen de tamaña situación, concluye el autor afirmando que se ha de en- 
tender que es imposible la introducción, de un modo duradero, de un sistema 
monetario unitario asentándose en una moneda común para todos los Estados 
de la Europa Occidental, hasta que siga siendo el estado actual de desequi- 
librio y hasta que aun permanecieren en vigencia las sinnúmero disposiciones 
restrictivas existiendo en la actualidad. Propone él pues varias reformas y 
variadas provisiones aptas para facilitar el paso desde la situación actual 
hasta la de un, cuando menos relativo, equilibrio del intercambio y de los 
distintos sistemas monetarios. Sigue él, además, considerando unos problemas 
referentes a la futura unificación del régimen monetario de la Europa Occi- 
dental, y en especial el problema que se refiere a las relaciones que pudieren 
originarse entre la moneda europea de plata (es decir el «franco europeo» o 
bien «interfranco ») y la áurea en circulación dentro del área del dolar. 
Pone, por último, el autor de manifesto las multiplices ventajas econó- 
micas desprendéndose, desde varios puntos de vista, de la unificación de los 
sistemas monetarios de la Europa Occidental, confiando él de que, al for- 
marse una «conciencia europea» — la cual reuniera juntos a los espíritus 
con vinculos ideales, en la firme convicción de que, a pesar de inevitables 
sacrificios transitorios, es preciso valorizar mejor y mejor a esta vieja Europa 
la que alumbró al mundo de tan viva luz — pueda finalmente corrisponderle 
al menos a una porción de la humanidad, una época de concordia y paz, que 
le consienta a ella ulteriores progresos a lo largo de la dificil marcha de la 


civilización. 


THE ECONOMICS OF FOREIGN EXCHANGE RETENTION 
SCHEMES (I) PARTIAL DEVALUATION ASPECT 


S. C. TSIANG (*) 


I. Introduction. — II. The Determination of Free Market Premium for 
Retained Dollars in the Absence of International Commodity Arbitrage. — 
III. Welfare Considerations for Retention Quota Schemes Applied to Direct 
Exports. — IV. Mathematical Appendix - The Dollar Premium in Terms of 
Elasticities of Demand and Supply of Dollar Imports and Exports. 


I. - INTRODUCTION 


In recent years, a number of countries with inconvertible 
currencies and exchange and import restrictions had allowed — 
and some still do —.their exporters to the dollar area under the 
so-called « retention quota » arrangements to retain a portion of 
their dollar proceeds for their own use or for free transfer to 
importers at a premium. One of the purposes for these schemes 
is to stimulate dollar exports through providing an extra profit 
incentive to exporters to the dollar area. In this respect, the 
retention quota scheme may be regarded as a partial devaluation 
of the country’s currency (in different degrees for exports and 
imports, however) with respect to the dollar only, while maintai- 
ning unaltered the exchange rates with other inconvertible curren- 
cies, in which the country’s balances of payments are presumably 
more or less in equilibrium. 

If the retained dollars can be freely transferred in an orga- 
nized market, and if the possession of retained dollars carries 
automatically the right to import either without restriction or 
from a specified list of commodities and services, the market 
would then establish a premium at which retained dollars could 
be sold by some exporters and bought by importers. If the dollar 
exporters are allowed to retain k x 100 per cent of export proceeds 


(*) The Author is an economist of the International Monetary Fund. 
The paper represents only the personal views of the Author and no endor- 
sement by the IMF is implied. 
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and the premium for dollars on the free market is o times 100 per 
cent over the official rate, then the additional profit incentive given 
to the dollar exporter is equivalent to that of a k e times 100 per 
cent devaluation with respect to the dollar. In other words, the 
effective dollar rate for the dollar exporters would be (1 + ke 
times the official rate. 

The effective rate for additional dollar imports, however, is 
higher; for marginal dollar imports (beyond the allocation of ofti- 
cial supply of dollars) must be financed by dollars obtained at the 
market premium. The effective rate for marginal dollar imports 
would therefore be (1 + e) times the official dollar rate. Thus the 
adoption of a retention quota of k times 100 per 100 per cent is 
equivalent to a devaluation vis-a-vis the dollar of (1 + k o) times 
the original official rate, coupled with an implicit ad valorem 
tariff of A x 100 per cent on additional dollar imports. 
Or alternatively, it may be regarded as the equivalent of a 
partial devaluation vis-a-vis the dollar of (1 + oe) times the 
official dollar rate, coupled with an implicit export duty of 
(1—X)o 

feto 
virtual devaluation vis-a-vis the dollar upon the country’s own 
dollar exports and imports may, therefore, be called the « partial 
devaluation effect» of the retention quota arrangement, which 
shall be the subject of discussion in the first part of this paper. 

When retention arrangements are adopted by only a few of 
the countries with inconvertible currencies and/or in the adopting 
countries different premiums on retained dollar are established 
on the markets, the cross rates of exchange between the incon- 
vertible currencies via the premium dollar rates would necessarily 
be different from the parities of these currencies. If trade and 
exchange controls permit, this phenomenon of broken cross rates 
would give rise to commodity arbitrage operations. The two 
primary requisite conditions for such arbitrage operations are : 
1) that the countries adopting retention quota arrangements apply 
them not only to dollar proceeds obtained from exports of 
domestic origin, but also to those arising from re-exports of 
foreign origin, and 2) that countries, which do not have retention 


x 100 per cent on dollar exports ('). The effects of the 


(*) On the equivalence between a general import tariff and a general 
export duty see A. P. Lerner, The Symmetry Between Import and Export 
Taxes, « Economica », III, new series, 1936, pp. 308-313. 
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arrangements or do not have one that yields their own exporter 
as high a premium for dollar export proceeds as other countries, 
do not, or are unable to, prevent by trade and exchange controls 
their own exports from being re-exported by other countries to 
the dollar markets. Such commodity arbitrage operations as may 
arise from the adoption of retention arrangements may be called 
the « broken cross rate effect » of such arrangements, which we 
shall discuss in the second part of this paper. 

The purpose we set for ourselves in this paper is merely to 
analyze the economic effects of retention quota schemes and to 
appraise their welfare significance from the nationalistic as well 
as the cosmopolitan points of view. It will be out of our scope to 
pass any judgements on the legal and ethical aspects of this 
problem; e.g., whether the adoption of retention quotas is com- 
patible with members” obligations under the Articles of Agree- 
ment of the International Monetary Fund and whether it is 
proper for countries to do damage to the trade position of other 
countries by such devices as retention quota schemes. A proper 
understanding of the economic implications of such schemes and 
their welfare significance, however, is a prerequisite for wise 
practical decision on these issues. 


II. - THE DETERMINATION OF FREE MARKET PREMIUM FOR RETAINED 
DOLLARS IN THE ABSENCE OF INTERNATIONAL COMMODITY ARBITRAGE. 


In this section we shall analyze the « partial devaluation 
aspect » of the retention quota arrangement abstracted from its 
«broken cross rate aspect ». That is to say, we shall assume for 
the time being that the retention privilege is scrupulously restric- 
ted to domestically produced exports to the dollar area and that 
such exports do not contain any raw materials imported from 
other soft currency countries. (') In this case the «broken cross 
rate effect») would not arise. 


(*) Strictly speaking, a clear-cut division of exports into domestically 
produced exports and re-exports is not feasible ; tor the so-called domestically 
produced exports may contain imported raw materials and on the other 
hand, re-exports may be disguised by slight processing at home. In this 
paper, however, we shall deal only with the two pure cases, viz., pure do- 
mestically produced exports and pure re-exports. The intermediate cases may 
be regarded as mixtures of the two pure cases. 
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We suppose that the government of the country under study, 
like most of the governments of countries with inconvertible 
currencies in the present world, makes an arbitrary classification 
of imports from the dollar area into the «essential » and the 
«non-essential ». Only the most urgently demanded of the « es- 
sential » dollar imports will be provided by the authorities with 
official supply of dollars at the cheap official rate. This official 
supply of dollars is presumed to be equal to the amount of dollars 
that still has to be surrendered by exporters under the retention 
scheme. Retained dollars, on the other hand, are allowed to be 
used freely to purchase both «non-essential » and «essential » 
dollar imports. We assume further that variations in the supply 
of dollars at the official rate of exchange below the demand price 
of dollar exchange for such imports does not have an appreciable 
income effect upon further demand for dollar imports, so that 
we may assume the demand for both essential and non-essential 
dollar imports to be independent of variations in the supply of 
dollar exchange at the official rate due to the adoption or the 
variation of a retention quota scheme. 

The curve D, D”, in Diagram I (A) represents the demand 
curve for essential imports and the curve Dn D’: in Diagram I (B) 
the demand curve for non-essential imports (if some non-essential 
imports are not allowed to be imported with retained dollars, 
the curve refers only to those non-essential imports for which 
the use of retained dollars is permitted). The quantities of both 
these imports are expressed in terms of their foreign exchange 
costs, which are measured along the horizontal axis. The prices 
which the importers are willing to pay for these imports, 
measured in terms of their own currency, are indicated by the 
exchange rate they are willing to pay for dollar exchange for 
the import of these goods. 

The situation of equilibrium in the free market for retained 
dollars may be depicted as follows. At equilibrium, % times the 
total supply of dollar exchange flows into the free market; 
(1 — k) times the total supply flows to the government and is 
allocated at the official rate (AC = R,) to essential imports (say 
the equivalent of O,A). At this supply of dollar exchange the 
importers of essential goods, however, would be willing to pay 
the price (or the exchange rate) of AB for dollar exchange. There 
will be unsatisfied demand for essential imports overflowing to the 
free market for retained dollars so long as the free market rate 
there is less than AB. Two cases need now to be distinguished : 
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Case I, where the free market rate establishes itself below AB, 
and Case II, where the free market rate is above AB. 


Case I. - At the rate AB, there is an unsatisfied demand for 
essentials which enters the free market. Hence the stretch of the 
demand curve for essential imports below point B, with the Y 
coordinates reduced by O,A, has to be added horizontally to the 
demand curve for non-essential imports to obtain the total demand 
curve for retained dollars on the free market. This curve is the 
kinked curve D,Q D’ in Diagram I (B), with the kink at the 
point Q which is at the same height as the point B in Dia- 
gram I (A). 

We can draw in the same diagram an aggregate supply 
curve of dollars indicating the value of exports, in terms of 
dollars, at different rates of exchange, provided we move the 
origin to the left by the distance O”,O,, which is the amount of 
dollar exchange surrendered to the government and hence not 
entering the free market. Clearly, 0’,0, = O,A in Diagram I (A). 
The curve Sa represents the aggregate supply curve, of which 
the amount to the right of O, enters the free market. 

As pointed out above, if the premium for retained dollars 
in the equilibrium situation is e x 100 per cent over the official 
rate, the effective dollar rate for the suppliers of dollars would 
be ko x 100 per cent over the official rate. Hence there is equi- 
librium when the excess over the official rate of the supply price 
of dollars is k times the excess over the official rate of the 
demand price for dollars. In our diagram this is so when 
ED = kPD. PT is the rate in the free market; ET is the 
effective rate for exporters. 

The above, however, merely describes the equilibrium situat- 
ion. We have not yet shown how the equilibrium would be 
reached. While P is on the lower branch of the kinked demand 
curve shown in Diagram I (B), this demand curve itself is not 
independent of the supply of foreign exchange. As we have shown 
above, the kink Q of the demand curve depends on the vertical 
distance BA in Diagram I (A), which depends on the supply of 
official foreign exchange allocated by the monetary authorities, 
and this supply is in turn dependent upon the total supply of 
dollars, being a constant proportion (1 — k) of the latter. 

However, this dependence of the demand curve upon the 
actual supply of dollar is only apparent. The lower branch of the 
kinked demand curve for the retained dollars is the horizontal 
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ME AAA 
sum of Dn D’ curve and D, D’, curve with the horizontal coord- 
inates of the former reduced uniformly by the amount of dollar 
exchange surrendered to the government and allotted to essential 
imports by the government. It is therefore a section of the aggre- 
vate demand curve for both essential and non-essential imports 
(D:D’) measured from O”, as the origin. On the other hand, as 
pointed out, the supply curve of retained dollars may be considered 
as the aggregate supply curve with its origin moved forward from 
O”, to O,. Hence, the demand and supply curves of retained dollars 
are, respectively, the aggregate demand and supply curves of dollars 
with their mutual vertical axis of reference shifted forward by the 
same distance 0’,0, = O,A, representing the amount of dollar 
exchange surrendered to the government. Thus the free market 
rate is in fact determined by the aggregate demand curve for 
dollar imports (Da D’:) and the aggregate supply curve of dollars 
(Sa) in Diagram I (B), both measured from O”, as the origin. These 
curves, which are independent of each other, together determine 
the equilibrium market rate, the equilibrium aggregate supply, 
and consequently the supply of retained dollars, on the conditions 
that at the point of equilibrium the excess of the supply price 
for foreign exchange over the official rate must equal k times the 
excess of the demand price of foreign exchange over the official 
rate (i.e. ED = kPD, or Le = =) Moving to the right in 
our diagram, the demand price of dollar exchange decreases while 
the supply price of dollar exchange increase (*). The equilibrium 
position under the above condition is uniquely determined given 
the value of k. 

Two conclusions may readily be derived from the diagram. If 
the aggregate demand curve for dollars slopes downward and the 
aggregate supply curve slopes upward, the gap between the two 
curves decreases as one moves to the right and the ratio PD 
increases. Hence, the greater l (the retention quota), the greater 


(*) It is assumed here that a retention quota will never be pushed to a 
point where the supply curve of foreign exchange begins to rise backward; 
i. e., where the elasticity of supply of dollars becomes negative. However, 
even with a backward rising supply curve of dollars, a unique and stable 
equilibrium can be established, provided that the backward rising supply 
curve cuts the demand curve from below. See mathematical appendix. 
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will be the equilibrium supply of dollars, the smaller will be PD 
(the dollar premium on the free market), and the greater will be 


ED (the effective premium for the exporters). That is: se < 0 
ko 
and ETE SION 


It is not impossible, however, that the supply curve of dollars 
may be backward rising in the relevant section because of inelastic 
foreign demand for exports, although in that case it is hardly 
likely that a retention quota scheme would be adopted. If that is 
the situation, a stable equilibrium rate for dollars can be established 
on the free market only if the supply curve, rising from right to 
left cuts the demand curve from below, so that an increase in 
the dollar rate would still bring about an increase in the supply 
relatively to demand. In that case, the premium for exporters 
dhe 
ok 
still be greater than 0, but the free market dollar rate would also 
increase with the retention quota, i.e., de also > 0; for an 
increase in retention quota would, by increasing the effective 
premium to the suppliers of dollars, lead to a decrease in the 
supply of dollar (’). 


would still increase with the retention quota, i.e., would 


(*) This will be demonstrated mathematically in the appendix. In the 
appendix we shall also show mathematically that if an increase in retention 
quota is to add to the government’s share of dollar supply, (1) the 
elasticity of aggregate domestic demand for dollars must be greater than 


ste, and (2) the elasticity of supply of dollars must be greater than 
ear (1 +10) 
ear(1—k)o—(1+0)A' 
demand for dollars. These conditions apply equally to the initial position 
where the retention quota has not yet been introduced (i. e., where k is 
still zero). That is, if the introduction of a small retention quota is to 
increase the dollar receipts of the government, the elasticity of supply of 


where ear is the elasticity of aggregate domestic 


1 È : 
dollars must at least be greater than — to begin with, where ©, is the 


0 
premium for dollars that would be established if the initial supply of 
dollars were put on a free market. It also follows that the greater is À, or 
the smaller is ©, the more difficult it becomes for an increase in the 
retention quota to add to the dollar receipts of the government. 
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Case II. - In Case I we assumed that the free market supply 
of retained dollars will be partly taken up by the unsatisfied 
demand for essential imports as well as by the demand for non- 
essential imports. It is possible, however, that the retention quota 
and the demand and supply conditions may be such that the 
equilibrium free market rate is higher than the demand price 
which importers of essential goods would be willing to pay, 
given the supply of dollars to them at the official rate; i.e., 
PT may be greater than BA, as in Diagram II. In this case, 
the retained dollars would go entirely to non-essential imports; 
P would be on the upper arm of the kinked demand curve. The 
equilibrium rate is then determined by the demand curve for non- 
essential imports (curve D.D”») together with a supply curve of 
retained dollars (curve S,) which we may regard as k times the 
aggregate supply curve of dollars (i.e., the aggregate supply curve 
of dollars with its horizontal scale compressed in the ratio k). 
The condition of equilibrium in this case is the same as before, 
viz., that at the equilibrium position, the excess over the official 
rate of the free market supply price for retained dollars must 
equal / times the excess over the official rate of the demand price 
of foreign exchange. 

The supply curve of retained dollars in Diagram II, however, 
is not given independently of the retention quota. If the retention 
quota changes, the supply curve of retained dollars will change; 
for curve S,, being a replica of the aggregate supply curve of 
dollars with its horizontal scale reduced by the ratio k, will now 
have a different horizontal scale. If À is increased, curve S, will 
be elongated towards the right; if À is reduced, it will be com- 
pressed towards the left. Since there is not a single upward 
sloping supply curve, it is no longer obvious that the effective 
premium to exporters will always increase with an increase in 
the retention quota. It may be shown mathematically that provided 


i dk È ane 
the free market for dollars is stable, SE will be positive or 


negative according to whether the elasticity of demand for dollars 
ie regard- 


for non-essential imports is greater or smaller than y 


less of the value of the elasticity of supply of dollars. 

A further important conclusion is that in this case an increase 
in the retention quota need not increase the aggregate supply of 
dollars even when the elasticity of the aggregate supply of dollars 
is positive; for if an increase in k should lead to a fall in the 

31 
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effective premium to exporters, then, with a positive elasticity, 
the aggregate supply of dollars would fall too. 

As in the preceding case, e, the dollar premium on the free 
market, will always fall with an increase in retention quota so 
long as the elasticity of ageregate supply of dollars is positive. 
This is not difficult to see intuitively, for the rightward shift of 
the supply curve of retained dollars would only accentuate the 
tendency for the free market demand price of dollars to fall. 
Moreover, the dollar premium may still decline with an increase 
in the retention quota even when the elasticity of aggregate supply 
of dollars is negative, provided that the negative supply elasticity 
1+ko 

ke 
retained dollars to the free market does not necessarily fall with 
an increase in the retention quota even when the elasticity of 
ageregate supply of dollars is negative; for, firstly, the premium 
to the exporters does not necessarily increase with the retention 
quota as shown above, and secondly, even if the premium to 
exporters does increase and thus leads to a decrease in the 
aggregate supply of dollars, the supply of retained dollars may 
still increase as it would take a greater share of the total (’). 


is numerically smaller than . This is because the supply of 


TIT. - WELFARE CONSIDERATIONS FOR RETENTION QUOTA SCHEMES 
APPLIED TO DIRECT EXPORTS 


A. - The Nationalist Criterion. 


Since the main object of retention quota arrangements, as a 
partial devaluation device, is often alleged to be the increase of 


(*) In a Case II situation, the necessary conditions for an increase 
in the retention quota to increase the dollar receipts of the government, 
when the elasticity of the supply of dollars is positive, are (1) the 
elasticity of the demand for dollars on the free market (i. e., the demand 

1+0 

o(1 —k) 
the elasticity of aggregate supply of dollars must at least be great than 
e'ar (1 + ko) 
ear (1 — &) — (1 + 0) 
on the free market. It must be noted in passing that it is possible in this 
case that the dollar receipts of the government may be increased with an 
increase in the retention quota, even when the elasticity of aggregate supply 
of dollars is negative, although this is not very likely. The necessary and 
sufficient conditions are set forth in the appendix. 


for dollars for non-essential imports) must be greater than 


, Where e'ar is the elasticity of demand for dollars 
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dollar export preceeds, it might perhaps at first blush be assumed 
that so long as it increases the country’s dollar receipts, or at 
least so long as it increases the dollar receipts surrendered to the 
government, it may be considered as beneficial to the country. 
Such a naive view is valid only when the additional exports 
induced by this arrangement represent mo appreciable social cost 
to be set against the gains in dollar proceeds and dollar imports. 
When there is widespread unemployment of productive resources 
in the country, particularly in the export industry, the opportu- 
nity cost of an expansion in exports may indeed be quite negligible. 
In such cases, an increase in exports stimulated by retention 
quotas, so long as it increases foreign exchange proceeds and 
imports, would always add to the welfare of the country. The 
assumption of under-employment, however, is rather inappro- 
priate for the postwar world, particularly for the soft currency 
countries, where greater or smaller degrees of repressed or open 
inflation are the rule. We shall, therefore, assume throughout 
the following discussion a condition of full employment, in the 
sense that an increase in the production of any good is impossible 
without some sacrifice of other economic goods. 

Thus, from the point of view of the adopting country, the 
proper criterion for the question whether the adoption of a 
retention quota arrangement adds to the welfare of the country 
concerned is that the additional dollar imports made possible by 
this arrangement, after allowing for the consequent change in 
the terms of trade, should have greater welfare value to the 
community than the additional dollar exports induced — in other 
words, that the marginal rate of exchange between exports and 
dollar imports should greater than the marginal rate of substitution 
(or the ratio of marginal valuations) between those export goods 
(or their equivalent in factor costs) and dollar imports. Fur- 
thermore, the retention quota may be said to have reached 
its optimum, if, at the equilibrium position under the existing 
retention quota, a small increment (or decrement) in dollar 
exports has the same welfare value as the consequent increment 
(or decrement) in dollar imports — i.e. if the marginal rate of 
exchange between dollar exports and dollar imports is exactly 
equal to the marginal rate of substitution between them. 

In a collectivist country, where the government is the final 
arbiter of welfare values, this criterion simply means that in the 
judgment of the authorities the increment of dollar exports 
should have a smaller welfare value than the additional « essen- 
tial») and «non-essential » dollar imports brought back in 
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exchange. The optimum level of the retention quota is reached, 
if at the current level of retention quota, a small increment in 
exports has the same welfare value in the eyes of the authorities 
as the corresponding increments of dollar imports, «essential » 
as well as « non-essential ». 

This criterion may be stated more explicitly. As pointed out 
above, under a retention quota of kx100 per cent, the effective 
dollar rate of exchange for exporters is R,(1 + ko), where Ro is 
the official dollar rate and e the free market premium for dollars. 
With free competition between exporters, therefore, a unit incre- 
ment of exports (in terms of domestic currency) would sell for 


RO Er) = ko units of dollars. When the elasticity of demand for 


exports in the dollar market is less than infinity, however, this 
will bring about a met increase in the total dollar proceeds of 
1 etax — 1 
R(1+40) © efax 
of demand in the dollar markets for the exports of the country 
concerned. If erax is equal to or less than unity, the marginal 
dollar revenue is zero or negative. Then, of course, it would not 
pay to stimulate exports to dollar markets with a retention quota 
arrangement or with any other device. In the following discus- 
sion, we shall assume that erax is always greater than unity. 
Unless the foreign elasticity of supply of dollars imports is infi- 
nite, one additional unit of dollar expenditure would bring in 
€ fan 
€fam + 1 
etm is the average elasticity of supply of dollar imports. For 
the sake of simplicity we shall assume that the supplies of « es- 
sential » and « non-essential » imports from the dollar area are 
of the same elasticity, i.e., ersn. The increment of dollar revenue, 
under the given retention quota k, would be split in the ratio of 
k and (1—k) for the free market and the official market. Thus 
the question whether the retention quota % falls short of, or 
exceeds, the optimum hinges upon the criterion whether, in the 
arbitrary valuation of the authorities, a unit increment of 
exports (in terms of domestic currency) has less or more welfare 


units of dollars, where erax is the elasticity 


only dollars” worth of net additional imports, where 


value than the sum of the welfare value of tie Aang 
R, (1+ ko) 
(erax = 1) €fsm 


TU dollars’ worth of additional «essential » imports 


À (erax == 1) € fsm 5 E 
Riprova dollars’ worth of «non-essential » 


dollar imports or of a mixture of the two types of imports (this 


plus 
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portion will consist entirely of «non-essential » imports, if we 
have a Case II situation, and of a mixture of the two if we have 
a Case I situation). When the two sides are judged to be of equal 
welfare value, the retention quota may be said to be at its 
optimum. 

In a liberal democratic community, however, it will pro- 
bably be generally recognized that in principle individuals know 
best what their own preferences are and that it is desirable to 
achieve the greatest efficiency in the allocation of productive 
resources in accordance with individual preferences. Then ob- 
viously the ratio of the free market prices of any two goods, 
which would be equal to the subjective marginal rate of substi- 
tution of all the consumers for these two goods, should be taken 
as the index of the ratio of their marginal welfare value (’). 

In applying this principle to the retention quota arrange- 
ment, however, we immediately encounter a difficulty. For the 
arbitrary division of imports into categories of the «essential » 
and the «non-essential » by the authorities, presumably in the 
name of greater distributional justice or better provision for the 
future welfare of the community, both as interpreted by them- 
selves, would itself constitute a violation of the principle of 
consumers” sovereignty and optimum resource allocation. In a 
Case I situation, however, this difficulty is more apparent than 
real; for in spite of the interference of the authorities the free 
market still values at the margin an additional dollar’s worth 
of «essential » imports at the same price as an additional dol- 
lar’s worth of «non-essential» imports. This is indicated by 
the fact that the marginal importers of «essential » imports are 
willing to offer the same premium rate for retained dollars as 
the importers of « non-essential » imports. When we have a Case 
II situation, this difficulty becomes a real problem. For in that 
case, the free market obviously values a marginal dollar’s worth 
of «non-essential » imports more than that of «essential » im- 


(*) The principles of consumers’ sovereignty and optimum allocation of 
resources are concerned with the efficiency of the economic system but not 
with social justice. They do not imply in the least that we should always 
accept the existing distribution of income as socially just. They do imply, 
however, that redistribution of income in accordance with whatever standard 
of social justice that is prevalent should be done with taxes or subsidies 
that least interfere with individual preferences and the competitive price 


mechanism. 
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ports, as is shown by the fact that the demand for dollar ex- 
change for the purchase of additional «essential» dollar imports 
is completely excluded from the competitive bidding for retained 
dollars on the premium market. There is no easy way of finding 
out precisely how the free market would value an additional 
dollar’s worth of «essential » imports relatively to that of « non- 
essential » imports, for the former must be subject to rationing 
by the authorities. This difficulty, however, can be tentatively 
overcome in the following way, if it may be conceded that there 
is popular approval behind the paternalistic value judgment of 
the government in this respect ('). Since under the retention 
arrangement, the government would allocate every increment of 
dollar exchange for the imports of both the « essential » and the 
« non-essential », we may assume that they probably value them 
equally at the margins under the existing pattern of allocation 
of dollar exchange, irrespectively of the prices at which they are 
valued on the free market. As a compromise between the consu- 
mers’ sovereignty and the paternalism of the government, then 
we may also regard an additional dollar’s worth of « essential » 
imports and that of «non-essential » imports as of equal margi- 
nal welfare value regardless of whether the operation of the 
retention arrangement results in a Case I or Case II situation. 
This would be a great simplification in dealing with the Case II 
situation. 

As shown above, the marginal rate of exchange (or transfor- 
mation) between one domestic currency unit H exports and dollar 
sees » irae) crm 
R, (1 = ke) * esax (erm +1) * 
The criterion of equality between the marginal rate of exchange 
and the marginal rate of substitution therefore requires that the 
ratio between marginal values of the increments of exports and 
imports concerned should be the same as the above ratio. Pro- 


imports (in units of dollars’ worth) is 


(*) The principle of consumers’ sovereignty should never be pushed so 
far as to admit no exceptional cases calling for government interference. 
The demand for narcotics is an obvious case in point. To be consistent, 
however, if the government intends to subsidize the consumption of the 
«essential > and penalize the consumption of the «non-essential », it should 
subsidize the consumption of all the «essential » commodities, and tax the 
consumption of all the « non-essential » commodities, regardless of whether 
they are domestically produced or imported, instead of making the discri- 
mination with respect to dollar imports only. 
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vided that there is no price discrimination between domestic 
consumption and exportation to dollar markets of the same 
export goods, due to, say, export subsidies or dumping, the mar- 
ginal value for domestic consumption of one domestic currency 
unit of exports is simply unity (’). On the other hand, the mar- 
ginal valuation which the community puts upon an additional 
dollar’s worth of dollar imports, including both the « essential » 
and the «non-essential » may be regarded as equal to R, (1 + ©), 
which is the rate at which a unit of retained dollars is valued 
on the free market. 


(*) When there is price discrimination for export goods between their 
domestic consumption and their exportation to dollar markets, the direct 
marginal opportunity cost in the form of domestic consumption foregone 
will be greater or smaller than the domestic currency value of the incre 
ment of exports involved according as the price of retained export goods is 
fixed discriminately higher or lower than the same goods for exportation. 
Usually in such cases of price discrimination, prices for domestic consam- 
ption will be fixed higher than prices for export, partly because governments 
are more likely to subsidize exports than domestic consumption of export 
goods and partly because the domestic market, being more or less shielded 
from outside competition, are likely to be more oligopolistic than international 
markets which are open to competition from all sides. If the price for do- 
mestic consumption is discriminately fixed, say, c x 100 per cent higher 
than the price of the same good for exportation to the dollar market, then 
the opportunity cost of one unit domestic currency’s worth of dollar exports 
is really 1 + c units of domestic currency. 

Formula (1) must be correspondingly changed to 


Mae (9) (erax — 1) efsm 
(1 AE ke) ì efdx (€fsm + 1) j 


Strictly speaking, however, if the possibility of substitution in production 
between export goods and other products are taken into consideration the 
marginal opportunity cost (indirect, as well as direct) of exports cannot be 
uniquely determined, unless there is perfect competition throughout the eco- 
nomy, or the degree of imperfection of competition (in the sense of the per- 
centage gap botween price and value of marginal factor cost) is uniformly 
equal in all the industries. The marginal opportunity cost of an increment 
of exports in terms of the value of the decrement of one product likely to 
be displaced may be quite different from that in terms of the possible displa- 
cement of another product. In such cases, it obviously behooves the govern- 
ment to bring about by domestic economic policy a closer approximation to 
the optimum allocation of internal resources. For the criterion of a rational 
foreign trade policy, perhaps only the most direct marginal opportunity cost 
(i. e., the value of export goods themselves in domestic consumption) should 
be regarded as the marginal welfare cost of the exports concerned. 
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The optimum condition, therefore, requires that 


1 = È (erax — 1) efsm 
R,(1 +0) = R(1+40)  erax (ersm + 1) 


or 
EC (1 + 4) (efax — 1) efem 
~ (1+ ke)  €ráx (em + 1) © 


The latter equation states the obvious requirement that one 
incremental unit of exports (in domestic currency) should bring 
back a net addition of imports of the same marginal social value. 
If the right hand side is greater than the left hand side, it means 
that welfare yield of a marginal unit of dollar exports is greater. 
than its opportunity cost and consequently it would be benefi- 
cial to the country further to stimulate exports to dollar area by 
an increase in retention quota; and vice versa. The optimum 
level for retention quota would be reached if, by appropriate 
variation of k, the equality of the two sides is obtained. 

It may be readily recognized that this is fundamentally the 
same as the condition for optimum tariff, first formulated by 
BICKERDIKE AND EDGEWORTH ('). This is quite natural, because, 
as pointed out at the beginning, the retention quota scheme is 
in fact equivalent to a devaluation vis-a-vis the dollar to 
(1+ke) times the official dollar rate (expressed in units of local 
currency per dollar), coupled with an implicit ad valorem tariff 
of CE 100 per cent on additional dollar imports. To make 


1+ko 


(1) 


(*) See C. F. BickERDIKE, The Theory of Incipient Taxes, « Economic 
Journal», XVI, 1906, pp. 529 ff, and his review of Picou’s Protective and 
Preferential Import Duties, « Economic Journal », XVII, 1907, pp. 98 ff; 
F. Y. EDceworTH, Appreciations of Mathematical Theories « Economic 
Journal», XVIII, 1908, pp. 541 ff. The discussion of the optimum tariff 
has been revived recentiy by R. F. Kaun, Tari/fs and the Terms of Trade, 
« Review of Economic Studies », XV, 1947-48, pp. 14 ff, J. pe V. GRAAFF, 
On Optimum Tarif Structures, «Review of Economic Studies», XVII, 
1949-50, pp. 47 ff, Sypney S. ALEXANDER, Devaluation versus Import Re- 
striction as an Instrument for Improving Foreign Trade Balance, 
«Staff Papers», IMF, Vol. I, No. 3, April 1951, pp. 379 ff, Harry G. 
JOHNSON, Optimum Welfare and Maximum Revenue Tariffs, « Review 
of Economic Studies », XIX, 1950-51, pp. 28 ff, and J. J. PoLaKk, The 
‘Optimum Tariff’ and The Cost of Exports, « Review of Economic Studies », 
XIX, 1950-51, pp. 36 ff. 
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this clearer, we may rewrite (1) in the form of 


(1 — k)e erax (efsm + 1) 
1 DE ES II 1 + t be. x sm 
1+ ke fem (€fax — 1) 
or 
cE = k)o pad Pet efäx + €fem Vv 
1+ ke efsm (€fax — 1) Ha 
(1— Ao 


where "hp =t is the implicit ad valorem tariff on additional 


imports involved in the retention quota scheme. This optimum 
condition, however, is not always attainable with the retention 
quota scheme as such; for although k may be increased up to 1 
(i.e., the retention quota may be increased up to 100 per cent) to 
reduce the implicit tariff rate down to zero, k cannot be redu- 
ced beyond zero to raise the implicit tariff above the shadow 
premium for dollars when there is no retention quota. When i 
is reduced to a negative value, it would cease to be a retention 
quota but become instead an export duty in addition to current 
import restrictions. Thus, when erax is not much greater than 1, 
no retention quota, however small, could be beneficial to the 
country (?). 

A few words are necessary to explain the mature of the 
elasticity of dollar market demand for exports relevant for our 
consideration of the effect of retention quota. Since the retention 
quota arrangement is in effect a form of implicit selective deva- 
luation, its effect upon exports, just like the effect of a straight- 
forward devaluation, is uncertain until the reactions of other 
competing countries are known. If a country adopts the reten- 


(‘) As a numerical illustration of the welfare consideration of the 
retention quota, let us assume that the retention quota of a certain country 
is 10 per cent and the premium for free dollars over the official rate 
is 50 per cent. Then with the elasticity of foreign supply of dollar imports 
approximately infinite, the elasticity of foreign demand for dollar exports 
must be approximately 3.32 for that retention quota to be fully beneficia] ; 
for substituting the assumed values of & and @ into equation (la) we get 
E SARTO VT GL 
1+ke 1.05 efax — 1 
erax of 3.32. If erix is smaller than 3.32, it implies that the welfare of the 
country can be improved if the retention quota is slightly reduced. If 
esax is greater than 3.32, the welfare of the country may be improved by 
increasing the retention quota. 


— 1.43 gives a unique solution for 
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tion scheme alone without any other country following suit, the 
dollar exports of that country would enjoy a special competitive 
advantage in the dollar markets inasmuch as their dollar prices 
are reduced not only in relation to U.S. prices but also in rela- 
tion to the prices of exports from other countries. The elasticity 
of demand (in the dollar market) relevant in this case is that 
with which a country devaluing alone with respect to dollars is 
confronted. The elasticity may be expected to be fairly great 
since a change in the dollar prices of that country’s exports 
alone would produce a favorable substitution effect not only 
between its own exports and the domestic goods of the dollar 
countries, but also between its own exports and the exports of 
competing countries. 

If the adoption of a retention quota by one country is likely 
to induce competing countries to follow suit and adopt retention 
quotas of similar extent, the relevant elasticity of demand for 
its exports is then that with which a group of countries deva- 
luing together are confronted. The substitution effect between 
competing exports would be largely cancelled out. Thus the elasti- 
city of dollar market demand relevant for this case would be 
smaller than that relevant for the previous case. 

Thus it is not impossible that when a few countries alone 
adopt retention quotas, the innovation may be found to be bene- 
ficial to their own welfare, but that as more and more countries 
have been induced to follow suit, they may find themselves ac- 
tually worse off than before the introduction of the retention 
quota scheme. 

The effect of the adoption of such a dollar retention scheme 
upon the welfare of other inconvertible currency countries is 
fairly obvious. Since the introduction of such a retention quota 
scheme implies an effective devaluation with respect to the dollar 
for the exports of the adopting country, it naturally would in- 
crease the competition for the exports of other non-dollar coun- 
tries to the dollar area and thus would result in a downward 
shift of the demand schedules of the dollar area for their exports. 
Consequently, the adoption of a retention quota for direct 
exports by one inconvertible currency country must have some 
detrimental effect upon the welfare of other inconvertible cur- 
rency countries in so far as their exports to the dollar area are 
competitive with the exports of the former. 

The effect upon the welfare of the dollar countries is again 
relatively simple. The change in their terms of trade with the 
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adopting country, as pointed out above, would normally be in 
their favor. Furthermore, the adoption of a retention scheme 
generally implies a reduction of the implicit discriminatory tariff 
barrier on dollar imports, since an increase in i generally leads 


: 1—k ih lee 
to a decrease in =! . This increased freedom in trade with 


the adopting country enabling an increase in the exchange of 
goods at the margin would again be beneficial to the welfare of 
the dollar countries. Thus both these effects would operate to 
the advantage of the dollar countries, whereas, from the point 
of view of the adopting country, the change in the terms of 
trade and liberalization of trade with the dollar area would 
have opposite effects upon its welfare. 


B) The Cosmopolitan Criterion. 


(i) The criterion on the basis of efficiency, disregarding the 
redistribution of income between countries. 

From the viewpoint of the whole world, the efficiency of a 
trade policy, disregarding its intra-national as well as interna- 
tional redistribution effect, may be judged on the basis of two 
criteria: a) whether it leads towards the maximization of total 
physical output from the existing world resources, i.e., whether 
it tends to secure the optimum utilization of the factors of pro- 
duction of the world (assumed to be immobile between countries) ; 
and b) whether it leads to the optimum position of exchange of 
goods between countries, at which no further exchange could be 
made which would make one country better off without making 
the other worse off. The first we may call the criterion of opti- 
mum production; the second the criterion of optimum exchange. 

The first optimum is reached if the ratios of marginal factor 
costs of any two products, that are both produced in each of 
any two countries, are the same in both these countries. For it 
may be shown that if the marginal cost of commodity A relative 
to that of commodity B is higher in Country I than in Country 
II, then the production of both A and B in these two countries 
taken together can be increased if Country I produces less of 
A and more of B and Country II produces more of A and less 
of B. The fact that the ratio of marginal cost of A to that of 
B is higher in Country I than in Country II implies that the 
factors released by decreasing the production of A by one unit 
would be able to produce more B in Country I than it would 
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be necessary to sacrifice in Country II in order to increase the 
production of A by one unit in the latter country. Thus, unless 
one country abandons altogether the production of one of the 
commodities, the optimum is attained when the marginal costs 
of the two products are in the same ratio in the two countries. 

The exchange optimum is reached when the ratios of free 
market prices between any pair of goods are the same in all 
countries (‘) where these two goods are in market; assuming 
here as before that the free market prices may be admitted as 
measures of the marginal welfare value of the goods concerned. 
If the ratio of the free market price of Good A to that of Good 
B is, say, higher in Country I than in Country II, then it would 
always be possible further to increase the welfare of the one 
without decreasing that of the other, by letting Country I ex- 
change a little more of B for a little more of A from Country 
IT at any terms of exchange between the two price ratios pre- 
vailing in these two countries. For at such terms of exchange, 
the additional imports would be valued more highly than the 
additional exports in both countries. Such welfare improvements 
could be carried on until the gap between the two price ratios 
in these two countries becomes so close that it would not cover 
the costs of transport, i.e., until the exchange optimum is 
reached. 

If perfect competition prevails in all the trading countries, 
the production optimum and the exchange optimum are necessa- 
rily attained at the same time; for in such a situation the equa- 
lity of price ratios between different countries necessarily im- 
plies the equality of marginal cost ratios between these countries. 
It is true that in the real world competition is seldom perfect 
in any country. Prices are not equal or proportionate to marginal 
costs; for the gaps, due to imperfection of competition, between 
prices and marginal costs are likely to be different for different 
products in each country. Moreover, the patterns of the price- 
marginal cost gaps are unlikely to be the same in different countries. 
Thus the equality of price ratios in any two countries does not 
necessarily imply the equality of marginal cost ratios in these coun- 
tries. To bring about by means of foreign trade policy alone the 
equality of marginal cost ratios between any two countries, let 


(*) Or when the difference between these price ratios are no greater 
than the transport cost of importing and exporting these two goods, if we 
make allowance for the cost of transport. 
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alone the quite impossible task of achieving this in a large num- 
ber of countries, would require a very complicated system indeed 
of export duties and subsidies or multiple rates, which would 
completely thwart the attainment of the exchange optimum. The- 
refore, the proper aim of an international trade policy from a 
cosmopolitan point of view, disregarding the redistribution of 
income between countries, should be merely to attain the ex- 
change optimum, i.e., the equality of price ratios im all the 
trading countries, while leaving the individual countries to 
bring about by domestic economic policy the internal equality 
of marginal costs ratios to respective price ratios in their own 
countries, which, quite apart from the consideration of the pro- 
duction optimum for international trade, is essential for the 
optimum allocation of resources within individual countries. 
Furthermore, the removal of trade barriers and discrimination 
would itself tend to reduce the market imperfections at home, 
which «are the cause of the disproportionality of prices and mar- 
ginal costs. Thus the attainment of the exchange optimum itself 
has some effect in bringing about a closer approximation to the 
production optimum even in a world of imperfect competition. 

The attainment of equality of price ratios in all countries 
requires that there should be not only no restrictions on trade 
and exchange transactions involved in trade, but also a single 
rate of exchange for both exports and imports. Comparing these 
ideal conditions with a regime of retention quotas, it might be 
observed that the permission of a freer disposal of retained hard 
currencies is equivalent to a partial removal of exchange 
restriction, and that the introduction of the retention quota 
lowers the implicit discriminatory tariff barrier on dollar im- 
ports, since an increase in % generally leads to a decrease in 
(1 — A) o 
1+k0 ' 
both exports and imports and the total elimination of the im- 
plicit tariff barrier on trade, however, can only be achieved 
under such a regime when the retention quotas are enlarged to 


- 1—k 3 E - 
100 per cent; for only then will 72 o, This implies that 


The full attainment of a single rate of exchange for 


if the international exchange optimum were to be achieved 
through retention quotas, they should be gradually increased 
to 100 per cent and applied to every currency for which there 
were exchange restrictions on current transactions. Only then 


would there be the required absence of exchange and trade con- 
trols at true equilibrium rates of exchange (°). 

(ii) Allowing for the redistribution of income between 
countries. 

A comparison of the nationalist optimum with the cosmopo- 
litan optimum clearly shows that what is the best policy for the 
world as a whole is not necessarily the best for the individual 
countries concerned. The reason for this discrepancy is that 
when éfax and éfsm are both positive but not infinite, an enlar- 
gement of k, like a devaluation, would have an adverse effect on 
the terms of trade of the adopting country. When the nationalist 
optimum has been reached, any further extension of the reten- 
tion quota would bring about a greater loss of welfare through 
worsening the terms of trade than the gain through more efficient 
trading and utilization of national resources. From the cosmo- 
politan point of view, however, what one country looses through 
a worsening of its terms of trade, its partner country, or coun- 
tries, must necessarily gain from a corresponding improvement 
in their terms of trade. Thus, a change in the terms of trade 
merely constitutes a redistribution of income between the tra- 
ding countries. Whether such redistributions of incomes as 
would be involved in attaining the cosmopolitan optimum for 
retention quotas (i.e., 100 per cent) would increase or decrease 
general welfare of the world is a question which involves value 
judgment on which it is impossible to obtain general agreement. 
Nevertheless, the cosmopolitan criteria of exchange optimum and 
production optimum are not invalidated by the redistribution 
of income concomitant to their attainment; for even if the wel- 
fare effect of such redistribution is a matter of value judgment 
on which no general agreement is likely to be obtained, this dif- 
ficulty can be circumvented, in theory at least, by assuming 
that unilateral transfers of income could be arranged which 
exactly offset the redistribution due to changes in terms of trade 
involved in the attainment of exchange and production optima. 
After such compensatory transfers, every country could still be 
left with the gains from the most efficient exchange and divi- 
sion of labor, without any losses or gains from the redistribu- 
tion of income through changes in the terms of trade (*). 


(*) The question whether this rate should or should not be free to 
fluctuate from day to day is not discussed here. 


(+) We are, of course, abstracting from the short run difficulties of 
adjustments. 
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IV. - MATHEMATICAL APPENDIX - THE DOLLAR PREMIUM 1N 
TERMS OF ELASTICITIES OF DEMAND AND SUPPLY OF DOLLAR 
IMPORTS AND EXPORTS. 


We shall employ hypothetical demand and supply functions 
to determine the dollar premium on the free market under a 
retention quota scheme as discussed in Section II in terms of 
the elasticities of demand and supply of dollar imports and the 
elasticities of demand and supply of dollar exports. 

For simplification, we assume that all the relevant demand 
and supply curves have constant elasticities over the relevant 
sections over which changes due to the operation of the reten- 
tion quota are likely to take place, so that, for these relevant 
sections, they may be represented by constant elasticity curves 
of the type Q=AP* or log Q=«+log P, where Q is the quan- 
tity, P the price, e the elasticity, and A and o are arbitrary 
constants. 


Case I. — We shall assume that the aggregate demand 
function for dollar imports (including both the essential imports 
and the non-essentials permitted to import with retained dollars) 
may be represented by the function 


M = am — €hdm Pam (1) 


where m is the logarithm of the physical quantity of dollar im- 
ports, enam the elasticity of home demand for dollar imports, 
taken as a positive value, with respect to prices in domestic 
currency, Pam the logarithm of the average price of dollar im- 
ports in domestic currency and 4. an arbitrary constant. 

After the introduction of the retention quota scheme and 
the permission of free importation with retained dollars of those 
dollar goods included in our demand curve, the prices of these 
imports, net of domestic transport and handling costs and pro- 
fit margins, must equal their prices in dollars converted into 
domestic currency at the premium rate for retained dollars. 
Thus (1) may be rewritten as 


M= Gm — €hdm [Pin + To + log (1 + 2)] (15) 


where Pn is the logarithm of average price of dollar imports 
in terms of dollars; r, the logarithm of the official rate of dollar 
exchange expressed as the number of units of domestic currency 
per dollar; and e the percentage premium for retained dollars 
on the free market. 
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Let us represent the relevant section of the supply curve 
of dollar imports to this particular country by a similar constant 
elasticity function such as 


M = Am + €fsm Pm (2) 


where m and Pm are again the logarithms of the physical quan- 
tity of dollar imports and the dollar prices of imports, respecti- 
vely; €rm the elasticity of foreign supply of dollar imports; 
and am am arbitrary constant. 

From (1°) and (2) it may be derived, by elimination Pn, that 


_ ©fsm {am — eham [7, + log (1 + 0)]) + @m Cham 
E €fsm + €hdm 


(3) 


Pa may be similarly expressed in terms of the elasticities 
and constants. From (1’) and (2) it may be derived by eliminating 
m that 


&m — €hdm [r, na log (1 E 2)}} n; 5 


12% == 
a €fsm + €hâm 


(4) 


Let us further represent the relevant sections of the dollar 
area’s demand curve for the country’s dollar exports and the 
domestic supply curve of dollar exports, respectively, by 


x = ax — efax Pr (5) 
and 
xo = ax + €nsx [Px + r, + log(1 + ko)] (6) 


where x and Px are the logarithm of the quantity of dollar 
exports and that of the average dollar price of these exports, 
respectively; €rx and ensx are the elasticity of demand in the 
dollar markets for these exports (taken as positive) and the 
elasticity of supply of dollar exports at home with respect to 
their domestic prices, respectively; «x and ax are two constants. 
As we have seen above, to convert dollar prices of exports into 
their prices in terms of domestic currency, we have to use the 
rate of exchange that is effective to dollar exporters, which, 
with a retention quota of k x 100 per cent, is the official rate 
times (1+40). 
From (5) and (6) it may be derived that 


€hsx + €fax (7) 
Pi a La 


€hsx + €fdx , (8) 
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The aggregate demand for dollar exchange, as a function 
of the free market dollar rate, may be obtained by multiplying 
the quantity of dollar imports with their dollar prices. Writing 
fa for the logarithm of the amount of dollars demanded for im- 
ports, we may derive from (3) and (4) that 


fa =m + Pm = ar — ear log(1 + 0) (9) 
where 


fe an (Cham — 1) + (efam * 1) (cm — @hdm ro) (10) 
€hdm + €fsm 
is the logarithm of the amount of dollars that would have been 
demanded at the official rate of exchange, had there been no 
import and exchange restrictions, and 


€hdm (€fsm + 1) 


lar = 
€hdm + € fsm 


(11) 
in the elasticity of demand for dollars, taken as positive, with 
respect to the exchange rate of dollars. 

If the elasticity of supply of dollar imports, efsm, appro- 
ximates infinity, then 


Caf = @hdm- (J 1’) 


The aggregate supply of dollar exchange may be obtained 
by multiplying the quantity of dollar exports with export prices 
in terms of dollars, i.e., writing fs for the logarithm of the 
amount of dollars supplied by exports, we have 


fs =w + Px = ar + ese log(1 + ko) (12) 
where 
= ax (ehsx + 1) + (efax = 1) (Ax + €hsx ri) (13) 
€hsx + efax 


is the logarithm of the amount of dollars supplied at the official 
rate of exchange for dollars without any retention quota, and 
the elasticity of supply of dollars, viz., 


_€hsx (erax a 1) X (14) 


est = 
€hsx -+ €fdx 


It is clear that ess is negative, whenever efax is smaller 


than unity. 
If the elasticity of domestic supply of dollar exports, €hsx, 
approaches infinity, then 


ese = erax — 1. (147) 


36 
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As pointed out in Section II, in the case where after the 
introduction of the retention quota scheme, both the demand for 
non-essential dollar imports and the unsatisfied demand for 
essential imports share in the determination of the free market 
dollar rate, the free market dollar rate is determined by the 
equation of the aggregate demand and aggregate supply under 
the condition that the premium in demand price for retained 


5 : 
dollars (over the official rate) must be E times the premium 


for the exporters. The free market rate, which is equal to the 
official rate multiplied by (1+ e) can be determined by putting 
fa=fs, ie, 

af — ear log(1 + 0) == ar + esr log (1 + ho), (15) 


which may be solved graphically for e ('). The value of e ob- 
tained as the solution of this equation would be the equilibrium 
free market premium for retained dollars. 

To find out the effect upon the free market premium on 
dollars of a change in the retention quota, we have only to dif- 
ferentiate (15) with respect to k. Thus 


1 30 if (+20 

ON —0 AA A  — — — 

ARENA RN >) 
90 — e(1 + 0) est 


TA : 16 
dh (1 + ko) ear + (1 +0) À ese aD 

Since the elasticity of demand for foreign exchange ear is 

for practical purposes always positive (enam being taken as 


he 9 
positive), + may be regarded as negative, whenever 


= €hsx (erax a 1) 


> 0, and hence whenever e ; 
Ehsx + Efdx à E 


esf 


(*) If o is sufficiently smaller numberically than 1, this equation may 
be solved approximately by expanding log(1 + o) and log(1 + ko) into series 
and taking only the first few termas, i. e., 


o? 0° k? 2 ks 3 
ar — eur (e + E — 0.) = ar + est (ho — = + = del 
où o? 
(Ress + eur) o — (A? est + ear) ni + (A° ese + ear) sani 


However, 0 might very well be greater than one, if the country concerned 
had been restricting dollar imports severely. 
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If es < 0, or efx < 1, the adoption (or an increase) 
of the retention quota would lead to a decrease of the supply 
of dollars. It is unlikely that the retention quota scheme would 
be introduced under such circumstances. However, it may be 
shown that if esr < 0, ci will be positive, so long as the sta- 
bility condition for the free market for dollars still holds, viz., 

9 fa 9 fs 
so long as Ls qa 


fs = af + erslog (1 + ko) this condition becomes 


Substituting fa = ar — ear log (1 + e) and 


1 k 
E eel 


or 


(1 + ko) ear + (1 + 9) Rast > 0. (17) 


In other words, the stability condition for the market rules 
that the denominator of (16) must always be positive, no matter 


whether ess is positive or negative. Therefore, + will be 
negative or positive according to whether esr is positive or 
negative. 

The premium to the exporters, however, will always increase 
with an increase in retention quota k, so long as the free market 
for dollars is stable; for 


o(1 + ko) ear 
(1 + ko) ear + (1 + 0) hese 


dko 
dk 


=o+k =e = (18) 
which is practically always positive, since ear is always posi- 
tive and the stability condition (17) rules that the denominator 
must always be positive regardless of whether es is positive 
or negative. 

The amount of dollar receipts to be surrendered to the go- 
vernment under the retention scheme is (1—% times the total 
supply of dollars; i.e., in logarithm, fs+log (1— A), or 
ar + ess log (1+%e) +log (1— k). Differentiating with respect 
to k, we get 


(fs + log(1 — A); est ake 1 
2 ak — 1+k0 " 9% > 
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> aci III 

dk 

and substituting (18) for Si 

ne UE TT pone n (19) 
(1 + ke) ear + (1 + 0) À ese 1—k 


Since the stability condition requires that the denominator 
of the first term must be positive and the denominator of the 
second term cannot be negative either, because k<1, it is 
obvious that given ear > 0, as for practical purposes it always 
is, ese must also be > 0 for this partial derivative to be positive. 
Furthermore, the above expression may be rewritten as 


o(1 — &) esr ear — (1 + ko) ear — (1 + 0)% se | 
(1 — A) ((1 + A0) ear + (1 + 0) À ess 


Since the denominator must always be positive in a stable 
situation, this expression is positive if and only if the nomina- 
tor is positive. Given that est and ear are both positive, as 
shown above to be necessary, this condition implies that 


eat (1 + ko) 20 
E e 
and 
1 k 
ear(l — h)o—(1+0)k>0, or ear > re (21) 


That is to say, if an increase in the retention quota is to 
increase the dollar receipts of the government, it is necessary 
and sufficient (a) that the elasticity of domestic demand for fo- 


reign exchange must be greater than TO and (b) that the 


elasticity of supply of dollars must be greater than 
ear (1 + ko) 
ear (1 — k)o—(1 + Q)k * 

It is clear that the greater is k, or the smaller is e , the 
harder these conditions will become and hence the more diffi- 
cult it will be for an incresse in retention quota to add to the 
dollar receipts of the government. 


Case II. — We have dealt above with the case where after 
the operation of retention quota scheme, the supply of retained 
dollars to the market is taken up by the unsatisfied demand for 
essential dollar imports as well as the demand for non-essen- 
tials. We shall now deal with the case where the free market 
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supply of retained dollars is taken up entirely by the demand 
for non-essential dollar imports. As we have pointed out above, 
in this case the free market equilibrium rate is determined by 
the demand curve for dollars for the purchase of non-essential 
dollar imports coupled only with the supply curve of retained 
dollars. 

If we assume again that both the domestic demand curve 
for non-essential dollar imports and the foreign supply curve 
of these goods have approximately constant elasticities in their 
relevant ranges, we may again represent them by two double- 
logarithmic functions : 


m' = Cen — € hmd [Pm + LAPS — log (1 + 0)] 
for the demand function for non-essential dollar imports and 
m' = @'m + € fm P'm 


for the supply function of such imports. The demand function 
for retained dollars for the purpose of importing non-essential 
dollar goods would be 


f'a = a's — e’ar log (1 + 0) (22) 
where 
Ea Q'm (€’ham — 1) + (€'fsm + 1) (am — e’ham To) 
e’ham + €'fsm 
and 


€'ham (e’tsm | 1) 


, 
e af = 
e'ham + e'fam 


The supply function of retained dollars is simply 
l'a = ar + est log(1 + ko) + loge, (23) 


where a; and ese are the same as in (12). I 
The equilibrium free market rate of retained dollars is 


determined by the equation 
a's — e'arlog(1 + e) = ar + esrlog(1+ ko) + logk, (24) 


which may be solved for e graphically. 
Differentiating (21) with respect to k, we get 


; 1 ome 1 
JO shina Dyke 


(+25) +7. 
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Hence 


OQ sf 1 
202 EET la (25) 
dk  (1+ ko) e'ar + (1 + 0) k est | 


(1 + ke) (1 + 0) 


It is clear that —22— is negative if ese > 0. But in contrast 


dk 
; 3 È mS 
to the preceding case, == is not always positive, when esr< 0. 
E, A > 3 ; 
SE may still be negative with a negative esr so long as 
1 O€sf 1 + ko 
Paige pray va e) Or — ese << bo 


This is because the supply of retained dollars to the free 
market does not always decrease with an increase of k even 
when és is negative. 

Furthermore, in this case it is not so certain whether the 
premium to the exporters will always increase with an increase 
in k; for 

9 Royale 20 
aa 
(1 + ko) [e (ear — 1) — 1] 


EST anos Oe, 


Since, as in the previous case, the stability condition of 
the free market for retained dollar demands that the denomina- 


dk : ote o 
> will be positive or negative accor- 
ding to whether e (ear — 1) — 1 is greater or smaller than 0, 


Le 
Q 


tor be always positive, 


or whether e’at is greater or smaller than , regardless of 


the value of est. 

If follows that also in this case we cannot be certain that an 
increase in retention quota would always increase the aggregate 
supply of dollars even with a positive esr; for if an increase 
in the former should lead to a fall in the actual premium to 
exporters, then, with a positive esr, the aggregate supply of 
dollars would fall too. 

In this case, the necessary conditions for an increase in 
retention quota to add to the government’s dollar receipts may 
be worked out as follows. Differentiating government’s dollar 
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receipts, i.e., f,+log (1—%k) in logarithm, with respect to k, 
we get, as before, 


2 {ar + ese log (1 + ko) + log(1 — h)) TT ako ed 
ok 7 L+ko ok 1—k- 


It is at once noticeable that since ES a may be negative in 


this case, the derivative may be positive even with a negative 


SR 9 i 
est. Substituting for DET the above expression becomes 


EA AAA AA 
~  (L— A)((1+ ke) eart+Utekesl  * 


Again the stability condition of the market provides that 
the denominator must be positive. This derivative, therefore, is 
positive or negative according to whether the nominator is posi- 
tive or negative. Thus if esr as well as e’at are positive, the 
necessary and sufficient condition are 

e'ar(1 + ho) 


N 28 
pr e'ar(1 — ko — (1+0) Fa 


(27) 


and 


ea >= nee (29) 


TEE 


If es and a are both negative, the necessary and suffi- 


cient conditions are 


e'ar(1 + ko) 


AA YO So 


— est < 


and 


1+o 


he Sa 


ear < 


SOME PROBLEMS CONNECTED WITH THE ESTABLISH- 
MENT OF A COMMON MARKET IN SCHUMAN EUROPE 


JOZIAS WEMELSFELDER 


1. — INTRODUCTION. 


By European economic integration in a wide sense is 
generally meant a complete liberalization of the movement of 
goods, services, capital and labour. Chapter V, article 82, of the 
draft articles of association drawn up at Strasbourg, which have 
been submitted to the various Governments, therefore says: 
«It is the task of the Community to establish gradually among 
the participating countries a common market based on the free 
movement of goods, money and persons while applying the 
principles laid down in the articles 2, 3 and 4 of European Coal 
and Steel Community treaty » (1). It may now be assumed as 
a generally accepted fact that such economic integration should 
be accompanied by a political integration. Owing to the increased 
importance of the financial, fiscal, monetary, economic and social 
policies, the influence of the State has grown so much that it 
affects the whole national system of mutual price relations, and 
thereby that of competitive conditions. A harmonization of com- 
petitive conditions can only be achieved by adjusting the afore- 
said policies. Several powers — notably those in the economic 
field — will have to be transferred from the national Govern- 
ments to a European authority in the near or distant future, 
if the integration is to succeed. Although since Strasbourg the 
expression «free movement of goods, capital and persons » has 
almost become a slogan, relatively little attention has been paid 
up to now to the connection between a free movement of goods 
on the one hand and that of capital and persons on the other. 
Nor has much attention been paid to the problems that are 
typical of the harmonization of the economic policies pursued 
nationally by the participating countries. 


(1) Projet de Traité portant Statut de la Communauté Européenne : 
Service de publications Doc. 15 R. (Translation by the Author). 
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Several questions therefore arise in establishing a common 
market. They might be summarized as follows: 

(a) To what extent can import duties and quantitative 
restrictions be withdrawn without injury to the economy? 

(b) What problems will arise from such withdrawal for 
a desired or necessary harmonization of the economic policies 
of the participating countries, which are still carried on 
autonomously? 

(c) Is a free movement of capital and migration a necessary 
complement to a free movement of goods from an economic 
point of view? 

(d) What significance must be attached to the free move- 
ment of capital and persons for Europe's prosperity, even if the 
answer to the question put under (c) should be in the negative? 

(e) What problems arise from the free movement of cap- 
ital and persons for the harmonization of the economic policies? 

An attempt will be made to consider these questions further 
in the analysis below. First the various aspects of the free 
movement of goods will be discussed, next those of the free 
migration of persons and finally those of the free movement 
of capital. 


2. — THE REMOVAL OF IMPORT DUTIES. 
Since every O.E.E.C. country — and therefore also every 
Schuman country — is obliged to admit a large part of its 


imports without quantitative restrictions, the liberalization of the 
goods trade is already being tackled from all sides, so that it is 
no longer a problem to the many countries which pursue a 
policy of monetary equilibrium. With import duties it is quite 
otherwise. In spite of many international conferences within and 
outside G.A.T.T., little has been done in this field. 

The argument that may be put forward in favour of the 
abolition of import duties is closely connected with the theses 
of the old free trade theory, which in turn were based on the 
doctrine of the comparative advantages of costs. If, according 
to this train of thought, barriers are put in the way of 
international trade, for instance by introducing import duties, 
imports will fall, but since imports and exports necessarily 
have to be equal, exports will also fall. It is true, that the 
relatively inefficient protected industry could produce more through 
such artificial protection but to this end it would have to recruit 
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labour from the relatively more efficient export industries, so 
that eventually prosperity would decline through a less efficient 
division of labour. On this line of argument a removal of trade 
barriers — or, in modern terms, economic integration — will 
naturally have the opposite effect, namely, a greater efficiency 
in the division of labour. 

It is remarkable to notice that in spite of the revolution 
that has taken place in economic theory there runs a straight 
line in this respect from Ricarno’s doctrine of comparative costs, 
included in his Principles of Economics (1817), to PAUL SAMUBL- 
son’s Gains from International Trade included in « Readings in 
the theory of international trade» (1950). This philosophy is 
still the basis of the plans, proposals or discussions to reduce 
tariffs. The idea that many countries have erected high trade 
barriers to protect their relatively inefficient industries also fits 
into this philosophy. The more inefficient the industry is the 
higher the trade barrier must be to keep out competition. 
Comparatively low tariffs or no tariffs at all would exist for 
products that are not made in the country concerned but are 
necessary for the national economy, and for products of efficient 
industries which can easily face competition. 

Continuing this line of thought one would expect that, as 
regards the industries that are distributed throughout the Schu- 
man countries, the so-called inefficient industries (with high 
duties) did not supply important export products (being protected 
from foreign competition), so that the most important export 
products would come from the efficient sectors (with low duties). 

An investigation has shown that such a tendency is prac- 
tically out of the question. Before discussing some peculiar 
aspects of the situation, first a general outline is given of the 
analysis made. 

As regards a large number of finished industrial products 
(selected from the subdivision of the statistical items) that are 
of importance for the trade in the Schuman area and form a 
cross-section of the industrial exports of this area, an investig- 
ation has been made, first into the import duty levied on each 
product in the six countries, next into the share of the export 
of each product in the total Schuman exports of the same product. 
The percentage thus obtained has been compared with the percen- 
tage of the total industrial exports of the country concerned 
in the total Schuman exports of all marketed industrial products. 
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The following step has been to make a list of the cases in which 
exports are higher or lower than the general average. 

If, for instance, the share of exports of a particular French 
product is found to exceed the general French average, this 
product may be said to be an important export commodity, the 
standard thus applied being by no means excessive. 

Next a frequency distribution has been made of the height 
of import duties, which very roughly approaches the Gauss curve 
of probabilities (see diagram 1). To arrange matters conveniently, 
two groups of commodities have then been formed for each country, 
namely, one group of highly dutiable goods, i.e. goods subject 
to a duty which exceeds the average of the country concerned, 
and another of low-taxed goods (goods subject to a duty which 
is below the national average). 

Finally, it has been examined of each group in how many 
cases the export share exceeds the national average. According 
to the usual line of thought the result would have to show, 
in the ideal case, that in the first group exports would be mil or 
at least far below the average, while the second group would 
include the most important export products. Table 1 below shows 
that this is not true at all. As regards the Benelux countries 
and France, the reverse is even the case. 


TABLE 1 (1). 

Number of products (expressed in a percentage of the total number of 

products in the relative group), exports of which have a more than 
normal share in Schuman exports. 


| Group | Grouo Il 


pu Ci | Soi les co | das 
Benelux 41%, 54%, 
France 43 °/, DIS 
Italy calls 32"), 
Germany 60%, 26% 


The first question that arises is of course how is it possible 
that the goods that are protected by high import duties include 
so many important export products. To explain this it should 
be borne in mind that many industries, even if they operate 
efficiently, are interested in import duties. Particularly when the 


(1) The author is very much indebted to Mr. J. C. pz Brúme who has 
done the intensive statistical research. 
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DIAGRAM 1. 


Frequency Distribution Concerning the Height of Import Duties 
in the Schuman Countries. 
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home market is worked by a rather small number of entrepreneurs 
who have a monopoly in this market an import duty may thwart 
foreign competition in such a measure that the price, and thereby 
the profit margin, can be increased considerably in the home 
market. Moreover, it is never possible for the Government to 
ascertain which industries need protection by means of a duty 
and which do not. Complaints about foreign competition can 
never be fully judged on their merits by outsiders, that is, 
in the present case, the Government. 

In practice many products — notably finished industrial 
products — are sold under monopolistic conditions. The following 
situation is by no means an imaginary one. In case Germany 
manufactures a product x and France one of the same quality 
but branded y, there are, in fact, two products for the consumer, 
so that the position of the manufacturers is more or less a 
monopolistic one. Now two things are possible, namely, either the 
purchaser in Germany is prepared to pay for the foreign product 
y the price plus the import duty (and in France the reverse 
happens with regard to the German product), or the seller 
charges two prices, a high one in the home market and such 
a low one abroad that the price plus the import duty conforms 
to the usual price level there. 

The remarkable thing in this course of affairs is that if 
two countries levy import duties on each other’s products in this 
way, these import duties (which each country sees as a protection 
of its national production) are virtually fiscal duties from a 
European point of view. This can best be illustrated by what 
would happen if the import duties were abolished. If this should 
be reflected in the price (of course it can also be reflected in 
the manufacturers making a higher profit), the demand in France 
for the German product increases, while in Germany the demand 
for the French product rises. 

As in our example the price falls somewhat, the total demand 
in Europe for this article, and thereby the total production, will 
rise, but this rise is due exclusively to the elimination of the 
fiscal burden. However, owing to the lower yield in taxes, the 
Government can then spend less money, which counteracts the 
original rise in demand by a decrease in demand for other 
products so that consequently from the macro-economic point 
of view in fact nothing has changed. 

This leads to the conclusion that import duties on this large 
group of products can be abolished without any harmful effect. 
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A special problem is presented by the fact that, in case of 
a reduction of tariffs, countries with high duties are hit worse 
than those with low duties. There is no denying this injustice 
because, as the duty becomes higher a greater part of it no 
longer serves exclusively to protect the country’s economy, but 
also gets a monetary function (protection of the balance of 
payments). In principle the most logical solution therefore is 
that every reduction should be attended with an adjustment of 
the rate of exchange, which must be greater in the case of 
countries with high duties than in the case of those with low 
duties, so that the advantages of the adjustment will be greater 
as the duty is higher. There are various advantages attached to 
this system. In the first place countries with high duties no longer 
have to bear the burden of foreign competition to the full extent 
of their tariff reduction, but are compensated by the adjustment 
(depreciation) of the rate of exchange. Secondly, against the 
extra advantage which the elimination of the high duties yields 
to countries with low duties as regards their exports, countries 
with high duties are compensated by a somewhat higher percen- 
tage of devaluation. There is, therefore, a general equalization 
of the burdens, which is acceptable to all countries from theore- 
tical as well as practical considerations and, moreover, consider- 
ably reduces the economic difficulties. 

It is to be regretted that none of the proposals to reduce 
the tariffs have tackled the problem in this way, and got into 
the vicious circle that the countries with high duties did not 
wish to reduce these on account of the great sacrifice attached 
to such reduction, and that the countries with low duties did 
not wish to reduce them before the former had made this sacrifice. 
By means of the method of reducing tariffs, as roughly outlined 
above, this vicious circle may be broken. 


3. — THE HARMONIZATION OF THE ECONOMIC POLICIES IN CONNECTION 
WITH THE ESTABLISHMENT OF A CUSTOMS UNION. 


Before entering into this problem it is useful to make a 
subdivision of the import duties into various categories. The 
following may be distinguished : 


(a) Import duties applied for by efficient industries (under 
the guise of protection) in order to strengthen their monopolist 
position in the home market. This has already been discussed 
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in detail in the preceding section, so that it may suffice to refer 
to the conclusion made there that these import duties can be 
abolished without any harmful effect. It has been suggested that 
this group is far greater than is generally supposed. 

(b) Import duties that have been imposed to protect in- 
efficient industries. These, too, have to disappear, although this 
will necessarily cause difficulties. It is, however, the inevitable 
result of the process of adjustment. 


(c) Fiscal duties. These are of little importance for the 
problem in question, so that they need not be discussed here. 


(d) Import duties called into existence to protest against 
a policy of foreign discrimination. This may be illustrated by 
an example. Suppose country A grants a subsidy on exports 
amounting to 20 per cent and country B levies a duty of 20 per 
cent against this, then these two measures virtually offset each 
other, so that the withdrawal of the import duty should be 
accompanied by the abolition of the export subsidy in country A. 
This is actually a kind of harmonization of the economic policies 
which should result from the establishment of the customs union. 

It is clear that the harmonization problem loses significance 
as there are fewer cases in the group sub (d). 

Does it follow from the above that harmonization of the 
economic policies (except in case (d)), is irrelevant to the est- 
ablishment of the customs union? The answer to this question 
may be affirmative if the following conditions are satisfied : 


(1) The member countries of the customs union must aim 
at equilibrium in the balance of payments. This condition need 
not be elucidated because it is a pre-requisite to the existence 
of the customs union itself. 

(2) The member countries of the customs union should not 
frustrate the union by discriminative measures. For instance, 
distressed industries should not be aided by subsidies or other 
facilities. This agreement, too, is necessary if the customs union 
is not to be jeopardized. 

That the countries can for the rest carry on their own wage, 
social, financial and fiscal policies, etc., is of course connected 
with the fact that the volume of international trade and the 
international division of trade are not determined by the absolute 
differences in costs but by comparative costs. The idea of 
«discriminative policy» is therefore based on the same consider- 
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ation. It may be useful to devote a moment's consideration to 
this aspect. 

By «discriminatory policy» we understand a Governmental 
policy which affects a certain commodity or group of commodities 
in such a way that it favours national production at the expense 
of foreign production. Thus the essential feature of discrimination 
is always: 

a) it considers a certain product or group of products; 

b) it favours national production im comparison with foreign 
production. 

Which solutions are possible for this extremely difficult 
problem? In principle we may distinguish three solutions each 
of which may be useful under certain circumstances, viz. : 

a) The liberal solution. This involves complete abolition of 
discriminatory measures. This solution should be chosen if the 
discrimination has a typical «protectionistic» purpose and conseq- 
uently has the same economic effect as an import duty. As we 
pointed out already certain import duties are closely connected 
with the problem of discrimination such as those import duties 
which have been established as a protection against certain 
discriminatory practices in other countries (such as export sub- 
sidies, special tax facilities etc.). This means that with the 
abolishment of these import duties those discriminatory measures 
too should be attacked. It is often possible to find with purely 
technical means an appropriate solution for this problem. Dis- 
criminatory measures in the form of tax facilities (for instance 
turnover tax) may be tackled in the following way: Every 
participating country restitutes the taxes levied on domestic 
products if these products are exported to other countries. Con- 
sequently the country only pays the taxes levied in the country 
of destination (1). The same applies to subsidies. Subsidizing a 
certain product is less dangerous if the subsidies are applicable 
to all commodities so that every foreign exporter exporting 
to the subsidizing country can obtain the same advantages as 
the domestic producer. Under these circumstances the conditions 
of exchange between the relevant countries are the same. 

We must however take into consideration that several dis- 
criminatory measures are existing which intensify the unfavour- 


(1) In this connection reference may be made to the Report of Prof. 
TINBERGEN for the Coal and Steel Community concerning turnover taxes. 
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able influence of a certain import duty. (For instance official 
rates of transport which in addition to the import duty protect 
national production). This kind of measures is not closely con- 
nected with the establishment of a customs union and may be 
tackled in a later stage of the development of integration, since 
a customs union is only a first step on the difficult way to 
the common market, and it is not desirable to begin with too 
big a step especially not if this is not strictly necessary. 

b) Besides the liberal solution we may distinguish the 
«supra-national solution». This involves that the «Communauté» 
does not abolish certain discriminatory measures but makes them 
applicable in the same way to all participating countries. This 
solution should be chosen if the discrimination has not a natio- 
nalistic protectionistic purpose but nevertheless hampers free trade 
between the countries concerned. For instance if in Europe 
agricultural overproduction brings agricultural prices down to a, 
level which, from the social point of view, may be considered 
as too low, it is desirable that minimum prices are established 
and determined by a supranational authority. (If the authorities 
of the participating countries would determine them each in their 
own way, the free goods trade would be seriously hampered). 
The same applies to maximum prices in case of scarcity. 

This is one of the causes of the fact that the whole 
agricultural problem is a special and extra-difficult problem in 
the process of integration. 

c) Finally we may distinguish the national solution. This 
involves that the participating countries are allowed to maintain 
certain discriminatory practices. They should be allowed to choose 
this solution if the motives for these measures are not of a 
typically economic protectionistic character. For instance it should 
be possible to take national measures against a contagious illness 
abroad to protect national health ete. 

In this connection many possibilities are imaginable and it 
must be emphasized that the success of integration in this respect 
is wholly dependent upon the desire and the will to cooperate 
closely, because every country can introduce discriminatory 
measures with misleading arguments. 

Even in the U.S.A. a struggle exists continuously between 
the interests of the common market and the interests of the 
Federal States. By way of measures of any kind (fiscal measures, 
measures in the field of traffic and transport etc. etc.) the Federal 
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States may distort the principle of the common market. A typical 
example in this connection are the laws of Nevada prescribing 
that only « fresh eggs may be brought on the market of Nevada ». 
However, fresh eggs are defined as «fresh eggs are eggs laid 
in the State Nevada» (!). 

Anyhow it must be considered as impossible to foresee all 
possibilities which might occur in this field, so that good inten- 
tions are the most important pillars in this respect. 


4. — CYCLICAL POLICY. 


There is still another aspect of the government policy that 
should be considered here, namely, the cyclical policy. 

In the foregoing it has been tacitly assumed that the aim 
towards a balance of payments equilibrium is an important 
guarantee that the common market will function. The question 
arises, however, whether the requirement of balancing foreign 
payments cannot conflict with the necessity of pursuing a cyclical 
policy. This will be briefly entered into below. Of course a large 
area offers more opportunities to carry on a cyclical policy than 
a smaller one. Nevertheless the possibilities of Schuman Europe 
in this respect should not be over-estimated. 

If we think, for instance, of the possibility of a slump, 
it might manifest itself in the Schuman area in three ways: 


A. - A local depression arises in one of the Schuman 
countries (say, Germany). This generally manifests itself in the 
stricken country in a sharp fall in imports, without a corresponding 
decrease of exports, so that the balance of payments becomes 
active. Now there are two possibilities. The country in question 
(Germany) adopts an inflationary policy (that is to say, restores 
monetary equilibrium) and consequently balances foreign payments. 
If instead it conducts a «neutral» policy, so that the depression 
spreads also to other countries, the non-German countries can 
avail themselves of the following means: a) combating the 
depression by inflation, which makes the balance of payments 
even more unfavourable, however; db) restoring equilibrium in 
foreign payments by deflation, which will aggravate the depression 
(greater unemployment); c) devaluation, which still intensifies 
the slump in the original country (i.e. Germany). In short, there 
is in this second case a conflict between the necessity to balance 
foreign payments and that of conducting a cyclical policy. 
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Against this, however, there is the fact that in all European 
countries the «trade-cycle mindedness» is so great from sheer 
self-interest that such a case will solve itself autonomusly (that 
is to say, in the country in which the centre of deflation is 
located), without causing serious difficulties. We do not see that 
a (Communauté) could do much in this respect. 


B. - A world slump arises, the source of which will most 
likely be in the United States. Again there are two possibilities. 
It is conceivable (and even probable) that the United States will 
take the measures which are necessary to check the depression 
and thereby keep the world economy going. This is the only really 
effective solution if such a catastrophe should take place. However, 
if the United States do not take such measures, or if they should 
not succeed in carrying them through successfully, Europe will 
face serious difficulties. Let us take the case of the depression 
spreading throughout the area without affecting the equilibriums 
in the balances of payment, so that these are maintained at a 
very low level. The Schuman countries can then pursue a joint 
inflationary policy in order to increase the effective demand in 
their own area. However, this would be at the cost of the balance 
of payments equilibrium with the non-Schuman area, against 
which quantitative restrictions would have to be imposed. This 
would mean the end of E.P.U. or at least a great danger for 
this union and thereby for the transfer system, so that one may 
rightly ask whether in case of a world depression the Schuman 
area is not too small for a joint cyclical policy, the more so as 
the existence of the customs union is closely connected with the 
proper functioning of a good transfer system. Since no E.P.U. 
country will benefit by the liquidation of the transfer system or 
by unemployment either, a solution will have to be found in a 
wider area, than the small territory of the six. The possibilities 
of the Schuman area should not be overestimated. Naturally the 
same argument is even more true in case the balances of payment 
of all « united » countries or part of them should become passive, 
so that the deficit countries would also have to devaluate. 


C. - Finally, there is the situation that a country has 
a balance of payments equilibrium at a low level, while at home 
it is going through a depression period. Here the necessity of 
equilibrium in the balance of payments conflicts painfully with 
the requirements of the national policy. Internal equilibrium can 
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only be achieved here at the expense of the equilibrium in foreign 
payments. The necessity of conducting a cyclical policy and the 
requirement to establish equilibrium in the balance of payments 
would clash. For various reasons it may be asked, however, 
whether the above is not a theoretical construction, which is 
irrelevant to actual practice. 

Besides, coordination of the economic policies would not 
help much, as in this case the cyclical remedy would be a policy 
of internal inflation, together with the re-introduction of 
quantitative restrictions. A last possibility is the pursuance of a 
policy of internal inflation, attended with devaluation. On the 
foregoing grounds one might conclude that in case of emergency, 
depending on the situation, either autonomous measures are 
necessary, or the member countries of the customs union 
(preferably in a wider ambit) will resort to collective measures 
of themselves. A compulsory «harmonization » would hardly 
seem of any use. 


5. — FREE MIGRATION OF LABOUR (1). 


The question, asked in the first section, whether free migration 
should necessarily go together with free goods trade cam be 
answered in the negative. It may even be postulated that, barring 
a few exceptions to be mentioned later, free goods trade is a 
complete substitute for free migration. In other words, if the 
goods trade is not hindered by any restrictions whatsoever, free 
migration is unnecessary. A simple example will illustrate this 
proposition. If Italy has many workers able to produce textiles 
and few workers able to produce shoes, while in France the 
reverse is the case (few skilled textile workers and many skilled 
workers for the shoe industry), Italy will specialize in the 
manufacture of textile goods and France in that of shoes. Italy 


(1) For some theoretical considerations on the free movement of men 
and capital the reader is referred to: 

Meape, Problems of Economic Union, Chapter III (1953). 

TINBERGEN, The Equalization of Prices between Free Trade Areas, 
in « Metroeconomica », 1949, 

Laurssen, Production Functions and the Theory of International 
Trade, in « American Economic Review », 1952. 

SAMUELSON, International Trade and the Equalization of Factor 
Prices, in « Economic Journal », 1948. 
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will export textiles and France shoes. It is clear that this 
specialization arising from international exchange will continue 
until the remuneration of the workers in the French textile 
industry is equal to that of the workers in the Italian textile 
industry; for if the wages of the textile workers were lower 
in Italy than in France, the cheaper Italian textile goods would 
be in demand in France until the prices and consequently the 
wages had become equal. The same applies — mutatis mutandis 
— to the shoe industry. International exchange, then, is a 
complete substitute for international migration; for the migration 
of textile workers from Italy to France in the present instance 
would have had precisely the same effect as has now been 
produced by the free exchange of goods. In the circumstances 
described above, migration is not necessary to enhance the 
economic advantages of integration; it is superfluous. Now this 
example strikes one as very theoretical, and it is worth while 
inquiring in how far a skeleton economic example like this is 
too simple and needs revising in view of the more complicated 
practice of economic life, and also in how far it could be 
applied, after making the necessary alterations, to the territory 
of Schuman Europe. 

To this general rule several exceptions can be made, which 
are summarized below in five points, to be discussed one by 
one. Of each exception it will be ascertained whether it is of 
great or little practical significance; for according as this 
practical importance were less, the proposition that free trade 
renders free migration superfluous would gain in significance. 


1) In the first place, external factors may determine the 
productivity and the wage of the worker. A clear example of 
these are climatic conditions, the nature of the soil, and the 
like. If the climate and soil of France are more favourable 
to the production of grain than those of the Netherlands, the 
productivity and consequently the real wages of the Dutch 
labourer are depressed by external factors. In this case a certain 
migration — if technically possible — of Dutch workers into 
French agriculture, in addition to international trade, might 
increase the overall favourable effect of economic integration; 
for as long as the additional yield in France due to immigration 
from the Netherlands were higher than the resultant loss of 
production in the Netherlands, there would, in principle, be a 
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possibility to increase the total European production. The 
contrast must be pointed out, however, that what is favourable 
from a European point of view may be unfavourable from a 
national point of view; for as the additional yields from 
immigration decrease, a slow decline of prosperity (as measured 
per head of the population) will take place. 

Apart from any further theoretical considerations the crucial 
question as to the applicability of this point to the problem 
of European migration is whether and to what extent this kind 
of «external factors » affect productivity in Europe. Of agric- 
ulture and some extractive industries this is undoubtedly true; 
but when we consider the nature of all non-extractive industries 
more closely, we find that there are only a very small number 
that are at all affected by matural conditions as referred to above. 
That by far the greater part of goods production falls outside 
the extractive and agricultural sectors will clearly appear from 
the following table 2. 


TABLE 2. 
1950 
Total Goods Production (= 100) (1) 
a a” IAS i 
Netherlands 67 9) 28 100 
Germany 67 11 22 100 
Italy 64 6 30 100 
France 61 9 30 100 
Belgium 77 8 15 100 


From this it appears that about two-thirds of the production 
of goods in the Schuman territory falls outside the agricultural 
and extractive sectors, so that we may conclude that the 
importance of these external factors for the total European 
goods production must certainly not be overrated. 

But of course, the location of an industry may, under certain 
conditions, be important; we will revert to that later. 


(1) Calculated from national income statistics of the several Schuman 
countries. 
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2) The differences in real wages may also be affected by 
temporary external factors. As such we may mention in particular 
the capital-intensiveness with which the work is done. The table 
below gives à conspectus of the differences which Schuman 
Europe shows in this respect (table 3). 


TABLE 8. 
| 1952 Italy = 100 (1) 1952 
capital available product per employee 
per employee | per yeor 
Etaiyi WA TOMAN est 100 100 
Germany È è i ; 135 158 
Netherlands . 3 : a 162 168 
France . z f 3 à 224 185 
Belgium È : : , 204 236 


In Italy, for instance, the low productivity and the low real 
wages are to a considerable degree determined by the low capital- 
intensiveness of Italian industry, the real product per capita — 
as may be calculated from the above table — being only 60 per 
cent of the European average. Freedom of migration (assuming 
that it is technically possible and that the financial incentive 
is stronger than the attachment to the soil) would entice the 
population from the poor countries to the rich countries, with 
all the disagreeable social and political consequences this would 
entail. There are, moreover, great practical objections. For one 
thing, in all Schuman countries collective labour contratts are 
widely used, so that underbidding in the labour market is 
impossible. For another, there is in every country a constant 
tendency towards full employment so that the existing capital 
equipment is generally utilized to the utmost. If an immigrant 
succeeded in securing a place in the productive process, he would 
do so at the expense of the employment of others, so that the 
real product (his skill being equal to that of the others) would 
not increase much. Without any detrimental consequences the 
envisaged economic result could also be achieved if the capital 


(1) Calculated from the relevant national statistics, verified with the 
figures of C. CLARK's Conditions of Economic Progress. Of course these 
figures — in view of the statistical difficulties — should not be interpreted 
too literally. They merely indicate some broad tendencies. 
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flowed from the rich to the poor countries so as to raise the 
prosperity of the latter. Under equal conditions of political 
peace, when economic factors determine investments in the part- 
icipating countries, this will even take place automatically, 
because the countries with a great pressure of population have 
low wages and are therefore attractive to investors. Every 
country has regional examples of low wages causing large invest- 
menis in the low wage area. In these circumstances there is 
thus a certain analogy between free migration and free move- 
ments of capital. But by establishing this fact we have not yet 
answered the question to what extent capital transfer in this case 
could increase European prosperity. The problem is thus reduced 
to the question in how far free capital transactions can enhance 
the effect of integration. This will be entered into later. 

3) The difference in costs of transport could also be a 
reason for migration. If, for example, Belgium imports goods 
at a high cost of transport and exports goods at a low transport 
cost, migration together with the transfer of non-Belgian export 
industries to Belgium can effect a saving in transport costs and 
thereby raise general prosperity. The question is whether in our 
present-day society the costs of transport are important enough 
to lend any weight to the argument; for every country will 
choose for its industries those seats which from a general point 
of view are most favourably situated. Thus a deliberate selection, 
as it were, has already taken place on a national scale. As 
even nationally it is possible to choose among several places 
of establishment that are more or less equivalent, this must be 
all the more true of the wider Schuman area, in which all 
countries (but one) lie on the sea and possess good harbours 
and an efficiently working transport system. In the light of these 
facts it is very improbable that a selection of industrial sites 
over a wider area should effect any spectacular economies in 
costs. 

4) The difference in general cost structure could under 
certain conditions provide an other economic case for migration. 
Here, too, a popular example may be used in illustration. 

If Germany makes many products at decreasing costs (1) 
(i. e. with increasing returns) and the Netherlands makes them 


(1) What we have in mind here are, of course, the cost structures of 
special industries as a whole, not those of individual undertakings. 
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at increasing costs (i. e. with decreasing returns), specialization 
in the Netherlands would not lead to the maximum integration 
effect; but theoretically speaking, migration of Dutch workers 
to Germany would be desirable until such time as Germany's 
increasing additional returns had turned to decreasing ones 
equal to those prevailing in the Netherlands. Considering that 
the Schuman countries have a large part of their industrial 
plant fully employed and pursue a policy which aims at 
permanently full employment, it may be asked if we could assign 
anything more than a theoretical significance to this case either. 

5) Several restrictions can of course be imposed on the 
ground that modern economic life is not flexible. For it must 
be pointed out that in the foregoing it has been tacitly assumed 
that, first, labour and the other production factors in the country 
concerned are mobile and, second, prices and wages can easily 
adjust themselves to changing relations between supply and 
demand. Without trying to be exhaustive we might conceive 
several other cases and combinations, such as the following. 

a. On the one hand wages and prices may be flexible and 
react immediately to a change in supply and demand, while on 
the other hand labour (or other production factors) is so much 
specialized that any switch to another branch of industry is 
impossible. Under such conditions the wages of textile workers 
will be low in the country where such labour abounds, while 
wages in the shoe industry will be high if labour in that industry 
is scarce. If the reverse situation presents itself in the partner 
country, international trade will have a levelling effect, equalizing 
the wages in the two countries (i.e. in those home and foreign 
industries which manufacture the same product) without rendering 
migration necessary. 

b. If wages and prices as well as production factors were 
immobile, international trade in the present instance would cause 
structural unemployment both in the shoe industry of the one 
country and in the textile industry of the other. In that event 
migration of textile workers on the one hand and of shoe-factory 
on the other hand could add to the favourable effect of integration. 

In practice case d. in its extreme form will seldom occur. 
It will be rare for production factors to be so much specialized 
that any switch from contracting to expanding industries is 
impossible. The choice would then practically be between two 
alternatives, namely, emigration with all its psychological draw- 
backs, or a change-over to another industry which holds out 
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more favourable economic prospects. Practice will have to decide 
which of the two must preponderate. Only in the extreme case 
such a switch being impossible, free trade does not form any 
longer a substitute for free intra-European migration. 


6. — FREE MIGRATION AND THE HARMONIZATION OF ECONOMIC POLICIES. 


From the foregoing considerations it may be concluded that 
free migration can be regarded as independent of free trade. 
The latter may even be a substitute for the former. In this 
respect its economic significance especially in Schuman-Europe 
as we have tried to show must not be overrated (1). 

If it should, for any reason whatever, be decided to proceed! 
to a free or freer movement of labour, it will have to be borne in 
mind that a rather far-reaching harmonization of economic policies 
will be necessary. To this three causes can be assigned. First, 
the collective labour contracts make any automatic effect of 
immigration on the economic process through the wage level 
impossible. With our present social structure short-term changes 
in this policy seem extremely difficult. (We may think here, 
for example, of the position of the trade unions). Second, there 
are great artificial differences in remuneration, because some 
countries pursue a policy of wage-levelling and others a policy 
of differentiation of wages. Thus labour would not be attracted 
in the economically most appropriate direction. Thirdly, four 
out of the six participating countries are contending with a 
population problem, which can be solved only by emigration to 
other continents but not by shifts of population within the 
limited territory of the six. 

Harmonization will thus presumably have to be effected in 
the fields of wage policy (including that conducted by the trade 
unions), fiscal policy (as far as it affects net wages), social policy 
and, possibly, emigration policy. 


7. — FREE TRANSFER OF CAPITAL. 


The question may be posed if the free transfer of capital 
deserves a special paragraph. It may be put forward that the 
incentives bringing labour to migration (i.e. the possibility to 


(1) The relevated, connection between transfer of labor on the one hand 
and capital on the other will be dealt with in the next paragraph. 
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obtain abroad a higher remuneration elsewhere) are in fact the 
same as those which bring capital to migration. Generally speak- 
ing the free movement of capital may be considered as the 
counterpart of the free movement of labour — with of course 
this special difference that for reasons which need no prove, 
capital reacts faster to certain incentives than labour, which may 
be hampered by many personal and psychological motives. 

However, in a certain respect there exists a more principal 
difference between the free movement of capital and labour. 
We find this difference especially in those cases where differences 
in real wages are prevailing as a consequence of differences in 
the capital intensity of production. 

As we remarked previously, trade unions and collective 
contracts make a migration of labourers from one country to 
another extremely difficult because real wages nearly cannot 
be levelled. 

Taking this constellation as a starting point there is some 
reason to devote a separate paragraph to the influences of free 
capital transfer on the wellbeing of the community. 

It seems useful to begin with an analysis of the eventual 
consequences which might occur if commodities trade would be 
free and capital transfer forbidden. 

The elaboration can be very short. If capital is comparatively 
more abundant in one country than in another, the first country 
will specialise on the production of typical capital-intensive 
commodities and the other country will especially produce labour- 
intensive products. The products should however be, whether 
«typically» capital-intensive or typically labour-intensive products. 

It is of course for this problem irrelevant if a country is 
working on the whole field of production in a greater or lesser 
degree of capital or labour-intensity, because this fact may be 
reduced to a matter of higher or lower labour productivity. 

It need not to be considered as a disadvantage if a country 
is specialising on the production of either capital-intensive or 
labour-intensive commodities, because comparative differences in 
costs will create interesting possibilities of international exchange. 

Furthermore it is doubtful whether the number of products 
which can only be produced in a special labour-intensive or 
special capital-intensive way is really very large. In a substantial 
part of the cases a choice is possible between many possibilities. 
The question posed seems not so very important. 
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The problem of a transfer of capital from countries with 
a high level of wages (determined by a greater capital-intensivity 
of production) to countries with a lower wage level seems more 
complicated. 

From figures given in one of the preceding paragraphs it 
appeared that in this respect important differences are existing 
in Schuman-Europe. What may be the economic consequences 
of a free transfer? 

If pure economic incentives are determining the movement 
of capital, a transfer from the richer countries to the poorer ones 
may be expected because the low level of wages in the poorer 
countries makes bigger profits on investments possible (we assume 
of course in both countries an equal skill of labour). 

Of great importance in this respect is of course the volume 
of production (= national income) which a country as a con- 
sequence of capital transfer actually or potentially looses (1) and 
the increase of production in the other country. 

If an additional quantity of x units of capital produces in 
country A as well as in country B 1000 units of a certain 
commodity, the total volume of production and thus total welfare 
in Europe cannot increase by a capital transfer from A to B 
(country A looses 1000 units and country B gains the same 
number of units). 

Nevertheless despite this fact, a strong economic incentive 
for transfer may exist if wages in A are lower than in B so 
that in B the prospects for larger profits are more favourable. 

Virtually all depends on the contribution of a certain invest- 
ment to the commodity production in the cooperating countries 
or translated in technical terms on the (by technological facts 
determined) slope of the «production function ». 

More or less simplified this idea is graphically represented 
in diagram 2. 

If — given a fixed quantity of labour — the quantity of 
capital increases the production per labourer will increase too. 

If two countries have the same (linear) production function 
and in country X the amount of capital invested is AB, the 
average real product per labourer will be BC. In country Y 
this real product will reach HD (with an amount of capital 


(1) The funds available for investment abroad may whether result from 
depreciation of existing real capital or from new savings which might have 
been used for an increase of real capital in the own country. 
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invested equal to AH). If we assume equal skill of labour in 
both countries it can be considered as advantageous to transfer 
capital from X to Y until the real wages are equal in both 
countries to EG. 

Since DEF and EKC are congruent triangulars, EF equals 
CK. Consequently Y gains as much as X looses. 


0 


"= — 
- ss — = = 


A H G B 


—— 
DIAGRAM 2. 


It is clear that if curve IC becomes convex towards the X-ax 
(for instance LM) and especially if this curve is strongly convex 
for X and more flattened for Y, the gain (expressed in commodity 
units) of the latter exceeds the loss of the former. 

Total production in both countries will increase under these 
circumstances although it always remains possible that it decreases 
in one of the participating countries. 

The extent of this loss depends of course on the shape of 
the production function and on the extent of interest transfer. 
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Finally the question may be posed if a function is imaginable 
such as represented by NO (= increasing returns). 

This would involve that transfer of capital from X to Y 
would lead to an economic loss for the whole territory. 

This hypothesis is not realistic because under this assumption 
it would not be advantageous to use all production factors. 
By using only a part of them, the total yield may be increased. 
KNIGHT elaborated this thesis more into detail (1). Practically 
speaking the production function will in general have a comvex 
slope in its relation to the x-ax (with a linear function as a 
borderline case). 

We may deduce from this analysis that for Schuman-Europe 
as a whole (except in the improbable borderline case) transfer 
of capital can always be considered as advantageous, because of 
the fact that total commodity production increases. This does 
not involve that some countries would not have a chance of 
decreasing welfare. So a certain caution and graduality with 
regard to the free movement of capital seems advisable. This 
applies the more because we cannot predict the extent of the 
difficulties resulting from free trade. 


8. — FREE CAPITAL MOVEMENTS AND THE HARMONIZATION OF ECON- 
OMIC POLICIES. 


From the foregoing it appears that, whereas free trade has 
the effect of increasing general prosperity, free capital trans- 
actions and free migration are the paths along which the inter- 
national levelling of wealth will proceed, while it is not a 
foregone conclusion that the tendency towards a general increase 
of European prosperity will thereby be much strengthened. 

It also appears that free capital exchange and free migration 
are not essential conditions of free trade. If, however, for some 
reason or other free capital exchange should be adopted, it must 
be borne in mind that here, in contrast with the situation in the 
case of free trade, differences between general national policies 
do matter. Two causes can be mentioned for this. In the first 
place, the government in several countries holds a dominant 
position in the capital market both as a lender and a borrower. 
Wherever it controls the capital market by its action, free capital 


(1) KnIGHT, Risk, Uncertainty and Profit, p. 100. 
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movements become a fiction (cf. the position of monopoly products 
on the goods market), and « liberation » would have no meaning 
unless the total European circulation of capital in all its aspects 
were controlled by a European authority. In the second place, 
capital circulation reacts easily to what from am economic point 
of view are false incentives, which may arise from differences 
in economic policy. Thus, if in country A there is a high tax 
on profits and income from property, the yield of which is used 
to defray the cost of social provisions, whereas in country B 
taxation is low, this will constitute an incentive for owners of 
capital to transfer it from A to B. The same holds good if 
country A pursues a policy of an artificially low rate of interest, 
which country B does not adopt. These are not economic induce- 
ments, but such as arise from differences in economic policy. 
From economic considerations it is then desirable to prohibit 
exports of capital from A to B. 

These examples can be extended indefinitely, and it is there- 
fore probable that a pretty far-reaching harmonization — or 
coordination, as the case may be — of fiscal, monetary, financial 
and economic policies would be necessary, if free circulation of 
capital were to be allowed in accordance with the rules of the 
common market. 


RIASSUNTO 


Alcuni problemi connessi alla istituzione di un mercato comune nei paesi 
del Piano Schuman 


Un’ indagine statistica permette di osservare che diversi dazi di importa- 
zione su importanti prodotti industriali dei paesi del piano Schuman servono 
in effetti soltanto per proteggere o creare monopoli sul mercato nazionale. 
I dazi sui menzionati prodotti, che costituiscono un gruppo importante degli 
scambi di merci (come risulta dalle indagini statistiche), potrebbero essere 
aboliti senza conseguenze dannose. 

Quand’anche fosse costituita una unione doganale, i paesi partecipanti 
potrebbero condurre in modo autonomo le proprie politiche nazionali a riguardo 
dei salari, dei carichi sociali, delle imposte ecc., essendo le disparità inter- 
nazionali in questi campi irrilevanti per una unione doganale. Tali disparità 
troverebbero infatti la propria espressione nel tasso di cambio. 

In ogni caso, però, la politica discriminatoria dovrebbe essere evitata, 
cioè, a riguardo di ciascun prodotto o gruppo di prodotti, non dovrebbe esser 
presa alcuna misura suscettibile di falsare le normali condizioni di concor- 
renza. Possono esservi tre categorie di discriminazioni: a) Discriminazioni 
suggerite da considerazioni autarchiche nazionali che falsano le condizioni 
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di concorrenza: queste dovrebbero essere abolite. b) Discriminazioni non 
suggerite da considerazioni autarchiche nazionali, che tuttavia interferiscono 
con il mercato comune: queste dovrebbero essere applicate super-nazional- 
mente. c) Discriminazioni non suggerite da considerazioni autarchiche nazio- 
nali ma aventi un etfetto autarchico: tali discriminazioni potrebbero essere 
mantenute nazionalmente a condizione che l'influenza sfavorevole non fosse 
particolarmente grande. 

La possibilita di condurre una politica ciclica nei paesi del piano Schu- 
man non deve essere sopravalutata. In base alle diverse possibili situazioni 
delineate nell’articolo, sembra giustificata la conclusione che, nel peggior 
dei casi, sarebbero necessarie misure autonome, o, secondo le circostanze, 
misure collettive dovrebbero sorgere naturalmente dalla situazione. 

Anche il significato economico del libero movimento del lavoro non do- 
vrebbe essere sopravalutato. Infatti, il libero movimento delle merci, nelle con- 
dizioni delineate nell’articolo, agisce come un pieno sostituto della libera mi- 
grazione. La libera migrazione in tal caso non condurrebbe ad un aumento 
addizionale di prosperità, ma costituirebbe semplicemente una alternativa. 

Sulla base di un’indagine estensiva si può concludere che la libera mi- 
grazione nei paesi del piano Schuman, come un tutto, non causerebbe un con- 
siderevole incremento di prosperità. Naturalmente non significa che, indivi- 
dualmente, qualche paese non trarrebbe vantaggio dalla libera migrazione. 

A riguardo della libertà del movimento del capitale si può affermare 
che essa non è una condizione essenziale per il libero movimento delle 
merci. Si osserva che il libero movimento del capitale è, in un certo grado, 
un mezzo importante per un livellamento intraeuropeo del reddito. 

A priori, non è certo che ogni paese trarrebbe beneficio dalla libertà 
nel movimento del capitale, sebbene la prosperità nell'unione come un tutto 
potrebbe essere aumentata. A tale riguardo le cifre suggeriscono notevoli dif- 
ferenze nel grado dell’intensità d’impiego del capitale nella produzione (e 
conseguentemente dei salari reali) nei diversi paesi del piano Schuman. La 
forma della « funzione della produzione» determina l’estensione del pro- 
cesso di livellamento e l'influenza sul benessere del complesso dei paesi 
europei del piano Schuman. 

Una volta deciso il libero movimento del capitale, si dovrebbe ricordare 
che il problema del coordinamento sarà fondamentalmente diverso da quello 
nel campo delle merci. Le differenze delle politiche nazionali sono in questo 
caso importanti, contrariamente a quanto avverrebbe nel caso di libero mo- 
vimento delle merci. 

Lo stesso vale per il coordinamento nel caso del libero movimento del 
lavoro. 


RESUMÉ 
De quelques problèmes relatifs à l'établissement d'un marché commun 


dans le pays du Plan Schuman 


Une investigation statistique nous permet d'avancer l’argument que 
différents droits prélevés sur les importations d’ importants produits industriels 
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des pays du Plan Schuman servent en réalité uniquement pour créer ou pro- 
téger un monopole sur le marché national. Les droits sur ces produits, qui 
constituent un groupe important des échanges commerciaux (comme le dé- 
montrent les investigations statistiques), pourraient être abolis sans consé- 
quences nuisibles. 

Même lorsqu'une union douanière aura été conclue, les pays participants 
pourront conserver leur politique nationale autonome au regard des salaires, 
des charges sociales, des impôts, etc., vu que les disparités internationales 
dans ces domaines sont sans importance pour une union douanière. De telles 
disparités trouveraient en réalité leur expression dans les taux des changes. 

Dans tous les cas, il sera nécessaire d’ éviter une politique discrimina- 
toire, c’est-à-dire qu'aucune mesure ne pourra être prise au regard d'un pro- 
duit ou d'un groupe de produits qui serait susceptible de fausser les condi- 
tions normales de la concurrence. Trois catégories de discriminations peuvent 
exister: a) Discriminations suggérées par des considérations d'autarchie na- 
tionale qui faussent les conditions de la concurrence; celles-ci devraient étre 
abolies. b) Discriminations non suggérées par des considérations d' autarchie 
nationale mais qui entravent le marché commun; celles-ci devraient être ap- 
pliquées d’une façon supra-nationale. c) Discriminations ayant un effet au- 
tarchique quoiqu' elles ne soient pas suggérées par des considérations rela- 
tives à l’autarchie nationale; de telles discriminations pourraient être main- 
tenues dans le domaine national à condition que leur influence défavorable 
ne soit pas particulièrement importante. 

La possibilité de faire une politique cyclique dan les pays du Plan 
Schuman ne doit pas être surestimée. Sur la base de diverses situations dé- 
crites dans l’article en question la conclusion paraît justifiée que dan le 
cas le plus défavorable il serait nécessaire d’avoir recours à des mesures 
autonomes ou bien de mesures collectives découleraient naturellement des 
circonstances. 

Il ne faut pas non plus surestimer la signification économique de la li- 
berté des mouvements de marchandises. En fait la circulation libre des mar- 
chandises, aux conditions indiquées dans l’article, remplace complètement la 
liberté des migrations. Cette dernière ne conduirait pas, dans ces conditions 
à une prosperité accrue, mais constituirait simplement une alternative. 

On peut conclure que la liberté des migrations entre les pays du Plan 
Schuman ne porterait pas une grande augmentation dans la prosperité. Il va 
sans dire que ceci ne signifie pas que certains pays ne pourraient pas tirer 
avantage de la liberté des migrations. 

Quant à la liberté des mouvements de capitaux on peut affirmer qu’elle 
ne forme pas une condition essentielle de la liberté des mouvements de mar- 
chandise. L' auteur fait remarquer que la mobilitè non entravée des capitaux 
est jusqu’à un certain point un instrument important du nivellement intraeu- 
ropéen du revenu. 

Il n’est pas certain, a priori, que tous les pays bénéficieraient de la li- 
berté des mouvements de capitaux, méme si la prospérité de l'union en en- 
tier en était augmentée. Les chiffres suggèrent sous ce rapport des diffé- 
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rences considérables quant au degré d'intensité dans l’emploi du capital dans 
la production (et par conséquent des salaires réels) des divers pays du Plan 
Schuman. La configuration de la «fonction de production » détermine l'exten- 
sion du nivellement et son influence finale sur le bien-étre des pays européens 
du Plan Schuman dans leur ensemble. 

Une fois que le libre mouvement des capitaux a été décidé il ne faudra 
pas oublier que le problème de la coordination sera fondamentalement diffé- 
rent de celui qui se présente dans le domaine des marchandises. Les dif- 
ferences des politiques nationales sont importantes dans ce cas à |’ encontre 
de celui présénté par le libre mouvement des marchandises. 

Il en est de même pour la coordination dans le cas de la pleine mobilité 
de la main d’ oeuvre. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Einige Probleme, die mit der Einfuehrung eines yemeinsamen Marktes 
der « Schumanplan Laender» zusammenhaengen 


Eine statistische Untersuchung erlaubt den Schluss, dass verschiedene 
Einfuhrzoelle auf wichtige Industrieprodukte der «Schumanplan Laender » 
tatsaechlch nur zum Schutz oder zur Schaffung von Monopolen auf den na- 
tionalen Maerkten dienen. Die Einfuhrzoelle auf diese Produkte, die eine 
bedeutende Gruppe im Warenaustausch bilden, (wie aus den statistischen 
Untersuchungen hervorgeht), koennten ohne schaedliche Folgen abgeschafft 
werden. 

Auch im Falle des Abschlusses einer Zollunion koennten die Teilneh- 
mer ihre eigene nationale Politik hinsichtlich der Loehne, der Soziallasten, 
der Steuern, etc. autonom fortfuehren, da die internationalen Verschieden- 
heiten auf diesen Gebieten fuer eine Zollunion bedeutungslos sind. Derartige 
Abweichungen wuerden ihren entsprechenden Ausdruck in den Wechsel- 
kursen finden. 

Jedeufalls muesste aber eine Politik der Diskrimination vermieden 
werden, da heisst es duerfte keinerlei Massnahme ergriffen werden hinsicht- 
lich eines Produkten, oder einer Gruppe von Produkten, die geeignet 
waere, die normalen Konkurrenzbedingungen zu verfaelschen. Derartige 
Diskriminationen koennen in drei Gruppen eingeteilt werden: a) Solche, 
die autarkischen Erwaegungen entstammen und die Konkurrenzbedingungen 
verfaelschen; diese muessten abgeschafft werden. b) Solche, die nicht auf 
autarkischen Grundsaetzen beruhen, die aber dennoch den gemeinsamen 
Markt stoeren; diese muessten auf uebernationale Weise angewandt werden. 
c) Diskriminatorische’ Massnahmen, die zwar nicht auf autarkischen Erwae- 
gungen beruhen, aber eine «autarkische Wirkung» haben; derartige unter- 
scheidungen koennten auf nationaler Basis aufrechterhalten werden, voraus- 
gesetzt dass ihre unguenstige Wirkung nicht besonders stark ist. 

Die Moeglichkeit einer Konjunkturpolitik in den Schumanplan-Laendern 
darf nicht ueberschaetzt werden. Die verschiedenen im Artikel naeher be- 
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schriebenen Situationen gestatten den Schluss, dass im schlimmsten Fall 
entwe der autonome Massnahmen erforderlich sein werden oder aber, dass 
Kollektivmassnahmen sich natuerlich aus der Lage ergeben werden. 

Auch die wirtschaftliche Bedeutung der freien Beweglichkeit der Ar- 
beitskraefte darf nicht ueberschaetzt werden. Tatsaechlich wirkt die freie 
Beweglichkeit der Waren unter den im Artikel beschriebenen Bedingungen 
als vollwertiger Ersatz für die Wanderungsfreiheit. Letztere wuerde in ei- 
nem derartigen Falle nicht zu einer zusaetzlichen steigender Prosperitaet 
fuehren, sondern nur ganz einfach eine Alternative darstellen. 

Auf der Grundlage von eingehenden statistischen Untersuchungen laesst 
sich schliessen, dass die Wanderungsfreiheit zwischen der Gesamtheit der 
Schumanplan Laender keine nennenswerte Reichtumssteigerung hervorrufen 
wuerde. Das soll nicht bedeuten, dass nicht manche Laender fuer sich Vor- 
teile aus einer derartigen Freiheit ziehen koennten. 

Bezueglich der Freiheit der Kapitalbewegungen darf man behaupten, 
dass sie keine wesentliche Bedingung der freien Beweglichkeit der Waren 
bildet. Sie ist aber bis zu einem gewissen Grade ein wichtiges Werkzeug 
des Ausgleichs der Einkommen zwischen den verschiedenen europaeischen 
Laendern. 

A priori erscheint es nicht als sicher, dass alle Laender aus der freien 
Beweglichkeit des Kapitals Vorteil ziehen wuerden, wenn auch das wirt- 
schaftliche Gedeihen der Union als Ganzes gesteigert werden koennte. In 
dieser Beziehung zeigen die Statistiken wesentliche Unterschiede in der 
Kapitalsintensitaet der Produktion (und daher auch der Realloehne) der ver- 
schiedenen Schumanplan Laender auf. Die Form der sogenannten « Produk- 
tionsfunktion » bestimmt die Ausdehnung des Ausgleichprozesses und seiner 
Auswirkungen auf die Wohlfahrt der Gesamtheit der Schumanplan Laender, 

Wenn eiumal die freie Beweglichkeit des Kapitals beschlossen sein 
wird, wird man sich daran erinnern muessen, dass hier das Koordina- 
tionsproblem grundsaetzlich verschieden ist, von dem, das sich auf dem 
Gebiet des Warenverkehrs ergibt. Die Uuterschiede zwischen der nationalen 
Politik der einzelnen Laender sind in jenem Falle von Bedeutung im Ge- 
gensatz zum Falle des freien Warenverkehrs. 

Das gilt auch fuer die Koordinierung im Falle der freien Beweglichkeit 
der Arbeitskraefte. 


RESUMEN 


Unos problemas relacionados con la institución de un mercado común en 
los Países del plan de Schuman 


De una investigación estadistica se puede inferir que varios derechos 
de importación sobre importantes productos industriales, en vigencia en los 
países del plan de Schuman, tan sólo sirven en efecto para proteger o bien 
crear monopolio en el mercado nacional. Los derechos cargando sobre los 
productos arriba mentados, que constituyen un grupo muy de importancia 
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del intercambio (esto resulta de las investigaciones estadisticas), se los podria 
abolir sin consecuencias perjudiciales. 

Aún cuando se constituye una unión de aduanas, los paises participando 
en ella podrian llevar de una manera autónoma sus propias politicas nacio- 
nales en lo referente a salarios, cargas sociales, impuestos, etc., siendo que 
son insignificantes las desigualdades internacionales en estos campos, para 
una unión de aduanas. Tamañas desigualdades, en efecto, encontrarían su 
propria expresión en el tipo de intercambio. 

En todo caso, empero, una politica de discriminación deberiasela evitar, 
esto es, ninguna medida se la debiera adoptar en lo tocante a un producto 
o grupo de productos, propio a falsear las condiciones usuales de competencia. 
Hay, según resulta, tres categorias de discriminaciones: a) discriminaciones 
que las sugieren consideraciones autárquicas nacionales falseando a las con- 
diciones de competencia, éstas se las debería abolir; b) discriminaciones que 
las consideraciones autárquicas nacionales no sugieren, las que, sin embargo, 
afectan al mercado común, éstas deberianselas aplicar super-nacionalmente ; 
c) discriminaciones que no las sugieren las consideraciones autárquicas na- 
cionales, pero entrañando un efecto autárquico. Tamañas discriminaciones se 
las podría mantener nacionalmente mientras la influencia desfavorable no 
fuese particularmente grande. 

La posibilidad de conducir una politica ciclica en los paises del plan de 
Schuman, no se la debería valorar sobradamente. Sobre la base de las posibles 
distintas situaciones trazadas en el artículo, parece ser justificada la con- 
clasión que, en el caso peor, o precisaria adoptar medidas autónomas, o bien, 
según las oportunidades, medidas colectivas deberían desprenderse de una 
manera natural de la situación. Tampoco la significación económica de la 
libre movilidad, no se la deberia valorar de sobra. En efecto, el libre movi- 
miento de mercancias conforme a las condiciones que el articulo delinea, 
actúa como un pleno substituto por la libre migración. La libre migración, 
en este caso, no acarrearía un aumento adicional de prosperidad, sino que 
sencillamente constituiria una alternativa. 

Sobre la base de una indagación extensiva puédese concluir que la libre 
migración en los paises del plan de Schuman, considerándolo en su conjunto 
como un todo, no causaría considerable fomento de prosperidad. Esto, es 
natural, no significa que, individualmente, uno que otro pais no se aventa- 
jara por la libre migración. 

Respecto a la libre movilidad del capital, puédese afirmar que no es 
ella condición esencial para el libre movimiento de mercancias. Se hace ob- 
servar que la libre movilidad del capital es, en cierto grado, un medio de 
importancia para una nivelación interreuropea del rédito. 

A priori, no está cierto de que todo y cada pais sacaria beneficio de 
la libre movilidad del capital, aunque, la prosperidad de la unión, tomada 
en su conjunto, puede aumentar. Con respecto a esto, los guarismos sugieren 
notables diferencias acerca del grado de intensidad de capital de la producción 
(y, por consiguiente, de salarios reales) en los distintos paises del plan de 
Schuman. La forma de la asi llamada «función de la producción », deter- 
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mina la extensión del procedimiento de nivelación y el resultado final para 
la situación de bienestar de los paises europeos del plan de Schuman, con- 
siderados como un todo. 

Una vez decidida la libre movilidad del capital, deberiase acordar que 
el problema de la coordinación será fundamentalmente diverso de lo que es 
él en el campo de mercancias. Las diferencias de politicas nacionales son 
importantes en este caso, al contrario de lo que se aconteciera Caso de ser 
libre el movimiento de mercancias. 

Lo proprio viene a valer acerca de la coordinación en caso de libre 
movilidad del trabajo. 


DISCUSSIONI ED ESAMI CRITICI 


LE DISCUSSIONI DI VARENNA SULLA 
TEORIA DELLA «INPUT-OUTPUT ANALYSIS » 


VERA CAO-PINNA 


Come annunciato in un precedente numero di questa Rivista, 
dal 27 giugno al 9 luglic 1954, si é svolto nella « Villa Monastero » 
di Varenna il Seminario internazionale, promosso dalla Facoltà 
di Economia e Commercio dell’Università di Pisa, per la discus- 
sione del metodo di analisi « input-output ». 

Numerosi fattori hanno concorso al buon successo di questa 
iniziativa : 

— la partecipazione ai lavori dello stesso ideatore del metodo 
in discussione, Prof. WASSILY W. LEONTIBF, di alcuni economisti 
di fama mondiale e di un folto e scelto gruppo di studiosi prove- 
nienti da dieci Paesi europei e dagli Stati Uniti d’America; 

— il tono di ufficialità conferito al Convegno dall’importante 
discorso di apertura pronunciato dal Ministro delle Finanze, On. 
Prof. ROBERTO TREMELLONI, e dalla presenza dei rappresentanti 
di tutte le organizzazioni internazionali ; 

— la lunga durata di questa seconda Conferenza internazio- 
nale sulla «input-output analysis» (1) che ha permesso di appro- 
fondire ancor più i complessi problemi metodologici che erano 
già stati affrontati quattro anni or sono nella riunione di Drie- 
bergen (1); 

— l’opportunità del momento in cui la riunione ha avuto 
luogo : cioè a pochi giorni di distanza dalla decisione presa a 
Ginevra, dalla seconda Conferenza annuale degli statistici euro- 
pei, di porre allo studio nel prossimo anno, i problemi della 
costruzione delle tavole di interdipendenza economica; 

— infine la possibilità che questa iniziativa ha offerto di 
stabilire e rinsaldare i cordiali rapporti di collaborazione tra i 
partecipanti di vari ‘Paesi, e di facilitare un ampio scambio di 
vedute e di informazioni tra coloro che hanno già avuto occasione 
di sperimentare la validità e l’utilità del metodo LEONTIEF e 


(1) Vedi Proceedings of the Conference on Input-Output Relations, 
Driebergen, 1953, Holland. 
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quelli che si accingono ad affrontarne le difficoltà della sua 
applicazione. 

Sarebbe tuttavia prematuro avanzare un sia pur cauto giu- 
dizio sui risultati di questa brillante riunione scientifica: gli atti 
del Convegno — di prossima pubblicazione — daranno un com- 
pleto resoconto dell'intenso lavoro svolto e delle animate discus- 
sioni che lo hanno caratterizzato; ma un giudizio obiettivo sulla 
utilità pratica di questa iniziativa potrá darsi soltanto tra qual- 
che anno, in base ai progressi che si andranno compiendo nei vari 
Paesi nel campo delle applicazioni del metodo « input-output » 
allo studio dei problemi economici nazionali. 

Scopo limitato di questa nota è quindi quello di informare 
sommariamente e obiettivamente (1) i lettori di « Economia Inter- 
nazionale » sui contributi apportati dai vari partecipanti mella 
prima sessione dei lavori dedicata alla trattazione dei problemi 
teorici inerenti alle finalità e alla validità di questo nuovo me- 
todo di analisi economica. 

Sebbene non vi fosse motivo di attendersi che decisive inno- 
vazioni negli sviluppi teorici del metodo potessero essere prospet- 
tate in questo Convegno, nè che fosse possibile giungere ad una- 
nimità di accordi sui punti più controversi della materia, la ses- 
sione del programma dedicata alla Teoria della « input-output 
analysis » è stata infatti particolarmente interessante e ricca di 
spunti polemici che hanno contribuito a chiarire alcuni malin- 
tesi ed a precisare meglio le divergenze di opinione dei singoli 
partecipanti. Nonostante il rapido successo incontrato dal mo- 
dello LEONTIEF, come schema descrittivo e conoscitivo della strut- 
tura di un sistema economico, molte sono infatti ancora le per- 
plessità che sorgono circa la possibilità di usare questo modello 
anche come strumento di previsione e di programmazione eco- 
nomica. 

Ma è invece per l’appunto questa possibilità che maggior- 
mente sollecita l’attenzione degli uomini di Governo e di scienza; 
lo provano le seguenti parole del Ministro TREMBLLONI : 


(1) Non essendo ancora disponibili, nè i testi di alcune tra le più impor- 
tanti dissertazioni quali, ad esempio, quelle del Prof. LkonTIEF e del dott. 
Evans, nè le trascrizioni delle discussioni pomeridiane di tavola rotonda, 
questa rassegna è in parte basata sugli appunti presi durante le singole 
riunioni dalla scrivente, la quale è pertanto sola responsabile delle even- 
tuali omissioni o inesattezze di interpretazione del pensiero manifestato dai 
singoli oratori. 
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« Se è difficile, e in un certo senso anche pericolosa, l’appli- 
cazione aritmetica e puramente semplicistica dei risultati di una 
analisi matematica alla ancor misteriosa e complessa vita dei 
rapporti umani e sociali, altrettanto pericoloso e grave sarebbe 
l’indirizzo di una azione politica che, affrontando sostanziali 
problemi di rapporti e di distribuzione nel gioco dei fattori eco- 
nomici, si azzardasse a sorridere di fronte ai moderni strumenti 
di siffatta indagine, e trascurasse, nel diuturno intervento di 
azione o di omissione, di essere illuminata da una profonda cono- 
scenza quantitativa di tali rapporti e del loro vario comportarsi »; 


— e lo prova lo scopo stesso dell’iniziativa dell’Università di 
Pisa che, come esplicitamente dichiarato dal Professor BRUGUIER- 
PACINI nella sua prolusione ai corsi, era quello di stimolare anche 
in Italia un più vivo interesse dei docenti e studenti di economia 
verso le ricerche di avanguardia che mirano a portare la scienza 
economica al servizio delle pressanti esigenze della vita sociale 
moderna. 

E’ da augurarsi quindi che l’acuto esame critico cui a Va- 
renna è stato nuovamente sottoposto il metodo LEONTIEF abbia 
contribuito a fornire ai dubbiosi nuovi elementi di meditazione 
circa la necessità di progredire nelle ricerche tendenti ad allar- 
gare il campo di applicazione di questo metodo allo studio dei 
più importanti problemi economici, nazionali ed internazionali. 


Vivo interesse ha suscitato infatti — nella seconda sessione 
del Convegno — anche la discussione degli aspetti contabili e 


statistici del metodo e, in particolare, la rassegna delle applica- 
zioni ed esperienze che sono in corso nei vari Paesi: un altro 
breve resoconto di questa seconda parte del Convegno sarà dato 
in uno dei prossimi numeri di questa Rivista. 


1. — Il Seminario si è aperto con una breve nota introduttiva 
del BARBERI il quale, dopo aver richiamato i principali problemi 
relativi alla quantificazione ed agli usi dello schema statico, ha 
segnalato la necessità di intensificare le ricerche tendenti a dare 
una rappresentazione dinamica della realtà economica che rap- 
presenta l’obiettivo finale di ogni tentativo rivolto a spiegare il 
funzionamento e l’evoluzione di un sistema economico. 

La sessione teorica del corso — organizzata dallo stesso 
LBONTIEF — è stata svolta in sei lezioni, integrate da alcune 
discussioni di tavola rotonda su argomenti più specifici della 
teoria « input-output » e di altre ad essa affini, come la program- 
mazione lineare e la « process analysis ». 


576 Vera Cao-Pinna 


Il resoconto riporta anche le osservazioni critiche più signi- 
ficative dei vari partecipanti sui problemi teorici del metodo: 
la possibilità di discutere anche i temi delle singole lezioni è stata 
infatti accordata dal Comitato organizzativo, a causa della for- 
zata assenza del Prof. V. TRAVAGLINI e quindi della sua mancata 
lezione che, secondo l'originario programma dei lavori, avrebbe 
dovuto per l’appunto riassumere tutte le critiche al metodo 
LEONTIEE, nella sua attuale formulazione. 

Per dare al lettore la possibilità di penetrare meglio il pen- 
siero dei partecipanti cui è stato affidato il compito di svolgere 
i vari temi del programma, il resoconto di questa sessione sarà 
presentato per autore e per ordine di attinenza con i problemi 
fondamentali del metodo. 


WASSILY W. LEONTIEF 


(« La «input-output analysis» in relazione alla teoria dell’ equilibrio eco- 
nomico generale »; «I vari tipi di modelli input-output »; «La chiusura del 
modello»; «I modelli dinamici per l’analisi dell'evoluzione di un sistema 
economico»). 


2. — La caratteristica più saliente in tutte le dissertazioni 
di LEONTIEF e nei suoi frequenti interventi alle discussioni che 
hanno seguito le sue esposizioni e quelle degli altri oratori è 
stata quella della perfetta coerenza organica del suo pensiero : 
frutto di una ventennale esperienza sui complessi problemi della 
interdipendenza economica. 

La sua nota riluttanza ad allontanarsi dalla visione unitaria 
di un universo economico regolato dalle leggi dell'equilibrio gene- 
rale si è più volte manifestata anche a Varenna, dove però egli 
ha saputo giustificarla con argomentazioni nuove e particolar- 
mente suggestive. Tra queste, la più importante riguarda la supe- 
riorità dell’analisi dell’equilibrio economico generale nei con- 
fronti dei vari tipi di analisi parziale: in cui il trattamento 
asimmetrico che ricevono le variabili «cosidette indipendenti » 
impedisce di pervenire ad una completa spiegazione del circuito 
economico. 

Da ciò discende la scarsa simpatia di LEONTIEF per l’apertura 
dei modelli la quale, introducendo nel sistema elementi estranei, 
non originati dal modello, viene a spezzare la simmetria e la 
logica descrittiva delle relazioni di interdipendenza generale. 

Scopo finale della sua concezione essendo invece quello di 


Le discussiont di Varenna sulla teoria etc. 577 


quantificare una ben definita teoria, LEONTIEF sostiene essere — 
in linea di principio — preferibile accontentarsi dei risultati 
approssimati di un’analisi generale, sia pur svolta nell’ambito 
di una semplificata versione dello schema Walrasiano, piuttosto 
che regredire verso l’analisi parziale e gli intricati metodi della 
inferenza statistica indiretta. 

Egli è tuttavia il primo a riconoscere che le semplificazioni 
su cui poggia il modello «input-output » (adozione delle sole 
funzioni produttive, ipotesi di omogeneità, di linearità e di non 
sostituibilità dei processi tecnologici) rappresentano rudimentali 
approssimazioni della realtà economica. Ma non può negarsi che 
ancor più rudimentali siano le approssimazioni ottenibili con altri 
tipi di analisi quali, ad esempio, l’analisi Keynesiana. LEONTIBF 
ricorda infatti che le principali caratteristiche dello schema 
« input-output » sono la tendenza alla disaggregazione e la gra- 
dualità sistematica del procedimento attraverso il quale si tenta 
di pervenire ad una completa rappresentazione e spiegazione del 
sistema economico. La costruzione dello schema viene sviluppata 
cioè dal basso verso l’alto, partendo dalle funzioni tecniche delle 
singole imprese e dalle funzioni di comportamento delle singole 
economie domestiche, ricercando le similarità delle stesse e ripar- 
tendo questa grande massa di osservazioni in gruppi omogenei, 
per passare quindi all’esame delle condizioni di mercato in cui 
operano i vari gruppi e riordinare infine l’insieme dei dati nel 
quadro di una organica teoria. 

Soffermandosi in particolare sull’ipotesi critica della non 
sostituibilità dei processi produttivi, che è generalmente conside- 
rata come una delle più spregiudicate deviazioni dalla teoria clas- 
sica della produzione (secondo la quale la quantità dei vari fat- 
tori produttivi impiegati varia in relazione alle variazioni dei 
prezzi relativi), LBONTIEF ha ironizzato felicemente sull’eccessiva 
importanza che gli economisti sono inclini ad attribuire al pro- 
blema dei prezzi, trascurare il quale è da essi considerato come 
un peccato di « lesa maestà ». 

Secondo LEONTIEF, come per Walras e Pareto, il sistema dei 
prezzi relativi sarebbe invece soltanto una stazione intermedia 
nel lungo percorso da compiersi in una analisi dell’equilibrio 
economico generale. E cioè : come per il viaggiatore diretto verso 
mete lontane, la sosta per rifocillarsi rappresenta soltanto una 
tappa necessaria, ma non finale del suo andare, così per l’econo- 
mista che si spinge alla ricerca di una soluzione generale, i prezzi 
dovrebbero rappresentare una stazione di passaggio che egli ine- 
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vitabilmente incontrerá nel suo cammino, ma presso la quale non 
potrá fermarsi indefinitamente, se intende raggiungere il suo 
obiettivo essenziale. Il problema dei prezzi diventa invece essen- 
ziale quando l’economista parte da quella che dovrebbe essere 
l’ultima tappa del percorso — e cioè dall’analisi delle curve di 
domanda e di offerta — ma — secondo LEONTIEF — esso non è più 
tale se il viaggio viene iniziato dal punto di origine, come più 
correttamente avviene nella « input-output analysis ». 

Ciò non significa, tuttavia, che non sia possibile soffermarsi 
a lungo ad esaminare in modo esauriente anche questo problema, 
come, ad esempio, si fa nella programmazione lineare, in cui i 
prezzi sono introdotti nel sistema come variabili esplicite. Del 
resto, anche in certi problemi studiati col metodo «input-out- 
put », l’analisi dei prezzi può diventare un obiettivo importante 
e, in tal caso, essi possono derivarsi dai dati grezzi incasellati nel 
sistema, in quanto — a differenza dello schema di contabilità 
nazionale — il sistema « input-output » contiene una determinata 
struttura dei prezzi, e precisamente quella vigente nel periodo 
cui si riferisce la tavola delle transazioni interindustriali. 


Questo scottante argomento della prima dissertazione di 
LEONTIEF ha provocato vari interventi tra i quali — per necessità 
di spazio — si ricorda soltanto quello dello STONE che, a mezzo 
di un semplicissimo diagramma, già illustrato nella sua memoria 
presentata alla terza conferenza della I.A.R.I.W. tenutasi a Ca- 
stelgandolfo nel settembre 1952 (1), ha descritto il meccanismo 
attraverso il quale si svolge e si chiude, nel sistema Leontieviano, 
il circuito quantitativo e quello dei prezzi. E cioè: le quantità 
di ciascun bene finale domandate dalle economie domestiche 
« households inputs ») sono proporzionali alla quantità totale dei 
fattori primari impiegati nel processo economico (« household 
output »); da questa domanda finale si determina (attraverso le 
funzioni tecniche dei singoli settori) il fabbisogno totale di pro- 
duzione il quale, a sua volta, determina il fabbisogno totale di 
fattori primari che origina la domanda finale. 

Analogamente, si svolge e si chiude il circuito dei prezzi : il 
costo diretto unitario dei singoli beni prodotti è proporzionale 
al tasso unitario di rimunerazione dei fattori primari impiegati ; 
dai suddetti costi si determinano (attraverso le stesse funzioni 


(1) R. Stone: Model Building and the Social Accounts: a Survey. 
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tecniche dei singoli settori) i prezzi unitari dei singoli beni pro- 
dotti i quali, a loro volta, determinano il tasso di rimunerazione 
dei fattori primari. Sebbene nella realtá entrambi i processi non 
si svolgano in modo cosi semplice e automatico, lo STONE ritiene 
che il modello LBONTIEF possa considerarsi come una legittima rap- 
presentazione di un sistema economico basata sul presupposto che 
i movimenti dei prezzi non influenzino il sistema quantitativo. 

Ma al riguardo, LEONTIEF ha osservato che, se vi è fondato 
motivo di ritenere che il sistema quantitativo degli «inputs » 
non si muova d’accordo con i livelli di produzione (e sia cioè 
notevolmente influenzato dalle variazioni dei prezzi), la soluzione 
del problema non possa e non debba essere ricercata con questo 
metodo. Di solito, infatti, i modelli attualmente usati sono aperti 
rispetto ai salari e profitti, ma LEONTIEF sostiene che, ove siano 
noti i profitti (che nello schema illustrato da STONE sono invece 
nulli), ed il sistema fiscale, sia possibile derivare ugualmente, 
con la tecnica @ input-output», il sistema dei prezzi dei beni 
prodotti. 

Infine, ad un’osservazione di LOMBARDINT circa la possibilità 
che, in condizioni di monopolio, la predeterminazione dei profitti 
viene ad influenzare il sistema delle quantità, LEONTIEF ha risposto 
che non si può pretendere di ottenere dal suo modello risposta a 
tutti i quesiti, e tanto meno a quelli inerenti a particolari situa- 
zioni di fatto. 


3. — Nella sua seconda lezione, dopo aver indicato le infor- 
mazioni necessarie a quantificare i vari tipi di modelli « input- 
output » (statici e dinamici, aperti e chiusi) LEONTIEF si è soffer- 
mato, in particolare, sui modelli aperti: pur riconoscendo che 
in alcuni casi l’apertura del modello sia utile e necessaria (come, 
ad esempio, nel caso in cui il modello sia usato per scopi di deci- 
sione e cioè per determinare i fabbisogni implicati da alternativi 
programmi economici tendenti a modificare per l’appunto la strut- 
tura tecnologica dell’economia), egli è incline a considerare que- 
sta mutilazione, come un espediente imposto dalla incompletezza 
delle informazioni, piuttosto che da necessità di ordine teorico. 
In un’analisi di previsione che potesse interamente svolgersi sulla 
base di osservazioni dirette della realtà, non vi sarebbe motivo di 
ricorrere — secondo LEONTIPF — all’apertura del modello : pur- 
troppo invece, la mancanza di alcuni tipi di informazioni essen- 


ziali deve essere colmata con dati congetturali che devono quindi 
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essere trattati indipendentemente, per limitare l’area degli errori 
che essi genererebbero nella soluzione del sistema. 

Avendogli lo STONB chiesto di precisare meglio l’utilità pra- 
tica dei modelli chiusi, LEONTIEF ha citato due casi: nelle analisi 
regionali, in cui il principale obiettivo è per l'appunto quello di 
misurare gli effetti che le differenze regionali nella struttura dei 
consumi provocano sul livello di attività e quindi sui redditi gene- 
rati nelle diverse aree allo studio, è necessario chiudere il mo- 
dello nei riguardi del settore «households». Inoltre, quando 
scopo dell’analisi sia quello di studiare le evoluzioni dinamiche 
di un’economia caratterizzata da tendenze alla accumulazione o 
al disinvestimento, non è sufficiente l’analisi dei soli flussi cor- 
renti di beni intermedi; per cui si rende necessario chiudere il 
modello nei riguardi della formazione di capitale. 

A proposito della ancora confusa terminologia circa il trat- 
tamento formale dell’apertura dei modelli, LEONTIEF — su richie- 
sta del FRISCH — ha precisato che l’apertura nei riguardi di una 
o più variabili comporta l’eliminazione dal sistema delle corri- 
spondenti equazioni e delle rispettive strutture dei « coefficienti 
tecnici » : ad esempio, l’apertura del modello nei riguardi del set- 
tore «households » comporta l’eliminazione della colonna dei coef- 
ficienti di consumo finale e quindi la rinuncia ad ottenere questa 
parte della domanda finale in funzione dei redditi originati dagli 
«inputs » di lavoro impiegati nei vari settori produttivi. Il 
FRISCH, pur concordando che, dal punto di vista matematico, il 
modello può definirsi « chiuso » quando esso comprende tutte le 
equazioni del sistema e non ammette alcun grado di libertà, ha 
fatto osservare che è inesatto parlare di apertura del modello nei 
riguardi di una o più variabili e che sarebbe più appropriato dire 
che il modello si apre nei riguardi di determinate relazioni. La 
accettazione di questa precisazione astratta faciliterebbe, secondo 
il FRISCH, il riferimento a situazioni concrete: ad esempio, in 
Norvegia, si è tentato di costruire un modello in cui il settore 
« households » è incluso nel sistema di equazioni. Ai fini del cal- 
colo, non si lavora però con un numero di settori uguale al nu- 
mero di equazioni, in quanto la struttura dei consumi è stimata 
indipendentemente : il che non impedisce di pervenire ugualmente 
ad una ‘soluzione completa del problema. 

Il BARNA, d’altra parte, ha osservato che la difficoltà di otte- 
nere le ini necessarie ad includere tutte le equazioni 
nel sistema non è accidentale: ad esempio, pur disponendo di 
ottimi dati sulla formazione di capitale, non è facile ottenere 
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quelli necessari a formulare la rispettiva equazione. Egli ritiene 
che tale difficoltà sia da attribuirsi alle caratteristiche istituzio- 
nali del sistema economico il quale è caratterizzato, in parte da 
relazioni tecnologiche, ed in parte da relazioni di comportamento. 
Nei primi modelli usati dal LEONTIBF tutte le equazioni erano 
strutturali e la necessità di aprirli discende — secondo il BARNA 
— dalla ripugnanza ad accettare il concetto di un universo eco- 
nomico regolato esclusivamente da relazioni strutturali. 

Ma LEONTIEF si rifiuta di accettare questa tesi ed ha nuova- 
mente ribadito la sua convinzione : che cioè, pur eliminando dalla 
matrice alcune righe e colonne, non sia lecito attendersi risultati 
migliori nella soluzione di un problema: se buone informazioni 
esistessero nei riguardi di determinate variabili (tali da permet- 
tore di svolgere un’analisi indipendente delle stesse), sarebbe 
affatto indifferente aprire o chiudere il modello, in quanto esse 
potrebbero facilmente essere incorporate nel sistema e nella sua 
soluzione, ed i risultati sarebbero in entrambi i casi soddisfacenti ; 
al contrario, anche con il modello aperto, essi sarebbero di dub- 
bio valore se le informazioni sul comportamento di tali variabili 
non fossero sufficientemente attendibili. 


4. — Nella sua terza lezione, dedicata ai modelli chiusi, 
LEONTIEF — rimandando alla esposizione della GILBoy per la chiu- 
sura del modello nei riguardi del settore « households » — si è 
invece soffermato sulla chiusura nei riguardi della formazione 
di capitale che — come è noto — rappresenta l’obiettivo più am- 
bizioso del progetto di ricerche che da molti anni egli dirige presso 
l’Università Harvard ed i cui primi risultati sono stati pubbli- 
cati in un recente volume (1) che contiene in appendice anche la 
tavola dei coefficienti di capitale per l’economia americana al 
1947. L'inclusione nel modello delle relazioni tra flussi e fondi 
nell’ambito del sistema produttivo comporta infatti la necessità 
di costruire, oltre alla matrice dei flussi correnti di beni e servizi, 
anche quella degli stocks di capitale e delle scorte impiegate in 
ciascun settore. LEONTIEF non nasconde le grandi difficoltà che 
presenta questo tipo di ricerche e richiama i più essenziali criteri 
da seguirsi nella costruzione di questa matrice. Ad esempio, è 
preferibile che i coefficienti complessivi di capitale siano collegati 


(1) Wassily W. Leontier and others: Studies in the Structure of the 
American Economy, Oxford University Press, New York 1902. 
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alla capacità produttiva invece che all’effettivo livello produttivo 
di ciascun settore. 

Ai fini di un’analisi dinamica, è necessario però determinare, 
anche i coefficienti marginali di capitale sulla base dei dati otte- 
nibili da varie fonti, tra le quali LEONTIEF ha citato : a) i bilanci 
pubblicati dalle imprese; b) i progetti di nuovi impianti; c) le 
informazioni di tipo ingegneristico sui fabbisogni tecnici di capi- 
tale. Le informazioni raccolte negli Stati Uniti provengono in 
parte da osservazioni dirette presso le grandi ditte e, in parte, 
dalle statistiche finanziarie raccolte dalle pubbliche ammini- 
strazioni. 

In ogni caso però, i fabbisogni di capitale devono essere rile- 
vati in relazione all’età ed allo stato di manutenzione degli im- 
pianti già esistenti; inoltre, le informazioni devono riferirsi, non 
soltanto ai nuovi impianti, ma anche agli ampliamenti e rimo- 
dernamenti delle vecchie attrezzature. 

Per costruire una vera e propria matrice degli stocks e dei 
fabbisogni di capitali, è però necessario identificare anche le 
industrie di origine dei vari tipi di capitale, ai fini di determi- 
nare la spesa di ciascun settore in beni capitali prodotti da altri 
settori e di ricavare quindi il sistema analitico dei coefficienti 
di capitale. Il procedimento attraverso il quale si calcolano i 
singoli coefiicienti parziali è indicato dalla seguente formula: 


Yij = Si dij + Sij Ri = Si; (dij + Rj) 


in cui: Yij = spesa annuale dell'industria j in beni capitali 
prodotti dall’industria 1; 
Si; = valore, ai prezzi correnti, degli stocks di capitale pro- 


dotti nell’industria è e usati nell’industria j; 

dij = tasso annuo di deprezzamento dei beni capitali pro- 
dotti dall’industria i e usati nell’industria j; 

Rj = tasso di variazione annuale nella capacità produttiva 
dell'industria 7. 

Per cui, i coefficienti parziali di capitale (d;;) sono espressi 


Si; : ‘+ 
dal rapporto : x, , in cul X; rappresenta la capacità produttiva 


della industria j (espressa in termini di valore ai prezzi correnti 
del tasso annuo di produzione). I coefficienti totali di capitale 
(Bj) di ciascun settore saranno quindi facilmente ottenuti dalla 
somma dei coefficienti parziali : 


e Lt 
ato: 
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Avendo posto il BARNA il critico quesito circa la possibilità 
di derivare da una matrice di coefficienti di capitale anche il 
sistema dei prezzi dei beni capitali, LEONTIEF ha risposto che anche 
i costi totali degli incrementi di capitale potrebbero ricavarsi allo 
stesso modo con cui si ricavano i prezzi dalla matrice dei flussi 
correnti (risolvendo però il problema con un sistema di equazioni 
differenziali). A tal fine, occorrerebbe determinare i prezzi cor- 
renti dei singoli beni capitali, relativi ad un determinato tasso 
di incremento degli investimenti; aggiungervi i rispettivi costi 
di manutenzione e gli interessi sul valore del capitale; ed il tasso 
di interesse dovrebbe corrispondere all’ipotizzato tasso di incre- 
mento del capitale investito. 

Quest’ultimo presupposto enunciato da LEONTIEF ha però sol- 
levato diverse obiezioni, tra le quali si ricordano : 

— quella del GILBERT, che ha osservato come la scelta delle 
tecnologie sia più spesso basata sulle relazioni capitale-lavoro 
piuttosto che su quelle tra capitale e interesse (al che LEONTIEF 
ha risposto che nelle applicazioni pratiche si deve tener conto 
delle probabili future modificazioni tecnologiche e dei relativi 
fabbisogni di capitale); 

— quella del MALINVAUD che ritiene difficile possa accettarsi 
l’ipotesi di eguaglianza tra tasso di interesse e tasso di incre- 
mento degli investimenti: ipotesi che giustificherebbe ulteriori 
motivi di diffidenza nei riguardi dei modelli chiusi. LEONTIEF ha 
però replicato di essersi limitato ad indicare semplicemente un 
orientamento in un così difficile campo di ricerche come quelle 
relative all’aspetto finanziario dei problemi del capitale. 


5. — In una discussione di tavola rotonda, LEONTIEF ha infine 
presentato un’altra interessante formulazione dei modelli dina- 
mici tendenti a descrivere l’evoluzione storica di una economia 
e le sue modificazioni strutturali nel tempo. Si tratta cioè di una 
generalizzazione del convenzionale sistema «imput-output» che 
LEONTIEF, per semplicità di esposizione, ha però limitato al caso 
più semplice di una rappresentazione dei mutamenti strutturali 
nelle relazioni « input-output », con esclusione di cambiamenti nel 
tipo e composizione delle merci prodotte. 

A tal fine, lo schema dovrebbe essere composto da una serie 
di tavole che descrivano le strutture dei coefficienti tecnici (e, 
possibilmente, anche quelli di capitale) relativi a successivi pe- 
riodi di tempo; esso assumerebbe la seguente forma : 
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In questa serie di tavole, i prodotti sono progressivamente 
numerati, sia in senso orizzontale («output») che verticale 
(«input »), ma i singoli prodotti contemplati nella prima tavola 
sono gli stessi anche nelle tavole successive (nell’esempio di cui 
sopra, cioè : il prodotto numero 1 del primo periodo è lo stesso 
di quello contrassegnato con il numero 6 nel secondo periodo, 
con il numero 11 nel terzo periodo, ecc.). 

La caratteristica di questo quadro è data dal gran numero di 
caselle che resteranno vuote nel triangolo inferiore: questi vuoti 
(contrassegnati dallo zero al centro dei quadranti di detto trian- 
golo) sono istituzionali, in quanto, evidentemente, in un qualun- 
que periodo di tempo non possono impiegarsi come «inputs » i 
beni che saranno prodotti nei successivi periodi di tempo. I va- 
lori registrati in questo quadro tenderanno cioè a disporsi nei 
quadranti situati lungo la diagonale di questo sistema seriale, 
poichè infatti la maggior parte dei beni è prodotta e consumata 
nello stesso periodo di tempo, a meno che i singoli periodi con- 
siderati non siano eccessivamente brevi: nel qual caso, la serie 
di tavole, letta in senso orizzontale, indicherà le quantità di beni 
prodotti in un determinato periodo, ma consumate nello stesso 
o in successivi periodi; letta in senso verticale, indicherà le quan- 
tità di «inputs » impiegati in un determinato periodo, ma che 
sono stati prodotti nello stesso o in precedenti periodi. 

E, scopo di questa rappresentazione seriale, è anzi quello di 
porre in evidenza le relazioni di continuità nei flussi di beni e 
servizi nel tempo che sono per l’appunto indicate dai valori che 
nel sistema compariranno al di fuori dei quadranti disposti lungo 
la sua diagonale. 

La costruzione di questo tipo di tavola comporta quindi una 
aceurata scelta dei criteri di aggregazione temporale e cioè del più 
approppriato frazionamento dell’intero periodo di tempo allo 
studio. LEONTIEF, al riguardo, ha ricordato che il problema della 
aggregazione temporale, è in questo caso, lo stesso che sorge nella 
costruzione di numeri indici : il miglior tipo di aggregazione sarà 
cioè quello che produrrà risultati uguali o meglio approssimati 
a quelli che si otterrebbero frazionando al massimo la successione 
temporale. Ove, ad esempio, potesse — per assurdo — disporsi 
di una tavola seriale relativa a 100 anni (o semestri) la riduzione 
ad un formato relativo a soli 10 decenni (o quinquenni) sarebbe 
consigliabile soltanto se vi fosse motivo di ritenere che la tavola 
consolidata potrebbe produrre risultati analoghi o (in base ad 


586 Vera Cao-Pinna 
O ic PA A _  __ zzz 


una verifica a posteriori) migliori di quelli ottenibili con la tavola 
originaria. 

Circa gli usi che possono farsi di questo tipo di modello dina- 
mico, LEONTIEF ritiene che il più importante sia quello rivolto ad 
esplorare la stabilitá nel tempo delle relazioni strutturali di cia- 
scun settore. 

Se l’esame di queste tavole seriali non rivelasse alcuna sostan- 
ziale modificazione tecnologica, un qualunque problema «input- 
output », relativo a un determinato livello e composizione di 
domanda finale (ad esempio, quello dell'intero periodo di tempo 
considerato) potrebbe essere facilmente risolto, con i metodi ordi- 
nari dell’inversione o dei procedimenti iterativi applicati ad una 
qualunque delle matrici parziali. Se, invece, i risultati della 
ricerca denunciassero che sostanziali mutamenti tecnologici sono 
avvenuti nel corso del periodo considerato, dovrebbe tenersi conto 
di essi nella soluzione del problema, facendo necessariamente 
ricorso alle equazioni differenziali. 

Queste tavole seriali dei flussi correnti potrebbero inoltre 
essere completate da analoghe tavole illustranti i flussi di capi- 
tale relativi ai successivi periodi di tempo: il che equivarrebbe 
alla formulazione di un modello dinamico continuo che potrebbe 
considerarsi come un’applicazione del principio di accelerazione. 

LEONTIEF soggiunge anzi, che le tavole seriali dei flussi di 
capitale potrebbero essere usate anche per determinare il fabbi- 
sogno di capitali necessari alla trasformazione dei vecchi impianti 
e ciò si otterrebbe applicando alle tecnologie in atto (o superate) 
i coefficienti di capitale relativi a probabili mutamenti tecnolo- 
gici previsti per il futuro. 

Questa lungimirante visione di LEONTIEF circa la possibilità 
di sviluppo della « input-output analysis » non sembra però essere 
condivisa dal FRISCH, il quale ha fatto osservare che, se è possi- 
bile raggiungere un accordo sulla correttezza e funzionalità dei 
modelli statici « input-output », ancora lontano sembra’ essere 
invece il momento in cui sarà possibile pervenire ad unanimità 
di consensi per quanto riguarda i modelli dinamici. Egli ha am- 
messo tuttavia che la rappresentazione indicata da LEONTIEF può 
essere utile, purchè il suo scopo sia limitato a quello di fornire 
una descrizione dell’evoluzione storica dei mutamenti tecnologici 
avvenuti in un determinato sistema economico (ammesso però 
che sia possibile raccogliere una sì vasta mole di informazioni 
sugli impieghi differiti dei beni prodotti nei successivi periodi 
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di tempo e sulla composizione merceologica della produzione dei 
vari settori). Egli non ritiene invece che tale rappresentazione 
sia sufficiente per fini di analisi e di previsione i quali compor- 
terebbero la necessitá di stabilire una serie di presupposti circa 
il grado di ripetibilità nel futuro delle relazioni descritte dalle 
tavole seriali. Nelle analisi dinamiche si dovrebbe infatti distin- 
guere tra cicli correnti perpetui e cicli che si estinguono ed i 
risultati di un’analisi lineare del tipo proposto dal LEONTIEF — 
pur considerando cioè i mutamenti tecnologici ed i « time-lags » 
(che LEONTIEF ha omesso per semplicità espositiva) — non potreb- 
bero essere quindi estrapolati, in quanto essi conterrebbero l’ac- 
cumulazione degli «shocks» erratici verificatisi nel passato, per 
effetto dei mutamenti nel tasso di velocità che vengono impressi 
al sistema dalle irregolarità che sempre intervengono anche nei 
movimenti dinamici più normali, quali quelli del pendolo. 

Altre obiezioni, di natura meno astratta, sono state sollevate 
da SEVALDSON e da GUIDOTTI circa il trattamento dei vari tipi di 
scorte — di origine tecnica e speculativa — nella rappresenta- 
zione seriale delle relazioni «input-output ». 

LBONTIEF ha chiarito che le scorte sono esplicitamente con- 
siderate nel sistema e sono rappresentate dagli impieghi di beni 
prodotti nei periodi precedenti e utilizzati in periodi successivi : 
non si tiene invece conto delle scorte di natura speculativa che 
difficilmente potrebbero essere descritte da relazioni funzionali 
con il livello produttivo. Anche in questo caso, la limitazione è 
però dovuta — secondo LEONTIEF — alle difficoltà di ottenere 
informazioni sui «time-lags» relativi alle scorte di natura spe- 
culativa. Al riguardo, il FRISCH ha però segnalato che in Nor- 
vegia si sta tentando di raccogliere informazioni anche sui movi- 
menti delle scorte di natura occasionale o speculativa. 

LBEONTIEF ha replicato, ricordando che l’elaborazione di mo- 
delli troppo complessi si dimostra in pratica scarsamente utile : 
per quanto riguarda le scorte tecnologiche, riesce, ad esempio, 
estremamente difficile agli stessi operatori economici descrivere 
la sequenza dei vari stadi dei processi produttivi ed indicare 
quindi esattamente i «time-lags» del fabbisogno tecnico dei vari 
materiali sottoposti a successive e complesse trasformazioni indu- 
striali: le macchine devono lavorare velocemente e non possono 
essere tenute inoperose, da cui sorge la necessità di produrre i 
materiali che le alimentano senza seguire un preciso programma 
di sequenze temporali. 
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Avendo infine il d’IPPOLITO osservato che i mutamenti tecno- 
logici implicano mutamenti anche nei «time-lags», e che quindi 
non sembra essere corretto supporre «time-lags » costanti quando 
le tavole seriali indicano mutamenti tecnologici, LEONTIEF ha 
risposto che la difficoltà di stabilire i «time-lags» strutturali 
è un altro motivo che induce a prescindere da essi ed a consi- 
derare invece soltanto le relazioni costanti tra i flussi e le scorte : 
il che consente di determinare semplicemente il volume del fab- 
bisogno complessivo di scorte, senza risalire al tempo di produ- 
zione delle stesse. 


DuUANB W: EVANS 


(Le relazioni tecniche ‘«input-output») 


6. — Il tema di questa lezione non consentiva di prospettare 
punti di vista originali o inediti — data l’abbondante letteratura 
esistente sui presupposti fondamentali del metodo LEONTIEF — 
tuttavia, esso è stato trattato da Evans con ammirevole chiarezza 
ed efficacia. Tralasciando di riportare l’illustrazione formale delle 
note relazioni tecniche su cui poggia il sistema « input-output », 
indicheremo invece alcuni personali apprezzamenti di EVANS circa 
le più discusse proprietà del metodo. 

Circa la stabilità nel tempo delle relazioni «input-output », 
egli ha difeso la validità e attendibilità di questa ipotesi che, 
— almeno per gli Stati Uniti — ha potuto essere verificata nei 
riguardi dei più importanti settori che producono beni intermedi. 

Anche per quanto riguarda le ipotesi di linearità e propor- 
zionalità delle funzioni di produzione, EVANS non condivide l’ec- 
cessiva diffidenza che taluni manifestano verso di esse: egli ritiene 
che gli economisti teorici siano spesso inclini a dare un peso 
eccessivo alle manifestazioni patologiche dei fenomeni e ad esa- 
gerare quindi l’importanza delle anomalie rivelate dagli estremi 
delle curve gaussiane. In ogni caso, egli sostiene che il problema 
del tipo delle funzioni di produzione non è grave, in quanto i 
metodi di calcolo disponibili per la soluzione del sistema (che 
sono stati illustrati da Evans in un’altra lezione) permettono di 
tener conto delle eventuali mon linearità che siano accertabili nei 
riguardi di uno o più «inputs» di determinati settori. 

Per quanto riguarda invece le possibilità applicative del 
metodo, EVANS sembra essere meno ottimista di LEONTIEF ed è tra 
coloro che fanno discendere la necessità di aprire il modello dalla 
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profonda differenza tra le relazioni di comportamento e le rela- 
zioni strutturali di natura tecnologica. Per tale motivo, EVANS 
non sembra essere incline ad incoraggiare l’uso del modello LEON- 
TIEF a fini di analisi dei prezzi. Al riguardo, egli ricorda che 
condizione necessaria per la soluzione di un tipico problema 
«input-output» è che la tavola bilanci perfettamente; per cui, 
una soluzione relativa al sistema dei prezzi implica che anche 
esso bilanci esattamente nelle sue varie componenti: il che è 
invece difficile immaginare accada nella realtà. 

Questa dissertazione ha dato luogo a pochi commenti: tut- 
tavia, si ricorda l’osservazione di MARKOWITZ a proposito della 
funzione generale citata da EVANS: 


Xi = Fi, (Xj) 


la quale, come è noto, non ammette, neppure essa, alcuna alter- 
nativa nelle tecniche di produzione : libertà che è invece consen- 
tita nella programmazione lineare. Egli ha citato alcuni esempi 
concreti di alternativi processi produttivi che sono facilmente 
osservabili nella realtà operativa di alcuni importanti settori 
industriali. E° noto infatti che l’elettricità può essere prodotta 
per via idrica o termica ed, in questo ultimo caso, gli «inputs» 
possono essere il carbone, il gas o l’olio combustibile. Orbene, 
negli Stati Uniti le stazioni termiche sono attrezzate in modo 
tale da rendere facile e poco dispendiosa la sostituzione dei vari 
tipi di combustibili, a seconda delle disponibilità sul mercato e 
delle variazioni nei rispettivi prezzi. Altri esempi di frequenti 
sostituzioni si riscontrano anche nelle industrie dei prodotti chi- 
mici organici e in quelle metallurgiche : MARKOWITZ ravvisa per- 
tanto nell’ipotesi di non sostituibilità dei processi produttivi una 
delle maggiori deficienze del metodo «input-output» in confronto 
a quello della programmazione lineare. 


E. C. MALINVAUD 


(«L’aggrégation dans les tableaux économiques de LEONTIEF») 


7. — Questo specifico problema del sistema «input-output» 
ha avuto ampia trattazione a Varenna, sia dal punto di vista 
teorico, sia dal punto di vista pratico. Rimandando alla seconda 
parte di questa rassegna il resoconto della lezione di BARNA sui 
problemi statistici e contabili dell’aggregazione, si ritiene utile 
— data l’importanza dell’argomento — riassumere il contenuto 


Fr. 
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della memoria presentata da MALINVAUD, sui problemi teorici del- 
l’aggregazione nelle due principali fasi dell’applicazione del me- 
todo LBONTIEF. 

Per quanto riguarda la fase della quantificazione empirica 
dello schema «input-output», MALINVAUD richiama innanzitutto 
la necessità di rispettare al possibile le ipotesi sulle quali il 
modello teorico è basato, e cioè: 

a) la perfetta omogeneità dei beni prodotti dai vari settori, 
e quindi la perfetta sostituibilità degli stessi in tutti gli usi; 

b) l'impossibilità di sostituire, nei processi produttivi, gli 
«inputs» prodotti da due diversi settori; 

c) l’unicità del processo produttivo di ciascun settore e la 
sua assoggettazione alla legge dei rendimenti costanti. 

Sebbene in pratica, nella costruzione di una tavola «input- 
output)», sia difficile soddisfare rigorosamente queste condizioni, 
si dovrebbero cercare, tra le possibili combinazioni dei vari set- 
tori, quelle che permettono di non discostarsi troppo dalle sud- 
dette ipotesi. L’inconveniente più grave sorge nel caso delle pro- 
duzioni congiunte, tra le quali è necessario distinguere: quelle 
di natura tecnica, in cui i sottoprodotti sono ottenuti in pro- 
porzioni fisse e costanti e quelle di natura economica, in cui 
vari beni di uguale importanza sono prodotti in proporzioni 
variabili. Mentre nel primo caso, l’ipotesi del modello può essere 
rispettata, separando i sottoprodotti dalla produzione principale 
e considerandoli come «inputs negativi» del settore ove sono 
ottenuti, nel secondo caso (che tipicamente si riscontra in agri- 
coltura) MALINVAUD ritiene sia preferibile rinunciare alla disag- 
gregazione dei prodotti. 

D'altra parte, se l’estremo frazionamento delle attività eco- 
nomiche sembra, in generale, soddisfare meglio la condizione di 
omogeneità della produzione, esso presenta l’inconveniente di 
moltiplicare le possibilità di sostituzione tra gli «inputs» pro- 
venienti da diversi settori e di venir meno così alla seconda con- 
dizione del modello. Pertanto, la disaggregazione delle attività 
produttive deve essere il risultato di scelte oculate tra diverse 
combinazioni di industrie e di un compromesso tra le ipotesi 
sopra indicate. 

Tra gli altri espedienti che permettono di rispettare i pre- 
supposti teorici del modello, MALINVAUD ricorda quello mediante 
il quale si cerca di far coincidere le transazioni interindustriali 
con i consumi effettivi dei vari « inputs ». A tal fine, egli sugge- 
risce di depurare i valori del fatturato totale di ciascun settore 
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del valore dell’incremento netto delle scorte presso i produt- 
tori (1). Nonostante questa rettifica, il valore di fatturato può 
ancora presentare seri inconvenienti, come, ad esempio, nel caso 
di imprese fortemente integrate, nel cui ambito si svolgono tutte 
le fasi del processo produttivo, senza dar luogo pertanto a tran- 
sazioni interindustriali relative al passaggio dei prodotti nei diversi 
stadi di lavorazione. In tali casi è consigliabile stimare il valore 
dei prodotti intermedi nei successivi stadi (ad esempio, filati e tes- 
suti) inserendo nella tavola transazioni fittizie (relative ai passaggi 
dei prodotti intermedi) tra queste imprese e quelle non integrate. 

Per quanto riguarda il secondo tipo di aggregazione: quello 
che si prospetta cioè in sede di utilizzazione della tavola, quando 
sia necessario ridurne le sue dimensioni in relazione ai vari tipi 
di problemi allo studio, MALINvAUD descrive in termini formali 
la condizione (tuttavia puramente teorica) che permette di man- 
tenere inalterate — nel consolidamento della tavola — le origi- 
narie relazioni funzionali tra il sistema dei coefficienti tecnici 
e la domanda finale. Dal punto di vista teorico, questa condi- 
zione risulta pienamente soddisfatta soltanto nel caso che i coef- 
ficienti dei settori che si desidera aggregare siano tutti uguali : 
un buon criterio di aggregazione sembra dunque essere quello 
della similarità degli «inputs». 

Un altro criterio da tener presente nel consolidamento della 
tavola è inoltre quello basato sulla stabilità della composizione 
della produzione dei settori che si vorrebbero aggregare («product 
mix ») : pertanto, se vi è motivo di ritenere che l’importanza rela- 
tiva delle produzioni di due o più settori non subisce importanti 
variazioni nel tempo, sembra sia lecito procedere all’aggregazione 
di questi settori. 

MALINVAUD conclude la sua memoria richiamando che i cri- 
teri per il consolidamento di una tavola «input-output» devono 
essere scelti in relazione alle finalità ed agli usi particolari che 
di essa si intende fare per scopi di analisi economica. 


(1) MatinvauD si riferisce però, evidentemente, al caso in cui la tavola 
sia costruita «per riga», distribuendo cioè il valore della produzione totale 
di ciascun gruppo di prodotti tra i settori consumatori: questo espediente 
diventa però affatto inutile qualora — sulla base di osservazioni dirette sulla 
struttura dei costi di ciascun settore — sia possibile, come sarebbe preferi- 
bile, costruire la tavola «per colonna». (Nota della scrivente). 
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Numerosi interventi hanno seguito l’esposizione di MALINVAUD ; 
tra i quali si ricordano — per brevità — soltanto quelli del FRISCH 
e del LBONTIEF. Il primo ha osservato che il problema delle pro- 
duzioni secondarie e congiunte può risolversi con la programma- 
zione lineare, specialmente nel caso di relazioni non rigorose tra 
i prodotti ottenuti da determinati settori: al che MALINVAUD ha 
fatto però osservare che, in tal modo, non si prospetta più un 
problema di aggregazione, ma uno di scelta delle migliori com- 
binazioni tra i vari gruppi di prodotti. 

LEONTIEF, sempre in relazione al problema delle produzioni 
congiunte, ha suggerito di ricercare, in ciascun caso, la causa 
della instabilità nelle proporzioni di produzione dei vari prodotti, 
la quale spesso risulta risalire alle variazioni nella composizione 
della domanda finale: egli ritiene sia quindi da sconsigliarsi l’ag- 
gregazione dei settori che sono più direttamente connessi alla 
domanda, finale. 


RICHARD STONE 


(« L' « Input-Output» ed i sistemi di contabilità sociale») 


S. — Scopo della lezione di STONE era quello di dimostrare 
che, nonostante le loro diverse origini e finalità, i due sistemi di 
contabilità nazionale: quello «input-output» e quello del red- 
dito nazionale possono entrambi considerarsi come derivazioni 
di uno schema più generale di contabilità sociale. 

La possibilità di inserire i due schemi in un quadro più 
ampio, che contempli tutti i tipi di transazioni che si svolgono 
nell’ambito di un sistema economico, è stata presentata da STONE 
come un tentativo di combinare alternativi metodi di indagine 
che consentano di svolgere diversi tipi di analisi delle relazioni 
di interdipendenza economica. 

Anch’egli infatti è tra coloro che sostengono la necessità di 
distinguere i problemi di natura quantitativa, connessi alla pro- 
duzione (di beni e servizi, da quelli di natura sociale, fiscale e 
finanziaria, connessi alla struttura istituzionale dell’economia ed 
al comportamento dei vari gruppi sociali. Mentre — secondo lo 
STONE — il sistema «input-output» sembra essere più adatto 
all’analisi dei problemi del primo tipo, la contabilità del reddito 
nazionale sembra invece essere più utile per lo studio dei pro- 
blemi del secondo tipo. 
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Inoltre, anche gli scopi e le origini dei due sistemi sarebbero 
— secondo STONE — alquanto diversi: scopo dei compilatori delle 
tavole «input-output » sarebbe infatti quello di indagare la strut- 
tura tecnologica del sistema economico per mezzo di un esplicito 
e ben definito modello teorico il quale, anche nella sua forma 
statica, permette di spiegare il circuito quantitativo dei beni ed 
il circuito dei prezzi. Ed, al riguardo, egli ha anzi osservato che 
ogni deviazione della concezione unitaria del modello chiuso Leon- 
tieviano viene a sminuire il grande pregio della semplicità e faci- 
lità di applicazione del modello. Al contrario, i sistemi di con- 
tavilità nazionale, non essendosi sviluppati sulla traccia di alcun 
preciso, nè unico modello teorico, sono generalmente usati per 
organizzare una massa di osservazioni utilizzabile per lo studio 
di diversi problemi di interdipendenza economica, qualunque sia 
il modello mediante il quale i ricercatori svolgono le loro analisi. 

D’altra parte, i dati di questi due speciali sistemi di conta- 
bilità vengono usati per costruire due diversi tipi di modelli: 
quello «input-output », in cui le produzioni e le transazioni inter- 
industriali di beni e servizi intermedi si fanno dipendere dalla 
domanda di beni finali; quello del reddito nazionale, in cui i red- 
diti e le transazioni tra i settori finali sono fatti dipendere dagli 
investimenti. 

Tuttavia, nonostante queste differenze, i due sistemi, lungi 
dall’essere in contrasto, sono tra di loro complementari: il che 
giustificherebbe la loro collocazione nella cornice di uno schema 
più ampio, quale quello che lo STONE propone nella sua memoria. 

In questo schema, dovrebbe anzitutto distinguersi tra: a) for- 
me di attività economica (produzione, consumo, accumulazione 
di ricchezza); b) settori o altre suddivisioni istituzionali dell’eco- 
nomia; c) tipi di transazioni (vendite, trasferimenti, ecc.). 

Il sistema di contabilità sociale dovrebbe essere formato — 
come nelle imprese private — da tre tipi di conti: @) un conto 
di cassa; b) una serie di conti mastri, indicanti le entrate e le 
uscite nei riguardi di ciascuna forma di attività economica; c) un 
bilancio. Si avrebbe in tal modo un sistema di partita doppia 
per ciascun settore. 

Praticamente però, sia nella tavola «input-output », sia nella 
contabilità del reddito nazionale, si impiantano soltanto i conti 
di tipo b) : per cui, nei rispetti dei singoli settori si ha un sistema 
di partita semplice che diventa invece doppia nei rispetti del- 
l'economia nel suo complesso. Anche lo STONE si limita quindi 
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a considerare soltanto i conti di tipo b). Egli propone di siste- 
mare questi conti in forma di matrice (in cui cioè i conti di cia- 
scun settore siano rappresentati da una riga (per le entrate) e da 
una corrispondente colonna (per le uscite). Poichè perd si dovreb- 
bero tenere distinti i diversi tipi di transazioni tra i vari conti, 
ciascuna riga dovrebbe essere suddivisa in diverse righe. 

Infine, nella sua memoria, STONE descrive in termini formali 
e illustra con un esempio numerico il procedimento attraverso 
il quale, moltiplicando il sistema generale di contabilità sociale 
per appropriate sottomatrici che raggruppino vari tipi delle tran- 
sazioni registrate nei singoli conti, si possano facilmente rica- 
vare, sia la tavola «input-output», sia il sistema di contabilità 
nazionale. Per cui, se si à disposti ad ammettere che le ipotesi 
di relazioni omogenee e lineari e di costanza dei coefficienti tecnici 
possano dare un attendibile rappresentazione della tecnologia e 
delle funzioni di comportamento, entrambi i modelli dell’« input- 
output» e del reddito nazionale potrebbero essere derivati da un 
sistema generale di contabilità sociale : i due modelli, pur essendo 
formalmente identici, sarebbero però diversi nel contenuto e po- 
trebbero quindi essere usati per studiare diversi aspetti del pro- 
cesso economico. 

Lo STONE propone pertanto di definire come sistema «input- 
output» quello che illustra analiticamente i flussi dei beni e ser- 
vizi registrati nei conti operativi (di produzione) ed in cui invece 
tutti gli altri conti sono presentati in forma consolidata; di defi- 
nire invece come sistema di contabilità nazionale quello in cui 
tutte le transazioni interindustriali sono aggregate in un unico 
conto ed in cui sono aggregati anche tutti i conti relativi a cia- 
scuna forma di attività economica. Poichè le forme di attività 
economica (nella definizione di STONE) sono relativamente poche, 
è evidente che il sistema «input-output» assumerà un formato 
notevolmente più ampio di quello della contabilità nazionale. 


Poche osservazioni hanno seguito l’esposizione di STONE; si 
ricorda tuttavia quella di LBONTIEF il quale ha fatto osservare 
che con lo schema di contabilità sociale illustrato da STONE viene 
a riconoscersi la mecessità di inserire i prezzi nel sistema, che 
sono invece affatto ignorati nell’attuale schema del reddito nazio- 


nale calcolato (come, ad esempio, nel Regno Unito) col metodo 
personale. 


Le discussioni di Varenna sulla teoria etc. 595 
ELISABETH W. GILBOY 
(«Consumption and «input-output» analysis») 
9. — Il tema di questa lezione riguarda uno dei più inte- 


ressanti e più discussi problemi del modello chiuso di LEONTIEF, 
quello cioè della possibilità o meno di estendere le ipotesi fonda- 
mentali del sistema di relazioni «input-output» anche al settore 
delle economie domestiche («households»). Il problema trae ori- 
gine dalla comprensibile ripugnanza ad accettare la concezione 
malthusiana di una collettività alimentata — come una qualsiasi 
industria — dagli «inputs» necessari a produrre i servizi produt- 
tivi primari («output»). Molto a proposito sono giunti pertanto i 
chiarimenti apportati dalla GILBoy su questo difficile argomento. 

Nonostante lo sgradevole significato delle relazioni funzionali 
tra consumi e redditi, la GILBoy premette nella sua memoria che, 
essendo il lavoro umano ed i servizi produttivi in genere, neces- 
sarie funzioni del processo produttivo, non possa farsi a meno 
di considerarli in un qualunque modello che miri a descrivere 
ed a spiegare il funzionamento di un sistema economico. 

Il problema consiste dunque nella ricerca di criteri più raf- 
finati per trattare, nell’ambito di un modello «input-output», un 
settore tanto delicato e complesso come quello degli «households ». 
Ovviamente, esso non sorge nel caso dei modelli aperti, in cui 
la domanda finale del settore «households» è supposta data ed è 
determinata indipendentemente dal sistema di relazioni struttu- 
rali della matrice. Ma, ai fini di certi tipi di analisi, come, ad 
esempio, quelli citati dal Prof. LEONTIEF nella sua seconda lezione, 
si presenta l’opportunità di chiudere il modello, sia statico che 
dinamico, nei rispetti di questo settore. Da cui la necessità di 
esaminare se e come le ipotesi di linearità, proporzionalità e 
costanza dei coefficienti tecnici — su cui il modello LEONTIEF è 
basato — possano essere estese anche ai coefficienti di consumo 
e di lavoro. 

Nonostante che le ricerche dell’« Harvard Economic Research 
Project »y — al quale la GILBOY lavora da anni — si estendano 
anche ai coefficienti di lavoro (riga del settore «households»), 
la GILBoy ha però discusso nella sua memoria soltanto l’appli- 
cabilità delle suddette ipotesi ai coefficienti di consumo (colonna 
del settore). 

Fortunatamente, infatti, il recente sviluppo delle indagini sui 
bilanci famigliari, consente ormai di verificare empiricamente la 
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validita delle ipotesi di linearitá e proporzionalita nelle relazioni 
tra consumi e redditi. Ed i risultati delle analisi — svolte sulla 
base di questo prezioso materiale statistico — indicherebbero, non 
soltanto che tali relazioni mon sono né lineari, né proporzionali, 
ma che il reddito non é la sola variabile indipendente della fun- 
zione generale dei consumi. 

Tuttavia, la GILBoY ritiene che, per queste funzioni, un’ap- 
prossimazione alla linearità non introduca serie distorsioni in sede 
di soluzione ed indica l’espediente attraverso il quale è possibile 
ottenere questa approssimazione. Esso consiste nello spezzare le 
funzioni di consumo in diverse sotto-funzioni lineari relative a 
diverse classi di reddito e nel suddividere quindi il settore delle 
economie domestiche in vari gruppi sociali. 

Più difficile si presenta invece l’adattamento, alle funzioni 
di consumo, dell’ipotesi di proporzionalità. I risultati delle ricer- 
che americane e di quelle condotte in molti altri Paesi, indicano 
infatti che le curve dei singoli consumi non partono mai dal- 
l’origine, ma presentano sempre una intercetta, positiva (nel caso 
di beni essenziali) o negativa (nel caso di beni voluttuari). 

La relazione tipica tra consumi e reddito appare cioè del tipo : 


%ih = bh + Gin Xn 


in cui: vin è la spesa del settore «households» in beni prodotti 
dall'industria 7; 

ain è il coefficiente di consumo; 

Xn è l’«output» del settore «households» (reddito); 

bin è l’intercetta, positiva o negativa. 

Ed al riguardo, la GILBOY ricorda anzi che, le relazioni tra 
ore di lavoro (o salari) e la produzione delle industrie vere e 
proprie sono spesso anch’esse di questo tipo e che, ove fosse pos- 
sibile raccogliere sufficienti informazioni, si riscontrerebbero forse 
analoghe relazioni anche nei rispetti di alcuni «inputs» di mate- 
riali e servizi. 

Tuttavia, la diversitá di questa funzione da quella semplifi- 
cata usata nel modello LEONTIEF (ij = aij; Xj) non dà luogo a 
insuperabili difficoltà per la soluzione del sistema: il problema 
può infatti risolversi trasferendo i valori relativi alle intercette 
fuori matrice, e cioè tra i settori cosidetti «autonomi» (esporta- 
zioni, investimenti, spese pubbliche) nei riguardi dei quali si desi- 
deri tenere aperto il modello. 

Anche per quanto riguarda gli altri fattori che concorrono 
— oltre al reddito — a determinare la composizione dei consumi 
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(l'ampiezza e composizione demografica della famiglia, la profes- 
sione, le differenze regionali, ecc.), la GILBOY indica che il miglior 
criterio per tener conto di essi sembra essere quello di suddivi- 
dere ulteriormente i sotto-settori relativi agli «households» in 
vari gruppi, purchè, naturalmente, le informazioni disponibili 
consentano di effettuare questo frazionamento. 

Infine, la GILBOY ricorda il problema della estensione, al set- 
tore in esame, della ipotesi di stabilità delle relazioni strutturali. 
E” diffusa opinione infatti che la stabilità dei coefficienti di con- 
sumo sia minore di quella dei coefficienti tecnici dei settori pro- 
duttivi: il che però non può essere dimostrato a priori. Pur am- 
mettendo che la struttura dei consumi sia particolarmente influen- 
zata da fattori di ordine psicologico e sociale, oltre che da fattori 
puramente economici, la GILBOY ricorda che le istituzioni sociali e 
le abitudini dei vari gruppi di consumatori non mutano in realtà 
tanto facilmente come si ritiene, e che soltanto approfondite 
ricerche empiriche potranno provare se i mutamenti nelle prefe- 
renze dei consumatori siano più frequenti e rapidi dei mutamenti 
tecnologici che avvengono nei settori produttivi. 

La GILBOY, dopo aver accennato ai lavori in corso presso la 
Università Harvard per determinare i coefficienti di consumo del- 
l’economia americana, conclude la sua memoria precisando che 
la chiusura del modello LEONTIEF nei riguardi del settore «house- 
holds» comporta la necessità di formulare un modello dei con- 
sumi che possa essere trattato — dal punto di vista teorico e da 
quello calcolatorio — nell’ambito delle ipotesi fondamentali della 
«input-output analysis), ma che, allo stesso tempo, sia consi- 
stente con i risultati delle indagini empiriche sulle relazioni tra 
consumi e reddito. 


Nelle poche osservazioni all’esposizione della GILBOY si è 
riscontrata una concorde tendenza ad accettare i criteri indicati 
per la trattazione di questo importante problema: la mecessità 
di suddividere in diversi gruppi sociali il settore «households» 
è stata riconosciuta da EVANS, FRISCH e CHENERY il quale ha ricor- 
dato le esperienze analoghe a quelle americane, che si vanno svol- 
gendo in Italia ai fini delle analisi regionali dell’interdipendenza 
economica tra le regioni del Mezzogiorno e quelle centro-set- 
tentrionali. 

Lo STONE inoltre, che in una riunione di tavola rotonda ha 
presentato una interessantissima e originale applicazione del mo- 
dello LEONTIEF per l’analisi dei consumi (di cui sarà detto nella 
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seconda parte di questo resoconto), ha colto l’occasione per segna- 
lare all’attenzione dei partecipanti un nuovo e speciale tipo di 
analisi (la «probit-analysis») (1) basato su un procedimento che 
permette di ridurre vari tipi di curve engeliane ad una sola curva. 


RAGNAR FRISCH 


(Introduzione alla memoria: «Methods of solving linear 
programming problems ») 


10. — La viva attesa dei partecipanti — in particolare, del 
gruppo italiano — per questa comunicazione del FRISCH era giu- 
stificata dal fatto che il titolo della sua voluminosa memoria 
annunciava l’illustrazione di un nuovo metodo di calcolo, più 
semplice del classico metodo del simplesso, per la soluzione dei 
problemi di programmazione lineare. 

In questa memoria, il FRISCH ha trattato soltanto gli aspetti 
tecnici e matematici di questa nuova procedura di calcolo che 
egli ha denominato «logarithmic potential method » ed il cui prin- 
cipale vantaggio consiste nella possibilità che esso offre — nella 
soluzione di un sistema di uguaglianza e disuguaglianze lineari — 
di considerare simultaneamente (invece che uno per volta come 
si fa col metodo del simplesso) un insieme di vincoli e di deter- 
minare quindi l’area («admissible region ») entro la quale le varia- 
bili indipendenti possono assumere diversi valori. 

L’argomento, estremamente tecnico di questa pur brillante 
dissertazione, sconfina dalle limitate finalitá di questo resoconto ; 
strettamente pertinente al tema principale del Convegno si pre- 
senta invece la nota introduttiva che il FRISCH ha allegato alla 
sua memoria e che si ritiene utile di riassumere brevemente. 

Scopo di questa nota, era infatti quello di dissipare la diffusa 
ed erronea opinione circa un antagonismo tra la programmazione 
lineare e la «input-output analysis»: FRISCH afferma invece che, 
da un punto di vista macro-economico, la prima deve essere un 
indispensabile supplemento della seconda, se si vogliono ottenere 
risultati realistici che possano essere utilizzati nella programma- 
zione della politica economica mazionale. 

Il motivo di questa complementarietà risiede in due tipici 


(1) D. J. Finney: Probit analysis: a statistical treatment of the Sig- 
moid Response Curve, London, Cambridge University Press, 1947; seconda 
edizione : 1952. 
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aspetti delle economie moderne che, secondo il FRISCH, sono carat- 
terizzate da problemi di limitata capacità e, nello stesso tempo, 
dalla formulazione di obiettivi sociali, umani o politici. Il FRISCH 
afferma che nel calcolare con la tecnica « input-output» gli effetti 
di una determinata domanda finale, non si ricerca cid che avverrá 
nella realtá, ma semplicemente quali sarebbero le conseguenze 
della realizzazione di un dato programma, qualora non esistesse 
alcun limite nella capacitá produttiva del sistema economico. 

Per tener conto invece di tali strozzature (che sempre esi- 
stono, qualunque sia il livello di efficienza di una economia), il 
FRISCH segnala la possibilità di inserirle nel sistema come una 
serie di diseguaglianze lineari alle quali le variabili devono sod- 
disfare. 

Come diseguaglianze lineari, potrebbero essere trattate anche 
le relazioni che risultano dalla formulazione dei sopraindicati 
obiettivi di politica economica e sociale (tra i quali il FRISCH 
cita quelli che stabiliscono, ad esempio, che il reddito nazionale 
non debba essere inferiore ad un pre-determinato valore, oppure 
che le costruzioni di nuove abitazioni non diminuiscano al di 
sotto di un certo livello, ecc.). 

Se si desidera tener conto di tutti questi fattori, l’imposta- 
zione realistica del problema dovrebbe essere secondo il FRISCH, 
la seguente: la prima operazione dovrebbe essere quella di sta- 
bilire le variabili che sono tra di loro connesse dal sistema «input- 
output» di equazioni (non diseguaglianze) lineari; la seconda do- 
vrebbe consistere mella esatta formulazione di tutte le disegua- 
glianze lineari che derivano dai fattori limitazionali sopra indi- 
cati; la terza ed ultima fase dovrebbe essere quella di formulare 
la funzione complessiva di preferenza che si desidera massimiz- 
zare in base alle condizioni espresse, sia dalle equazioni lineari, 
sia dalle diseguaglianze lineari. Tale funzione potrebbe essere 
semplicemente una delle variabili considerate (ad esempio, il pro- 
dotto netto nazionale). Mentre la fissazione dei termini necessari 
alla formulazione, sia delle diseguaglianze esprimenti gli obiettivi 
sociali, umani o politici di un programma economico, sia della 
funzione di preferenza, esulano però dai compiti dell’econometrico, 
il quale invece dovrebbe essere responsabile della ricerca della 
miglior risposta ottenibile per i problemi che gli vengono pro- 
spettati. Tale risposta — secondo il FRISCH — può ricercarsi sol. 
tanto combinando il metodo «input-output» con la programma- 
zione lineare. 

Scopo della sua memoria è infatti quello di dimostrare come 
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l’uso del nuovo metodo da egli proposto potrebbe notevolmente 
semplificare il procedimento calcolatorio dell'intero problema. 


Numerosi sono stati gli interventi che hanno seguito la chia- 
rissima esposizione del FRISCH: e la maggior parte di essi ha 
riguardato l'interessante argomento da egli trattato mell'introdu- 
zione alla sua memoria. Tra questi ricordiamo : 

— quello (particolarmente apprezzato dall’oratore) di BARNA, il 
quale ha acutamente confrontato il procedimento matematico 
con il quale il FRISCH si propone di risalire da una posizione 
di iniziale squilibrio verso una posizione di equilibrio, con il 
processo di assestamento attraverso il quale, nella realtá eco- 
nomica, i fenomeni tendono a normalizzarsi, per effetto delle 
aspettative che si risvegliano e maturano ai primi sintomi di 
allarme nella situazione generale : egli ritiene peró che, que- 
sto processo di assestamento si svolga, nella realtá, gradual- 
mente e non attraverso saltuarie e alternative esperienze intorno 
ai confini dell'«admissible region» mel cui ambito dovrebbe 
ricercarsi — con il metodo proposto da FRISCH — la soluzione 
«ottima» del problema; 


— quello di CHENERY, il quale ha fatto osservare che anche nel 
sistema «input-output» vi sono numerosi gradi di libertà e 
che, sia nella programmazione, sia nello svolgimento delle ana- 
lisi, si tiene conto delle limitazioni nella capacitá produttiva 
di alcuni settori; 


— quello di MORTON, il quale ha osservato che il metodo «input- 
output», per la possibilità che anche esso offre di studiare gli 
effetti di alternativi programmi economici, possa considerarsi 
un caso speciale di programmazione lineare; 


— quello di Evans, il quale ha sostenuto che i due metodi sono 
entrambi utili per l’analisi di diversi tipi di problemi. Mentre 
però la programmazione lineare è basata sulla ipotesi di sta- 
bilità dei vari obiettivi simultaneamente considerati, la «input- 
output analysis) considera un obiettivo per volta e poichè esso 
è raramente precisato in termini analitici dalle autorità respon- 
sabili della programmazione economica o militare, si presenta 
la necessità di stabilire ex-ante determinate ipotesi circa i mezzi 
attraverso i quali l’obiettivo generale potrebbe essere realizzato. 


Concludendo, questa introduzione della memoria di FRISCH 
e le discussioni che sono seguite ha portato l’uditorio a conside- 
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rare le diverse condizioni di applicabilità, nei vari Paesi, dei 
moderni strumenti, teorici e tecnici, che consentono di indagare 
sui possibili futuri sviluppi di una economia: condizioni che, 
ovviamente, sono tanto più favorevoli quanto più ampi e accen- 
trati sono i poteri di intervento dello Stato nella vita economica 
nazionale e quindi quanto maggiore è la possibilità di rendere 
effettivamente operanti le scelte e le decisioni basate sui risultati 
più o meno raffinati delle analisi macro-economiche, che gli eco- 
nometrici pongono a loro disposizione. 


HARRY MARKOWITZ 


(« Process Analysis») 


11. — La breve comunicazione di Markowitz era dedicata 
all’illustrazione di un nuovo ed estremamente raffinato tipo di 
analisi tecnologica ed economica che negli Stati Uniti, ed in par- 
ticolare presso il grande centro di ricerche della Rand Corpora- 
tion, ha assunto un grande sviluppo in questi ultimi anni: svi- 
luppo favorito dall’interesse portato a questo speciale tipo di ana- 
lisi da alcuni potenti complessi industriali che lavorano per conto 
dello Stato, o di alcuni dicasteri di preminente interesse nazionale 
come, ad esempio, il Dipartimento dell’ Aeronautica. L'argomento 
ha quindi suscitato un vivo interesse tra i partecipanti europei. 

MARKOWITZ ha premesso innanzitutto che non gli sembra cor- 
retto considerare la «process analysis) come un caso speciale 
di programmazione lineare : pur essendo vero che la formulazione 
dei modelli per la «process analysis» è ancora basata sullo 
schema della programmazione lineare (si auspica però che sia 
possibile nel futuro affrancarsi dell’inconveniente dell’approssi- 
mazione lineare) e che i procedimenti di calcolo siano gli stessi, 
scopo di questo nuovo tipo di analisi è quello di formulare un 
modello delle effettive capacità tecnologiche dell’economia nazio- 
nale nel suo complesso. Questo modello dovrebbe infatti permet- 
tere di prevedere quali combinazioni, tra le produzioni di beni 
destinati ai consumi civili e militari, sia possibile o meno ottenere 
dalle risorse nazionali disponibili. 

La principale caratteristica della «process analysis» è 
l’uso di dati di tipo ingegneristico, estremamente analitici, che 
vengono sottoposti ai più moderni processi calcolatori resi oggi 
possibili dalla costruzione di potenti e velocissime macchine elet- 
troniche per la soluzione dei complessi sistemi di equazioni. 
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La «process analysis» si svolge attraverso una serie di analisi 
particolari che, di per se stesse, costituiscono preziosi corpi orga- 
nici di informazioni ai fini di analisi di specifici settori industriali. 

I lavori presso la Rand Corporation sono giá ultimati per 
un importantissimo settore : quello della raffinazione del petrolio, 
che MARKOWITZ ha preso come esempio per illustrare lo svolgi- 
mento della «process analysis». Attualmente, sono però già in 
corso di svolgimento le analisi relative ai settori dei metalli fer- 
rosi, della lavorazione dei laminati di acciaio, dei combustibili 
e delle industrie chimiche. 

Nell'analisi del settore « derivati del petrolio » si parte da 
una descrizione esatta delle varie caratteristiche tecniche dei tipi 
di prodotti che si ottengono in questo settore e delle possibilità di 
sostituzione tra gli stessi nei vari impieghi cui essi sono destinati. 

Il primo compito dell’analista è dunque quello di studiare 
e approfondire la conoscenza delle relazioni tecniche del settore 
allo studio, per mezzo di un modello formale, e di quantificare 
il modello ricercandone i necessari dati statistici. Il modello 
relativo al settore portato ad esempio da MARKOWITZ consiste in 
una grande tavola a doppia entrata nella cui testata sono indi- 
cate le «attività » e nella cui fiancata sono indicati numerosi 
gruppi di voci, che indicano specificatamente : a) le capacità dei 
singoli tipi di impianti per la raffinazione; ') i fabbisogni di 
materie prime e intermedie che sono lavorate nei vari processi 
di raffinazione ; (c) i singoli prodotti finiti domandati; d) la dispo- 
nibilità di alcuni materiali scarsi, ecc. Sia gli «inputs» che 
«output» delle singole «attività» sono registrati nelle colonne 
della tavola. 

Il procedimento con cui si svolgono le analisi particolari del 
settore cui la tavola si riferisce — è stato brevemente indicato 
da MARKOWITZ — con un esempio. Si supponga che vi siano deter- 
minate capacità di vari tipi di impianti di raffinazione e deter- 
minate disponibilità di vari tipi di petrolio grezzo; si supponga 
anche data una certa combinazione dei prodotti finiti che si vo- 
gliono ottenere: scopo della «process analysis) sarà quello di 
ricercare il massimo ammontare di questi prodotti finiti ottenibili 
con le date capacità e disponibilità di materie prime, adottando 
la ipotizzata combinazione tecnica dei vari tipi di prodotti. 

Una volta ottenuta la soluzione per una determinata produ- 
zione congiunta, possono ripetersi i calcoli relativi ad altre com- 
binazioni e, in generale, ricercare tutte le alternative possibilità 
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di combinazioni consentite dai vincoli tecnici dell’apparato pro- 
duttivo del settore. 

Non appena altre analisi particolari di questo tipo saranno 
completate, i rispettivi risultati potranno essere combinati in un 
più vasto e complesso modello che permetterà di tener conto dei 
vincoli e dei fattori limitazionali esistenti in altri settori. 

MARKOWITZ ha anche illustrato un’altro esempio di una ancor 
più interessante e specifica analisi sulle possibilità di sostituzione 
delle macchine utensili, nel quadro dell’analisi della lavorazione 
dei metalli. Questa analisi degli specifici fabbisogni di macchi- 
nario è particolarmente adatta ad essere inserita nella «input- 
output analysis »; senonchè la «process analysis » scende ancor 
più in profondità nell’esame delle relazioni tecniche tra i diversi 
tipi di macchinario industriale e i processi produttivi in cui 
essi operano. 

Inoltre, anche i ricercatori della «process analysis) inco- 
minciano a studiare i problemi metodologici della trasformazione 
dinamica dei loro modelli: ma già negli esperimenti in tal senso 
si è profilata la difficoltà di trattare convenientemente le possibi- 
lità di sostituzione tra i vari beni che, ovviamente, si fanno più 
vaste e complesse quando da un’analisi statica si passi ad un’ana- 
lisi dinamica. 

MARKOWITZ ha concluso la sua esposizione, con alcune osser- 
vazioni particolari circa le possibilità applicative e gli specifici 
vantaggi della «process analysis»: 

1) non è così difficile come si immagina ottenere i dati 
necessari a svolgere la «process analysis); gli ingegneri da lungo 
tempo ricercano e determinano le funzioni tecniche dei vari pro- 
cessi produttivi; 

2) non è necessario costruire un modello gigantesco. Anche 
i modelli esplorativi parziali, come quello portato ad esempio, 
possono essere di grande utilità, anche ai fini della «input-output 
analysis ) ; 

3) in particolare, i risultati della «process analysis» pos- 
sono essere di grande aiuto nella soluzione di specifici problemi 
che la «input-output analysis» non riesce a risolvere, quali quelli 
relativi alle produzioni congiunte, alle sostituzioni tra fattori 
produttivi, ecc.; 

4) i processi calcolatori non richiedono necessariamente l’uso 
di macchine speciali e quelle comunemente usate per la perfora- 
zione e selezione delle schede, possono essere sufficienti; 

5) i risultati della «process analysis)» possono essere facil- 


mente usati in vari Paesi, data la tendenza alla standardizzazione 
dei processi tecnologici ; 

6) i mutamenti tecnologici possono facilmente essere inse- 
riti nella «process analysis», semplicemente aumentando il nu- 
mero delle righe e delle colonne della tavola ; 

7) il maggior dettaglio della «process analysis» permette 
di raffinare le alternative dei programmi economici allo studio 
e quindi di adottare — volendo — scelte e decisioni più razionali 
e che siano meglio in armonia con le effettive capacitá tecniche 
dell’apparato produttivo e delle risorse disponibili. 


Tra i commenti che hanno seguito l'interessante comunica- 
zione di MARKOWITZ, si ricordano : 

— quello di LEONTIEF, che ha osservato non essere facile — nella 
«process analysis)» — il passaggio da relazioni lineari a rela- 
zioni non-lineari: al che MARKOWITZ ha risposto che il pro- 
blema potrebbe, in via approssimativa, risolversi distinguendo 
le produzioni e le attivitá di breve periodo da quelle di lungo 
periodo, e usando quindi distinte serie dei corrispondenti coef- 
ficienti ; 

— quella di STONE, che ha espresso la sua ammirazione per i 
grandi progressi che negli Stati Uniti vanno compiendosi in 
questo campo, ma ha chiesto informazioni circa gli usi pratici 
che si fanno attualmente della «process analysis». MARKOWITZ 
ha indicato che, finora, la maggior parte delle applicazioni 
sono state utilizzate nel campo della produzione aeronautica, 
ma che larghe possibilità applicative si vanno prospettando 
anche nell'industria chimica ; 

— quella di CHENERY, il quale, sulla base della personale espe- 
rienza che anche egli ha acquisito nel campo della «process 
analysis», ha fatto notare che alcuni dei problemi analizzati 
con questo metodo possono trovare soddisfacente risposta anche 
con la «input-output analysis». Ad esempio, quelli delle fun- 
zioni di produzione e dei mutamenti tecnologici che CHENERY 
ritiene possano — ove esistano i dati necessari — essere otti- 
mamente trattati anche con la tecnica «input-output», senza 


ricorrere al più costoso e pesante apparato della «process 
analysis ». 
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12. — Senza appesantire oltre il resoconto di questa intensa 
sessione teorica del Seminario (1), non può farsi a meno di chiu- 
dere questa rassegna, sottolineando il fatto che una delle più vive 
soddisfazioni tratte da queste discussioni dagli economisti e dagli 
statistici riuniti a Varenna, è stata quella di constatare i rapidi 
progressi del pensiero umano che vanno compiendosi nel mondo, 
per adeguare i mezzi di conoscenza e di indagine della realtà 
economica alla crescente complessità della vita sociale moderna. 
E” quindi da augurarsi che di questi progressi vogliano avvedersi 
e sappiano trarne profitto anche coloro che, nel campo della poli- 
tica, sono chiamati ad assicurare un ordinato, ma tempestivo 
rinnovamento delle istituzioni e degli obiettivi sociali, in aderenza 
alle nuove esigenze imposte dall’incalzante ritmo del progresso 
industriale ed economico e della conseguente sempre più rapida 
espansione dei bisogni umani. 


(1) A rigore, infatti, dovrebbe includersi in questa rassegna anche la 
comunicazione di G. Morton sugli aspetti dinamici dei modelli «input-output», 
la quale però, essendo stata svolta in termini puramente formali, non si 
presta ad essere facilmente sintetizzata in termini descrittivi. 


RASSEGNE ECONOMICHE 


L’ UNIONE DOGANALE SCANDINAVA (*) 


E caratteristico degli sforzi fatti in 
passato per attuare una cooperazione 
economiea tra i paesi nordici, che gli 
ambiziosi piani su larga scala non 
avessero successo. Per contro, i tentativi 
modesti e timidi spesso st realizzarono. 


THork:iL KRISTENSEN (1) 


A. - Il problema. 


i. problema della liberalizzazione degli scambi intraeuropei dal punto di 
vista di una Unione doganale europea fu proposto per la prima volta nel 
corso della conferenza di Parigi sulla cooperazione economica europea, nel- 
Vestate del 1947. I rappresentanti degli Stati Uniti appoggiarono calorosa- 
mente questo punto di vista. Essi riuscirono ad affidare al gruppo di esperti 
incaricati della preparazione degli accordi bilaterali avallati dall’ ECA il 
compito di considerare seriamente le possibilità di tale iniziativa. « Le con- 
clusioni dell'indagine condotta dagli esperti, tuttavia, rivelarono gli ostacoli 
esistenti in Europa ad' una unione doganale generale. Epperò essi si limita- 
rono a consigliare l'adozione di un limitato sistema preferenziale nell’ambito 
dell’area » (2). 

Abbandonati i progetti di carattere generale, si cominciò ad esaminare 
Y opportunitá di raggruppamenti economici minori di carattere subregionale. 


x 


E così che sul prineipio del 1948 venne varato il Benelux. Si sperava di 


(*) L'Autore è grato agli editori di «Index» (Svenska Handelsbanken, Stockholm) 
per l'abbondante materiale informativo da essi posto a sua disposizione. I professori 
Letiche e Voorhies, dell’ Università di California, gli furono prodighi di preziosi 
suggerimenti e di incoraggiamento. 

(1) THorgiL Kristensen, Ministro danese delle finanze: da Esperienze del 
passato (Fortidens Erfaring) nell’opuscolo su L’unione doganale nordica, pub- 
blicato dal giornale « Information », Copenhagen, Marzo 1948. 

Si ritiene necessario chiarire subito un punto di semantica. Geograficamente, 
la Scandinavia è la penisola sulla quale si trovano situate la Svezia, la Norvegia 
e la parte nord-ovest della Finlandia. A rigore di termini è, naturalmente, assurdo 
parlare di una struttura regionale scandinava comprensiva della Danimarea e del- 
l'Islanda. Infatti, « nordico » è il termine generalmente usato in questi cinque paesi 
interessati. Tuttavia, tanto gli europei continentali che gli americani intendono 
generalmente per «Scandinavia» l’intera regione nordica. L’autore usa i due ter- 
mini scambievolmente. 

(2) WinLiam A. Brown Jr. e Repvers Opin, American Foreign Assistance, 
Washington, D. C., Brookings Institution, 1953, pag. 274. 
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poter realizzare per il gennaio 1951 uua unione economica completa, ma la 
straordinaria lentezza di ogni progresso in questo senso deluse tutte le aspet- 
tative (1). Nel marzo 1949 la Francia e l’Italia si trovarono d’accordo per 
una unione doganale, ma questo progetto naufragó prima ancora di poter 
essere realizzato. Sulla fine del 1949 — cedendo, in parte, a pressioni ameri- 
cane — fu proposto un allargamento dell unione doganale franco-italiana in 
modo da includervi il Benelux (2). Rappresentanti dei cinque paesi costituenti 
il cosiddetto blocco Fritalux negoziarono un accordo per la riduzione reciproca 
dei contingentamenti per le importazioni, per la convertibilità della valuta e 
per una liberalizzazione generale degli scambi. La nascita dell’ Unione Europea 
dei Pagamenti significò la fine — almeno momentanea — del Fritalux. 

Contemporaneamente al Fritalux, la Gran Bretagna, la Danimarca, la 
Svezia e la Norvegia, raggruppate nel cosiddetto Uniscan, tentarono una 
reciproca liberalizzazione delle loro valute ed anche transazioni di capitale. 
In tal modo l’annosa questione di una unione doganale scandinava venne 
rimessa a fuoco. 


B. - L’esperienza passata. 


I paesi scandinavi furono spesso in passato i protagonisti di unioni e 
di federazioni politiche e monetarie di vario genere. Basti ricordare le unioni 
di: Kalmar, Svezia-Finlandia, Danimarca-Norvegia-Islanda, Norvegia-Svezia 
e Danimarca-Islanda. Queste unioni implicavano assai spesso una cooperazione 
economica di notevole estensione. 

La questione specifica di una unione doganale scandinava è l’oggetto 
d’un dibattito che dura ormai da più di 100 anni. Se ne parlò per la prima 
volta in Danimarca, evidentemente sotto l'impressione dello spettacolare suc- 
cesso dello « Zollverein » tedesco, nel gennaio del 1840, Costitui poi il tema 
di una discussione particolare nella prima conferenza economica interscandi- 
nava, tenutasi a Goteborg nel 1863. 

Malgrado il vivo interesse dimostrato fin dal principio per le possibilità 
economiche del progetto, nessun provvedimento pratico venne adottato fino 
al 1874. In quell’anno la Svezia e la Norvegia — che già nel 1814 avevano 
stretto un'unione politica — conclusero un accordo economico, il cui scopo 
era l’abolizione delle tariffe tra i due paesi. Gli scambi commerciali tra le 
due nazioni trassero da questa intesa — come era del resto da attendersi — 
considerevoli benefici. Cionondimeno, il normale funzionamento dell’accordo 
si trovò presto ostacolato dall'assenza di un coordinamento dei sistemi delle 
tariffo esterne dei due paesi. Sorsero attriti nelle reciproche relazioni com- 


r 


(1) Per una analisi storica dettagliata si veda: F. A. G. KEESING: Benelux, 
«Quarterly Review of the Amsterdamsche Bank », N. 92, 1951, pp.1-18; e J.R.M. vAN 
DER Brink: Benelux, « Quarterly Review of the Amsterdamsche Bank» N. 100, 
1953, pp. 40-59. 

(2) Per le estensioni politiche si veda: Maurice Bvé: Customs Union and 
National Interest, in «International Economie Papers», London, Macmillan and 
Jomp. N. 3, pp. 208-234. 
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merciali, particolarmente sugli scorci del secolo, per il progressivo acutizzarsi 
del contrasto tra il sempre più aspro protezionismo svedese e la più liberale 
politica tariffaria seguita dalla Norvegia. Di conseguenza il vantaggio con- 
correnziale dell industria norvegese tese ad aumentare in rapporto all’in- 
dustria svedese, obbligata a pagare dazi piú alti per le materie prime da 
essa importate. Questo fattore, insieme ad altri, portó nel 1897 alla abolizione 
dell unione doganale tra la Svezia e la Norvegia (1). 

Finchè durò, questa unione doganale costituì una buona base potenziale 
per l’estensione alla Danimarca della cooperazione economica interscandinava. 
Ma con l’inizio del nuovo secolo, e specialmente dopo lo scioglimento, nel 
1905, dell'unione politica tra Svezia e Norvegia, |’ interesse per queste que- 
stioni subì un rapido declino. La sola forma di integrazione economica che 
resistette fu l’ Unione monetaria scandinava, realizzata nel 1875, ma suc- 
cessivamente abolita nel corso della prima guerra mondiale. 

L’apparente futilità dei tentativi di unificazione non impedì che si arri- 
vasse alla cosiddetta « clausola d’eccezione per i paesi nordici » (Forbeholds- 
klausul), che a partire dal 1880 venne introdotta nella maggior parte degli 
accordi commerciali conclusi dai paesi scandinavi. Ciò rese possibile a questi 

‘i di concedersi reciprocamente privilegi speciali in aggiunta agli accordi 
della « nazione più favorita » stipulati con « estranei », ossia con paesi non 
scandinavi (2). L'importanza della clausola si mantenne relativa a causa 
dell’opposizione che |’ Inghilterra e la Germania, i due maggiori clienti della 
Scandinavia, esercitarono contro la sua effettiva applicazione. Essa, comunque, 
costituì l’embrione di un eventuale sistema tariffario preferenziale interscan- 
dinavo. 

Nel 1930 venne iniziato ad Oslo (Norvegia) un altro esperimento di più 
stretta cooperazione. I tre paesi scandinavi, più l'Olanda, il Belgio e, più 
tardi, la Finlandia si impegnarono a non aumentare i tassi delle tariffe nei 
loro scambi reciproci. La « politica di Oslo» esigeva, infatti, che i paesi si 
tenessero reciprocamente al corrente delle modifiche che intendevano apportare 
ai tassi tariffari e che ad ogni stato partecipante venisse offerta l'opportunità 
di esprimere la sua opinione in materia (3). 

Scopo immediato di questa collaborazione era quello di ostacolare la ten- 
denza allo sviluppo del protezionismo conseguito alla grande depressione. 
Neppure questo tentativo, però, riusci, a causa della decisa opposizione del- 
P Inghilterra e della Germania, ossia dei più importanti partners commerciali 


(1) È interessante notare che il volume degli scambi tra la Svezia e la Norvegia 
subì una contrazione notevole dopo l'abolizione dell’ unione. 

(2) « Molti accordi contengono speciali riserve che permettono vantaggi per gli 
altri paesi scandinavi, e per questa ragione altri paesi non possono avanzar pretese 
sui privilegi «della nazione più favorita » ». NABOTH Hepin, Scandinavian Unity, 
«American Swedish Monthly », June 1952, pag. 18. 

(3) «Nelle loro negoziazioni di accordi commerciali con altri paesi gli Stati 
scandinavi spesso cooperarono, rivelandosi scambievolmente, per cosi dire in anti- 


cipo, i propri scopi». HEDIN, ibid.. 
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della Scandinavia. Questa «...dipendeva chiaramente troppo dal mondo 
esterno, perchè fosse in grado di affermare la sua propria politica » (1). 

La cooperazione economica riportò, fino ad ora, i suoi maggiori successi 
solo nei casi di emergenza. Ciò si verificò particolarmente nel periodo del- 
l'isolamento neutrale della Scandinavia, nel corso della I guerra mondiale. 
Durante la II guerra mondiale l'occupazione tedesca della Danimarca, della 
Norvegia e della Finlandia fu causa d’una notevolissima contrazione degli 
scambi tra i paesi nordici. Tuttavia il ruolo della Svezia, di asilo dei rifu- 
giati politici sfuggiti alla persecuzione tedesca, fu una vera manna dal cielo. 


C. - Gli sviluppi nel dopoguerra. 


Durante la II guerra mondiale, in seguito all’occupazione militare tedesca 
le relazioni commerciali tra i paesi scandinavi cessarono, come detto, quasi 
totalmente. Ma nell'immediato dopoguerra subito si manifestò un crescente 
interesse per la cooperazione economica interscandinava. Di misure concrete, 
tuttavia, non ne furono prese e l’ interesse per l’idea sembrò destinato 
a riscomparire senza lasciar tracce. Ma le proposte d’una unione doga- 
nale dei paesi dell Europa Occidentale, fatte in connessione con il Piano 
Marshall, risospinsero quest’ idea in primo piano. Anche i tentativi del Be- 
nelux, rivolti a realizzare un’ unione doganale, erano seguiti con sempre 
maggiore attenzione. Epperò la questione di una unione doganale finì con il 
figurare nell’ordine del giorno del convegno di Copenhagen dei Ministri degli 
esteri degli Stati scandinavi, nell’agosto 1947. In quell’occasione venne de- 
ciso di nominare una commissione mista con l’incarico di esaminare le pos- 
sibilità d’un allargamento del campo d’azione della cooperazione economica 
tra i paesi nordici. Uno dei principali compiti della commissione era di 
studiare «la questione dell abolizione totale o parziale delle barriere doganali 
tra 1 nostri paesi ». 

Nel successivo convegno dei Ministri degli esteri, che si tenne ad Oslo 
il 23 ed il 24 febbraio 1948 ed a cui parteciparono pure i Ministri del com- 
mercio, la questione di una unione doganale formò uno dei principali punti 
di discussione. Il comunicato emanato dopo il convegno di Oslo non è molto 
esplicito a riguardo dei risultati ottenuti dalla commissione mista istituita 
nel raduno di Copenhagen. Però esso fa cenno all'approvazione d'una riso- 
luzione per la costituzione d'un organo permanente, denominato « Comitato 
misto per la cooperazione economica tra i paesi nordici». Questo comitato 
si riunì nel mese di aprile 1948 per l’esame dei seguenti quattro argomenti 
all’ ordine del giorno: 

« 1. Le possibilità di stabilire una tariffa comune per i paesi nordici, 
quale misura preliminare al lavoro successivo diretto alla realizzazione di 
una unione doganale nordica; 

2. Le possibilità di ridurre i dazi doganali e di limitare le restrizioni 
quantitative agli scambi commerciali tra i paesi nordici ; 


(1) KRISTENSEN, Op. cit., pag. 8. 


L’ Unione doganale scandinova 613 
Ne 


3. Le possibilità di estendere la divisione del lavoro e di incrementare 
la specializzazione tra i paesi nordici: in connessione a ció dovrá pure esser 
studiata la questione relativa al modo di promuovere lo sviluppo di nuove 
linee di produzione per un ulteriore potenziamento delle economie dei paesi 
nordici; 

4. Le possibilità di allargare la cooperazione già in atto nella sfera 
della politica commerciale nei confronti dell’estero » (1). 

I delegati costituiscono un comitato esecutivo permanente ed un segre- 
tariato con l’incarico di studiare tutte le questioni attinenti al soggetto. 
Dopo due anni di lavoro venne pubblicato un primo rapporto sui risultati 
conseguiti.. Il rapporto concludeva con l’affermazione dell’ impossibilità di 
raggiungere, nelle condizioni presenti, un accordo su di un’ unione doganale 
comprendente i quattro paesi scandinavi. 


D. - Le potenzialità di un’ unione doganale (2). 


Perchè abbia senso, una unione doganale dovrebbe portare all'abolizione 
non solamente dei dazi doganali reciproci tra i paesi interessati, ma anche 
delle regolamentazioni quantitative e delle restrizioni valutarie che attual- 
mente intralciano gli scambi commerciali interscandinavi. Quale soluzione a 
lungo termine, tale unione dovrebbe arrecare importanti benefici. Dovrebbe 
favorire il commercio tra i paesi ed allargare in maniera decisiva il «mercato 
interno » delle industrie scandinave. Un mercato libero comune con una 
popolazione di 15 milioni, circa, in luogo degli attuali limitatissimi mercati 
nazionali, assicurerebbe una base ben più solida alle economie scandinave, 
ponendole in condizione di raggiungere un più elevato livello di specializza- 
zione e di godere dei benefici della produzione su vasta scala. I costi di 
produzione potrebbero in tal guisa venir ribassati e la posizione commerciale 
dei paesi scandinavi sul mercato mondiale si consoliderebbe. Ciò renderebbe, 
inoltre, possibile lo sviluppo di nuovi rami di produzione, che l'ambito limitato 
del mercato interno aveva sino ad ora impedito di tentare (3). 

Una politica coordinata di sviluppo economico impedirebbe sprechi cau- 
sati dall’ installazione di industrie con funzioni parallele. Ciò condurrebbe ad 
una più razionale divisione del lavoro e contribuirebbe, quindi, a rendere 
assai meno acuti i gravi problemi della scarsità del lavoro con i quali tutti 
i paesi scandinavi si trovano attualmente alle prese. 


(1) A Scandinavian Customs Union, riprodotto da «Index» (Svenska Handels- 
banken), March 1948, pag. 3. 

(2) Per la discussione sulla teoria si veda: H. Magover and G. Morton, A 
Contribution Towards a Theory of Customs Union, « Economie Journal», March 
1953, pp. 33-49. 

(3) «La produzione di lamiere per navi ne è un caso. Malgrado un’ industria 
di costruzioni navali assai estesa, nessuno dei paesi nordici è un consumatore 
grande abbastanza da poter alimentare un grosso laminatoio per lamiere quanto 
basta per farne le spese. In collaborazione, invece, sarebbe possibile fare di una 


simile impresa un successo economico », «Index», op. cit., pag. 4. 
40 
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L’aspetto negativo dell’ idea dell’unione è rappresentato dal fatto che le 
esportazioni dai singoli paesi scandinavi constano in misura notevolissima di 
beni concorrenziali (1). Tale concorrenza è stata dichiarata un ostacolo alla 
creazione di una unione tariffaria, benchè non siano mancati proponenti del- 
l’idea disposti a citare questa circostanza come una ragione di più per 
addivenire alla cooperazione. 

Senza dubbio l'introduzione d'una unione doganale avrebbe come conse- 
guenza anche il formarsi di situazioni di disagio. L'abolizione completa delle 
barriere agli scambi interscandinavi metterebbe, logicamente, in difficoltà le 
industrie attualmente in grado di lavorare con profitto soltanto in virtù della 
protezione tariffaria. Per ragioni militari e sociali la Svezia e la Norvegia 
hanno sviluppato un alto grado di autosufficienza nei settori alimentare e 
delle fibre mediante la protezione estensiva dell’agricoltura nazionale. In un 
libero mercato scandinavo esse non potrebbero reggere la concorrenza con i 
prodotti danesi a basso costo (2). 

Precipuamente per ragioni politiche, perciò, l'agricoltura dovrebbe venire 
esclusa dall’applicazione dei principi del libero scambio. E ciò ridurrebbe 
di moltissimo i vantaggi derivanti da una unione economica. 

Nel settore manifatturiero analoghe obbiezioni vennero sollevate special- 
mente da parte norvegese, ispirate dal timore di perturbazioni gravissime 
che da una unione economica scandinava potrebbero derivare all’ industria 
nazionale relativamente inefficiente. Gli effetti della guerra furono ben più 
gravi in Norvegia che negli altri paesi scandinavi e gli sforzi della rico- 
struzione vennero principalmente concentrati sulle industrie navale e di espor- 
tazione. Le industrie nazionali norvegesi hanno ancora da percorrere molta 
strada prima di poter raggiungere lo stesso livello di ammodernamento e di 
razionalizzazione toccato dalle industrie svedese e danese. Inoltre, la Norvegia 
esporta specialmente materie prime e semilavorati. Questi beni non hanno 
da superare le alte tariffe che devono invece sormontare i prodotti finiti. 
Epperò si ritiene che dall’abolizione dei dazi doganali non deriverebbero 
all'economia norvegese gli stessi benefici di cui s’avvantaggerebbero gli altri 
paesi, e che pertanto l’unione economica sarebbe più pregiudizievole che 
proficua per l'economia norvegese. 

Le ripercussioni negative potrebbero forse trovare un contrappeso nel 


(1) La Norvegia, la Svezia e la Finlandia son tutti paesi esportatori di legname 
da opera e di polpa. Benchè prima della II guerra mondiale la Danimarca espor- 
tasse più di tutti prodotti agricoli, anche gli altri paesi però avevano notevoli ec- 
cedenze di burro, latte e uova. 

(2) Le differenze di prezzo e di costo in tal modo sorte sono ampiamente esa- 
minate da LENNART HJeLM in Jordbrukets prisutvekling och prisrelationer inom 
de nordiska landerna (Gli sviluppi dei prezzi dei prodotti agricoli e le relazioni 
tra i prezzi nei paesi nordici), Nordisk Jordbruksforskning (Studi nordici di agri- 
coltura), Stockholm, 1952, N. I, pp. 1-19 (Riassunto in inglese). Le esperienze sve- 
desi sono esaminate da Sven HorstroM in Agricultural Price Policy in Sweden 
«Journal of Farm Economics», August 1951, pp. 336-345. 
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caso che la Svezia e la Danimarca provvedessero al capitale necessario per 
un ammodernamento intensivo delle industrie ed uno sviluppo delle risorse 
naturali della Norvegia. Difficilmente, perd, un afflusso su larga scala di ca- 
pitale di investimento potrebbe essere realizzato in un non lontano futuro. 

Un altro punto di contesa è rappresentato dalla rinuncia parziale alla 
sovranità nazionale, che verrebbe richiesta a ciascun paese partecipante. 
Un'assemblea supernazionale dovrebbe assumere la responsabilità di certe 
fasi della politica verso l’estero che l’unione tariffaria seguirebbe per conto 
dei membri. 

Anche la ripartizione del gettito doganale potrebbe far nascere difficoltà. 
Un’abolizione delle tariffe interscandinave, ed una fissazione ad un livello 
uniforme dei dazi applicati ai paesi stranieri (1), potrebbero causare sposta 
menti delle importazioni da un paese all’altro. Ciò potrebbe dar luogo a 
discussioni, a meno che non fossero escogitati criteri per la distribuzione 
dei proventi. 

Un'ulteriore obbiezione all'unione doganale è basata sulla relativa entità 
del volume degli scambi commerciali tra gli stessi paesi scandinavi. In tempo 
di pace il commercio interscandinavo rappresentava all’ incirca il 12-13 per 
cento dell’intero volume degli scambi con l’estero della regione. Le possi- 
bilità di aumentare di molto questa percentuale sono assai scarse a causa 
del carattere più concorrenziale che complementare delle economie di questi 
paesi (2). 

Poco prima del convegno a Copenhagen, nel febbraio 1953, del Consiglio 
Nordico il Ministero degli Affari esteri norvegese emise una dichiarazione 
ufficiale sulla questione dell’ Unione doganale scandinava. Si trattava, con- 
trariamente alla consuetudine diplomatica, di un compendio di politica ecce- 
zionalmente chiaro ed inequivocabile. Il Ministero sosteneva «... che i van- 
taggi sperati erano tutt'altro che sicuri, e che inoltre la creazione d'una 
simile unione richiederebbe sistemi di tassazione identici o simili. Oltracciò, 
... come condizione preliminare, le tre nazioni dovrebbero coordinare le loro 
politiche di investimento e di controllo sui prezzi, così come la loro legisla- 
zione nell’ambito del benessere sociale, le politiche dei salari ed i regolamenti 
riguardanti l’occupazione. Infine, tutte le restrizioni alle loro reciproche tran- 
sazioni di cambio estero dovrebbero essere . .. abolite. In altre parole, una 
unione doganale potrebbe essere realizzata solo dopo che fosse stata completata 
un’ unione politica virtuale » (3). 


(1) Quale livello dovrebbe essere adottato? La tariffa più alta, o quella più 
bassa applicata da uno qualsiasi dei paesi membri? Oppure qualcosa tra le due? 
La decisione influenzerebbe certamente i prezzi dei beni soggetti a tariffa, ed 
avrebbe così ripercussioni anche sul benessere economico, 

(2) Nella composizione delle esportazioni danesi anteguerra i prodotti agricoli 
incidevano nella misura dell'80 per cento. Ma gli altri paesi scandinavi sono al 
presente più o meno autosufficienti per quanto riguarda i generi alimentari. D'altra 
parte, il fabbisogno della Danimarca di polpa e di legname da opera è già intera- 
mente coperto dalle sue importazioni dagli altri paesi scandinavi. 

(3) HepIN, A New Nordic Council, op. cit., pag. 26. 
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Questa dichiarazigne era in effetti assai coerente con i cambiamenti 
d' opinione che s'erano nel frattempo manifestati a Parigi, al quartier gene- 
rale dell’ ECA. 

Sul principio l’ ECA incoraggiava i tentativi diretti a costituire in Eu- 
ropa dei raggruppamenti subregionali. Ma ben presto si riconobbe che ciò 
era in contrasto tanto cogli obbiettivi generali di una integrazione dell’ Europa 
occidentale quanto col punto delle relazioni dei « blocchi » verso il mondo 
esterno. Oggi la speranza di uu'integrazione dell’ Europa Occidentale me- 
diante l’amalgamazione di gruppi subregionali sembra più un'illusione che 
una realtà (1). In altri termini, 1 Europa Occidentale è già fin troppo divisa, 
perchè si possa pensare a favorire delle integrazioni parziali. Queste potreb- 
bero soltanto render più difficile la realizzazione di una futura integrazione 


totale. 


E. - Altri tentativi di integrazione. 


Gli « insuccessi » dell’ idea dell’unione doganale non devono affatto essere 
attribuiti a carenza di spirito di collaborazione tra le nazioni nordiche. Si 
rimane, invece, impressionati dalla vastità della tradizionale cooperazione 
economica dei sindacati, delle organizzazioni commerciali ed industriali, degli 
scienziati e degli ingegneri di questi paesi. 

Le cooperative scandinave di consumo tengono in comune un ufficio 
acquisti, a Copenhagen, per le merci di importazione. Esse sono pure azioniste 
della notissima fabbrica di lampadine « Luma » di Stoccolma. Molte grandi 
banche commerciali e compagnie di navigazione sono strettamente affiliate. 
La forma più sorprendente di cooperazione economica è quella rappresentata 
dal sistema delle Aviolinee Scandinave (SAS), di proprietà semipubblica (2). 

Nel 1946 venne costituito il « Comitato per la collaborazione scandinava 
nella sfera legislativa ». I disegui di legge proposti vengono ora studiati ed 
esaminati scambievolmente prima di esser presentati ai parlamenti. I membri 
si sforzano di far fronte alle richieste per la revoca e per l'approvazione di 
leggi: « Ciascun paese, naturalmente, è ancora libero di dare esecutività alle 
leggi che più desidera: tuttavia è stato riconosciuto vantaggioso mantenere 
in molti campi l'uniformità, o per lo meno, una somiglianza. Una uniformità 
pratica esiste per le leggi che riguardano i seguenti soggetti: cambiali, pa- 
gherò, assegni bancari, compra-vendita di proprietà personale, acquisti a rate, 
conclusione e rescissione di contratti, procure, assicurazioni, emissione di 
titoli, pagamento di commissioni, agenzie commerciali [e]... viaggiatori, re- 
gistrazione di marchi di fabbrica e di nomi di ditte ... traffico aereo ... leggi 
marittime... matrimonio ... divorzio 6 . .. adozione di figli » (3). Sforzi di- 


(Lt) Brown and Opie, op. cit., pp. 274-276. 

(2) La Danimarca e la Norvegia hanno ciascuna due settimi delle azioni. La 
Svezia possiede il resto. Ogni paese ha sei membri nel Consiglio Direttivo. Parimenti 
rappresentati sono gli interessi governativi e quelli privati. La presidenza à a rotazione. 

(3) Nasorn Hubin: Scandinavian Unity, op. cit., pag. 30. 
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retti ad armonizzare le procedure giudiziarie sono in atto fin dal 1873. No- 
tevoli risultati sono giá stati ottenuti (1). 

Nel febbraio 1953 venne costituito in Danimarca un nuovo Consiglio 
Nordico (2). Svezia, Danimarca, Norvegia ed Islanda ne divennero i primi 
membri. La porta venne lasciata aperta alla Finlandia, per il caso essa si 
decidesse ad associarsi. Questo recentissimo passo verso una più completa 
integrazione dei paesi nordici è, in un certo senso, unico. Non si tratta, in- 
fatti, di un corpo legislativo internazionale sull'esempio delle Nazioni Unite, 
in quanto le decisioni del Consiglio non sono legalmente obbliganti per i 
paesi associati. Nè si può parlare di una istituzione sussidiaria al Consiglio 
d'Europa di Strasburgo, cui i paesi scandinavi già appartengono. Neppure, 
infine, si ha a che fare con un gruppo di delegati di nomina governativa, 
simile all'assemblea delle Pan-American Conferences tenuta ogni cinqne anni 
sotto gli auspici della Pan-American Union. Il Consiglio è piuttosto un gruppo 
di legislatori scelti dalle loro rispettive assemblee nazionali affinchè si con- 
sultino reciprocamente su argomenti di interesse comune. Le decisioni o 
risoluzioni possono essere presentate ai vari governi o parlamenti sotto forma 
di raccomandazioni (3). «Esso è, in altre parole, un mezzo permanente di 
reciproca consultazione per i rappresentanti dei legislatori nazionali, che 
vengono nominati a turno per mantenersi in istretto contatto con l'opinione 
pubblica. Esso, perciò, può esser considerato un altro passo avanti sulla strada 
per una democrazia più pura ed una maggiore coesione scandinava» (4). 


(1) Per citare qualche esempio: un'azione legale per bancarotta intentata in un 
passe scandinavo non prescinde dalle proprietà dell’insolvente in tutti gli altri paesi. 
Vennero stabiliti criteri di scelta d'una particolare legge tra quelle dei singoli stati 
da applicarsi nel caso di contestazioni legali di carattere interstatale riguardanti: 
matrimonio, divorzio, adozione e tutela, testamenti ed eredità, debiti di defunti ed 
amministrazione di patrimoni. Dopo la II guerra mondiale la Danimarca, la Svezia 
e la Norvegia adottarono leggi uniformi sulla cittadinanza. Per l'enumeraziove di 
alcuni dei diritti stabiliti negli statuti relativi, vedasi: HEDIN, op. cit.. 

(2) L'antenato del Consiglio è l'Unione interparlamentare organizzata nel 1888 
con il proposito di facilitare l’arbitrato internazionale. L'idea d'una speciale orga- 
nizzazione di legislatori scandinavi fu spesso disenssa: in modo particolare essa lo 
fu nel periodo precedente la II guerra mondiale, quando numerosi tentativi vennero 
fatti per nnificare i paesi nordici al fine d'una difesa comune. 

(3) «Il Consiglio Nordico, i cui membri rappresentano tutti i partiti politici in 
Danimarca, Islanda, Norvegia e Svezia, fatta eccezione per quelli comunisti . . . 
tenne. ..la sua prima sezione . .. a Copenhagen, dal 13 al 20 febbraio 1953. Il 
Consiglio, sotto la presidenza di Hans Hedtoft, già Primo ministro di Danimarca 
e capo della delegazione danese, votò la presentazione ai quattro Parlamenti di 
numerose raccomandazioni miranti a realizzare nel Nord una più stretta collabora- 
zione nei campi della cultura, dell'economia, della legislazione e delle comunica- 
zioni». The Quarter’s History, « The American Scandinavian Review», Summer 
1953, pp. 161-162. 

(4) Nañora Hepin, A New Nordic Council, « American Swedish Monthly», 


April 1953, pag. 8. 
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La stampa svedese e quella norvegese si mantennero generalmente scet- 
tiche nei riguardi delle possibilità future del Consiglio. I danesi, invece, 
erano più ottimisti. Tra i soggetti specifici proposti per l'esame figurava un 
piano per un ponte attraverso lo stretto, per congiungere la Danimarca e la 
Svezia; un piano per un’unione postale, telegrafica e telefonica nordica; 
una proposta per una cittadinanza scandinava comune ed una domanda per 
una coordinazione sistematica delle ricerche scientifiche, allo scopo di evitare 
parallelismi. Sorprendente l'assenza di suggerimenti per «la ricostruzione 
dell'unione monetaria, che funzionò per parecchi decenni anteriormente alla 
prima guerra mondiale, o per la realizzazione di un'unione doganale, oggetto 
di infruttuose discussioni fin dalla fine del secondo conflitto mondiale, oppure 
di una difesa militare collettiva, che egualmente venne respinta come inat- 
tuabile » (1). 


F. - Conclusioni. 


La domanda, come mai, malgrado tanti tentativi fatti in passato per ad- 
divenire ad una più completa integrazione nordica, una Unione doganale 
scandinava sia ancora tanto lontana dal diventare realtà, appare quindi più 
che giustificata. Ci sia permesso, tuttavia, elencare qui alcune delle ragioni 
che appunto ostacolano questa integrazione 

1) L'88 per cento del commercio estero delle nazioni scandinave av- 
viene con paesi «al di fuori della regione». I vantaggi d’un incremento 
dello scambio di prodotti sono, perciò, specialmente in tempo di pace, molto 
limitati. 

2) Ad un blocco scandinavo di 17 milioni di abitanti polrebbe deri- 
vare un maggior potere di contrattazione nelle negoziazioni con il mondo 
esterno, sia dal punto di vista economico che da quello militare. Da questa 
ultima opportunità, tuttavia, si è preferito prescindere, almeno per cia. La 
Finlandia è troppo vicina alla Russia perchè possa permettersi di aderire ad 
alleanze antisovietiche. La Svezia, preoccupata di conservare la propria neu- 
tralità, desidera tenersi al largo. La Danimarca e la Norvegia hanno prefe- 
rito scommettere sul cavallo NATO. 

3) Un'integrazione economica significherebbe per ogni paese parteci- 
pante una rinuncia parziale della sua sovranità: e questo è un sacrificio che 
le nazioni son per tradizione riluttanti ad accettare. 

4) I benefici di un'integrazione economica tendono a manifestarsi solo 
a lungo andare. Il costo, però, di ardui adattamenti ha un'incidenza im- 
mediata, che impressiona assai di più delle rosee prospettive di un futuro 
incerto. 

5) I motivi economici soltanto non possono costituire una base sufficiente 
per una integrazione. I paesi nordici sono concorrenti per molti prodotti. La 
tentazione ad evadere da un’ unione doganale renderebbe la sua imposizione 


(1) Hepin, A New Nordic Council, op. cit., pag. 26. 
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estremamente difficile. Una integrazione effettiva pone 1’ incondizionato as- 
senso come dovere imprescindibile. 

6) Un assenso totale, però, è difficilmente ottenibile senza una fede- 
razione politica. Sotto questo riguardo vi sono tutte le ragioni per bene spe- 
rare. I popoli della Scandinavia sono così simili quanto a lingua, razza, cul- 
tura, e così vicini nei loro ideali generali di governo democratico, che è loro 
riuscito di realizzare progressi notevolissimi nella sfera di una unità effet- 
tiva e d’ una stretta amicizia. In effetti, « non esiste oggi al mondo un 
esempio più incoraggiante di ciò che può esser fatto su una base interamente 
volontaria e senza neppur l’ombra di coercizioni esterne e di contratti ge- 
nerali sul tipo di una costituzione federale, di quanto è stato compiuto in 
Scandinavia » (1). 


FRANK MEISSNER 


Department of Agricultural Economics, Cornell University, giugno 1954. 


(1) HEDIN, Scandinavian Unity, op. cit, pag. 30. 


L'AREA DELLA STERLINA 
E L'UNIONE EUROPEA DEI PAGAMENTI 


Scopo di quest'articolo é quello di esaminare le principali componenti 
della bilancia dei pagamenti dell’ Area della sterlina con i paesi OECE dalla 
metà del 1950 alla fine del 1953. Il periodo preso in esame è ovviamente 
troppo breve perchè si possa sperare di giungere a conclusioni più che ap- 
prossimative sulle tendenze delle relazioni commerciali. Cionondimeno, uno 
studio di queste componenti, anche se limitato agli ultimi tre anni e mezzo 
di esistenza dell UEP, può essere importante per la discussione sulle pro- 
spettive di successo di una politica inglese avente per obbiettivo la libera- 
lizzazione degli scambi commerciali e la convertibilità monetaria. E’ assai 
probabile che un progresso sulla via della liberalizzazione e della convertibilità 
possa, a breve andare, essere compatibile con la stabilità nelle transazioni 
con l’ UEP dell' Area della sterlina, ma sarebbe insensato esporre le riserve 
a rischi che, a lungo andare, il Regno Unito, come banchiere dell’ Area della 
sterlina, potrebbe essere incapace di sopportare. In questo articolo sarà di- 
mostrato come lo stato della bilancia dei pagamenti con i paesi OECE in 
questi ultimi anni non permetta ancora d'essere ottimisti circa il successo 
di una politica economica estera liberale da parte del Regno Unito. 

I recenti White Papers sulla bilancia inglese dei pagamenti suddivi- 
dono la bilancia con l’UEP dell’ Area della sterlina in quattro parti prin- 
cipali: il conto corrente del Regno Unito, altre transazioni implicanti pure 
il Regno Unito, il conto del Resto dell’ Area della Sterlina (RSA), e infine 
altre transazioni interarea. Le due tabelle che seguono prospettano in rias- 
sunto la bilancia inglese delle transazioni visibili ed invisibili (1). 

Nel periodo gennaio 1951 - giugno 1952 la bilancia del commercio visi- 
bile del Regno Unito registrò un disavanzo di Lst. 270 milioni: oltre la 
metà di questa somma costituiva il deficit del solo secondo semestre del 
1951. Circostanze speciali possono ben essere addotte a spiegazione d’una 
gran parte di questo disavanzo, come: l'aumento dei prezzi delle materie 
prime, degli alimentari e dei foraggi, la gravosa ricostituzione delle scorte 
dopo il fallimento d'una pronta partecipazione al boom delle importazioni 
causato dalla guerra coreana, l'incremento verificatosi nelle importazioni di 
beni prima classificati «non essenziali ». E’ tuttavia probabile che l'aumento 
delle importazioni possa essere stato provocato dalla tendenza a ritornare al 
deficit tradizionale con,l’ Europa occidentale, dopo il rilassamento delle re- 


(1) Le cifre presentate nelle tabelle che seguono, eccettuata la V, sono prese 
dagli U. K. Balunce of Payments, Cind. 8976, ottobre 1953, e Cind. 9119, aprile 
1954. La tabella V è invece derivata dai NN. 72 e 73 degli Statistical Abstracts 
for the Commonwealth, dic. 1952 e dic. 1953. 
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TABELLA I. 


Bilancia di conto corrente del Regno Unito con i paesi OECE. 
(in milioni di Lst.) 


Scambi | Scambi |  Eccedenza o 
visibili | invisibili | deficit (al netto) 
1950 luglio-dicembre + 12 + 55 + 67 
1951 gennaio-giagno — 69 + 36 — 33 
» luglio-dicembre — 149 — 20 — 169 
1952 gennaio-giugno — 52 — 14 — 66 
» luglio-dicembre + 46 — 12 + 34 
1953 gennaio-giugno + 41 + 13 + 54 
> luglio-dicembre (provv.) + 41 + 9 + 50 


TaBeLLAa II. 


Bilancia del commercio invisibile del Regno Unito con i paesi OECE. 


(in milioni di Last.) 


lite. | 1951 | 1952 | 1953 

Transazioni private 
Servizi marittimi + 10 — 31 — 49 — 16 
Interessi, profitti, dividendi — 3 — 16 — 27 — 22 
Turismo — 18 — 41 — 17 124 
Altri crediti (al netto) + 74 + 121 + 9 + 110 
Totale trans. private + 63 + 33 + 1 + 48 
Transazioni governative — 8 — 17 — 27 — 2% 
Eccedenza o deficit 

(in totale) + 55 + 16 — 26 + 22 


strizioni giusta il piano di liberalizzazione OECE. Anche prima di questo 
rallentamento il disavanzo anteguerra aveva dato segni manifesti d' una ten- 
denza a ricostituirsi. Dopo le eccedenze realizzate negli scambi visibili du- 
rante i primi anni del dopoguerra, il Regno Unito aveva registrato nella 
prima metá del 1949 un deficit di Lst. 6 milioni, che aumentó poi a Lst. 
29 milioni nella seconda metà dello stesso anno, senza dubbio sotto 1'in- 
fluenza della crisi di svalutazione. Prima della guerra disavanzi ben più 
notevoli costituivano una caratteristica normale del commercio inglese con 
l Europa Occidentale. I deficit del 1928, 1935, 1937 e 1938 con gli at- 
tuali membri dell’ UEP ascendevano rispettivamente a Lst. 168, 36, 56, 66 
milioni (1). Negli anni del periodo interbellico era diventata un’abitudine 
per la Gran Bretagna costituirsi un deficit con quasi ognuno dei paesi del- 


(1) Fonti per il 1928 e 1935, LEAGUE OF NATIONS, Network of World Trade, per 
il 1937 e 1938, Unirap NATIONS, Direction of International Trade, Vol. IV, NN. 1-2. 
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l'Europa occidentale. Poichè i modelli di commercio tradizionale tendono ad 
avere una fortissima elasticità, resistente anche all'effetto di pressioni for- 
midabili, non vi sarebbe da meravigliarsi se la rimozione delle restrizioni 
alle importazioni continentali, in mancanza di drastici mutamenti nelle con- 
dizioni della domanda e dell offerta, causasse un ritorno al disavanzo ante- 
guerra, almeno in una certa misura. 

Dalla metà del 1952, tuttavia, il Regno Unito ha nuovamente realizzato 
una eccedenza nei suoi scambi visibili con i paesi OECE. Ciò non si è ve- 
rificato in seguito ad una considerevole espansione delle esportazioni, ma ha 
avuto per causa principale una grave contrazione verificatasi nelle importa- 
zioni. Tra il 1951 e il 1953 il valore delle esportazioni aumentò meno di un 
decimo, mentre la flessione delle importazioni fu di un terzo - un quarto. 
Il declino fu, fino ad un certo punto, dovuto alla precedente ricostituzione 
delle scorte e, probabilmente, anche l’effetto di un leggero miglioramento 
subentrato nella ragione di scambio. Ma anche controlli più rigorosi delle 
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279,23 0% soli scambi si mantenne notevolmente a! 
di sotto di mere concesso precedentemente. Moitissimi beni di Consumo 
vennero riassoggettati all’obbligo di speciali licenze di importazione. La media 
mensile delle importazioni di viveri e di bevande scese da Lst. 28 milioni 
nella prima metà del 1951 a solamente Last. 20 milioni nella prima metà del 
1953. Riduzioni notevolissime subirono pure le importazioni dei tessili e di 
altri beni di consumo. E’ assai probabile che si sarebbe verificata una ri- 
presa nell’ambito di queste importazioni tradizionali se la liberalizzazione 
delle importazioni fosse stata totale, e l’ esperienza del 1951 permette per- 
sino di supporre che la lista delle importazioni si sarebbe in conseguenza di 
ció notevolmente arricchita. Resta dubbio, invece, se le esportazioni avreb- 
bero potuto essere incrementate al punto da compensare questo possibile 
effetto della liberalizzazione, specialmente dopo Ja ripresa della concorrenza 
tedesca. A questo fine sarebbe stato necessario introdurre notevoli cambia- 
menti nel modello di commercio anteguerra. Non é ancora stato provato che 
il Regno Unito sarebbe in grado di realizzare un'eccedenza regolare nei suoi 
scambi visibili con l'Europa, se fossero rimosse le restrizioni quantitative 
alle importazioni. 

Un ritorno al tradizionale disavanzo anteguerra sarebbe possibile solo 
se si potesse far conto su d'una sua compensazione mediante altre poste 
della bilancia dei pagamenti. Per quanto riguarda le transazioni invisibili 
del Regno Unito, in questo settore una notevole eccedenza si è registrata 
soltanto nella seconda metà del 1950. Come la Tabella II indica, il deficit 
nell’ambito delle transazioni invisibili governative, avutosi negli anni 1952 e 
1953, e rispettivamente ammontante a Lst. 27 milioni e Lst. 26 milioni, è 
stato notevolissimo in confronto a quello di appena Lst. 4 milioni del 1949. 
Il grosso di questo disavanzo fu dovuto alle spese militari effettuate sul 
continente, Ben difficilmente le spese a questo titolo potranno subire dimi- 
nuzioni, in quanto è molto probabile che il Regno Unito continuerà ad ac- 
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cettare grandi responsabilità di carattere militare. Potrebbe, bensi, essere 
obiettato che gli aiuti americani per la difesa compensano a iosa qualsiasi 
perdita di oro subita dall’ UEP per questa ragione, ma non è ragionevole 
che una spesa di tal genere da parte della Gran Bretagna debba costituire 
una fonte di debolezza della bilancia dei pagamenti con i paesi OECE, per 
la sicurezza dei quali questa -spesa viene appunto sostenuta. Fatta eccezione 
per il 1952, il surplus dalle transazioni invisibili private ba più che com- 
pensato il deficit governativo, ma ció potè verificarsi soltanto grazie alla 
posta laconicamente descritta dal «White Paper» come «altri crediti (al 
netto)». Sul conto viaggi è logicamente prevedibile un deficit del Regno 
Unito con 1' Europa Occidentale. Nel 1951, all’epoca, cioè, del rallentamento 
delle restrizioni ai viaggi, i proventi dal turismo si mantennero sulla cifra 
di circa Lst. 15 milioni, mentre le uscite salirono a Lst. 56 milioni. Il suc- 
cessivo reinasprimento delle restrizioni ebbe come conseguenza un risparmio, 
rispetto al 1951, di Lst. 25 milioni nel 1952 e di Lst. 16 milioni nel 1953. 
Riguardo ai servizi marittimi, il Regno Unito, eccetto che nella seconda metà 
del 1950, ha sempre presentato una situazione debitoria. Anteriormente al- 
l’ UEP, debiti e crediti nell’ambito dei servizi marittimi solevano bilanciarsi. 
Forse non è errato ritenere che un equilibrio approssimativo sia la cosa mi- 
gliore che si possa sperare, ed anche questo implicherebbe già un notevole 
cambiamento alla recente bilancia dei servizi marittimi. Sfortunatamente, ai 
componenti della partita compensatoria non sono stati dati valori specifici. 
Secondo il « White Paper» essa sarebbe l'espressione di un afflusso vario 
di redditi da fonti diverse, come: compagnie petrolifere, aviazione civile, 
assicurazioni, partecipazione agli utili, commissioni, servizi bancari ed altri 
servizi. Mentre sembra ragionevole supporre che una politica economica 
estera liberale aumenterebbe i proventi dai servizi di Londra quale centro 
mercantile e finanziario, non é invece sicuro che l’aumento basterebbe a 
compensare tanto un peggioramento nella bilancia del commercio visibile 
quanto un brusco rialzo delle uscite nell’ambito del turismo. Non si dovrebbe 
neppure dimenticare che, fintantochè 1' Europa Occidentale non avrà risolto 
il suo problema del dollaro vi sarà un incentivo più forte che nell’ante- 
guerra a dirigere le esportazioni nel regno Unito (e nell'Area della sterlina 
in genere) allo scopo di procurarsi un surplus di sterline convertibili. Anche 
se una completa liberalizzazione delle importazioni dal continente dovesse 
causare soltanto il ritorno al disavanzo relativamente esiguo registratosi nel 
1935 nel settore delle transazioni visibili, ciò comporterebbe già un aumento 
di oltre Lst. 100 milioni nella lista delle importazioni del 1953. 

In questi ultimi anni la bilancia inglese con 1’ UEP s'è avvantaggiata 
del rimborso di prestiti esteri. Non fosse stato per questi, non vi sarebbe 
stato surplus nella seconda metà del 1953. Sul conto di altre transazioni, 
tuttavia, si è avuto in ogni anno una situazione fortemente debitoria, eccetto 
che nel 1950. Ciò fu specialmente dovuto a transazioni di capitale non rap- 
portate all’ UEP, e per le quali non si dispone che di congetture ufficiali. 
Sotto la definizione « Altre transazioni » figurano le partite seguenti: 
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TaseLLA III. 


Altre transazioni del Regno Unito con i paesi OECE. 


(in milioni di Lst.) 


= 1953 

das o | pee | 03 | {provv-) 

Rimborso prestiti governativi + 18 + 23 + 16 + 35 

Trans. di capit. non riportate — 10 — 66 — 42 — 63 
Mutamenti non riportati nei 

debitiinsterline(dimin.—) + 29 + 4 — 2 0 

Altre transazioni — 13 — 28 0 — 24 

Totale + 24 — 67 51 — 52 


Consideriamo ora |’ incidenza degli altri paesi dell’ Area della sterlina 
nella bilancia dei pagamenti con le nazioni OECE. Lo stato della bilancia 
R. S. A. è prospettato nelle Tabelle IV e V. Da queste si può vedere come 
durante il boom coreano i paesi RSA, tanto quelli dipendenti che quelli in- 
dipendenti, abbiano realizzato, nell’ambito delle transazioni visibili, un no- 
tevole surplus, di Lst. 110 milioni nella seconda metà del 1950 e di Lst. 
138 milioni nella prima metà del 1951. Tanto i surplus che i deficit furono 
chiaramente influenzati da fattori non normali: i primi dallo straordinario 
aumento dei prezzi dei prodotti primari, che fecero salire le esportazioni 
da Lst. 211 milioni nella prima metà del 1950 a Lst. 400 milioni nella 
prima metà del 1951; i secondi dall’inevitabile reazione europea alla pre- 
cedente espansione verificatasi nelle importazioni, e dagli ingenti acquisti 
RSA allorchè i membri spesero i loro precedenti guadagni, anormalmente 
alti. Le importazioni RSA passarono da Lst. 292 milioni nel 1950 a Lst. 
339 milioni nella seconda metà, soltanto, del 1951. E’ vero che nel 1952 e 
nel 1953 fu di nuovo registrata un’eccedenza, ma ciò si verifico esclusi- 
vamente in seguito ad una contrazione nelle importazioni e non già ad una 
ripresa nelle esportazioni. Mentre le esportazioni si mantennero approssima- 
tivamente sulla cifra di Lst. 530 milioni, le importazioni discesero dalla 
quota di Lst. 601 milioni nel 1951 a Lst. 446 milioni nel 1953. Il decline 
nelle importazioni è stato considerevolmente influenzato dalle restrizioni alle 
importazioni, particolarmente in Australia — il più importante paese RSA 
sotto il rispetto della capacità di realizzare un surplus con l'Europa Occi- 
dentale. Il più importante paese «dipendente» è la Malesia. I mutamenti 
nella bilancia di questi due paesi con le nazioni OECE costituiscono le de- 
terminanti principali della posizione dei paesi RSA con l'UEP. Degli altri 
membri indipendenti, l’India è sempre stata un paese debitore e |’ Unione 
Sudafricana mostra una posizione debitoria in tre dei cinque anni conside- 
rati nella Tabella V. 

I paesi dipendenti, presi nel loro complesso, non hanno mai costituito 
una fonte importante di surplus, in contrasto a ciò che invece si verifica 
nell’ambito dei loro scambi con |’ Area del dollaro. 
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TABELLA IV. 


Transazioni dei paesi RSA con le nazioni OECE. 
(in milioni di Lst.) 


Paesi P i | 

HT) A ie unes jo rata 
1950 luglio-dicembre + 41 + 44 + 109 — 24 + 8 
1951 gennaio-luglio + 29 + 91 + 138 — 18 + 120 
»  luglio-dicembre — 22 — 64 — 458 — 28 — 86 
1952 gennaio-luglio + 6 — 21 + 6 — 21 — 15 
»  luglio-dicembre + 11 + 22 + 55 — 22 + 33 
1953 gennaio-luglio 0 + 32 + 59 — 2 + 32 
»  luglio-dicembre — 1 — 3 + 26 — 32 — 6 

(provv.) 
TABELLA V. 


Bilancia degli scambi visibili con i paesi OECE. 
Principali paesi RSA. 
(in milioni di Lst.) 


Paesi dipendenti | 1948 | 1949 | 1950 | 1951 | 1952 
Malesia + 18 + 16 + 59 + 68 + 41 
Nigeria — 5 — 6 — 5 — 9 — 17 
Costa d’Oro + 3 + 1 + 4 0 + 2 
Rodesia del Nord + 1 + 3 + 6 + 6 + 8 
Tanganika — + 1 + 2 + 3 + 2 
Kenia — — 3 0 — 5 — 1 
Paest indipendenti 

Australia + 73 + 55 + 94 + 57 + 45 
Nuova Zelanda + 10 + 14 + 18 + 28 + 44 
India — 1 — 15 — 1 — 19 — 23 
Pakistan + 12 + 33 + 27 + 46 + 14 
Ceylon + 4 + 5 + 13 + 17 + 44 
Unione Sudafricana — 3 + 8 + 2 — 9 — 4 


Per quanto concerne le transazioni invisibili non v'è da sorprendersi se 
RSA è nettamente in debito verso i paesi OECE, specialmente a causa 
dei servizi marittimi. La cifra del « White Paper» per le transazioni visi- 
bili rappresenta una partita residuale, costituendo essa la differenza tra le 
valutazioni del commercio visibile (lordo) ed il surplus totale dell RSA con 
l'UEP. Nell’ultimo triennio essa ascese a Lst. 50 milioni annui: una ridu- 
zione, questa, notevole nel surplus lordo dell’RSA, il cui livello, come la 
Tabella IV mostra, non può, davvero essere ritenuto confortante. 

Consta,infatti, che mentre |’ RSA ha realizzato un ingente surplus con 
l'UEP in un periodo di domanda fortissima e di alti prezzi dei prodotti, 
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essa è riuscita a dare solo un compenso relativamente modesto ai debiti 
netti di altri anni in altre parti della bilancia dei pagamenti con l’UEP 
dell intera Area della sterlina. Va riconosciuto che i prezzi dei prodotti pri- 
mari hanno subito una forte contrazione rispetto al livello del boom coreano, 
però quel livello era eccezionale, e probabilmente irraggiungibile in periodo 
di ordinaria espansione in tempo di pace. Di conseguenza è logico aspettarsi 
che le quote cicliche massime dei surplus dei paesi RSA nel futuro siano 
assai inferiori al livello del 1950. Se lo sviluppo economico nell’ RSA cau- 
serà un aumento della domanda per le importazioni, come pare sia avvenuto 
negli anni del dopoguerra, v'é una netta possibilità che, in mancanza di 
controlli, il tasso medio dei surplus per tutta una serie di anni buoni e di 
anni cattivi tenda a rimaner basso. La deduzione che se ne può ricavare è 
che, considerati anche i deficit — tutt'altro che da escludere — in altre 
parti della bilancia dei pagamenti con l’ UEP, |’ Area della sterlina potrebbe 
non essere, almeno per ciò che riguarda 1'UEP, una unità vitabile. Potrebbe 
essere impotente a soddisfare la condizione basilare dell’ UEP, di un equi- 
librio, cioè, di media considerando insieme anni buoni e cattivi — obbli- 
gatorio per i suoi membri, a meno che i governi dell” Area della sterlina 
non mantengano un severo controllo sul commercio estero: un controllo pro- 
babilmente più severo di quanto possa tollerare |’ OECE. 

L’ultimo componente della bilancia con l’ UEP è rappresentato da 
« Altri trasferimenti inter-area». Questa partita si presenta divisa in due 
parti: la prima comprende i guadagni netti in sterline dei paesi OECE at- 
traverso transazioni con altri paesi extra zone sterlina e dollaro, la seconda 
altre transazioni al netto. I primi hanno ogni anno costituito una pretesa 
considerevole verso l’area della sterlina, raggiungendo un massimo di Lst. 
102 milioni nel 1951, allorchè ascesero ad un terzo del disavanzo totale. 
Essi hanno mostrato una tendenza netta a salire negli anni di crisi ed a 
scendere negli anni relativamente buoni. Ciò era evidente anche prima che 
esistesse 1’ UEP. I trasferimenti di sterline ai paesi OECE dai paesi extra 
zone sterlina e dollaro scesero bruscamente nel 1948 dopo la crisi del 1947, 
bruscamente risalirono nel 1949, per poi ridiscendere nella prima metà del 
1951. Da allora questa alterna vicenda si espresse in un'ulteriore caduta 
nell’eccezionalmente favorevole seconda metà del 1950, quindi in un ri- 
pido ascendere nel 1951 e nella prima metà del 1952, seguito, infine, da un 
altrettanto ripido precipitare a solo Lst. 14 milioni nella seconda metà del 1952. 

Nel periodo considerato in quest'articolo il controllo inglese dei cambi 
poteva determinare le fonti extra area sterlina da cui je sterline potevano 
essere trasferite ai paesi OECE. Per quel tanto che la trasferibilità venne 
limitata, si ebbe un certo controllo sul grado in cui ogni tendenza di un 
surplus di sterline a manifestarsi al di fuori dei paesi OECE portava ad 
un aumento di questa particolare voce di debito nel conto UEP. Ma, anche 
così, è evidente che questo debito poteva essere considerevole rispetto ad 
altri crediti. La decisione di rendere la sterlina liberamente convertibile 
tra quasi tutti i paesi extra area del dollaro non ha, probabilmente, accre- 
sciuto di molto la possibilità da parte di questa partita di diventare una 
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TABELLA VI. 


Bilancia dei pagamenti dell area della sterlina con t paesi OECE. 


(in milioni di Lst.) 


Regno “q Surplus o 

noe | sea [rem a | an 

(in totale) 

1950 luglio dicembre + 91 + 8 — 14 + 8 + 170 
1951 gennaio-giugno — 48 + 120 — 24 — 1 + 45 
»  luglio-dicembre — 221 — 86 —- 78 0 — 385 
1952 gennaio-giugno — 63 — 15 — 74 — 2 — 154 
>» luglio-dicembre — 10 + 33 — 14 + 74 + 85 
1953 gennaio-giugno + 29 + 32 — 2 + 15 + 51 
»  luglio-dicembre + 15 a 6 — 37 + 7 — 21 

(provv.) 


maggiore minaccia all'equilibrio del conto con 1*UEP. Le evasioni ai pre- 
cedenti accordi di pagamento erano forse troppo facili perchè il cambia- 
mento potesse avere un'importanza più che formale. E’ possibile, perciò, che 
negli anni prossimi non abbia a verificarsi alcun notevole incremento nel 
volume medio dei trasferimenti netti ai paesi OECE, a meno che il trasfe- 
rimento di sterline ai paesi fuori area non diventi eccessivo. Ma anche se 
non v’é motivo per temere questo aumento, la loro recente ampiezza ha tut- 
tavia costretto il Regno Unito a realizzare un surplus nel suo commercio 
visibile con l’ Europa Occidentale, ciò che fino ad ora è stato conseguito 
esclusivamente attraverso i controlli sugli scambi commerciali. 

L’ ultima partita figura nella Tabella VI sotto la definizione « Altre 
transazioni ». A prescindere dai pagamenti in oro e in dollari non bene iden- 
tificati ma inclusi nella voce, questa comprende pure i proventi dall’ espe- 
rimento provvisorio di arbitrato, giusta il quale agli importatori continen- 
tali nella seconda metà del 1952 fu permesso di acquistare beni dell’area del 
dollaro contro pagamento in sterline. Gli introiti da queste vendite tornarono 
a vantaggio della bilancia con l’ UEP, ma comportarono anche un'uscita di 
dollari, che non sarebbe stata giustificata se il deficit accumulato dell’ Area 
della sterlina non avesse superato la quota UEP. A causa del sorpasso di 
questa quota fu possibile rivendere i beni suddetti senza perdita di valuta 
forte, in quanto il ricavo di oro dall’ UEP per queste vendite fu pari al- 
l'importo pagato all'area del dollaro. Una perdita netta di valuta forte, tut- 
tavia, potè essere evitata soltanto finchè perduró questa situazione. Non sarebbe, 
altrimenti, valsa la pena di migliorare la bilancia con l'UEP valendosi di 
questo metodo. 

Alla fine del 1953 1' Area della sterlina aveva con l’ UEP un debito ac- 
cumulato di Lst. 198 milioni, la maggior parte del quale si formò nella 
seconda metà del 1951 e nella prima metà del 1952, e cioé nel periodo 
durante il quale i controlli sull’importazione o erano rallentati o non avevano 
ancora raggiunto, dopo l'avvenuto ripristino, la loro piena efficienza. Già si 
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è detto che un mercato più libero potrebbe rendere più difficile all’area 
della sterlina il mantenimento d’uno stato d’equilibrio con  UEP. Certo, 
se l’ Area avesse un conto dollari soddisfacente, potrebbe anche sostenere 
una fuga persistente, ma moderata, di oro verso i paesi OECE. 

Il Regno Unito potrebbe riprendere il suo ruolo d’anteguerra, rivolto 
ad aiutare |’ Europa Occidentale a coprire il suo disavanzo con i paesi extra 
europei mediante il suo stesso deficit con l'Europa. Negli anni dell’ imme- 
diato dopoguerra il Regno Unito permise un considerevole trasferimento di 
dollari all’ Europa occidentale per mezzo di prestiti e di concessioni, però 
le riserve erano allora integrate dall’aiuto americano nelle sue varie forme. 
E’ discutibile se questa funzione potrebbe essere adempiuta in mancanza 
di tale aiuto. Sarebbe possibile qualora i paesi OECE impiegassero un surplus 
con il Regno Unito per aumentare le loro importazioni da altri paesi del- 
1” Area della sterlina, anzichè dall’ Area del dollaro. In tal modo potrebbe 
essere creato un ragionevole commercio triangolare. Negli ultimi tre anni, 
tuttavia i paesi OECE hanno avuto con |’RSA un deficit comparativamente 
esiguo. I loro guadagni indiretti di sterline hanno in effetti superato forte- 
mente questo disavanzo. Ciò ha significato che un surplus della Gran Bre- 
tagna era necessario ai fini di un equilibrio con l’UEP. Certo è significa- 
tivo il fatto che, dopo la guerra, un deficit del Regno Unito nell’ ambito 
delle transazioni visibili od un surplus fortemente ridotto con i paesi OECE, 
ed un inasprimento delle difficoltà della bilancia dei pagamenti dell’Area 
della sterlina non sono mai andati disgiunti. Epperò ne sembra conseguire 
che le nazioni continentali potrebbero doversi rassegnare alla perdita del 
loro surplus anteguerra con il Regno Unito. 


W. RoBERTSON 


The University of Liverpool, maggio 1954. 
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CoreLanp M. A, A Study of Money Flows in the United States (New York: 
National Bureau of Economic Research, 1952, pp. XXXII + 338 + A 241). 


Lo studio del Copeland vuol contribuire all'esame dei problemi monetari 
micro-macroeconomici. In particolare l’Autore ha di mira tre finalità: costruire 
un dettagliato sistema dei conti dei flussi monetarî, approfondire la cono- 
scenza della teoria monetaria, formulare una teoria delle fluttuazioni econo- 
miche strettamente collegate all'andamento dei flussi monetarî. Ci sembra che il 
primo scopo sia stato raggiunto meglio degli altri due. La critica della teoria quan- 
titativa vien fatta con scarso riferimento alle teorie wickselliane: gli autori da 
cui si attinge sono tutti anglosassoni, con qualche rara eccezione. Nè ci pare abbia 
una grande possibilità di sviluppo la formulazione borsistica che Egli pone a 
base della teoria delle fluttuazioni economiche. La classificazione «bull» (rial- 
zista), «bear» (ribassista), «sheep» (indifferente) vuol indicare l’esistenza — ma 
è poi vero? — di tre categorie di operatori, ma non spiega i motivi dei diversi 
comportamenti: siamo, cioè, un po’ indietro rispetto alla teoria keynesiana che 
l’Autore, in sostanza, in certo senso ricalca. 

A parte queste osservazioni, il libro è davvero stimolante. L’analisi dei flussi 
monetari, la distinzione dei vari settori di «transazioni» e di «transattori», la 
precisazione del circuito monetario «principale» e delle «transazioni tecniche », 
rivelano, nell’Autore, una profonda conoscenza dei fenomeni monetari. Ed in- 
dubbiamente la sua impostazione potrà essere considerata un utile punto di par- 
tenza, che migliora l’esposizione reale-monetaria di Frisch e di Aukrust, e che 
può essere utile per l’analisi del «velo monetario » che caratterizza, sostan- 
zialmente, le economie capitaliste. 

Per la spiegazione del collegamento fra i fiussi monetari, l’Autore adotta un 
sistema di contabilità che per analogia parifica ad uno schema elettrico, che pre- 
ferisce allo schema idraulico frequentemente impiegato. Nulla da dire: se non che 
abbiamo, allora, un sistema teorico «istantaneo », mentre il fenomeno concreto 
— cui l’Autore si dice sempre strettamente ossequiente — è un sistema « dina- 
mico ». 

Il materiale statistico usato riguarda gli Stati Uniti. 

Poco gradevole, dal punto di vista tipografico, ci sembra la combinazione, 
nello stesso volume, di una parte ben stampata e di una parte non molto ben 
fotografata (su base roneotipata). 

Lo studio del Copeland concerne un tentativo che in buona parte è originale: 
è quindi prevedibile che il suo volume abbia successo anche dal punto di vista 


editoriale. 
O D: 


DARGENT E., Les modèles macroéconomiques de séquence - L'exemple de Lundberg 
(Paris: Librairie Armand Colin, 1953, pp. IX + 150). 


Lo studio ha lo scopo di porre in rilievo le caratteristiche dell’analisi perio- 
dale nella scuola svedese e, in particolare, l’apporto del Lundberg con gli Studies 
in the Theory of Economic Expansion. 

L'Autore esamina con acume e facendo ricorso ad ampi riferimenti biblio- 
grafici (per altro non sempre precisi e utili), il metodo dei modelli. L'esposizione, 
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nonostante le molte ripetizioni, è fondamentalmente buona: la parte migliore del 
lavoro ci sembra quella dedicata allo studio «del clima, degli elementi e del mec- 
canismo dei modelli di Lundberg» (parte II, cap. 1). Il Dargent nota che la de- 
bolezza del metodo deriva dalla mancanza di armonia fra elaborazione teorica e 
conoscenza empirica, epperò è fiducioso nelle possibilità future dei modelli in 
generale. 

Precede il lavoro una breve ma succosa prefazione di André Marchal. 


Ure ws 


INTERNATIONAL ASSOCIATION FOR RESEARCH IN INCOME AND WEALTH: 


Income and Wealth - Series I, Edited by Erik Lundberg (Cambridge: Bowes & 
Bowes, 1951, pp. XV + 297, 30 s.). 


Income and Wealth - Series II, Edited by Simon Kuznets (Cambridge: Bowes & 
Bowes, 1952, pp. VII + 328, 35 s.). 


Income and Wealth - Series III, Edited by Milton Gilbert (Cambridge: Bowes & 
Bowes, 1953, pp. XIII + 261, 35 s.). 


Bibliography on Income & Wealth - Volume I - 1937-1947, Edited by Daniel 
Creamer (Cambridge: Bowes & Bowes, 1952, pp. 184, 63 s.). 


Bibliography on Income & Wealth - Volume II - 1948-1949, Edited by Phyllis 
Deane (Cambridge: Bowes & Bowes, 1953, pp. 109, 37 s. 6 d.). 


La «International Association for Research in Income and Wealth» fu creata 
nel 1947 a Washington, con lo scopo di approfondire gli studi in tema di reddito 
nazionale e di contabilita sociale, attraverso la collaborazione internazionale dei 
maggiori esperti in materia. 

Fra le maggiori manifestazioni di questa collaborazione vanno poste diverse con- 
ferenze internazionali e le pubblicazioni che qui vengono recensite. 

La « Series I», curata dal Lundberg, contiene alcuni dei più importanti lavori 
presentati alla conferenza che l’Associazione tenne in Cambridge nel 1949. Nel 
complesso, gli scritti riguardano tre argomenti nel campo delle ricerche sul red- 
dito nazionale: la definizione e la portata della contabilitá nazionale, il tratta- 
mento del settore governativo nella contabilità nazionale, la comparazione inter- 
temporale del reddito reale. Al primo argomento è dedicato un lungo e molto 
interessante lavoro dello Stone (R.): «Functions and Criteria of a System of 
Social Accounting ». Lo Stone conferma quanto ebbe ad esporre nei numerosi 
suoi lavori precedenti, e illustra in forma semplificata, e in parte nuova, un si- 
stema di contabilità sociale per il Regno Unito. La sintetica «description of 
an accounting system in terms of the theory of sets» (pp. 68-72) da la possibi- 
lità di porre la trattazione su di un piano generico, astratto, utilizzabile per più 
ampie e diverse finalità. All’esame delle applicazioni pratiche recenti dei sistemi 
di contabilità nazionale, sono destinati i lavori del Colm per gli Stati Uniti, del 
Marczewski per la Francia, del Jackson per il Regno Unito e dello Stuvel per 
POlanda: lo Stuvel utilizza un «concise national budget» veramente degno di 
rilievo per la precisione e per la chiarezza. 

Al secondo argomentó, riguardante il trattamento fatto al settore governativo 
nella contabilità nazionale, è destinato il notevole lavoro del Kuznets: « Government 
Product and National Income ». Egli analizza in modo ancor più diffuso le tesi già 
esposte nei precedenti studi: in particolare egli discute la valutazione del reddito 
nazionale considerando l’apporto governativo in termini di prodotto finale e in 
termini di pagamenti ai fattori. 

Al terzo argomento sono destinati i lavori del Derksen (« Intertemporal Com- 
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parisons of Real National Income: An international Survey ») e del Reddaway 
(«Some Problems in the Measurement of Changes in the Real Geographical 
Product »). 

La «Series II», curata dal Kuznets, comprende lavori concernenti lo svi- 
luppo economico degli Stati Uniti. Essa contiene uno scritto del Kuznets, « Long- 
term Changes in the National Income of the United States since 1870», ed uno 
del Goldsmith, «The Growth of reproducible Wealth of the United States of 
America from 1805 to 1950». Lo stesso Kuznets avverte che i due lavori rappre- 
sentano un tentativo per dare un aspetto statistico quanto più possibile accurato 
dello sviluppo economico statunitense. Senza dubbio lo studio del Kuznets è ben 
fatto: è da augurarsi che la sez. III («Flows Across Boundaries»), molto inte- 
ressante per noi europei, sia, o possa essere, vieppiù sviluppata in breve prosieguo 
di tempo. Nel saggio del Goldsmith molti dubbi rimangono, ovviamente, a ri- 
guardo delle stime della «reproducible tangible wealth ». 

La « Series III », curata da Milton Gilbert, contiene, come la « Series II », al- 
cuni dei saggi presentati alla conferenza internazionale tenuta nel 1951 a Royau- 
mont. Gli scritti riguardanti il Giappone e la Francia, dovuti rispettivamente a 
Shigeto Tsuru e Kazushi Ohkawa e a l'Institut de Science Economique Appliquée, 
hanno lo scopo di dare una esposizione statistica allo sviluppo economico, facendo 
riferimento in specie ai primi decenni del nostro secolo (per la Francia, J. Mayer 
ha considerato la struttura economica nel 1788, nel 1845, e nel 1885: il contributo 
è suggestivo e certo utile quale esempio di impostazione sistematica nella valu- 
tazione del reddito nazionale). 

I saggi del Barna, del Frankel e, in particolare, dello Stone e dell'Hansen, con- 
tribuiscono a chiarire la possibilità ed i limiti della comparazione internazionale 
dei dati riguardanti il reddito e la contabilità sociale dei diversi paesi. E” agevole 
comprendere quale importanza possano avere queste precisazioni ai fini di una con- 
creta cooperazione internazionale! Da segnalare, anche ai fini prevalentemente 
teorici, le considerazioni di Stone e Hansen a riguardo della comparazione in 
termini reali, avuto riguardo a tempi e località diverse (pp. 125-137). 

Allo studio dei problemi riguardanti i paesi sottosviluppati sono destinati i 
saggi del Benham, del Rao e del Creamer: il Benham sottolinea che le stime del 
reddito nazionale possono, specie nei paesi sottosviluppati, essere utili solo ed in 
quanto siano integrate da copiose altre informazioni. 

Chiude il volume un saggio dell'Ohlsson su « Treatment of Government Eco- 
nomic Activity in the National Accounts ». L'autore cerca di spiegare in qual modo 
possa essere ridotto l'elevato grado di arbitrarietà normalmente esistente nella valu- 
tazione dell’apporto del settore governativo nelle varie contabilità nazionali. 

I due volumi di « Bibliography» riguardano un periodo di ben tredici anni, 
dal 1937 al 1949, e integrano utilmente i lavori contenuti nelle tre « Series ». I ri- 
ferimenti sono stati preparati con la collaborazione di corrispondenti di 35 paesi. 
La selezione sembra abbastanza ben fatta. Vi è solo da temere che l’aver abbon- 
dato nei riferimenti rechi una eccessiva dispersione degli scritti più importanti nel 
mare magno degli scritti quasi inutili. Una maggiore accortezza nelle segnalazioni e 
una eliminazione più severa gioveranno, di certo, ai prossimi volumi di questa uti- 
lissima raccolta bibliografica. 

Tutti i volumi recensiti, come ogni lettore potrà agevolmente rilevare, sono 
essenziali per l'esame degli sviluppi recenti degli studi in tema di reddito e con- 
tabilità nazionale. V’é da augurarsi che l’iniziativa dell’« International Association 
for Research in Income and Wealth » continui feconda con la collaborazione anche 
di economisti italiani. Alla casa editrice Bowes and Bowes un plauso per aver 
creato per le « Series », volumi maneggevoli e veramente ben fatti. 


ORD 
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Outsson I, On National Accounting (Stockholm: Konjunkturinstitutet, 1953, pp. 
NID 354 Kr 18): 


Il lavoro dell'Ohlsson + indubbiamente la più ampia opera in tema di con- 
tabilitá nazionale: essa compendia quelle del Derksen, del Frisch, dello Stone, e 
tiene conto di tutti i contributi degni di rilievo sull'argomento. 

La distribuzione della materia è buona: una maggiore sistematicità avrebbe 
perd giovato all'esposizione. La stesura è chiara e molto curata. Occorre, al ri- 
guardo, appena osservare che non sembrano utili le decine di abbreviazioni usate 
che, se fanno risparmiare allo stampatore qualche pagina, costringono il lettore 
— che non può leggere tutta d'un fiato l’opera! — a continui ritorni per ricordare 
il significato di espressioni per se stesse banali. 

L’opera è divisa in nove capitoli: i più ben fatti ci sembrano il I, il II e il VI. 
Da notare che l’Ohlsson considera anche un «Irving Fisher's system» di conta- 
bilità nazionale. Benchè si possa esser d’accordo nel rilevare che le definizioni 
di capitale e di reddito date dal Fisher siano tuttora valide, non ci sembra che 
ciò possa indurre a porre il Fisher tra i formulatori di un sistema di contabilità 
nazionale inteso in senso moderno. Il III capitolo, che è destinato al grosso « pro- 
blema della valutazione », contiene troppo e troppo poco: troppe citazioni e troppo 
poche considerazioni, visto che l'argomento era già stato messo a punto da Kuznets, 
Hicks, Frisch, Stone, Samuelson. Interessanti, per altro, le appendici al Cap. III, 
su la valutazione del reddito sociale e su la imposizione indiretta. I capitoli VII ed 
VIII sono destinati all’analisi del sistema di contabilità nazionale svedese: ben 
fatto è l’esame delle relazioni discusse dal Lindahl nel suo «Studies in the Theory 
of Money and Capital». La sintesi contenuta nel capitolo IX («Summary and 
Conclusions ») è utile per avere un quadro d’assieme del lavoro. 

Concordiamo con l’A. nel ritenere che la costruzione di un sistema di con- 
tabilità nazionale si sostanzi nella rappresentazione di adeguate statistiche delle 
transazioni economiche riguardanti un determinato paese, ma non riteniamo che 
gli stadi procedurali cui egli fa riferimento (specie p. 313 e segg.) siano definibili 
come egli fa. Ci pare, inoltre, troppo schematizzata, e quindi non agevolmente 
utilizzabile, la tavola del «Treatment of NA-problems for different purposes ». 

Il compito che l’Ohlsson intendeva svolgere era difficile: e si può affermare 
che egli lo abbia svolto davvero egregiamente. Le modeste osservazioni qui fatte 
non inficiano, infatti, in alcun modo, la sostanza del suo lavoro che, per altro, è 
arricchito da un’ampia bibliografia, da indici per autori e per materia, e da utili 
grafici e tavole. 


O. D. 


L’inchiesta parlamentare sulla disoccupazione (« Quaderni» della Rassegna di Sta- 
tistiche del Lavoro - Quaderno VIII) (Roma: Rassegna di Statistiche del La- 
voro, 1954, pp. VIII + 335 + 16, L. 1.500). 


Si può affermare, senza tema di cadere in errore, che gli Atti della Commis- 
sione Parlamentare d’inchiesta sulla disoccupazione — contenuti in ben 15 tomi, 
comprendenti circa 7000 pagine — saranno letti e considerati, integralmente, da 
pochissime persone. Essi, di certo, sono un elemento prezioso, essenziale, di 
tutte le pubbliche biblioteche, ma è da prevedere che difficilmente raggiunge- 
ranno l’ambito delle biblioteche private. 

Ad evitare che anche su questa poderosa inchiesta cada, anche per motivi 
obiettivi, l’oblio, ben viene, quindi, il «quaderno» della «Rassegna di Stati- 
stiche del Lavoro», che riassume ampiamente, e in modo davvero pregevole, 
i vari scritti contenuti negli « Atti». 

Alla stesura hanno partecipato quasi tutti gli autori dei lavori e delle mo- 
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nografie pubblicati ai fini dell'inchiesta. Apre il volume uno scritto dell’on. 
Tremelloni su «Appunti per una prima sintesi dei lavori della Commissione 
Parlamentare d’inchiesta sulla disoccupazione ». Lo studio del Tremelloni è sug- 
gestivo e può essere considerato una vera e propria anticipazione di quella 
che dovrebbe essere — ma lo sarà mai? — la «relazione generale » dell’Inchiesta. 
Lo studio è diviso in tre parti: I. Origini e svolgimento dell’inchiesta. II. Le 
caratteristiche del disimpiego in Italia. III. Le constatazioni generali della prima 
fase dell’inchiesta. 

Il «quaderno », nella distribuzione degli scritti, segue la sistemazione degli 
«Atti» per ciascuno dei cinque volumi che li compongono. 

Come era logico attendersi, la maggior parte della sintesi riguarda il terzo 
volume, destinato alle « monografie regionali ». E° questo, senza dubbio, uno dei 
settori più importanti dell’Inchiesta — forse il più importante, — ma non è certo 
di agevole lettura, negli « Atti», data l’ampiezza delle esposizioni e la varietà 
delle trattazioni: i riassunti nel «quaderno » sono, pertanto, d’indubbia utilità. 

Da lodare il modo con cui sono state sintetizzate le molte memorie comprese 
nel volume quarto («studi speciali»). Interessanti, poichè ridotte ai termini es- 
senziali, con l’eliminazione di tutte le prolissità contenute nei lavori originali, le 
sintesi dei volumi primo, secondo e quinto. 

La redazione di « Statistiche del Lavoro » ha preparato una pubblicazione da 
encomiare. Essa fa sì che nessuno oggi possa più addurre di non poter prendere 
visione dei lavori dell’« Inchiesta parlamentare sulla disoccupazione » per mancanza 
di tempo... Che il «quaderno » — questo ampio ma organico «quaderno» — dà 
oggi la possibilità di avere un quadro complessivo delle principali caratteristiche 
della disoccupazione in Italia e delle politiche economiche da essa implicate. A 
chiunque porga interesse a tali fondamentali problemi dell'economia italiana, questo 
«quaderno » recherà, senza dubbio, in termini succinti e ben ordinati, una co- 
noscenza precisa ed esauriente. 


SEGNALAZIONI BIBLIOGRAFICHE 


AzLats Maurice, Traité d'Economie Pure (5 volumi), Tome I: Les données géné- 
rales de l’économie pure; II. La dynamique du déséquilibre; III: La dynamique 
de l'équilibre; IV: Le salaire et la rente foncière - Annexés (Paris: Imprime- 
rie Nationale, 1954). 


Questo volume sara recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


ALLEN R. G. D. and Exy J. Epwarp (Edited by), International Trade Statistics (Lon- 
don: Chapman & Hall, Limited, 1954, p. XII, 448, 54 s.). 


Questo volume sara recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Banca dei Regolamenti Internazionali, Ventiquattresima relazione annuale (1° apri- 
le 1953 - 31 Marzo 1954) (Basilea: 14 giugno 1954, pp. 233). 


Ad un’ampia «Introduzione» seguono otto capitoli dedicati a: «Le basi del- 
Vespansione economica », « Livello dei prezzi: variazioni singole e stabilita ge- 
nerale », «Commercio estero e bilancia dei pagamenti», «Tassi e mercati dei 
cambi », « Produzione di oro e riserve monetarie », « Un altro anno di politica 
creditizia flessibile », « L’Unione Europea dei Pagamenti», «Operazioni cor- 
renti della Banca». La relazione termina con la «Conclusione » del Direttore 
Generale della Banca. In allegato il Bilancio e il Conto Profitti e Perdite al 
31 marzo 1954. 


Banco Nacional de Cuba, Memoria 1952-53 (La Habana: Cuba, 1954, pp. 626). 


BarcLay GEORGE W., A Report on Taiwan's Population to the Joint Commission on 
Rural Reconstruction (Princeton N. J.: Princeton University, 1954, pp. XII, 
120, $ 2.50). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


BLAcK C. E. (Edited by), Challenge în Eastern Europe (Foreword by Joseph C. 
Grew) (New Brunswick, N. J.: Rutgers University Press, 1954, pp. XVIII, 
276, $ 4). 


Bórsen- und Wirtschafts - Handbuch 1954 (91. Jahrgang des Bôrsen- und Wirt- 
schaftskalenders der Frankfurter Zeitung) (Frankfurt: Verlagshaus Frankfurter 
Societàts-Druckerei, 1954, pp. 280). 


Bosman H. W. J.: 


Enkele Beschouwingen Over Het Monetair Overzicht (Considerazioni sulla si- 


tuazione monetaria) (Overdrukken No. 30) (Den Haag: Centraal Planbureau, 
1954, pp. 18). 


Het vraagstuk « Belastingen of Leningen» in De Huidige Nederlandse situatie 
(Il problema « Imposizione o prestiti» nell'attuale situazione olandese) (Over- 
drukken No. 34) (Den Haag: Centraal Planbureau, 1954, pp. 14). 


Burr WiLiams Joun, International Trade under Flexible Exchange Rates (Amster- 
dam: North-Holland Publishing Company, 1954, pp. XIV, 33205005): 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 
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CLeer (Van) Ed. en Massizzo A. I. V., De afneming van het vrouwenoverschot in 
Nederland (Diminuzione dell'eccedenza del sesso femminile in Olanda) (Over- 
drukken No. 33) (Den Haag: Centraal Planbureau, 1954, pp. 7). 


Committee for Economic Development, Defense Against Recession: Policy for 
Greater Economic Stability (New York: 1954, pp. 53). 


L’opuscolo appartiene alla serie riguardante il problema della stabilità econo- 
mica. E° diviso in tre parti: nella prima sono esposti i mezzi atti a mantenere 
l'aumento costante della domanda; nella seconda vengono considerati i settori 
dell economia nazionale che potrebbero resistere ad un’eventuale recessione; 
nella terza sono indicate le misure da adottare in caso di recessione incipiente 
o chiaramente prevista. 


Comunità Europea del Carbone e dell’Acciaio: 


Stato di Previsione per l’esercizio 1954-1955 (Lussemburgo: 11 aprile 1954, 
pp. 169). 


Seconda relazione generale sulla attività della Comunità (13 aprile 1953 - 11 
aprile 1954) (Lussemburgo: 1954, pp. 189). 


Relazione sull’applicazione del trattato istitutivo della Comunità Europea del 
Carbone e dell’Acciaio durante il periodo dal 1° gennaio al 30 aprile 1954 (Lus- 
semburgo: 3 maggio 1954, pp. 56). 


Conseil Economique: 


Conjoncture économique (Deuxième semestre, 1953) (Paris: Imprimerie des 
Journaux Officiels, 1953, pp. 440, frs. 600). 


Les diverses formes du Metayage: Vol. I: Rapports, avis et études de synthèse; 
Hi: Monographies départementales (Etudes et Travaux N. 23) (Paris: Presses 
Universitaires de France, 1953, pp. 249, pp. VIII, 553, frs. 500, frs. 1500). 


Danpy James, An Approach to Money and Banking (London: Staples Press, 1954, 
pp. 196, 12s 6d). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Departamento Administrativo Nacional de Estadística, Anuario de Comercio Exte- 
rior de 1952 (Colombia: 1954, pp. XXXVIII, 710). 


Durr ErnsTt-WoLFRAM, Wesen und Ziele des Ordoliberalismus (Winterthur: Verlag 
P. G. Keller, 1954, pp. XXVIII, 166, frs. 10.50). 


Questo volume sará recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Facoltà di Economia e Commercio dell’Università di Catania, Studi di economia e 
statistica (Ser. I - Vol. II) (Catania: 1952, pp. 389). 


Il volume contiene i seguenti lavori: « Aspetti e momenti di politica granaria 
a Catania ed in Sicilia nel ’400 » (A. Petino); « La Sicilia intorno al "48 in Nassau 
William Senior. Considerazioni economico-sociali » (M. Greco); « Prospettive di 
azione della Federazione Europea per il riequilibramento della bilancia dei pa- 
gamenti intercontinentale» (M. De Luca); «Di una nuova concezione del- 
Velemento «tempo» nellinterpretazione della realta economica» (A. Toma- 
selli); « Dinamica del reddito e determinazione dei vantaggi degli scambi inter- 
nazionali » (G. Garofalo); « Dinamica economica dell'olivo » (N. Zizzo); « Sugli 
indici di cograduazione » (M. De Vergottini); « Sulla distribuzione dei profes- 
sori universitari in Italia nel 1951» (V. Amato); «Il primato italiano nelle ap- 
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plicazioni della ragioneria e negli studi economico-aziendali » (A. Riparbelli); 
« La previsione nelle trasformazioni industriali » (E. Petix); « Sul carattere uni- 
tario delle rilevazioni contabili e statistiche del processo produttivo d’azienda » 
(S. V. Pagnano). 


Federal Reserve System (Board of Governors of the), The Federal Reserve System. 
Purposes and Functions (Washington, D. C.: 1954, pp. XIII, 208, s.p.). 


GirauD ANDRÉ, Civilisation et productivité (Paris: Librairie Générale de Droit et 
de Jurisprudence, 1954, pp. 200, s.p.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


HazLewooD ARTHUR, The Economics of « Under-Developed » Areas (An Annotated 
Reading List of Books, Articles, and Official Publications) (London: Oxford 
University Press, 1954, pp. XII, 89). 


Raccolta di titoli di volumi, articoli e pubblicazioni ufficiali in lingua inglese 
(per la maggior parte editi nel periodo 1930-1953) riguardanti Veconomia delle 
«aree depresse ». 


Institut National de la Statistique et des Etudes Economiques pour la Métropole 
et la France d'Outre-mer, Annuaire Statistique de la France 1952 (59 Volume, 
Edition 1953, Nouvelle Série, N. 1) (Paris: Imprimerie Nationale, 1953, pp. 365). 


Instituto Nacional de Estadística, Anuario estadístico de España - 1953 (Edición 
Manual) (Madrid, 1953, pp. LIX, 870, s.p.). 


International Monetary Fund, Fifth Annual Report on Exchange Restrictions 1954 
(Washington, D. C.: 1954, pp. IX, 367). 


Koch F. E. et RoTHSTEIN JEAN H., La convention fiscale franco-britannique du 14 
décembre 1950 (Etude d'Application Pratique N. 6) (Amsterdam: International 
Bureau of Fiscal Documentation, 1954, pp. 179, $ 3,50). 


Il lavoro ha lo scopo di chiarire i vari punti della convenzione che, data la 
grande differenza dei sistemi fiscali dei due paesi interessati, presentano parti- 
colari difficoltà di interpretazione. In Appendice, il testo bilingue della Conven- 
zione, un indice analitico e un prospetto informativo per il facile rinvenimento 
dei passaggi concernenti gli articoli della Convenzione o dei principali testi 
legislativi francesi e britannici. 


Kraus Orto, Konjunktur und Beschäftigung (München: Max Hueber, Verlag, 1954, 
pp. X, 175, DM 7.80) 


Questo volume sara recensito in uno cei prossimi fascicoli. 


Langenscheidts Taschenwoerterbuch der italienischen und deutschen Sprache (Ber- 
lin-Schoeneberg: Langenscheidt KG-Verlagsbuchhandlung, 1953, 2 vol., pp. XVI- 
512 e XVI-474, DM 15). 


Questa 5% edizione del ben noto dizionario della serie dei «tascabili >» della 
casa editrice Langenscheidt é una ristampa della rielaborazione, che il Ross ha 
effettuato nel 1951, della superata seconda edizione a cura di Lange-Koval, del 
1940. Con le caratteristiche qualitative che gia lo distinguevano al suo ormai 
lontano apparire, il lavoro ha conservato in entrambe le sue parti — malgrado 
Vinserimento di notevole copia di nuove voci — anche la maneggevole volumi- 
nosità fortunatamente imposta dallo standard della serie in cui rientra. L’ar- 
ricchimento quantitativo, tuttavia — apportato specialmente nella sfera tecnica, 
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simultaneamente, appunto, al ripudio compensativo d'una corrispondente massa 
lessicale caduta nel frattempo in disuso —, non é in questultima redazione 
disgiunto da emendamenti e da precisazioni definitorie operate sulla stessa ma- 
teria rielaborata (esempio: l’opportuna correzione della precedente imperfetta 
traduzione di «jeweil» e «jeweilig »). Non che la pubblicazione abbia con ció 
raggiunto la perfezione tecnica e tipografica cui chiaramente aspira, e che, 
perciô, il suo benemerito editore possa ormai riposare sugli allori! I refusi sono 
ancora troppi e dell 'inutile congerie di composti di facilissima derivazione (come 
« Hotelbesitzer », « Sowjetregierung », « Sowjetsystem », o « Damenhut >», « Da- 
menkleid », « Damenfriseur » ecc.) continuano a far le spese voci ben più impor- 
tanti il cui futuro inserimento sarebbe assai auspicato. Cionondimeno il dizio- 
narietto, specie in questa opportuna rielaborazione del Ross, può ancora esser 
considerato la più sicura guida tascabile oggi esistente nella sfera del confronto 
lessicale degli idiomi italiano e tedesco. 


LrrriE I. M. D, The Price of Fuel (Oxford: At The Clarendon Press, 1953, 
pp. XIV, 197, 12s 6d). 


Questo volume sarà recensit> in uno dei prossimi fascicoli 


London (The) Chamber of Commerce, Annual Report for the year 1953 (London: 
1954, pp. 141). 


Meddelanden Fràn Konjunkturinstitutet, Konjunkturliget, Varen 1954 (With a 
Summary in English) (Stockholm: 1954, pp. 210). 


Lo studio parte da un breve esame dell’economia svedese durante il periodo 
1946-53, analizza la situazione economica internazionale e, dopo una valuta- 
zione del grado di sviluppo raggiunto dai vari settori della produzione nazio- 
nale, passa in rassegna le attuali condizioni economiche del paese. 


MEIDNER Rupozr, Svensk Arbetsmarknad Vid Full Sysselsättning (Il mercato sve- 
dese del lavoro in rapporto alla piena occupazione) (Stockholm: Konjunktur- 
institutet, 1954, pp. 341, kr. 15). 


MIxESELL Raymonp F., The Emerging Pattern of International Payments (Princeton, 
N. J.: Princeton University, 1954, pp. 26). 


In questo breve saggio VA. giudica gli accordi di pagamento postbellici quali 
misure di emergenza determinate dalle circostanze economiche e politiche del 
momento più che da un desiderio di creare un meccanismo ideale di pagamenti 
internazionali. Considerando, peraltro, tali misure come processo ininterrotto 
nel tempo, formula previsioni per il futuro andamento della finanza interna- 
zionale. 


Ministerie van Landbouw, Verslag over de landbouw in Nederland over 1952 
(Report on Agriculture in the Netherlands in 1952) ('s-Gravenhage: Ministerie 
Van Landbouw, 1954, pp. XLIV, 454). 


Ministry of Labor (Japan), Year Book of Labor Statistics - 1952 (Tokyo: Division 
of Labor Statistics and Research, 1953, pp. 310, s.p.). 


Nation Unies: 


Apercu de l’évolution des conditions économiques au Moyen-Orient 1952-53 
(Supplément au Rapport sur l'économie mondiale) (New York: Nations Unies, 
1954, pp. II, 151, frs. 5). 
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Aperçu de l’évolution des conditions économiques en Afrique 1952-53 (Sup- 
plément au Rapport sur l’économie mondiale) (New York: Nations Unies, 1954, 
pp. VIII, 93, frs. 3). 


Comptabilité publique et exécution du budget (New York: Nations Unies, 1952, 
pp. 137, frs. 3). 


Développement de l’économie de marché en Afrique tropicale (New York: 
Nations Unies, 1954, pp. VI, 69, frs. 1.50). 


Étude sur le commerce entre l’Asie et l’Europe (Genève: Nations Unies, no- 
vembre 1953, pp. IX, 154, $ 1,50). 


Instabilité des marchés d’exportation des pays insuffisamment développés (Rap- 
port entre cette instabilité et la possibilité qu’ont ces pays de se procurer des 
devises en exportant des produits primaires, 1901 à 1950) (New York: Nations 
Unies, 1952, pp. VIII, 104, frs. 4). 


Le Progrès rural par l’action coopérative (Le ròle des sociétés coopératives dans 
le développement agricole) (New York: Nations Unies, 1954, pp. VI, 138, frs. 3.). 


Les courants internationaux de capitaux privés, 1946-1952 (New York: Nations 
Unies, Départment des questions économiques, 1954, pp. V, 72, frs. 1,50). 


Rapport sur l'économie mondiale 1952-53 (New York: Nations Unies, 1954, 
pp. IX, 176, frs. 7). 


Analogamente ai precedenti, il sesto rapporto sull’economia mondiale si divide 
in due parti: la prima riguarda i « Principali mutamenti verificatisi nell'econo- 
mia dei vari paesi»; la seconda gli « Scambi commerciali e pagamenti interna- 
zionali ». E° corredato da numerose tavole e da interessanti grafici. 


NAVILLE PIERRE, La vie de travail et ses problemes (Paris: Librairie Armand Colin, 


1954, pp. 189). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Nemscuak Franz, Liberalisierung und Zollpolitik in Osterreich (Wien: Osterreichi- 


sches Institut fúr Wirtschaftsforschung, 1954, pp. 28). 


Il testo della conferenza tenuta dall'A. all’ Assemblea generale ordinaria della 
Camera di Commercio Austriaca in Svizzera (Zurigo, 26 giugno 1954), si divide 
in cinque parti: 1) Dalla situazione di «paese strutturalmente debitore» del- 
l'Unione Europea dei Pagamenti alla situazione di paese creditore; 2) La libe- 
ralizzazione in condizioni di relativo sfavore; 3) Importanza e possibili conse- 
guenze della liberalizzazione; 4) La nuova tariffa doganale austriaca; 5) Con- 
siderazioni economiche. L’appendice comprende 5 prospetti statistici. 


O.E.C.E.: 


Commentaires sur le Plan de Strasbourg (Paris: O.E.C.E., 1954, Pps): 


Evolution des Services Consultatifs Agricoles en Europe depuis 1950 (Paris: 
O.E.C.E., 1954, pp. 100, frs. 300). 


La Coopération Economique Européenne (Sixième Rapport établi pour le Con- 
seil de l’Europe par l'Organisation Européenne de Coopération Economique - 
Mai 1954) (Paris: O.E.C.E., 1954, pp. 43). 


Les Engrais (Production, Consommation et Commerce dans les pays éuropéens 
1951-1954) (Paris: O.E.C.E., 1954, pp. 64). 


Les Statistiques de Main-d’Oeuvre. Méthodes d'enquête par sondage (Mission 
d’Assistance Technique n. 105) (Paris: O.E.C.E., 1954, pp. 93, $ 1.00). 
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Les Zones Franches aux U.S.A. (Mission d'Assistance Technique n. 28) (Paris: 
O.E.C.E., 1954, pp. 71, $ 0.75). 


Troisieme Rapport sur la coordination du développement du raffinage du pe- 
trole dans les pays de VO.E.C.E. (Paris, juin 1953) (Paris: 1953, pp. 89). 


RANIERI LuIcI, La regione del Vulture (Studio di Geografia Agraria) (Memorie di 
Geografia Economica - Vol. VIII: Consiglio Nazionale delle Ricerche - Centro 
di Studi per la Geografia Economica presso l’Istituto di Geografia della Uni- 
versità di Napoli) (Napoli: gennaio-giugno 1953, pp. 139 + tavole, L. 1.500). 


SCHUMPETER JosEPH, Economic Doctrine and Method (London: George Allen & Un- 
win Ltd., 1954, pp. 207, 15/-s). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Them H.: 


Econometric models and Welfare Maximisation (CPB - Reprint Series 
N. 31) (The Hague: Central Planning Bureau, 1954, pp. 24). 


Wie Voorspelt Het Best? (Chi prevede il meglio?) (Overdrukken No. 29) (Den 
Haag: Centraal Planbureau, 1954, pp. 12). 


Thor» WiLLarp L., Trade, Aid, or What (A Report Based Upon A Conference 
on International Economic Policy. At The Merrill Center for Economic, Sum- 
mer - 1953) (Homewood: Baltimore 18, Md., The Johns Hopkins Press, 1954, 
pp. XV, 224, $ 4.50). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fas icoli. 


TINBERGEN J. und SCHOUTEN D. B. J., Die Anwendung des Nationalbudgets zur 
Beurteilung der Währungslage (C PB - Overdrukken N. 32) (Den Haag: Cen- 
traal Planbureau, 1954, pp. 19). 


TRUMBULL RoBERT, India since Independence (New York: Foreign Policy Associa- 
tion, 1954, pp. 62). 


Twentieth (The) Century Fund, Annual Report 1953 (New York: 1954, pp. 76). 


Union Interparlementaire, Compte rendu de la XLII: Conférence tenue a Washing- 
ton, D.C., du 9 au 14 octobre 1953 (Publié par le Bureau Interparlementaire) 
(Genève: Union Interparlementaire, 1954, pp. XV, 927). 


United Nations, Demographic Yearbook 1953 (New York: United Nations, 1953, 
pp. 441, $ 5). 


U.S. Department of Commerce, Bureau of the Census, Catalogy of United States 
Census Publications, 1953 (Washington: 1954, pp. 138). 


Viro Francesco, L'economia a servizio dell’uomo (I nuovi orientamenti della poli- 
tica economica e sociale), IV ediz. (Milano: Soc. Editrice « Vita e Pensiero », 
1954, pp. XVI, 399, L. 900). 


SEGNALAZIONI EMEROGRAFICHE 


Accounting Research, London. 


January 1954. - Gupert M. and Stone R., Recent Developments in National Income 
and Social Accounting. - KircHen J., Costing Terminology. - LINDGREN G., Net 
Taxable Wealth, Income, and Age of Directors and Executive Directors of Larger 
Swedish Companies. - AMERMAN G., The Mathematics of Variance Analysis. III. - 
TAYLEUR J., The Valuation of Goodwill. 


Actualité (L’) Economique, Montréal. 


Janvier-Mars 1954. - MarcHaL A., Méfaits ou bienfaits de la diffusion de la con- 
naissance économique? - GAUVREAU J. M., Riou P. Le rôle économique social et 
culturel de l'artisanat. - BrauLT L. PH., Le problème de la houille au Canada. - 
MALaBarD J., Les problèmes économiques nord-africains. - Kokas L., Des créances 
envers létranger et de leur garanties. - Mumun H., Les difficultés du Pian 
Schuman. 


Allgemeines Statistisches Archiv, München. 


Erstes Heft 1954. - Bosse L., Stichprobenpläne für Konsumerhebungen. - KOLLER S., 
Uber einige Stichprobenprobleme bei der Vorbereitung des deutschen Mikrozensus. 
- STRECKER H., Stichprobenverfahren in der amtlichen westdeutschen Agrarstatistik. 
- SCHMUCKER H., Studie zur Frage des Familieneinkommens. - Kraut H. und 
BraMsEL H., Eine Abschätzung der N&ahrstoffpreise in den Nahrungsmitteln. 


American (The) Economic Review, Menasha, Wis. 


March 1954. - Hoover C. B., Institutional and Theoretical Implications of Economic 
Change. - Ban J. S., Economies of Scale, Concentration and Entry. - GALBRAITH J. 
K., Economic Preconceptions and the Farm Policy. - YEAGER L. B., Some Questions 
about Growth Economics. - CLower R. W., The Dynamics of Investment. - BAILEY 
M. J., Price and Output Determination: Related Products. - Katz S. I., Exchange 
Flexibility and the Stability of Sterling. - GINzZBERG E., What Every Economist 
Should Know about Health and Medicine. 


American (The) Political Science Review, Menasha, Wis. 


March 1954. - Key V. O., Jr., The Direct Primary and Party Structure: A Study 
of State Legislative Nominations. - Epstein L. L., Politics of British Conservatism. 
- SCALAPINO R. A., « Neutralism » in Asia. - FELLMAN D. Constitutional Law in 
1952-1953. - Gross B. M. and Lewis J. P., The President’s Economic Staff during 
the Truman Administration. - Mites Somers H., The Federal Bureaucracy and the 
Change of Administration. - ZIMMERMAN F. L. and WeNDELL M., Representation of 
the Region in Missouri Basin Organisation. - Duane Locxarp W., Legislative Po- 
litics in Connecticut. - Harris J. P., CuLp Davis K., «Reflections of a Law Pro- 
fessor on Instruction and Research in Public Administration»: An Exchange. 


Annales de Sciences Economiques Appliquées, Louvain. 


Avril 1954. - Aperçu de la conjoncture économique en Belgique. - Timmermans A., 
Considérations sur la banque internationale de reconstruction et de développement 
et sur sa politique. - VLAEMMINCK J., La comptabilité dans l’Egypte pharaonique et 
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hellénistique. - Latorre M, L'importance et la formation des cadres dans l’éco- 
nomie moderne. - VERSTRAETE J., Quelques aspects sur le problème du logement 
des travailleurs indigènes à Léopoldville. 


Annals (The) of The American Academy of Political and Social Science, Phi- 
ladelphia. 


March 1954. - Bureaucracy and Democratic Government: Bureaucracy as a Form 
of Government - Our Government as a Vehicle for Bureaucracy - Devices to 
Curb Incipient Bureaucracy. 


May 1954. - Prisons in Transformation: The Setting - Plans and Programs - Prison 
Reform Abroad. 


Aussenwirtschaft, Bern. 


Marz 1954. - Bacumann H., BossHaRDT A. Betrachtungen zur Aussenpolitik. - 
Bacumann H. und GseLL E., Die langfristige Exportfinanzierung in der Schweiz. - 
Ktne E., Zólle oder Kontingente? 


Banca Nazionale del Lavoro Quarterly Review, Rome. 


October-December 1953. - BarBERI B., The 1951 Census of Industry and Trade in 
Italy: Some Preliminary Results. - CarLI G., Problems of E.P.U. and Italian Com- 
mercial Policy. - Parr G. U., The Regional Approach Towards the Expansion of 
World Trade. - Foa B., The Italian Economy: Growth Factors and Bottlenecks. 
- SAUL S. B., The Historical Development of Anglo-Italian Trade. 


Bancaria, Roma. 


Febbraio 1954. - Fantini O., La produttivita come problema tecnico, economico e 
sociale. - Bomparp E., Rapporto Randall e convertibilità. - PeLLERI P. Le Borse 
estere nel 1953. - MicHeLI G. A., Norme convenzionali uniformi regolanti contratti 
e servizi bancari. Il servizio delle cassette di sicurezza. - PELLERL P., L'andamento 
del mercato finanziario nel febbraio 1954. 


Marzo 1954. - Vert O., La moneta sotto l’« impero della legge ». - Dr Simone G. M, 
La politica della banca centrale nelle economie sottosviluppate. - HoLper R. F., 
Tendenze dell’attività bancaria in Australia. - More G., Fideiussioni bancarie e 
assicurazioni fideiussorie. - CARBONE N., In tema di contratti bancari. Trattamento 
tributario dell’apertura di credito garantita in modo reale e della anticipazione. 
- PeLLERI P., L'andamento del mercato finanziario nel marzo 1954. 


Banque, Paris. 


Janvier 1954. - Hamer J., A propos d'un livre récent: «Les Opérations de ban- 
que» de Jacques Ferronniére. - EPSCHTEIN S., Virement et contróle des changes. - 
PLAISANT R. et GuLPHE P., La faillite et le règlement judiciaire (Avant-projet de 
la Commission de réforme du Code de Commerce) (suite et fin.). - Turot P. Les 
accords de contingentement. - RoucHIER G., Le crédit à la consommation aux Etats- 
Unis: la protection du créancier. - Boscq J., L'évolution du crédit pendant le 
troisième trimestre 1953. 

Février 1954. - Petit G., Bourses de valeurs et agents de change (De l’organisation 
du marché des valeurs mobilières). - EPSCHTEIN S., Virement et contrôle des changes 
(suite et fin). - Deschamps J., L'O.E.C.E. et les problèmes de l’économie européenne. 
- Turor P., Les accords de contingentement (suite et fin). - BoucHary J., Les crises 
financières sous la Révolution française. 


Mars 1954. - Porut G., La conférence de Westminster. - Perir G., Bourses de va- 
leurs et agents de change (De l’organisation du marché des valeurs mobilières) 
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(suite). - Bosca J., Disponibilités monétaires et crédit au 31 décembre 1953. - 
Deschames J., L'O.E.C.E. et les problèmes de l’économie européenne (suite). - 
GUENSER G., Les banques anglaises en 1953. - BoucHary J., Les crises financières 
sous la Révolution frangaise (suite et fin). 


Avril 1954. - L'assainissement des intéréts créditeurs en Allemagne et en Italie. - 
JEUNE A. L., La crise de l’Union Européenne de Paiements. - PETIT G., Bourses 
de valeurs et agents de change (De l’organisation du marché des valeurs mobi- 
lières) (suite). - Bonnasse P., Assurance crédit et financement. - PENGLAOU C., 
L'exercice 1953 de la Chambre de compensation des banquiers de Paris. - DESCHAMPS 
J., L'O.E.C.E. et les problèmes de l’économie européenne (suite et fin). - Kis- 
SELEVSKY C., L'évolution historique de la Banque d’Etat en Russie. 


Mai 1954. - MIREAUX E., Prix frangais, structures économiques et problème poli- 
tique. - LarocHE D., La réforme fiscale. - Petit G., Bourses de valeurs et agents 
de change (De l’organisation du marché des valeurs mobilieres) (suite). - BER- 
NARD H., Quelques aspects du crédit a la consommation en France et aux Etats- 
Unis. - Marsan H., La France devant le problème de la libération des échanges. 
- Brunet-Moret J., Le gouverneur Clément Moret. 


Banque de Bruxelles Quarterly Survey, Bruxelles. 


N. 2 - 1954. - Grazzi U., Trade relations between Belgium and Italy. - GERMAIN- 
MARTIN H., The fall in gold. 


Barclays Bank Review, Loridon. 


May 1954. - The Schuman Plan To-Day. - Colonial Sterling Balances. - The 
Canadian Seaway Project. 


Bulletin de l’Institut de Recherches Economiques et Sociales, Louvain. 


Mars 1954. - Worrrin M., La conjoncture économique de la Belgique. 
Mai 1954. - «La Belgique en 1953». 


Juin 1954. - Worrrin M., La conjoncture économique de la Belgique. 


Bulletin Mensuel de Statistique, Paris. 


Supplément Janvier-Mars 1954. - Le mouvement naturel de la population au 
cours de l’année 1952. - Statistiques des constructions bénéficiant des prêts spé- 
ciaux du Crédit Foncier. Année 1952 et 1°’ trimestre 1953. - Statistique des permis 
de construire: 1°", 2° et 3° trimestres 1953. - Une enquête par sondage sur l'audi- 
toire radiophonique (1'* partie). - La balance des payements de l’année 1952 
entre la zone franc et les pays étrangers. - Statistique des risques bancaires (1949- 
1952). - Statistique fiscale de divers élément des comptes d’exploitation et de 
profits et pertes des entreprises industrielles, commerciales et artisanales soumises 
à l'impôt sur les sociétés et à la taxe proportionnelle (Régime des Bénéfices 
industriels et commerciaux). 


Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Oxford. 


December 1953. ScHuLz. T., A «Human Needs» Diet: Autumn 1953. - ALLEN 
G. R., Relative Real Wages in Swedish Agriculture and Industry, 1930-1950. 


January 1954. - LaneLey K. M, The Distribution of Private Capital, 1950-51. - 
SCHWARZ S. M., Average Wages in U.S.S.R., A Rejoinder. - WiLes P. J. D. Ave- 


rage Wages in U.S.S.R., A Reply. - Nevin E., A Note on the Valuation of British 
Imports. 


February € March 1954. - KwowLes K. G. J. C., Verry M, Earnings in the Boot 


and Shoe Industry. - SARGENT J. R., The Reform of E.P.U. - Mappison A., East- 
West Trade. 
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Canadian (The) Journal of Economics and Political Science, Toronto. 


February 1954. - Corry J. A., Adaptation of Parliamentary Processes. - Watton E. 
A., The Vulnerability of the Canadian Economy. - Warts G. S., Canadian Balance 
of International Payments. - MacKirpy K. A., Problems of Adjustment in Nation 
Building. - Tesauro A., Fundamentals of the New Italian Constitution. - BeR- 
LINGUETTE V. R., Measurement of Real Output. 


Critica Economica, Roma. 


Febbraio 1954. - A. P., Nostro Paese. - Manzoccut B., La crisi di una politica 


economica. - Coppa G., Alcuni problemi del credito alle imprese artigiane. - 
Encets F., Considerazioni supplementari. - VALLE P. A proposito di un libro 
di storia. 


Aprile 1954. - A. P., Nostro Paese. - GIoLITTI A., La C.E.D. e l’economia italiana. 
- ANTOLINI F., L'imposta sulle Società nel disegno governativo. - Marx C., Le 
forme che precedono la produzione capitalistica. 


Economia Internazionale, Genova. 


Maggio 1954. - D'ALauro O., Le curve di indifferenza «per una comunità »: ana- 
lisi critica. - MarcHaL J., Contribution à la construction d'une théorie de la distri- 
bution du revenu. - PREDETTI A., Un semplice modello econometrico relativo al 
sistema economico italiano, per il periodo 1948-1952. - SaccHETTI U., Some Consi- 
derations of Triangular Trade as Influenced by Retention Quota Arrangements 
(Part II). - Boxe J. H., Western Influenced on the Growth of Eastern Population. 
- Economs J. G., Il problema del finanziamento in Egitto. 


Economica, London. 


May 1954. - BenHAM F., The Colombo Plan. - PATINKIN D., Dichotomies of the 
Pricing Process in Economic Theory. - CHECKLAND S. G., The Lancashire Bill 
System and its Liverpool Protagonist, 1810-1827. - Coats A. W., The Historist 
Reaction in English Political Economy 1870-90. - Hicks J. R., Robbins on Robertson 
on Utility. 


Economic (The) Journal, London. 


March 1954. - De Jona F. J., Supply Functions in Keynesian Economics. - CARR 
J. L., Rent Control and Housing Policy. - Bamry M. J., The Interpretation and 
Application of the Compensation Principle. - KaLpor N., The Relation of Economic 
Growth and Cyclical Fluctuations. - PARKER H. R., The Financial Aspects of Town 
and Country Planning Legislation. - Munsy D. L., Development Charges and the 
Compensation Betterment Problem. - BAUER P. T. and Yamey B. S., Further Notes 
on Economic Progress and Occupational Distribution. - CLower R. W., Producti- 
vity, Thrift and the Rate of Interest. - SHACKLE G. L. S., Professor Keirstead's 
Theory of Profit. - ALLEN R. G. D., Studies in National Income and Expenditure. 


Economist (De), Haarlem. 


Januari 1954. - De Jonc A. M., Uit de geschiedenis van's Rijks vlottende schuld 
Ter HENNEPE A. G., Uitbesteding van werk en toelevering. 


Februari 1954. - Tuem H., Wie voorspelt het best? (Chi prevede il meglio?). - 
HouTHAKKER H. S., Het mechanisme der economische politiek (Il meccanismo 
della politica economica). - OYEVAAR J. J., De tegenwoordige gedaante van het 
Rijnvaart-vraagstuk (L’attuale aspetto del problema del traffico renano). - GUPTA 
M. A., «Bhoodan-Yagna » or Land-Gifts Mission in India. 
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Maart 1954. - Van Mutswinxet F. L., Kartels, kartelbeleid en kostprijscalculatie 
(Cartelli, politica dei cartelli e calcolo del costo). - VAN STUIJVENBERG, Economisch- 
historische aspecten van de ontwikkeling van het veilingwezen in de afzet van 
Nederlandse agrarische producten (Aspetto storico-economico dell’evoluzione del 
sistema di vendita all’asta per lo smercio dei prodotti agricoli in Olanda). 


April 1954. - TINBERGEN J., Over de theorie der economische politiek (Sulla teoria 
della politica economica). - WEMELSFELDER J., Enige problemen samenhangend met 
het vormen van een gemeenschappelijke markt in Schuman-Europa (Problemi 
relativi alla forma del mercato comune nei paesi europei del Piano Schuman). 


Ekonomisk Tidskrift, Uppsala. 


December 1953. - AKERMAN J., Summeringsproblemet, modellfórlopp och konjunk- 
turpolitik. - Konjunkturer och ekonomisk politik. Diskussion kring Erik Kundbergs 
bok (Congiuntura e politica economica). - WELINDER C., Finans- contra penning- 
politik (Politica finanziaria contro politica monetaria). - REHN G., Regleringsväsen, 
finanspolitik och arbetsmarknadsproblem. - DAHMÉN E., Penningspolitiska problem- 
stállningar (Il problema della politica monetaria). - SunpBom I, Den ekonomiska 
politikens mal och medel. - Svar pa kritiken av Erik Lundberg (Replica alla critica 
di Erik Lundberg). 

Mars 1954. - SveNNILSON I, Den ekonomiska tillvaxtensproblem. - BJERKE K., 
Nationalregnskabet (Contabilità nazionale). 


Etudes Economiques, Mons. 


Mai 1954. - OuLÈs F., Comment ajuster les prix français aux cours mondiaux. - 
Prret R., Unification du droit privé et interreactions du droit civil et du droit 
commercial. - L'intégration de l'Europe (considérations et suggestions de MM. 
M. van Zeeland, R. Mossé, M. Orban et A. Thiery). 


Europa Archiv, Frankfurt a.M. 


Februar 1954, N. 4. - BeLow F., Die Grundlagen der europäischen Landwirt- 
schaft. Eine Bestandsaufnahme, 2. Teil und Schluss. 


Marz 1954, N. 5. - Die Veránderungen der Bevólkerung in der sowjetischen, 
Besatzungszone Deutschlands 1939 bis 1953. 


Marz 1954, N. 6. - STIERINGER H.-J., Die Auslandhilfegesetzgebung des amerika- 
nischen Kongress und die europáische Integration. - Hasicur H. R., Der Handel 
zwischen Asien und Europa. Bericht úber eine Untersuchung der Vereinten 
Nationen. 


April 1954, N. 7. - UmrATH H., Sechs Jahre Benelux. - Treve W., Politik des Rei- 
sens? Eine Untersuchung über die Bedeutung von Auslandsreisen für die Schaf- 
fung eines Europabewusstseins. II Teil: «Austausch» und Europabewusstsein. 


Juni 1954, N. 12. - Mwpenvorr R. H., Die Eisen- und Stahlindustrie in der sowje- 
tischen Besatzungszone Deutschlands. - Frisk L., Bemiihungen um einen ge- 
meinsamen nordischen Markt. 


Federal Reserve Bulletin, Washington. 


February 1954. - Bank Credit and Money in 1953. - Credit and Monetary Policy 
in Competitive Markets. - Directors of Federal Reserve Banks and Branches. 


March 1954. - International Gold and Dollar Movements. - Findings of the 1954 
Survey of Consumer Finances. 


April 1954. - Capital Outlays and Security Offerings. - Gold Redemption Bill. 
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Fomento Social, Madrid. 


Enero-Marzo 1954. - Cooperación entre la teoría y la práctica. - PERNAUT M., En 
torno al problema de les salarios. - HarLey E. Sociologia rural pontificia. - 
U.D.C.E.C., ¿ Es posible la coexistencia pacífica entre el bloque comunista y el 
no comunista? 


Abril-Junio 1954. - Ofrenda. En el Año Centenario de la Inmaculada (editorial). - 
PERNAUT M., ¿ Alza de salarios o baja de precios? - Harry E., Sociología Rural 
Pontificia. - SCHREIBER D., Situación económica y social de la República Federal 
de Alemania Occidental. 


Foreign Affairs, New York. 


April 1954 - Foster DULLES J., Policy fon Security and Peace. - MoLLeT G., France 
and the Defense of Europe. - GÉrauD A., Rise and Fall of the Anglo-French En- 
tente. - Kruszewsxi C., The Pivot of History. - Srassen H. E., The Case for 
Private Investment Abroad. - Feis H., Oil for Peace or War. - TurKkevicx J., The 
Progress of Soviet Science. - Pacctarpt R. Democracy Lives in Italy. - Puisy H. 
St. J., The New Reign in Sa’udi Arabia. - BmweLL P. W., The Tariff in Transition. 
- GoopricH C., Bolivia: Test of Technical Assistance. - KorBEL J., Danger in 
Kashmir. - CHanc L., The Soviet Grip on Sinkiang. 


Giornale degli Economisti e Annali di Economia, Milano. 


Gennaio-Febbraio 1954. - DEMARIA G., Un nuovo procedimento di soluzione delle 


equazioni e dei sistemi alle differenze finite. - DomINeEDO V., Nota sull’uso delle 
equazioni alle differenze finite non omogenee. - Gasparini I, Alcuni problemi di 
equilibrio monetario. - PARRAVICINI G., Dazi generali ad valorem all'importazione 


e all’esportazione: della loro simmetria con riferimento anche ad altre imposte. 
CoLomso B., Intorno al metodo degli intervalli di confidenza ed alla teoria dei 
testi per ipotesi statistiche secondo J. Neyman ed E. S. Pearson. 


Industrie, Bruxelles. 


Février 1954. - DELPÉRÉE A., L'intégration européenne et ses conséquences sociales. 
- Van HorENBEECK F., L'évolution de la soudure. - Lesizay J., Le stade expérimen- 
tal de la télévision belge. - Ducroce A. Le renard électronique. - Jaumor R., 
Vieilles pierres bruxelloises. 


Mars 1954. - HaLLez G., Enseignement technique et industrie. LEJEUNE P. M, 
La place de l’« industrial design» dans l’industrie. - BLANCHARD A., Les recherches 
de pétrole en France et dans l’Union française. - TuLIPPE O., L’atlas de Belgique. 
- Lemarre E. et R., La photogravure au service de l’industrie. - GosseLIN P. Le 
patronat devant l’homme et devant l’Etat. - TENENBAUM H., Les données psycho- 
logiques du marché américan. - BosseLER N., Le contròle budgétaire et la réduc- 
tion des frais: une monographie. 

Avril 1954. - Cornez E., L'avenir des rapports sociaux. - Wanty E., L’effort d'ar- 
mement de l'Occident et le fusil automatique. - CHARLIER A. J., L'économie indu- 
strielle et la distribution. - HENRARD J., Les associations industrielles des Etats- 
Unis. - Hurrscumip B., Les investissements dans la sidérurgie allemande. - Gau- 
PIN A. La manutention mécanique. - DURIEUX J. Le barreau et l’industrie. 


International Affairs, London. 
April 1954. - Jacossson P., The Problem of Convertibility for Western Europe. - 


Pinay M, France's Political and Economic Problems. - VeLEBIT V., Yugoslavia 
on Her Way Towards a Socialist Democracy. - Brown G. W., Canadian Natio- 
nalism. An Historical Approach. - HoniG F. The International Civil Service. 


Basic Problems and Contemporary Difficulties. - RoBinson K., The End of Em- 
pire. Another View. 
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Jahrbiicher für Nationalékonomie und Statistik, Stuttgart. 


Februar 1954. - Stark W., Fünfzig Jahre britischen Wirtschaftsdenkens 1821-1871. 
- AttscHuL E. und Biser E., Probability models in modern physics and their 
methodological significance for social sciences. - VOcHTING F., Die italienische Bo- 
denreform, II. Teil. 


April 1954. - Krôzz M., Kapital und Geld in klassischer und modernen Sicht. - 
Wexpert G., Sinn und Ausdruck in der sozialen Formenwelt. - FeLD W. A., Staat- 
liche Wohnbau-Fórderung in Italien. 


Journal (The) of Finance, Chicago, Ill. 


March 1954. - Burcess W. R., Federal Reserve and Treasury Relations. - Bopp 
K. R., Central Banking Objectives, Guides, and Measures. - Simmons E. C., Sales 
of Goverment Securities to Federal Reserve Banks under Repurchase pope Seen 
ments. - PRITCHARD L. J., Toward a More Meaningful Statistical Concept of the 
Money Supply. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago, Ill. 


February 1954. - Greaves I, The Character of British Colonial Trade. - SoBeL LI, 
Collective Bargaining and Decentralization in the Rubber-Tire Industry. - 
BrownLEE O. H., Taxation and the Price Level in the Short Run. - Hrapy E. O. 
and KaLor D. R., Expectations and Errors in Forecasting Agricultural Prices. - 
Break G. F., Capital Maintenance and the Concept of Income. 


Journal of the American Statistical Association, Menasha, Wis. 


March 1954. - CocHRAN W. G., The Present Structure of the Association. - 
Cocuran W. G., MosTELLER F., and TuKxey J. W., Principles of Sampling. - BAUER 
T. J. DONOHUE J. F., Larsen V., ISKRANT A. P., and REMEIN Q. R., Do Person Lost 
to Long Term Observations Have the Same Experience as Persons Observed? - 
KRUMBEIN W. C., Applications of Statistical Methods to Sedimentary Rocks. - 
BLANK D. M., Relationship between an Index of House Prices and Building Costs. 
- FABRICANT S., Cycles in the Balance of Payments. - HouTHAKKER H. S., Demand 
Analysis. - Goopman L. A., Some Practical Techniques in Serial Number Analysis. 
- ANDERSON R. L., The Problem of Autocorrelation in Regression Coefficients. - 
Stuart A., Asymptotic Relative Efficiencies of Distribution-Free Tests of Rand- 
omness against Normal Alternatives. - CoHEN A. C., Jr., Estimation of the Poisson 
Parameter from Truncated Samples and from Censored Samples. - Gras E. L. 
and SAVAGE I. R., Tables of the Expected Value of 1/X for Positive Bernoulli and 
Poisson Variables. 


Kansallis-Osake-Pankki Economic Review, Helsinki. 


N. 1, 1954. - HETEMAKI P., On the End Rationing. - Rossi R., The World Bank. 


Kyklos, Bern. 


Vol. VI, Fasc. IV. - RepLICH F., Ideas - Their Migration in Space and Trans- 
mittal over Time. - Hatter H., Gesamtwirtschaftliche Abstimmungsprobleme im 
Zusammenhang mit der Kapitalbildung. - GILBERT A. R., Inter-Ethnic Tensions 
and Their Mediation: A Strategy for a Research Campaign. - Munx T., Note sur 
l'orientation des économies agricoles. - Parr G. U., Economic Planning for Peace. 


Lloyds Bank Review, London. 


April 1954. - Caine S., Some Doubts about Sterling Area Policy. - ENFIELD R., 
How Much Aericultare? - lonipes M. G., Air Commerce and Aid Power. 
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Midland Bank Review, London. 
May 1954. - Monetary Survey 1953-54. - Early Years of the FAO. 


Nationalokonomisk Tidsskrift, Kobenhavn. 


6 Hefte, 1953. - Dicx J., Folkepensioneringen (La collocazione in pensione). - Dos- 
SING P., Strukturforandringer i dansk landbrug i de sidste 20 Ar. (Cambiamenti 
di struttura nell’agricoltura danese negli ultimi venti anni). - PEDERSEN H. W., 
Konkurrentebegraensning og monopolkontrol (Limitazione della concorrenza e 
controllo monopolistico). 


National Provincial Bank Review, London. 


May 1954. - O’Brien T., Trade Unions and National Prosperity. - Camu L., Post- 
War Economic Developments in Belgium. 


Oxford Economic Papers, Oxford. 


February 1954. - Marrmews R. C. O., The Trade Cycle in Britain, 1790-1850. - 
PauL M. E., Notes on Excess Capacity. - Hicks J. R., The Process of Imperfect 
Competition. - SARGENT J. R., Convertibility. - ALLEN V. L., Some Economic 
Aspects of Compulsory Trade Unionism. - HarBurY C. D, An Experiment in 
Commodity Control - The International Wheat Agreement, 1949-53. - KENNEDY C., 
An Alternative Proof of a Theorem in Welfare Economics. 


Political Science Quarterly, Lancaster, Pa. 


March 1954. - PaLmer R. R., The World Revolution of the West: 1763-1801. - 
Hatt J., Unification of Political and Legal Theory. - Hance W. A, Economic 
Potentialities of the Central African Federation. - RIEMER N., The Republicanism 
of James Madison. - Eyck F. G., Benelux in the Balance. - THompson C. C., 
Financing Unemployment Insurance in the United States. - CoBBan A. The Open 
Society: A Reconsideration. 


Population, Paris. 


Janvier-Mars 1954. - Sauvy A. Faits et problemes du jour. - Basrtine H., Une 
enquête sur l’opinion publique à l'égard de l’alcoolisme. - Girarp A. et STOETZEL J., 
Nouveaux documents sur l'immigration en France. - AUBIN P., A propos des 
prestations familiales dans les territoires francais d'Afrique noire. - HENRIPIN J., 
La fécondité des ménages canadiens au début du XVIII” siècle. - HEBETTE F., 
L'évolution démographique de la Belgique. - Face A., «Economie et population: 
les doctrines françaises avant 1800». - Le Comité intergouvernemental pour les 
migrations européennes. 


Probleme Economice, Bucuresti. 


Septembrie-Octombrie 1953. - Prtrescu S., Sarcinile industriei constructiilor de 
masini in vederea producerii utilajului si masinilor necesare industriei produca- 
torae de bunuri de consum si agriculturii (I compiti dell'industria meccanica 
della sfera di produzione di attrezzatura e macchine per l’industria produttrice di 
beni di consumo e per l’economia agricola. - STERN N., Rolul industriei locale in 
marirea productiei bunurilor de larg consum (Il ruolo dell'industria locale nel- 
Vambito dell'incremento della produzione di beni di largo consumo). - DONDERA N. 
si Sranciu I. Organizarea si retribuirea muncii in unitatile agricole de stat (Or- 
ganizzazione e rimunerazione del lavoro nelle Aziende agrarie statali). - 
PRAHOVEANU E., Maretul program de dezvoltare a agriculturii sovietice (Il gran- 
dioso programma di sviluppo dell'agricoltura nell'U.R.S.S.). - Mina M, Marea 
China in plin avant al constructiei (La grande Cina in fervore di ricostruzione). 
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Decembrie 1953. - FLorescu M., Lupta pentru reducerea pretului de cost în indu- 
stria chimica (La lotta per la riduzione dei prezzi di costo nell’industria chimica). 
- Popper A. Finantele si creditur în tarile de democratie populara - párghie 
pentru construirea socialismului si ridicarea nivelului de trai (Le finanze e il 
credito nei paesi a democrazia popolare - leva per l’edificazione del socialismo 
e per l’elevamento del tenore di vita). - SrroJa L., Despre destramarea sistemului 
colonial al imperialismului (Sulla decadenza del sistema coloniale dell’imperia- 
lismo). 


lanuarie 1954. - Trironov D., In legatura cu forma si continutul unor categorii 
economice in socialism (Sul problema della forma e del contenuto di alcune ca- 
tegorie economiche in socialismo). - Rapu L., Mobilizarea rezervelor interne în 
uzinele siderurgice (Sulla mobilitazione delle riserve interne nelle fabbriche del- 
Vindustria siderurgica) - Lazar R., Pentru sporirea productiei bunurilor metalice 
de larg consum in industria grea (Per un aumento della produzione dei prodotti 
metallici di largo consumo nell’industria pesante). - Lupse P., Despre dezvoltarea 
planificata a transportului in R.P.R. (Sulla pianificazione dello sviluppo dei tra- 
sporti nella R.P.R.). - Constantinescu F., Rolul masurilor agrotehnice inaintate in 
ridicarea continua a productiei agricole din R.P.R. (Il ruolo delle misure agro- 
tecniche progressive nell’ambito dell’ulteriore sviluppo della produzione agraria 
nella R.N.R.). - Baprus Gu., Dominatia monopolurilor straine in industria petro- 
lifera a Romániei burghezo-mosieresti (Il dominio dei monopoli stranieri nella 
industria petrolifera della Rumenia borghese-capitalistica). 


Public Finances - Finances Publiques, Amsterdam. 


N. 1, 1954. - Guirron H., Finances et cycles. - LoweLL Harriss C., Valuations of 
Property for Taxation. - D’Harze M. H., La politique budgétaire et financière 
belge de l’aprés-guerre. - Kamins R., Public Finance of Hawaii: An Overview. 
- ZERVAS J., The Tax System of the Byzantines. 


Quarterly (The) Journal of Economics, Cambridge, Mass. 


November 1953. - Apams W., Competition, Monopoly and Countervailing Power. 
- Domar E. D., The Case for Accelerated Depreciation. - Wuitin T. M., Classical 
Theory, Graham’s Theory, and Linear Programming in International Trade. - 
PiLvin H., Harrop R. F. and Domar E. D., Full Capacity versus Full Employment 
Growth Comments. - KaupER E., The Retarded Acceptance of the Marginal Utility 
Theory. - Bazpwin G. B., Structural Reform in the British Miners’ Union. - 
Suits D. B. and Muscrave R. A., Ad Valorem and Unit Taxes Compared. 


February 1954. - May G. O., Concepts of Business Income and Their Implement- 
ation. - WALKER C. E., Federal Reserve Policy and the Structure of Interest Rates 
on Government Securities. - OXENFELDT A. and VAN DEN Haac E., Unemployment 
in Planned and Capitalist Economies. - SoLo R., Research and Development in the 
Synthetic Rubber Industry. - HusHarp J., The Marginal and Average Propensities 
to consume. - Isarp W. and Peck M. J., Location Theory and International and 
Interregional Trade Theory. - HoweLL L. D., Benefits versus Costs of Price 
Supports. - Cooper W. W. and Cuarnes A., Silhouette Functions of Short-Run 
Cost Behavior. 


Review of the Economic Conditions in Italy, Roma. 


March 1954. - BRESCIANI TURRONI C., Some Aspects of Italy’s Balance of Payments. 
- De VercorTini M, Italy's Balance of Payments. - Peco F., Progress of the 


Italian Steel Industry. - Vaczio M., The European Coal and Steel Pool and Italian 
Economy. 
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Review (The) of Economics and Statistics, Cambridge, Mass. 


May 1954. - Dorrman R., The Nature and Significance of Input-Output. - 
CHAPMAN J. G., Real Wages in the Soviet Union, 1928-1952. - Bour K. A., Invest- 
ment Criteria for Manufacturing Industries in Underdeveloped Countries. - 
KINDLEBERGER C. P., German Terms of Trade by Commodity Classes and Areas. - 
JOHNSON D. G., The Functional Distribution of Income in the United States, 1850- 
1952. - SCHMOOKLER J., The Level of Inventive Activity. - Mayer J., Proposals 
for Improving Income and Product Concepts. - CoHEN M., Liquid Assets and the 
Consumption Function. - Jasny N., Prospects for Soviet Farm Output and Labor. 


Revue d'Economie Politique, Paris. 


Janvier-Février 1954. - Hemprrin M., Qu'est-ce que la convertibilité monétaire? 
- LESOURNE J., Le comportement des entreprises et certains aspects de l’impré- 
visibilité. - Goreux L., Revenus nets des agriculteurs et mobilité de la main- 
d'oeuvre agricole aux Etats Unis. 


Revue de la Faculté des Sciences Economiques de l’Université d’Istanbul, 
Istanbul. 


Avril 1951-Juillet 1951. - ÜLGENER S. F., Joseph A. Schumpeter (1883-1950). - 
DertILIs P. B. Le principe de la taxation au domicile suivant la législation fiscale 
hellénique. - SBAROUNIS A. J., The Economy of the Marshall Plan and of the 
Mutual Security Program. - WiLKER G., Bevólkerungsverschiebungen in West- 
deutschland in der Nachkriegzeit - wirtschaftlich und soziologisch gesehen. - 
TÜrKoGLU A., Die Zuckerpolitik in der Türkei. 


Octobre 1951-Juillet 1952. - Sarç Ò. C., La population active d’après les recense- 
ments de la population et les recensements d'établissements. - CASTELLANO V., 
Quelques réflextions sur de nouveaux développements de la théorie biologique 
des sociétés humaines. - SBAROUNIS A. J., Project of a Turkish-Hellenic Customs 
and Economic Union. - SONNABEND H., Power and Persuasion. - KiLIcBaY A. K., 
The Development of Underdeveloped Countries. - Arnot H. W., The Role of Mone- 
tary Policy. - ELpem V., Changements survenus depuis la guerre dans le niveau 
de vie des fonctionnaires et des salariés de l’Etat. - CiLLov H., Les Recensements 
Industriels en Turquie. - Oxyar O., La Turquie devant la coopération économique 
Européenne. - FeyziocLu B. N., La comparaison des systèmes de la clôture et des 


x 


comptes budgétaires en Turquie et à l’étranger. 


Revue de Science et de Législation Financiéres, Paris. 


Janvier-Mars 1954. - Gaston Jéze (1869-1953) (C. Rist, C. A. Colliard, M. Duver- 
ger, H. Laufenburger, M. Cluseau, P. Coulbois, L. Trotabas). - Poort K. E., Quel- 
ques problèmes d'actualité de la politique financière. - Cartou L. L'emprunt 
indexé. - AnGERS F. A., Evolution des principes et idées qui ont inspiré les finan- 
ces publiques canadiennes au cours des dernières années. - D'ArBerGO E., La 
double imposition de l’épargne. - Nanarro J. M., Le système fiscal espagnol (suite 
et fin). 


Avril-Juin 1594. - Hommage á Gaston Jeze de la pensée étrangere (E. de Silva, 
C. S. Shoup, F. Neumark, B. Griziotti). - CLuseau M, Defense de l'impôt sur 
Vénergie. - Ercrnay A., Les investissements publics en Turquie. - LAURÉ M. L'in- 
fluence de la fiscalité sur la formation de l'épargne. - Duvercer M., Défense et 
illustration de l'impôt indirect. - Ducros B., Les intérêts de la dette publique 
dans le Revenu national. - TixtEer G., L’alcool dans les finances publiques. - 
VeLLas P., La responsabilité pécuniaire des comptables publics et le décret du 


9 août 1953. 
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Revue des Sciences Economiques, Liege. 


Mars 1954. - DequaE A., Le Congo belge et la coopération internationale et euro- 
péenne. - Arcmié M., L’Agriculture et les fluctuations économiques. - Tuiry G., 
Le transport a prix réduit de la main-d’oeuvre par chemin de fer. 


Revue Economique, Paris. 


Mars 1594. - KINDLEBERGER C. P., L’asymétrie de la balance des paiements. - 
Ducros B., Les investissements américains à l'étranger. - BUQUET L., Les pro- 
blèmes monétaires de l’Amérique latine. - GucLieLmI J. L., Le zone sterling et 
l’attraction du dollar. - Merwin C. L., Qu’advient-il du Fonds Monétaire Interna- 
tional? - JaouL M. et SCcHLOESING O., L'Union Européenne des Paiements. 


Revue économique et sociale, Lausanne. 


Mai 1954. - Aymarp PH, L’Economie française. Expériences récentes. - ROUQUET 
La GARRIGUE V., Les aspects de la recherche économétrique contemporaine. 


Revue Internationale du Travail, Genève. 


Février 1954. - CRONER F., Les employés dans la société moderne. - CARPENTER 
H. S., La classification internationale des professions pour les migrations et le 
placement. - MEENAN J., L’émigration irlandaise. - Maru S., La réforme agraire 
en Egypte. 


Mars 1954. - SCHENKMAN J., Les conditions d'emploi dans l’aviation civile interna- 
tionale. - Tarre Murzi A., Le travail des enfants et des adolescents en Amérique 
latine. - Uvazic R., La gestion ouvrière des entreprises en Yougoslavie. 


Avril 1954. - Herz E., La protection du salarié à la cessation du contrat de travail. 


- Sauvy A., Les investissements, le bien-être et l’emploi. - Bars M. Le travail 
salarié des mères. - DE Bonnaros J., Le repos hebdomadaire dans les magasins 
en France. 


Rivista bancaria, Milano. 


Gennaio-Febbraio 1954. - E. D'A., Esigenze e prospettive di politica economica 
(Cronache). - Dr Narpr G., Politica dello sconto ed elasticità della circolazione. 
(Un caso storico). - Resta M., Tre incognite ed una proposta. - VaroLI G., An- 
cora sull’operazione di sconto nella matematica finanziaria e nella tecnica bancaria. 


Marzo-Aprile 1954. - E. D'A., Panorama politico e prospettive economiche (Cro- 
nache). - De VERGOTTINI M. Il reddito nazionale dell’Italia nel 1953. - FABBRINI L., 
Problemi posti dalla riforma della Banca Centrale. 


Rivista di Diritto Finanziario e Scienza delle Finanze, Pavia. 


Marzo 1954. - LAUFENBURGER H., La distinzione fra imposte dirette e indirette. - 
Forte F., Il computo dei benefici stradali e degli oneri fiscali relativi. - DERTILIS 
P. B., Il principio dell’imposizione al domicilio secondo la legislazione fiscale el- 
lenica. - CHIANCONE P., La politica tributaria italiana nel dopoguerra. 


Rivista di Economia Agraria, Roma. 


Marzo 1954. - Menicr G., L’economia dell'impiego degli antiparassitari. - BENE- 
DETTI A., I danni causati dalla mosca delle olive (Dacus oleae) nella campagna 
olearia 1947-48. - Grorcr E., I recenti provvedimenti legislativi per la proprietà 
contadina e la loro applicazione in Toscana. 


Rivista di Politica Economica, Roma. 


Febbraio 1954. - In memoria del Prof. Luigi Galvani. - FANFANI A., Leonardo 
Fibonacci precursore di Nicola Oresme. - ACQUARONE B., Alcune considerazioni 
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sulle relazioni umane nell’ambiente di lavoro. - Fossati A., Il problema indu- 
striale di Trieste. - Amaro A., La moneta nella politica finanziaria per la piena 
occupazione. 


Marzo 1954. - Rostacno C., Il problema della mobilitazione industriale alla luce 
dell’esperienza comparata delle due ultime guerre mondiali. - CorroLa D'ANNA F., 
Il Rapporto Randall sulla politica economica estera degli Stati Uniti d'America. 
- DeLLa Porta G., L'Istituto della «Public Corporation» in Gran Bretagna. 


Aprile 1954. - VII Convegno di Studi di Economia e Politica Industriale. - Ama- 
DUZZI A., L'organizzazione e la pianificazione sistematica dell’azienda: strumenti 
indispensabili per la produttività nazionale. - CHARDONNET J., Il problema dei 
trasporti nella Comunità Europea del Carbone e dell'Acciaio. - Dr Simone G. M. 
L'attività delle Organizzazioni internazionali nel campo dello sviluppo economico. 


Rivista di Studi Politici Internazionali, Firenze. 


Gennaio-Marzo 1954. - Dopo Berlino: constatazioni ed interrogativi. - A pro- 
posito di una replica di Bebler. - Berrasa G., Bilancio della Conferenza di Ber- 
lino. - Saverio CAROSELLI F., Rapporti fra Europa ed Africa e possibilità di colla- 
borazione. - ANGELINI Rota P., Gli aiuti americani dal 1948 al 1953. 


Rivista Internazionale di Scienze Sociali, Milano. 


Gennaio-Febbraio 1954. - CHAMBERLIN E. H., Una nuova formulazione della teoria 
della concorrenza monopolistica. - Viro F., La posizione dell’uomo nel pensiero 
contemporaneo. - Viec J. A., La teoria dell’amministrazione democratica. 


Marzo-Aprile 1954. - Mazzoccui G., Fluttazioni cicliche e pianificazione. - AMATO A., 
Considerazioni su una teoria organica della tassa. - CostaNTINO C., Gli effetti del- 
l'imposta generale sul reddito durante il ciclo economico. 


Sankhya (The Indian Journal of Statistics), Calcutta. 


Vol. 12 - Part 4. - MamaLanoBIs P. C., Some Observations on the Process of 
Growth of National Income. - HaLpane J. B. S., The Estimation of Two Parameters 
from a Sample. - MaLLows C. L., Sequential Discrimination. - RADHAKRISHNA Rao C., 
On Transformations Useful in the Distribution Problems of Least Squares. - CaL- 
DERON A. P. and Mann H. B., On the Moments of Stochastic Integrals. - DALENIUS T., 
The Economics of One-Stage Stratified Sampling. - Sean K. C., On Certain 
Extended Cases of Double Sampling. - SENGUPTA J. M., Significance Level of 
x x?/ (© x)? Based on Student's Distribution. - SinHa H., Whither Statistics? 


Vol. 13 - Parts 1 & 2. - Lancaster H. O., A Reconciliation of Considered from 
Metrical and Enumerative Aspects. - PURNENDU Moxon Roy, A Note on the Unre- 
duced Balanced Incomplete Block Designs. - PsycHoLocicaL Research Wine, Mul- 
tiple Factor Analysis of Personality Ratings in Services Selection Boards. - SHARMA 
O. C., Factor Analysis of Technical Trades and Educational Examination Marks of 
the Aircraftsmen of the Indian Air Force. - Pran Natu, O. C. Curve Simplified. - 
SINGH R. P. and Nacar D. N., A Study on the Growth of Population in Rajasthan. 
- SHova Dutta, Individual Test of Intelligence Applied to Some Bengali School 
Girls. - The National Sample Survey: General Report No. 1. - CHAKRAVARTI N. and 
Banpyopapuyay K. S., A Note on the Consumption of Cereals per Adult Unit in 


Calcutta. 


Schweizerische Zeitschrift fiir Volkswirtschaft und Statistik, Basel. 


Marz 1954. - Gruner E., Wirtschaftsverbande und Staat. - ZEHNDER A., Aussenpolitik 
und Aussenhandel. - Horrmann W. G., Wirtschafts- und sozialpolitische Probleme 
einer europäischen Integration. - Bout H., Ein schweizerisches Werk zum Problem 
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der Konjunkturschwankungen. - LINDER A., Le hasard dans la recherche scientifique 
et dans la recherche industrielle. - Girop R., Sociologie d'aujourd'hui. - HEINTZ P., 
Neue Forschungsergebnisse der Soziologie der Gruppenfúhrung. 


Skandinaviska Banken Aktiebolag - Quarterly Review, Stockholm. 


April 1954. - Jacossson P., Conditions for Progress. - MONTGOMERY A., Economic 
Planning and Cheap Money Policy 150 Years Ago. - Murray R. S., The Impact of 
Pension Funds on the American Capital Markets. 


South African (The) Journal of Economics, Johannesburg. 


March 1954. - 21 Years in Retrospect: March 1933 - March 1954: Foreward (N. C. 
Havenga) - The Society and the Journal - Their Origins, Developments and Achie- 
vements (C. S. Richards) - Changes in Economic Theory (L. M. Lachmanu, W. J. 
Busschau, W. H. Hutt, W. F. J. Steenkamp, C. G. W. Schumann) - Economic Acti- 
vity in South Africa (T. H. Kelly, S. H. Frankel, H. M. Robertson, J. E. Holloway, 
D. G. Franzsen, G. Rissik, F. C. v. N. Fourie, G. F. D. Palmer, T. van Waasdijk). 


Southern (The) Economic Journal, Chapel Hill, N. C. 


April 1954. - RoBocK S. H., Industrialization and Economic Progress in the Southeast. 
- TRENTON R. W., The Farmer's Stake in Our Foreign Economic Policy. - ALLEN 
W. R., Issues in Congressional Tariff Debates, 1890-1930. - Bunke H. C., Com- 
mercial Aviation and the Civil Aeronautics Act of 1938. - McGee J. S., Cross 
Hauling - A Symptom of Incomplete Collusion Under Basing-Point Systems. 


Soviet Studies, Oxford. 


April 1954. - Lamet S., The Soviet Engineering Industries. - Minter J., Soviet 
Documents, September 1952 - December 1953. 


Statistica, Milano. 


Gennaio-Marzo 1954. - Luigi Galvani f (Gaetano Pietra). - FoRTUNATI P., Ancora 
sulle misure statistiche della variabilita con particolare riferimento all’indice di 
oscillazione. - Amato V., Un criterio per la determinazione di indici di cogradua- 
zione tra serie statistiche con ripetizioni. - Lenzi R., Sulla natimortalita. 


Statistiques et Etudes Financières, Paris. 


Janvier 1954. - Statistique des salaires déclarés par l’industrie et le commerce en 
1952. Les successions et les donations déclarées en 1952. - L’évolution des moyens 
monétaires et financiers mis à la disposition de l’économie pendant le troisième 
trimestre 1953. - Statistiques. - Allemagne occidentale. La formation des capitaux 
et le marché financier. - Italie. Le budget de 1953-1954 et les résultats de l’exercise 
1952-1953. 


Février 1954. - Les résultats des sociétés d'assurances et de capitalisation en 1951 
et 1952. - Les bénéfices industriels et commerciaux déclarés en 1952 (Régimes du 
bénéfice réel et du bénéfice forfetaire). - Les variations du taux d'escompte de la 
Banque de France. - Statistiques. - Belgique. Le budget de 1954 et la situation 
financière. - Etats-Unis. Le revenu national en 1952 et 1953. 


Mars 1954. - Principaux enseignements du bilan de la Banque de France depuis 
1951. - L'évolution des opérations du Trésor au cours du 3° trimestre de 1953. - La 
statistique du chiffre d’affaires en 1952. - Statistiques. - Allemagne occidentale. Le 
projet de budget fédéral pour l'exercice 1954-1955. - Belgique. Premiers éléments 
d’une comptabilité nationale (1948-1951). 
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Avril 1954. - Situation de trésorerie et situation financiére des collectivités locales 
et des établissements hospitaliers (année 1952). - Les recettes budgétaires par dé- 
partement au cours de l'année 1952. - L'évolution des moyens monétaires et finan- 
ciers mis à la disposition de l’économie pendant le 4° trimestre 1953. - Statistiques. 
- Autriche. La situation économique et financière à la fin del 1953. - Etats-Unis. 
Les messages du Président au Congrès. Le Rapport de la Commission Randall. 


Mai 1954. - Le commerce extérieur de la France en 1953. - Le crédit agricole. - 
Essai d'intégration d’un secteur industriel (combustibles minéraux solides) dans 
le cadre de la Comptabilité nationale française. - Statistiques. - Etats-Unis. Le cré- 
dit à la consommation. Perspectives des investissements des capitaux privés amé- 
ricains dans les pays étrangers. 


Statistiques et Etudes Financières - Supplément Finances Françaises, Paris. 


N. 17, 1953. - Cinquième rapport de la Commission des Investissements. - Rapport 
sur les opérations des Caisses d'Epargne ordinaires en 1950. - Le produit des Con- 
tributions indirectes au cours des années 1950-1951. 


N. 18, 1953. - Rapport en date du 15 juin 1952 du Service des Etudes économiques 
et financières. - Rapport en date du 20 décembre 1952 du Service des Etudes éco- 
nomiques et financières du Ministère des Finances sur les comptes provisoires de 
l’année 1952. - Renseignements statistiques relatifs aux impôts directs en 1951. 


N. 19, 1953. - Balance des payements de l’année 1952 entre la zone franc et les 
pays étrangers. - Recettes budgétaires par département de 1948 à 1951. - Rapport 
sur les opérations des caisses d'épargne ordinaires en 1951. 


N. 20, 1953. - Sixième rapport de la commission des investissements. - Le revenu 
national de la France. - Les contributions indirectes en 1952 et divers renseigne- 
ments statistiques. 


Studi Economici, Napoli. 


Gennaio-Giugno 1954. - VócHTING F., La riforma fondiaria in Italia. - ScHMOLDERS 
S., La riforma tributaria nella Germania occidentale. - HerveLL D., La finanza degli 
affari in Gran Bretagna. - SANTARELLI A., Di nuovo intorno alla « Questione meri- 
dionale » ed al problema delle cosiddette « aree depresse ». - GancEemi L., L'insegna- 
mento delle scienze economiche, gli studi di ricerca scientifica e i corsi di perfe- 
zionamento per funzionari aziendali e della pubblica amministrazione. - D’IPPOLITO 
T., La riforma dell’ordinamento degli studi universitari di economia politica e di 
amministrazione aziendale. - ALLOCATI A., La Soprintendenza Generale delle Fi- 
nanze nel Regno di Napoli (1734-1789): le origini, le funzioni. 


Vniescnjaja Torhovlija, Moskva. 


N. 10, 1953. - VLapimirov L., Razvitije promysclennosti Kit. Nar. Resp. (Lo svilup- 
po industriale della Cina). - Voronxov F., Ekonomiceskoje razvitije Rumynii (Lo 
sviluppo economico della Romania). - PoLIJENKo A., Konstantinov M., Vnescnjaja 
torhovlija Finljandii (Il commercio estero finlandese). - Smirnov A., Sterlingovaja 
i dollarovaja zony (La zona del dollaro e quella della sterlina). 


N. 11, 1953. - Ivanov N., Ekonomiceskoje sotrudnicestvo SSSR so stranami narodnoj 
democratii (La collaborazione economica dell’URSS con i paesi a democrazia po- 
polare). - BoLsciaKov L., O torgovle Sovietskovo Sojuza z zapadnymi stranami (Il 
commercio dell URSS con i paesi occidentali). 


N. 12, 1953. - SPANDARJAN V., VLADIMIRSKIJ V., Sovetsko-indijskoje torhovoje 
sohlascenije i vnescnjaja torhovlja Indii (L'accordo commerciale indo-sovietico ed 
il commercio estero dell'India). - Viapimirov L., Razvitije selskovo chozjajstva 


Kitajskoj Narodnoj Respubliki (Lo sviluppo dell’agricoltura della Repubblica Po- 
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polare Cinese). - Morpvinov V., Vnescnjaja torhovlija Anglii v 1953 h. i sovetsko- 
anglijskiie torhovyje otnoscenija (Il commercio estero dell'Inghilterra nel 1953 e 
le relazioni commerciali anglo-sovietiche). - KaPLIN A., Polojienije na puscnom 
rynke kapitalisticeskich stran i 24-j Leninhradskj Mejidunarodnyj puscnoj auktion 
(La situazione sul mercato capitalistico delle pellicce e la 24* Asta pubblica inter- 
nazionale della pellicceria di Leningrado). 


N. 1, 1954. - Pexscev V., Ekonomiceskoje razvitije Albanii (Lo sviluppo economico 
dell'Albania). - Konstantinov M., Torhovlija Sovetskovo Sojuza za Finljandijei (Il 
commercio dell’Unione Sovietica con la Finlandia). - Ramzaszev D., O pravovom 
regulirovanii operazij po vniescnej torhovlje SSSR (Sulla regolazione giuridica del- 
le operazioni dell'URSS nell’ambito del commercio con l'estero). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva. 


N. 10, 1953. - N. N., Velicestvennaja prohramma podjoma sjelskovo chozjajstva 
SSSR (Il grandioso programma di sviluppo dell’agricoltura sovietica). - TRIFONOV D; 
K voprosu o formie i soderjanii nekotorych ekonomiceskich kategorij pri sotzializme 
(Sul problema della forma e del contenuto di alcune categorie economiche in socia- 
lismo). - Sc-cerBakov A. O zadaciach razvitija jivotnovodstva (Sui compiti per 
lo sviluppo dell’allevamento del bestiame). - CHANKoVsKIJ, Elektrifikazija - vajinoje 
sredstvo dalniejscevo ukreplenija materialno-techniceskoj bazy sjelskovo cho- 
zjajstva (L'elettrificazione - importante mezzo per l’ulteriore consolidamento della 
base di materiali e macchinario dell’agricoltura). -  MasLENNIKov V., Ahrarnyje 
preobrazovanija i ich znacenije v razvitii proizvoditelnych sil Kitajskoj Narodnoj 
Respubliki (I mutamenti nell'agricoltura e la loro importanza per lo sviluppo delle 
forze produttive della Repubblica Popolare Cinese). - Hurzast M., Chroniceskaja 
bezrabotitza v epochu obsc-cevo krizisa kapitalizma (La disoccupazione cronica in 
epoca di crisi generale del capitalismo). 


N. 11, 1953. - SCIRINSKIJ I., Kommunisticeskaja partija v borbe za sozdanje i 
razvitje sotzialisticeskovo chozjajstva (Il Partito comunista in lotta per la creazione e 
per lo sviluppo dell'economia socialista). - GREKULOV L., O povyscenii dochodnosti kol- 
choznovo proizvodstva (Sull'incremento della redditività della produzione kol- 
choziana). - Karavasev A., Organisatzionno-chozjajstvennoje ukreplenije kolchozov 
(Il consolidamento dei kolchozy sotto il rispetto organizzativo-economico). - PAL- 
ZEV A., Voprosy teorii natzionalnovo dochoda kapitalisticeskovo obsc-cestva (Pro- 
blemi della teoria del reddito della società capitalistica). - Frrunt L., Ob ekonomi- 
ceskoj pomosc-ci slaborazvitym stranam (Sull’aiuto economico ai paesi sottosvi- 
luppati). - GUZEVATYJ Ja., Poslevojennaja « zemelnaja reforma » i upadok selskovo 
chozjaistva Japonii (La « riforma agraria » del dopoguerra e la decadenza dell'agri- 
coltura in Giappone). 


N. 12, 1953. - OsrrovrtrJanov K., O proizvodstva i potreblenii pri sotzialisme (Su 
la produzione e il consumo in socialismo). - Sroysmov I, Prohramma dalnejscevo 
podjoma proizvodstva produktov pitanija v SSSR (Il programma di ulteriore svi- 
luppo della produzione dei beni alimentari nell' URSS). - Rupakova E., O tovarnosti 
prihorodnovo kolchoznovo proizvodstva (Sulla capacità di mercato della produzione 
delle aziende agricole collettivizzate suburbane). - Kantyscev I, O reservach dal- 
nejscevo podjoma sovchozov (Sulle riserve per l’espansione delle aziende agricole 
statali). - Sosinov M., Hermanskaja Demokraticeskaja Respublika - oplot miro- 
liubivych sil hermanskovo naroda (La Repubblica Popolare Tedesca - bastione 
delle forze amanti della pace del popolo tedesco). - SJUE Mu-TzJao, Dejstvije 
zakona stoimosti v narodnom chozjajstve Kitaja (L'azione della legge del valore 
nell’economia nazionale cinese). - OPRISCIAN M. Podjom ekonomiki Rumynskoj 
Narodnoj Respubliki. - ARSENE Sc., (L’espansione dell’economia nazionale della 
Repubblica Popolare di Romania). - CERNYSCIOV P., Protivorjecija mejidu S-SCIA 


i Anglej v valjutnoj sfere (Le contradizioni tra USA e Inghilterra nella sfera 
valutaria). 
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N. 1, 1954. - BeLov P., V. I. Lenin o prinzipe materialnoj zainteresovannosti pri 
sotzialisme (Il principio dell’interessamento materiale in socialismo secondo V. I. 
Lenin). - Virnyk D., Nerastorjimaja drujiba russkovo i ukrainskovo narodov 
(L’indissolubile amicizia tra i popoli russo ed ucraino). - Cuaciarurov T., Rol 
transporta v podjome selskovo chozjajstva SSSR (La funzione dei trasporti nel- 
ambito dell'espansione dell’agricoltura nell’URSS). - BoLpyrev B., Uspechi Ki- 
tajskoj Narodnoj Respubliki v ukreplenii i razvitii finansov (I successi della 
Repubblica popolare cinese nell’ambito del consolidamento e dello sviluppo delle 
finanze). - Kim G., Koreiskij narod v borbe za vosstanovlenije narodnovo cho- 
zjajstva, mir i natzionalnoje edinstvo (Il popolo coreano impegnato nella ricosti- 
tuzione dell'economia nazionale, nella battaglia per la pace e per l’unità nazio- 
nale). - Kronrop Ja., Ob osobennostjach nazrevanija ekonomiceskovo krisisa v 
S-SCIA v uslovijach militarisatzii ekonomiki (Aspetti caratteristici della forma- 
zione della crisi economica negli Stati Uniti in regime di militarizzazione dell’eco- 
nomia). - RocInsKIJ G., Obostrenie problemy rynka v kapitalisticeskich stranach 
i perspektivy mejdunarodnoj torhovly (L’inasprimento del problema del mercato 
nei paesi capitalistici e le prospettive del commercio internazionale). 


Weltwirtschaftliches Archiv, Hamburg. 


Band 72, Heft 1, 1954. - PEDERSEN J., The Concept of Money. - Tuem H., Econome- 
tric Models and Welfare Maximisation. - ZAGOROFF S. D., The Concept of Energy 
in Economics. - BECKMANN M. J., Bemerkungen zu Bombachs Modell des wirt- 
schaftlichen Wachstums. 


Westminster Bank Review, London. 


February 1954. - The Chairman’s Statement. - WALKER G., Impressions of New 
England. - KAHANE J., A Rome View of World Agriculture. - Initial Difficulties. - 
Jones J. O., Mechanization and the Small Farmer. - The Trend of Our Exports. 


Wirtschaftsdienst, Hamburg. 


Februar 1954. - RirscHL H., Die grosse Steuerreform im zweiten Stadium. - 
MreinHoLp H., Konvertibilitátsreife und internationale Arbeitsteilung. 


Márz 1954. - Kune E., Das Problem der Armut in den rückstandigen Gebieten. 
- BELITZER H., Weltkonjunktur auf lange Sicht. - GruBER G. R. Die neue 
Rohstoffpolitik der USA. 


April 1954. - LoHMANN H. u. Nevin E. T., Das Problem des deutschen Zahlungsbi- 
lanzúberschusses. - TINBERGEN J. u. SCHOUTEN D. B. J., Die Anwendung des Natio- 
nalbudgets zur kritischen Beurteilung der Währungslage. 


Mai 1954. - SuLtan H., Zur Diagnose der Bundesfinanzreform. - Kostner N., 
Randbemerkungen zum Problem «unterentwickelte Lander ». 


Zeitschrift für die gesamte Staatswissenschaft, Tübingen. 


2. Heft 1954. - WeppIicen W., Der Unternehmer in der Volkswirtschaft. - KRÓLL 
M., Der Zirkulartausch. Eine Kreislaufanalyse. - Domois H., Mensch und Sache. 
Zum Problem des Eigentums. - GieskE F., Die Bundeskompetenz zur Regelung des 
Wasserhaushaltswesens. - NiLson S. S., Wahlsoziologische Probleme des Natio- 
nalsozialismus. 


REGESTI EMEROGRAFICI 


L' Istituto di Economia Internazionale riassume i principali articoli dei principali pe- 
riodici economici e politici del mondo. 

Lo spoglio viene esequito sopra un complesso di 829 pubblicazioni, appartenenti a 58 
diversi paesi e a 11 organismi internazionali. I regesti sono redatti dai seguenti ricercatori 
dell’ Istituto: GrusrPpe FELLONI, Isa MARCHINI, MATILDE PITTALUGA, VITTORIO SIROTTI. 

Soltanto una piccola parte dei regesti eseguiti viene pubblicata nel Bollettino Emero- 
grafico di Economia Internazionale. 

I regesti pubblicati nel Bollettino sono distribuiti secondo una classificazione semplice, 
non eccessivamente sistematica e non eccessivamente analitica. Ciò ai fini pratici della ra- 
pida lettura e consultazione. 

Ai fini scientifici, l’Istituto di Economia Internazionale usa una propria classificazione 
sistematica, nella quale è stato în parte applicato il criterio decimale. Le lettere e le cifre 
che precedono ciascun regesto del Bollettino (che trovansi, precisamente, sull’angolo destro 
superiore del regesto) corrispondono alla classificazione sistematica introdotta e usata dal- 
U’ Istituto. 

Il Bollettino Emerografico di Economia Internazionale è posto in vendita in fascicoli 
trimestrali separati. 

Per l'eventuale ritaglio e l’ eventuale schedatura dei singoli regesti — da parte di uni- 
versità, istituti scientifici, biblioteche, centri di studio, enti economici, aziende, studiosi e 
pratici — i fascicoli trimestrali del Bollettino Emerografico di Economia Internazionale 
vengono stampati soltanto sulla pagina anteriore di ciascun foglio. 


Lo classificazione dei regesti qui adottata è la seguente : 


I. - Problemi economici generali. VII. - Scambi con l’estero - Bilancia dei 
II. - Problemi dell'agricoltura e delle in- pagamenti - Problemi valutari. 
dui nerds VIII. - Problemi dei trasporti e delle co- 
ustrie estrattive. nude 
III. - Problemi dell’ industria. IX. - Problemi del lavoro - Problemi de- 
IV. - Problemi del commercio interno - mografici - Politica sociale. 
Pre Don X. - Situazione economica dei vart paesi. 
4 Ñ dir XI. - Politica commerciale internazionale. 
V. - Problemi bancari e monetari - Borse. XII. - Istituti e problemi economici inter- 
VI. - Le finanze pubbliche. nazionali. 


I. - PROBLEMI ECONOMICI GENERALI. tra sistemi economici opposti. Dopo lo scop- 


pio della attuale guerra fredda l’insistenza 

alg EE 19 unilaterale sulle differenze rispettive ha 
causato una distinzione dicot il si- 

dinazione dei sistemi economici (« Welt- RR Ls 


i : i stema occidentale di impresa privata e 
se Archiv », Hamburg, Heft, quello orientale di direzione collettiva. Ma 


se si considerassero un po’ più le analogie 
Ad una analisi comparativa dei sistemi si noterebbero pure gli sforzi considerevoli 


economici si procede generalmente solo che si fanno per coordinare questi due si- 
quando ci si accorge delle differenze fra stemi, e si arriverebbe a una classificazione 
questi sistemi. Ciò provoca spesso una ten- tricotoma. Per quanto riguarda le basi me- 
denza ad esagerare queste differenze. L’ob- taeconomiche delle analogie in questione, è 
biettività scientifica esige che ci si occupi possibile provare che dal punto di vista fi- 
di più dell’analisi delle analogie empiriche losofico-sociale vi è un rapporto stretto tra 


SURÁNYJ-UNGER TH., Problemi di una coor- 
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la prosperitá individuale e la prosperitá so- 
ciale. Considerazioni etico-sociali provano 
pure che un rapporto stretto esiste tra la 
giustizia sociale distributiva dell’ovest e la 
giustizia sociale egualitaria dell'est. Per 
una analisi strettamente economica impor- 
tano anzitutto le numerose correlazioni tra 
i bisogni individuali e quelli collettivi. Per 
quanto concerne la formazione dei prezzi, 
certi metodi orientali per la direzione col- 
lettiva dei prezzi sono stati adottati dai 
paesi occidentali, mentre certe caratteristi- 
che del mercato occidentale non sono del 
tutto sconosciute nei paesi orientali. Talu- 
ne istituzioni essenziali nell’ambito della 
moneta, del credito e della organizzazione 
bancaria sono caratterizzate da analogie si- 
mili. Esistono, inoltre, delle analogie rela- 
tivamente all'importanza macroeconomica 
che è data — tanto all’est quanto all’ovest 
— al prodotto sociale ed alla ripartizione 
funzionale del reddito. Certamente vi è una 
serie di difficoltà intellettuali e morali che 
impediscono il progresso dell’analisi scien- 
tifica delle analogie in questione. Tuttavia 
tale progresso sarebbe raccomandabile, per- 
chè potrebbe contribuire ad evitare il con- 
flitto aperto fra i due sistemi economici. 
(M. 1. A.) 


2730 (PE) (161) 53 

MiLiovskI C., L’economia politica marxista 
e «i problemi economici del socialismo in 
URSS » di Stalin («Pregled», Skopje, 
1905386081): 


Un esame critico dei punti di vista eco- 
nomici che Stalin ha esposto nel suo arti- 
colo «i problemi economici del socialismo 
in URSS », porta alle seguenti conclusioni: 
1) l'opinione di Stalin che le leggi econo- 
miche non possono cambiare, ma che solo 
è possibile limitare il loro campo d'azione, 
contraddice il pensiero di Marx, per il qua- 
le «può cambiare la forma nella quale le 
leggi hanno effetto », epperò è in disaccordo 
con l’economia politica marxista e, quindi, 
logicamente insostenibile; 2) Stalin afferma 
che la legge del valore in URSS agisce in 
una sfera limitata della produzione e della 
circolazione, ma al tempo stesso riconosce 
che i prezzi fissati dalla burocrazia econo- 
mica sono stabiliti senza riferimento al va- 
lore della merce, e perciò sono spesso as- 
surdi. Ne consegue che la legge del valore 
in URSS è in realtà tolta dalla vita econo- 
mica e sostituita da « la legge dello sviluppo 


pianificato dell'economia », ossia una legge 
economica obbiettiva è rimpiazzata da un 
modo di agire incerto e soggettivo e perciò 
la porta è largamente aperta al capriccio e 
all’insubordinazione nell’economia. La leg- 
ge del valore agisce, bensì, in URSS, ma 
come forza negativa. Il suo non riconosci- 
mento porta come conseguenza una minore 
produttività del lavoro, delle sproporzioni 
tra i rami produttivi, una produzione non 
redditiva, il disordine nei prezzi, un as- 
sortimento deficiente, la cattiva qualità ecc. 
Questi rilievi portano a concludere che: 
a) in URSS il cancro roditore del modo di 
produzione capitalistico, l'anarchia e le cri- 
si, non è escluso, ma il carattere elementare 
dell'anarchia è sostituito da una anarchia 
« pianificata » ed il carattere ciclico e vio- 
lento della crisi è pure sostituito da un 
corso della crisi permanente e cronico; b) 
le proporzioni tra i vari rami della produ- 
zione in URSS non sono determinate da 
qualche legge economica obbiettiva, ma es- 
se dipendono dalla burocrazia economica 
planificante; c) la definizione di redditività 
data da Stalin è il riconoscimento indiretto 
del fatto che in URSS la produzione non 
redditiva ha ricevuto diritto di asilo e si 
è completamente legalizzata. 

(M. I. A.) 


2731 (PE) (161) 53 
Miniovski C., Ancora una volta su «i pro- 
blemi economici del socialismo in URSS » 
di Stalin («Pregled », Skopje 1953, n. 2). 


L’esame di due passaggi del lavoro di 
Stalin «I problemi economici del socialismo 
in URSS », ossia a) il punto relativo al pro- 
blema del collegamento tra le forze produt- 
tive ed i rapporti: di produzione, e b) la 
questione della distinzione del lavoro in la- 
voro utile e pluslavoro, conduce alle con- 
clusioni che seguono. In rapporto al primo 
problema è da rilevare una grave contrad- 
dizione tra la posizione attualmente presa 
da Stalin e la sua posizione precedente. 
Mentre prima (ad es. nella « Storia del Par- 
tito comunista bolscevico ») egli assicurava 
che tra le forze produttive e i rapporti di 
produzione in URSS esisteva «una piena 
armonia », nel suo ultimo lavoro Stalin af- 
ferma che in URSS le forze produttive sono 
in ritardo rispetto ai rapporti di produzione. 
A prescindere dall'estrema confusione con 
cui questo problema viene trattato nel la- 
voro in questione, sembra lecito concludere 
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che in URSS non esista una « armonia com- 
pleta » tra questi due fattori della produ- 
zione. In una armonia completa tra le for- 
ze produttive e i rapporti di produzione, 
del resto, se una tale armonia esistesse, i 
conflitti acuti sociali sparirebbero e si edi- 
ficherebbe al tempo stesso una pace sociale 
ed una vera democrazia. Le leggi draconia- 
ne del lavoro (contro l’indisciplina del la- 
voro, contro la fluttuazione degli operai) 
ed altre leggi simili sono il riflesso e la 
manifestazione dei conflitti acuti tra le for- 
ze produttive e i rapporti di produzione. 
Per quanto concerne il secondo punto, Sta- 
lin afferma che in URSS la divisione del 
lavoro in lavoro utile e pluslavoro è aboli- 
ta e che la categoria di pluslavoro che Marx 
ha introdotto nell'economia politica vale 
solamente per il capitalismo. Invece un at- 
tento esame dei capitoli relativi del « Capi- 
tale» e de «La critica del programma di 
Gotha » prova il contrario, ossia che que- 
sta divisione è possibile, desiderabile e ne- 
cessaria anche nel socialismo. Il tentativo, 
perciò, di Stalin di presentare ogni lavoro 
come lavoro utile deriva dal desiderio di 
nascondere lo sfruttamento che in URSS 
esiste sotto una forma intensiva. 

(M. I. A.) 


2732 EE (161) 14 

Brus WL., L'influenza della legge del va- 
lore sulla produzione (« Ekonomista >, 
Warszawa, n. 4, 1953). 


L’influenza della legge del valore sulla 
produzione socialista è assai più complessa 
e profonda di quel che a tutta prima non 
sembri. Riassumendo le forme di questa in- 
fluenza prese in esame, si ottengono i se- 
guenti gruppi di problemi: 1) necessità di 
conservare le forme di mercato nell’ambito 
dell’economia statale; 2) influenza sul ren- 
dimento del lavoro attraverso il salario mo- 
netario; 3) influenza sui costi di produzione 
dell'industria di trasformazione dei prodotti 
greggi dell’agricoltura attraverso i prezzi di 
questi prodotti; 4) influenza sull’assorti- 
mento, la qualità ed i costi della produzione 
attraverso il processo della realizzazione dei 
prodotti; 5) influenza sull’accumulazione 
socialista. Ognuna di queste forme di in- 
fluenza della legge del valore sulla produ- 
zione socialista può, se convenientemente 
sfruttata, diventare nelle mani dello Stato 
uno strumento importantissimo di lotta per 
l'incremento della produttività del lavoro 


sociale ai fini di un più soddisfacente appa- 
gamento delle necessità materiali e cultu- 
rali delle masse lavoratrici. Nelle condizio- 
ni specifiche, poi, in cui attualmente si tro- 
va la Polonia sotto il rispetto economico, 
lo sfruttamento da parte dello Stato di tut- 
te quante le forme di influenza della legge 
del valore sulla produzione è anche un fat- 
tore indispensabile dello sviluppo dell'as- 
setto socialista e di rafforzamento dei suoi 
legami con il mercato contadino. 

(M. I. A.) 


2733 EE (131) 14 

BERGONZINI L., Alcune osservazioni in ma- 
teria di produttività (« Statistica », Bolo- 
gna, aprile-giugno 1954). 


Esistono difficoltà oggettive allo sviluppo 
generale della produttività, intesa anche 
come componente del progresso economico. 
Vi è la tendenza a trasferire e a risolvere 
il problema sul piano della tecnica azien- 
dale, anche a costo di fare emergere la prov- 
visorietà e la contradditorietà dei risultati 
rispetto ai programmi. In senso tecnico, la 
misura della produttività non può che es- 
sere ricondotta al livello della produzione 
per ora-uomo, ma non sarà mai sul piano 
strettamente tecnico che si potrà esaurire 
la ricerca in materia. Solo in un più vasto 
significato economico, la produttività viene 
ad essere qualcosa di più dell’attuale for- 
mula politica e tecnica sui cui programmi 
e risultati ogni riserva può essere legitti- 
mamente avanzata, e si trasforma in un 
principio essenziale dell’attività economica 
umana, elemento fondamentale di progres- 
so di ogni istituzione moderna della so- 
cietà. (v. s.) 


II. - PROBLEMI DELL'AGRICOLTURA E DELLE 
INDUSTRIE ESTRATTIVE. 


2734 (PE) (141) 26 

MrIssnER F., Aspetti economici della rifor- 
ma agraria in Svezia (« Rivista di Econo- 
mia Agraria », Roma, giugno 1954). 


La legge agricola svedese del 1947 ha co- 
me obiettivo principale la regolamentazione 
dei prezzi, al fine di garantire agli agricol- 
tori che conducono razionalmente la pro- 
pria azienda un tenore di vita pari a quel- 
lo delle altre classi lavoratrici. Essa pre- 
vede la determinazione della superficie « ot- 
tima» del fondo, il perfezionamento dei 
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metodi di conduzione e, per il futuro, la 
meccanizzazione delle operazioni di colti- 
vazione, il miglioramento dei metodi di ali- 
mentazione del bestiame e la razionalizza- 
zione dei sistemi a rotazione. La legge ri- 
guarda inoltre la concessione di crediti a 
lunga scadenza agli agricoltori, la determi- 
nazione anticipata dei prezzi (basata sui 
costi di produzione delle aziende comprese 
nella classe d'ampiezza di 10-20 ettari e 
«gestite razionalmente») e l’assegnazione 
di sussidi per la produzione del latte. I 
risultati finora conseguiti sono soddisfacen- 
ti, specie per quanto riguarda la gestione 
delle imprese. Si calcola, infatti, che nel 
1951 il costo della produzione di alimenti 
è stato inferiore di 500 milioni di corone 
svedesi a quello che si sarebbe avuto se 
l’impiego della mano d’opera non fosse di- 
minuito e l’uso delle macchine e delle al- 
tre attrezzature non fosse aumentato. 
(M. P.) 


2735 EE (415) 18 

Hanpen J., La crisi del carbone in America 
(« Der Volkswirt - Wirtschafts und Fi- 
nanz-Zeitung », Frankfturt a. M., 5 giu- 
gno 1954). 


Il settore carbonifero americano sta at- 
tualmente attraversando una crisi caratte- 
rizzata da un declino costante della produ- 
zione, da una crescente disoccupazione e 
da perdite sempre più ingenti subite dalla 
maggior parte delle imprese. Benchè que- 
sta crisi sia stata aggravata dall’attuale de- 
pressione economica generale, ha tuttavia 
cause più remote e profonde, come gli spo- 
stamenti strutturali nel consumo, determi- 
nati almeno in parte da eccessive richieste 
di aumento dei salari. Dal 1947 la produzio- 
ne americana di antracite è scesa della me- 
tà e quella quantitativamente assai mag- 
giore dei carboni bituminosi di oltre 1 ter- 
zo. Il colpo più grave alla produzione car- 
bonifera americana fu inferto dalle ferro- 
vie con il passaggio dalle locomotive a va- 
pore a quelle Diesel: questa misura signi- 
ficò una diminuzione del consumo di car- 
bone da 129 milioni di tonnellate nel 1945 
a 38 milioni nel 1952. Seguì la contrazione 
nelle esportazioni in seguito alla ripresa 
della produzione carbonifera europea. Quin- 
di, la progressiva sostituzione nelle case del 
consumo di carbone con quello del petrolio 
e del metano. Per questo complesso di cause 
la percentuale dei carboni bituminosi nel 


consumo energetico totale americano scese 
da 48 nel 1940 a 3114 nel 1952, mentre quella 
del petrolio e del gas metano passò da 43 a 
62. La contrazione sarebbe stata anche mag- 
giore se l’industria del ferro e specialmente 
le officine elettriche non avessero, invece, 
aumentato il loro consumo di carbone. Gli 
effetti del declino della produzione sui gua- 
dagni delle imprese si sono, inoltre, aggra- 
vati in seguito alla diminuzione dei prezzi, 
il cui livello è oggi del 10 per cento infe- 
riore a quello del 1948, benchè nel frattem- 
po i salari ed i costi siano notevolmente au- 
mentati. Malgrado la gravità della crisi, 
però, le imprese maggiori si mantengono 
ottimiste nei riguardi del futuro. Le spe- 
ranze si basano specialmente sul crescente 
consumo delle officine elettriche e special- 
mente sulle previsioni degli esperti di un 
raddoppio del consumo di energia elettrica, 
e conseguentemente del fabbisogno di car- 
bone, nei prossimi decenni. Si fa anche 
molto conto sui favorevoli effetti che inno- 
vazioni tecniche allo studio dovrebbero ap- 
portare. Tra i progetti più interessanti vi 
è quello di un carbonedotto che dovrebbe 
trasportare carbone misto ad acqua diret- 
tamente, per 160 chilometri, da una minie- 
ra dell'Ohio ad una grande centrale elet- 


trica di Cleveland. (M. I. A.) 
2736 EE (161) 17 
Verso l’ulteriore sviluppo dell’agricoltura 


sovietica («Isviestija», Moskva, 29 giu- 
gno 1954). 


Il Plenum del CC del Partito comunista 
dell’Unione Sovietica ha concluso il suo esa- 
me dei risultati delle semine primaverili, 
dello stato di preparazione ai raccolti im- 
minenti e delle misure atte a garantire l’at- 
tuazione del piano degli ammassi dei pro- 
dotti agricoli nel 1954. Nel comunicato ema- 
nato al termine dei lavori vengono pro- 
spettati i primi risultati della lotta per la 
realizzazione delle decisioni dei Plenum di 
settembre e di febbraio ed anche definiti 
i compiti più urgenti nell’ambito dell’agri- 
coltura dell’ URSS. Da questo rapporto si 
rileva come nell’anno in corso le semine 
siano state effettuate in modo più organiz- 
zato e come sia anche migliorata la qualità 
dei lavori agricoli. Le aziende agricole col- 
lettivizzate e quelle di Stato hanno sor- 
passato il piano statale di semina delle col- 
ture primaverili, superando di 9,5 milioni 


43 
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di ettari la superficie seminata l'anno scor- 
so. Rispetto al 1953 l’area seminata a ce- 
reali primaverili é aumentata di 6.429 mi- 
la ettari, di cui 3.583 seminati a frumento 
e 736 mila a frumentone. Le aree semi- 
nate a cotone sono aumentate di 354 mila 
ettari ed un notevole incremento hanno 
pure registrato le coltivazioni di barbabie- 
tola da zucchero, di girasole, di ortofrutti- 
coli, di culture da silos e da foraggio. Mi- 
gliorato, sia quantitativamente che dal pun- 
to di vista qualitativo, e il lavoro delle Sta- 
zioni di macchine agricole e trattori nel- 
Vambito dell’attuazione degli impegni con- 
trattuali con i kolchozy. Nella primavera 
dell’anno in corso le MTS hanno effettuato 
in queste aziende lavori (calcolati in ara- 
tura) per 18.674.000 ettari in piu dell’anno 
scorso. Adoperandosi per l’assolvimento del 
compito di conquistare per l’agricoltura ter- 
re vergini, i kolchozy e i sovchozy hanno 
sorpassato in questo punto le quote stabi- 
lite dal piano estendendo le semine cereali- 
cole su 3,6 milioni anzichè su 2,3 milioni di 
ettari di terre nuove. Questi favorevoli ri- 
sultati non vanno, tuttavia, disgiunti, nel 
comunicato in questione, dal rilievo detta- 
gliato dei numerosi difetti ed insufficienze 
che ancora si riscontrano specialmente nel- 
la sfera organizzativa dei lavori agricoli, 
per l'eliminazione dei quali il Comitato Cen- 
trale del Partito comunista sovietico prodi- 
ga agli organi responsabili opportuni sug- 
gerimenti e direttive. (M. I. A.) 


2737 (PE) (121) 23 

Hermes A., Politica agraria a lunga scaden- 
za (« Wirtschaftsdienst », Hamburg, luglio 
1954). 


L’attuale distribuzione dei territori agri- 
coli nella Germania Occidentale e caratte- 
rizzata da uno spezzettamento eccessivo 
della superficie arabile e dall'insufficienza 
dei locali di abitazione, per cui la maggior 
parte delle famiglie contadine non è in gra- 
do di realizzare quell’aumento della produ- 
zione che eleverebbe il suo tenore di vita. 
Data questa situazione, nell'interesse del- 
economia nazionale, urge la riorganizzazio- 
ne fondamentale della struttura dell'agri- 
coltura. 1 mezzi per attuarla sono: una 
nuova distribuzione dei terreni coltivabili, 
Vaumento della superficie arabile, la mo- 
dernizzazione e la meccanizzazione della 
produzione. E’ necessario sopratutto pro- 
cedere con metodo e per gradi. Una poli- 


tica agraria a lungo termine deve avere il 
fine di garantire alla popolazione agricola 
uno standard di vita pari a quello dei la- 
voratori delle altre categorie e alla nazione 
una produzione sufficiente a coprire il fab- 
bisogno di generi alimentari. (Mm. P.) 


2738 (PE) (251) 23 

Lao Lu-Jane, Sulla strada della trasforma- 
zione socialistica dell’agricoltura cinese 
(« Pravda », Moskva, 11 luglio 1954). 


Terminata la ricostituzione dell’economia 
nazionale, la Repubblica popolare cinese 
è passata nel 1953 alla pianificazione eco- 
nomica. La graduale industrializzazione del 
paese, la riforma socialistica dell’agricoltu- 
ra, dell’artigianato, del commercio e del- 
l'industria privati sono i compiti principali 
che si dovrà assolvere nel periodo di tran- 
sizione. Per quanto riguarda l’agricoltura, 
le tendenze che chiaramente si delineano 
nell’ambito dello sviluppo dei rapporti di 
classe sono favorevoli alle trasformazioni 
già avviate. Nel periodo ottobre 1953-apri- 
le 1954, ossia nel corso d’un solo semestre, 
il numero delle cooperative di produzione 
è aumentato in Cina di oltre 6 volte, pas- 
sando da 14 mila a 90 mila, mentre il nu- 
mero delle fattorie da esse abbracciate è 
passato da 273 mila a 1.660 mila. Con l’incre- 
mento delle cooperative di produzione pro- 
cede pure l’aumento dei gruppi della coo- 
perazione del lavoro, che già attualmente 
comprende oltre il 50 per cento del totale 
delle aziende agricole cinesi. Si prevede che 
per il 1957 — ultimo anno del primo piano 
quinquennale — le cooperative di produ- 
zione abbracceranno, all’incirca, il 35 per 
cento delle aziende contadine e circa il 40 
per cento dell’intera superficie coltivata del 
paese. Nel corso del secondo piano quin- 
quennale il processo di trasformazione del- 
l'agricoltura cinese su basi cooperative ver- 
rà ultimato. Lo sviluppo del movimento coo- 
perativo è, naturalmente, favorito dall’in- 
gente aiuto materiale che lo Stato presta 
alle cooperative agricole. I crediti concessi 
nel 1953 ascendono a 10 trilioni di ioanne, 
pari al valore di 5 milioni di tonnellate di 
grano: le organizzazioni commerciali di 
stato e la cooperativa di fornitura e smer- 
cio — che raggruppa 150 milioni di uomini 
ed è posta dallo Stato, da cui dipende, a ser- 
vizio della produzione agraria — riforni- 
scono le campagne di strumenti agricoli e 
di concimi; gli investimenti nel settore di 
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irrigazione hanno nel 1953 raggiunto 3 tri- 
lioni di ioanne, pari al valore di 1 milione 
e mezzo di tonnellate di grano. Oltraccio, 
si e largamente provveduto alla creazione 
di stazioni agrotecniche e di altre di macchi- 
ne e trattori, ed all’organizzazione di 59 go- 
schozy (aziende agricole statali) e di oltre 
2 mila aziende statali a carattere distret- 
tuale, costituite per l'assistenza tecnica e 
morale ai contadini. Dal 1953 è stato abolito 
il commercio privato del grano: acquisto e 
fornitura di cereali vengono ormai effet- 
tuate solo dallo Stato in base ad un piano 
preordinato. Questa misura ha notevolmen- 
te rafforzato il ruolo direttivo dello Stato 
sul mercato agricolo cinese ed ha inflitto 
un colpo gravissimo alle posizioni del capi- 
talismo nel commercio con la campagna. 
(MES IA) 


2739 EE (161) 18 

SURMILO G., Cause del ristagno nella sfera 
del potenziamento della capacita produt- 
tiva mineraria sovietica (« Pravda», Mo- 
skva, 12 luglio 1954). 


Il governo sovietico assegna somme gi- 
gantesche per la costruzione di nuove mi- 
niere nel Donbass. Benche il maggior ba- 
cino carbonifero dell’ URSS aumenti in tal 
modo continuamente la sua capacita pro- 
duttiva, il ritmo dei lavori per nuove co- 
struzioni di rinnovamento e di potenzia- 
mento del fondo minerario ristagna sempre 
più per la sempre più accentuata insuffi- 
cienza dello sfruttamento delle riserve e 
delle possibilità esistenti. La responsabilità 
di questo stato di cose ricade totalmente sul 
Ministero dell'industria carbonifera. Siamo 
avanti nel 1954, ed ancora esso non è stato 
in grado di risolvere numerosi problemi 
fondamentali per accelerare i tempi di co- 
struzione di gallerie verticali e di miniere 
a pendenza con la messa a punto di com- 
plessi perfezionati di attrezzi da perforazio- 
ne, che avrebbero dovuto essere approntati 
gia nel 1952. La soluzione dei problemi or- 
ganizzativi lascia a desiderare quanto quel- 
la dei problemi di carattere tecnico. Preoc- 
cupato, ad esempio, della ricerca dei mezzi 
atti ad assicurare un miglioramento del la- 
voro delle organizzazioni addette ai lavori 
di costruzione, il Ministero non ha saputo 
trovar di meglio che di procedere a muta- 
menti nella struttura dell’apparato centra- 
le di direzione delle organizzazioni di co- 


struzione, con il solo effetto di aumentare 
notevolmente il cosiddetto apparato di con- 
trollo, e di rarefare, per contro, quello di- 
rettamente occupato nei cantieri di super- 
ficie e nei lavori sotterranei. L'attuale 
struttura di direzione dei lavori di costru- 
zione mineraria, inoltre, conduce all’irre- 
sponsabilità di numerosi settori dell’appara- 
to a causa di un crescente parallelismo 
nella direzione e nel controllo. E con il 
parallelismo direzionale, la mobilità della 
mano d’opera, lo storno degli ingegneri e 
dei tecnici più qualificati da un impiego di- 
retto nei cantieri stessi di costruzione, e 
l’incuranza per la meccanizzazione comples- 
sa dei lavori di perforazione non vi sarà 
molto da sperare, finchè questo stato di 
cose perdurerà, in un potenziamento della 
capacità produttiva mineraria sovietica pro- 
porzionale all’entità dei fondi a questo sco- 
po erogati dal governo. (M. I. A.) 


2740 EE (161) 17 

Il piano di assimilazione nel URSS di terre 
vergini dovrà essere attuato entro luglio 
(« Pravda », Moskva, 20 luglio 1954). 


Per i raccolti di quest'anno, superando la 
quota di 2,3 milioni di ettari prevista dal 
piano di realizzazione del programma di 
assimilazione di terre vergini, i kolchozy e 
i sovchozy hanno seminato a granaglie 3,6 
milioni di ettari di nuove terre. Contempo- 
raneamente sono stati importati e svilup- 
pati imponenti lavori di preparazione del 
terreno per le semine dell’anno venturo. Al 
10 luglio erano stati complessivamente dis- 
sodati nell' URSS 10 milioni di ettari di nuo- 
ve terre. Nel Kazachstan, in Siberia e nel- 
l’Ural vi sono zone. e provincie che già han- 
no attuato il piano prestabilito per il 1954 
di aratura di nuove terre. Cionondimeno, le 
favorevoli possibilità di realizzare e di sor- 
passare il piano di rottura di terre vergini 
sono lungi dall’essere sfruttate in modo sod- 
disfacente. Benchè sia risaputo dagli ad- 
detti alla direzione ed all’esecuzione di que- 
sti lavori, che i mesi di giugno e di luglio 
sono i migliori per effettuarli, giacchè i 
maggesi dissodati in epoca posteriore dan- 
no raccolti inferiori, non si prendono mi- 
sure adatte per accelerarne il ritmo. La 
causa di questa insoddisfacente situazione 
risiede nel rallentamento che ha fatto se- 
guito all’ultimazione, con insperato succes- 
so, delle semine primaverili in numerose 
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zone dell’Unione. Qualsiasi altra ragione 
addotta a spiegazione di questo deprecabile 
stato di cose, tra cui primeggia la spesso ri- 
badita ma inconsistente asserzione della ne- 
cessità fatalmente ritardatrice di falciare 
Verba dalle superfici maggesate, non è che 
un futile pretesto. Dagli organi del partito 
e governativi direzionali dei lavori agricoli, 
epperò responsabili della loro tempestiva 
esecuzione al 100 per cento, ed oltre, delle 
quote prestabilite, dovranno esser presi i 
più energici provvedimenti per una lotta a 
fondo contro la troppo diffusa tendenza a 
riposare sugli allori, di modo che il com- 
pito fissato quanto alla superficie di terre 
vergini da dissodare per quest'anno per la 
semina del 1955 sia improrogabilmente as- 
solto entro la fine di luglio. (M. I. A.) 


2741 EE (415) 18 

VENTURA E., L'economia mineraria ameri- 
cana sarà isolazionista? («Le Monde», 
Paris, 28 luglio 1954). 


Il rapporto del sen. Malone su «la pos- 
sibilità degli Stati Uniti di rifornirsi di ma- 
terie prime « critiche » in tempo di guerra » 
contiene alcuni punti salienti, la cui appli- 
cazione pratica da parte del governo mute- 
rebbe gli indirizzi futuri della politica eco- 
nomica americana. Secondo Malone, solo 
l'emisfero occidentale potrebbe essere vali- 
damente difeso in caso di conflitto mondia- 
le; gli sforzi del governo attuale devono 
quindi tendere al rafforzamento della coo- 
perazione economica fra i paesi del Nuovo 
Mondo. Il rapporto è chiaramente impron- 
tato al principio dell’isolazionismo economi- 
co. In particolare, esso raccomanda: una 
maggiore ingerenza del governo nell’ambi- 
to delle miniere nazionali, da un lato, e de- 
gli altri paesi dell’ America del Nord, Cen- 
trale e del Sud dall’altro; un rialzo dei prez- 
zi sul mercato americano, dato che lo sfrut- 
tamento di nuove risorse comporta il mi- 
glioramento delle condizioni economiche 
generali; la abolizione progressiva dell’in- 
fluenza economica di alcuni grandi produt- 
tori mondiali non-americani; il peggiora- 
mento delle condizioni di scambio nei con- 
fronti dei paesi tradizionalmente fornitori 
degli Stati Uniti per i prodotti minerari. In 
caso di conflitto, la situazione dei paesi eu- 
ropei sarebbe estremamente precaria se gli 
Stati Uniti adottassero una linea politica di 
isolazionismo alla Monroe, se, cioè, provve- 


duto ai propri bisogni di materie minerarie, 
si disinteressassero completamente delle 
possibilita di approvvigionamento dei loro 
alleati d’oltre oceano. Tale atteggiamento 
non sarebbe certo consono ai principi del 
Patto Atlantico. (M. P.) 


2742 EE (116) 17 

LanceLLe M., Il progresso agricolo, condi- 
zione dello sviluppo economico dell’Unio- 
ne Francese (« Le Monde », Paris, 8 ago- 
sto 1954). 


Nel corso della realizzazione del I piano 
di sviluppo dei territori d’oltremare è sorto 
un problema: l’alimentazione del lavoratore 
indigeno. Il nutrimento raziorale del pre- 
statore d’opera è essenziale sia dal punto di 
vista sanitario, sia da quello del rendi- 
mento. Nella formulazione del II piano eco- 
nomico di sviluppo, il Ministero competen- 
te ha considerato il settore alimentare, sta- 
bilendo che i datori di lavoro dovranno in- 
teressarsi affinchè nelle piantagioni, come 
nelle fabbriche e nei cantieri vengano di- 
stribuiti, in quantità sufficiente, cibi com- 
posti da prodotti dell’agricoltura locale. 
L'obbiettivo principale è attualmente quel- 
lo di intensificare le colture il cui rendimen- 
to, come quello del riso, è il più elevato, 
in modo da promuovere una produzione di 
alimenti atti a colmare le lacune più gravi. 

(M. P.) 


III. - PROBLEMI DELL'INDUSTRIA. 


2743 EE 10 
L’acciaio nel mondo (« L'Économie », Paris, 
13 maggio 1954). 


La produzione mondiale di acciaio nel 
1953 ha fatto dei progressi, nonostante la 
flessione della domanda. Tali progressi sono 
sensibili negli Stati Uniti, U.R.S.S., Gran 
Bretagna, Giappone, mentre nei paesi della 
C.E.C.A. la produzione è diminuita di 2,1 
milioni di tonn. Questi paesi sono stati osta- 
colati dalla scarsezza di materie prime e 
dalla diminuzione della domanda manife- 
statasi in essi prima che altrove. L’evolu- 
zione della produzione nei grandi paesi 
produttori è stata influenzata più dalla do- 
manda interna che da quella dei mercati 
esteri che si è dimostrata inferiore a 
quella ante-guerra. Il volume dell’acciaio 
oggetto di scambi internazionali rappresen- 
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ta solo il 6-7% della produzione mondiale 
rispetto al 13% del 1929. Ciononostante, sia 
nei paesi tradizionalmente produttori, che 
nei paesi di recente industrializzazione, 
quali quelli sud-americani, si perseguono 
programmi di espansione dell’industria si- 
derurgica e si realizzano progressi tecnici 
ai fini della riduzione dei costi e del mi- 
glioramento qualitativo e quantitativo della 
produzione. (I. M.) 


2744 EE (122) 19 
OBEREGGER J., L'incremento della produzione 
austriaca nel settore siderurgico (« Inter- 
nationale Wirtschaft», Wien, 4 giugno 1954. 


Negli ultimi tempi la siderurgia au- 
striaca, grazie specialmente all’entrata in 
funzione delle nuove acciaierie di Linz e 
di Donawitz, ha registrato un aumento no- 
tevole della sua produzione. Nel corso del- 
l’anno passato la produzione di ghisa è au- 
mentata del 12,6 per cento, passando così 
a 1,32 milioni di tonnellate. La produzione 
di acciaio è salita a 1,28 milioni di tonnel- 
late, ossia è stata superiore del 21,4 per 
cento a quella dell’anno scorso. Tonnellate 
51.181 di prodotti semilavorati sono state 
consegnate alle industrie di trasformazione. 
L’aumento in questo settore ammonta al 9 
per cento. I prodotti finiti laminati hanno, 
con 770.304 tonnellate, superato del 6 per 
cento le cifre dell’anno passato; per contro, 
la produzione di presse e di macchine for- 
giatrici (29.042 tonnellate) ha registrato una 
flessione del 19,5 per cento. Questi successi 
ottenuti nel settore siderurgico hanno avu- 
to come presupposto indispensabile un no- 
tevole aumento della produzione mineraria, 
che nel 1953 ha raggiunto 2.744.500 tonnel- 
late di minerale sorpassando di 94.500 ton- 
nellate quella dell’anno precedente. 

(M. I. A.) 


2745 EE (111) 20 

Sovvenzioni alle costruzioni edilizie (« The 
Financial Times», London, 30 giugno 
1954). 


La somma destinata annualmente dal go- 
verno e dalle autorità locali alla sovvenzio- 
ne delle costruzioni di abitazioni si aggira 
complessivamente sui 100 milioni di sterline. 
Per l’anno in corso il governo ha stanziato 
Lst. 52 milioni per la costruzione di case 
permanenti, Lst. 21,7 milioni per edifici 


provvisori e Lst. 9,1 milioni per costruzioni 
di emergenza. (La differenza sulla cifra to- 
tale rappresenta il contributo delle varie 
amministrazioni locali). La riduzione della 
rata di sussidio, nella misura di 1 milione 
all'anno, con decorrenza dall’aprile 1955, 
costituisce un altro passo avanti verso un 
oculato controllo degli aiuti governativi a 
favore del settore edile. Tuttavia, il pro- 
blema maggiore resta ancora insoluto. Sa- 
rebbe infatti opportuno ridurre l’entità dei 
sussidi esistenti e, contemporaneamente, fis- 
sare canoni di affitto proporzionali al costo 
delle case e più adeguati alle condizioni fi- 
nanziarie dei locatari. (M. P.) 


2746 EE (161) 19 
Donitriev M., Sui metodì per ridurre i co- 
sti di produzione nell’ambito dell’indu- 
stria dei prodotti di largo consumo (« Vo- 
prosy Ekonomiki », Moskva, n. 7, 1954). 


Il regime di economia è obbiettivamente 
inerente all’economia socialista. Esso ha 
avuto una parte grandissima nell’industria- 
lizzazione dell' URSS, ma la sua importanza 
aumenta ancor di più oggi nel fervore della 
realizzazione d’una ulteriore espansione del- 
l'economia nazionale, d'un incremento del- 
la produzione e d’un miglioramento quali- 
tativo dei prodotti alimentari e dei beni di 
largo consumo, d’un ulteriore sviluppo del- 
l'agricoltura e d'una contemporanea ridu- 
zione sistematica dei prezzi dei prodotti di 
prima necessità. Uno degli indici fondamen- 
tali del regime di economia è la diminu- 
zione del costo di produzione, che nell’eco- 
nomia socialista si determina in espressione 
monetaria e che rappresenta l'immissione 
diretta delle singole imprese nella fabbrica- 
zione e nella realizzazione dei prodotti. Un 
ulteriore aumento della produzione dell’in- 
dustria leggera ed una successiva diminu- 
zione dei suoi costi di produzione potranno 
essere ottenuti solamente attraverso un per- 
fezionamento generale della tecnica, un più 
largo inserimento nella produzione delle 
conquiste della scienza, una più completa 
meccanizzazione in tutti i rami ed in tutte 
le imprese, uno sfruttamento più pieno del- 
le capacità produttive, una più rigorosa os- 
servanza della tecnologia della produzione, 
una migliore organizzazione ed un aumento 
della produttività del lavoro. Soltanto l’in- 
staurazione di un regime perfetto di eco- 
nomia, l’eliminazione di tutti gli sprechi, un 
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reale controllo per il rublo sull'intera atti- 
vita economica dell'impresa potranno ga- 
rantire l’attuazione ed il superamento dei 
compiti fissati dai piani, rivelandosi un for- 
midabile fattore di scoperta e di mobilita- 
zione delle riserve interne per l’ulteriore 
sviluppo della lotta per la riduzione dei co- 
sti di produzione. (M. I. A.) 


2747 EE (1) 61 

Il confronto fra il potere industriale del- 
l'Europa occidentale e quello dell'Europa 
orientale («The Statist », London, 21 ago- 
sto 1954). 


Negli ultimi 25 anni l’Europa orientale ha 
notevolmente ristretto il margine di supe- 
riorità industriale dell'Europa occidentale. 
Nel complesso, i paesi dell'Europa orienta- 
le hanno ridotto di circa una metà la su- 
premazia occidentale nell’industria pesante 
e di circa un quarto quella nell’industria 
per il consumo. L’espansione della produ- 
zione di beni di consumo nell'Europa orien- 
tale, piccola in confronto a quelia verifica- 
tasi nell'industria pesante, acquista rilievo 
dal confronto con il relativo ristagno in al- 
tri paesi. L'Europa occidentale unita è tut- 
tora industrialmente più forte dell’Europa 
orientale. La superiorità è stata però ridotta 
al un margine che potrebbe interamente 
scomparire nei prossimi 25 anni. (v. s.) 


IV. - PROBLEMI DEL COMMERCIO INTERNO - 
PREZZI - CONSUMO. 


2748 (PE) (114) 47 

BeLLIs J., I prezzi imposti (« Annales de 
Sciences Economiques Appliquées », Lou- 
vain, febbraio 1954). 


Circa l’applicazione dei prezzi imposti, 
per gli articoli di marca, le opinioni del 
fabbricante e del distributore sono discordi. 
Il primo ne e un forte sostenitore, mentre 
il secondo la ritiene una limitazione alla 
libertà del commercio. In effetti, un grave 
problema sorgerebbe per il commerciante 
che volesse realizzare i suoi stocks a prezzi 
di liquidazione. E’ raro che in questo caso 
il produttore acconsenta a sostenere parte 
della perdita (egli a sua volta è soggetto 
al rischio di un rialzo dei costi); si impegna, 
però, di prevenire il più possibile gli even- 
tuali mutamenti dei prezzi. Il distributore 
lamenta, inoltre, la sua scarsa possibilità di 
concorrenza di fronte all'obbligo del prezzo 


invariabile; il produttore replica che il for- 
nitore deve attirare il cliente con la qualità 
del servizio e non con una riduzione dei 
prezzi, cui non corrisponda una diminuzio- 
ne del livello dei costi. Infine, il commer- 
ciante osserva che il produttore fissando i 
prezzi di vendita non tiene debito conto 
delle esigenze della distribuzione. I piccoli 
e i medi commercianti sono favorevoli ai 
prezzi imposti, che essi considerano come 
una protezione contro le grandi imprese di 
distribuzione. La categoria maggiormente 
interessata al problema è quella dei consu- 
matori; malgrado essi osservino che, in re- 
gime di prezzi imposti, a una riduzione dei 
costi delle materie prime non corrisponde 
un immediato ribasso del prezzo dei pro- 
dotti finiti, vero è che in caso di penuria 
essi non risentiranno in modo grave delle 


eventuali speculazioni del fabbricante e 
del commerciante. (M. P.) 
2749 EE (355) 55 


VAN WaASDIJK T., Prezzi agricoli e politica 
dei prezzi («The South African Journal 


of Economics», Johannesburg, marzo 
1954). 


Nel 1933, all'inizio della ripresa dopo una 
prolungata crisi, i prezzi del settore agri- 
colo dell’Unione del Sud Africa erano non 
solo bassi, ma « mal-allineati ». Ampie flut- 
tuazioni dei prezzi dei prodotti base hanno 
contrassegnato il periodo di lento « riaggiu- 
stamento ». Ha fatto seguito un periodo ca- 
ratterizzato da declino della produzione, 
aumento della domanda e rialzo dei prezzi: 
sono stati anni nè buoni nè cattivi per l’a- 
gricoltore medio. La crisi alimentare del 
1946 ha segnato la fine di questa seconda 
fase ed ha aperto un periodo di produzione 
ampliata e di proprietà. Attualmente, le 
prospettive per l’agricoltura sud-africana 
sono di nuovo incerte. I tre periodi, note- 
volmente diversi nelle tendenze, hanno 
avuto in comune un forte effetto-prezzi pro- 
veniente dall’estero. (v. s.) 


2750 EE 14 

Lo spostamento del mercato mondiale del 
riso. («L’Economie», Paris, 24 giugno 
1954). 


La situazione del mercato del riso nel do- 
poguerra è caratterizzata dalla diminuzione 
della percentuale di produzione mondiale 


destinata al commercio internazionale e 
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dallo spostamento di quest’ultimo fuori del- 
l’orbita asiatica. I principali paesi esporta- 
tori sono ancora la Thailandia e la Birma- 
nia; ma ad essi seguono immediatamente 
gli Stati Uniti, l’Italia, l’Egitto: produttori 
che in passato rivestivano un ruolo secon- 
dario e che oggi hanno assunto importanza 
notevole. Nel 1952, ad esempio, quattro pae- 
si hanno esportato più della metà del loro 
raccolto di riso: l’Australia (il 79%), gli 
Stati Uniti (il 58%), l’Ecuador (69%) e 
l’Italia (55%), mentre la Guiana Brit., la 
Thailandia e la Birmania ne hanno espor- 
tato solamente un terzo circa. Questa evo- 
luzione si traduce in una sensibile riduzione 
delle importazioni da parte dei paesi tradi- 
zionalmente «deficitari». Germania Occi- 
dentale, Gran Bretagna, Francia, Belgio, 
Lussemburgo e Paesi Bassi hanno importa- 
to complessivamente, nel 1953, circa 240.000 
tonnellate lorde di riso; questa cifra oltre- 
passa di t. 40.000 quella del 1952 ed è in- 
feriore di t. 900.000 alla media delle im- 
portazioni degli anni 1934-38. (M. P.) 


PROBLEMI E MONETARI - 


BoRSB. 


VE = BANCARI 


2751 (PE)R(23)611 

KeLLER M. P., Il franco svizzero nel mon- 
do attuale («Revue économique et so- 
ciale », Lausanne, gennaio 1954). 


La politica monetaria svizzera del dopo- 
guerra è stata ispirata a principi conserva- 
tori, senza rinunciare a una elasticità che 
permettesse l’adattamento alle fluttuazioni 
dell'economia mondiale postbellica. Alla fi- 
ne della guerra il franco svizzero continua- 
va ad essere considerato moneta sana e de- 
gna di fiducia. Era convertibile nel settore 
del traffico libero dei pagamenti, mentre 
non era tale nel settore dei pagamenti re- 
golamentati per incapacità degli altri paesi. 
Il fatto che il franco svizzero fosse una 
moneta forte e che la produzione svizzera 
per l’esportazione non fosse costituita da 
beni essenziali, ha provocato il pericolo di 
una discriminazione generale di tali pro- 
dotti. Per queste ragioni la Confederazione 
Svizzera ha accolto favorevolmente la co- 
stituzione dell’E.P.U. che esclude qualsiasi 
discriminazione tra paesi a moneta debole e 
paesi a moneta forte. Non altrettanto fa- 
vorevole è la Svizzera al Fondo Monetario 
Internazionale, alla Banca Internazionale 
per la Ricostruzione e al GATT, poichè l’a- 


desione a tali organismi può comportare 
la parziale perdita di controllo della pro- 
pria moneta e il rischio di vederla dichia- 
rata « moneta rara ». Il franco è moneta ri- 
cercata; da ciò consegue l’afflusso in Sviz- 
zera di oro straniero. Nel dopoguerra la 
Svizzera si è vista costretta a frenare un 
esuberante afflusso di oro e di divise. Se, 
infatti, l’afflusso diventa troppo forte può 
generarsi uno squilibrio tra la massa mo- 
netaria e la massa di beni, che potrebbe 
nuocere alla stabilità del potere d’acquisto 
del franco. La Banca Nazionale è ricorsa a 
diversi mezzi, spesso impopolari, per ovvia- 
re gli effetti di un massiccio afflusso di ca- 
pitali. Ai capitali stranieri si aggiungono 
quelli formatisi col risparmio nazionale. In 
tale situazione elemento compensatore è 
l'esportazione di capitali, che, per altro, è 
molto delicata. Appunto per il suo carat- 
tere di mercato internazionale di capitali, 
la Svizzera cura particolarmente la politica 
monetaria ispirata a principì tradizionali 
cui, secondo le speranze svizzere, potranno 


e dovranno conformarsi anche gli altri 
paesi. (I. M.) 
2752 (PE) (161) 11 


Ames E., Conversioni monetarie nel blocco 
sovietico (« The American Economic Re- 
view », Menasha, Wis., giugno 1954). 


Dal dicembre 1947 cinque paesi del blocco 
sovietico hanno effettuato operazioni di con- 
versione monetaria: l’URSS nel dicembre 
1947, la Polonia nell’ottobre 1950, la Roma- 
nia nel gennaio 1952, la Bulgaria nel mag- 
gio 1952 e la Cecoslovacchia nel giugno 
1953. Compito di tali conversioni è stato 
quello di eliminare l’eccesso di domanda 
per il consumo in relazione ai salari ed eli- 
minando i risparmi liquidi; di far pressione 
sulle imprese per una maggior efficienza, 
aumentando i salari in relazione ai prezzi 
all'ingrosso; di produrre, con appropriati 
mutamenti dei tassi di cambio, un aumento 
nelle possibilità di entrata del Tesoro. 


(1 ES?) 


2753 (PE) (111) 12 

Kaun R. F., Argomenti a favore del denaro 
a buon mercato («The Financial Times », 
London, 3-4 giugno 1954). 


Il pericolo di inflazione, che viene usual- 
mente connesso alla politica di denaro a 
buon mercato, va inteso nel senso che una 


668 Regesti emerografict 


politica di espansione del credito stimoli 
eccessivamente l’investimento e causi una 
eccessiva pressione sulle risorse. Ma esat- 
tamente la stessa cosa accadrebbe di ogni 
altro mezzo per stimolare efficacemente l'in- 
vestimento. Si afferma, inoltre, che l’espan- 
sione del credito può determinare una in- 
desiderabile accumulazione di stocks. L'ob- 
biezione, per quanto normalmente esagera- 
ta, ha una certa validità: gli stocks sono 
un elemento di pericolo per il sistema capi- 
talistico. Ma questa non e una ragione per 
sottoporre il progresso economico a costri- 
zione perpetua. Non e il caso di incorag- 
giare il risparmio con una politica di de- 
naro costoso, se l'impiego di alti tassi sco- 
raggia, al tempo stesso, l'investimento. A 
meno che non si adottino altre misure per 
assicurare che le risorse non destinate al 
consumo siano effettivamente assorbite dal- 
le industrie produttrici di beni capitali. 
(valso) 


2754 (PE) (0) 4 
MacDoucazz D. Sul problema del dollaro 
(«Economica », London, agosto 1954). 


Il problema del dollaro non avrebbe po- 
tuto essere risolto, almeno nei primi anni 
post-bellici, con una sufficiente svalutazio- 
ne delle altre monete e la deflazione nei 
corrispondenti paesi. Il problema del dolla- 
ro esiste tuttora. Ogni previsione sul futu- 
ro è difficile e pericolosa. Di preminente 
importanza sarà la tendenza del «resto del 
mondo » a mantenere tenori di vita supe- 
riori alle proprie possibilità, nel vano ten- 
tativo di emulare quello americano. Di non 
minore importanza potranno risultare però 
anche i fattori connessi alla struttura eco- 
nomica e politica. Se tali fattori agiranno 
in favore della soluzione del problema del 
dollaro, e ciò non è improbabile, il loro in- 
flusso potrebbe prevalere sugli effetti della 
tendenza sopraddetta. Ma se anche i fattori 
connessi alla struttura economica e politi- 
ca dovessero agire sfavorevolmente le pro- 
spettive di una soluzione potrebbero di- 


ventare problematiche. (VS) 
VI. - LE FINANZE PUBBLICHE, 
2755 EE (116) 9 


LarocHE D., La riforma fiscale («Banque >, 
Paris, maggio 1954). 


La legge per la riforma fiscale in Francia 


(N. 54-104, del 10 aprile 1954) riguarda i se- 
guenti punti: 1) sostituzione della tassa sul 
valore aggiunto alla tassa sulla produzione; 
2) riduzione dell’imposta sul provento dei 
salari, degli stipendi, delle pensioni e dei 
vitalizi; 3) nuovo sistema di imposizione sui 
redditi da professioni non commerciali; 4) 
quota base di reddito non tassabile in ma- 
teria di sovrimposte progressive; 5) dedu- 
zione dei premi di assicurazione sulla vita” 
6) riconoscimento a carico della donna ca- 
pofamiglia (col sussistere di determinate 
condizioni) dei figli maggiorenni infermi, 
degli ascendenti e dei collaterali invalidi; 
7) aumento del tasso dell’imposta sulle so- 
cietà; 8) sgravio del risparmio investito, os- 
sia dei redditi conservati dal contribuente 
sotto forma di risparmio e quindi destinati 
ad investimenti produttivi. (M. P.) 


2756 EE (136) 9 

URQUIJO DE LA PUENTE J. L., Considerazioni 
sul sistema fiscale spagnolo (« Boletín de 
Estudios Económicos », Bilbao, maggio 
1954). 


I contributi indiretti vanno mantenuti co- 
me una delle basi fondamentali del sistema 
fiscale spagnolo, specialmente fino a che non 
si riesca a ridurre sensibilmente la frode 
nelle imposte dirette. Può però essere mi- 
gliorato il sistema di esazione e possono ve- 
nir effettivamente elevate le aliquote ap- 
plicate ai beni e servizi superflui o di lus- 
so. Bisogna conseguire con tutti i mezzi la 
rispondenza alla realtà delle basi stimate o 
dichiarate dei contributi diretti. Occorre 
tendere progressivamente verso l’integra- 
zione di tutte le imposte dirette in una vera 
imposta personale. L’obbiettivo principale e 
più urgente è però quello di realizzare una 
maggiore sincerità tributaria. (v. s.) 


2757 EE (116) 9 
Riforma fiscale e imposte dirette in Francia. 
(«L'Economie », Paris, 13 maggio 1954). 


Recentemente il Parlamento francese ha 
votato un testo di riforma fiscale tendente 
a ridurre i carichi delle categorie troppo 
colpite, a rafforzare le misure di controllo, 
a favorire il risparmio. Si cerca di raggiun- 
gere tali scopi con modificazioni al regime 
fiscale delle professioni libere, con sistema- 
zione della sovraimposta progressiva e — 


poiche quest'ultima implica allegerimento. 
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nei confronti dei salariati — con maggio- 
razione dell’imposta sulle società che com- 
pensi i minori introiti. I nuovi ordinamenti 
non portano modificazioni sostanziali al si- 
stema francese di imposte dirette. Le sole 
innovazioni consistono in una maggiore di- 
scriminazione tra i riedditi dei salariati (e 
simili) e gli altri redditi, oltre che l’esen- 
zione fiscale dei redditi risparmiati. La ri- 
forma, tuttavia, non dà sufficienti elementi 
per la soluzione dei problemi delle frodi fi- 
scali e della ripartizione dei carichi fiscali 
tra imposte dirette e indirette. (I. M.) 


2758 (PE) (131) 9 

Scotto A., Problemi aperti delle rivaluta- 
zioni per conguaglio monetario (« Rivista 
di Politica Economica», Roma, giugno 
1954). 


Nell’ipotesi fittizia di un processo di in- 
flazione esaurientesi rapidamente, la impo- 
nibilità dei saldi di rivalutazione sembra, 
almeno in prima approssimazione, il crite- 
rio che assicura la ripartizione più equa 
del carico tributario, in quanto tende a 
compensare le perdite inflitte dall’inflazio- 
ne. Elementi risultanti da calcoli volti a 
mostrare come si comportano durante e al- 
la fine di un periodo di inflazione investi- 
menti compiuti in impianti di diversa du- 
rata, portano a concludere, con tutte le ri- 
serve generiche derivanti dalle ipotesi sem- 
plificatrici e le riserve specifiche inerenti 
alla complessità ed ambiguità del concetto 
di equità fiscale, che l’affermazione prece- 
dente cessa di essere vera quando si tenga 
conto che in realtà il processo inflazionistico 
impiega del tempo e che nelle imprese esi- 
stono impianti durevoli. E infatti tali carat- 
teristiche attenuano considerevolmente la 
sperequazione fra la perdita che l’inflazione 
infligge agli investimenti in valori nume- 
rari e quella che infligge agli investimenti 
in beni reali. Inoltre la distribuzione delle 
perdite di svalutazione tra i vari operatori 
non è più rigidamente predeterminata dal 
tipo di impiego da ciascuno posseduto al- 
l’inizio del processo inflazionistico, ma di- 
pende dai raggiustamenti e dalle trasforma- 
zioni di impiego che ciascuno effettua nel 
periodo stesso, e dall’abilità rispettiva nello 
scegliere gli aggiustamenti e le trasforma- 
zioni migliori. (v. s.) 


2759 EE (161) 9 

ZVEREV A., Il nuovo prestito nazionale so- 
vietico («Pravda», Moskva, 10 giugno 
1954). 


Il Consiglio dei ministri dell URSS ha 
deciso il lancio di un nuovo prestito statale 
di sviluppo dell'economia nazionale del- 
l’Unione Sovietica (emissione 1954). Scopo 
del nuovo prestito è quello di convogliare 
al bilancio dello Stato i fondi necessari al 
finanziamento delle misure dirette all’at- 
tuazione del quinto piano quinquennale di 
sviluppo dell'URSS. Come è noto, le uscite 
previste dal bilancio statale dell URSS so- 
no anzitutto assicurate dai proventi deri- 
vanti dall'economia socialista. L'ammontare 
di questi proventi sarà nel 1954 di 497,3 mi- 
liardi di rubli, ossia costituirà 1'86,9 per 
cento delle entrate complessive del bilan- 
cio. La più importante delle fonti supple- 
mentari di queste entrate è appunto rap- 
presentata dal collocamento dei prestiti sta- 
tali. La caratteristica inconfondibile dei 
prestiti sovietici è di avere veramente per 
obbiettivo ultimo gli interessi della popo- 
lazione. I fondi, infatti, che attraverso i 
prestiti i lavoratori mettono a disposizione 
dello Stato sovietico vengono esclusiva- 
mente impiegati per l’assolvimento a ritmo 
più veloce dei compiti che Partito e Go- 
verno hanno fissato per lo sviluppo del- 
l'economia e della cultura del paese, e ser- 
vono, perciò, all’ulteriore elevamento del 
livello di vita della popolazione. Nel con- 
tempo questi prestiti apportano ai posses- 
sori dei titoli anche vantaggi immediati, 
sotto forma di premi. Per questo motivo nel 
1953 sono stati pagati alla popolazione cir- 
ca 9,7 miliardi di rubli, e nel 1954 ne sa- 
ranno pagati 10,5 miliardi. Il nuovo pre- 
stito è stato emesso per la somma di 16 
miliardi di rubli; come i precedenti, è vo- 
lontario ed a premi; avrà la durata di 20 
anni; ai sottoscrittori verrà corrisposto un 
interesse annuo del 3 per cento. 

(ce aA.) 


VII. - SCAMBI CON L'ESTERO - BILANCIA DEI 
PAGAMENTI - PROBLEMI VALUTARI. 


2760 EE (113) 28 

Van Baten H. J., I Paesi Bassi e il traffi- 
co turistico (« Amsterdamsche Bank and 
Incasso-Bank Quarterly Review», Am- 
sterdam, III trimestre 1953). 
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L'importanza del traffico turistico non si 
limita all’afflusso di valuta straniera che 
esso determina. Un traffico turistico ben or- 
ganizzato e fiorente stimola ogni forma di 
attività favorendo l'occupazione e la ven- 
dita di beni di consumo. Anche al turismo 
interno va dato perció il dovuto sviluppo. 
Il successo di numerose iniziative private 
non deve far ritenere che non sia necessa- 
ria una autorita ufficiale che guidi lo svi- 
luppo di questa fonte di prosperita. Non 
vi e zona dei Paesi Bassi che non possa 
trarre giovamento da uno sviluppo del traf- 
fico turistico. E” urgente una adeguata pro- 
paganda fra i potenziali turisti stranieri 
perchè i fattori attualmente favorevoli (co- 
me il relativamente basso livello dei prez- 
zi) non dureranno ancora molto e la con- 
correnza e forte. (v. s.) 


2761 EE (11) 46 

N. N., La Gram Bretagna e il commercio 
tra VESt e VOvest («Neue Zürcher Zei- 
tung», Zürich, 6 giugno 1954). 


Tanto le prese di contatto multilaterali 
che quelle bilaterali sul commercio tra Est 
ed Ovest, cui recentemente ha partecipato 
il Governo inglese, hanno reso persuasi che 
lo sviluppo delle relazioni economiche con 
il mondo comunista incontra ancor sempre 
grandi difficoltà pratiche. Anche se si pre- 
vede per il prossimo futuro un certo ral- 
lentamento nei controlli alle esportazioni, 
non esistono però i presupposti di una loro 
ulteriore diminuzione. Gli scambi tra In- 
ghilterra e paesi dell'Europa Orientale non 
hanno registrato in quest’ultimi tempi al- 
cuna tendenza a ravvivarsi. Con l’Unghe- 
ria il commercio permane irrilevante: nei 
primi quattro mesi di quest'anno ad im- 
portazioni britanniche da questo paese per 
un valore di Lst. 13.640 corrisposero contro- 
prestazioni per Lst. 950.400. Questo pas- 
sivo ungherese getta sul commercio bila- 
terale futuro ombre tanto più forti, in 
quanto l’Ungheria è tuttora debitrice al- 
l'Inghilterra — per vecchi impegni finan- 
ziari — di grosse somme (Lst. 25-30 milioni) 
e non ha prodotti da offrire in quantità 
sufficiente da realizzare con la loro vendita 
introiti sufficienti di sterline. Nel I trimestre 
dell’anno in corso gli acquisti inglesi in 
Polonia sono scesi da Lst. 6,94 milioni nel 
1953 a Lst. 5,43 milioni, ed anche le im- 
portazioni dalla Cecoslovacchia sono dimi- 


nuite da Lst. 3,37 a Lst. 2,69 milioni. Per 
contro le esportazioni inglesi in questi due 
paesi sono rispettivamente salite da Lst. 
1,88 a 2,998 milioni e da Lst. 885.000 a 
Lst. 972.000. Nel commercio inglese con 
l'URSS si sono verificati, nei primi quattro 
mesi di quest'anno, notevoli spostamenti, 
anche se non tali da giustificare le spe- 
ranze d’un miglioramento decisivo negli 
scambi futuri. Le importazioni sono pas- 
sate da Lst. 7,27 a Lst. 9,55 milioni e le 
esportazioni da Lst. 2,68 a Lst. 3,53 milioni. 
Nello stesso tempo, però, le riesportazioni 
inglesi nell’URSS si sono contratte da Lst. 6 
a Lst. 2,18 milioni. Dalla fine dello scorso 
autunno le autorità sovietiche hanno pas- 
sato commesse all’industria britannica per 
un valore complessivo di Lst. 57 milioni. 
Non si sa, però, ancora fino a qual punto 
esse potranno venire soddisfatte. La con- 
cessione, infatti, delle necessarie licenze di 
esportazione da parte del Ministero del 
commercio è assai lenta: nel corso del se- 
mestre conclusosi il 15 maggio le domande 
di ditte inglesi al Ministero per il rilascio 
di licenze d’esportazione di macchine uten- 
sili furono 215, per un valore di Lst. 27,71 
milioni. I permessi finora rilasciati sono 
stati in tutto 61, per un valore di Lst. 2,2 
milioni; di questi, 52 per un valore di Lst. 
1,74 milioni, costituiscono l’accoglimento di 
domande per esportazioni che non richie- 
devano appunto il rilascio di una licenza. 
Le difficoltà, inoltre, dei commerci inglesi 
con la Cina non sono minori: delle 69 do- 
mande per licenze d’esportazione di pro- 
dotti di acciaio e di metalli non ferrosi, per 
un valore di Lst. 1,36 milioni, negli ultimi 
6 mesi ne furono respinte 44 per un valore 
di Lst. 1,26 milioni, ed approvate 24 per 
un valore di Lst. 97.128. (M. I. A.) 


2762 (PE) (0) 4 
La conferenza sulla convertibilità (« The 
Financial Times », London, 17 luglio 1954). 


La conferenza europea sulla convertibilità 
svoltasi a Londra ha assunto un carattere 
insolitamente pratico ed ha avuto buon 
successo. Sono stati armonizzati i punti di 
vista dei diversi paesi a riguardo di ciò 
che dovrebbe essere fatto nel caso che al- 
cune valute europee divenissero converti- 
bili. Sono state inoltre deliberate misure 
che non solo appianeranno il terreno per 
la definitiva introduzione della convertibi- 
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lita, ma che contribuiranno anche a libe- 
ralizzare di piú il commercio europeo. 
(v. s). 


2763 (PE) (111) 46 
Quanto e convertibile la sterlina? («The 
Economist », London, 17 luglio 1954). 


Per valutare il progresso verso la conver- 
tibilita compiuto dalla sterlina bisogna te- 
ner conto non solo degli elementi relativi 
al controllo dei cambi e alle facilitazioni 
tecniche attualmente esistenti per la con- 
vertibilità stessa, ma anche della politica 
delle importazioni con particolare riguardo 
alle licenze di importazione e alla discrimi- 
nazione contro le importazioni dell’area del 
dollaro. Per i residenti dell’area della ster- 
lina la convertibilità e tuttora una prospet- 
tiva distante ed oscura. Per i non residenti 
l’avvicinamento alla convertibilità è stato 
più notevole. Vi è però ancora conside- 
vole distacco fra le facilitazioni de facto og- 
gi esistenti per i non residenti e la conver- 
tibilità de jure. (v. s.) 


2764 EE (122) 46 

W. G., Il commercio estero austriaco nel 
I semestre del 1954 (« Neue Zürcher Zei- 
tung», Zürich, 28 luglio 1954). 


L’Ufficio Centrale di Statistica austriaco 
ha pubblicato le cifre provvisorie sul com- 
mercio estero del paese nel I semestre del 
1954. Da queste risulta che, in confronto 
allo stesso periodo dell’anno precedente, le 
importazioni austriache sono aumentate del 
20,4% e le esportazioni del 33%, raggiun- 
gendo rispettivamente la cifra di 7135 e 7540 
milioni di scellini. Ciò significa che il pre- 
cedente deficit di 260 milioni si è tramutato 
in un attivo di 405 milioni di scellini. Nello 
stesso periodo le importazioni Marshall so- 
no scese da 599 a 344 milioni. Anche con- 
siderando queste ultime, si ha, quindi, sem- 
pre un’eccedenza delle esportazioni per un 
importo di 61 milioni di scellini. 

(M. I. A.) 


VIII. - PROBLEMI DEI TRASPORTI E DELLE 
COMUNICAZIONI. 


2765 (PE) (415) 20 
ALvin L., Il sindacalismo operaio nella na- 
vigazione interna americana e la sua in- 
fluenza sulla produttività («Revue des 


Sciences Economiques», Liège, giugno 
1954). 
I tratti caratteristici del sindacalismo 


americano possono riassumersi in quattro 
punti: 1) il sindacato che rapppresenta il 
personale di un’azienda è generalmente 
unico ed è composto da elementi del solo 
gruppo di maggioranza (questo sistema, che 
ricalca quello anglosassone, è agli antipodi 
di quello francese, in cui vige la rappre- 
sentazione proporzionale); 2) l'appartenenza 
al sindacato è obbligatoria per tutti i lavo- 
ratori legati da un contratto collettivo; 3) 
la grande importanza delle convenzioni col- 
lettive e l’elevato numero delle imprese 
riunite da un unico sindacato; 4) oltre ad 
un assegno normale assai ingente, i sin- 
dacati ricevono notevoli diritti di iscri- 
zione (in alcuni casi, entrambi sono trat- 
tenuti dall'imprenditore sul salario dei di- 
pendenti). I sindacati delle compagnie di 
navigazione interna tendono ad elevare il 
tenore di vita dei salariati della categoria, 
non già perchè questo sia basso, ma per 
seguire l’evoluzione continua della tecnica 
e il costante aumento del consumo. La 
forte concorrenza nel campo dei salari fra 
le varie compagnie fa sì che lo sciopero 
passi in seconda linea come mezzo d’azione 
sindacale: il personale stesso, infatti, pos- 
siede dinamismo sufficiente per non esitare 
a spostarsi da un’impresa all’altra in cerca 
della retribuzione maggiore. La durata 
mensile del servizio di navigazione inter- 
na è di 240 ore; attualmente i salari sono 
i seguenti: capitano, da 660 a 845 dollari; 
capo macchinista, da 550 a 700 dollari; ma- 
rinaio di coperta, da 283 a 396 dollari; 
cameriera o lavandaia, da 260 a 367 dollari. 

(M. P.) 


2766 EE (111) 37 

Day A. C. L., Turvey R., Il problema del 
parcheggio nel centro di Londra («Ti- 
mes», London, 7 giugno 1954). 


Le proposte del «working party» del 
Ministero dei trasporti a riguardo dei pro- 
blemi del traffico poggiano sull’ipotesi che 
il modo più economico per ridurre le gra- 
vi perdite derivanti dall’ostruzione di traf- 
fico causata dagli autoveicoli parcheggiati 
nelle strade è quello di creare attrezzature 
di parcheggio lontano dalle arterie princi- 
pali e far sì che esse vengano utilizzate. 
Tale ipotesi non tiene però conto che se 
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più spazio per parcheggio fosse disponibile 
aumenterebbe il numero degli autoveicoli 
parcheggiati nel centro di Londra. Bisogna 
accogliere il principio che chi desidera usa- 
re dello spazio disponibile in scarsa misura 
debba pagare il costo di tale uso dato che 
lo spazio da esso occupato è indisponibile 
per altri utenti. (v. s.) 


2767 EE (0) 6 
I tramps («The Financial Times », London, 
18 agosto 1954). 


Nel mese di luglio l'indice dei noli dei 
tramps (anno-base 1952 — 100) ha registra- 
to un certo rialzo, passando da 77,6 a 79,7. 
Nonostante questa ripresa il livello dei noli 
permane basso. L'aumento si basa quasi es- 
senzialmente sui noli relativi a due prodotti 
particolari, il carbone e lo zucchero, mentre 
per gli altri non si è avuto alcun progresso. 
L’aumento del costo del nolo per il traspor- 
to del carbone è dovuto all’incremento del- 
le importazioni europee dagli Stati Uniti. 
Comunque, non vi potrà essere un miglio- 
ramento durevole nel settore dei noli in 
generale, finchè non si abbia un cambia- 
mento nell’attuale rapporto esistente fra la 
domanda per l’effettuazione di trasporti e 
l'offerta di navi; il che potrebbe verificarsi 
nell'eventualità di una rapida espansione 
del commercio, oppure di un disarmo gene- 
rale a lunga scadenza o della demolizione 
di un certo numero di navi. (M. P.) 


IX. - PROBLEMI DEL LAVORO - PROBLEMI 
DEMOGRAFICI - POLITICA SOCIALE. 


2768 EE (131) 1 

FepERICI N., Recenti previsioni sul futuro 
sviluppo demografico dell’Italia (« Moneta 
e Credito », Roma, I trimestre 1954). 


La dinamica demografica dell’Italia si 
trova oggi in un momento in cui è parti- 
colarmente difficile pronosticare le sue pro- 
babili tendenze future. Dalle diverse pre- 
visioni formulate sembra potersi dedurre 
che, anche a prescindere ‘da una eventuale 
ripresa della natalità, la popolazione ita- 
liana continuerà ancora a crescere almeno 
per un quarto di secolo, ma con ritmo ral- 
lentato. A causa delle mutate condizioni 
del suo sviluppo demografico la popola- 
zione italiana dovrebbe raggiungere la sta- 
zionarietà ad una data presso a poco ugua- 


le o solo di pochi anni posteriore a quella 
che si prevede per gli stati dell'Europa 
nord-occidentale. Soltanto nel caso che il 
Mezzogiorno possa beneficiare di un sen- 
sibilissimo miglioramento della situazione 
economica potrà elevarsi apprezzabilmente 
la percentuale rappresentata dalla popola- 
zione di regioni meridionali. Anche se nei 
prossimi 25-30 anni l’«invecchiamento » 
della popolazione non avrà effetti di ecce- 
zionale rilievo sulla economia del paese, es- 
so è tale da destare preoccupazioni circa 
la più razionale utilizzazione economica de- 
gli anziani. (v. s.) 


2769 EE (111) 59 

O’Brien T., Trade Unions e prosperità na- 
zionale (« National Provincial Bank Re- 
view», London, maggio 1954). 


Le lotte sostenute dalle Trade Unions per 
la loro affermazione sono ora largamente 
compensate dal ruolo eminente che hanno 
assunto nell’economia britannica. I criteri, 
lontani dalle «lotte di classe », cui si ispi- 
ra la tutela degli interessi dei prestatori di 
lavoro hanno portato alla migliore com- 
prensione tra imprenditori e loro dipendenti 
e alla fiducia nell’arbitrato e nel compro- 
messo per la soluzione delle controversie. 
I compiti del Trade Unions Congress van- 
no oltre il campo dei problemi del lavoro. 
in cui alimenta vitali relazioni interne e 
internazionali. Esso collabora, unitamente 
a organismi quali la British Employers 
Confederation, la Federation of British In- 
dustries, la Association of British Chambers 
of Commerce e altri al raggiungimento di 
mete importanti per l’economia britannica, 
principalmente: aumento delle esportazio- 
ni, aumento degli investimenti, aumento 
della produzione e della produttività. 

(I. M) 


2770 (PE) (116) 20 

Eastman H. C., Gli effetti economici della 
legge francese del salario minimo (« The 
American Economic Review», Menasha, 
Wis., giugno 1954). 


In Francia, dopo undici anni di controllo 
governativo, i salari sono stati resi liberi 
nel febbraio 1950. Contemporaneamente, 
per proteggere i lavoratori meno pagati, fu 
stabilito un «salaire minimum national in- 
terprofessionnel garanti». Il 23 agosto 1950 
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il Governo fissò i livelli del salario minimo: 
da 78 franchi l’ora nella zona di Parigi a 
64 franchi l’ora nella zona a salari più bas- 
si. Tali livelli furono successivamente mo- 
dificati. La legislazione del salario minimo 
non ha influenzato i salari reali dei lavo- 
ratori. Il suo principale effetto è stato quel- 
lo di peggiorare la posizione economica dei 
gruppi con redditi fissi. (v. s.) 


2771 (PE) (116) 20 

Maury R., L’influenza del sindacalismo sui 
salari («Les Cahiers Economiques », Pa- 
ris, giugno 1954). 


Il sindacato si prefigge anzitutto di mi- 
gliorare le condizioni economiche degli 
strati più bassi della classe operaia; in tal 
senso, esso sostiene il principio del «sala- 
rio minimo». In un'economia capitalista, 
per altro, un pericolo permanente minaccia 
l’attività sindacalista: la divisione dei sa- 
lariati in varie categorie; la maggiore re- 
tribuzione percepita dai « qualificati », stac- 
cando questi dalla massa dei proletari, con- 
tribuisce a far sì che essi aspirino alla 
condizione di borghesi. Lo stesso può dir- 
si a riguardo delle differenze « geografi- 
che» nella rimunerazione dello stesso tipo 
di lavoro; in questo caso, la concorrenza 
nell’ambito della mano d’opera può tor- 
nare a vantaggio dei datori di lavoro. In 
un’economia di mercato, l’opera del sinda- 
cato potrebbe essere fruttuosa se il salario 
perdesse il suo triplice carattere di prez- 
zo, di reddito e di costo, che fa di esso una 
variabile a tre aspetti. Quando l’azione sin- 
dacalista viene esercitata sul tasso dei salari 
il meccanismo spontaneo del mercato tende 
ad annullarla, oltre certi limiti. Ciò si è ve- 
rificato a partire dal 1914. Il datore di la- 
voro inserisce l'aumento dei salari nel prez- 
zo dei prodotti; la corsa salario-prezzo a 
lungo andare diviene pregiudizievole per 
i salariati. Elevando il tasso dei salari, la 
politica sindacale tende a far crollare il si- 
stema su due piani concorrenti: quello del- 
l'inflazione e quello dell’occupazione. 

(M. P.) 


2772 EE (131) 48 

L’emigrazione italiana in Svizzera (« Bol- 
lettino quindicinale  dell'emigrazione », 
Milano, 25 luglio 1954). 


Dalle statistiche federali risulta che nel 
febbraio 1953 i lavoratori italiani in Sviz- 
zera erano 71.365 su un totale di 139.379 
immigrati stranieri. L’industria edilizia ha 
occupato nel 1953 oltre 24.000 operai; nella 
metalmeccanica i nuovi contratti convali- 
dati sono stati 1158, nelle industrie tessili 
e dell'abbigliamento 2508, nella categoria 
«personale di servizio », composta quasi 
esclusivamente da donne, 5308 (rispetto a 
7318 nel 1952). I due settori infausti del- 
l'emigrazione sono stati, e continuano ad 
essere, quelli del personale di albergo e 
degli agricoltori. I contratti vistati dal- 
l'Ambasciata e dai Consolati italiani nel 
1953 per il personale di albergo sono stati 
6991; per i lavoratori agricoli 19.857. In 
entrambi i settori le condizioni di lavoro 
sono durissime e gli orari eccessivamente 
lunghi. I salari sono bassi e i contratti di 
lavoro non sempre vengono rispettati. Cir- 
ca il reclutamento della mano d’opera, si 
va affermando, specie in Italia, il sistema 
dell'emigrazione clandestina ad opera di 
agenzie più o meno riconosciute; molti va- 
licano la frontiera con passaporto turistico 
ottenuto col pretesto di visitare un paren- 
te; non è azzardato dire che tra il posto 
di frontiera di Domodossola e quello di 
Chiasso ne passino almeno 700 al mese. 

(m. P.) 


2773 EE (257) 1 

La pressione della popolazione (« Japan - 
A Survey by the Financial Times », Lon- 
don, 26 luglio 1954). 


La popolazione del Giappone ha supe- 
rato gli 87 milioni. Le previsioni per il suo 
ammontare nel 1970 vanno da un minimo 
di 100 milioni ad ux massimo di 113 mi- 
lioni. La principale c. usa dell’elevato tasso 
di aumento è stata la caduta del tasso di 
mortalità. L’emigrazione non è probabil- 
mente una soluzione soddisfacente anche 
per gli stessi giapponesi. La necessità di 
riabilitazione economica è evidente: la com- 
posizione della popolazione è tale che nei 
prossimi 15-20 anni si verificherà un no- 
tevole aumento della popolazione in età 
lavorativa. Sarà inevitabile un maggior 
commercio ed un maggior scambio di pen- 
siero con il resto del mondo. (v. S.) 
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X. - SITUAZIONE ECONOMICA DEI VARI PABSI. 


2774 EE (355) 61 

RoBerTsoN H. M. La guerra e l’economia del 
Sud Africa («The South African Journal 
of Economics», Johannesburg, marzo 
1954). 


La produzione meccanica e notevolmente 
aumentata nel Sud Africa durante la guer- 
ra. Anche l’industria manifatturiera in ge- 
nerale ha pero subito un rapido sviluppo. 
La guerra ha accelerato il processo di equi- 
paggiamento dei porti sud-africani. La bi- 
lancia dei pagamenti è stata largamente 
favorevole: ció ha consentito di rimpatriare 
più di 80 milioni di sterline di debito pub- 
blico e un considerevole ammontare di at- 
tivitá private, accumulando nel contempo 
una riserva di oro di circa 200 milioni di 
sterline. La guerra ha causato o accele- 
rato sensibili movimenti di popolazione, sia 
geografici che professionali. Ha inoltre com- 
pletamente modificato la posizione dell'in- 
dustria agricola nei confronti della deman- 
da locale. (v. s.) 


2775 EE (161) 62 

Naum Jasny, Sviluppo economico sovietico 
(« Social Research », New York, prima- 
vera 1954). 


Nel maggio 1952 si tenne a New York 
una conferenza sull'espansione economica 
sovietica. Negli atti del convegno, recen- 
temente apparsi, sono raccolte le previsioni 
degli esperti circa i più probabili tassi an- 
nui d'aumento di alcuni settori dell'econo- 
mia sovietica nel prossimo ventennio. Un 
esame critico delle tendenze storiche dei 
dati relativi a tali settori offre tuttavia 
motivo di ritenere più verosimili tassi d'au- 
mento considerevolmente più elevati. Inol- 
tre, l'ampiezza del periodo al quale si ri- 
feriscono le previsioni dei partecipanti al 
convegno è eccessiva: tutt'al più è lecito 
pronosticare per 8-10 anni. Con tali riserve, 
si possono ritenere molto probabili i se- 
guenti tassi annui di incremento: reddito 
nazionale 7-7,5%; produzione agricola lor- 
da 3-3,5%; produzione agricola netta 3,5- 
4%; produzione industriale lorda 9%; in- 
vestimenti 9%; consumo privato 5,5-6%; 
produttività del lavoro nell’agricoltura 3- 
3,5%; produttività del lavoro nell’industria 
4-5%. (G. F.) 


2776 EE (116) 60 
FanceaT A. Il secondo piano di sviluppo 
delle economie doltremare («Revue 


d’Economie Politique », Paris, marzo- 


aprile 1954). 


L’incremento dell’agricoltura, lo sfrutta- 
mento delle risorse del sottosuolo e la crea- 
zione di industrie locali sono le basi dello 
sviluppo economico dell’Algeria, della Tu- 
nisia e del Marocco. Nel quadro del II pia- 
no economico sono previste opere di irri- 
gazione, di rimboschimento e di risana- 
mento dei terreni incolti e la costruzione 
di silos, di celle olearie e di installazioni 
frigorifere. Analogamente a quanto già at- 
tuato nei settori dell’agricoltura e della pe- 
sca, la trasformazione dei prodotti minerari 
sarà effettuata presso le nuove industrie 
locali che, oltre a soddisfare la domanda 
crescente di beni di consumo, creeranno un 
importante mercato ed offriranno possibilità 
di lavoro alla popolazione locale. I 350 mi- 
liardi di franchi, destinati agli investimenti, 
saranno così ripartiti: il 19-20% all’agricol- 
tura; il 20-23% per la realizzazione dei pro- 
grammi riguardanti l’industria, le miniere, 
l'energia elettrica; il 20-21% ai trasporti e 
alle comunicazioni; il 20% alla sicurezza 
sociale; l’11% alle ricerche scientifiche (di 
cui il 7% alle ricerche petrolifere e mi- 
nerarie); il 6-7% per l’aiuto alle varie im- 
prese private. Per quanto riguarda i di- 
partimenti d’oltremare, Antille e Réunion, 
è da escludere, al momento attuale, ogni 
possibilità di industrializzazione. Gli sforzi 
devono essere puntati sull’agricoltura e 
sulla trasformazione dei suoi prodotti. Il 
rimedio contro l’aggravarsi dell’eccedenza 
demografica è, per ora, l'emigrazione verso 
territori aventi maggiori risorse naturali e 
popolazione insufficiente: dalle Antille alla 
Guiana francese e dalla Réunion al Mada- 
gascar e all’Africa occidentale francese. 


(mM. P.) 

2777 EE (251) 60 
Hsia R., L’economia cinese sotto la pianifi- 
cazione comunista («Pacific Affairs», 


Richmond, Va., giugno 1954). 


Nell’URSS e nei paesi dell'Europa il pro- 
cesso di nazionalizzazione venne condotto 
a termine, esclusi i settori dell’agricoltura 
e dell'artigianato, prima dell'inizio del I 
Piano Quinquennale. Nella Cina comunista, 
eccezion fatta per la distribuzione dei filati 
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di cotone e dei tessuti, la nazionalizzazione 
ha avuto inizio pressochè contemporanea- 
mente al I Piano Quinquennale. Di conse- 
guenza, mentre il nuovo assetto economico 
della Cina comprende cinque settori: sta- 
tale, cooperativo, dell’agricoltura e dell'ar- 
tigianato, capitalista-privato, capitalista-sta- 
tale, quello dell’ URSS e dei paesi demo- 
cratici considerava soltanto i primi tre. 
Il programma di sviluppo flell’economia 
cinese è basato sui seguenti principi: 1) 
l'aumento dei beni capitali deve essere su- 
periore a quello dei beni di consumo; 2) 
lo sviluppo dell’industria dei beni capitali 
deve essere tale da permettere « una ripro- 
duzione su vasta scala »; 3) lo sviluppo del- 
l'industria dei beni di consumo deve se- 
guire di pari passo l’aumento del potere 
d’acquisto; 4) lo sviluppo dell’agricoltura 
dovrà assicurare la fornitura del grano e 
delle materie prime industriali ed aumen- 
tare il «surplus» con il quale finanziare 
l’industrializzazione e creare un «alto livel- 
lo di produzione »; 5) l'aumento della pro- 
duttività del lavoro deve superare l’au- 
mento dei salari al fine di facilitare l’«ac- 
cumulazione di capitale »; 6) i nuovi centri 
industriali devono essere localizzati nelle 
immediate vicinanze delle miniere o delle 
zone di rifornimento delle materie prime. 
Essendo stato formulato in base al modello 
sovietico, il piano di sviluppo della Repub- 
blica Popolare Cinese prevede una rapida 
espansione dell’agricoltura volta a soste- 
nere un alto livello di incremento nel set- 
tore industriale; il che potrebbe anche de- 
terminare una crisi del tipo di quelle avve- 
nute nel corso del 1953 in alcuni paesi del- 
l'Europa orientale. (Mm. P.) 


2778 EE (161) 60 

I risultati di realizzazione del piano di svi- 
luppo dell'economia nazionale del URSS 
nel I semestre del 1954 (« Isviestija », 
Moskva, 23 luglio 1954). 


Nel I semestre 1954 il piano di produzione 
è stato attuato dall’industria sovietica in 
ragione del 102 per cento. Rispetto al cor- 
rispondente periodo dell’anno scorso l’au- 
mento della produzione complessiva indu- 
striale dell’URSS è stato del 14 per cento. 
Nel I semestre 1953 la produzione indu- 
striale aveva superato del 10 per cento 
quella ottenuta nel corrispondente periodo 
del 1952. Malgrado il sorpasso, nel I seme- 


stre del 1954 da parte dell’industria sovie- 
tica nel suo complesso, delle quote pre- 
fissate, queste non sono state raggiunte da 
parte di numerose industrie. Il piano di 
produzione non è stato realizzato nei con- 
fronti dei seguenti prodotti: ghisa, gene- 
ratori ed elettromotori, turbine a vapore e 
attrezzatura per l’industria petrolifera, au- 
tomobili leggere e alcuni tipi di macchine 
agricole. Il piano di produzione del I se- 
mestre 1954 non è stato attuato dai mini- 
steri delle 'industrie forestali, ittica, dei 
prodotti della carne e del latte. In seguito 
a difetti di pianificazione e di organizzazione 
della produzione i compiti stabiliti nell’am- 
bito dell'aumento della produttività del la- 
voro e della riduzione dei costi di produ- 
zione non sono stati assolti. Cionondimeno, 
la produttività è aumentata, rispetto al I 
semestre del 1953, del 7,5 per cento nel- 
l'industria e del 7 per cento nel settore dei 
trasporti, mentre i costi di produzione so- 
no scesi nel settore industriale del 3 per 
cento. Nell’agricoltura il piano di semina 
delle colture primaverili è stato superato: 
l’area seminata a marzuoli è aumentata nel- 
le aziende collettivizzate e in quelle sta- 
tali, rispetto all’ anno scorso, di 9,5 milio- 
ni di ettari, di cui 6,4 milioni sono stati 
seminati a cereali. Dei 13 milioni di ettari 
di terre vergini, giusta le disposizioni go- 
vernative assimilabili entro il 1955, alla 
fine di luglio ne erano già stati dissodati, 
e preparati per i raccolti di questo e del 
prossimo anno, 10 milioni. Le semine di 
cereali sulle terre nuove si sono estese a 
3,6 milioni di ettari, superando di 1,3 mi- 
lioni di ettari le previsioni del piano. Nel 
I semestre 1954 l’agricoltura sovietica ha 
ricevuto dallo Stato 92 mila trattori (cal- 
colati in 15 HP), 52 mila autocarri, 18 mi- 
la mietitrebbiatrici, 15 mila falciatrici ed 
una quantità enorme di altro macchinario e 
strumenti agricoli. Il patrimonio zootecnico 
è aumentato del 10 per cento rispetto ai 
bovini e del 5 rispetto ai suini: una con- 
trazione del 3 per cento si è invece regi- 
strata quanto agli ovini. Il volume degli 
investimenti nel I semestre del 1954 ha 
raggiunto il 114 per cento rispetto al cor- 
rispondente periodo dell’anno scorso, du- 
rante il quale era stato di 104 per cento in 
confronto al I semestre 1953. Nell’ambito 
del commercio interno, nei settori governa- 
tivo e cooperativo le vendite di prodotti 
alla popolazione sono aumentate del 21 per 
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cento rispetto al corrispondente periodo 
del 1953: gli scambi commerciali con l’este- 
ro hanno registrato un incremento del 30 
per cento. (M. I. A.) 


2779 EE (121) 60 

H. T., Il programma di investimento della 
Germania («Neue Zürcher Zeitung», 
Zürich, 27 luglio 1954). 


Contro tutte le speranze che in tal senso 
si nutrivano, il serbatoio del capitale non 
è, nella Germania Occidentale, ancora in 
grado di rendere possibile il finanziamento 
di investimenti, economicamente necessari, 
a lunga scadenza. Percid il Governo fede- 
rale considera indispensabile una continua- 
zione della politica rivolta a favorire dal 
centro lo sviluppo economico della nazio- 
ne. Il programma statale di investimento 
per l’incremento dell’economia nazionale, 
che altro non é che un piano di investimen- 
ti a direzione centrale, e concepito come 
un rimedio transitorio destinato a scom- 
parire con il rafforzarsi del mercato del 
capitale. E’ tuttavia difficile fare previsio- 
ni circa l’epoca in cui sara possibile ri- 
nunciare a questa concessione di crediti a 
carattere dirigistico. Nel programma di in- 
vestimento per il 1954 e previsto un vo- 
lume di crediti per l’ammontare comples- 
sivo di DM 1361 milioni. La principale fon- 
te di investimento e rappresentata dal Fon- 
do speciale ERP, che concorrerà con 949 
milioni. Gli altri 412 milioni di DM afflui- 
ranno da altre fonti: 77 milioni dall Istituto 
di credito per la ricostruzione, 200 milioni 
dal Terzo programma di investimento del- 
le Assicurazioni della Germania Occiden- 
tale, 10 milioni dall’Istituto di Previdenza 
del Bund e dei Lánder, 125 milioni da un 
gruppo di Istituti di finanziamento. Il pre- 
visto allargamento da 800 a 1650 milioni 
di DM dell'attuale volume di garanzia (650 
milioni a carico del bilancio dello Stato e 
200 a carico del Fondo ERP) porterá, inol- 
tre, Veffettivo volume di credito ad almeno 
1,5 miliardi di DM. I crediti verranno in 
media concessi ad un tasso di interesse del 
7,5%, ma certi rami dell’economia — come 
l’agricoltura, la navigazione e il settore idri- 
co — potranno usufruire di particolari fa- 
cilitazioni. (M. I. A.) 


2780 EE (416) 46 

Il Messico: un mercato in piena espansione 
(«L'Echo de la Bourse», Bruxelles, 29 
luglio 1954). 


All’epoca attuale, in cui la maggior parte 
dei paesi cerca di ridurre le proprie impor- 
tazioni, il mercato messicano offre agli 
esportatori vaste possibilità di commercio. 
Mentre gli Stati Uniti operano per conser- 
vare la loro posizione preminente, Francia, 
Olanda, Belgio, Inghilterra e Canadà han- 
no organizzato esposizioni e altre manife- 
stazioni proragandistiche per la conquista 
del mercato. Tuttavia, i risultati ottenuti 
dai paesi europei si sono mostrati di scarsa 
entità. Indubbiamente, la posizione ameri- 
cana sul mercato messicano è estremamen- 
te forte; gli uomini d’affari non solo espor- 
tano nel Messico, ma vi effettuano investi- 
menti di capitali su vasta scala; poche so- 
no le grandi industrie messicane nelle qua- 
li non abbiano parte capitali americani. 
Tutto ciò dà impulso alle importazioni di 
prodotti americani, quali macchine, ma- 
terie prime, attrezzi, ecc. Inoltre, gli uo- 
mini d’affari messicani, ammirano la po- 
litica economica americana e prediligono 
i consigli degli esperti e dei tecnici di quel- 
la nazione. (M. P.) 


XI, - POLITICA COMMERCIALE INTERNAZIO- 
NALE. 


2781 (PE) (0) 16 

DomkeE M. Il progetto di convenzione delle 
Nazioni Unite sulle pratiche restrittive 
nel campo economico (« La Comunità In- 
ternazionale », Roma, aprile 1954). 


Il fine generico del progetto di conven- 
zione e la semplice enumerazione di vaghe 
procedure non può surrogare un insieme 
di norme e di criteri ben stabiliti che og- 
gi non è ancora possibile realizzare me- 
diante un accordo sul piano internaziona- 
le. In mancanza di tali norme e criteri è 
assai dubbio che la semplice istituzione 
di un Ente internazionale possa diminuire 
e, tanto meno, abolire gli inconvenienti de- 
terminati daile pratiche restrittive nel cam- 
po economico. L'istituzione di un organo in- 
ternazionale per il controllo di tali prati- 
che è da considerarsi quindi prematura. 
Il progetto di convenzione dovrebbe essere 
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oggetto di ulteriore studio, nonchè di sug- 
gerimenti e critiche costruttive da sotto- 
porsi all’esame del Consiglio economico e 
sociale delle Nazioni Unite nella XIX ses- 
sione prevista per il marzo 1955. (v. s.) 


2782 EE (0) 18 

Wuson J. S. G., Problemi dello sviluppo 
economico del Commonwealth (+ West- 
minster Bank Review», London, mag- 
gio 1954). 


Se si assume come principale criterio di 
valutazione del potenziale di sviluppo il 
tasso di rendimento previsto, il Canada e 
certamente un'area piú sottosviluppata dei 
paesi dell'Asia sud-orientale. E' inesatto 
identificare la pura povertá con lo «stato 
di sottosviluppo». L’Australia è diventata 
una delle più importanti aree di investi- 
mento britannico. Meno successo hanno 
avuto gli sforzi per attrarre l’investimento 
di dollari, sebbene la Banca Mondiale ab- 
bia dato prova tangibile della propria fi- 
ducia nel futuro del paese. L’India costi- 
tuisce un settore difficile per l’investitore. 
La necessità di capitale è grandissima, ma 
vi è una notevole resistenza a tutto ciò 
che' sappia di imperialismo economico. Il 
desiderio di incoraggiare l’investimento 
dall’estero risulta perciò condizionato dal- 
la determinazione di imporre restrizioni al 
suo operare e dalla minaccia di eventuali 
nazionalizzazioni. (v. s.) 


2783 (PE) (116) 40 

Romieu J., Elementi di una politica com- 
merciale in Francia («Revue Economi- 
que», Paris, maggio 1954). 


In Francia l’efficienza del commercio qua- 
le fattore dinamico e motore della vita 
economica lascia molto a desiderare. Per 
sviluppare questa funzione essenziale, e in- 
dispensabile inquadrare la modifica del- 
l’apparato distributivo nella politica eco- 
nomica generale. In particolare, la politica 
commerciale dello Stato dovrebbe essere 
articolata sui seguenti pilastri: stabilità del- 
la moneta, lotta contro le forme di maltu- 
sianesimo, politica creditizia che stimoli le 
iniziative commerciali ed aumenti il potere 
d'acquisto dei consumatori, accurate ed ag- 
giornate informazioni sulla struttura della 
distribuzione. La legislazione francese ha 
già preso alcuni provvedimenti in armonia 


con tale indirizzo, la cui benefica influenza 
non può che essere agevolata dalla attuale 
fase favorevole della congiuntura interna- 
zionale. (G. F). 


2784 (PE) (415) 40 

Kravis I. B., La «escape clause» degli ac- 
cordi commerciali («The American Eco- 
nomic Review», Menasha, Wis., giugno 
1954). 


La Tariff Commission ha raccomandato 
l’invocazione della «escape clause» solo 
quando un aumento delle importazioni è 
stata la causa determinante del deteriora- 
mento delle vendite e dei profitti di un'in- 
dustria nazionale. Non ha invece favorito 
l’uso della clausola per aumentare il gra- 
do di protezione. Ciò avrebbe annullato 
l’effetto degli accordi commerciali per ri- 
durre le barriere tariffarie. Alcuni mem- 
bri della Commissione hanno però dissen- 
tito dalla posizione della maggioranza e 
hanno patrocinato una interpretazione più 
protezionista dalla clausola. Non è la pro- 
duzione di un particolare prodotto che 
dovrebbe essere protetta da un pericoloso 
aumento delle importazioni, ma il capitale 
degli imprenditori e l'occupazione dei la- 
voratori. (v. s.) 


2785 (PE) (116) 50 
Peryret H., La necessità dell’unione (« L'Eco- 
nomie », Paris, 15 luglio 1954). 


I costi francesi sono troppo elevati per- 
che gli oneri sociali e fiscali sono troppo 
forti, ma anche perchè i mercati sono trop- 
po ristretti, l'economia troppo squilibrata, 
e le responsabilità largamente ripartite fra 
il settore privato e quello pubblico. La so- 
luzione non consiste nell’alleggerire gli one- 
ri francesi. La sola soluzione è la forma- 
zione di un vasto mercato europeo che 
obbligherà gli altri paesi a portare i pro- 
pri oneri fiscali e sociali al livello di quelli 
francesi, ma obbligherà anche i produttori 
francesi, privati e pubblici, a lottare con la 
stessa tenacia dei produttori degli altri 
paesi. (v. s.) 


XII. - ISTITUTI E PROBLAMI ECONOMICI IN- 
TERNAZIONALI, 


2786 EE (0) 15 
BENHAM F., Il Piano di Colombo (« Econo- 
mica », London, maggio 1954). 
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Gli scopi del Piano di Colombo, che si 
concretano essenzialmente nell’ aumento 
del reddito pro-capite e nel miglioramento 
del basso tenore di vita, potrebbero at- 
tuarsi internamente per tre vie: tassazione 
dei più abbienti, miglioramento delle con- 
dizioni di scambio, espansione della pro- 
duzione. Questi mezzi risultano inefficienti; 
soltanto durante il boom coreano l'area del 
Piano di Colombo si e dimostrata quasi au- 
tosufficiente. Si manifesta quindi necessario 
Vintervento di capitali stranieri. L’ostacolo 
all’afflusso di tali capitali è principalmente 
dato dal loro basso e incerto rendimento. 
Il Piano di Colombo può andare incontro 
a gravi difficoltà: le riserve accumulate du- 
rante il boom coreano sono state consuma- 
te e le entrate pubbliche sono molto in- 
feriori al fabbisogno. I nuovi costi dei vari 
progetti si sono elevati specie per l'aumento 
dei salari e per gli alti prezzi delle merci 
importate. Come altrove, è difficile ridurre 
i salari. Le necessità di spese di sviluppo 
è imperativa per mantenere, se non aumen- 
tare, il tenore di vita. Alcuni governi han- 
no fatto ricorso a investimenti con presti- 
ti interni. Tali investimenti dovranno, tut- 
tavia, non superare quei limiti che, potreb- 
bero addurre inflazione. Le cifre iniziali 
del Piano sono state modificate, ma è sem- 
pre in programma che oltre la metà dei 
finanziamenti debba essere fornita da aiuti 
esteri. (1. M.) 


2787 EE (0) 15 

R. G. H., Il futuro dell’Unione Europea dei 
Pagamenti («The World Today», Lon- 
don, giugno 1954). 


I paesi creditori avevano proposto co- 
me condizione del rinnovo dell’UEP che i 
debiti pendenti da più di 18 mesi fossero 
rimborsati entro tre anni. Per la Gran Bre- 
tagna, il cui debito residuo di circa 200 mi- 
lioni di sterline risale al 1952, ciò avrebbe 
avuto gli stessi effetti finanziari della li- 
quidazione dell’Unione. Il rinnovo per un 
anno dopo il 30 giugno è stato concordato 
in linea di principio. I paesi debitori do- 
vrebbero effettuare parziali liquidazioni in 
contanti. Una notevole parte del debito re- 
siduo dovrebbe essere consolidata. Parte 
delle risorse di riserva dell’Unione (possi- 
bilmente 160 milioni di dollari) dovrebbe 
essere distribuita ai paesi creditori. La li- 
bera convertibilità in oro delle monete dei 


paesi dell'Europa occidentale renderebbe 
inutile l’ulteriore mantenimento dell’Unio- 
ne. (v. s.) 


2788 EE (16) 60 
L’integrazione sistematica dei paesi del- 
VEst («L’Economie», Paris, 10 giugno 
1954). 


Nell’immediato dopoguerra, i paesi del- 
l'Europa orientale avevano elaborato pia- 
ni che, come quelli in atto nei paesi occi- 
dentali, tendevano a ristabilire il livello 
produttivo del tempo di pace. Si trattava 
di piani biennali o triennali. Dopo l’elimi- 
nazione degli «agrari» e l’affermarsi del 
partito comunista, la durata dei piani fu 
estesa (5-6 anni) e i principali obiettivi, 
oltre al ritorno alla produzione normale, 
erano: la socializzazione dei mezzi di pro- 
duzione, l'integrazione di ciascun paese 
«satellite » nel blocco orientale e l’indipen- 
denza sempre più grande nei confronti dei 
paesi capitalistici. Iniziati in epoche diver- 
se, i piani non potranno giungere a ter- 
mine nello stesso anno in tutti i paesi. Se- 
condo le decisioni del « Comitato di aiuto 
economico reciproco » di Mosca, queste di- 
scordanze saranno eliminate a partire dal 
1956; in quell’anno tutti i paesi dell'Europa 
orientale, ad eccezione della Bulgaria, ini- 
zieranno i loro piani quinquennali in cor- 
rispondenza al periodo di realizzazione del 
sesto piano quinquennale sovietico 1956- 
1960. E” questo un altro passo avanti verso 
l'unificazione del blocco orientale comu- 
nista. E’ noto che, fin dal 1952, URSS ave- 
va imposto la fondazione di societá « miste » 
con la Romania, l'Ungheria e la Bulgaria, 
e fra i paesi satelliti, per lo sfruttamento 
in comune delle industrie «chiave». 

(m. P.) 
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DupInsKIJ, I, Due direzioni nello svilup- 
po dell’economia mondiale («Pravda », 
Moskva, 8 luglio 1954). 


Nell’attuale 18* sessione ginevrina del 
Consiglio economico e sociale dell'ONU si 
inizia la discussione sul problema della 
situazione economica mondiale. Un tentati- 
vo di analizzare le tendenze generali del- 
l'economia mondiale negli ultimi tre anni è 
stato fatto nella « Rassegna » relativa, pre- 
sentata dal Segretariato dell'ONU alla Ses- 
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sione in corso del Consiglio economico e 
sociale. Questa rassegna consta di due par- 
ti, rispettivamente dedicate ai mutamenti 
verificatisi nell'economia dei paesi capita- 
listici da un lato ed in quella dell’URSS e 
paesi a democrazia progressiva dall’altro, 
nel corso del triennio 1950-1953. A prescin- 
dere dai suoi numerosi difetti, l’analisi con- 
tiene parecchi interessanti particolari atti a 
lumeggiare la tendenza dello sviluppo eco- 
nomico mondiale. Volenti o nolenti, infatti, 
i redattori della rassegna riconoscono che 
nel periodo considerato il sistema di econo- 
mia socialista ha notevolmente sorpassato 
nel suo sviluppo il sistema capitalista. Il 
dettagliato confronto stabilito nella ras- 
segna è assai eloquente: nel solo 1953 il 
reddito nazionale è aumentato in Polonia 
nella misura del 10 per cento, in Cecoslo- 
vacchia del 5, in Ungheria del 12, in Bul- 
garia del 16, nella Germania Orientale del 
6, nell’URSS del 16 per cento. Nei paesi 
europei a democrazia popolare (inclusa la 
RDT) l’aumento della produzione industria- 
le ha oscillato, nel triennio considerato, tra 
il 49 e 1'81 per cento, e nei paesi dell’Eu- 
ropa Occidentale tra lo 0 e il 14 per cento. 
Nei due maggiori paesi dei blocchi opposti, 
URSS e S.U., l'aumento della produzione 
industriale è stato nel 1953, rispetto al 1950, 
rispettivamente di 45 e di 20 per cento. 


Non resterebbe che da aggiungere, in rife- 
rimento alle prospettive per il futuro, che 
nel periodo luglio 1953-marzo 1954 la pro- 
duzione industriale statunitense ha subito 
una contrazione dell’11 per cento, mentre 
quella dell’URSS ha segnato un ulteriore 
aumento rispetto al passato. La rassegna è 
pure prodiga di dati relativi all’abbassamen- 
to subentrato nel livello di vita della po- 
polazione dei paesi capitalistici ed all’au- 
mento del costo della vita e della disoccu- 
pazione. Tra l’altro si fa osservare come 
nella prima metà del 1953 il volume fisico 
degli scambi commerciali sul mercato capi- 
talistico mondiale sia stato superiore solo 
del 2 per cento rispetto a quello del corri- 
spondente periodo del 1951, mentre il ritmo 
di sviluppo del commercio sul mercato mon- 
diale democratico popolare è stato di gran 
lunga superiore. I dati della rassegna sullo 
sviluppo degli scambi tra i due blocchi ri- 
velano come questi nel triennio considerato 
si siano mantenuti ad un livello assai più 
basso di quello anteguerra. L'attuale ses- 
sione del Consiglio economico dell’ONU si 
spera possa arrecare un contributo decisi- 
vo nell’ambito, appunto, della normalizza- 
zione degli scambi internazionali, ciò che 
varrà a stabilire finalmente rapporti di 
buon vicinato tra tutti i popoli. (M. I. A.) 


SUL SISTEMA ECONOMICO DEL KEYNES (*) 


ERIK LINDAHL 


L’affascinante ed importante volume The General Theory of 
Employment, Interest and Money (1936) di Lord Keynes non 
rimarrá probabilmente piú a lungo sul piano della discussione 
teorica. Le linee fondamentali del pensiero keynesiano sono dive- 
nute materia di libro di testo e sono in genere chiarite con 
l’ausilio di semplici modelli. 

Un nuovo modello verrá qui adottato per fini pedagogici : 
esso è stato, nei limiti del possibile, semplificato per facilitare 
la rappresentazione grafica ('). 

Il sistema si riferisce ad una economia chiusa e contiene le 
seguenti variabili macro-economiche : 


Y : reddito (netto) 

I: investimento (netto) 

S : risparmio (netto) 

W : tasso del salario (per unità) 

M : quantità di moneta 

M, : fondi liquidi conservati per fini commerciali 
(« fondi per transazione ») costante 

M: : fondi liquidi conservati per fini speculativi | 
(« fondi per speculazione ») 

N : occupazione 

P : livello medio dei prezzi 

R : livello medio dei tassi di interesse 


Queste varia- 
bili sono e- 
' spresse in mo- 


neta a valore 


(*) La Direzione di « Economia Internazionale» è grata al prof. Erik 
Lindahl per l'autorizzazione a pubblicare in italiano questo articolo già ap- 
parso nella rivista « Ekonomisk Tidskrift », vol. LV, fasc. 3, 1953, col titolo 
Om Keynes’ Ekonomiska System. 

(4) In questa discussione sono stati usati concetti dedotti dagli scritti 
di PALANDER, Keynes’ allmánna teori och dess tillimpning inom rante —-, 
multiplikator — och pristeorien (La teoria generale del Keynes e la sua 
applicazione nella teoria dell'interesse, moltiplicatore e prezzo) in « Eko- 
nomisk Tidskrift », 1942, p. 233, e di Ira O. Scorr, An Exposition of the 
Keynesian System, in « Review of Economic Studies », XIX - 1, 1950-51, 
p. 14. L’ Autore desidera ringraziare anche il Dr. Bent Hansen e il Dr. 
Racnar Benrzev per l’accurato esame di questo lavoro e per le loro preziose 


osservazioni. 
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Per la determinazione di queste dieci variabili possono essere 
impostate le seguenti dieci equazioni : 


R —R (M, (1) 
I =1(R) (2) 
do (3) 
Y =Y(S) (4) 
N =N(Y) (5) 
W = W (N) (6) 
M, = M, (Y) (7) 
M, =M-—M, (8) 
PM = M* (parametro dato) (9) 
PW — W* (parametro dato) (10) 


Questo sistema di equazioni differisce da quelli normalmente 
usati perchè i valori delle variabili, e conseguentemente le quan- 
tità di moneta, sono espressi in moneta à valore costante; le 
relazioni fra le grandezze espresse in moneta a valore corrente 
e quelle qui considerate sono rappresentate da un numero indice 
del livello generale dei prezzi (P). Questo procedimento ha il 
vantaggio di far si che le equazioni esprimenti le relazioni fra 
il livello dei tassi di interesse e i fondi per speculazione (1), 
fra Vinvestimento e il tasso di interesse (2), fra il reddito e il 
risparmio (4), fra l’occupazione ed il reddito (5), possano essere 
scritte in forma semplice senza che perdano la loro validità 
quando muta il valore della moneta. Keynes ha preferito misu- 
rare il reddito e le variabili connesse in unitá di salario, cioé 
considerando il salario medio per l’unità di lavoro che serve a 
misurare l’occupazione totale. E”, però, dubbio che questo più 
complicato metodo di riduzione dia migliori risultati (*). Inoltre, 
il Keynes e i suoi discepoli non misurano la quantità fisica di 
moneta in unità di salario benchè la famosa funzione di liquidità 
— che è l'inverso della funzione dell'interesse (1) sopra ricor- 
data — abbia un significato più generale quando si tenga conto 
di possibili cambiamenti del potere d’acquisto della moneta. 


(*) Of. ALvin H. Hansen, A Guide to Keynes, New York 1953, p. 44: 
« Keynes’ analysis could have proceeded quite as well had he adopted the 
price index as his deflator instead of his wage unit ... Fundamentally the 
matter is of no great consequence. On balance Keynes’ readers would 
probably have preferred constant-value dollars to constant-wage-unit dollars ». 
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D’altra parte, sembra logico che l’equazione (7), che fornisce la 
relazione fra fondi per transazione e reddito nazionale, sia valida 
indipendentemente dall'unitá di misura di tali grandezze. Pero, 
allo scopo di preservare la semplicitá del sistema, i fondi per 
transazione anche in questa equazione sono stati misurati in 
moneta a valore costante. 

Una digressione di natura piú formale riguarda il fatto che 
qui il reddito (4) è considerato come funzione del risparmio, 
Y (S), mentre il Keynes considera il consumo come funzione del 
reddito e determina il reddito come somma del consumo e del- 
l’investimento. Ma, dato che l’investimento è assunto uguale al 
risparmio (essendo tutte le grandezze ex-post), ciò equivale essen- 
zialmente a considerare il reddito funzione del risparmio  ('). 
Quest’ultimo tipo di relazione è stato scelto per facilitare la 
rappresentazione grafica. 

Inoltre, si può osservare che nella forma delle funzioni i 
fondi per transazione sono considerati, per amor di semplicità, 
proporzionali al reddito nazionale: M,(Y) = KY. Si suppone che 
la funzione N(Y) nell’equazione (5) sia determinata dalla tecnica 
di produzione esistente; la funzione inversa Y(N) indica come 
aumenta il volume totale della produzione all’aumentare della 
occupazione. La funzione W(N) nell’equazione (6) è opportuna- 
mente considerata come la derivata prima della funzione ora 
ricordata, Lea ; cioè essa fornisce la produttività mar- 
ginale del lavoro e, di conseguenza, i salari reali più elevati che 
i datori di lavoro sono disposti a pagare. Nel sistema non è stata 
inclusa alcuna funzione per l’offerta di lavoro. E” stato invece 
introdotto un parametro dato, W*, che fornisce il salario nomi- 
nale minimo che i lavoratori sono disposti ad accettare (10). Il 
volume totale del lavoro offerto può anche essere considerato 
come una quantità data: il parametro N*. Da tale costruzione 
deriva che il concetto di disoccupazione può essere considerato 
come l’eccesso di offerta di lavoro (N* — N) esistente al livello 
corrente dei salari. 


(‘) Se il consumo è indicato con C, possiamo scrivere 


Q 


= GW); Te S 
E gm 
Y =.Y:(8) 


= 
| 
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Poiché il numero delle equazioni é uguale al numero delle 
incognite, queste potranno essere determinate purché le fun- 
zioni date abbiano una forma e i parametri assumano valori 
tali da rendere possibile una soluzione (’). 

A riguardo di quest’ultimo punto é bene rilevare che la quan- 
titá di moneta (M) e i salari monetari (W) sono parametri i cui 
valori non sono stati adattati l’un l’altro. Pud sembrare strano 
basare un sistema teorico su tali ipotesi, ma si dimostra facil- 
mente che esse sono di fondamentale importanza per la costru- 


(*) Alcune citazioni dal ben noto capitolo 18, in cui il Keynes dá una 
sintesi della propria teoria, possono dimostrare che il sistema di equazioni 
qui considerato concorda con la linea di pensiero del Keynes, anche se pre- 
senta qualche divergenza formale dal suo sistema. Il Keynes distingue fra 
« fattori dati», i cui cambiamenti possono essere trascurati in questo con- 
fronto, « variabili indipendenti e « variabili dipendenti », e li definisce come 
segue: 

« We take as given the existing skill and quantity of available labour, 
the existing quality and quantity of available equipment, the existing technique, 
the degree of competition, the tastes and habits of the consumer, the disutility 
of different intensities of labour and of the activities of supervision and 
organisation, as well as the social structure including the forces, other than 
our variables set forth below, which determine the distribution of the national 
income » (p. 245). 

«Thus we can sometimes regard our ultimate independent variables as 
consisting of 1) the three fundamental psychological factors, namely, the 
psychological propensity to consume, the psychological attitude to liquidity 
and the psychological expectation of future yield from capital-assets, 2) the 
wage-unit as determined by the bargains reached between employers and 
employed and 3) the quantity of money as determined by the action of the 
central bank; so that, if we take as given the factors specified above, these 
variables determine the national income (or dividend) and the quantity of 
employment» (pp. 246-7). 

(Il professor Picou, nell’ ottimo suo volumetto Keynes’ General Theory, 
A Retrospect, London 1950, scrive a proposito dell’ultima citazione: « This 
summary statement contains, as I think, Keynes’ main and very important 
contribution to economic analysis »). 

I tre fattori psicologici corrispondono alle funzioni cui alle nostre equa- 
zioni (4), (1) e (2). I salari e Ja quantita di moneta sono considerati come 
grandezze determinate da circostanze al di fuori del sistema e possono 
perció essere introdotti come parametri (10 e 9) come qui é stato fatto. Le 
nostre funzioni di produttività (5 e 6) rientrano fra i « fattori dati» del 
Keynes e ciò è anche per il nostro parametro N*, l'offerta di lavoro. Il Keynes 
immagina la curva dell’offerta di lavoro elastica fino ad un certo punto ed 
è l’offerta in questo punto che noi abbiamo preso come parametro. 
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zione generale degli equilibri di sotto occupazione del Keynes. 
Poichè la disoccupazione è condizionata da una certa Spropor- 
zione fra la frazione M*/W* e le funzioni del sistema, il valore 
della summenzionata frazione alle funzioni date è troppo pic- 
colo (*). Se la quantità di moneta viene aumentata in rapporto 
al salario monetario mentre le funzioni restano immutate, si 
perviene a posizioni di equilibrio caratterizzate da occupazione 
crescente. Ad un certo rapporto fra i due parametri, il risultato 
è la piena occupazione e un ulteriore aumento conduce ad una 
posizione di «sovra» occupazione. Se vengono introdotti con- 
trolli fisici di tipi diversi (inflazione repressa), le ultime posi- 


Sotto 
occupazione 


Disoccupazione 
"NON 


Plena 
occupazione 
(N*-N=0) 


ES] 


Sovra 
Occupa ZIONE 


Figura 1 


zioni potrebbero anche essere designate come equilibri. Questo 
ragionamento può essere illustrato graficamente in modo sem- 
plice (figura 1). 


(') Keynes accenna talvolta che le funzioni nel sistema possono supporsi 
formate in modo da non potersi evitare la disoccupazione per quanto il valore 
del rapporto M/W sia aumentato. Se la funzione di liquidità è infinitamente 
elastica, così che un aumento della quantità di moneta non produce alcuna 
diminuzione del livello dell’interesse, o se Ja funzione dell’investimento è 
infinitamente inelastica, così che una diminuzione del tasso di interesse non 
causa maggiore investimento, un aumento della quantità di moneta in rela- 
zione al salario monetario non avrà alcun effetto sul reddito e sulla occupa- 
zione. Questi casi particolari sono stati per il momento trascurati, ma sa- 
ranno considerati più avanti. 
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Come s’é già detto, il Keynes considera principalmente casi 
im cui si determina disoccupazione: per tale motivo, in quanto 
segue supporremo che la relazione fra M* e W* sia del tipo con- 
siderato nella figura 1 ('). 

Tornando ad una più completa rappresentazione grafica della 
nostra variante semplificata del sistema keynesiano, è oppor- 
tuno usare due figure. Nella figura 2 le due grandezze date, la 


quantità di moneta (M*) e i salari monetari (W*) — la rela- 


p 


Figura 2 


zione fra Je guali si suppone corrisponda alla situazione di disoc- 
cupazione esposta nella figura 3 — sono rappresentate da due 
iperboli con un asse comune per il livello dei prezzi. Pit il livello 
dei prezzi è elevato, più sono bassi, ovviamente, la quantita di 
moneta e i salari misurati in unità reali (rispettivamente M e 
W). Siccome la diminuzione dei salari reali rende possibile una 
maggiore produzione e, conseguentemente, un maggiore reddito 
totale, il più elevato livello dei prezzi causerà, allorchè la quan- 
tità reale di moneta diminuisce, un aumento della domanda di 
moneta in unità reali, sia per fondi per transazione (corrispon- 
denti al maggior reddito reale) sia per fondi per speculazione 
(per rendere possibile il più basso livello dell’interesse necessario 
per l’accresciuto investimento e per il maggior reddito reale). 


(*) Partendo dalle equazioni precedentemente stabilite e da certe ipotesi 
circa le funzioni in queste equazioni, si può dare una determinazione mate- 
matica più esatta dell'occupazione come funzione della relazione fra M e W. 
Ma il ragionamento intuitivo del testo può essere mantenuto, anche se la 
forma non è del semplice tipo lineare supposto nella figura. 
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Il livello dei prezzi arriva ad una posizione di equilibrio quando 
le variabili M e W raggiungono valori (indicati con M’ e W’) 
che sono assunti per l’equilibrio fra le variabili rappresentato 
nella figura 3. 

Va rilevato che nella figura 3 tutti i valori sono misurati 
in unità reali. E’ opportuno prendere le mosse da un punto dove 
il livello dell’interesse (R) è determinato da una data grandezza 
della moneta inattiva (M,). Il livello dell’interesse determina a 
sua volta il valore dell’investimento (I) e allo stesso tempo il 
risparmio (S) che, per definizione, è uguale all’investimento. Il 
reddito è pure determinato perchè è legato al risparmio dalla 
relazione (Y). Un certo valore del reddito implica, però, da una 
parte una data entità di fondi per transazione (M,) e dall’altra 
una data occupazione (N). Determinata l’occupazione, conosce- 
remo anche il salario reale più elevato che i datori di lavoro 
sono disposti a pagare. Se il salario monetario richiesto dai lavo- 
ratori, il parametro W*, corrisponde al salario reale più elevato 
che i datori di lavoro sono disposti a pagare, W”, si stabilisce 
un equilibrio. Si suppone perciò che, in base al meccanismo 
illustrato nella figura 2, il livello dei prezzi raggiunga un livello 
(P’) dove è soddisfatta la condizione W*/P’=W’. Se W* cor- 
rispondesse ad un salario reale più elevato di W”, ciò significhe- 
rebbe, come si vede dalla figura, che la quantità reale di moneta 
(M) sarebbe maggiore di M”, che è uguale alla somma di M, e M,. 
Questa non è una posizione di equilibrio. Si raggiunge un equili- 
brio solo quando il livello dei prezzi sale al livello P’ e i salari 
reali e la quantità reale di moneta diminuiscono corrisponden- 
temente. 

Se i salari reali sono inferiori a W”, per raggiungere l’equi- 
librio è necessaria la flessione del livello dei prezzi. L’equilibrio 
in tal modo formato è caratterizzato da un ammontare di disoc- 
cupazione (N*-N’) corrispondente alla sproporzione fra i para- 
metri M* e W*, illustrata dalla figura 1. 

Nel costruire un equilibrio con piena occupazione è neces- 
sario supporre una relazione fra quantità di moneta e salari 
monetari diversa dalla precedente: la quantità di moneta deve 
essere maggiore in rapporto al salario monetario. Nella figura 3 le 
linee tratteggiate mostrano che si può raggiungere un equilibrio 
di piena occupazione con funzioni immutate e allo stesso livello 
dei prezzi, se si assumono una quantità di moneta più elevata 
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e un livello dei salari più basso ('). La maggiore quantità di 
moneta é necessaria in parte perchè i fondi per speculazione 
devono essere aumentati per rendere possibile un più basso tasso 
di interesse e, quindi, un maggiore investimento, e in parte per- 
che sono richiesti fondi per transazione più abbondanti per lo 
scambio dell’accresciuto reddito nazionale. D'altra parte, il più 
basso livello dei salari è condizionato dal fatto che la produtti- 
vità marginale del lavoro diminuisce con l’aumento dell’occu- 
pazione. Dal punto di vista tradizionale questo risultato non 
sembra sensazionale. E” vero che il Keynes insisteva che il rap- 
porto di causa ad effetto si muove dall’accresciuta quantità di 
moneta verso la maggiore occupazione e il più basso salario reale 
per il tramite di una diminuzione del tasso di interesse e di 
accresciuti investimenti, e non mella direzione opposta che sa- 
rebbe, forse, più in armonia con la teoria tradizionale. Ma, dato 
che stiamo discutendo un equilibrio con interdipendenza simultanea 
delle diverse grandezze, la distinzione sembra piuttosto artificiosa. 

Se abbandoniamo l’ipotesi di un immutato livello dei prezzi 
e supponiamo invece che sia immutata la quantità di moneta, 
un equilibrio di piena occupazione presuppone una corrispon- 
dente maggiore diminuzione dei salari monetari e una diminu- 
zione del livello dei prezzi alquanto più piccola. Se supponiamo 
invece che i salari monetari siano mantenuti costanti, la piena 
occupazione richiede che il livello dei prezzi sia aumentato (ciò 
che implica una flessione dei salari reali) e che la quantità di 
moneta venga accresciuta in misura corrispondente sia all’aumento 
dei fondi per transazione (a causa dell’accresciuto reddito nazionale 
dovuto all’aumentato volume della produzione e ai prezzi più 
elevati) sia all’aumento dei fondi per speculazione (dovuto al 
tasso di interesse più basso). 

A questo riguardo possiamo discutere anche il caso in cui 
la relazione fra M* e W* corrisponde ad una posizione con sovra 
occupazione (vedi figura 1), cioè il caso in cui il salario mone- 
tario richiesto dai lavoratori è inferiore a quello del livello di 
equilibrio nelle condizioni di piena occupazione. Ne può risul- 
tare, o un aumento dei salari ad un livello di equilibrio che sia 
il risultato della concorrenza tra i datori di lavoro nella richie- 
sta del lavoro, o la permanenza dei salari al livello più basso, 


(*) In base a questa ipotesi le iperboli che corrispondono a M* e w* 
sono spostate dalle posizioni che hanno nella figura 2, l’iperbole M* verso 
P alto e l’iperbole W* verso il basso. 
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quando la concorrenza fra datori di lavoro sia limitata da accordo 
volontario o da intervento governativo. Nell’ultimo caso la distri- 
buzione dei redditi è meno favorevole ai lavoratori di quel che 
sia nell’equilibrio di piena occupazione. 

Gli aspetti essenziali della teoria keynesiana vengono più 
chiaramente rilevati se si indagano le conseguenze sul reddito e 
sull’occupazione di una variazione nelle funzioni date. Suppo- 
niamo, per esempio, che la curva dell’investimento I(R) sia più 
alta che nella figura 3, ma che le altre funzioni e parametri 
restino immutati. Ne risulta un nuovo equilibrio che differisce 
dall’originale per il fatto che l’investimento, misurato in unità 
reali, è diventato maggiore, e il reddito è aumentato non solo 
dello stesso ammontare dell’investimento ma anche di un am- 
montare addizionale, così che il corrispondente aumento del 
risparmio è uguale all’aumento dell’investimento ; e per il fatto 
che l’occupazione è aumentata nella misura determinata dallo 
aumento di reddito. Una propensione all’investimento più ele- 
vata è conseguentemente vantaggiosa dal punto di vista dell’oc- 
cupazione. Ma ciò vale anche per un’elevata propensione media 
al consumo. Perchè se una parte relativamente piccola del red- 
dito è risparmiata, un maggior reddito e, conseguentemente, 
anche un più alto livello di occupazione sono necessari per assi- 
curare l’eguaglianza fra il risparmio totale e l’investimento dato. 
Ne segue anche che l’effetto sul reddito di un certo aumento nel- 
l’investimento — che può essere misurato dal moltiplicatore del- 
l’investimento del Keynes — è maggiore se la propensione margi- 
nale al consumo è relativamente alta, cioè se la propensione al 
risparmio è relativamente bassa ('). Se partiamo da una posi- 
zione di disoccupazione, si può affermare che un certo aumento 
della propensione all’investimento in rapporto alla propensione 


(') Poichè si suppone che l’investimento sia uguale al risparmio e che 
il risparmio sia uguale al reddito meno il consumo, la relazione fra il mol- 
tiplicatore dell'investimento, AY/AI, e la propensione marginale al consumo, 
AC/AY, può scriversi nel modo seguente: 


SI 650 od 


AY 


Se, per esempio, la propensione al consumo è uguale a 0,9 il moltipli- 
catore sarà 10. Col tendere della propensione al consumo al valore 1 il 
valore del moltiplicatore tende all’infinito. 
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al risparmio — restando immutati gli altri parametri e funzioni 
— conduce ad un nuovo equilibrio, con reddito ed occupazione 
a un livello tale da eliminare la disoccupazione. Il punto prin- 
cipale della teoria keynesiana risiede probabilmente nel fatto 
che la disoccupazione avutasi in Inghilterra e in altri paesi nel 
periodo 1930-40 è stata fondamentalmente causata da una pro- 
pensione all’investimento divenuta troppo piccola in rapporto 
alla propensione al risparmio ('). 


II 


Prima di procedere ad un più attento esame della costruzione 
keynesiana dobbiamo risolvere due problemi metodologici. Il primo 
riguarda i limiti entro i quali le configurazioni studiate dal 
Keynes possono essere considerate di equilibrio. 

Il concetto di equilibrio si applica più agevolmente alle con- 
dizioni stazionarie, quando, cioè, quello che accade durante un 
periodo si ripete senza variazioni durante i periodi successivi. 
La ripetizione è spiegata dal fatto che la fase iniziale di ciascun 
periodo è tale da causare una certa fase finale, tale cioè da con- 
durre ad una fase iniziale per il periodo successivo uguale a 
quella del primo periodo. Benchè il rapporto di causa ad' effetto 
corra in una direzione soltanto, è opportuno, determinando le 
condizioni di equilibrio, operare come se una connessione reci- 
proca esistesse fra le fasi iniziale e finale di ciascun periodo. 
Questo giustifica i sistemi di equazioni simultanee (senza varia- 
bili date), usati nella costruzione di tali (reiterati) processi. 

Sembra anche ragionevole postulare una interdipendenza fra 
le variabili che entrano in un sistema economico, nel caso di 
determinazione delle condizioni per processi correttamente anti- 


(*) E stato precedentemente rilevato che la disoccupazione generata dal 
sistema keynesiano (nella sua formulazione generale) é condizionata da una 
sproporzione fra i parametri dati (M/W) e le funzioni date. Si puó natural- 
mente discutere se la responsabilità della mancanza di assestamento, e perció 
della disoccupazione, debba essere imputata ai parametri o alle funzioni. 
Keynes stesso sembra essere piú incline a risolvere la questione in direzione 
di quest ultime: il difetto è nelle funzioni dell’ investimento e del risparmio. 
Ma è anche possibile sostenere che la colpa è dei parametri — la quantità 
di moneta e i salari monetari. Anche quando le funzioni ricordate abbiano 
una forma sfavorevole alla piena occupazione, la disoccupazione può essere 
evitata se Je politiche monetaria e salariale sono sufficientemente adattate 


ad esse. 
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cipati. Queste condizioni ritraggono il fatto che gli individui 
hanno aspettative del futuro e operano nei modi necessari affin- 
ché le loro aspettative si realizzino. Ne consegue che l’interdi- 
pendenza fra le grandezze presenti e future è, in questo caso, 
condizionata dal fatto che le seconde influiscono sulle prime, 
attraverso le anticipazioni corrette. 

Se caratterizziamo anche tali sviluppi come processi di equi- 
librio, allarghiamo il concetto di equilibrio fino a includere anche 
sistemi economici che descrivono mutamenti nel tempo e in cui 
i mutamenti che hanno luogo da periodo a periodo non causano 
alcuna interruzione, ma sono, al contrario, un’espressione del 
continuo adattamento delle variabili l’una allaltra. La somi- 
glianza con il caso precedente risiede nel fatto che anche qui si 
può usare un sistema di equazioni simultanee. In questo caso, 
però, esse includono valori dati delle variabili entro l’orizzonte 
temporale considerato (’). 

Nella costruzione di questi processi di equilibrio non è 

necessario presumere una perfetta previsione, nel senso che tutti 
i soggetti economici anticipino l’effettivo sviluppo con piena cer- 
tezza. E” sufficiente presumere che i soggetti economici che 
hanno un’influenza determinante nei rispettivi mercati abbiano 
previsto l’effettivo sviluppo come il più probabile di varie pos- 
sibilità, nel qual caso sia la loro pianificazione sia le loro azioni 
sono influenzate in una certa misura dalla presenza di incertezza 
(il fattore rischio). Inoltre, non è necessario supporre che le 
anticipazioni debbano essere esatte per un lungo periodo a venire. 
Ma il precedente andamento dello sviluppo deve essere stato tale 
da aver prodotto anticipazioni corrette per il periodo conside- 
rato. Lo sviluppo deve, conseguentemente, essere così stabile che, 
trascurando fattori esogeni, non causi alcuna grande sorpresa 
nel prossimo futuro (’). 
(*) Cf. il mio Studies in the Theory of Money and Capital, parte 3, 
The Place of Capital in the Theory of Price e cf. anche Erik LunpBRRG, 
Om begreppet ekonomisk jámvikt (Sul concetto di equilibibrio economico) 
in « Ekonomisk Tidskrift », 1930, p. 133. Per una introduzione alla discus- 
sione moderna, che in sostanza non sembra aver progredito, vedi: SAMUELSON, 
Foundations of Economic Analysis, 1947, p. 311. 

(?) Il termine «equilibrio mobile » (moving equilibrium) sembra essere 
applicabile in primo luogo a tali processi di equilibrio. Potrebbe perd essere 
esteso a comprendere anche processi che possono essere caratterizzati come 
«equilibri saltuari » (jumping equilibria), dove l’equilibrio prevale durante 
ogni periodo, ma variazioni discontinue (causate da fattori esogeni) si veri- 
ficano alle volte al confine fra due periodi. 


Sul sistema economico del Keynes 693 


"REPERITI a 


La teoria del Keynes non fa alcun riferimento a equilibri 
stazionari, ma, d’altra parte, rivela i propri limiti nel trattare 
tali posizioni. Com’é noto, secondo Keynes, la disoccupazione 
è determinata da una propensione al risparmio troppo grande in 
rapporto alla propensione all'investimento; egli suppone inoltre 
che risparmio ed investimento siano sempre positivi nelle con- 
figurazioni da lui considerate. Perciò, difficilmente possiamo pen- 
sare che tali posizioni restino completamente invariate da pe- 
riodo a periodo. La continua accumulazione di capitale dovrebbe 
condurre ad un successivo spostamento delle curve del reddito 
e dell'investimento : questo spostamento deve, in qualche misura, 
influenzare i valori di tutte le variabili. 

Se desideriamo chiamare equilibri le configurazioni costruite 
dal Keynes, dobbiamo esaminare la possibilità di applicare il 
concetto di equilibrio nel significato più ampio, che è stato ap- 
punto ricordato nella discussione dei processi con anticipazioni 
corrette. Diviene allora evidente che le costruzioni keynesiane 
difficilmente possono essere interpretate in modo razionale, a 
meno che non si supponga che i soggetti economici basino le 
proprie azioni su una corretta (anche se non proprio certa) aspet- 
tativa di ciò che accadrà durante il periodo. Come potrebbe altri- 
menti essere postulata una relazione fra le variabili durante il 
periodo? Esaminando il sistema semplificato di equazioni che è 
stato considerato nella parte precedente, si può osservare che la 
grandezza dei fondi per speculazione influenza il tasso di inte- 
resse che, attraverso l’investimento, influenza il reddito, che a 
sua volta influenza i fondi per speculazione attraverso i fondi 
per transazione. Il circolo si spezza più facilmente supponendo 
che il tasso di interesse sia originalmente fissato ad un livello 
tale che il risultato sia il rapporto fra i due tipi di fondi neces- 
sario per l’equilibrio ('). Ancor più significativa, da un punto 
di vista metodologico, è la connessione reciproca fra consumo 
e reddito, che costituisce una parte importantissima della teo- 
ria keynesiana. Se i consumatori progettano di spendere una 
certa frazione del proprio reddito durante il periodo, ma il red- 


(1) Si suppone qui che la banca centrale, che può esercitare un' influenza 
determinante sul tasso di interesse, giudichi correttamente la situazione, e 
che gli altri partecipanti al mercato dei capitali abbiano pure fatto anticipa- 
zioni corrette, quantunque la pura esistenza dei fondi per speculazione indichi 
qualche incertezza, in quanto che un aumento del livello dell'interesse non 


è considerato impossibile. 
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dito è determinato solo dopo che gli acquisti per il consumo 
sono finiti, la sola possibilità di evitare la distinzione fra il 
reddito previsto, che è la base dei piani di consumo, e il red- 
dito realizzato, che è il risultato dell’esecuzione dei piani — una 
distinzione che la scuola keynesiana usa con poca simpatia — 
è di considerarli uguali, cioè di supporre implicitamente che gli 
individui prevedano correttamente i propri redditi (’). 

Di conseguenza, possiamo dire che le costruzioni del Keynes 
riguardano configurazioni di equilibrio, posto che il concetto di 
equilibrio possa essere applicato a processi correttamente anti- 
cipati. Se ammettiamo che la teoria statica concerne la deter- 
minazione delle condizioni per gli equilibri o per i processi di 
equilibrio, anche la teoria keynesiana può essere chiamata statica. 

Più importante è, in linea di principio, l’altra questione che 
sarà qui considerata. Essa riguarda la forma delle funzioni che 
il Keynes usa per determinare il valore delle variabili che en- 
trano nel suo sistema. Una difficoltà che non è sempre conside- 


x 


rata adeguatamente è che la reazione di una variabile ad una 
supposta variazione di un’altra variabile è spesso differente in 
periodo breve e im periodo lungo. Se il fattore tempo non è stato 
inserito nella funzione, si possono ottenere funzioni diverse, 
variando l’ipotesi relativa al tempo intercorrente fra l’azione e 
la reazione. Solo certi tipi di queste funzioni sono applicabili 
nella teoria statica e, perciò, il carattere della teoria dipende 
dalla specie di funzione usata. 

Il ragionamento può essere chiarito meglio con un esempio. 
Supponiamo che in un equilibrio del tipo keynesiano il tasso di 
interesse sia abbassato dalla posizione R’ alla posizione R” e 
che si debba esaminare l’effetto di questa flessione sull’ammon- 
tare dell’investimento. Sembra allora probabile che, prima che 
i piani siano stati adattati alla nuova posizione e prima che si 
sappia se la diminuzione del tasso di interesse sia temporanea 
o permanente, l’aumento dell’investimento sia relativamente pic- 
colo. Nella figura 4 si è supposto che durante questo primo breve 
periodo l’investimento sia aumentato soltanto da I! a I. Per 


(*) Da un più accurato esame risulta così evidente che l'equazione cen- 
trale del Keynes (vedi nota 1 p. 683) Y = C(Y) + I può essere divisa in due 
funzioni (indicando con Y, il reddito previsto): 


Y =.0(Y.).+ 1 
MS Ye 


0 
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determinare l’aumento dell'investimento possiamo usare una fun- 
zione che riferisca le immediate reazioni degli imprenditori ai 
vari livelli di interesse al tempo t, (la curva corta ripida). Quando 
sembrerà che il nuovo tasso di interesse sia permanente gli im- 
prenditori troveranno probabilmente conveniente aumentare suc- 
cessivamente i propri investimenti per unità di tempo, prima fino 
a II, poi fino a IV, ecc. Questo processo di espansione si può 
considerare terminato al tempo tn, quando l’investimento per 
unità di tempo raggiunge il valore I", un valore che si può pre- 
vedere rimanga successivamente stabile ('). (Per facilitare la 
discussione che segue si suppone che a questo punto sia stato 


el li AA / 
Figura 4 


raggiunto un muovo equilibrio, la quale cosa implica che anche 
i valori delle altre variabili si siano adeguati al più basso livello 
di interesse). Si può rilevare dalla figura che i successivi au- 
menti dell’investimento sono una conseguenza dello spostamento 
delle funzioni di investimento di periodo breve (le curve corte 
ripide) fino al tempo t,. La curva corta al tempo t, indica che 
quando il tasso di interesse à abbassato da R’ a R” gli impren- 
ditori investono l’ammontare I! se il tasso di interesse è man- 
tenuto immutato durante il periodo, ma quando si verifica un 
nuovo mutamento dell’interesse essi sono in questa posizione 


(1) Si è accennato sopra che è prevedibile che il continuo aumento di 
capitale possa, ceteris paribus, abbassare in qualche misura la propensione 
all’investimento. Ma nell’ambito degli orizzonti temporali qui considerati, 
si può supporre che questa modificazione di I" sia trascuraoile in relazione 
allo spostamento da I! a In. 
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pronti ad adattare immediatamente i propri investimenti nel 
modo indicato. Le curve corte ai tempi t, e ¢, possono essere 
considerate in modo simile. 

Indipendentemente da queste funzioni di investimento di 
periodo breve, le quali, come dimostrato, forniscono le rea- 
zioni immediate in qualsiasi data posizione, possiamo formare 
altre funzioni che mostrino come un mutamento del tasso di 
interesse influenzi la misura dell’investimento per unità di tempo, 
quando un certo periodo di tempo è trascorso. La linea tratteg- 
giata che nella figura unisce le posizioni I! e I'Y può così essere 
presa come esempio di una funzione che mostra come una varia- 
zione del tasso di interesse influenza l’investimento per unità di 
tempo dopo che il tempo t.-t è passato. Inoltre, è anche possibile 
stabilire una funzione che dimostri come in periodo lungo l’inve- 
stimento si adegui al livello dell’interesse. Questa funzione è stata 
indicata nella figura dalla linea che unisce le posizioni I! e I”. 

La statica comparativa consiste in un confronto fra diversi 
processi di equilibrio e in una spiegazione delle divergenze fra 
essi, cominciando con le differenze fra i parametri e le funzioni 
presi come dati nei rispettivi sistemi di equazioni simultanee. 
Nella statica comparativa possiamo ovviamente usare soltanto 
funzioni di periodo lungo e, inoltre, solo quelle di un certo tipo : 
tutti i valori delle variabili devono riferirsi a condizioni stazio- 
narie o correttamente anticipate, perchè altrimenti non abbiamo 
diritto a postulare una relazione di interdipendenza fra essi. 
Funzioni di questo tipo potrebbero essere designate come fun- 
zioni statiche di periodo lungo. (Nella figura 4 la curva lunga è, 
come è stato detto prima, un esempio di queste funzioni). In 
un’altra parte della teoria possiamo studiare il carattere di un 
dato equilibrio, per esempio sotto quali aspetti esso è stabile od 
instabile, esaminando le reazioni immediate a certi supposti 
mutamenti. Naturalmente in questo caso dovrebbero essere usate 
funzioni di periodo breve, ma solo quelle che si riferiscono 
all’equilibrio in questione. Esse potrebbero essere chiamate fun- 
zioni statiche di periodo breve. (Nella figura esse sono rappre- 
sentate dalle curve ripide che si riferiscono ai tempi t, e t,). 

Partendo da questa importante distinzione fra funzioni sta- 
tiche di periodo lungo e di periodo breve, che nella precedente 
teoria statica era di regola dimenticata dato che era trascurato 
l’elemento tempo, si può sostenere che i sistemi di equazioni 
simultanee di tipo keynesiano possono essere di due specie diverse: 

1) Sistemi di funzioni statiche di periodo lungo, i quali 
permettono di applicare i metodi della statica comparativa. Da 


Sul sistema economico del Keynes 697 
pm A 


un sistema di questo tipo si pud vedere quale equilibrio corri- 
sponda alle ipotesi fatte a riguardo dei parametri e delle fun- 
zioni e come l’equilibrio muti al variare di tali ipotesi. Tuttavia 
non è possibile trarre alcuna precisa conclusione dal sistema a 
riguardo dell’effetto immediato di una supposta variazione dei 
parametri o delle funzioni. 

2) Sistemi di funzioni statiche di periodo breve che pos- 
sono essere usati soltanto in uno studio delle direzioni dei movi- 
menti causati da un supposto mutamento dei parametri o delle 
funzioni mella situazione di equilibrio a cui il sistema si rife- 
risce. Con questo tipo di sistema noi dobbiamo partire da un 
equilibrio (che può essere determinato in base al metodo sopra 
ricordato) e scegliere le funzioni di periodo breve che sono 
valide in tale posizione. La situazione di equilibrio è perciò fon- 
damentale in relazione alle funzioni. Se l’equilibrio viene scon- 
volto, per esempio con una variazione dei parametri, le funzioni 
saranno successivamente modificate in grado maggiore o mi- 
nore ('). In questo caso un nuovo equilibrio non può essere 
costruito con l’aiuto dell’originale sistema di funzioni. Ma que- 
sto sistema è un buon punto di partenza per la determinazione 
del processo dinamico che è causato dalla perturbazione dell’equi- 
librio e che in alcuni casi può muoversi verso un nuovo equilibrio. 

Questi due tipi di sistemi di equilibrio mostrano da un punto 
di vista formale importanti somiglianze: i sistemi di equazioni 
possono essere costruiti nello stesso modo; la loro soluzione rap- 
presenta in entrambi i casi posizioni di equilibrio; e se i sistemi 
sono correlati, l’equilibrio di periodo lungo è identico all’equi- 
librio di periodo breve. E” perciò importante osservare che i due 
sistemi hanno proprietà così fondamentalmente differenti da ser- 
vire a fini completamente diversi: il sistema di periodo lungo 
per determinare le condizioni per un equilibrio e il sistema di 
periodo breve per determinare le direzioni del movimento da un 
equilibrio. Ne consegue che i sistemi sono utilmente complemen- 
tari l’un l’altro, ed entrambi hanno il proprio posto in una 
struttura teoretica razionale. E” però evidente che essa dovrebbe 
contenere anche parti di congiunzione di carattere dinamico, 
poichè non è di grande utilità conoscere le condizioni e le pro- 
prietà di un equilibrio desiderabile se non si conoscono le pos- 


sibili vie che ad esso conducono. 


(*) La figura 4 mostra come la funzione di investimento di periodo breve 
riferentesi all’ equilibrio originale successivamente si sposti dopo la flessione 


del tasso di interesse a é,. 
45 
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E’ da porre in rilievo il fatto che, di regola, la scuola keyne- 
siana non è stata consapevole della distinzione che abbiamo qui 
tentato di chiarire, o, in ogni caso, non ha attribuito ad essa 
grande importanza. Il procedimento da essa seguito sembra com- 
binare frequentemente nello stesso sistema alcune funzioni di 
periodo breve (generalmente le funzioni dell’interesse e dell’in- 
vestimento) e alcune funzioni di periodo lungo (specialmente l’im- 
portante funzione del consumo o, secondo la formulazione qui 
adottata, il reddito come funzione del risparmio). Partendo da 
questo sistema misto, di scarso valore per l’analisi e comunque 
di difficile uso, vengono tratte conclusioni alle volte concernenti 
le condizioni per diversi equilibri (ciò che presuppone un sistema 
puramente di periodo lungo) ed alle volte concernenti le dire- 
zioni di movimento da posizioni date (ciò che presuppone solo 
funzioni di periodo breve). Tali conclusioni sono naturalmente 
più o meno discutibili. Questa critica riguarda particolarmente 
i numerosi meno accorti seguaci del Keynes, i quali hanno inter- 
pretato ed illustrato le idee del Maestro senza le molte riserve 
che egli stesso aveva presentato, con il suo profondo senso 
realistico. 

In quanto segue delineeremo le conseguenze che, per le 
costruzioni keynesiane, derivano dal fare una chiara distinzione 
fra funzioni statiche di periodo lungo e funzioni statiche di 
periodo breve. 


III 


Quando nella prima parte di questo articolo è stato fatto un 
tentativo di dare una rappresentazione facilmente comprensibile 
del sistema keynesiano, si è supposto che il sistema fosse del 
tipo di periodo lungo che viene usato nella statica compa- 
rativa per la determinazione degli equilibri. In tale occasione 
non si è discusso se le ipotesi fondamentali del sistema a riguardo 
dei parametri e delle funzioni fossero coerenti con quella suppo- 
sizione. Discuteremo ora, da diversi punti di vista, tale questione 
e la possibilità di certe modifiche nella costruzione del sistema. 

Un’ipotesi importante, decisiva per la costruzione dell’intero 
sistema, è che i salari monetari, e non i salari reali, siano un 
parametro dato ('). Tale ipotesi è innegabilmente giustificata in 

(*) Il Keynes ammette (General Theory, p. 29) che il salario reale non 
può essere inferiore al livello corrispondente alla « disutilità marginale del 


lavoro », ma questa ipotesi non pare abbia influenzato in grande misura le 
formulazioni del suo sistema generale. 
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un sistema di periodo breve usato per uno studio delle reazioni 
immediate in una certa posizione. Come altri soggetti economici, 
i lavoratori sono in una certa misura afferrati dalla «illusione 
monetaria»: un certo beneficio in denaro ha spesso maggior peso 
dello stesso beneficio che potrebbe esser tratto da più bassi prezzi 
dei beni di consumo, e la resistenza contro una diminuzione dei 
salari reali attuata con una riduzione dei salari monetari è gene- 
ralmente più forte di quella contro una diminuzione causata da 
un costo della vita più elevato. Ma questo non deve far trarre la 
conclusione che i lavoratori siano, anche a lungo andare, insen- 
sibili alle variazioni dei salari reali, dati certi salari monetari, 
come è supposto nel sistema keynesiano, nella sua forma usuale. 
In ogni caso è stato provato che durante gli ultimi anni di 
inflazione, quando l’aumento del costo della vita ha quasi sem- 
pre provocato richieste compensative di salari, lo scopo finale dei 
lavoratori è stato quello di mantenere un certo livello di salari 
reali. Non è però stato negato che i salari monetari si sono di 
regola mostrati inflessibili nell’altra direzione, e che non man- 
cano gli esempi delle difficoltà di diminuire i salari monetari 
per adeguarli ad un livello dei prezzi in discesa. Ma nella costru- 
zione di un equilibrio statico che debba essere mantenuto per 
diversi periodi, durante i quali i lavoratori avranno certamente 
tempo di rendersi conto della relazione fra salari monetari e 
salari reali, sembra più razionale trattare dapprima il caso in 
cui i salari reali sono dati. 

Esaminiamo perciò le conseguenze per il sistema del fatto 
che nel sistema di equazioni precedentemente considerato, l’equa- 


zione (10) — che mostra che i salari monetari sono un para- 
metro (PW = W*) — venga sostituita da una nuova equazione 
WET (11) 


che mostra che i salari reali sono dati, mentre le altre ipotesi 
restano momentaneamente immutate. Supponiamo anche che dato 
un certo salario reale — che possiamo considerare garantito da 
un indice inserito come clausola nell’accordo salariale, o, anche, 
come in Australia e nella Nuova Zelanda, regolato dalla legge — 
sia disponibile lo stesso ammontare di forze di lavoro (N*) del 
caso precedente con un certo salario monetario. 

Ritornando alla figura 3, dove tutti i valori sono stati 
espressi in unità reali, e supponendo che W’ rappresenti il salario 
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reale dato (W*) (*), troviamo che questa linea interseca la curva 
W (N) — che indica i salari reali pin elevati che gli imprendi- 
tori sono disposti a pagare ai vari livelli di occupazione — in un 
punto dove l’occupazione è limitata ad N’ ed esiste una certa 
disoccupazione (N*-N’). Dobbiamo ora vedere che cosa effettiva- 
mente significhi questo punto di intersezione. Dal punto di vista 
della «teoria classica)» esso rappresenta indubbiamente l’equili- 
brio nel mercato del lavoro. Potrebbe il Keynes arrivare a qual- 
che altro risultato in base ai suoi punti di partenza? Nel suo 
sistema la domanda di lavoro non è funzione dei salari, ma del 
reddito nazionale reale, che, come somma del consumo e del- 
l’investimento, è determinato dalla funzione del consumo (o del 
risparmio), dalla funzione dell’investimento, dalla funzione del- 
l'interesse, e dalla ripartizione della quantità di moneta data 
in fondi per transazione e in fondi per speculazione. Solo quando 
determiniamo la relazione fra queste due specie di fondi, il sala- 
rio monetario entra nel quadro, poichè il volume dei fondi per 
transazione dipende dal livello dei prezzi e quindi il salario mone- 
tario è uno dei fattori determinanti. Se il salario monetario non 
fosse dato, il livello dei prezzi potrebbe avere qualsiasi altezza 
entro i limiti determinati dalle possibili redistribuzioni fra le 
due specie di fondi. Analogamente, sarebbero state possibili posi- 
zioni diverse del tasso di interesse e dell’investimento e conse- 
guentemente anche livelli diversi di reddito e di occupazione. 
La connessione fra il livello dei salari e l’occupazione diventa in 
tale modo meno diretta che nella teoria classica. Ma tutta la 
costruzione poggia sul fatto che il salario monetario è dato. 
Se invece si introduce nel sistema il salario reale come para- 
metro, sembra difficile evitare la conseguenza che l’occupazione 
è immediatamente determinata dal livello dei salari, anche se la 
determinazione ha luogo nell’ambito di un sistema di equazioni 
simultanee. 

Se dapprima consideriamo una posizione con occupazione più 
elevata di N”, che corrisponde al salario reale W’ dato, si può 
asserire che in tale caso non si ha una configurazione di equi- 


(*) Questa curva può anche essere considerata come una curva di offerta 
di lavoro che conduce orizzontalmente alla posizione di occupazione N*, dove 
essa sale verticalmente. Come nel caso in cui l'offerta di lavoro era supposta 
funzione del salario monetario, abbiamo preferito questa costruzione più sem- 
plice a quella usuale con l’offerta di lavoro considerata come funzione con- 
tinuamente crescente del reddito, con un possibile ripiegamento della curva 
nelle posizioni più elevate. 
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librio. Si pud supporre che gli imprenditori, che in tali casi si 
considerano decurtati della produzione marginale, tentino di com- 
pensare ció con prezzi più elevati. Ma dato che in base all'ipo- 
tesi della costanza del salario reale i salari monetari seguono 
nel rialzo, si avrá un movimento inflazionario, che aumenterà la 
domanda di fondi per transazione e diminuirá cosi i fondi per 
speculazione, con conseguente aumento del livello dell’interesse. 
Ne risulterà che l'investimento e il reddito totale diminuiranno 
e l’occupazione decrescerá, per divenire forse più bassa di N’. 
Ma neppure le posizioni con occupazione inferiore a N’ sembra 
rappresentino un equilibrio reale. La produzione é ora ad un livello 
più basso di prima, mentre, nello stesso tempo, il livello dei prezzi 
e i salari tendono al ribasso. Da ció segue una riduzione dei fondi 
per transazione e un aumento dei fondi per speculazione, che a loro 
volta causano una flessione del tasso di interesse e un aumento 
dell’investimento. Attraverso questo processo la posizione è di 
muovo spostata nella direzione di un reddito maggiore e di una 
occupazione più elevata. Anche tenendo conto del punto di par- 
tenza del Keynes si giunge necessariamente alla conclusione che 
la configurazione di equilibrio deve coincidere con il punto di 
intersezione delle due curve, una delle quali rappresenta il salario 
reale più elevato che gli imprenditori sono disposti a pagare 
(la curva W(N)), e l’altra (la linea W”), il salario reale più 
basso che i lavoratori sono disposti ad accettare ai diversi livelli 
di occupazione. La breve trattazione che il Keynes stesso ha dato 
non sembra contraddire questa interpretazione della sua teoria (*). 


(‘) Cf. General Theory, p. 269: «If, as in Australia, an attempt were 
made to fix real wages by legislation, then there would be a certain level of 
employment corresponding to that level of real wages; and the actual level 
of employment would, in a closed system, oscillate violently between that 
level and no employment at all, according as the rate of interest was or was 
not below the rate compatible with that level; whilst prices would be in 
unstable equilibrium when investment was at the critical level, racing to 
zero whenever investment was below it, and to infinity whenever it was 
above it. The element of stability would have to be found, if at all, in the 
factors controlling the quantity of money being so determined that there 
always existed some level of money-wages at which the quantity of money 
would be such as to establish a relation between the rate of interest and 
the marginal efficiency of capital which would maintain investment at the 
critical level. In this event employment would be constant (at the level 
appropriate to the legal real wage) with money-wages and prices fluctuating 
rapidly in the degree just necessary to maintain this rate of investment at 
the appropriate figure ». Da ciò è evidente che il Keynes costruisce l’equi- 
librio a salari reali costanti nello stesso modo qui adottato, quantunque egli 
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Siccome il salario reale sostituisce il salario monetario come 
parametro, la teoria del Keynes diventa molto simile a quella 
classica, secondo la quale il punto di intersezione fra le curve 
sopra ricordate rappresenta l’equilibrio nel mercato del lavoro. 
Secondo entrambe le teorie, salari reali piú bassi renderebbero 
possibile un’occupazione più elevata. E in entrambi i sistemi 
l’effettiva quantità di moneta (M*) non ha altra funzione che 
quella di determinare, insieme con altri fattori, il livello assoluto 
dei prezzi, per mezzo della formula P = M*/M (cf. l’equa- 
zione (9)) nel sistema del Keynes, e per mezzo di relazioni 
simili nel sistema classico. 

LAWRENCE R. KLEIN che ha dato al suo volume sul Keynes, 
d’altronde molto istruttivo, il titolo The Keynesian Revolution 
(1947), e che si è preoccupato di far risaltare le caratteristiche 
distintive del sistema keynesiano, ha tentato di sostenere la tesi 
che dalle ipotesi del Keynes è possibile arrivare ad un equilibrio 
diverso da quello tradizionale, anche se si suppone che l’offerta 
di lavoro sia determinata dai salari reali (*). Egli prende però 
le mosse dalla speciale variante della teoria, secondo la quale 
la disoccupazione in una data configurazione non può essere eli- 
minata da una riduzione del salario reale perchè la funzione di 
investimento I(R) è troppo inelastica, e/o la funzione di liquidità 
M,(R) è troppo elastica. Conseguentemente, un aumento dei fondi 
per speculazione non condurrebbe ad una diminuzione del tasso di 
interesse, e anche se dovesse verificarsi una diminuzione del tasso 
d’interesse il risultato non sarebbe un aumento dell’investimento. 


ritenga questa posizione estremamente instabile. Egli ha naturalmente ragione 
nell'affermare che la posizione è in questo caso più sensibile di quanto essa 
sia quando sono mantenuti costanti i salari monetari, poichè ogni variazione 
del livello dei prezzi riceve un effetto rafforzatore da una corrispondente va- 
riazione dei salari monetari. Ma quando l’equilibrio è stato stabilito, non 
dovrebbe essere più difficile mantenerlo di quel che sia mantenere un equi- 
librio basato su salari monetari costanti. Il passo citato dà l'impressione che 
il Keynes abbia qui applicato la sua teoria della moneta e dell’ interesse in 
modo troppo schematico. 

(*) «It hardly seems possible that Keynes could say that his major 
contribution to economic theory was to point out a money illusion on the 
part of workers as the cause of unemployment. Keynes’ real contribution, to 
repeat, has been to show that if savings are not offset by legitimate invest- 
ment outlets, failure to generate a high level of employment will follow. 
Even if the Keynesian supply curve of labour is replaced by the classical 
supply curve in terms of real wages, there remains the problem of making 
savings pass into investment ». (Ibid. p. 81). 
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Possiamo percid accettare quel reddito e quella occupazione che 
provengono dal diminuito livello di investimento, pur ricono- 
scendo che in questa configurazione si avrebbero disoccupati 
disposti a lavorare ad un salario reale inferiore a quello che gli 
imprenditori sono disposti a pagare. Questi lavoratori non pos- 
sono essere occupati perchè il loro impiego determinerebbe un 
reddito così elevato che il risparmio eccederebbe il livello corri- 
spondente alle effettive possibilità di investimento ('). 


(*) Il KLEIN spiega il suo ragionamento con un diagramma (ibid. p. 87), 
che è qui riportato in forma alquanto ampliata. Supponiamo che, dato il ca- 
rattere delle funzioni di liquidità e di investimento, il reddito reale totale 
del sistema economico non possa superare Y”. In tale caso l’occupazione non 
può essere maggiore di N’, nonostante il fatto che il salario reale WaN) 
che gli imprenditori sono pronti a pagare a questo livello di occupazione 
sia considerevolmente maggiore del salario reale che i lavoratori domandano 
Ws(N). Il KLEIN suppone che la concorrenza fra gli imprenditori causi l’au- 
mento del salario reale fino ad un massimo, W’. A questo livello dei salari 
l'offerta di lavoro è uguale ad N” e il numero degli occupati è N” — N”. In 
tale modo il KLEIN arriva alla disoccupazione in senso formale — secondo 
cui è disoccupato chi ai salari esistenti non ottiene l'occupazione desiderata — 
anche quando i lavoratori domandano continuamente salari più elevati con 
occupazione accresciuta. Se nella precedente rappresentazione del sistema del 
Keynes avessimo usato una curva crescente W,(N), invece di una curva fino 
ad un certo punto orizzontale, come indicato dalla linea W” nella figura 3, 
gli equilibri cui siamo pervenuti, che coincidono con il punto di intersezione 
delle curve Wa e W,, non sarebbero connessi ad alcuna disoccupazione, in- 
tesa nel senso ora considerato. Cf. p. 683 e nota 1 p. 700. 


DI 


Figura 5 
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Non neghiamo che questa variante estrema del sistema key- 
nesiano, che é di tanto in tanto considerata, possa corrispondere 
a casi reali. Ma in questo caso ci troviamo di fronte a situazioni 
di avanzata deflazione, anzichè di fronte a quegli equilibri che 
vengono considerati nella statica comparativa. Se il sistema deve 
essere utilizzato per determinare gli equilibri statici, esso va 
modificato in direzione opposta a quella suggerita dal KLEIN. 

Alla funzione di investimento I(R) si dovrà pertanto dare 
una forma molto elastica, affinchè essa sia valida come funzione 
statica di periodo lungo. Durante i processi di equilibrio qui 
considerati, caratterizzati dal fatto che gli investitori anticipano 
gli sviluppi e prendono molto presto le proprie decisioni, poste 
le condizioni stazionarie, il livello dell’interesse potrebbe non 
divergere moltissimo dal livello corrispondente all’«efficienza mar- 
ginale» dell’intero stock di capitale (*). Questo livello di equi- 
librio stazionario si abbassa solo lievemente con l’aumento dello 
stock di capitale. Gli aumenti annuali dei muovi investimenti 
devono di regola essere sufficientemente piccoli in rapporto allo 
stock complessivo. Se si confrontano due economie con stocks 
di capitale approssimativamente uguali e una ha un volume nor- 
male di investimento alquanto maggiore dell’altra, possiamo sup- 
porre che il livello dell’interesse nella prima economia sia non 
molto più basso che nella seconda. 

Il confronto, che fa riferimento a processi di equilibrio, è 
così di tipo completamente differente da quello di un esame del- 
l’effetto di un cambiamento inaspettato del livello dell’interesse 
in una certa economia. In quest’ultimo caso gli imprenditori non 
hanno adattato in precedenza l’apparato di produzione per un 
improvviso aumento della produzione di capitale e lo stock di 
capitale esistente non ha una struttura che permetta facilmente 
l’assimilazione di incrementi annuali di investimento sufficiente- 


() Ct. A. P. Lerner, The Economics of Control, New York 1945, 
pp. 330 e seguenti, dove è trattato in modo istruttivo il problema della rela- 
zione fra «la produttività marginale del capitale » e « l'efficienza marginale 
dell'investimento >. Il LERNER rileva che i due concetti coincidono in condi- 
zioni stazionarie, mentre in una economia in espansione la prima quantità è 
maggiore del livello corrente dell’ interesse e la seconda è uguale ad esso; 
è infatti la differenza fra le due che causa l’investimento. Egli non tocca 
però il problema della dimensione di questa differenza nel caso di quelle 
configurazioni di equilibrio (con una certa previsione) delle quali qui ci oc- 
cupiamo. 
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mente grandi. In tale caso, il livello dell’interesse deve essere 
abbassato notevolmente al di sotto della posizione stazionaria 
per avere un sensibile effetto sul volume dell’investimento. Siamo 
perciò giustificati nell’affermare che in periodo breve il volume 
dell’investimento è piuttosto inelastico rispetto a variazioni del 
tasso di interesse (*). Evidentemente, è a questa funzione dell’inve- 
stimento in periodo breve che il KLPIN e molti altri della scuola 
keynesiana hanno fatto riferimento. Ma essa non è di alcuna 
utilità in una interpretazione del sistema keynesiano di statica 
comparativa, posto che il ragionamento fatto nelle pagine che 
precedono sia corretto. 

La considerazione statica della funzione di liquidità M,(R), 
che è l’inverso della funzione dell'interesse R(M,), usata nella 
mostra rappresentazione del sistema keynesiano, conduce a con- 
seguenze anche più importanti per la formulazione del sistema. 
La ragione per cui i soggetti economici tengono fondi per spe- 
culazione, nonostante la connessa perdita di interesse, è ovvia- 
mente dovuta al fatto che essi sono incerti sul futuro livello del- 
l’interesse e fanno perciò assegnamento sulla possibilità di un 
aumento del tasso di interesse, che in maggiore o minore misura 
riduca il valore capitale delle obbligazioni e degli altri titoli a 
reddito fisso. Minore è questa incertezza, più piccoli diventano 
i fondi perchè i proprietari di capitale investono in titoli frut- 
tiferi. Durante i processi di equilibrio che sono qui discussi, il 
rischio di un aumento del livello dell’interesse sembra relati- 
vamente piccolo, anche se a bassi livelli di interesse è forse giu- 
dicato alquanto maggiore che ad alti livelli. I fondi per specu- 
lazione sono perciò relativamente piccoli e la funzione di liqui- 
dita M,(R) diventa estremamente inelastica. Nel caso di ipotesi 
strettamente statiche, quando si suppone che le condizioni siano 
permanenti o previste correttamente, i fondi per speculazione 
scompaiono completamente (*). Con essi abbiamo perso la base 


(*) Cf. p. 694. 

(+) Il Keynes stesso ha chiaramente rilevato questo fatto e le sue con- 
seguenze per la teoria della moneta, come risulta dal seguente importante 
passo della General Theory, pp. 208-209: « In a static society or in a society 
in which for any other reason no one feels any uncertainty about the future 
rates of interest, the liquidity function L,, or the propensity to hoard (as 
we might term it), will always be zero in equilibrium. Hence in equilibrium 
M, = 0 and M = M,; so that any change in M will cause the rate of interest 
to fluctuate until income reaches a level at which the change in M, is equal 
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per la determinazione del livello dell'interesse che il Keynes 
usa nel suo sistema (’). 

Può essere interessante esaminare più accuratamente come 
appare il sistema di equazioni keynesiano (nella forma qui pre- 
sentata) dopo aver eseguito le sopra ricordate modificazioni, 
giustificate dal punto di vista del periodo lungo : 


de INR) (2) 
Sv us] (3) 
Y =Y68) (4) 
N = WN (Y) (5) 
WW (N) (6) 
W = W* (11) 
M =M(Y) (7a) 
PM;== M* (9) 


x 


Il sistema è stato ridotto di due equazioni, ma, essendo 
scomparse due variabili (M, ed M,), il numero delle equazioni 
è ancora uguale al numero delle incognite, e il sistema è perciò 
risolvibile. Esso ha però subito due cambiamenti essenziali, tra- 
scurando il fatto che la funzione dell’investimento I(R) è qui 
considerata più elastica di quanto si supponga generalmente nella 
scuola keynesiana. 

In primo luogo, la quantità effettiva di moneta (M*) ha sol- 
tanto una funzione: essa determina (insieme ad altri fattori) 
l’altezza del livello dei prezzi. Trascurando il livello assoluto 
dei prezzi possiamo escludere le ultime due equazioni. Le sei 
rimanenti sono sufficienti per determinare il sistema reale. 

In secondo luogo, in questo sistema reale il tasso di inte- 
resse appare come la variabile che, attraverso l’investimento, sod- 


to the supposed change in M. Now M, V = Y, where V in the income- 
velocity of money as defined above and Y is the aggregate income. Thus, 
if it is practicable to measure the quantity, O, and the price, P, of current 
output, we have Y — OP, and therefore, MV = OP; which is much the 
same as the Quantity Theory of Money in its traditional form ». 

(') Poichè in base alle nostre ipotesi i fondi per speculazione costi- 
tuiscono una frazione relativamente piccola della quantità totale di moneta 
tanto con un alto quanto con un basso livello dell'interesse, essi non sono 
molto importanti per la determinazione dell’equilibrio generale. Nonostante 
il fatto che qui non si supponga la previsione perfetta, sembra ragionevole 
adottare in quanto segue la semplificazione del sistema che si ottiene tra- 
scurando tali fondi. 


Sul sistema economico del Keynes 707 


disfa l'intero sistema. Sembra perció conveniente sostituire la 
funzione I(R) con la funzione inversa R(I), la quale esprime 
più esplicitamente questa relazione, e riformulare in base ad essa 
l’intero sistema. A questo riguardo possiamo o supporre che siano 
dati i salari reali (W*), ció che corrisponde alla formulazione 
del sistema prima ricordata (alternativa I), o invece considerare 
data l’occupazione (N*) e supporre che i lavoratori accettino il 
salario reale più elevato che corrisponde a questa occupazione 
(alternativa II). 

Il sistema reale può, però, essere variato anche in altri modi. 
Così possiamo supporre che l’interesse sia un parametro (R*) 
determinato automaticamente dalle autorità monetarie. In questo 
caso, per evitare che il sistema sia più che determinato, l’occu- 
pazione e i salari reali devono avere il carattere di variabili che 
si adeguano al livello dell’interesse dato (alternativa III). La va- 
riante semplificata di questa alternativa, nella quale il tasso di 
interesse è trascurato e l’investimento è supposto determinato da 
fattori esogeni (per esempio, la politica di bilancio del governo), 
è spesso usata per chiarire le relazioni più essenziali del sistema ('). 

Sono così possibili le seguenti tre formulazioni alternative 


del sistema reale: 


I II III 
Rata) Pie 64d) Loss 
Digs eee US Seti 
ssa Sy) Va Yes) 
Vars VON) NENA Naldo (Y) 
N — N (W*) W = W (N*) W = W (N) 


Tutti i sistemi sono basati su funzioni di periodo lungo e si 
riferiscono a un certo tipo di equilibrio statico (sviluppi corretta- 
mente previsti). Nella costruzione di questi equilibri si postula una 
relazione reciproca fra le diverse variabili; in realtà le condizioni 
per gli equilibri sono precisate da questi sistemi. Poichè variabili 
diverse sono state scelte come parametri nei tre sistemi, questi 
rispondono a domande diverse, ossia, rispettivamente alle seguenti : 


(*) Le prime tre equazioni del sistema indicano come l'alternativa III 
può essere in tal caso sostituita da una equazione del tipo seguente : 


Y= C(Y) + I* 
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I - quale livello di interesse consente di mantenere un certo 
salario reale? 


x 


II - quale livello di interesse é necessario per raggiungere 
la «piena occupazione) (definita in un dato modo)? 


III - quali sono le conseguenze di un certo livello di inte- 
resse per l’investimento, il reddito, l’occupazione e i salari reali? 
O come possono le tre variabili ora ricordate essere determinate 
partendo da un certo investimento (annuale)? 


Tutte le domande sono della più grande importanza pratica; 
possiamo perciò rilevare con soddisfazione che il sistema keyne- 
siano, dopo aver ricevuto una consistente forma statica, è di 
grande valore come strumento di statica comparativa ('). Se qual- 
che membro della scuola keynesiana dovesse dolersi che le diver- 
genze fra il sistema del Keynes e i sistemi teoretici tradizionali 
sono divenute meno ovvie di prima (*), può essere immediatamente 
rassicurato che le speciali caratteristiche keynesiane riappari- 
ranno interamente nella interpretazione più dinamica del sistema 
che ora esporremo. 


(') Se nella figura 3 si trascurano le costruzioni riferentisi ad M, ed M,, 
il diagramma può essere usato per illustrare anche il sistema reale qui trat- 
teggiato che, come abbiamo visto, meglio si accorda con le esigenze della 
statica comparativa. 

(*) Il sistema indicato come alternativa II concorda infatti abbastanza 
bene con la determinazione del «tasso normale di interesse » del WicKsELL. 
Secondo il WicKsELL il tasso di interesse è normale quando il volume di in- 
vestimento che esso determina è eguale al risparmio (volontario) che si pro- 
duce in condizioni di piena occupazione (nel senso di equilibrio nel mercato 
del lavoro). Il WickseLL ha anche affermato che il tasso di interesse di mer- 
cato mostrava una tendenza ad avvicinarsi a questo tasso normale, ma egli 
non si è reso conto dell'aspetto più superficiale, che la concorrenza sul mercato 
dei capitali determina un tasso di interesse di mercato corrispondente al 
punto di intersezione delle curve del risparmio e dell’ investimento — un 
aspetto giustamente criticato dal Keynes. Una brillante innovazione del 
WICKSELL in questo campo è l'introduzione dei « processi cumulativi » — una 
anticipazione delle successive teorie del moltiplicatore e dell acceleratore — 
generati dalle divergenze fra il tasso di mercato e il tasso normale di inte- 
resse, e che con l’andar del tempo costringono le banche ad adeguare i propri 
tassi ai tassi normali. Questo è certamente un meccanismo del tutto diverso 
da quello classico e perciò il WicKsELL non è toccato dalla critica del Keynes. 
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Nella prefazione alla General Theory (p. VII) l’opera viene 
definita come uno studio delle forze che causano variazioni «in the 
scale of output and employment as a whole». Secondo l’intendi- 
mento stesso dell’Autore nel lavoro traspare un carattere più 
dinamico del precedente lavoro A Treatise on Money (1930), che 
ritraeva una configurazione mancante di equilibrio per un certo 
volume di produzione, ma che non chiariva il processo dinamico. 
Nè si ‘può negare che le sezioni di maggior valore della General 
Theory sono quelle in cui si esaminano i fattori dinamici del- 
l’attuale nostro sistema economico. Ed è difficile poter intendere 
pienamente la grandissima influenza del Keynes sul pensiero eco- 
nomico contemporaneo se non si considerano gli impulsi verso 
una teoria economica più dinamica, che emanano dal suo lavoro. 

Ma se i passi più importanti del volume appartengono al 
campo della dinamica, come potremmo allora spiegare che le sue 
costruzioni sono per la maggior parte di carattere statico? 
Abbiamo già accennato alla risposta a tale problema. Il sistema 
keynesiano può essere concepito come un «sistema statico di pe- 
riodo breve» che illustra l’equilibrio delle forze in una certa 
posizione. Un sistema di questo tipo è statico riguardo alla sua 
forma; le equazioni si riferiscono ad un equilibrio ed hanno, per- 
ciò, carattere simultaneo. Ma dal punto di vista della sostanza 
e dello scopo il sistema è dinamico : esso illustra le effettive ten- 
denze in un certo equilibrio e può di conseguenza venire usato 
per studiare come si genera un movimento quando l’equilibrio è 
rotio; esso fornisce inoltre il materiale per una costruzione di 
processi dinamici e per un esame del passaggio da un equilibrio 
all’altro. 

Questa interpretazione del sistema del Keynes corrisponde 
probabilmente meglio alle sue effettive intenzioni che non un'in- 
terpretazione di esso come statica comparativa. E non si nega 
che da un punto di vista formale il sistema si adatti meglio 
ad una tale interpretazione poichè molte sue ipotesi fondamentali 
sono, come abbiamo visto, più appropriate in un’analisi di pe- 
riodo breve. Il sistema apre così la via a quelli che sono general- 
mente ritenuti i contributi più originali del Keynes alla teoria 
economica: l’introduzione del volume di occupazione (e del reddito 
nazionale) come regolatore nella formazione dell’equilibrio fra 
risparmio e investimento; la determinazione del livello dell’inte- 
resse con l’aiuto della funzione di liquidità e la connessa divi- 
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sione della quantità di moneta in fondi attivi e mon attivi (una 
buona mossa, almeno da un punto di vista pedagogico); e, più 
generalmente, la considerazione di grandezze monetarie e reali 
in un unico sistema. 

Non esamineremo ora più dettagliatamente la forma del siste- 
ma dal punto di vista del periodo breve, ma aggiungeremo invece 
alcune riflessioni sull’applicazione del sistema. 

Si dimentica spesso il fatto che un sistema di periodo breve 
di questo tipo non può essere direttamente usato per la determi- 
nazione degli equilibri. Perchè tale procedura sia corretta è neces- 
sario che le funzioni di periodo breve e di periodo lungo siano 
identiche, ciò che difficilmente sembra realistico. Rigorosamente, 
le funzioni possono essere supposte coincidenti solo nel senso che 
esse hanno lo stesso valore nel punto di equilibrio (in altri ter- 
mini, le forme delle funzioni sono differenti ma la soluzione è la 
stessa). Non ci è perciò consentito di postulare una relazione 
reciproca in rapporto a altri valori delle variabili nel sistema di 
periodo breve. Se un parametro od una funzione dovessero essere 
cambiati, possiamo misurare, direttamente dal sistema, solo le 
reazioni immediate, ma per una determinazione del processo sus- 
seguente e del nuovo equilibrio, se esiste, si deve effettuare un 
mutamento essenziale del sistema in senso dinamico. 

I tentativi fin qui fatti per rendere dinamico il sistema keyne- 
siano sono generalmente basati sull’introduzione di variabili «ritar- 
date» (lagged) nelle funzioni. E’ stato per esempio supposto che 
il consumo durante un periodo sia funzione non del reddito 
durante il periodo stesso, ma del reddito di uno o più periodi pre- 
cedenti. Ritardi (lags) simili sono stati applicati alle reazioni 
degli imprenditori e degli investitori. Le equazioni simultanee 
keynesiane sono state conseguentemente sostituite da equazioni 
alle differenze finite e ne è risultato un sistema dinamico. Questo 
indubbiamente è un passo nella giusta direzione. Senza dubbio 
lo scopo della teoria è fondamentalmente quello di trovare modelli 
che possano essere provati dai fatti e questi modelli devono con- 
tenere una determinazione della relazione fra grandezze durante 
periodi diversi. 

Resta però da ‘vedere se il sistema esposto nella General 
Theory con la sua formulazione statica e la sua limitazione a 
grandezze ex-post sia la base migliore per rendere dinamica la 
teoria economica. All’inizio del lavoro il Keynes introduce una 
distinzione fra «domanda aggregata» e «offerta aggregata), m2 
sfortunatamente i concetti non sono rigidamente definiti e no. 
sono molto utilizzati nella costruzione del sistema. Se il Keynes 
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avesse sfruttato questa idea in modo più consistente, egli avrebbe 
probabilmente considerato maggiormente alcuni concetti (come 
piani d’acquisto e aspettative di vendita) e nel complesso il sistema 
di concetti elaborati dalla teoria svedese (comprendente le gran- 
dezze ew-ante ed ex-post e le loro differenze). Anche i membri 
della scuola keynesiana nel trattare i problemi dinamici non hanno 
potuto completamente evitare la distinzione fra ex-ante ed ex-post. 
Vi è però ancora una certa diffidenza contro le forme più diffe- 
renziate del sistema di concetti svedese ('). Ciò ha conseguenze 
sfavorevoli per la continuità della elaborazione teorica e per la 
presentazione dei suoi elementi in una forma popolare (?). 


(1) È spiacevole che uno dei maggiori economisti americani, il Professor 
ALVIN H. Hansen di Harvard, sia giunto (nel saggio The Robertsonian and 
Swedish Systems of Period Analysis, pubblicato prima nella « Review of 
Economics and Statistics » (1950) e ristampato poi in Business Cycles and 
National Income (1951)) fino a respingere completamente l’analisi ex-ante 
ex-post svedese (« basata sulla divergenza del risparmio programmato e del- 
l'investimento programmato >»), mentre egli stesso applica distinzioni simili 
(« risparmio desiderato/progettato » e « investimento proposto » da una parte 
e «risparmio ed investimento effettivi/realizzati » dall’ altra). La replica a 
questa critica, che contiene una confusa mescolanza di ragionamenti ed af- 
fermazioni veri e falsi, ci condurrebbe troppo lontano. Sottolineeremo soltanto 
il fatto che il Professor Hansen non ha penetrato le linee del pensiero sve- 
dese; egli fa riferimento soltanto ai ben noti articoli del Professor OHLIN 
nell’ « Economic Journal » del 1937, che ha frainteso in punti importanti, di 
modo che la sua critica non ha importanza. 

(*) In molti libri di testo si usa per spiegare l'equilibrio keynesiano un 
diagramma simile a quello della figura 6 (indipendentemente dalla linea trat 
teggiata). L'ascissa rappresenta generalmente il reddito nazionale e l’ordinata 


C+tl 


Figura 6 


A vero dire il Keynes aveva già lavorato in questa direzione 
nel suo Treatise on Money. Il sistema elaborato in questa opera 
aveva carattere dinamico — come si è già accennato, esso con- 
siderava posizioni mancanti di equilibrio — e in tal senso era 
più generale del sistema della General Theory. Non si incon- 
trano difficoltà fondamentali nell’ampliare un sistema del primo 
tipo per comprendere sia gli equilibri che i processi dinamici, 
mentre il rendere dinamico un sistema statico comporta in realtà 
il passaggio ad un muovo sistema. Le equazioni del primo sistema 
erano caratterizzate da alcune manchevolezze che durante la prima 
parte del decennio 1930-1940 hanno molto imbarazzato gli econo- 
misti. Il Keynes ha risolto i problemi con un metodo gordiano : 
ha scritto un nuovo libro con nuove equazioni, questa volta di 
carattere statico. Gli economisti di tutto il mondo sono passati 
immediatamente a discutere le nuove equazioni, che avevano ugual- 
mente, come è ben noto, i loro punti deboli, e le stanno tuttora 
discutendo. Gli importanti incarichi pubblici avuti durante gli 
ultimi anni della vita e la morte prematura impedirono al Keynes 


la somma del consumo e dell’investimento. Tale figura non è però soddisfa- 
cente nella discussione di posizioni non di equilibrio. Se è possibile che la 
linea (C + I) diverga dalla linea a 45°, è necessario interpretare C ed I 
come grandezze ex-ante. La grandezza er-ante C + I durante un periodo 
non può però essere una funzione della grandezza Y per lo stesso periodo. Ma 
si può dare un'interpretazione più razionale della figura anche se la variabile 
sull’ascissa viene considerata come grandezza ex-ante, cioè come reddito 
previsto. Nell’ area alla sinistra del punto di intersezione, dove C, + I, è 
maggiore di Y,, le vendite totali di beni e servizi saranno maggiori delle 
aspettative dei venditori, ciò che si concreta, da una parte, in un certo di- 
sinvestimento (una diminuzione degli stocks) e, dall’ altra, in un certo gua- 
dagno di reddito. Alla destra del punto di intersezione sussiste la condizione 
opposta : le aspettative dei venditori non si realizzano, e ne risultano aumenti 
non voluti degli stocks e perdite di reddito. Il reddito realizzato (Y,), rap- 
presentato nella figura da una linea tratteggiata, si troverà perciò, nel primo 
caso, al di sopra della linea a 45° che rappresenta il reddito previsto (Y,) e 
nel secondo al di sotto di detta linea. La linea Y, coinciderebbe con la 
linea Y,, se le divergenze fra vendite realizzate e previste influenzassero 
solo gli stocks e non il reddito. All’ estremo opposto, quando le divergenze 
nelle equazioni influenzassero soltanto il reddito, ma non gli stocks, la linea 
Y, coinciderebbe con la linea (C, + I). Già questa semplice applicazione 
della distinzione fra variabili ex-ante ed ex-post mette in chiaro la sua 
utilità nell’analisi di casi reali che, di regola, si trovano dall'una o dal- 
l’altra parte del punto di intersezione. 
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di scrivere un terzo libro in cui avrebbe potuto rimediare alle 
manchevolezze del primo sistema più generale — cid che non 
sembra molto difficile dal punto di vista della teoria svedese — 
e altresi inserire in esso le apprezzabili caratteristiche del secondo 
sistema. I suoi seguaci dovrebbero assumere l’importante compito 
di realizzare questo lavoro e mettere, allo stesso tempo, in rela- 
zione i contributi originali del Keynes con il lavoro teorico di 
altre scuole. 

Risulterà allora probabilmente — questo studio almeno ha 
avuto questo orientamento — che i contributi del Keynes come 
costruttore di sistemi sono stati alquanto sopravalutati in rap- 
porto ai suoi contributi come analista. Se il famoso sistema della 
General Theory viene interpretato come statica comparativa, dif- 
ficilmente esso può apparire una creazione effettivamente nuova 
rispetto a sistemi precedenti, e se è invece considerato come un 
sistema di equilibrio di periodo breve, esige un complemento 
dinamico per essere di qualche utilità per l’analisi economica. Più 
preziose di queste parti sistematiche dei lavori sono le indagini 
profonde dell’Autore sui fattori che determinano il ginoco scam- 
bievole delle forze economiche. La grandezza «del Keynes come 
economista è, fra le altre cose, provata dal fatto che egli stesso 
non rimase legato ai propri sistemi e non lasciò, di regola, che Te 
manchevolezze della loro struttura logica influenzassero il suo 
giudizio in merito ai problemi economici del giorno. Se leggiamo, 
per esempio, il volumetto How to pay for the War (1940), nel quale 
il Keynes presenta il suo programma per una soluzione dei pro- 
blemi finanziari del tempo di guerra, restiamo sorpresi dalla sua 
vivace trattazione. Completamente indipendente dalle sue prece- 
denti costruzioni statiche, l’Autore ha in questo lavoro applicato 
metodi dinamici appropriati al compito. 

Sotto un altro aspetto sembra possibile anche una certa riva- 
lutazione dei contributi teorici del Keynes. Quello che è spesso 
considerato come il suo contributo più importante alla teoria eco- 
nomica — ossia l’aver messo in risalto che risparmio e investi- 
mento non raggiungono l’equilibrio automaticamente — non ap- 
parve, almeno in Svezia, una novità, eccetto per il fatto che il 
Keynes aveva sottolineato la funzione dell’occupazione come fat- 
tore equilibratore. L'idea fondamentale può però essere rintrac- 
ciata in KNUT WICKSELL e forse in altri economisti anteriori, ciò 
che è ora probabilmente riconosciuto anche nella scuola keyne- 
siana. In realtà, in Svezia la discussione di questi problemi era 
relativamente molto avanti già prima del 1930 e, ciò che più 
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conta, questa teoria economica ebbe, dopo il cambiamento di 
Governo nel 1932, quando Ernst Wigforss divenne Ministro delle 
Finanze, una influenza decisiva sulla politica economica svedese. 

Ma anche se il valore del lavoro sistematico del Keynes e la 
novitá delle sue idee fondamentali sono alquanto ridotti, ció non 
influisce molto sulla sua stima quale maggiore economista del suo 
tempo. 

Il Keynes racchiuse in sé in misura non comune le qualita 
necessarie ad un buon economista: immaginazione costruttiva 
unita ad uno spiccato senso della realtá. Con il suo fecondo ta- 
lento intellettuale e il potere della sua personalità affascinante, 
egli pote attrarre l'interesse di un'intera generazione di econo- 
misti e aprire loro nuove prospettive sui problemi economici. 


Traduzione di Vittorio Sirotti. 


SUMMARY 


On Keynes’ Economic System 


In the first part of the paper a simple model of the Keynesian system 
is represented by means of diagrams, showing how an underemployment 
equilibrium is established as a result of certain given functions (propensity 
to consume, propensity to invest, attitude to liquidity and certain technical 
fuuctious) and two given parameters: volume of money and money wages. 
The unemployment is conditioned by a disproportion between the two para- 
meters: there is too little money in the system for making full employment 
possible at the existing money wage rates. 

As a basis for the analysis of the system two methodological questions 
are treated in section II: the concept of equilibrium and the distinction 
between static long-run functions and static short-run functions. Keynes’ 
system does not represent a stationary equilibrium, but an equilibrium in the 
sense that the economic subjects base their actions on correct expectalions. 
In the often used equation: Y = C (Y) + I, it is implicitly assumed 
that «realized» income which is the sum of consumption and investment, 
is equal to the «expected» income, underlying the consumption function. 

Keynes’ system belongs to the domain of comparative statics, but only 
on the condition that the functions used in it are interpreted as long-run 
functions. Since the implications of this assumption have often been over- 
looked, they are discussed at some length in section III. It seems neces- 
sary to substitute real wages for money wages as a given parameter of the 
system. Further, the rate of interest can hardly be determined by cash ba- 
lances held for «speculative purposes », since the existence of such balances 
in a long-run system with correct anticipations is rather doubtful. A modi- 
fication of the system after these lines makes it more similar to the tradi- 
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tional systems. As in the quantity theory the volume of money does only 
determine the price level but does not influence the real system. The rate 
of interest is determined so that the total investment becomes equal to the 
total saviug related to the income resulting of the employment with the 
given real wage rate, or, if no such rate is given, of total income at full 
employment. Interpreted in this manner the i.eynesian system can be re- 
garded as an important tool of comparative statics, but its supposed «re- 
volutionary » character has vanished. 

However, Keynes functions also can be interpreted as short-run fune- 
tions. In this case the system is formally valid as a static system, but it 
cannot be used for determining new equilibrium positions. It does only 
show the immediate effect of a change that breaks the equilibrium; the 
path to the new equilibrium (if there is one) has to be studied with the 
help of dynamic methods, for example through the introduction of «lags» 
in the equations. Keynes’ disciples certainly have followed his intentions 
proceeding further on this way. But it can be qnestioned, if the General 
Theory of Keynes is the best starting point for the development of a dynamic 
theory. In some respects his previous Treatise ou Money represented a better 
approach to dynamics. On the whole Keynes’ most esseutial contributions 
to the economic theory do not consist in the building of new systems but 
in his brilliant investigations of the factors determining the actual eco- 
nomic development. 


RESUME 


Quelques remarques sur le systéme économique de Keynes 


La première partie de l’article présente un modèle simple du système 
de Keynes à l’aide de graphiques qui démontrent qu’un équilibre de sous- 
emploi peut résulter de certaines fonctisns (propension à la consommation, 
propension aux investissements, attitude vis à vis de la liquidité et certaines 
fonctions techniques) et de deux paramètres donnés: Le volume monetaire et 
les salaires uominels. Le chomage dépend de la dispropertion entre les deux 
paramètres: le système ne contient pas assez d'argent pour permettre le plein 
emploi aux taux de salaires actuels. 

Afin de créer une base pour |’ analyse du système deux questions métho- 
dologiques son traitées dans la section II, c’est à dire la notion de l’équi- 
libre et la différence entre les fonctions statiques à long terme et à court 
terme. Le système de Keynes ne représente pas un équilibre stationnaire 
mais plutôt un équilibre dans le sens que les sujet de l’économie basent leurs 
actions sur des prévisions correctes. L'équation souvent utilisée Y = (Y) + I, 
implique que le revenu «réalisé », qui représeute la somme des investisse- 
ment et de la consommation, est égal au revenu «espéré» qui est à la base 
de la fonction de consommation. 

Le système de Keynes fait partie du domaine de la statique comparée 
mais seulement à condition que les fonctions utilisées soient interprétées 
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comme fonctions a longue période. Les implications de cette supposition 
ayant été souvent négligées l’auteur les discutent dans la section III. Il 
parait nécessaire de substituer les salaires réels aux salaires nominels comme 
paramètre donné du système. D'autre part le taux d'intérêt ne peu pas 
être déterminé par les excédants de caisse détenus à des « fins speculatives » 
vu que l’on peut douter de l’existance de tels excédants dans un système 
de longue période basé sur des anticipations correctes. La modification du 
système sur la base de ces ideés le rapproche des systèmes traditicnnels. De 
même que pour la théorie quantitative de la monnaie le volume monétaire 
détermine seulement le niveau des prix mais n’influence pas le système 
réel. Le taux d’intérêt est déterminé de façon à rendre le total des inve- 
stissements égal au total de l'épargne rapporté au revenu résultant de 
l'emploi à un taux donné de salaires; ou bien si ce taux n'est pas donné 
du revenu global dans des conditions de plein emploi. Ainsi interprété le 
système de Keynes devient un instrument important de statique comparative 
mais son charactère «révolutionnaire » a disparu. 

Toutefois on peut également interprêter les fonctions de Keynes comme 
se référant à la courte période. Alors le système est valable comme système 
statique mais ne peut être utilisé pour detérminer de nouvelles positions 
d'équilibre. Il montre uniquement l’effet immédiat d’un changement qui 
rompt l'équilibre, mais le chemin qui conduit à un nouvel équilibre (s’il 
existe) doit être étudié à l’aide de méthodes dynamiques; à l’aide, par 
exemple, de l’introduction de «lags» dans les équations. Les disciples de 
Keynes ont certainement suivi ses inténtions en coutinuant sur le chemin 
indiqué. Il y a lieu d'autre part de poser la question si la Théorie Géne- 
rale de Keynes forme le meilleur point de départ d'une théorie dynamique. 
Sous certains aspects le Traité sur la Monnaie paru avant, presentait une 
meilleure approche à la dynamique. Dans l’ensemble la contribution la plus 
essentielle de Keynes à la théorie économique ne consiste pas dans la con- 
struction de nouveaux systèmes mais dans ses recherches brillantes concer- 
nant les facteurs qui déterminent le véritable développement économique. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Zum Wirtschaftssystem von Keynes 


Im ersten Teil des Artikels wird ein einfaches Modell des Systems von 
Keynes durch Kurven dargestellt, welche zeigen wie ein Gleichgewichtszu- 
stand bei bestehender Unterbeschäftigung als Ergebnis gewisser gegebener 
Funktionen (Neigung zu konsumieren, zu investieren, Haltung gegenueber 
Liquiditaetsproblemen, und gewisse technische Funktionen) und zweier ge- 
gebener Parameter : Geldmenge und Geldloehne hergestellt wird. Die Arbeits- 
losigkeit wird durch das Missverhaeltnis zwischen den beiden Parametern 
bedingt: es ist innerhalb des Systems nicht genug Geld vorhanden um Voll- 
beschaeftigung zu den bestehenden Geldloehnen zu ermoeglichen. 
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Zwei grundlegende methodologische Fragen werden in Abschnitt Il be- 
handelt: der Begriff des Gleichgewichtes und die Unterscheidung zwischen 
statischen Funktionen auf lange und auf kurze Sicht. Das Gleichgewicht des 
Systems von Keynes ist nicht statisch, es beruht darauf, dass die Wirtschafts- 
subjekte ¡bre Handlungen auf richtige Erwartungen basieren. In der oft 
angewandten Gleichung Y =C(Y) + 1, wird angenommen, dass « tatsaech- 
liches » Einkommen, welches die Summe von Konsum und Investierungen 
darstellt, gleich ist dem « erwarteten » Einkommen, welches die Grundlage 
der Konsumfunktion bildet. 

Das System von Keynes gehoert dem Gebiet der vergleichenden Statik 
an, jedoch nur unter der Bedingung, dass die darin angewandten Funktionen 
als Funktionen auf lange Sicht interpretiert werden. Da die Folgerungen 
aus dieser Annahme oft uebersehen werden, stellt sie der Autor im Absch- 
nitt III ausfuehrlich dar. Es scheint nuetzlich zu sein, die Geldloehne als 
einen gegebenen Parameter des Systems durch Realloehne zu ersetzen. Wei- 
ters kann der Zinsfuss kaum durch Kassenueberschuesse, die zu spekulativen 
Zwecken gehalten werden, bestimmt werden, da das Bestehen derartiger 
Ueberschuesse in einem System auf lange Sicht und mit zutreffenden Er- 
wartungen mehr als zweifelhaft erscheint. Eine Aenderung des Systems in 
diesem Sinn gleicht es den traditionellen Auffassungen stark an. Wie auch 
in der Quantitaetstheorie bestimmt die Geldmenge nur das Preisniveau, beein- 
flusst aber das Realsystem nicht. Der Zinsfuss wird derart bestimmt, dass 
die Gesamtinvestierung gleich wird den gesamten Ersparnissen, welche in 
Beziehung stehen zu dem sich aus der Beschaeftigung zu einem bestimmten 
Reallohn ergebenden Einkommen; oder aber, falls ein derartiger Lohn nicht 
gegeben ist, so ist er in dieser Beziehung durch das Gesamteinkommen bei 
Vollbeschaeftigung zu ersetzen. Wenn man es auf diese Weise interpretiert 
kann das System von Keynes als ein wichtiges Werkzeug der vergleichenden 
Statik angesehen werden, aber sein sozusagen «revolutionaerer» Charakter 
ist verschwunden. 

Die von Keynes aufgestellten Funktionen koennen jedoch auch als 
Funktionen auf kurze Sicht aufgefasst werden. In diesem Fall ist das System 
formell als statisches System gueltig, es kann aber nicht zur Bestimmung 
neuer Gleichgewichtspositionen angewandt werden. Es zeigt nur die unmittel- 
bare Wirkung einer das Gleichgewicht stoerenden Veraenderung. Der Weg 
zum neuen Gleichgewicht (falls es einen solchen gibt) muss mit Hilfe dynami- 
scher Methoden untersucht werden, zum Beispiel durch die Einfuehrung von 
« Zeitunterschieden » (« lags ») in die Gleichungen. Die Schueler von Keynes 
haben seine Absichten sicher weiter auf seinem Wege verfolgt. Man kann 
sich aber die Frage stellen ob die < Allgemeine Theorie » (General Theory) 
von Keynes den besten Ausgangspunkt fuer eine dynamische Theorie bildet. 
In mancher Beziehung erscheint seine « Abhandlung weber das Geld » 
(Treatise on Money) dafuer besser geeignet. Keynes’ wesentlichster Beitrag 
zur Wirtschaftstheorie besteht eigentlich nicht im Aufbau von neuen Sy- 
stemen sondern in seinen glaenzenden Untersuchungen der die tatsaechliche 
Wirtschaftsentwicklung bestimmenden Faktoren. 
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RESUMEN 


Sobre el sistema económico de Keynes 


En la parte primera del artículo se representa, por medio de diagramas, 
un simple modelo del sistema keynesiense, que demuestra cómo un equi- 
librio de subocupación se forma, siendo él el resultado de ciertas funciones 
determinadas (propensión al consumo, propensión a invertir capitales, prefe- 
rencia por la liquidez y ciertas funciones técnicas) y de dos parámetros de- 
terminados: cantidad de moneda y salarios monetarios. Depiende la deso- 
cupación de una desproporción entre los dos parámetros: hay en el sistema 
demasiado contada moneda para que sea dable una plena ocupación existiendo 
los tipos actuales de salarios monetarios. 

Como base del análisis del sistema, en la sección II se discute acerca 
de dos cuestiones metodológicas: el concepto de equilibrio y la distinción 
entre funciones estáticas de periodo largo y funciones estáticas de periodo 
breve. No representa el sistema de Keynes un equilibrio estacionario, sino 
un equilibrio en el sentido de que fundamentan los sujetos económicos sus 
propias razones en expectativas corregidas. En la ecuación Y = C (Y) + I, 
que se la usa a menudo, se supone implicitamente que el rédito « realizado », 
que es la adición del cousumo y de la inversión, es igual al rédito « pre- 
visto », que aparece en la función de consumo. 

El sistema de Keynes pertenece al dominio de la estática comparativa, 
pero tan sólo bajo da condición de que Jas funciones que en él se emplean, 
se las interprete como funciones de periodo largo. Como que las consecuencias 
de esta hipótesis se las descuidó muy a menudo, una discusión bastante di- 
latada sobre ellas se la hace en la sección III. Parece ser preciso substituir 
los salarios monetarios por los salarios reales, como parámetro establecido 
por el sistema. Además de esto, el tipo de interés se lo puede dificilmente 
determinar por los foudos líquidos guardados a «fines especulativos », pues 
que la existencia de estos fondos en un sistema de periodo largo con anti- 
cipaciones corregidas, es algo dudosa. Una modificación del sistema, después 
de lo arriba considerado, hace el sistema más semejante a los sistemas tra- 
dicionales. Tal como se pasa en la teoría cuantitativa, la cantidad de mo- 
neda tan sólo determina el nivel de precios, pero nv influye en el sistema 
real. El tipo de interés se lo determina de manera que la inversión total 
pasa a ser igual que el ahorro total correspondiente al rédito que resulta 
de la ocupación existente con un tipo determinado del salario real, o bien, 
si ese tipo no estuviere determinado, correspondiente entonces al rédito total 
de en plena ocupación. Si se lo interpreta de este modo, el sistema keyne- 
siense se lo puede considerar cual importante instrumento de estatistica 
comparativa, pero se desvanece su supuesto carácter « revolucionario ». 

Las funciones de Keynes pueden empero ser interpretadas también 
como funciones de periodo breve. En este caso es el sistema formalmente 
fundado como sistema estático, pero no se lo puede usar para determinar 
nuevas posiciones de equilibrio. Enseña él tan sólo el efecto inmediato de 
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un cambiamento que rompe al equilibrio; la marcha hacia el nuevo equi- 
librio — con tal que existiere — debe de ser estudiada con el auxilio de 
métodos dinámicos, por ejemplo, por medio de la introducción de «retardos » 
(lags) en las ecuaciones. Los secuaces de Keynes se atuvieron a buen se- 
guro a sus intenciones de él, yendo adelante por ese camino. Pero es cue- 
stionable si el Genertl Theory de Keynes fuere el punto mejor de salida 
para el desarrollo de una teoría dinamica. Bajo ciertos aspectos, su pre- 
cedente T'reatise on Money representó un mejor acercamiento a la diná- 
mica. En conjunto, las más esenciales aportaciones de Keynes a la teoria 
económica no consisten en la construcción de sistemas nuevos, sino en sus 
brillantes indagaciones de los factores que determinan el desarrollo econò- 
mico efectivo. 


LA RIFORMA AGRARIA IN ITALIA 


A. SERVIERI 


1. — La riforma agraria è stata distinta in Italia in riforma 
fondiaria, col fine di una redistribuzione della proprietà della 
terra, e in riforma dei contratti agrari. 

Questa seconda, tra contrasti vivaci che si prolungano da 
anni, non ha ancora raggiunto una definizione legislativa: in- 
tanto, provvedimenti di blocco delle disdette per i contratti di 
affitto a coltivatore diretto, di mezzadria, di colonia parziaria ed 
affini, hanno immobilizzato detti rapporti, con notevole danno 
dell’agricoltura. 

Qui non parleremo di questa seconda parte della riforma 
agraria, limitandoci a trattare della riforma fondiaria che è in 
corso di applicazione in alcuni territori. 

Anche per la riforma fondiaria non v’é ancora una legge 
generale. Ne fu presentato un disegno dal Ministro dell’agricol- 
tura Segni, nel 1950; ma non fu discusso in Parlamento ed è 
decaduto con la fine della passata legislatura. 

Sotto l’incalzare di una situazione particolarmente grave, fu 
tuttavia approvata per la Calabria la legge 12 maggio 1950, n. 230 
per la colonizzazione dell’altipiano della Sila e dei territori Ionici 
contermini, che va considerata come un’anticipazione, per così 
dire, della riforma fondiaria; e poco più tardi la legge 21 ottobre 
1950, n. 841 « per la espropriazione, bonifica, trasformazione e 
assegnazione dei terreni ai contadini », la quale va considerata, 
da una parte come estensione ad altri territori della legge prece- 
dentemente indicata, d’altra parte come uno stralcio dalla ri- 
forma generale; donde la comune sua denominazione di legge- 
stralcio. 

Il Governo attualmente in carica ha preannunciato il propo- 
sito di presentare prossimamente un disegno di legge per la ri- 
forma fondiaria generale. 


2. — Le disposizioni fondamentali della legge per la Sila si 
possono — sorvolando per ragioni di spazio su molti particolari 
— riassumere come segue. 
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A un Ente pubblico già costituito per altri scopi, l’Opera 
per la valorizzazione della Sila, si è dato il cómpito di provve- 
dere alla riforma fondiaria entro un vasto territorio della Cala- 
bria, all’uopo delimitato e classificato come comprensorio di boni- 
fica di prima categoria. La riforma è definita come « redistribu- 
zione della proprietà terriera e sua conseguente trasformazione, 
con lo scopo di ricavarne i terreni da concedersi in proprietà a 
contadini ». All’uopo sono dichiarati soggetti ad esproprio i ter- 
reni di proprietà privata « suscettibili di trasformazione », ap- 
partenenti a persone o società che posseggano, alla data del 15 
novembre 1949, più di 300 ettari. Se appartenenti a società, detti 
terreni possono essere espropriati, anzichè per l’eccedenza oltre 
i 300 ettari, totalmente. 

La indennità di espropriazione è eguagliata al valore accer- 
tato per i singoli terreni ai fini dell’applicazione dell’imposta 
straordinaria progressiva sul patrimonio, istituita con legge 29 
marzo 1947, n. 143; ed è corrisposta in titoli del debito pubblico 
al cinque per cento netto, redimibili in 25 anni. I proprietari che 
debbano, o intendano, eseguire opere di miglioramento dei ter- 
reni rimasti in loro proprietà possono ottenere che il pagamento 
avvenga in moneta, limitatamente al costo delle opere, dedotto 
il sussidio statale. 

I terreni trasferiti in proprietà all’Opera debbono essere asse- 
gnati, non oltre tre anni dopo l’avvenuto esproprio, a lavoratori 
della terra che non siano già proprietari o enfiteuti di fondi 
rustici, o lo siano in misura non sufficiente ad impiegarvi tutto 
il lavoro familiare, dotati di capacità professionale accertata 
dall’ispettore agrario provinciale: l’assegnazione avviene con 
contratto di vendita e pagamento rateale del prezzo in trenta 
annualità, e con dominio riservato a favore dell'Opera sino all’in- 
tegrale pagamento : il prezzo non deve superare i 2/3 della somma 
risultante dal costo delle opere di miglioramento eseguite dal- 
l’Ente nel fondo assegnato, al netto dei contributi statali, aumen- 
tato della indennità di esproprio corrisposta al proprietario. Il 
contratto prevede, sotto condizione risolutiva espressa, un pe- 
riodo di prova di 3 anni, e impone all’assegnatario, durante il 
periodo trentennale di pagamento, taluni vincoli, e cioè il divieto 
di riscatto anticipato delle dovute annualità di pagamento; il 
divieto di disporre del fondo assegnato a scopo di vendita, affitto 
o altra cessione; la limitazione della successione per morte ai 
discendenti in linea retta e, in mancanza, al coniuge, se abbiano 
i requisiti richiesti per gli assegnatari, con ritorno all'Opera, in 
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caso contrario, del fondo assegnato; obbligo, durante 20 anni 
dopo l’assegnazione, di far parte di cooperative o consorzî pro- 
mossi o costituiti dall’Opera per cedere gradualmente ad essi i 
servizî di assistenza tecnica ed economico-finanziaria alle nuove 
piccole proprietà che l’Opera stessa ha l’obbligo di organizzare. 
Questa deve pure promuovere, incoraggiare ed organizzare corsi 
gratuiti professionali e attività o centri di meccanica agraria. 


3. — La legge 21 ottobre 1950, n. 841, detta legge-stralcio, ha 
le seguenti principali disposizioni. 

Le norme sopra riassunte della legge per la Sila vengono 
estese, con le modificazioni che si indicano successivamente, ad 
altri territori « suscettibili di trasformazione fondiaria © agra- 
ria », determinati con decreti aventi valore di legge ordinaria e 
classificati come comprensori di bonifica di 1* categoria; per cia- 
scuno di essi il Governo è autorizzato a istituire un Ente, o una 
sezione speciale di Ente già esistente, che provveda a preparare 
il programma di trasformazione fondiaria ed agraria di tutto il 
territorio e ad eseguirlo nei terreni espropriati. 

Modificazioni importanti alla legge per la Sila riguardano la 
parte espropriabile delle proprietà private, considerate nella loro 
consistenza al 15 novembre 1949. 

Le nuove norme in materia si riassumono come segue: 

a) La quota espropriabile di ciascuna proprietà (esclusi di 
regola i boschi) è indicata da una tabella, dalla quale risulta che 
la quota aumenta in funzione del reddito imponibile dominicale 
dell’intera proprietà — quale risulta, alla data del 1° gennaio 
1943, dal Catasto (le cui stime risalgono peraltro al triennio 1937- 
39) —, e simultaneamente diminuisce in funzione del suo reddito 
medio dominicale per ettaro, esclusi dal cómputo i boschi e gli 
incolti produttivi. Fino a 30.000 lire di reddito totale non v’é 
alcuna quota di esproprio : le quote variano, al di sopra di detto 
limite, tra un minimo del 10% nei casi di reddito totale da oltre 
60.000 a 100.000 lire e di reddito medio per ettaro di 500 lire, ed 
un massimo del 95% che si applica in molti casi di alto reddito 
totale (di cui l’ultimo scaglione comprende i redditi di 1.200.000 
lire ed oltre) e di basso reddito unitario (il cui ultimo scaglione 
comprende i redditi di 100 lire e meno). 

Il fine della tabella vuol essere questo : espropriare in misura 
maggiore le proprietà di più alto reddito dominicale totale, con- 
siderato indice di maggior ricchezza del proprietario, e in misura 
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minore le proprietà di più alto reddito unitario medio, conside- 
rato merito del proprietario. 

b) Durante un sessennio dall’accertamento della quota di 
esproprio, i proprietari non possono acquistare fondi rustici che, 
insieme con quelli rimasti in loro proprietà, formino più di 750 
ettari di superficie lavorabile (esclusi cioè boschi, pascoli e incolti 
produttivi), con sanzione di esproprio dell’eccedenza. 

c) Il proprietario pud chiedere che l’espropiro immediato 
si limiti a 2/3 della quota determinata come è indicato alla let- 
tera 4), obbligandosi, nel terzo residuo ed anche mel resto della 
sua proprietà, di trasformarli secondo piani determinati dal- 
PEnte, e, a trasformazione eseguita del terzo residuo, di tratte- 
nerne la metà in sua proprietà, consegnando l’altra metà all’Ente, 
che rimborsa le spese di trasformazione. 

d) La legge non si applica per la espropriazione dei terreni 
a coltura intensiva, formanti aziende agrarie organiche ed effi- 
cienti, condotte in forme associative con i lavoratori e provviste 
di impianti strumentali moderni e centralizzati: le condizioni 
generiche così indicate vengono poi dalla legge stessa precisate 
con norme rigorosissime, che furono lievemente attenuate con 
successiva legge del 20 dicembre 1952, n. 299. Può, anche per 
queste aziende eccezionali, venir espropriata la parte eccedente 
i 500 ettari. 

I comprensori di riforma delimitati per l’esecuzione di que- 
sta legge furono sei: 1) Delta Padano ; 2) Maremma tosco-laziale ; 
8) Territorio del Fucino; 4) Territori di Puglia, Lucania e Mo- 
lise; 5) Territori della Campania; 6) Sardegna. Enti esecutivi 
speciali furono costituiti per il Delta Padano, per la Maremma 
tosco-laziale e insieme il Fucino, per la Sardegna : per gli altri 
territori su indicati, oltre che per una piccola parte della Sar- 
degna (Flumendosa), furono invece costituite sezioni speciali di 
Enti preesistenti (Ente per lo sviluppo della irrigazione in Pu- 
glia e Lucania; Opera nazionale per i Combattenti, nella Cam- 
pania; Ente autonomo del Flumendosa). Ai comprensori di 
riforma sopra indicati vanno aggiunti il Comprensorio Calabrese, 
di cui fu detto nel par. 2, e territori di Sicilia cui si applica una 
speciale legge regionale, alla cui esecuzione presiede il preesi- 
stente Ente di colonizzazione del latifondo siciliano. 

La superficie dei singoli territori di riforma risulta dalla 
tabella del par. 7. 


4. — Sono strettissimi i rapporti tra la legislazione di boni- 
fica e quella di riforma fondiaria: basti ricordare quanto già 
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si disse, che tutti i territori di riforma sono classificati come 
comprensori di bonifica di 1* categoria, ai sensi della legge sulla 
bonifica integrale del 13 febbraio 1933, m. 215. 

E? quindi opportuno, a questo punto, dare un rapido sguardo 
a questa legge. 

Essa è il risultato finale di una lunga evoluzione legislativa, 
iniziata con la legge 25 giugno 1882, n. 869 sulla bonifica idrau- 
lica. L'evoluzione portò, attraverso fasi intermedie, dal ristretto 
concetto di bonifica come esecuzione delle opere di carattere idrau- 
lico necessarie, in territori paludosi o deficienti di scolo delle 
acque, a risanarli nei riguardi igienici e renderli suscettibili 
di coltivazione, al larghissimo concetto accolto dalla legge del 
1933, per il quale la bonifica integrale è il complesso delle opere 
che in qualsiasi territorio siano necessarie per adattarlo — con 
rilevanti vantaggi igienici, demografici, economici, sociali — ad 
una maggiore produzione e ad una più soddisfacente vita rurale. 

Non dunque solo opere di carattere idraulico, ma di varia 
natura tecnica (costruzioni, oltre che idrauliche, stradali, edilizie 
ecc.; sistemazioni di suolo; piantagioni); non solo territori a 
dissestato regime delle acque, ma anche altri nei quali il regime 
fondiario e l’ordinamento agricolo siano trasformabili con gli 
indicati rilevanti vantaggi (territori latifondistici a terra nuda 
o quasi nuda di investimenti fondiari, ed a coltura discontinua 
el estensiva; territori asciutti trasformabili in irrigui; territori 
montuosi in degradazione ecc.); non solo il fine igienico, ma an- 
che altri fini di pubblico interesse, demografici (aumento della 
popolazione agricola), economici (aumento della produzione), 
sociali (migliori forme di insediamento rurale; migliori rapporti 
tra proprietà, impresa e lavoro). 

E° ovvio che con questo largo concetto di bonifica è stretta- 
mente congiunto quello di colonizzazione : la legge del 1933 indica 
come bonifiche di prima categoria quelle dove essa ha particolare 
importanza. 

Senza entrare nei particolari, ci limitiamo a precisare i se- 
guenti tre punti essenziali della legge citata : 

1) la bonifica è eseguita per singoli comprensori, cioè per 
singole unità territoriali delimitate per guisa che vi siano indi- 
viduabili — in rapporto con gli iniziali caratteri del regime fon- 
diario e dell’ordinamento agricolo — i nuovi loro caratteri che 
si assumono come méta da conseguire; 

2) le opere ed attività pubbliche e private, occorrenti per 
trasformare il comprensorio dalla sua condizione iniziale alla 
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finale sono coordinate in un obbligatorio piano generale di bo- 
nifica ; 

3) per porre in moto le attivita private, si determina il loro 
interesse ad agire in conformita del piano per mezzo di concorsi 
finanziari dello Stato nel costo, concessi in tal forma e misura 
che ne risulti per il privato un sufficiente frutto del capitale 
rimasto a suo carico. 

Il piano generale di bonifica comprende i progetti di mas- 
sima delle maggiori opere interessanti tutto o gran parte del 
comprensorio, che la legge dichiara di competenza dello Stato, 
cioè opere pubbliche; e le direttive fondamentali della trasforma- 
zione delle singole proprietà, mediante le altre opere che la legge 
dichiara di competenza privata. 

Organo di attuazione della bonifica è generalmente un Con- 
sorzio, ente pubblico che associa tutte le proprietà del compren- 
sorio, sulle quali può prelevare imposte : esso si costituisce nor- 
malmente col consenso di una parte dei proprietari ed è retto 
da loro rappresentanti; ma può essere anche costituito obbliga- 
toriamente dallo Stato, il quale ha in ogni caso su esso amplis- 
simi poteri d’intervento, sì da costringerlo ad agire secondo i 
suoi voleri. 

E” il Consorzio di bonifica che, di regola, studia e propone 
all’approvazione dello Stato il piano generale : approvato, e reso 
con ciò obbligatorio il piano stesso, di norma il Consorzio prov- 
vede, per concessione dello Stato, alla progettazione esecutiva ed 
esecuzione delle opere pubbliche, il cui costo grava sullo Stato 
salvo un determinato concorso nella spesa da parte dei proprie- 
tari; i singoli proprietari provvedono obbligatoriamente, entro 
prescritti termini di tempo, all’esecuzione delle opere private, il 
cui costo è a loro carico con determinati concorsi dello Stato nella 
spesa e con agevolazioni di credito. Dette opere private sono ese- 
guite in conformità di progetti presentati dai proprietari allo 
Stato, affinchè ne accerti la conformità alle suddette direttive 
fondamentali. 

Le inadempienze dei proprietari determinano la esecuzione 
delle opere da parte del Consorzio a loro spese, ovvero la espro- 
priazione del fondo a favore del Consorzio stesso o di altri che 
si impegni ad eseguire le opere dovute. 

Il Consorzio guida ed assiste in molteplici modi la attività 
dei proprietari. 

Secondo le norme indicate l’esproprio dei proprietari può 
avvenire solamente quando ne sia accertata la inadempienza agli 
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obblighi di bonifica entro i termini di tempo prescritti: poichè 
questi termini possono scadere dopo un periodo di anni, l’espro- 
prio può subìre più o men lungo ritardo. Per accelerarlo, la legge 
31 dicembre 1947, n. 1744 ha prescritto che, approvato il piano 
generale, il Consorzio debba concordare, con le persone soggette 
agli obblighi di bonifica, le opere da eseguire nei singoli fondi, e 
il proprietario debba dichiarare con quali mezzi finanziari intenda 
far fronte alla spesa. Se l’accordo non avviene e la disponibilità 
dei mezzi non è dimostrata, lo Stato può disporre senz’altra attesa 
la espropriazione. 


5. — Prima di esporre a qual punto si sia giunti nell’esecu- 
zione della riforma, in applicazione delle due leggi riassunte, 
conviene considerare le molte obbiezioni, i vivaci contrasti, cui 
esse diedero luogo, non solo da parte di persone colpite nei loro 
interessi, ma anche da parte di economisti agrari, di tecnici, di 
giuristi. 

Non ci fermiamo sulle obbiezioni di carattere giuridico (al- 
cune delle quali sollevarono dubbi anche sulla costituzionalità di 
alcune disposizioni); nè ci fermiamo su quelle dettate solo da 
interessi offesi. Faremo invece menzione delle altre obbiezioni che 
ci sembrano obbiettivamente fondate, avuto riguardo ai generali 
interessi dell’agricoltura e, più largamente, del Paese. 

Posto che fine della riforma sia, essenzialmente, quello di 
estendere la proprietà terriera dei contadini (lavoratori manuali), 
restringendo correlativamente quella appartenente a non conta- 
dini, che chiameremo genericamente «borghese », fu parere di 
molti che la redistribuzione non possa attuarsi senza più o men 
grave danno per l’agricoltura, e senza colpire alle basi quella pro- 
prietà e iniziativa privata che, pure entro vincoli dettati da fini 
pubblici, resta a fondamento della economia italiana, ove non 
avvenga una ragionata scelta dei terreni da espropriare e dei 
contadini da elevare alla proprietà. 

Parve, in verità — più che nelle leggi, nelle discussioni avve- 
nute in sede parlamentare e fuori di essa — che anche altri fini, 
oltre a quello dell’estensione della proprietà di contadini, influis- 
sero sulle decisioni del legislatore. Si parlò così di spezzare mo- 
nopoli terrieri che gravano sulla vita economica e sociale e ren- 
dono difficile l’accesso alla proprietà degli appartenenti alle più 
modeste categorie, desiderosi di rafforzare con essa la propria 
personalità e di elevarsi a una più indipendente e responsabile 
posizione sociale: si parlò di assicurare una migliore giustizia 
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con raccorciare le distanze tra ricchi e poveri, con eliminare 
talune più pericolose e ingiustificate concentrazioni di ricchezza; 
si parló anche di fini più strettamente politici, di colpire cioè 
categorie di cittadini la cui presenza, per le loro prepotenti ric- 
chezze, mal si concilia con un regime democratico, in un paese 
povero come il nostro. Ma, in contrario senso, si fece osservare 
che, secondo sicure statistiche ricavate dal Catasto, la proprietá 
fondiaria italiana soffre di tutt'altro che di eccessiva concentra- 
zione: nel 74% della superficie delle proprietà fondiarie private 
le proprietà non superano 100 ettari, nel 91,3% non superano i 
500 ettari, nel 95,8% non superano i 1000 ettari; mentre nel 
41,6% sono inferiori ai 10 ettari. Se si considera anzichè la 
superficie il reddito dominicale, quasi il 90% di quello totale delle 
proprietà private spetta a proprietà che non superano le 100.000 
lire annue (secondo stime del 1937-39); il 95,6% a proprietà che 
non superano le 200.000; solo il 4,4% a proprietà con oltre 200.000 
lire; mentre il 47,4% spetta a proprietà con reddito inferiore alle 
5000 lire (1). E” poco comprensibile come una distribuzione di 
proprietà fondiaria nella quale hanno così modesta parte le pro- 
prietà grandi per superficie e per reddito possa presentare gli 
accennati pericoli sociali e politici. E” ben vero che le medie nazio- 
nali riferite coprono forti differenze da regione a regione: parti- 
colarmente nella Toscana, nell’Umbria, nel Lazio, nelle Puglie, 
nella Lucania, nella Calabria, e anche in parti di altre regioni, 
la grande proprietà occupa percentuali di superficie e di reddito 
assai superiori alla media; ma si tratta prevalentemente o di pro- 
prietà latifondistiche, come in particolare nelle ultime quattro 
regioni nominate, nei riguardi delle quali, come si dirà tra poco, 
cessano i dissensi; o altrimenti di proprietà, come quelle toscane 
o umbre, che sono poi suddivise in piccole aziende familiari 
(poderi) associanti al proprietario, con la mezzadria e contratti 
affini, la famiglia lavoratrice; o anche proprietà che sono in corso 
di bonifica, e che, compiuta questa, vanno soggette ad uno spon- 
taneo processo di frazionamento. 

Se in talune situazioni può essere utile rendere più agevoli i 
trasferimenti di proprietà, mobilitandola e aprendone più larga- 
mente l’accesso ai contadini, ciò può ottenersi con mezzi meno 
drastici, e meno sotto altri aspetti pericolosi, di una riforma fon- 
diaria del tipo sopra illustrato. 


(1) Le indicate cifre di reddito fondiario, stimato nel 1937-39, possono 
tradursi in reddito attuale moltiplicandole per un coefficente 35-40. 
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Nè d'altronde va taciuto che, in quanto si voglia ai fini di 
giustizia sociale conseguire una meno diseguale distribuzione di 
ricchezze, la riforma fondiaria è mezzo inadatto e anzi iniquo, 
poichè essa colpisce separatamente uno solo dei cespiti costituenti 
la ricchezza di una persona, mentre quel fine, se vuol conseguirsi 
equamente, implica di colpire il complesso dei suoi redditi o del 
suo patrimonio; ciò cui si presta, piuttosto, lo strumento fiscale. 

Anche gli oppositori alle modalità di riforma adottate dalle 
nostre leggi ammettono tuttavia l’opportunità di estendere la 
proprietà di contadini, che ne eleva la posizione sociale e costi- 
tuisce aziende le quali, unificando nella stessa persona lavoro 
manuale impresa e proprietà della terra, eliminano pericolosi 
contrasti sociali e, in determinati ambienti agrari e a determi- 
nate condizioni, possono essere non meno, e talora più produt- 
tive, delle aziende borghesi. Essi ritengono peraltro che tali favo- 
revoli conseguenze possano realizzarsi solo subordinatamente ad 
una ragionata scelta dei terreni da destinare alle nuove proprietà 
e dei contadini assegnatari ; il che esclude la convenienza di esten- 
dere dappertutto, indiscriminatamente, la proprietà contadina, 
eliminando una borghesia agricola, la quale può invece avere un 
ruolo fondamentale di avanguardia nel progresso agrario. 

Quanto alla scelta dei terreni, molti giudicano necessaria 
una fondamentale distinzione: quella tra terreni latifondistici 
— caratterizzati dalla assenza o scarsissima presenza di capitali 
immobilizzati nel suolo in forma di costruzioni, sistemazioni, 
piantagioni; da coltura estensiva e discontinua alternante cereali 
e pascolo; da popolazione coltivatrice residente fuori o lontano 
dai terreni coltivati in più o meno popolosi centri, talora in vere 
città contadine, e infine da proprietari assai spesso assenti dalla 
terra — e terreni non latifondistici, i quali invece, per le più o 
meno ingenti immobilizzazioni fondiarie, sono propriamente una 
creazione dell’uomo, un prodotto di una sua attività spesso seco- 
lare, con la quale sono stati adattati a progredite forme di col- 
tura, più o meno intensive. 

La formazione di una nuova proprietà contadina è ampia- 
mente giustificata nei primi; assai meno, o con maggiori cau- 
tele, nei secondi, per le seguenti ragioni. 

Nei territori latifondistici la riforma è necessariamente pre- 
ceduta o accompagnata dalla bonifica dell’intero comprensorio, 
ai sensi delle leggi che abbiamo ricordato; bonifica che, anche 
indipendentemente dalla formazione di nuova proprietà conta- 
dina, si impone come obbligo dello Stato e di una proprietà ter- 
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riera consapevole dei propri doveri, per eliminare forme di con- 
vivenza sociale primitive, talora quasi barbare, assolutamente 
incompatibili con una vita civile. La bonifica assicura in queste 
terre incremento di produzione e occupazione, anche assegnandole 
a contadini, soprattutto se ben scelti; mentre il loro accesso alle 
proprietá, soprattutto se non bene selezionati, in territori già 
agrariamente progrediti, ha per probabile conseguenza, almeno 
temporanea, una minore produzione e minore occupazione. 

Inoltre la scelta dei contadini da elevare alla proprietà — 
problema difficile da risolvere senza accendere gravi contrasti 
sociali, in un paese a densa popolazione coltivatrice e scarse terre 
disponibili — è più agevole nei territori latifondistici (pur non 
mancando anche in questi, come si vedrà, difficoltà gravi), sia 
perchè nei terreni da destinare alle nuove proprietà non preesiste, 
o è scarsissima, una popolazione contadina residente, sia perchè 
la bonifica obbligatoria anche degli altri terreni consente migliori 
condizioni di vita a quei contadini che restano esclusi dalla 
proprietà. 

Ancora : nei territori latifondistici le espropriazioni non tur- 
bano l’opera di continuo miglioramento fondiario, cui è legato 
il progresso agrario; mentre esse, nei territori già agrariamente 
progrediti, non possono non attenuare nella borghesia agricola 
l’incentivo al progresso, anche per la preoccupazione che ad una 
prima fase di espropri altre possano seguirne. La insicurezza 
della proprietà, anche di quei proprietari che bene assolvono il 
compito di trarne alte produzioni, è un grave impedimento al 
progresso. 

E infine, l’esproprio, anche totale, di proprietà latifondisti- 
che, appartenenti a proprietari generalmente assenti e poco pre- 
occupati di coltivare le loro terre nel modo più produttivo, men- 
tre appare di fronte alla coscienza sociale più giustificato, non 
minaccia, come nei terreni non latifondistici, il frazionamento, 
la disgregazione, di unità aziendali efficienti, con evidente con- 
seguenze economiche negative. 

Ricordiamo che i territori latifondistici sono purtroppo assai 
estesi, per alcuni milioni di ettari: la limitazione ad essi della 
riforma non avrebbe impedito di disporre di una massa di terre 
anche maggiore di quella ottenuta con le leggi vigenti. 

Il concetto di limitare ai territori latifondistici la riforma 
fondiaria, collegandola con la loro bonifica, parve in un certo 
momento prevalere; si può dire anzi che esso abbia trovato appli- 
cazione nella Sila e terreni contermini. La relativa legge infatti 
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dichiara espropriabili, come si vide, terreni «suscettibili di tra- 
sformazione »; espressione interpretata appunto, nella prassi ap- 
plicativa, come terreni latifondistici da bonificare (nell’ampio 
senso che vedemmo proprio della vigente legislazione di bonifica). 

Ma la legge-stralcio abbandonò questa formula, sostituendole 
l’altra «terreni suscettibili di trasformazione fondiaria o agraria », 
che aprì la possibilità di espropriare anche terreni non lati- 
fondistici. 

Fortunatamente, nelle zone delimitate ai fini della applica- 
zione della legge-stralcio, prevalgono di fatto i terreni latifon- 
distici, talchè gli espropri estesi agli altri, benchè purtroppo non 
mancanti, non furono tuttavia molto estesi. Le conseguenze po- 
trebbero essere ben più gravi, ove gli stessi criteri fossero accolti 
nella riforma generale, la quale si estenderà a terreni in massima 
parte già organizzati in aziende progredite. 

Quanto alla scelta dei contadini assegnatari delle nuove pro- 
prietà — scelta che deve tener conto della loro preparazione non 
solo professionale, ma anche morale — essa ha non minore impor- 
tanza della scelta dei terreni da assegnare, tanto più quando si 
tratta di contadini nullatenenti, e manca quindi la garanzia che, 
nei trasferimenti volontari di terra, è rappresentata dalla pos- 
sibilità del contadino di acquistarla, almeno in parte, a contanti, 
o da suo possesso di scorte agrarie; indici di capacità di rispar- 
mio 9 di credito. 

Va in particolare sottolineata la importanza fondamentale 
che i nuovi proprietari siano aperti e pronti alla solidarietà 
cooperativa. 

Anche nell’ambito dei terreni latifondistici — secondo le col- 
ture che potranno esservi più estese, secondo l’ambiente fisico 
ecc. — sarà economicamente più redditiva quando la piccola 
quando la grande azienda. In questo secondo caso, non la piccola 
proprietà familiare, ma la proprietà e conduzione da parte di 
cooperative di contadini potrebbero trovare conveniente sede; 
e anche nel primo caso, quando la piccola azienda unita alla 
piccola proprietà è economicamente a suo posto, lo è solo quando 
la cooperazione dei piccoli proprietari, negli acquisti e nelle ven- 
dite collettive, nelle industrie rurali, nell’uso in comune di mac- 
chine agrarie ecc., porti anche ad essi molti dei vantaggi della 
grande azienda. Meno difficili queste forme parziali di coopera- 
zione: assai più difficile la proprietà e conduzione cooperativa, 
che appare propria di gruppi sceltissimi di contadini. Ove questi 
non esistano, e la grande azienda sia preferibile alla piccola, 
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meglio assai rispettare o promuovere la grande azienda «bor- 
ghese », sia pure con associazione all’impresa dei contadini. 

Orbene, una scelta a priori dei contadini, tra i molti che, 
soprattutto nei territori latifondistici, aspirano alla proprietà 
della terra — già per se stessa, come si disse, difficile — offre 
ben poca probabilità di garantire negli assegnatari adeguate atti- 
tudini professionali, anche a colture nuove non ancor note nel- 
l’ambiente (qual mai garanzia può offrire in proposito il giudizio 
richiesto dalla legge all’ispettore agrario provinciale?), e ancor 
meno di garantire in essi la richiesta preparazione morale e 
cooperativa. Queste qualità non possono risultare che dalla espe- 
rienza, e talora appunto con questa si formano. Ciò implica che 
la terra, invece di essere assegnata ai contadini subito in pro- 
prietà, venga loro assegnata — per un periodo che non può 
essere breve, se si vuole una selezione seria — con altri rapporti, 
quali i contratti a miglioria e l’enfiteusi, che consentano agli 
adatti di giungere gradualmente alla proprietà piena, mentre gli 
altri, prima di giungervi, possano in base ai patti contrattuali 
venirne esclusi. Non manca nelle leggi vigenti, come si vide, 
qualche disposizione nel senso indicato, ma del tutto insufficiente. 

Se la selezione non avviene, il pericolo non è solamente per 
la produzione: è anche sociale e politico, perchè, di fronte ad 
una massa di contadini impreparati a reggere le piccole aziende 
loro assegnate, è probabile che riescano ad impadronirsene forze 
politiche, per farne massa di manovra ai loro fini di sovvertimento. 

6. — Quanto si è esposto spiega le più notevoli obbiezioni 
mosse alle modalità di riforma sancite dalla legge, e dice anche 
come non sarebbe stato difficile adottarne altre migliori, conse- 
guendo egualmente i fini voluti. 

Molte altre osservazioni sono state avanzate contro le dispo- 
sizioni legislative vigenti: ricordiamo brevemente le seguenti : 

a) La tabella, in base alla quale, secondo la legge stralcio, 
avviene meccanicamente l’esproprio parziale delle singole pro- 
prietà, non solo non consente una ragionata scelta dei terreni 
da espropriare, secondo i criteri che illustrammo; ma neppure 
ha in sè giustificazione, non essendo giustificata nè la progres- 
sività in funzione del reddito totale, applicata isolatamente a un 
solo cespite patrimoniale; nè la diminuzione della percentuale di 
esproprio con l’aumento del reddito medio unitario, che dipende 
non solo dall’opera del proprietario, ma anche da fattori naturali. 
Migliori erano le modalità della legge per la Sila: e anche moda- 
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lità migliori di queste sarebbe stato facile adottare, quando gli 
espropri fossero stati limitati a terreni latifondistici, assoggettati 
alle norme della legislazione di bonifica. Con questa limitazione 
sarebbero divenute superflue anche le disposizioni della legge- 
stralcio sul cosidetto «terzo residuo» e sulle aziende esentabili 
totalmente dall’esproprio ; per le quali d’altronde la legge richiede 
il simultaneo concorso di tali e tante condizioni da rendere l’esen- 
zione del tutto eccezionale. 

b) Poichè di fatto la riforma si applica, come si disse, a 
terreni prevalentemente latifondistici, soggetti a bonifica obbli- 
gatoria, sarebbe stato necessario uno stretto coordinamento tra la 
legislazione di riforma e quella di bonifica, e tra i relativi organi 
esecutivi, Enti di riforma e Consorzi di bonifica. Il coordina- 
mento è in gran parte mancato, con conseguenti numerosi contra- 
sti, che solo la prassi — specialmente da quando l’attività boni- 
ficatrice ha avuto grande impulso dalla Cassa per il Mezzogiorno 
— cerca di superare nel modo meno imperfetto. 

c) Non giuste sembrano le disposizioni relative all’inden- 
nità di esproprio ed al suo pagamento. Il valore dei fondi deter- 
minato ai fini dell’imposta sul patrimonio in base agli imponibili 
catastali, diverge, in misura da caso a caso diversissima, sia dal 
valore di mercato, sia dal valore di capitalizzazione dei redditi, 
che sono, l’uno o l’altro, la base di una giusta indennità di espro- 
prio. Inoltre la indennità determinata non comprende nè il va- 
lore delle scorte e dei frutti pendenti — di cui la legge tace, con 
pericolo di loro caotica dispersione — nè il valore di nuove opere 
fondiarie che il proprietario abbia eseguito dopo la promulga- 
zione della legge sulla imposta patrimoniale; esclusione manife- 
stamente ingiusta. Nè giusto appare il pagamento in titoli, il 
quale rappresenta, in sostanza, un obbligo fatto all’espropriato 
di investire in determinato modo la indennità corrispostagli, ag- 
gravandone ulteriormente la posizione. 

d) Non appare opportuno collegare il valore di assegna- 
zione della terra al contadino, secondo le norme che furono espo- 
ste, col suo costo, sia pure diminuito dai concorsi finanziari dello 
Stato e ulteriormente ridotto ai 2/3. Non tenendosi alcun conto 
con tale norma «del. reddito del terreno, differentissimo dall’uno 
all’altro caso, il valore di assegnazione può risultare troppo ele- 
vato, non consentendo un compenso normale al lavoro dell’asse- 
gnatario, o troppo basso, consentendo un compenso anormalmente 
elevato. Più opportuno è collegare il valore di assegnazione col 
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prevedibile reddito fondiario capitalizzato, quando nella determi- 


nazione di questo sia attribuito un compenso normale al lavoro 
del contadino assegnatario. 


7. — Senza dilungarci ulteriormente nell’esame critico della 
legislazione vigente, diremo ora dell'applicazione che ne è stata 
fatta finora., 

La seguente tabella indica, per le singole zone cui si appli- 
cano le leggi Sila e Stralcio — e, in Sicilia, la legge regionale di 
riforma — i dati fondamentali della loro superficie totale, di 
quella espropriata, di quella assegnata ai contadini, alla data 
del 31 marzo 1954. 


Esprori ed assegnazioni per sinyoli comprensori 


con RA Superficie assegnata 
Comprensori prensori 

delimitati | Totale | J su | Totale | % su Tra o/o su Mella 
ha. col. 2 ha. col. 3 ha. col. 5 | posero 
Delta Padano . 260.000 | 41.927 | 16,1 | 16.570) 38,5 | 16.575 | 100,0 5,3 
Maremma . . . 956.638 | 166.763 | 17,4 |100.639| 60,0 | 77.734 | 77,2 | 14,0 
Fucino . . . . 44.160 15.862 | 35,5 | 13.093. 820 | — — | — 

Puglia, Lucania, | 
Molise . . . |1.453.181 | 180.560 | 12,4 |103.721| 57,4 | 96.937! 93,4 | 7,4 
Campania . . . | 121.431] 7692| 6.3 | 3.861| 50,0 | 3.492| 88,6 5,8 
Caba = e 545.379| 75.485 | 13,8 | 56.795! 75,2 | 42.963| 75,6 | 4,8 
Sicilia . . . . |92.439.224 | 100.000 4,1 | 20.349, 20,3 | 20.349 100,0 | 4,3 
Sardegna . . . |2.321.645| 81.802) 3,5 | 18.753) 22,9 | 18.735 | 100,0 | 10,3 
ToTALE |8.141.658 | 670.091 | 8,2 | 333.786) 49,7 | 276.715' 82,9 | 7,3 

| | 


La totale superficie di dette zone, in Ha. 8.141.658, rappre- 
senta circa il 30% della superficie agraria-forestale italiana e 
circa il 50% della sola superficie lavorabile (esclusi dalla prece- 
dente boschi, pascoli, incolti produttivi). 

La fase delle espropriazioni é ultimata per tutte le zone, 
meno che in Sicilia, dove sono stati espropriati solo 37.000 ettari, 
sui 100.000 previsti. 

La superficie espropriata fino alla data suindicata rappre- 
senta in complesso solo 1’8,2% di quella totale, con differenze 


notevoli da zona a zona, da un massimo del 35,5% ad un minimo 
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del 3,5% ; differenze dipendenti, evidentemente, dal diverso carat- 
tere dei terreni nelle singole zone. Le percentuali avrebbero po- 
tuto essere, senza inconvenienti, ancor maggiori, nei terreni lati- 
fondistici; mentre megli altri — fortunatamente i meno — gli 
espropri, anche in percentuali modeste, non possono non avere 
determinato gli effetti negativi che giá si dissero. 

Le assegnazioni della terra ai contadini sono estese, per ora, 
alla metà circa della terra espropriata. A quelle indicate nella 
tabella saranno da aggiumgere le altre provenienti dal ricordato 
cosidetto «terzo residuo». Questo, provvisoriamente lasciato ai 
proprietari, è esteso circa 42.000 ettari, dei quali 21.000, secondo 
le norme di legge, andranno ad aggiungersi, a trasformazione 
avvenuta, alle altre terre da assegnare. 

Molte sono state, e sono, le pressioni, sopratutto da parte di 
partiti politici di estrema sinistra, perchè le assegnazioni siano 
accelerate. Già dicemmo in proposito il nostro avviso : la fretta 
di assegnare subito la terra in proprietà dei contadini ci sembra 
in stridente contrasto con la necessaria loro selezione, alla quale 
avrebbe anzi giovato la temporanea adozione di rapporti diversi 
dalla piena proprietà. 

Anche con le norme legislative vigenti, l’assegnazione imme- 
diata ai contadini ha trovato e trova ostacoli solo lentamente supe- 
rabili. In molti casi, infatti, i terreni espropriati erano già col- 
tivati da numerosissimi contadini (minuscoli affittuari, o legati 
alla proprietà con altri svariati rapporti), in forme bensì estre- 
mamente primitive, ma che comunque assicuravano loro il pane 
quotidiano. Assegnare subito la terra in unità aziendali non 
troppo ristrette ad alcuni, escludendo gli altri, urta contro resi- 
stenze accanite e provoca gravi conflitti; soddisfare tutte le ri- 
chieste porta a frammentare eccessivamente la terra rinunciando 
ad ogni sostanziale progresso agrario. 

In altri casi numerosi le assegnazioni immediate sono impos- 
sibili perchè la terra espropriata esige profonde trasformazioni 
prima che vi si possano insediare gli uomini. Nè minori difficoltà 
sì frappongono dove la riforma incide su terre già organizzate in 
grandi aziende capitalistiche ad agricoltura progredita. 

Dei 333.786 ettari finora assegnati, circa 1'83% è stato asse- 
gnato in poderi familiari, con una media per podere di Ha. 7 of 
Questa media risulta da estremi assai lontani, tra un massimo 
di Ha. 14 nella Maremma tosco-laziale ed un minimo di Ha. 4,8 
in Sicilia: prevalgono le piccole unità in Sicilia, Calabria, Cam- 
pania e nel Delta Padano. Queste differenze risultano prevalen- 
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temente dal vario rapporto tra la terra espropriata e la popola- 
zione contadina che ne chiede la proprietà. E” dubbio che le unità 
più piccole siano sufficienti ad impiegare tutto il lavoro della 
famiglia concessionaria e permetterle un tenore di vita normale. 

Sui 277 mila ettari assegnati in poderi sono state insediate 
31.160 famiglie contadine. Gli altri 57.000 ettari sono stati asse- 
gnati come quote integrative della poca terra posseduta da altre 
25.460 famiglie. 

Alcuni Enti di riforma avevano adottato per le assegnazioni 
contratti provvisori, senza stipulare subito il contratto definitivo 
di vendita. V’erano di ciò ottime ragioni: le prime assegnazioni 
fatte sotto pressione politica avevano infatti costretto a rinun- 
ciare a una sufficiente selezione degli assegnatari e talora anche 
ad una regolare e certa delimitazione del terreno assegnato ; 
inoltre il prezzo di assegnazione, secondo le disposizioni di legge, 
doveva risultare, oltre che dall’indennità di esproprio, dal costo 
delle opere eseguite dall’Ente, accertabile solo a miglioria ese- 
guita. 

Ma il ritardo dei contratti definitivi ha dato luogo a specula- 
zioni e agitazioni politiche da parte di chi lo attribuiva a desi- 
derio di sabotare la riforma, o a proposito degli Enti, di consi- 
derare le terre espropriate come loro permanente patrimonio ter- 
riero. E a contrasti da parte degli assegnatari — o, meglio, di 
partiti politici che se ne sono assunti la rappresentanza — hanno 
pure dato luogo le clausole vincolative contenute nel contratto 
definitivo, che consentivano un largo controllo dell’Ente  sul- 
l’opera dell’assegnatario, e quindi rendevano men libera la sua 
posizione. 

Queste opposizioni ci sembrano frutto di puro demagogismo : 
se si vogliono creare aziende contadine vitali, la selezione e il 
controllo non possono non essere severi e prolungati per tutto 
il tempo occorrente. 

Il Governo ha tuttavia creduto di assecondare le indicate 
tendenze, imponendo l’immediata adozione del contratto defini- 
tivo ed eliminando molte delle clausole vincolative. Penso che ciò 
non gioverà alla vitalità di molte delle nuove piccole proprietà. 

Per assicurarla, d’altronde, vengono solo ora a maturazione 
i problemi più difficili, che consistono nella scelta dei nuovi ordi- 
namenti colturali, e in genere aziendali, nelle nuove piccole pro- 
prietà. Soprattutto nel Mezzogiorno, a clima arido, dove non sia 
possibile la irrigazione (la quale nelle regioni del Mezzogiorno 
continentale e insulare, incluso il Lazio, che comprendono la 
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maggior parte delle zone di riforma, potrà al più estendersi, in 
una serie lunga di anni, a 700.000 ettari, cioè a meno del 6% della 
superficie «lavorabile »), e dove d’altronde l’estensione della arbo- 
ricoltura (olivi, fruttiferi, viti ecc.), che fu in passato la sola col- 
tura intensiva adottata nei terreni non irrigui, sia limitata dalle 
condizioni di smercio; la soluzione di quei problemi presenta 
ancora molti punti oscuri, soprattutto nei riguardi delle colture 
foraggere e quindi del bestiame, che avrebbero una importanza 
fondamentale per assicurare una stabile fertilizzazione del suolo 
e dare una base sicura alla vita dell'azienda e al continuato im- 
piego del lavoro. Anche per ció non sembra buon consiglio fare 
eccessivo affidamento sull opera dei nuovi proprietari contadini, 
non controllata o scarsamente controllata dall’Ente di riforma, 
o solo assistita da una sua azione di istruzione e propaganda 
volontariamente ascoltata e tradotta in pratica dagli assegnatari. 

Per ora, quel che si può documentare, nei territori di riforma, 
è rappresentato dagli ingenti investimenti fondiari, i quali in 
sostanza, bonificando i terreni, preparano le sedi atte ad acco- 
gliere i nuovi progrediti ordinamenti agricoli, le nuove forme di 
vita rurale. 

Sono state esposte, in proposito, le seguenti cifre, al 31 marzo 
1954, le quali peraltro si riferiscono non solo a opere già eseguite 
o in corso di esecuzione, ma anche ad opere in progetto. 

Tra le opere comuni a più fondi, si trovano 85 nuovi borghi 
(di cui 59 in progetto), 67 centri aziendali (19 in progetto), 4751 Km. 
di strade (2.665 in progetto). Tra le opere di trasformazione dei 
singoli fondi si trovano 25.178 case (10.961 in progetto), e altre 
opere varie per un importo complessivo di circa 36 miliardi (19 
in progetto). Il totale delle spese sostenute per detti investimenti, 
monchè per acquisti di macchine e altre scorte (i soli trattori 
acquistati sono stati 3760 per un importo di 14,8 miliardi), è 
ammontato a circa 166 miliardi, dei quali 60 riguardano opere e 
acquisti per ora solo progettati. 

Troppi elementi ancora mancano per esporre cifre anche solo 
approssimative circa il costo totale della riforma. Tuttavia un 
economista agrario buon conoscitore di essa, che fin dagli inizi 
ne ha seguito e ne segue con occhio benevolo lo svolgimento, il 
prof. Rossi Doria, presume che le cifre sopra esposte possano 
rappresentare grosso modo un 40% del costo totale della riforma, 
esclusi il costo di opere pubbliche eseguite in base ad altre leggi, 
il valore iniziale dei terreni espropriati, e le spese di funziona- 
mento degli Enti di riforma. 


E” interessante riportare alcune osservazioni dello stesso 
Rossr DORIA, esposte a un recente Convegno tenuto a Bari sugli 
indirizzi della trasformazione fondiaria e agraria nel Mezzo- 
giorno. Egli riconosce che vi sono terreni di alta suscettività 
produttiva nei quali conviene applicare in pieno e rapidamente il 
concetto della integralità della bonifica ed allargare il campo della 
proprietà contadina; ma soggiunge che, sopratutto nei terreni 
irrigui, sarebbe grave errore credere che detta forma di proprietà 
possa risolvere da sola il problema della trasformazione; il quale, 
in molti casi, meglio può esser risolto dalla media impresa di 
agricoltori capitalisti. 

E circa l’estensione dell’arboricoltura in terreni dove prospet- 
tive meno favorevoli presentano le colture erbacee, il Rossi DORIA 
consente in questo tradizionale indirizzo dove esso possa raggiun- 
gere alte rese unitarie e dove si voglia e sappia creare una mo- 
derna organizzazione dei produttori per la difesa del mercato; ma 
lo sconsiglia dove invece le condizioni ambientali consentono solo 
un’arboricoltura povera, con basse produzioni unitarie e scadente 
qualità. 

Resterà dunque una vasta parte dei terreni meridionali nei 
quali non è dato illudersi sulla possibilità di forme agricole di 
alta intensità; dove occorrerà rassegnarsi ai possibili, anche mo- 
desti, miglioramenti della agricoltura tradizionale. Qui, secondo 
il ROSSI DORIA, l’estensione della proprietà contadina ha la sua 
giustificazione nel fatto che la scarsità dei redditi non consente 
la coesistenza di proprietari borghesi e di lavoratori, senza che 
essa determini un intollerabile tenor di vita per questi ultimi. E 
d’altronde, egli conclude, non si deve mai dimenticare che in 
queste zone fatalmente povere l’equilibrio si avrà, nell’agricol- 
tura, solo quando una metà dell’attuale popolazione coltivatrice 
potrà trasferirsi ad altri territori o occupazioni. 

Prima di por termine a questo scritto, può essere opportuno 
ricordare che, a fianco delle leggi di riforma, altre leggi hanno 
dato incremento alla formazione di nuova proprietà contadina, 
senza interventi coattivi di esproprio, ma per volontari contratti. 

Sono da segnalare: il decreto legislativo 24 febbraio 1948, 
n. 114, tradotto poi, con alcune modificazioni, nella legge 22 marzo 
1950, n. 144, che concede agevolazioni fiscali e di credito ai con- 
tadini i quali, isolati o in cooperativa, acquistino terreni in pro- 
prietà o in enfiteusi, e insieme cerca di accrescere, con altre age- 
volazioni, la disponibilità e l’adattamento di terre per i suddetti 
acquisti; la legge 3 marzo 1948, n. 121 che, insieme col successivo 


738 A. Serpiert 


decreto legislativo 5 maggio 1948, n. 1242 e decreto Ministeriale 
22 settembre 1948, ha istituito e organizzato la Cassa per la for- 
mazione della piccola proprieta contadina, col compito — limitato 
a territori dell’Italia Meridionale e Centrale — di acquistare ter- 
reni, lottizzarli e rivenderli a contadini, soli o associati in coo- 
perative; e infine la legge 11 dicembre 1952, n. 2362 che porta 
disposizioni integrative delle precedenti. 

E” interessante notare — anche per il confronto delle masse 
di terra poste a disposizione della proprietá contadina con la pro- 
cedura coattiva della riforma fondiaria e con la procedura volon- 
taria delle altre leggi citate — che i terreni trasferiti a contadini 
in base a queste ultime hanno rappresentato, fino a data recente, 
una superficie di oltre 500.000 Ha., trasferiti a quasi 300.000 
contadini acquirenti. Solo 12.000 Ha. circa sono passati attra- 
verso la citata Cassa. 


SUMMARY 


Agrarian Reform in Italy 


Agrarian reform in Italy is here treated under the sole aspect of land 
reform, aiming at compulsory redistribution of landed property. Although a 
general law for land reform is announced for the near future, there is as 
yet no such law extant. 

There are, however, two special Jaws: one of May 12, 1950, N. 230, on 
the colonization of the Altopiano della Sila and adjacent Ionian territories, 
and the other of October 21, 1950, No. 841, on expropriation, reclamation 
and allocation to small peasants of land situated in certain defined zones. 

The article illustrates the content of these two laws, which apply to 
an area of about 8 million hectares. 

After having indicated the basic provisions of the two laws with 
respect both to the expropriation of present owners and allotment of the 
expropriated land to peasants, the author also recalls the basic provisions of 
legislation with respect to land reclamation, which in many cases finds 
application together with land reform. There follows a critical examination 
of the two above-mentioned laws and an indication of their shortcomings, 
and certain data relating to the application of the laws. 

The area of approximately 8 million hectares to which the laws apply, 
represents roughly half the productive area of Italy, exclusive of woods, pastures 
and uncultivated land; of these, some 670.000 hectares have been expropriated 
(including 60.000, in Sicily, where the expropriation is not yet completed) 
and about half the expropriated land has so far been assigned to new owners. 

By far the greater part — some four fifths — of the land so far allotted 
has gone to the formation of family holdings for nearly 38.000 families; the 
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rest has been used to round off small holdings owned by another 25.000 
families. The average size of the holdings is ha 7,3, but at either end of 
the scale there are holdings of a size far distant from the average, such as 
those of ha 14 in the Maremma in Tuscany and Lazio, and those of 4,3 in 
Sicily. These differences are mainly related to the different density of the 
farming population. 

The article then discusses the main difficulties to be overcome in the 
choice of the agricultural arrangements for the new small holdings. 

Meanwhile preparations are going on for the largescale investment of 
capital in territories of large landed estates, where there was practically no 
investment. Figures for the orders of magnitude of these investments are given. 

The article finally recalls some other laws, of 1948, which encouraged 
the formation of new peasant holdings without compulsory expropriation, but 
by means of voluntary contracts facilitated by fiscal and credit measures. 
In this way more than 500.000 hectares were transferred to peasants. 


RESUME 


La reforme agraire en Italie 


L’ auteur traite uniquement de l’aspect de la réforme foncière qui a pour 
but de redistribuer par des mesures coercives la propriété agricole. Il n'existe 
pas encore de loi générale pour la réforme fonciére mais elle est annoncée 
pour le proche avenir. 

Entre temps deux lois spéciales ont été prorogées, l’une du 12 mai 1950, 
No. 230 concernant la colonisation de certains territoires et l’autre du 21 
octobre 1950, No. 841 concernant l’expropriation, l’amélioration et la dis- 
tribution aux paysans de terrains compris dans un certain nombre de zones. 

I' article donne le contenu de ces deux lois, dont l'application s’étend 
à une surface de près de huit millions d' hectares. 

L'auteur fait ressortir les disposition fondamentales de ces deux lois 
quant à l’expropriation des propriétaires actuels et à la distribution aux 
paysans des terres expropriées ; il traite également des normes fondamentales 
de la législation sur l'assainissement qui dans beaucoup de territoires sont 
appliquées en même temps que la reforme foncière. 

L'article contient également une critique de ces deux lois de réforme 
et en démontre les déficiences tout en donnant un nombre de faits relatifs 
à leur application. 

La surface de huit millions d'hectares à laquelle les lois s'appliquent 
représente presque la moitié de la surface productive de l’Italie (sont exclus 
les bois, les pâturages et les terrains en friche) et seulement 670 mille hec- 
tares ont été expropriés jusqu’à présent. Y sont inclus 60 mille hectares en 
Sicile dont l’expropriation n’est pas encore terminée. La distribution des 
terrains aux paysans ne s'étend maintenant qu'à peu près la moitié des 
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La plus grande partie — c'est-á-dire 4/6 — des terrains distribués 
est destinée à la formation de fermes familiales pour un peu moins de 
38 mille familles, les autres terres seront incorporées à des petites 
fermes en possession d’à peu près 25 mille familles. La superficie 
moyenne des fermes qui en résulte sera de 7,3 hectares ; elle est le résultat 
d'extrémes très éloignés les uns des autres, c’est-à-dire de 14 hectares dans 
la Maremme de Toscane et de Latium et de 4,3 hectares en Sicile; elle 
est en rapport avec la densité de la population rurale. 

L'auteur expose les difficultés principales qui seront á surmonter quant 
au choix des réglements agraires pour les nouvelles petites propriétés. 

Entretemps on prépare, pour les zones à très grands domaines qui en 
été presque dépourvues, les investissements de capitaux nécessaires ; l’auteur 
cite quelques chiffres pour situer leur ordre de grandeur. 

A la fin de l'article d'autres lois (de 1948) sont citées qui ont été à la 
base de la formation de nouvelles propriétés rurales sans intervention coer- 
cive d'expropriation mais basée sur des contrats volontaires favorisés par 
des exonérations fiscales et des crédits. De cette façon 500 mille hectares 
supplémentaires ont été transférés à des paysans. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Die Agrarreform in Italien 


Der Verfasser untersucht ausschliesslich das Problem der Boden- oder 
Besitzreform. Sie bezweckt die zwangsweise Neuverteilung des Grundbesitzes. 
Es gibt in Italien noch kein allgemeines Bodenreform-Gesetz, es ist aber 
ein solches fuer die nahe Zukunft angekuendigt. 

Es bestehen jedoch zwei Spezialgesetze, das eine vom 12. Mai 1950, 
n. 230 betreffend die Kolonisierung gewisser Gebiete und das Gesetz vom 
21. Oktober 1950 n. 841 ueber die Enteignung, Ameliorierung und Verteilung 
von Laendereien in bestimmten Gebieten. 

Der Artikel beschreibt den Inhalt dieser beiden Gesetze, deren Anwen- 
dungs sich auf ein ungefaehr 8 Millionen Hektar umarmenden Gebiet erstreckt. 

Die grundlegenden Bestimmungen sowohl bezueglich der Enteignung 
der gegenwaertigen Besitzer, als auch der Zuweisung der enteigneten Grund- 
stuecke an die Bauern werden dargestellt; ebenso die Grundbestimmungen 
fuer die Ameliorierung, die in vielen Gebieten zugleich mit der Bodenreform 
durchgefuehrt wird. 

Der Verfasser untersucht die beiden Gesetze kritisch und zeigt ihre 
Maengel auf; er fuehrt auch eine Reihe von Tatsachen bezueglich deren 
Anwendung an. 

In dem cca. 8 Millionen Hektar umarmenden Gebiet, das den Gesetzen 
unterliet und das ungefaehr die Haelfte der produktiven Oberflaeche Italiens 
darstellt, (Waelder, Weiden und Brachland sind ausgenommen) sind bisher 
670.000 Hektar enteignet worden (darin sind 60.000 Hektar in Sizilien 
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enthalten, deren Enteignung noch nicht durchgefuehrt ist). Nur ungefaebr 
die Haelfte der enteigneten Grundstuecke ist bisher an die Landbevoel- 
kerung verteilt worden. 

Der groesste Teil — etwa 4/5 — der bisher zugewiesenen Laendereien 
ist zur Bildung von neuen Bauernguetern bestimmt und zwar fuer ungefaehr 
38.000 Familien; die uebrigen Grundstuecke sollen zur Vergroesserung von 
Zwergguetern dienen, die im Besitz von 25.000 Familien stehen. Als Durch- 
schnittsgroesse der Gueter wird 7,3 Hektar angegeben, sie wird aus weit 
auseinander stehenden Extremen errechnet, wie 14 Hektar in den Maremmen 
von Toskana und Latium und von 4,3 Hektar in Sizilien; sie ist auch auf die 
geringere oder groessere Bevoelkerungsdichte zu beziehen. 

Der Verfasser stellt sodann die Hauptschwierigkeiten dar, die bei der 
Neuordnung der Kleingueter zu ueberwinden sein werden. Mittlerweile werden 
in den Latifundiengebieten die notwendigen Investitionen vorbereitet, die 
fast ganz gefehlt haben. Einige Zahlen zur Bestimmung ihrer Groessenordnung 
werden angefuehrt. 

Zum Schluss werden noch anderen Gesetze aus dem Jahre 1948 behandelt, 
die die Bildung neuen baeuerlichen Grundbesitzes gefoerdert haben und zwar 
nicht durch Zwangsmassnahmen oder Enteignung, sondern auf Grund frei- 
williger Vertraege, die durch Steuer- und Kreditbeguenstigungen angeregt 
worden sind. Auf diese Weise wurden weitere 500.000 Hektar an Bauern 
uebertragen. 


RESUMEN 


La reforma agraria en Italia 


Sobre la reforma agraria en Italia se discute tan sólo desde el aspecto 
de la reforma inmobiliaria, la que tiene por fin una nueva repartición co- 
activa de la propiedad de tierras. Ya no hay todavía una ley general refe- 
rente a la reforma inmobiliaria la cual, empero, se la preanuncia dentro 
de poco tiempo. 

Entretanto se emanaron dos leyes especiales: una del 12 de Mayo de 
1950, N° 230, para la colonización de la altiplanicie de Sila y territorios 
jónicos colindantes, otra del 21 de Octubre de 1950, N” 841, para el despo- 
seimiento, saneamiento, transformación y asignación a labradores, de unos 
cuantos terrenos situados en zonas determinadas. 

Ilustra el articulo el contenido de esas dos leyes, cuya aplicación se 
extiende a territorios abarcando cerca de 8 millones de hectáreas. 

Después de indicado las prescripciones de ambas leyes con arreglo a los 
desposeimientos de los propietarios actuales, como asi también de la asi- 
guación a labradores de las tierras expropiadas, recuerda aún el artículo las 
normas fundamentales de la legislación sobre el saneamiento, las que se 
aplican en muchos territorios junto con la reforma inmobiliaria. 

Examina subsecuentemente el artículo las dos mentadas leyes de reforma, 
demostrando sus deficiencias, y expone luego unos datos acerca de su aplicación. 
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En el territorio de 8 millones de hectáreas aproximados, donde se las 
aplica, lo que representa la mitad más o menos de la superficie productiva 
italiana, excluyendo montes, pastos y baldios, se expropiaron 670.000 hectá- 
reas (60.000 hectáreas aproximadas en Sicilia, inclusive, cuyo desposeimiento 
no está perfeccionado todavia): las asignaciones de tierras a labradores 
abarcan, por ahora, cerca de la mitad de la tierra expropiada. 

Los más des los terrenos — más de 4/5 — hasta ahora asignados, se 
los destina para la formación de fincas familiares, abarcando poco menos de 
38.000 familias: los demás terrenos ya se Jos asignaron como cuotas inte- 
grativas de pequeñas propiedades que otras 25.000 familias ya poseían. La 
extensión media de las fincas resultó de 7,3 hectáreas en la Marisma tosco- 
lacial, y de 4,3 hectáreas en Sicilia, todo eso relacionado especialmente con 
la densidad mayor o menor de la población campesina. 

Expone luego el artículo las dificultades principales que deberán salvarse 
en la elección de los ordenamientos agricolas por actuar en las nuevas 
pequeñas propiedades. 

Entretanto se les prepara residencias apropiadas por cuantiosas inversiones 
de capitales inmobiliarios, en latifundia que casi estaban desprovistos de 
ellas, y se señalan unas cifras referentes a la medida de estas inversiones. 

Recuerda en fin el artículo otras leyes de 1948 que incrementaron la 
formación de nueva propiedad campesina, sin intervenciones coactivas de 
desposeimiento, sino por convenios voluntarios, que provisioues fiscales y de 
crédito facilitaron. Se transladaron de esta manera más de 500.000 hectá- 
reas a los labradores. 


THE COMPLEX NATURE OF TIME AS A CONCEPT 
IN ECONOMICS 


G. L. S. SHACKLE 


The word time comprises for the economist a bundle of related 
but essentially distinct strands of thought. Whether in the 
abstract we can give any meaning to «the situation existing at 
a point of time» I do not know, but what we experience, in 
sensation, emotion, thought, and decision seems to me to have in 
its nature a sort of depth which corresponds to one meaning of 
the word time. Time in this sense gives room for things to hap- 
pen, and is an inseparable part of conscious experience. The 
«present moment» seems to me not an instant or point of time 
but a brief span whose contents, however, the mind somehow 
grasps as a whole. Let us call such a span an element of time. 
The intuition which teaches that each such element of time is 
one of a set arranged as it were in linear sequence gives us several 
further ideas. There is first that of an ordered sequence of 
situations or events in which we may seek or think we see an 
inevitability, or perhaps several collateral strands of inevitability, 
or shall we say, of necessary pattern. Order or sequence by itself 
is here distinct from unity of the pattern, from necessary sequence. 
Next there is greater or less remoteness of situations or events, 
there is distance in time. And thirdly there is the sense of cumu- 
lation of time-elements, the sense of duration. But this is not 
all. Experiences can occur; they can also be re-enacted in 
memory; thirdly they can be created in imagination; and fourthly 
this imagination can be constrained into a harmony with current 
and remembered experience so as to approach them in validity 
and become able to generate emotion, so that it can be called 
expectation. I wish to consider these various aspects of time in 
relation, especially, to three other concepts: the idea of enjoyment 
and distress by anticipation, the idea of decision, and the idea 
of success. 

Time as we experience it impresses on our human situation 
two overwhelmingly important features. First, every choice bet- 
ween mutually exclusive satisfactions, every decision amongst 
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possible courses of action, and every assessment of realised satis- 
faction or success, must be made at some one moment, but can 
relate in general to events or situations distributed over much 
of a human life span. Hence any one named, fixed calendar date 
can be looked at by an individual from each of indefinitely many 
distinct temporal viewpoints, and assessments and decisions can 
be made at many of these viewpoints. How is the decision, or 
the assessment of success, made at some one viewpoint to be 
made consistent with those made at others? Is there any law in 
the nature of things which guarantees that all evaluations which 
an individual makes at different moments in his life will have 
a common basis or frame of reference, will essentially belong to 
one and the same scheme of tastes and ambitions? Is there even 
any possibility that this kind of harmony will be achieved, is 
there even, indeed, any meaning in the idea of such a harmony? 
Is it meaningful to speak of comparing comparisons made at 
different dates? 

My suggestion is that it is not meaningful, that the judgments 
and decisions made at distinct moments of a human life cannot 
be said to be either consistent or inconsistent with each other, 
since there is no viewpoint in time common to both. The essential 
distinction here is between what I call dynamic time, on one 
hand, and imaginary time, that is, expectational time and memory 
time, on the other. Dynamic time is what allows events to hap- 
pen, it is the locus of actual experiences involving bodily 
sensation, and it is likewise the locus of acts of mind in them- 
selves, the actual occurrence of thoughts and feelings. Memory 
time is the freedom, or the power, of the mind to entertain 
thoughts about events or situations associated with past moments, 
and expectational time is its freedom to create images and as- 
sociate them with future moments. By imagination, or if you 
prefer, by expectation and memory, the whole range of time that 
can directly concern the individual is in one sense brought within 
reach of each of his moments of dynamic time. But this fact in 
no way implies any means or possibility of bringing into com- 
parison the separate moments of dynamic time themselves. 

A past decision, or choice, even though its visible consequences 
have been just what, at the time of making it, was hoped for, may 
now be regretted. But such regret can arise from at least two 
quite distinct sources. One may believe that the decision ought 
to have seemed foolish even when the circumstances surrounding 
it were looked at from the viewpoint of their own date, and that 
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the choice must have resulted from a momentary lapse of ratio- 
nality. Or one may be reflecting that the satisfactions or enjo- 
yments which flowed from the decision have already been 
experienced and are now past, only the associated pains and 
sacrifices still remaining in prospect. In this latter case, was 
the decision rational or not? At one date it was elected, at 
another it was regretted. At which of the two dates was the 
individual’s judgment just? 

Such a dilemma leads us, it seems to me, to ask what do we 
mean or what various things can we mean by a successful life? 
At what stage of my life is it meaningful or reasonable for me 
to decide that it has been successful or unsuccessful? «Call no 
man happy till he is dead») said the Greeks. But what, in old 
age, am I to say if, having enjoyed each moment of my life by 
spending it on ephemeral pleasures, I am now assailed with 
regret for the wasted years which have left me nothing to show? 
Are we driven to the conclusion that subjective success has 
meaning only in regard to the individual moment of time, so 
that I can meaningfully say «This present moment or brief 
temporal element of experience has the character that I call 
success, a character depending indeed on existing mental traces 
of past events, on actual current contemplation of the situation 
they have led up to, and on imagination of future situations and 
events capable of following from this present situation», but 
that I cannot meaningfully say: «The result of adding together 
the feelings I actually experienced in each past moment up to 
now represents a successful life», because it is logically impossible 
for me to bring to a focus at one moment of time the feelings I 
actually experienced. Any such «summation», however genero- 
usly interpreted, would have to be a summation of objectively 
recordable and therefore public aspects of past events. Life, I 
find myself driven to maintain, can be subjectively successful 
in each moment but not «as a whole». But from this it follows, 
as I now maintain, that a man will make at each moment those 
plans and decisions which contribute more than any other plans 
or decisions he can think of to the enjoyment, the happiness and 
subjective success, of this present moment in which the plans and 
decisions are made. For it is surely reasonable to say that each 
person seeks subjective or private, not objective or public, success, 
he seeks his own satisfaction as assessed by himself, even 
though his privately estimated subjective success may depend 
very much on what he deems to be the degree of his public suc- 
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cess. Now if subjective success has meaning only in reference to 
the moment, and not to any extended period of time as a whole, 
it follows that each of the rival possible courses of action that 
at this moment seem open to him will have merit in his eyes only 
in so far as it seems able to contribute to his enjoyment of and 
satisfaction with this moment; and a plan will be embarked on, 
not directly because of its «objective» characteristics as giving 
any calculable guarantee of future public success, but directly 
on account of the enjoyment by anticipation, or by imagination, 
which the contemplation of it affords him when he has in fact 
or in deliberate and experimental imagination committed himself 
to it. 

Let me at once insist that this proposition has nothing to 
do with any idea that men pursue only the sensational and bodily 
pleasures of the moment, or that they are content, for the rest, 
with day-dreams that they recognise as such. I am at the opposite 
pole from saying that men neglect and dismiss the future; on 
the contrary, a great part (with some men, much the greater 
part) of their enjoyment in the present is derived from their 
imaginative contemplation of the future, an imagination constra- 
ined however into at least a credible harmony with the present. 
The future matters to us, I am saying, because by appropriate 
choice of present action it can be made to yield this or that 
combination of enjoyment by anticipation and distress by anti- 
cipation; its importance is an essentially subjective and imagi- 
native one. 

This conclusion, if you can accept it for the sake of argument, 
makes a fundamental difference to the answer we must give when 
we ask how men deal with the second of the two conditions which 
time imposes on us, that is, our ignorance of the future. If in the 
nature of things (as I hold) a man cannot know, but only conje- 
cture within wide bounds, what consequences for himself a given 
present action of his own will have, how can he choose rationally 
amongst the variety of actions open to him? Only by choosing 
that course which, in his «present moment» of deciding, affords 
him a preferred combination of enjoyment by anticipation (by 
imagination) and of distress by anticipation. For if I am right 
in maintaining that subjective success refers only to the moment 
and not to whole stretches of time, these intensities of imaginative 
or expectational experience are the only relevant attributes of 
present actions. Between the best hope that a man can seriously 
associate with any action, and the worst fear he need seriously 
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attach to it, there will in general, I think, be a wide interval, 
wide in relation to his resources at his moment of deciding for 
or against the action; to say that there is such an interval is the 
same thing as to say that there is uncertainty and that knowledge 
of the future is lacking; but it is not to say that present action 
and the expected sequel are regarded as independent of each 
other, for this would be to abolish the distinction between expe- 
ctation and phantasy, and would also of course abolish any pos- 
sibility of using expectation as a basis of choice between possible 
actions. 

Now I have brought you a certain distance along this parti- 
cular path and we find ourselves looking over the hedge at a 
part of the garden which, as some of you may remember, I have 
elsewhere tried to cultivate. I do not wish to take up your time 
in traversing again that ground, which you may be already weary 
of. Let me turn instead to another aspect of the separateness and 
isolation of each moment of the time that each of us experiences. 

Two possible meanings of the term «an economic dynamics » 
ought I think to be explicitly distinguished from each other. 
There is, on one hand, the objective aggregative mechanical predi- 
ctive dynamics sought by the econometricians, and on the other 
the subjective private descriptive dynamics of an individual. One 
reason for making this distinction is that economics, being part 
of a study of human conduct, is faced with the question of free 
will or determinism. Another way of expressing this latter 
problem is perhaps to say that determinism assumes a single 
initial act of creation while free will supposes continuing creation. 
Now if we suppose that in some sense creation via the decisions 
of «free-willed» individuals is all the time going on, we cannot 
have a dynamics which embraces within a single theory several 
successive moments of time, but we are logically confined to the 
study of each moment singly; we must have in a strict sense what 
the dramatists call «unity of time and action». Nevertheless the 
«free-willed » originative acts of individuals, which must by their 
nature be unpredictable, may be supposed to require some time 
to have an appreciable effect on the apparent course of the 
economy as a whole as seen in the behaviour of large economic 
aggregates. Thus it may be permissible and convenient to have a 
short-term predictive dynamics of the economy as a whole even 
when, by assuming individual free will, we preclude ourselves 
from a predictive dynamics of the individual. For the individual 
we have then to be content, in the nature of our view of life, with 
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a descriptive, single moment, dynamics which purports only to 
tell us what, with given expectations, he will at that moment 
decide to do. We cannot proceed to his next moment by arguing 
deterministically from this first moment, for we cannot know what 
his next inspiration will be. You will notice that 1 am giving to 
the term «free will» a rather different content from that of 
ordinary discourse, where we tend, perhaps rather vaguely, to 
treat the free willed individual as an individual who acts or is 
capable of acting arbitrarily in face of a given situation. I am 
proposing instead to say that it is his situation, his vista of 
expectations, that he is in some sense free to create, or derive 
from some unexplained inspiration, but that his conduct in face 
of any given expectational situation will be non-arbitrary ; if you 
like, that it will be rational. 

In constructing his predictive macro-dynamics the econom- 
etrician naturally and properly treats the economy as a machine 
whose future behaviour, in the absence of shocks from outside 
itself, is fully determined by its history over some stretch of the 
past, so that this future behaviour is in principle predictable. The 
individual in so far as he looks upon himself as a free originative 
decision-maker cannot logically admit that his own actions can 
be predicted with certainty by another person. Thus our distinction 
between the two attitudes is a multiple one: one kind of dynamic 
theory is constructed by a theoretician who (in so far as he deems 
himself to have any originative power or freedom of decision) does 
not think of himself as even potentially part of the thing which 
his theory is about. The theory can thus be called « objective ». 
This theory concerns the total results of what is done by large 
numbers of people all taken together, and is thus «aggregative ». 
It treats this mass of people as though they constituted a machine 
with a stable, knowable structure whose manifested result is 
capable of being described by differential equations or at any rate 
by integro-differential equations. Thus the theory can be called 
«mechanical ». The theory allows a step-by-step argument from the 
situation of one moment to the situation of the next and the next 
and so on indefinitely. Thus it is predictive. In contrast with 
such a theory we have one which purports only to describe the 
events of a single moment inside a single person’s mind. Into that 
moment may be packed thoughts, feelings, imaginations and decis- 
ions; but amongst these, something which has not arisen as a 
necessary consequence of the events of preceding moments but has 
been newly inspired or created in this moment. If the moment can 
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be thus essentially novel there can be no predictive inference from 
one moment to another but only description of the kind of brief 
system of events that can happen in the individual's mind in each 
separate moment. So this second kind of dynamics is descriptive 
and not predictive. Finally a theory constructed by someone who 
looks upon himself as a free-willed element of the thing his theory 
is about is plainly private and subjective and not public and 
objective. 

I should like now to pick up afresh one of the threads of my 
skein that I have already made some play with. I want to discuss 
an aspect of enjoyment or distress by anticipation which, although 
I have never seen or heard any reference to it, (1) seems to me 
to require at least some study before we can dismiss it as 
unimportant. I myself believe the « pyramiding » of enjoyments 
or distresses by anticipation to play some real part in affairs. 

The point is that if, on Saturday, I am able to make and 
embark on a plan which allows me to imagine with some plausi- 
bility that some particular agreeable thing will happen on Sunday, 
I can on Saturday experience some enjoyment by anticipation. This 
makes Saturday an enjoyable day. But if on Friday I imagine 
Saturday as an enjoyable day, I can on Friday look forward with 
enjoyment not only to Sunday but also to Saturday; on Thursday 
if I have already in mind the plan referring to Sunday I can 
experience enjoyment by anticipation of the enjoyments to be expe- 
rienced on Friday and on Saturday as well as those of Sunday 
itself; and so on. Economists have usually assumed that an ima- 
gined future agreeable event (2) would afford less intense anticipa- 
tory enjoyment the more distant its supposed future date, but it is 
not clear what combination of three possible influences or mecha- 
nisms they were taking into account. There is first what we might 
call the « pure » effect of remoteness in time, analogous perhaps 
to the effect of perspective in reducing the apparent size of physi- 
cal objects as their distance increases. However such metaphors 
really explain nothing; and for my own part I feel that the onus 


(1) My own earlier suggestions concerning it are in The expeclational 
dynamics of the individual, « Economica », May 1943, and in Expectation 
in Economics, Cambridge, 1949, pp. 70-72. 

(2) They have not spoken of imagined events, nor have they, however, 
explained what existence future events can have, within mortal ken, except 
in imagination. 
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of proving the existence of this « pure » effect rests on those who 
believe in it. Secondly there is the hypothesis that the longer the 
time over which one looks forward to an event, the more room 
there is, so to speak, for intervening mischances to thwart one’s 
hopes. Thus increasing remoteness will be accompanied by incre- 
asing doubtfulness, and this is surely an easily accepted cause of 
the dimming of anticipatory enjoyment. Thirdly we have the 
pyramiding effect which I have just suggested, which works 
hawever in the opposite sense and must tend, in itself, to increase 
the total intensity of enjoyment by anticipation as the distance in 
time of the event, forming the apex of the pyramid, increase. If, 
as we suppose a greater and greater remoteness of the event, this 
third effect is sufficiently powerful, over some range of such dist- 
ances, but not over an indefinitely great range (and human mor- 
tality if nothing else must assure this ultimate limitation), to 
outweigh the second or the combined first and second effect, then 
there will be for a particular individual, looking forward in parti- 
cular circumstances to a specified kind of event, some particular 
time-distance into the future which will make the total enjoyment 
by anticipation a maximum. All this amounts to saying that an 
expected event can be too near in time to afford the maximum 
enjoyment or distress by anticipation. And this surely agrees 
with common experience. An intended visit to the dentist is a 
more powerfully depressing influence on the preceding day than 
on the day itself, when «it will soon be over ». Why do we like 
to plan our holidays far ahead? It is not solely because better 
accomodation and travel facilities can be secured by the first 
comers, surely it is also because we enjoy looking forward. Yes, 
you may say, the pleasure of looking forward will be greater in 
total the longer it goes on, without the need to suppose any 
complex pyramiding effect. I hope that what I said in the first 
part of this paper will have made it clear why I cannot accept 
that argument. Enjoyment must be measured or assessed as an 
intensity at a moment of time, cumulation over time does not 
make sense except in so far as it can be resolved into a factor 
contributing to momentary intensities. 

One concept on which I think the idea of the pyramiding 
effect may have a bearing is that of the so-called «horizon». This 
word is usually taken to mean the length of future time from the 
present which the individual deems it worth while to take into 
account in forming his expectations and plans. It seems possible, 
for example, that for the typical consumer, the person whose 
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anticipations of enjoyment bulk much larger in his mind than 
any associated anticipations of distress (in which respect, I would 
say, the consumer stands in contrast to the investor), the pyra- 
miding effect will tend to push the horizon to a greater futurity 
than it might otherwise have. Those income-receivers who nowadays 
make deliberate and systematic private provision for their years 
of retirement or for the education of their children are a small 
minority ; many who formerly attempted this must surely nowadays 
have a nearer income-disposal horizon than before the coming of 
the Welfare State, and I would conjecture that its distance is often 
no more than a week or two or a month or two, except in regard 
to those things where « looking forward » is the main part of the 
whole pleasure, such things as the annual holiday and the Chri- 
stmas present-giving and festivity. But having suggested the 
pyramiding effect I do not want at this time to try to push its 
analysis further. I should like now to turn instead to a different 
kind of horizon, what we may call the decision interval. 

A difficulty which seems to me to arise in bringing face to 
face with each other different theories of the determination of 
the interest-rate, is that some of these theories work with « stocks » 
and some with «flows». The distinction between «stock» concepts 
and «flow » concepts is itself, of course, one of the very first 
distinctions connected with time on which we as economists insist 
in our exposition and carefully attend to in building our argu- 
ments, and it would certainly be out of place for me to discuss 
so familiar a matter here. But a flow, of course, yields a stock as 
soon as we name a time-period during which the flow is to go on. 
Now one way of studying the factors which affect the interest- 
rate is to consider them as emerging from the administration by 
individuals of the stocks of wealth which they respectively control. 
One kind of decision which has continually to be taken about 
such a stock is how fast it shall be allowed to grow or diminish 
through the owner’s spending less or more than the whole of his 
income on consumption. Let us call the utility obtained from 
prospective consumption of wealth, during some time-interval 
measured forward from the present, consumer-satisfaction, and 
the utility derived from prospective possession of wealth, during 
the same interval, possessor-satisfaction. In this same forthcoming 
interval the individual counts, let us suppose, upon receiving a 
definite number, say N, of money units as disposable income. A 
decision to spend in the interval C units on consumption and to 
add N—C units to his stock of wealth would afford him a certain 
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consumer-satisfaction and a certain increment of possessor-satisf- 
action. To decide instead upon C+1 and N—C—1, or again upon 
C+2 and N—C—2, would increase his consumer satisfaction but 
by diminishing marginal differences, and would reduce his 
prospective increment of possessor satisfaction by increasing 
marginal differences. It is plain on the most familiar lines that 
some particular choice of C would maximise his total satisfaction 
from the two sources together, that is, from consuming some 
newly-accruing wealth and from adding some to his stock. The 
question now arises, whether the choice of the time-interval is 
perfectly free or whether it must satisfy some conditions. 

To possess something, in the full sense, is to be free to dispose 
of it. If a decision has been taken to part with it at some future 
date, even an unstated date, the feeling of possession will have 
been partly destroyed by this mental commitment which infringes 
the full freedom of disposal; for power to dispose of a thing of 
course includes power to retain it as well as power to let it go. 
To possess a thing, in a complete sense such that full possessor- 
satisfaction can be derived, must surely mean the intention to 
retain the thing indefinitely, or it must at least mean the absence 
of any commitment, even a private and unspoken one, to part 
with it. However, it seems to me questionable whether it is psy- 
chologically possible for a person to commit himself mentally to 
actions of more than some limited futurity. There is surely in 
any given context a tendency for the degree of commitment, of 
private irrevocability and reluctance to change one’s mind, to 
diminish as the futurity of the contemplated action increases, and 
this diminution may I think be steep enough to constitute a 
(«horizon » in a sense analogous to the economist’s ordinary use 
of this word. The length of such a decision-interval would no 
doubt vary according to the nature of the decision. If for each 
person there is some length appropriate to decisions to part with 
things possessed, this is the relevant interval for my argument 
about the balancing of consumer and possessor-satisfactions at 
the margin. 

May I, in conclusion of these reflections, try to bring to a 
sharp focus the contrast between the view of the relation between 
time and the individual human being that I have here tried to 
suggest, and the view which would emerge from a study of the 
literature of economics. The orthodox view has, in my opinion, 
overlooked and ignored the difficulty of giving a meaning to the 
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summation or integration of subjective experience over time. Th: 
very word «uncertainty » suggests an objectively existing future 
which it would be to our advantage to know exactly, com- 
prehensively, and for certain. Uncertainty thus comes to be 
looked on as an inadequacy of our own powers, or a disadvantage 
of our situation, which are in principle to some degree remediable. 
I am suggesting instead that the future is created afresh from 
moment to moment by the individual imagination. What we speak 
of as «uncertainty» is the essential freedom of this imagination, 
bounded by the consciousness of law in nature but not paralysed 
and killed by a knowledge of something objective. If we believe 
in a fully determinate universe, a universe engaged in working 
out a destiny irrevocably fixed' in the beginning, then the individual 
imagination is merely a link in the mechanism. But if we believe 
in a nondeterministic universe where creation of something es- 
sentially new can happen from moment to moment, then the 
individual imagination seems to be the locus, so far as human 
beings are concerned, of this continual projection of essential 
novelty into the world process. 

I am not suggesting that introspection will tell us whether 
the ideas that come to being in our minds are or are not the mere 
necessary consequence of what has gone before. I am not sug- 
gesting that it will tell us whether each of our thoughts follows 
necessarily as a determinate, inevitable outcome of our previous 
thoughts and sensations. But neither can it assure us that pure 
inspiration is excluded. To believe in the possible essential novelty 
of thoughts is not to confuse hopes with phantasies. Expectation 
is constrained imagination. We can believe that the exact detail 
or form of the constraint can be changed by some means not 
discernible by any scrutiny of past events, and still hold that 
at each moment some constraint will exist. Enjoyment by anticip- 
ation is mot to be derived from mere day-dreams, but from imag- 
ining a future course of events which the nature of things as we 
have come to see it makes plausible or credible in some degree 
as a sequel to some present action amongst those which are open 
to us, an action to which we have committed ourselves. There is 
a sort of artistic conscience which makes expectation work within 
the «rules of the game» that seem to be imposed on us. The 
freedom to imagine a good outcome is necessarily associated with 
a freedom to imagine a bad outcome; human rationality is the 
drive which impels us to use both these freedoms and treat fears 
as the cost of hopes. 
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RIASSUNTO 


La natura complessa del tempo, in quanto concetto, in economia 


Il «momento presente» viene qui considerato come un breve periodo di 
tempo, il cui contenuto la mente, in qualche modo, abbraccia nella sua 
totalita. La disposizione intuitiva di tali elementi in una sequenza lineare o 
forse sovrapponentesi, introduce la nozione di sequenze di avvenimenti 
ordinate o inevitabili, quella di distanza nel tempo, e quella di cumulazione 
di elementi di tempo, o durata. 

Si pud vivere gli avvenimenti, ricordarli o crearli nell'immaginazione. 
Quando si immaginano in modo plausibile, si dice che essi sono attesi. 

Allorché lo spostamento del «momento presente» trascina l’individuo 
verso una determinata data del calendario e oltre, si possono progettare 
anticipatamente o valutare retrospettivamente gli avvenimenti o le situazioni 
di questa data da punti di vista numerosi e variati nel tempo. 

Come é possibile confrontare in modo obiettivo le decisioni di agire o 
le proprie valutazioni dei risultati compiute da due differenti punti di vista 
e, inoltre, concernenti una sola data del calendario? Se tali giudizi sono 
iucompatibili, con quale fondamento si pud dichiarare uno di essi giusto e 
valevole e l’altro non valevole? Tale concatenazione di idee conduce all’ af- 
fermazione che il risultato soggettivo non ha senso se non in rapporto al 
singolo momento nel tempo. Questo a sua volta implica che le decisioni 
tengano conto del piacere o della pena anticipati piuttosto che delle conse- 
guenze future, oggettive e calcolabili. 

Il problema del «libero arbitrio» e del «determinismo» ingenera un 
aspetto nuovo dell’isolamento di ciascun momento nel tempo che è noto a 
ciascuno di noi. Una nuova interpretazione del «libero arbitrio» è qui sug- 
gerita, e cioè, non la possibitità di rispondere in modo arbitrario a una 
situazione data, ma la libertà dell’individuo di creare il proprio campo di 
probabilità con una «ispirazione» imprevedibile e inspiegata: che è l’oggetto 
a cui risponde nella sua decisione e uella sua azione. Questa idea conduce 
a stabilire una distinzione tra la dinamica oggettiva, aggregata, meccanica 
e profetica, cercata dall’econometrico, e la dinamica soggettiva, privata e 
descrittiva, dell’ individuo. 

Gli altri argomenti tratteggiati in questo articolo sono l’accumulazione 
del piacere mediante l'anticipazione, tenendo conto della distanza nel tempo 
degli orizzonti economici, e i concetti della soddisfazione del possesso e 
dell’ intervallo necessario alla decisione, tenendo conto della teoria del- 
l'interesse. 


RESUME 
La nature complexe du temps, en tant que concept, en économique 
On considère ici le «moment présent» comme un court espace de temps, 


dont |’ esprit, en quelque sorte, saisit le contenu dans sa totalité. La dispo- 
sition intuitive de tels éléments en une suite linéaire on peut-être chevau- 
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chante introduit la notion de suite d'événements ordonnée ou inévitable, 
celle de distance dans le temps, et celle d'accumulation d’ éléments de 
temps ou durée. On peut vivre les événements, s’en souvenir ou les créer 
en imagination. Quand on les imagine de façon spécieuse, on dit qu’ils sont 
attendus. 

Alors que le déplacement du «mowent présent» entraîne 1’ individu vers 
une date donnée du calendrier et au-delà, il peut projeter à l'avance ou 
évaluer rétrospectivement les événements ou les situations de cette date, en 
se tenant à des points de vue nombreux et variés dans les temps. Comment 
peut-on comparer de façon objective ses décisions d’action ou ses apprécia- 
tions du résultat qui ont lieu à deux points de vue différents ou davantage 
à propos d'une seule date du calendrier? Si de tels jugements sont incom- 
patibles, quel fondement y a-t-il pour déclarer l’un juste ou valable et 
l’autre non valable? Un tel enchaînement d’idées conduit à soutenir que le 
résultat subjectif n’a de sens que par rapport au moment individuel dans 
le temps. Ceci à son tour implique que les décisions tiendront compte du 
plaisir ou de la détresse anticipés, plutôt que des conséquences futures, 
objectices et calculables. 

Le problème du libre-arbitre et du déterminisme engendre un aspect 
nouveau du caractère séparé et de l'isolement de chaque moment dans le 
temps, que chacun de nous connait. Une nouvelle interprétation du libre- 
arbitre est suggérée ici, à savoir, non pas la possibilité de répondre de 
façon arbitraire à une situation donnée, mais la liberté pour l'individu de 
créer son propre champ de probabilités, avec sans doute une «inspiration » 
essentiellement imprévisible et inexpliquée: c'est la l’objet auquel il répond 
dans sa décision et son action. Cette idée conduit à établir une distinction 
entre la dynamique mécanique, prophétique, objective et grégaire, que 
recherche l’économètre, et la dynamique descriptive, subjective et privée, 
de |’ individu. 

D'autres points ont été esquissés dans cette étude: l’accumulation du 
plaisir par anticipation, en tenant compte de la distance, dans le temps, des 
horizons économiques, et les concepts de la satisfaction de posséder et de 
la pause necessaire à la décision, en tenant compte de la théorie de l’intérêt. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Die Vielfaeltigkett des « Zettbegriffes» in seiner Verwendung 
in der Wirtschaftswissenschaft 


Der «gegenwaertige Augenblick» ist als eine kurze Spanne gedacht, 
dessen Inhalt der Verstand als Ganzes erfassen kann. Die intuitive Anordnung 
derartiger Elemente in linearer oder auch sich ueberschneidender Folge 
fuehrt zu den Begriffen der geordneten oder notwendigen Folge der Ereignisse, 
der Entfernung in der Zeit und der Kumulierung von Zeitelementen oder 
Dauer. Ereignisse koennen erlebt werden, man kann sich ihrer erinnern 
und sie in Gedanken erschaffen. Wenn sie in plausibler Weise vorausgedacht 
werden, so spricht man von Erwartung. 
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Die Ereignisse oder Situationen eines bestimmten Kalenderdatums 
koennen im Voraus ersonnen oder im Rueckblick bewertet werden und zwar 
von ganz verschiedenen zeitlichen Gesichtspunkten aus, waebrend der fort- 
schreitende <gegenwaertige Augenblick» das Individuum an das Datum 
heran- und ueber dieses hinaustraegt. Wie koennen die Entscheidungen 
bezueglich einer Handlung und die Bewertung des Erfolges, die ein Indi- 
viduum von zwei oder mehreren Standpunkten in Bezug auf ein Kalender- 
datum trifft, objektiv verglichen werden? Der Gedankengang fuehrt zur 
Behauptung, dass subjektiver Erfolg nur in Bezug auf einen bestimmten 
Zeitpunkt sinnvoll sein kann. Dies bedeutet aber, dass Entscheidungen eher 
auf antizipierte Freuden oder Leiden als auf berechenbare objektive kuenf- 
tige Ergebnisse Ruecksicht nehmen werden. 

Ein weiterer Aspekt der Abgesondertheit und Isolierung jeder Zeitein- 
heit, die jedem Menschen aus der Erfahrung bekannt ist, ist die Frage 
«freie Wille» oder <Determinismus». Es wird eine neue Interpretation des 
«freien Willens» vorgeschlagen, das heisst er wird nicht als die Moeglichkeit 
beliebiger Reaktionen auf eine gegebene Situation aufgefasst, sondern als 
die Freiheit des Individuums mit vielleicht im Wesentlichen unvorher- 
sehbarer und unerklaerter «Inspiration» sein eigenes Erwartungsfeld zu 
schaffen, welches die Grundlage seiner Entscheidungen und Handlungen 
bildet. Dieser Gedanke fuehrt zu einer Unterscheidung zwischen der 
objektiven, mechanischen und vorhersehbaren Dynamik des Oekonometrikers 
und der subjektiven, privaten und beschreibenden Dynamik des Individuums. 

Der Artikel schildert dann die Verstaerkung der Freude durch die 
Erwartung, unter Beriicksichtigung der « Zeitentfernungen » wirtschaftlicher 
Horizonte und die Begriffe der « Besitzbefriedigung » und des Entschei- 
dungsintervalls auch in Bezug auf die Zinstheorie. 


RESUMEN 


La naturaleza compleja del tiempo, en calidad de concepto, 
en la economía 


Se lo considera aqui, el «momento presente», como un breve periodo 
de tiempo, abarcándolo nuestro entendimiento, de algún modo, en su totalidad. 
La disposición intuitiva de semejantes elementos en una sucesión lineal o 
quizás superponiéndose, introduce la noción de ordenadas, o sea inevitables 
sucesiones de acontecimientos: la de distancia en el tiempo, y la de acumu- 
lación de elementos de tiempo, o sea duración. 

Se los puede vivir, los acontecimientos, recordarlos o crearlos en la 
imaginación. Cuando se los imagina de manera plausible, entonces se dice 
que se los espera. 

Cuando el desplazamiento del «momento presente» arrastra al individuo 
hacia una fecha determinada del almanaque y más allá, se pueden de ante- 
mano idear, o bien retrospectivamente valuar, los acontecimientos o las 
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situaciones de esa fecha desde puntos de vista numerosos y variados en el 
tiempo. 

¿Cómo es posible comparar de una manera objetiva nuestras propias 
resoluciones de obrar, o bien nuestras propias valuaciones de resultados, 
llevadas a cabo desde dos distintos puntos de vista y, además, refiriéndose a 
una sola fecha del almanaque? A ser incompatibles esos juicios, ¿cuál es el 
fundamento que nos hace afirmar ser el uno justo y valedero, que no el 
otro? Tamaña concatenación de ideas lleva a afirmar, que el resultado 
subjetivo no tiene sentido, si es no en correlación con el momento particular 
en el tiempo. Trae éste consigo, a su vez, que las resoluciones tuvieren en 
cuenta el placer o el afán anticipados antes que las consecuencias venideras, 
objetivas y calculables. 

El problema del libre arbitrio y del determinismo engendra un nuevo 
aspecto del aislamiento de cada momento en el tiempo, lo que cada uno de 
nosotros conocemos. Una nueva interpretación del libre arbitrio se la sugiere 
aqui, es decir, no la posibilidad de responder de modo arbitrario a una 
determinada situación, sino la libertad del individuo de crear su propio 
campo de posibilidades por una «inspiración» imprevisible e inexplicada: 
lo que es el objeto al que responde con su resolución y su acción. Conduce 
esa idea a establecer una distinción entre la dinámica objetiva, agregada, 
mecánica y profética, que busca el econometrista, y la dinámica subjetiva, 
privada y descriptiva, del individuo. 

Los demás asuntos bosquejados en este artículo son la acumulación del 
placer por la anticipación, teniendo en cuenta la distancia, en el tiempo, de 
los horizontes económicos, y los conceptos de la satisfacción de la posesión 
y el intervalo necesario para la resolución, teniendo en cuenta la teoria del 
interés. 


MONOPOLI, RISTAGNO ECONOMICO E POLITICA 
KEYNESIANA (*) 


PAOLO SYLOS-LABINI 


¡E 


Nel numero di agosto del 1953 di « Economica » il professor 
JEWKES ripropone la questione «se il monopolio possa riguardarsi 
come favorevole al progresso tecnico ed economico », e, piú pre- 
cisamente, « quale dei due regimi, la concorrenza o il monopolio, 
determini le più rapide riduzioni di costo ed il maggior flusso 
di nuovi beni e servizi ». 

Alla netta condanna, vecchia di secoli, del monopolio, rei pu- 
blicae injuriosum, condanna riespressa in termini piú rigorosi 
dagli economisti classici e neoclassici, nel tempo più vicino a noi 
era seguita una tendenza a riconsiderare il problema e a distin- 
guerne diversi aspetti. Il motivo è probabilmente da ricercarsi 
nelle trasformazioni dell’organizzazione industriale dei paesi mo- 
derni: particolarmente dalla fine del secolo scorso, s’andavano 
formando e diffondendo grandi complessi industriali e grandi or- 
ganismi monopolistici, come i cartelli e i trust; d’altra parte sem- 
brava che lo sviluppo economico non ne soffrisse. Come conciliare 
i due fatti, il diffondersi dei monopoli e il proseguimento dello 
sviluppo produttivo? Il MARSHALL stesso, nell’opera Industria e 
commercio (libro III, I, 4), attenua la condanna mettendo in 
rilievo i « benéfici effetti che in certe condizioni il pubblico può 
ricavare da un uso lungimirante del potere monopolistico »; d’al- 
tra parte egli osserva che « molte di quelle combinazioni indu- 
striali che sono comunemente considerate come monopoli si tro- 
vano in grave pericolo a cagione della concorrenza indiretta delle 
imprese che cercano di ottenere gli stessi risultati attraverso altre 


(*) L'autore ringrazia Alan R. Prest e Alec J. Youngson Brown, do- 
centi presso l’ Università di Cambridge, per le loro critiche e i loro sugge- 
rimenti, che gli hanno permesso di migliorare sia il contenuto che la pre- 
sentazione di questo articolo; avverte però che la responsabilità per le 


x 


vedute qui prospettate è soltanto sua. 
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vie ». Altri economisti insistono, oltre che sulla « concorrenza in- 
diretta », sulla «concorrenza potenziale » cui sarebbero sempre 
soggette quelle combinazioni. Dal canto suo il PANTALEONI pro- 
spetta una tesi che ha una notevole eco in Italia, ma che rimane 
quasi sconosciuta nel mondo anglosassone : egli distingue fra sin- 
dacati di (tipo antico » che sarebbero monopoli mel senso classico, 
tendenti ad ottenere il massimo guadagno restringendo la pro- 
duzione, e sindacati «di tipo moderno » che tenderebbero invece 
ad accrescere i guadagni riducendo i costi: la costituzione del 
sindacato, in casi siffatti, sarebbe appunto la via per ottenere la 
riduzione di costi (1). Durante la grande depressione del 1929-34 
la discussione, naturalmente, si riaccese; ma il problema cui espli- 
citamente o implicitamente ci si riferiva non era più quello dei 
rapporti fra monopoli e sviluppo economico, ma piuttosto quello 
dei rapporti fra monopoli e depressione, fra monopoli, inutilizza- 
zione delle risorse e disoccupazione operaia. Lo SRAFFA, pochi 
anni prima, aveva analizzato le forze che tendono a spezzare 
l’unità di ciascun mercato e a determinare tanti piccoli mercati 
monopolistici perfino là dove le imprese sono numerose e sem- 
brano prevalere condizioni di concorrenza; con la sua argomen- 
tazione egli induceva a riconoscere, in contrasto con la tesi tra- 
dizionale, l’ubiquità dei monopoli. La signora ROBINSON ed i’ 
CHAMBERLIN avevano elaborate le loro teorie fondate sull’ipotesi 
del monopolio generalizzato. Vari economisti della tradizione clas- 
sica erano inclini ad attribuire la gravità della depressione e la 
difficoltà della ripresa ai monopoli (alcuni insistevano soprattutto 
sui monopoli dell’offerta del lavoro) e alla rigidità dei prezzi, 
rigidità a sua volta connessa coi monopoli. Contemporaneamente, 
vari studiosi dimostravano empiricamente che i monopoli erano 
divenuti la regola nel mondo industriale. 

Questi sviluppi, teorici ed empirici, ponevano un grave pro- 
blema, che pochi hanno affrontato in modo esplicito. Se il mono- 
polio è divenuto la regola e se (a parte qualificazioni secondarie) 
è vera la tesi classica sul monopolio, non è lo sviluppo economico 
destinato ad arrestarsi in un regime d’impresa privata (monopo- 
listica)? Non è questa la conferma della tesi marxista, secondo 
la quale il processo di concentrazione delle imprese, dipendente 
dal processo di accumulazione del capitale, tende a determinare 


(1) Alcune osservazioni sui sindacati e sulle leghe, in « Scritti vari 
di economia >, Milano, 1909, vol. II. 
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condizioni incompatibili con la continuazione dello sviluppo eco- 
nomico? Alcuni economisti, come l’Ernaupr in Italia, il ROBBINS 
e lo HAYEK in Inghilterra, cercarono di superare il problema affer- 
mando che il monopolio non è « inevitabile », ch'esso è, di norma, 
conseguenza di misure politiche e che con appropriate innovazioni 
legislative si possono ristabilire condizioni vicine a quelle della 
libera concorrenza. Altri ignorarono o preferirono ignorare il 
problema. 

Con la pubblicazione della General Theory del Keynes la 
discussione sui monopoli fu relegata in un secondo piano. Il pro- 
blema della gravità e della persistenza della depressione veniva 
presentato come un problema di « richiesta effettiva » dipendente, 
fra gli altri elementi, dalla funzione del consumo e dalla prefe- 
ienza per la liquidità; problema prospettato come risolubile nel- 
l'ambito della società detta capitalistica, attraverso una politica 
di ampie spese pubbliche e il controllo degli investimenti, pur 
sempre lasciati ai privati. Sembrava che la nuova impostazione 
del problema fosse sostanzialmente indipendente dal problema 
del monopolio : qui, fra l’altro, si vuol mostrare che così non è. 

D’altra parte, economisti che ritenevano insoddisfacente la 
nuova impostazione, keynesiana, del problema e non aderivano 
alla tesi neo-liberista del genere di quella sostenuta dall”EINAUDI 
e dal ROBBINS sulla possibilità di rompere i gruppi monopolistici, 
erano indotti ad accogliere una concezione sostanzialmente mar- 
xista. Non accettando nè la tesi keynesiana, nè quella neo-libe- 
rista, nè quella marxista, non rimaneva che una via: rovesciare 
la tesi tradizionale, ossia negare che nelle condizioni dell’indu- 
stria moderna il monopolio fosse «rei publicae injuriosum », 
elaborando ed ampliando le qualificazioni, già affiorate in pre- 
cedenza, del genere di quelle prospettate dal MARSHALL e dal 
PANTALEONI. Questo appunto ha cercato di fare lo SCHUMPETER, 
con un certo successo se, come dice il professor G. C. ALLEN, 
« sotto l’influsso dell’opera dello Schumpeter l’atteggiamento di 
molti economisti verso il monopolio è divenuto molto più favo- 
revole di quanto fosse solo poco tempo fa» (1). 

Giova rammentare alcuni degli argomenti prospettati dallo 
Schumpeter. Inizialmente, per preparare il terreno, egli nota che 
«appena entriamo nei particolari ed esaminiamo i singoli rami 


(1) A Note on Monopoly and Economie Progress, « Economica », 
novembre 1953, p. 359. 
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in cui il progresso è stato più notevole, le orme non ci condu- 
cono alle porte di quelle imprese che operano in condizioni di 
concorrenza relativamente libera, ma proprio alle porte dei 
grandi complessi produttivi e improvvisamente s’affaccia alla 
nostra mente il sospetto che codesti complessi abbiano più con- 
tribuito a creare [il moderno] tenore di vita [delle masse] che 
a deprimerlo » (1). Quindi egli sviluppa la sua argomentazione, 
che tende a negare che i monopoli operino sempre e necessaria- 
mente in senso restrittivo: ma la sua tesi consiste in sostanza 
nell’osservare che non pochi di quelli che nel breve periodo ap- 
paiono — e sono — monopoli, nel lungo periodo non sono tali, 
per la concorrenza di nuovi beni, nuove tecniche e nuovi metodi 
organizzativi; anzi parecchie « pratiche monopolistiche », in un 
mondo dominato da quella concorrenza e dunque dall’incertezza 
e da rischi, sarebbero come premi di assicurazione e alla lunga 
non costituirebbero ostacoli, ma condizioni necessarie per lo 
sviluppo. 

Questi cenni brevi e incompleti non rendono affatto giustizia 
alla tesi dello SCHUMPETER (2); tuttavia, essi possono essere suf- 
ficienti a mostrare che lo SCHUMPETER rielabora la tesi della 
«concorrenza indiretta », con qualificazioni che si collegano con 
la sua concezione dello sviluppo economico. 

Lo SCHUMPETER stesso e più recentemente il GALBRAITH hanno 
prospettato anche un altro argomento : se, come generalmente ac- 
cade, l’impresa monopolistica è grande, essa può far svolgere 
ricerche scientifiche e, per le più ampie disponibilità finanziarie 
e il maggior credito di cui gode, può compiere investimenti che 
singole piccole imprese in concorrenza non sarebbero in condi- 
zioni di compiere. 

Si può certo essere d’accordo col professor JEWKES che i 
motivi di oscurità sulla intera questione sono molti e sono 
gravi (3). 


(1) J. Scuumperer, Capitalism, Socialism, and Democracy, IT ediz., 
1947, cap. VII-VIII (citazione: p. 82). 

(2) La base analitica di questa tesi (come pure della maggior parte 
delle argomentazioni economiche sviluppate nel volume su citato) va ricer- 
cata nell'opera Business Cycles: cap. II, F; VII, E, spec. p. 419; IX, B, 
spec. p. 496; X, D; XIV, F, I, a. 

(3) La questione è stata riconsiderata di recente anche da W. ADAMS 
nell’articolo (notevole, ma non privo di contraddizioni) Competition, Monopoly 
and Countervailing Power apparso, nel novembre 1953, nel « Quarterly 
Journal of Economics». La tesi dello Apams può essere inclusa nella 


categoria neo-liberista. 
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Possiamo porre il problema nei termini seguenti: a quali 
condizioni conviene al monopolista di attuare investimenti (1) 
che determinano una riduzione di costi? 

Al monopolista, evidentemente, conviene in ogni caso di ri- 
durre i suoi costi unitari, se gli è tecnicamente possibile (e se 
ha la capacità di farlo). Ma nel tempo moderno spesso non è 
tecnicamente possibile ridurre i costi unitari se non sostenendo 
un costo totale maggiore: la quantità prodotta, s'intende, au- 
menta più che proporzionalmente rispetto al costo totale (2). 
Più precisamente, la tecnica moderna apre possibilità di nuovi 
investimenti che si concretano in nuovi, più costosi impianti, e 
cioè in maggiori costi fissi, ma che d’altra parte permettono di 
ridurre in misura sensibile il costo marginale: il beneficio della 
diminuzione del costo unitario medio, però, non può essere ot- 
tenuto che accrescendo notevolmente la produzione: continuando 
a produrre una quantità invariata il costo unitario medio risulta 
non solo non minore ma maggiore di prima. La convenienza, pel 
monopolista, di compiere un investimento di questo genere di- 
pende, da un lato, dalla misura della richiesta e della sua ela- 
sticità e, dall’altro, dalla misura e dal saggio di variazione del 
muovo costo totale (3). Egli naturalmente compie l'investimento 
solo se la differenza fra nuova entrata totale e nuovo costo to- 
tale, cioè solo se il nuovo massimo reddito netto si prospetta 
maggiore del massimo reddito netto iniziale. Nel caso del singolo 
imprenditore in concorrenza, invece, la decisione di investire è 
indipendente dalla misura e dalle caratteristiche della richiesta 
e del muovo costo, dato che le variazioni della sua produzione 
hanno un effetto praticamente trascurabile sul prezzo; il solo 
fatto che il nuovo investimento consente di ridurre il costo 
unitario medio basta a renderne conveniente l’attuazione. D'altra 
parte, supponendo che molti imprenditori in concorrenza via 


(1) Per ‘investimento’ s'intende qui la spesa dell'imprenditore per 
l'acquisto di ogni genere di fattori produttivi (impianti, materie prime, 
servizi di lavoratori, ed altri). 

(2) Cf. A. BreoLIA, Sul raggiungimento dell’ oltima costituzione delle 
imprese, « Giornale degli Economisti », ottobre 1931. 

(3) Cf. O. Lance, A Note on Innovations, « Review of Economic Statistics », 


febbraio 1943; S. LomBARDINI, 11 monopolio nella teoria economica, Mi- 
lano, 1953, p. 189-91. 
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via compiano nuovi investimenti di quel genere ed accrescano i 
loro costi totali e le loro produzioni e che il prezzo, per conse- 
guenza, tenda a diminuire, resta vero che ciascun singolo impren- 
ditore non bada alle variazioni della richiesta complessiva, cioé 
al flusso di danaro che complessivamente si riversa nell’acquisto 
del prodotto, ma cerca di ottenere la quota più grande possibile 
di tale flusso: egli, compiendo l’investimento, pud riuscire ad 
ottenere un'entrata maggiore di prima anche se il prezzo dimi- 
nuisce e il flusso monetario totale rimane invariato o si contrae 
(in questo caso le imprese producenti a costi unitari più alti 
vengono eliminate). 

Dunque, in concorrenza l’accrescimento degli investimenti 
che permettono di ridurre i costi unitari a condizione che si 
aumentino i costi totali pud svolgersi anche se il fiusso monetario 
complessivo che si riversa in ciascun mercato, la «richiesta effet- 
tiva», non si amplia o addirittura diminuisce, cosi che i prezzi 
diminuiscono in proporzione o più che in proporzione dell’au- 
mento della produzione. In monopolio l’accrescimento di siffatti 
investimenti, che per brevità chiameremo «investimenti di svi- 
luppo », è possibile solo se la richiesta effettiva aumenta ed 
aumenta più del costo totale. Gli investimenti che permettono 
di ridurre i costi unitari medi senza aumento dei costi totali 
possono essere attuati anche in monopolio senza incontrare limi- 
tazioni; codesti investimenti, tuttavia, per ragioni connesse alla 
tecnica produttiva moderna, rivestono un’importanza minore degli 
altri, degli « investimenti di sviluppo ». 


III. 


Esprimiamo in termini matematici alcuni dei punti prospet- 
tati nella sezione precedente. 

Chiamiamo p il prezzo di un certo bene prodotto in condi. 
zioni di monopolio, æ la sua quantità, À = px il reddito totale, 
II il costo totale e x = 1I/x il costo unitario medio del monopo- 
lista. Sappiamo che nel punto di equilibrio il reddito marginale 
eguaglia il costo marginale, cioè 

dR ail 


da da 


Sia l’elasticità della richiesta 


—. Essendo #—=— 
a oc 
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si ha 


aR Gh, dp p 
de MO) spa, AA 
Supponiamo ora che al monopolista si presenti la possibilità 
di compiere un nuovo investimento che permette di ridurre il costo 
unitario medio a condizione di sostenere un costo totale mag- 
giore. Indichiamo con I = f(x) la funzione già in atto e con 
II, = f,(2) la nuova funzione del costo totale (entrambe funzioni 
crescenti di x). Supponiamo che nel punto di equilibrio della 
vecchia funzione, punto in cui la quantità assume il valore di a’, 
sia II, > Il e supponiamo che il costo medio inerente alla nuova 
funzione, 7,, risulti minore del costo medio inerente alla vecchia 
funzione, 7, in corrispondenza di una quantità a > æ’; più pre- 
cisamente, il nuovo massimo reddito metto si abbia in corrispon- 
denza della quantità x” > x’. Il monopolista compie il nuovo 
investimento solo se il nuovo massimo reddito netto è maggiore 
del precedente, ossia solo se 


R(x") — II, (0")> R(e')— I(x’). 
Tale diseguaglianza può anche scriversi 


R(0") — R(a’) 
Ie") — I(x') 


ai 


Consideriamo il numeratore. Essendo dR/dz = p — p/n, si ha 


x 


‘ 


da cui appare che, quanto maggiori sono 7 e p nell’intervallo æ x”, 
tanto maggiore è la differenza Rí2") — R(a’). 

Consideriamo il denominatore. Indicando con m, = dI7,/de 
il nuovo costo marginale, abbiamo 


x” 
m,(0") =1.(0) + f mae 
2 


ovvero 


I,(x")— H(a”) = I, (0) — (e) + fr da 
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da cui appare che, data la differenza I, ( x’) — I(x’), quanto 
minore è m, mell'intervallo 2’ 2”, tanto minore è la differenza 
I,(e°) — (x). 

Dunque, il nuovo massimo reddito netto è tanto più proba- 
bilmente maggiore del precedente e quindi l’investimento è tanto 
più probabilmente attuato, quanto maggiori sono l’elasticità della 
richiesta e il prezzo del prodotto nell’intervallo ax” e quanto 


x . 


minore è il nuovo costo marginale nel medesimo intervallo (1). 


LV: 


Un accrescimento della richiesta (ossia uno spostamento a 
destra della curva di richiesta) pud rendere conveniente, pel 
monopolista, un’espansione della produzione senza variare la fun- 
zione del costo totale, oppure variandola, attuando un investi- 
mento di sviluppo che prima non era vantaggioso. Spontaneamente 
un tale accrescimento si ha (a parte il caso di variazioni di gusti) 
se crescono gl'investimenti complessivi e quindi se cresce la pro- 
duzione di altri beni: lo sviluppo di altri rami promuove quello 


(1) Per chiarimento, possiamo scegliere le seguenti funzioni particolari, 
le quali soddisfano le condizioni ‘normali’ della richiesta e del costo 
(R. G. D. ALLEN, Mathematical Analysis for Economists, 1938, p. 114 e 120): 


(DA RUT — ba 
(2) I= ax + 


in cui a, b, « e £ sono costanti positi- 
: a 
ve. La funzione (1)implica y = Dea È; 


nella funzione (2) « è il costo marginale 
e B il costo fisso. Sia Il, = a, + f, 
una nuova funzione del costo totale, in 
cui a, <a e f,># ed in cui, nel 
punto di equilibrio della funzione (2), 
a—a 
AT 
assunzioni, à facile vedere che (I) la 
quantitá corrispondente al nuovo mas- 
simo reddito netto é maggiore di quella 
corrispondente al massimo precedente, ossia x” > x’; e (II) il nuovo inve- 
stimento, data la differenza /I,(a’) — II(x'), è tanto più probabilmente attuato 
quanto minore è «,, il nuovo costo marginale, e quanto maggiore è n, l'ela- 
sticità della richiesta. (Nel diagramma l’investimento è attuato se la nuova 
funzione del costo totale è 1I,; non è attuato se la nuova funzione è 11,). 


ove a'= II, > II. Date queste 
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del ramo che si considera. Fra gl'investimenti particolare im- 
portanza rivestono gl'investimenti di sviluppo, che comportano 
maggiori spese per fattori produttivi e quindi accrescono la ri- 
chiesta effettiva. Questi investimenti possono crescere o perchè 
in quegli altri rami c’è concorrenza o perchè, pur essendoci 
monopolio, s’avverano le condizioni indicate dianzi. Ora, se 
l’area dei monopoli tende ad ampliarsi e quella della concorrenza 
a restringersi, gli investimenti di sviluppo divengono meno fre- 
quenti di prima appunto perchè, in monopolio, sono soggetti a 
determinate condizioni. Considerando un gran numero di casi, si 
può assumere che, mentre in certi casi queste condizioni non im- 
pediscono, perfino in monopolio, l’attuazione di investimenti di 
sviluppo, in altri l’impediscono, operando così come limiti al- 
l’accrescimento di siffatti investimenti. La diminuzione degli in- 
vestimenti di sviluppo determina una diminuzione nel ritmo del- 
l'accrescimento spontaneo della richiesta e ció, a sua volta, sco- 
raggia l’attuazione di quel tipo d’investimenti nelle industrie mo- 
nopolistiche. Lo sviluppo economico tende ad indebolirsi. 

Nella tesi del PANTALEONI e dello SCHUMPETER sembra dunque 
esserci questo di vero, che non necessariamente il monopolio opera 
in senso restrittivo : esso può operare anche in senso favorevole 
allo sviluppo. Ma quegli economisti non avevano messo in chiaro 
che una tale condotta del monopolista è sottoposta a condizioni 
ben precise e che, quanto più l’area del monopolio si amplia, 
tanto minori sono le probabilità che queste condizioni s’avverino. 
Nel campo del progresso tecnico e dello sviluppo produttivo, le 
grandi imprese monopolistiche moderne possono certamente fare 
cose che piccole imprese operanti in concorrenza non potrebbero 
fare; ma che esse facciano codeste cose, è un’altra questione. 

Va notato che durante il processo in cui una impresa s'in- 
grandisce, assorbe altre imprese e diviene alla fine monopolistica, 
essa è e non può non essere progressiva, per quanto riguarda l’ef- 
ficienza tecnica e il volume della produzione: è appunto questa 
la via principale attraverso cui un’impresa può riuscire a divenir 
monopolistica. La tendenza al ristagno sorge e s’aggrava proprio 
con l’avanzare del processo. Osservare, come fa lo SCHUMPETER, 
che quelli tali orme ci conducono alle porte dei grandi complessi 
produttivi non significa prospettare una presunzione che codesti 
grandi complessi operino sempre, quale che sia lo stadio del pro- 
cesso di concentrazione, in senso favorevole allo sviluppo, ma si- 
gnifica semplicemente prendere atto delle conseguenze positive 
per lo sviluppo economico che il processo di concentrazione ha 
finchè si svolge e nel suo svolgersi: e significa anche indicare la 


ragione profonda e il senso in cui deve intendersi 1'« inevitabilita » 
del processo stesso. Più realisticamente, il corso medesimo del- 
l’evoluzione ciclica è stato agente più potente del processo di 
concentrazione, col toglier di mezzo, in ciascuna crisi e in cia- 
scuna depressione, le imprese più deboli e con lo spingere le so- 
pravviventi a coalizzarsi. E” vero che le imprese più deboli non 
sono necessariamente le meno efficienti. Ma, perfino sotto questo 
aspetto, la superiorità relativa nell’efficienza è stata molto spesso 
la ragione della sopravvivenza di determinate imprese ; altrimenti 
l'accrescimento di lungo periodo del reddito sociale rimarrebbe 
incomprensibile. 

Il processo di concentrazione ha assunto e assume forme di- 
verse nei diversi paesi. Non sempre, è vero, la concentrazione è 
stata il risultato diretto della ricerca di una crescente efficienza : 
sebbene in misure differenti, pressioni e interventi politici, spe- 
cialmente politiche protezionistiche, hanno indubbiamente favo- 
rito la formazione di posizioni monopolistiche. Ma il fatto stesso 
che la concentrazione si è affermata in tanti paesi, con istituzioni 
e politiche diverse, anche in paesi che pur avevano solide tradi- 
zioni liberistiche, può mostrare che non si tratta di una serie 
di cambiamenti accidentali, bensì, appunto, di un processo. 

Non c’è naturalmente, contraddizione tra l’affermazione che 
il processo di concentrazione è, al tempo stesso, un risultato e 
una condizione del progresso economico e l’affermazione che, 
quanto più questo processo avanza, tanto meno le unità produt- 
tive che emergono sono dinamiche e progressive. 


V. 


Storicamente, il diffondersi dei complessi monopolistici nel- 
l'industria moderna è stato un processo relativamente lento. 
Tuttavia si riconosce generalmente che tale processo si affermò 
in modo non equivoco a partire dagli ultimi due decenni del 
secolo scorso. 

Quale tendenza ha mostrato, da allora, il ritmo dello svi- 
luppo economico nei paesi economicamente progrediti? Possiamo 
considerare i movimenti di lungo periodo del reddito nazionale 
in due paesi di quella specie, l’Inghilterra e gli Stati Uniti. 
Vi sono, però, diverse difficoltà : oltre alla questione dell’atten- 
dibilità dei dati, dei cambiamenti nella qualità dei beni e a 
varie altre, vi è, particolarmente per l’Inghilterra, il problema 
degli effetti delle variazioni nei «termini del commercio » sul 
reddito prodotto all’interno. Nondimeno, poichè a moi interessa 
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la forma della tendenza generale del reddito, mentre non c’im- 
portano i suoi livelli o cambiamenti assoluti, possiamo decidere 
di usare quelle statistiche. Per ridurre il rischio di errare, use- 
remo, per l’Inghilterra, non solo le statistiche del reddito na- 
zionale, ma anche gl’indici della produzione industriale, che 
possono considerarsi esenti dagli effetti diretti delle variazioni 
nei termini del commercio. Quanto agli Stati Uniti, la questione 
dei termini del commercio non solleva particolari difficoltà e 
possiamo limitarci al reddito reale. 

I risultati sono nei seguenti diagrammi (1) (2): 

(1) Fonti. Regno Unito. Produzione industriale totale (1913 = 100): 
1800-1930: W. Horrmann, Ein Index der industriellen Produktion für 
Grossbritannien seit dem 18. Jahrhundert, « Weltwirtschaftliches Archiv », 
settembre 1934; 1931-38: Statistical Yearbook of the League of Nations, 
1939-40; 1939-45: dati non disponibili; 1946-52: Economic Bulletin for 
Europe, Economic Commission for Europe, 1949 e Annual Abstract of 
Statistics, 1953. — Reddito reale (ai prezzi al minuto del 1900): A.R. PREST, 
National Income of the United Kingdom, 1870-1946, « Economic Journal», 
marzo 1948; 1939-52: Statistical Yearbook, United Nations, 1952 e Annual 
Abstract of Statistics, 1953. (Cifre originali in certinaia di migliaia di 
sterline.) - Stati Uniti. Reddito reale: 1799-1939: The Economic Almanac, 
1951-52, National Industrial Conference Board, New York, p. 210, ‘reddito 
reale effettivo’ ai prezzi del 1926; 1940-1953: ibidem p. 183 e 108 e Survey 
of Current Business, Department of Commerce, agosto 1952 e agosto 1953, 
‘reddito personale’ ai prezzi del 1926. (Cifre originali in milioni di dollari). 

(2) La tendenza generale della produzione industriale inglese e del red- 
dito reale americano sembra configurarsi come una curva logistica o una 
curva GoMPERTZ (nella curva del reddito americano, tuttavia, si nota una 
‘rottura’ dal 1859 al 1869, indubbiamente conseguenza dei profondi muta- 
menti determinati dalla guerra civile). L’ ultima sezione del ‘trend’, in cui 
siamo interessati, ha dunque una forma parabolica; anche la curva del red- 
dito inglese (1870-1936) ha una forma siffatta. Come curiosità, ecco le equa- 
zioni delle tre parabole: 


— produzione industriale inglese, 1870-1934 : 

y = 1.6415 + 0.01041x — 0.000082x* 
— reddito reale americano, 1869-1945: 

y = 3.9540 + 0.02509x — 0.000163x* 
— reddito reale inglese, 1870-1936 : 

y = 0.8858 + 0.01438x — 0.000108x?. 


Nei diagrammi, le curve rappresentano le parabole interpolate. 

I logaritmi degli indici di Persons della produzione fisica totale ame- 
ricana (dal 1870 al 1930) presentano lo stesso andamento parabolico: 
W. Persons, Forecasting Business Cycles, New York, 1931, tavola 12. Si 
veda anche S. Kuznets, National Income — A Summary of Findings, 
New York, 1946, parte II, sezione I. 


REGNO UNITO (Scala logaritmica) 


LR 


alle 


Produzione industriale (in alto) - Reddito reale (in basso). 


STATI UNITI (Scala logaritmica) 


O PP IE PAS ae WS) a 
ne 


| 
' | 


O 5,00 


Reddito reale 


770 Paolo Sylos-Labini 


Dunque, non solo in Inghilterra, ma anche negli Stati Uniti 
appare una tendenza al ristagno, a partire, approssimativamente, 
dal penultimo o ultimo decennio del secolo scorso, ossia dal pe- 
riodo in cui le moderne concentrazioni monopolistiche comincia- 
rono a prevalere. 

Può lo schema astratto elaborato sulle sezioni precedenti con- 
tribuire a spiegare siffatta tendenza? Quale che sia la risposta 
(ch'e lasciata al lettore), dev’essere chiaro che quello schema 
considera solo uno dei possibili effetti restrittivi del monopolio 
sul flusso degl’investimenti; altri casi sono concepibili e, difatti, 
sono stati prospettati (per esempio, dal Dos e dallo STEINDL). 
Questi vari casi possono essere raggruppati sotto il titolo « spie- 
gazione fondata sul monopolio della tendenza al ristagno ». Non 
è superfluo aggiungere che, anche se ci fidiamo di quelle statisti- 
che e delle tendenze di lungo periodo che sembrano indicare, in 
sè esse non possono «provare) o «refutare) l'ipotesi del mono- 
polio — nè anzi alcun’altra ipotesi. Tutto quel che possiamo dire 
è che la tendenza del reddito di quei due paesi, tanto nella sua 
forma quanto nella sua cronologia, è in armonia con l’ipotesi del 
monopolio. 

Ma proprio qui sorge una difficoltà. Sia nella curva inglese 
che in quella americana sono chiaramente evidenti « rotture »: in 
Inghilterra la nuova ascesa ha inizio subito dopo la grande de- 
pressione, in America, con la seconda guerra mondiale. Pur tut- 
tavia, l’area abbracciata dai monopoli non s’è ristretta nel tempo 
recente, ma se mai si è ancora più ampliata. Quelle « rotture » e 
quelle nuove ascese sono dunque in contraddizione con l’ipotesi 
del monopolio? Solo in uno stadio ulteriore della nostra argo- 
mentazione si potrà tentare di rispondere a questo quesito. 


VI. 


Col diffondersi dei monopoli l’assorbimento dei lavoratori del- 
le nuove generazioni (supposta crescente la popolazione) diviene 
più difficile. Inoltre, mentre i monopoli attuano solo in determi- 
nate condizioni gl’investimenti che consentono di ridurre i costi 
unitari sostenendo un maggior costo totale, essi non trovano nes- 
suna remora nell’attuare quei miglioramenti che permettono di 
ridurre i costi unitari senza aumento ed anzi con diminuzione del 
costo totale. (Nel primo caso la produzione aumenta, nel secondo 
rimane costante o diminuisce meno che proporzionalmente rispetto 
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al costo totale.) Ma questi miglioramenti di solito consistono in 
macchine nuove, più costose: assumendo un costo totale inva- 
riato o minore, la somma spesa in salari diminuisce e, con essa, 
diminuisce il numero degli operai occupati ; in questo senso, code- 
sti miglioramenti fanno risparmiare lavoro e tendono ad accre- 
scere la disoccupazione (1). In una situazione di monopoli genera- 
lizzati anche più grave è il problema che presenta la ripresa, dopo 
una depressione. Le richieste della maggior parte dei beni, du- 
rante la depressione, si contraggono e divengono più rigide 
(rispetto a diminuzione di prezzi): questo fatto, mentre non 
riduce ed anzi accresce la convenienza d’introdurre migliora- 
menti tecnici che risparmiano lavoro, è sfavorevole all'attua- 
zione d’investimenti di sviluppo, i quali possono accrescere l’am- 
montare complessivo della richiesta di lavoro e determinare una 
ripresa generale: la ripresa diviene sempre più difficile (2), 
salvo che non vi sia un intervento esterno alle imprese private. 
Un tale intervento può essere quello del governo, che accresce 
le sue spese e quindi la richiesta effettiva, poco importa (si è 
sostenuto) se quelle spese sono «improduttive ». 


Si può pensare che tale conclusione — ch’è ampiamente ac- 
cettata per un periodo di depressione, quando la disoccupazione 
degli uomini e delle risorse è ampia e diffusa — possa essere 


estesa, sulla base dell’argomentazione riguardante gl’investimenti 
di sviluppo. Si può sostenere, cioè, che in una situazione di mono- 
poli generalizzati perfino spese pubbliche per costruire piramidi 
possono risultare produttive, almeno indirettamente, non solo in 
un periodo di depressione, ma ogni qualvolta l’aumento della ri- 
chiesta effettiva sia la condizione per attuare investimenti di svi- 
luppo, che conducono ad un ampliamento della produzione a costi 
più bassi. Spese siffatte possono pertanto sembrare giustificabili 
come condizione del progresso economico. L’aumento della richie- 
sta effettiva sarebbe, almeno in parte, il surrogato artificiale del- 
l'accrescimento spontaneo della richiesta di cui abbiamo discorso 
dianzi. D’altra parte, nella misura in cui le imprese monopoli- 


(1) La normale sostituzione delle macchine può offrire l'occasione di 
introdurre questo genere di miglioramenti. 

(2) La ripresa è qui intesa principalmente in termini di occupazione 
operaia. A causa dell’introduzione dei miglioramenti su indicati, è perfetta- 
mente concepibile una situazione in cui la produzione complessiva è stazio- 
naria o crescente e la disoccupazione è anche crescente oppure (poichè stiamo 
considerando tendenze che possono essere in tutto o in parte neutralizzate da 
contro-tendenze) oscillante su un alto livello. 
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stiche hanno « capacita inutilizzata », non a causa di una depres- 
sione, ma come conseguenza della loro politica volta a massimiz- 
zare i profitti, l’aumento artificiale della richiesta non sarebbe 
inflazionistico, ma avrebbe, di nuovo, l’effetto di accrescere la pro- 
duzione anche in una situazione economica non depressa. 

Una tale argomentazione, tuttavia, può essere gravemente 
ingannevole. Il fatto è che non tutte le imprese sono monopolisti- 
che, non tutte le imprese monopolistiche hanno capacità inutiliz- 
zata e non tutte l’hanno mella stessa misura; d’altra parte, l'au- 
mento della richiesta effettiva per certe imprese monopolistiche 
rende profittevole un accrescimento della produzione senza mutare 
la funzione del costo totale, per altre rende profittevole un amplia- 
mento della produzione attraverso nuovi investimenti che com- 
portano una nuova funzione del costo totale; infine, l’aumento 
della richiesta può non far sorgere affatto, in certe altre imprese, 
la convenienza di ampliare la produzione. A cagione di tutte que- 
ste diverse situazioni, l’aumento della richiesta effettiva deter- 
minato dal governo con spese improduttive stimola, sì, un’espan- 
sione produttiva, ma attraverso attriti, urtando contro « strozza- 
ture » e generando variazioni disuguali (per lo più in aumento) 
dei prezzi; in breve, esso tende a determinare una « pressione 
inflazionistica ». 

L’unico punto valido in quella argomentazione sembra essere 
questo : che il pericolo di una pressione inflazionistica dipende 
meno dalle industrie monopolistiche che da quelle in concorrenza. 
Infatti, se è vero che è più probabile che vi sia capacità inutiliz- 
zata nelle imprese monopolistiche che in quelle in concorrenza (a 
rigore siffatta capacità inutilizzata è incompatibile con le con- 
dizioni di concorrenza); se è vero che i compensi crescenti in un 
determinato ramo produttivo sono necessariamente connessi con 
un certo grado di monopolio; se è vero che grandi imprese mono- 
polistiche hanno maggiori possibilità di piccole imprese in con- 
correnza d’attuare investimenti di sviluppo; segue, paradossal- 
mente, che in un periodo di pressione inflazionistica i prezzi dei 
beni prodotti in monopolio aumenteranno meno degli altri, o 
addirittura non aumenteranno affatto (1). Pertanto, più piccola 


(1) La maggiore stabilità, non solo verso la diminuzione ma anche verso 
l' aumento, dei prezzi dei beni prodotti in monopolio rispetto a quelli dei 
beni prodotti in concorrenza, è stata notata varie volte. Ma di solito, per 
spiegare il fenomeno, sono state addotte soltanto ragioni di ‘strategia eco- 
nomica’ e non anche motivi connessi con le condizioni della produzione e 
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è l’area abbracciata dai monopoli industriali che si trovano nelle 
suddette condizioni, maggiore è l’aumento dei prezzi e minore è 
lo stimolo ad un ampliamento della produzione, ossia maggiore 
risulta la pressione inflazionistica. Questo è uno dei motivi per 
cui nei paesi arretrati, in cui l’agricoltura rappresenta la princi- 
pale attività economica e l’industria e i monopoli industriali han- 
no un’importanza limitata rispetto all’intera economia, la politica 
keynesiana è destinata ad avere un successo molto minore nello 
stimolare la produzione e maggiori probabilità di determinare, sin 
dal principio, una forte pressione inflazionistica o perfino una 
vera e propria inflazione. In questi paesi un surrogato della poli- 
tica keynesiana è la concessione di sussidi insieme con dazi rela- 
tivamente alti alle industrie monopolistiche che non trovano in 
un generale accrescimento della richiesta uno stimolo « sponta- 
neo » allo sviluppo. 

In effetti, la politica keynesiana è una « prescrizione cura- 
tiva » che è stata presa sul serio solo in paesi sviluppati, ossia in 
paesi con un’industria relativamente grande, dominata da mono- 
poli del genere di quelli indicati dianzi. 


VII. 


Il problema della richiesta effettiva diviene il problema fon- 
damentale dello sviluppo economico quando i monopoli industriali 
sono giunti a dominare la vita economica di un paese (1). Vista 
sotto questa luce, la dottrina keynesiana diviene in un certo senso 


particolarmente con la struttura dei moderni monopoli industriali. — In un 
periodo recente il fenomeno è stato osservato dal professor CHANDLER, che 
nota: «il potere monopolistico probabilmente è criticabile per altri motivi, 
ma non sembra ch'esso abbia contribuito in misura rilevante all’ inflazione ». 
L. V. CHANDLER, Inflation in the United States, 1940-1948, New York, 
1951 p 12. 

(1) La moderna ‘ossessione per la richiesta’, per usare l’efficace espres- 
sione del DoBB, trova il suo parallelo in una ossessione simile che caratterizzò 
il periodo mercantilistico. Entrambe le ossessioni hanno forse una radice 
comune — il monopolio — e, in ultima analisi, la stessa spiegazione teorica, 
il cui nocciolo può trovarsi nella proposizione del Ricardo (riassunta nelle 
frasi conclusive del capitolo XXX dei suoi Principî) riguardante il prezzo 
delle merci monopolizzate. (Cfr. M. DoBB, Studies in the Development of 
Capitalism, Londra, 1946, cap. VIII: «The Period between the Two Wars 


and its Sequel»). 
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più chiara e la sua fortuna più comprensibile. Tuttavia, la « legge 
psicologica fondamentale » riguardante l’inclinazione al consumo, 
su cui il KEYNESs fondò la sua dottrina, appare come una base assai 
fragile. La frequenza dei monopoli e non l’« inclinazione al con- 
sumo » o la « preferenza per la liquidità » costituisce il reale fon- 
damento della dottrina keynesiana (1). Particolarmente strana, 
per dire il meno, è la trascuranza, da parte del KEYNES, dei mono- 
poli, dei mutamenti nella struttura economica e delle eventuali 
relazioni di tali mutamenti con la tendenza verso il ristagno eco- 
nomico. Pure, è facile vedere, nelle tesi keynesiane, una sorta di 
razionalizzazione di alcuni importanti aspetti della nuova fase 
dell’evoluzione economica, aspetti che non esistevano, o erano 
molto meno importanti, mezzo secolo prima. Forse la critica più 
profonda che si può muovere al KEYNES concerne la sua mancanza 
di senso storico che lo spinse a condannare in blocco le teorie 
precedenti e che gl’impedì di percepire il significato e le origini 
stesse delle nuove condizioni che egli cercava di spiegare. 
Riguardo alla politica suggerita dal KEYNES, negli anni re- 
centi ci si è sempre più resi conto che problemi gravissimi si na- 
scondono sotto la denominazione generica ed equivoca di « stroz- 
zature » (bottlenecks) e che la distinzione fra spese produttive e 
improduttive ha importanza essenziale, anche nelle condizioni 
moderne. Non sarebbe difficile mostrare che le spese del secondo 
genere (ossia le spese che non fanno sorgere, neppure indiretta- 
mente, attività auto-finanziantisi, ma che consistono soltanto nel- 
l’erogazione di mezzi monetari e nell’accrescimento del reddito 
consumabile di qualcuno) tendono a determinare una pressione 
inflazionistica la cui alternativa non è semplicemente l’interru- 
zione nella creazione di nuovi impieghi, ma la contrazione pro- 
gressiva dell’occupazione primaria e secondaria creata da quelle 
spese. La questione è complessa poichè essa non dipende tanto 
dall’intelligenza o dalla capacità di coloro che dirigono la poli- 
tica economica nella scelta del tipo d’investimenti. Il fatto è che 
molti investimenti — a rigore tutti gl’investimenti — per risul- 
tare effettivamente produttivi richiedono mutamenti nelle condi- 
zioni strutturali e istituzionali, le quali costituiscono come l’invo- 


(1) E vero che questa dottrina concerne il ‘breve periodo’ mentre la 
diffusione dei monopoli è un fenomeno di lungo periodo. Ma, come s'è visto, 
questo fenomeno tende ad aggravare le difficoltà della ripresa, dopo una 


depressione, ciò che costituisce un problema ‘di breve periodo”. 
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lucro entro cui le singole industrie si sviluppano. Questo vale con 
forza anche maggiore per gl'investimenti pubblici, che di solito 
sono più ampi dei più ampi investimenti privati. Corrispondente- 
mente più gravi, e in certi casi gravissime, sono le resistenze che 
s’incontrano nell’attuare investimenti pubblici effettivamente pro- 
duttivi. Codeste resistenze possono contribuire a spiegare la pre- 
ferenza spesso accordata alle spese pubbliche «improduttive » 
(semplice erogazione di mezzi monetari), che generalmente non 
implicano mutamenti istituzionali e non turbano interessi preco- 
stituiti ed anzi li favoriscono. 

Siamo ora in condizioni di chiarire il quesito sollevato dianzi, 
se cioè le « rotture » che abbiamo notate nelle curve dei redditi 
inglese e americano contraddicano l’ipotesi del monopolio. La 
risposta è: no, se si ammette ch’esse possano riguardarsi come 
sintomi di mutamenti strutturali (tali da eliminare o da supe- 
rare, almeno temporaneamente, le barriere dei monopoli privati) 
o di mutamenti nella politica economica (tali da originare un 
gonfiamento sistematico della richiesta effettiva). In realtà, sem- 
bra che abbiano avuto luogo entrambi i tipi di mutamenti. In 
particolare, il fatto che la nuova ascesa del reddito reale in In- 
ghilterra inizia subito dopo il punto più basso della depressione, 
mentre in America essa inizia solo con la guerra, deve far riflet- 
tere. Codesto fatto può suggerire che in Inghilterra i mutamenti 
istituzionali e i mutamenti mella struttura di alcune industrie 
abbiano giocato una parte più importante e che in America il 
principale fattore di quell’ascesa sia stato il gonfiamento bellico 
e post-bellico della richiesta. Un esame adeguato di tale questione 
esce dai limiti di questo scritto. Ma se si mostrasse che quelle 
« rotture » fossero effettivamente da riguardarsi essenzialmente 
come sintomi dei detti mutamenti, allora il fatto della nuova 
ascesa del reddito nei due paesi non solo non costituirebbe una 
testimonianza contraria all’ipotesi del monopolio, come dapprima 
sembrava, ma, anzi, la qualificherebbe e la rafforzerebbe. 


SUMMARY 
Monopoly, Economie Stagnation and Keynesian Policy 


This article discusses some aspects of the relationship between monopoly 
and economic development. An introductory paragraph notes that economists' 
attitude to this problem has undergone a change: up to a few decades past 
there was general agreement that monopoly was harmful to economic 
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development, but more recently this traditional thesis has been qualified and 
some economists, particularly Schumpeter, have put forward arguments 
tending to upset it completely. 

The problem is restated in terms of investment of a kind which is of 
special importance in modern times and which allows of a reduction of 
average unit costs while total costs are growing (the idea being that output 
increases more than proportionately to total costs). The article discusses the 
abstract conditions which, under monopoly, stand in the way of such «deve- 
lopment investment », while, under competition, this investment encounters 
no limitations; it goes on to the reasons why development investment tends 
to become less frequent as the area of monopoly grows. 

The author recalls that the emergence and subsequent spreading of 
large industrial concerns having monopoly powers go back to the last two 
decades of the 19th century and then examines the national income statistics 
of Great Britain and the United States and industrial production tigures for 
Great Britain. For a period starting about 1870 and ending with the second 
world war, the logarithms of these data assume a parabolic form: in both 
countries there appears a tendency towards economic stagnation. However, 
the curves show « breaks » renewed upward movement: in Great Britain the 
new upward movement started immediately after the Great Depression, in 
the United States with the second world war. In the last two paragraphs 
the author develops some theoretical considerations which might help to 
explain these «breaks». He tries to discover why, in a situation where 
monopoly has become widespread, recovery after a depression encounters 
greater difficulties and requires outside intervention in private enterprise. 
In this connection, the author also discusses the implications of Keynesian 
policy and of the thesis that «the problem of effective demand becomes the 
fundamental problem of economic development when industrial monopolies 
have come to dominate the economic life of a country ». 


RÉSUMÉ 


Les monopoles, la stagnation économique et la politique Keynesienne 


L'auteur discute certaines relations entre le monopole et le dévelop- 
pement économique. Le paragraphe d’introduction fait remarquer que la 
conception des économistes a subi des modifications quant à ce problème. Il y 
a quelques dizaines d'années le monopole était généralement considéré comme 
étant défavorable au développement économique tandis que ces temps derniers 
les thèses traditionelles ont subi des modifications diverses et que certains 
économistes (spécialement Schumpeter) ont présenté des arguments qui tendent 
à les renverser complètement. 

Le problème est reformulé en relation avec les investissements qui sont 
d’une importance primordiale maintenant et qui aident à réduire le coût 
unitaire moyen tout en augmentant le coût total (la quantité produite aug- 
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mente plus que proportionellement au coût total). L'auteur indique les 
conditions auxquelles est subordonnée, en monopole, la réalisation de tels 
investissements (investissements de développement) tandis que sous la con- 
currence libre des limitations ne sont pas posées. Il recherche les raisons 
pour lesquelles les investissements de développement tendent à devenir 
moins fréquents lorsque l’espace des monopoles s'étend. 

Il nous est rappelé que l’apparition et la diffusion des grands trusts 
industriels au pouvoir monopolistique s’est faite pendant les 20 dernières 
années du siècle passé. L'auteur examine les statistiques du revenu national 
et de la production industrielle anglaise et américaine et fait remarquer que 
les logarithmes de ces chiffres qui couvrent la période de 1870 à la deuxième 
guerre mondial assument une forme parabolique, et qu’une tendance à la 
stagnation économique se révèle dans les deux pays. Les courbes présentent 
des «ruptures» et de nouvelles ascensions. En Angleterre la nouvelle 
ascension commence immédiatement après la « grande dépression >, aux 
Etats-Unis, à la deuxième guerre mondiale. Les deux derniers paragraphes 
contiennent des considérations théoriques qui pourraient contribuer à expli- 
quer ces «ruptures». L’auteur essaie également de trouver pourquoi sous 
un monopole généralisé la reprise après une dépression rencontre de plus 
grandes difficultés et nécessite des interventions extérieures à l’entreprise 
privée. Il discute dans ce contexte la signification de la politique keynesienne 
et il avance la thèse que «le problème de la demande effective devient le 
problème fondamental du développement économique lorsque les monopoles 
industriels dominent la vie économique d’un pays ». 


ZUSAMMENFASSUNG 


Monopol, Wirtschaftsstagnation und die von Keynes empfehlene Politik 


Der Verfasser beschreibt einige Beziehungen, die zwischen Monopol und 
Wirtschaftsentwicklung bestehen. Die Einleitung hebt hervor, dass die 
Einstellung der Wirtschaftswissenschaft zu diesem Problem sich verándert 
hat; vor einigen Jahrzehnten wurde das Monopol noch als ungiinstiger Fak- 
tor fiir die Wirtschaftsentwicklung angesehen, während in letzter Zeit die 
traditionelle Auffassung in verschiedener Hinsicht ergánzt wurde, wobei 
einige Wirtschaftstheoretiker (insbesondere Schumpeter) Argumente vorge- 
bracht haben, welche geeignet sind sie auf den Kopf zu stellen. 

Das Problem wird neu gestellt und zwar wird es in Beziehung gesetzt 
zu jenen Investierungen, welche in der modernen Zeit besonders wichtig 
sind und die darauf abzielen die durchschnittlichen Einheitskosten herabzu- 
setzen durch eine Erhóhung des Gesamtkosten (die erzeugte Menge wächst 
verháltnismássig mehr als die Gesamtkosten). Der Verfasser schildert die 
Bedingungen, denen das Monopol bei der Durchfübrung derartiger Investie- 
rungen unterliegt (Entwicklungsinvestierungen). Im Zustand der Konkurrenz 
erfahren diese Investierungen nicht dieselben Beschránkungen. Es werden 
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ferner die Griinde untersucht, weshalb die Entwicklungsinvestierungen die 
Tendenz haben sich zu vermindern wenn der Bereich der Monopole sich 
vergrossert. 

Der Verfasser erinnert daran, dass das Auftauchen und die Verbreitung 
grosser industrieller Unternehmungen mit Monopolgewalt in die letzten zwei 
Jahrzehnte des vergangenen Jahrhunderts fallt; er untersucht sodann die 
Statistiken des Volkseinkommens und der Industrieproduktion Englands und 
Amerikas. Die Logarithmen dieser Zahlen ergeben eine Parabel fir die 
Periode von 1870 bis zum zweiten Weltkrieg, wobei aber von Zeit zu Zeit 
eine Tendenz zur wirtschaftlichen Stagnation sichtbar wird. Durchwegs 
zeigen die Kurven « Bruchstellen » und neuen Aufstieg: in England nimmt 
der neue Aufstieg seinen Anfang gleich nach der « grossen Depression », in 
den Vereinigten Staaten beginnt er mit dem zweiten Weltkrieg. Die beiden 
letzten Paragraphen beschäftigen sich mit theoretischen Erwágungen, die 
zur Erklárung dieser « Bruchstellen » beitragen kónnten. Der Verfasser 
versucht aufzukláren, warum unter einem allgemeinen Monopol der Wieder- 
aufstieg nach einer Depression grósseren Schwierigkeiten begegnet und In- 
terventionen von aussen erfordert. Im Zusammenhang damit wird die 
Bedeutung der Politik von Keynes behandelt und die Behauptung aufgestellt, 
dass «das Problem der effektiven Nachfrage zum Grundproblem der wirt- 
schaftlichen Entwicklung wird wenn die Industriemonopole das Wirtschafts- 
leben eines Landes beherrschen ». 


RESUMEN 


Monopolios, estancamiento económico y política Keynesiense 


Se ponderan en este artículo unas conexiones entre monopolio y desar- 
rollo económico. En el párrafo introductorio se hace notar que el compor- 
tamiento de los economistas sobre este problema se fue modificando: mientras 
que, hasta hace unas decenas de años el monopolio se lo consideraba des- 
ventajoso para el desarollo económico, en tiempos recientes se elabo- 
raron varias calificaciones de la tesis tradicional, y unos economistas 
(Schumpeter en especial) hicieron presente unas argumentaciones que hasta 
la invierten. 

E] problema se lo plantea de nuevo con referencia a aquellas inversiones 
de caudales que, siendo peculiarmente de importancia en el periodo moderno, 
consienten reducir el coste unitario medio aún sujetándose a un mayor coste 
total (la cantidad producida, se sobrentiende, aumenta más que proporcional- 
mente respecto al coste total). Se indican las condiciones abstractas a las 
que está sujetada, en monopolio, la actuación de semejantes inversiones de 
caudales (inversiones de desarrollo), la que, al contrario, no encuentra li- 
mitaciones en competencia; y se exponen las razones por las cuales las in- 
versiones de desarrollo, caso de extenderse el área que los monopolios 
abarcan, tienden a hacerse menos frecuentes que antes. 
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Después de recordado que la aparición primero, y la difusión después, 
de los grandes conjuntos industriales poseyendo poderes de monopolio, datan 
de los últimos decenios del siglo pasado, se examinan las estadísticas del 
rédito nacional y de la producción industrial ingleses, y del rédito nacional 
estadounidense : los logaritmos de estos datos durante el periodo que abarca, 
aproximadamente, el intervalo desde 1870 hasta la segunda guerra mundial, 
asumen forma parabólica; por lo cual aparece en ambas naciones una ten- 
dencia al estancamiento económico. 

Sin embargo manifiestan las curvas «rupturas » y nuevas subidas: en 
Inglaterra la nueva subida inicia inmediatamente después de la « gran de- 
presion», en los Estados Unidos de :Norte América comienza ella con la 
grande guerra mundial. En los últimos dos párrafos se exponen considera- 
ciones teóricas que pueden contribuir a explicar aquellas «rupturas », y 
procúrase aclarar el porqué, en una situación de monopolios generalizados, 
subsecuente a un estancamiento encuentra la reanimación dificultades más 
grandes y se les pide a las empresas particulares, intervenciones exteriores. 
Relacionado con esto, se discute la significación de la politica keynesiense 
y se plantea la tesis de que «el problema de la demanda efectiva pasa a 
ser problema fundamental de desarrollo económico, cuando los monopolios 
industriales consiguieren dominar la vida económica de una nación ». 


THE ECONOMICS OF FOREIGN EXCHANGE RETENTION 
SCHEMES (II) BROKEN CROSS RATES ASPECT AND 
THE INDUCED COMMODITY ARBITRAGE 


S. C. TSIANG 


I. Commodity Arbitrage Induced by Retention Quota Arrangements for 
Transit Exports and the Determination of the Premium for Retained Dollars. 
II. Welfare Considerations in Connection with Commodity Arbitrage Ope- 
rations Induced by Retention Quota Arrangements. 


In the first part of this paper, which dealt with the partial 
devaluation aspect of retention quota arrangements, we have 
already pointed out in the introduction that retention arrang- 
ements, through establishing diverse premium dollar rates in the 
adopting countries, would result in disorderly cross rates of 
exchange between the inconvertible currencies (via the premium 
dollar rates) different from the official parities of these currencies. 
If the retention privilege is extended to the dollar proceeds arising 
from re-exports of the products of other inconvertible currency 
countries as well as to the proceeds of direct exports, and if 
these third countries are unable to prevent by trade and exchange 
controls their products from being re-exported by foreign 
merchants to the dollar markets, such a retention arrangement 
would, in effect, establish a premium on the dollar as against 
the currencies of these third countries (over their respective 
official dollar rates), which premium only the _ re-export 
merchants of the adopting country are able to benefit from. The 
merchants in the adopting country would find it profitable to 
re-export the products of the third countries to the dollar 
markets and to recoup their costs in third country currencies 
either by importing dollar goods, with their retained dollar 
proceeds, into the third countries to sell at premium prices, or 
by selling their retained dollars in the domestic premium market 
and then buying third country currencies at the official parity 
rates. The effect is substantially the same as if the exchange 
authorities of the adopting country undertake to sell those third 
country currencies against dollars at rates lower than their own 
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official rates vis-a-vis the dollar — a practice, which has come 
to be known as (broken cross rate practice ». Such commodity 
arbitrage operations (or transit trade) as would be induced by 
the broken cross rate aspect of retention arrangements and the 
determination of the market premium for retained dollars after 
allowing for the complication due to this kind of induced transit 
trade shall be our topic in this part of our paper. 


I. - COMMODITY ARBITRAGE INDUCED BY RETENTION QUOTA ARRANG- 
EMENTS FOR TRANSIT EXPORTS AND THE DETERMINATION OF THB 
PREMIUM FOR RETAINED DOLLARS 


The nature of commodity arbitrage operations and the 
mechanism of the determination of the market premium for 
retained dollars arising from re-export proceeds would naturally 
be quite different according to the restrictions imposed upon 
their disposal. In particular, it is important to distinguish 
whether retained dollars from re-export proceeds can be used 
freely to import dollar goods for domestic consumption as well 
as to import dollar goods to other inconvertible currency countries 
to take advantage of the high premium for dollar goods in those 
countries, or whether such retained dollars are restricted to the 
latter use. Theoretically, four interesting cases may be 
distinguished. 

1. Retained dollars both from exports of domestically 
produced goods and from transit exports can be freely used for 
dollar imports for domestic consumption or for the importation 
of dollar goods to other countries. 

2. The disposal of dollars retained from direct exports 
may be freely used for either purpose, whereas dollars retained 
from re-export proceeds can only be used to import dollar goods 
to other countries. 

3. Retained dollars from transit exports can be freely used 
for both purposes, whereas the disposal of dollars retained from 
direct exports are restricted to imports for domestic consumption. 

4. Retained dollars from transit exports can be used only 
for importation of dollar goods to other countries and retained 
dollars from direct exports only for imports for domestic 
consumption. 

In the first case, there will be only one uniform premium for 
retained dollars arising from both direct exports and transit 
exports. In the fourth case, there will be two separate markets for 
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retained dollars from transit exports and for those from direct 
exports. The premia for these two kinds of retained dollars will 
be determined by two different sets of supply and demand forces 
with only indirect mutual influences between them. In the two 
intermediate cases, there will be a sort of asymmetric connection 
between the premium for retained dollars from transit exports and 
the premium for those from direct exports. In the second case, the 
premium for retained dollars from transit exports can be lower 
than the premium for those from direct exports but mot higher. 
If the former premium tends to be higher, the two markets will 
be merged into one and there will be only one premium. Other- 
wise, the two premia will be determined in separate markets as 
in the fourth case. Vice versa for the third case. 

We shall analyze here only the first and the fourth of the 
four cases, as the other two intermediate ones are but asymmetric 
combinations of the two others. 

(A) The case, where retained dollars from both transit 
exports and direct exports can be freely utilized for imports for 
domestic consumption as well as for the re-exportation of dollar 
eoods to other inconvertible countries. 

In this case, as pointed out, there will be only one uniform 
premium for retained dollars from both direct exports and transit 
exports to the dollar area. For the sake of simplicity, let us 
assume that the retention quota scheme is adopted by a single 
country, which we shall call Country A. Other inconvertible 
currency countries considered as a whole group, shall be called 
Country B. Suppose the retention arrangement has established 
in Country A an equilibrium premium rate for retained dollars 
of R,4 (1 + 0), where R,* is the official dollar rate of country 
A and e is the premium, the mechanism of the determination of 
which is to be described below. As shown in Section 2 of the first 
part of this paper, imports of dollar goods to Country A itself will 
be carried to the point, where the free market demand price for a 
dollars worth of dollar imports in Country A will be (1 + 0) RA 
units of A currency, and direct exports of Country A to the dollar 
area will be pushed to the level, where one dollar’s worth of Coun- 
try A’s exports will cost (1 + ke) R,4 units of A currency, k being 
the retention quota for domestically produced exports. By the same 
token it may be inferred that transit traders of Country A will draw 
upon the aggregate supply of retaineá dollars to import dollar goods 
into Country B until the free market price of a dollar’s worth of 
such imports is brought down to (1 + e) R Re units of B 
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currency (where Rs is the exchange rate between currencies of 
Countries A and B expressed in units of B currency per unit 
of A currency). If the exchange rate between currency A and 
currency B is consistent with the official dollar rates of these 
two countries then (1 + e) RA Re, = (1 + 0) RP, where R is the 
official dollar rate of Country B. In other words, the premium 
for dollar goods on the free market of Country B would be equated 
to that in Country A and to the premium for retained dollars 
under this type of retention scheme. 

Re-exportation of Country B’s products to the dollar area by 
transit traders of Country A would be operated to the extent 
where one dollar's worth of Country B’s exports would cost 
(1 + %'e) R.A Rp units of B currency, k’ being the retention 
quota applicable to re-export dollar proceeds, which may or may 
not be equal to k. So long as there is an appreciable positive 
premium for retained dollars in Country A and so long as the 
rate of exchange between currencies A and B remains consistent 
with the official dollar rates of the two countries, transit traders 
of Country A would enjoy a special advantage over the direct 
exporters of Country B itself, who are unable to take advantage 
of the cross export dollar rate of (1 + 4’@) R,4 Ras = (1 + k'e) R,”. 
Theoretically, it is possible that the export trade of Country B 
with the dollar area may be completely taken over by the transit 
traders of Country A. This may be shown in Diagram III, which 
depicts the supply and demand curves for Country B’s exports to 
the dollar area. The ordinates of the demand curve are converted 
from the dollar prices in the dollar market into local currency prices 
at the official dollar rate of Country B, i.e., R,”. The transit traders 
of Country A, however, are able to take advantage of the premium 
cross rate between dollar and B currency in their purchases from 
Country B and sales in the dollar area, i.e., ( + k'0) RA Raa, 
which, given R,? = R,* Rs, must be greater than RP so long as 
there is a positive premium for retained dollars in Country A. 
Thus, the demand curve for Country B’s exports, with which the 
transit traders of Country A are confronted, is higher than the 
demand curve, with which Country B’s own exporters are con- 
fronted. The transit traders, therefore, can afford to bid up the 
supply price of export goods in B currency and cut their dollars 
prices in the dollars market. The Country B’s own exporters to the 
dollar market would be caught between the vice of falling dollar 
prices and rising supply prices. The supply price will be bid up 
to P,X,, while the demand price for Country B’s own exporters 
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(i.e., RE times the dollar price for their exports) will be bid 
down to P,X,. Thus the exporters of Country B might be squeezed 
out of business completely, unless Country B counteracts by 
giving similar subsidies (retention quota or others) to their own 
exporters, or the producers of export goods can be induced to 
charge discriminately higher prices to the transit traders of 
Country A and lower prices for their own exporters to dollar 
markets, or Country B”s exports have a very imperfect market 
in the dollar area, where the export trade of Country B tends to 


DIAGRAM III 


flow through traditionally established channels from which it 
cannot be easily diverted by mere price competition. 

At the equilibrium rate (1 + e) R,4 for retained dollars under 
such a retention scheme, the total demand for retained dollars in 
Country A — i.e., domestic demand for retained dollars plus 
transit traders” demand for dollars for the importation of dollar 
goods to Country B, which is identical to Country B’s demand 
for additional dollar goods beyond its own supply of dollars at 
the cross dollar rate of (1 + e) R,* Ras — must equal the total 
supply of retained dollars derived both from domestic exports to 
the dollar area at the effective export rate of (1 + ko) RA and 
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from the re-exports of Country B’s goods at the cross export 
rate of (1 + k’e) R.A Res, where k and k’, as mentioned above, 
may or may not be different. 

This equation for the equilibrium of the market for retained 
dollars in Country A, however, as pointed out above in Section 
2, takes different forms according to whether we have a Case I 
or a Case II situation (’) in that country. 

(i) As shown im Part (I) of this article, for a Case I situation, 
we may take the aggregate demand for dollars as the determinant 
of the premium on retained dollars on the demand side and the 
aggregate supply of dollars, including both the retained dollars and 
those surrendered to the government, as the determinant on the 
supply side. Suppose the demand for dollars for import purposes 
is a function of the effective import dollar rate and of the exchange 
rate with respect to other inconvertible currencies, which govern 
the prices of imports from other countries. Thus 


Mav = Mav i(1 se 0) bi Raa}, 
and 
Map = Mao {(1 ss 0) RA Rua, Rsa}, 


where Mio and Msp are the aggregate demand functions of 
Countries A and B, respectively, for dollar goods as measured in 
dollars. The aggregate demand for dollars in Country A for 
direct dollar imports as well as for the importation of dollar 
goods to Country B is, therefore, Mav + Mso — Mn where M°sp 
is the dollar imports (in terms of dollars) of Country B financed 
by its own supply of dollars. Suppose the supply of dollars from 
home produced exports to the dollar countries is a function of 
the effective export dollar rate and the exchange rate with respect 
to other inconvertible currencies, which, together with the pre- 
mium e and the retention quotas À and k’, determined the com- 
petitive-ness of foreign exports in the dollar markets as well as 
the profitability of the competing outlets for exports. Thus 


Xap = Xav {(1 sui ke) Ba; Regal, 
Xap = Xap {(1 Se k' 0) R,4 Raa, Rsa}, 


where Xi» and X# are the supply function of dollars from 
domestic-produced exports of Countries A and B, respectively. 
The aggregate supply of dollars to Country A is, therefore, 


(*) For the definition of Case I and Case II situations see the preceding 
part, i. e., (I) Partial Devaluation Aspect of this asticle. 
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Xin + Xep — X' where X°8p is the part of Country B’s dollar 
exports that is handled by its own exporters. 

Under a Case I situation, therefore, the equilibrium condition 
for the premium dollar rate in Country A may be written as 


Mav (1 + 0) R,A, Rea} + Msp{(1 + 0) R,4 Raa, Rua! 
= Xw/1(1+%0) R,4, Real + Xpv1(1 + 40) R,4 Raa, Roa) 
+ [M°sp == Xp), AO (2a) 


where the term [M°5r — X°:»] may be omitted since Country B 
presumably would utilize the whole supply of dollars from its 
own dollar imports. 

(ii) For a Case II situation in Country A, however, as shown 
in Part (1) of this article only the demand for «non-essential » 
dollar imports and the supply of dollars retained by exporters 
of domestic products and transit re-exporters are relevant for 
the determination of the premium dollar rate in Country A. 
The equilibrium condition for the premium dollar market in 
Country A, therefore, must in this case be written as 


M’ip za Mu =a Msp == /6 Xan + k' [Xap >= X° pp] 
or 
M',1o + Mao = & Xan + À Xgn + (1 — RB px mois + (2b) 


where M’av is the demand in Country A for «non-essential » 
dollar imports (expressed in terms of dollars) which may again 
be regarded as a function of the effective import dollar rate, 
(1 + e) R.A and the exchange rate with respect to other incon- 
vertible currencies, Raa. 

In the case where Raa is pegged, either (2a) or (2b) is suffi- 
cient to determine o, the market premium for retained dollars 
in Country A. It should be noted, however, that the latter equation 
contains an indeterminate term X°sp, i.e., the amount of dollar 
export that would still be handled by Country B’s own direct 
exporters. As pointed' out, the extent to which transit traders of 
Country A will encroach upon the dollar export trade of Country 
B’s own exporters depends very much upon the possible reactions 
of the government of Country and institution factors, e.g. imper- 
fection of export markets, etc., and, therefore, cannot be deter- 
mined a priori. Hence equation (2b) determines e uniquely only 
when X°» is somehow given. In Equation (2a), however, X°sp 
cancels out with M, as Country B may be presumed to utilize 
the whole supply of dollars from its own exporters to finance its 
own dollar imports. 
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In the case where Rs is flexible, however, we have two 
variables, e and Ra, to be determined, but only one equation. 
We must have another equation expressing the equilibrium bet- 
ween the demand and supply of B currency in Country A, viz., 


Mis(Roa, Mao! + (1 — k’e) R¿* Ros [Xan — X°ap] 
= Mza (Rsa, Msp} + (1 + e) RA Rea [Mao — M°pp],... (3) 
or 
(1 + 4°0) Rot Risa [Xpo — X°no] — (1 + 0) R.A Roa [Mao — Mu] 
== Ma Mini. (3) 


where Mus is the demand of Country A for imports of Country 
B’s products in terms of B currency and Ms is the demand of 
Country B for imports of Country A’s products in terms of B’s 
own currency; both My» and Mya being taken as functions of 
the exchange rate between A and B currencies and the volumes 
of dollar imports in the respective countries. The second term on 
the left hand side of equation (3) expresses the total demand for 
B currency for the purchase of B products re-exported to the 
dollar area; for, as shown above, the equilibrium prices of these 
dollar export goods of Country B will be bid up to (1+ k'e) - 
- R,4 Rss units of B currency per dollar’s worth. The second term 
on the right hand side of equation (3) expressed the total supply 
of B currency from the resale of dollar goods at premium prices 
in Country B; for, as shown above, the premium prices of dollar 
goods in Country B will settle at (1 + e) R,4 Rs units of B 
currrency per dollar’s worth. 

A lowering of Rss (i.e., a rise of the exchange rate of B 
currency in terms of A currency) will not only tend to improve 
the balance of Country A”s direct trade with Country B, but 
would also decrease the attractiveness of re-exporting country 
B’s products to the dollar area by reducing the effective dollar 
rate for re-exports of B products, i.e., (1 + k’e) B.A Res, given 
e and hence decrease the demand for B currency for that purpose, 
while at the same time increase the attractiveness of importing 
dollar goods to Country B and hence increase the supply of B 
currency from that source. These two equilibrium conditions for 
the two foreign exchange markets jointly determine the premium 
rate for dollars and the exchange rate of B currency in Country A. 

How the total supply of retained dollars will be divided bet- 
ween dollar imports for domestic consumption and re-exports of 
dollar goods to Country B will depend upon the relative intensity 
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of pent up demands for dollar imports and the elasticity of the 
demands for dollars for import purposes of these two coun- 
tries (*) and the rate of exchange between the two currencies Rua. 
There is no guarantee that the transit traders of Country A 
will devote the same amount of dollars to re-exporting dollar 
goods to Country B as they have obtained from re-exporting 
Country B’s goods to the dollar area. Their activity of re- 
exporting dollar goods into Country B will be entirely governed 
by the condition that at equilibrium the free market demand price 
for one dollar’s worth of doliar imports in Country B (net of the 
incidental costs) should be equated through the increase in their 
supply from this source to the opportunity cost of retained dollars 
to the transit traders of (1 + e) R,* Rsa units of B currency 
per dollar. 

Furthermore, one dollar’s worth of dollar goods imported 
into Country B would sell at equilibrium for (1 + e) R.A Ra 
units of B currency, whereas one dollar’s worth of Country B’s 
export goods would be priced only at (1 + k’e) R, Ra units 

1+ k’o 
sn 
the dollar proceeds from the re-exportation of B product to the 
importation of dollar goods to Country B, Country A can fully 
cover the B currency costs of the re-exports. In other words, 
Country A can tax away, for its own domestic consumption, 
Le x 100% of the total dollar proceeds of the re- 
exportation of B products without incurring any deficit in its 
transit trade with Country B (°). If Country A should choose to 


of B currency. Therefore, by allotting only part of 


(*) If the transit traders of Country A succeed to squeeze out all the 
domestic exporters to dollar area of Country B, then the formers would also 
become the only suppliers of dollar goods (apart from those obtained from 
foreign aids and use of dollar reserves) to Country B. If they succeed only 
in taking away only a part of the dollar export business of the domestic 
exporters of Country B, because the latters were protected either by price 
discrimination or subsidies or by market imperfection, then the formers will 
only supply so much additional dollar goods that their prices per unit of 
dollar cost will be brought down to (1 + 0) R, Rea units of B currency. 

(?) Itis clear from the equilibrium condition (2’) that if [Man — M*»»), 
the amount in terms of dollars of dollar goods imported by Country A’s 
A PE x x 
PE [Xun — X°8p], the 
dollar amount of the re-exportation of Country B’s products to the dollar 


transit traders, to Country B is equal to 
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(1 — ke 

MOR 
dollar proceeds for its domestic consumption, Country B will 
actually be obliged to make good the resulting deficit in its 
transit trade with Country A with additional exports of its own 
products to Country A, in excess of its direct imports from that 
country, equivalent in value to the premium market value in 
Country B (as well as in Country A) of the dollars, which Coun- 
try A could have withheld without disturbing the balance of transit 
trade but has chosen not to. Only when Country A prefers to with- 
hold more than o x 100 per cent of its re-export dollar 
proceeds, will it incur a deficit in its balance of transit trade 
with Country B, which will be equal to the premium value of the 
excess dollars withheld for domestic consumption ('). 

The implication is that by extending a retention quota k’ of 
less than 100 per cent to its re-export trade, the government of 
Country A would not only in effect impose a set of new dif- 
ferential rates of exchange for Country B’s dollar imports and 
exports, but would also be the collector of the implicit export 
(1 — A)e 

1 +e 
differential rates in so far as the exports of Country B to the 
dollar area are handled by the transit traders of Country A. 
The proceeds of this implicit export duty on the re-exportation 
of the products of Country B to the dollar area can be spent by 
Country A either on dollar imports for domestic consumption 
or, if it prefers to do so, on imports of the products of Country 
B at the premium value of the dollars collected. 

(B) The case, where the disposal of retained dollars from 
transit exports is restricted to the purchase of dollar goods for 
the other leg of transit trade, and dollars retained from 
domestically produced exports can be utilized only for direct 
imports from the dollar area for domestic consumption. 


withhold less than x 100 per cent of the re-export 


duty of the rate of x 100 per cent as implied in the 


area by Country A’s transit traders, the balance of transit trade between 
A and B will exactly balance, i. e., the left hand side of equation (2’) will 
be exactly zero. 

(*) In this case, Country A would have to compensate for the extra 
dollars withheld with an export surplus of its own products equivalent to 
the premium market value of those extra dollars withheld. There will be, 
therefore, no further loss of consumers’ surplus (or welfare) to Country B. 
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In this case, the premium for dollars retained from transit 
exports and that for dollars retained from direct exports would 
be determined in two separate markets. This does not imply, 
however, that there will be no mutual influences between the 
two markets. The extension of retention arrangement to re- 
exports, even if the dollars retained from this source can only 
be used for the importation of dollar goods to other inconvertible 
currency countries, would necessarily have certain influence 
upon the premium rate of retained dollars from direct exports 
as well as upon the aggregate dollar proceeds of direct exports 
of the adopting countries. Firstly so long as the retention quota 
on re-export dollar proceeds is less than 100 per cent, the dollars 
surrendered to the government out of these proceeds would 
become part of the official supply of dollars for «essential » 
imports for domestic consumption. Secondly, since the extention 
of retention quota to re-exportation of the products of other 
inconvertible currency countries would imply an effective devalu- 
ation of the dollar rates of exchange for the exports of those 
countries (as far as they are handled by the transit traders of 
the adopting countries), it would thus increase the competition 
for the direct exports of the adopting country itself and hence 
might lower the supply schedule of dollar proceeds from direct 
exports. If the premium for retained dollars from direct export 
proceeds is thus affected by the establishment of a premium for 
retained dollars from re-exports, the change brought about in 
the former would possibly in turn affect the equilibrium of the 
latter itself. Strictly speaking, therefore, the two premia for 
retained dollars arising from direct exports and re-exports, 
respectively, would be determined simultaneously (together with 
the exchange rates between the currency of the adopting country 
and other inconvertible currencies, if these rates are not pegged) 
in a system of general equilibrium. However, the repercussion 
through the effect upon the premium for retained dollars from 
direct exports upon the establishment of an equilibrium premium 
for retained dollars from re-exports would probably be rather 
small. In order to demonstrate the essential mechanism of the 
operation of this’type of retention arrangement without over- 
complicating the matter, we shall deliberately apply a partial 
equilibrium analysis to the determination of the premium for 
retained dollars from transit exports. 

Suppose the equilibrium premium rate for retained dollars 
from the proceeds of re-exports is established as (1 + @’) RA in 
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Country A by the competitive demand and supply of all the 
transit traders. This implies that Country A’s transit traders 
can sell at the equilibrium margin a dollar’s worth of dollar 
goods in the free market of Country B at a price, net of 
incidental costs, of (1 + e’) RA Ros. If Rea remains consistent 
with the two official dollar rates of the currencies of A and B 
(i.e., R, Rsa = Ro”), it simply means that the premium for 
doliar imports in the free market of Country B obtained at the 
margin by transit traders net of incidental costs is o”. The 
effective cross dollar rate of B currency for the transit exporters 
of Country A is (1 + k’o’) RA Rsa, which is equal to 
(1 + ko”) R,3 provided Rea = R3/R4. Thus the transit 
traders would expand their commodity arbitrage operations until 
the premium (or extra profit) they get on a dollar's worth of 
dollar imports in Country B is no more than 1/k’ times the 
excess of B currency cost of a dollar’s worth of export goods 
of Country B over the cross official exchange rate of a dollar 
in B currency. The equilibrium condition is quite similar to that 
under a retention arrangement applicable only to Country A’s 
direct exports, as described in Section 2, but for one difference. 
That is, the operation of transit trade under this type of retention 
quota will always result in a discrepancy between the amount of 
Country B’s dollar imports and the aggregate dollar proceeds 
of its exports, including those handled by transit traders as well 
as those by its own exporters, unless the retention quota ap- 
plicable to transit exports is 100 per cent. This is because (1 — k’) 
of the dollar proceeds of transit exports have to be surrendered 
to Country A’s government and will be used by it for its own 
imports. The equilibrium condition of transit trade, therefore, 
is a twofold one, viz., that the dollar value of re-exportation of 
B goods by the transit traders is 1/k’ times that of their 
re-exportation of dollar goods to Country B and at the same time 
the premium per dollar on the re-exportation of dollar goods to 
Country B is also 1/k’ times the excess of the B currency cost 
of a dollar’s worth of B export goods over the cross official 
exchange rate of dollar in B currency. This equilibrium condition 
may be set out in equation as follows. 

As in the foregoing, we shall write Mp» = Ma ((1 + e) - 
. Bo Res, Ros} and Xa = Xp ((1 + 4'0') R,4 Ras, Roa] as the 
demand and supply functions for dollars of Country B. When 
Rs, is constant and Ra, Ri = RE, they may be written more 
simply as Msp = Msp {(1 + 2) BR") and Xm ((1 + 40) R,*}. The 
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equilibrium condition for the premium of retained dollars from 
the re-export proceeds of transit traders when they can only be 
utilized for the importation of dollar goods to Country B 
is then 


Mop {(1 + 0°) Ry* Roa, Ras} — M°ap 
==> k' [Xpo ¡a + k' 0”) R,A Rsa, Raa} == X° sp] ... (4) 


Since Country B would presumably utilise the whole supply 
of dollars from its own direct exports to the dollar area to its 
own dollar imports, M°s may be assumed as equal to X'». 
Thus (3) can be rewritten as 


Mep lo”, Ra! = k' Xp lo”, Raa} + (1 == k’) SEO YO (4°) 


As was the case with equation (1b), this equation too contains 
an indeterminate term X*sp, the amount of dollar exports that 
would still be handled by Country B’s own direct exporters, 
which depends to a great extent upon the kind of protection 
Country B’s own exporters will get against the encroachment of 
the transit traders of Country A. Thus e” will be uniquely 
determined only when X°sp is somehow given. 

The process of the determination of the premium may be 
shown diagrammatically if Rss is kept constant and hence may 
be omitted from equation (4) and if X°# is somehow pre- 
determined. For the sake of illustration, we shall assume that 
Rsa is pegged and that the government of Country B will give 
enough protection to their own exporters to enable them to 
export the same amount in dollars to the dollar area as before 
the commodity arbitrage operations of transit traders induced 
by the retention arrangement. Let the demand and supply curves 
in the Diagram IV represent the demand function for dollar 
imports (in units of dollar cost) and the supply function of dollar 
exports (in units of dollar proceeds) of Country B, respectively. 

If the transit traders of Country A do not have to incur 
any extra costs in acting as middlemen, nor can they perform 
the service of importing dollar goods and selling B products in 
the dollar markets at lower costs than Country B’s own traders, 
then these curves would also represent the functions of the B 
currency price of a dollar's worth of dollar imports and the B 
currency cost of a dollar”s worth of export goods of Country B 
for the transit traders at different levels of aggregate dollar 
imports and exports (including both direct imports or exports 
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and those handled by transit traders themselves) of Country B 
respectively. 

At the official dollar exchange rate of B currency R,? = AQ 
Country B’s own exporters are able to export the amount of OA 
(in terms of dollars), which represents Country B’s initial 
amount of trade with the dollar area. With this amount of dollar 
receipts allotted to imports from the dollar area, the initial 
premium on a dollar’s worth of dollar imports over the official 
dollar exchange rate would be PQ. The transit traders of 
Country A, being able to reap such a premium on the importation 
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of dollar goods to Country B with their retained dollars, can, 
therefore, afford to bid down the dollar prices of B products 
re-exported by them to the dollar markets and bid up their B 
currency prices in Country B. The competition among themselves, 
however, would lower the premium on dollar imports and raise 
the cost of dollar exports in Country B, until the premium on 
dollar imports is no more than 1/k’ times the excess cost of a 
dollar’s worth of exports of Country B over the official dollar 
rate of B currency, while all the time the proceeds of transit 
exports and the dollar value of transit imports of dollar goods 
to Country B are forced to keep the ratio of 1 to k’ by the surrender 
requirement. If, as is arbitrarily assumed above, the transit 
traders are unable to encroach upon the direct exports (in 


54 
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dollar value) of Country B, the equilibrium of transit trade 
is reached when k'P,T,=P,T, and at the same time k’AB,=AB,. 
The extra profit made by the transit traders on the importation 
of dollar goods to Country B, i.e. CQT,P,, is then exactly equal 
to the excess cost of B products re-exported by them over the B 
currency equivalent of the dollar proceeds of these re-exports at 
the official rate of exchange, i.e., DQT,P, (’). 


() A moment’s reflection will show that the New Licencing System of 
transit trade which the Netherlands Government has substituted for her 
previous retention arrangements for re-export since March 1953, is essen- 
tially the same as this type of retention quota scheme for re-exports with the 
restriction that the retained dollars must be utilized only on re-exportation of 
dollar goods to other inconvertible currency countries. Under the New Li- 
censing System, a Dutch transit trader can buy from authorized banks any 
amount of convertible currencies (dollars) to purchase commodities for resale 
in the premium market of other inconvertible currency countries, provided 
that he undertakes to return within six months at least 103 per cent of the 
original amount of dollars bought. Thus, if the six month period gives transit 
traders enough time to make only one complete circuit of commodity arbi- 
trage operation, i. e, the importation of dollar goods to soft currency coun- 
tries and the re-exportation of soft currency products to recoup the dollars, 
each transit trader must make enough profit on the importation of a 100 
dollars’ worth of dollar goods to Country B (in our terminology) to cover 
the loss on the re-exportation of at least 103 dollars’ worth of B products 
to the doilar area. The competition among themselves would ensure that 
each transit trader will be able to do little more than that. This means, is 
terms of Diagram 4 above, that CQT, P, = DQT, P,, while 


1 


AB, = —— 3 

1.03 D 

Thus this new system is in fact essentially equivalent to a retention quota 
1 . 

of 103 7 97% applied to re-exports with the restriction that dollars re- 


tained must be utilized only for the importation of dollar goods to other 
inconvertible currency countries. If the transit trader, who performed the 
importation of dollar goods to other non-dollar countries, wishes to transfer 
the obligation of returning 1.03 times the amount of dollars he bought from 
the authorized bank to other transit traders, who will perform the other leg 
of transit trade, viz., the re-exportation of B products for dollars, he must 
compensate them for their losses by giving them a premium on the guilder 
Pate o! 
RE os X 100 per cent, 
where o” is marginal premium on dollar goods in Country B. This premium 
is popularly known as the «switch premium ». 


value of the dollar obligation involved of 
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The excess of re-export dollar proceeds over the dollar value 
dollar goods imported by the transit traders, i.e. B,B, = (1—k’) 
x AB,, would be surrendered by the transit traders to the 
government of Country A and hence lost to Country B. However, 
Country B would get compensated, for the loss of this portion 
of the dollar proceeds of the indirect exports of its own products, 
in B currency at its official dollar rate of exchange (or in A 
currency at the official cross rate). For, at the equilibrium, the 
total B currency costs of the re-exports is ADP,B, and the total 
net B currency proceeds of the indirect importation of dollar 
goods into Country B is ACP,B,. Since, as pointed out, CQT,P, 
is equal to DQT,P,, ADP,B, must be greater than ACP,B, by 
the small rectangle T,T,B,B, = B,B, x R%, i.e. the amount of 
B currency equivalent at the official rate of exchange to that part 
of dollar proceeds of indirect exports surrendered to the govern- 
ment of Country A. 

Since at the equilibrium Country B would value a dollar’s 
worth of dollar imports at P,B, = (1 +’) R°,, the loss of 
(1 — k’) times the dollar proceeds of indirect exports of its own 
products, compensated with its own currency (or the equivalent 
amount of A currency (') only at the official rate of exchange 
R°s, would, therefore, mean a net loss of consumers’ surplus to 
Country B. This net loss, measured in B currency, may be 
approximately represented as the rectangle T,P,ET, = [(1 + 2) 
R'% — Rs] x B,B, = 0 Rx (1 — k’) x AB,. Measured in terms 
of dollars at the premium rate (1 + 0’) Rs (i.e., the marginal 
value of a dollar’s worth of dollar goods), the loss is equal to 
o"(1 — 4°) 

Ap el 
Thus again the implication is that Country B is taxed by Country 
A on the indirect exports of its own products handled by transit 
traders of the latter at the rate of A “is 


As pointed out, under this type of retention arrangement for 


times AB,, the amount of indirect exports in dollars. 


x 100 per cent (?). 


() We assume that there is no restriction of trade between Countries 
A and B, so that imports from Country A is priced on the free market of 
Country B exactly at the B currency equivalent at the prevalent rate of 
exchange of their A currency cost. There will be, therefore, no net consu- 
mers’ surplus to be gained by Country B in buying additional imports from 
Country A at the prevalent rate of exchange. 

(?) Cf. p. 34, above. 
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re-exports, transit trade will always leave a small deficit in soft 
currencies for Country A (the area T,T,B,B,) so long as the 
retention quota is less than 100 per cent. If the exchange rate 
Rea is not fixed, it will probably be affected to some extent by 
this additional demand for other soft currencies according to 
equation (3) given above, which applies equally in this case, 
provided we substitute e’ for @ there for the present case. The 
effects upon the rate Rs, however, are not limited to this 
deficit in soft currencies of the transit trade; for the simultane- 
ous adoption of retention arrangements for direct exports and 
transit exports would no doubt change the amounts of dollar 
imports into both Country A and Country B which in turn 
would affect their demands for the products of each other as 
indicated in equation (3). It cannot be readily deduced by a 
priori reasoning alone whether the simultaneous adoption of 
retention arrangements for both direct exports and transit exports 
will cause an excess demand for, or an excess supply of, B cur- 
rency in Country A at the original exchange rate between the 
currencies of these two countries. 


II. - WELFARE CONSIDERATIONS IN CONNECTION WITH COMMODITY 
ARBITRAGE INDUCED BY RETENTION ARRANGEMENTS. 


We have already pointed out that the adoption by country 
A of a retention quota arrangement for its own domestically 
produced exports would have the effect of increasing the 
competition for other non-dollar countries’ exports to the dollar 
area and thus would have some detrimental effect upon the 
welfare of these countries ('). We shall now analyze what effect 
the adoption by Country A of a retention quota arrangement for 
its transit exports will have upon the welfare of other incover- 
tible currency countries. 

We have seen in the previous section that the adoption by 
Country A of a retention quota k’ for its transit re-exporters 
of the products of soft currency countries to the dollar area 
virtually establishes for its own transit traders a new cross 
dollar rate of (1 + k’ e’) RA Rsa for the dollar exports of all 
the soft currency countries and a new cross dollar rate of 
(1 +0% R.A Rsa for their dollar imports (where e’ is the 


(*) See Part (I) Section III, of this article published in the preceding 
issue of this journal. 
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premium on dollar imports that will be finally established in 
other inconvertible countries, grouped together for the conv- 
enience of treatment as Country B, R,* the official dollar rate 
in Country A and Rea the exchange of currency A in terms 
of currency B) ('). Thus, by extending a retention arrangement 
to its transit traders, Country A can force a devaluation vis- 
a-vis the dollar and the adoption of differential rates for dollar 
exports and dollar imports (or in other words, the establishment 
(1 — AV o 
Las RO" 
exports) upon other inconvertible countries that are unable to 
prevent the commodity arbitrage operations as described above. 

This sort of imposed devaluation of the effective dollar 
export and import rates of inconvertible currency countries with 
artificial dollar exchange rates maintained only with the aid of 
restrictions on dollar imports and payments, and the forced 
liberalization of their dollar import restrictions through transit 
imports will provide those countries with a better opportunity 
of exchanging (partly through the mediation of Country A) 
their own export goods for dollar goods at terms of trade, at 
which it is still advantageous to those countries to make the 
exchange. As shown above, a dollar’s worth of Country B’s 
exports to the dollar area (either direct or through the transit 
traders of Country A) would be valued at equilibrium under 
retention quota at (1 + ko”) R,® in the market of Country B, 
whereas a dollar’s worth of dollar imports would be valued 
higher at (1 + e’) R,? in the free market of that country. The 
increase in the exchange of exports for dollar imports at the 
margin made possible by transit trade, therefore, must bring 
about a gain in consumers’ surplus to Country B. 

This point in favor, however, is likely to be offset by at least 
two other unfavorable scores. Firstly, devaluation with respect 
to the dollar and liberalization of trade with the dollar area 
would generally involve a worsening of the preexisting terms 
of trade, even though the resulting terms of trade are still ad- 
vantageous enough for trade to be expanded. The losses from the 
deterioration of the terms of trade from the pre-existing level 


of an implicit tariff of x 100 per cent on dollar 


() When the dollars retained from transit exports as well as from di- 
rect export can be freely used either for re-exportation of dollar goods or 
for direct imports of dollar goods for domestic consumption, 0” will also be 
the premium on dollar imports that will be established in Country A itself. 
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may more than offset the gains from more trade at the new level. 
What we have observed in Section III of Part (I) of this article 
with regard to the effect upon Country A”s own welfare of the 
partial devaluation aspect of a retention arrangement applies 
equally to Country B under a forced implicit devaluation with 
respect to the dollar. If Country B’s former restriction on dollar 
imports was calculated to provide an implicit tariff on dollar 
imports which is more or less the optimum one considering the 
elasticities of the demand for Country B”s export goods in the 
dollar area and of the supply of dollar imports to Country B, 
a lowering of the implicit tariff on dollar imports effected by 
Country A’s retention quota for its transit traders would necessarily 
mean a loss of welfare to Country B. This is particularly obvious 
in the cases where the elasticity of the demand of the dollar area 
for Country B’s export goods is close to 1. 


4 sl ee , , 
Secondly, as shown in the preceding section, a x 100 


per cent of the proceeds of the exports of B products to the 
dollar area that are handled by transit traders will be taxed 
away by the government of Country A. From Country B’s point 
of view this implies an export duty exacted by a foreign power 
upon its own dollar exports that happened to pass through the 
hand of transit traders of that foreign country. 

This may be contrasted with the situation of a country 
which adopts a retention quota on its own. It has been said at 
the beginning that the adoption by a given country of a retention 
quota k which results in a premium e on retained dollars on 
the free market is equivalent to a partial devaluation vis-a-vis 
the dollar to (1 + e) times the official dollar rate, coupled with 


an implicit export duty on ss x 100 per cent on its own 


dollar exports. This implicit duty levied on exports, however, 
is used entirely to subsidize the imports of «essential » dollar 
goods financed with the dollars surrendered by the exporters to 
the government and sold to the domestic population at the of- 
ficial dollar exchange rate. This may be shown as follows. Let 
the total dollar export proceeds of that country be X dollars. 
Converted into domestic value at the premium dollar rate, the 
total value of dollar exports is therefore (1 + e) R,X. The total 
export duty levied is then (1 — k) e R,X. On the other hand, the 
implicit subsidy on «essential» imports sold at the official 
dollar rate is (1—k) X, the amount of dollars surrendered by 
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the exporters, multiplied by e R,, the difference between the 
premium rate and the official rate. The two amounts are exactly 
equal. In contrast, Country B, the victim of commodity arbitrage 
induced by the adoption by Country A of a retention quota on 
transit exports, is unable to collect the implicit export duty on 
the re-exports of its own products to the dollar area handled by 
the transit traders of Country A and to utilize it for any 
domestic purpose. 


0 A E 


DIAGRAM V 


The welfare situation of Country B before and after the com- 
modity arbitrage induced by Country A’s retention arrangements 
may be illustrated diagrammatically with the familiar Marshal- 
lian offer curves, if we are prepared to make the assumption 
that changes in exports to and imports from a particular area 
do not appreciably effect trade with the other area. 

Let OD be the offer curve of the dollar area with respect to 
Country B’s export goods, which is the locus of points, the 
coordinates of which indicate the quantities of B products dem- 
anded by the dollar area and the quantities of dollar goods offered 


800 S. C. Tsiang 


in exchange at terms of trade represented by the tangents of 
the angles formed by the X-axis and the lines joining the origin 
with the respective points concerned. Let OB, be the similar 
offer curve of Country B with respect to dollar imports in the 
absence of quantitative restrictions on dollar imports. Suppose 
Country B is unwilling to let the free operation of the forces 
of supply and demand determine the terms of trade and the 
exchange rate vis-a-vis the dollar area but seeks to manipulate 
the terms of trade by limiting exports to the dollar area to the 
level that is profitable under the official dollar rate of exchange 
and restricting dollar imports to the dollar proceeds of that level 
of exports accordingly. The offer curve of Country B then be- 
comes a kinked one like OB’. The position of equilibrium reached 
is, therefore, P, on the offer curve of the dollar area. Suppose 
Country B”s original restriction on dollar imports and exports 
are well calculated so that P, is an optimum point where the 
community indifference curve of Country B is tangential to the 
offer curve of the dollar area. Then it can be readily observed 
that the involuntary liberalization of trade with the dollar area 
imposed upon Country B by the commodity arbitrage operations 
of Country A would damage the welfare position of Country B. 
For the transit trade of Country A substitutes an export duty of 
tae x 100 per cent on dollar exports for the rigid 
quantitative restrictions on dollar imports and exports of Country 
B. The export duty merely shifts Country B’s offer curve upwards 
to the position of, say OB,, but does not bend it vertical as 
quantitative restriction does. The vertical distances between OB, 
and OB, represent the total amount of duties on dollar exports 
calculated at the given rate. The new trade equilibrium would 
be P,, which is likely to be on a lower indifference curve than 
P,, if the latter is already the highest point on the indifference 
map attainable along the offer curve OD. However, P, does not 
represent the new welfare position of Country B; for the implicit 
duties on the indirect exports to the dollar area handled by 
transit traders are in fact collected by the government of Country 
A. The welfare position of Country B under the involuntary 
liberalization of trade with the dollar area is, therefore, P., a 
point directly under P, at a distance representing the export 
duty, in terms of dollar goods, collected by Country A on the 
re-exports of B goods handled by its own transit traders. If P, 
is likely to be on a lower indifference curve than P,, then so much 
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more so is P,. There are thus good reasons for the victims of 
commodity arbitrage operations to protest loudly against retention 
arrangements that induce such operations. 

As far as Country A is concerned, we have already analyzed 
in Section III of Part (I) of this article the effect of a retention 
quota arrangement upon its welfare through its influence upon the 
direct trade of that country with the dollar area (i.e. , the partial 
devaluation effect of the retention quota). We have already shown 
that the partial devaluation effect of retention quota may reduce or 
improve the country’s welfare, depending upon the question whether 
implicit tariff on dollar imports before the adoption of retention 
quota or the implicit tariff on dollar imports resulting from the 
retention quota is nearer to the optimum tariff indicated by the 
elasticities of the demand of the dollar area for Country A's 
exports and of the supply of dollar imports to Country A. Now 
we must add the windfall gain in the form of a sort of export 
duty collected from the re-exportation of the products of other 
inconvertible countries to the dollar area by its own transit 
traders. 

As far as the dollar countries are concerned, the welfare 
effect of retention quota arrangements adopted by inconvertible 
currency countries is very straightforward, for they stand to 
gain at every turn. The implicit relaxation of discriminatory 
restrictions on trade with the dollar area on the part of both 
the adopting countries and the victim countries is, of course, 
beneficial to them. And the deterioration of the terms of trade 
of those countries that may be involved' in their effective partial 
devaluation with respect to the dollar necessarily implies an 
improvement in the terms of trade of the dollar countries with 
those countries. The dollar countries, therefore, are the obvious 
met gainers of the game. 

From the point of the world as a whole, again we must say 
that the liberalization of discriminatory restrictions on trade with 
the dollar area or the reduction of the implicit tariffs on dollar 
imports in both Country A and Country B constitutes a net 
increase in the welfare potential of the world, as it is a step 
towards the criterion of optimum exchange as described above 
in Section III. The changes in the terms of trade and the col- 
lection of export duty by one country upon the exports of 
another are redistribution of incomes between countries, which 
may or may not be desirable in our value judgement, but which 
theoretically at least can be offset by appropriate unilateral 
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transfers in the opposite direction, leaving the advantages from 
freer exchange of goods and better international division of labor 
as the net gains of the world. 

The commodity arbitrage operators are no doubt as much 
a nuisance to the victim countries as outsiders are to cartels 
and monopolies that practise price discrimination. But it should 
be moted that countries are likely to become victims of these 
arbitrage operations only when they attempt to turn the terms 
of trade with the dollar area in their own favor by discriminatory 
trade restrictions, on imports from (or exports to) that area. 
So long as they maintain quasi monopolistic (or monopsonistic) 
terms of trade with discriminatory trade restrictions, other coun- 
tries will be constantly tempted to benefit from the artificially 
created margin between import and export prices. Even if retention 
quota arrangements for transit trade were suppressed, other and 
more subtle devices might soon de riscovered to make these 
arbitrage operations possible (?). 

To conclude, we may perhaps quote the following observation 
of great acumen made by Professor Haberler, «as a means of 
initiating an adjustment of exchange rates, foreign exchange 
retention schemes, broken cross rates and similar devices have 
a certain value. True, these practices are a nuisance; but they 
are gradually generalized and thus become a wedge driven into 
the tight rate structure, loosening it up and preparing the way 
for a general adjustment of currency values as well as serving 
as a barometer for the true value of a currency, they have a 
very useful function to perform » (?). 


RIASSUNTO 


Gli effetti economici dei sistemi di ritenuta sui cambi esteri 


Il «foreign exchange retention scheme» (sistema di ritenuta sui cambi 
esteri) è un accordo in base al quale gli esportatori di un paese a moneta 
inconvertibile possono trattenere una parte dei propri proventi in valuta pre- 
giata per uso personale o per liberi trasferimenti, a premio, agli importatori. 


(*) Such as the New Licensing System for transit trade introduced by 
the Netherlands Goverment in March 1953 in substitution of the retention 
quota arrangement. See foot-note on p. 14, above. 

(*) GorTFRIED HABERLER, Reflections of the Future of The Bretton 
Woods System, «American Economic Review», May 1953 (Papers and 


Proceedings of the Sixty-fi[th Annual Meeting of the American Economic 
Association). 
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Se 6 concesso agli esportatori di trattenere una percentuale pari al & per 
100 delle loro entrate in valuta pregiata (supponiamo dollari) e il premio 
per dollari sul mercato libero è una percentuale di y per 100 sul cambio 
ufficiale, l' incentivo di un profitto addizionale dato agli esportatori verso 
l’area del dollaro è equivalente a quello di una percentuale di parziale 
svalutazione, rispetto al dollaro, di ko per 100. Pertanto, il cambio reale per 
le importazioni marginali in dollari, è (1 + o) volte il cambio ufficiale del dol- 
laro. In tal modo l’adozione di una quota di ritenuta di percentuale pari a k per 
100 è equivalente a una svalutazione nei confronti del dollaro di (1 + ko) volte 
il cambio ufficiale originario, accoppiato ad una implicita tariffa ad valorem 
(1 — à) 


ni re X 109 sulle importazioni marginali in 


pari a una percentuale di 
dollari. 

Inoltre, i sistemi di ritenuta sui cambi esteri, nello stabilire differenti 
livelli di premio per il dollaro nei vari paesi, determinano disordinati cambi 
indiretti tra le monete inconvertibili, particolarmente tra le monete dei paesi 
che adottano e che non adottano il sistema, differenti dai cambi ufficiali di 
queste monete. Se il privilegio di ritenuta fosse esteso ai proventi in dollari 
risultanti da riesportazioni dei prodotti di altri paesi con moneta inconver- 
tibile come sui proventi di esportazioni dirette, tali accordi di ritenuta in 
realtà stabilirebbero un premio sul dollaro a scapito delle monete di questi 
terzi paesi (sopra i loro rispettivi cambi ufficiali col dollaro), premio che 
potrebbero godere soltanto i commercianti riesportatori dei paesi che adot- 
tano lo schema. L’ effetto sarebbe sostanzialmente identico a quello che si 
avrebbe se le autorità valutarie del paese in cui è adottato il sistema, intrapren- 
dessero la vendita delle monete di quei terzi paesi contro dollari a un cambio 
più basso del loro proprio cambio ufficiale rispetto al dollaro, operazioni 
note come «pratiche di rottura dei rapporti indiretti di cambio». 

La prima parte di questo articolo tratta dell’aspetto di parziale svaluta- 
zione dei sistemi di ritenuta, della determinazione del premio per dollari 
trattenuti e degli effetti sul benessere. La seconda parte discute dell’arbi- 
traggio mercantile (commercio di transito) causato dalla rottura dei cambi 
indiretti, dei suoi effetti sul premio per i dollari trattenuti e delle sue 
conseguenze sul benessere. 


RÉSUMÉ 


Les effets économiques du système de changes à «retenue » 


Le système de changes à «retenue» est un accord qui permet aux 
exportateurs d’un pays à monnaie non convertible de retenir une partie des 
monnaies fortes obtenues en paiement de leurs exportations soit pour leur 
propre usage, soit pour le transfert libre, avec prime, à des importateurs. 

S'il est permis aux exportateurs de retenir À X 100 pour cent de leur 
monnaie forte (p. e. dollar) et si la prime du dollar au marché libre est de 
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2 X 100 pour cent au-dessus du taux officiel, le profit additionnel de 1’ ex- 
portateur vers la zone dollar équivaut à une dévaluation partielle en relation 
avec le dollar de ko X 100 pour cent. Le taux effectif pour les importations 
marginales en dollars est de (1 -|- 0) fois le taux officiel du dollar. L’ adoption 
d'un quota de retenue de & X 100 pour cent équivaut à une dévaluation 
vis-à-vis du dollar de (1 + ko) fois le taux officiel original combiné avec 


reo X 100 pour cent sur les importations 
1 + ko 


un tarif ad valorem de - 
marginales en dollars. 

D'autre part le système décrit plus haut cause un dérangement des 
changes indirects entre les monnaies non convertibles en établissant des 
primes différentes sur le dollar et ceci surtout pour les relations des cours 
des changes entre les pays qui les adoptent et ceux qui les refusent. Si le 
privilège des «retenues» était accordé non seulement aux revenus en dollars 
des exportations directes mais aussi aux recettes en dollars des réexportations 
de marchandises d'autres pays à monnaie non convertible des il constituerait 
en réalité une prime sur le dollar au préjudice des monnaies de ces pays 
(qui s’ajouterait au cours officiel), dont uniquement les réexportateurs des 
pays qui adoptent le système auraient la jouissance. On arriverait de cette 
façon au même résultat que si l’administration du contrôle des changes du 
pays qui adopte le système vendait les monnaies de ces tiers pays contre 
des dollars à des cours plus bas que leurs propres cours officiels- une 
pratique que l’on appelle «de rupture des cours des changes indirects ». 

La première partie de l’article traite de l’aspect de dévaluation par- 
tielle de ces systèmes à retenue, du calcul des primes pour les dollars 
retenus el des considérations de bien-être qui s’y rattachent. La deuxième 
partie discute l'arbitrage de marchandises (commerce en transit) causé par 
la rupture des cours des changes indirects de ses effets sur la prime pour 
les dollars retenus et de ses implications sur le bien-être. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Die wirtschaftlichen Folgen der Selbstbehaltquoten gewisser Formen 
der Devisenbewirtschaftung 


Selbstbehaltquoten gestatten dem Exporteur eines Landes mit nichtkon- 
vertierberer Waehrung einen Teil der Exporterloese in harter Waehrung fuer 
ihren Gebrauch oder zur freien Uebertragung an Importeure gegen Bezahlung 
eines Aufgeldes, zurueckzubehalten. 

Wenn der Exporteur À X 100 Prozent seinen harten Waehrung (z. B. 
Dollar) behalten darf und das Aufgeld fuer Dollar auf dem freien Markt 
e X 100 Prozent des offiziellen Kurses betraegt, dann ist der zusaetzliche 
Gewinnanreiz, der dem Exporteur nach Dollarlaeudern gogeben wird, gleich 
einer Waehrungsabwertung in der Hoehe von ko X 100 Prozent gegenueber 
dem Dollar. Der tatsaechliche Satz fuer marginale Dollarimporte ist daher gleich 
(1 + 0) mal dem offiziellen Dollarkurs. Die Einfuehrung einer Behaltquote 
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von À X 100 Prozent entspricht einer Abwertung gegenueber dem Dollar von 
(1 + ko) mal des urspruenglichen offiziellen Kurs in Verbindung mit einem 
(1—X)e 


a 
Dollarimporte. 

Selbstbehaltquoten ergeben verschiedenartige Praemien auf Dollars und 
stoeren dadurch das Gleichgewicht der Wechselkurse zwischen den nicht 
konvertierbaren Waehrungen, insbesondere zwischen den Laendern, die sie 
einfuehren und denen die sie ablehnen. Wenn Selbstbehaltquoten auch fuer 
Dollarerloese von Reexporten von Waren gewaehrt werden, die aus Laendern 
mit nicht konvertierbaren Laendern stammen, so wird dadurch tatsaechlich 
ein Aufgeld auf den Dollar im Vergleich zu den Waehrungen (zu den 
offiziellen Kursen) dieser Laender geschaffen. Dieses Aufgeld wird aber 
nur den Reexporteuren zugaenglich gemacht. Die Wirkung ist im wesen- 
tlichen dieselbe als ob die Devisenbewirtschaftungsstellen solcher Laender die 
Waehrungen der dritten Laender gegen Dollar zu Kursen verkaufen wuerden, 
die tiefer sind als ihre eigenen offiziellen Kurse des Dollar— ein Vorgehen, 
das man als «broken cross rate practice » bezeichnet. 

Der erste Tell des Artikels behandelt die Wirkung derartiger Systeme 
und setzt sie einer teilweisen Abwertung gleich, er beschreibt auch die 
Festsetzung der Dollarpraemien und die Wohlfahrtserwaegungen, die ihr 
zugrundeliegen. Der zweite Teil untersucht die Warenarbitrage (oder Tran- 
sithandel) die durch die « broken cross rate» hervorgerufen wird und ihre 
Wirkung auf die Praemien fiir die Behaltdollars, sowie ihre Folgen fuer 
die Volkswirtschaft und ihr Wohlergehen. 


sich ergebenden Wertzoll von Xx 100 Prozent auf marginale 


RESUMEN 


Los efectos económicos de los planes de retención sobre los cambios exteriores 


El « foreign exchange retention scheme» (plan de retención sobre los 
cambios exteriores) es un convenio en base al cual los exportadores de una 
nación de moneda inconvertible pueden retener parte de sus propios benefi- 
cios en moneda fina, para su uso personal o para libres transferencias, a 
premio, a los importadores. Si se les concede a los exportadores de retener 
un porcentaje igual a k por ciento de sus ingresos en moneda fina (supon- 
gamos en dólares) y el premio por dólares en el mercado libre es un porcen- 
taje de o por ciento sobre el cambio oficial, el aliciente de un beneficio 
adicional dado a los exportadores hacia el área del dólar, es equivalente al 
de un porcentaje de desvalorización parcial, respecto al dólar, de ko por 
ciento. Por lo cual, el cambio real para las importaciones marginales en 
dólares, es (1 + 0) veces el cambio oficial del dólar. 

De este modo la adopción de una cuota de retención de porcentaje igual 
a k por ciento es equivalente a una desvalorización, respecto. al dólar, de 
(1 + ko) veces el cambio oficial originario, acoplado a una implicita tarifa aran- 
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(1 — #)e 


100 
1+k%ko0 X 


celaria ad valorem (segün el valor) igual a un porcentaje de 


sobre las importaciones marginales en délares. 

Además de esto, los planes de retención sobre los cambios exteriores, 
al establecer niveles diferentes de premio para el dólar en los varios países, 
determinan desordenados cambios indirectos entre las monedas inconvertibles, 
en especial entre las monedas de las naciones que adoptan el plan y que 
no lo adoptan, diferentes de los cambios oficiales de estas monedas. Si el 
privilegio de retención se lo extendiera a los beneficios en dólares resultando 
de reexportaciones de productos de otros paises de moneda inconvertible, 
como lo es con arreglo a los beneficios de exportaciones directas, estos con- 
venios acerca de las retenciones establecerian, en realidad, un premio sobre 
el dólar, en perjuicio de las monedas de esos terceros paises (sobre sus 
respectivos cambios oficiales con el dólar) premio del que podrían tan sólo 
disfrutar los comerciantes reexportadores de las naciones adoptando ese plan. 
El efecto saldria substancialmente idéntico al que tuviéramos si las autori- 
dades encargadas de la valuta del pais donde el plan se adoptara, determi- 
nasen vender las monedas de aquellas terceras naciones contra dólares a un 
cambio más bajo que su propio cambio oficial respecto al dólar, siendo esas 
operaciones conocidas como «expedientes de ruptura de relaciones indirectas 
de cambio». 

Objetos de la primera parte de este articulo son el aspecto de desvalo- 
rización parcial de los planes de retenciones, la determinación del premio 
por dólares retenidos y los efectos sobre el bienestar. 

Pondera la segunda parte el arbitraje mercantil (comercio en tránsito) 
que la ruptura de los cambios indirectos acarrea, sus efectos sobre el premio, 
debido a los dólares retenidos, y las consecuencias sobre el bienestar. 
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L’INSEGNAMENTO DELLE DISCIPLINE ECONOMICHE 
NELLE FACOLTA” DI ECONOMIA E COMMERCIO ig, 


VOLRICO TRAVAGLINI 


1. — Accolgo l'invito del nostro Presidente, attenendomi al 
suo suggerimento di dire soltanto poche cose schematiche, che 
possano servire di semplice introduzione alla discussione sui pro- 
blemi dell'insegnamento delle discipline economiche nelle facoltà 
di economia e commercio. Pertanto, non illustrerd tali problemi 
come si converrebbe. In sostanza, mi limiteró a porli, rinviando, 
se necessario, ad altra sede e occasione la mia meno rapida e 
meno superficiale loro considerazione. 


2. — Le scuole superiori di commercio, trasformate nel 1936 
in facoltà di economia e commercio, sono state fondate in Italia, 
analogamente alle scuole e facoltá consimili create all'estero, per 
soddisfare alcune nuove esigenze della societá contemporanea. 
Come i politecnici, le scuole di agraria, le scuole di chimica e 
le scuole di perfezionamento e di specializzazione di alcune vec- 
chie facoltá, esse non sono state istituite per appagare i bisogni 
del conoscere puro e disinteressato, in armonia e nel solco della 
secolare tradizione umanistica italiana. Ma sono sorte e si sono 
sviluppate per appagare le pressanti esigenze dell’azione pratica, 
in una societá inquieta e tendenzialmente pragmatista, e in un 
periodo storico dominato da un rapido progresso della tecnica 
e da un profondo mutamento delle istituzioni. 


3. — Non è lunga la storia delle scuole superiori di com- 
mercio. Ovviamente, essa corre parallela alla storia economica 
europea dell’ultimo secolo. 


(*) Testo della relazione presentata alla Societá Italiana degli Econo- 
misti (Stresa, settembre 1954), su invito del Consiglio di Presidenza della 
Societa stessa. 

Colgo l’occasione per ringraziare i colleghi de Castro, De Vergottini, 
Fantini, Galli, Lasorsa, Lenti, Livi, Luzzatto, Parenti, Scotto e Steve, che 
hanno letto le bozze di questa relazione e che gentilmente hanno voluto 
darmi utili suggerimenti su molti problemi di dettaglio. 
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La prima scuola superiore di commercio é stata istituita in 
Anversa nel 1852. Sulle sue orme si sono succedute la scuola di 
alti studi commerciali di Parigi, la scuola superiore di com- 
mercio di Venezia (1868), la scuola superiore di commercio di 
Bari (1876), la scuola superiore di commercio di Genova (1884), 
la London School of Economics and Political Science (1895), 
l’Handelshochschule di Lipsia (1898), l’Handelshochschule di 
Aquisgrana (1898), l'accademia commerciale di San Gallo (1899), 
le sezioni commerciali delle facoltà di diritto di Gand e di 
Liegi (1901), l’università commerciale «Luigi Bocconi» di Mi- 
lano (1902), la facoltà per le scienze giuridiche politiche e com- 
merciali di Zurigo (1903), l’istituto di studi commerciali di 
Roma (1906), etc. etc. Attualmente esistono in Italia ben 17 facoltà 
ci economia e commercio, con 29.875 studenti (anno accademico 
1952-53), dei quali 10.758 fuori corso. 


4. — L’attuale ordinamento delle facoltà di economia e com- 
mercio italiane, dopo alcuni decenni di vita di queste facoltà, 
è ancora fondamentalmente ispirato a quelle esigenze pratiche e 
a quei fini utilitari che ne hanno determinato la creazione. 
Esso poggia, pertanto, sopra una triplice illusoria aspirazione : 

1) in sede scientifica, che lo sviluppo delle conoscenze tec- 
niche possa effettivamente prescindere dallo sviluppo della spe- 
culazione pura; 

2) in sede didattica, che le crescenti conoscenze tecniche, 
perseguite a fine utilitario e impartite e apprese in forma più o 
meno precettistica, possano costituire un sistema ordinato e limi- 
tato di conoscenze omogenee ; 

3) in sede pratica, che i precetti della tecnica, impartiti 
più o meno dogmaticamente e appresi più o meno meccanica- 
mente, possano non essere rapidamente caduchi e possano non 
divenire, presto o tardi, anche dal punto di vista professionale, 
inutili o dannosi. 

La prima e la terza aspirazione hanno orientato prevalente- 
mente l’ordinamento piuttosto semplice delle vecchie scuole supe- 
riori di commercio, miranti a fornire una cultura economica esclu- 
sivamente pratica, avente immediati scopi professionali. 

La seconda aspirazione € riflessa in prevalenza nel più ambi- 
zioso ordinamento delle attuali facoltá di economia e commercio, 
che, inquadrate nell’università a fianco delle vecchie facoltá uma- 
nistiche, hanno cercato di dare, con un corredo di cognizioni 
tecniche, anche un contenuto e una dignitá scientifica alla cul- 
tura economica. 
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Tutte tre le aspirazioni, se non erro, hanno ispirato il sin- 
golare ordine del giorno numero 1, relativo al riordinamento 
degli studi in alcune facoltà universitarie, proposto da una com- 
missione nominata in seno al Consiglio Superiore della Pub- 
blica Istruzione e approvato dal Consiglio Superiore stesso il 
22 marzo 1954 (1). 


5. — Non è questa la sede più adatta per dimostrare in ter- 
mini generali quanto erronee e ingenue sieno le aspirazioni sopra 
elencate. Considerando le cose a posteriori e basandoci esclusiva- 
mente sull’esperienza delle facoltá di economia e commercio é 
facile constatare che nella vita di queste facoltá non ha trovato 
conferma — come doveva essere — alcuna delle tre credenze sopra 
elencate. Infatti, le facoltá di economia e commercio hanno dovuto 
aprire la porta al pensiero puro e disinteressato. Esse, inoltre, 
sono state ordinate su quattro diversi gruppi di insegnamenti, 
per oggetto contenuto e metodo necessariamente eterogenei, sle- 
gati e talvolta discordi: quello degli insegnamenti economici, 
quello degli insegnamenti tecnici, quello degli insegnamenti giu- 
ridici e quello degli insegnamenti di lingue moderne. Esse, infine, 
non hanmo dato ai giovani che ne sono usciti laureati un corredo 
di conoscenze tecniche che in breve volgere di tempo non sia 
apparso superato dal rapido evolvere della prassi e della teoria 
economiche. 


6. — Le tre illusorie aspirazioni dianzi ricordate e la corri- 
spondente inevitabile constatazione che nelle facoltá di economia 
e commercio sono furtivamente penetrati alcuni insegnamenti 
puri, che l’ordine degli studi di tali facoltà non costituisce ancora 
un sistema organico di conoscenze, e che le conoscenze tecniche 


(1) Secondo tale ordine del giorno, il Consiglio Superiore della Pubblica 
Istruzione ritiene: 

«che un difetto fondamentale del vigente ordinamento universitario 
consista nella fusione fra due diversi obiettivi dell’ insegnamento, quali 
sono la preparazione tecnico-professionale e la preparazione scientifica ; 

che pertanto tali obiettivi debbano essere distinti, il che significa non 
già che l'insegnamento tecnico-professionale non debba essere impartito da 
uomini di scienza e con metodo scientifico, ma che deve tendere a formare 
dei tecnici e non degli scienziati ; 

che a tale fine il contenuto dell'insegnamento a scopi tecnico-professionali 
deve essere alleggerito per quanto attiene alla ricerca scientifica e d' altra 
parte integrato per quanto concerne il tirocinio o esperienza pratica..... ». 
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in esse impartite non si adeguano tempestivamente al mutare 
della realtà economica e della sua teorizzazione, alimentano la 
rinnovata e diffusa insoddisfazione per queste facoltà. 

Tale insoddisfazione non è isolata. Ad essa corrisponde ana- 
loga insoddisfazione per l’ordinamento di facoltà e di scuole simili 
istituite all’estero, tanto in Europa, quanto in America. Ed essa 
concorda, altresì, con analoga insoddisfazione per l'ordinamento 
dei politecnici, delle facoltà di agraria, delle scuole di chimica, etc., 
diffusa in questi anni, così in Italia come all’estero. 


7. — So che il tenace e illusorio amore per la perfezione porta 
spesso a trascurare le ovvie considerazioni che precedono, le quali 
potranno anche essere considerate un inutile sfogo teorico. A me 
sembrano, invece, il mezzo più adatto per porre nei giusti termini 
il problema del muovo ordinamento delle facoltà di economia e 
commercio. Ho desiderato soffermarmi su di esse, sin dagli inizi 
di questo scritto, perchè sono convinto che esse possano facilitare 
la nostra discussione e che esse possano utilmente pesare sulle 
nostre decisioni. Se la nostra Società sarà portata a fare proposte 
concrete per un nuovo ordinamento delle facoltà di economia e 
commercio, a mio parere si dovrà realisticamente tener presente : 

1) che molte lacune e molti inconvenienti di queste facoltà 
sono in re ipsa; 

2) che, conseguentemente, non tutte le lacune e non tutti 
gli inconvenienti potranno essere eliminati, e che qualsiasi riforma 
di dette facoltà non potrà che costituire una soluzione di com- 
promesso ; 


3) che sarà opportuno evitare di perdere ulteriore tempo 
nella ricerca della irraggiungibile soluzione perfetta, per orien- 
tarci al più presto verso quella soluzione di compromesso che 
oggi maggiormente corrisponde alle mutate esigenze della vita 
economica individuale e sociale e alle accresciute conoscenze scien- 
tifiche e tecniche. 


8. — Le lacune e gli inconvenienti dell’ordinamento e del 
funzionamento delle facoltà di economia e commercio normalmente 
deplorati sono molteplici e di varia natura. Essi provengono, 
fondamentalmente, come s’è detto, dal carattere pratico e utili- 
tario di queste facoltà. E sono pertanto tanto più avvertiti quanto 
più il processo intensamente dinamico del vivere contemporaneo 
muta le condizioni e le esigenze della vita materiale e spirituale, 
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amplia e diffonde le conoscenze tecniche, corrode trasforma e ricrea 
il costume, le usanze e gli istituti economici, politici e giuridici. 

Com'é ovvio, ai diversi inconvenienti e alle diverse lacune si 
dà un diverso peso a seconda della Weltanschaung dell’osserva- 
tore, a seconda della sua formazione spirituale e intellettuale, 
dei suoi interessi personali, della sua attività professionale, dei 
suoi orientamenti pedagogici, delle sue simpatie di «scuola» e 
di indirizzo scientifico, delle sue esperienze in università del- 
Pestero, etc. V’è chi si rammarica perchè considera l’ordinamento 
delle facoltà di economia e commercio privo di un fondo umani- 
stico; e v’é, d'altro canto, chi lamenta in esse un eccessivo indi- 
rizzo umanistico. Parallelamente, alcuni ne deplorano l’indirizzo 
eccessivamente teorico (o formativo, o scientifico, come talvolta 
sì dice); altri, di contro, lamentano l’orientamento eccessivamente 
pratico (o informativo, o professionale, come talvolta si dice). 
Alcuni desidererebbero una facoltà più specializzata o più ordini 
degli studi, nella stessa facoltà, ciascuno con indirizzo specializ- 
zato; altri, invece, disapprovano la specializzazione e le conse- 
guenti differenziazioni. V’è chi considera eccessivo il numero degli 
insegnamenti giuridici, e, comunque, inadatto e dannoso il vir- 
tuosismo formalistico in essi seguito; e v’é, in opposizione, chi 
vorrebbe ampliare tali insegnamenti, senza affatto deprecarne il 
prevalente formalismo. Taluno lamenta la deficienza numerica 
e l’arretratezza del contenuto e del metodo degli insegnamenti 
economici; ma v’é chi, in opposizione, ritiene eccessivo il numero 
degli insegnamenti economici e troppo ampia la trattazione di 
ciascuno. Alcuni giudicano inutili, se non dannosi, tre corsi di 
matematica; altri, in contrasto, vorrebbero accresciuti questi corsi. 


E così via. 


9. — Sarebbe fuor di luogo discutere ora, nei particolari, 
tutti questi problemi, che, d’altronde, dal mio punto di vista 
personale ritengo già risolti in base alle considerazioni fatte nei 
primi sette paragrafi di questo scritto. 

Non ho, quindi, alcun suggerimento da dare per colmare 
tutte le lacune e per evitare tutti gli inconvenienti dell’ordina- 
mento e del funzionamento delle facoltà di economia e commercio. 
Anche perchè l’esame di un ipotetico suggerimento di tale genere 
ci porterebbe inevitabilmente ad investire il ponderoso e delicato 
problema della riforma della scuola in Italia, nell’attuale periodo 
critico della cultura dell’occidente. La quale cosa, evidentemente, 
non possiamo nè dobbiamo fare in questa sede e in questa occasione. 
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Mi limito a presentare il piano di un nuovo ordinamento 
delle facoltà di economia e commercio (vedi Allegato), che mi 
permetto di suggerire al fine di eliminare soltanto alcune lacune 
e alcuni inconvenienti dell’attuale ordinamento. Ho la speranza 
che con la sua attuazione possano essere parzialmente soddi- 
sfatti i desideri : 

1) dei cultori delle discipline economiche (1), i quali legit- 
timamente lamentano il progressivo decadimento della cultura 
economica nelle facoltà di giurisprudenza (dove ormai le cattedre 
delle discipline economiche non sono tenute in alcun conto) e legit- 
timamente affermano che il numero e i tipi di discipline econo- 
miche ora impartite nelle facoltà di economia e commercio non 
corrispondono allo sviluppo e alle esigenze attuali della vita eco- 
nomica nazionale e internazionale, e non corrispondono, altresì, 
al recente notevole progresso scientifico nel campo degli studi 
economici e statistici ; 

2) degli studiosi di economia aziendale (2), alcuni dei quali 
a torto lamentano un eccessivo numero di insegnamenti econo- 
mici, ma che generalmente a ragione affermano che il numero e 
i tipi delle discipline aziendali oggi impartite non si adeguano 
alle necessità odierne della vita delle aziende private e pubbliche 
e ai procedimenti, strumenti e mezzi oggi in esse impiegati; 

3) di tutti i pratici, che legittimamente sostengono (se pure, 
talvolta, con qualche esagerazione) che la preparazione professio- 
nale dei laureati in economia e commercio è inadeguata per quanti 
aspirano a divenire: a) dirigenti o funzionari di aziende private 
o pubbliche, b) liberi professionisti nei diversi rami dell’economia 
e della tecnica aziendali, c) dirigenti o esperti di uffici per la 


(1) Per «discipline economiche », non attenendomi alla lettera della 
espressione, intendo tanto le discipline economiche stricto sensu (economia 
politica, scienza delle finanze, politica economica e finanziaria, storia eco- 
nomica, storia delle dottrine economiche, statistica economica, geografia eco- 
nomica, economia e politica agraria, economia dei trasporti, etc.) quanto le 
discipline che a stretto rigore non potrebbero dirsi economiche, ma che 
nella prassi scientifica e didattica sono state e sono strettamente collegate 
con quelle economiche (statistica metodologica, demografia). 

(2) Per «studiosi di economia aziendale » intendo i cultori delle seguenti 
discipline, attualmente impartite nelle facoltà di economia e commercio : 
ragioneria generale e applicata, tecnica bancaria e professionale e tecnica 
industriale e commerciale. 
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ricerca economica, statistica ed econometrica, in aziende private 
o pubbliche nazionali e in organismi internazionali; 

4) di coloro, infine, che s'interessano di problemi pedago- 
gici e didattici, i quali lamentano una insufficiente preparazione 
universitaria nei laureati che compiono corsi di integrazione e di 
perfezionamento presso universitá estere, in coloro che si dedi- 
cano all'insegnamento medio, e, maggiormente, in coloro che aspi- 
rano all'insegnamento universitario. 


10. — Nel preparare il disegno per un nuovo ordine degli 
studi delle facoltà di economia e commercio — che qui accludo — 
ho fatto tesoro delle considerazioni degli illustri colleghi che negli 
ultimi anni si sono occupati di analogo o di identico problema : 
Einaudi nel 1938, Vinci nel 1939, Arena nel 1942 e mel 1951, 
D’Ippolito nel 1946 e nel 1954, Bertolino nel 1951, Luzzatto e 
Steve nel 1953, e Gangemi, infine, nel 1953 e nel 1954. Nelle 
linee generali, le mie osservazioni e le mie proposte concordano 
con quelle presentate dai professori Luzzatto e Steve, dei quali 
ho ammirato e ho condiviso la saggia «Relazione sopra una 
riforma del piano di studi per la laurea in economia e com- 
mercio », e con quelle fatte dal professore Gangemi, che con intel- 
ligenza e con passione ne ha trattato anche recentemente. 

Ovviamente, sono consapevole che in merito all’ordine degli 
studi che propongo possano esservi molti motivi di dissenso, sia 
per quanto riguarda le linee generali del progetto, sia relativa- 
mente a molti punti di dettaglio. Ma a me sembra che nello stadio 
attuale della discussione questi ultimi non dovrebbero avere sover- 
chia importanza. In sostanza, il progetto che accludo viene pre- 
sentato come una prima e provvisoria proposta, perchè se ne 
discutano fondamentalmente le linee essenziali. 


11. — Nel piano di studi allegato non ho preso in considera- 
zione ex professo gli insegnamenti di lingue estere. Non perchè 
ritenga che debbano essere soppressi, ma perchè ne propongo il 
mantenimento coll’attuale ordinamento. 

Sono consapevole che l’attuale insegnamento delle lingue 
estere, in facoltà che hanno in taluni casi migliaia di studenti, 
non è sempre soddisfacente. Ma sono anche convinto che, miglio- 
rando l’ordinamento delle facoltà ed elevandone il tono, verrà a 
ridursi il numero «degli studenti in esse iscritti, così che miglio- 
reranno, automaticamente, anche i risultati dell’insegnamento 
delle lingue estere. La soppressione dell’insegnamento delle lingve 
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estere nelle facoltà di economia e commercio, che è logicamente 
consigliabile, non è oggi, purtroppo, praticamente suggeribile. 
Potrebbe esserlo, qualora si avesse un efficiente loro insegnamento 
nelle scuole medie e un ordinato e proficuo loro insegnamento in 
altre facoltà universitarie. Ma ciò, purtroppo, non è. 


12. — Le caratteristiche fondamentali della proposta di rifor- 
ma che presento sono le seguenti: 

a) la facoltà è denominata «Facoltà di Economia», anzichè 
«Facoltà di Economia e Commercio », per evitare, sul piano logico, 
l’assurdo di considerare il commercio fuori dell’economia o in 
contrasto con essa, e sul piano pratico, l’improprietà di chiamare 
«commercialisti» tutti coloro che si occupano della vita delle 
aziende private o pubbliche, la cui attività si svolge tanto nel- 
l’ambito commerciale, quanto in quello industriale, agricolo, ban- 
cario, marittimo, assicurativo, finanziario, tributario, amministra. 
tivo, etc.; 

b) la facoltà conferisce due lauree in economia : una in eco- 
momia politica (in questo caso la denominazione riacquista l’ap- 
propriato significato etimologico) e l’altra in economia aziendale 
(in questo caso la denominazione assume un significato che effet- 
tivamente corrisponde ai compiti di una grande parte dei lau- 
reati): la prima laurea è conferita a coloro che seguono un ordine 
di studi rivolto prevalentemente alla conoscenza dei fatti e delle 
«leggi» riguardanti la formazione e trasformazione della «ric- 
chezza delle nazioni»: la seconda laurea è conferita a coloro 
che seguono un ordine di studi indirizzato prevalentemente alla 
conoscenza dei fatti e delle «leggiy relativi alla formazione e tra- 
sformazione della ricchezza delle aziende; 

c) tanto per la laurea in economia politica, quanto per la 
laurea in economia aziendale, la durata del corso degli studi è di 
quattro anni, divisi in due bienni: il primo biennio è propedeu- 
tico e comune, il secondo è di specializzazione: una durata del 
corso di laurea maggiore di quattro anni non è didatticamente 
necessaria, nè è socialmente possibile e utile; 

d) nel primo biennio vengono impartiti gli insegnamenti di 
base, atti a fornire a tutti gli studenti della facoltà una cul- 
tura economica generale: nel gruppo degli insegnamenti del 
primo biennio, tutti «fondamentali», il fatto economico viene 
studiato da un triplice punto di vista, seguendo un triplice me- 
todo scientifico e didattico : quello logico, quello storico, e quello 
positivo indirizzato alla conoscenza degli istituti forme e stru- 
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menti sulle cui basi è oggi regolata la vita economica indivi- 
duale e sociale; 


e) analogamente a quanto accade in altre facoltà, dopo il 
primo biennio comune, la facoltà si bipartisce, differenziandosi 
in due indirizzi, quello per la laurea in economia politica e quello 
per la laurea in economia aziendale : tanto il secondo biennio per 
la laurea in economia politica, quanto il secondo biennio per la 
laurea in economia aziendale, sono costituiti da un certo numero 
di insegnamenti «fondamentali» (sette per il corso di studi in 
economia politica, e otto per il corso di studi in economia azien- 
dale) e da un certo numero di insegnamenti «complementari ); 


f) il numero degli insegnamenti «fondamentali» impartiti 
nel secondo biennio, tanto per la laurea in economia politica, 
quanto per quella in economia aziendale, è stato convenientemente 
ridotto rispetto al numero dell’attuale ordinamento : ciò è stato 
fatto per poter sviluppare al massimo le esercitazioni settimanali 
(individuali o di gruppo) e le riunioni mensili (o quindicinali) di 
seminario e per poter permettere agli studenti maggiori letture 
complementari e una più seria preparazione della dissertazione 
scritta; 

g) come nell’attuale ordinamento, tanto per la laurea in 
economia politica, quanto per la laurea in economia aziendale, 
lo studente deve sostenere l’esame in almeno due insegnamenti 
«complementari » ; 

h) il numero degli insegnamenti «complementari » effettiva- 
mente impartiti viene fissato periodicamente dalle singole facoltà, 
in base alle esigenze e alle condizioni particolari di ciascuna : 
in ogni caso, il numero degli insegnamenti «complementari» 
effettivamente impartiti non può essere minore di quattro e mag- 
giore di otto; 

î) per conseguire la laurea in economia politica e quella in 
economia aziendale basta aver seguito i corsi e superato gli esami 
di tutti gli insegnamenti «fondamentali» e di due insegnamenti 
«complementari»: non è necessaria la dissertazione scritta che, 
allo stato attuale delle cose, nella maggioranza dei casi, è una 
povera compilazione, nella quale, talvolta, trova suggello un certo 
malcostume universitario : la dissertazione di laurea scritta dovrà 
essere riservata a un ristretto numero di ottimi laureandi, che 
abbiano seriamente lavorato presso uno degli istituti della facoltà, 
sotto la sorveglianza e la responsabilità del suo direttore, che ne 
potrà rilasciare adeguato certificato. 


818 Volrico Travaglini 


13. — Non ho la competenza per illustrare l’ordinamento del 
secondo biennio del corso di laurea im economia aziendale. Ne sutor 
ultra crepidam! Le proposte che avanzo per questo biennio sono 
provvisorie ed esemplificative. Esse mi sono suggerite dalla sola 
esperienza di professore di economia politica in una facoltá di 
economia e commercio e dai contatti con gli uomini di affari in 
una delle nostre più attive Camere di Commercio. Gradiró per- 
tanto, particolarmente in questo campo, i consigli che i colleghi 
competenti in studi aziendali, direttamente interessati, mi vor- 
ranno gentilmente fornire. 

Ma, comunque la pensino, ritengo che, per non intaccare le 
caratteristiche fondamentali della riforma, sia assolutamente indi- 
spensabile : 

1) che si riduca convenientemente il numero degli esami 
«fondamentali » ; 

2) che non si ecceda nella specializzazione e nella framme- 
tarietá degli insegnamenti «complementari», mantenendo per 
essi il limite minimo di quattro e il limite massimo di otto, 
il primo necessario per rendere possibile una effettiva scelta da 
parte dello studente, il secondo utile per poter attuare con gra- 
dualità e con cautela la riforma, impostata sul criterio della 
specializzazione ; 

3) che si organizzino, per tutte le discipline impartite nel 
secondo biennio, le esercitazioni settimanali (individuali e di 
gruppo) e le riunioni mensili (o quindicinali) di seminario. 


14. — Mi soffermo, invece, sugli insegnamenti economici per 
il corso di laurea in economia politica, i quali in questa sede 
direttamente interessano. 

Rispetto all'ordinamento oggi in vigore, nel piano che pro- 
pongo gli insegnamenti economici sono sensibilmente cresciuti di 
numero. Riguardo al loro contenuto tradizionale, alcuni di essi 
sono arricchiti, perchè convenientemente frazionati e diversa- 
mente articolati. 

L’economia politica sarà impartita in tre anni: nei due anni 
del primo biennio per tutti gli studenti della facoltà, e nel terzo 
anno per gli studenti del corso di studi in economia politica. 
Questo accrescimento corrisponde alle aumentate esigenze della 
vita economica e al grande sviluppo della teoria economica negli 
ultimi tre decenni. Trenta o quarant'anni or sono un buon inse- 
gnamento universitario annuale di economia politica s’accentrava 
e talvolta si limitava allo studio della teoria del valore. In Italia, 
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dove la scienza economica era allora forse più progredita che 
altrove, l'insegnamento s'imperniava sulla teoria dell’equilibrio 
economico generale. Oggi, con lo sviluppo dell’analisi delle forme 
di mercato, con i rinnovati tentativi di analisi dinamica, con 
Vaffermazione dell’analisi macro-economica, con le ricerche sul 
reddito e sul bilancio economico nazionali, con l'analisi delle 
interdipendenze strutturali, col crescente fervore per i modelli 
econometrici, etc. un insegnamento universitario che voglia ade- 
guarsi allo stato attuale della scienza economica non pud essere 
svolto in meno di tre anni. Esso, poi, deve essere integrato da 
alcuni insegnamenti speciali (econometrica, economia monetaria 
e bancaria, economia del lavoro, economia internazionale, econo- 
mia agraria, economia dei trasporti, economia delle assicurazioni, 
statistica ed economia della popolazione), che trattino adeguata- 
mente (con insegnamenti «fondamentali» o «complementari ») 
o di particolari metodi o di particolari importantissimi settori e 
aspetti della vita economica contemporanea, soddisfacendo cosi le 
esigenze intellettuali e pratiche di studenti che non debbono essere 
lasciati ancora all’oscuro, in una facoltá universitaria ad hoc, 
del complesso sviluppo economico contemporaneo e del corrispon- 
dente grande progresso scientifico dei nostri giorni. 

Nel piano proposto dó agli insegnamenti storici un rilievo 
maggiore di quello tradizionalmente ad essi dato. Nel primo anno 
l’insegnamento della storia economica contemporanea, illustrando 
il processo storico dell’economia dagli inizi della rivoluzione 
industriale ad oggi, servirá a far meglio comprendere a giovani 
ignari la struttura economica e gli istituti economici contempo- 
ranei. Questo insegnamento gioverá, direttamente, alla concreta 
conoscenza dei fatti economici, e, indirettamente, alla migliore 
comprensione della generalizzazione e teorizzazione degli stessi 
fatti presentata nel contemporaneo insegnamento di economia 
politica. Nel terzo anno, l'insegnamento «fondamentale» della 
storia economica (medievale o moderna) e quello «complemen- 
tare) della storia delle dottrine economiche e sociali serviranno 
— col loro specifico contenuto e attraverso il particolare metodo 
in essi seguito — a integrare le conoscenze e a sviluppare le ulte- 
riori possibilità dei giovani desiderosi di penetrare l’essenza dei 
fatti economici e la loro teoria. 

L’insegnamento tradizionale della scienza delle finanze sarà 
diviso in tre distinti insegnamenti (economia finanziaria, politica 
finanziaria e diritto tributario), aventi ciascuno un particolare 
contenuto e caratterizzati ciascuno da un particolare metodo. 
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ON A te 
Con questa distinzione e articolazione si uscirá da un equivoco 
che, a parere di molti, falsa e immiserisce una disciplina che ha 
in Italia una grande e nobile tradizione, che è nostro dovere 
rispettare e continuare. L’economia finanziaria sarà impartita nel 
secondo anno per tutti gli studenti della facoltà (parallelamente 
al secondo anno di economia politica). La politica finanziaria 
sarà impartita come insegnamento «fondamentale», con la poli- 
tica economica, nel quarto anno per i laureandi in economia poli- 
tica e come insegnamento «complementare» nel secondo biennio 
del corso di laurea in economia aziendale. Il diritto tributario 
sarà impartito come insegnamento «fondamentale » nel terzo anno 
del corso di laurea in economia aziendale e come insegnamento 
«complementare ) nel secondo biennio del corso di laurea in 
economia politica. 

Per l'insegnamento della politica economica e finanziaria non 
suggerisco mutamenti. Esso verrà impartito come insegnamento 
«fondamentale » nel quarto anno del corso di laurea in economia 
politica e come insegnamento «complementare » nel secondo bien- 
nio del corso di laurea in economia aziendale. 

Per l’insegnamento della statistica dovrei fare considerazioni 
analoghe a quelle già fatte per l’insegnamento dell’economia. 
Anche l’insegnamento della statistica deve essere accresciuto e 
approfondito, in corrispondenza allo stato attuale di questa 
scienza, che in questi ultimi anni si è brillantemente ampliata 
e arricchita, così nella teoria, come nella tecnica e nelle infinite 
applicazioni ai fatti sociali in genere, e a quelli economici in 
ispecie. Per questi motivi nel piano che presento ho introdotto 
l'insegnamento dell’econometrica, da impartirsi come insegnamento 
«fondamentale » nel terzo anno del corso di laurea in economia 
politica, da docenti che, con la necessaria preparazione matema- 
tica, abbiano profonde ed equilibrate conoscenze nel campo del- 
l’economia e in quello della statistica. Analoghi motivi mi hanno 
spinto a consigliare l’insegnamento della statistica ed economia 
della popolazione come insegnamento «complementare» per il 
corso di laurea in economia politica. 


15. — Lungo sarebbe il discorso sull’opportunità o necessità 
dell’insegnamento delle matematiche per gli studenti di economia. 
Ma qui non si tratta di decidere, in astratto, se possa insegnarsi 
e possa apprendersi l’economia politica senza l’ausilio delle mate- 
matiche. Credo che Smith, Malthus, Ricardo, Ferrara, J.B. Clark 
e altri illustri economisti non conoscessero l’analisi e il calcolo 


L'insegnamento delle discipline economiche etc. 821 


delle probabilità. Qui si tratta di stabilire, concretamente, se 
nell’ordinamento della facoltà che propongo convenga o meno 
includere un insegnamento preparatorio di matematica. Personal- 
mente, sono del parere che per rendere più facilmente e più rapi- 
damente accessibili gli insegnamenti di alcune discipline impar- 
tite nella facoltà (economia politica, statistica metodologica, sta- 
tistica economica, econometrica, matematica finanziaria e attua- 
riale, statistica ed economia della popolazione) un corso di « Mate- 
matica per Economisti e Statistici» sia, più che utile, necessario. 
Ma sono anche del parere che tale corso si dimostrerà effettiva- 
mente utile soltanto se sarà svolto con intenti strumentali e con 
prevalente e abbondante esemplificazione nel campo economico e 
in quello statistico (anzichè in quello fisico, come la tradizione 
comporta). Solo in tale caso esso sarà di diretto e di sicuro ausilio 
per tutti gli studenti che affrontano lo studio di discipline dove 
l’algebra, gli elementi della geometria analitica, quelli dell’ana- 
lisi infinitesimale e quelli del calcolo delle probabilità vengono 
ormai normalmente e proficuamente impiegati. 


16. — Il numero degli insegnamenti annuali impartiti secondo 
il piano degli studi che propongo è sensibilmente minore del 
numero degli insegnamenti annuali impartiti secondo il piano 
degli studi attualmente in vigore. Non tenendo in considerazione 
gli insegnamenti di lingue (per i quali non suggerisco alcun muta- 
mento), secondo il piano che qui accludo il corso di laurea in 
economia politica risulta costituito da diciotto insegnamenti «fon- 
damentali» e da due insegnamenti «complementari ), mentre il 
corso di laurea oggi in vigore è costituito da ventitre insegna- 
menti «fondamentali» e da due insegnamenti «complementari ». 
Analogamente può dirsi per il corso di laurea in economia 
aziendale. 

Questa riduzione del numero degli insegnamenti risulterà 
indubbiamente utile. Gli studenti di tutti gli anni e, in partico- 
lare, quelli del secondo biennio avranno maggiore tempo dispo- 
nibile per le letture complementari. Coloro che, avendo i requi- 
siti per poterla fare, prepareranno la dissertazione di laurea 
scritta, vi si potranno dedicare con maggiore impegno. Per gli 
studenti del secondo biennio si potranno organizzare, sistemati- 
camente, le esercitazioni di gruppo e le riunioni di seminario. 
Queste ultime — da svolgersi mensilmente o quindicinalmente 
sotto la direzione dei direttori dei singoli istituti e con l’attiva 
e feconda partecipazione di gruppi di studenti volonterosi e sele- 
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zionati — dovranno assumere una crescente importanza, inte- 
erando opportunamente le lezioni cattedratiche e stimolando sem- 
pre più le libere iniziative dei giovani. 


17. — Sono consapevole che con l’ordinamento che propongo 
si dovranno superare alcune difficoltá pratiche, di natura didat- 
tica e di carattere finanziario. Queste difficoltá, peró, non mi 
sembrano nel complesso insormontabili, sol che si voglia e si sap- 
pia contemperare saggiamente la forza della tradizione con le 
nuove esigenze della vita e delia scuola. Mi domando, d’altra 
parte, considerando e vagliando tali difficoltà, se sia conveniente 
continuare a cullarci mell’inerzia, mantenendo un ordine degli 
studi inefficiente, che, con poca spesa e molta buona volontà, 
potrebbe divenire efficientissimo. Evidentemente, no. Quod differ- 
tur non aufertur. Rinviando di anno in anno la riforma, peggiora 
di anno in anno la situazione, divenendo così maggiori e più 
serie le difficoltà che presto o tardi dovranno essere investite 
e superate. 

Le maggiori difficoltà provengono dalla creazione di nuove 
cattedre, imposta tanto dai bisogni della vita economica contem- 
poranea, quanto dal progresso scientifico degli ultimi decenni. 
Si potranno coprire degnamente? So che questa domanda legit- 
timamente preoccupa alcuni colleghi e amici. A me pare che, 
anche considerando la cosa con la necessaria ponderatezza, si 
possa rispondere affermativamente sol che si voglia procedere 
con gradualità e con cautela, rinviando convenientemente la data 
del bando dei concorsi per le nuove cattedre e affidando i nuovi 
insegnamenti per alcuni anni, per incarico, ad alcuni degli attuali 
professori di ruolo. 


18. — Chiudo questa mia rassegna con brevi considerazioni 
di carattere generale, relative ad alcune norme, a mio avviso con- 
sigliabili per il migliore funzionamento della facoltà di economia, 
in ambedue gli indirizzi. 

Per motivi etici, sociali e didattici sono contrario agli esami 
di ammissione alla facoltà, o ad altre limitazioni tendenti allo 
stesso scopo. La razionalità dell’ordine degli studi e la serietà 
degli esami limiteranno naturalmente e adeguatamente il numero 
degli iscritti. 

Per motivi etici, pedagogici e didattici sono favorevole all’ob- 
bligo della frequenza, alla rigida repressione delle vacanze abu- 
sive, all’allontanamento dalla facoltà degli studenti che abbiano 
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subito tre bocciature nell’esame della stessa disciplina, al cate- 
naccio alla fine del primo biennio e al definitivo .allontana- 
mento dalla facoltà dopo l’ottavo anno d’iscrizione. Sono ‘inoltre 
favorevole agli esami scritti, che mi sembrano utili sia agli stu- 
denti della facoltà (alcuni dei quali, dopo otto anni di scuole 
medie, non riescono ancora ad esprimere il loro pensiero . per 
iscritto con chiarezza e correttezza), sia ai professori, che potranno 
giudicare i candidati basandosi su elementi concreti e sicuri. 

Come quasi tutti i colleghi, sono nettamente contrario al 
prolungamento della sessione autunnale di esami. Questo prolun- 
gamento — da move anni «provvisoriamente » rinnovato — e dele- 
terio per gli effetti che esso ha sull’ordine e sull’ampiezza dei 
corsi, sul carattere degli studenti e sul piano annuale in base 
al quale essi attendono (o non attendono) alle lezioni e più o 
meno irrazionalmente distribuiscono gli esami da sostenere. 

In limea di principio non sono contrario alla dissertazione 
scritta di laurea che in un clima universitario diverso dall’attuale 
potrebbe adempiere ad una funzione utilissima e dal punto di 
vista etico e dal punto di vista didattico. Riconosco, altresi, anche 
per diretta conoscenza, che in alcune facoltá vengono talvolta 
presentate tesi pregevoli, che attestano per un verso l’impegno 
la serietà e la maturità del laureando e per un altro l’efficacia 
dell’insegnamento e l’attivo interessamento del relatore. Ma non 
posso non rilevare che nella maggior parte delle facoltà e per la 
maggior parte dei laureandi le dissertazioni scritte sono ormai 
considerate poco seriamente, non soltanto dagli studenti, ma 
anche, e ciò è grave, dai professori. Per tale motivo, come ho 
detto al paragrafo 12, sarei contrario alla tesi scritta per tutti 
i laureandi. E sarei invece favorevole — per cercare di risollevare 
le sorti dell’istituto — alla dissertazione scritta per i migliori 
laureandi, ad esempio per coloro che abbiano una media di almeno 
ventiquattro trentesimi. Comunque, qualora, persistendo nell’otti- 
mismo, si volesse mantenere la dissertazione scritta per tutti, 
riterrei opportuno applicare, durante la sua preparazione e discus- 
sione, i seguenti accorgimenti, volti a stimolare lo spirito d’emula- 
zione dei giovani e l’attivo interessamento dei professori: a) l’argo- 
mento della tesi dovrebbe essere richiesto e concesso pubblicamente, 
durante una riunione di seminario, almeno un anno prima del- 
l'esame di laurea; 5) lo svolgimento della tesi dovrebbe essere 
seguito e periodicamente discusso durante le riunioni di semi- 
nario; c) tali riunioni dovrebbero essere tempestivamente annun- 
ciate all’albo dell’istituto che cura la tesi; d) per ogni tesi vi 
dovrebbe essere un relatore e un correlatore; e) all’esame di lau- 
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rea si dovrebbe dare maggiore solennitá, assegnando per la discus- 
sione di ogni tesi un tempo di gran lunga maggiore di quello 
attualmente assegnato (eventualmente abolendo le cosi dette tesine). 

Sono anche contrario alla concessione di titoli dopo il primo 
biennio di studio presso la facoltá. Questo biennio é preparatorio. 
Ha quindi, per sua natura, un carattere generale. Non può cioè 
fornire quella preparazione tecnico-professionale per la quale un 
titolo di tale genere dovrebbe essere richiesto, concesso e usato. 

Sono infine contrario a qualsiasi corso d’integrazione o di 
perfezionamento. L'attuale persistente desiderio di tali corsi è 
l’espressione dell’attuale incompleto e irrazionale ordinamento 
delle facoltà. Mutandone e migliorandone l’ordinamento, verrà 
meno il bisogno di questi corsi. La sola integrazione che dob- 
biamo desiderare e curare è, a mio parere, quella che ciascun 
direttore d’istituto della facoltà può attuare nell’ambito del pro- 
prio istituto. Dedichiamo quindi i mezzi finanziarî, le energie e 
il tempo che dovremmo impiegare per lo svolgimento dei corsi 
d'integrazione o di perfezionamento al miglioramento dell’attrez- 
zatura degli istituti, all'aumento del numero degli assistenti di 
ruolo e alla formazione di discepoli volonterosi e capaci, i quali 
sapranno certamente perfezionarsi da sè, mediante il contatto 
diretto e continuo coi maestri. Ciò facendo, opereremo economi- 
camente, come si conviene a persone che dedicano la loro attività 
alla vita di una facoltà di economia. 


19. — In conclusione, i criterî della riforma che propongo 
sono pochi e piuttosto semplici : 

1) specializzazione in due soli indirizzi, avendo cura di 
evitare tanto il pregiudizio per il nuovo quanto le improvvisa 
zioni e la frammentarietà degli insegnamenti ; 

2) riduzione degli insegnamenti «fondamentali» e aumento 
degli insegnamenti «complementari», delle esercitazioni e delle 
riunioni di seminario; 

3) maggiore serietà e maggiore severità a riguardo della 
frequenza, delle vacanze, delle iscrizioni fuori corso, degli esami 
speciali e dell’esame di laurea. 

A me pare che, applicando con saggezza e con fermezza que- 
sti criterî, gli studi economici potranno assumere, anche in Italia, 
quello sviluppo e quella considerazione che ormai essi meritano, 
e le facoltà di economia potranno alfine divenire, a dieci anni 
dalla fine della guerra, anzichè distributrici di indulgenze (come 
talvolta sono), vere scuole di disciplina e di vita. 
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Allegato 


ORDINE DEGLI STUDI DELLA FACOLTÀ DI ECONOMIA 


La Facoltà di Economia conferisce la laurea in economia politica e la 
laurea in economia aziendale. 

La durata del corso degli studi per la laurea in economia politica e 
per la laurea in economia aziendale è di quattro anni. 

Tanto per la laurea in economia politica quanto per la laurea in eco- 
nomia aziendale il corso degli studi è diviso in due bienni. Il primo biennio 
è propedeutico e comune, il secondo è di specializzazione. 


PRIMO BIENNIO 


Primo Anno Secondo Anno 


1 - Economia Politica 1 - Economia Politica 
2 - Storia Economica Contempo- 2 - Economia Finanziaria 
ranea 3 - Statistica Economica 
3 - Geografia Economica 4 - Ragioneria Generale 
4 - Statistica Metodologica 5 - Istituzioni di Diritto Pubblico 
5 - Elementi di Matematica per 
Economisti e Statistici 
6 - Istituzioni di Diritto Privato 
SECONDO BIENNIO PER IL CORSO DI LAUREA 
IN ECONOMIA POLITICA 
Terzo Anno Quarto Anno 
1 - Economia Politica 1 - Politica Economica e Finan- 
2 - Economia Monetaria e Bancaria ziaria 
3 - Econometrica 2 - Economia Internazionale 
4 - Storia Economica 3 - Economia del Lavoro 


53 


826 Volrico Travaglini 
INSEGNAMENTI COMPLEMENTARI PER IL CORSO DI LAUREA 
IN ECONOMIA POLITICA (1) 
1 - Economia Agraria 8 - Diritto Commerciale 
2 - Economia dei Trasporti 9 - Diritto Tributario 
3 - Economia delle Assicurazioni 10 - Tecnica Industriale e Com- 
4 - Storia delle Dottrine Economiche merciale 
e Sociali 11 - Tecnica Bancaria 
5 - Sociologia 12 - Legislazione del Lavoro, Pre- 
6 - Statistica ed Economia della videnziale e Assistenziale 
Popolazione 13 - Contabilitá di Stato 
7 - Matematica Finanziaria e At- 14 - Diritto Internazionale 
tuariale 
SECONDO BIENNIO PER IL CORSO DI LAUREA 
IN ECONOMIA AZIENDALE 
Terzo Anno Quarto Anno 
1 - Ragioneria Applicata alle 1 - Ragioneria Applicata alle 
Aziende di Produzione Aziende di Erogazione 
2 - Tecnica Industriale e Commer- 2 - Tecnica Bancaria 
ciale 3 - Merceologia 
3 - Matematica Finanziaria e At- 
tuariale 
4 - Diritto Commerciale 
5 - Diritto Tributario 


(1) La lista degli insegnamenti complementari non è tassativa, ma sol- 


tanto esemplificativa. 


Gli insegnamenti, complementari cui ai numeri da 1 a 6 sono specifici 


per il corso di laurea in economia politica. 


Gli insegnamenti complementari cui ai numeri da 7 a 11 sono insegna- 


menti fondamentali del corso di laurea in economia aziendale. 


Gli insegnamenti complementari cui ai numeri da 12 a 14 sono in comune 


per i due corsi di laurea. 


a 


© 
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INSEGNAMENTI COMPLEMENTARI PER IL CORSO DI LAUREA 
IN ECONOMIA AZIENDALE (1) 


Organizzazione Aziendale 
Tecnica Societaria e delle 
Liquidazioni Aziendali 
Statistica Aziendale 

Tecnica del Commercio Inter- 
nazionale 


- Economia e Tecnica dell' Ar- 


mamento 
Diritto della Navigazione 
Diritto Processuale Civile 


' 


Economia Monetaria e Bancaria 
Economia Internazionale 
Economia del Lavoro 
Economia delle Assicurazioni 
Politica Economica e Finan- 
ziaria 

Contabilità di Stato 


- Legislazione del Lavoro, Pre- 


videnziale e Assistenziale 
Diritto Internazionale 


(1) La lista degli insegnamenti complementari non è tassativa, ma 


soltanto esemplificativa. 


Gli insegnamenti complementari cui ai numeri da 1 a 7 sono specifici 


per il corso di laurea in economia aziendale. 


Gli insegnamenti complementari cui ai numeri da 8 a 12 sono insegna- 
menti fondamentali o complementari del corso di laurea in economia politica. 
Gli insegnamenti complementari cui ai numeri da 13 a 15 sono in comune 


per i due corsi di laurea. 
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RASSEGNE ECONOMICHE 


EAST-WEST TRADE: PROSPECTS AND LIMITATIONS 


As trade embargoes have been relaxed in recent months, East-West 
trade is entering a decisive phase. Simultaneously with the opening, in the 
spring of 1954, of the Geneva Conference, consultations between trade 
experts had been held under the auspices of the Economic Commission for 
Europe. At the same time the Co-ordinating Committee of N. A. T. O. 
Powers and Allied countries, consulting with each other on matters of 
East-West trade, had undertaken to review the Western contro] arrangements 
governing exports to the Soviet bloc and to revise them by narrowing their 
scope and increasing their effectiveness. In April, 1954, the fourteen members 
of the Consultative Group on East-West trade had decided that the strategic 
controls were obsolete and ineffective in some respects. In their previous 
composition they were considered damaging to the political and economic 
interests of the member countries, and a general review was therefore 
undertaken and new yardsticks were applied for measuring the strategic 
nature of shipments to Soviet Russia and Eastern Europe. 

The outcome of the review has been that the members of the Consultative 
Group have agreed with effect from 16th August, 1954, to delete from the 
international list of trade restrictions those items which are no longer 
considered essential on strategic grounds. After the Western European 
members of the Co-ordinating Committee had published their revised view 
on East-West trade, the United States removed a considerable number of 
items from their embargo list which were considered to be of no security 
significance any longer. They thereby brought their trade legislation under 
the Battle Act into line with the revised regulations in force in Western 
European countries. 

Although the relaxations will not alter the pattern of East-West trade 
to any significant extent, they will nevertheless open the way to a certain 
expansion of trade which, though marginal, will be welcome to those 
industries in Western countries which have found it difficult of late to 
place orders in foreign markets. As world trade has moved from a sellers’ 
to a buyers’ market and competition between exporters has become increasingly 
fierce, it seems prudent to survey within the framework of trading policies 
the prospects and limitations for an expansion of trade between the Soviet 
orbit on the one hand and the countries of the Western world on the other. 

A review of East-West trade, though predominantly an economic exercise 
cannot ignore the political motives that underlie the new trade drive. Soviet 
intentions are far from unequivocal in this matter. For instance, at the 
Ninth Session of the Economic Commission for Europe the Soviet Delegate, 
Deputy Trade Minister Kumykin, emphasised that his country wished to 
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expand trade with Western countries and that negotiations had been 
undertaken and agreements signed with many of these countries in the past 
year. Against this, in statements made to domestic audiences, the Soviet orbit 
is described as a new self-sufficient world market in which all goods required 
and all potential customers can be found. 

I. Medvedev, a leading Soviet economist, when commenting on East- 
West trade in « New Times » in November, 1953, expressed the opinion that 
«the Peoples Democracies which, with the Soviet Union, form the new 
world market, find in that market all the goods required for their 
development». On the other hand V. Spandaryan, another Soviet economist 
writing on the subject of mutually advantageous trade in «Soviet Weekly» 
early in January, 1954, stated that «the Soviet Union is ready in 1954 to 
bring about an increase in trade with all interested West European countries». 
Thus side by side with the appeals directed towards the West to abandon 
the strategic controls affecting East-West trade, the autarchic character of 
the Soviet orbit and its independence from the West are emphasised. This 
is a contradiction which was already much in evidence when Stalin was 
still alive. It does not appear to have been removed since his death. 

Optimistic assessments made in Western countries of the prospects of 
East-West trade are based largely on the assumption that Stalin’s rule has 
been replaced by a new era of reduced tension, if not of peaceful co-existence, 
between East and West. But while some change of emphasis can be recorded 
in the political and economic sphere, the steps taken towards relaxing tension 
at home and abroad are few and far between. Moreover, the continuity of 
government has been maintained to a large extent. The men at the helm of 
Soviet political affairs are mostly identical with those in command in the 
Soviet Union and Eastern Europe during the closing stages of Stalin’s rule. 
Malenkov, Khrushchev and Mikoyan recorded their political and economic 
views during the Nineteenth Congress of the Soviet Communist Party in 
October, 1952. On the whole they have not revoked what they stated at 
that time. 

In these circumstances it seems justified to survey East-West trade in 
its historical context. If this is done, the continuity of action appears more 
striking than the change of climate that has taken place. At the time when 
Stalin was completing his thesis on the two world markets and on the 
contradictions inherent in capitalist society which would involve the Western 
powers in a fratricidal struggle against each other rather than against the 
Soviet bloc, he delegated Nesterov, the president of the All-Union Chamber 
of Commerce, to hold out to Western merchants and economists the prospect 
of extended East-West trade. When he spoke in this sense at the Moscow 
Economic Conference, Nesterov knew that it was the official view of the 
Soviet Government that «we shall soon reach a stage when the Communist 
countries will have no need to import goods from capitalist countries». 

Conceived during the meeting of the World Peace Council, in February 
1954, the idea of a major economic campaign among businessmen was later 
disowned by its parent. It was nursed to maturity by Oskar Lange, the 
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Polish Communist economist, who created an Initiating Committee for this 
purpose. When it was presented to the public in April, 1952, during the 
Moscow Economic Conference, the new offspring had shed its former relations. 
Originally planned as an occasion for discussing economic contacts between 
East and West, the Conference was, in fact, heralded as an opportunity for 
clinching deals with Western businessmen over the heads of their governments. 

As the organisation of the Conference passed into Russian hands, 
Nesterov and Orlov set the tone by offering an increase of Soviet trade 
turnover with the West from 5,000 million roubles in 1948 to 10,000 to 
15,000 million roubles per year between 1953 and 1955. Similar increases were 
forecast in the case of the countries of Eastern Europe and China. The estimates 
of total trade turnover between West and East to be reached by 1955 that 
were put forward during the Moscow Conference ranged from a minimum of 
26,660 million roubles to a maximum of 37,870 million roubles ($ 4,440 million 
to 6,310 million at a realistic rate of exchange of 6 roubles = 1 US $). Itis 
worth recording in this context that the offers which Nesteroy made when 
writing in «New Times» in February, 1954, date back to his forecasts during 
the Moscow Conference. At the time, its primary object was to exploit the 
economic difficulties of the West in order to increase resistance to re-armament, 
to bring pressure to bear on Western governments to relax their restrictions 
on the export of strategic muterials to the Soviet bloc, and to induce 
businessmen to discover ways of circumventing these restrictions. 

As Britain went through a mild recession in her textile industry at 
the time of the Moscow Conference, the prospect of large-scale purchases of 
clothing was emphasised. A spokesman for the British delegation stated: 
« The volume of dresses, coats and overcoats under consideration is extremely 
large. It is confidently expected that the value of orders almost certain to 
be placed will amount to over a million pounds sterling». In fact, no orders 
for textile shipments to the Soviet Union or Eastern Europe emanated from 
the Moscow Conference. When it came to the point of fixing trade deals, 
Communist orders for consumer goods disappeared, leaving a hard core of 
requests for capital goods, the only commodities in which the Soviet bloc was 
genuinely interested at the time. Other countries of Western Europe had 
similar experiences. Instead of increasing, trade between East and West 
declined after the Moscow Conference. 

As effective channels for the negotiation of an expansion of trade existed 
at the time, Western observers were forced to the conclusion that the motives 
behind the Conference were primarily political, and commercial only to a 
small extent. It is worth remembering in this context that the communique 
of the Moscow Conference made known the creation of a Committee for the 
Promotion of International Trade which was to continue the work of the 
Conference. The Committees, set up as an outcome of this resolution, with 
which East-West trade transactions have been cursed during the last two 
years, have thus their origin in the Moscow Conference. It seems legitimate, 
therefore, to record the elements of continuity in the campaign for East- 
West trade even if in the meantime the expansion of that trade may have 
been affected favourably by a change of policy in Moscow. 
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Before the prospects for the expansion of trade are assessed, it seems 
advisable to survey its past record so as to see it in its proper perspective. 
East-West trade has never been more than a marginal affair. Before the war, 
Soviet trade accounted for little more than 1 per cent. of world trade. Total 
trade between the area which now constitutes the Soviet bloc and the rest of 
the world amounted to 5 per cent., whilst China contributed approximately 1 per 
cent., giving a total of 6 per cent. of world trade. The position was little different 
in the case of the industrial countries of Western Europe. Before the war 
they conducted some 6 per cent. of their trade with the nations which now 
make up the Soviet bloc and less than 1 per cent. with China. The area 
accounted for 7 per cent. of British trade, but in the case of Germany (in 
her pre-war frontiers) it provided approximately one-sixth of her total trade. 

After the war, with the object of restoring Europe's economic balance, 
attempts were made to re-establish, if not increase, trade relations between 
Western and Eastern Europe. It was largely to this end that in 1947 General 
Marshall, then the American Secretary of State, made his proposals whereby 
the United States were to aid Europe in its effort to restore its economic 
strength. When introducing the Marshall plan in Congress at the end of 
1947, President Truman said that «both the report of the Sixteen Nations 
and the programme submitted to Congress are based on the belief that over 
the next few years the normal pattern of trade between Eastern and Western 
Europe will be gradually restored ». 

This belief proved to be an illusion. By refusing to join the Marshall 
plan and by inducing the countries of Eastern Europe to decide likewise, 
the Soviet Union sealed the fate of East-West trade for years to come. The 
social revolution that had taken place in Eastern Europe after the war had 
altered the economic pattern of predominantly agricultural countries sufficiently 
to impair their ability to revive their traditional export trade. By tying them 
together in a closely knit economic system, controlled from Moscow, the 
Soviet Union changed the Eastern European trade pattern beyond recognition. 
During the years before the last war, the Soviet Union had played an 
insignificant part, either as buyer or seller, in the trade of Eastern Europe. 
Unlike Germany her economy was not complementary to the economies of 
these countries. Soviet purchases and deliveries contributed 1 per cent. to 
Eastern Europe's pre-war trade. 

When the vacuum created by the collapse of Germany was to be filled 
after the war, it was almost inevitable that this should be done by the 
Soviet Union. Through a series of intra-orbit trade and loan arrangements 
the conutries of Eastern Europe were detached from their trade contacts 
in the West. As a result, by 1948 intra-orbit trade absorbed two-fifths of 
all trade transactions of the Soviet bloc, compared with a mere one-tenth 
before the war. As Western embargoes did not exist at that time, this was 
entirely a matter of Soviet choice. Self-sufficiency which in the Soviet Union 
has been a corollary of the doctrine of socialism in one country during the 
‘thirties, in the ‘forties also became the password of economic development 
in the wider setting of the Soviet bloc. 
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By 1950 intra-orbit trade accounted for three-fifths of the total trade 
of the Soviet bloc, and when Stalin died its share had risen to almost 
three-quarters. The dramatic change which had taken place within a few 
fateful years, was put in a nutshell by Zapotocky, the Communist Prime 
Minister of Czechoslovakia, when at a meeting of the Czechoslovak Trade 
Union Council in December, 1952, he said: «The whole of our pre-war 
produetion was closely linked with the West and was centred on the export of 
consumer goods to Western countries. Even in 1948 our exports from and 
imports to the capitalist states exceeded 70 per cent, of our total imports and 
and exports, whereas to and from the U.S.S.R. and the peoples’ democracies it 
was less than 30 per cent. This year it is the other way round». The change 
was equally great in Hungary and almost as great in the case of Poland. 

Eastern European political leaders who resisted this trend were annihilated. 
In Czechoslovakia, Slansky, the Secretary of the Communist Party, was 
executed in 1952 because he admitted that he had intended to preserve his 
country’s economic structure and its ties with the West. Another defendant 
in the Prague trial was sentenced to death for permitting the export of 
television valves to the West. In Bulgaria, the Vice-Premier, Kostov, was 
tried on similar charges and sentenced to death in 1949. He was alleged to 
have imperilled the conclusion of a trade agreement with the Soviet Union 
by arguing the exchange rate of the rouble, by raising the question of 
German assets and by refusing to accept the devaluation of Bulgarian credits. 

The effect on East-West trade relations of the policy of economic autarchy 
in the Soviet orbit is self-evident. By 1950 it had declined to less than 2 
per cent. of world trade, to 3 per cent. of Western Europe’s, and to 2 per 
cent. of Britain’s trade. At the same time, the countries of Western Europe 
still accounted for 30 per cent. of Eastern Europe’s trade, but their share 
was declining steadily. Trade, price and payment conditions were such that 
the Soviet orbit ceased to be regarded by Western merchants as an 
attractive market. By 1953, exports from Eastern to Western European 
countries were less than one-third, but transactions in the opposite direction 
were still one-half of the trade volume of 1938. As a result of this divergence, 
payment difficulties developed which became a serious impediment to any 
further trading arrangements between West and East. 

This was the position which the new Soviet leaders found when they 
decided upon a certain change of economic policy. The summer and autumn 
of 1953 saw a series of official statements and decrees promising bigger and 
better supplies of agricultural and industrial consumer goods throughout the 
Soviet orbit.The economic policies of the Soviet Union and the countries of 
Eastern Europe were to be adjusted to the most immediate needs of the 
consumer. This was to be achieved in part by cuts of investment in the capital 
goods industries. In the Soviet Union, for the first time since the inauguration 
of the first Five-Year Plan the production of consumer goods was to rise at a 
higher rate than that of producer goods. Even so, the ratio of producer to 
consumer goods which had changed from 60:40 before the war to 70:30 at 
the time of Stalin's death was not reversed by Malenkov when he announced 


his new economic policy. 
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The improvement in living standards is to be achieved not so múch by 
diverting existing industrial capacities into the production of consumer goods, 
but by setting aside for this purpose a greater portion than in the past of any 
increased output. Even so, the supply of raw materials to basic industries 
concentrated on capital goods and arms will be impaired to a small extent 
only. According to calculations made by the Economic Commission for Europe 
«the increase in supply of durable consumer goods planned for 1955 may 
involve the use of 1'/, million tons of crude steel equivalent above that 
used in 1950; the crude steel production in the meantime is to rise by 17 
million tons». (Economic Survey of Europe in 1953, p. 50.) No fall in 
arms production has been discernible in the Soviet Union so far. The Soviet 
defence budget for 1954 was only slightly lower than that of the previous year, 
but as the prices of some defence items were reduced in the course of the year, 
the volume of arms may in fact have increased, though considerably less 
than in previous years. There can be little doubt that the output of munition 
was reduced when open hostilities came to an end in Korea, but the production 
of other items of conventional armament has probably remained unchanged, 
if not increased. In Eastern Europe the arms race has also been slowed 
down somewhat, but only after armaments and armed forces had been raised 
well above the pre-war levels, 

Foreign trade continues to have a very modest place in the economy of 
the Soviet orbit. In 1953 Soviet foreign trade amounted to approximately 
11,500 million roubles each way or no more than 1 per cent. of the total 
gross national product “compared with 5 per cent. in the United States and 
30 per cent. in the United Kingdom). Purchases of consumer goods from 
abroad amounted to approximately 4,000 million roubles or 1 per cent. of 
the domestic trade, leaving a residual of 7,500 million roubles for trade in 
capital goods. One-third of the imports of consumer goods was supposed to 
come from countries outside the Soviet orbit, but in the event goods worth 
only 1,000 million roubles or a mere $ 140 million (at a realistic exchange 
rate) were imported from the West. Purchases of capital goods in the West 
added slightly less than 2,000 million roubles or $ 270 million giving a total 
import from the West of $ 410 million. 

Recent Soviet statements about intended changes in trade policy have 
been interpreted as a complete departure from past practice. But the nature 
and size of any possible changes must be viewed in the light of the current 
statistical position. In the absence of official trade data from Soviet and 
East European sources, this is no easy matter. Several international agencies 
have tried to assess the size and composition of East-West trade by analysing 
Western trade returns, but intra-orbit trade can only be based on the 
scantiest of ani It is certain that some of what is claimed to be 
intra-orbit trade represents merely trans-shipment of goods originating from 
Western countries. It is most difficult to eliminate these double countings 
to any degree of accuracy. 

However large the statistical uncertainty, the changes in trade to be 
expected from recent political and economic changes in the East seem to be 
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marginal. The emphasis lies still within the orbit. The total trade turnover 
of the Soviet bloc (excluding Eastern Germany) can be estimated to have 
amounted in 1953 to approximately $ 7,000 million compared with somewhat 
more than $ 2,000 million before the war. Its volume has risen by one-third 
or at about the same rate as world trade outside the Soviet orbit. However, 
whilst the volume of intra-orbit trade increased approximately eight times, 
the volume of East-West trade amounts to less than one-half the pre-war 
level. According to the records of Harold E. Stassen, the Director of the 
Foreign Operations Administration of the United States, the total trade 
turnover between East and West declined between 1952 and 1953 from 
$ 2,400 million to $ 2,200 million for the Soviet orbit and from $ 3,000 
million to $ 2,900 million for the Soviet orbit and China taken together. 
The position appears no more favourable in the case of trade transactions 
between Eastern and Western Europe which have been the object of several 
intensive sessions of consultation between trade experts, meeting under the 
auspices of Mr. Gunnar Myrdal, the Executive Secretary of the Economic 
Commission for Europe. On the last occasion, early in May, 1954, these 
consultations were reported «positively to have furthered the express desire 
of all governments participating in the work of the Economic Commission for 
Europe to increase the volume of their East-West trade and to improve their 
trade and payments relations». Yet, inspite of many bilateral trade talks 
the results seemed disappointing when the trade returns became available 
for the year 1953 during which so many efforts had been made to draw 
benefits from the reported relaxation of political tension and the removal of 
economic barriers. It is true that in the latter half of 1953 the decline of 
trade between Eastern und Western Europe which had continued without 
interruption since 1948 came to a halt. Even so, the total trade turnover of 
1952 was not reached inspite of the fact that the Soviet Union had sold 
sizeable quantities of gold on Western markets so as to meet a deficit in 
her balance of payments which otherwise would have curtailed trade once 
again. In so far as the downward trend of trade between Western and Eastern 
Europe was halted, the Soviet Union was the only beneficiary. The East- 
West trade of the other countries of the Soviet bloc continued to stagnate. 
As no detailed trade returns are published in Soviet Russia or any of 
the countries of Eastern Europe, and the analysis of the share of the Soviet 
bloc in Western trade as given by international agencies is limited in scope 
and sometimes conflicting in contents, it is not possible to be very definite 
about the composition of East-West trade by countries or commodities. 
However, certain features emerge which seem undeniable although some 
details remain obscure. Since the export drive of the Soviet orbit began in 
1952, Soviet Russia has gained ground in Western markets at the expense 
of her Eastern European satellites. Recent regional fluctuations in East- West 
trade are largely determined by changes in trade transactions between 
Britain and the Soviet Union. Most of the decline that occurred early in 
1953 was due to the virtual cessation of Soviet grain exports to the United 
Kingdom where the purchase of grain had been handed to private traders. 
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Conversely, the recovery of trade during the second half of 1953 was largely 
due to the increase of trade in timber and other raw materials from Soviet 
Russia to Britain. 

The analysis of the composition of East-West trade by commodities 
shows the hazards of these transactions. At times the exports of foodstuffs 
from the Soviet Union to the West provided twice as large a share of total 
East-West trade as before the war, only to shrink to negligible proportions 
at other times. Similar fluctuations have occured in recent years in the trade 
of fuel, raw materials and manufactured goods. The import trade of the 
Soviet orbit has shown a marked shift in recent years from manufactured 
goods to raw materials. In 1953 the two major traditional items of exports, 
grain and coal, suffered a considerable decline, the brunt of which was borne 
by Soviet Russia and Poland. If the value of exports was reduced relatively 
little by comparison with 1952, this was due mainly to petroleum and timber 
products taking the place of coal. 

The fall in Soviet grain exports was caused mainly by a general easing 
of world grain supplies, owing to great improvements in the domestic output 
of Western European countries and leading to the termination of controls 
in the British grain market. The simultaneous fall in Polish coal exports 
was due to a similar improvement in Western European coal supplies coupled 
with some dissatisfaction on the part of importers with the prices charged 
and the qualities offered by Poland. The increased supplies of timber which 
partly replaced grain were welcome in the British market which had been 
short of soft wood for many years. By comparison the exports of mineral oil 
were less welcome, since they created an embarrassment in some instances 
to the long-term arrangements made by the oil companies for the distribution 
of their traditional sources of supply. 

China’s foreign trade represents a special case. Exports to China underwent 
a severe restriction after the United Nations had decided on an embargo of 
war materials. The amount of trade that slipped through the blockade is not 
known, but is likely to have been close to $ 100 million or a third of legal 
imports; much of it consisted of goods of Western origin that were shipped 
to Baltic ports and then trans-shipped to China by sea route or via the 
Transsiberian railway. The pattern of Chinese trade changed similarly to 
that of Eastern Europe in recent years. Intra-orbit trade which before the 
war was negligible increased to more than 70 per cent. of total trade in 1953, 
whilst West-East trade was limited to the most essential imports of iron 
and steel, rubber, wool, machinery and chemicals. The Soviet Union ranked 
first among China's trade partners covering more than half the total trade 
turnover compared with a contribution of less than one-fifth by the countries 
of Eastern Europe. 

Great play has been made by the Soviet press and radio of the offer by 
the Soviet Minister of Foreign trade Kabanov, made early in February, 1954, 
to place in Britain over the next three years orders to the value of £ 400 
million. In assessing this offer it may be assumed that the Soviet Union 
genuinely wishes to expand her foreign trade. On the other hand, it seems 
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fairly certain that the figure quoted by Kabanov represents a plan target in 
the Russian sense rather than an indication of likely achievement. For some 
time past the Soviet negotiators have been producing similar shopping lists 
in Western Europe playing off at times one country against another. More- 
over, it can be taken for certain that the planned figure quoted by Ka- 
banov was calculated originally in Soviet prices and translated afterwards into 
sterling at the unrealistic official exchange rate. Last, but not least, as in 
other offers of this kind, approximately half the items listed were known to 
fall under embargo. As Soviet leaders can hardly be unaware of the prin- 
cipal trade restrictions, it must be presumed that their motives in offering 
extended trade were economic only in part, and that they had strong polit- 
ical flavour. When sufficient allowance was made for exaggerations of va- 
rious kinds, Kabanov’s offer shrank to an order similar to the size of Brit- 
ish exports and re-exports during 1952. But it was realised in Britain that 
even if it materialised in full, it was not to amount to more than 5 per cent 
of total British export trade. It was also noted that Soviet negotiators had 
been window-shopping in Europe for some time, playing off occasionally one 
country against another. It hardly seemed unintentional that the purchases 
were offered simultaneously to several countries and thus tended to sharpen 
Western competition and to cause suspicion and antagonism between Western 
European trading interests. 

The increase in trade as visualised by the Soviet Union will largely be 
at the expense of the other countries of the orbit. This is borne out by an 
analysis of Nesterov’s statements. As he has based his recent publicity on 
the subject upon statements made in April 1952, Soviet trade offers can be 
assumed to fall within the overall plan revealed at the time of the Moscow 
Economic Conference. Although presented in optimistic terms, according to 
Nesterov’s estimate trade between the Soviet orbit and the rest of the world 
is expected to increase fairly moderately, i. e. at most by 50 per cent. above 
present low levels. The volume of East-West trade is to reach thereby a 
minimum of 60 per cent. and a maximum of 90 per cent. of pre-war, if 
Eastern Germany is excluded, and 50 and 70 per cent. respectively if Eastern 
Germany is included. If the ratio between East-West and intra-orbit trade 
is assumed to remain approximately 2:1 and if Eastern Germany is included, 
intra-orbit trade may increase to a maximum of six times its pre-war volume 
while total trade might rise by two-thirds above its pre-war volume. But 
even the preponderance of intra-orbit trade is likely to remain; if Nesterov’s 
most ambitious forecasts became true, total Soviet trade within and outside 
the orbit would hardly account for 2 per cent. of the country’s gross nat- 
ional product. 

In terms of dollars (at a realistic rate of exchange of 6 roubles = 1 US $), 
Nesterov’s estimates suggest an annual increase of East-West trade from 
1952 to 1955 ranging from a minimum of about $ 250 million to a maximum 
of about $ 1,100 million each way between all countries of the Soviet bloc 
on the one side and all countries of the West on the other. The increase is 
to accrue mainly to the Soviet Union which will have a share of 40 per 
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cent. of total orbit trade with the West. Against this, the countries of Eas- 
tern Europe will be relegated to a place well below their pre-war status in 
their trade with the rest of the world. This applies in particular to Eastern 
Germany to which Nesterov’s target would restore something like one-quarter 
of her pre-war volume of trade with the countries of the West. This pattern 
of trade suggests that the Soviet Union is to maintain her grip on the eco- 
momies of the satellites and to utilise any improvement of trade with the 
West mainly, if not exclusively, to her own advantage. 

An item by item survey of recent Soviet trade offers suggests that the 
need for ships and power plants, engineering products and machine tools, 
machinery for the production of consumer goods and raw materials are gen- 
uine enough. What is in doubt is the expected size of the imports, the 
duration and the underlying motives. Nothing in the present list suggests 
a pattern of trade that is likely to be repeated over a long period of time. 
On the contrary, several items appear to be included so as to keep Soviet 
designers up to date on Western technical developments. Any optimism 
regarding the extent and duration of trade may well lead to disappointment 
among manufacturers and merchants. The chances that East-West trade will 
be exploited politically in the future will be all the greater if manufacturers 
allow themselves to be led into expanding industrial capacities for the sake 
of increased trade with the Soviet orbit. 

In weighing the advantages and disadvantages of extended East-West 
trade against each other, the experiences of recent years may usefully be 
taken as guidance. On the credit side little can be said that is encouraging. 
Many disappointments must be recorded. The Swedish experience is indicative 
in this respect. At the end of the war Gunnar Myrdal, Sweden’s first Trade 
Minister after the war, persuaded his government to offer the Soviet Union, 
in the interest of trade expansion, a five-year credit of 1,000 million Kroner 
and a five-year barter agreement for an annual exchange of a further 1,00J 
million Kroner worth of goods. Sweden was then expecting the Soviet Union 
to absorb as much as one-sixth of her total trade. In fact, since the signing 
of the agreement the annual trade between Sweden and the Soviet orbit has 
never reached 3 per cent. of her total trade. The lack of suitable Soviet 
export goods, the neglect of world price trends and the accumulation of 
trade debts have led to great disappointment among Swedish businessmen. 
Their experience is summarised thus: « Many Swedish exporters who had 
become established and qualified to sell to the Eastern European countries 
were forced to seek markets elsewhere». (Statement by Sweden’s Minister 
of Commerce in 1952). 

Similar experiences are reported from Switzerland, Austria and other 
Western European trading partners of the Soviet bloc. Norway and Denmark, 
like Sweden, have met on several occasions with a situation where the swing 
credits with Eastern European countries were exhausted. According to a 
report on East-West trade published by the Economic Commission for Europe 
in July, 1953, by the end of 1952 the deficits built up by Eastern European 
countries became a serious impediment to the further development of trade. 
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À similar situation may well arise again in future. Another handicap is the 
price differential in East-West trade transactions. According to the Economic 
Commission for Europe, the price policies pursued by Eastern European 
countries have served to limit demand for their exports in Western Europe 
and have thus sometimes seemed to be a major obstacle to the development 
of trade. As long as Western European countries were short of dollars, they 
were willing to purchase in Eastern Europe even at high prices so as to 
save their limited supplies of hard currencies. Since 1952 the dollar position 
has improved to such an extent that Western European willingness to pay 
price premiums for imports from Eastern Europe has diminished, if not 
disappeared altogether. 

Also the lack of certainty about the degree of stability which Eastern 
European markets can provide is felt acutely by Western European merchants. 
As the Economic Commission for Europe observe in a report on Development 
of Trade between Eastern and Western Europe, published in July, 1954: 
« Western European exporters are uneasily aware of the possibility that new 
export outlets to countries whose import trade is a monopoly of the State 
may be suddenly stopped, and the fear that this might happen is undoubtedly 
a deterrent to the efforts of industrial and commercial firms in Western 
Europe to develop sales in Eastern Europe». The short-term character of 
trade agreements between countries in the West and in the East contributes 
further to the state of uncertainty which has been so conspicuous in all 
recent transactions between the two halves of the world. Against this 
within the Soviet orbit an element of stability has been created by means 
of long-term trade agreements which since 1952 have replaced all short-term 
arrangements. Most of the intra-orbit trade agreements run until 1955 and 
they are thus co-ordinated with the domestic economic plans most of which 
also terminate at the end of 1955. 

Although little has been made public of the workings and decisions of the 
Council of Mutual Economic Assistance (COMECON), it is known to become 
effective mainly by way of directing the foreign trade of the countries forming 
part of the Soviet orbit. The intra-orbit agreements cover not only foreign 
trade, but also contain arrangements for the provision of credits, for the loan 
of technicians, and the exchange of know-how. The accounting is normally 
done in terms of roubles. As the Soviet currency holds a key position throughout 
the orbit, there is no need to acquire foreign currencies to meet any trade 
deficits. Against this the trade agreements between countries of the Soviet 
orbit and Western countries are normally barter arrangements in terms of 
Western currencies, limited to periods of twelve months. As a report, 
published in July, 1954, of the Swiss Bank Corporation pointed out, at 
present all trade between East and West is bilateral and each transaction 
amounts to barter. This limits the possibilities of exchange to the amount 
the weaker of any pair of partners can make available for export. 

Whilst all countries of the Soviet orbit are bound to each other by 
intra-orbit trade agreements, a large part of East-West trade is conducted 
outside binding agreements. In Europe, some 75 bilateral trade agreements 
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are in force at present between 14 Western and 7 Eastern European countries. 
Whilst this is a marked increase compared with last year, this does not 
mean that the size and composition of East-West trade can be regarded as 
certain. In Western Europe few countries are in the position to enforce 
import and export quotas any longer. Where they form part of agreements, 
they express an intention rather than a definite undertaking on the part of 
Western governments. In Britain where direct control over foreign trade 
has been relaxed substantially during the last year, a certain reluctance 
could be observed lately to incorporate fixed import and export quotas in 
trade agreements. 

Negotiations between Britain and some Eastern European countries for 
the renewal of trade agreements have been protracted as the settlement of 
debts has proved a serious obstacle. In the case of Poland and Czechoslovakia 
five-year agreements signed in 1949 fall due for renewal in 1954. The 
agreement of 1947 with Hungary was suspended when a British businessman 
was arrested and tried on grounds of alleged spying. After his release 
negotiations for a new agreement were started, but the settlement of debts 
and compensation claims caused difficulties and a temporary arrangement 
only proved acceptable to both sides. Rumania and Bulgaria have so far 
rejected British requests for a settlement of this kind, and consequently Britain 
has found it impossible to conclude trade agreements with these countries. 
Leaving the question of payment agreements apart, it seems by no means 
certain that the available supplies of export goods in Eastern Europe will 
allow any but the most modest trade transactions between these countries and 
the United Kingdom. The same is likely to apply to other Western European 
trading partners. 

The shortage of essentials that are of interest to the West is probably 
the most serious impediment to any expansion of East-West trade. Whilst 
Eastern demands for capital goods may well be insatiable, their capacity to 
pay for them has been impaired by social revolutions which have done away 
with traditional export goods without producing suitable substitutes. Finland, 
whose economy has been tied increasingly to the Soviet orbit through greatly 
expanded trade, has continuously shown an export surplus in recent years, 
owing to a lack of suitable imports from the East. She has thus become 
dependent economically upon the Soviet orbit almost to the same extent as 
the Soviet Union's Eastern European satellites. France and Greece have 
also run into trading difficulties for similar reasons. Before the last war, the 
basis of East-West trade was the exchange of foodstuffs and raw materials 
from the East for manufactured products from the West. This relation has 
been disturbed by economic and political events and is unlikely ever to be 
restored, or indeed fo be replaced by a new relationship for some time 
to come. 

Recent chauges in Soviet and East European economic policy will hardly 
lead to an improvement in this situation. Grain exports could be increased 
Only at the expense of the new farm policy which is to concentrate on the 
output of animal produce. In the Soviet Union alone it will require an 


Enst- West Trade: Prospects and Limitations 843 


additional 4-5 million tons of fodder grains. Timber, which is at present 
exported at the rate of only one-tenth of pre-war might be expanded, but 
this would only be possible at the expense of domestic building programmes 
instigated throughout the Soviet orbit. Ultimately, gold might be used to 
meet a trade deficit. Current Soviet output provides some $ 150 million 
worth of gold per year and stocks are likely to be substantial, but so far 
the Soviet Union has used this reserve as a short-term measure rather than 
as part of her normal trading practice. The countries of Eastern Europe, 
apart from being short of essential export commodities, have no gold at 
their disposal and are therefore likely to remain junior partners in case of 
any future expansion of Soviet orbit trade. 

By comparison with the inability of the Soviet bloc to make available 
on competitive terms sufficiently large quantities of exports, the strategic 
controls, imposed by Western countries in the interest of their own security, 
are relatively minor obstacles. The example of Czechoslovakia's trade is 
most telling in this respect. The Communist coup d'etat which brought 
Czechoslovakia under Communist rule was followed by an economic reorientation 
which affected East-West trade relations long before strategic controls became 
effective. Between 1948 and 1950 Czechoslovakia's trade with Switzerland, 
for instance, declined to approximately one-half its former level. Trade 
relations with other countries of Western Europe took a similar turn. During 
the last year or so when Soviet attacks against Western trade restrictions 
were most pronounced, the position was basically the same as in earlier 
years. In the words of the report on the Development of Trade published 
by the Economic Commission for Europe, «strategic controls cannot alone 
be held responsible for the decline in exports. Exports from Sweden and 
Switzerland, though not subject to the same systems of control as those 
instituted in other Western European countries, also fell drastically in 1953 ». 

Export controls were first introduced in the United States, Britain and 
other Western countries in 1949, when the trade in equipment and material 
of military value to countries of the Soviet bloc were made dependent upon 
governments granting export licences. In September, 1950, the existence of 
a Co-ordinating Committee, the economic adjunct of N.A.T.O., was made 
known where the policy of strategic controls was to be concerted betweer 
its members (including the Federal Republic of Germany and Japan). 
Following the outbreak of the Korean war, exports to North Korea were 
prohibited and later trade with China was controlled in conformity with the 
United Nations embargo on war materials and items useful in the production 
of arms, ammunition and implements of war. In the United States the Mutual 
Defence Assistance Control Act of 1951 established it as American policy 
to terminate all military, economic or financial assistance to any nation 
knowingly permitting shipment of certain commodities to any nation 
threatening the security of the United States. This bill, commonly known as 
the Battle Act, is directed mainly against the Soviet Union, its Eastern 
European satellites and the People’s Republic of China. 
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The effectiveness of the strategic embargoes has been seriously called 
in question. As far as East-West trade is recorded, the fall in exports from 
the United States has been counter-balanced largely by an increase in 
exports from Scandinavia and Central Europe. A substantial unrecorded trade, 
contraband activities, and leakages in the system of financial and trans- 
shipment controls have to be added to this. Even so, as evidenced by Soviet 
agitation against it, the embargo has had its effect on the military preparedness 
of the Soviet bloc. It has partly been operative indirectly through its effect 
on import prices. At times it has hit the countries of Eastern Europe harder 
than the Soviet Union, but on the whole the Soviet orbit has operated as 
an economic unit in trying to circumvent trade restrictions. China is not 
excluded from this. Rubber, withheld from Eastern European countries 
under the provisions of the quantitative export embargo is supplied by 
China who purchases it in South-East Asia in quantities exceeding her own 
requirements. Likewise, plant and machinery probably reaches China from 
the West even if existing controls on direct trade with China are maintained. 

Attacks against strategic controls are one of the major objects of current 
Soviet controlled propaganda. At the same time, Soviet purchases are likened 
to injections into lingering capitalist economies. The hint is taken throughout 
the Western world by the partisans of peace and other front organisations. 
For some time past the publicity campaign which is being waged with 
the intent to divide the Western world has been in full swing. The 
demonstrative Soviet departure from the Australian wool market following 
the notorious Petrov case, and the pressure exercised on the Danish 
government to disregard the trade embargo to which it is bound by 
international agreement fall into the same category of political impediments 
to trade expansion. European interests are played up against American 
«diktat» ; the threat of British competition is exploited in Germany whilst 
simultaneously German competition is featured prominently in Britain; 
businessmen and trade unionists in Western countries are encouraged in 
their dissatisfaction with government controls and East-West trade is held 
out as a panacea to them all. 

It is sometimes argued that a relaxation of economic controls may lead 
to an improved political climate. This could well be true if East-West trade 
were greater than it is, a marginal though welcome item in the overall 
pattern of Soviet policy. As long as the countries of the Soviet bloc continue 
their attempts to disrupt the world outside their orbit, Western countries 
will be forced to retain safeguards on strategic grounds. Even so, in an 
attempt to gear trade relations as closely as possible to the changes in the 
political climate that have taken place since the cessation of open hostilities 
in South East Asia, with effect from 16th August, 1954, revised lists of 
trade restrictions were accepted by all members of the Consultative Committee. 
Some 200 items were deleted; in particular such important items as electric 
generating equipment, railway engines and machine tools have been freed 
from embargo controls. At the same time transaction and trans-shipment 
controls have been tightened so as to make them more effective than in the 
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past in the case of those items which have been kept on the embargo lists. 
So as to co-ordinate American legislation with the decisions reached by the 
co-ordinating Committee, the Battle Act which controls American export of 
strategic goods to the Soviet orbit has been adjusted by deleting some 80 
items from the American embargo list. None of these relaxations apply so 
far to China and North Korea, whose positions will be clarified only when 
existing political obstacles have been removed in the Far East. It remains 
to be seen what reactions in the political and economic sphere these revisions 
will draw from the Soviet orbit. 

So as to avoid setbacks and disappointments, it seems prudent not to 
expect the impossibe, but to adhere to conservative forecasts. It appears 
fairly certain that East-West trade will not increase to a spectacular degree 
in the next few years. Even a more substantial relaxation of strategic controls 
than was agreed in August, 1954, is unlikely to cause a radical change in 
this situation. East-West trade has never been of more than marginal 
significance for most countries of the Western world, and it is unlikely to 
be of any great importance to the countries of the Soviet orbit as long as 
they remain geared to their present concept of economic self-sufficiency. The 
drive towards autarchy has reduced the supplies of agricultural and industrial 
raw materials which traditionally represented the main components of East- 
West trade. A new trading relationship may develop, however, at some later 
date if industrial goods become available in the East in sufficient quantities, 
at competitive prices, and under conditions more satisfactory to Western 
traders than is the case at present. In such circumstances a trade pattern 
may develop similar to that known among industrial countries of the Western 
world. However, this is the prospect for the far distant rather than the 
immediate future. 

In spite of these reservations, even small improvements in the trade 
relations between East and West would be welcome by all concerned. The 
meetings of the Trade Committee of the Economic Commission for Europe 
which has been dormant for many years may well provide a suitable platform 
on which to test the degree of genuine relaxation that has been achieved 
by recent revisions of Western trade policies. If co-operation were forthcoming 
from the countries of the Soviet orbit, it might well lead to the further 
removal of trade restrictions. A gesture has been made on the part of the 
Western world, both as a matter of self-interest and in recognition of the 
fact that the creation of mutual confidence and good will is a prerequisite 
to any significant increase in East-West trade. Unquestionably, in the last 
resort improvements in economic relations are dependent upon improvements 
in political relations rather than the other way round. 
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NOTE ON EAST-WEST TRADE STATISTICS 


1. The statistical position on East-West trade is far from clear. Several national 
and international agencies have tried to assess the value and volume of trade, 
mainly by countries but also to some extent by groups of commodities. However, 
the findings are not as uniform and consistent as would seem desirable. 

2. With regard to national estimates, the data compiled by the U.S. Department 
of Commerce and summarised in the Fourth Report to Congress on the Mutual 
Defence Assistance Control Act of 1951 (East-West Trade Trends, Washington, 
May 1954), are larger than those given by the United Nations in their « Monthly 
Statistical Bulletins» and by the Economic Commission for Europe in their 
«Quarterly Economic Bulletins». The rather unsatisfactory state of statistical 
recording is due mainly to the absence of published returns for the Soviet Union 
and the other countries of the Soviet orbit. 

3. One of the main uncertainties lies in the treatment of Eastern Germany's 
trade. Althongh it is claimed to be taken into account in the statistical returns of 
the United Nations, on the evidence available this seems improbable. In the 
Direction of International Trade, Eastern Germany's trade is not separated from 
that of Western Germany in many instances and for several years. Thus it is 
difficult to see how it can be included in overall East-West trade accounts as 
given in United Nations publications unless estimates are made of which there 
does not appear to be any evidence. 

4. The uncertainty is not resolved when the records of international agencies 
are examined further. The Statistical Office of the United Nations produces two 
series of world trade statistics (see « Monthly Statistical Bulletin», Volume VII, 
No. 8, August 1953). Whilst both sets have to disregard intra-orbit trade for 
obvious reasons, one of them claims to include the trade between the Soviet orbit 
and China on the one side and the rest of the world on the other. Against this 
the second set of statistics states specifically that it excludes the trade of these 
territories with the rest of the world. One may feel inclined to draw the conclusion 
that the difference represents East-West trade (including the trade in gold and 
re-exports which are specifically mentioned as being included in the first set). 
Yet, as evidenced by United Nations records, East-West trade is considerably 
larger than the difference between the two sets of world trade statistics published 
by the United Nations. 

5. The statistics on East-West trade contained in the publications of the 
Economic Commission for Europe also raise certain problems. These publications 
provide a fairly clear picture of both East-West and intra-orbit trade up to 1950 
(«Economic Bulletin for Europe», Volume 2, No. 2, October 1950, and Volume 3, 
No. 2, October 1951), but lately it has become somewhat blurred. Eastern Germany's 
trade, which was formerly disregarded, is now included in the trade analysis of 
the Economic Commission for Europe, but no adjustments appear to have been 
male for pre-war and for some post-war years. Furthermore in its latest report on 
East-West trade (Volume 6, No. 2, July 1954), the Economie Commission for Europe 
claims to have included the trade statistics of 18 countries of Western Europe, but 
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the statistical records suggest that in fact only 17 countries have heen analysed 
and are included in the overall total. 

6. A comparison of the statistical assessments of the United Nations and the 
Economic Commission for Europe, reveals certain unexplained discrepancies. They 
were of considerable magnitude for the year 1950 for which the United Nations 
estimated East-West trade to amount to some 863 millions of current U.S. $, whilst 
the corresponding figure of the Economic Commission for Europe appeared to be 
U.S. $1,220 million. The discrepancies had been smaller in years before 1950 and 
in recent years they have also shrunk but they have not disappeared altogether. 

7. At times the differences are apparent rather than real. For instance in 
April 1954 the United Nations stated the volume of East-West trade in 1953 to 
have amounted to 38 per cent. of pre-war (« Monthly Statistical Bulletin», Vo- 
lume VIII, No. 4). Three months later the Economic Commission for Europe 
published data which showed the volume of East-West trade to have shrunk in 
1953 to approximately 29 per cent. of pre-war («Economic Bulletin for Europe», 
Volume 6, No. 2). The difference appears to be due mainly to the fact that the 
United Nations included in their summary 14 countries only of Western Europe 
(ignoring inter alia Western Germany and Finland) and excluded Eastern Germany 
from their analysis of 7 Eastern European countries. Against this the Economic 
Commission for Europe analysed the trade relations vf 18 Western European 
countries (including Western Germany and Finland) with 7 Eastern European 
countries (including Eastern Germany but omitting Albania). A uniform treatment 
and coverage of trade statistics would not have given rise to the apparent discrep- 
ancies in the statements on the volume of East-West Trade. 

8. In view of the statistical shortcomings listed, in present circumstances an 
appraisal of East-West and of intra-orbit trade can provide only a rough indication 
of the trade pattern and the order of magnitude of trade transactions between the 
main areas concerned. Certain ambiguities will be eliminated only when full trade 
returns are published by the countries of the Soviet orbit and China. In the 
meantime much could be gained if some uncertainties were resolved which exist at 
present in the treatment of trade statistics by international as well as national 
agencies concerned with this subject. 
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TABLE 1. 
Soviet Orbit and China. East-West Trade. 
(millions of current US $) 
| 1938 | 1948 | 1950 | 1951 | 1952 | 1953 

West-Eust 

Soviet Union na D. a. DE AS e 

Eastern Europe *) n. a. D. A. n. à . à. A A. 

Soviet Orbit *) 918 1,383 946 1,128 1,098 1,005 

China 309 561 410 444 270 281 

Soviet Orbit and China *) 1,227 1,944 1,356 1,542 1,368 1,286 
East-West 

Soviet Union 237 442 219 3559 421 353 

Eastern Europe *) 812 974 644 752 679 654 

Soviet Orbit *) 1,049 1,416 863 1,107 1,100 1,007 

China 228 466 476 473 323 391 

Soviet Orbit and China *) 1,277 1,882 1,339 1,580 1,423 1,398 
Trade Balance 

Soviet Union nas n, 

Eastern Europe *) af Se 

Soviet Orbit *) + 131 + 33 — 83 — bol +2 + 2 

China — 61 — 95 + 66 + 29 +53 +110 

Soviet Orbit and China *) + 50 — 62 — 17 + 8 +55 +112 
Trade Turnover 

Soviet Union n. a. n. a 

Eastern Europe *) n.a. n. a n. a 

Soviet Orbit *) 1,967 2,199 1,809 2,235 2,198 2,012 

China 537 1,027 886 917 593 672 

Soviet Orbit and China *) 2,504 3,826 2,695 3,152 2,191 2,684 


*) Excluding Eastern Germany 


n.a. - not available 


Source: «U.N. Monthly Bulletins of Statistics » 
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Soviet Orbit and China. East-West Trade. 
(millions of current US $) 
ee ARTES A AA TA der 


| 1948 | 1949 | 1950 | 1951 | 1952 | 1953 

West-East 
Soviet Union 533 437 301 386 481 410 
Eastern Europe *) 902 919 792 853 673 660 
Soviet Orbit *) 1,435 1,356 1,093 1,239 1,154 1,070 
China 534 324 452 446 268 280 
Soviet Orbit and China *) 1,969 1,680 1,545 1,685 1,422 1,350 

East-West 
Soviet Union 492 272 252 397 462 380 
Eastern Europe *) 1,026 1,090 940 960 780 765 
Soviet Orbit *) 1,518 1,362 12192 1357 1,242 1,145 
China 487 426 535 522 366 425 


Soviet Orbit and China 2,005 1,788 1,727 1,879 1,608 1,570 


Trade Balance 


Soviet Union — 41 —165 — 49 + 11 — 19 — 30 
Eastern Europe *) +124 +171 -+148 +107 +107 +105 
Soviet Orbit *) + 83 + 6 + 99 +4118 + 88 + 75 
China — 47 +102 + 8 + 76 + 98 +145 


Soviet Orbit and China *) + 36 +108 +182 +4194 +186 +220 


Trade Turnover 


Soviet Union 1,025 709 553 783 943 790 
Eastern Europe *) 1,928 2,009 1,732 1,813 1,453 1,425 
Soviet Orbit *) 2,953 2,718 2,285 2,596 2,396 2,215 
China 1,021 750 987 968 634 705 


Soviet Orbit and China *) 3,974 3,468 3,272 3,564 3,030 2,920 


*) Including Eastern Germany Source: East-West Trade Trends. 
Fourth Report to Congress. 
Washington 1954. 
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TABLE 3. 
Soviet Orbit and China. East-West Trade. 
(trade turnover) 

| 1938 | 1943 1950 | O 1 2 

minimum | maximum 

mill. US $ 

Suviet Union (600) (850) (670) (850) 1,670 2,500 
Eastern Europe *) (1,367) (1,949) (1,139) (1,348) 1,390 1,870 
Soviet Orbit *) 1,967 2,799 1,809 2,198 3,060 4,370 
Eastern Germany 1,021 224 905 1,230 550 750 
Soviet Orbit **) 2,988 3,023 2,714 3,428 3,610 5,120 
China 537 1,027 886 572 830 1,190 


Soviet Orbit and China 3,525 4,050 3,600 4,000 4,440 6,310 


mill. US $ of 1938 


Soviet Union 600 340 270 340 670 1,000 
Eastern Europe *) 1,365 780 455 540 560 750 
Soviet Orbit *) 1,965 1,120 725 880 1,230 1,750 
Eastern Germany 1,020 90 360 500 220 300 
Soviet Orbit **) 2,985 1,210 1,085 1,380 1,450 2,050 
China 540 410 355 230 330 480 


Soviet Orbit and China 3,525 1,620 1,440 1,610 1,780 2,530 


1938 = 100 (Volume) 


Soviet Union 100 57 45 56 112 167 
Eastern Europe *) 100 57 33 39 41 56 
Soviet Orbit *) 100 57 37 44 62 89 
Eastern Germany 100 9 35 49 21 29 
Soviet Orbit **) 100 40 36 46 48 68 
China 100 76 66 41 61 89 
Soviet Orbit and China 100 46 40 45 50 72 
% 
Soviet Union 17.0 21.0 18.6 21.0 37.5 39.5 
Eastern Europe *) 38.8 48.1 31.7 33.4 31.3 29.7 
Soviet Orbit *) 55.8 69.1 50.3 54.4 68.8 69.2 
Eastern Germany 28.7 5.6 25.0 31.3 12.4 ES 
Soviet Orbit **) 84.5 74,7 75.3 85.7 81.2 81.0 
China 15.5 25.3 24.7 14.3 18.8 19.0 
Soviet Orbit and China 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 


*) Excluding Eastern Germany 
**) Including Eastern Germany 


Note: Nestorov’s data at the rate of 6 roubles = 1 US $ 
Volume (in mill. US $ of 1938) at the rate 
of 40%, of current value 


Sources: U. N. Direction of International Trade. 
Nestorov's Statements at Moscow Conference. 
Eastern Germany estimated. 


East-West Trade: Prospects and Limitations 851 
¿ «A a A PA bic 


TABLE 4. 
Soviet Orbit and China. East- West Trade Ue): 
EXPORTS 
Origin Soviet Orbit China Soviet Orbit and China 
Pre-War 1952 Pre-War 1952 Pre-War 1952 
Destination 
United Kingdom (16.8) (19.6) (7.5) (2.3) (15.1) (15.6) 
Sterling Area 18.8 23.8 46.2 68.1 23.7 34.0 
Western Europe 58.2 49.8 15.3 17.4 50.5 42.4 
Middle East 32 7.6 0.4 0.2 PA 5.9 
North America 6.0 4.2 12.2 9.0 ta) 5.3 
Latin America 1.8 153 0.0 0.3 5 rg 
Far East 0.5 0.5 18.8 4.9 3.8 1.5 
Others 11.5 12.8 ol 0.1 10.7 9.8 
Total World 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
IMPORTS 
Destination Soviet Orbit China Soviet Orbit and China 
Pre-War 1952 Pre-War 1952 Pre-War 1952 
Origin 
United Kingdom (16.3) (13.1) (6.5) (5.2) (13.6) (11.6) 
Sterling Area 19.3 DOSI Bond 78.8 23.0 Son 
Western Europe 56.8 50.4 223 12.5 48.1 43.3 
Middle East 3.3 8.4 0.4 3.6 25 7.5 
North America 14.8 0.1 12 0.4 14.1 0.2 
Latin America is) 1.8 079 0.0 2.0 Lo 
Far East 0.6 0.9 30.8 1.9 8.2 Tati 
Others PAT 16.3 0.2 2.8 Dal E 
Total World 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 


Sources: «U.N. Monthly Bulletins of Statistics ». 
National Statistics. 


852 Mercator 


TABLE 5. 
Soviet Orbit and China. East-West Trade (9). 
EXPORTS 
Soviet Union Soviet Orbit Soviet Orbit and China 
Pre-War 1952 Pre-War 1952 Pre-War 1952 
Foodstuffs 23.6 92.4 30.9 42.5 34.7 45.0 
Raw Materials 35.0 16.9 25.7 33.0 25.8 32.5 
Manufactures 35.5 19.1 35.4 19.3 30.8 16.8 
Other Goods Do 1.6 8.0 5.2 8.7 5.7 
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
IMPORTS 
Soviet Union Soviet Orbit Soviet Orbit and China 
Pre-War 1952 Pre-War 1952 Pre-War 1952 
Foodstuffs PED 11.9 11.2 11.3 12.0 9.3 
Raw Materials 37.8 21.5 34.3 40.8 29% 42.7 
Manufactures 37.6 57.0 43.9 43.2 45.1 42.9 
Other Goods 13.1 9.6 10.6 4.7 13.8 5.1 
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 


Sources: «U.N. Monthly Bulletins of Statistics». 
National Statistics. 
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TABLE 6. 
United Kingdom. East-West Trade. 
(millions of current £ sterling) 
West - East East-West 
1948 1952 1953 1948 1952 1953 
Soviet Union 7,079 37,481 12,266 27,126 58,117 39,901 
Eastern Europe 22,700 14,760 14,575 24,927 25,749 33,929 
Soviet Orbit 2009 52,241 26,841 52,053 83,866 73,830 
China 8,717 4,581 6,265 8,201 3,012 10,296 
Soviet Orbit 
and China 38,496 56,822 33,106 60,254 86,878 84,126 
Trade Balance Trade Turnover 
1948 1952 1953 1948 1952 1953 
Soviet Union — 20,047 — 20,636 — 27,635 34,205 95,598 52,167 
Eastern Europe — 2,227 —10,989 — 19,354 47,627 40,509 48,504 
Soviet Orbit — 22,274 31,625 — 46,989 81,832 136,107 100,671 
China + 516 + 1,569 — 4,031 16,918 7,593 16,561 
Soviet Orbit 
and China — 21,758 — 30,056 — 51,020 98,750 143,700 117,232 
West - East East-West 
1948 1952 1953 1948 1952 1953 
Foodstuffs 384 1,089 1,739 36,854 56,877 31,714 
Raw Materials 1,278 2,075 2,073 12,975 19,862 33,966 
Manufactures 26,034 14,163 14,859 10,417 10,106 18,419 
Other Goods 10,800 *) 39,495 *) 14,435 *) 8 33 27 
Total 38,496 56,822 33,106 60,254 86,878 84,126 


*) Including Re-exports 


Source: Trade and Navigation Accounts. 
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TABLE 7. 
Europe. East-West Trade. 
(millions of current US $) 

5 West - East East-West 
1948 1952 1953 1948 1952 1953 
United Kingdom 87 39 43 202 235 207 
Seandinavia 335 323 317 327 432 319 
France, Benelux 136 134 112 214 145 139 
Western Germany 58 50 54 66 56 66 
Austria, Switzerland, Italy 156 161 151 174 194 144 
Six other Countries 101 32 52 245 28 43 
Total Western Europe 873 739 789 1,228 990 918 
Soviet Union 257 255 312 369 383 333 
Eastern Germany n.a. LU 93 D.a. 90 84 
Poland 218 172 155 356 258 235 
Czechoslovakia 290 111 83 363 157 144 
Hungary 75 67 67 86 61 47 
Rumania/Bulgaria 35 57 19 54 41 75 
Total Soviet Orbit 873 739 789 1,228 990 918 
Foodstuffs 85 76 133 307 436 295 
Fuels, Raw Materials 345 279 276 546 390 395 
Manufactures 353 287 276 285 117 142 
Other Goods 90 97 104 90 47 86 
Total 873 739 789 1,228 990 918 


n.a. = not available Source: « E.C.E. Economic Bulletins for Europe». 
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TABLE 8. 
United States. East-West Trade. 
(000 of current US $) 
West - East East - West 
1948 1952 1953 1948 1952 1953 
Soviet Union 27,879 20 19 86,825 16,818 10,791 
Eastern Europe 95,362 1,076 1,757 26,313 22,768 25,534 
Soviet Orbit 123,241 1,096 1,776 113,138 39,586 36,325 
China 273,398 0 0 120,343 21,125 9,272 
Soviet Orbit 
and China 396,639 1,096 1,776 233,481 67,311 45,597 
Trade Balance Trade Turnover 
1948 1952 1953 1948 1952 1953 


Soviet Union + 58,946 -+16,798 — 10,772 114,704 16,838 10,810 
Eastern Europe — 69,049 +21,692 + 23,777 121,675 23,844 27,291 


Soviet Orbit — 10,103 +38,490 + 34,549 236,379 40,682 38,101 

China — 153,055 -+ 27,725 + 9,272 393,741 27,125 9,272 
Soviet Orbit 

and China —163,158 -+ 66,215 + 43,821 630,120 68,407 47,373 

West - East East -West 

1948 1952 1953 1948 1952 1953 

Foodstuffs 46,376 0 0 3,029 8,370 10,986 

Raw Materials 124,149 746 1,583 157,851 42,626 22,282 

Manufactures 183,786 239 65 49,079 9,015 6,225 

Other Goods 43,328 alati 128 231922 7,300 6,104 

Total 396,639 1,096 1,776 233,481 67,311 45,597 


Source: Business INFORMATION SERVICE, International Trade Statistics. 
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TABLE 9. 
Europe. East-West Trade in Foodstuffs. 
Pre-War 1948 1949 1950 1951 1952 
Gross Imports (000 metric tons) 
Soviet Union 
Bread Grains 1,050 563 389 228 347 686 
Fodder Grains 778 830 285 761 1,016 775 
Total Grains 1,828 1,393 674 989 1,363 1,461 
Eastern Europe 
Bread Grains 2,054 87 768 545 209 191 
Fodder Grains 1,303 215 460 186 151 252 
Total Grains 3,357 302 1,228 731 360 443 
Soviet Orbit 
Bread Grains 3,104 650 1,197 773 556 877 
Fodder Grains 2,081 1,045 745 947 1,167 1,027 
Total Grains 5,185 1,695 1,902 1,720 1,723 1,904 
Net Imports 
Soviet Orbit 
Sugar (raw) 715 _ 155 185 190 275 
Meat (carcass) 200 20 40 110 60 72 
Fats (pure) 20 — — 30 — — 
Net Imports %, of imports from all destinations 
Soviet Orbit 
Bread Grains 26 4 8 6 3 6 
Fodder Grains 20 16 12 16 ve 20 
Total Grains 22 8 10 9 8 12 
Sugar 26 — 6 8 9 12 
Meat 12 2 3 12 6 8 
Fats 1 = = 1 = Le 


Source: US DEPARTMENT OF AGRICULTURE, « Foreign Agriculture». 
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Tage 10. 
Soviet Orbit and China. Intra-Orbit Trade. 
(% of trade turnover) 
1937 1948 1949 1950 1951 1952 
According to 
Soviet Sources : 
Soviet Union 4 55 67 83 83 80 
Eastern Germany 11 41 51 63 79 78 
Czechoslovakia 11 32 46 55 61 71 
Poland 7 34 43 59 58 67 
Hungary 13 34 46 61 67 71 
Rumania 18 71 82 83 80 85 
Bulgaria 12 78 82 89 92 89 
Albania 5 38 100 100 100 100 
China 1 n.a. n.2. 26 61 72 
Soviet Orbit 
and China *) 12 n.a. n.a. n.a. n.a. 73 
1938 1948 1949 1950 1951 1952 
According to 
BICE: 
Soviet Union 3 43 61 66 n.a. n.a. 
Eastern Germany n.a. D.a; n.a. n.a. n.9. n.a. 
Czechoslovakia 14 31 43 52 n.a. n.a. 
Poland úl 40 34 54 D.2. D.A. 
Hungary 13 37 47 60 n.a. n.a. 
Rumania 18 66 82 86 n.8. n.a. 
Bulgaria 14 79 84 85 n.2. n.a. 
Albania n.a. n.a. n.a. D.a, n.a. n.a. 
China D.2, n.a. n.a, n.a. n.a. n.a. 
Soviet Orbit 
and China **) 10 40 53 62 n.a. n.a. 


n.a. = not available 
*) Including Trade with Eastern Germany and China 
**) Excluding Trade with Eastern Germany and China 


Sources: OFFICIAL SOVIET STATEMENTS, 
« E. C. E. Economie Bulletins for Europe». 
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TABLE 11. 
Soviet Orbit and China. Pre-War Foreign Trade (%). 


Export Import Turnover 
East-West Intra-Orbit| West-East Intra-Orbit| East-West Intra-Orbit 
West-East 

Soviet Union 95.6 4.4 93.7 6.3 94.6 5.4 
Eastern Europe 88.8 112 86.9 13.1 87.9 12:1 
Soviet Orbit 90.4 9.6 88.7 1518) 89.5 10.5 
China 99.7 0.3 99:3 07 99.5 0.5 

Soviet Orbit tile 
and China 92.5 125 92.0 8.0 92:3 4-4 

Soviet Union | Soviet Orbit Soviet Orbit 
and China 
East-West Intra-Orbit | East- West Intra-Orbit|East-West Intra-Orbit 
Exports 
Foodstuffs 23.6 ORG 30.9 18.0 34.7 18.3 
Raw Materials 35.0 25.2 25.7 35.6 25.8 35 4 
Manufactures 30:0 52.8 35.4 44.1 30.8 43.9 
Other Goods a9 6.3 8.0 293 8.7 24 
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 
Imports 

Foodstuffs 11.5 15.9 sb by; 14.4 12.0 14.0 
Raw Maierials 37.8 47.8 34.3 47.8 29.1 46.7 
Manufactures 37.6 32.8 43.9 33.5 45.1 34.2 
Other Goods 13.1 3 10.6 4.3 13.8 SL 
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 


Source: U. N. Direction of International Trade. 
National Statistics. 
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TABLE 12. 
Soviet Orbit and China. Foreign Trade. 
(trade turnover) 
1938 1948 1950 1952 1953 — 1955 
mill. US $ minimum maximum 
Soviet lai accordg. to Nesterov 
Intra-Orbit 20 N19 1,449 1,680 (3,130) (4,600) 
East -West (600) (850) (670) (850) 1,670 2,500 
Total 620 1,569 2,119 2,530 (4,800) 7,100 
Soviet Orbit *) 
Intra-Orbit 240 1,962 3,962 (5,000) (6,140) (8,730) 
East-West 1,966 2,799 1,808 2,198 3,060 4,370 
Total 2,206 4,761 5.770 7,198 (9,200) (13,100) 
Soviet Orbit 
and China 
Intra-Orbit 309 1,962 4,273 (6,470) (7,810) (11,140) 
East-West 2,505 3,826 2,695 2,770 3,890 5,560 
Total 2,814 5,788 6,968 9,240 (11,700) (16,700) 
mill. US $ of 1938 
Soviet Union 
Intra-Orbit 20 290 580 670 (1,230) (1,850) 
East-West (600) 340 270 340 670 1,000 
Total 620 630 850 1,010 (1,900) (2,850) 
Soviet Orbit ; 
Intra-Orbit 240 785 1,585 2,000 (2,470) (3,500) 
East-West 1,965 1,120 725 880 1,230 1,750 
Total 2,205 1,905 2,310 2,880 (3,700) (5,250) 
Soviet Orbit 
and China 
Intra-Orbit 310 785 1,710 2,590 (3,140) (4,470) 
East-West 2,505 1,530 1,080 1,110 1,560 2,230 
Total 2,815 2,315 2,790 3,700 (4,700) (6,700) 


*) Excluding Eastern Germany 


Note: Nestorov's data at the rate of 6 roubles = 1 US $ 
Volume (in mill. US $ of 1938) 


at the rate of 40 Y, of current value 


Sources: U. N. Direction of International Trade. 
Nesterov's Statements at Moscow Conference. 


BOLLETTINO BIBLIOGRAFICO ep EMEROGRAFICO 


DI 


ECONOMIA INTERNAZIONALE 


RECENSIONI 


AUTORI VARI, La programmazione lineare nell’ industria, (Torino: Unione Indu- 
striali di Torino, 1954, pp. XII + 227, L. 5.000). 


I lavori raccolti in questo volume sono frutto della intelligente collaborazione 
di giovani studiosi, guidati dal prof. Bordin. Il compito ad essi commesso non era 
semplice e si deve ammettere che è stato svolto lodevolmente, con ricchezza di ri- 
ferimenti bibliografici, con spirito pratico e con desiderio euristico. Si trattava di 
fornire al pubblico italiano, di economisti e di tecnici, una informazione precisa 
ed esauriente della programmazione lineare, facendo riferimenti ai non molto ab- 
bondanti scritti finora apparsi e alle poche applicazioni fatte specialmente negli 
Stati Uniti. 

Non è il caso di discutere qui il fondamento economico della programmazione 
lineare, nè le molte limitazioni che essa comporta, come generalizzazione del mo- 
dello delle interdipendenze strutturali. Chè trattasi, infatti, di un procedimento 
volto a risolvere problemi di massimo-minimo vincolato nell’ambito tecnico più 
che nella sfera economica, e la cui importanza non può essere trascurata da chi si 
accinga a indagini dei rapporti di interdipendenza fra variabili numerose, supposta 
una struttura lineare delle funzioni. 

Apre il volume una «presentazione» del prof. Bordin. Segue un saggio di ca- 
rattere introduttivo di A. Bargoni su «l’econometrica e l'industria» che, in certo 
senso, spiega il motivo della pubblicazione. 

Ai dottori Ricossa (A.), Giardina (B.) e Bargoni sono dovute le esposizioni dello 
schema. Il Ricossa studia «calcolo ed applicazioni pratiche della programmazione 
lineare ». Egli, come il Giardina, fa riferimento in modo prevalente alle esposizioni 
del Wood e del Dantzig che, come noto, sono gli studiosi che più hanno contribuito 
all'elaborazione dello schema. La esposizione del metodo del simplesso — escogitato 
dal Dantzig — è ben fatta. Il problema di Hitchcock (forse sarebbe meglio dire di 
Hitcheock-Koopmans) è stato esposto facendo ricorso ad una agevole esemplifica- 
zione. D'interesse pratico sono le varie applicazioni industriali. 

Il Giardina affronta il grosso problema della «programmazione lineare della 
produzione nell’impresa ». Le ricerche sulla variabilità dei costi marginali, sulle 
combinazioni efficienti, sul programma ottimo, sono state fatte utilizzando la mi- 
gliore bibliografia e adoperando, con sicurezza, semplici esposizioni grafiche e 
matematiche. | 

Il terzo studio: «Un esempio di programmazione lineare nell'industria» é do- 
vuto all opera di Bargoni, Giardina e Ricossa. Esso riguarda l'industria chimica, 
ma potrebbe essere agevolmente utilizzato per la soluzione dei problemi della pro- 
grammazione anche in altri settori industriali. 

Segue una chiara nota matematica dovuta al prof. Longo sn alenne « conside- 
razioni intuitive sul problema matematico della programmazione lineare». 

Chiude il volume una ricca bibliografia sulla programmazione lineare. 

Senza dubbio questa raccolta dà una dimostrazione esplicita del modo in cui 
i moderni indirizzi possono contribuire alla soluzione di molti problemi tecnico- 
economici aziendali. Eppertanto è auspicabile che dai pratici e dagli econometrici 
italiani, sia accolta con simpatia e letta con interesse. 
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Forsrmann A., Geld und Kredit (Güttingen: Vandenhoek und Ruprecht, 1952, 
Bd. 3/I e 3/II del « Grundriss der Sozialwissenschaft », Vol. I, pp. 300, vol. Ur, 
pp. 521, brosch. rispettivamente DM 21, 80 e DM 31). 


Il Forstmann ha compilato, con questo Suo voluminoso lavoro, più ancora che 
la trattazione più esauriente, la stessa «summa» enciclopedica del complesso di 
problemi connessi con il denaro ed il credito. L'impostazione metodologica del Suo 
esame si ispira all'adesione ai più recenti risultati della ricerca scientifica, la 
quale, com'è noto, anche allo scopo di possibilitare una più precisa conoscenza 
dell’inflnsso che credito e denaro esercitano sul corso dell'economia, fa consistere il 
compito ultimo posto alla teoria monetaria nell'inserimento di questa nella teoria 
economica generale. L'ostacolo maggiore a questo fine è stato, tuttavia, sempre 
rappresentato dalla cosiddetta «teoria quantitativa», e specialmente dalla posizione 
centrale che ad essa viene abitualmente assegnata nell’ambito della teoria mone- 
taria. V'è, nel Forstmann, la nitida consapevolezza dell'inidoneitá di tale teoria, uni- 
camente orientata sulle quantità sintomatiche del puro « meccanismo dei pagamenti», 
a creare, con il suo «livello generale dei prezzi», il presupposto all'innesto della 
teoria monetaria sulla teoria economica generale e particolarmente sulle teorie dei 
prezzi relativi e dell’interesse del capitale. Epperò tutta la struttura piramidale 
del Suo lavoro, dalla base al vertice, così nella sua organica interezza che nel gioco 
delle singole articolazioni è informata al convincimento della esclusiva validità, ai 
fini del conseguimento dell’obbiettivo finale della teoria monetaria, di una Hinkom- 
menstheorie des Geldwertes, di una teoria, cioè, del valore del denaro basata sul 
reddito, orientata giustamente e veramente comprensiva di tutti i valori causali. 

In questa informativa cornice metodologica lo sviluppo espositivo non si discosta 
sostanzialmente dal modello abituale in trattazioni consimili. Si parte da un capi- 
tolo introduttivo, in cui debitamente si analizzano le Grundlagen del problema in 
esame: nel caso specifico si definiscono, anzitutto, i due problemi-oggetto, quello 
del denaro e quello del credito, e in secondo luogo si reperiscono i rapporti che li 
collegano e si individuano le differenze che li distinguono (cap. I). Si procede 
all'esame di ciò che forma il presupposto alla conoscenza del valore della moneta, 
ossia alla precisazione del valore del denaro come fenomeno economico, alla descri- 
zione delle forme in cui si presenta e dei surrogati che lo sostituiscono (cap. 11). 
Quest’esame si completa, quindi, con l’esposizione dei principi della teoria del cre- 
dito, la cui importanza nell'ambito del problema del denaro é tanto maggiore, in 
quanto in un’economia di mercato le transazioni creditizie si compiono sempre in 
forma monetaria e per cid stesso sono determinanti dell’ influsso del denaro sul 
corso dell’economia (cap. III). Su queste premesse ad un'estensione dell'esame 
all investigazione delle correlazioni tra i fatti mercantili e quelli monetari si ag- 
gancia l’analisi dei presupposti alla conoscenza di questi stessi rapporti : e cioè 
delle condizioni dell’ equilibrio e degli effetti di un suo eventuale turbamento. Sede 
di particolare sviluppo della trattazione di questo problema è la parte dedicata 
all’investigazione dei circuiti economici e dei loro turbamenti da influssi monetari 
(cap. IV). Si passa a chiarire l’importanza degli influssi esercitati sulla natura 
dell'ordinamento pratico del sistema monetario-creditizio dalla differenza delle varie 
forme economiche (cap. V). Quindi si affronta il problema di questo ordinamento e 
particolarmente si esaminano, in questa sede, i punti di vista di cui devesi tener 
conto ai fini del medesimo, nonchè i presupposti che debbono essere soddisfatti 
affinchè i processi creditizi di una determinata economia si armonizzino con il 
sistema monetario in essa vigente (cap. VI). 

Lo sviluppo progressivo dal semplice ed elementare alle connessioni via via 
più complesse, che caratterizza quest'esposizione — il cui disegno, speriamo, la 
troppo schematica delineazione permessaci non sommerge tuttavia interamente - 
riflette la coscienziosa, mai distratta, aderenza del Suo autore al proposito esplicito 
di giovare anzitutto agli studenti in economia. E appunto le frequentissime ripeti- 
zioni, 1 rigiri e i ritorni che nella trattazione si riscontrano, costituiscono la miglior 
conferma di questo particolare impegno e conferiscono la sua nota saliente ad uno 
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stile che, più che a un imperativo estetico obbedisce a una sollecitudine didattica, 
rivolta a risolvere in uno stracotto di facile assimilazione il tessuto spesso coriaceo 
della materia analizzata. Ma l'ampiezza di sviluppo accordata all'esame di problemi 
particolarmente attuali di politica monetario-creditizia: l'originalità d'una loro 
trattazione prevalentemente correlativa, che possibilita penetrazioni insolite ed apre 
la prospettiva di valorizzazioni pratiche, assicurano un notevole allargamento della 
sfera di validità di questo lavoro: riteniamo che per lungo tempo studio, ricerca, 
prassi e politica economica troveranno in esso una fonte generosa e sicura di per- 
fezionamento, di stimolo e di consiglio. 


M. I. ALVIGINI 


KeirstEAD B.S., An Essay in the Theory of Profits and Income Distribution 
(Oxford: Basil Blackwell, 1953, pp. 110, sh. 10.6). 


Non è senza una certa perplessità che si accoglie ogni nuovo lavoro, che, sia 
pur indirettamente, abbia attinenza alla teoria del profitto. Tale stato d'animo è 
d'altronde giustificato perchè la teoria del profitto ha forse più d’ogni altra sof- 
ferto delle discordanze di definizioni, di classificazioni, di ipotesi. Ed ogni nuovo 
apporto rischia facilmente di disperdere ancor più il bandolo della già intricata 
matassa. 

Anche nella recente opera del Keirstead le dibattute questioni della natura, 
dell’origine e degli effetti del profitto non trovano la loro esauriente e definitiva 
sistemazione. Quello del Keirstead costituisce però un tentativo assai pregevole di 
unificazione delle principali teorie formulate in merito. Il Knight ha messo in re- 
lazione il profitto con l'incertezza, lo Schumpeter con le innovazioni, il Chamberlin 
e la Robinson hanno dimostrato che il profitto può esistere in una economia sta- 
zionaria se la concorrenza è imperfetta, il Keynes ha fatto riferimento a movi- 
menti del livello generale dei prezzi, il Kalecki ha attribuito il profitto al grado 
di monopolio. Il Keirstead sembra aver trovato nella teoria delle aspettative 
l’anello di congiunzione e di coordinamento delle diverse concezioni. Queste, già 
più o meno sostanzialmente contrastanti, trovano così ragione di coesistenza nello 
schema che esse stesse concorrono armonicamente a formare. 

Il modello che l'A. impiega è molto semplice e corrisponde d'altra parte a 
quello che egli aveva già tracciato, nelle linee essenziali, nell'articolo Profitti, 
Aspettative e Impresa apparso su questa Rivista nel 1951 (1). 

Si distinguono tre tipi di profitti alla cui realizzazione sono volte le decisioni 
dell'imprenditore: profitti di congiuntura (windfall profits), profitti di innovazione 
(innovator’s profits) e profitti di monopolio (monopolist's profits). Le decisioni sono 
prese dall'imprenditore in base alle proprie aspettative, definite, in aderenza allo 
Shackle, come « beliefs held at the present moment about the probable magnitudes 
of economie quantities or variables at some future moment of time». Si hanno 
aspettative generali o particolari secondo che riguardino quantità generali per 
l'economia nel complesso -o valori di variabili particolari per l'impresa. Alle aspet- 
tative generali, normalmente caratterizzate da certezza soggettiva (?), 1’ Autore at- 
tribuisce un orizzonte temporale di circa 12 mesi. Il tipo di profitto verso cui sono 
dirette le decisioni su esse basate è il profitto di congiuntura. Le aspettative par- 
ticolari hanno invece un orizzonte temporale di 8-12 anni e presentano caratteri- 
stiche diverse a seconda della forma di mercato in cui opera l'impresa. Nel caso 
di concorrenza esse hanno per oggetto profitti di innovazione e sono generalmente 


(1) B.S. KeirstRAD, Profitti, Aspettative e Impresa in « Economia Internazio- 
nale», vol. IV, N. 4, novembre 1951. | | 

(2) E' opportuno rilevare come |’ Autore ricorra, e in misura anche maggiore di 
quanto da noi riportato in questa breve sintesi, ad espressioni moderatrici della 
validità delle tendenze enunciate. 
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caratterizzate da incertezza soggettiva. Mentre quelle che determinano le decisioni 
volte alla realizzazione di profitti di monopolio costituiscono frequentemente casi 
di certezza soggettiva. 

Questo in rapida sintesi lo schema elaborato dal Keirstead. Di esso lo Shackle 
ha dato una rappresentazione grafica di rara chiarezza sull’ «Economic Journal» (>). 
Inserita in una eventuale successiva edizione del volume essa costituirebbe indub- 
biamente un elemento di sicura efficacia per una immediata visione unitaria del 
modello. 

Sono dunque le aspettative che determinano le decisioni dell'imprenditore, e 
queste trovano la loro concreta espressione nel livello dell'attività, nei tassi di 
investimento e di produzione, e, in ultima analisi, nel progresso della economia 
capitalista privata. Ne arguisce, il Keirstead, che le aspettative possono essere 
«properly regarded as the governors of the dynamic economy ». 

Ma la teoria del profitto non ha, qui, solo fine a se stessa. Di essa 1' Autore si 
avvale per trarre alcune interessanti conclusioni a riguardo dei mutamenti che 
intervengono nel tempo nella distribuzione del reddito nazionale: le forze dina- 
miche sociali ed economiche causerebbero uno spostamento relativo che opera a 
favore dei gruppi imprenditoriale e del lavoro più qualificato ed a scapito della 
quota spettante al capitale. E la tesi trova piena rispondenza nella realtá delle 
cifre per il Regno Unito negli anni 1938 e 1950. L'indagine procede poi ancor 
oltre e si conclude con l'esame degli effetti dell’azione politica volta ad una redi- 
stribuzione del reddito nazionale. 

La preoccupazione di un continuo collegamento fra teoria ed azione caratterizza 
però tutto il testo. Ciò concorre a spiegare i concordi favorevoli giudizi formulati 
sulla fecondità della trattazione del Keirstead: ed invero, discutibile o meno, e 
nella concezione generale e nelle affermazioni di dettaglio, essa offre molteplici 
spunti per ulteriori particolari più approfondite indagini teoriche e pratiche. 


VITTORIO SIROTTI 


NETHERLANDS Economic INSTITUTE, Input-Output Relations (Proceedings of a 
Conference on Inter-industrial Relations held at Driebergen, Holland) (Leiden: 
H. E. Stenfert Kroese N. V., 1953, pp. VIII + 234). 


Il volume raccoglie gli atti della conferenza sulla tecnica «input-output», te- 
nuta, nel settembre 1950, a Driebergen. I lavori sono raggruppati in due parti: 
nella prima sono compresi quelli aventi, in certo senso, carattere teorico; nella se- 
conda quelli riguardanti le applicazioni avute dallo schema in alcuni paesi. 

Occorre dir subito che vi è un discreto equilibrio fra i vari studi: tutti sono 
interessanti e sono molto utili a chiarire il processo di sviluppo di questa nuova 
«tecnica» di indagine. 

Il lavoro del Leontief, che apre il volume, su «the input-output approach in 
economie analysis», in parte riespone, con opportuna sintesi, le idee già espresse 
in The Structure of American Economy 1919-1939, 2nd Ed., 1951 e in parte 
costituisce una anticipazione di quello che è l'ulteriore perfezionamento della tec- 
nica presentato iu Studies in the Structure of the American Economy (1953). Lo 
scritto del Leontief è di notevole chiarezza e le due brevi appendici matematiche 
costituiscono un utile complemento alla esposizione. 

Il Duane Evans presenta una ricerca su «indexes of labor productivity as par- 
tial measure of technological change», sui cui risultati non sempre si può esser 
d’ accordo, data la difficoltà di misurare, in concreto, gli effetti dei mutamenti 
tecnologici. 


(') G.L. S. SHACKLE, Professor Keirstead's Theory of Profit in «Economic 
Journal», marzo 1954, p. 119. 
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Il Goodwin, nel lavoro «static and dynamic linear general equilibrium models», 
pone | accento sulla difficoltà di considerare separatamente i problemi di statica e 
di dinamica e, dopo una elementare formulazione di un modello statico, considera 
le possibilità di adottare varie qualificazioni dinamiche derivate dalla teoria wal- 
rasiana. Egli fa ampio ricorso al calcolo matriciale: si può anzi osservare che la 
esposizione matematica è talora pesante (ad un testo «matematico» di diciotto 
pagine si aggiunge una «appendice» anch'essa matematica di ben sedici pagine !) 
e non sempre contribuisce a chiarire l'aspetto economico del tema. 

L'esposizione del Koopmans, « maximization and substitution in linear models 
of production », riassume in modo commendevole alcune delle proprietà dei modelli 
<input-output» generalizzati. 
| Nella seconda parte sono riportati gli studi riflettenti le applicazioni dello 
input-output in Norvegia (0. Aukrust), nel Regno Unito (T. Barna), in Olanda 
(F. Loeb), negli Stati Uniti (E. Glaser). Carattere generale hanno i lavori del Sandee 
e Schouten (A combination of a macro-economic model and a detailed input-output 
analysis and national accounting): quest’ultimo studio pone in evidenza le possi- 
bilità di connessione fra le tecniche della contabilità nazionale e delle interdipen- 
denze strutturali e può essere utilmente esaminato anche in relazione alla nuova 
— 0 in parte nuova — elaborazione micro-macro-economica dovuta al Frisch. 

Interessanti sono quasi tutti gli interventi nelle «discussioni» sui lavori pre- 
sentati; discussioni a cui hanno partecipato Timbergen, Stuvel, Schneider, Morgen- 
stern, Divisia, Frisch, Geary. 

Benchè siano usciti con un ritardo di quasi tre anni rispetto all’epoca in cui 
sono stati preparati, questi «studi» sono ancora di grande attualità. V'é da augu- 
rarsi che la seconda conferenza sul tema delle «interdipendenze strutturali», te- 
nuta a Varenna nello scorso mese di luglio — e di cui si é già parlato in questa 
Rivista, vedi vol. VII, n. 3, agosto 1954, pag. 573-605 — possa esser seguita in un 
più breve periodo di tempo dagli «atti» che, senza dubbio, come quelli qui recen- 
siti, servono a illuminare il non sempre agevole sviluppo della tecnica «input- 
output». 

d. a. 


RANADIVE B. T., India’s Five-Year Plan. What It Offers (Bombay: Current Book 
House, 1953, pp. XII + 259, sh. 12. 6). 


Fin dalla sua formulazione provvisoria da parte della Planning Commission 
non sono mancate al primo piano quinquennale per l'India approvazioni e critiche 
più o meno obbiettive, più o meno propagandistiche. Lungi dall’esaurirsi, la polemica 
ha anzi tratto nuovo vigore e nuovi spunti dagli eventi via via maturati nella 
situazione economica del paese e dallo sviluppo delle prime fasi di attuazione 
del piano stesso. 

Prettamente polemico è anche il volume del Ranadive apparso a distanza di 
circa tre anni dall'inizio del piano ed a questo nettamente sfavorevole. Risulta però 
quanto mai arduo esprimere un giudizio sicuro della critica serrata che l'Autore 
conduce al piano nel suo complesso e nei suoi dettagli. Troppo spesso, infatti, la 
trattazione si avvale di argomentazioni tradizionalmente caratteristiche della lette- 
ratura propagandistica. E ne scapitano, purtroppo, anche quei passi che mettono 
effettivamente in evidenza veri difetti e manchevolezze del piano. Ma, d'altronde, 
è per lo meno ingenuo ritenere che il primo tentativo di pianificazione indiano 
potesse essere esente da difetti e manchevolezze anche gravi! 

Il piano prevede una spesa pubblica complessiva di oltre 20 miliardi di rupie 
in conseguenza della quale il reddito nazionale del paese dovrebbe anmentare da 
90 miliardi di rupie nel 1950-51 a 100 miliardi di rupie nel 1955-56. In effetti, 
però, — rileva l’Autore — a tale ammontare del reddito totale, corrisponderà, in 
termini reali, un reddito personale inferiore a quello del 1931-32. E il piano si 
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ridurrebbe in definitiva ad «uno schema di spese governative diretto a ripristinare 
il miserabile tenore di vita prebellico della popolazione indiana ». 

Messo così a fnoco il piano nelle sue linee generali, l'Autore procede ad un 
diffuso esame della struttura dei singoli programmi: dai fondamentali settori del- 
l'agricoltura e dell’ irrigazione, dell’ industria, dell'energia e dell'edilizia ai connessi 
problemi del finanziamento, dell'occupazione, della bilancia dei pagamenti e degli 
aiuti dall’estero. 

L'indagine, convenientemente documentata con citazioni da scritti o discorsi di 
uomini politici ed economisti, da docamenti ufficiali e dal piano stesso, trova il suo 
naturale e prevedibile compimento nel capitolo conclusivo in cui l'Autore chiarisce 
la ragione prima e vera del proprio dissenso. Sono gli stessi principi informatori 
che hanno presieduto alla formulazione del piano che l'Autore fondamentalmente 
contesta: mancherebbero cioè al piano stesso i necessari presupposti istituzionali e 
strutturali, concretizzati in un netto predominio del settore statale su quello privato. 

L'India ha non solo vaste possibilità, ma pressante necessità di una proficua 
pianificazione su vasta scala. Ogni prospettiva di successo è però condizionata 


— secondo il Ranadive — alla preventiva instaurazione di un nuovo ordinamento 
politico «volto ad eliminare tutti i vecchi ostacoli al progresso economico ». 
VAS: 


Rosrow W. W., The Process of Economic Growth (New York: Norton Co., 1952, 
pp. X + 285, $ 4,50). 

Haavecmo T., A Study in the Theory of Economic Evolution (Amsterdam: North- 
Holland Publishing Co., 1954, pp. VIII + 114, fl. 7,50). 

NurKsE R., Problems of Capital Formation in Underdeveloped Countries (Oxford : 
B. Blackwell, 1953, p. 163, 15 s.). 

FRANKEL H., The Economic Impact on Under-developed Societies (Oxford : B. Black- 
well, 1953, pp. VIII + 179, 15s.). 


Lo sviluppo economico costituisce, attualmente, uno degli argomenti che pit 
attraggono economisti, sociologi e politici. Fra le molte pubblicazioni di recente 
apparse in questo campo meritano particolare segnalazione quelle che qui si re- 
censiscono. Esse si pud dire che si integrino l’un l'altra e che, unite, servano a 
ben chiarire i problemi dello sviluppo. 

La pubblicazione del Rostow ha un substrato storico ed economico: ed é sti- 
molante per un ricercatore che non voglia fermarsi ad aecogliere solo i segni este- 
riori e più evidenti di un «processo di sviluppo ». Il Rostow opina che per l'esame 
di periodo lungo dello sviluppo economico occorre far riferimento ad una miriade 
di variabili, da raggruppare opportunamente ai fini dell'analisi. Egli afferma, in 
particolare, che il livello della produzione dipende dalla consistenza di mano 
d'opera dispouibile, dal capitale accumulato e dalle conoscenze tecniche. Queste 
tre grandezze dipendono, a loro volta, dalla variazione della produttivitá tecnica e 
da tre propensioni fondamentali: la propensione a ricercare il progresso materiale, 
la propensione a consumare, la propensione «ad aver bambini». La prima propen- 
sione viene espressa con due indici concernenti, rispettivamente, la parte delle risorse 
nazionali destinate alla ricerca scientifica e tecnica, e la parte del reddito nazionale 
destinata agli investimenti. Aspetti particolari di questa propensione sono la pro- 
pensione a sviluppare la scienza, la propensione ad applicare la scienza per fini 
economici e la propensione ad accettare innovazioni. In complesso, sono quindi sei 
le propensioni che egli adopera. Per il Rostow, il volume delle risorse nazionali 
destinate ad investimenti è funzione sia dell'offerta di capitali che del livello dei 
profitti previsti: entrambi questi elementi dipendono dalle tre propensioni fonda- 
mentali. Senza dubbio, il modello del Rostow è un tentativo per legare lo sviluppo 
economico a profonde cause sociali, ma non permette valutazioni molto approfondite sul 
piano esclusivamente economico. Questa limitazione si rivela specialmente nei capi- 
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toli 5 e 6 della prima parte e in tutta la seconda parte (« Applications »). Dal punto 
di vista espositivo interessante, di certo, è la trattazione dei «terms of trade» 
(cap.8: «The terms of trade in theory» e cap.9: «The terms of trade in practice»). 
Nou complete nè abbondanti ci sembrano le statistiche riportate in appendice. 

Lo studio dell’ Haavelmo è da porsi, per il rigore della esposizione e per l'acu- 
tezza dell’analisi, fra le migliori opere recenti sul tema dello sviluppo economico. 
Prendendo le mosse da modelli semplificati, egli arriva ad un modello dinamico 
«generale» che cerca di considerare tutti i più importanti fattori dello sviluppo 
Nell’esame dei vari gradi di sviluppo, egli utilizza le funzioni della produzione, 
dell’accumulazione e «dello sviluppo della popolazione e quattro categorie di para- 
metri strutturali. Considerando le dissomiglianze economiche fra i vari paesi, egli 
afferma che possono essere causate da differenze nei parametri strutturali, da diffe- 
renze nelle condizioni iniziali e da differenze di entrambi i tipi. L' Haavelmo pre- 
cisa che se è vero che la differenza fra il saggio dello sviluppo della popolazione 
e la disponibilità per capita di beni economici è un elemento essenziale nella de- 
terminazione dei diversi gradi di sviluppo economico, è vero anche che questo 
dipende da altri elementi che non è sempre agevole mettere in evidenza e che sono 
strettamente pertinenti ai vari paesi e tempi considerati. Nell'ambito di questo 
schema |’ Haavelmo espone varie teorie riguardanti le relazioni interregionali (parte V) 
e consiglia una struttura teoretica flessibile per lo studio dei problemi dello svi- 
luppo. L modelli usati dall’Haavelmo sono essenzialmente teorici e richiedono, per 
essere ben compresi, nozioni di econometria. Da un punto di vista generale essi sono 
idonei ad agevolare l'impostazione globale dei problemi politico-economici dello 
sviluppo. E questo è, senza dubbio, uno dei meriti non minori dell’interessantissimo 
lavoro dell’ Haavelmo. 

I volumi del Nurkse e del Frankel esaminano i problemi specifici dello sviluppo 
delle aree cosiddette arretrate. Il Nurkse affronta la grossa questione degli investi- 
menti, dati i molto bassi incentivi esistenti, di regola, nelle aree arretrate e date 
anche le alte propensioni al consumo che in tali aree rendono difficile il risparmio. 
Egli considera le misure di politica economica interna necessarie per ottenere le 
migliori utilizzazioni degli aiuti esteri e pone in rilevo la limitata efficacia della 
politica commerciale sia per stimolare gli investimenti e sia per agevolare le impor- 
tazioni di beni capitali. Interessante è l’analisi del ruolo che può essere assunto 
dalla finanza pubblica per indurre alla accumulazione del capitale (cap. VI). 

Il Frankel raccoglie nove saggi sullo sviluppo dei paesi in cui è ancora vigente, 
o quasi, il regime coloniale. I cinque saggi che costituiscono la prima parte del 
lavoro sono dedicati all'esame della colonizzazione come aspetto dello sviluppo 
economico, agli effetti delle mutazioni tecniche nel campo produttivo ed ai concetti 
di reddito e benessere nelle aree arretrate. La seconda parte non è altro che una 
applicazione dei risultati della precedente analisi ai paesi africani e, in particolare, 
al Sud Africa. I vari scritti, che pur adducono spesso a stimolanti considerazioni, 
non sempre soddisfano le esigenze di una trattazione approfondita. 


O. D. 
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Institut National de la Statistique et des Etudes Economiques: 


Nomenclature des métiers et des activités individuelles - Index alphabetique 
(Paris: I.N.S.E.E., 1954, pp. 145). 


Nomenclature des métiers et des activités individuelle - Index analitique (Pa- 
ris: I.N.S.E.E., 1954, pp. 285). 


Instituto Nacional de Estadística, Comércio Externo - Vol. II - Comercio por 
países e mercadorias - 1953 (Lisboa: I.N.E., s.a., pp. 815, Esc. 90 $00). 


International Bank for Reconstruction and Development, Ninth Annual Report 
1953-1954 (Washington: International Bank for Reconstruction and Develop- 
ment, 1954, pp. 71). 


Il rapporto esamina le operazioni compiute nel 1953-1954 dalla I.B.R.D., i 
progetti in preparazione e in esecuzione, i problemi relativi alle risorse finan- 
ziarie e all’organizzazione dell'Istituzione. 


International Monetary Fund, Annual Report 1954 (Washington: I.M.F., 1954, 
pp. 200). 


Il rapporto contiene la relazione dell’attività del I.M.F. per l'esercizio chiuso 
il 30 aprile 1954. Un capitolo è dedicato alle prospettive della convertibilità. 


Istituto Centrale di Statistica - Ministero dell’Industria e del Commercio, III Corso 
nazionale di aggiornamento statistico per il personale tecnico degli Uffici Pro- 
vinciali di Statistica, 19-29 settembre 1954 (Padova: Camera di Commercio 
Industria e Agricoltura, 1954, pp. 72). 


Istituto Centrale di Statistica, Compendio Statistico Italiano 1954 (Roma: Istat, 
1954, pp. 405, L. 500). 


Il settimo volume della seconda serie della raccolta è diviso nelle seguenti 
parti: «Territorio e Climatologia», «Statistiche Demografiche e Sociali», 
«Statistiche Economiche e Finanziarie », « Dati Retrospettivi », « Confronti In- 
ternazionali ». Rispetto al Compendio edito nel 1953, quello del 1954 risulta 
arricchito sia nel numero delle tabelle, che in quello delle pagine. Più ampia è 
pure la parte introduttiva dedicata alle « notizie statistiche riassuntive per Van- 
no 1953 ». 


Istituto Nazionale di Economia Agraria, Annuario dell’Agricoltura 1954 (Roma: 
Istituto Nazionale di Economia Agraria, 1954, pp. XVI + 508 + 89, L. 2500). 


Il volume è diviso nelle seguenti parti: «Introduzione - Economia Nazionale 
e Agricoltura », «La produzione», «I fattori e i risultati della produzione », 
«Gli impieghi del reddito». Completano il volume alcune appendici statistiche. 


Izmir Ticaret Odasi, Izmir Enternasyonal Fuari Munasebetiyle Nesredilen Brosur- 


Brochure spécial publiée à l’occasion de la Foire Internazionale d’Izmir de 
1954 (Izmir: Izmir Ticaret Odasi, 1954, pp. 87). 


Jerrerys I. B., HANSBERGER S., La productivité dans la distribution en Europe - 
Commerce de Gros et de Detail (Paris: O.E.C.E., 1954, pp. 132, fr. f. 300). 


La pubblicazione è divisa nei seguenti capitoli: I. Distribuzione e produttività 
nella distribuzione. II. Condizioni economiche del settore della distribuzione. 
III. Dati sul commercio di distribuzione in Europa e misura della produttività. 
IV. Problemi di distribuzione dei fabbricanti e dei distributori. V. Problemi 
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del commercio all’ingrosso. VI. Problemi della vendita al dettaglio. VIII. Con- 
sumatori e distribuzione. VIII. Leggi e istituzioni che influenzano le attivita 
distributrici. IX. Conclusioni. 


Jounson D. GaLe, Agricultural Price Policy and International Trade (Essays in In- 
ternational Finance - No. 19, June 1954) (Princeton, N. J.: Princeton University, 
1954, p. 24). 


Lo studio considera le relazioni tra la politica commerciale internazionale e la 
politica dei prezzi agricoli degli Stati Uniti. 


Lame JosepH T., From Mine to Market - The History of Coal Transportation on 
the Norfolk and Western Railway (New York: New York University Press, 
1954, pp. XVIII, 380, $ 6.00). 


Il volume appartiene a una collezione di studi di Storia Economica. E” riportata, 
con ampia documentazione, la storia della Norfolk and Western Railway Com- 
pany che nel 1881 assunse la gestione della linea Norfolk-Bristol. Viene messa 
in evidenza Vimportanza di questa linea ferroviaria per lo sfruttamento dei 
giacimenti carboniferi del West Virginia. 


Lier A., The Mennen Story (London: MacGraw-Hill Book Company, 1954, pp. 89, 
sh. 22/6). 


Il volume contiene la biografia di una delle prime fabbriche di boro-talco, 
la Mennen Company, fondata nel 1879. 


Lloyd's Calendar 1955 (London: Lloyd's, 1954, pp. 738, L. 835). 


Ministero delle Finanze, Dati statistici sulla IV dichiarazione annuale dei redditi 
raffrontati coi dati delle precedenti dichiarazioni (Roma: Ministero delle Fi- 
nanze, 1954, pp. 28). 


Nella pubblicazione sono esposti i dati analitici delle dichiarazioni che i 
contribuenti non tassati in base a bilancio (persone fisiche ed enti collettivi) 
hanno presentato entro il 31 marzo 1954. Sono altresi esposti in succinto i dati 
delle dichiarazioni fatte entro il 10 ottobre 1951, il 31 marzo 1952 e il 31 
marzo 1953. 


Nasser G. A., Filosofia della rivoluzione (Cairo: Dar Al-Maaref, 1954, pp. 70). 


Nations Unies - Commission Économique pour l’Europe, Situation respective du 
charbon et des produits petroliers noirs sur le marché des combustibles de 
l’Europe Occidentale (Genève: Nations Unies, 1954, pp. 86). 


La pubblicazione è divisa in cinque capitoli: I. Evoluzione rispettiva del car- 
bone e del petrolio nel passato. II. L’offerta e la domanda sul mercato gene- 
rale dell'energia nel 1553. III. Aspetti tecnici dell 'utilizzazione del carbone e 
degli olíi da riscaldamento. IV. Le condizioni dell’offerta dei prodotti petro- 
lieri neri. V. Riassunto e conclusione dello studio. Tre appendici sono dedicate 
all’offerta del carbone e del petrolio e alla politica petroliera dei governi. 


Nations Unies - F.A.O., Prix des produits agricoles et des engrais en 1953-54 (Ge- 
nève: Nations Unies - F.A.O., pp. 98 + XVIII Tableaux, fr. s. 3). 


Nations Unies, Politique du logement dans les pays d'Europe et progrès realisés 
dans ce domaine en 1953 (Genève: Nations Unies, 1954, pp. 2 + 72 + 14). 


Esame comparativo statistico tra i vari paesi europei della situazione degli in- 
vestimenti nella costruzione di alloggi, dei costi delle costruzioni, della tecnica 
e degli oneri dei finanziamenti, della politica delle locazioni. 
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O.E.C.E.: 


Comité de l’alimentation et de l’agricolture, Rapport sur la consommation d’engrais 
dans les pays membres de VO.E.C.E. de 1951-52 à 1953-54 (Paris: O.E.C.E., 
1954, pp. 36). 


E” il terzo rapporto sul consumo dei concimi nei paesi membri dell’O.E.C.E.: 
esso completa e aggiorna i dati statistici sino al 1951-52. Vi sono pure dati 
provvisori per il 1952-53 e previsioni per il 1954. Le cifre e i calcoli sono fon- 
dati sulle risposte dei vari paesi all’ultimo questionario sui concimi. 


Les problèmes de gestion des entreprises - Opinions américaines - Opinions euro- 
péennes (Paris: O.E.C.E., 1954, pp. 91, fr. f. 280). 


La pubblicazione presenta le opinioni espresse da dirigenti d’impresa europei 
e americani riuniti în conferenza nell’aprile 1954 a Parigi. Argomenti princi- 
pali: attitudini dei dirigenti d'impresa, formazione dei quadri dei dipendenti, 
relazioni umane, studio del mercato. 


Protocole Additionnel N. 5 portant Amendement à l’Accord sur l’Etablissement 
d'une Union Européenne de Paiements (Paris: O.E.C.E., Juin 1954, pp. 22). 


Esposizione delle modifiche apportate all'Accordo per l'Istituzione di una Unione 
Europea dei Pagamenti ed entrate in vigore il 1° luglio 1954. 


Statistics of National Product and Expenditure 1938, 1947 to 1952 (Paris: O.E.C.E., 
1954, pp. 310, fr. f. 700). 


Il rapporto ha lo scopo di presentare dati statistici sul prodotto nazionale e sulla 
spesa dei paesi membri dell’O.E.C.E., gli Stati Uniti e il Canada. I dati sono 
stati raccolti in modo da rendere possibile la comparabilità. Per facilitare l’uso 
dei dati sono indicate le fonti e i metodi di elaborazione dei dati. 


Union Européenne de Paiments, Quatrieme Rapport Annuel du Comité de Direction 
(Paris: O.E.C.E., 1954, pp. 126). 


Peter Hans, Mathematische Strukturlehre des Wirtschaftskreislaufes (Teoria strut- 
turale matematica del circuito economico) (Gottingen: Verlag Otto Schwartz éz 
Co., 1954, pp. VI, 330, DM 34). 


Questo volume sara recensit> in uno dei prossimi fascicoll 


A. PREDETTI, La « Cowles Commission» ed i modelli economici (Milano: L'Indu- 
stria, 1953, pp. 147, L. 500). 


L'A. raccoglie un ciclo di lezioni tenute presso il Seminario di economia poli- 
tica dell’Universita di Pavia nell’anno accademico 1952-1953. Considera i lavori 
della Cowles Commission facendo riferimento agli autori piú noti. In parti- 
colare, dopo una breve esposizione concernente i modelli econometrici stoca- 
stici e non stocastici (lezioni I a IV), esamina con acume i problemi dell'iden- 
tificazione e della stima dei parametri (lezioni V a VII). Una particolare appli- 
cazione di modelli econometrici concerne la domanda e l’offerta dei generi ali- 
mentari in Italia dal 1928 al 1938, con l’applicazione dei metodi dei minimi 
quadrati e della massima verosimiglianza ad informazioni limitate. 


Quaderni di Orientamenti, Il Rapporto al Presidente e al Congresso degli S.U. 
della Commissione per la politica economica estera (Rapporto Randali) (Roma: 
Confederazione Generale dell’Industria Italiana, 1954, pp. XII + 199, L. 450). 


E’ il 19° «quaderno» della interessante raccolta preparata dagli uffici studi 
della Confederazione Italiana dell'Industria. Il «rapporto Randall» ha grande 
importanza per la comprensione di quelli che potranno essere à criteri di mas- 
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sima che seguirà la politica economica statunitense di riguardo degli aiuti e 
degli investimenti all’estero, della politica agraria, della politica tariffaria e 
degli scambi, della convertibilita delle divise. 


Scuarer W. und Mixer M., Technisches Italienisch (Essen: Verlag W. Girardet, 
3° Auflage 1952, pp. 201, DM 21). 

STYCHNOFF A., Technisches Russisch (Essen: Verlag W. Girardet, 3° Auflage 1952, 
pp. 201, DM 21). 


Entrambe le pubblicazioni rientrano nella serie di quei manuali linguistici spe- 
ciali con i quali l'editore Girardet, di Essen, s'è proposto di offrire le nozioni 
lessicali indispensabili ai principianti nello studio della terminologia tecnica 
straniera; una informazione sicura ed uno stimolo ad ulteriori perfezionamenti 
agli avanzati, e, agli insegnanti uno strumento di facile adattabilità agli scopi 
didattici più diversi. Il loro contenuto verte alla descrizione dell’officina e del 
suo ambito, epperò precipuamente si concentra sulla terminologia e sulla fra- 
seologia tecnica connessa con la lavorazione del ferro e dei metalli e sulla 
descrizione delle macchine relative e dei loro elementi costitutivi. Il limite 
imposto all'elencazione terminologica dal netto divario tra la vastità del campo 
perlustrato e la modesta capacità dei volumetti, conformata allo standard della 
serie in cui rientrano, è stato vantaggiosamente compensato da una rigorosa 
selezione delle nozioni più tipiche e fondamentali. 


Secrétariat Général du Conseil Economique, Les Informations du Conseil Econo- 
mique N. 5 (Paris: Secrétariat Général du Conseil Economique, 1954, pp. 36). 


Sinno A., Commercio e industrie nel Salernitano dal XIII ai primordì del XIX se- 
colo - Parte Prima (Salerno: Camera di Commercio Industria e Agricoltura, 
1954, pp. 153, L. 1500). 


Statistiska Centralbyran, Statistisk Arsbok for Sverige - Statistical Abstract of 
Sweden (Stockholm: Statistiska Centralbyran, 1954, pp. 456, kr. 8). 


The Machine Tool Trades Association of Great Britain, A Guide to its members” 
activities (London: The Machine Tool Trades Association of Great Britain, 
1954, pp. 61). 


Tilastollisessa páátoimistossa, Suomen tilastollinen vuosikirja - Statistical Yearbook 
of Finland (Helsinki: Tilastollisessa päätomistossa, 1953, pp. 452). 


THomson J. Cameron, Balance and Flexibility in Fiscal and Monetary Policy (New 
York: Committee for Economic Development, 1954, p. 18). 


Dopo un breve esame retrospettivo delle politiche fiscali e monetarie VA. in- 
dica le caratteristiche di una politica fiscale e monetaria tendente ad attuare 
l'equilibrio di bilancio e la flessibilità monetaria. 


Unione Italiana delle Camere di Commercio, Industria ed Agricoltura: Lezioni sul 
commercio estero (Roma: I.T.E.R., 1954, pag. XVI, 678, L. 4.000). 


Le «lezioni» sono state tenute a Roma, dal 9 al 20 novembre 1953, al « Corso 
di aggiornamento » per i funzionari delle Camere di Commercio. Gli argo- 
menti trattati sono, nel volume, raggruppati in sei parti. La parte I, che riguarda 
la « politica ed organizzazione internazionale del commercio estero », contiene 
lezioni di F. Coppola D’Anna, G. Dall’Oglio, V. U. Ristagno. La parte II, su la 
«tecnica e disciplina degli scambi», contiene lezioni di C. F abrizi, C. La Rosa, 
D. Scappaticci. La parte III, su Ve « politica e disciplina valutaria», contiene 
lezioni di G. Carli, F. Masera, A. Vernucci. La parte IV, su la “robes tarif- 
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faria e tecnica doganale », contiene lezioni di E. Anzilotti, E. Spallazzi, A. d’Elia, 
A. Manganiello, A. Mongiovi. La parte V, su «lo sviluppo del commercio estero 
e Vassistenza agli operatori», contiene lezioni di N. Nasi, G. Bianco, G. Fois, 
G. Scala, G. Ippolito, N. Schiapparoli. La parte VI, su le « statistiche del com- 
mercio estero », contiene lezioni di N. Jacovacci e Tagliacarne. 


Università degli Studi di Genova, Annuario Anni Accademici 1951-52 e 1952-53 
(Genova: Università degli Studi, 1954, pp. 539). 


Università degli Studi di Perugia, Annali della Facoltà di Scienze Politiche ed 
Economia e Commercio, Anno Accademico 1952-53 - N. 2 (Nuova serie) 
(Milano: Dott. A. Giuffré Editore, 1954, p. 429). 


La pubblicazione contiene i seguenti studi: Crosara A., La bussola del Gover- 
natore delle emissioni di moneta - Mannelli G., Verso una nuova dottrina: la 
chimica economica - Merlani C., I sindaci e la revisione aziendale - Verna A., 
Brevi note sul contenuto del bilancio d’esercizio nelle imprese - Verna A., 
Brevi note sul significato delle espressioni quantità - Quantità monetarie e quan- 
tità in ragioneria - Battistella R., Il bisogno come fatto spaziale. - Ferrero F., 
La esecuzione del giudicato amministrativo - Gasperoni N., Sulla trasforma- 
bilità delle società cooperative - Mira G., Contributo alle conoscenze del tenore 
di vita delle classi sociali nel sec. XVI - I salari dei funzionari del Comune 
di Como - Narduzzi N., Classi di redditieri ed integrazioni economiche - Ni- 
coletti G., Prolegomeni a una politica del duecento - Prospetti U., Sul di- 
ritto al lavoro - Ventriglia P., Espronceda - Bongiorni T., La divisione delle 
cose comuni ed ereditarie - Cozzoli U., Istituzioni e scritture contabili in uso 
nell’antica Repubblica di Genova per l’amministrazione del debito pubblico - 
Fortuna F., Brevi cenni sugli attuali scambi con l'estero. 


VERDOORN P. J., A Customs Union for Western Europe: Advantages and Feasibility 
(The Hague: Centralplanning Bureau, 1954, pp. 19). 


Vinci F., L'insegnamento universitario dell’economia e le sue nuove esigenze. - 

CarLucci G., Gli effetti della svalutazione monetaria inglese del 1931 (Milano: 
Università degli Studi - Istituto di Scienze Economiche e Statistiche, 1954, 
pp. 79, L. 1000). 
Lo studio del Vinci esamina i criteri di insegnamento dell’Economia, con par- 
ticolare riguardo alla struttura dei libri di testo. Il Carlucci analizza la sva- 
lutazione monetaria inglese del 1931 e ne rileva i favorevoli effetti interni e i 
dannosi effetti internazionali. 


SEGNALAZIONI EMEROGRAFICHE 


Accounting Research, London. 


April 1954. - LurrRELL W. F., Some Problems of Inter-Plant Cost Comparisons. - 
Epwarps J. D., Contemporary Concepts of Business Net Income - The Shares of 
Capital and Labour, and the Influence of Public Opinion. - SewELL Bray F., 
Accounting Dynamics. - AMERMAN G., Facts About Direct Costing for Profit Deter- 
mination. - ILersIc A. R., Estate Duty and Private Companies. 


July 1954. - Gornpon M. J., LIFO and Standard Costs. - Gorpon C., The First 
English Book on Book-Keeping. - YeaBsLeY R., The Monopolies and Restrictive 
Practices Acts of 1948 and 1953, and Their Operation. - Sracey N. A. H., The 
Profession of Accountancy in the United States. - WiLkinson E. M, A French 
Emigré Officer’s Accounts. I. Original French Version. II. Translation. - WILKINSON 
E. M., Notes on the Emigré Officer’s Accounts. 


Actualité (L’) Economique, Montréal. 


Avril-Juin 1954. - DEHEM R., Du bien public et de sa réalisation dans un Etat 
fédéral. - PARIZEAU J., L'aide aux économies sous-développées et leurs transfor- 
mations de structure. - Harvey P., Les corporations professionnelles dans la province 
de Québec. - MELANÇON J., Les placements dans les fonds de retraite. - Gogat G., 
Problémes de la sécurité sociale en France. - BROUILLETTE B., Le commerce du 
minerai de fer au Canada. 


Juillet-Septembre 1954. - ALLEN P., La margarine. I. Origine et importance dans 
le monde. - CARIGNAN P., L'indice des prix a la consommation. - RAYNAULD A., 
Les sociétés coopératives internationales. - HÉBERT J., L’essor économique du 
Maroc profite-t-il aux Marocains? - DeLmas C., Situation et avenir de l’économie 
francaise. 


Allgemeines Statistisches Archiv, München. 


Zweites Heft 1954. - KrIeceR K., Erziehung zur Statistik. - WALTER F., Regionale 
Statistik und Karte. - KAPFERER C., Marktforschung durch Befragung. - STRIGEL 
W., Uber die Anwendung von Tendenzbefragungen als Mittel der Konjnktur- 
beobachtung im Ausland. - Rantrs H., Die Problematik der Statistik des Messe- 
wesens. - HEIDENWAG H., Probleme des Wohnungsdefizits in Osterreich. 


American (The) Economic Review, Menasha, Wis. 


May 1954. - Papers and Proceedings of the Sixty-sixth Annual Meeting of the 
American Economic Association, Washington, D. C., December 28-30, 1953. 


June 1954. - Lampman R. J., Recent Changes in Income Inequality. - Houcu ss 
The Price Level in Macroeconomic Models. - SrockriscH J. A. Excise Taxes: 
Capitalization-Investment Aspects. - BERNSTEIN I., The Growth of American Unions. 
Kravis I. B., The Trade Agreements Escape Clause. - Ames E., Soviet Bloc Currency 
Conversions. - Rotre S. E. Manpower Allocation under British Planning. - 
Eastman H. C., Economic Effects of French Minimum Wage Law. 


September 1954. - Bensusan-Butr D. M., A Model of Trade and Accumulation. 
- DERNBURG H. J., Germany's External Economic Position. - Wricxr K. M. Dollar 
Pooling in the Sterling Area, 1939-52. - BREAK G. F., Excise Tax Burdens and 
Benefits. - CARLISLE D., The Economics of a Fund Resource: Mining. - LinpHoLm 
R. W., Degree of Progression: The Income Tax. 
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American (The) Political Science Review, Menasha, Wis. 


June 1954. - WiLson F. G., Public Opinion and the Intellectuals. - Hurrr R. Ke 
The Congressional Committee: A Case Study. - JoaNson E. L. - The Accountability 
of the British Nationalized Industries. - Sprrz D., Democracy and the Problem of 
Civil Disobedience. - COLEMAN J. S., Nationalism in Tropical Africa. - MACPHERSON 
C. B., World Trends in Political Science Research. - KreFTE W. J., Parties, Parti- 
sanship, and Public Policy in the Pennsylvania Legislature. - Roapy E. E., Florida’s 
New Campaign Expense Law and the 1952 democratic Gubernatorial Primaries. 
- Ranney A. and KenpaLL W., The American Party Systems. - Horr R. T., Age 
as a Factor in the Recruitment of Communist Leadership. - VanceR M. I, Uru- 
guay Introduces Government by Committee. 


Annales de Sciences Economiques Appliquées, Louvain. 


Juillet 1954. - Aperçu de la conjoncture économique en Belgique. - Mason M. 
Propos à batons rompus sur les doctrines économiques. - Vaes U., A propos des 
reviseurs d'entreprises et des commissaires-reviseurs. - TIMMERMANS A., Considé- 


rations sur la banque internationale de reconstruction et de développement et 
sur sa politique (suite). - VLAEMMINCK J., Essai sur la démarche comptable. 


Annals (The) of The American Academy of Political and Social Science, 
Philadelphia. 


July 1954. - America and a New Asia. - America and a New Japan. - America 
and a New Korea. - America and a New China. - America and a New Indochina. 
- America and a New India. - America and a New Middle East. 


Annals (The) of the Hitotsubashi Academy, Kunitachi, Tokyo. 


April 1954. - Yamapa Y., The Income Growth and the Rate of Saving in Japan. 
- Karano I., Business Income during the Inflation in Japan. - Uematsu T., Crimi- 
nality in Japan before, during and after the War. - Fun Y., Development of the 
Study of Greek Philosophy in Japan. - Minami H., Human Relations in the Japa- 
nese Society. - SUGITA M., Mathematical Analysis of the Metabolism and Analogy 
of Economics. 


Aussenwirtschaft, Bern. 


Juni 1954. - BACHMANN H., BossHarDT A., LùToLr F., Betrachtungen zur Aussenwirt- 
schaftspolitik. - KeLLER P., Vom Zusammenwirken der Wahrungen. - VóLk K. H., 
Die Tarifpolitik der Montanunion vor schwierigen Aufgaben. - Hua W., Aus der 
Tätigkeit des Schweizerischen Instituts für Aussenwirtschafts- und Marktforschung 
im Jahre 1953. 


Banca Nazionale del Lavoro Quarterly Review, Rome. 


January-June 1954. - TRIFFIN R., International Currency and Reserve Plans. - 
Sayers R. S., Banking in Switzerland. - Lurz V. C., The Annual Report of the 
Bank of Italy for 1953. - Lutz V. C., Development Problems in Southern Italy: 
the Second Conference of the Cassa per il Mezzogiorno. - RurroLo G., The Italian 
Parliamentary Enquiry into Poverty. - FepERICI N., Recent Forecasts of the Future 
Growth of Population in Italy. - Cosmo G., Italian Emigration Movements up to 
1940. - MeLis F., The Archives of a Fourteenth Century Merchant and Banker: 
Francesco Di Marco Datini, of Prato. 


Bancaria, Roma. 
Aprile 1954. - Il costo del denaro in Italia, in Francia e in Germania. - BLACK E. Re 
Aspetti del commercio estero statunitense e funzioni della Banca mondiale. - Rist 
L. B., La politica economica degli Stati Uniti dal punto di vista internazionale. 
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- Bomparp E., Verso la convertibilita delle monete. Alcune considerazioni di ordine 
generale. - Hunter J. M, Gli investimenti esteri a lungo termine e i paesi sotto- 
sviluppati. - PencLaou C., Le crédit à moyen terme et les pays sousdéveloppés. 
- PeLLERI P., L'andamento del mercato finanziario nel mese di aprile 1954. 


Maggio 1954. - Arena C., Risparmio e sviluppo economico nell’opinione dei ban- 
chieri. - Bruzio M., La recente evoluzione delle funzioni e degli strumenti tecnici 
di intervento dell’Istituto di emissione I. - Bomparp E., Verso la convertibilità delle 
monete. Recenti sviluppi e attuali prospettive. - GamBiNo R., Aspetti giuridici dei 
finanziamenti delle esportazioni di beni strumentali in Argentina. - NicoLINI F., 
Le spese di un gran signore napoletano del ’600 attraverso le polizze dell’antico 
Banco della Pietà. - PeLLeRI P., L'andamento del mercato finanziario nel 
maggio 1954. 


Giugno 1954. - Gurr C., La libération des transferts de capitaux entre les pays 
de Benelux. - SELAN V., Aspetti della finanza pubblica in un paese sottosviluppato. 
- Tatamona M., Qualche annotazione in tema di investimenti esteri e di sviluppo 
economico. - Bruzio M., La recente evoluzione delle funzioni e degli strumenti 
tecnici di intervento dell’Istituto di emissione - II. - PeLLERI P., L'andamento del 
mercato finanziario nel giugno 1954. 


Luglio 1954. - Marrama V., Considerazioni sui criteri di investimento nei paesi 
sottosviluppati. - Bruzio M., La recente evoluzione delle funzioni e degli stru- 
menti tecnici di intervento dell'Istituto di emissione - III. - PereanI L., Il tratta- 
mento tributario delle garanzie accedenti ad operazioni bancarie. - PELLERI P., 
L’andamento del mercato finanziario nel luglio 1954. 


Banque, Paris. 


Juin 1954. - SALLERON L., L’économie moderne est-elle une économie nouvelle? 
- Fotco C., Système du droit de la Banque. - CromBÉ H. P., Le crédit à moyen 
terme en Belgique. - JEUNE A. L., Le marché des capitaux et la politique de la 
C.E.C.A. - Marsan H., La France devant le problème de la libération des échan- 
ges (suite). - BRUNET-MorET J., Le gouverneur Clément Moret (suite et fin). - 
MAQUENNE P., La parafiscalité sous son nouveau régime. 


Juillet 1954. - Baup L., Les colonies sans drapeau. - PETIT G., Bourses de 
valeurs et agents de change: (De l’organisation du marché des valeurs mobi- 
lières) (suite). - Boccon-GIsop A. Structures bancaires comparées en France, en 
Grande-Bretagne et en Allemagne occidentale. - DEsCHIETÈRE R. Le marché 
financier. - Marsan H., La France devant le problème de la libération des 
échanges (fin). 


Août 1954. - JEUNE A. L., La survie de l’Union Européenne de Paiements. - 


GUENSER G., Les Banques et la monnaie en Suisse. - Gusert L., L'intervention 
des Banques de dépôts dans le crédit à moyen terme. 


Septembre 1954. - Escarra E., Un nouveau livre sur les banques. - Le Rapport de 
la Banque de France. - Bosce J., L'évolution du crédit pendant les cinq pre- 
miers mois de 1954 - Viaux H., Le mécanisme des trésoreries bancaires. - 
PLAISANT R., Le financement des commandes «off shore». - p’Herouvuxe H. 
L'avenir des pays sous-développés. - PETIT G., Bourses de valeurs et agents dé 
change. - VERNONI M. U., Marchands et banquiers italiens au moyen áge. 


Banque de Bruxelles - Quarterly Survey, Bruxelles. 


Nase 1954. - KERVYN DE LETTENHOVE A., Trade and Economic Expansion in South- 
East Asia. - HEINEMAN D. N., Advancing Technology. 


Barclays Bank Review, London. 


August 1954. - Britain’s Steel Industry. - Convertibility and the Euro 
x : pean Pay- 
ments Union. - Scylla or Charybdis? - Cross-Channel Power Project. 4 
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Boletín de Estudios Económicos, Bilbao. 


Mayo 1954. - Urquijo DE LA PUENTE J.L., Consideraciones sobre el sistema 
fiscal español. - SANcHEz Astatn J. A., El impuesto sobre la renta en Inglaterra. - 
Ropricuez Laucirica J. M., Las relaciones públicas en la empresa. - MANTILLA S., 
Ensayo sobre la responsabilidad moral del accionista minoritario. - Brasac J. J., 
La verdadera igualdad en el socialismo. 


Bulletin de l’Institut de Recherches Economiques et Sociales, Louvain. 


Août 1954. - KERVYN DE LETTENHOVE A., Le rapport du capital au revenu: aspects 
théoriques. - DUQUESNE DE LA VINELLE L., Le problème structurel et l'expansion 
économique en Belgique. - HéBETTE F., La population active en Belgique. 


Septembre 1954. - Worrrin M. La conjoncture économique de la Belgique. 


Bulletin Mensuel de Statistique, Paris. 


Supplément Avril-Juin 1954. - L'enquête annuelle par sondage sur les salaires et la 
main-d'œuvre salariée permanente en agriculture. - Statistique des constructions 
bénéficiant des prêts spéciaux du Crédit Foncier. - Enquête par sondage sur les 
transports routiers de marchandises. - Les salaires en France en 1953. - Les 
chiffres d’affaires déclarés aux administrations fiscales en 1952. - Erratum à 
l'enquête sur la statistique fiscale de divers éléments des comptes d’exploitation 
et de profits et pertes des enterprises industrielles, commerciales et artisanales 
soumises à l’impòt sur les sociétés et à la taxe proportionnelle. 


Supplément Juillet-Septembre 1954. - Recensement des Francais et Institutions 
françaises à l'étranger en 1950. - Les accidents corporels de la circulation routière 
en 1952. - Une enquête par sondage sur l'auditoire radiophonique (suite en fin). - 
Une enquéte sur les dépenses des ménages des exploitants agricoles en 1952. - 
Salaires et main-d'œuvre en agriculture en 1953. - Les salaires des domestiques 
et gens de maison. - Répartition des sociétés et entreprises industrielles, com- 
merciales et artisanales d’après leur activité économique et leur nature juridique. 


Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Oxford. 


April 1954. - Dawson R. F. F., Household Income, Rent and Rates. - ScHuLz T., 
A «Human Needs» Diet, Spring 1954. 


May & June 1954. - HENDERSON P. D., Retrospect and Prospects: The Economic 
Survey, 1954. - ALLEN G. R., The « Courbe des Populations», A Further Analysis. 
- Bazocx T., The Limitations of the Short Term Consumption Function. 


July & August 1954. - LypaLL H. F., The Methods of the Savings Survey. - BRUCE 
C., Grips E. B., The United States Recessions of 1948-9 and 1953-4. - Beckerman W., 
The Recent United States Recessions and the Strength of Primary Prices. 


Canadian (The) Journal of Economics and Political Science, Toronto. 


May 1954. - Jamieson S. Labour Problems of an Expanding Economy. - BircH 
C. M. A Revised Classification of Forms of Competition. - McCreapy H. W., The 
British Election of 1874. - Novak D., Anarchism and Individual Terrorism. - 
Grant G. P., Plato and Popper. - GUÉNAULT P. H. and Jackson J. M., British 
Monopoly Legislation in Practice. - Graic Mclvor R. and PANABAKER J. H., Cana- 
dian Post-War Monetary Policy, 1946-52. 


August 1954. - Ross A.D., French and English Canadian Contacts and Insti- 
tutional Change. - Eastman S., The Influence of Government on Labour Relations 
in France. - Crick B., The Science of Politics in the United States. - SPROWLS 
R. O., A Historical Analysis of Lottery Terms. - Vince D.M.A.R., Development 
in the Legal Status of the Canadian Military Forces 1914-19, as Related to 


Dominion Status. 
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Comunita (La) Internazionale, Roma. 


Aprile 1954. - McNam A. D, Gli sviluppi della giustizia internazionale. - AN- 
cmierr E., La costruzione della Comunità araba e l’Occidente. - CiaLpea B., L'or- 
ganizzazione della sicurezza paneuropea nel dialogo tra l’Occidente e l'URSS. - 
Domxe M. Il progetto di convenzione delle Nazioni Unite sulle pratiche restrittive 
nel campo economico. 


Critica Economica, Roma. 


Giugno 1954. - A. P., Nostro Paese. - FoRTUNATI P., Appunti e note a proposito 
di relazioni ufficiali sulla situazione economica del Paese. - Marx C., Il metodo 
dell’economia politica. 


Agosto 1954. - A. P., Nostro Paese. - CIARDINI R., La necessità di una riorganiz- 
zazione dell’industria di Stato. - VALLE P., Sulla convertibilità delle valute euro- 
pee. - VireLLo V., Il capitalismo contemporaneo e la sua legge fondamentale: 
la ricerca dell’alto saggio di profitto. 


Econometrica, Chicago. 


April 1954. - McKenzie L. W., On Equilibrium in Graham's Model of World Trade 
and Other Competitive Systems. - Worm H.O.A., Causality and Econometrics. 
- GARTAGANIS A. J., Autoregression in the United States Economy 1870-1929. - 
Brown T. M., Standard Error of Forecast of a Complete Econometric Model. - 
Cooper W. W., CHARNES A. and MeLLON B., A Model for Programming and Sensi- 
tivity Analysis in an Integrated Oil Company. - GURLAND J., An Example of 
Autocorrelated Disturbances in Linear Regression. - RosENBLATT M., An Inventory 
Problem. 


Economia Internazionale, Genova. 


Agosto 1954. - Arnot H. V., A Suggestion for Simplifying the Theory of Inter- 
national Capital Movements. - GARINO-CANINA A., Problèmes monétaires interna- 
tionaux d'aujourd'hui et de demain. - TsranG S. C., The Economics of Foreign 
Exchange Retention Schemes. (I) Partial Devaluation Aspect. - WEMELSFELDER J., 
Some Problems Connected With the Establishment of a Common Market in 
Schuman Europe. - CaAo-Pinna V., Le discussioni di Varenna sulla teoria della 
«input-output analysis». - Meissner F., L’unione doganale scandinava. - Ro- 
BERTSON W., L’area della sterlina e Unione Europea dei Pagamenti. 


Economica, London. 


August 1954. - MacDoucatt D. A Lecture on the Dollar Problem. - RouTH G., 
Civil Service Pay, 1875 to 1950. - Townsrenp H., Economic Theory and the Cutlery 
Trades. - BERNARDELLI H. Comment on Mr. Lancaster's « Refutation». - Lan- 
CASTER K., Rejoinder to Mr. Bernardelli. - WatsH V. C., On Descriptions of 
Consumers’ Behaviour. - BARRINGTON D., Edmund Burke as an Economist. 


Economic (The) Journal, London. 


June 1954. - MacDoucaiz D. and Hurt R., Imperial Preference: A Quantitative 
Analysis. - Tyszynski H., Comparisons Between Increments of « Utility ». - Sa- 
MUELSON P. A., The Transfer Problem and Transport Costs, II: Analysis of 
Effects of Trade Impediments. - Pniczræs A. W., Stabilisation Policy in A Closed 
Economy. - De Neuman A. M, «Tied» International Trading - The Indonesian 
Rami Fibre Test Case. - WoLre J. N., The Representative Firm. - Wes P. 
Empirical Research and the Marginal Analysis: A Rejoinder to Mr. Edwards. E 


Turvey R., Development Charges and the Compensation-Betterment Problem-A 
Rejoinder. 
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Economic (The) Record, Melbourne. 


May 1954. - Mautpon F. R. E., Gordon L. Wood: An Appreciation. - BUTLIN S. J., 
The Problem of Federal Finance. - LinpAHL E., On Keynes’ Economic System - 
Part one. - Cameron B., Input-Output Analysis. - Harsanyi J. C., The Research 
Policy of the Firm. - CocHRANE D., Economic Development in Under-developed 
Areas - Review Article. - HarTwELL R. M. Colonial Money and Banking During 
the Industrial Revolution - Review Article. 


Economie Appliquée, Paris. 


Octobre-Décembre 1954. - GERSCHENKRON A., Notes sur le taux de croissance 
actuel de l’industrie soviétique. - Byé M., Taux de change et options sur les 
structures. - WEILLER J., Les objectifs économiques d’une coopération durable. - 


TritscH W., Schumpeter avant 1925, livré au hasard de ma mémoire. - TrrrscH W., 
Le développement des monnaies de crédit et les cadres institutionnels qu’il néces- 
site. - WickHam S., Dimensions de la firme et exploitation agricole. 


Economist (De), Haarlem. 


Mei 1954. - De Roos F., Condities voor monetar evenwicht (Condizioni per l’equi- 
librio monetario). - HartoG F., De Nederlandse concurrentiepositie op de West- 
Europese en Noord-Amerikaanse invoermarkten (La posizione di concorrenza del- 
l’'Olanda sul mercato di importazione dell’Europa Occidentale e del Nord-Ame- 
rica). - De Wot R. A. Bedrijfsgrootte en verkaveling in de Nederlandse landbouw 
(Ampiezza dell’azienda e ripartizione nell'agricoltura olandese). 


Juni 1954. - De Jona F. J., Zimmermans proeve van een dynamische theorie van 
de marktvormen (Il saggio di Zimmerman sulla teoria dinamica delle forme 
di mercato). - VAN AARTSEN J. P., De landbouw in de ontwikkeling van Indonesié 
(L’agricoltura nello sviluppo dell'Indonesia). 


Juli-August 1954. - De Vries F., De organisatie van het economisch leven (L’or- 
ganizzazione della vita economica). - TERVOOREN E. P. M., De financiéle en econo- 
mische ontwikkeling in Indonesié (Lo sviluppo finanziario ed economico del- 
l’Indonesia) 


September 1954. - DE Roos F., Monetaire politiek als middel van economische 
politiek (La politica monetaria come forma di politica economica). - BALKESTEIN 
G. J. en Vermaas E. A. V., De ontwikkeling van de publiekrechtelijke bedrijfsor- 
ganisatie (Lo sviluppo dell’organizzazione industriale secondo la legge). 


Egypte (L’) Contemporaine, Le Caire. 


Avril 1954. - LAUFENBURGER H., Epargne individuelle, epargne de Sociétés et 
épargne publique. - Durour J., Sous-développement et Fiscalité. - Legislation 
économique et financiére (en langue arabe). 


Ekonomisk Tidskrift, Uppsala. 


Juni 1954. - Linpa4L E. Nationalbokfóringens grundbegrepp (Sulla contabilità 
nazionale). 


Ekonomista, Warszawa. 


Kwartal III - 1953. - ArnoLD S., Przeksztalcenia gospodarcze i spoleczne w Polsce 
w okresie Odrodzenia (Trasformazioni economiche e sociali in Polonia nel periodo 
della Rinascita). - LrpinsK1 E. Jan Ostrorog. - TericHT J., Niektore problemy 
rozwoju ukladu socjalistycznego w rolnictwie Polski Ludowej (Problemi dello svi- 
luppo della struttura socialistica nell’agricoltura della Polonia popolare) - KaGan 
A., Niektore zagadnienia walki o wykorzystanie rezerw materialowych w prze- 
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mysle maszyn rolniczych (Problemi della lotta per VPutilizzazione delle riserve di 
materie prime nell’industria delle macchine agricole). - BETTELHEIM C., Zaostrzenie 
sie przeciwienstw ekonomicznych w Europie zachodniej (L'inasprimento delle 
contraddizioni economiche nell'Europa occidentale). 


Kwartal IV - 1953. - II Zjazd Polskiej Zjednoczonej Partii Robotniczej (Artykul 
wstepny) (Il II Congresso del Partito operaio della Polonia unificata (articolo in- 
troduttivo). - Icnar S., Rezerwy produkcyjne w drobnotowarowej gospodarce 
chlopskiej i walka o ich uruchomienie (Le riserve produttive nell’ambito della 
piccola economia contadina e la lotta per la loro utilizzazione). - Brus W., O 
oddzialywaniu prawa wartosci na produkcje (Sulle ripercussioni della legge del 
valore sulla produzione). - MyszkowskA Z., Znaczenie organizacji plac dla 
wzrostu wydajnosci pracy (Importanza dell’organizzazione delle paghe ai fini del- 
aumento della produttività del lavoro). - Gorski J., Teorja ekonomiczna Mikolaja 
Kopernika (La teoria economica di Nicoló Copernico). - Doss M., Sprzecznosci 
ekonomiczne miedzy kapitalizmem brytyjskim a amerykanskim (Divergenze eco- 
nomiche tra il capitalismo inglese e quello americano). - RzepowsKI I, Rola impe- 
rializmu amerykanskiego na swiatowym rynku kapitalistycznym (La funzione 
dell'imperialismo americano sul mercato capitalistico mondiale). 


Europa Archiv, Frankfurt a. M. 
Juli 1954 - N. 13. - DórinG W., Die Wirtschaft Westberlins 1950 bis 1953. 


Juli 1954 - N. 14. - Neue Berichte der ECE und des OEEC über die wirtschaftliche 
Entwicklung Europas im Jahre 1953. 


August 1954 - N. 15. - VoLLe H., Die Wiederherstellung der Konvertierbarkeit 
der Währungen. Beurteilung der Aussichten durch die Bank für Internationalen 
Zahlungsausgleich in ihrem 24 Jahresbericht. 


September 1954 - N. 18. - GEBAUER W., Vorschläge des amerikanischen Unter- 
nehmertums zur Verhütung einer Wirtschaftskrise. 


Federal Reserve Bulletin, Washington. 


May 1954. - Consumer Durable Goods Markets. - New Indexes of Output of 
Consumer Durable Goods. - Senate Bills 3206 and 3268. - Member Bank Earnings, 
1953. 


June 1954. - Real Estate in Mid-1954. - 1954 Survey of Consumer Finances: 
Purchases of Durable Goods and Houses in 1953. - H. R. Bill 7602. 


July 1954. - Monetary and Credit Developments Since Mid-1953. - 1954 Survey 
of Consumer Finances: The Financial Position and Commitments of Consumers. 
- Estimated Liquid Asset Holdings of Individuals and Businesses. - Ownership 
of Demand Deposits. 


Fomento Social, Madrid. 


Julio-Septiembre 1954. - El nuevo hombre de empresa cristiano. - PERNAUT M. 
En torno al problema de los salarios. - PEREGO A., Fundamento metaeconomico 


del fenómeno asegurativo. - BrucaroLa M., Los obispos españoles y los problemas 
del Mediodía. 


Foreign Affairs, New York. 


July 1954. - HarrimaN W. A. Leadership in World Affairs. - Muñoz Marin La 
Puerto Rico and the U.S., Their Future Together. - GLUBB J. B., Violence on the 
Jordan-Israel Border: A Jordanian View. - GarrskeLL H., The Search for Anglo- 
American Policy. - RocKEFELLER J. D., Japan Tackles: Her Problems. - Saposs D. J 5 
The Split Between Asian and Western Socialism. - Jaspers K., The Political 
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Vacuum in Germany. - Warp Jackson B., The Gold Coast: An Experiment in 
Partnership. - McGuee G. C., Turkey Joins the West. - CHapin M. Canadians 
Are Different. - Brinton C., The Residue of Pareto. - WUORINEN J. H., Finland 
Stands Guard. - Heron D. W., Antarctic Claims. 


Giornale degli Economisti e Anmali di Economía, Milano. 


Marzo-Aprile 1954. - Scorro A., A proposito di una recente opera sulla imposi- 
zione degli incrementi patrimoniali. - ZaccacnINI E., Sull’unificazione ed il rin- 
novamento della scienza economica. - Baciorri T., Per una storia delle dottrine 
economiche: lo «Schmollers Jahrbuch». - Parr G. U. Economia della Finanza 
Pubblica. - DE Fatco S. E., Cicli storici e cicli economici. 


Maggio-Giugno 1954. - BRUGUIER Pacini G., Luigi Einaudi storico delle dottrine 


economiche. - BoLprINnI M., La demografia delle razze umane. - Macer R., Sulla 
direzionalita della curva di offerta individuale di lavoro. - BRAMBILLA F., I mo- 
delli esplorativi statistici e le ricerche di economia induttiva. - Baciorri T. Per 


una storia delle dottrine economiche: lo « Schmollers Jahrbuch ». 


Industria (L”), Milano 


N. 2, 1954. - TINBERGEN J., Sulla teoria della politica economica. - CHERUBINO S., 
Sull’analisi lineare delle interdipendenze strutturali. - VERHULST M., Contribution 
à une théorie de l’agrégation des équilibres partiéls dans le domaine de la pro- 
duction. - Di Fenizio F., Quattro anni dopo: la Relazione Generale pel 1953. 


Industrie, Bruxelles. 


Mai 1954. - STERKENDRIES R., Données nouvelles de la politique économique. - 
Aspects de l'emballage. - BRAUN G., Le textile dans la vie d’aujourd’hui. - Du- 
vaL P. M., Un art industriel dans la Gaule romaine: la poterie et son exportation. 


Juin 1954. - De JouveNEL B., Vues pour une histoire physique des Européens. - 
Dumont R., La modernisation agricole des pays sous-développés. - BRIQUET S., 
La reproduction des documents. - L’aluminium en construction métallique. - 
MeurIs J., Le mécénat n'est pas mort. 


Juillet 1954. - MossÉ R., L’économie américaine depuis la fin de la guerre. - 
CoornaerT E., L’apogée industriel du mercantilisme: les «manufactures» de Col- 
bert. - De NÈve R., Les antibiotiques. - ABEL A., Marchands d'Orient d’hier et 
d’aujourd’hui. 

Aoút 1954. - BeRNHEIM E., Pour une conception paritaire de la libre entreprise. 
- CORBIAU J., et van CAUWENBERGE P., La brasserie belge, son histoire, son importance. 
- Le pétrole et le gaz naturel aux Pays-Bas. 


International Affairs, London. 


1954. - Monroe E., The Shaikhdom of Kuwait. - Lance H., Scandinavian Co- 
operation in International Affairs. - ALLEN G. C., Western Enterprise in the 
Far East. - AspraHams P., The Conflict of Culture in Africa. - Rucker A., Korea 
- The Next Stage. - BROADBENT P. B., Sudanese Self-Government. - DE GALINDEZ J., 
Government and Politics in Puerto Rico. New Formula for Self-Government. - 
Verpross A., General International Law and the United Nations Charter. 


Jahrbiicher für Nationalôkonomie und Statistik, Stuttgart. 


August 1954. - Von ZWIEDINECK-SÜDENHORST O., Staatsgewalt und Wirtschaft. - 
Postan M. M. Die wirtschaftlichen Grundlagen der mittelalterlichen Gesellschaft. 
- FiscHer C. E., Die Auseinandersetzungen um das Preisbildungssystem in der 
Wirtschaft Westdeutschlands. - Ein Beitrag zum Kartellgesetz-Problem. 
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Journal de la Société de Statistique de Paris, Paris. 


Janvier-Février-Mars 1954. - Pror M., De la possibilité de couvrir par une assu- 
rance le risque de ruine d'un ouvrage d'art. - CAUBOUE P., La statistique et la 
banque. - Gasc P., Chronique de démographie. - Poms et tailles des écoliers. 
Rectificatif et additifs á la communication de M. Pierre Thionet. 


Journal of Farm Economics, Menasha, Wis. 


February 1954. - The Fragmentation of the BAE (0. V. Wells, J. D. Black et al., 
P. H. Appleby, H. C. Taylor, H. R. Tolley, R. J. Penn and T. W. Schultz). - ERDMAN 
H. E., Progress Calls for Readjustment. - BRINEGAR G. K. and JOHNSON S., On Letting 
Go of the Bear’s Tail. - Rurran V. W., The Relationship Between the BAE 
Level-of-Living Indexes and the Average Incomes of Farm Operators. - 
Ducorr L. J. and Moruerat J. R., The Manpower Situation in Southern Agricul- 
ture. - Drake L. S. A Method of Showing Farmers How to Estimate Gross 
Income and Marginal Value Products. - Swanson E. R. and Fox K., The Selection 
of Livestock Enterprises by Activity Analysis. - STANIFORTH S. D., Combating 
Uncertainty in Agricultural Production. - MeLLoR J. W., British Post-War Policy 
Towards Farm Mechanization. - CirIacy-WANTRUP S. V., Cost Allocation in Re- 
lation to Western Water Policies. 


Journal (The) of Finance, Chicago, Ill. 


May 1954. - Jones H., DAUTEN C. A., Weston J. F., Consumer Finance. - SCOTT 
E. H., Sutton B. B., O’Lrary J. J., Financial Problems of Insurance Companies. 
- Lent G. E., Sotoway A. M., MaxweLL J. A. Public Finance. - GREBLEL L., Real 
Estate Finance. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago, Ill. 
April 1954. - SricLER G. J., The Early History of Empirical Studies of Consumer 


Behavior. - BucHANAN J. M., Social Choice, Democracy, and Free Markets. - 
Scorr Gorpon H., The Economic Theory of a Common-Property Resource: The 
Fishery. - ScirovskY T., Two Concepts of External Economies. - Weston J. F., 


The Profit Concept and Theory: A Restatement. 


June 1954. - VoLin L., The Malenkov-Khrushchev New Economic Policy. - BAUER 
P. T. and Yamey B. S., The Economics of Marketing Reform. - CAMPBELL C. D. 
and TuLLock G. C., Hyperinflation in China, 1937-49. - Brems H., Business Cycles 
and Economic Policy. - Bamry M. J., The Marshallian Demand Curve. - FRIEDMAN 
M., A Reply. 


Journal of the American Statistical Association, Menasha, Wis. 


June 1954. - LEBERGOTT S., Measurement for Economic Models. - Tynes SMITH R., 
Technical Aspects of Transportation Flow Data. - Conen S. E. and Lrstem B., 
Response Errors in the Collection of Wage Statistics by Mail Questionnaire. - 
S0GGE T. M. Industrial Classes in the United States, 1870 to 1950. - BIRNBAUM A. 
Statistical Methods for Poisson Processes and Exponential Populations. - GUMBEL 
E. J., Applications of the Circular Normal Distribution. - WEILER H., A New Type 
of Control Chart Limits for Means, Ranges, and Sequential Runs. 


Kansallis-Osake-Pankki Economic Review, Helsinki. 


N. 2 - 1954. - Osara N. A., The Necessity of Developing Finland's Forest Industries. 
- LEHTONEN H, Finnish Power Economy Today and its Prospects. - PouKKA BS 
Features of the Financing of Forest Industry Investments in 1947-1952. 


N. 3 - 1954. - VIRKKUNEN M. On the Credits Granted to the Timber Industry. - 
POHJANPALO J., The Post-War Development of Finland’s Merchant Fleet. 
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Kansantaloudellinen Aikakauskirja, Helsinki. 


Nide II - 1954. - GRIPENBERG O., Voidaanko asumiskustannuksiamme alentaa? (E 
possibile ridurre i costi delle nostre abitazioni?). - FyLHA T., Kansaneläkekysy- 
myksemme (Il problema delle pensioni nazionali in Finlandia). - KuskINEN A. 
Eráitá empiiris-matemaattisia váestólakeja ja nüden sovellutuksia (Su alcune 
«leggi» empiriche riguardanti la distribuzione spaziale della popolazione e la loro 
applicabilità nell'economia finlandese). - KARJALAINEN A., Finanssipolitükan suun- 
nittelusta ja valtion tulo- ja menoarvion laatimisesta Suomessa (Politica fiscale 
pianificata e struttura del Bilancio di Stato in Finlandia). 


Kyklos, Bern. 


Vol. VII, Fasc. 1/2. - Baster J., Development and the Free Economy: Some Ty- 
pical Dilemmas. - Sincer K., Zur Wirtschaftspolitik und Theorie der englischen 
Klassiker. - AuBoIn R., La Banque de Règlements Internationaux et l’Union Euro- 
péenne de Paiements. - ZaypLic W., The Changed Meaning of Self-Interest. - 
Satin E., Eberhard Gothein. - James E. et Le Tuanx-Kuo1, Les difficultés du 
Fonds Monétaire International et leurs causes. - LUBELL H., International Aspects 
of the French Investment Program. - Wii V., Soziologie und Existentialismus. - 
Gini C., A New German Textbook on Population Theory. - SroLpeR W. F., Erich 
Schneider's «Introduction to Economics ». 


Lloyds Bank Review, London. 


July 1954. - Croome H., The Way We Live Now. - RoTTIER G., The French Economic 
Problem. - Devons E., Statistics as a Basis for Policy. 


Manchester (The) School of Economic and Social Studies, Manchester. 


May 1954. - Low J. M., The Rate of Interest: British Opinion in the Eighteenth 
Century. - Lewis W. A., Economic Development with Unlimited Supplies of Labour. 
- OSTERGAARD G. N., Labour and the Development of the Public Corporation. 


Metroeconomica, Trieste. 
Aprile 1954. - CHIPMANN J. S., A note on stability, workability and duality in 


linear economic models. - Hamperc D., Steady growth and theories of cyclical 
crisis (Part I). - PHIeps C. G., Pareto and Walras on production. 


Agosto 1954. - Desreu G., Numerical representations of technological change. 
- HAMBERG D., Steady growth and theories of cyclical crisis (Part II). - BASMANN 
R. L., A note on an invariant property of shifts in demand. 


Midland Bank Review, London. 


August 1954. - Sixty Years of Death Duties. - Sources of Capital for Local 
Authorities. 


Moneda y Crédito, Madrid. 


Septiembre 1953. - Cuestiones arancelarias al rayar el siglo XX. (Cartas de Flores 
de Lemus al Ministro de Hacienda Garcia Alix) IV y V. - RopKE W., La posición 
científica de la Economía. - LEGENDRE M., La Alberca y las Jurdes. 


Diciembre 1953. - Lucia P. J., Los directores de empresa y la fórmula de Poisson. 
- ESCARPENTER Farcas C., La estimación de la Renta Nacional de Cuba. - ALGARRA 
J. Don Antonio Flores de Lemus. 


Moneta e Credito, Roma. 


1° Trimestre 1954. - Savers R. S., Aspetti e problemi del sistema bancario svizzero. 
- De S. GUNASERERA H. A., Politica Monetaria e bilancia dei pagamenti a Ceylon. 
- Feperici N., Recenti previsioni sul futuro sviluppo demografico dell’Italia. - 
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Rurrozo G., L'inchiesta parlamentare sulla miseria. - Lutz V. C., Problemi dello 
sviluppo economico del Meridione (il secondo Convegno della Cassa per il Mez- 
zogiorno). - Metis F., L'Archivio di un mercante e banchiere trecentesco: Fran- 
cesco di Marco Datini da Prato. 


Nationalokonomisk Tidsskrift, Kobenhavn. 


1-2 Hefte 1954. - BANKE N., Ved Adam Smiths grav (Davanti alla tomba di Adamo 
Smith). - Rasmussen P. N., Om Input-Output analysen (Sull’analisi Input-Output). 
- ZEUTHEN F. Professor Ross om politik og videnskab - samt lidt om nutidig 
okonomisk velfaerdsteori (Il professor Ross sulla politica e scienza - e un poco 
sull’attuale teoria del benessere economico). - Fog B., Priskalkulation og prispo- 
litik i den danske industri (Calcolo dei prezzi e politica dei prezzi nell'industria 
danese). 


3-4 Hefte 1954. - Catto P. A., Aktuelle realkreditproblemer (Problemi attuali 
del reddito effettivo). - Rassmussen P. N., Input-output modellens anvendelsesmu- 
ligheder (Possibilità di applicazione del modello input-output). - ScHLEBAUM 
Larsen H., Udviklingen pa det danske penge- og kapitalmarked i arene 1948- 
1953 (Lo sviluppo del mercato monetario finanziario danese negli anni 1948-1953). 
- Pxmie K., En sammenligning mellem skatteskalaer i nogle lande (Un confronto 
fra il gettito fiscale di alcuni paesi). 


National Provincial Bank Review, London. 
August 1954. - Maune A., Change - or decay? - Hopper H. G., Trade and Industry: 
Problems and Prospects. 

Oxford Economic Papers, Oxford. 


June 1954. - Weser B. and HanprieLp-Jones S. J., Variations in the Rate of Eco- 
nomic Growth in the U.S.A., 1869-1939. - MyinT H., An Interpretation of Econo- 
mic Backwardness. - ROTHENBERG J., Reconsideration of a Group Welfare Index: 
A Rejoinder on Marginal Preference. - Frost R., The Macmillan Gap 1931-53. 


Political Science Quarterly, Lancaster, Pa. 


June 1954. - ALBRECHT-CARRIÉ R., France in Europe: Prospect and Retrospect. 
- ARCINIEGAS G., Savonarola, Machiavelli and Guido Antonio Vespucci: Totalitarian 
and Democrat Five Hundred Years Ago. - Erimenco N. M., American Impact 


upon Middle East Leadership. - Hexter J. H., The Historian and His Day. - 
Hastincs P. K., Level of Information and Opinion Content. - PLIScHKE E., The 
«Contractual Agreements» and Changing Allied-West German Relations. - 
Humpurey R. L., Human Nature in American Thought: Reconciliation of the Ages 
of Reason and Science. 


Population, Paris. 


Avril-Juin 1954. - Henry L., Mise au point sur la natalité française. - VIEILLE A, 
La population vivant en meublé. Quelques données pour le département de la 
Seine. - Noucier L. R., Essai sur le peuplement préhistorique de la France. - 
GIRARD A., «Le niveau intellectuel des enfants d’àge scolaire»: nouveaux résultats. 
- REINHARD M, La population des villes: sa mesure sous la Révolution et l’Empire. 
- Bunze H, «Le mouvement naturel de la population dans le monde de 1906 
à 1936». - De WoLrr P. et MeERDINK J., La mortalité infantile à Amsterdam selon 
les groupes sociaux. 


Probleme Economice, Bucuresti. 


N. 2 - 1954. - MoLpoveanu A. Pentru dezvoltarea continua a industriei alimen- 
tare (Per l’ulteriore sviluppo dell'industria alimentare). - AvACHIAN A. si BERN- 
STEIN O., Introducerea unui regim sever de economii in industria usoara, sursa 
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importanta pentru sporirea productiei bunurilor de larg consum (L’introduzione 
di un severo regime di economia nell’industria leggera - importante fonte di in- 
cremento della produzione di beni di largo consumo). - Dan Em. si Murcescu C., 
Aspecte ale cresterii productiei-marfa in agricultura R.P.R. (Problemi dell’in- 
cremento della produzione da mercato nell’agricoltura della R.P.R.) - SoBARU AL. 
Importanta studierii cererii de consum a populatiei în realizarea sarcinilor comer- 
tului socialist (Importanza dello studio della domanda di consumo della popo- 
lazione per la realizzazione dei compiti del commercio socialista). - Horovrr M., 
Relatiile de colaborare si ajutor reciproc dintre U.R.S.S. si celelalte tari din lagarul 
democrat (I rapporti di collaborazione e di aiuto reciproco tra PU.R.S.S. e gli 
altri paesi del blocco democratico). - SIMBOAN A., Adincirea contradictiilor pe 
piata mondiala capitalista (L’inasprimento delle contraddizioni sul mercato capi- 
talistico mondiale). 


N. 3 - 1954. - BrumreLD D. si, MIZGAREANU I. Sistemul de contractare si achizitii 
- mijloc important pentru stimularea cresterii animalelor (Il sistema di contrat- 
tazione e di acquisto - importante mezzo di incoraggiamento dell'agricoltura). - 
TRATTNER E., Unele principii de fundamentare a planificarii de perspectiva a 
productiei si investitiilor in industria alimentara (Alcuni principi fondamentali 
per la pianificazione prospettiva della produzione e degli investimenti nell’industria 
alimentare). - TANASE AL. si URSACHE I., Indeplinirea indicilor financiari, o sarcina 
importanta a intreprinderilor industriale (L’attuazione degli indici finanziari, com- 
pito fondamentale delle imprese industriali). -- Constantinescu N. N., In legatura 
cu unele lectii despre finantele statelor capitaliste (A proposito delle lezioni sulle 
finanze dei paesi capitalistici). - SATELES T., Dominatia monopolurilor în S.U.A. 
(Il dominio dei monopoli negli S.U.A.). 


N. 4 - 1954. - Romanovici A., Pentru lichidarea raminerii în urma a cresterii 
animalelor (Per l'eliminazione dell’arretramento nel settore dell'allevamento del 
bestiame). - KiraLY S. si VicoL A., Desfasurarea de catre cooperatie a colectarilor 
prin achizitii si contractari (Lo sviluppo della cooperativa degli ammassi attraverso 
gli acquisti e le contrattazioni). - SOLLERTINSKAIA, Reproductia largita în agricul- 
tura socialista (La riproduzione allargata all’agricoltura socialista). - Dumitru V., 
Lupta pentru reducerea pretului de cost si respectarea unui regim strict de eco- 
nomii in industria U.R.S.S. (La lotta per la riduzione dei costi di produzione e 
per l’osservanza di un severo regime di economia nell'industria dell’ URSS). - Luca 
R., Planificarea si calculul rentabilitatii intreprinderilor cu sortimente variate 
(Pianificazione e calcolo della redditività delle imprese con erogazione di assorti- 
mento vario). - Iricovici 1., Pentru o justa aplicare a noului regim al amortizarilor 
(Per una giusta applicazione del nuovo regime d’ammortamento). - Savu L., Asi- 
gurarile sociale, factor important in ridicarea nivelului de trai al oamenilor muncii 
(Le assicurazioni sociali, importante fattore di elevamento del tenore di vita dei 
Lavoratori). 


Public Finances - Finances Publiques, Amsterdam. 


N. 2 - 1954. - ScamoLpers G., Die Veredelung der Umsatzsteuer. - Fossati E., De 
quelques éléments théoriques préliminaires a toute action gouvernementale. - 
HamictoN H. D., The Commission on Intergovernmental Relations and Grants-in- 
Aid in the United States. - Cozserc M. R., Shifting of a Specific Excise Tax. - 
Wazp H. P., Use of Tax Collections in Kind to Combat Inflation in the Republic 
of Korea. - WALKER D., Some comments on the taxation of personal Income and 
Expenditure in the United Kingdom, 1945-53. 


Quarterly (The) Journal of Economics, Cambridge, Mass. 


N. 2 - May 1954. - ZEUTHEN F., Recent Developments in Economics. - ROBERTSON 
D. H., Thoughts on Meeting some Important Persons. - BURKHEAD J., The Balanced 
Budget. - Enxe S., Some Economic Aspects of Fissionable Material. - BeRGSON A, 
On the Concept of Social Welfare. - NeisseR H., Critical Notes on the Acceleration 
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Principle. - Davis J. S., Adam Smith and the Human Stomach. - Sxeppar» Keyes L., 
The Shoe Machinery Case and the Problem of the Good Trust. - Isarp W., Loca- 
tion Theory and Trade Theory: A Short-Run Analysis. 


N. 3 - August 1954. - KUENNE R., Walras, Leontief, and the Interdependence of 
Economic Activities. - STREETEN P., Programs and Prognoses. - GRANICK D., The 
Pattern of Foreign Trade in Eastern Europe and Its Relation to Economic Deve- 
lopment Policy. - McDonaLD S. L., Boisguilbert: A Neglected Precursor of Aggregate 
Demand Theorists. - KarsH B. and Lonpon J., The Coal Miners: A Study of Union 
Control. - Broupe H. W., Bottleneck Phenomena and Cyclical Change: The Role 
of the Iron and Steel Industry. - Lanzmuortr R. F., Multiple Products and Oligo- 
poly Strategy: A Development of Chamberlin’s Theory of Products. 


Review of the Economic Conditions in Italy, Roma. 


May 1954. - Dr Narpr G., Investment in Public Works for Economic Stability. - 
The Italian Banking System after the War. 


July 1954. - Barsert B., The Italian National Income. - The Italian Banking System 
after the War (II). 


Review (The) of Economics and Statistics, Cambridge, Mass. 


August 1954. - A Symposium on the Economic Report of the President and Related 
Documents. Introduction (S. E. Harris). Comments (H. S. Ellis, G. Colm, A. H. 
Hansen, and M. Bronfenbrenner). - CLARK C, Afterthoughts on Paley. - Comment 
(E. S. Mason). - ELLsworTH P. T., The Structure of American Foreign Trade: A 
New View Examined. - SwerLING B. C., Capital Shortage and Labor, Surplus in 
the United States? - SeroN F., The Social Accounts of the Soviet Union in 1934. - 
Buatr V. V., Capital-Output Ratios of Certain Industries: A Comparative Study 
of Certain Countries. - Hanna F. A., Cyclical and Secular Changes in State 
Per Capita Incomes, 1929-50. 


Review (The) of Economic Studies, Cambridge. 


N. 55 - 1953-54. - Rosinson Joan, The Production Function and the Theory of Capital. 
- CHAMPERNOWNE D. G., KAHN R. F., The Value of Invested Capital. - CHAMPERNOWNE 
D. G., The Production Function and the Theory of Capital: A Comment. - ROBERTSON 
D. H., More Notes on the Rate of Interest. - Jonson H. G., Optimum Tariffs 
and Retaliation. - BALDWIN R. E., A Comparison of Welfare Criteria. - BECKERMAN 
W., A Note on Variable Prices and Foreign Trade Multipliers. 


N. 56 - 1953-54. - McKenzie L. W., Specialisation and Efficiency in World Pro- 
duction. - WoLre J. N., The Problem of Oligopoly. - FARRELL M. J., Some Aggre- 
gation Problems in Demand Analysis. - Harsanvi J. C., Welfare Economics of 
Variable Tastes. - MorisHima M., A Note on a Point in Value and Capital. - 
Hicks J. R., A Reply. - Morishima M., A Rejoinder. - PresT A. R., The Role of 
National Income Estimates in the Statistical Policy of an Underdeveloped Area: 
A Comment. - Seers D., A Rejoinder. - MeeN R. L., Stalin as an Economist. - 
Kemp M. C., Arrow's General Possibility Theorem. - Okun A. M. A Further Note 
on the Theory of Inflation. - SIMKIN C. G. F., A Reply. 


Revista de la Facultad de Ciencias Económicas, Buenos Aires. 


Julio-Agosto de 1953. - Ley orgánica de seguro (Editorial). - TrevisAN E., El 
principio de la equidad en el impuesto. - García FírBEDA M., El té. - Maroce E. A., 
La inflación. - Estévez A., La literatura sobre el Banco Central de la República 
Argentina. 


Septiembre-Octubre de 1953. - Número dedicado al Profesor Doctor D. Alejandro 
Mathus Hoyos, al complirse el primer aniversario de su fallecimiento. Recopilación 
de sus exposiciones parlamentarias. 
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Revue d'Economie Politique, Paris. 


Mars-Avril 1954. - L’économie de l’Union Francaise d'Outre-Mer: Introduction 
(G. Leduc) - Aperçus de la situation économique des Etats Associés d'Indochine. 
- L'Afrique du Nord (P. Fontaneau, R. Barre, A. Page) - Plans et développement 
économique (A. Fangeat, E. Crouzet, R. Leveugle) - L’avenir de l’Union Fran- 
çaise et le devenir européen (H. P.). 


Mai-Juin 1954. - Rapparp W. E., Le secret de la prospérité américaine. - DAYRE J., 
Esquisse d’une théorie analytique de l’évolution économique. - AUBERT-KRIER J., 
Une reformulation de la théorie de la concurrence pure. 


Revue de la Faculté des Sciences Economiques de l’Université d’Istanbul, 
Istanbul. 


Avril 1951 - Juillet 1951. - ÜLGENER S. F., Joseph A. Schumpeter (1883-1950). - 
DeRTILIs P. B., Le principe de la taxation au domicile suivant la législation 
fiscale hellénique. - SBAROUNIS A. J., The Economy of the Marshall Plan and of 
the Mutual Security Program. - WiLKER G., Bevólkerungsverschiebungen in West- 
deutschland in der Nachkriegszeit - wirtschaftlich und soziologisch gesehen. - 
TURKOGLU A., Die Zuckerpolitik in der Türkei. 


Revue de Science et de Législation Financières, Paris. 


Juillet-Septembre 1954. - LoweLL Harris C., Le problème des économies dans les 
dépenses publiques. - Caper F., A propos de la fraude fiscale. - STUCKEN R., Par- 
ticularités de la politique monétaire et de crédit en Allemagne occidentale. - 
Mason M. Stabilité financière intérieure et plein emploi. Est-il possible de les 
concilier? - Murxo V. L'évolution de la dette publique yougoslave. - FONTANEAU 
P., Un problème de conjocture: Le caractère inflationniste de l’emprunt public. 
- Herrmann N., Quelques aspects du budget fédéral des Etats-Unis. - FLAMANT M., 
Remarques sur l’évolution de la composition du prélèvement fiscal en France 
depuis cinquante ans. 


Revue des Sciences Economiques, Liège. 
Juin 1954. - LeEMANS O., Anvers, porte océane du trafic mosan. - ALvin L., 
Le syndicalisme ouvrier dans la navigation intérieure américaine et son influence 
sur la productivité. - SCHREURS A. Contribution aux études d'économie régionale 
en Wallonie. Problèmes de méthode. 


Revue Economique, Paris. y 


Mai 1954. - La distribution. - Krier H. et J., Eléments pour une théorie de 
la distribution. - JEANNENEY J.-M., Une politique de la distribution est-elle souhai- 
table et possible? - Romreu J., Eléments d’une politique commerciale en France. 
- Revzan D. A., Les études de marchés aux Etats-Unis. - AUBERT-KRIER J., Influence 
des entreprises commerciales sur le marché. - GoErz-Girey R. Les structures 
régionales du commerce. 

Juillet 1954 - Maury R., Influence des phénomènes d'élasticité sur l’accé- 
lérateur. - BERGER P., Variations de la circulation fiduciaire en 1952 et 1953. - 
LerorT C., La zone monétairie belge. - Moret M. La zone sterling et les avantages 
de ses participants. 

Septembre 1954. - GUIHÉNEUr R., Quelques aspects de la théorie de la 
firme. - WickHam S., Les comptes de villages. - Ducros B., La comptabilité nationale 
dans les pays sous-développés. - Payart J.-L., La sidérurgie autrichienne. - Ta- 
BATONI R., Politique monétaire de stabilisation aux Etats-Unis. 


Revue économique et sociale, Lausanne. 
Juillet 1954. - STIRLIN H.-R., L'orientation des Etats-Unis vers les besoins des 
masses, ses conséquences d’ordre matériel et moral. 
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Revue Internationale du Travail, Genève. 


Mai 1954 - La Conférence régionale asienne. - BEAGLEHOLE E., L'influence des 
facteurs culturels sur l’évolution économique et sociale. - RicHarpson J. H., Les 
salaires en Birmanie. - Duamr S. S., Le développement rural dans l’Inde. 


Juin 1954. - CHANDRASEKHAR S., L'accroissement démographique, le développement 
social et économique et les niveaux de vie. - GraHAM T., L'inspection du travail 
dans les pays insuffisamment développés. - Isaac J. E., L'enquéte de 1952-53 rela- 
tive au salaire de base et á la durée du travail en Australie. 


Juillet 1954. - Caractéristiques des migrations européennes d'apres-guerre. - Muro 
pe Napat F., La liberté des échanges et la prosperité économique. - NIPPERDEY H. 
C., L'évolution du droit du travail dans la République fédérale d'Allemagne depuis 
1945: I. - ApyanTHayA N. K., L'emploi des femmes dans l'Inde. 


Rivista bancaria, Milano. 


Maggio-Giugno 1954. - E. d'A., «Relazioni» bancarie e sviluppo economico (Cro- 
nache). - HivoJosa Raso J., Delle azioni delle Società Anonime nella Legislazione 
spagnola. - Amato A., Sulle variazioni della pressione tributaria quando aumenti 
l'imposta sul reddito. 


Rivista di Diritto Finanziario e Scienza delle Finanze, Pavia. 


Giugno 1954. - D’ALBErco E., « Vecchia» teoria finanziaria e «nuove» incom- 
prensioni. - GrIzIOTTI B., Il potere finanziario e il diritto finanziario nello studio 
autonomo delle finanze pubbliche. - Forte F., Il computo dei benefici stradali e 
degli oneri fiscali relativi. II. Alcuni calcoli ed applicazioni. - Pozr O., I redditi 
di lavoro e l’onere tributario. 


Rivista di Economia Agraria, Roma. 


Giugno 1954. - RiccHioni V., Progresso dell’agricoltura e macchine nel Mezzo- 
giorno. - PAGNIELLO D., Prezzo del vino e difesa del prodotto. - Di FeLIcE L., In- 
dagine sull'andamento dei prezzi del mercato ortofrutticolo di Firenze. - MEISSNER 
F., Aspetti economici della riforma agraria in Svezia. 


Rivista di Politica Economica, Roma. 


Maggio 1954. - MarcHEsano E., Gli investimenti internazionali. - Gini C., Diffi- 
coltà finanziaria ed evoluzione economica. - Marrama V., Sui fattori determinativi 
dello sviluppo economico delle aree arretrate. 


Giugno 1954. - Scorto A., Problemi aperti delle rivalutazioni per conguaglio mo- 
netario. - LAUFENBURGER H., L'autofinanziamento delle imprese. 


Luglio 1954. - Gini C., Dell’autonomia economica nazionale prima e dopo l’ultima 
guerra. - PaLomBa G., Le teorie sui cicli economici. - GaroraLo G., Considera- 
zioni sul costo sociale della disoccupazione ciclica e la politica dell’occupazione. 
- CHessa F., La recessione economica statunitense. 


Rivista di Studi Politici Internazionali, Firenze. 


Aprile-Giugno 1954. - Jacomini F., Dal'ONU alla CED. - CosmeLti G., L’Austria 
e la Conferenza di Berlino. - RiPaNDELLI F., Il trattato turco-greco-jugoslavo del 
1953. - SoLARI G., La crisi egiziana. - MIRABILE F., Politica e strategia della « nuova » 
India. - Cora G., Cecil Rhodes, costruttore d’Impero. - GIANNINI A., Profili di uo- 
mini politici: Orlando e Didi. 
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Rivista Internazionale di Scienze Sociali, Milano. 


Maggio-Giugno 1954. - Mazzoccut G. C., L'autofinanziamento delle imprese e la 
teoria del ciclo economico. - Bonato C., L'elemento etico nel progresso dell'agri- 
coltura. - FaBBRINI L., Trieste e i suoi problemi economici. 


Luglio-Agosto 1954. - GEMELLI A., Fattori psicologici della produttività. - Vrro F., 
L'integrazione economica dell’Europa e il problema delle comunità internazionali 
specializzate. - Manrra M. R., Prime indagini sulla teoria della circolazione. - 
MazzoccHi G. C., Una riconsiderazione del principio di accelerazione. 


Rivista italiana di Scienze Commerciali, Milano. 


N. 9-12 - 1953. - Giovanni Demaria. - Sapori A. Il saluto dell’Università. - Dr 
NarpI G., Le istanze innovatrici della dinamica economica. - BagIorTI T., Note 
alle teorie dell'interesse e del capitale. - Casarr M., Per un consuntivo. - DE 
Toma A., Come viene emessa, come viene detenuta la moneta oggi in Italia. - 
FRUMENTO A., Sul problema industriale italiano. - GASPARINI I., Schemi di teoria del 
lavoro e del salario e politica sindacale. - Peco F., Verso una riforma delle facoltà 
di economia e commercio. - Porsia E., Attualità di una letteratura negletta: il 
grande spazio economico e l’unione europea. - ScHWaARZ-TRApATI I, Pro e contra 
l'economia del benessere. - UBERTI-BoNA I., L’opera civile di Giovanni Demaria. - 
Gli scritti di Giovanni Demaria. 


Sankhya (The Indian Journal of Statistics), Calcutta. 


March 1954. - Luxacs E., On Strongly Continuous Stochastic Processes. - Ma- 
SUYAMA M., Analysis of the 1939 Model Sample Survey Results from the Viewpoint 
of Integral Geometry. - SENGUPTA J. M., Some Experiments with Different Types 
of Area Sampling for Winter Paddy, in Giridih, Bihar: 1945. - Masuyama M, 
Mathematical Note on Area Sampling. - CHanp M. and PancHoLI R. L., Agricul- 
tural Co-operation in U. P. and Rest of British India, 1818-19 - 1945-46. - MATTHAI 
A., On Selecting Random Numbers for Large-Scale Sampling. - Popper K. C., 
On the Punched Card Method in Smoothing for Age Bias in Census Returns. - 
National Sample Survey Number 2: Tables with Notes on the Second Round. 


Schweizerische Zeitschrift fir Volkswirtschaft und Statistik, Basel. 


Juni 1954. - Niemans J., Das 6konomische Problem des technischen Fortschritts. - 
Herotp H., Die westeuropäischen Industrieverbánde und das Problem der export- 
stimulierung. - PASDERMADJIAN H., Les caractéristiques économiques des grandes 
entreprises de distribution. - ZoLLinceR W., Die Wertbestándigkeit in der Lebens- 
versicherung, Zins und AHV. - Gasser CH. Zum Problem der wertbestándigen 
Lebensversicherung. Eine Erwiderung. - ALBERT H., Tautologischen und Ideologi- 
sches Bemerkungen zu einem Aufsatz von Erich Preiser. - ScHwarz A. Statistik 
der Geheimspháre. Methodologische Bemerkungen zum neuen Kinsey-Report. 


Skandinaviska Banken Aktiebolag - Quarterly Review, Stockholm. 


July 1954. - Jacossson M, The Come-Back of Europe. - SÓDERLUND G., Export 
Credits as Means of Competition. - Perri F., Forecasts of Power Consumption. - 
Company Balance Sheets for 1953. 


Social Research, New York. 


Spring 1954. - MarsHaLL G. C., Essentials to Peace. - JASNY N., Soviet Economic 
Growth. - Macm H. M. Mill and the Problem of Freedom of Thought. - GUMBEL 
E. J., Impressions from Berlin, 1953. - NeIsser H., Stability in Late Capitalism: 
A Survey. - Friepricn C. J., Arnold Brecht, Jurist and Political Theorist (Note). 
- Huta E., Arnold Brecht’s Contribution to Comparative Government and Inter- 
national Relations. 
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Summer 1954. - Lowe A. The Classical Theory of Economic Growth. - MUMFORD 
Jones H., Republican Humanism. - TayLor K. W., Central Economic Coordination 
in British Government. - LowrrH K., Man's Self-Alienation in the Early Writings 
of Marx. 


South African (The) Journal of Economics, Johannesburg. 


June 1954. - VAN DER Horst S. T., Equal Pay for Equal Work. - KUBINSKI Z. M. 
Measurements of Elasticity of Substitution in International Trade. - BAUER ipa Lo 
and Yamey B. S., Economic Aspects of Immigration Policy in Nigeria and the 
Gold Coast. - West J. H., Electricity Supplies in the Federal Area of Central 
Africa. 


Southern (The) Economic Journal, Chapel Hill, N.C. 


July 1954. - HereNcHAK W., Inflation in an Export Economy. - GURLEY J. Ga 
Deficits, Surpluses, and National Income. - HENDERSON J. P., The Macro and Micro 
Aspects of the Wealth of Nations. - Hrapy E. O. and Baker C. B., Resource 
Adjustment to Equate Productivities in Agriculture. - Leach R. H., The Federal 
Government and the Peanut Industry. - Gittow A. L., Wages and the Allocation 
of Employment. 


Soviet Studies, Oxford. 


July 1954. - BLock A., Soviet Housing: Some Town Planning Problems. - SMITH 
R. E. F., The Amalgamation of Collective Farms: Some Technical Aspects. - 
SCHLESINGER R., Soviet Law and Soviet Society. - Nove A., The USSR after the 
Death of Stalin. 


Statistica, Milano. 


Aprile-Giugno 1954. - BELLETTINI A., Punti di vista sugli studi per campione del 
mercato del lavoro. - Custmano G., Sulla misura di alcuni aspetti della variazione nel 
tempo della concentrazione economica. 


Statistiques et Etudes Financiéres, Paris. 


Juin 1954. - Le budget de 1954. - L’évolution des opérations du Trésor au cours 
de l’année 1953. - Statistiques. - Grande Bretagne: La situation économique en 
1954 d’après l'Economic Survey - Le budget de 1954-55 - L'aide de l'Etat à 
l’agriculture. 


Juillet 1954. - L'impot sur le revenu des personnes physiques en 1953. - Le crédit 
populaire. - Statistiques. - Canada. Les évaluations trimestrielles du revenu 
national. - U.R.S.S. Le Budget de 1954. 


Aoút 1954. - La balance des payements en 1953. - L'évolution des moyens moné- 
taires et financiers mis à la disposition de l’économie pendant le premier tri- 
mestre 1954. - L'évolution des opérations du Trésor au cours du 1-er trimestre 
1954. - Statistiques. - Grande-Bretagne. Situation financiére de la Sécurité sociale. 


Statistiques et Etudes Financières - Supplément Finances Françaises, Paris. 


N. 21 - 1954. - Statistique des salaires déclarés par l’industrie et le commerce 


en 1952 (salaires distribués en 1951). - Renseignements statistiques relatifs aux 
impôts directs en 1952. 


N. 22 - 1954. - Rapport du Conseil d'Administration de la Caisse autonome de 
Gestion des bons de la Défense nationale, d'Exploitation industrielle des Tabacs 
et Allumettes et d'amortissement de la Dette publique (Année 1950). - Rapport 
sur les opérations des Caisses d'épargne ordinaires en 1952. 
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Studi Economici, Napoli. 


Luglio-Agosto 1954. - CorBiNo E., Relazioni economiche e finanziarie tra l’Italia 
e le Americhe. - VocHTING F., La riforma fondiaria in Italia (continua). - Puri- 
GLIANI F., Il Concetto di costo nell’economia medioevale. - In memoria di Luigi 
Galvani (Paolo Resta). 


Transport and Communications Review, New York. 


January-March 1954. - Prevention of the Pollution of the Sea by Oil. - Rocque- 
MONT Y., Ship and Shore Installations to Prevent the Pollution of Sea-Water by 
Oil. - Hecner F., Palletization and its International Problems at the Beginning 
of 1954. - PouLor P., A Modern Auxiliary Transport Appliance: the Container. 


Vnescnjaja Torhovlia, Moskva. 


N. 4 - 1954. - KoscenTAsEvsKIJ V., Ras-scirenije sovetsko-scvedskoj torhovli 
(L’allargamento del commercio sovietico-finlandese). - Ivanov, K posesc-ceniju 
Moskvy predstavitelijami anglijskich delovich kruhov (Sulla visita a Mosca dei 
rappresentanti di circoli commerciali inglesi). - Vikrorov V., O 10-oj sessii Ekon. 
komisii OON dlja Azii i Dalnevo Vostoka (Sulla 10* sessione della Commissione 
economica dell ONU per l'Asia e l’Estremo Oriente). - Mosrov S., ERMOLENKO E., 
Rynok tabaka kapitalisticeskich stran v 1953 h. (Il mercato del tabacco dei paesi 
capitalistici nel 1953). - KoLosov L., Polojienije franzuskovo franka (La posizione 
del franco francese). 


N. 5 - 1954. - Semin A., Sovetsko-afhanskije ekonomiceskije otnoscenija (Le rela- 
zioni economiche sovietico-afgane). - VasiLsova E., O nekotorych itohach Mejidu- 
narodnovo pscenicjnovo sohlascenija (Di alcuni risultati dell’Accordo internazio- 
nale del grano). - Ryskin M., Rynok uhlija kapitalisticeskich stran (Il mercato 
del carbone nei paesi capitalistici). 


N. 6 - 1954. - Usaciev B., Voprosy vnescnej torhovli na 9-oj sessii Ekonomiceskoj 
komissii OON dlja Evropy (I problemi del commercio estero nella 9* sessione 


della Commissione economica dell'ONU per l'Europa). - SercEEv V., Torhovlija 
Sovetskovo Sojuza s Norvegiej (Gli scambi commerciali tra l’Unione Sovietica e 
la Norvegia). - KaPLIN A., 25-j Leningradskij puscnoj auktzion (La 25* vendita 


all’asta di pellicce di Leningrado). - GorJuNov V., Torsuev N., Mezhdunarodnyje 
ekonomiceskije zvjazi Kitaja (Le relazioni economiche internazionali della Cina). 
- Virsasov K., Mysekov V., Ekonomiceskoje razvitije Vengrii v 1953 godu (Lo 
sviluppo economico dell’Ungheria nel 1953). - Nicixov V., K voprosu o perspekti- 
vach evropeiskoj torhovli lesnymi tovarami (Sul problema delle prospettive del 
commercio europeo di prodotti del legno). - Ivanov V., Pastuscenxo M., Torhovlja 
puscno-mechovymi tovarami na kapitalisticeskom rynke v 1953 godu (Il com- 
mercio di prodotti di pellicceria sul mercato capitalistico nel 1953). 


N. 7 - 1954. - RUBINSCTEJN G., Ekonomika i vniescnjaja torhovlja Polskoj N.R. 
(L'economia e il commercio estero della R.P. di Polonia). - Dvorxin S., Sovjetskije 
ekskavatory (Gli escavatori sovietici). - Evresskov A., Nekotoryie voprosy va- 
ljutnoj politiki Anglii (Problemi della politica monetaria inglese). - BekLEscIov L., 
Vniesenjaja torhovlja Indonesii (Il commercio estero dell'Indonesia). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva. 


N. 2 - 1954. - Lartev I, Rescenija sentjabrskovo Plenuma ZK KPSS i zadaci 
ekonomiceskoj nauki v oblasti selskovo chozjajstva (Le decisioni del Plenum di 
settembre del CC del Partito comunista dell’Unione Sovietica ed i compiti della 
scienza economica nella sfera dell'agricoltura). - Mysekxo D., Ekonomiceskije, poli- 
ticeskije i kulturnyje predposylki vossojedinenija Ukrainy s Rossijei (I presup- 
posti economici, politici e culturali dell'incorporazione dell'Ucraina alla Russia). - 
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Botcov A., O materialnoj zainteresovannosti kolchozov i kolchoznikov v razvitii 
obsc-cestvennovo chozjajstva (Sull’interessamento materiale dei kolchozy e degli 
agricoltori collettivizzati allo sviluppo dell’economia socializzata). - MALININA P., 
Opyt kolchoza «12 Oktjabr » (L'esperienza del kolchoz «12 Ottobre »). - POSMITNYJ 
M., Razvitije obsc-cestvennovo chozjajstva kolchoza imeni Budiennovo (Lo svi- 
luppo dell’economia socializzata del kolchoz « Budienny »). - ALLACHVERDJAN DI 
Rol finansovoj sistemy v razpredelenii natzionalnovo dochoda SSSR (La funzione 
del sistema finanziario nell’ambito della ripartizione del reddito nazionale del- 


l'URSS). - Feporovic M., Proizvodstvennaja mosc-cjnostj promysclennovo pred- 
prijatija i metodiceskije osnovy ioio razciota (La potenza produttiva di un’im- 
presa industriale e le basi metodiche per il suo calcolo). - BREGEL E., Apologija 


infljatzii v sovremennoj burjuaznoj politiceskoj ekonomii (L’apologia dell’infla- 
zione nella economia politica borghese contemporanea). 


N. 3 - 1954. - Rolj ekonomiceskoj nauki v kommunisticeskom stroitelstve (La fun- 
zione della scienza economica nell’organizzazione del comunismo). - OMAROVSKIJ 
A., Razvitije narodnovo chozjaistva Sovietskoj Ukrainy (Lo sviluppo dell’economia 
nazionale dell’Ucraina Sovietica). - BacruRrIN A. K voprosu o prjbyli i naloge 
s oborota v SSSR (Sul problema dell’utile e dell'imposta sugli affari nell'URSS). - 
VENZHER V., O razvitii i ukreplenii ekonomiceskich zvjazej MTS i kolchozov 
(Sullo sviluppo ed il consolidamento dei legami economici tra le stazioni di mac- 
chine e trattori e le aziende agrarie collettivizzate). - Korov G., Voprosy povy- 
scenija kultury zemledelija i raznostoronnavo razvitija obsc-cestvennovo cho- 
zjajstva kolchozov (Problemi del miglioramento delle condizioni di lavoro e di 
vita nell’agricoltura e dello sviluppo totale dell'economia socializzata delle aziende 


agrarie collettivizzate). - PuzancIKov I, Razvitie dzivotnovodstva v podmoskov- 
nom kolchoze (Lo sviluppo dell’allevamento del bestiame nel kolchoz presso 
Mosca). - LopaTKIN V., Sovetskaja torhovlija - osnovnaja forma razpredelenija 


predmetov potreblenija pri sotzialisme (Il commercio sovietico come forma fon- 
aamentele di distribuzione dei generi di consumo in ordinamento socialista). - 
TrscHTENBERG I., Infljazija i protzess kapitalisticeskovo vozproizvodstva (L'infla- 
zione ed il processo della riproduzione capitalistica). 


N. 4 - 1954. - VJAZMIN I., Formy ekonomiceskoj zvjazj mezhdu gorodom i derevnej 
pri sotzialisme (Le forme del collegamento economico tra la città e la campagna 
in socialismo). - Sazanov A., K voprosu o vozniknovenii ekonomiceskich zakonov 
sotzialisma (Sul problema dell’origine delle leggi economiche del socialismo). - 
Nexrasov N., O vys-scej technike sotzialisticeskovo proizvodstva (La tecnica 
superiore della produzione socialista). - MeRZLov A., TERJA va A., Nekotoryje 
voprosy podjema ekonomiki Inovodceskich kolchozov (Problemi dell'incremento 
dell’economia delle aziende collettivizzate produttrici di lino). - Prozorov P., 
Obsc-cestvennoje chozjajstvo kolchoza «krasnyj Oktjabr» (L'economia socializ- 
zata del kolchoz «Ottobre rosso»). - LJupimova V., Problema bezopasnosti 
Frantzii (Il problema della sicurezza della Francia). 


Weltwirtschaftliches Archiv, Hamburg. 


Band 72 - Heft 2 - 1954. - PEDERSEN J., The Creation of Money Income. - Bopp 
K. R., Die Tátigkeit der Reichsbank von 1876 bis 1914. II. - RorHscHIp Ke Zur 
Frage der Auswirkungen einer Abwertung auf die internationalen Austauschbe- 
dingungen. - Brockie M. D., Rent Concepts and the Theory of Opportunity Cost. 
- WIEDENFELD K., Die Herkunft der Unternehmer und Kapitalisten im Aufbau 
der kapitalistischen Zeit. 


Westminster Bank Review, London. 


May 1954. - Scammezz W. M, What Sort of Exchange Rates? - WiLsoN J. S. G., 
Problems of Commonwealth Economic Development. - Room for Manoeuvre. - 
Initial Difficulties. - Franky H., The Taxpayers’ Gamble on the Agricultural Mar- 
ket. - Forecasting the Economic Weather. 
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August 1954. - MacDoucaLL D. Flexible Exchange Rates. - Mappick H., Local 
Government - Partner or Agent? - Profit from Waste. - Opportunities in the 
Middle East. - Initial Difficulties. - Prospects for the Dairy Industry. - Where 
the Money Went. 


Wirtschaftsdienst, Hamburg. 


Juni 1954. - HEUER J., Das Problem der Eigenwirtschaftlichkeit im Wohnungswesen. 
- BRECHT J., Die Gemeinniitzigkeit im Wohnungswesen. 


Juli 1954. - V. d. DeckeN H., Die Paritàtsforderung der deutschen Landwirtschaft. 
- HERMES A., Agrarpolitik auf lange Sicht. 


August 1954. - RoTHACKER E., Universität und Allgemeinbildung. - ScHREWE E., 
Die Ausbildung der Führungskräfte für die betriebliche Praxis. - LùBKE H., 
Agrarpolitik im Umbruch. 


Wirtschaftskonjunktur, Minchen. 
Heft 4 - 1953. - Teil I: Die wirtschaftliche Lage im Spätherbst 1953. - Investition 


und Verbrauch im Anstieg. - Aussenwirtschaftliche Entwicklungstendenzen im 
Lichte der Auslandsschulden und der Austauschrelation. - Käufermärkte in der 
gesamten Industriewirtschaft. - Stimmen zur inlándischen Konjunkturlage. - Teil 


II: Zahlenübersichten. 


Heft 1 - 1954. - Teil I: Die wirtschaftliche Lage Anfang 1954. - Verlagerte 
Auftriebskrafte. - Weltkonjunktur im Schatten der amerikanischen Recession. - 
Anhaltender Auftrieb in der Aussenwirtschaft. - Stimmen zur amerikanischen 
Konjunkturlage. - Teil Il: Zahlenübersichten. 


Heft 2 - 1954. - Teil I: Die wirtschaftliche Lage im Frühjahr 1954 - Nach 


übersaisonaler Abschwachung wieder kräftige Expansion. - Gewerbliche Pro- 
duktion. - Bauwirtschaft. - Stimmen zur inländischen Konjunktur. - Teil Il: 
Zahlenúbersichten. 


Wirtschaft und Recht, Zúrich. 


Heft 2 - 1954. - BeHRENDT R. F., Entartung des Staates. - Fink M., Die Darstellung 
der bundesgerichtlichen Praxis úber die Kartellfrage. - Hua W., Die Gesetzgebung 
úber den Gesamtarbeitsvertrag und dessen Allgemeinverbindlichkeit. 


Zeitschrift für die gesamte Staatswissenschaft, Tübingen. 


Heft 3 - 1954. - Barrwatp F., Das Problem der kontinuierlichen Expansion der 
amerikanischen Wirtschaft. - Hartoc F., Zur Lehre von der Wirtschaftspolitik. 
- FiscHER C. E., Die Geschichte der deutschen Versuche zur Lòsung des Kartell- 
un Monopol-Problems. - EISERMANN G., Bemerkungen über das Verhältnis zwi- 
schen okonomischer Theorie und sozio-6konomischer Struktur. - ScHuLTz B., 
Franz Oppenheimer als Lehrer und Okonom. - HEINTz P. Von den Ansátzen 
einer neuen Soziologie der Technik bei Thorstein Veblen. - Borner B., Die Lehre 
Pufendorf von der beschrankten Monarchie - SCHNEIDER P., Zur Staatsauffassung 
von Karl Barth. 


REGESTI EMEROGRAFICI 


L' Istituto di Economia Internazionale riassume i principali articoli dei principali pe- 
riodici economici e politici del mondo. 

Lo spoglio viene eseguito sopra un complesso di 829 pubblicazioni, appartenenti a 58 
diversi paesi e a 11 organismi internazionali. I regesti sono redatti dai seguenti ricercatori 
dell’ Istituto: Isa MARCHINI, MATILDE PITTALUGA, VITTORIO SIROTTI. 

Soltanto una piccola parte dei regesti eseguiti viene pubblicata nel Bollettino Emero- 
grafico di Economia Internazionale. 

I regesti pubblicati nel Bollettino sono distribuiti secondo una classificazione semplice, 
non eccessivamente sistematica e non eccessivamente analitica. Ciò ai fini pratici della ra- 
pida lettura e consultazione. 

Ai fini scientifici, l’ Istituto di Economia Internazionale usa una propria classificazione 
sistematica, nella quale è stato in parte applicato il criterio decimale. Le lettere e le cifre 
che precedono ciascun regesto del Bollettino (che trovansi, precisamente, sull’ angolo destro 
superiore del regesto) corrispondono alla classificazione sistematica introdotta e usata dal- 
l’ Istituto. 

Il Bollettino Emerografico di Economia Internazionale è posto in vendita in fascicoli 
trimestrali separati. 

Per l'eventuale ritaglio e l’ eventuale schedatura dei singoli regesti — da parte di uni- 
versità, istituti scientifici, biblioteche, centri di studio, enti economici, aziende, studiosi e 
pratici — t fascicoli trimestrali del Bollettino Emerografico di Economia Internazionale 
vengono stampati soltanto sulla pagina anteriore di ciascun foglio. 


La classificazione dei regesti qui adottata è la seguente : 


- Scambi con l’estero - Bilancia dei 
pagamenti - Problemi valutari. 
VIII. - Problemi dei trasporti e delle co- 
municazioni. 
III. - Problemi dell’industria. IX. - Problemi del lavoro - Problemi de- 


I. - Problemi economici generali. VII. 


II. - Problemi dell’ agricoltura e delle in- 
dustrie estrattive. 


IV. - Problemi del commercio interno - E tios di Politica LE I, ; 

: . - Situazion n varî > 

DN tuazione economica dei vari paesi 

re A = XI. - Politica commerciale internazionale. 

V. - Preblemi bancari e monetari - Borse. | XII. - Istituti e problemi economici inter- 
VI. - Le finanze pubbliche. nazionali. 


I. - PROBLEMI ECONOMICI GENERALI. 


2790 EC 2 
Parr U., Teoria dello sviluppo economico e 
della formazione delle zone arretrate 
(«Les Cahiers Économiques », Paris, giu- 


l’aumento della popolazione e degli altri 
fattori produttivi, il che induce a combi- 
nazioni meno efficienti, ad alti costi e a 
bassi redditi. Per levoluzione economica 
delle aree depresse deve essere incoraggia- 


gno 1954). 


Nell’esame dei problemi relativi allo svi- 
luppo economico due punti presentano par- 
ticolare interesse: la ricerca degli elementi 
determinanti tale sviluppo e quella degli 
elementi determinanti l’esistenza delle zo- 
ne arretrate. Principale fattore di sottosvi- 
luppo economico è la sproporzione tra 


ta la produzione agricola come mezzo più 
efficace per l’aumento del reddito e del 
tenore di vita. Dare la precedenza allo svi- 
luppo industriale significherebbe trovare 
difficoltà di assorbimento della produzione 
dell’industria. Il risollevamento delle aree 
depresse si realizza mediante investimenti 
per lo più pubblici. Ha importanza la con- 
siderazione della « produttività » di tali in- 
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vestimenti tra i quali alcuni non produ- 
cono alcun reddito per la collettività e han- 
no carattere inflazionistico, altri sono pro- 
duttivi nel lungo andare. Gli aspetti di 
bilancio, finanziari e monetari di una po- 
litica commerciale di sviluppo non sono 
che la conseguenza della «produttività » o 
della « non produttività » degli investimenti. 

(I. M.) 


2791 EC 2 

KEROYN DE LETTENHOVE A., Il rapporto tra 
il capitale e il reddito: aspetti teorici 
(« Bulletin de l’Institut de Recherches 
Économiques et Sociales », Louvain, ago- 
sto 1954). 


Per la precisazione della nozione di coef- 
ficiente di capitale (capital-output ratio) si 
deve rilevare la distinzione tra un dato a 
carattere tecnologico e la reazione psico- 
logica degli imprenditori a un mutamento 
della domanda. Ciò allo scopo di evitare 
confusione tra la nozione di coefficiente tec- 
nologico di capitale, che parte da un inve- 
stimento e serve a determinare come que- 
sto, giunto a maturità, accresca la capacità 
di produzione, e la nozione di coefficiente 
di accelerazione che, partendo da un au- 
mento della domanda, definisce i suoi effet- 
ti sul livello degli investimenti. I valori dei 
due coefficienti sono normalmente differen- 
ti. Il concetto di coefficiente di capitale dif- 
ferisce pure da quello di produttività mar- 
ginale del capitale; quest’ultima è fonda- 
mentale per la teoria della ripartizione, 
mentre il concetto di coefficiente di capita- 
le corrisponde alla preoccupazione di mi- 
surare il fabbisogno di capitale di una 
azienda, di una industria o di una econo- 
mia. Poichè i coefficienti di capitale devono 
definirsi in funzione di linee di minimo co- 
sto, la possibilità di assegnare loro un va- 
lore definito suppone che nessuna sostitu- 
zione potrà aversi tra il capitale e gli altri 
fattori di produzione. L’uso del concetto di 
coefficiente di capitale implica una sempli- 
ficazione del modello dell’equilibrio gene- 
rale, indispensabile per intraprendere qua- 
lunque lavoro statistico sulla struttura di 
una economia (1. M.) 


2792 PE (111) 18 
Howarp J. A., La politica britannica sui 


monopoli (« The Journal of Political Eco- 
nomy », Chicago, agosto 1954). 


Nell'immediato dopoguerra il governo 
britannico è stato condotto alla stesura, nel 
1948, della Legge sui Monopoli nella con- 
vinzione che è necessario si abbia la mas- 
sima concorrenza possibile nel settore pri- 
vato dell'economia. Tale legge ha stabilito 
una commissione che ha il compito di in- 
dagare sui casi sospetti di monopolio. Og- 
getto di indagine della commissione sono 
l’attività delle imprese e la struttura del 
mercato; dall'esame di quest’ultimo può 
trarsi il rimedio. I punti principali di di- 
vergenza tra la politica inglese e quella 
statunitense riguardano la dimensione del- 
le imprese e le pratiche collusive. La gran- 
de impresa viene sfavorevolmente conside- 
rata negli Stati Uniti, mentre in Gran Bre- 
tagna non è ritenuta sempre indesiderabile; 
la politica statunitense condanna gli accor- 
di per la regolamentazione del mercato 
mentre quella inglese non li considera tutti 
illegali. Infine negli Stati Uniti si dà molta 
importanza al livello dei prezzi come segno 
del comportamento concorrenziale; in Gran 
Bretagna si ammettono gli accordi per la 
fissazione dei prezzi. In genere, sia negli 
Stati Uniti che in Gran Bretagna si tiene 
conto, nei confronti del pubblico interesse, 
più dei principi etici, sociali e politici che 
dei principi economici. (I. M) 


2793 (PE) (415) 18 

FiscHER C. E., La filosofia antitrust ameri- 
cana mella pratica («Der Volkswirt >», 
Frankfurt a. M., 2 ottobre 1954). 


La FTC (Federal Trade Commission) e 
riuscita, dopo molte difficoltà, a pubblicare, 
almeno in parte, come «Staff Report» alla 
Commissione senatoriale «On Small Busi- 
ness», i risultati d'una sua inchiesta, ini- 
ziata nel 1949, contro i consorzi petroliferi. 
Questo rapporto, che rende per la prima 
volta pubblica una grande quantità di ma- 
teriale inedito e di cifre precise sulla posi- 
zione monopolistica dei «big seven» nel 
settore petrolifero mondiale, e una dimo- 
strazione inequivocabile del fatto che tra la 
tanto esaltata filosofia antitrust americana e 
la pratica reale vi è un abisso. Anche se 
non bastassero i fatti precedenti, il recente 
episodio della lotta contro l’« accordo Onas- 
sis-Niarchos » sarebbe sufficiente a provar- 
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lo. Secondo lo spirito del rapporto FTC e 
della filosofia antitrust su cui esso si basa, 
il Governo americano avrebbe, infatti, do- 
vuto appoggiare calorosamente come con- 
tributo al ripristino d'una piú libera con- 
correnza, l’iniziativa di un «indipendente » 
di impegnarsi al trasporto — dietro accor- 
do concluso. con il Governo dell’Arabia 
Saudita -- con una nuova flotta di 50.000 t. 
di stazza lorda, del petrolio estratto in 
questa regione. Avvenne, invece, il con- 
trario: il Governo statunitense, appoggiato 
da quello britannico, ha ufficialmente pro- 
testato presso il Governo dell'Arabia Sau- 
dita contro l’accordo concluso con gli 
armatori greci, sostenendo che questi ver- 
rebbero a beneficiare d’un monopolio per 
il trasporto del petrolio dall’Arabia Sau- 
dita, ciò che infrangerebbe l’accordo con 
l'ARAMCO, che in quel paese detiene 
l’esclusività dell’estrazione! Ma la lotta dei 
«big seven» contro gli «intrusi» Onassis- 
Niarchos non si ferma a queste note di pro- 
testa diplomatiche, ma procede accanita 
dietro le quinte. Esistono, infatti, motivi 
sufficienti per ritenere che il recente falli- 
mento delle trattative quasi concluse tra 
gli armatori greci e il Bundesfinanzmini- 
sterium della Germania Occidentale, per 
l'acquisto da parte dei primi dei cantieri 
Howaldt di Kiel, sia appunto un effetto dei 
raggiri impiegati dagli stessi «big seven» 
per rendere inadempiente l’Onassis nei ri- 
guardi del tonnellaggio che si era contrat- 
tualmente impegnato a procurarsi, ed in 
tal modo silurare la sua iniziativa! 

(M. I. A.) 


2794 PE (415) 18 

La Sherman-Antitrust-Law in funzione 
(« Neue Ziircher Zeitung », Zúrich, 12 ot- 
tobre 1954). 


La Corte distrettuale federale di Kansas 
City ha emesso una interessante sentenza 
di applicazione della legislazione america- 
na antitrust. Le società di produzione e di- 
stribuzione di pellicole cinematografiche 
Radio-Keith-Orphaum, Paramount, Warner 
Bros., Loew’s (MGM) e Columbia sono sta- 
te condannate al pagamento di un’inden- 
nità di 2,4 milioni di dollari a favore del- 
l’Electric-Kino di Kansas City. Il proprie- 
tario di questo cinematografo aveva mosso 
causa alle suddette società per essersi esse 
accordate di concedere al suo locale sol- 


tanto pellicole di seconda visione, malgrado 
egli si fosse dichiarato disposto a pagare le 
somme dovute per films di prima visione. 
Il risarcimento accordato non è soltanto il 
maggiore che sia mai stato riconosciuto nel- 
le pur frequenti controversie legali circa 
il diritto alla precedenza di programmazio- 
ne, ma ascende al triplo dell'importo pre- 
visto per il danno effettivamente subito 
dalla parte lesa. Il tribunale ha, cioè, ap- 
plicato la disposizione della legge Sherman, 
in base alla quale nei casi più patenti di 
innammissibile accordo di carattere cartel- 
listico i colpevoli devono essere condannati 
al pagamento del triplo del risarcimento 
normale. Di questa somma, nel caso in 
questione, l’RKO e la Paramount, quali 
responsabili principali, dovranno pagare un 
terzo ciascuna: il resto sarà sborsato in 
comune dalle altre quattro società. 

(M. I. A.) 


II. - PROBLEMI DELL'AGRICOLTURA E DELLE 
INDUSTRIE ESTRATTIVE. 


2795 (PE) (415) 23 

GaALBRAIT J. K., Preconcetti economici e po- 
litica agraria (« The American Economic 
Review », Menasha, Wis., marzo 1954). 


In netto contrasto con la crescente popo- 
larità dell’attuale politica agraria governa- 
tiva degli Stati Uniti è la posizione degli 
economisti che auspicano il ritorno a prezzi 
non controllati in regime di libera concor- 
renza. Secondo le critiche degli studiosi dei 
problemi agrari, l’attuale politica di soste- 
gno dei prezzi dei prodotti agricoli produce 
effetti dannosi sulla distribuzione dei fattori 
produttivi, e quindi sulla loro efficienza eco- 
nomica, e sulla politica degli scambi con 
l'estero, nonchè effetti inflazionistici nel- 
l'inflazione e deflazionistici nella deflazione. 
A queste critiche si contrappone la consta- 
tazione che: 1) quando i prezzi sono supe- 
riori al livello di sostegno non vi è diretto 
indebolimento della efficienza distributiva 
da parte di sostegni non funzionanti, e 
quando i prezzi uguagliano il livello di so- 
stegno, e quindi vi è depressione, alcuni fat- 
tori produttivi sono disoccupati e perciò 
l’uso dei fattori in impieghi non economi- 
ci è alternativo al non-uso; 2) le restrizioni 
quantitative e l'aumento delle tariffe sono 
necessari per difendere un mercato reso 
attraente dal sostegno dei prezzi: vi è dif- 
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ferenza tra una politica di neutralizzazione 
di un aumento delle importazioni, che 
consegue a un’altra politica interna, e quel- 
la che ha come scopo precipuo di inibire 
le importazioni; 3) in periodi di acuta in- 
flazione il sostegno dei prezzi è funzionante 
solo per pochi prodotti, anzi la liquida- 
zione delle scorte accumulate produce ef- 
fetti controinflazionistici; in periodi di de- 
pressione il reddito è mantenuto al nor- 
male volume e quindi le spese governative 
per mantenete tale reddito sono sicura- 
mente antideflazionistiche. (1. M.) 


2796 

GREIDANUS G., 
Benelux dopo 10 anni 
Statistische Berichten », 
settembre 1954). 


L’ostacolo che si oppone, nel campo del- 
l'agricoltura, alla realizzazione di una com- 
pleta unione economica è meno temibile 
di quanto appaia. Il protocollo di Bruxel- 
les e quello di Lussemburgo sono stati ef- 
ficienti durante il periodo di transizione: 
essi non devono divenire un elemento sta- 
bile dell'unione economica. Per l’ulteriore 
sviluppo di quest’ultima è necessaria la mi- 
gliore coordinazione possibile delle dispo- 
sizioni in materia di agricoltura attualmente 
in atto in Belgio, in Olanda e nel Lussem- 
burgo. (M. P.) 


(PE) (113) 39 
Ii problema agricolo nel 
(« Economisch- 
Rotterdam, 1 


2797 EE (116) 17 
Produciamo troppo grano? (« L'Economie », 
Paris, 9 settembre 1954). 


In Francia il raccolto di grano di que- 
stanno ha raggiunto 91 milioni di quintali: 
una delle quantità record dopo il 1914. L’as- 
sorbimento interno sarà di circa 55,7 mi- 
lioni di q.li; all’estero e nei territori fran- 
cesi d’oltre-mare se ne collocheranno circa 
12,5 milioni di q.li. Il problema dell’espor- 
tazione del grano è dominato dalla que- 
stione del prezzo. Gli Stati Uniti vendono 
in regime di dumping al prezzo di 2.100- 
2.300 frs. al a.le nei porti europei; il costo 
del grano francese è di 4.100 frs. circa per 
cui l’esportazione avviene con la perdita di 
1800-2000 frs. per q.le. E” quindi necessa- 
rio finanziare l’esportazione il che avviene 
in parte per intervento diretto dello Stato, 
in parte mediante l’aumento della tassa di 
assorbimento delle quantità eccedenti, ciò 


che diminuisce il prezzo netto incassato 
dai produttori. Neppure l’aumento della 
produzione potrà compensare la diminu- 
zione di prezzo che, sulla base di 91 milioni 
di q.li, determinerà una perdita di 11 mi- 
liardi di franchi. (1. M.) 


2798 EE (161) 18 
La battaglia del petrolio nel’URSS (« L’Eco- 
nomie », Paris, 23 settembre 1954). 


Fino allo scoppio della II guerra mon- 
diale, la produzione petrolifera dell’URSS 
era concentrata nei bacini del Caucaso. Le 
distruzioni belliche ridussero sensibilmen- 
te il rendimento dei pozzi di questa regio- 
ne, già molto sfruttati e in via di esauri- 
mento; attualmente vengono impiegati me- 
todi di estrazione «secondaria » e si pre- 
parano le installazioni per la trivellazione 
del fondo marino. La produzione è stata 
intensificata nelle regioni orientali, che han- 
no oggi principale importanza. Nel 1952 es- 
se hanno fornito il 50% della produzione 
totale (47,4 milioni di tonnellate); i soli gia- 
cimenti di Bachkirie rendono più di 21 
milioni di tonnellate. Le disponibilità di 
petrolio per l’esportazione nei paesi satelliti 
non sono soltanto funzione del surplus di 
produzione, ma soprattutto tendono a sta- 
bilire un equilibrio dei bisogni del blocco 
orientale nel suo complesso. Su una pro- 
duzione globale di 67,2 milioni di tonnel- 
late, il blocco sovietico (esclusa la Cina) 
ha destinato, nel 1953, 1 milione e mezzo 
di tonnellate all’esportazione nell’Europa 
occidentale, di cui il 60% diretto ai paesi 
scandinavi. Per il 1955 URSS prevede una 
produzione di 70 milioni di tonnellate di 
petrolio greggio. Gli effettivi risultati di 
questi ultimi anni inducono, tuttavia, a du- 
bitare del raggiungimento di tale obiettivo. 

(M. P.) 


2799 (PE) (111) 23 

Il Ministero dell’Alimentazione assorbito 
da quello dell’Agricoltura? (« The Eco- 
nomist», London, 9 ottobre). 


Probabilmente il prossimo rimpasto mi- 
nisteriale porterà alla liquidazione del Mi- 
nistero dell’Alimentazione, simbolo di quin- 
dici anni di razionamento. Poichè molte 
delle sue funzioni concernono l’agricoltura, 
è sembrato ovvio che venga assorbito dal 
Ministero dell’Agricoltura, ma la logica am- 
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ministrativa é una scarsa guida alla sag- 
gezza. In realtá la politica agraria inglese 
si presenta piuttosto incoerente. Il ritorno 
al libero mercato non ha fatto ripudiare 
la politica di massimizzazione della produ- 
zione nazionale di derrate alimentari con le 
conseguenti garanzie sul livello dei prezzi 
che, sia per la forte produzione interna, 
sia per le importazioni, tendono a discen- 
dere. Cid significa l’aumento degli oneri a 
carico del Tesoro per colmare la differenza 
tra i prezzi di mercato e i prezzi garantiti. 
D'altra parte le limitazioni delle importa- 
zioni farebbero perdere al consumatore piú 
di quanto non guadagnerebbe il contribuen- 
te. Si contrappongono quindi gli interessi 
dei consumatori, sostenuti attualmente dal 
Ministero dell'Alimentazione, a quelli degli 
agricoltori, sostenuti dal Ministro dell'A- 
gricoltura. Sarebbe, quindi, meglio lasciare 
in vita il Ministero dell'Alimentazione; se 
esso deve essere liquidato è più convenien- 
te sia assorbito dal Board of Trade. L'im- 
portante e che vi sia un Ministro libero di 
parlare a favore dei consumatori, ció che 
non avverrebbe se gli interessi di questi 
ultimi fossero affidati al Ministero del- 


l’Agricoltura. (I. mM.) 
TIT. - PROBLEMI DELL' INDUSTRIA. 
2800 (PE) (116) 30 


La Regia Nazionale delle Officine Renault 
(« L'Economie », Parigi, 13 maggio 1954). 


Dopo quasi 10 anni dal decreto di nazio- 
nalizzazione delle Officine Renault pud esa- 
minarsi la situazione dell’importante com- 
plesso industriale. La sua gestione ha ca- 
rattere prevalentemente privatistico, con 
controlli a posteriori. L'aspetto finanziario 
di tale gestione è alimentato con le forme 
tradizionali di finanziamento con lo svan- 
taggio, rispetto alle aziende private, dell'ob- 
bligo di versare allo Stato parte degli in- 
troiti senza averne mai ricevuto denaro 
fresco. I caratteri salienti dell’evoluzione 
dei criteri produttivi applicati nel dopo- 
guerra stanno nello studio accurato del ti- 
po di domanda, che ha portato alla produ- 
zione in serie di vetture utilitarie; alla ri- 
nuncia alla politica di integrazione verti- 
cale, seguita prima della guerra, collegata 
alla ricerca di prodotti di prezzo e qualità 
uguali a quelli della produzione propria; 
allo sviluppo e decentramento dei centri 


produttivi, alla modernizzazione degli im- 
pianti e all’espansione dei servizi commer- 
ciali. E’ stato così che si è raggiunto l’o- 
biettivo principale di una produzione mi- 
gliore negli aspetti qualitativo, quantitativo 
e di costo, che ha fatto registrare l’indice 
336 rispetto al 1938. In genere può darsi 
un giudizio favorevole su questo impor- 
tante esperimento di nazionalizzazione. 

(1. M.) 


2801 EE (221) 19 

Razionalizzazione nell’industria tessile del 
cotone («Tata Quarterly », Bombay, lu- 
glio 1954). 


La necessità di razionalizzare il proces- 
so manifatturiero nell’industria indiana 
della tessitura del cotone si è resa più im- 
pellente oltre che per il deterioramento e 
l’obsolescenza degli impianti, per la neces- 
sità di sviluppare il mercato delle esporta- 
zioni. La maggior parte degli impianti, in- 
stallati tra il 1910 e il 1925, necessita sia 
sostituita con macchinari automatici. In 
seguito alla divisione del paese l’industria 
cotoniera indiana ha perduto il mercato 
pakistano e non è in grado di concor- 
rere sul mercato internazionale. L'allar- 
gamento del mercato interno può essere ot- 
tenuto solo con una riduzione dei prezzi 
e un miglioramento delle qualità, che non 
possono essere ottenute con gli attuali im- 
pianti. Ma la razionalizzazione preoccupa 
per la forte disoccupazione che può causa- 
re. Parziale rimedio potrebbe essere quello 
di scaglionare il rinnovamento nel tempo 
in modo da permettere il graduale riadde- 
stramento e riassorbimento della mano 
d’opera in eccesso. Non solo, ma la raziona- 
lizzazione, permettendo prezzi più bassi, 
aumenterà le possibilità di espansione del- 
la produzione e le opportunità di impiego. 
Se la razionalizzazione verrà rinviata l’in- 
dustria tessile del cotone finirà per essere 
estromessa dal mercato internazionale, in 
tal caso in luogo di una disoccupazione 
temporanea e limitata si avrebbe una di- 
soccupazione di proporzioni più ingenti. 

(I. M.) 


2802 EE (111) 19 

L'industria britannica dell’acciaio (« Bar- 
clays Bank Review», (London, agosto 
1954). 


Il grado di benessere di un paese indu- 
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striale dipende in gran parte dalla sua ca- 
pacità di produrre ferro e acciaio su vasta 
scala e a basso prezzo. Da questo punto 
di vista, la situazione attuale della Gran 
Bretagna è considerata buona. L'industria 
dell’acciaio è in piena efficienza: la cifra 
prebellica di 12 milioni di tonn. annue è 
stata portata a 17,6 milioni di tonn. nel 
1953 e passerà a 19 milioni nel 1954, e, se- 
condo gli obiettivi del secondo piano di 
sviluppo, a 20,5 negli anni 1957-58. Questo 
aumento ha determinato una contrazione 
nelle importazioni: tonn. 476.000 nei prin: 
sei mesi di quest'anno rispetto a 1.028.000 
tonn. nello stesso periodo dello scorso an- 
no; l'importazione è oggi limitata alle la- 
miere d’acciaio, il cui impiego nella fabbri- 
cazione delle automobili ha facilitato i 
raggiungimento della cifra record di 300.000 
unità nel primo semestre dell’anno in cor- 
so. L’acciaio prodotto in Gran Bretagna 
è quasi totalmente assorbito dalle industrie 
nazionali. Complessivamente, le esportazio- 
ni di ferro e di acciaio hanno raggiunto, 
nei primi 6 mesi del 1954, 1.144.000 tonn. 
contro 1.038.000 tonn. nello stesso periodo 
del 1953. Il principale acquirente è l’Au- 
jstralia ¡(circa 121.000 tonn.); seguono la 
Nuova Zelanda e il Canadà. La prosperità 
raggiunta dall’industria britannica del fer- 
ro e dell’acciaio è dovuta alla fiducia e 
alla perseveranza con cui sono stati posti 
in esecuzione i piani di sviluppo nell’im- 
mediato dopoguerra. Alcune preoccupazio- 
ni sorgono al riguardo della concorrenza 
straniera. La Germania Occidentale, anco- 
ra esonerata dal contribuire con la propria 
industria al programma di difesa, è in gra- 
do di destinare all’esportazione una ingen- 
te parte della produzione; inoltre, avendo 
iniziato con ritardo il processo ricostruttivo 
nel settore industriale, ha potuto procedere 


all’installazione di modernissimi impianti 
ad alta capacità produttiva. (M. P.) 
2803 EE (114) 19 


L'industria del materiale rotabile (« Indu- 
strie », Bruxelles, settembre 1954). 


L'industria belga del materiale rotabile 
ferroviario si trova in difficoltà. Sul mer- 
cato interno, l’unico cliente importante è 
la Société Nationale des Chemins de fer 
Belges e le sue ordinazioni non assorbono 
che in minima parte la capacità produttiva 
di questo settore. Per quanto riguarda le 


esportazioni, il costruttore deve affrontare 
lunghe dilazioni di pagamento ed è co- 
stretto a coprirsi contro gli eventuali rischi 
politici, finanziari e di fabbricazione. Sul 
mercato internazionale la concorrenza è 
così viva che il livello dei prezzi è appena 
rimunerativo. Nella costruzione dei vagoni, 
ad esempio, è raro che il profitto superi il 
3%; molto spesso i prezzi sono fissati senza 
tener conto di un margine di utile, ossia 
con percentuali di «spese generali» trop- 
po basse. Data la velocità con cui vengono 
eseguite le commesse, che permette di rea- 
lizzare una cifra d’affari pari a 4-8 volte 
il capitale investito nell’impresa, si arriva, 
a fine d’anno, ad un profitto lordo dell’8- 
10%. In Belgio l’aiuto governativo a fa- 
vore di questo ramo industriale non è pa- 
ragonabile alle facilitazioni che paesi co- 
me, ad esempio, la Francia concedono ai 
fabbricanti nazionali. (m. P.) 


2804 EE (415) 19 

RICARD J. P., Il prezzo dell’energia nucleare 
(«Journal de la Marine Marchande », 
Paris, 23 settembre 1954). 


Recenti studi, compiuti in America, han- 
no permesso di ottenere alcuni dati, di una 
certa attendibilità, riguardanti il prezzo dei 
motori ad energia nucleare, da applicarsi 
alle navi mercantili. Il programma di ricer- 
che intrapreso dalla Commissione per 
l'Energia Atomica, in collaborazione con la 
Commonwealth Edison Co. Public Service 
Co. of Northern Illinois, la Pacific Pas and 
Electric Co. Bechtel Corp e la Monsanto 
Chemical Co. Union Electric Co. of Mis- 
souri, considera la sostituzione del motore 
a turbine a vapore di una nave mercantile 
rapida del tipo C.4 con un motore con ge- 
neratori nucleari. I C.4 sviluppano una 
potenza di 17.500 HP alla velocità di 20 
nodi e la loro potenza massima è di 19.250 
HP. Sono stati studiati sei modelli di gene- 
ratori nucleari; il meno costoso ha un 
prezzo minimo di $ 5.250.000, il meno vo- 
luminoso $ 8.000.000. Si calcola che il costo 
per ogni HP installato su di un mercan- 
tile vari da 300 a 400 dollari, e sia di circa 
$ 850 per i sottomarini. Il prezzo di un 
motore a vapore del tipo classico per i C.4 
è di $ 2.500.000, di cui 2.000.000 per le tur- 
bine e 500.000 per le caldaie, ossia $ 130 
per HP. Il costo dei motori ad energia nu- 
cleare per i mercantili è dunque il triplo 
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del costo dei normali motori. La marina 
militare americana ha recentemente incor- 
porato il Nautilus, il primo sottomarino a 
propulsione nucleare. Per la marina mer- 
cantile il campo dell’energia nucleare è 
ancora inacessibile. (Mm. P.) 


2805 EE (116) 19 

L’industria dei beni strumentali: suoi pro- 
gressi, sue difficoltà (« L'Economie », Pa- 
ris, 23 settembre 1954). 


L'industria francese dei beni strumentali 
è rappresentata da 350 imprese, che occu- 
pano di media 22.000 persone. Al termine 
della II guerra mondiale questa industria 
si è trovata di fronte ad un difficile com- 
pito: adeguarsi ai sistemi della tecnica mo- 
derna e intensificare la produzione per sod- 
disfare la forte domanda interna. Grazie 
agli sforzi compiuti, il materiale francese 
ha potuto essere largamente impiegato nel- 
la realizzazione dei programmi di ricostru- 
zione del paese. Le esportazioni hanno ri- 
preso il loro ruolo d’anteguerra, raggiun- 
gendo, a partire dal 1951, un tonnellaggio 
pari al doppio di quello del 1938. Le pro- 
spettive, tuttavia, non sono delle migliori, 
poiché questa industria, come tutte le altre 
attività economiche del paese, è vittima 
della differenza fra i prezzi nazionali e i 
prezzi stranieri. L’insufficienza del mercato 
interno si oppone ad una produzione su 
vasta scala, che permetterebbe la riduzione 
dei costi. Il grado di attività delle industrie 
dei beni di equipaggiamento dipende, so- 
stanzialmente, dalla realizzazione delle 
grandi opere pubbliche di importanza na- 
zionale. L'incertezza che regna a questo ri- 
guardo dissuade le imprese interessate dal- 
l'ampliamento dei propri impianti, per te- 
ma di una utilizzazione sporadica dei nuo- 
vi macchinari e di un'inevitabile difficolto- 


so ammortamento degli stessi. (M. P.) 
2806 EE (111) 19 
HartsHom J. E. Sufficienti investimenti 


nell industria britannica? («The Banker » 
London, ottobre 01954). * 


La formazione di capitale fisso lordo vie- 
ne seguita come elemento di sviluppo eco- 
nomico: tra il 1952 e il 1953 in Gran Bre- 
tagna il capitale fisso è cresciuto del 13% 
e il rapporto tra investimenti in capitali 
fissi e stocks e il Prodotto Nazionale Lordo 


è stato per il 1950 del 12,7%, per il 1951 del 
19,4% e, infine, dopo una diminuzione nel 
1952 (16%), per il 1953 è risalito a 17,1%. 
La distribuzione degli investimenti nazio- 
nali negli ultimi cinque anni ha mostrato 
mutamenti significativi. Tra il 1948 e il 1951 
la spesa per alloggi non ha avuto oscilla- 
zioni, mentre le industrie manifatturiere 
hanno aumentato i loro investimenti fissi 
dal 24% al 28% circa. Dal 1952 al 1953 gli 
investimenti nelle industrie sono diminuiti 
mentre quelli nelle costruzioni di alloggi 
hanno subito un deciso aumento. In gene- 
rale l'aumento della spesa tra il 1948 e il 
1953 è stato del 67% in termini monetari 
e circa un quarto in termini reali. Negli 
altri paesi si nota l’alto livello di investi- 
menti industriali, specialmente nella Ger- 
mania e, sempre tra i paesi occidentali, ne- 
gli S.U. ove fortissime sono le spese per 
gli armamenti. Se si compie il confronto 
con i dati dell'economia sovietica si rileva 
in essa la più alta proporzione di investi- 
menti industriali rispetto alla Gran Breta- 
gna e la bassa quota destinata agli investi- 
menti sociali. La Gran Bretagna dopo la 
guerra ha destinato, più di ogni altro pae- 
se, maggiori investimenti all’attuazione del 
benessere dei cittadini che all’industria 
produttiva. (1. M.) 


2807 EE (116) 19 

La costante modernizzazione della siderur- 

gia francese (« L’Economie », Paris, 14 ot- 
tobre 1954). 


Il primo piano di equipaggiamento del- 
l'industria siderurgica francese (1947-1952) 
ha avuto per oggetto lo sviluppo della ca- 
pacità di produzione e la modernizzazione 
degli impianti. Il secondo piano di equipag- 
giamento intende perfezionare l’opera in- 
trapresa in modo da trarne il massimo van- 
taggio, specialmente per quanto concerne 
la diminuzione dei costi e il miglioramento 
della qualità dei prodotti. Si intende por- 
tare, nel 1957, la produzione di acciaio 
greggio a circa 15 milioni di tonnellate ri- 
spetto ai 10 milioni del 1953, e la quantità 
di prodotti semi lavorati e finiti a circa 11 
milioni di tonn. rispetto ai 7 milioni del 
1953. Per l’incertezza dovuta all’evoluzione 
della congiuntura, sono stati stabiliti un 
programma massimo e un programma ri- 
dotto. Nell'insieme le prospettive di collo- 
camento sono favorevoli sia sul mercato 
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interno che per l’esportazione che assorbe 
circa il 30% della produzione. Il fabbisogno 
di capitali per il periodo 1954-1957 supera 
i 200 miliardi. Si confida sul concorso del 
risparmio, ma si conta anche sui fondi 
pubblici (Fondi di espansione economica) 
poichè l’autofinanziamento è assai limitato. 
Ciò consegue al fatto che i prezzi di ven- 
dita possono essere allineati a quelli dei 
concorrenti, ma i prezzi di costo della si- 
derurgia francese sono nettamente più ele- 
vati di quelli degli altri paesi produttori. 

(I. M.) 


IV. - PROBLEMI DEL COMMERCIO INTERNO - 
PrEZZI - Consumo. 


2808 EE (415) 55 

BECKERMAN W., La recente recessione statu- 
nitense e la resistenza dei prezzi dei pro- 
dotti primari («Bulletin of the Oxford 
University Institute of Statistics», Ox- 
ford, luglio-agosto 1954). 


La generale resistenza dei prezzi dei pro- 
dotti primari durante il periodo della re- 
cente recessione statunitense fu dovuta 
principalmente alla contemporanea ripresa 
dell’attività economica dell’Europa Occi- 
dentale e delle sue importazioni dalle aree 
di produzione. Altri fattori hanno agito 
nello stesso senso, e cioè: a) la riduzione 
nell’offerta di certi prodotti; b) l'aumento 
della domanda di certi prodotti come con- 
seguenza della prima discesa dei prezzi; c) 
il basso livello degli stocks di alcuni pro- 
dotti nel 1953. Si può dire che se la reces- 
sione si fosse manifestata più tardi, l’urto 
sarebbe stato più severo perchè molti fat- 
tori che hanno sostenuto i prezzi erano 
connessi con la precedente caduta post- 
Corea. Tra questi fattori lo stimolo della 
domanda Europea e l’aumento della pro- 
pensione al consumo è stata assistita da un 
eccezionale flusso di dollari verso l'Europa. 
Sarebbe però imprudente ritenere che vi 
sarà un boom in Europa ogni volta che ne- 
gli Stati Uniti si manifesti una recessione. 

(1. M.) 


2809 EE (116) 19 
Prezzi e sbocchi, preoccupazioni maggiori 
dell’industria francese del cemento 
(« L'Economie », Paris, 9 settembre 1954). 


La produzione francese di cemento rap- 


presenta il 5,2% della produzione mondiale 
che nel 1953 è stata di 175 milioni di tonn. 
Nonostante la modernizzazione degli im- 
pianti, i rendimenti francesi sono inferiori 
a quelli degli altri paesi produttori, ciò 
che determina prezzi superiori del 38% ri- 
spetto a quelli inglesi, del 28% rispet- 
to a quelli belga e del 10% rispetto a 
quelli tedeschi. Si prevede, tuttavia, una 
diminuzione di prezzo e un aumento di 
produzione che dovrebbe essere collocato 
principalmente nel mercato interno che si 
dimostra, più di quello estero, capace di 
ulteriore assorbimento. Il problema più 
importante è quello del finanziamento del- 
le imprese produttrici che esitano ancora 
a ricorrere al capitale straniero per gli alti 
oneri finanziari e che ripongono le loro 
speranze nelle nuove forme di credito a 
lungo termine e nella diminuzione del co- 


sto del denaro. (I. M.) 

V. - PROBLEMI BANCARI E MONETARI - 
Borse. 

2810 EE (257) 11 


Lo yen sull'orlo del fallimento? (« L’Eco- 
nomie », Paris, 2 settembre 1954). 


Il Giappone si trova a dover affrontare 
una crisi nel settore delle esportazioni. Le 
cause di tale crisi sono i prezzi troppo ele- 
vati (il Giappone ha perduto fonti proprie 
di materie prime e i suoi salari sono esa- 
geratamente alti) e la perdita di mercati 
tradizionali dell’Estremo Oriente, causati 
dal loro sviluppo industriale e dal loro de- 
siderio di sottrarsi all'influenza giapponese. 
Il deficit commerciale potrà essere coperto 
con gli aiuti statunitensi che, dopo il trat- 
tato di San Francisco, hanno assunto la 
forma di contributo allo sforzo giapponese 
di riarmo, e con i prestiti della Banca In- 
ternazionale, oltre che con la relativa ridu- 
zione delle importazioni e con una nuova 
spinta all'aumento delle esportazioni. I 
paesi occidentali devono dare al Giappone 
la possibilità di vivere del proprio lavoro, 
devono quindi adeguare la loro politica 
commerciale a un regime di solidarietà. 


(I. M.) 

2811 PE (111) 46 
Harrop R., Problemi della convertibilita 
(« The Financial Times», London, 27 


settembre 1954). 
I principali vantaggi della convertibilità 
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saranno avvertiti a lungo andare, ma non 
si possono trascurare gli effetti di periodo 
breve e medio. In periodo breve prevalgono 
le difficoltà di ordine tecnico, che possono 
essere superate solo con una adeguata pre- 
parazione. Il periodo mediano é quello che 
desta più preoccupazione: in esso si ma- 
nifesterà la tendenza dei terzi paesi a re- 
stringere le importazioni dall’area del dol- 
laro e dall’area della sterlina. Il maggior 
rischio della convertibilità può essere quin- 
di quello della deflazione e della disoccu- 
pazione. Le ragioni che provano la oppor- 
tunità di affrontare tale rischio sono: 1) 
che è improbabile che la Gran Bretagna 
possa continuare a godere sine die dei van- 
taggi della inconvertibilità; 2) che la con- 
vertibilità eliminerà l’inferiorità della ster- 
lina nelle esportazioni «invisibili »; 3) che 
la Gran Bretagna potrà trovarsi in posizio- 
ne di deficit bilaterale con gli S.U. ed otte- 
nere dollari per sostenere la sua bilancia 
in dollari negli scambi multilaterali. 

(I. M.) 


2812 (PE) (0) 4 

Dopo il dibattito sulla convertibilita a Wa- 
shington («Neue Zürcher Zeitung», Zú- 
rich, 30 settembre 1954). 


La discussione sul ritorno alla converti- 
bilità monetaria, che ha occupato più di 
tre giorni dell’attuale assemblea generale 
degli Istituti ai Bretton Woods, ha dato oc- 
casione a numerosi oratori di fare accenno 
alla «fobia dell’acqua» dei vari paesi di 
fronte alla convertibilità. Un tema eccel- 
lente, questo, per caricaturisti. Lo stato at- 
tuale degli sforzi diretti a realizzare la con- 
vertibilità potrebbe, in base ai risultati del 
dibattito, esser schizzato all’incirca così: 
nella piscina, chiamata convertibilità, si 
trova una dozzina di persone, tra cui si 
notano specialmente l’americano, il cana- 
dese e lo svizzero. L’inglese, che tiene un 
piede in acqua, ancora non osa immergersi, 
sia perchè la piscina non è ancora, secondo 
lui, riempita abbastanza, sia perchè, a cau- 
sa d’un raffreddore che Paffligge, gli sem- 
bra più prudente rimandare il bagno a do- 
po le elezioni al Parlamento. Non deciden- 
dosi il bagnino inglese ad entrare in acqua, 
anche gli altri nuotatori esitano a tuffarsi. 
Il tedesco, che s’é già tutto bagnato, è sul 
trampolino pronto a spiccare il salto e di 
lassù impartisce agli altri una lezione di 


nuoto. Il belga e l’olandese, che stanno in- 
sieme sui gradini, scendono sempre più in 
acqua, ma non si arrischiano a lanciarsi 
se non li accompagna l’inglese. Lo stesso 
vale per l’austriaco. Il francese, che se ne 
sta seduto ad una certa distanza dalla pi- 
scina, non è ancora un nuotatore esperto; 
avendo mangiato da poco ed ancora non 
avendo digerito, non può scendere per ora 
in acqua. Ed ecco entrare in scena l’italia- 
no, ma è ancora vestito e si dà da fare per 
ottenere anzitutto in prestito un salvagente 
dal Fondo Monetario Europeo e dal Fondo 
Internazionale. Dietro, sul fondo, stanno 
gli scandinavi, alcuni dei quali hanno in 
tasca le mutandine da bagno. Il danese a 
causa di un forte raffreddore è per ora di- 
spensato dalla lezione di nuoto. Nella pi- 
scina per non-nuotatori è tutto un brulica- 
re di gente che non sa nuotare, tra cui si 
notano alcuni paesi del Sud-Est europeo 
ed alcuni dei cosiddetti paesi sottosvilup- 
pati. (M. I. A.) 


2813 EE (143) 11 
Due corone in difficoltà... («L'Echo de la 
Bourse », Bruxelles, 21 ottobre 1954). 


La diminuzione delle riserve di divise 
estere della Banca Nazionale ha messo in 
serio pericolo il tasso di cambio della co- 
rona danese. Questo fenomeno e dovuto 
principalmente ad una anormale accentua- 
zione del deficit della bilancia commerciale. 
Durante i primi sette mesi del 1954, le im- 
portazioni danesi hanno superato le espor- 
tazioni per un valore di 878 milioni di 
corone, mentre, nello stesso periodo del 
1953, l’eccedenza fu di 485 milioni. Il gover- 
no ha emanato una serie di disposizioni 
volte alla riduzione delle spese del paese. 
Per il periodo luglio 1954 - giugno 1955 si 
prevede un aumento del valore delle espor- 
tazioni di prodotti agricoli dell’ordine di 
125 milioni di corone; questo, tuttavia, sará 
largamente bilanciato dall’aumento (pure 
previsto) delle importazioni di materie pri- 
me per l'agricoltura. Buoni risultati si at- 
tendono dalle esportazioni di prodotti in- 
dustriali e dai noli attivi. Le difficoltà mo- 
netarie della Svezia sono di tutt'altra na- 
tura. Il paese possiede buone riserve di oro 
e di divise estere; la bilancia dei pagamenti 
e in attivo; tuttavia, la politica di piena 
occupazione, attuata dal governo nel dopo- 
guerra, ha determinato una spinta inflazio- 
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nista dei salari. L'equilibrio che le autorità 
svedesi avevano potuto mantenere fra i 
fattori economici e sociali rischia di essere 
sconvolto da una nuova ondata di rivendi- 
cazioni sociali. Si ignorano le misure che 
il governo vorrà adottare in proposito. Men- 
tre in alcuni ambienti si parla di « minac- 
cia» incombente sulla moneta nazionale, in 
altri, decisamente ottimisti, si considera gia 
possibile il ripristino della sua converti- 


bilita. (M. P.) 
VI. - LE FINANZE PUBBLICHE. 
2814 EE (1) 9 


SCHMÓLDERS G., Il miglioramento delle im- 
poste sulle vendite e sul giro d’affari 
(« Public Finance - Finances Publiques », 
La Haye, N. 2, 1954). 


L'eccessiva imposizione fiscale sul reddito 
esercita un'influenza deprimente sull'attivi- 
tá economica. Cid spiega l’attuale tendenza 
al ritorno del « medievale » sistema gene- 
rale di imposte di consumo, sulle vendite e 
sul giro d’affari. Seguendo l’esempio della 
Germania, tali imposte sono già state in- 
trodotte, sotto forme diverse, in Francia, 
Belgio, Italia, Gran Bretagna, Svizzera e 
in alcuni paesi scandinavi. Negli Stati Uniti, 
la National Association of Manufacturers ha 
proposto l’istituzione di un’imposta federale 
sulle vendite al fine di ottenere la riduzio- 
ne dell’imposta sui profitti e sui sovrapro- 
fitti; i vantaggi di questo sistema, che atte- 
nua la naturale resistenza alla maggior 
parte delle imposte dirette, sono stati sot- 
tovalutati mentre con troppo ottimismo è 
stata giudicata la possibilità dei privati di 
sopportare l’onere dell’imposta sul reddito. 
Gli effetti regressivi di un’imposizione fi- 
scale indiretta possono essere evitati fissan- 
do tassi varianti da merce a merce. Uno 
svantaggio dell'imposta generale sul giro 
d’affari è la sua influenza sulla concorren- 
za; influenza che può divenire grave se au- 
menta il tasso dell'imposta e a seconda che 
questa sia applicata su di una parte o su 
tutti gli stadi della produzione e della ven- 
dita. Circa 30 anni fa fu proposto in Ger- 
mania un miglioramento dell’imposta sulla 
cifra degli affari: si trattava di assumere 
come base dell'imposta non già il valore 
totale delle vendite, ma solamente il « va- 
lore aggiunto » ad ogni fase della produzio- 
ne e della vendita (Nettoumsatzsteuer). I 


pregi di questa forma di imposizione, imi- 
tata in Francia con la «taxe à la produc- 
tion » sono discutibili. (M. P.) 


2815 EC 2 

SELAN V., Aspetti della finanza pubblica in 
un paese sottosviluppato («Bancaria », 
Roma, giugno 1954). 


In un paese economicamente meno pro- 
gredito la manovra fiscale si propone di 
accrescere lo sviluppo del reddito reale a 
lungo andare. Conseguentemente tende a 
spostare risorse dal settore che produce be- 
ni di consumo al settore che produce beni 
capitali. I mezzi che lo Stato deve impie- 
gare per realizzare un dato programma di 
incremento del reddito reale saranno mag- 
giori o minori a seconda che la reazione 
del settore privato sia negativa o positiva. 
E’ opportuno che l’intervento fiscale pro- 
vochi dal lato della domanda globale delle 
modificazioni corrispondenti a quelli che 
sono i previsti mutamenti dal lato dell’of- 
ferta globale. Per la consistenza della ma- 
novra fiscale con i fini che ci si propone 
di raggiungere è necessario che la mutata 
struttura dei prezzi rispecchi la mutata 
struttura produttiva, e lo Stato può realiz- 
zare questi mutamenti graduando oppor- 
tunamente il carico fiscale. Una manovra 
fiscale acceleratrice dello sviluppo econo- 
mico di un sistema, e perciò globale, è 
inconcepibile senza una appropriata poli- 
tica creditizia e monetaria. (Vus) 


2816 (PE) (116) 9 
Mason M, Stabilità finanziaria interna e 
piena occupazione. E” possibile conciliar- 
li? («Revue de science et législation fi- 
nancieres », Paris, luglio-settembre 1954). 


Le direttive di politica economica nel do- 
poguerra hanno perseguito due mete di- 
verse: quella del pieno impiego e quella 
della stabilita finanziaria. Sono esempi di 
tali politiche quelle seguite rispettivamente 
nei Paesi Bassi e nel Belgio. In un regime 
di pieno impiego si manifesta bassa pro- 
duttività e nel tentativo di stimolare tale 
produttivita, mediante il mantenimento di 
un alto tasso dei salari, essendo minima la 
concorrenza tra i fattori di produzione, si 
produce una eccedenza di potere d'acquisto 
a carattere inflazionistico. Le economie a 
piena occupazione sono quindi esposte al 
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rischio di instabilita finanziaria. Il potere 
di acquisto eccedente orientato verso spese 
interne provoca inflazione, verso spese 
esterne, provoca deficit della bilancia com- 
merciale. Una politica di stabilità finanzia- 
ria frena l’espansione delle industrie di be- 
ni di investimento ciò che porta a una ec- 
cedenza della offerta sulla domanda e quin- 
di a uno squilibrio deflazionistico. La stabi- 
lità finanziaria si concilia solo con l’espan- 
sione. In un regime di pieno impiego l’e- 
spansione produce effetti inflazionistici, 
d’altra parte una domanda statica determi- 
na sostituzione della produzione di beni di 
investimento con quella di beni di consumo 
ciò che può evitarsi permettendo l’espansio- 
ne e dirigendo i suoi risultati di beni e di 
capitali verso paesi esteri. Se l’espansione 
esterna non è possibile può attuarsi una 
politica strutturale aumentando il pctere 
d’acquisto con prezzi più bassi realizzati 
mediante un aumento della produttività. Ma 
ciò contrasta con la piena occupazione: in 
tale regime il potere d’acquisto si eleva 
solo con salari più alti e sacrificio della 
stabilità finanziaria. In paesi a sotto occu- 
pazione si deve invece condurre una poli- 
tica economica congiunturale che agisce 
sugli elementi quantitativi della domanda 
e dell’offerta globale. Mentre la politica 
congiunturale è imperniata sull'espansione 
della domanda, quella strutturale mira al 
miglioramento delle condizioni dell’offerta. 
Ammettendo che l'Europa Occidentale non 
sia lungi da un regime di pieno impiego, 
non si comprendono i programmi d’espan- 
sione quantitativa delle industrie base at- 
tuati da certe istituzioni internazionali. 
(1. M.) 


2817 EE (116) 9 

FontaneAU P., Un problema di congiuntu- 
ra. Il carattere inflazionista del prestito 
pubblico (« Revue de science et législa- 
tion financières », Paris, luglio-settembre 
1954). 


Elementi determinanti l’inflazione sono 
il fattore monetario, il fattore psicologico e 
il fattore reale. Il prestito pubblico aumen- 
ta la massa dei mezzi di pagamento a di- 
sposizione del sistema economico. In realtà 
la sottoscrizione da parte dei privati può 
trasformare in moneta attiva, moneta ozio- 
sa, ciò che accresce la circolazione. Allo 
stesso risultato portano l’azione della banca 


di emissione quando rilascia moneta contro 
titoli di debito pubblico e quella delle ban- 
che di deposito quando sottoscrivono ai 
prestiti dello Stato. Tuttavia, pur produ- 
cendo espansione monetaria, il prestito eser- 
cita effetto inflazionista solo quando è con- 
giunto a date condizioni. Si devono mani- 
festare una offerta di beni e servizi relati- 
vamente rigida e un comportamento forte- 
mente consumatore dei vari gruppi sociali. 
In queste circostanze il prestito non agisce 
solo sulla massa monetaria, ma anche ac- 
cresce la propensione al consumo e, in se- 
guito ai prelevamenti, riduce l’offerta di 
beni e prodotti. Il prestito agisce quindi 
sui tre elementi costitutivi dell’inflazione e 
tale azione collegata spiega come esso pos- 
sa essere causa di uno squilibrio inflazio- 
nista. (1. M.) 


2818 EE (151) 9 

Murko V., L'evoluzione del debito pubblico 
jugoslavo («Revue de science et législa- 
tion financière», Paris, luglio-settembre 
1954). 


L'evoluzione del debito pubblico jugosla- 
vo merita attenzione sia per la storia poli- 
tica delle parti componenti il territorio del- 
lo Stato, sia per la riforma del suo sistema 
economico e sociale realizzato dopo la 
guerra. Tale riforma ha concentrato nelle 
mani dello Stato tutti i settori dell’attivita 
economica; la domanda di credito delle at- 
tivita produttive deve pertanto essere sod- 
disfatta dallo Stato. Il debito pubblico im- 
produttivo è quasi scomparso salvo per 
colmare scoperti transitori del Tesoro e 
spese d’investimento a fini sociali e d’istru- 
zione pubblica. Prima di rivolgersi al pub- 
blico per ottenere crediti, lo Stato ha vo- 
luto regolare la questione del debito in- 
terno prebellico. Le obbligazioni e gli altri 
debiti sono stati convertiti, nel 1946-47, in 
nuove obbligazioni al portatore, riducendo 
l'ammontare del debito interno a 673,9 mi- 
lioni di dinari. Nel 1948 e nel 1950 sono 
stati lanciati due grandi prestiti nazionali 
che hanno reso, rispettivamente 4.098 e 
5.681 milioni di dinari. Per quanto riguarda 
i vecchi debiti esteri (ammontanti nel 
complesso a 51.693.771 dollari) il Governo 
ha riconosciuto i suoi impegni riservandosi 
però di riprendere il servizio dei prestiti e 
la loro regolarizzazione allorchè migliorerà 
la situazione economica. I nuovi prestiti ot- 
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tenuti dal Fondo monetario, dalla Banca 
Internazionale, dalla Export-Import Bank e 
da alcuni paesi esteri, nel periodo settem- 
bre 1950 - dicembre 1953 ammontano a 
102,6 miliardi di dinari pari circa a 342 
milioni di dollari. (1. M.) 


2819 EE (111) 9 

Sessant'anni di diritti di successione (« Mid: 
land Bank Review», London, agost 
1954). 


L’ultima riforma dei diritti di successione 
ebbe luogo nel 1894. L’imposta era pari al- 
18% del patrimonio. Trent'anni dopo il 
tasso fu elevato al 40%; attualmente è del- 
180%. Per i patrimoni il cui valore oltre- 
passa Lst. 5.000 il tasso è inferiore a quello 
originariamente stabilito, mentre per quel- 
li oltre Lst. 7.500 il tasso è superiore. Nel 
periodo di sessant’anni, il gettito dei diritti 
di successione è stato accresciuto da una 
serie di motivi estranei al rialzo della rata 
di imposta: l’sumento del valore monetario 
di vari tipi di proprietà, l'laccumulazione 
della ricchezza, maggiormente evidente ne- 
gli stabili, nelle industrie e nei titoli di 
Stato. D'altro lato, l’elevarsi della età me- 
dia di morte, ha lievemente moderato l’au- 
mento suddetto. Tuttavia il provento an- 
nuale dei diritti di successione è soggetto 
a fortissime variazioni, poichè, a differenza 
delle alire imposte, non è nota l’entità del 
capitale che verrà inciso. (M. P.) 


2820 IRS, (GAD) $) 
SULTAN H., Diagnosi sulla riforma delle fi- 
manze della Repubblica Federale (« Wirt- 
schaftsdienst », Hamburg, agosto 1954). 


I lavori preparatori per la grande rifor- 
ma fiscale nella Germania occidentale sonc 
condotti dai vari organi ufficiali e semi-uf- 
ficiali secondo punti di viste diversi. La 
base di una riforma fiscale «organica » 
(secondo il concetto del Wagner) dovrebbe 
essere l’analisi strutturale dell’economia 
nazionale e dei suoi mutamenti; ad essa 
dovrebbe seguire il coordinamento delle 
misure riguardanti la riforma fiscale, tri- 
butaria e del bilancio, mediante una legi- 
slazione coerente. Una vera riforma deve 
tener conto delle esigenze di mercato o pu- 
ramente fiscali, ma di quelle dell'economia 
nazionale nel suo complesso. Di fronte a 
queste necessità, la nuova legislazione si 


dimostra inadeguata; essa, infatti, ha se- 
guito alcune opinioni considerandole uni- 
camente dal lato dell’utilità e la sua docu- 
mentazione contiene spesso contraddizioni 
evidenti. Nel complesso, non si può dire 
che essa sia «di piena attualità». (m. P.) 


VII. - ScAMBI CON L'ESTERO - BILANCIA DEI 
PAGAMENTI - PROBLEMI VALUTARI. 


2821 (PE) Gil) 46 

Katz S. I.,, Flessibilità e stabilità di cambio 
della sterlina («The American Economic 
Review », Menasha, Wis., marzo 1954). 


Stretti limiti di oscillazione della ragione 
di cambio della sterlina incoraggiano la 
speculazione contro di essa. D'altra parte 
l’allargamento dei limiti di oscillazione non 
rappresenta un immediato ostacolo a tale 
speculazione, sebbene la renda più difficile 
e meno attraente. Diverse sono le opinioni 
circa il significato economico di « liberare » 
una moneta o lasciarla « fluttuare » o « al- 
largarne » i limiti di cambio (cioè abban- 
donare la parità e abolire il cambio ufficia- 
le fisso). Secondo aicuni si tratta di un 
accorgimento che precede la fissazione di 
una nuova varita in modo da perrscttere 
tale fissazione in base al comportamento 
del mercato. Altri lo ritengono un mezzo 
automatico per equilibrare la bilancia dei 
pagamenti, infine aleuni lo considerano 
semolicemente una operazione tecnica con 
limitati obiettivi. La fissazione di un cambio 
ufficiale significa che vi sono limiti stabiliti 
e noti alle fluttuazioni della ragione di 
scambio. In campo internazionale tale si- 
stema rappresenta un impedimento al ma- 
nifestersi di una serie di svalutazioni a 
catena; nel mercato degli scambi interna- 
ionali fernisce agli operatori uno standard 
per valutazioni di prezzi e decisioni ecore- 
miche meno incerte. Il mantenimento della 
stabilità della sterlina nell’attuale regime 
di più ampi limiti di oscillazione incon- 
trerà notevoli difficoltà. Attualmente non 
sembra desiderabile un alto grado di fles- 
sibilità i cui gravi svantaggi devono essere 
tenuti presenti specie in previsione di un 
periodo di vendite in concorrenza. (1. mM.) 


2822 EE (141) 46 
Il commercio della Svezia con l’area del 
dollaro (« Index», Stockholm, 3 - 1854). 


Nell'immediato dopoguerra prevalse in 
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Svezia una forte domanda di prodotti di 
ogni genere che contribui ad un aumento 
sensibile delle importazioni dagli Stati Uni- 
ti e dagli altri paesi dell’area del dollaro. 
La cifra record di Kr. 1.800 milioni, nel 
1947, fu ridotta, dopo una severa politica 
restrittiva, a Kr. 500 milioni nel 1949; dopo 
un ulteriore rialzo nel 1951-52, il valore 
delle importazioni è ridisceso, nel 1953, a 
Kr. 900 milioni. Le importazioni dagli Stati 
Uniti riguardano: macchinari e mezzi di 
trasporto, olio, tabacco, cotone e frutta. Il 
fatto che la Svezia abbia potuto ridurre, 
senza recare danno all’economia nazionale, 
le sue importazioni di carbon fossile e di 
coke dagli Stati Uniti è dovuto al ritorno 
alla quasi normalità degli scambi con i pae- 
si dell'Europa Occidentale, particolarmente 
della Germania Occidentale. Dal 1949, le 
esportazioni hanno segnato un costante au- 
mento; nel 1953 hanno raggiunto il valore 
di circa Kr. 700 milioni, raddoppiando la 
cifra del 1949. I principali prodotti sono: 
polpa di legno e carta (che hanno per- 
duto molta della loro importanza prebelli- 
ca); seguono, minerali ferrosi e strumenti 
di vario genere. Gli scambi con gli altri 
paesi dell’area del dollaro, Canadà e alcune 
Repubbliche del centro e sud America, 
hanno segnato un rapido aumento in que- 
sto dopoguerra; nel 1953, le importazioni 
hanno raggiunto la cifra di Kr. 270 milioni, 
le esportazioni Kr. 260 milioni (rispetto a 
30 milioni nei 1936-38). L'ammontare delle 
entrate in dollari, oltre a coprire intera- 
mente le importazioni, ha permesso, negli 
ultimi anni, l'aumento delle riserve in dol- 
lari e oro. Di conseguenza, è stato possibile 
effettuare la liberazione di un’alta percen- 
tuale di prodotti d’importazione dall’area 
del dollaro. (m. P.) 


2823 EE (0) 1 
Moret M., L’area della sterlina (« Revue 
Economique», Paris, luglio 1954). 


Per rilevare i vantaggi che i vari par- 
tecipanti traggono dall’esistenza dell’area 
della sterlina si possono prendere in con- 
siderazione tre diverse situazioni. Si tratta 
di esaminare: 1) i vantaggi conseguiti nello 
schema di una congiuntura ciclica; 2) i 
vantaggi conseguiti nello schema di una 
congiuntura storica e, infine, 3) i vantaggi 
che risultano dall’applicazione del trattato 
di Ottawa che ha sancito il trattamento 


preferenziale tra i vari membri. Non è fa- 
cile stabilire quale dei paesi membri rea- 
lizzi maggiori vantaggi poichè questi sono 
di natura troppo diversa per essere com- 
mensurabili. E’ tuttavia opinione diffusa 
che il Regno Unito sia il principale benefi- 
ciario, date le passate eccezionali possibili- 
tà di credito offerte dall’area nel periodo 
bellico e data l’attuale utilizzazione del 
pool valutario. (1. M.) 


2824 (PE) (11) 40 

SODERLUND G., I crediti all'esportazione co- 
me mezzo di concorrenza (« Skandinavi- 
scka Banken - Quarterly Review», 
Stockholm, luglio 1954). 


Fattore di grande importanza nella pro- 
duzione dei beni strumentali, e in partico- 
lare di quelli che richiedono un lungo pe- 
riodo di fabbricazione o determinati pro- 
cessi di lavorazione, è il finanziamento a 
breve o a lungo termine. Se vige il « mer- 
cato del venditore », il problema si accen- 
tra nel paese importatore; se interviene 
una crisi nelle esportazioni, esso passa al 
paese produttore, le cui banche diverran- 
no allora oggetto di una fortissima do- 
manda di crediti all’esportazione. Negli an- 
ni recenti, questo fenomeno si è verificato 
con una certa intensità nei paesi dell’Eu- 
ropa Occidentale. Il finanziamento di un’o- 
perazione commerciale di vendita è rite- 
nuto più importante del prezzo e della qua- 
lità della merce. Nel campo internaziona- 
le ciò può costituire un mezzo di concor- 
renza; resta a giudicarsi se sia vantaggioso 
dal punto di vista economico. Natural- 
mente, è possibile calcolare il prezzo te- 
nendo conto delle facilitazioni creditizie: i 
paesi che hanno buone possibilità finanzia- 
rie preferiranno sempre un basso prezzo ad 
un credito a lunga scadenza. Le esporta- 
zioni favorite dall’intervento statale si di- 
rigeranno automaticamente verso paesi fi- 
nanziariamente deboli, il che non è certo 
un buon mezzo per affermarsi sui mercati 
stranieri. (m. P.) 


2825 EE (613) 46 

Lerpau E., La domanda inglese di prodotti 
della Nuova Zelanda (« The Canadian 
Journal of Economics and Political Scien- 
ce», Toronto, agosto 1954). 


Un tentativo di isolamento di alcuni pa- 
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rametri strutturali inerenti alle esportazio- 
ni di burro, carne di agnello e formaggio 
dalla Nuova Zelanda in Gran Bretagna ap- 
porta un contributo alla controversia fra 
« pessimisti dell’elasticità» ed «ottimisti 
dell’elasticità ». E’ probabile che, nei ri- 
spettivi ambiti di riferimento, « pessimisti » 
ed «ottimisti» abbiano entrambi ragione: 
le elasticità di domanda in riferimento al 
prezzo non sono così basse come spesso si 
suppone, ma le manovre del tasso di cam- 
bio sono spesso inefficaci per restaurare 
Pequilibrio della bilancia dei pagamenti 
perchè non influenzano i prezzi tanto quan- 
to gli «ottimisti» vorrebbero sostenere. 
(vs) 


2826 (PE) (111) 46 
Mac Doveatt D. Tasso flessibile di cambio 


(« Westminster Bank Review», London, 
agosto 1954). 


Taluni economisti inglesi sostengono che 
la fissazione di un tasso rigido di cambio 
favorisce la speculazione al ribasso perche, 
mentre vi e la possibilita di una svaluta- 
zione della sterlina, non vi é certo quella 
di una sua rivalutazione. In realtà anche 
un cambio flessibile, libero di oscillare al 
di sopra di un minimo livello ammette gia 
la possibilita che tale limite sia raggiunto e 
quindi non ostacola la speculazione che, 
essendo il tasso flessibile, assume carattere 
quotidiano anzichè periodico. Il cambio fis- 
so rappresenta anche un maggiore ostacolo 
all’inflazione perchè i sindacati sono sensi- 
bili alle conseguenze di un aumento di sa- 
lari sui prezzi dei prodotti nazionali, au- 
mento che verrebbe neutralizzato, in regime 
di cambio variabile, da una leggera sva- 
lutazione della sterlina. Nemmeno la con- 
vinzione che una caduta nel valore della 
sterlina fermi o riduca il drenaggio delle 
riserve auree è esatta. Gli effetti di tale 
caduta, cioè aumento delle esportazioni e 
diminuzione delle importazioni, si mani- 
festano in forma lenta e limitata. Il tasso 
flessibile di cambio non può quindi essere 
considerato una facile alternativa della de- 
flazione o delle restrizioni sulle importa- 
zioni quando un paese con riserve inade- 
guate va incontro a difficoltà della bilancia 
dei pagamenti. Non è pertanto consigliabile 
introdurre un cambio flessibile per la ster- 
lina in un prossimo futuro. (I. M.) 


2827 EE (122) 52 
W. G., In aumento in Austria i proventi 


dal turismo («Neue Ziircher Zeitung», 
Zurich, 9 settembre 1954). 


La Banca Nazionale austriaca ha calcolato 
in 781 milioni di scellini gli introiti di va- 
luta dal turismo nel periodo 1 maggio-30 
giugno. Questa cifra è notevolmente supe- 
riore a quella del corrispondente periodo 
dell’anno scorso, rispetto al quale il movi- 
mento forestieri, malgrado le intemperie 
e le inondazioni, è, secondo le « Statistische 
Nachrichten » salito del 16,8 per cento. Au- 
mentato è il numero di turisti provenienti 
da tutti i paesi, fatta eccezione per i viag- 
giatori italiani e svizzeri la cui affluenza 
è notevolmente diminuita. Nel trimestre 
maggio-luglio la partecipazione dei singoli 
stati al movimento turistico austriaco è 
stata, percentualmente, la seguente: Ger- 
mania, 43,9 per cento; Inghilterra, 10; Olan- 
da, 7,8; Stati Uniti, 6,3; Svizzera, 4,6 per 
cento. (M. I. A.) 


2828 (PE) (611) 40 


N. N., Inasprimento delle restrizioni au- 
straliane all’importazione («Neue Zúrcher 
Zeitung », Zúrich, 1 ottobre 1954). 


In occasione della revisione periodica del- 
la situazione dell'importazione e della bi- 
lancia dei pagamenti del paese il Governo 
federale australiano ha recentemente de- 
ciso, non soltanto di mantenere le restri- 
zioni all'importazione introdotte nel marzo 
1953, ma di inasprirle ulteriormente in al- 
cuni importanti settori. Questa decisione 
del Governo australiano riflette chiaramen- 
te il persistere del peggioramento nelia bi- 
lancia dei pagamenti del paese. E’ vero che 
nell’anno 1953-54 nella parte visibile l’Au- 
stralia aveva realizzato un’eccedenza di 148 
milioni di sterline australiane, ma tale ri- 
sultato era stato ottenuto in conseguenza 
degli scambi dei primi tre trimestri del- 
l’anno. Dall’aprile del 1954 le circostanze 
stagionali hanno causato una forte contra- 
zione delle esportazioni, mentre le impor- 
tazioni hanno notevolmente sorpassato il 
limite massimo di 60 milioni di sterline 
mensili. Dal mese di maggio, perciò, in 
conseguenza di questo sfavorevole sviluppo, 
anche il commercio estero è passivo. Questo 
deficit s’é ulteriormente aggravato negli 
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ultimi due mesi, luglio e agosto, durante i 
quali l’importazione è salita a 70 e 67 mi- 
lioni di sterline mentre l’esportazione ha 
reso 53 e 44 milioni. In conseguenza alla 
passività nelle poste invisibili dei noli, 
delle assicurazioni e del movimento dei 
capitali, questa situazione svantaggiosa ha 
causato una forte contrazione delle divise, 
che da 570 milioni di sterline alla fine di 
giugno sono diminuite a 444 milioni alla 
fine di settembre. Il rapido aumento delle 
importazioni va in massima parte attribuito 
al ritorno a quelle ordinazioni effettuate a 
solo scopo speculativo, che già nel 1952 ave- 
vano causato un boom nelle importazioni 
ed il conseguente ricorso governativo alle 
misure restrittive. Con l’inasprimento delle 
stesse, ora stabilito, il governo australiano 
è deciso ad impedire che le importazioni 
possano superare il limite massimo con- 
sentito di 60 milioni di lire sterline austra- 
liane mensili. (M. I. A.) 


2829 (PE) (111) 46 

La convertibilita bloccata alla sessione an- 
nuale del Fondo Monetario e della Ban- 
ca Internazionale? («The Statist », Lon- 
don, 2 ottobre 1954). 


All'apertura della nona sessione del F.M.I. 


e della B.I. sembra che si faranno ben 
««arsi progressi verso la convertibilità che 
dovrebbe attuarsi con l'appoggio degli 
S. U. Da parte americana si lamenta la 


diminuzione delle riserve auree e il pe- 
rico!o per gli S. U. di divenire da paese 
creditore un paese debitore. In secondo 
luogo gli Stati Uniti sono preoccupati del- 
la concorrenza inglese e tedesca sui terzi 
mercati e della scarsa dipendenza del- 
l'Europa all'apice della sua prosperità post 
bellica dalle condizioni commerciali statu- 
nitensi. Perciò sarebbe male accolta una 
ulteriore richiesta di assistenza americana 
nell’interesse di realizzare una convertibi- 
lità mondiale. Da parte britannica si ri- 
tiene che i provvedimenti verso la con- 
vertibilità dovrebbero essere fortemente 
garantiti per evitare passi falsi. Il partito 
laburista è nettamente’ contrario perchè 
prevede, in caso di convertibilità, una corsa 
alla richiesta di dollari. Il Cancelliere non 
insiste su una prossima convertibilità, da 
escludere senz'altro qualora manchi l’ap- 
poggio statunitense. Altri timori inglesi ri- 
guardano la possibilità di concorrenza dei 


prodotti americani sui mercati inglesi e l’in- 
certezza del commercio estero con gli S. U. 
La strada della convertibilità forma un cir- 
colo vizioso la cui rottura potrà essere ope- 
ra di una azione unilaterale piuttosto che 
di un accordo internazionale. (I. M.) 


2830 (PE) (111) 40 
Una riforma conservatrice degli scambi 
commerciali? («The Economist», Lon- 
don, 9 ottobre 1954). 


La proclamazione della convertibilità 
della sterlina è stata rimandata sine die. 
Tale decisione è stata bene accolta sia dai 
sostenitori delle restrizioni del commercio 
internazionale che dai liberalizzatori. Il 
governo inglese sembra voglia assumere 
quest'ultimo atteggiamento. Alla prossima 
riunione dei firmatari del G.A.T.T. i par- 
tecipanti al Commonwealth proporanno per 
tutti i membri del G.A.T.T. la totale aboli- 
zione delle licenze di importazione e, in 
breve, di tutte le barriere che ostacolano 
gli scambi. Senza dubbio vi saranno le so- 
lite eccezioni a favore dei paesi sottosvilup- 
pati o con particolari problemi della bilan- 
cia dei pagamenti, come pure per il set- 
tore agricolo. (Questa posizione del Gover- 
no inglese è assai coraggiosa, tanto più es- 
sendo di provenienza conservatrice, se si 
tiene conto della mentalità pro-protezioni- 
smo del paese. Ma di fronte a questi propo- 
siti vi sono, in questi giorni, due fatti di 
sapore protezionistico nel campo del turi- 
smo e delle importazioni dall'Australia. Se 
il Governo si rende conto delle conse- 
guenze delle sue prossime proposte al 
G.A.T.T. e intende sfidare l’opinione pub- 
blica e quella del proprio partito, merita 
tutto l’appoggio. Sembra tuttavia un po’ 
difficile che Mr. Butler sia in grado di im- 
porre i suoi principi di libertà economica 
ai suoi colleghi di partito e ai funzionari 
del Treasury. (I. M.) 


VIII. - PROBLEMI DEI TRASPORTI E DELLE 
COMUNICAZIONI. 


2331 EE 15 
La flotta mondiale di navi-cisterna si è ac- 
cresciuta di 1.600.000 t. cifra record nel 
primo semestre 1954 (« Journal de la Ma- 
rine Marchande », Paris, 12 agosto 1954). 


La flotta mondiale di navi-cisterna con- 
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tinua ad aumentare a un ritmo record, men- 
tre i noli corrispondenti sono caduti a un 
livello tale che naviglio per 3 milioni di 
ton. e stato disarmato. Nel primo semestre 
1954 l’aumento della flotta petroliera è sta- 
to pari a 1.627.640 tonn. cid che porta la 
flotta mondiale di navi-cisterna a 3.636 uni- 
tà totalizzanti 37.143.547 tonn. La cifra di 
tonnellaggio in costruzione o ordinata si sti- 
ma a 459 unita per 10.318.970 tonn. la cui 
consegna si prolunghera fino al 1958-1959. 
La ripresa dello sfruttamento del petrolio 
iraniano non avverrá che gradualmente, 
presto entreranno in servizio le raffinerie 
di Aden e australiane che, con Abadan, for- 
niranno l’Estremo Oriente abbreviando i 
percorsi attuali. La difficoltà di sviluppo 
della produzione carboniera inglese potrà 
però aumentare il consumo dei prodotti pe- 
troliferi. Nonostante ciò, considerato anche 
l'accrescimento della flotta petroliera, le 
prospettive sono poco brillanti fino a tut- 
to il 1956. Una ripresa stagionale alla fine 
dell’anno aumenterà i noli, ma il miglio- 
ramento sarà breve per l’intervento del 
tonnellaggio attualmente in disarmo. 

(I. M.) 


2832 EE (113) 25 

VIGARIÉ A., Rotterdam e il coordinamento 
economico dell'Europa («Journal de la 
Marine Marchande », Paris, 26 agosto e 2 
settembre 1954). 


Rotterdam è forse il solo porto che non 
risentirebbe alcuno svantaggio da eventuali 
mutamenti connessi all’integrazione econo- 
mica dell’Europa. A differenza del vicino 
porto belga di Anversa, esso ha avuto nel 
dopoguerra una lenta ripresa, raggiungen- 
do a stento, nel 1952, il livello, più volte 
superato in passato, di t. 40 milioni di mer- 
ce. Un rapido bilancio generale della ri- 
presa rivela una evoluzione verso una nuo- 
va struttura dell’attività portuale: l’anti- 
ca specializzazione per le merci pesanti si 
è trasformata, non senza porre seri pro- 
blemi, ad esempio, dal punto di vista am- 
ministrativo; lo sviluppo dei servizi per pas- 
seggieri fa prevedere un’importanza cre- 
scente delle linee regolari. Sostanzialmente, 
si è di fronte ad una rinascita difficile, ca- 
ratterizzata da un lento ritorno ad un li- 
vello di prosperità già più volte raggiunto. 
Notevole è sempre l’importanza del « com- 


mercio di transito »: tuttavia questo traffi- 
co si è rivelato alquanto delicato poichè 
ha posto larghi settori dell'economia lo- 
cale alle dipendenze dello straniero, ren- 
dendoli vulnerabili a tutti i provvedimenti 
protezionistici dei paesi esportatori ed im- 
portatori. La caduta della Germania segnò 
l’inizio dell’attuale crisi. La politica del- 
l’« own trade» ha dato risultati discreti; ma 
è impossibile, almeno per ora, che l’indu- 
stria nazionale possa procurare a Rotter- 
dam un movimento di merci pari a quello 
fornito dal retroterra renano. La politica 
di unificazione dell’Europa potrebbe dare 
una soluzione a questo problema: in primo 
luogo, il coordinamento delle industrie e 
dei mercati determinerebbe un aumento 
del volume delle correnti commerciali e 
quindi di transito; inoltre, le relazioni con 
i paesi continentali perderebbero l’antico 
tono nazionalistico e i servizi sarebbero re- 
si non più ad uno stato singolo, arbitro 
delle proprie decisioni, ma al membro di 
una comunità che impone norme di inte- 


resse generale. (m. P.) 

2833 EE (114) 24 

De Vos H., L'attività marittima belga 
(« L'Industrie », Bruxelles, settembre 
1954). 


Nel 1952, anno di buon rendimento, i can- 
tieri navali belgi ricevettero commesse per 
2 miliardi e 400 milioni di franchi, di cui 
1 miliardo e 900 milioni dall’estero; le ri- 
parazioni di navi nel porto di Anversa eb- 
bero un giro d’affari di 1 miliardo e mezzo; 
i noli attivi fruttarono oltre 2 miliardi, 
mentre i vari servizi svolti nei porti pro- 
curarono circa 5 miliardi di divise estere. 
Complessivamente, l’attività marittima del 
Belgio occupa oltre 60.000 persone, di cui 
13.000 nei cantieri navali e il resto nelle va- 
rie attività portuali e nella navigazione. Il 
porto di Anversa può sostenere un movi- 
mento di 45 milioni di tonnellate di merci, 
a parte il traffico del nuovo porto petrolie- 
ro; nel 1953, le merci passate attraverso esso 
sono state pari a 23 milioni di tonnellate. 
Dal punto di vista dell'interesse nazionale 
è necessario che il settore industriale ab- 
bia maggiori legami con i porti. (m. P.) 


2834 EE (113) 24 
F. S., Il movimento mercantile dei porti 
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olandesi («Neue Zürcher Zeitung», Zù- 
rich, 8 settembre 1954). 


Il movimento delle merci nei porti olan- 
desi ha registrato nel 1° semestre del 1954 
un ulteriore aumento. Nel porto di Am- 
_sterdam esso è passato da 2,97 milioni di 
tonnellate nel 1° semestre del 1953 a 3,27 
milioni, ed in quello di Rotterdam da 18,98 
a 22,23 milioni. Il forte aumento del traf- 
fico mercantile del porto di Rotterdam è 
specialmente dovuto al notevole incremen- 
to dei quantitativi trasbordati di oli mi- 
nerali, che nel 1” semestre dell’anno in 
corso hanno rappresentato circa la metà del 
movimento di transito complessivo, mentre 
nel corrispondente periodo dell’anno scorso 
ne avevano costituito poco più di 1 terzo. 

(M. I. A.) 


2835 EE (116) 25 

Durour F., Il porto di Marsiglia e la Co- 
munità europea del carbone e dell'acciaio 
(«Journal de la Marine Marchande », 
Paris, 9 settembre 1954). 


Il porto di Marsiglia non ha ragioni spe- 
ciali per mostrarsi contrario alla C.E.C.A., 
nè si deve ritenere che esso potrà trarre 
da essa vantaggi significativi per le sue 
attività. Mentre per il porto di Dunkerque 
la C.E.C.A. può avere conseguenze sfavore- 
voli, e a vantaggio dei porti olandesi, te- 
deschi e belgi, per quanto riguarda l’espor- 
tazione di prodotti siderurgici, questi non 
costituiscono per Marsiglia che una voce 
trascurabile. L’esistenza della C.E.C.A. ha, 
per taluni, forti conseguenze dannose an- 
che riguardo alle importazioni di carbone 
da paesi non appartenenti alla Comunità. 
Marsiglia non è ormai più un porto car- 
boniero; le importazioni di carbone sono 
diminuite da tempo e sono state sostituite 
da quelle di prodotti petroliferi come con- 
seguenza d’una evoluzione economica ge- 
nerale. Il ribasso del 12% dei prezzi dei mi- 
nerali di ferro e dell’acciaio dovrebbero 
significare un beneficio per le industrie di 
trasformazione e i cantieri navali di Mar- 
siglia. E’ prematuro rilevare le conseguenze 
della C.E.C.A. sui territori d’oltre-mare che 
intrattengono col porto di Marsiglia attive 
correnti di traffico. Comunque siano le con- 
seguenze della C.E.C.A. queste potranno 
apparire meno preoccupanti od essere me- 
glio sfruttate dai porti francesi in genere 


se questi saranno posti in grado di con- 
correre in condizioni di parità con gli al- 
tri porti europei. (I. M) 


2836 EE (115) 24 

MarHIEU G. Una nuova battaglia della 
rotaia viene ingaggiata al Lussemburgo 
a proposito della creazione di tariffe « di- 
rette» tra i sei paesi del «pool» («Le 
Monde», Paris, 3 ottobre 1954). 


Il trattato istituente la Comunita carbone- 
acciaio ha previsto l’eliminazione delle 
«rotture di carico » al passaggio delle fron- 
tiere mediante la creazione di tariffe dirette 
degressive da un capo all’altro, allo sco- 
po di eliminare le disparità fra i produt- 
tori dei vari paesi. Il 18 ottobre verrà fir- 
mato un compromesso che prevede una de- 
gressività uniforme nei sei paesi su una di- 
stanza variabile secondo le merci. Al di 
là di tali distanze ciascun paese appliche- 
rà un coefficente proprio compreso tra li- 
miti prefissati. La diminuzione delle tariffe 
su tutti i percorsi di frontiera permette una 
economia di circa 600 frs. per tonn. di car- 
bone proveniente in Lorena dalla Ruhr, ciò 
che mette in una posizione concorrenziale 
assai difficile le miniere del Nord e del 
Passo di Calais che forniscono 1.500.000 t. 
alla siderurgia dell’Est. Anche sul mercato 
parigino, principale sbocco delle miniere 
del Nord, si sentirà la concorrenza della 
Germania. Altri ribassi di tariffe sono pre- 
visti: dei carboni olandesi e belgi verso la 
Lorena, dei rottami francesi e tedeschi 
verso l’Italia, delle «minette» di ferro 
francese verso il Belgio. Le grandi per- 
denti sono le ferrovie che vedranno le lo- 
ro entrate diminuite di più di 50 miliardi 
di franchi, ciò che dovrà indurre all’au- 
mento di altre tariffe a titolo compensativo. 

(I. M.) 


2837 EE (415) 24 
Navi in pericolo... (« L’Echo de la Bourse », 
Bruxelles, 12 ottobre 1954). 


I cantieri americani, in passato i più at- 
tivi del mondo, sono scesi dal quarto al- 
l'ottavo posto nella scala delle nuove co- 
struzioni: nel 1954 sonc state costruite solo 
24 navi. Finalmente il Maritime Board ha 
preparato un piano per il quale ogni an- 
no si sostituiranno 60 navi usate, in modo 
da riportare l’effettivo operaio dei cantieri 
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da 20.000 unità a 36.000. Il primo anno si 
prevede una spesa complessiva di 401 mi- 
lioni di dollari di cui 174 milioni per sov- 
venzioni statali e gli altri 227 per apporto 
privato. Inoltre per attirare il capitale nel 
settore navale il Board garantisce per il 
90% i prestiti ipotecari su navi. Questo 
programma non guarirà completamente la 
malattia della marina mercantile statuni- 


tense, che deriva principalmente dal costo. 


elevato delle costruzioni e dal prezzo proi- 
bitivo per l’uso di una nave e di un equi- 
paggio. E’ necessario che lo Stato sia pun- 
tuale nel pagamento delle sovvenzioni pro- 
messe. Le sovvenzioni costano assai ma gli 
S. U. non possono rinunciare a una flotta 
commerciale potente, considerando la sua 
importanza economica in tempo di pace e 
il suo ruolo essenziale in caso di conflitto 
armato. (I. M.) 


IX. - PROBLEMI DEL LAVORO - PROBLEM 
DEMOGRAFICI - POLITICA SOCIALE, 


2838 EE (161) 55 

CHapman J. G., Salari reali nell'Unione So- 
vietica, 1928-1952 («The Review of Eco- 
nomics and Statistics », Cambridge, Mass., 
maggio 1954). 


Durante il periodo prebellico il governo 
sovietico comunico una serie di dati sui sa- 
lari monetari. Questi mostravano un au- 
mento fenomenale e il governo sovietico 
non esitd a indicarli come segno di un au- 
mentato benessere delle classi lavoratrici. 
Evidentemente soltanto il calcolo di salari 
reali può confermare tali dichiarazio- 
ni. A tale fine si sono calcolati indici del 
costo della vita per misurare l’effettivo 
cambiamento nel tenore di vita dei lavora- 
tori urbani, che costituiscono la massa prin- 
cipale della popolazione attiva, per l’intera 
U.R.S.S. Tali indici sono basati sui prezzi 
ufficiali al dettaglio, praticati negli spacci 
cooperativi e statali, negli anni 1928, 1937, 
1948 e 1952; questi ultimi ricavati applican- 
do le percentuali di ribasso dei prezzi an- 
nunciati dalla stampa sovietica. Il risultato 
dei calcoli indica che nel 1948 i salari rea- 
li, prima del prelievo fiscale, erano pari 
al 45% di quelli del 1928, usando i pesi 
(tipi di spesa) del 1928 e al 62% con i pesi 
del 1937. Tra il 1948 e il 1952 si rileva un 
netto aumento che porta i salari reali al 


72% (pesi 1928) o al 103% (pesi 1937) di 
quelli del 1928. Il livelio del 1928 era assai 
basso e i dati indicano che nel 1952 la si- 
tuazione era anche peggiore. Ciò conferma 
che la politica sovietica se incrementa lo 
sviluppo industriale, trascura il benessere 
della popolazione. La tendenza all’aumento 
dei salari reali durante il quinquennio 
1948-52 e le recenti promesse di Malenkov 
sono significativi di un ulteriore migliora- 
mento che potrà realizzarsi qualora ven- 
gano superate le difficoltà della politica 
agraria. (I. M.) 


2839 (PE) (323) 42 

Bauer P. T. e Yamey B. S., Aspetti eco- 
nomici della politica di immigrazione in 
Nigeria e nella Costa d’Oro (« The South 
African Journal of Economics», Johan- 
nesburg, giugno 1954). 


Negli ultimi venti anni la politica im- 
migratoria praticata in Nigeria e nella 
Costa d’Oro è stata molto simile sia nei 
principi fondamentali sia nelle disposizioni 
regolamentari. In generale i potenziali im- 
migranti che intendono dedicarsi ad atti- 
vità industriali hanno più probabilità di 
essere ammessi di quelli che intendono de- 
dicarsi ad attività commerciali. La politica 
immigratoria è più restrittiva nei confronti 
dei levantini e degli indiani e specialmente 
nei riguardi dei primi che sono probabil- 
mente i più numerosi fra i richiedenti. Vi 
è una incompatibilità nei due obbiettivi 
della politica immigratoria: il mantenimen- 
to di una popolazione omogenea da una 
parte e lo sviluppo economico dall’altra. Il 
mancato apprezzamento di questa incom- 
patibilità contribuisce a far adottare po- 
litiche di restrizione anche per i movimenti 
interni ed a provocare separazioni di ca- 
rattere economico fra i due paesi. (v. S.) 


2840 EE (111) 1 

ALLEN G. R., La curva delle popolazioni 
(« Bulletin of the Oxford University In- 
stitute of Statistics», Oxford, giugno 
1954). 


La usuale descrizione della distribuzione 
della popolazione tra zone di differenti di- 
mensioni è fatta con una semplice percen- 
tuale della popolazione che vive in aree 
urbane o in aree rurali. Non vi sono mi- 
sure che forniscano concisa descrizione di 
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pia complesse relazioni. Sono, in partico- 
lare necessarie due misure: a) un indice 
di metropolizzazione che indichi l’estensione 
della concentrazione della popolazione nelle 
metropoli nazionali o regionali, b) un in- 
dice di urbanizzazione che mostri la di- 
spersione della popolazione tra città di di- 
verse dimensioni. Nel 1936 il Singer di- 
chiarò che la formula dei Pareto applicata 
alla distribuzione dei redditi poteva forni- 
re il richiesto indice di urbanizzazione. 
L’applicazione dell’indice del Pareto in di- 
versi paesi permette di affermare che esso 
può essere usato con successo per riassu- 
mere le relazioni tra la dimensione di cit- 
tà e il numero di città di dimensioni pari 
o superiori a una prefissata. Inoltre vi è 
una forte probabilità che la legge fornisca 
una misura comune sia della metropoliz- 
zazione che della urbanizzazione. (1. M.) 


2841 EE 1 

CHANDRASEKHAR S., L’accrescimento demo- 
grafico, lo sviluppo sociale ed economico 
e i livelli di vita («Revue Internationale 
du Travail», Genève, giugno 1954). 


La popolazione mondiale conta attual- 
mente 2,4 miliardi di individui ed ha un 
tasso di accrescimento superiore all’1% per 
anno. L'accrescimento rapido della popo- 
lazione costituisce un ostacolo al miglio- 
ramento del livello di vita; pertanto, nel- 
la maggioranza dei paesi, e particolarmente 
in quelli sottosviluppati, l’accrescimento 
demografico frena e rende inoperanti i pro- 
grammi tendenti a migliorare l’istruzione, 
la salute pubblica, il risanamento e lo svi- 
luppo rurale. Nonostante talune correnti 
ottimistiche, sembra più realistica l’opinione 
di coloro che affermano che, comunque 
progredisca la scienza, la natura è parsi- 
inoniosa, le risorse del globo sono limitate 
e ie carestie minacciano una grande parte 
dell'umanità se non si limita energicamen- 
te l'accrescimento demografico. E’ neces- 
saria una politica demografica mondiale, 
con finalità oltre che economiche, politiche 
e sociali, e da attuare mediante: 1) il ri- 
conoscimento della libertà politica a tutti 
i popoli coloniali; 2) la utilizzazione uni- 
versale di pratiche anticoncezionali; 3) la 
organizzazione internazionale delle migra- 
zioni; 4) la industrializzazione; 5) lo svi- 
luppo agricolo. (I. M.) 


2842 EE (1) 48 

Caratteristiche delle migrazioni europee del 
dopoguerra («Revue Internationale du 
Travail», Genève, luglio 1954). 


Fino allo scoppio della 1* guerra mon- 
diale, le migrazioni europee, transoceaniche 
e interne, erano interamente libere e spon- 
tanee; i soli controlli in vigore riguardavano 
alcune norme d'igiene e d’ordine pubblico. 
Alla fine del conflitto, i movimenti inter- 
nazionali, sia di capitali che di uomini, fu- 
rono sottoposti a severe misure restrittive. 
Da allora fino al termine della 2* guerra 
mondiale la situazione è rimasta pressochè 
immutata. Dal punto di vista delle immi- 
grazioni oltre oceano, i paesi europei si di- 
vidono in quattro gruppi: 1) Regno Unito, 
Spagna e Portogallo, per i quali non esi- 
stono ostacoli di rilievo; 2) Italia, Paesi 
Bassi, Grecia e Malta (questi ultimi di 
scarsa importanza), nei quali le autorità 
pubbliche intervengono a spianare le nu- 
merose difficoltà che l’emigrante incontra, 
sia a riguardo alla lunga procedura, sia ri- 
guardo al genere di lavoro, alla lingua, ai 
costumi, ecc.; 3) paesi dell’Europa Orientale 
e Centrale, che ospitano un’imponente mas- 
sa di profughi di ogni categoria, per i 
quali l'emigrazione è impossibile senza l’in- 
tervento degli organismi preposti alla loro 
assistenza; 4) altri paesi europei, e cioè 
Francia, Belgio, Svizzera, Irlanda e paesi 
scandinavi, nei quali l'emigrazione è scar- 
sa e l’intervento statale ha scopi pura- 
mente informativi. E’ stato calcolato che, 
dal 1946 al 1952, circa 3.000.000 di emigran- 
ti europei sono affluiti verso gli altri con- 
tinenti. Nell'ambito dell’Europa le migra- 
zioni temporanee (o stagionali) prevalgono 
su quelle a lunga durata. L'Italia alimenta 
entrambe le correnti verso la Svizzera, la 
Francia, il Belgio, il Regno Unito; la Da- 
nimarca e la Finlandia verso la Svezia e 
la Norvegia; l’Irlanda verso il Regno Uni- 
to. L'impiego dei lavoratori stranieri è ri- 
gorosamente regolato in questi paesi; esso 
è condizionato alla concessione di un per- 
messo di lavoro per una durata limitata 
e per un'attività determinata. Dopo un sog- 
giorno ininterrotto e regolare — normal- 
mente 5 anni — l’emigrante può libera- 
mente scegliere, nel paese che io ha ac- 
colto, il lavoro e la località che preferisce. 
Normalmente, l’emigrante svolge un'attività 
che i lavoratori nazionali tendono a scar- 
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tare: servizi domestici e ospedalieri, occu- 
pazione nelle miniere e nelle industrie del- 
le costruzioni (non qualificata), nella ma- 
nutenzione delle strade ferrate, ecc. 

(mM. P.) 


X. - SITUAZIONE ECONOMICA DEI VARI PAESI. 


2843 EE (312) 61 

Hesert J., Il progresso economico del Ma- 
rocco giova ai marocchini? («L'Actua- 
lité Économique», Montréal, luglio-set- 
tembre 1954). 


In quaranta anni la Francia ha realizza- 
to in Marocco strade, ferrovie, porti, in- 
dustrie, città, scuole e ospedali, tuttavia la 
popolazione indigena non è favorevole alla 
Francia. La spiegazione di ciò può tro- 
varsi nella constatazione che nei settori eco- 
nomici fondamentali (agricoltura, alleva- 
mento, miniere, industria, commercio este- 
ro, finanze) quanto è stato fatto dall’Ammi- 
nistrazione francese ha mirato a favorire i 
coloni francesi spesso anche a discapito 
della popolazione indigena. Ad esclusione 
del settore agricolo e dell’allevamento cui 
partecipano, seppure in condizioni di infe- 
riorità, gli indigeni, nelle attività industria- 
li, commerciali e di sfruttamento minerario 
prevalgono gli europei. Gli investimenti 
pubblici sono a tutto vantaggio degli eu- 
ropei mentre i fellah, che conducono spesso 
una vita ai margini della civiltà, non han- 
no modo di fruirne, pur fornendo la mag- 
gior parte delle entrate pubbliche, e non 
godono di facilitazioni come gli europei che 
hanno aderenze politiche e di affari. A ciò 
si aggiunga che la Francia non è sufficien- 
temente ricca per assicurare uno sviluppo 
economico adeguato del Marocco la cui po- 
polazione, in continuo aumento, presto non 
potrà più soddisfare i suoi bisogni con la 
propria produzione agricola. Sono invece 
necessari programmi di espansione per ele- 
vare il tenore di vita ed evitare le carestie. 

(I. M.) 


2844 EE (151) 62 

Nuovo orientamento nell'economia jugosla- 
va («Internationale Wirtschaft», Wien, 
20 agosto 1954). 


I principi adottati nel dopoguerra dalla 


Jugoslavia hanno portato ad una trasfor- 
mazione della sua economia, che s’è rapi- 
damente avviata verso l’industrializzazione. 
Basta a dimostrarlo il fatto che nel 1953, 
rispetto al periodo 1947-51, la produzione 
dell’agricoltura è aumentata del 5%, men- 
tre quella dell’industria del 17%. Questa 
sproporzione nello sviluppo dei due fonda- 
mentali settori dell'economia nazionale eb- 
be profonde ripercussioni sul commercio 
estero, che da una eccedenza di esportazio- 
ne di 15,3 milioni di dollari nel 1938 passò 
nel 1948 ad un deficit di 10,7 milioni, che 
si ingrossò successivamente fino a raggiun- 
gere nel 1953 l'ammontare di 209,3 milioni. 
Il commercio estero dei primi 4 mesi del 
1954 presenta nuovamente un deficit di 50 
milioni di dollari. Fino ad ora questo de- 
ficit potè in qualche modo esser coperto con 
l’aiuto occidentale. Ma nel 1954 questo aiu- 
to, che nel periodo 1950-53 ascese a 231 mi- 
lioni di dollari non sarà, a quanto si pre- 
vede, che di 59 milioni. La Jugoslavia sarà 
quindi costretta a chiedere ai suoi partners 
commerciali dilazioni di pagamento per 
l'estinzione del suo debito che ascende og- 
gi a 360 milioni di dollari, esclusi gli inte- 
ressi del 5-9%. Il nuovo piano economico 
jugoslavo per il 1954 non poteva, perciò, 
non essere prevalentemente influenzato da 
ragioni di carattere politico-commerciale. 
Questo piano distingue tra investimenti 
nell'industria e sovvenzioni ai rami arre- 
trati dell'economia. Così l’agricoltura rice- 
verá quest'anno dai fondi di bilancio 15,3 
miliardi di dinari, contro 6,4 miliardi stan- 
ziati nel 1953, ed i trasporti e comunica- 
zioni 30 miliardi contro i 245 dell’anno 
scorso. Inoltre una somma di 33,3 miliardi 
è stata stanziata a favore dello sviluppo 
delle zone economicamente arretrate. Il 
nuovo orientamento verso il potenziamento 
dell’agricoltura è anche provato dalle no- 
tevoli erogazioni finanziarie previste per la 
fornitura di macchinario, di utensili, di fer- 
tilizzanti e di sementi, nonchè dall’abban- 
dono recente della politica di rigida collet- 
tivizzazione aziendale e dalla dispensa del 
contadinato dall’obbligo delle consegne agli 
ammassi. Gli investimenti nell’industria non 
saranno più, in base al nuovo piano, finan- 
ziati attingendo ai mezzi di bilancio, ma a 
fondi alimentati dalla riserva delle divise 
e dai guadagni in divise della Banca na- 
zionale. (M. I. A.) 
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2845 (PE) (116) 40 
L’aiuto alla conversione («L’Economie », 
Paris, 23 settembre 1954). 


Gradualmente, la Francia si avvia verso 
la totale liberazione degli scambi con i 
paesi dell'O.E.C.E. L'aumento della percen- 
tuale dei prodotti liberati espone un mag- 
gior numero di industrie alla concorrenza 
straniera; il passaggio dal 18% al 53% nel- 
l’aprile scorso non ha creato troppe diffi- 
coltà; la prossima tappa, verso il 65%, sarà 
probabilmente più dura. Al fine di permet- 
tere a certi rami dell’industria di adeguar- 
si rapidamente alla nuova situazione, il go- 
verno ha decretato l’istituzione di tre fon- 
di, che hanno il compito di aiutare finan- 
ziariamente i settori in via di trasforma- 
zione: 1) Il fondo di conversione dell’in- 
dustria, che concede prestiti e bonifica gli 
interessi alle imprese, per le quali è neces- 
saria una modifica dell’orientamento della 
produzione. 2) Il fondo di riadattamento 
della mano d’opera, che sovvenziona la ri- 
qualificazione del personale delle imprese 
convertite ed eventualmente il trasferimen- 
to della mano d’opera da un settore all’al- 
tro; non si occupa, però, della disoccu- 
pazione. 3) Il fondo nazionale per l’ordina- 
mento del territorio (decentralizzazione in- 
dustriale), che concede prestiti e bonifica gli 
interessi nel caso in cui la riconversione 
comporti uno spostamento degli impianti 
dell’impresa. (M. P.) 


2846 (PE) (522) 53 

L., La politica economica del Brasile sotto 
il nuovo Governo («Neue Zürcher Zei- 
tung», Zurich, 1 ottobre 1954). 


Benchè nè il successore di Vargas, Café 
Filho, nè il nuovo ministro delle Finanze 
brasiliano, E. Gudin, abbiano ancora reso 
noto il piano dettagliato della politica eco- 
nomica che intendono seguire, le linee ge- 
nerali di questa sono facilmente deducibili 
dalle numerose dichiarazioni già da essi 
pubblicamente fatte. Si tratterà in primo 
luogo di combattere la svalutazione della 
moneta realizzando una progressiva ridu- 
zione del volume d’una emissione cartacea 
che nel solo mese di agosto di quest'anno 
ha raggiunto il record di 3,2 miliardi di 
cruzeiros. Il bilancio dello Stato sarà rive- 
duto; per ridurre il deficit previsto si prov- 
vederà a limitare le uscite e ad incremen- 
tare le entrate; non si farà, tuttavia, ricor- 


so ad una maggiorazione delle imposte, ma 
ad un sistema di imposizione più vasto. 
L’aumento dei salari, che Vargas aveva de- 
cretato in marzo per tutto il paese e che 
ha contribuito al mantenimento della spi- 
rale inflazionistica prezzi-salari, sarà rico- 
nosciuto; per contro, i contributi obbliga- 
tori per la cassa-pensione statale, dei quali 
in maggio era stato pure decretato l’au- 
mento, verranno ricondotti al loro stato 
percentuale originario. L’instaurazione di 
una politica di austerità porterà alla limita- 
zione della concessione di crediti, per otte- 
nere effetti deflazionistici. Nel settore del 
commercio estero non vi saranno, a tutta 
prima, grandi mutamenti: i corsi multipli 
dei cambi, introdotti da Aranha, la classifi- 
cazione dei prodotti d'importazione in base 
ad un criterio fondato sul loro grado di 
necessità, la quotazione delle divise alle 
borse valori ecc., rimarrano a causa della 
riconosciuta maggior liberalità di questo si- 
stema rispetto al precedente. L’esportazione 
del caffè — :l problema di maggior attua- 
lità, secondo Gudin, nell’ambito del com- 
mercio estero brasiliano — verrà incre- 
mentata quanto più possibile per rialimen- 
tare quell’afflusso di divise estere che dai 
normali 70-100 milioni di dollari mensili 
era sceso in agosto a 29 milioni, con con- 
seguenze tanto più perniciose per gli im- 
portatori in quanto, secondo la prassi vi- 
gente, le divise loro concesse sono soltan- 
to quelle provenienti dall’esportazione. Il 
Governo punterà decisamente sul rista- 
bilimento dell’equilibrio della bilancia dei 
pagamenti, anche se il risanamento doves- 
se richiedere provvedimenti straordinari ed 
impopolari. 11 dirigismo statale sarà tem- 
poraneamente mantenuto, benchè ia conce- 
zione fondamentalmente liberale del nuovo 
ministro delle Finanze lasci chiaramente 
prevedere che tutti gli sforzi verranno fatti 
per limitare vieppiù l’intromissione dello 
Stato nell'economia del paese e dare via 
sempre più libera alle forze economiche. 
(M. I. A.) 


2847 EE (251) 61 
Cinque anni della nuova Cina (« The Ti- 
mes », London, 5, 6 e 7 ottobre 1954). 


Aspetti salienti di cinque anni di gover- 
no comunista in Cina, sono l’indottrina- 
mento delle masse e gli indubbi progressi 
economici e sociali. I cinesi si sono votati 
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con fervore allo studio delle dottrine co- 
muniste e le nuove generazioni crescono 
nell’ignoranza del mondo esterno. Non di 
rado la fede comunista è stata inculcata col 
terrore e le stragi. Nel campo economico e 
sociale si deve rilevare l'eliminazione del- 
l'inflazione col controllo sull’acquisto e la 
vendita del grano. Il controllo fu introdot- 
to sia come misura di carattere monetario 
che come mezzo di sviluppo delle esporta- 
zioni di derrate alimentari. Il controllo mo- 
netario è divenuto più efficace dopo l’abo- 
lizione delle piccole banche private e in 
seguito alla diffusione del sistema del de- 
posito bancario. Con l’aiuto sovietico sono 
stati sviluppati le ferrovie, le strade, la 
produzione di carbone e di acciaio e l’equi- 
paggiamento di nuove fabbriche. Notevoli 
progressi sono stati fatti nel campo della 
salute e dell’igiene pubblica, tuttavia il vi- 
sitatore difficilmente può scoprire in qual 
grado la popolazione sia priva di generi 
alimentari. Questi sono stati in gran parte 


utilizzati per pagare le importazioni di 
macchinario pesante per l’industria. 

(1. M.) 
2848 EE (533) 60 


H. I., Il nuovo piano economico di Perón 
(« Neue Zúrcher Zeitung », Zúrich, 11 ot- 
tobre 1954). 


Il capo del Governo argentino ha re- 
so noto un suo nuovo piano economi- 
co a breve scadenza sul quale dovrà 
orientarsi la politica economica del paese 
durante i prossimi mesi, e che, come inte- 
grazione contingente del piano quinquen- 
nale, è precipuamente inteso al « manteni- 
mento dell’attuale equilibrio economico ». 
Per «equilibrio economico » Perón inten- 
de anzitutto quell'equilibrio tra salari e 
prezzi che, con i recenti aumenti salariali 
in ragione di un tasso medio del 20%, mi- 
naccia, in seguito al conseguente rincaro 
anche dei prodotti di prima necessità, di 
andare di nuovo perduto. I mezzi racco- 
mandati per evitare un turbamento del- 
l'equilibrio ed una nuova ondata inflazioni- 
stica consistono nella riduzione dei compiti 
dello Stato, nell'incremento della produzio- 
ne e nella diminuzione dei costi di fabbri- 
cazione, ossia nei modi classici di combat- 
tere l’inflazione. Le spese statali, già a par- 
tire dal prossimo anno finanziario, saran- 
no ridotte, secondo l’annuncio del Presi- 


dente, di 1,5 miliardi di pesos, ed a tale di- 
minuzione dovranno concorrere tanto la 
riduzione in atto dell’apparato governativo 
quanto una drastica moderazione della po- 
litica statale di sovvenzioni. A queste di- 
rettive generali dovranno logicamente se- 
guire dei provvedimenti esecutivi. Fino ad 
ora, infatti, la razionalizzazione nell’indu- 
stria argentina era sempre stata ostacolata 
non soltanto dalla penuria di divise e di 
capitali, che impediva l’importazione di 
nuovo macchinario, ma anche da certe 
clausole della legislazione del lavoro sul- 
l’impiego dei singoli operai, che intralcia- 
va lo sfruttamento produttivo delle mac- 
chine disponibili. Misure decisive saranno 
perciò adottate in questi settori per creare 
i presupposti favorevoli ad una vera razio- 
nalizzazione. Resterà solo da vedere in qual 
modo questo nuovo piano di Perón potrà 
conciliarsi con l'esecuzione del nuovo gran- 
dioso progetto governativo per la costru- 
zione d’una rete di grandi autostrade, che 
proprio di questi giorni è stato approvato 
dal Parlamento argentino. L’esecuzione di 
questo progetto significherebbe, senza dub- 
bio, a lungo andare un investimento alta- 
mente produttivo, ma la sua realizzazione 
comporterebbe, per intanto, un aumento 
delle spese pubbliche, la cui annunziata ri- 
duzione di 1,5 miliardi di pesos dovrebbe 
quindi realizzarsi attraverso maggiori ri- 
sparmi in altri settori. E lo stesso può dir- 
si per tutte le altre decisioni testè prese 
dal Parlamento, che riguardano questioni 
di natura politico-finanziaria e che avranno 
ripercussioni economico-finanziarie, come 
l'aumento delle prestazioni delle casse- 
pensioni statali e l'elevamento, a questo fi- 
ne effettuato dal 4 al 5 per cento del tasso 
di interesse delle « obbligazioni sociali» di 
Stato, nonchè l’aumento del 20 per cento, 
da 33,85 a 40,6 miliardi di pesos, delle spe- 
se statali generali previste per il piano 
quinquennale. (M. I. A.) 


XI. - POLITICA COMMERCIALE INTERNAZIO- 
NALE. 


2849 (PE) (0) 1 

Muro pe Napat F., La libertà degli scambi 
e la prosperità economica («Revue In- 
ternationale du Travail», Genève, lu- 
glio 1954). 


I paesi rinunciano alla libertà degli scam- 
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bi per meglio proteggere le proprie ric- 
chezze naturali e le industrie (protezioni- 
smo) oppure per incoraggiare le imprese 
produttrici di beni di cui essi necessitano 
(autarchia). I conflitti di interesse tornano 
sempre a vantaggio dei paesi fortemente 
industrializzati, i quali si sforzano di man- 
tenere i prezzi delle materie prime ad un 
livello più basso di quello dei manufatti e 
assicurano alla popolazione un tenore di 
vita elevato, a detrimento degli abitanti dei 
paesi produttori di materie prime. Se si 
esaminano le conseguenze di questa politi- 
ca, soprattutto dal punto di vista dell’in- 
fluenza che essa esercita sull’opinione pub- 
blica nei paesi arretrati, si conclude che 
essa non sempre è vantaggiosa per le gran- 
di potenze. Il dirigismo economico è consi- 
derato oggi una reazione a sistemi anti- 
quati: in effetti, come mostra la storia, es- 
so era in vigore già prima del Medio Evo 
e durò fino a tutto il XVIII secolo, epoca 
in cui il libero scambio cominciò a farsi 
strada per trionfare definitivamente verso 
la metà del XIX secolo. Oggi gli uomini di 
affari accettano l’intervento dello Stato se 
esso tende a prevenire e correggere i mali 
economici e sociali, ma lo respingono quan- 
do limiti l’iniziativa privata e privi la col- 
lettività dei vantaggi che da essa derivano. 
Quando i responsabili degli attuali orienta- 
menti della politica economica si renderan- 
no conto che la libertà del commercio, se 
bene interpretata, è fattore di progresso e 
di prosperità, sarà più facile dare una so- 
luzione ai problemi mondiali. (M. P.) 


2850 (PE) (415) 40 

G. Cu., Assurdì effetti del protezionismo 
americano («Neue Zürcher Zeitung >, 
Zúrich, 8 settembre 1954). 


La riscossione di un «dazio antidum- 
ping » recentemente decisa dai Tesoro ame- 
ricano sull’hardboard (fibra legnosa in ta- 
vole) svedese rappresenta un’infrazione 
tanto più grave dei principi del libero 
scambio, in quanto questa nuova manife- 
stazione del protezionismo statunitense 
non trova alcuna giustificazione nei moti- 
vi addotti. Nessuna prova, infatti, ha po- 
tuto esser prodotta di un effettivo nocu- 
mento che sarebbe stato arrecato all’indu- 
stria americana: tanto meno, poi, potè es- 
ser dimostrato che i prezzi calcolati dalla 
Svezia sono inferiori ai costi di produzio- 


ne oppure che vengono in qualche modo 
sovvenzionati. E’, questo, almeno per la 
Svezia, il primo caso di applicazione di un 
dazio antidumping motivata dal fatto che 
la merce in questione sarebbe stata espor- 
tata in terzi paesi a prezzi superiori a quel- 
li fissati per gli Stati Uniti. Le conseguenze 
di una simile argomentazione possono es- 
sere delle più gravi: se tutti i paesi, in- 
fatti, adottassero la stessa prassi, qualsiasi 
esportazione dovrebbe essere considerata 
dumping, fatta eccezione per quella desti- 
nata a un mercato sul quale casualmente 
venisse realizzato un prezzo più elevato. 
Ne conseguirebbe che l’industria di tutti i 
paesi sarebbe costretta a stabilire i mede- 
simi prezzi per tutti i mercati ed un libero 
commercio non potrebbe più esistere. Ma 
anche a prescindere da queste estensioni 
logiche, è naturale che una applicazione 
generale dei principi antidumping da parte 
degli Stati Uniti soltanto esporrebbe ogni 
commercio con questo paese ad una intol- 
lerabile incertezza. (METAS) 


2851 (PE) (415) 40 

H. F. G,, Protezionismo ed aiuti all’estero 
negli Stati Uniti (« Neue Zircher Zei- 
tung», Zürich, 15 settembre 1954). 


La « Locomotive decision », come è chia- 
mata negli S. U. la risoluzione di Stassen 
di ripartire le commesse di materiale rota- 
bile per le ferrovie indiane tra fornitori 
esteri a buon mercato e fornitori americani 
« bisognosi », benchè assai più cari, sembra 
preludere ad una svolta nella politica di 
amministrazione degli aiuti all’estero. Que- 
sta supposizione appare effettivamente con- 
validata dalla più recente disposizione del- 
la stessa Foreign Operations Administra- 
tion, giusta la quale questa autorità dovrà 
d’ora in poi provvedere al pagamento d’una 
parte del nolo per commesse effettuate da 
ditte americane, nel caso che queste non 
siano in grado di assicurare altrimenti 
l'esecuzione della commessa in concorrenza 
con ditte straniere. Negli ambienti econo- 
mici americani si vanno facendo le più di- 
sparate congetture circa le ripercussioni 
economiche e finanziarie di queste tenden- 
ze protezionistiche nell’ambito degli aiuti 
all’estero, qualora esse dovessero allargar- 
si. L’obbiezione più insistentemente solle- 
vata, che in ultima analisi sarà il contri- 
buente che, attraverso lo Stato, dovrà sop- 
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portare le spese di misure protezionistiche 
che, conforme alla legge, sarebbe toccato 
al’economia di sostenere, regge solo fino 
ad un certo punto, in quanto la FOA non 
potrá spendere somme maggiori di quelle 
approvate dal Congresso. La vera conse- 
guenza — dati i più alti prezzi dei privile- 
giati fornitori americani — sarà che i be- 
neficiari degli aiuti all’estero otterranno, 
in cambio del denaro a questo fine desti- 
nato, quantità minori di merci, e che i 
paesi stranieri perderanno i dollari che in- 
vece avrebbero incassato se le commesse 
fossero state eseguite all’estero. Per non 
aggiungere, poi, che nuova esca sarà cer- 
tamente offerta al rinfocolamento di quella 
propaganda comunista che sempre ha so- 
stenuto che il Piano-Marshall non era che 
un astuto espediente escogitato per « sal- 
vare » il capitalismo americano. (M. I. A.) 


2852 (PE) (0) 1 
Il Benelux ha dieci anni - Esempio di 
unione in un mondo diviso (« Nouvelle 
de Hollande», Paris, 18 settembre 1954). 


Malgrado le difficolta e i malintesi che 
si è dovuto superare, oggi il Benelux, dopo 
dieci anni di vita, è la quarta potenza com- 
merciale del mondo. Il commercio tra i 
tre paesi membri è quasi libero; nel luglio 
1954 è stato liberato pure il movimento dei 
capitali; l’unione doganale è una realtà; 
i tre paesi seguono una politica commer- 
ciale comune nei confronti dell’estero. Nel 
settore agricolo e in materia di prezzi e 
salari vi sono sviluppi favorevoli, tuttavia 
si devono ancora affrontare i problemi del- 
l’unificazione fiscale e della coordinazione 
della politica economica e sociale partico- 
larmente per quanto riguarda gli investi- 
menti e l’industrializzazione. Mentre tra i 
paesi dell’Eurcpa Occidentale si dimostra 
difficile una stretta collaborazione, i tre 
paesi del Benelux si stanno avviando a 
una completa unione economica. L'espe- 
rienza del Benelux dovrà valere pertanto 
da insegnamento a tutti quei paesi che 
aspirano all'integrazione economica. (1. M.) 


2853 EE (351) 61 
Barroso M. La nuova Federazione della 
Rodesia e del Nyasaland («Política In- 
ternacional », Madrid, aprile-giugno 1954). 


La Costituzione della Federazione della 


Rodesia e del Nyasaland è entrata in vi- 
gore il 23 ottobre 1953. Le possibilitá eco- 
nomiche della Nuova Federazione sono 
molto ampie sia nel settore agricolo che 
in quello industriale e minerario e in un 
prossimo futuro il suo potenziale econo- 
mico dovrá essere preso in considerazione 
non solo in Africa, ma anche nel più vasto 
ambito del Commonwealth britannico. Il 
prodotto agricolo piú importante e il mais, 
base dell'alimentazione della popolazione 
negra. Tabacco e te sono i principali pro- 
dotti agricoli di esportazione. La produzio- 
ne mineraria fornisce le maggiori entrate 
per la Federazione. Potrebbe essere anco- 
ra aumentata con maggiori disponibilita di 
energia e migliori trasporti. La Rodesia 
meridionale è destinata ad essere il centro 
industriale dell’Africa centrale. Nel 1952 il 
valore delle importazioni e delle esporta- 
zioni della Federazione è asceso rispettiva- 
mente a 140 e 150 milioni di sterline. (v. s.) 


XII. - ISTITUTI E PROBLEMI ECONOMICI IN- 
TERNAZIONALI, 


2854 EE (1) 61 

Jacossson P., La ripresa  dell'Europa 
(« Skandinaviska Banken Aktiebolag - 
Quarterly Review», Stockolm, luglio 
1954). 


Lo sforzo produttivo compiuto nel perio- 
do bellico permise agli Stati Uniti di supe- 
rare la fase depressiva; nel 1945 il reddito 
nazionale (in termini reali) era salito del 
95% sul livello del 1938. Nei paesi europei 
il reddito nazionale medio era, nel 1947, 
inferiore del 15-20% a quello anteguerra; 
nel 1953 ha oltrepassato del 20-25% la ci- 
fra degli anni precedenti il conflitto. Esa- 
minando le ragioni dell’attuale tendenza 
all'aumento dell’attivita commerciale in 
Europa, malgrado il manifestarsi della re- 
cessione americana, devesi tener conto del- 
le condizioni e delle politiche in atto sulle 
due sponde opposte dell'Atlantico. Indub- 
biamente, il ritorno a bassi tassi di inte- 
resse e le altre misure anti-regressive 
adottate dal governo statunitense hanno 
influito sull'andamento degli affari in Eu- 
ropa facilitando, ad esempio, l'aumento del- 
le entrate in dollari e agendo come stabi- 
lizzatori dei prezzi. E’ incoraggiante con- 
statare che in vari campi dell’attività eco- 
nomica i paesi europei non solo hanno 
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mantenuto la loro posizione in periodi di 
difficoltà, ma l'hanno migliorata. E” que- 
sto miglioramento che, di recente, ha dato 
un tono realistico alle discussioni circa un 
ritorno alla convertibilità. (m. P.) 


2855 EE (415) 61 
Bruce C., Gres E. B., La recessione statu- 
mitense del 1948-49 e del 1953-54 (« Bul- 
letin of the Oxford University Institute 
of Statistics », Oxford, luglio-agosto 1954). 


Mentre internamente, le recessioni statu- 
nitensi del 1948-49 e del 1953-54 sono state 
assai simili, gli effetti esterni sono stati 
marcatamente differenti. La recessione del 
1949 determino in molti paesi una crisi nel- 
la bilancia dei pagamenti; la recente dimi- 
nuzione della produzione industriale non 
ha invece causato simili acute difficoltà 
nel resto del mondo. La principale ragione 
di ció fu che nel 1948 la situazione dei 
pagamenti degli altri paesi nei confronti 
degli S. U. era cosi critica che una dimi- 
nuzione delle esportazioni verso gli S. U. 
era sufficiente a provocare una crisi. Nel 
1953 la situazione dei pagamenti interna- 
zionali era assai migliorata cosi che una 
diminuzione delle esportazioni non ha avu- 
to simili drastiche conseguenze sulle riser- 
ve di dollari. Cid non significa, tuttavia 
che il mondo nel 1953 ha raggiunto una 
posizione stabile permanente nel suo com- 
mercio con gli S. U. Si deve, infatti, tener 
sempre presente l'eccezionale flusso di dol- 
lari, verso il resto del mondo, per spese 
militari o sotto forma di crediti e prestiti 
non-militari, nonche l’aumento delle espor- 
tazioni di merci militari fornite dagli S. U. 
senza pagamenti in dollari. Se questi aiuti 
venissero meno, le conseguenze sulle bilan- 
cie dei pagamenti del resto del mondo con 
gli S. U. sarebbero estremamente serie. 

(I. M.) 


2856 EE (0) 16 

La convertibilita e l’Unione Europea dei 
Pagamenti («Barclays Bank Review», 
London, agosto 1954). 


L’entusiasmo per la libertà monetaria 
non deve portare a un sistema di pagamen- 
ti internazionali che diminuisca l’attuale 
alto volume del commercio internazionale. 
Negli ultimi tre anni i due terzi dei control- 
li sono stati, in Gran Bretagna, eliminati. 


Tale tendenza è augurabile continui, ma 
libertà dai controlli e pieno impiego sono 
conciliabili solo se il commercio estero é 
in espansione. Il ritorno alla convertibilità 
potrebbe avere conseguenze sfavorevoli sul 
commercio internazionale e portare a nuo- 
vi controlli. Per queste ragioni il governo 
britannico è esitante circa la convertibilità 
e la riforma dell’U.E.P. Gli scopi originari 
dell'U.E.P. non erano soltanto quelli di fa- 
cilitare il ritorno alla convertibilita, ma 
anche di garantire il massimo grado di li- 
bertá di scambio. La convertibilità di alcu- 
ne monete europee, non significa successiva 
convertibilità di tutte le altre; ció reche- 
rebbe discriminazioni commerciali e la ne- 
cessità di ampliare i crediti ai paesi a mo- 
nete inconvertibili. Il Fondo Monetario In- 
ternazionale dovrebbe assumere definitiva- 
mente la guida in materia di pagamenti in- 
ternazionali, ma molti paesi europei pre- 
feriscono che l’U.E.P. sia sostituita da un 
organismo regionale poichè pensano che il 
Fondo non sarebbe comprensivo come lo 


è stata l’Unione. (I. M.) 


2857 (PE) (0) 2 

PLAISANT R., Il finanziamento delle commes- 
se off-shore (« Banque », Paris, settembre 
1954). 


Particolare interesse presenta lo studio 
del regime giuridico delle commesse « off- 
shore » quali mezzi efficaci di cooperazione 
economica tra i paesi membri del N.A.T.O. 
Argomento controverso è quello della po- 
sizione giuridica dei finanziamenti concessi 
da banchieri francesi agli industriali che, 
avendo ricevuto delle commesse, vantano 
crediti nei confronti dell’Amministrazione 
statunitense. Normalmente gli industriali 
chiedono che le banche finanziatrici ven- 
gano rimborsate direttamente dall’Ammi- 
nistrazione statunitense: l’operazione è re- 
golata in base alla legge americana poichè 
la garanzia viene data mediante l’istituto 
americano denominato «Assignment of 
Claims». Formalmente l’Assienment of 
Claims consiste in una scrittura privata in- 
tervenuta tra l’industriale che ha ricevuto 
la commessa e il banchiere. Si tratta di 
stabilire se il banchiere è garantito contro 
i terzi creditori dell’industriale. Fino ad 
oggi l’applicazione da parte del giudice 
francese della legge americana riguardante 
l’Assignment non dà completa sicurezza 
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alle banche. E” necessario, mediante nuove 
disposizioni Ji legge, eliminare serie incer- 
tezze per garantire la sicurezza e il buon 
mercato del credito bancario e il miglior 
andamento delle commesse off-shore che 
rappresentano fonti di dollari per i paesi 
europei. (I. M.) 


2858 

Amo A., Della collaborazione internazionale 
nella sfera economica  («Isviestija », 
Moskva, 5 settembre 1954). 


In seguito all'iniziativa dell'Unione So- 
vietica s’é, in questi ultimi tempi, registra- 
to un incremento degli scambi commerciali 
tra i paesi dell'Europa Orientale ed Occi- 
dentale. Nel secondo semestre del 1953 il 
volume di questi scambi è aumentato, con- 
forme ai dati della Commissione economica 
europea, del 16% rispetto al corrispondente 
periodo del 1952. Le prospettive per il 1954 
sono dell'aumento di un quarto rispetto al 
1953. Vi sarebbero, tuttavia, altre possibi- 
lità di sviluppo dei rapporti economici tra 
i due blocchi, ma ciò non corrisponderebbe 
agli interessi dei circoli aggressivi. Il 26 
agosto dell’anno in corso, annunciando 
l'approvazione «di misure politiche riguar- 
danti il controllo, da parte degli S. U., sul- 
l'esportazione ai fini della sicurezza », il 
ministro americano del commercio, Weeks, 
dichiarò essere poco probabile un aumento 
generale del volume del commercio con il 
«blocco sovietico >, « considerati lo scopo 
del blocco di conseguire l’autosufficienza e 
la sua incapacità ad offrire prodotti in cam- 
bio dell’importazione ». Questa, di mirare 
all’autarchia economica da parte dei paesi 
a democrazia popolare, non è che una vec- 
chia storiella, tanto più fuori luogo, nel 
caso in questione, in quanto la politica di 
indipendenza economica non esclude af- 
fatto delle relazioni economiche internazio- 
nali, nè si identifica necessariamente con 
l’autarchia. Al contrario, questa politica 
corrisponde ai compiti della collaborazione 
economica internazionale, basata sui prin- 
cipi democratici, ai compiti dello sviluppo 
del commercio internazionale su basi di re- 
ciproco vantaggio. Per quanto poi riguarda 
la dichiarazione circa «l’incapacità ad of- 
frire prodotti in cambio dell’importazio- 
ne», è noto come siano proprio i paesi oc- 
cidentali a rifiutare un allargamento degli 
scambi in condizioni di parità. Recentemen- 


te, a Ginevra, al raduno degli esperti eu- 
ropei per il commercio, il rappresentante 
sovietico dichiarò che nei prossimi tre an- 
ni — 1955-57 — gli acquisti annui del- 
PURSS nei paesi dell'Europa Occidentale 
potrebbero — presupposta l’esistenza di 
condizioni favorevoli — aumentare di 2-3 
volte rispetto agli acquisti annualmente ef- 
fettuati nel periodo 1952-53, con un corri- 
spondente incremento delle forniture di 
prodotti sovietici ai paesi occidentali. Sen- 
za dubbio un ulteriore sviluppo degli scam- 
bi commerciali tra i paesi dell’Est e del- 
l’Ovest europeo contribuirebbe seriamente 
alla normalizzazione delle relazioni econo- 
miche internazionali e ad un auspicato al- 
lentamento della tensione mondiale. La re- 
cente proposta dell’Unione Sovietica di in- 
serire nel progetto dell'Accordo generale 
europeo per la sicurezza collettiva una 
nuova proposizione sulla collaborazione 
nella sfera economica si ispira a questo 
compito e corrisponde agli interessi vitali 
dei popoli che lottano per la pace e per 
la sicurezza tanto dell'Europa che di tutto 
il mondo. (M. I. A.) 


2859 : EE (0) 16 

Due anni di Comunità Europea del Carbo- 
ne e dell’Acciaio (« L'Economie >, Paris, 
9 settembre 1954). 


I risultati d’ordine economico dell’azione 
svolta dagli organi della C.E.C.A. realizza- 
no parità di condizioni per i consumatori 
delle risorse poste in comune. Tale parità 
di condizioni si è attuata mediante l’elimi- 
nazione di misure restrittive e discrimina- 
torie quali principalmente le barriere do- 
ganali, i contingentamenti, le sovvenzioni, 
le intese sui prezzi, la ripartizione dei mer- 
cati. Altrettanio si può dire in materia di 
prezzi nei quali si è potuto rilevare note- 
voli ribassi e in materia di tariffe di tra- 
sporto per le quali si è disposto: elimina- 
zione delle discriminazioni o clausole di 
nazionalità, creazione di tariffe dirette in- 
ternazionali, armonizzazione delle tariffe 
per eliminare gli effetti risultanti dalle lo- 
ro differenze strutturali. Da ciò deriva un 
notevole aumento del volume degli scam- 
bi tra i paesi membri e tra le Comunità e 
i terzi paesi. Gli organi della C.E.C.A. 
stanno ora portando la loro attenzione sui 
problemi della politica sociale e degli in- 
vestimenti. Nel primo campo devono favo- 
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rire il pieno impiego e contribuire al mi- 
glioramento del tenore di vita; nel secondo 
devono contribuire al finanziamento della 
modernizzazione degli impianti sia conce- 
dendo garanzie per i prestiti ottenuti dalle 
imprese, sia facendo prestiti diretti in ag- 
giunta dei capitali provenienti da altre 
fonti. (I. M) 


2860 EE (0) 16 
Gicnoux C. J., E la C.E.C.A.? («Journal 
des Finances», Paris, 10 settembre 1954). 


Il 30 agosto l’Assemblea francese si e ri- 
fiutata di accettare l’imposizione di una au- 
torità sopra-nazionale prevista dal progetto 
C.E.D. Lo stesso principio era stato accet- 
tato nel pool carbo-siderurgico il cui fun- 
zionamento non si e manifestato troppo 
agevole per regimi di monete inconverti- 
bili e strutture economiche differenti tra 
i vari partecipanti. Erano quindi necessari 
un progressivo allargamento del principio 
ispiratore del pool carbo-siderurgico e una 
autorità sopra-nazionale che  facilitasse 
l’integrazione Europea. La C.E.D. rappre- 
sentava un ottimo mezzo per facilitare ul- 
teriori fusioni fino alla realizzazione di 
una comunità politica. Con il rigetto della 
C.E.D. vengono meno tali prospettive e la 
comunità carbone-acciaio, concepita secon- 
do il modello oggi condannato, non rappre- 
senta piú che una intesa internazionale con 
gli stessi inconvenienti di tutte le altre in- 
tese e, in più, l’aggravante che i sei paesi 
hanno rinunciato per 50 anni ai poteri di 
controllo sempre mantenuti nei confronti 
delle passate forme di intesa. (I. M.) 


2861 (PE) (415) 50 

Coox O. R., Le commesse americane al- 
l’estero (« Notiziario quotidiano U.S.I.S. », 
7-13 ottobre 1954). 


Il valore del programma americano di 
assistenza militare ai paesi europei della 
NATO, previsto fin dal 1949, ammonta a 
circa 12 miliardi di dollari. Gli aiuti ven- 
gono forniti: 1) nella forma di materiale 
difensivo prodotto negli Stati Uniti e in- 
viato in Europa; 2) come materiale e ri- 
fornimenti di tipo americano che gli Stati 


Uniti acquistano in Europa per trasferirli 
ai vari paesi per uso delle loro forze ar- 
mate (programma «off-shore »). Le com- 
messe per 612 milioni di dollari passate 
nel 1953-1954 vanno ad aggiungersi ai 2660 
milioni di ordinativi passati nei due anni 
precedenti. Negli ultimi tre anni, gli Stati 
Uniti hanno ordinato alle industrie del- 
Europa occidentale materiale e merci per 
oltre $ 3.250 milioni, di cui 2.500 milioni 
di materiale militare, destinato a potenzia- 
re le forze armate dei paesi alleati, e 750 
milioni di rifornimenti (per la maggior 
parte generi alimentari) per le truppe ame- 
ricane di stanza in Europa. Dei due mi- 
liardi e mezzo di dollari per commes- 
se passate in Europa dal 1” luglio 1951, 
sono state effettuate consegne per $ 617 
milioni circa, e cioè un quarto circa del 
valore totale degli ordinativi effettuati. At- 
tualmente, il ritmo dei pagamenti statuni- 
tensi si aggira su $ 60 milioni al mese; ag- 
giungendo a questi $ 21 milioni spesi men- 
silmente per i rifornimenti delle truppe, il 
totale di pagamenti in dollari, in base al 
programma di aiuti militari in Europa, è 
dell’ordine di $ 81 milioni al mese. (m. P.) 


2862 EE (0) 16 
Un più ampio Piano di Colombo («The 
Economist », London, 16 ottobre 1954). 


Alla riunione annuale della Commissione 
Consultiva del Piano di Colombo sono sta- 
ti ammessi tre nuovi membri: Gappone, 
Siam e Filippine. Il delegato statunitense 
Stassen ha proposto di assegnare al Piano 
una gran parte dei 700 milioni di dollari 
rimasti liberi con la fine degli aiuti mili- 
tari all’Indocina. Mr. Stassen ha assicurato 
che l’offerta non ha doppi fini; tuttavia do- 
vrà essere esercitata molta cura affinchè il 
sistema di aiuti non venga confuso con 
l’organizzazione del S.E.A.T.O.. L'aiuto 
americano avrà molta importanza nei pros- 
simi anni. Buoni progressi sono stati fatti 
in tutte le direzioni, ma la mancanza di 
mezzi finanziari adeguati ha costituito un 
fattore limitativo del Piano. Non vi è ra- 
gione, ora, perchè la visuale del Piano non 
sia ampliata e la sua durata estesa oltre i 
prestabiliti sei anni. (1. M.) 


